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SOME ASPECTS OF CONVERTIBILITY (*) 


GOTTFRIED HABERLER 


N° 


Earlier this year it was widely expected that on the occasion 
of the annual meeting of the Governors of the I.M.F. decisive 
steps towards restoration of convertibility of Sterling and other 
European currencies would be announced. A very optimistic 
leading article on Convertibility in «The Times» of London on 
May 31, 1954 seemed to indicate clearly in which direction 
official British thought was veering and the decision of the 
Chancellor of the Exchequer, Mr. BUTLER, to attend the I.M.F. 
meeting in person raised the expectation of those who hoped 
for a dramatic move in the direction of freer trade. 

These hopes have been dashed. The reason why the British 
Government again lost courage seems to be that they are 
reluctant to do anything which may give the opposition an 
argument in the coming election. Protectionist influences are 
undoubtedly also at work to maintain barriers against U.S. 
competition. The unfortunate decision of the U. S. Government 
to raise the import duty on Swiss watches has provided a welcome 
excuse to go slow and contradictory (1) decision to proceed 
against the watch importers on the charge that they keep prices 
up by monopolistic machinations is not calculated to offset 
the deplorable impression made by the increase of the duty. 
Still, these irritants neither justify nor explain the lack of 
enthusiasm for convertibility on the part of Britain. Nor is 
the American recession an explanation. True, if there had been 
no recession or if it had been even more effectively counteracted 
than it actually was, the accumulation of dollar reserve by the 
rest of the world would probably have been even larger than it 
was and this might have made Britain and other countries more 


(*) Written in December 1954. 
(1) It is contradictory first to raise the price of watches by imposing a higher 
duty and then to accuse the importers or exporters that they keep prices high 


through cartel arrangements. 
1 
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willing to move faster towards convertibility. But against this 
must be set the infinitely more important service that the reces- 
sion did for the cause of convertibility and freer trade: It has 
exploded the paralyzing myth that a sneeze of the U. S. economy 
is bound to upset the dollar balance and cause pneumonia of 
many economies in the rest of the world. This most salutary by- 
product as well as the demonstration of the potency of monetary 
policy as an antideflationary device and of the fact which was 
not generally recognized abroad that whichever party is in power 
in the U. S. the U. S. government cannot afford to look on while 
the economy slumps into a depression — these revelations make 
the recession of 1954 a memorable and worthwhile experience. 

Apart from the political considerations mentioned above the 
overcautious policy of the British government reflects and is 
undoubtedly influenced by the views prevailing among British 
economic experts (especially academic economists) which range 
— not counting the views of extremists who favor direct cont. 
for their own sake or for the sake of discrimination — from 
hostility and pessimism with regard to the consequences of 
convertibility to apprehension and rarely more than lukewarm 
support. 

But we should not be overcritical and ungrateful. Although 
the British Government have refused to introduce formal 
convertibility, Great Britain as well as other Western European 
countries have moved steadily and are still moving towards de 
facto convertibility. Hardly a day elapses without the announce- 
ment of the removal of some barriers to trade and payments 
somewhere. « Gut Ding braucht Weile », «Slow and sure wins 
the race ». Hence it is perhaps all right that convertibility should 
be introduced slowly and gradually. 

If the international payments situation remains bright, further 
rapid progress in the process of dismantling payment restrictions 
and discriminatory trade controls can be expected and there is a 
good chance that convertibility will be formally restored after 
the election of the British parliament in 1955 or 1956 provided 
the Labor Party does not win a majority. 


LE 


But will the economic weather remain fine? Hardly anybody 
believes that in the U. S. a severe slump is to be expected, 
anything remotely approaching in severity the catastrophe of 
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the 1930’s. But it would be rash to exclude the possibility of a 
somewhat more severe recession than the one of 19.‘ When the 
building boom tapers off, as it sooner or later will, or if the stock 
exchange boom collapses, the outlook will be temporarily less 
favorable and it would be only prudent to reckon with the 
possibility that the repercussion of a more severe recession in 
America on the international payments situation will be not as 
small as that of the mild recession of 1953 and 1954. 

Since World War II the dollar shortage and its periodic 
intensification has been much more due to an increase in demand 
for dollars as compared with prewar and to periodic spurts in 
the intensity of demand for dollars by foreigners — rather than 
to a long run decrease and short run fluctuations in the supply 
of dollars. In other words the much emphasized instability of 
the American economy was much less conspicuous during the 
postwar period than the instability of other economies especially 
of the Sterling area — instability, of course, not of employment 
and real income but of the demand for imports, inventory 
investment and the volume of monetary expenditure. 

Can we be sure that this period of instability is definitely 
over, that no inflationary excesses need be expected anymore? 
This is even less likely than that an economie setback in the 
U. S. can be forever avoided. Moreover a slump in some other 
country than the U.S. or Canada (e. g., in Germany) is not 
impossible and may give rise to balance of payments difficulties 
for other countries. 

How quickly the balance of payments of a country can 
deteriorate in response to mildly expansionary policies is 
illustrated by recent developments in Denmark. In September 
1953 there was a change in Government; the liberal Government 
was replaced by a socialist Government. During the following 
year the balance of payments deteriorated rapidly. The net 
foreign exchange position of the National Bank (gold and dollar 
holdings minus short term liabilities, debt to E.P.U. and net 
short term debts to other countries) changed from about + 400 
million Kroner in October 1953 to about — 250 million Kroner 
in October 1954. 

The upshot is that we cannot count on the continuation of 
fair weather indefinitely. Sooner or later some countries will get 
into difficulties. Nobody can foresee precisely where the difficulties 
will appear. It is by no means certain that the troubles will again 
assume the form of a dollar shortage. In other words the balance 
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of payments surplus may not be concentrated exclusively on the 
U. S., Canada, and Switzerland. The pattern may be different, 
although it is difficult to envisage the U. S. to get into serious 
deficit — serious in the sense that the huge gold stock would not 
be ample to take care of it. (But let us not forget that some 
U. S. Treasury experts were quite scared when in 1950 the 
American gold stock of 2414 Billion Dollars dropped by 2 
Billion Dollars). 


EEE 


It seems to me a dictate of elementary prudence that we 
proceed on the assumption that strains and stresses will occur, 
even if we are spared major upsets such as the one produced by 
the Korea war boom and its aftermath. 

If difficulties arise before convertibility is formally 
reestablished, controls will be tightened and restoration of 
convertibility delayed. That would be a pity; but it would be 
much worse, if difficulties arose after convertibility has been 
established and forced abandonment of the new freedom. 

It seems to me that the only practical method to forestall 
such a most unfortunate event is to make the transition to 
convertibility under the cover of flexible exchange rates. 

The reason is twofold. First we do not know whether 
introduction of convertibility would not result in gold losses. (I 
take it for granted that convertibility is real, i. e. that it does 
not mean the indefinite maintenance much less tightening of 
discriminatory trade controls against imports from the dollar 
area and other hard currency countries). In other words, the 
equilibrium exchange rate may be lower for some countries after 
their currencies have been made convertible than it was before. 
Secondly, even supposing that the new equilibrium rate has been 
somehow reached or that no change in the equilibrium rate would 
be necessary under current conditions, flexibility is desirable to 
deal with future disturbances. 

By flexibility I do not mean the system of « adjustable pegs » 
(underlying the Bretton Woods agreements), under which the 
exchange rate is rigidly pegged to parity so long as things go 
well and the par is changed discontinuously when it can no 
longer be held; I rather mean a freely floating rate. This 
preference rests on the familiar reason that floating rates are 
less likely to give rise to disturbing capital movements than 
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discontinuous adjustments in emergencies (1). From the same 
set of reasons it follows, it seems to me, that if the system of 
flexible rates is to work satisfactorily, its introduction must not 
be delayed until an emergency has developed. It should be 
introduced in fair weather and the economy be given a chance to 
get used to it when only slight fluctuations are required. If rates 
are kept rigidly stable in good times, but cut loose from their 
moorings and allowed to fluctuate freely only after troubles have 
arisen, the transition to flexibility could not be expected to be 
smooth. 

If flexibility is accepted in principle, there still remain 
important secondary questions on which it would not be wise, 
in my opinion, to take a rigid, dogmatic stand. 

There are three major problems of this kind. First should 
the monetary authorities adopt a policy of hands-off or should 
it occasionally engage in pegging operations behind the scenes 
to smooth out what it regards as temporary fluctuations? I 
personally don’t see why this latter course should not be followed. 
If skillfully executed such operations should be able to prevent 
violent fluctuations and incidentally result in net profits for the 
operating agency, national bank or exchange equalization fund, 
especially if backed by appropriate internal monetary and credit 
policies putting on and taking off the monetary brakes as required. 
Such operations require skill and can be mismanaged. But this is 
true of any kind of policy. I would not deny, however, that the 
chances for skillful management are not the same everywhere 
and that therefore the same system may not be suitable for 
each country. (This is closely connected with the third technical 
question discussed below). 


(1) The problem of speculation under the two systems has been well analyze 
by J. MEADE, The Balance of Payments, London, 1951, Chapter 17 and M. FRIEDMAN 
The Case for Flexible Exchange Rates, in Essays in Positive Economics, Chi- 
cago 1953. 

See also my pamphlet Currency Convertibility, Washington, D.C., 1954. 
German translation Konvertibilität der Währungen, ed. by A. Hunold, Zürich, 
1954. See now also the interesting article by E. LUNDBERG The Dilemma of 
Exchange Rate Policy in «Quarterly Review» of Skandinaviska Banken 
Aktiebolag, October 1954. Advocates of convertibility at fixed rates can, however, 
appeal to the high authority of PER Jacosson who feels that practically all the 
European currencies are strong enough to be made convertible at fixed rates. See 
his paper Stable or Fluctuating Rates in the above mentioned issue of Skandi- 
naviska Banken « Quarterly Review». Sir DonaLp MacDouGaLL favors stable 
exchanges for somewhat different reasons. See Section IV below. 
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The second technical question is whether limits should be 
set to the fluctuations of the exchange rate, say, 5% on each 
side of the initial parity. The risk of such an arrangement is 
that the margin will prove too narrow especially in times of 
stress and that the rate will settle down at the lower level 
involving the country in losses of international reserves and 
putting the authorities in the same dilemma as with rigid parities. 
On the whole I would doubt the usefulness of such an arrangement 
but it may be necessary in some countries in order to maintain 
confidence in the currency. 

The third question is whether each country should let its 
currency fluctuate with respect of all others or whether we should 
think in terms of regions or blocs of countries whose currencies 
remain stable in terms of one another but are allowed to fluctuate 
in unison compared to those of other blocs. The pure logic of rate 
flexibility requires the first solution. But we cannot disregard 
the possibility that in some countries, especially in countries 
that recently had unfortunate experiences with inflation and 
mismanaged depreciations, the confidence of the people in the 
currency would be shaken, if the currency fluctuated indepen- 
dently, while nothing of the sort might happen, if the country 
were a member of a larger currency bloc and the currencies of 
all members of the bloc fluctuated in unison with respect to the 
dollar. Since we are so used to thinking of balance of payments 
disequilibria in terms of « Dollar shortage », in other words 
since we regard the U. S., plus Canada and one or two other 
countries as the only conceivable surplus countries it is tempting 
to conceive of exchange flexibility as a system under which 
Sterling fluctuates with respect to the dollar and' all other 
currencies (with a few exceptions such as the Swiss franc or the 
Portuguese escudo) are linked to Sterling. But since, as suggested 
above, we should be prepared to encounter other patterns of 
balance of payments disequilibria, it would be wise to envisage 
also other patterns of evchange flexibility, other groupings of 
hard and soft currency countries than just dollar and non-dollar 
countries. There surely will also be cases of single countries 
being so much out of line with all the others that they will face 
the choice of «adjusting the peg» occasionally or introducing 
a fluctuating rate alone (rather than in the company of a whole 
bloc of deficit countries). This will be a disagreeable choice so 
that there is danger that such a country may be tempted to 
abandon convertibility and to reintroduce rigid controls. Prudent 
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monetary and financial management, resistence to inflationary 
excesses or (disinflation » will in many or most cases be able 
to forestall the emergence of such an awkward dilemma without 
creating an intolerable amount of mass unemployment. The cases 
are probably quite rare where a single country (1) without any 
fault of its own finds itself in an awkward balance of payments 
situation — in other words, where such a situation could mot 
easily have been avoided, if monetary and fiscal restraints had 
been applied in time (2). 

It is true, however, that if the tolerance for unemployment 
is so low that even temporary and scattered lapses from full 
employment are not acceptable, then the scope for monetary 
policy becomes very narrowly circumscribed. In many countries 
the obsession with the evils of unemployment — let me repeat 
that I do not now speak of lasting mass unemployment, but of 
temporary scattered unemployment — is so strong that they 
accept the wastes and inefficiencies which the system of repressed 
inflation with its concomitant of rigid exchange control entails. 
These wastes and inefficiencies inflict on the economy heavy 
losses in welfare and satisfaction which if continued for years 
accumulate to staggering amounts (3) although they are very 
insufficiently reflected in global output figures. For example if 
Englishmen have to spend their vacations in rain-drenched 
British resorts instead of enjoying warmth and sunshine in Italy 
or Spain, or if the inhabitants of northern European countries 
are denied the right to consume freely Italian fruits and 
vegetables and forced to eat instead the sour apples grown on 
native soil, the real content of their income is seriously reduced 
even if the statistical measure of real income is hardly affected 


(1) For a group of countries this probably happens more often. E.g., if there 
is a depression in the industrial world, the raw material producing countries get 
into troubles whatever their monetary policy. 

(2) Even mild monetary restraints designed to avoid inflation (i.e. to keen 
prices stable) rather than to produce deflation (ie. to force prices down) will, 
however, result in general unemployment, if strong labor unions push wages up 
faster than productivity increases. This is a very real danger in many Western 
countries. 

(3) Sir Husert Henperson who surely was not a dogmatic laissez-faire 
liberal expressed the opinion that «the excess of aggregate demand (in Great 
Britain during the postwar years was) probably responsible for a greater waste 
of productive power than resulted from the deficieney of aggregate demand in the 
nineteen thirties ». (Economic Journal, September 1947, p. 265). 
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at all. These are, of course, only too conspicuous examples out 
of a multitude that could be cited. 

One encounters again and again, even among economists, the 
argument that if under a system of floating exchanges, the rate 
drops in the market, this is inflation — hence fluctuating rates 
are inflationary and should be avoided. 

A falling rate may, of course, be the consequence and sensitive 
symptom of inflation. Then it is up to the monetary authorities 
to counteract inflation. If inflation cannot be stopped or if after 
it has gone on for some time the wheel cannot be turned back, 
because wages have risen (« wage inflation » as compared with 
mere «profit inflation») and are rigid downward, then it is 
better to take the consequences and let the exchange rate fall 
rather than to patch things up superficially by means of direct 
controls which cause waste and invite corruption (1). 

However, not every decline in the exchange rate is the 
consequence of inflation. The exchange rate may have to decline 
merely to avoid deflation. For example in case of the much 
heralded although as yet still not materialized serious American 
depression, a joint depreciation on the part of those other 
countries that do not wish to participate in the hypothetical 
downward spiral of prices, income and employment, need not be 
inflationary ; it would only serve to avoid actual deflation. Joint 
depreciation by non-dollar countries would, by making non-dollar 
goods cheaper compared with dollar goods, stimulate their 
economies to buy more from one another and less from the U. $. 
thus reducing dollar expenditures and helping to keep them to the 
lower level of U.S. imports. Whether adverse effects of an U.S. 
depression on the outside world could be entirely avoided by such 
a policy is an open question on which we need not take a definite 
stand at this point. So much is certain however: Even without 
direct controls no country can be forced against its will into 
general deflation, if the exchange rate is mot fixed. 


(1) Given certain political attitudes on the part of trade unions it may be 
easier to hold down the lid on inflation by direct controls. They may accept a 
necessary reduction in living standards more readily, if it is imposed by some sort 
of rationing than if it were enforced by a rise in prices. Real or imagined diffe- 
rences in the income distribution between the two types of policy will also be 
important. 

This paper proceeds, however, on the assumption that this naive faith in 


direct controls, a hangover from the war and immediate post-war period, has 
disappeared. 
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IV. 


Sir DONALD MACDOUGALL in a powerful article (Flexible 
Exchange Rates, « Westminster Bank Review », August 1954) 
has recently raised his voice against flexible exchange rates, the 
case for which had been presented very ably and eloquently by 
Mr. SCAMMEL in an earlier issue (May 1954) of the same « Review » 
Sir DONALD’s advocacy of fixed exchange rates deserves the 
closest attention not only because he is an acknowledged expert 
with great first hand national and international experience in 
these matters but also because he has consistently advocated 
freer, multilateral, non-discriminatory trade. 

Sir DONALD’s arguments center around two propositions. First 
he denies that under the flexible rate system speculation would 
be largely of the stabilizing kind, whilst under the adjustable 
peg system whenever a currency is under pressure speculation 
would be all in one direction and hence destabilizing because 
that system offers the speculator «a one-way option which may 
be indulged in without fear of loss » (SCAMMEL). Secondly he 
assumes that the short run elasticities of international demand 
and supply are low so that within, say, a year’s period the fall 
in the exchange rate cannot be expected to improve the balance 
of payments by way of inducing non-speculative commodity flows. 

Sir DONALD is, I believe, right that if the «free» rate 
be allowed to fluctuate only over a stipulated range, as Mr. 
ScAMMEL proposes, and if it is contemplated that in times of 
crisis the rate would fall to the lower limit, that there would 
again be offered a «one-way option» to the speculators. This kind 
of limited flexibility would not be much better, under the assumed 
conditions, than the adjustable peg system. 

But I cannot follow him, when he continues that « Much 
the same argument can be applied to a fiexible rate without a 
lower limit. For if the currency were being supported by the 
authorities at a certain figure and were under severe pressure, 
the chance of a rise would be immeasurably smaller than the 
chance of a fall». This is not convincing at all, because the 
situation as described in this sentence is typical of the svstem 
of pegged exchanges and has nothing to do with system of 
flexible exchanges. 

Sir DONALD continues: «If the currency were completely 
unsupported (1) and allowed to fall indefinitely this would 


(1) It seems to me that there is something in between a rate « completely 
unsupported » and one « supported by the authorities at a certain figure » even if 
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involve the danger... of a vicious spiral of falling exchange rates, 
rising domestic prices, worsening external balance, and further 
depreciation ” ». 

Here it is presupposed that the monetary authorities allow 
prices to rise continuously, in other words, that they engage in 
inflationary policies or do nothing to stop inflation. Then 
speculation will indeed be all one way — and rightly so from the 
point of view of the speculator! But that is then the fault of 
the monetary policy. Let me emphasize again that what is 
required is not deflation, not outright credit contraction which 
would depress prices «and wages, but avoidance of inflation. 
Let me elaborate this: If prices have run ahead of wages as 
they often do in inflationary periods, it is possible to reduce 
prices somewhat by monetary policy without thereby necessitating 
a general reduction in wages and hence without bringing about 
mass unemployment even if wages are rigid. This is the case 
of «disinflation» as distinguished from outright «deflation ». 
The dividing line between the two is not easy to draw in practice 
but is very important nonetheless. 

Sir DonaLp really bases his rejection of fluctuating rates on 
the hope that it will be possible to maintain the rates stable 
indefinitely. He argues for longrun exchange stability, not for 
the adjustable peg system with frequent adjustments. In support 
of this optimistic position he points out that the fact that 
productivity in the U. S. rises faster (if it is a fact) than in 
the U. S. does not make it impossible for Sterling to remain 
stable with respect to the dollar; for we can depend on American 
trade unions to push up wages in proportion to the increase in 
productivity or faster. All Britain has then to do is to keep the 
rise in British wages a little below the rise in American wages. 
In saying that Sir DONALD implicitly rejects the BALOGH-HICKS- 
WILLIAMS theory that the alleged faster progress of the U.S. 
economy causes perpetual dollar shortage and makes periodic 
depreciation of Sterling and other currencies vis-à-vis the dollar 
necessary. 

While I fully agree with that, it seems to me rash, for the 
reasons mentioned earlier, to jump to the conclusion that there 
will be no hitches in American progress, no inflationary excesses 
elsewhere and no major shifts in trade currents. On the contrary 


o 
it is «under severe pressure ». This intermediate system which I described above 
as « judicious intervention behind the scene », Sir DonaLD does not mention at all. 
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we should expect all these things to happen once in a while and 
hence should be prepared for balance of payments disequilibria. 

When troubles arise and the currency — say Sterling — falls 
the advocates of flexible rates hope, as Sir DONALD points out, 
that equilibrating speculation will be encouraged. That is to say 
speculators and traders will after a while conclude that Sterling 
has reached its lowest point and this will induce them to buy 
Sterling rather than to sell it. Sir DONALD objects that «it is 
just as likely that they will take their money out, expecting the 
rate to fall still further ». In that he is much too pessimistic it 
seems to me. If inflation is kept in bound there is no reason why 
speculators should always expect the rate to fall further. In my 
opinion Sir DONALD is much too pessimistic also in his assumption 
that the reaction of non-speculative exports and imports to a 
change in the exchange rate is so sluggish that it would take 
a year before the balance of payments is improved by non- 
speculative reactions. (See on that Section V below). 

Views like those expressed by Sir DONALD are a hangover from 
the period of open or repressed inflation. It is true that if attitudes 
like his are widespread as they might be in a country that has 
recently gone through a long period of inflation and a series of 
seemingly futile depreciations, the introduction of flexible rates, 
especially when it occurs under pressure, may run into difficulties, 
in the sense that initially the rate may be driven down farther than 
long run equilibrium requires. If this temporary undervaluation 
were permitted to cause internal inflation, then and only then 
would an upward spiral of rising incomes, falling exchange rates, 
etc., be started. But if internal inflation is resisted by appropriate 
monetary measures — again it ought to be stressed that (apart 
from the qualification with respect to disinflation) not deflation, 
but stabilization of incomes (avoidance of inflation) is required — 
the undervaluation could not last long. Speculators will quickly 
reverse themselves, when they realize that inflationary excesses 
are not being tolerated. 

But it may be difficult to resist an inflationary upsurge 
resulting from a temporary, speculative undervaluation of the 
currency, especially because during the war and post-war period 
under the influence of crude Keynesian thinking (1) monetary 
management has deteriorated and is only gradually being relearned. 
This is the reason why this system of rate flexibility should not 


(1) This neglect is not implicit in Keynesian system— but it is encouraged 
by the eruder versions of Keynesianism which are so widespread. 
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be introduced in an emergency and why it would be better, 
if it could be adopted by a group of countries rather than by 
single countries. 

It is true, that there has been no experimentation in Europe 
with flexible rates since World War II. But it seems to me that 
experiences in Germany and Austria, countries that had their 
full share in devastating inflation has shown that confidence in 
the currency can be quickly restored by prudent policies and 
that the fear of irrational flights from the currency are greatly 
exaggerated. Despite the proximity to Russia there have been 
movements of capital into those countries at a time when other 
countries in more sheltered position but with inflationary policies 
were plagued by capital flight. 


Ne 


Turning to the second pillar of Sir DONALD’s reasoning - 
seems to me that he greatly underestimates the short run adapta- 
bility of the balance of payments. It is true that it takes time to 
nove factors of production into export industries. For example 
the magnificant expansion of British exports after the war could 
not have been achieved over night or within a year. But in 
normal times such tremendous shifts are never required. 

It is very important to realize that speculation is much more 
pervasive and the dividing line between speculative and non- 
speculative transactions is much less sharply drawn pervasive 
than the reference to hot money movements suggests. Suppose 
for example that capital movement (including those which the 
staticians describe as «leads and lags of payments») were 
effectively prevented by tight controls. Demand and supply for 
exports and imports could still fluctuate greatly in anticipation 
of changes in the exchange rate or of expected tightening of 
import controls. Inventories of imported raw materials, semi- 
finished or finished products can be accumulated or depleted and, 
accordingly, the flow of imports can be accelerated' or slowed down. 
Similarly exports can be pushed or delayed. Such shifts in inter- 
national demand may be classified as speculative reactions, but 
the fact is that speculative movements shade off imperceptibly 
into « non-speculative » changes in exports and imports. If foreign 
businessmen, e.g., a Swiss watch manufacturer or a British 
automobile firm, develop a market in the United States by adver- 
tising or by setting up a sales or service organization, etc., or take 
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advantage of a currency depreciation to expand their sales in the 
U.S., they speculate on conditions remaining favor: “le for some- 
time. Almost any export is to some extent a speculative venture. 
There is a continuous gradation of more or less speculative types 
of transactions ranging from speculative capital movements 
(buying and selling of currency) on the one extreme, via accele- 
rating and retarding exports and imports of raw materials, 
to the delivery of, say, electric generators on fixed orders on 
the other end of the scale. 

The intermediate semi-speculative transactions provide the 
short run flexibility of the balance of payments (apart from 
the purely or highly speculative capital movements on which the 
literature usually concentrates). 

This flexibility is not equally great for all countries. Diver- 
sified, rich, industrial and mercantile countries are obviously in 
a better position than highly specialized, comparatively poor and 
underdeveloped countries. (Their advantage is reinforced by the 
fact that they usually follow sounder financial and monetary 
policies than the latter). In the most favorable position is, 
of course, Great Britain because London is still (or is again) 
the world’s largest financial and trading center. It is well known 
that in the past during the reign of the gold standard, this made 
the interest mechanism of the balance of payments so effective. 
Sir DONALD seems to yearn for a revival for that mechanism. 
But that would probably require restoration of the Gold Standard 
and at any rate a much firmer monetary policy than is compatible 
with the modern low tolerance for unemployment. 

But the point here is this: The same unique position as the 
world’s foremost financial and trading center and the existence 
of that delicate and sensitive equilibrating instrument, the City 
of London — these advantages which enabled Great Britain in the 
past to operate the international Gold Standard smoothly and 
effectively would enable her today to operate smoothly and effecti- 
vely a fluctuating exchange rate system. There is no reason to 
expect violent fluctuations of the exchange rate unless monetary 
policy were badly mismanaged. At this time (December 1954) 
Great Britain and the Sterling area are really quite close to that 
system. Britain, in fact, «maintains both a fixed and a « floating » 
dollar rate for the pound Sterling. The «floating» pound rate, 
reflected in the discount quotations for transferable and security 
sterling, is being used for current and capital transactions bet- 
ween Europe and North America. The ease with which foreigners 
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can use sterling for any type of transaction mot requiring direct 
British authorization means that the present halfway house to 
full convertibility is functioning smoothly. For example, funds 
can be switched between security, transferable and spot sterling 
and dollars and gold; it is also possible to obtain forward quota- 
tions on discount sterling as well as on convertible sterling ». 
(From an unpublished memorandum by SAMUEL KATZ). 

This system has been working quite smoothly for almost a 
vear and the changes in the «floating» rates have been small — 
so small indeed that their influence on commodity markets was 
probably not large because that was not necessary. The step to a 
fully convertible currency with floating rates would not be a large 
one. True, today many restrictions are still held in reserve and 
if the discount on transferable and security sterling should become 
larger and affect commodity flows (make «commodity shunting » 
attractive once again), the authorities might be tempted to go back 
on some of the relaxations in the exchange control system which 
were introduced last spring and made the present fairly flexible 
system possible. But why not go a few steps forward instead 
of backward? True, a freely convertible currency is a delicate 
mechanism which requires more skill than the operation of a 
system that relies heavily on direct controls. Bismarck once said 
«Every ass can run a government with the special powers granted 
under Martial Law». Similarly one might say: «Every bungler 
can manage a balance of payments with crude direct controls» 
— Jes, but at a price! 


RIASSUNTO 


Alcuni aspetti della convertibilità 


Agli inizi del 1954 ci si attendeva che il Regno Unito ed altri paesi Europei, 
annunciassero nel settembre 1954, in occasione della riunione annuale dei Governi 
dell’I.M.F., decisivi provvedimenti per l’introduzione formale della convertibilità. 
Durante l'estate, però, divenne chiaro che il Governo Britannico aveva mutato le 
proprie intenzioni. Sono qui discusse le ragioni probabili di tale cambiamento, e 
si rileva che la recessione americana non può costituire una giustificazione valida. 
Invero, se la recessione fosse stata evitata, le riserve di dollari dei paesi esteri 
sarebbero cresciute più rapidamente di quanto in effetti è avvenuto, e ciò li avreb- 
be resi più desiderosi di restaurare la convertibilità. Per contro deve considerarsi 
il fatto che la recessione ha fatto anche del bene, poichè è servita a screditare il 
paralizzante mito che un inerespamento dell’economia statunitense produce un’on- 
data riflessa sulle bilance dei pagamenti degli altri paesi. Essa ha anche dimo- 
strato la potenza della politica monetaria ed ha confermato che nessun governo 
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degli Stati Uniti, qualunque sia il partito al potere, può permettersi di rimanere 
inattivo mentre l'economia affonda in una depressione. 

Se la situazione internazionale dei pagamenti rimane favorevole ci si può 
attendere un ulteriore rapido movimento verso la convertibilità: occorre però 
essere preparati a dei turbamenti. Sebbene una grave recessione degli Stati Uniti 
sembra assai improbabile, non può essere esclusa la possibilità di una recessione 
più seria di quella recente. E” anche meno probabile che all’estero possano essere 
evitati eccessi inflazionistici. 

Se la convertibilità fosse introdotta e nuovamente sospesa, l’idea ne sarebbe 
compromessa per lunghissimo tempo. Si ritiene che il modo migliore per evitare 
tali pericoli sarebbe quello di introdurre la convertibilità sotto il riparo di un 
cambio flessibile. 

Sono successivamente discussi aleuni problemi riguardanti il sistema di 
cambio fluttuante. Il sistema non dovrebbe essere introdotto in caso di emergenza 
quando vi è pressione sul tasso di cambio, ma piuttosto nei periodi di calma in 
modo che la gente possa abituarsi ai mutamenti nel cambio. Si ritiene che i cambi 
fluttuanti non siano incompatibili con interventi disereti e non palesi da parte 
delle autorità monetarie allo scopo di moderare i cambi quotidiani. Si rileva che 
una salda politica monetaria interna, la cura di evitare l’inflazione, la occasionale 
« disinflazione », ma non una aperta deflazione che implichi disoccupazione di 
massa, siano condizioni per una riuscita operazione di sistema a cambio flessibile. 

La questione è considerata facendo riferimento ad un recente articolo di 
Donald MacDougall contro il cambio flessibile. Si osserva che le sue critiche sono 
in parte non dirette a un sistema realmente flessibile e in parte sono basate su 
una sottovalutazione dell’elasticità, in periodo breve, della bilancia dei pagamenti. 
Le transazioni internazionali non speculative e i movimenti nettamente speculativi 
di «hot money », sono solo i due tipi estremi di operazioni internazionali influen- 
zanti la bilancia dei pagamenti. Esistono numerosi tipi intermedi «semi specu- 
lativi » di importazioni e di esportazioni che agiscono con l’accumulazione e la 
riduzione delle scorte. Questi tipi di operazioni semi speculative forniscono una 
elasticità a breve andare alla bilancia dei pagamenti. Se abili politiche monetarie 
e dei cambi utilizzano queste potenziali sorgenti di elasticità, leggeri mutamenti nei 
cambi sono, nella maggior parte dei casi, sufficienti a mantenere l’equilibrio nella 
bilancia dei pagamenti. Le operazioni di tale sistema richiedono abilità. Tra tutti 
i paesi la Gran Bretagna è nella posizione più favorevole per compierle piena- 
mente e con efficacia. Una volta Bismarck disse « Qualsiasi asino può governare 
un paese con la legge marziale ». Similmente: « Qualsiasi pastiecione può ammi- 
nistrare una bilancia dei pagamenti con aspri controlli diretti, ma a un certo 


prezzo ». 
RESUME 
Quelques aspects de la convertibilité 


Au début de 1954 on a pu entendre que le Royaume Uni et autres pays 
d'Europe annonceraient au moment de la réunion annuelle des Gouverneurs du 
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Fond Monétaire International — en septembre 1954 — des pas décisifs vers l’in- 
troduction formelle de la convertibilité. Pendant l’été, un changement dans les 
intentions du Gouvernement britannique s’est manifesté. L’auteur discute les 
raisons probables d’un tel changement et trouve que la récession américaine ne 
peut servir d’excuse valable. En vérité si la récession avait été évitée complète- 
ment,, les réserves en dollars de pays étrangers auraient augmenté plus vite 
et auraient rendu ces pays plus désireux de restaurer la convertibilité. 
Il faut considérer d'autre part que la récession a fait aussi du bien en discréditant 
le mythe paralysant qu’un raidissement de l'économie américaine se répercute 
directement sur les balances de paiements des autres pays. L’influence de la poli- 
tique monétaire a été démontrée une fois de plus ainsi que le fait qu'aux Etats- 
Unis aucun parti au pouvoir ne pourrait se permettre de rester dans l’inactivité 
pendant une dépression économique. 

Si la situation des paiements internationaux reste claire on pourra s'attendre 
à un nouveau mouvement rapide vers la convertibilité. Mais il faut quand même 
rester préparé à des perturbations. Quoique une récession grave aux Etats-Unis 
semble assez improbable, on ne peut exclure la possibilité d’une récession plus 
sérieuse que la récente, et il semble encore moins probable qu’on puisse éviter 
l'extérieur des Etats-Unis des excés inflationnistes. 

Si la convertibilité venait à être suspendue de nouveau après son introduction 
l’idée en serait compromise pour longtemps. La meilleure façon d'éviter un tel 
danger serait, selon l’auteur, l’introduction de la convertibilité avec l’échappatoire 
de cours de changes flexibles. 

Il discute de certains problèmes soulevés par un système de cours en fluctua- 
tions; le système ne devrait pas être introduit en cas de danger lorsqu'il y a 
pression sur le taux du change mais pendant une période de calme de façon que 
le public s'habitue aux fluctuations. Il faut retenir que les cours non fixes ne 
sont pas incompatibles avee des interventions discrètes des autorités monétaires 
ayant pour but de modérer les fluctuations du jour au jour. Une politique moné- 
taire saine à l’intérieur, le souci d'éviter l'inflation, une « desinflation » à l’occa- 
sion mais non une déflation ouverte implicant un chomage massif sont considérés 
par l’auteur come conditions de réussite d’un système à cours de changes flexibles. 

La question est diseutée sur la base d’un article de Donald MacDougall contre 
les cours des changes flexibles. L'auteur fait observer que les critiques de MacDou- 
gall ne s’appliquent pas, en partie, à un système réellement flexible et qu’elles 
sont, en partie, basées sur une sousestimation de l’élasticité, en courte période, 
de la balance des paiements. Les transactions internationales entièrement non spé- 
culatives et les mouvements nettement spéculatifs de « hot money » ne constituent 
que les deux types extrêmes d'opérations internationales qui influencent la balance 
des paiements. Il existe toute une gamme de grades intermédiaires d’importations 
et d’exportations du type semi-spéculatif. Ces opérations semi-spéculatives donnent 
une élasticité de courte période à la balance des paiements. Si une politique 
monétaire habile se sert de ces possibilités résultant de Vélasticité, de légers chan- 
gements dans le cours suffiront, dans la majorité des cas, à maintenir l'équilibre 
de la balance des paiements. Les opérations de ce genre présupposent de l'habilité 
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et de la souplesse. De tous les pays, la Grande Bretagne est dans la position la 
plus favorable pour les mener à bien entièrement et avec efficacii” Bismarck a dit 
un jour: « n’importe quel âne peut gouverner un pays à l'aide de la loi martiale ». 
Par analogie: « N'importe quel ignorant peut administrer un bilan des paiements 
à l’aide de contrôles directes sévères, mais à un certain prix ». 


ZUSAMMENFASSUNG 


Bemerkungen zur Konvertibilitaet 


Zu Beginn des Jahres 1954 wurde von vielen Seiten erwartet, dass Grossbri- 
tannien und andere europaeische Laender anleasslich der jaehrlichen Sitzung der 
Gouverneure des Internationalen Waehrungsfondes im September 1954 entschei- 
dende Schritte zur formellen Einfuehrung der Konvertibilitaet ankuendigen 
wuerden. Waehrend des Sommers 1954 wurde jedoch klar erkennbar, dass die 
britische Regierung ihre Absichten geaendert hatte. Der Verfasser bespricht die 
wahrscheinlichen Beweggruende fuer diese Veraenderung und hebt hervor, dass 
die Rezession vollkommen verhindert worden waere, so waeren die Dollarreserven 
der ausseramerikanischen Laender rascher angewachsen und der Wunsch dieser 
Laender die Konvertibilitaet wiederherzustellen waere wesentlich staerker gewesen. 
Anderseits darf man nicht ausser acht lassen, dass die Rezession auch eine gute 
Wirkung gehabt hat, indem sie den laehmenden Mythus diskreditiert hat, wonach 
eine Versteifung der amerikanischen wirtschaft sich unmittelbar auf die Zahlung- 
sbilanzen der anderen Laender auswirkt. Gleichzeitig wurde auch die Wirk- 
samkeit der Waehrungspolitik aufgezeigt und die Tatsache, dass keine Regieruny 
der Vereinigten Staaten, was immer fuer eine Partei am Ruder sein mag, sich 
erlauben kann einer wirtschaftlichen Depression mit gekreuzten Armen zuzuschen. 

Falls die internationale Zahlungssituation uebersehbar bleibt, so kann man 
eine neuerliche rasche Bewegung zur Konvertibilitaet erwarten. Man muss aber 
auf Stoerungen gefasst bleiben. Wenn auch ein schwerer wirtschaftlicher Rueck- 
schlag in den Vereinigten Staaten unwahrscheinlich erscheint, so kann man ander- 
seits die Moeglichkeit einer ernsteren Rezession als es die letzte war, nicht 
ausschliessen. Es ist noch weniger wahrscheinlich, dass im Ausland inflationistische 
Exzesse vermieden werden koennen. 

Falls die Konvertibilitaet eingefuehrt und dann wieder suspendiert wuerde, 
so wuerde der Gedanke auf sehr lange Sicht diskreditiert sein. Eine Konvertibili- 
taet mit flexibeln Wechselkursen waere die beste Methode zur Vermeidung einer 
derartigen Gefahr. 

Der Verfasser bespricht sodann einige Probleme die sich im Zusammenhang 
mit fluktuierenden Wechselkursen ergeben. Man duerfte das System nicht dann 
einfuehren, wenn ein gewisser Druck auf die Wechselkurse besteht sondern eher 
in ruhigen Zeiten, damit sich die Bevoelkerung an die Schwankungen der Wechsel- 
kurse gewoehnen koenne. Es wird auch hervorgehoben dass fluktuierende Wechsel- 
kurse sich sehr gut mit diskreten Interventionen hinter den Kulissen seitens 
oeffentlicher Stellen verbinden lassen, die die taeglichen Schwankungen ausglei- 
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chen sollten. Der Verfasser fuehrt die folgenden Voraussetzungen fuer das 
richtige Funktionieren eines Systems mit schwankenden Wechselkursen an: 
gesunde Waehrungspolitik im Innern und gelegentliche « Desinflation », die aber 
nicht zu offener Deflation mit Massenarbeitslosigkeit fuehren darf. 

Die ganze Frage wird im Licht eines kuerzlich veroeffentlichten Artikels von 
Donald MacDougall untersucht, der sich gegen flexible Wechselkurse wendet. Der 
Verfasser hebt hervor, dass MacDougalls Kritik sich teilweise nicht gegen ein wir- 
klich elastisches System wendet und dass seine Argumente teilweise auf einer 
Unterwertung der Elastizitaet der Zahlungsbilanz auf kurze Sicht aufgebaut sind. 
Die vollkommen unspekulativen internationalen Transaktionen und die vollkommen 
spekulativen des « hot money » stellen nur die zwei extremen Typen jener inter- 
nationalen Transaktionen dar, welche die Zahlungsbilanz beeinflussen. Es gibt 
aber noch eine ganze Reihe von halbspekulativen Ein-und Ausfuhren, die ebenfalls 
ihre Wirkung ausueben. Diese halbspekulativen Transaktionen verleihen der 
Zahlungsbilanz eine gewisse Elastizitaet auf kurze Sicht. Falls eine geschickte 
Waehrungs-und Devisenpolitik die Moeglichkeiten, die sich aus dieser Elastizitaet 
ergeben geschickt ausnuetzt, so werden leichte Kursschwankungen in der ueber- 
wiegenden Mehrzahl der Faelle genuegen um das Gleichgewicht der Zahlungsbilanz 
aufrecht zu erhalten. Die Handhabung eines derartigen Systems erfordert grosse 
Geschicklichkeit. Grossbritannien ist sicherlich das Land, das ein derartiges System 
voll und richtig handhaben koennte, besser als alle anderen Laender. Bismarck hat 
einmal gesagt: « Jeder Esel kam ein Land mit Kriegsrecht regieren ». Man kam 
analog behaupten: « Jeder Stuemper kann eine Zahlungsbilanz mit Hilfe von 
strengen Devisenkontrellen verwalten, aber zu einem gewissen Preis ». 


RESUMEN 


Unos aspectos de la convertibilidad 


Se creía, en los comienzos de 1954, que iba a verificarse que el Reino Unido 
y otros países de Europa, con ocasión de la reunión anual de los Gobiernos de 
I.M.F. en Septiembre de 1954, anunciaran provisiones decisivas hacia la intro- 
ducción formal de la convertibilidad. Durante el verano se hizo evidente que el 
Gobierno británico tenía mudadas sus intenciones. Las razones probables de esa 
mudanza se las debate aquí, y se repara en que la estancación estadounidense no 
puede constituir una justificación digna de crédito. En verdad, si la estancación 
se la evitara completamente, las reservas en dólares de los países extranjeros 
hubieran aumentado más rápidamente de lo que se verificó efectivamente, y esto 
les hubiese hecho más deseosos de restablecer la convertibilidad. Pero, en cambio, 
se debe considerar el hecho de que trajo la estancación mucho beneficio, desde que 
desprestigió al paralizante mito de que un fruncimiento de la economía estadouni- 
dense acarrea una oleada refleja en las balanzas de pagos de los demás países. 
Resulta comprobada también la potencia de la política monetaria, y que ningún 
gobierno de EE. UU. N. Am., cualquier que sea el partido rigiendo el Estado, puede 


permitirse quedarse inactivo mientras que la economía se hunde en una estancacién 
de negocios. 
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Si la situación internacional de pagos permanece clara, es de esperar un 
rápido movimiento ulterior hacia la convertibilidad. Pero no se nos esconde que 
necesita estemos preparados para desconciertos. Aunque no parece muy probable 
una grave estancación en EE. UU. N. Am., no podemos pasar por alto la posibi- 
lidad de que una estancación más seria que la última pueda ocurrir. Aún es menos 
probable que en el extranjero puedan evitarse excesos de inflación. 

Si la convertibilidad se la introdujera, y de nuevo se la interrumpiera, estaría 
la idea expuesta a peligrar durante largo tiempo. Opínase que la manera mejor 
de ampararnos contra semejantes riesgos es la de introducir la convertibilidad bajo 
el amparo de un cambio flexible. 

Se discuten sucesivamente unos problemas de un sistema de cambio flotante. 
Este sistema se lo deberia introducir en caso de emergencia cuando hubiere pre- 
sión sobre el tipo del cambio, pero más valdría hacerlo durante los períodos de 
tranquilidad, para que se acostumbre la gente a las mudanzas del cambio. Hemos 
de entender que no son los cambios flotantes incompatibles con intervenciones 
juiciosas y obrando entre bastidores por parte de autoridades monetarias, con el 
fin de moderar a los cambios cotidianos. Se evidencia que una firme política 
monetaria interior, el cuidado de evitar la inflación, la eventual «desinflación», que 
no una manifiesta deflación trayendo consigo desocupación de grandes conjuntos, 
todas éstas son condiciones para una acertada operación de sistema a cambio 
flexible. 

La cuestión se la considera en base a un reciente artículo de Donald MacDou- 
gall contra el cambio flexible. Se nota que sus censuras en parte no las dirige él 
a un sistema realmente flexible, y en parte tienen fundamento en una subvalora- 
ción de la elasticidad, durante breve período de tiempo, de la balanza de pagos. 
Las transacciones internacionales del todo no especulativas, y los movimientos 
claramente especulativos de « hot money », no son sino los dos modelos extcemos 
de operaciones internacionales afectando a la balanza de pagos. Existen muchos 
grados intermedios de modelos « medio especulativos » de importaciones y expor- 
taciones obrando por la acumulación y la reducción de reservas o provisiones. Esos 
tipos de operaciones medio especulativas, proporcionan dentro de poco tiempo una 
elasticidad a la balanza de pagos. Si hábiles polítiths monetarias y de cambios 
aprovechan esas fuentes potenciales de elasticidad, entonces en la mayoría de los 
casos serán suficientes leves mudanzas de cambios para mantener el equilibrio en la 
balanza de pagos. Las operaciones de este sistema requieren pericia y capacidad, 
Entre todos los países se encuentra Gran Bretaña en la más favorable situación 
para llevarlas a cabo llanamente y con eficacia. Dijo Bismarck una vez: «cualquier 
burro puede gobernar un país por la ley marcial ». Igualmente podríamos decir: 
« cualquier chapucero puede administrar una balanza de pagos por rigurosos con- 
troles directos, pero a cierto precio >. 
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In the consideration of the convertibility question there has 
been a tendency in recent years to concentrate on the practical 
obstacles to achieving the goal. The question of how convertibility, 
when achieved, would work has been relatively neglected. It is 
important to examine the theoretical basis of convertibility in 
the modern situation, since clear ideas about this may affect our 
assessment of the importance of various obstacles and objections, 
and our judgement about how they should be overcome. We cannot 
assume that the wisdom and lore pertaining to convertibility, 
derived from bygone times, will be a sure guide for the manage- 
ment of a convertibility system to-day. It is not only that the 
convertibility itself will be of a somewhat different character, 
sometimes called «limited convertibility » — even the U.S. dollar 
is not convertible in the old' sense — but also that our theoretical 
ideas about the purposes and effects of convertibility are sub- 
stantially different. It is desirable to keep these ideas under 
constant review. 

Whatever system develops when convertibility is restored, 
it will differ in important respects from the old system. No govern- 
ment will allow it to function in a way that requires deflation 
leading to massive unemployment. And it is not only the 
deflationist «rules of the game», as they have been called, 
although not necessarily correctly, that will not be observed. 
By these rules an outflow of gold is supposedì to require restrictive 
measures in the field of credit policy, and an inflow expansionist 
measures. It can safely be said that the «expansionist» rules of 
the game will not always be observed either. Ever since 1922 it 
has been perfectly obvious that the Federal Reserve System had 
not the slightest intention of expanding credit in the United 
States automatically in response to an inflow of gold. Its policy 
has been shaped and will continue to be shaped by what are 
regarded as the requirements of the internal economy. If a 
situation arises under a system of universal currency convertibility 
in which the United States begins to suck in gold, the Federal 
Reserve System will not regard it as its duty to bring about 
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a substantial rise of prices in the United States with a view to 
correcting the mal-adjustment. Are we quite sure that we all 
know exactly how convertibility is supposed to work when sub- 
Jected to these limitations? 

There has been a certain amount of grumbling since the war 
among members of the so-called «orthodox» school about the 
slogan or objective of «full employment». Some monetary experts 
; speak in a hostile fashion about this objective of policy as though 
1t were a tiresome obstacle to the smooth and beneficent working 
of the monetary system, an obstacle, they sometimes imply, 
created by the demagogy of politicians. This is an altogether 
wrong view of the matter. Most economists agree that it is 
economically right to put full employment, sometimes called a 
high and steady level of employment, very near the top of the 
list of all economic objectives. By an austere mode of reckoning, 
it can be held in certain circumstances that the product of the 
marginally employed does not come up to the wage that has to 
be paid them. It may still be economically desirable that they 
should be employed. It has to be remembered that the social cost 
of employing them is usually much less than the wage that is 
paid to them, since, if they are unemployed, they will nonetheless 
continue to consume at the expense of an unemployment insurance 
fund, or, if that is lacking, at the expense of their family. 
The social cost of having them employed is not their wage, but 
the difference between their wage and what they would consume 
in any case. And further to this, in being employed, they enjoy 
something analogous to MARSHALL’s «consumers surplus» over 
and above anything that can be reckoned in money. The mode 
of working of a convertibility currency system will have to be 
adapted to this primary requirement. 

What will this mode of working be? It is expedient to revert 
briefly to the old system of thought. Even this cannot be as 
clearly defined as is often taken for granted. The old classical 
writers expressed various views, which leave the modern inter- 
preter some freedom of choice in defining the characteristic 
classical view. I believe that I am right in describing the most 
typical view of the Ricardian era as follows. There was an 
assumption that economic forces would automatically sustain the 
economy at what we call a full employment level. Full employ- 
ment was not thought of in the first instance as the full employ- 
ment of labour, but as the full employment of capital. Capitalists, 
it was frequently re-iterated, would not be content to see their 
capital idle, and, if there was a tendency for markets — at home 
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or abroad — to weaken, they would reduce their prices charged, 
so as to keep their respective capitals busy. The full employment 
of labour came as a corollary, in accordance with the «wages 
fund theory». Thus plasticity of wage rates was assumed. If a 
particular country lost an important foreign market, the drive 
to keep capital fully employed would lead to a downward 
movement of prices in that country; this by the quantity theory 
of money would reduce the amount of gold required in the country 
to circulate the goods at the now lower level of prices, and a 
certain amount of gold would leave the country, being redundant 
to its needs. This flow of gold was consequential and had no 
important causal significance in regulating the level of prices or 
the balance of trade. Gold tended to distribute itself among the 
nations in accordance with their respective needs, that is, in 
accordance with their real wealth and the level of prices obtaining. 
This is not the normal account of the classical thecry in 
which, by contrast, the international flow of gold is given an 
important causal role. By this account of the matter, prices in 
the country losing a foreign market tend to fall in consequence 
of the outflow of gold, and not the other way round. I believe 
that this shift of thought was due to the lucid writing of John 
Stuart Mill, and that it was a shift for the worse. The idea that 
the flow of gold played an important causal role hardened, and 
eventually became an essential ingredient in the accepted classical 
theory, and, when we, at this date, give a retrospective account 
of that theory, we usually make the gold flow play this part. 
On either view of the classical theory, it is clear that the 
plasticity of costs has an essential role. If capitalists cannot fill 
the vacuum, caused by the loss of a market, by sufficiently 
reducing prices, because their costs are rigid, the curative 
mechanism cannot function according to plan. The consequences 
ascribed to this impasse make a familiar story. Capitalists are 
just unable to keep their capitals fully employed, and the economy 
becomes depressed. The external balance is made good, not by 
the flow of goods at sufficiently reduced prices, but by the 
reduction of incomes due to unemployment, and the consequent 
reduction of purchasing and of imports. The criticisms of the 
gold standard that gathered momentum in the, twenties were 
based on this undesirable feature in the working of the mechanism. 
These criticisms cannot be lightly brushed aside. We certainly 
do not want a system of which it can truly be said that it only 


works by creating serious depression and unemployment from 
time to time. 
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Before addressing ourselves to a modern theory of convert- 
ibility, it is necessary to mention another point of central import- 
ance. In diagnosing the chronic unemployment of the inter-war 
period, KEYNES introduced his theory of «effective demand». 
On this theory, to which 1 subscribe, cost rigidities were not in 
all cases, or even in most cases, the cause of unemployment. 
This cause might reside essentially in the deficiency of investment 
opportunities in relation to the propensity of the economy to save. 
If such a cause was operating, a reduction of costs would be 
no cure for inactivity and unemployment. 

Having regard to these factors affecting the employment 
situation, 1 venture to summarise succinctly, and necessarily 
ignoring niceties in a brief article, the theory of the external 
balance of payments by reference to specific situations. Suppose 
a country to have a favourable external balance of payments but 
to suffer from unemployment. Her correct recipe for this disorder 
is to stimulate investment at home. This would not be out of 
line with the gold standard «rules of the game». The favourable 
balance of payments would tend to furnish the banking system 
with additional gold or other external liquid assets, and there- 
fore stimulate it to make credit easy in the domestic sphere. 
Where the modern doctrine tends to diverge from the classical 
doctrine is that it holds that easy credit policy may not suffice 
to stimulate investment sufficiently. Other methods of raising the 
level of investment may be called for. We must next consider the 
case where a country is suffering from inflationary tendencies 
and a deficit on external account. Here the recipe is quite clear 
by all modes of thinking. The authorities in the country should 
pursue a deflationary policy. This would tend to cure the internal 
malady of inflation and at the same time improve the external 
balance. 

But next take the case where there is unemployment and 
an external deficit. Then the stimulation of internal investment, 
which might seem desirable in order to give employment, would 
aggravate the external deficit. What is needed in this case is 
somehow or other to stimulate exports (and discourage imports). 
But while an expansionist policy on the side of internal invest- 
ment seems clearly inappropriate, there is grave objection to a 
policy of active deflation. Unemployment being rife, the author- 
ities in the modern world will be unwilling to aggravate that 
unemployment by a restrictionist policy, and economists should 
not wish them to do so. The older classical school, assuming that 
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costs were plastic, held that capitalists would be able to restore 
employment by reducing the prices they quoted. This would both 
restore employment and tend to reduce the external deficit. 
The situation would come right of its own without the central 
authorities having to do anything about it. But by the modified 
classical theory, which attributed importance to the gold flow, 
the central authorities would have to take action. As in any 
modern community the quantity of currency notes and credit 
instruments much exceeds the quantity of gold in the country, 
the mere outflow of gold would not by itself have enough effect 
on the money supply inside the country, and the central author- 
ities would have to take positive action to restrict the money 
supply. But this would mean deflation. This brings us to the 
heart of the criticism of the working of the gold standard. 
Here is à condition in which there is serious unemployment, 
and the authorities are expected by the very logic of the working 
of à convertible currency system to take restrictive measures, 
which, whatever beneficial effect they may have on the external 
balance, will certainly have some effect in aggravating the 
unemployment assumed to be already serious. We get back to 
the point that where costs are not plastic, there seems to be no 
alternative but to rely on the «income effect» of a restrictive 
policy for restoring the external balance. But this is just what 
is deemed to be intolerable. 

In these conditions the nigger in the woodpile seems to be 
the lack of plasticity of costs. What is required is not restriction 
of investment, and thereby of the general level of employment, 
activity and income, but a reduction of the prices at which 
producers can offer their goods abroad and at home, thereby 
increasing exports and discouraging imports. Some economists, 
faced with this dilemma, would tend to raise a hue and cry about 
the need for re-introducing plasticity into wage rewards. We may 
reject this at once as impracticable. Many would' reject it as being 
also undesirable, on two grounds. Pressure to reduce wages is likely 
to lead! to inequity as between different sections, those industries 
which happen to be «unsheltered» being most exposed to the 
pressure. Secondly such downward movements may be unduly 
favourable to fixed interests. 

It is to meet this situation that the devaluation of a currency 
is proposed. This is equivalent in some respects to re-introducing 
plasticity of costs. The values of wages and other payments 
are thereby reduced, as it is said, by a sleight of hand. The 
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devaluation method of getting adjustment is clearly superior in 
these circumstances to the deflationary method. The latter tends 
to aggravate the unemployment which by hypothesis is already 
serious; the devaluation has no such effect. On the contrary, 
it should have an immediately beneficial effect on employment, 
and thus be a move in the right direction both as regards the 
employment situation and the external balance situation. Further- 
more it is probably superior on balance to that plasticity of costs 
on which classical economists relied. For it avoids the inequities, 
which, as a practical matter, are quite inevitable if one seeks 
to get adjustment by bringing pressure on certain groups of wage 
earners to accept lower wages. The whole community, rich and 
poor alike, sheltered and unsheltered industries alike, feel the 
pinch proportionately in the loss of purchasing power of their 
money incomes. This is regrettable in itself, but in the circum- 
stances envisaged inevitable, if the country is to be solvent. 

It is important to observe the mutual dependence of the two 
classes of remedies that are open to us under this scheme of 
thought, namely banking expansion or contraction of credit on 
the one hand, and the revaluation of a currency on the other. 
It is by no means correct to suggest that devaluation is required 
whenever a country is in chronic difficulties with its balance of 
payments; deflation, not devaluation, may be the appropriate 
remedy. Devaluation is the appropriate remedy only when the 
external deficit is combined with serious unemployment at home. 

Andi even then it must not necessarily be accepted as the 
appropriate remedy, for we have to look at the international 
situation. If other countries are also suffering from unemploy- 
ment, devaluation may be a beggar-my-neighbour policy. In the 
event of a depression of world ambit, it may be desirable for a 
number of countries not to strive too quickly to correct their 
external deficit positions, but to draw temporarily on an inter- 
national fund, if only one of sufficient magnitude is available. 
When a world slump is on, both orthodox remedies — if they 
can be so called — are inappropriate. Devaluation is readily 
recognized as beggar-my-neighbour, but internal deflation is also; 
for, if the world as a whole is suffering from inadequate effective 
demand, any deflation in any particular country makes its con- 
tribution to further reducing effective demand in the world as 
a whole, and therefore aggravates the evil from which the world 
is suffering. It goes without saying that import restrictions also 
have a bad effect on employment in other countries. The moral 
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of all this is that for the time being, deficit countries should be 
allowed to continue to be in deficit, and to enable this to happen, 
a large international fund is of the utmost importance. 

On a favourable interpretation it can be held that the frame- 
work for an international monetary system, provided in principle 
by the Articles of Agreement of the International Monetary 
Fund, but not yet realised in practice, accords with the theory 
set out. Currencies are to be normally convertible; devaluation 
is allowed to correct a fundamental disequilibrium. A fund is 
provided to tide over temporary difficulties. The devaluation 
provision should be regarded as only applicable when internal 
deflation is an inappropriate remedy. Furthermore it should not 
be applicable when a deficit is due to a world-wide slump; to meet 
this case, the fund itself should be drawn upon. It has to be 
recognized that it might not be sufficiently large to meet require- 
ments in a slump of severity. 

While on the whole the system envisaged by the Fund is in 
accord with these principles, there is one asymmetry, which 
must also be regarded as an anomaly. We have seen that an 
internal expansion of credit or internal restriction of credit or 
an external revaluation may each be appropriate according to 
the circumstances. There is one situation which I omitted from 
the list given above, but which ought to have been included to 
complete the symmetrical account, namely when a country has 
a good employment situation and a chronically favourable external 
balance. This is a position of fundamental disequilibrium. The 
country itself may be quite happy about its position; a favourable 
balance does not give rise to the worries that an unfavourable 
balances does, but other countries may not be happy. To accord 
with the principles set out, a country so placed should be required 
to appreciate its currency. Although this would seem to be a 
fine situation, and one might regard it as an honour and a glory 
to be required to appreciate one’s currency in order to remain 
in equilibrium, it does mot appear that this remedy is psycho- 
logically acceptable. Perhaps there is something wrong with the 
modern outlook that it should not be. However, it is awkward 
to have rules of the game which require a country in a strong 
position to do something that is objectionable to it. To meet 
this situation we have in the Articles of Agreement the «Scarce 
Currency Clause». The disequilibrium is to be remedied by other 
countries being entitled to put discriminatory import restrictions 
upon goods coming from the chronic creditor. It should be 
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recognized that this Scarce Currency Clause is an integral part 
of the system devised, and that the system will not work if it 
is ignored. The Fund is not obliged to bring it into operation 
unless the currency in question is scarce «in the Fund », and 
if the Fund is not being heavily drawn upon, it may be possible 
to avoid having the currency scarce in the Fund, even when it 
is scarce in the world. It is vitally important for the smooth 
working of a system of convertible currencies, that nations should 
take action as envisaged in the Scarce Currency Clause, whether 
the currency in question is technically «scarce» or not, for if 
they do not do this, they may be driven to deflation, devaluation, 
or general import restrictions in circumstances when all those 
measures are undesirable, and even disastrous. From this point 
of view, it may be expedient that the Fund should have the right 
to adjudicate that a certain currency is scarce in the world, 
even if it is not technically scarce in the Fund. 

The above outline suggests that the remedies set out are 
sufficient in principle to cover the various cases of imbalance 
that arise. But there is one important type of case that has not 
so far been considered. We must revert to the situation in which 
internal deflation is undesirable — because there is already a 
tendency to unemployment and depression — and in which there 
is an external deficit, and therefore devaluation is pointed to as 
the appropriate remedy. It may not be appropriate in all cases. 
Whatever optimism the older economists may have derived from 
the plasticity of costs, analysis shows that cost reduction — and 
thereby devaluation — is not a sovereign remedy for improving 
the external balance in all circumstances. It is necessary that 
elasticities of demand and supply should be sufficient. In certain 
circumstances, when a country is in external deficit, devaluation 
of its currency may increase that deficit. It is sometimes said 
that a sufficient devaluation can always put the matter right; 
but this is a fallacy. In unfavourable circumstances, the greater 
the devaluation, the worse the external balance becomes. Optimists 
hold, and I believe with good reason, that this will not normally 
be the situation. In the ordinary run of things there should be 
sufficient elasticity of supply and demand for a price reduction 
to improve the income balance of the country that makes it. But 
an exception is likely to occur when there has been a structural 
maladjustment of large order, such as may occur in the after- 
math of war or in consequence of a large world slump. In these 
circumstances, devaluation may do harm and, if deflation is also 
inappropriate, import restriction appears to be the only remedy. 
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At this point there should be mentioned a practical difficulty 
arising in what may now be called the International Monetary 
Fund system. 

Before the last war the British operated a policy for main- 
taining flexibility in the external value of sterling, allowing 
such fluctuations as were required to correct any fundamental 
disequilibrium that might occur. Variations allowed in the 
exchange rates were tentative, provisional and reversible. Thus 
the British authorities could try out various rates and establish 
some equilibrium rate empirically. The International Monetary 
Fund system professes to aim at day to day stability, and provides 
only for occasional changes in the external rate; it is hoped that 
these will be seldom rather than frequent. This must mean that 
a change is not made until after indicators have been pointing 
towards its desirability for some time; it would mot be right to 
recurd every chance variation in the balance of payments as 
in ticating a fundamental disequilibrium; if this were do: 
variations would have to be very frequent! The consequence is 
that during the antecedent period the devaluation will be regularly 
nticipated by speculators. Apart from the annoyance and incon- 
venience this may cause to the country in question, it has the 
important effect of making the diagnosis of disequilibrium much 
more difficult. Action by speculators may turn what is only a 
slight trend, which might later. be corrected in the normal course 
of events, into a severe trend. Realised figures may thus grossly 
exaggerate the amount of disequilibrium that actually exists, bias 
diagnosis, and lead to wrong action. This kind of tendency may 
operate not only in the case of a downward valuation, but also 
in the case of an upward valuation. There was a classic instance 
in the case of sterling prior to the return to the gold standard 
by Britain in 1925. Some minor causes contributed to a slight 
improvement in sterling in 1924, and the world, bearing in mind 
Britain's known desire to return to the pre-war parity, began 
to take a bullish view of the future of sterling. This served to 
move sterling up towards the pre-war parity, despite the fact 
that there were no fundamental forces at work justifying an 
upward revision of its external value by comparison with that 
previously prevailing. Had this bullish speculation not developed, 
the British authorities might mever have been deceived into 
thinking that a restoration of the pre-war parity was justified 
by the circumstances. I would suggest a similar diagnosis of the 
bearish attitude to sterling prior to the great devaluation of 1949. 
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It is to be feared that this phenomenon will recur, and that this 
is a radical defect in the International Monetary nd system 
for curing a fundamental disequilibrium by an occasional once- 
over devaluation. 

If the recipe of currency exchange adjustment is to be retained 
as a permanent feature of our international monetary system 
(to replace the old alleged plasticity of costs) then we should 
give serious consideration to the possibility that a «freely floating 
exchange rate » is superior to the occasional adjustments envisaged 
in the International Monetary Fund system. 

I would not have it inferred from this that freely floating 
rates are desirable in existing circumstances, e.g. in the event 
of a restoration of sterling convertibility. I would think of the 
freely floating rate as something to be regarded as an ideal for 
the long run, rather than as a serviceable expedient for the 
present. I am aware that this runs counter to authoritative views 
in many quarters, where the freely floating rate is regarded as 
a half-way measure towards full convertibility at a fixed par of 
exchange; these authorities believe that a fairly orderly system 
with freely floating rates would be easier to accomplish and less 
risky than convertibility with a fixed par in existing circum- 
stances. I incline to the opposite view, and give two main reasons. 

(1) It has already been seen that a downward movement 
of the exchange is not a correct remedy when demand and supply 
elasticities in foreign trade are insufficient. While it may reason- 
ably be held that they should normally be sufficient, difficulties 
are likely to arise when large structural mal-adjustments are 
present. A vast amount of re-adjustment has been accomplished 
since the war. But it is not quite certain that we have yet reached 
a full structural re-adjustment. Restrictions on trade, including 
discriminatory restrictions, still mask the position. We do not 
know what the pattern would be, were these restrictions to be 
eliminated. In such a situation, it is dangerous to assume that 
elasticities would be sufficient for a downward revaluation of a 
currency to have a beneficial effect on the balance of payments 
of the country concerned. If the fate of a currency is left to free 
market opinion, and there is pressure on the currency, the market 
will value it downwards, whether that downward! valuation is 
beneficial to the balance of the country in question or not. 
A classic example of this was in the case of Germany after the 
First War. Owing to reparations demands there was a strong 
pressure upon the German mark leading to a great decline in 
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foreign exchange markets. The mark was gravely under-valued 
in relation to its internal purchasing power. The elasticities of 
demand for German goods abroad were not sufficient for this 
great downward valuation of the mark to have a curative effect 
on Germany’s balance of payments. It seems fairly certain that 
exposing the mark to free market pressure had an adverse effect 
on Germany’s balance of payments, which led by progressive 
stages to gross under-valuation and the eventual destruction of 
the old mark. Similar phenomena were experienced, although in 
less degree, in relation to other European currencies then under 
pressure; the franc was greatly under-valued prior to the recon- 
struction by Poincaré. While the freely floating rate may be an 
excellent recipe in normal times, when there is good reason to 
believe that elasticities are sufficient to cure an imbalance, they 
are dangerous in times when there is doubt about this. 

(2) Confidence is important in this connection. When cur- 
rencies have been inconvertible (in the sense of not freely trans- 
ferable) for a considerable period, there is bound to be some 
measure of lack of confidence. Britain was greatly helped with 
her freely floating rate after 1931 by the relative confidence then 
placed in sterling-relative, that is, to the confidence that could 
be reposed in the years after 1931 in the stability of other great 
currencies such as the dollar and the French franc. A freely 
floating rate might expose currencies, which had recently been 
restored to the status of full transferability, to the effect of 
lack of confidence in producing under-valuation, and thereby a 
deterioration im the external balances of the countries in question. 
The Canadian example may be quoted in the contrary sense, 
as a case where a preliminary experiment has been made with 
a freely floating rate; but it is to be remembered that Canada 
was experimenting from strength. It is to be hoped that if the 
rates are carefully chosen initially by countries restoring con- 
vertibility, fixed pars of exchange could be maintained without 
strain for a substantial period. Flexibility might be thought of as 
a more perfectionist ideal that could be achieved at a later period. 

In reference to convertibility, sterling naturally occupies an 
important position. For a number of years the large size of the 
external sterling balances was the prime obstacle to establishing 
convertibility. In this connection it is the balances held outside 
the sterling area that are the principal consideration. These have 
been reduced in absolute amount; they have been reduced still 
more if considered in proportion to the sterling value of the 
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external payments of the countries concerned. They stood at £770 
million in mid-1954 when the United Kingdom gold reserve was 
£1,077 million. Thus these balances are over-covered by gold 
reserves, which in turn are supplemented by drawing rights in 
the International Monetary Fund. It is not considered likely 
that these external balances would be greatly reduced in con- 
sequence of convertibility in the long run, since they serve many 
useful purposes for their holders; but there might be a strong 
initial reduction, which the British authorities would not hesitate 
to meet from their reserves. 

The next point for consideration is the dollar balance of the 
sterling area as a whole. This has been satisfactory in the last 
two years. There is no doubt that members of the sterling area 
would regard the restoration of convertibility as an occasion for 
a reduction of outstanding restrictions on dollar purchases; they 
would argue that now that other countries had become free to 
use sterling for the purchase of dollar goods, they should have 
at least some share in the new privilege. Furthermore, to the 
extent that convertibility is regarded as one method of restoring 
the full multilateral principle in foreign trade, Britain herself 
would! seek to continue her present policy of reducing her own 
restrictions. Thus some reduction in the balance of the sterling 
area with the dollar area might be expected. 

Of greater importance is the question of action by third part 
countries. This is now the hard core of the convertibility problem. 
There will naturally be a tendency on the part of third party 
authorities to argue that restrictions on dollar imports and 
restrictions on sterling imports should run level, the two cur- 
rencies being freely interchangeable with one another. In certain 
cases this would expose British exporters to new winds of 
competition by American exports in a number of lines and in 
a number of markets. In this respect prospects are better now 
than they would have been a few years ago. Under the cover of 
what may be called the «protection» yielded by the inconvertibility 
of sterling in third party markets, British producers have greatly 
enlarged their sales, established the reputation of their goods 
and shown their capacity to give prompt delivery and good 
service. It will be easier to hold positions thus won than it would 
have been to win those positions in open competition at a time 
when British deliveries were subject to long delays, and the trade 
connections had not yet been built up. In this connection any- 
thing serving to strengthen the «rules of the game» envisaged by 
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G.A.T.T. would be helpful. Arbitrary restrictions could injure 
British exports and expose sterling to undue demands for con- 
version into dollars, even if the restriction were not discriminatory ; 
furthermore the imposition of sudden, unjustified restriction can 
injure exports to à greater extent than the amount immediately 
affected by the restrictions. For such arbitrary policy makes 
export markets seem unduly insecure and thereby unsatisfactory, 
and discourages producers from making any considerable efforts 
to capture and expand export markets. 

There is one further difficulty which has to be mentioned in 
relation to sterling convertibility. It is not likely that in the near 
future the British authorities will feel able to allow the absolutely 
free export of capital; the uncertainties in the world are still 
too great; too many firms and individuals would deem it a wise 
policy to add some American securities to their portfolio. 

Restriction of capital export implies some form of exchange 
co :trol. It is not thought that this is irreconciliable w 
convertibility in all important senses of that word. The compro- 
mise is enshrined in the expression «non-resident convertibility». 
some continental experts, not fully acquainted with the British 
system of control, fear that a continuation of a restriction 
on capital movements would jeopardize non-resident convertivility. 
These fears may be groundless, but they themselves constitute 
one further obstacle to convertibility, since they tend to reduce, 
even if misguidedly, that confidence which is so important an 
element in a convertible regime. 

We are now going through a period of relative dollar 
abundance in the world, which is primarily due to the large U.S. 
expenditures overseas on military. This seems a favourable period 
for countries to take the immediate strains which would result 
from convertibility. There are some who argue that they would 
like to see account of the non-dollar world with the dollar world 
in balance net of military expenditures, before admitting that the 
time is ripe for convertibility. But this is really an unreasonable 
requirement. The U.S. military expenditures are likely to continue 
for some years. During that period it is desirable for the U.S. to 
have a substantial surplus on her external commercial account, 
for how otherwise could the military expenditures, so valuable for 
the free world, be financed? One would be reduced to the absurd 
that convertibility could not be tried, so long as the United States 
was undertaking defence expenditures outside her territories. 

Pessimists make rejoinder by asking what will happen when 
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the expenditures cease. But if the expenditures provide a certain 
breathing space, it is to be hoped that the regime of © nvertibility, 
enabling multilateralism in international trade to be increased, 
will tend towards a more equal international balance. The external 
U. S. expenditures are likely to taper off rather than be suddenly 
rescinded. Within this period the countries that had established 
convertibility would be subject to a trial of strength, and have 
time to take special measures, if required, to facilitate export drives. 

Thus on the whole the period before us should be regarded 
as one that is favourable for the restoration of convertibility. 
But the fundamental questions raised in the earlier part of this 
article should by no means be dismissed from the mind. We 
still have to keep prominent the question of what action should 
mormally be taken by a chronically creditor country, and what 
the machinery should be for operating such a plan as that 
envisaged in the International Monetary Fund Scarce Currency 
Clause, if that is the right solution. The need for a larger 
international fund should continue to be pressed. The unsatisfa- 
ctory character of occasional once-over changes in foreign 
exchange rates should be borne in mind and the alternative of 
flexibility in the exchange rates, such as that in the sterling 
rate between 1931 and 1939, should be explored. And the pos- 
sibility of a world depression of serious dimensions also has to 
be considered. 

If a serious depression originates in one particular region 
of the world, there are two quite distinct effects on the remainder 
of the world. First and foremost is the tendency for the depres- 
sion in activity to be widely diffused, through the ever-spreading 
chain effect of a loss of earning power, both owing to the initial 
loss of earnings due to the reduction of sales to the area in 
question, and to the fall in the prices of standardized products 
of world-wide quotation. In the modern situation, unlike that of 
1929-32, all governments will take active measures to check this 
tendency and to provide alternative employment and means of 
sustaining livelihood. While this will mitigate the severity of 
unemployment and the chain effect, it will aggravate the second 
problem. 

This second problem concerns the balance with the region 
where the depression originated. Loss of sales to that region 
tends to worsen the balance of the rest of the world with it. In the 
old days this imbalance was partly offset by the depression in the 
rest of the world, leading to a reduction of purchases from the 
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region of origin. But if the rest of the world undertakes manful 
efforts to sustain employment, its adverse balance with the region 
of origin will be pro tanto increased. It is to be hoped that the 
region of origin will take quick and effective measures to cure 
its own troubles, but to the extent that this remedy fails, this is 
precisely the point at which the Scarce Currency plan becomes 
of paramount importance. It is essential that the members of the 
rest of the world should be entitled to take, and should take, 
discriminatory measures to restore their balance with the country 
of origin, and avoid imposing general beggar-my-neighbour 
restrictions that hurt each other. This is the way to prevent the 
depression becoming diffused; although it looks at first sight 
unkind to the country of origin, it may nontheless benefit that 
country in the end. For anything that serves to check the vicious 
spiral of world-wide depression helps each and every country 
in the world community. 

We cannot afford to wait for all these problems to be solved 
before restoring convertibility. But we must not let the pre- 
occupation with the special problems involved in the restoration 
of convertibility divert our minds from these more fundamental 
problems, which must be solved if a convertible regime is not 
merely to be successfully established for the time being, but is 
to continue to function smoothly over a long period. 


RIASSUNTO 


Problemi della convertibilità 


L’articolo considera il problema della convertibilità specialmente dal punto 
di vista del periodo lungo. Senza dubbio qualsiasi sistema di convertibilità mone- 
taria non funzionerà come prima del 1914. Non solo i paesi in deficit si rifiute- 
ranno di portare la deflazione fino al punto di ereare una disoccupazione eccessiva, 
ma è anche perfettamente chiaro, sin dal 1923, che gli Stati Uniti non ammette- 
rebbero una situazione creditizia che richiedesse una espansione della circolazione 
monetaria suscettibile di provocare una inflazione interna. 

Dobbiamo trovare nuovi rimedi che svolgano i compiti precedentemente svolti 
da questi inaccettabili rimedi. Nel sistema del Fondo Monetario Internazionale tali 
rimedi si trovano, da un lato, nell’ammissione della svalutazione per correggere 
uno squilibrio fondamentale, e, dall'altro, nella clausola della moneta rara. E’ 
necessario prestare molta attenzione al modo con cui la clausola operi, per evitare 
che il sistema mondiale di monete convertibili venga meno al suo compito. D'altra 
parte, la svalutazione può spesso dimostrarsi un rimedio sufficiente, nta non in 
tutti i casi. Tutto dipende dal fatto che la domanda e l’offerta dei beni commer- 
ciabili su base internazionale siano sufficientemente elastiche. 
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In relazione alla svalutazione sorge anche una questione pratica. Prima della 
seconda guerra mondiale, la Gran Bretagna adottò, con successo, un sistema di 
cambi flessibili. Ma il sistema attualmente adottato dal Fondo Monetario Interna- 
zionale è inflessibile, non ammette tentativi ed errori e così offre larghe possibilità 
agli speculatori. Nuova attenzione deve essere posta all’operatività, a lungo andare, 
dei provvedimenti di svalutazione. 

L’Autore, comunque, non raccomanda cambi flessibili come rimedio per la 
situazione attuale. Essi possono funzionare con successo solo quando è stata rista- 
bilita e mantenuta, per un periodo considerevole, la fiducia nelle monete. 

Viene preso in considerazione il problema della sterlina. Le vecchie difficoltà 
connesse con la forte entità dei saldi in sterline, sono state ampiamente superate. 
Ma vi sono ancora difficoltà dipendenti dal pericolo che se la convertibilità della 
sterlina fosse sfruttata da altri paesi, potrebbe riapparire una scarsità mondiale 
di dollari. Ciò potrebbe accadere nel caso di un serio «slump » statunitense che 
non potesse essere interamente controllato, o nel caso in cui le spese oltremare in 
conto difesa diminuissero rapidamente. Occorre prestare attenzione all’azione che 
sarebbe richiesta in tali condizioni. 

Poichè sembra probabile che le spese statunitensi nei paesi oltremare conti- 
nuino su vasta scala, l'Autore giudica che il periodo prossimo futuro è favorevole 
alla restaurazione della convertibilità. 


RÉSUMÉ 


Problèmes de la convertibilité 


L'auteur considère le problème de la convertibilité surtout du point de vue 
de la longue période. Aucun système de convertibilité monétaire ne pourra sans 
aucun doute fonctionner comme celui d’avant 1914. Non seulement les pays défi- 
citaires se refuseront à pousser la déflation jusqu’à la eréation d’un chomage 
excessif mais il parait également parfaitement clair depuis 1923 que les Etats-Unis 
n’accepteraient pas une position créditrice demandant une expansion de la circu- 
lation monétaire jusqu’à un point qui provequerait une inflation interne. 

Il faut que nous trouvions de nouveaux remèdes qui remplissent les fonctions 
assumées auparavent par ces remèdes inacceptables. Dans le système du Fond 
Monétaire International de tels remèdes se trouvent d’une parte dans l’admission 
de la dévaluation pour corriger un déséquilibre fondamental et d’autre part dans 
la clause de la monnaie rare. Il est nécessaire d'accorder beaucoup d'attention à la 
façon dont fonctionne cette clause parce que sans elle le système mondial des mon- 
naies convertibles ne pourrait atteindre son but. D’autre part la dévaluation peut 
se révéler souvent comme un remède suffisant, mais pas dans tous les cas. Tout 
dépend du fait que la demande et l’offre de marchandises vendables sur le plan 
international soient suffisamment élastiques. 

Une question pratique se pose encore en relation avec la dévaluation. Avant 
la deuxième guerre mondiale la Grande-Bretagne avait adopté avec suecès un 
système de changes flexibles. Le système actuellement adopté par le Fond Moné- 
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taire International est inflexible, il n’admet ni tentatives ni erreurs et offre ainsi 
de grandes possibilités aux spéculateurs. Il faudra réfléchir à nouveau sur les 
effets, à la longue, des mesures de dévaluation. 

L'auteur ne racommande pas les changes flexibles comme remède dans la 
situation actuelle. Ils ne pourraient fonctionner avec suecès uniquement que 
lorsque serait rétablie et maintenue, pendant une période considérable, la confiance 
dans les monnaies en question. 

Il considère en suite le problème de la livre sterling. Les anciennes difficultés, 
risultant des soldes en livres, on été résolues en majeure partie. Mais il en subsiste 
toujours en relation avec le risque que la convertibilité de la livre soit exploitée 
par d'autres pays et que ce fait résulte une disette de dollars. Cela pourrait arri- 
ver dans le cas d’une dépression sérieuse aux Etats-Unis que échapperait aux 
contrôles intérieurs ou si les dépenses à titre de la défense outre mer étaient ré- 
duites rapidement. Il faudra accorder une certaine attention à l’action requise 
dans des cas pareils. 

L'auteur pense que les dépenses des Etats-Unis dans le pays d'outre mer con- 
tinueront sur une vaste échelle et que pour cette raison l’avenir immédiat serait 


x 


favorable à la restauration de la convertibilité. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Konvertibilitaetsprobleme 


Der Verfasser betrachtet das Problem der Konvertibilitaet hauptsaechlich 
vom Standpunkt der langen Periode. Es besteht kein Zweifel darueber, dass kei- 
nerlei konvertibles Waehrungssystem so wie vor 1914 funktionieren kann. Die Defi- 
zitlaender wuerden sich weigern die Detlation bis zu einer uebermaessigen Arbeits- 
losigkeit vorzustossen, es ist aber auch seit 1923 vollkommen klar, dass die Ve- 
reinigten Staaten keinerlei Glaeubigerposition in Betracht ziehen wuerden, welche 
die Ausweitung des Geldumlaufs bis zu einem Punkt zur Voraussetzung haette an 
welchem die innere Inflation einsetzen wuerde. 

Man muss neue Mittel suchen, die die Nachteile der alten vermeiden und doch 
ihre Ziele erreichen. Im System des Internationalen Waehrungsfonds derartige 
Mittel finden sich einerseits in der Zulassung der Waehrungsabwertung zur Besei- 
tigung von fundamentalen Gleichgewiehtsstoerungen, anderseits in der Klausel vom 
« seltenen Gelde ». Besondere Aufmerksamkeit muss der Art und Weise der Hand- 
habung dieser Klausel geschenkt werden, weil sonst das ganze System der kon- 
vertiblen Waehrungen zusammenbrechen koennte. Anderseits kann sich die Abwer- 
tung in vielen, wenn auch nicht in allen Faellen als ein hinreichendes Mittel erwei- 
sen. Alles haengt von der genuegenden Elastizitaet von Nachfrage und Angebot 
der im internationalen Handel ausgetauschten Gueter ab. 

Im Zusammenhang mit der Abwertung erhebt sich noch eine praktische Frage. 
Vor dem zweiten Weltkrieg fuehrte Grossbritannien mit Erfolg ein System flexi- 
bler Wechselkurse ein. Das System aber, das der Internationale Waehruhgsfond 
derzeit angenommen hat, ist starr, es schliesst Versuche und Irrtuemer aus und 
bietet daher den Spekulanten mannigfache Moeglichkeiten. Besondere Aufmerk- 
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samkeit nuss auf lange Sicht der Abwertungsklausel und ihrer Wirksamkeit 
geschenkt werden. 

Der Verfasser empfiehlt fuer die gegenwaertige Lage die Einfuehrung von 
flexibeln Wechselkursen nicht. Diese koennen mit Erfolg nur nach Wiederherstel- 
lung und Aufrechterhaltung des Vertrauens in die Waehrungen eingefuehrt werden. 

Der Verfasser behandelt sodann das Problem des Pfund Sterling. Die im Zu- 
sammenhang mit den grossen Sterlingguthabungen bestehenden alten Probleme 
sind zum grossen Teil aus dem Weg geraeumt worden. Es bestehen aber noch an- 
dere Schwierigkeiten die insbesondere mit der Gefahr zusammenhaengen, dass im 
Falle der Ansnuetzung der Konvertibilitaet des Pfundes durch andere Laender 
eine Welt-Dollarluecke wieder auftauchen koennte. Dies koennte im Falle einer 
ernstlichen Depression in den Vereinigten Staaten geschehen, die nicht vollkommen 
kontrolliert werden koennte oder falls die Vereinigten Staaten ihre Ausgaben fuer 
militaerische Hilfe an Ueberseelaender rasch einschraenken wuerden. Besondere 
Aufmerksamkeit muss der Frage geschenkt werden, was unter derartigen Umstaen- 
den zu geschehen haette. 

Da man mit grosser Wahrscheinlichkeit annehmen kann, dass die Ausgaben 
der Vereinigten Staaten nach Uebersee in grossem Ausmasse fortgesetzt werden 
werden, so kommt der Verfasser zu dem Schlusse, dass die nahe Zukunft der Wie- 
derherstellung der Konvertibilitaet guenstig ist. 


RESUMEN 


Problemas de la convertibilidad 


Considera el artículo el problema de convertibilidad preponderantemente desde 
un punto de vista del período largo. Es indudable que cualesquier sistemas de 
convertibilidad monetaria no van a funcionar igual que anteriormente al año de 
1914. Los países en déficit no se negarán tan sólo a llevar la deflación hasta el 
punto de crear una desocupación excesiva, sino que los Estados Unidos N. Ameri- 
ca no tornarían en consideración una situación crediticia que requiriera una 
expansión de la circulación monetaria hasta el punto de provocar una inflación 
interior. 

Debemos nosotros hallar nuevos remedios que desempeñen los oficios que ante- 
cedentemente se los desempeñaba por estos inaceptables remedois. En el sistema del 
Fondo Monetario Internacional se encuentran a esos remedios, por ciertos respectos, 
en la admisión de la desvalorización para corregir a un desequilibrio fundamental, 
y por otros respectos, en la cláusula de la moneda rara. Es preciso se preste mucha 
atención a la manera cómo la cláusula actúe, pues sin ello el sistema mundial de 
monedas convertibles pudiera faltar a su oficio. Por otra parte, la desvalorización 
puede manifestarse a menudo siendo remedio suficiente, pero no en todos los casos. 
Todo depende del hecho de que la demanda y la oferta de bienes internazionalmente 
comerciables fueran suficientemente elásticas. 

Con referencia a la desvalorización, nace también una cuestión práctica. Antes 
de la segunda guerra mundial, adoptó Gran Bretaña, con buen éxito, un sistema 
de cambios flexibles. Pero el sistema adoptado en la actualidad por el Fondo Mo- 


38 Roy Harrod - Convertibility Problems 


netario Internacional no es flexible, no admite tentativas y yerros tampoco, y asi 
ofrece amplias posibilidades a los logreros. Nueva atención se la debe prestar a lo 
operativo, a la larga, de las provisiones de desvalorización. 

El autor, de todos modos, no recomienda cambios flexibles como remedio de 
la situación actual. Pueden ellos funcionar con buen éxito tan sólo cuando se resta- 
blezca y mantenga, durante período considerable de tiempo, le confianza en las 
monedas en cuestión. 

Tómase en consideración el problema de la esterlina. Las viejas dificultades 
relacionadas con la fuerte entidad de saldos en esterlinas, se las superó ancha- 
mente. Pero hay todavía dificultades dependiendo del peligro de que, al ser explo- 
tada la ocnvertibilidad por otros países, podría entonces reaparecer otra escasez 
mundial en dólares. Esto pudiera ocurrir en el caso de serio «slump » estado- 
unidense, la que no se la pudiese enteramente controlar, o bien en el caso de que 
los gastos de ultramar en cuenta defensa disminuyeran rápidamente. Es preciso 
se preste atención a la acción que se requiriese siendo tales las condiciones. 

Come que parece probable que los gastos estadounidenses en los países de ultra- 
mar seguirán desarrollándose en amplia escala, juzga el autor que el período pró- 
ximo venidero es favorable al restablecimiento de la convertibilidad. 


PROBLEMS OF THE RETURN TO CONVERTIBILITY (%) 


PER JACOBSSON 


Between the two world wars — from 1919 to 1939 — most 
countries in Europe continued to adhere to a system of free 
exchange markets. Thus, for instance, in London every currency, 
and also gold, could be bought freely against sterling up to the 
very outbreak of war in 1939. It is true that in the period after 
the suspension of gold payments on 19th September 1931 the 
pound no longer had any fixed parity in relation to gold; it was 
still possible, however, at a fluctuating price, to buy gold and 
currencies without any official or other prohibition. The British 
preferred freedom to controls. 

Germany went the other way. Foreign exchange control was 
imposed in the summer of 1931, and under the leadership of the 
ingenious Dr. Schacht a most complicated system of multiple 
rates was devised and actually made to work. This foreign 
exchange control was, incidentally, one of the various means 
employed in order to restrain consumption in Germany, since 
« forced savings » were needed for the financing of public works 
and rearmament. Hermann Góring told the German people quite 
plainly at the time that they were going to get « guns instead of 
butter». It is important to remember that Schacht did not 
invent a system which made it unnecessary to save; there can 
be no such system for a country which wishes to continue to 
invest. 

When the second world war ended controls had come to be 
associated, on the continent of Europe, with the régime of 
dictators — with the totalitarian systems of Hitler and Mus- 
solini. That association made it easier to get rid of controls and 
helps to explain why, for instance, Professor Einaudi in Italy 
and Professor Erhard in Germany were able to restore a relatively 
liberal order at a fairly early date. But there has been a 
conspicuous return to the conditions of a market economy not 


(*) Lecture given at the University of Iceland, Reykjavik, on 8th Sep- 
tember 1954. 
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only in these but also in other western European countries ; in 
Great Britain the movement towards freer markets has been 
accelerated since 1951, having been characterised by the lifting 
of rationing and the reopening of free commodity markets. 

The convertibility of currencies — «the freedom to buy 
foreign currencies without having to obtain a permit from an 
official » — is part of a market economy. This being so, it is no 
wonder that when, in 1947, Great Britain, bound by a provision 
in the Anglo-American Loan Agreement, introduced a relatively 
free market for currencies before free markets had been es- 
tablished in other fields, it found it impossible to maintain the 
new sterling convertibility for more than a very short period. It 
is as if one were suddenly to free sugar from rationing before 
anything else had been derationed. Everybody would buy sugar 
and the attempt to free that commodity alone would break down. 
The failure of this premature attempt made people most cautious 
both in Great Britain and elsewhere; it is one of the reasons 
why progress towards convertibility has been relatively slow — 
after all, it is now more than nine years since the end of the war 
and most countries still practice exchange control. 

Recently, however, the matter has been taken up again. In 
Germany, Professor Erhard has set himself up as a champion of 
convertibility and, as far as Great Britain is concerned, it should 
be remembered that a return to convertibility has twice been laid 
down as one of the agreed objectives of the countries of the British 
Commonwealth. 

a) In December 1952 the Conference of the Commonwealth 
Prime Ministers, held in London, stated that «an integral part 
of any effective multilateral system is the restoration of the 
convertibility of sterling », it being prudently added that sterling 
convertibility could only be achieved «by progressive stages ». 

b) At the Sydney Conference of the Commonwealth Prime 
Ministers, held in January of this year (1954), the same objectives 
were reaffirmed with increased emphasis, the declared aim being 
«to strengthen the position of each country and of sterling as 
a currency, and to establish with other countries a wider and 
freer system of trade and finance in which the convertibility of 
sterling is an essential part ». 

These are not empty words. They represent the considered 
policy of the British Commonwealth. There is no doubt that the 


member countries of this group intend to restore the convertibility 
of their currencies. 
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Now why is it that the British and other governments are 
so strongly in favour of a return to convertibility? 

1) The main reason is, of course, that freedom of intern- 
ational payments will help to promote world trade and capital 
movements, as it has done in the past, especially as it is bound 
to be combined with a return to freer trade through the removal 
of quotas and other quantitative restrictions in the commercial 
relations between different countries. Trade with other continents 
is, in any case, essential for western Europe. Most of the coun- 
tries of this continent have to obtain food and raw materials 
from other areas and continents; how, then, can we hope to 
prosper without the greatest freedom of trade and payments? 
If we do not move forward to convertibility there is always the 
danger that we may slip back into bilateralism, which is a method 
of trade and payments most harmful for the development of 
world trade. 

2) As far as Great Britain is concerned, trade with the rest 
of the world — and especially with the other countries of the 
sterling area — is of the greatest importance; but it is very 
doubtful whether Great Britain would be able to hold the sterling 
area together if the pound were to remain inconvertible for ever. 
One must remember that, as regards the sterling area, exchange 
control, if it is to be effective, has to be imposed' all over the 
area, since within it sterling can move freely — to India, 
Pakistan, Ceylon and Kuwait and a great many other places. As 
Dr. Beyen, the present Foreign Minister of the Netherlands, once 
pointed out to me, exchange control may be likened to a system 
of air conditioning : it is not safe to open a single window within 
the sterling area; there are, howerer, already many windows 
ajar. It is hardly to be assumed that all these countries will 
remain attached to sterling without sterling becoming a first-rate 
currency. It is not possible to remain a first-class power if one 
has a second-rate currency. 

3) A third line of argument which is often brought forward 
in the United States is that convertibility is the best defence 
against totalitarian practices, since it is part of a free-market 
economy. It was behind the barrier of exchange control that 
Hitler established his power over the whole German economy. 
In 1936 or 1937 I asked a German economist why the German 
authorities did not adjust the value of the Reichsmark, as, for 
example, that of the Swiss franc had been adjusted, since such 
a step would not only make it possible to get rid of a number 
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of cumbersome controls but would also promote German exports 
without upsetting confidence in the currency. He replied that 
the control was regarded as necessary by the Party in order to 
dominate the business people. There was not a single importer 
or exporter who did not have to remember that if he showed any 
opposition, or even dissatisfaction, with regard to the régime his 
applications for licences might be refused and he might just as 
well give up his business. Not the least of the merits of 
convertibility is that it helps to safeguard freedom of speech. 

But we all know that there are some economists who are 
almost passionately in favour of control as a system of economic 
planning. Probably the most famous among these is THOMAS 
BALOGH — originally Hungarian, now in Oxford. BALOGH thinks 
that it is possible to keep effective demand at a high level by 
increasing the supply of money with a view to ensuring full 
employment and then to offset the effects of the abundant money 
supply, as far as the balance of payments is concerned, by severe 
import restrictions. In my opinion it is a fallacy to think that 
any such offsetting is possible. The attempts which have been made 
to work a system of this kind have shown that it leads to a 
persistent deficit in the balance of payments; when there is too 
much money no country is able, under peacetime conditions, to 
prevent the emergence of such a deficit. 

I have the impression that just now BALOGH and those who 
think like he does are becoming more and more concerned, since 
they fear that convertibility will, in fact, soon be restored. What 
is worrying them is probably the suspicion that if exchange 
control were to be abolished it would prove most difficult to 
reintroduce it. It is true that a new British government could 
forthwith re-establish exchange control in Great Britain itself; 
but it would probably find it very difficult to get the control 
reimposed in the various countries of what is called the « outer 
sterling area» — Pakistan, Ceylon, Australia, New Zealand, 
etc. — since these are independent members of the Commonwealth, 
and without its close link with all these countries Great Britain 
would not be the same economically as it is today. 

I do not want to give a political lecture here — but I have 
to mention these matters since they are an essential part of the 
present struggle for and against a return to convertibility. 

Now that we have considered the main reasons in favour of 
a return to convertibility, we may briefly examine the principal 
conditions which must be fulfilled if convertibility is to become 
a reality. 
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One point I have already mentioned, namely, that 
convertibility is part of a free-market economy, and that it is 
necessary to re-establish free markets in quite a number of fields 
for the system to work smoothly. As you know, Great Britain 
has now gone a long way towards the abolition of direct controls 
and the reopening of free commodity markets, this having been 
done in the case of most metals and of wheat, sugar, wool and 
cotton — to mention only the most important commodities. It 
should also be remembered that in western Europe generally a 
high degree of trade liberalisation has been achieved under the 
auspices of the O.E.E.C. Let us now turn to a more detailed 
consideration of the various conditions required for convertibility : 


1. — The main condition for the proper functioning of free 
exchange and other markets, and therefore also for convertibility, 
is that financial equilibrium shall have been restored in the 
domestic economy of each individual country : 

a) budgest must be properly balanced; and 

b) the amount of credit granted by commercial and other 
banks must, as a general rule, be kept within the limits of the 
volume of current savings entrusted to them. 

When, after the war, the Bank for International Settlements 
in its reports consistently expressed the view that the only 
effective way of achieving equilibrium in the balance of payments 
was to restore order in the internal finances of each country, 
there were many who at first did not agree with us at all; but 
a great deal of water has flowed under the bridges since then 
and today it seems that the principles which we in Basle always 
defended are now coming to be regarded as almost self-evident. 
It must be realised, of course, that it is not always pleasant for 
politicians or for the public to be told that questions of domestic 
financing are so important, since in order to remedy the situation 
it is often necessary to cut down the volume of investment and 
increase the rates of taxation, as the Danish Government is now 
proposing to do. 


2. — A second condition for convertibility is that the cost 
and price level in the country which makes its currency 
convertible shall not be out of line with costs and prices in other 
countries. It must, of course, be admitted that it is often difficult 
to determine exactly what the right relationship is. Now that 
convertibility is becoming a matter of practical politics, it is 
important that each country should carefully examine its own 
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position and take steps to ensure that the level of its domestic 
costs does not become so high that its export industries are priced 
out of the foreign markets. 


8. — A third condition for convertibility is that there shall 
be sufficient reserves of gold and foreign exchange at the disposal 
of the monetary authorities. The accumulated reserves of the 
central banks must be large enough to enable them to stand the 
strain of a certain outflow of funds and thus gain sufficient time 
for their own measures, designed to restore a proper balance in 
the economy, to become effective. 

During the war a number of countries acquired substantial 
sterling balances in London — and these balances, which repre- 
sented a heavy liability for Great Britain, may, of course, be 
drawn upon by the creditors. In order to be able to stand a 
period of strain Great Britain must have adequate reserves, 
and the British Government itself has always emphasised how 
essential this is. As a result of a shift in their ownership, the 
sterling balances are now in « safer hands » than they were just 
after the war, but, even so, they still constitute a problem. 

In the case of Great Britain, as in that of most other 
western European countries, the reserve position is, however, 
now much better than it was only a few years ago. Let me give 
a few figures: 


Reserves: At the end of 1938 — that is just before the war — 
western Europe (which means the 0.E.E.C. countries, including 
Greece and Turkey — in fact the whole of Europe apart from 
the countries of the eastern bloc) held gold and dollars totalling 
about $ 10% milliard. By the end of 1947 these reserves had 
fallen to just under $ 8 milliard. They have now risen again 
to more than $ 14 milliard — quite a substantial increase. The 
countries which have gained most are western Germany, the 
Netherlands, Belgium and Great Britain. 

I am sorry to say that the northern countries (Denmark, 
Finland, Iceland, Norway and Sweden) are not among those 
whose monetary reserves are substantially larger at present than 
they were before the war. Having lived for many years in 
Switzerland and having also seen a great deal of the Dutch and 
the Belgians, I have been increasingly struck by the fact that 
the great importance, both for individuals and for the monetary 
authorities, of the maintenance of adequate reserves is much 
more fully appreciated by the old-established trading nations 
than is generally the case in northern Europe. 


Problems of the Return to Convertibility 45 


The gold and dollar reserves of France have risen quite 
substantially since the autumn of 1958. According 7 the latest 
available figures, the French budget deficit this year is only 
one-half of what it was in 1953; this improvement in the budget 
position (which for France, as for other countries, is a 
development of fundamental importance) has been accompanied 
by a corresponding improvement in the foreign exchange position 
— and that at a time when trade restrictions have been somewhat 
eased. Restrictions may be useful in an emergency situation, 
when quick action is required, but they have not proved effective 
as a long-term remedy. 


4. — Now I come to a fourth condition, which is that the 
great creditor nations — in particular the United States — 
should pursue what are commonly called «good creditor 
policies ». Great Britain, when, before 1914, it was the 
undisputed centre of the world’s monetary system, was a free- 
trade country and the London market served as a source of 
commercial and other credit for all who had taken care of their 
credit standing. 

It is clear that the United States is not going to become a 
free-trade country, but it ought, in the first place, to abstain 
from increases in its tariff and, in the second place, to continue 
the process of gradually reducing tariff rates which it began in 
the 1930s. The Randall Commission, which published its report 
early this year, made several useful recommendations concerning 
commercial policy. Little or no action has as yet been taken to 
give effect to these recommendations; but the Randall Commission 
must nevertheless be said to have been of value. Its conclusions 
have been formally approved by President Eisenhower in a 
message to Congress. This is, I think, the first time that a 
Republican President has come out in favour of a reduction in 
tariffs. The Republican Party is thus no longer exclusively a 
high-tariff party. 

Sometimes I think that Americans are inclined, when arguing 
in favour of tariff reductions, to dwell too much upon the need 
to help expand the trade of other nations which, it is thought, 
would otherwise not be able to cope with their balance-of- 
payments problems. This is no doubt an important consideration, 
but it seems to me that for its own good, too, the United States 
has strong reasons for lowering its tariff. In a big country such 
as the United States there is, for instance, a danger that large 
vested interests — corporations, labour unions and farmers’ 
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associations — will become so strong that they will even be able 
to dictate to the government. Experience has shown that it is à 
very serious matter for a country if its government is dominated 
by vested interests. The best way to hold such interests in check 
is to admit more foreign goods. 

As far as the granting of foreign credits is concerned, it is 
practically certain that the New York banks will not undertake 
foreign lending to the extent that the London market did. But 
certain other ways of granting credit have already been arranged 
and there may be more in due course. 

The International Monetary Fund, for instance, is now 
considering a system of «standby credits »; and the activity of 
the International Bank for Reconstruction and Development in 
the long-term market is greatly deserving of praise. 

For my part, I stili hope that the United States will proceed 
before long to increase the resources of its already existing 
Exchange Stabilization Fund, which was originally established 
in 1934. 

The relationship between the rest of the world and the United 
States is of crucial importance in all discussions on the return 
to convertibility. There is a great variety of opinion with regard 
to the policy which the various European countries should adopt 
in relation to the dollar area. In the present context I must limit 
myself to the consideration of two sets of opinion, which are 
perhaps most clearly represented by two schools of thought in 
Great Britain. 


1. — Some people hold that the U.S. economy, though so 
vast and powerful, is at the same time so volatile, so prone to 
violent booms and depressions, that it is best for European 
countries not to tie their currencies too firmly to the dollar and, 
therefore, not to agree to convertibility on the basis of stable 
rates. These economists often suggest, on the contrary, that in 
the event of balance-of-payments difficulties discriminatory 
restrictions on the import of American goods should be applied 
without hesitation. The view has often been expressed that even 
a slight recession în the United States would have serious 
repercussions on the balance-of-payments position and the 
internal economies of the countries of Europe. As these people 


put it, «When the United States sneezes, Europe gets 
pneumonia ). 1 


2. — The other school of economists is more confident that 
the U.S. economy can attain a high degree of stability. They 
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argue that the Americans themselves have every reason to prevent 
violent fluctuations from occurring within their own country 
and some think that anyhow the countries of Europe, as they 
grow stronger, should be able to withstand the effects of adverse 
influences emanating from the United States without suffering 
any very serious dislocation in their internal economies. The 
proponents of this line of thought recommend, as the final goal, 
convertibility at a stable rate. Their contention is that in any 
case one ought, in the first place, to try to work with the United 
States. There need be no hard-and-fast agreement but both sides 
should do their best to make the co-operation a success. 

Since the autumn of 1953, i.e. since it has been certain that 
there would be an economic recession in the United States, the 
adherents of both schools were anxiously waiting to see what 
would happen. 

It is now known that, as one might have expected, the 
question of the attitude to be adopted by the British Common- 
wealth in relation to the United States was put on the agenda 
of the Sydney Conference of the Commonwealth Finance 
Ministers, held in January of this year (1954). At that conference 
it was agreed that the countries of the Commonwealth should 
«try to ride the inevitable fluctuations of world trade without 
returning to restrictions on trade and payments ». It was further 
agreed that « if all played their part in endeavouring to maintain 
a high level of trade, business activity and employment, a 
moderate decline in the trend in the United States could be 
prevented from having serious repercussion elsewhere ». 

This was a victory for the school which favours co-operation 
with the United States. The actual trend of economic develop- 
ments has been on their side and has helped to strengthen the 
influence exerted by this school. 

As you all know, the recent recession in the United States 
has not led to any decline in business activity in Europe; there 
has, in fact, even been a boom in Europe, and most European 
countries have continued to add to their gold and dollar reserves. 
The movement in favour of active co-operation with the United 
States has undoubtedly gained ground in recent months. 

In this connection I must say a few words on the question 
of whether we should expect a régime of stable or fluctuating 
exchange rates if andi when there is a return to convertibility. 
Certain economists are in favour of fluctuating rates on the 
grounds that, since no country these days can consider any 
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appreciable reduction in wages, the only way to re-establish 
balance in the event of disequilibrium will be to allow the 
exchange rate to be altered. It should, however, be added that 
the economists in question often talk as if each country would 
be prepared to adopt a régime of rates which would fluctuate in 
relation to all other currencies — but that would introduce 
well-nigh chaotic conditions; there never has been a régime 
allowing such universal fluctuations and there never will be 
such a régime. Some countries may, of course, as in the past, 
have to modify or «unify» their exchange rates before making 
their currencies convertible; but on the whole I think countries 
will mostly move în groups, as they did in the 1930s when 
determining their relationship to the sterling area and the 
gold bloc. 

The most important question is whether or not there will 
be a fluctuating rate between the pound and the dollar. In 1931 
the stable relationship between these two currencies came 
an end and this occurred at a time. 

î) when commodity prices in the United States were 
falling, and 

ti) when the pound' was overvalued. Whether or not it had 
been given too high a value in 1925, it became clear, when prices 
on the world markets fell as sharply as they did after 1929, that 
it was overvalued. 

Now, the Americans are doing their very best to prevent a 
sharp fall in prices, from which they would suffer very severely 
themselves; in the present recession they have succeeded in this 
object, at least so far. 

And the pound is certainly not overvalued at the moment; 
Great Britain is in most respects a cheap country. 

Nobody, of course, wants fluctuating rates for their own 
sake. The ideal is stable rates. The question is precisely whether 
or not the countries concerned will carry out policies which will 
permit the maintenance of stable rates. 

I think that there is a good chance that such policies will 
be pursued both in the United States and Great Britain. And as 
far as the countries on the continent of Europe are concerned 
almost all of them want to live under a régime of stable rates. 


* * * 


We must not blind ourselves to the fact that there are still 
some difficult problems to be solved in Europe. Germany must 
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perfect its capital market, Italy is in need of further economic 
development, especially in the southern part of ‘he country, 
France has to deal with the problem of high costs and to push 
on with the liberalisation of its trade — and I could cite many 
other tasks still requiring to be tackled. 

These various problems are by no means insoluble, and in 
each of the countries mentioned the authorities are resolutely 
engaged in seeking the proper solutions. 

There was, as you know, much discussion in the spring of 
1954 as to whether or not the European Payments Union should 
be continued. It was soon found, however, that in general the 
member countries were not ready to plunge into convertibility, 
and the Union was prolonged for one year up to the end of 
June 1955. 

Another question is whether the E.P.U. is simply to be 
abolished or whether it should be succeeded by some kind of 
O.E.E.C. fund from which countries could obtain credits in case 
of need. In this connection it can be confidently stated that 
nobody wishes the process of trade liberalisation to be reversed 
and that there is every reason to facilitate the participation of 
as many European countries as possible in the return to 
convertibility. 

After the elections in the United States which are to take 
place early in November 1954, it should be possible for the U.S. 
Government to clarify its position with regard to its tariff policy, 
the granting of credit, etc. 

We are now in the middle of a constructive period. Member- 
ship in the E.P.U. is not preventing countries from taking one 
step after the other along the road to convertibility. Imports of 
dollar goods are being liberalised by more and more countries. 
Greater freedom is being allowed for current payments abroad 
and even for the transfer of capital funds. I was told a few days 
ago in Frankfurt about steps just announced for the deblocking 
of the so-called « Sperrmark ». Commercial banks have been 
granted greater freedom of action in their transactions with their 
customers. Nobody seems to find it in any way extraordinary 
that these measures taken by western Germany and other coun- 
tries are being announced at a time when, according to the news- 
papers, Europe is in the throes of a political crisis as a result 
of the French refusal to adopt the proposal for a European 
Defence Community. Business goes on apparently unaffected by 
the ups and downs of high politics. 
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Maybe when convertibility does come it will represent for 
most countries merely a confirmation of a state of affairs which 
will already be in existence. 

It is a rather optimistic view that I have put forward with 
regard to future prospects in Europe. Last November I spoke 
before a seminar at the Federal Reserve Board in Washington 
about very much the same problems as I have discussed today. 
I was then told that I was altogether too optimistic. But a few 
days ago an American who had been present at the seminar in 
question wrote in a letter to Basle that the people at the Federal 
Reserve Board now thought that I had been rather « cautious », 
so favourable had been the trend of world developments in the 
economic and financial sphere since the autumn of 1953. 

Political and other events may, of course, lead to setbacks. 
But in my opinion each country in the western world would today 
be well-advised to assume that we are definitely launched on the 
road to convertibility — and to shape its policy accordingly. 


RIASSUNTO 


Problemi di un ritorno alla convertibilità 


La convertibilità delle monete, cioè la libertà di acquistare valuta estera 
senza dover ottenere un permesso da un funzionario, è una caratteristica essenziale 
dell'economia di mercato e presuppone la costituzione di vasti ed efficienti 
mercati delle valute estere. La mancata introduzione della convertibilità da parte 
della Gran Bretagna nel 1947, fu essenzialmente dovuta al fatto che non si 
poteva rischiare di permettere un mercato delle valute relativamente libero 
prima che liberi mercati fossero stati stabiliti in altri settori. 

La ragione addotta nel 1952 e nel 1954 per l’adozione della convertibilità 
della sterlina come obbiettivo concordato dei paesi del Commonwealth, è non solo 
che la libertà dei pagamenti internazionali contribuirebbe a sviluppare il com- 
mercio mondiale e il flusso dei capitali internazionali per scopi di investimento, 
ma anche che i controlli a lungo andare difficilmente saranno efficaci in un 
gruppo di paesi ampio come quello dell’area della sterlina. Inoltre, i controlli 
diretti si sono dimostrati incapaci di ristabilire l'equilibrio nella bilancia dei 
pagamenti; per questo è necessaria un’appropriata politica finanziaria. Spe- 
cialmente negli Stati Uniti si fa rilevare che la convertibilità è la miglior difesa 
contro i metodi totalitari, per la pura ragione che essa è parte di una economia 
di mercato libero. 


La principale condizione per il giusto funzionamento di mercati liberi delle 
valute e delle merci e, quindi, per la convertibilita, è che l'equilibrio finanziario 
sia ristabilito nell’economia interna di ciascun paese. Altre condizion sono che 
il livello dei costi e dei prezzi non sia fuori di allineamento con le condizioni 


all’estero; che sufficienti riserve monetarie siano disponibili; e che le nazioni 
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grandi ereditrici perseguano quella che è comunemente chiamata « politica del 
buon creditore ». 

Vi sono ancora molti che ritengono che l'economia degli Stati Uniti, sebbene 
così vasta e potente, sia allo stesso tempo volatile ed incline a violenti booms e 
depressioni. Perciò sarebbe meglio per i paesi europei non legare troppo ferma- 
mente le proprie monete al dollaro e quindi non acconsentire alla convertibilità 
sulla base di tassi stabili. Vi è un’altra scuola di economisti che ha maggior 
fiducia che l'economia degli Stati Uniti possa mantenere un grado di stabilità 
adeguatamente elevato. I membri di questa scuola sono stati incoraggiati dal 
fatto che la recessione del 1953-54 negli Stati Uniti non ha condotto ad alcun 
declino nell’attività economica in Europa, ove, in effetti, si è anzi avuto un 
«boom ». Questa scuola è favorevole ai tassi stabili, in ogni caso come un 
obbiettivo che dovrebbe essere tentato in primo luogo. 

Per quanto concerne il rapporto fra la sterlina e il dollaro, dovrebbe essere 
ricordato che sia nel 1931 che nel 1949, quando la sterlina dovette essere svalu- 
tata, i prezzi delle merci negli Stati Uniti diminuirono e la sterlina divenne 
sopravalutata. Recentemente gli statunitensi hanno cercato di prevenire violente 
cadute nei prezzi, da cui avrebbero tratto danni; e attualmente la sterlina non 
è certamente sopravalutata. Vi è, invero, una buona probabilità che sia negli 
Stati Uniti che nella Gran Bretagna vengano perseguite politiche che permet- 
teranno di mantenere stabile il cambio dollaro-sterlina; e i paesi del continente 
europeo sembrano aver tutti bisogno di un regime di cambi stabili. 


RÉSUMÉ 


Problèmes posés par le retour à la convertibilité 


La convertibilité des monnaies, c’est-à-dire la liberté d'acquérir des monnaies 
étrangères sans permission accordée par un fonctionnaire constitue un élément 
essentiel de l’économie de marché et présuppose l’organisation de vastes et 
efficients marchés de monnais étrangères. La Grande-Bretagne n’a pas en 1947 
introduit la convertibilité en grande partie parce qu’elle ne pouvait pas risquer 
d'admettre un marché des changes relativement libre avant que des marchés 
libres ne fussent introduits dans d’autres domaines. 

Lorsqu’en 1952 et 1954 les pays du Commonwealth adoptèrent comme but 
commun la convertibilité de la livre, on donna comme arguments, non seulement 
que la liberté des paiements internationaux contribuerait au développement du 
commerce mondial et du flux des capitaux internationaux aux fins d’investisse- 
ments mais aussi que les contrôles, à la longue, ne seraient pas très efficaces 
dans un groupe de pays aussi grand que celui de la livre. Puis les contrôles 
directes se sont avérés incapables à rétablir l’équilibre de la balance des paie- 
ments; une politique financière appropriée est nécessaire à ces fins. Il a été relevé 
spécialement aux Etats-Unis que la convertibilité constitue la meilleure défense 
contre les méthodes totalitaires pour la raison qu’elle fait partie d’une économie 
de marché libre. 
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La condition principale du bon fonctionnement des marchés libres des 
monnaies et des marchandises et ainsi de la convertibilité est l’équilibre financier 
à l'intérieur de chaque pays. Autres conditions: que le niveau des coûts et des 
prix ne soit pas sans relations avec ceux de l’étranger; que des réserves moné- 
taires suffisantes soient disponibles; que les grandes nations créditrices suivent 
les règles de ce qu’on appelle «la politique du bon eréditeur >. 

Certains font valoir que l’économie des Etats-Unis, quoique vaste et puissante, 
est en même temps instable et ouverte à des booms et des dépressions violentes 
et qu’il vaudrait mieux pour ces raisons que les pays européens ne rattachent pas 
d’une façon trop serrée leurs monnais au dollar et qu’ils ne devraient pas con- 
sentir à la convertibilité basée sur des cours uniques. Il y a par contre une autre 
école d'économistes qui eroit que l’économie des Etats-Unis pourra maintenir une 
stabilité suffisante. Ils se trouvent encouragés par le fait que la récession aux 
Etats-Unis de 1953-54 n’a entraîné aucun déclin d’activité en Europe où il y a eu, 
au contraire, un «boom». Cette école favorise les cours fixes comme objectif 
qui devrait être poursuivi en premier lieu. 

En ce qui concerne le rapport entre la livre et le dollar, il faudrait se 
rappeler qu’en 1931 comme en 1949 lorsque la livre fut dévaluée, les prix des 
marchandises aux Etats-Unis avaient diminué et la livre était surévaluée. Ré- 
cemment, les Américains ont cherché à prévenir de violentes chutes de prix qui 
leur auraient fait du tort; et actuellement la livre n’est certainement pas suré- 
valuée. Il est assez probable que, soit aux Etats-Unis soit en Grande-Bretagne, 
des politiques soient adoptées qui permettront de maintenir la stabilité du change 
dollar-livre; les pays du continent européen eux aussi semblent avoir tous besoin 
d'un régime de changes stables. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Probleme der Wiederherstellung der Konvertibilitaet 


Die Konvertibilitaet der Waehrungen, das heisst die Freiheit des Ankaufs 
auslaendischer Valuten ohne amtliche Bewilligung ist ein wesentliches Merkmal 
einer Marktwirtschaft und setzt das Bestehen von weiten und gut funktionie- 
renden Devisenmaerkten voraus. Grossbritannien hat 1947 die Konvertibilitaet 
hauptsaechlich deshalb nicht eingefuehrt, weil man das Risiko eines relativ 
freien Devisenmarktes nicht auf sich nehmen wollte ehe auf anderen Gebieten 
freie Maerkte bestanden. 

Als 1952 und 1954 die Konvertibilitaet des Pfundes als gemeinsames Ziel der 
Laender des Commonwealth aufgestellt wurde, fuehrte man als Begruendung 
einerseits an, dass die Freiheit der internationalen Zahlungen zur Entwicklung 
des Welthandels und des internationalen Kapitalstromes fuer Investierungen 
kraeftig beitragen wuerde; anderseits wuerden Kontrollen auf lange Sicht nur 
schwer durchzufuehren sein besonders in einer Gruppe von Leandern von der 
Ausdehnung des Sterlingblocks. Ausserdem hat die Erfahrung gezeigt, dass 
direkte Kontrollen ausserstande sind das Gleichgewicht der Zahlungsbilanz wie- 
derherzustellen; dies kann nur mit Hilfe einer richtigen Finanzpolitik erreicht 


Problems of the Return to Convertibility 53 


werden. Insbesondere in den Vereinigten Staaten wurde hervorgehoben, dass die 
Konvertibilitaet die beste Verteidigung gegen totalitaere Methoden darstellt, aus 
dem einfachen Grunde, dass sie ein Bestandteil der freien Marktwirtschaft ist. 

Die wichtigste Voraussetzung für das richtigen Funktionieren freier De- 
visen- und anderer Maerkte und damit der Konvertibilitaet ist die Herstellung 
des stabilen Gleichgewichtes innerhalb der Wirtschaft jedes einzelnen Staates. 
Andere Bedingungen sind: das Niveau der Preise und Kosten muss mit dem des 
Auslands in Verbindung stehen, ausreichende Waehrungsreserven muessen zur 
Verfuegung stehen, die grossen Glaeubigerlaender muessen die sogenannte «Po- 
litik des guten Glaeubigers » befolgen. 

Es wird von vielen Seiten hervorgehoben, dass die Wirtschaft der Verei- 
nigten Staaten zwar gross und stark, aber auch unstabil und heftigen Schwan- 
kungen nach oben und unten ausgesetzt ist. Es sei daher fuer die europaeischen 
Laender vorzuziehen, ihre eigenen Waehrungen nicht zu enge mit dem Dollar zu 
verbinden und deshalb eine Konvertibilitaet mit fixen Austauschverhaeltnissen 
abzulehnen. Eine andere Schule hat mehr Vertrauen zur Faehigkeit der ameri- 
kanischen Wirtschaft eine ausreichende Stabilitaet aufrecht erhalten zu koennen. 
Ihre Anhaenger berufen sich auf die Tatsache, dass der Rueckschlag in den 
Vereinigten Staaten in den Jahren 1953-54 zu keiner Verminderung der Wirt- 
schaftstaetigkeit in Europa gefuehrt hat, das sich im Gegenteil eines « boom » 
erfreute. Diese Schule beguenstigt fixe Kurse und steht auf dem Standpunkt, 
dass diese in erster Linie angestrebt werden sollten. 

Was die Beziehung zwischen dem Pfund und dem Dollar anlangt, so darf 
man nicht vergessen, dass sowohl 1931 als auch 1949, als das Pfund abgewertet 
wurde, die Preise in den Vereinigten Staaten gefallen waren und das Pfund 
ueberwertet war. In den letzten Jahren haben die Vereinigten Staaten versucht 
heftige Preisfaelle zu verhindern, die ihnen schaedlich gewesen waeren. Gegen- 
waertig ist das Pfund sicherlich nicht ueberwertet. Es scheint auch sehr wahr- 
scheinlich, dass sowohl in den Vereinigten Staaten wie auch in Grossbritannien 
die Wirtschaftspolitik gestatten wird das Austauschverhaeltnis Dollar-Pfund 
stabil zu halten; die Laender Kontinentaleuropas scheinen alle eine Politik sta- 
biler Weschselkurse zu beneotigen. 


RESUMEN 


Problemas de un retorno a la convertibilidad 


La convertibilidad de las monedas, es decir la libertad de adquirir monedas 
extranjeras sin necesidad de deber solicitar un permiso de algún empleado público, 
es característica esencial de una economía de mercado, y presupone la constitu- 
ción de mercados extensos y eficientes de monedas extranjeras. El no haber 
introducido Gran Bretaña en 1947 la convertibilidad, se lo debió esencialmente 
al hecho de que no podía ese país correr el riesgo de permitir un mercado de 
valutas relativamente libre, antes de haber sido establecidos libres mercados en 
otros campos. 
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RE A II IAA SLI lo tr rr 


La razón alegada en 1952 y 1954 para la adopción de la convertibilidad de 
la libra esterlina como objetivo que los países del Commonwealth concordaran, 
no es tan sólo la que la libertad de pagos internacionales contribuiría al desar- 
rollo del comercio mundial y del flujo de capitales internacionales con el fin de 
inversiones, sino aun la que los controles, con el tiempo, resultarán difícil- 
mente eficaces en una agrupacion de países tan-extensa como la del área 
de la libra esterlina. Además de esto, los controles directos se manifestaron 
incapaces de restablecer el equilibrio en la balanza de pagos; por esto se hace 
necesaria una apropiada política financiera. En EE. UU. N. Am., en especial, 
se pone de relieve que es la convertibilidad la defensa mejor contra los métodos 
totalitarios, participando ella en una economía de mercado libre. 

La condición principal para un ¡justo funcionamiento de mercados libres 
respecto a valutas y demás mercancías y, por consiguiente, a la convertibilidad, 
es la que el equilibrio financiero se lo restablezca en la economía interior de 
cada país. Son ulteriores condiciones las que el nivel de costes y precios no esté 
fuera de adecuación respecto a las condiciones existiendo en los países extranje- 
ros; que reservas monetarias suficientes estéen disponibles; y que las naciones 
grandes acreedoras obren de conformidad eon las normas que comúnmente se les 
llama « políticas del buen acreedor ». 

Mientras hay muchos todavía quienes opinan ser la economía en EE. UU. N. 
Am., aunque tan extensa y poderosa, al mismo tiempo tan mudadiza, tan pro- 
pensa a violentas excitaciones (« booms ») y estancaciones, lo que aconseja a los 
países de Europa a no vineular demasiado firmemente sus propias monedas al 
dólar y, por consiguiente, a no consentir en la convertibilidad sobre la base de 
tipos estables, hay en cambio otra escuela de economistas que tiene más confianza 
en que pueda la economía de EE. UU. N. Am. mantener un grado de estabilidad 
adecuadamente elevado, y los miembros de esa escuela fueron alentados por el 
hecho de que la estancación de 1953-1954 en EE. UU. N. Am. no acarreó ninguna 
mengua de la actividad económica en Europa, donde, en efecto, se verificó antes 
bien una excitación de mercados. Es esta escuela sostenedora de tipos estables, 
en todo caso cual objetivo que en primer término se ha de intentar. 

En lo que toca a la correlación entre esterlina y dólar, debiéramos traernos 
a la memoria que bien en 1931 bien en 1949, cuando túvose que desvalorizar a la 
esterlina, los precios de las mercaderías en EE. UU. N. Am. bajaron, y pasó 
a ser la esterlina supervalorada. Procuraron recientemente los estadounidenses 
precaverse de bajas violentas de prios, de las que pudieran quedarse perju- 
dicados; y en la actualidad no podemos decir que está la esterlina sobradamente 
valorada. Hay, en verdad, buena posibilidad de que, ya en EE. UU. N. Am. ya 
en Gran Bretaña, se procure conseguir políticas permitiendo mantener estable 
el cambio dólar-esterlina; y parece que los países del continente europeo necesitan 


todos un régimen de cambios estables. 
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There is little doubt that there has been a change in the 
ideas governing foreign trade policy after the Second World 
War. A reaction has set in against the excesses of protectionism 
and economic nationalism which were so characteristic for the 
period from the beginning of the Great Depression until the 
outbreak of the war. Statesmen and politicians in many countries 
have begun to realise that reciprocal removal of trade barriers 
would be an excellent measure to increase national income and 
wealth in their respective countries. 

There should be a mutual abolition of protective measures. 
This is essential for the modern trend in foreign trade policy. 
Formerly, up to the Second World War, the persons responsible 
for foreign trade policy used to consider only the immediate 
effects of their intended measures upon their country, without 
paying very much attention to the probable reactions upon other 
countries. Their basic views on foreign trade policy centered 
around their own country, neglecting for the most part interna- 
tional consequences. Either they were free traders, then they 
would in most cases also advocate one-sided free trade. Or they 
were protectionists, then they were reluctant to take into account 
the simple fact that their own measures would provoke reprisals 
on the part of the other countries. Also the theorists in favor 
of protection were in most cases guilty of this neglect. And the 
theorists who adhered to free trade used to satisfy themselves 
by repeating the famous argument of ADAM SMITH, that a country 
which reacts upon foreign protection by tariff duties of its own, 
will damage itself still further. Hence those theorists recom- 
mended even one-sided free trade as the minor evil, if the other 
countries remained protectionists. 


(*) On this subject the author read a paper of essentially equal contents 
before the Graduate Economic Seminar of the University of Syracuse, New 
York, in October 1954. 
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Now as I stated before there is a tendency in foreign trade 
policy to stress the factor of reciprocity. And it is not difficult 
to give the theoretical arguments which justify this attitude. 
Without going into any detail here, I may point to the following 
considerations. As a rule, foreign tariffs diminish the productivity 
of a country’s export industry. For the same input of labor and 
material resources the export industry gets less return in terms 
of money, although the output in terms of commodities has 
remained unchanged. An alternative possibility would be that 
the price the exporters get is not lowered, but the quantity 
exported is reduced very much, which would create unemployment 
within the exporting industries. This diminution of productivity 
within export industries on account of foreign trade barriers 
would give an economic justification for protecting domestic 
industries, provided their productivity is not lower than the 
now reduced productivity within the export industries. Such 
moderate retaliatory duties would be a better way of dealing 
with the adverse effects of foreign protection than the equili- 
brating mechanism of classical theory which is supposed to enable 
a country to maintain its exports in spite of foreign tariffs, by 
cutting prices and wages. But evidently this may cause a rather 
severe depression (1). 

In fact, some progress has been made during the last years 
in the way of mutual reduction of trade barriers. The policy of 
gradually liberalizing foreign trade, as pursued by a number of 
European countries has to be mentioned here, also the Schuman 
plan and other attempts towards a closer economic cooperation 
between a greater or smaller number of countries. But in general 
the achievements along this line have so far not been particularly 
great. Aside from difficulties of a political nature, this is mainly 
due to the belief that economic integration is a rather remote 
goal which may be achieved only very slowly and cautiously, 
because otherwise a depression would result within those 
industries which need considerable protection if they are to 


(1) I have dealt with the problem of mutual versus one-sided free trade 
in some previous pnblications. Cf. my articles Ein rernachlássigtes Grund- 
problem der Aussenhanlelstheorie, « Weltwirtschaftliches Archiv», Vol. 43, 
1936, p. 338; Unter welchen Voraussetzungen sind Erwiderungszúlle 
wirtschafilich zweckmássig ?, « Zeitschrift für Nationalókonomie », Vol. 13, 
1952, p. 474; Un problema fondamentale trascurato della teoria del 
commercio estero, « Rivista Italiana di Scienze Commerciali », 1953, p. 137. 
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continue to exist. The transfer of manpower and material 
resources from such industries to more profitable uses in export 
industries has to be made step by step, according to this view, 
in order to prevent any larger unemployment. This argument is 
of greatest importance nowadays, since full employment has 
become the paramount principle for economic policy in almost 
all countries. 

But I think there is a widespread tendency now to 
overestimate the difficulties which would result from a gradual 
abolition of protective measures for branches which are inherently 
inferior to foreign competition, as compared with the advantages 
for the economy as a whole. Quite often reference is made to the 
relatively slow progress of the customs union between Belgium, 
the Netherlands, and Luxembourg in coming into operation. 

But here the critics do not take into account that the 
disadvantages of economic integration are in part greater, its 
advantages generally more limited, if a few smaller countries 
try to form a union than if quite a number of countries is 
included, some of them being rather big. Within the Benelux 
Union the agriculture of Holland means a substantially heavier 
competition for Belgian agriculture than it would be within a 
great European Union, for instance one which would include the 
countries now participating in the European Coal and Steel 
Community, which have a total population of more than 150 
million, that is almost eight times as much as the population of 
Benelux. Within the big union the surplus products of Dutch 
agriculture could, of course, be distributed among a much greater 
number of consumers, and at the same be sold at higher prices. 
And Belgian industry would find much better opportunities for 
specializing and rationalizing than within the limited area of 
Benelux. 

It cannot be denied that an adaptation to changed economic 
conditions has now become much more difficult than formerly, 
especially in a highly industrialized country, owing to the 
diminished elasticity of wages and prices, to the large amounts 
of capital invested and the burden of overhead costs. Moreover, 
as already mentioned, there is the danger of temporary un- 
employment, a danger to which not very much attention has been 
paid in the former century, but which weighs very heavily 
nowadays in all considerations of economic policy. I perfectly 
agree with this attitude. It is also my opinion that Government 
would have to interfere if larger unemployment should result at 
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any time during the process of reducing tariff barriers more and 
more. However, this interference should consist in creating 
temporary employment by public works rather than in stopping 
entirely or for the most part the progress of integration. 

But now we have to ask whether there is really a danger 
of any widespread unemployment. What conditions must be 
observed in order to minimize this danger without slowing down 
too much the pace of integration? As far as I can see, this 
question has never been examined thoroughly. In the following 
I shall try to sketch the main points which, in my opinion, have 
to be considered here. 

Of course, the mutual removal of trade barriers affects 
business conditions and employment in two just opposite ways, 
the increase of exports exerting a favorable influence, the increase 
of imports an adverse influence. To believe that business 
conditions and employment will deteriorate temporarily in the 
process of integration is tantamount to assuming that the 
unfavorable effects of it will prevail during the period of 
transition. But is this inevitable? Could not the positive and 
negative effects of integration just counterbalance eachother, if 
all participating countries move in perfect conformity, reducing 
tariffs by the same percentages and other trade barriers to the 
same extent, during equal intervals of time and reaching the 
final goal of free trade simultaneously? As a matter of fact this 
is not to be expected for several reasons. 

One of these reasons is that the elasticity of foreign demand 
for exports may be different from the elasticity of demand for 
imports. With a given percentual reduction of tariff duties the 
increase in quantities exported (or imported) will be the greater, 
the more elastic the demand. It may be well to use a numerical 
example here. 

Let us suppose that in country A the producers of a certain 
commodity obtained a price of $ 20 when exporting it to country 
B. There was a tariff duty of $ 10 on it, hence the price to buyers 
in B was $ 30. At this price 100.000 units could be sold. Now 
we assume this duty to be abolished, to the effect that buyers in B 
pay only $ 20 from now on. If elasticity of demand be omne, 
demand will increase in that case by 50%, that is, sales will rise 
to 150.000 units. This is the more gratifying for exporters in A, 
as they had to make no reduction in price to achieve this result 
which is due exclusively to the tariff reduction. With an elasticity 
higher than one the increase in quantities will be still greater. 
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But if demand were perfectly inelastic the quantities exported 
would remain unchanged, exporters would derive no benefit from 
the abolition of the duty. 

Now it is easy to draw the conclusion for our problem. Other 
things being equal, the demand for exports may be less elastic 
than the demand for imports. This would mean in our case that 
imports would rise more in quantity and total value than exports. 
The negative effects of integration would seem to be stronger. 

So far we have, for the sake of simplicity, tacitly assumed 
that there is no domestic production of the commodity in question. 
But as we have to deal here with protective rather than fiscal 
duties, we have to take into account that domestic production 
is, as a rule, reduced through the removal of the duty. The 
effect is, of course, that still greater quantities are imported. 
Imports increase not only because the price is lower now but also 
because at this lower price less can be produced at home. Even 
if demand were entirely inelastic there would be more imports 
due to the partial or total elimination of domestic supply. If in 
a country a larger part of domestic production is displaced by 
free trade than in the countries which are its customers, 
equilibrium will also be disturbed. 

There may be several reasons for these unequal reactions of 
the domestic supply. There are, first of all, the differences in 
the shape of cost curves. It may be that all domestic firms have 
costs of production which are higher than the prices on the world 
market. Again, we have two possibilities here. One is that all 
domestic firms have about the same costs, and that these costs 
are not much higher than the costs of producers abroad; hence, 
a moderate duty is sufficient to keep away foreign competition, 
whereas abolition of the duty means ruin for the whole branch. 
The other possibility is that there are considerable differences 
in cost within that branch so that a high tariff is required in 
order to keep off imports. Finally, it may be that part of the 
domestic supply is produced at costs which are below the world 
market level (plus freight charges); and this part will of course 
continue to be produced under free trade. 

Another reason is to be found in differences in tariff duties, 
or speaking more generally differences in the degree of protection. 
Other conditions being equal, a high duty will reserve a larger 
part of the country’s market to domestic production than a low 
duty; if the duty is abolished, imports will increase more in the 
first case than in the second. 
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We may illustrate this case by a diagram of a type which is 
frequently used in the theory of foreign trade. Let us take two 
countries again, A and B, and one commodity which in either 
country is in part produced and in part imported from other 
countries. The demand curves and the cost curves are assumed 
to have the same shape in both countries. There is only a 
difference in degree of protection, country B having a higher 
duty than A. 


mt — 
Na Ma Ha fa a iy UE = No 


DD. and DD, are the demand curves in A and B, CCa and 
CC, the cost curves. P, denotes world market price, that is the 
price which would obtain in both countries, if there were no tariff 
duty. In fact A has a moderate and B a rather high duty. P,, the 
price in B, is accordingly higher than Pa. Also home production 
in B, namely OH,, is considerably larger than OHa, whereas the 
contrary applies to quantities imported. Now if protection be 
abolished, HF. + NaMa, which is the increase in imports in coun- 
try A, will be much smaller than F,H, + M,N,, the additional 
imports in B. HaF. and F,H, signify that part of additional 
imports which replaces former domestic production, whereas NaMa 
and M,N, mean new demand on account of the lower price. 

As we have seen there are several reasons for which the 
abandonment of protection may influence a country’s import 
differently from exports. To be sure, imports and exports are 
quite well diversified in most countries and therefore it is not 
to be feared that any country will reap only disadvantages by 
having a great rise in imports of all kinds, whereas all of its 
exports meet with an inelastic demand, and moreover, can not 
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be enlarged at the expense of foreign supply. Still there remains 
the danger that imports may increase considerabl , more than 
exports sometime during the period of transition from protection 
to free trade. Particularly this may happen if one of the countries 
participating in integration had a considerably higher level of 
tariffs than the others. The indirect effects of such a development 
would be felt even more strongly than the direct ones, for we 
have to take into account the foreign trade multiplier. There 
would probably be no disturbance if the value of imports would 
not increase any more than that of exports, because then we may 
suppose that also the multiplier effects would just counterbalance 
each other. On the one hand we have the increase in incomes 
created by additional exports, on the other hand the loss of 
incomes caused by intensified foreign competition. To a consider- 
able extent the persons gaining from exports and the persons 
losing from imports may be identical, having shifted from less 
profitable domestic occupations to more remunerative export 
industries. There is little reason to assume that the marginal 
propensity to import and to save is noticeably different with 
both groups. At any rate, there is a point at which the direct 
plus indirect effects of expanding exports and rising imports 
compensate each other; and this point will at least be near to 
the point of equilibrium of direct effects. 

If the increase of imports is much smaller than that of 
exports apparently a boom is bound to develop, mainly due to 
the working of the multiplier. In the opposite case of imports 
running far ahead of exports, we would expect a depression to 
follow, again mainly owing to the multiplier effects. 

But we have not yet taken into account a factor which has 
been generally overlooked in this connection, namely, the 
otherwise well known acceleration principle. It comes into 
operation, if there is any larger expansion within the export 
industries, no matter how imports develop. To be sure, the 
domestic industries which are damaged by stronger competition 
from abroad, will scarcely make new investments and will reduce 
their replacement demand to a minimum. But the growing export 
industries will make new investments. Hence there will be a 
demand for new machinery, new factory buildings, and so on. 
This investment demand emanating from export industries will 
certainly exert a much stronger influence upon machine 
industries, the building trade and the production of building 
materials than the shrinking of replacement demand on the part 
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of industries which are suffering from intensified foreign 
competition. Take two industries which formerly had a capital 
equipment of equal value, the one industry expanding very fast, 
the other dwindling. The first industry’s demand for new 
equipment will be a multiple of the loss in replacement demand 
of the other industry; it may be ten times as much or even more. 
Therefore the removal of trade barriers, if carried out not too 
slowly and faint-heartedly, will bestow prosperity upon the 
industries which produce investment goods. And this is likely to 
turn the scale in favor of a general prosperity even in those 
countries in which the rise in exports lags behind the increase 
in imports. 

In a country in which exports have increased more than 
imports the upwards movement in business is very much amplified 
by the boom within the investment goods industries. 

However, this exerts to some extent an equilibrating effect 
upon foreign trade and the balance of payments. Many prices 
and wages in this country show a tendency to rise. This tendency 
will be most marked in the production of investment goods, but 
it will also make itself felt in the production of consumers goods 
both for domestic use and for exports in those branches in which 
the country in question has a comparative advantage. Of course, 
investment goods may also be exported in large quantities, then 
the equilibrating influence on foreign trade may be quite 
considerable. On the other hand, at least one factor would prevent 
wages and average prices from rising much; that is the cheapen- 
ing of imports (1). In countries whose balance of trade develops 


(1) Most likely there will be yet another tendency in operation in all 
countries participating in integration: the prices of many goods will tend to 
decline, and may decline quite considerably in the long run, on account of the 
economies of production on a larger scale which now can be resorted to. 
This is what Professor TRAVAGLINI calls the «induced » fall in prices as 
contrasted with the direct fall due to the reduction or abolition of tariff 
duties. There is also, as TRAVAGLIN1 points out, the possibility of an induced 
fall in prices due to the fact that the supply of some products and some 
factors of production, which formerly took place under monopoly conditions 
on a national territory, will now have to take place under competitive — or, 


at worst, oligopolistic — conditions on a federal territory. Cf. Vorrico Tra- 
VAGLINI, Trade and Production in the Transition Period, in « Economia 
Internazionale », Vol. VI, n. 1-2, 1953, p. 82. z 


Price reductions of this kind are indirectly very important in connection 
with our problem as they may exert a strong influence upon the quantities 
of exports and imports and the amount of new investment. 
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unfavorably during the process of integration the tendency of 
the price level will be downward, primarily due to the fall in 
the prices of imported goods which will be counteracted only in 
part by a small rise of other prices. This tendency is slightly 
reversed in the countries which so far have gained most by 
integration; and this may alleviate the situation for the less 
favored countries quite considerably. Furthermore, also the rise 
in national income in the more prosperous countries will by itself, 
aside from any changes in prices, create a tendency to import 
more. 

Yet it is conceivable that a country continues to have great 
difficulties through integration and that the unemployment within 
those industries which suffer from intensified foreign competition 
is by far not sufficiently balanced by better employment within 
export and investment goods industries. This could happen to 
a country which had a much higher level of tariffs than the 
others. The radical reduction of duties necessary in this case is 
bound to bring about a considerable fall in the price level with 
harmful consequences to the economy as a whole. In this case 
the best way out would be the devaluation of the currency. Prices 
had been elevated too much by extreme protection. Instead of 
letting foreign competition do its work exclusively which would 
mean widespread temporary unemployment and break-down of 
many firms it is preferable to choose the relatively smooth- 
working method of devaluation. To be sure, devaluation should 
be resorted to only in exceptional cases, for otherwise uncertainty 
in international trade would increase too much; but this would 
be a case for devaluation which here after all would only be a 
long needed adjustment to the low purchasing power of the 
domestic currency (1). 


(1) Only in rare cases it would be necessary to devaluate the currency. 
If we take all countries that participate in integration, the aggregate increase 
of their mutual exports and imports must be identical; that means that on 
an average the increase of a countries’ exports would be equal to the 
increase of its imports. But as we have seen already, there may be consi- 
derable deviations, certain countries obtaining a net increase in exports, 
others in imports. Still, if imports increase not very much more than exports 
a rise in total domestic production is to be expected due to the working of 
the acceleration principle. Only if the gain by additional exports is slight 
as compared with the loss from enhanced imports the net effects will be 
unfavorable, because then there will be no sufficiently large expansion 
within the investment goods industries. However, this should be an ex- 


ceptional case indeed. 
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Now what would be the appropriate pace of integration? The 
opinion prevailing among economists and politicians is that it 
should not be too slow, but also not too fast, lest there result 
too much temporary unemployment and other disturbances. That 
integration should not be accomplished too quickly is my opinion 
too. But my reason for it is different: the pace should not be 
too fast lest the boom within the investment goods industry 
become too pronounced, disturbing economic equilibrium too much. 

If the mutual reduction of duties is precipitated too much, 
the investment goods industries would be strained far beyond 
the optimum point of capacity. The consequence would be that 
important materials, machines and other equipment would become 
scarce, their prices going up very considerably; moreover, there 
would be great difficulties in financing these new investments, 
unless the banks, aided by their Central Banks, would expand 
credit freely, thus starting an inflationary upwards movement 
of prices in general. This means that not only the tendency vi 
the prices of investment goods to rise would be intensified, but 
also many other prices would rise. Such a development, however, 
would defeat, in part at least, the aims of international economic 
integration. 

But even if the banks would refrain from supplying credits 
too abundantly, the general business situation would be too 
unbalanced if tariff duties and other protective measures were 
abolished too hastily. On the one hand, the investment goods 
industries would be pushed to a rather unsound expansion, many 
export industries would expand too quickly, thus increasing the 
difficulties in the buying countries, whereas on the other hand 
there would be a precipitous downfall of domestic industries 
through intensified competition from abroad. The disturbances 
resulting from the abolition of protection would be thus increased 
beyond! necessity. 

The pace of integration should therefore be adapted first of 
all to the development within the investment goods industries. 
No doubt there ought to be full employment in these industries 
during the period of gradual removal of protection, and also a 
full use of equipment and other material resources. But the 
capacity of these branches of production should not me over- 
strained in the manner described above. This applies to countries 
which are in a stronger position owing to the improvement of 
their balance of trade. In countries in which imports have risen 
much more than exports there is no probability of investment 
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goods industries expanding too fast, but these less favored 
countries will certainly not object if the pace ot . -tegration is 
slowed down somewhat. By the way, they might slow it down 
on their own accord in order to alleviate their temporary 
difficulties; but this would mean that they -will reach the final 
equilibrium at a later period than the other countries. 

Finally I may add a few remarks on the territorial extent of 
integration and on what may be called the intensity of inte- 
gration, meaning the realms of economic activity covered by it. 
As concerns the territorial extent, the most ambitious goal would 
of course be economic integration the whole world over. I do 
not need to explain why this goal is at present impossible to 
achieve. Considerable limitation is inevitable, yet it should not 
go too far. If only two or three smaller countries try to form a 
customs union, the difficulties connected with integration tend 
to be increased and its advantages to be reduced, as I mentioned 
already with reference to Benelux. The countries participating 
at present in the Schuman plan have a territory, population and 
economic capacity sufficiently large to guarantee that the favor- 
able effects of free trade will prevail. 

But as stated before, also the intensity of integration may 
be different. It may only refer to the removal of trade restrictions 
between the participating countries. And even in that limited 
sense integration may be imperfect, inasmuch as the principle 
of free trade is not applied to all commodities, but some of them 
remain dutiable for special reasons such as military purposes, 
preservation of agriculture and country life, etc. On the other 
hand, integration may go further and include also the manage- 
ment of money, the banking system and so on. I do not want 
to go into any detail here. But one thing is perfectly clear from 
the beginning. The more fields of economic activity are affected 
and the more the sovereignty of the individual states is infringed 
upon, the greater will be the resistance to it. This is one of the 
main reasons why far reaching projects of economic unification 
have so far scarcely grown beyond the stage of academic discussion. 

It would be much more realistic to choose the following 
procedure in the attempt to achieve as many beneficial results 
from an increased international cooperation as appears to be 
possible under present conditions. The countries which are now 
members in the Organization for European Economic Cooperation 
should continue their policy of liberalizing trade between them, 
and that not only by abolishing all rougher methods of controlling 
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foreign trade like import licenses and so on, but also by gradually 
reducing their tariffs. This does not mean that the final goal to 
be reached sometime in the future ought to be, at all events, 
perfect free trade between these countries. There may be special 
reasons for granting further on some moderate protection to 
certain branches of production, for instance within agriculture. 
On the other hand, it is not to be seen why the efforts towards 
a mutual removal of trade barriers should be limited to a certain 
part of the world like Western Europe; every country aiming 
at a more liberal trade policy could join that movement, also the 
United States if they want to do so, or South American countries 
or others. To be sure, there could be an inner circle of countries 
wishing to go further in the elimination of trade barriers on the 
basis of reciprocity, for instance the partners of the European 
Coal and Steel Community, and an outer circle so to speak 
formed by countries which go less far in their policy of mutual 
reduction of tariffs. There would be no heavy political commit- 
ments connected with such a movement towards a more liberal 
trade and there would be no infringement upon the sovereignty 
of the states. The predominating aim of such a movement towards 
a freeer trade would be economic, it would be the aim to raise 
national income and the standard of life in all participating 
countries by a more rational foreign trade policy. Therefore the 
obstacles against its realization should not be too difficult to 
overcome. 


RIASSUNTO 


Integrazione economica internazionale e prosperità 


I progressi fatti finora nell’ambito dell’integrazione economica europea non 
sì può dire siano stati notevoli. Ciò, a prescindere da difficoltà di natura politica, 
è anzitutto dovuto all’opinione diffusa che la rimozione della protezione delle indu- 
strie nazionali, il cui sviluppo è stato favorito dai dazi, debba effettuarsi solo 
progressivamente e con cautela per ovviare alla possibilità d’una depressione e 
d'una più o meno grave disoceupazione. Senza dubbio l’adattamento alle mutate 
condizioni economiche è diventato oggi assai più difficile che in passato, special- 
mente nei paesi altamente industrializzati, a causa della diminuita elasticità dei 
salari e dei prezzi, degli ingenti investimenti di capitale e del maggior peso dei 
costi costanti. Per di più il pericolo della disoccupazione è oggi un elemento molto 
importante nelle decisioni di politica economica. 

Tuttavia queste difficoltà non dovrebbero essere sopravalutate. Se un gruppo 
di paesi si accorda nel senso di procedere alla reciproca rimozione delle barriere 
al commercio, ciò influenzerà la situazione congiunturale e l’occupazione in due 
direzioni opposte: l’incremento delle esportazioni eserciterá un influsso favore- 
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vole, l’aumento delle importazioni un influsso sfavorevole. Nell'ambito dei paesi 
interessati il totale delle esportazioni supplementari sarà necessariamente identico 
al totale delle importazioni supplementari: ossia, in media l'aumento delle espor- 
tazioni di un paese sarà pari all'aumento delle sue importazioni. Per molte ragioni, 
tuttavia, potrebbero verificarsi notevoli deviazioni da questa regola, per cui alcuni 
paesi potrebbero realizzare un incremento netto delle esportazioni, ed altri un 
incremento netto delle importazioni. E’ necessario, inoltre, tener conto anche del 
moltiplicatore del commercio estero, che tende ad ingigantire gli effetti favorevoli 
o sfavorevoli di simili mutamenti nella bilancia commerciale. 

In effetti, nel periodo di transizione alcuni dei paesi che partecipano all’inte- 
grazione potrebbero riportare dei guadagni ed altri subire delle perdite; tali per- 
dite e guadagni dovrebbero, per altro, compensarsi tra di loro. In modo particolare 
sarebbero i paesi adottanti una politica fortemente protezionistica che avrebbero 
motivi per giudicare con pessimismo gli effetti d'una abolizione brusca delle bar- 
riere commerciali. 

Bisogna, tuttavia, tener conto d’un fattore che generalmente è stato fino ad 
oggi piuttosto trascurato: e cioè del principio di accelerazione. 

Tale principio entra in vigore nell’istante stesso in cui nell’ambito delle indu- 
strie d’esportazione subentra una più intensa animazione, indipendentemente da 
quello che è l'andamento nella sfera delle industrie d’importazione. L'espansione 
nelle industrie d’esportazione promuoverà nuovi investimenti, con conseguente 
aumento della domanda per nuovi macchinari, per materiali da costruzione ecc. 
Questa domanda addizionale a scopo d’investimento sorpasserà certamente di gran 
lunga la contrazione della domanda per investimenti di sostituzione da parte delle 
industrie colpite dall’inasprimento della concorrenza straniera. Di conseguenza 
l’abolizione delle dogane potrebbe promuovere un’espansione nell’ambito delle indu- 
strie di beni di investimento; e ciò, probabilmente, segnerebbe l’inizio di una pro- 
sperità generale anche nei paesi nei quali l’incremento delle esportazioni fosse 
inferiore a quello delle importazioni. 

Si possono avere, tuttavia, dei casi eccezionali in cui si affermi un predo- 
minio degli effetti sfavorevoli dell’integrazione. Così, se un paese avesse, rispetto 
agli altri, un livello di tariffe doganali più elevato, l'integrazione richiederebbe 
un’abolizione radicale dei dazi, e ciò causerebbe una notevole caduta dei suoi 
prezzi con conseguenze nocive per l’intera sua economia. In questa eventualità il 
rimedio migliore sarebbe la svalutazione, che nel caso specifico non sarebbe che 
un semplice riconoscimento del più basso potere d’acquisto interno della moneta. 

Il ritmo dell’integrazione dovrebbe, anzitutto, venire adattato allo sviluppo 
nell’ambito delle industrie dei beni di investimento. Durante il periodo della gra- 
duale rimozione delle barriere commerciali in queste industrie dovrebbe esservi 
piena occupazione; tuttavia, lo sfruttamento della loro capacità non dovrebbe 


essere eccessivo. 
RESUME 
Integration économique internationale et prosperité 


On ne peut guère prétendre que des progrès notoires aient été faits jusqu'ici 
quant à l'intégration économique européenne. Si on laisse de côté les difficultés 
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politiques, on peut prétendre que ceci est dû à l’idée répandue que la suppression 
de la protection des industries nationales favorisées dans leur développement par 
des droits de douane, devrait s'effectuer d’une façon progressive et prudente afin 
d'éviter des dépressions économiques et un chomage plus ou moins graves. Sans 
doute l'adaptation aux changements de conditions économiques est plus difficile 
aujourd’hui qu'auparavant, surtout dans un pays hautement industrialisé. L’élasti- 
cité diminuée des salaires et des prix ainsi que les investissements et la charge 
acerue des coùts constants sont les causes principales de cette évolution. Il ne faut 
pas oublier, par sureroît, que le danger de chômage a beaucoup plus d’influence à 
l’heure actuelle sur les décisions de politique économique. 

Toutefois, il ne faut pas attacher une importance trop grande à ces diffi- 
cultés. Si un groupe de pays s’engageaient réciproquement à abattre les barrières 
commerciales, ceci aurait une influence sur la situation conjoncturelle et sur le 
besoin de main-d’oeuvre, dans deux sens opposés: l’accroissement des exportations 
sera favorable, l’augmentation des importations aura une influence défavorable. 
Dans l’ensemble des pays intéressés, le total des exportations supplémentaires sera 
nécessairement identique au total des importations supplémentaires, c’est-à-dire 
qu’en moyenne l’augmentation des exportations d'un pays sera égale à l’augmen- 
tation de ses importations. Cependant pour un certain nombre de raisons, il se 
pourrait que des déviations importantes à cette règle se produisent et que de ce 
fait, certains pays réalisent une nette augmentation des exportations et d’autres 
une nette augmentation des importations. Il faut aussi tenir compte du multipli- 
cateur du commerce extérieur qui a tendance à aggrandir les effets favorables ou 
défavorables de tels changements dans le bilan commercial. 

Il se pourrait, partant, que pendant la période de transition, certains pays 
participant à l'intégration aient des gains à rapporter alors que d'autres subiraient 
des pertes: ces gains et pertes devraient se compenser entre eux. Ce seraient prin- 
cipalement les pays qui adopteraient une politique fortement protectionniste qui 
seraint amenés à envisager avec pessimisme les effets d’une brusque suppression 
des barrières commerciales. Il faut d’autre part tenir compte d’un facteur qui a 
été négligé jusqu'ici dans ce domaine, c’est-à-dire le principe d'accélération. 

Ce principe commence à agir au moment où une animation plus intense se 
fait sentir dans le domaine des industries exportatrices. L'expansion des industries 
exportatrices favorisera de nouveaux investissements avec, pour conséquence, une 
demnade croissante de machines neuves, de matériaux de construction, ect... Cette 
demande additionnelle à des fins d’investissements surpassera certainement de 
beaucoup la contraction de la demande pour investissements de remplacement de 
la part des industries atteintes par suite du renforcement de la concurrence étran- 
gère. Ainsi l’abolition des douanes pourrait donner lieu à une expansion dans le 
domaine des industries fabriquant des biens d'investissement et ainsi, pourrait 
marquer le début d’une prospérité générale dans les pays où l’augmentation des 
exportations serait inférieure à celle des importations. 

On peut quand même trouver des cas exceptionnels où s'affirme une prédo- 
minance des effets nuisibles de l'intégration. Si par exemple, un pays possédait 
par rapport à d'autres un niveau plus élevé de tarifs douaniers, l'intégration né- 
cessiterait une abolition radicale des droits et causerait ainsi une baisse importante 
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des prix qui aurait des conséquences défavorables pour l’ensemble de son économie. 
Dans un cas pareil, le meilleur remède serait la dévaluation qui ne constituerait 
qu’une simple adaptation au bas pouvoir d’achat interne de sa monnaie, adaptation 
qui aurait du être faite depuis longtemps. 

Le rythme de l’intégration devrait, avant tout, s'adapter au développement de 
l’industrie des biens d'investissement. Pendant la période de la suppression gra- 
duelle des barrières commerciales, ces industries devraient jouir du plein emploi; 
toutefois, l'exploitation de leur capacité ne devrait pas être excessive. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Internationale wirtschaftliche Integration und Prosperität 


Die bisherigen Fortschritte auf dem Gebiet der europäischen wirtschaftlichen 
Integration kónnen wohl nicht als sonderlich befriedigend bezeichnet werden. 
Abgesehen von Schwierigkeiten politischer Natur ist dies in erster Linie auf 
die weit verbreitete Meinung zurüchzuführen, dass der Schutz für heimische 
Industrien, die ohne Zólle der auslindischen Konkurrenz nicht gewachsen wären, 
nur sehr langsam und vorsichtig abgebaut werden darf, weil sonst eine mehr 
oder minder schwere Depression und Arbeitslosigkeit eintreten würde. Es ist 
richtig, dass die Anpassung an geänderte Wirtschaftsbedingungen heute viel 
schwieriger geworden ist als seinerzeit, besonders in einem industriell hoch 
entwickelten Land, und zwar wegen der verminderten Elastizitàt der Lohne und 
Preise, der sehr bedeutenden Kapitalinvestitionen und der Last der Fixkosten. 
Ueberdies findet die Gefahr der Arbeitslosigkeit heutzutage in der Wirtschafts- 
politik ungleich mehr Beachtung als ehedem. 

Aber diese Schwierigkeiten sollten nicht überschätzt werden. Wenn eine 
Anzahl von Ländern dazu übergeht, gegenseitig die Handelsschranken abzubauen, 
wird bei diesen Ländern die Konjunkturlage und die Beschäftigung in zwei 
entgegnegesetzten Richtungen beeinflusst: die Steigerung der Exporte iibt hier 
einen günstingen, die Zunahme der Importe einen ungiinstigen Einfluss aus. Im 
Bereich der beteiligten Länder ist die Summe aller zusätzlichen Exporte not- 
wendigerweise identisch mit der Summe aller zusätzlichen Importe; das bedeutet, 
dass im Durchschnitt der Linder Ausfuhrsteigerung und Einfubrsteigerung sich 
ausgleichen. Allerdings kónnen sich hier aus verschiedenen Griinden beträchtliche 
Abweichungen ergeben, indem einzelne Länder eine Nettozunahme der Exporte 
erzielen, während bei anderen eine Nettozunahme der Importe eintritt. Ueberdies 
miissen wir den Aussenhandelsmultiplikator in Betracht ziehen, der die giinsti- 
gen, beziehungsweise ungiinstigen Wirkungen solcher Aenderungen in der Han- 
delsbilanz sehr zu vergróssern tendiert. 

So scheint es, dass zwar einige der am Zollabbau beteiligten Länder während 
der Ubergangszeit gewinnen, andere jedoch verlieren wiirden und dass diese 
Gewinne und Verluste sich gegenseitig so ziemlich ausleichen würden, Insbe- 
sondere hätten Linder, die bisher eine hochgradig protektionistische Politik 
betrieben hatten, anscheinend allen Grund zu einer pessimistischen Beurteilung 
der Wirkungen eines rascheren Abbaus der Handelsschranken. 


70 Alexander Mahr 


0 


Wir müssen jedoch einen Faktor berücksichtigen, der in diesem Zussammen- 
hang bisher allgemein übersehen wurde, námlich das Akzelerationsprinzip. 
Dieses Prinzip tritt in Wirksamkeit, sobald innerhalb der Exportindustrien eine 
stärkere Belebung einsetzt, gleichgültig wie die Entwicklung in den Importin- 
dustrien verläuft. In den prosperierenden Exportindustrien kommt es zu Neuin- 
vestitionen und das bedeutet eine zusätzliche Nachfrage nach Maschinen, Bau- 
materialien usw. Diese Mehrnachfrage für Investitionszwecke wird sicherlich den 
Rückgang der Ersatzinvestitionen bedeutend übersteigen, der in den von der 
verstärkten Auslandskonkurrenz betroffenen Industrien zu erwarten ist. Daher ist 
der Zollabbau geeignet, einen Konjunkturaufschwung in den Investitionsgiiter- 
industrien herbeizufiihren; und des wird wahrscheinlich auch in Ländern, in denen 
die Steigerung der Ausfuhr hinter jener der Einfuhr zuriickbleibt, den Ausschlag 
zugunsten eines allgemeinen Konjunkturaufschwunges geben. 

Trotz alledem sind Füälle denkbar, in denen die ungiinstigen Wirkungen der 
Integration überwiegen. Wenn ein Land bisher ein viel hôheres Zollniveau hatte 
als die übrigen, würde die Integration einen radikalen Zollabbau erforderlich 
machen und dies müszte zu beträchtlichen Preisrückgängen mit schädlichen 
Wirkungen für die ganze Volkswirtschaft führen. In einem derartigen Falle 
wäre wohl der beste Ausweg die Abwertung der Währung, die hier ja nur eine 
längst notwendig gewordenen Anpassung an die niedrige heimische Kaufkraft 
des Geldes darstellen wiirde. 

Das Tempo der Integration sollte vor allem der Entwicklung in den Investi- 
tionsgüterindustrien angepasst werden. in diesen Industrien sollte während der 
Periode des Abbaues der Handelsschranken Vollbeschäftigung herrschen, aber 
ihre Kapazität sollte nicht übermässig in Anspruch genommen werden. 


RESUMEN 


Integración económica internacional y prosperidad 


Los adelantos hasta la fecha alcanzados en el campo de la integración econó- 
mica europea, no podemos decir que han sido notables. Esto, aparte de dificul- 
tades de naturaleza política, se lo debe en primer término a la opinión difundida 
de que la remoción de la protección de las industrias nacionales, cuyo desarrollo 
los derechos de aduana favorecieron, se la debe efectuar tan sólo progresiva 
y cautelosamente, para obviar la posibilidad de una estancación y una deso- 
cupación más o menos grave. Claro es que la adaptación a las mudadas condi- 
ciones económicas se ha hecho hoy mucho más difícil que antes, especialmente 
en un país altamente industrializado, con motivo de la disminuída elasticidad de 
salarios y precios, de las cuantiosas inversiones de capital y el mayor peso de 
costes constantes. A más de esto, el peligro de la desocupación es elemento hoy 
mucho más de importancia que antes en lo que toca a las resoluciones de política 
económica. 

Estas dificultades, sin embargo, no se las debería valorar sobradamente. Si 
una agrupación de países conviene en lo de proceder a la remoción recíproca de 
las barreras al tráfico, esto afectará a la situación circunstancial y la ocupación 
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según dos sentidos opuestos: el incremento de exportaciones ejercerá influjo 
favorable, el aumento de importaciones un influjo desfavorable. Dentro del cua- 
dro de los países interesados, el conjunto total de exportanciones suplementales 
resultará necesariamente idéntico al de las importaciones suplementales, esto es: 
por término medio el aumento de exportaciones desde un país, será igual al 
aumento de sus importaciones. Por muchas razones, empero, podrían verificarse 
notables desviaciones de esa regla, por lo cual podrían unos países alcanzar un 
incremento neto de exportaciones, y otros uno de importaciones. Es preciso, 
además, que se tenga en cuenta aún el multiplicador del comercio exterior, el que 
tiende a agigantar los efectos favorables y desfavorables de tamañas mudanzas en 
la balanza de comercio. 

Resultaría, así, que durante el período de transición, unos de los países que 
participan en la integración, pudieran alcanzar beneficios, y otros sufrir pérdidas, 
y que esos benefios y pérdidas debierian igualarse entre sí. De una manera 
particular, los países adoptando una política fuertemente proteccionista serían 
los que tuvieran motivos para juzgar con pesimismo a lor efectos de una abolición 
brusca de las barreras al tráfico. 

Es preciso, con todo, que se tenga en cuenta un factor que fue hasta ahora 
descuidado en relación con esta conexión con esta conexión: es decir el principio 
de aceleración. 

Este principio entra en vigor al mismo tiempo que en el campo de las 
industrias de exportación subintre una animación más intensa, indipendiente- 
mente de lo que es el comportamiento o marcha en el cuadro de las industrias 
de importación. La expansión en las industrias de exportación favorecerá nuevas 
inversiones y, por consiguiente, un aumento de la demanda de nueva maquinaria, 
materiales de construcción, ete.. Esta demanda adicional con el fin de inversión, 
excederá en mucho la contracción de la demanda para inversiones de reemplazo 
por parte de las industrias que el agravamiento de la competición extranjera 
afectara. Por consiguiente, la abolición de aduanas podría promover una expan- 
sión en la esfera de industrias de bienes de inversión; y esto, probablemente, iría 
a marcar el comienzo de una prosperidad general aún en los países donde el 
incremento de exportaciones fuera inferior al de importaciones. 

Pueden ocurrir, sin embargo, casos excepcionales en que toma firme asiento 
un predominio de los efectos desfavorables de la integración. Así, si tuviera un 
país, respecto a los demás, un nivel más elevado de arancel, requeriría entonces 
la integración una abolición radical de derechos de aduana, y esto tendría que 
acarrear una caída notable de sus precios con consecuencias perjudiciales para 
su entera economía. Al verificarse esto, el remedio mejor sería la desvalorización, 
la que, en el caso específico, risultaría sen tan sólo una simple adaptación, que 
desde largo tiempo se hiciera necesaria, al bajo poder de adquisición interior 
de su moneda. 

Debería, el régimen de la integración, en primer término, adaptárselo al 
desarrollo dentro del cuadro de industrias de biennes de inversión. Durante el 
período de remoción gradual de las barreras al tráfico de esas industrias, debería 
haber plena ocupación; sin embargo la explotación de sus capacidades no debería 
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1. — INTRODUCTION 


A word of explanation is needed at the outset to indicate the 
way in which this paper fits into the sessions on «Population in 
relation to Capital Formation, Investment and Employment ». 
The author was originally asked to write a short paper on 
Relations between Consumption Patterns and Rate of Savings 
and Population Growth in Underdeveloped Countries, it being 
recognised that a general lack of basic knowledge in this field 
would probably make it desirable to define the relationships 
studied and the problems to which they give rise before it would 
be possible to discuss the effects on them of population growth. 

After a preliminary survey it seemed to the author that it 
would be useful to try to map out a theoretical framework in 
terms of which the subject and its policy implications could be 
discussed. There exists of course the classical population theory 


(*) This paper was prepared for and presented to the World Population 
Conference (Rome, September 1954) and is reprinted here with permission. 
I should like to acknowledge the help I received in its preparation from 
my friends Dr. S. J. Prais and the late Dr. R. E. BRUMBERG. 
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of MALTHUS in which consumption behaviour plays an important 
role. In recent years a large amount of work has been done on 
the determinants of spending and saving and also on models 
of economic growth which embody a consumption or saving 
function and which can be formalised in terms of a multiplier- 
accelerator model. Something more however is needed. Spending 
and saving patterns can lead to difficulties even if the Malthusian 
connection between population growth and the standard of living 
does not operate. As for more recent models there is first the 
point that from an empirical point of view the acceleration 
principle does not provide an adequate formulation of the 
relationship of real asset formation to output and second that 
models of this type do not readily permit a contrast between 
what is actually likely to happen when a steady state is reached 
with what might be expected under ideal conditions. It may be 
asked why the two states, the actual and the ideal, should be 
different. The answer must lie, apart from random and purp- 
oseless behaviour which of course may exist in practice, in the 
fact that the aims which govern the spending and saving 
behaviour of individuals may not be compatible with an optimal 
exploitation of the community’s technological environment. 

This situation provides the point of departure for the present 
paper. Its object is to examine some of the economie problems 
involved! in population growth and adaptation. The model of 
actual behaviour (positive theory) set out in section 2 is simple 
and, as a consequence, highly abstract. A central element of it 
is a production function which expresses the fixed technological 
environment that forms part of the circumstances of life of the 
hypothetical community studied. If the paper were concerned 
primarily with rich communities, accustomed to technological 
change and possessing a considerable degree of adaptive behaviour 
it might not be very illuminating to summarise the conditions of 
production in this way. For such communities may be supposed 
usually to be fairly well adapted to their technological environ- 
ment as it is and their main concern is with the development of 
the largely unknown technological environment of the future. 
In the poorer communities of the world today on the other hand, 
and especially in those which have seen little economic or demo- 
graphic change for long periods in the past, à production 
function which summarises the position as it is or as it very well 
might be from both technological and sociological points of view 
may be an illuminating concept since an important form of 
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adaptive behaviour required of such communities is that involved 
in moving from a given production situation to one which takes 
advantage of the many technological advances that have taken 
place in Western economies and may in consequence be expected 
to result in a higher standard of living. 

But even if the setting of the problem is promising, any 
theory and particularly a rather simple and all-embracing theory 
like the present one depends on the characteristics of the various 
relationships of which it is composed. If, therefore, the theory 
is thought to possess some plausibility and interest it is desirable 
to discover the extent to which the various relationships are in 
fact capable of describing observed behaviour or technology and 
also to form a view at least of the orders of magnitude of the 
parameters that enter into them. No work of this kind is contained 
in the present paper and when actual behaviour is mentioned 
what is meant is the behaviour which emerges from the positive 
theory. 

The positive theory is followed in section 3 by à normative 
theory. In this part one of the relationships of the positive theory 
is replaced by a relationship derived from the requirement that 
assets be maintained at a level which will make the standard of 
living that can be maintained as high as possible. A comparison 
of the two theories provides some indication of the circumstances 
in which actual behaviour will prove ill-adapted to the policy 
aim considered. 

The possible discrepancy between the actual and the optimal 
standard of living leads to the necessity of a policy prescription 
designed to carry the community from the actual to the optimal 
state. In section 4 such a prescription is introduced in the form 
of a saving principle which indicates how much a community 
ought to save if it is to attain the highest standard of living 
which its technology will allow, and how that saving should be 
distributed over time in order to yield the largest possible stream 
of consumption. Such a principle was introduced rather more than 
a quarter of a century ago by F. P. RAMSEY (') and it appears 
to provide precisely what is needed for the present purpose. 
RAMSEY’S treatment is restricted to the case of a stationary 
population but it can be adapted to the case of a growing popul- 
ation as is done below. 


» 


() A Mathematical Theory of Saving by F. P. Ramsey in « The 
Economic Journal », vol. XXXVIII, no. 152, December 1928, p. 543-59. 


Misery and Bliss: A Comparison of the Effect etc. 75 


It is evident from this brief outline that the paper is 
arranged under general headings appropriate to any policy 
subject and is concerned with what would actually happen on 
a given set of hypotheses, what ought to happen and the 
means of passing from the first state to the second in the case 
of a difference between them. This arrangement which seems 
appropriate to the subject matter is intended to provide an 
analytical study of a certain type of problem conducted on 
highly simplified assumptions. It does not purport to provide 
practical answers to practical questions. For that more difficult 
task it would be necessary to consider the relevance of the 
model to any particular case and to extend it if necessary so 
that social and political considerations and also other economic 
influences could be given the weight due to them. 

The title of the paper reflects both the condition of a com- 
munity governed by MALTHUS's classical theory of population 
and the objective of policy as stated by Ramsey in his theory 
of saving. « Misery » was the principal means whereby the 
populations of the Malthusian theory were kept in check but 
it also provides a good description of their condition and it is 
quite possible for a relatively miserable state of affairs to 
persist in the absence of sufficiently strong adaptive behaviour 
even if MALTHUS’s principle does not drive a population to the 
level of subsistence. « Bliss » on the other hand is the convenient 
term used by RAMSEY for the situation reached when full 
advantage is taken of the potentialities of available technology. 


2. — POSITIVE THEORY 


This section is devoted to the elaboration of a simple theory 
of economic growth and the maintainable states associated with 
it. The essential variables considered are the rate of population 
change, which at certain stages in the argument is treated as à 
parameter, and various accounting magnitudes such as the stock 
of assets and the flow of consumption. The accounting variables 
are connected by a certain number of accounting identities. In 
addition four other relationships are introduced. The first is a 
production function which sets out the possibilities permitted 
by the fixed technological environment of the economy. The 
second indicates the level of asset formation required to maintain 
a given level of assets per head. The third indicates the 
determinants of spending or saving. The fourth relates the rate 
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of population growth to the standard of living achieved by the 
economy. The first three of these relationships taken together 
with the accounting identities are used to determine the maint- 
ainable values of the accounting variables for given values of 
the rate of population growth. If the final relationship is 
introduced the rate of population growth is also determined 
and it can no longer be treated as a parameter. 


2. 1. — The Accounting Identities. 


The accounting identities are those which arise in the 
consolidated national accounts and balance sheet for a simple 
closed economy. Variables denoted by small letters relate to 
quantities per head of the population while those denoted by 
capitals represent aggregate quantities. 

The first identity states that purchases equal sales on the 
cu-olidated production account, that is 


y=c+i (1) 
where y denotes income (or output) per head, c denotes 
consumption per head and 7 denotes asset formation per head. 

The second identity states that receipts into the consoli lated 
capital transactions account equal the outgoings from that 
account, that is 


s=1 (2) 


where s denotes the flow of saving per head. 
The third identity connects the opening and closing stocks 
of real assets in the balance sheet, that is 


PA SA eel (3) 


where A denotes the stock of real assets at the beginning of the 
period and E is an operator which advances by one time unit 
the variable to which it is applied. Thus (3) defines the closing 
stock of assets in the balance sheet as the opening stock plus 
the asset formation of the period. 


2. 2. — The Production Function. 


The economy considered makes use in production of two 
factors, labour and real assets. Its output is conceived of as 
a single commodity, which may be used either for consumption 


Misery and Bliss: A Comparison of the Effect etc. 17 


or for making additions to the stock of assets. The economy 
is technologically stationary in the sense that our, ut depends 
simply on the amounts available of the two factors and is not 
shifted upwards or downwards in relation to these amounts by 
any change in technical knowledge or other influences. An 
essential feature is that there is an optimum rate of assets to 
manpower at which output per head is a maximum. Thus it 
may not be possible for the total demand for output to be met 
by one man if only he has sufficient assets to work with. 

A production function with these characteristics could take 
many forms. A simple and convenient one which will be adopted 
here is 


y =y*— B (a — ar) (4) 


where a denotes the stock of real assets per head. The symbols 
y*, a* and f denote parameters of the production function. 
In particular y* denotes the highest attainable output per head 
which is reached when the actual amount of assets per head, 
a, is equal to a*. If Y, À and n denote respectively total output, 
total assets and total manpower, then (4) can be writtem in 
the form 


À RA 2 
¥ = ny* —p(L— at yn) (5) 
Vn 


whence, as is otherwise obvious from Euler’s theorem on homo- 
geneous functions, it may be confirmed that 


7 Ha pp Soon di (6) 


so that, if each factor is paid its marginal product, the total 
product will be exactly distributed without residue. 

A feature of this production function is that saving is at 
best useful to attain or maintain the optimum assets-manpower 
ratio, a*. Beyond this point it would certainly be useless to 
urge the importance of thrift on the members of a community 
the technological environment of which was characterised by (4). 
Greater thrift could in the most favourable circumstances only 
be useful (and not positively harmful) to such a community if 
it were accompanied by technological change which would permit 
the use of more capital per head. Such a situation can be 
described in a different way as one in which capital, though 
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perhaps scarce by comparison with accepted usages elsewhere, 
may be a free good in a community with only a limited 
knowledge of how to use it. Beyond a certain point such know- 
ledge is a prerequisite of self-help by means of greater thrift. 


2.3. The Maintainance of Assets per Head with Steady Growth 
of Population. 


If a population is in a state of steady growth with constant 
age composition and if it grows in one time period from 1 to 4 
then it is possible to derive from (3) the asset formation per 
head needed to maintain a given level of assets per head. For (3) 
may be written in the form 


I=(E—1)A 
=a(E—1n 
=a(A—-1)n (7) 
whence the relationship 
i=a(4— 1) (8) 


obtained by dividing both sides of (7) by » shows the asset 
formation per head, i, required to maintain assets per head 
constant at the level a. 


2.4. The Saving Function. 


It is proposed to adopt here an aggregate saving function 
of the form 


S=(1-pyY—- dA (9) 


where y is the marginal propensity to spend out of income for 
given assets and 5 is the marginal propensity to spend out of 
assets for given income. Equation (9) represents an obvious 
generalisation of the more usual function in which saving is 
assumed to be proportional to income and indeed reduces to 
that form if è = O. It has been shown by MODIGLIANI and 
BRUMBERG (') that (9) can be derived from an individual saving 
principle in which each individual saves solely to provide for 


» 


(*) Utility Analysis and Aggregate Consumption Functions: anAttempt at 
Integration by Franco MopIGLIANI and Richarp BRUMBERG (Mimeographed). 
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his own retirement and that a relationship of this form may 
be used to explain certain of the known facts about aggregate 
spending and saving in the United States. While the economies 
to which the models considered in this paper may be supposed 
to apply differ in many ways from that of the United States, 
in the absence of any other detailed investigations it would seem 
useful to consider the implications of the saving behaviour 
implied by (9). 


2.5. The Influence of the Standard of Living on Population 
Growth. 


It is here supposed that À depends on c, the standard of 
living, and, specifically, that 


¿i=0+uc (10) 


Following MALTHUS it would be necessary to suppose that « is 
positive but (10) can also accommodate an anti-Malthusian type 
of reaction in which a higher standard of living is accompanied 
by a lower rate of population growth. 


2.6. A Summary and Interpretation of the Positive Theory. 


If (1) and (2) are used to eliminate è and s it can be seen 
that the four variables, a, y, c and à are connected by the 
following four equations 


y =y* — B(a — ar” 


=c+a(—1) 
(11) 
c—yy—+ôa 
1—=0+uc 


If a substitution for c is made from the third into the second 
equation of (11) there results 


¡== (12) 


If à is treated as a parameter the maintainable steady states 
can be shown diagrammatically by drawing the relationships 
between y and a as given by (4) (the first equation in (11)) 
and (12). Equation (4) will give a parabolic relationship while 
(12) will give a set of straight lines through the origin, one 
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relating to each value of à, such that the larger the value of À 
the steeper the slope of the line. The position is illustrated in 
diagram 1 in which the assets-output ratio for maximum output 
is assumed to be 412 to 1 and the parameters of the saving 
function are based on the researches of MODIGLIANI and BRUMBERG. 

For different values of 4, the maintainable steady states are 

given by the intersection of the appropriate line and the parabola. 
This means that a community whose behaviour is characterised 
by the first three equations of (11) will eventually reach a steady 
state in which the values of a and y are given by the coordinates 
of the point of intersection just referred to and in which c is 
consequently given by inserting these values of a and y in the 
third equation of (11). 
It can be seen from the diagram that if the assets-output 
ratio corresponding to maximum output were smaller, that is if 
the parabola, though constrained by the left side and top of the 
diagram, was pushed to the left, then higher values of a, y and c 
could be maintained for given à In the limit, in which the 
parabola coincided with a certain section of the y axis, no assets 
would be used and an indefinitely large rate of growth would 
be maintainable. 

It can also be seen that the values of @, y and c diminish 
rapidly for increasing values of 4. Thus the fact that with steady 
growth a population whose saving behaviour is characterised 
by (9) will always finance a maintainable level of new asset 
formation does not mean that it will acquire an adequate, still 
less an optimal, amount of new assets. These assertions must, 
however, await the development of a normative theory in 
section 3. 

The first three equations of (11) permit the maintainable 
value of c to be expressed in terms of À. The actual values of 
c and à which will be maintained can then be found by 
introducing the fourth equation of (11). In practice there is likely 
to be only one set of values that need be considered. 


3. — NORMATIVE THBORY 


This section is concerned with optimal states and the 
contrast between these and the states maintainable under the 
assumptions made in the preceding section. A 

An optimal state is here defined in terms of assets per 
head. Formally it is assumed that the saving behaviour given 
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by (9) is no longer a restriction and that, 4 being treated as 
a parameter, the community is willing to save whatever is 
needed to meet certain aims of economic policy. Two alternatives, 
the maximisation of output per head and the maximisation of 
consumption per head, suggest themselves and the consequences 
of a choice between these will now be examined. 

In either case the appropriate level of assets per head must 
be settled. If y is to be maximised the required value of a can 
be obtained by equating to zero the derivative of y with respect 
to a from the first equation of (11). 

Thus 

d y 


a SO (13) 


whence, as is otherwise obvious, 
ay =a* (14) 


where ay denotes that value of a which will maximise production. 
In the alternative case, c can be obtained by combining the 
first two equation of (11). Thus 


c—y*—a(i— 1) — f(a— a*) (15) 


and the value of a, @, say, which will maximise c, given à, is 
obtained by equating to zero the partial derivative of c with 
respect to a in (15). Thus 


de 


Ta == A 1 — 28 (a — at) (16) 


whence 


Si y) 


de = a* dg pen 


(17) 
The parameter $ is necessarily positive and so for an increasing 
population, 4 > 1, @, is necessarily less than ay. Thus, since 
consumption per head is clearly the variable to be maximised, 
a steadily growing community should not endeavour to reach 
the maximum point on its production function since by aiming 
at a lower level of assets and output per head it will be able 
to enjoy a higher level of consumption per head. Indeed a 
comparison of (13) and (17) shows that in order to maximise 
consumption for a given value of 4 assets should be acquired up 
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to the point at which their marginal product is (à — 1) and not 


beyond this to the point at which their marginal product falls 
to zero. 


3.1. A Summary and Interpretation of the Normative Theory. 


This part of the theory can be presented in a way which 
permits comparison with (11). Thus the third equation of (11) 
disappears and its place is taken by (17). The four variables 
a, y, c and À are now related as follows 


y=c+a(i—1) 


= | 
(i—1) (18) 


a =a* — 


¿i=0+uc 


The position now reached may again be illustrated by a 
diagram. By substituting for a from (14) and from (17) into the 
first two equations of (11) it follows that, for given 4, 


cy = y* — a* (1 — 1) (19) 
and 
1) 


tu y i ls 


15 (20) 


Finally, the maintainable value of consumption, c, is given 
in terms of @ and A by substituting for y from the second into 
the third equation of (11) and a is given in terms of 4 by 
equating the right-hand sides of (12) and the first equation 
of (11). The last relationship is most conveniently found 
graphically by collating for various values of 4 the points at 
which the straight line crosses the parabola in diagram 1. 
Hence c can also be expressed in terms of 4. For different values 
of 4 the values of cy, ce and c shown in diagram 2 below for the 
values of the parameters used in drawing the first diagram. 

As can be seen from a comparison of (19) and (20), for a 
given value of 4, co = cy, the point of equality being reached 
when X:= 1. The minimum value of ©, is reached at 
à = 1 + 2fa* = 1.4. The relationship of c to 4 is complicated 
and is shown in the diagram over the range À = 0.9 toi = 1.2. 
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The value of c rises to that of co in the neighbourhood of 
4 = 0.96 but thereafter falls sharply to roughly between 80 and 
50 per cent, of the value of c. over the range + = 1.00 to 4 = 1.05. 
This means that, insofar as the present numerical example can 
be considered indicative of the kind of situation met with in 
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DIAGRAM 2 


practice, saving behaviour of the type assumed might have a 
seriously adverse effect on the standard of living at those rates 
of population growth that are actually encountered. 

It can also be inferred from diagram 2 that only in the 
most unusual circumstances in which certain special relationships 
subsist between the parameters of the system will a maintainable 
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state, still less the state actually maintained, coincide with the 
optimal state. 

It may be observed in passing that for a given value of à, 
c can be expressed in a simple way in terms of a, a,, c, and 8. 
In fact a, and c, are given respectively by (17) and (20). By 
combining these expressions it can be seen that 


QD +28 (a — ax) 


Ce — 28 = f (a — a) (21) 
since 
RI (4 — 1) 
APE Res Za (22) 
Hence 
C=C, —B(a — ac (23) 


which may be compared with the production function. 


4. — POLICY PRESCRIPTION 


It must often be the case in practice that actual technol- 
ogical, economic and demographic relationships lead to mainta- 
inable states that are not optimal. To say this is not to imply 
that human communities are frequently incapable of rational 
adaptation to circumstances but only that such adaptation may 
take a considerable time especially for a community whose 
situation is suddenly changed radically after a long period of 
stability. Thus if a second production function, with appropr- 
iately lower values of a* and y*, is imagined to be inserted in 
diagram 1 it can be seen that the saving function implied in 
the diagram might lead to a maintainable state that was 
approximately optimal. This degree of adaptation might, 
however, only have been achieved after decades or even centuries 
of gradual adjustment and a sudden change to the higher 
production function might leave the community temporarily 
incapable of the new adjustment required. 

If 1 is treated as a parameter then a better adaptation of 
the community to a given technological environment involves, in 
terms of the system of section 2, a different means of determin- 
ing saving from that which is embodied in (9) with the given 
values of the parameters. In fact the saving principle enunciated 
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many years ago by RaMSEY (’) is designed not only to enable 
a transition to be made to an optimal state, bliss, but also to 
ensure that this shall take place at a rate which itself possesses 
certain optimal properties. As stated by RAMSEy this principle 
applies to the case of a stationary population. 


4.1. Ramser's Saving Principle. 


It is assumed that individuals do not discount later 
enjoyments in comparison with earlier ones, that enjoyments 
and' sacrifices at different times can be calculated independently 
and added, that no misfortunes will occur to sweep away 
accumulations and that a given generation need not be deterred 
by the thought that a subsequent generation might selfishly 
consume the savings of the past. On this basis RAMSEY shows 
that the flow of saving multiplied by the marginal utility of 
consumption should always equal the excess of the utility to 
be derived from the maximum rate ot consumption over the 
utility actually derived from the current rate of consumption. 
If u = ® (c) denotes the utility derived from consumption, then 
this relationship can be expressed in the form 


du 
de 


= Ue — Y (24) 


where u, denotes the utility derived from the maximum attainable 
consumption, that is, from c,. In order to derive this relationship 
RAMSEY makes use of: (i) a production function in which output 
depends on the amounts of labour and assets; (ii) the consider- 
ation that at all times the marginal disutility of labour should 
equal the marginal product of labour multiplied by the marginal 
utility of consumption at the time; and (iii) the consideration 
that at all times the loss sustained from foregoing an increment 
of consumption over an infinitesimal period of time should equal 
the gain derived from the postponement. 

In order to see the kind of behaviour to which this rule will 
give rise it is necessary to introduce the relationship between 
consumption and the utility associated with it. It will be 
assumed here that as consumption rises its utility will approach 
a maximum value of » and that there exists a minimum level 


» 


(') A Mathematical Theory of Saving by F. P. Ramsey in « The 
Economic Journal », vol. XXXVIII, no. 152, December 1928, pp. 543-59. 
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of consumption, o, to which the community will not allow itself 
to be reduced. Thus the utility function might take the form 


bonus pe (25) 
Then 
du k 
CSST (26) 
and from (24) and (26) 
y eo) (27) 


Thus, on these assumptions, saving should always be a 
certain proportion of the excess of actual consumption over the 
minimum level. This proportion is given by the ratio of the 
amount by which maximum consumption exceeds actual 
consumption to the amount by which maximum consumption 
exceeds the minimum level. Also if c = o no saving will take 
place and the community will not only never get to bliss but 
will never improve its present minimum level of consumption. 
If on the other hand c > o the community will eventually get 
to bliss though the time taken may be very long. 

From (1), (2) and (27) it follows that 


= C (Ce — C) + cele — 0) 


28 
y (Ce En 6) ( ) 

whence, under the conditions of the problem, 
c= Ce — Y (ce — y) (ce — 0) (29) 


Thus given an initial value of y, c can be calculated from 
(29), then s from (27) (or from (1) and (2)) and finally Ha by 
the addition of s to the opening stock of assets, a. This permits 
Ey, Ec and Es to be calculated and so on indefinitely. 

The situation just described can be illustrated diagram- 
matically. Suppose that a stationary population the production 
possibilities of which are characterised by (4) has failed in the 
past to acquire an assets-manpower ratio of a*. To take an 
extreme example, suppose that in the past a = s = O, that 
y = © = 10 and, further, that o = 0. Suppose that from period 
1 onwards it is decided to remedy this situation according to 
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the prescription just given. Then in period 1 y = 10 as before but 
c now falls in accordance with (29) to 100 — ÿ9000 = 5.1. At 
the same time s rises to 4.9 which is also the value of Ha. The 
subsequent paths of the four variables are shown in diagram 3 
below. 


DIAGRAM 3 


The variables a, y and c will accelerate for a time and then 
slow down as they approach their maximum values. The variable . 
s will rise to a maximum of about 25 in approximately 16 time 
periods and will then decline and approach zero asymptotically. 

In this example the initial rate of saving is extremely high, 
almost 50 per cent. of income. This unplausible result is due to 
the assumption that o = O. If instead it were assumed that 
o = 7 then, in period 1, c, in accordance with (29) would fall 
only to 8.5 and saving would rise only to 1.5. 

It will be observed that, with different initial conditions, 
a community would still approach bliss along the curves shown 
in the third diagram. Thus in the example illustrated in the 
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first diagram a stationary population reaches a maintainable 
state with y = c = 81, s = 0, a = 245. If, with o = 0, this 
community decides to consume in accordance with (29) it will, 
in the first time period, set c = 100 — /1900 = 56.4 and s = 24.6. 
This community is already past the asset-manpower retio which 
requires the maximum rate of saving and in subsequent time 
periods this rate will gradually decline while a, y and c rise. 


4.2. A Saving Principle for a Growing Economy. 


If à # 1 there appear to be substantial difficulties in 
deducing an optimal saving principle by a procedure similar to 
RAMSEY’s. In these circumstances a useful saving principle may 
be reached by the following reasoning. 

Saving may be divided into two parts the first of which, s,, 
is needed to maintain the level of assets per head which has been 
reached at the beginning of a period while the second, 8,, is 
needed to increase the level of assets per head towards the 
optimum. If è = 1 then s, = 0, any saving that is done is available 
for improving the level of assets per head and its amount can 
be determined by RAMSBY's principle. If + # 1 then s, = a 
(2 — 1) and this amount of saving is a prior charge on income 
if assets are to be maintained. In this case it is only the balance 
of income, [y — a (è — 1)] which is available for distribution 
between consumption and an improvement in the level of assets 
per head. On this basis, and allowing for the difference between 
the population at the middle and at the end of a period, the 
system of equations can be developed as follows. 

Initially, certain values of y and a have been achieved. 
Output, y, can be written as the sum, c + 8, + $,, where 


s =a(i—1) (30) 
and 
(+1) (ce—-0) 
3 = 3 (Ce — 0) (ce — 0) (31) 


whence fc can be expressed as a function of y. Given c, the value 
of s, can be determined and from this Za, assets at the end of 


the period, is given by 


s 
Ea=(2+s, +s)i=a+ 82) 
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If à = 1 this system reduces to the one given in the preceding 
subsection. The state of bliss is reached when c = c,, 8, = 0, 
gia 8) =a, (— land y= Nc, PNG CR AD) ee other 
extreme an inability to improve occurs if [y — @ (4 — 1)] is no 
larger than o. For in the case of equality c = 0, 8, = 0 and 
ye erro 1): 


4.3. Foreign Aid and. Domestic Saving. 


If y —u (1 — 1) > o, it is possible for a community to 
contribute some saving, however small in amount, for the purpose 
of increasing its stock of assets, and, by a contribution of this 
kind, the community will eventually arrive at bliss. Thus if 
there is any margin for improvement-saving, s,, a community 
can in principle always raise its standard of living to the optimal 
level without the advantage of foreign aid. Such aid is useful for 
two purposes. First, when a community is living at the subsistence 
level, to get the whole process of improvement started and, 
second', to accelerate the rate of improvement. A grant of aid 
will however alter the situation of a community and, to analyse 
its effects, it is necessary to distinguish between domestic output, 
y, and income, 2 = y + Y, where, g denotes the amount of 
forcign aid. The amount to be divided between c and s, is now 
y + g—a (À — 1) and if this is done according to the preceding 
principles there will be an increase in c as well as in s, and a 
part of the aid will in fact be consumed. 

Unless the community is a small one the amount of aid 
available is likely to be small compared with the community’s 
own production and also limited in duration. Unless, therefore, 
special steps are taken to ensure that it shall be used for improve- 
ment, in addition to the domestic savings which emerge without it, 
its net contribution is quite likely to be disappointing. The problem 
cannot be solved,though it may be eased, by providing the aid 
in the form of assets and it involves a more direct influence over 
spending and saving behaviour. Such an influence, however, is 
required in any case if a community is to exploit its technological 
environment more fully but does not do this of its own accord. 


5. — CONCLUSIONS. 


The situation analysed in this paper and the conclusions to 
be drawn from the analysis can be summarised as follows. 

(a) In section 2 it was shown, on the basis of a simple model, 
that a community whose spending and saving behaviour is 
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characterised by à relationship of the form usually assumed may 
well reach à steady state in which its standard of living falls 
short of what could be achieved in the existing technological 
environment. Generally speaking it seems likely that the progress 
towards bliss (which is a relative term) will be smaller, the 
faster the community is growing in numbers and the larger is 
the amount of assets per head needed to produce the maximum 
output per head. 

(b) In section 3 the amount of assets per head needed to 
maximise consumption per head in a growing community was 
derived and it was shown to be less than the amount needed 
to maximise production per head. 

(c) A comparison of the results of sections 2 and 3 indicates 
the gap between what has been achieved (and can be maintained) 
and what might be achieved if the technological environment 
was more fully exploited. 

(d) The existence of this gap raises the problem of moving 
from one state to the other. This problem is considered in terms 
of a saving principle, originally enunciated by F. P. RAMSEY, 
which will provide the additional saving meeded to move the 
community to a higher point on its production function than the 
one which it reached and maintained under the original assump- 
tions. This saving principle relates to the case of a stationary 
population and a similar principle, appropriate to a growing 
population, is suggested. The role of foreign aid as a supplement 
to domestic saving is briefly considered. 


RIASSUNTO 
Miseria e felicità 


L’articolo ha per oggetto lo studio, in una economia rudimentale: 1) dell’et- 
fetto di una funzione del risparmio, quale è normalmente assunta, sulla misura 
della probabile utilizzazione di una data tecnologia; 2) della formazione di capitale 
richiesta supposto che, in tale economia, debba essere massimizzato il consumo 
per capita; 3) di una espressione per il risparmio aggregato, dovuta al Ramsey, 
ed adatta per provvedere al finanziamento riguardante la formazione di capitale 
necessario per permettere ad una comunità di muoversi, nel modo migliore, dal suo 
effettivo livello di consumo a quello massimo permesso dalla sua tecnologia. 

Si rileva che una funzione del risparmio avente la forma normalmente assunta 
fornirà, solo in circostanze speciali, un ammontare sufficiente a mantenere la 
formazione di capitale al livello richiesto per ottenere il massimo consumo rag- 
giungibile per capita. In particolare, l’abitudine di risparmiare di una comunità 
può essere adattata al finanziamento solo del limitato ammontare della formazione 
di capitale richiesta per mantenere una tecnologia primitiva, e può non mutare 


92 Richard Stone 


LIZA ——_———T—_—_—_—_—_—_________———__ —_——6@»6—€—È.. 


allorchè cambiano le situazioni tecniche e sia ammesso l’uso effettivo di una 
quantità maggiore di capitale. 

In tal caso sarebbe necessario, almeno per un certo tempo, un cambiamento 
nell'abitudine di risparmiare, per costituire riserve di beni della comunità nella 
misura richiesta per massimizzare il consumo. Per una popolazione stazionaria 
Ramsey (1928) mostrò, assumendo alcune ipotesi, che il tasso di risparmio dovrebbe 
essere uguale all'eccedenza dell’utilità del consumo massimo rispetto al consumo 
effettivo divisa per l’utilità marginale del consumo effettivo. Viene suggerito un 
principio simile adatto ad una comunità in sviluppo. 


RÉSUMÉ 


Misère et bonheur 


L'article a pour objet d'étudier dans une économie très simple les points suivants: 
1) l'effet de la fonction de l'épargne normalement définie sur le degré d'utilisation 
probable d’une technologie donnée; 2) la formation de capital nécessaire à maxi- 
miser dans une telle économie la consommation par tète de la population; 3) la 
notion de l’épargne d’ensemble, due à Ramsey, épargne qui est nécessaire au fina» - 
cement de la formation de capitaux qui doit permettre à une communauté de 
s'élever de façon optimale du niveau effectif de sa consommation au niveau maxi- 
mum que sa technologie lui permettrait. 

Il apparait que la fonction normale de l’épargne ne pourra fournir que dans 
des circonstances spéciales des sommes suffisantes à maintenir la consommation 
maximum possible par tête d’habitant. En particulier les habitudes d'épargne d'une 
communauté peuvent être adaptées uniquement au financement d’une formation 
de capitaux limitée aux sommes requises pour maintenir une technologie primitive 
et il est possible qu’elles ne changent pas lorsque la situation technique évolue et 
permetterait l’emploi de davantage de capital. 

Dans un cas pareil les habitudes d'épargne devraient, au moins pour un 
certain temps changer pour constituer des réserves qui permetteraient à la commu- 
nauté d'atteindre une consommation maximum. Ramsey a démontré en 1928 que 
sous certaines données pour une population stationnaire le taux d’epargne devrait 
être toujours égal à l’eccédant de l’utilité de la consommation maximum par rap- 
port à la consommation effective divisé par l'utilité marginale de la consomma- 
tion effective. Un principe similaire adapté à une communauté croissante est pro- 
posé par l’auteur. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Armut und Glueck 


Der Autsatz versucht fuer eine sehr einfache Wirtschaft die folgenden Unter- 
suchungen durchzufuehren: 1) die Wirkung einer Sparfunktion von der Art, wie 
sie normalerweise aufgestellt wird, auf den wahrscheinlichen Ausnutzungsgrad 
einer gegebenen technischen Ausruestung; 2) die Kapitalbildung, die erforderlich 
ist um in einer derartigen Wirtschaft den Konsum per Kopf der Bevoelkerung auf 
den Hoechststand zu bringen: 3) den von Ramsey dargestellten Begriff der 
Gesamtersparnisse, welche zur Finanzierung der Kapitalbildung dienen sollen, die 
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eine Gemeinschaft benoetigt um von ihrem tatsaechlichen Konsum zum Maximal- 
konsum zu gelangen, den der Stand ihrer technischen Entwickiu. + zulaesst. 

Es geht daraus hervor, dass die Sparfunktion von der Art, wie sie normaler- 
weise aufgestellt wird, nur unter besonderen Umstaenden genuegend Ersparnisse 
liefern wird um eine Kapitalbildung aufrecht zu erhalten, die fuer den erreichbaren 
Maximalkonsum per Kopf ausreicht. Die Spargewohnheiten einer bestimmten 
Gemeinschaft koennen insbesondere nur auf die Finanzierung einer beschraenkten 
Kapitalbildung eingestellt sein, die benoetigt wird um eine primitive technische 
Ausruestung aufrecht zu erhalten und koennen sich unter Umstaenden nicht ve- 
raendern, wenn die technischen Moeglichkeiten sich aendern und die Verwendung 
von mehr Kapital zulassen wuerden. 

In einem derartigen Falle waere, wenigstens fuer eine gewisse Zeit, eine Aen- 
derung der Spagewohnheiten erforderlich, um die Ansammlung von Reserven in 
einem Ausmasse zu ermoeglichen, das den Maximalkonsum herbeifuehrt. Ramsey 
hat 1928 fuer eine stationaere Bevoelkerung aufgezeigt, dass unter gewissen 
Umstaenden die Sparrate immer gleich sein muesse dem Quotienten des Mehrnut- 
zens des Maximalkonsums gegenueber dem tatsaechlichen Konsum dividiert durch 
den Grenznutzen des tatsaechlichen Konsums. Es wird auch ein entsprechender 
Grundsatz fuer eine sich im Wachstum befindliche Gemeinschaft aufgestellt. 


RESUMEN 
Pobreza y dicha 


Es el propósito del artículo el del estudio de una economía rudimental: 1) del 
efecto de una función del ahorro, según se la supone usualmente, sobre la medida 
en que es probable se utilice una dada tecnología; 2) de la formación requerida 
de capital, en el caso de que se ha de alcanzar — en esa economía — el consumo 
máximo por cabeza; 3) de una expresión para el ahorro agregado, que se la debe 
a Ramsey, la que es indicada para proveer a la financiación de caudales necesarios 
a fin de que se le permita a una comunidad moverse de manera óptima desde su 
nivel efectivo de consumo hasta el máximo que su tecnología le permite. 

Se evidencia que una función del ahorro que tenga la forma tomada usual- 
mente, proveerá, tan sólo en circunstancias especiales, un monto suficiente para 
mantener el consumo máximo que se puede alcanzar por cabeza. En especial, la 
costumbre de ahorrar de una comunidad se la puede adaptar tan sólo a la finan- 
ciación de montos limitados de la formación de capitales, requerida para mantener 
una tecnología primitiva, y puede no mudar cuando mudaren las situaciones 
técnicas y se permitiere el uso de mayor capital. 

Fuera necesario entonces, en este caso, y durante cierto tiempo a lo menos, 
una mudanza de la costumbre de ahorrar, para constituir reservas de bienes de 
las comunidades según la medida que se requiere para llevar el consumo hasta un 
máximo. Tratándose de población estacionaria, indicó Ramsey (1928), suponiendo 
unas hipótesis, que el tipo o tasa de ahorro debería ser siempre igual al exceso de 
utilidad del consumo máximo respecto al consumo efectivo, dividido — ese exceso 
— por la utilidad marginal del consumo efectivo. Un principio semejante se lo 
sugiere, siendo él apto para una comunidad en fase de su desarrollo. 
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DISCUSSIONI ED ESAMI CRITICI 


APPLICAZIONI ED ESPERIENZE 
DEL METODO «INPUT-OUTPUT» IN VARI PAESI 


VERA CAO-PINNA 


E’ questa la seconda parte del resoconto sui lavori del Semi- 
nario Internazionale sulla (Input-Output Analysis», tenutosi 
presso la «Villa Monastero») di Varenna, dal 27 giugno al 
9 luglio 1954, per iniziativa della Facoltà di Economia e Com- 
mercio dell’Università di Pisa (1). 

Nonostante l’eccezionale interesse delle discussioni intorno 
alla teoria del metodo LEONTIEF, che hanno notevolmente contri- 
buito a chiarire le finalità e le limitazioni concettuali e pratiche 
del modello di interdipendenza economica generale, la seconda ses- 
sione dei lavori del Seminario — dedicata alla rassegna delle 
applicazioni e delle esperienze dei vari Paesi in questo campo — 
ha segnato un’importante tappa dell’ormai sicuro successo che 
questo metodo va dovunque incontrando, quale strumento di cono- 
scenza del funzionamento di un sistema economico. 

In particolare, i progressi già realizzati in molti Paesi europei 
nella quantificazione empirica dello schema di contabilità inter- 
industriale e le prime applicazioni dello stesso allo studio di vari 
problemi hanno infatti rivelato l’esigenza di una più profonda 
introspezione delle relazioni di interdipendenza tra le varie forme 
di attività economica, di quella finora consentita dai tradizionali 
modelli di contabilità nazionale. 

E, sebbene dalle comunicazioni presentate al convegno sia 
risultato che le applicazioni del metodo «input-output» eseguite 
in alcuni Paesi non siano ancora utilizzate nelle decisioni di poli- 
tica economica, ciò è dovuto all’orientamento liberistico che, col 
cessare dello stato di emergenza dell’immediato dopoguerra, ha 
finora caratterizzato la politica delle economie europee ed all’an- 
cora insufficiente grado di elaborazione degli strumenti di analisi, 
piuttosto che ad una preconcetta riluttanza verso i moderni indi- 
rizzi della ricerca scientifica ed empirica in economia. 


(1) La prima parte del resoconto, relativa alle discussioni sulla teoria 
del metodo «input-output » è stata pubblicata nel fascicolo N°. 3, agosto 
1954, di questa Rivista. 
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Sembra anzi sia lecito supporre che le ampie possibilità di 
sviluppo economico che vanno attualmente manifestandosi in alcuni 
Paesi possano contribuire a ravvivare in Europa l’esigenza di un 
coordinamento logico dei vari campi di azione della politica eco- 
nomica, nazionale e internazionale: ed una migliore conoscenza 
della struttura delle singole economie è, ovviamente, premessa 
indispensabile all’attuazione di qualunque disegno organizzativo 
o programmatico. 

Le attuali circostanze, e in particolare la necessità di una 
più completa integrazione economica, sembrano dunque favorire 
in Europa le ricerche del tipo «input-output»: lo dimostra l’in- 
tensa attività dei vari centri di studio in questo campo e l’inco- 
raggiamento dato a tali ricerche dai Governi dei singoli Paesi 
e dagli organismi internazionali. 

Ed è per l’appunto nella sessione dedicata allo scambio di 
informazioni sulle esperienze già realizzate e sui lavori in corso 
presso i vari centri di ricerca, che l’iniziativa dell’Università di 
Pisa — ed in particolare, del Prof. G. BRUGUIER-PACINI — ha 
pienamente raggiunto il suo scopo: che era quello, non soltanto 
di favorire un brillante incontro di personalità del mondo acca- 
demico internazionale, ma soprattutto di offrire agli specialisti 
della materia ed a molti giovani studiosi italiani la possibilità 
di confrontare, in una rassegna di vasto respiro, le origini e fina- 
lità dei vari progetti di ricerca ed i diversi procedimenti e accor- 
gimenti tecnici attraverso i quali si svolgono le complesse opera- 
zioni della quantificazione empirica e dell’applicazione pratica del 
modello LEONTIEF. 

In analogia con il criterio seguito per la presentazione delle 
discussioni sulla teoria della «input-output analysis», anche le 
comunicazioni presentate in questa sessione del Convegno sono 
brevemente riassunte per autore. 

E” tuttavia doveroso segnalare che questo resoconto presen- 
terà qualche lacuna: si è ritenuto infatti opportuno di omettere, 
sia per esigenze di tempo e di spazio, sia perchè è ormai di immi- 
nente pubblicazione il testo integrale — in lingua inglese — degli 
Atti del convegno, le seguenti comunicazioni, di carattere gene- 
rale (sugli aspetti statistici e contabili del metodo) o estrema- 
mente tecnico, quali quelle relative ai problemi di calcolo per 
la soluzione del sistema «input-output » : 


~ 


T. Barna: «Problems of Classification and Aggregation». 
O. AUKRUST: (Principles of Social Accounting». 
J. SANDEE: «(Input-Output Accounts». 
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D.W. Evans: «Problems of Computation ». 
C. RIGHI: «Procedure abbreviate di calcolo per la soluzione dello 
schema Leontief ». 


In aderenza alla suddivisione dei lavori stabilita dal pro- 
gramma, la seconda parte di questo resoconto sarà suddivisa in 
due capitoli, di cui: il primo riassumerà le esperienze nell’ap- 
plicazione del modello teorico, a fini di analisi generale o par- 
ziale, ed il secondo descriverà brevemente le caratteristiche e gli 
sviluppi dei vari progetti di ricerca nei Paesi che hanno parte- 
cipato al Seminario di Varenna. 


APPLICAZIONI DEL METODO «INPUT-OUTPUT » 


H. B. CHENERY 


(« Problems of Economie Development ») 


1. — In una discussione di tavola rotonda, CHENERY si è a 
lungo soffermato sulla utilità del metodo «input-output» ai fini 
della impostazione e formulazione dei programmi di sviluppo-eco- 
nomico, con particolare riferimento a quelli di lungo termine per 
le aree sottosviluppate. Egli ha illustrato due tipi di applicazione 
del metodo in questo campo: il primo, riguardante la determi- 
nazione degli obiettivi di un programma di massimizzazione del 
tasso di incremento del reddito nazionale; il secondo, la formu- 
lazione di un programma basato sulle priorità da darsi ai vari 
tipi di investimenti. 

Come esempio del primo tipo di applicazione, CHENERY ha 
riferito sulle analisi svolte in Italia presso la Missione della 
«Mutual Security Agency» per indagare sulle possibilità di svi- 
luppo della economia italiana durante il periodo 1952-1956 (1). 
Scopo di questa analisi era quello di verificare se un incremento 
annuo del 5% mel prodotto nazionale (corrispondente all’obiettivo 
O.E.C.E.) avrebbe potuto essere realizzato entro il 1956 anche in 


(1) Il Prof. H. B. CHeNerY, già capo della Divisione Programmi della 
Missione M.S. A. è stato il promotore delle ricerche « Input-Output» in 
Italia ed ha diretto l'impostazione dei lavori, in collaborazione col Prof. 
P. CLARK. 
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Italia e quali modificazioni la realizzazione di questo programma 
avrebbe provocato nella struttura del sistema produttivo 
nazionale. 

Tale analisi fu svolta, in via preliminare, ripartendo innan- 
zitutto tale incremento annuo tra le varie destinazioni finali, 
sulla base di una stima della propensione marginale al consumo 
e tenendo conto dei programmi di investimenti pubblici che erano 
già in corso di realizzazione. Quindi, operando (con il metodo 
iterativo) sulla «matrice » dell’economia italiana per il 1950, si cal- 
colarono gli effetti che le previste modificazioni nel livello e com- 
posizione merceologica della domanda finale complessiva avreb- 
bero avuto sul fabbisogno di importazione e sull’occupazione. 

I fabbisogni di importazione furono calcolati in base alla 
ipotesi che i rapporti prevalenti negli ultimi anni fra la produ- 
zione interna e l’importazione dei vari gruppi di prodotti riman- 
gono invariati finchè non siano raggiunti i limiti massimi delle 
esistenti capacità produttive dei rispettivi settori: superati i 
quali, i fabbisogni aggiuntivi, via via ottenuti durante la solu- 
zione, vennero attribuiti all’importazione. 

I risultati dell’analisi indicarono che il fabbisogno di impor- 
tazione sarebbe aumentato più rapidamente del prodotto lordo 
nazionale, mentre l’incremento nell’occupazione sarebbe stato 
minore di quello previsto per le forze di lavoro. Ciò portò a 
concludere che un’espansione dell’economia italiana, nei termini 
ipotizzati al programma 0.E.C.E., avrebbe creato serie difficoltà 
nella bilancia dei pagamenti, ove non fosse stata accompagnata 
da più profonde modificazioni nella sua struttura. 


Con il secondo esempio di applicazione del metodo, CHENERY 
ha inteso dimostrare che: pur essendo la scelta di alternativi pro- 
cessi produttivi un vero e proprio problema di programmazione 
lineare, anche l’analisi «input-output» può essere utilizzata per 
la ricerca degli effetti «ottimi» di un determinato programma 
economico e delle priorità da dare agli investimenti nei vari set- 
tori produttivi: ricerca particolarmente utile nei Paesi caratte- 
rizzati da squilibri strutturali derivanti da un incompleto sfrutta- 
mento delle risorse naturali e umane. 

In generale, la formulazione dei programmi di investimento 
in questi Paesi è invece solitamente basata su analisi parziali del 
fabbisogno diretto (per unità di produzione) dei fattori produt- 
tivi scarsi (capitali e importazioni) e di quelli abbondanti (lavoro 
e risorse locali): criteri che, evidentemente, possono condurre ad 
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errate impostazioni dei programmi, in quanto non tengono conto 
degli effetti complessivi degli investimenti sull’intero sistema 
economico. 

Nell'ambito di un’analisi dell’equilibrio generale, i vari cri- 
teri di scelta degli investimenti possono ridursi ad uno solo: 
quello che permette di realizzare, con una determinata disponi- 
bilità di capitali, il massimo incremento del reddito nazionale. 
Ma, nelle economie in sviluppo, dove necessariamente interven- 
gono sostanziali modificazioni strutturali, sarebbe difficile deter- 
minare i redditi ottenibili con i vari tipi di investimento, a causa 
delle inevitabili modificazioni nella struttura dei prezzi dei beni 
e servizi intermedi: per cui CHENERY suggerisce di capovolgere 
il problema, ricercando i fabbisogni «minimi» di capitali neces- 
sari a realizzare un determinato incremento di reddito. A tal 
fine, tutti i costi del sistema produttivo possono essere espressi 


in termini di fabbisogno marginale di capitali che — in ultima 
analisi — è il principale fattore limitativo nelle aree sottosvi- 
luppate. 


Per la formulazione di un programma di sviluppo economico 
basato sulla «input-output analysis», sarebbe quindi sufficiente 
disporre di una matrice dei coefficienti tecnici del sistema produt- 
tivo, e dei coefficienti di fabbisogno marginale di capitale per 
ciascun settore. La matrice inversa potrebbe essere infatti 
usata per calcolare i coefficienti complessivi del fabbisogno 
(diretto e indiretto) di capitali per una unità di produzione aggiun- 
tiva in ciascun settore: coefficienti facilmente ottenibili, molti- 
plicando ciascuna colonna della matrice inversa per il corrispon- 
dente coefficiente di fabbisogno marginale di capitale. 

Sulla base di un’analisi di questo tipo, da egli tentata per 
l’Italia, CHENERY ha segnalato le notevoli differenze trovate tra 
i fabbisogni diretti di capitale di ciascun settore ed i fabbisogni 
totali, calcolati come sopra indicato : differenze che, espresse dal 
rapporto tra i due fabbisogni, varierebbero da un minimo di 0,24 
per le industrie alimentari, a massimi di 0,76 per le industrie dei 
derivati del petrolio e del carbone e di 0,97 per il settore del- 
l’energia elettrica. Per minimizzare, in un’area sottosviluppata, 
gli investimenti necessari a realizzare un determinato incremento 
nel reddito, dovrebbero quindi favorirsi le produzioni di quei 
settori che richiedono poco capitale e scoraggiare invece quelle 
dei settori ad alta intensità di capitale: discriminazioni, queste 
ultime, che dovrebbero però operarsi soltanto nei riguardi delle 
produzioni non interamente «localizzate» nell’area considerata, 
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per le quali la sostituzione con importazioni da altre aree 
potrebbe rappresentare una economica alternativa. 

I desiderati effetti di un programma di investimenti potreb- 
bero essere indicati nel modello «input-output» da una ridu- 
zione dei coefficienti di importazione (da introdurre nei calcoli 
di inversione della matrice) o da un aumento delle esportazioni. 
Procedendo quindi, per successive approssimazioni, alla deter- 
minazione degli effetti di alternativi programmi sulla bilancia 
dei pagamenti, potrebbe giungersi alla scelta e formulazione di 
un programma «feasible»: compatibile cioè, con il desiderato 
livello e composizione della domanda finale e con il massimo 
| disavanzo sostenibile nella bilancia dei pagamenti. Le ricerche 
potrebbero infine spingersi fino alla formulazione di un pro- 
gramma «ottimo»: cui potrebbe pervenirsi aumentando il 
livello di produzione nei settori esportatori ed a bassa intensità 
di capitali, e riducendo invece quello dei settori la cui intensità 
di capitale è più alta del rapporto tra il fabbisogno marginale 
di capitali e quello di importazione. 

CHENERY non nasconde però le difficoltà di attuazione di un 
programma basato sulle scelte dei rami di produzione da espan- 
dere o scoraggiare: la scelta deile produzioni essendo, nella 
realtà, fatte dagli operatori economici, sulla base della struttura 
dei prezzi e della disponibilità dei vari tipi di macchinario. Egli 
richiama inoltre l’osservazione fatta da molti circa l’alta inten- 
sità di capitale delle tecnologie usate nei Paesi sottosviluppati, 
dovuta al fatto che in questi Paesi i prezzi del lavoro e del capi- 
tale non riflettono esattamente il grado di abbondanza o scar- 
sezza di questi fattori e ammette che, per trattare il problema 
in termini veramente generali, dovrebbe farsi ricorso ad un 
modello di programmazione lineare. 

Tuttavia, non essendo il sistema statistico dei Paesi sotto- 
sviluppati adeguato a svolgere analisi di questo tipo, CHENERY 
ritiene che l’esistenza di una tavola «input-output» già costitui- 
rebbe uno strumento prezioso per saggiare le varie possibilità 
di realizzazione di un programma di sviluppo economico. 


C. A. VAN DEN BELT 
(«Input-Output Analysis as a Tool for Long term Projections») 


2. — La comunicazione di VAN DEN BELT illustra un esempio 
concreto di applicazione del metodo «input-output» a fini di 
previsione di lungo termine, che è in corso di completamento 
presso il «Centraal Planbureau » dell’Olanda. 
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Scopo di questa analisi non è tuttavia, quello di fare delle 
previsioni vere e proprie, ma piuttosto di esaminare se alcumì 
desiderabili obiettivi di sviluppo dell’economia olandese appaiano 
realizzabili nel corso di un periodo ventennale: si tratta dunque 
di un sistema di proiezioni a lungo termine, intese a fornire una 
guida nella formulazione della politica economica pubblica e 
privata. 

La memoria si presenta di particolare interesse, non soltanto 
perchè dà un esempio pratico di utilizzazione della tecnica «input- 
output», ma perchè illustra anche i tre modelli econometrici 
usati per determinare le prospettive di sviluppo dell’economia 
olandese. 

Il primo di questi descrive — in termini aggregati — le rela- 
zioni che si suppone determineranno lo sviluppo, in termini reali, 
dell’economia nel suo complesso; il secondo riguarda le possi- 
bilità di espansione dei singoli rami di attività economica; il 
terzo descrive, in termini monetari, le altre condizioni di equi- 
librio che devono essere soddisfatte affinchè il previsto tasso di 
incremento del reddito nazionale possa essere realizzato. 

I tre modelli, pur essendo tutti integrati in un unico schema 
generale, sono — per semplicità di esposizione — presentati 
separatamente mella memoria di VAN DEN BELT. 


A. — La dinamica dello sviluppo economico a lungo termine. 


Il primo modello descrive le relazioni che passano tra le 
variabili dalle quali sono supposte dipendere, sia le variazioni 
nel livello della domanda per l'esportazione : €(t), per l’investi- 
mento: i(t) e per il consumo: c(t), sia quelle della disponibilità 
totale di beni e servizi: prodotto netto: v(t) e importazioni : 
m(t); relazioni che sono definite dalla mota formula generale : 


e(t)+i()tec()) =v(t)+m(t) 


Il volume della prima componente della domanda finale (e’) 
è supposto essere una funzione della entità demografica e del 
reddito pro-capite dei Paesi acquirenti, nonché della loro possi- 
bilita di sostituzione delle importazioni con produzione interna. 
Inoltre, le esportazioni sono supposte dipendere anche dalle va- 
riazioni nel rapporto tra i prezzi di esportazione (pe) e quelli 
dei Paesi concorrenti sul mercato internazionale (pw); e cioé: 


pe (t) 
pw (t) 


e() =e'(0)| 
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Gli investimenti lordi (i) sono supposti uguali al fabbiso- 
gno di capitali per il rinnovo e l’espansione della capacità pro- 
duttiva. Indicando con k(t) l'incremento nello stock di capitale 
(che è supposto determinato dal volume della produzione), la 
relazione ipotizzata nel modelio è : 


h(t)—i()—i(t—7) 


dove + è la durata media di tutti gli impianti esistenti. 


La terza componente della domanda finale (c) è derivata 
dalla nota relazione : 


c(t) = (1 — a) y (0) 


dove (a) è il tasso di risparmio e (y) il reddito nazionale è così 
definito : 

Il prodotto nazionale in termini reali (v) sarebbe determi- 
nato dalla domanda di lavoro: considerata, quest’ultima, come 
una frazione (n) dell’offerta di lavoro, espressa in unita- 
nomo (10): 


y (t) 20 (t) = pv (fiv 


Questa formula è basata sulla ipotesi che : 


v (t) ’ 
Got = y v (0) 
e cioè di un costante rapporto y tra l’incremento percentuale 
nel reddito reale per unità-uomo ed il prodotto nazionale in 
termini reali. 

D’altra parte, l’entità dell’offerta di lavoro è fatta dipen- 
dere principalmente dall’entità demografica (P) del Paese, ma 
altri fattori, quali il reddito reale pro-capite ed un trend sono 
stati considerati come variabili esplicative. 

Infine, la seguente equazione descrive la condizione di equi- 
librio nella bilancia dei pagamenti (supposti, per necessità, 
invariati i prezzi di importazione, dei quali non sembra sia pos- 
sibile prevedere le variazioni nel lungo periodo) : 


m (t)= e (t) pe (t) — B (t) x 


dove (B) indica l’ammontare delle esportazioni di capitale. 
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Il volume delle importazioni (m) è posto in relazione alle 
varie componenti della domanda finale : 


m(t)=4(0) | nee (0) + wit (0) + wee (0) 1 


dove le y rappresentano i coefficienti di importazione nell’anno 
di base e 2 il coefficiente di sostituibilità delle importazioni con 
produzione interna. 

La logica del funzionamento del modello è la seguente: con- 
siderando come dati: oltre alla situazione iniziale ed alle elasti- 
cità (i cui valori in termini macro devono essere derivati dal 
modello analitico) : 


— il livello generale dei prezzi dei Paesi concorrenti sul 
mercato internazionale (pw); 

— il livello dei redditi reali in tali Paesi, dal quale dipende 
il volume delle esportazioni (€”); 

— la possibilità per le industrie esportatrici di competere 
sui mercati esteri (pe/pw); 

— il grado di sostituibilità delle importazioni con produ- 
zione interna (4); 

— l’incremento nella popolazione (x) 


e, stabilendo l’ammontare delle esportazioni di capitale (B), in 
modo tale da rappresentare l’equilibrio strutturale della bilancia 
dei pagamenti, può determinarsi in quale misura potrà raggiun- 
gersi la condizione di piena occupazione necessaria ad assorbire 
la prevista offerta di lavoro. Inoltre, può ricavarsi una indica- 
zione del «necessario» tasso di risparmio e del conseguente 
incremento del reddito reale pro-capite. 

Il reddito reale pro-capite, la piena occupazione e l’equili- 
brio nella bilancia dei pagamenti sono dunque gli obiettivi di 
politica economica considerati in questa analisi: mentre il grado 
di sostituibilità delle importazioni, il tasso del risparmio ed i 
prezzi di esportazione (e quindi il livello dei salari) sono consi- 
derati come i principali mezzi per raggiungere tali obiettivi. 


B. — Analisi dei singoli settori. 


Indipendentemente dal modello-macro, il modello «input- 
output» è stato utilizzato per ottenere una più realistica visione 
delle possibilità di espansione degli undici settori produttivi nei 
quali è stata, a tal fine, ripartita l’economia olandese. 
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Il punto di partenza di questa analisi è costituito dai dati 
globali di previsione circa le varie componenti della domanda 
finale (consumi privati, investimenti privati, variazioni nelle 
scorte, spese pubbliche, esportazioni di beni e servizi). Tuttavia, 
gli investimenti privati (incluse le variazioni nelle scorte) de- 
vono essere determinati con il modello «input-output» e non 
sono quindi inizialmente compresi nella domanda finale: i coef- 
ficienti di capitale (per unità di produzione dei singoli settori) 
variano infatti talmente da industria a industria, che il calcolo 
dei fabbisogni indotti di capitale conduce a risultati più atten- 
dibili quando esso sia eseguito in termini analitici. 

Per svolgere l’analisi «input-output», gli ammontari glo- 
bali delle varie componenti della domanda finale sono stati quindi 
ripartiti, per settori di provenienza, in 11 gruppi merceologici. 
Tale scomposizione è stata effettuata con i seguenti criteri: le 
esportazioni dei gruppi di beni prodotti da ciascun settore sono 
state determinate con la formula usata per il modello-macro; 
per i consumi sono state usate le elasticità dei singoli gruppi di 
beni rispetto al reddito (ricavate sia da serie storiche, che dal- 
l’esame di bilanci famigliari); la composizione delle spese pub- 
bliche è stata invece supposta rimanga invariata rispetto all’anno 
di base. 

Con la tecnica «input-output», sono stati quindi calcolati 
i fabbisogni totali di produzione dei singoli settori implicati dal 
previsto livello e composizione della domanda finale nell’anno 
terminale del programma (1970). 

Ciò ha permesso di individuare le principali strozzature 
dell’economia olandese che sarebbero rappresentate dall’agricol- 
tura e dalle industrie estrattive. E” stato così possibile introdurre 
nel modello i limiti della capacità produttiva di questi due set- 
tori, nonchè i coefficienti di sostituibilità delle importazioni con 
prodotti nazionali. 

Inoltre, tenendo conto della condizione di equilibrio nella 
bilancia dei pagamenti, anche i fabbisogni di importazione dei 
singoli gruppi di prodotti sono stati più correttamente deter- 
minati con la tecnica «imput-output» ed hanno quindi potuto 
essere contenuti entro i limiti del pre-fissato disavanzo massimo 
nella bilancia dei pagamenti : il che ha permesso di rettificare il 
coefficiente di sostituibilità delle importazioni che, nel modello- 
macro, era stato stimato in via preliminare mediante semplice 
estrapolazione di un «trend ». 
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C. — Le condizioni di equilibrio statico. 


Il terzo modello riguarda il complesso delle equazioni descri- 
venti, in termini monetari, le condizioni di equilibrio nell’anno 
terminale del programma. Il sistema di equazioni di questo mo- 
dello può essere così riassunto : vi sono innanzitutto tre equa- 
zioni che definiscono l’uguaglianza tra il risparmio (al netto 
dell’esportazione di capitali) e gli investimenti: il risparmio 
privato è supposto essere una determinata percentuale del red- 
dito disponibile, costante nel tempo, e calcolabile per estrapo- 
lazione dell’andamento di serie storiche. Il rimanente ammon- 
tare di risparmio necessario per gli investimenti dovrebbe essere 
fornito dal Governo. 

Altre tre equazioni definiscono il sistema dei prezzi dei beni 
di consumo, di investimento e di esportazione in termini dei 
rispettivi elementi di costo: salari, profitti, importazioni, tasso 
di ammortamento, imposte indirette. 

Infine, tenendo conto: a) della proporzione tra l'ammontare 
delle imposte dirette e quello delle entrate pubbliche totali; 
b) della quota parte che i salari rappresentano rispetto al reddito 
nazionale; c) del probabile peggioramento dei «terms of trade» 
può determinarsi — dato un certo livello dei prezzi di esporta- 
zione — entro quali limiti dovrebbe essere contenuto il livello 
dei prezzi interni e, di conseguenza, quello dei salari e profitti, 
per realizzare gli obiettivi del programma e, in particolare, un 
determinato volume di esportazioni. 

Nell'ultima parte della sua memoria, VAN DEN BELT illustra 
i risultati ottenuti con l’applicazione dei tre sopraindicati mo- 
delli : risultati che sembrerebbero indicare come i predetermi- 
nati obiettivi della politica economica olandese potrebbero essere 
realizzati, purchè sia rispettato un insieme di condizioni che, 
tuttavia, non appaiono eccessivamente gravose nè irreali. 

Le conclusioni tratte da questa esperienza avrebbero inoltre 
confermato l’utilità dell’analisi di tipo «input-output» ai fini di 
una verifica della consistenza e del grado di attendibilità delle 
relazioni ipotizzate nel modello-macro, specialmente quando deb- 
bano porsi allo studio alternative diverse di politica economica 
e gli effetti che esse potrebbero avere sullo sviluppo economico 
nazionale. 

P. NORREGAARD RASMUSSEN 
(«On Changes in Inter-Sectoral Terms of Trade») 


3. — La comunicazione di RASMUSSEN ha destato vivo inte- 
resse, non soltanto per l’originalità dei concetti esposti, ma 
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anche perchè essa ha richiamato l’attenzione sull’utilità che una 
tavola «input-output» può di per sè stessa presentare (a pre- 
scindere cioè dal modello teorico sul quale essa è basata), ai fini 
di analisi speciali basate sulla struttura di un sistema pro- 
duttivo. 

Il tipo di analisi presentata da RASMUSSEN riguarda infatti 
un argomento delicato e di viva attualità anche in Italia: quello 
dei trasferimenti di reddito tra i vari settori di una economia 
nazionale e della possibilità di identificare i settori produttivi 
che operano in perdita o in vantaggio a causa, sia di persistenti 
squilibri strutturali nei prezzi dei beni e servizi intermedi, sia 
di inadeguati riassestamenti degli stessi intorno alla posizione 
di equilibrio. 

La misura delle perdite e dei guadagni di determinati set- 
tori produttivi è però generalmente eseguita con il metodo gros- 
solano e parziale del rapporto tra gli indici dei prezzi dei pro- 
dotti venduti e quelli dei prodotti acquistati dal singolo settore 
allo studio: per cui tali misure danno soltanto un’indicazione 
delle perdite e guadagni «apparenti» del settore e non della 
posizione relativa in cui esso si trova nei rispetti, sia dell’eco- 
nomia nazionale nel suo complesso, che di ciascun altro settore 
operante nel sistema produttivo nazionale. 

Nella sua memoria, RASMUSSEN illustra, dapprima con un 
semplice esempio numerico (riferito ad una economia chiusa 
suddivisa in soli tre settori) e quindi in forma generale (per una 
economia aperta suddivisa in un gran numero di settori) il pro- 
cedimento calcolatorio attraverso il quale possono misurarsi i 
trasferimenti di reddito derivanti dalle variazioni nei prezzi rela- 
tivi interni ed esterni dei beni che formano oggetto dell’inter- 
cambio industriale. 

Nel primo caso, il procedimento è semplicissimo: data una 
tavola «input-output» per un anno base e supposte note le varia- 
zioni nel volume dei flussi interindustriali intervenute in un 
successivo periodo di tempo, le transazioni interindustriali di 
questo ultimo periodo possono essere trasformate ai prezzi cor- 
renti mediante applicazione, ai valori delle singole vendite di 
ciascun settore, del rispettivo numero indice dei prezzi dei suoi 
prodotti. Le differenze tra i valori a prezzi correnti delle produ- 
zioni totali di ciascun settore nel secondo periodo ed il rispettivo 
totale dei costi (anch’essi a prezzi correnti) degli «inputs» in 
essi impiegati rappresenteranno i nuovi redditi monetari di cia- 
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scun settore, la cui somma totale indicherà il reddito nazionale 
del secondo periodo. 

Dal rapporto tra quest’ultimo valore e quello derivato dalla 
stessa tavola, espresso a prezzi costanti, si ottiene l’incremento 
medio nel prezzo dei fattori produttivi («factor payments »). 
Sulla base di tale indice, possono quindi facilmente calcolarsi 
i «redditi potenziali) che i singoli settori avrebbero realizzato 
nel caso che i prezzi dei fattori produttivi da essi impiegati fos- 
sero aumentati in misura uguale all’incremento medio nazionale 
degli stessi. I redditi «potenziali» si misurano infatti moltipli- 
cando i redditi a prezzi costanti di ciascun settore nel secondo 
periodo per l’indice dell’incremento medio nel prezzo dei fattori 
produttivi. 

Nella realtà invece i prezzi dei fattori produttivi dei singoli 
settori subiscono variazioni diverse da quelle medie nazionali : e 
tali variazioni si calcolano anch’esse facendo il rapporto tra i 
redditi a prezzi correnti e i redditi a prezzi costanti di ciascun 
settore. 

Le differenze algebriche tra i redditi effettivi a prezzi cor- 
renti ed i redditi «potenziali» come sopra definiti, indichereb- 
bero dunque i trasferimenti di reddito ricevuti o subìti dai sin- 
goli settori, per effetto delle variazioni nei prezzi relativi inter- 
venute tra i due periodi considerati, e quindi i guadagni o le 
perdite che — secondo RASMUSSEN — indicherebbero migliora- 
menti o peggioramenti della ragione di scambio («terms of 
trade») dei vari singoli settori produttivi. 

Questo speciale significato attribuito da RASMUSSEN ai «terms 
of trade» interindustriali è cioè sostanzialmente diverso da 
quello finora comunemente accettato nella letteratura sull’argo- 
mento. In analogia alla definizione che il termine ha nel com- 
mercio internazionale, i «terms of trade» sono infatti solita- 
mente intesi come le variazioni nei prezzi dei beni venduti (che 
corrisponderebbero ai prezzi di esportazione) relative alle varia- 
zioni nella media ponderata dei prezzi dei beni acquistati (che 
corrisponderebbero ai prezzi di importazione). Ma un più attento 
esame del problema rivela che, intesi in tal senso, i «terms of 
trade» interindustriali danno soltanto una misura dei vantaggi 
o svantaggi apparenti realizzati dai singoli settori. Può infatti 
accadere che, pur avendo un determinato settore realizzato, in 
termini monetari, un miglioramento della sua ragione di scam- 
bio, esso abbia subìto invece una perdita netta mei riguardi degli 
altri settori produttivi, come viene efficacemente dimostrato dagli 
esempi numerici presentati da RASMUSSEN. 
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Posta in forma generale, la versione dei «terms of trade» 
interindustriali proposta da RASMUSSEN, implica infatti che il 
guadagno netto o la perdita netta (che sarebbe forse preferibile 
definire «vantaggio relativo) o «svantaggio relativo») di un 
determinato settore dipenderebbe: da un lato, dalle variazioni 
nei prezzi di vendita e di acquisto dello stesso settore e, d’altro 
lato, dalla relazione che passa tra il livello dei prezzi di vendita 
del settore e il livello medio generale dei prezzi di vendita di 
tutti i settori. 

E RASMUSSEN dimostra, in termini formali, che la posizione 
di un dato settore resta immutata (cioè non riceve nè subisce 
alcun trasferimento di reddito) soltanto nel caso che la varia- 
zione nel prezzo di produzione relativamente alla media ponde- 
rata dei prezzi di acquisto sia uguale all’unita: e cioè che la 
ragione di scambio del settore considerato rimanga invariata. 

Di particolare importanza è inoltre il fatto che questa defi- 
nizione dei «terms of trade» implica un sistema di pondera- 
zione affatto diverso da qualunque sistema di pesi fissato a priori 
e indica dunque un nuovo e più razionale criterio metodologico 
per la costruzione dei numeri indici dei prezzi. 

L’analisi viene quindi estesa da RASMUSSEN al caso di una 
economia aperta in cui, oltre che dei trasferimenti di reddito 
interni, sì debba tener conto anche dei trasferimenti di redditi 
da o verso l’estero derivanti dalle variazioni nei veri e propri 
«terms of trade» con l’estero. Egli considera, come esempio, 
l’ipotesi che la ragione di scambio con l’estero (misurata dal 
rapporto tra l’indice generale dei prezzi di esportazione e l’indice 
generale dei prezzi di importazione) migliori durante un deter- 
minato intervallo di tempo: per cui il reddito nazionale del 
secondo periodo sia maggiore di quello che sarebbe stato se la 
ragione di scambio con l’estero fosse rimasta invariata. In que- 
sto caso, la differenza tra il reddito nazionale a prezzi correnti 
e l'ammontare del guadagno complessivo derivante dal miglio- 
ramento nei «terms of trade) con l’estero potrebbe essere inter- 
pretato come il «reddito potenziale» che, diviso per il reddito 
nazionale a prezzi costanti, rappresenterebbe l’indice d’incre- 
mento medio nel prezzo dei fattori produttivi, nel caso che i 
«terms of trade» fossero rimasti invariati. E, moltiplicando tale 
indice per i redditi a prezzi costanti di ciascun settore, si otter- 
rebbero i redditi «standard» dei singoli settori nell’ipotesi 
sopraindicata. 

Ma, come nel caso di una economia chiusa, anche in una 
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economia aperta, i redditi di ciascun settore sono in realtà diversi 
da quello «standard», non soltanto a causa delle variazioni rela- 
tive tra i prezzi di vendita ed i prezzi di acquisto interni, ma 
anche a causa delle variazioni relative nei prezzi dei beni espor- 
tati ed importati da ciascun settore. 

Per misurare i guadagni netti (o le perdite) di ciascun set- 
tore, sarebbe quindi necessario, anzitutto, depurare i redditi a 
prezzi correnti di ciascun settore dei guadagni o delle perdite 
derivanti dai rispettivi «terms of trade» con l’estero e fare poi 
la differenza algebrica tra questi valori e il reddito «standard » 
come sopra definito. I trasferimenti totali di reddito ricevuti o 
subìti da un settore per effetto nelle variazioni dei prezzi rela- 
tivi, interni ed esterni, sarebbero dunque dati dalla somma alge- 
sarebbe realizzato se non vi fosse stata variazione alcuna nei 
prezzi relativi interni e dei guadagni (o perdite) derivanti dalle 
variazioni nei «terms of trade» con l’estero: entrambi questi 
valori, calcolati rispetto al reddito medio «standard» che si 
sarebbe realizzato se non vi fosse stata variazione alcune nei 
prezzi relativi, sia interni che esterni. Ne risulta che, affinchè 
un dato settore non ricevesse nè subisse alcun trasferimento di 
reddito dagli altri settori, sarebbe necessario che i trasferimenti 
dall’estero fossero annullati dai trasferimenti dall’interno e cioè, 
ancora una volta, che la media ponderata delle variazioni dei 
prezzi relativi dell’intero sistema fosse uguale all’unità. 

Tale ragionamento potrebbe infine essere esteso per consi- 
derare anche il «potere d’acquiste» di ciascun settore produt- 
tivo, tenendo conto cioè anche delle variazioni relative nei prezzi 
dei beni finali domandati dalla collettività : variazioni che, ov- 
viamente, possono contribuire ad ulteriormente migliorare o 
deteriorare le posizioni di vantaggio o di svantaggio dei soggetti 
economici operanti nell’ambito dei singoli settori. 


H. B. CHENERY 


(« Inter-regional and International Input-Output Analysis») 


4. — Una tra le più utili ed interessanti applicazioni del 
metodo LEONTIEF: quella dell’analisi delle interdipendenze tra 
diverse aree geografiche di un sistema nazionale o tra diverse 
economie nazionali è stata illustrata da CHENERY, il quale ha 
discusso i vari modelli in base ai quali questo tipo di analisi 
può essere svolta. 
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Dopo aver premesso che il disegno dei vari modelli di ana- 
lisi inter-regionale deve necessariamente adeguarsi ai fini speci- 
fici delle analisi, e sopratutto alla disponibilitá dei dati statistici 
necessari a quantificarli, CHENERY si à soffermato a considerare 
i due modelli che finora sono stati usati negli Stati Uniti: quello 
dello stesso LEONTIEF e quello dell’Isarp, suggerendo infine una 
terza alternativa che può considerarsi come una combinazione 
dei primi due. 

Il modello inter-regionale suggerito dal LEONTIEF consiste mel 
distinguere — in una tavola nazionale «input-output» — i set- 
tori produttivi «nazionali» da quelli «regionali» (o locali), la 
cui produzione è supposta essere uguale alla domanda regionale. 
La composizione della produzione dei settori nazionali è fissata 
invece per regione, a prescindere dalla localizzazione della do- 
manda; i coefficienti tecnici degli «inputs» di ciascun settore 
sono, in ciascuna regione, uguali ai coefficienti nazionali. Con 
tale sistema, si misurano gli effetti, sui settori «locali» di ci: 
scuna regione, determinati dalle variazioni nella domanda dei 
beni prodotti dai settori nazionali. 

Il modello proposto da Isarp è invece basato sulla teoria 
della localizzazione : esso considera i beni e servizi prodotti in 
una regione come affatto diversi da quelli prodotti in un’altra 
regione ed i flussi nell’intero sistema sarebbero determinati, mon 
soltanto da fattori tecnici fissi, ma anche da fattori fissi di loca- 
lizzazione. (Ad esempio, la produzione di automobili in Italia 
richiederebbe l’impiego — in proporzioni fisse — di acciaio fab- 
bricato in Germania e in Inghilterra). I settori non localizzati 
sono cioè trattati, in questo modello, in modo affatto diverso dal 
modello LRONTIEF, in quanto la produzione di ciascun settore 
deriverebbe dalla localizzazione della domanda e dalle normali 
correnti del traffico interregionale tra i vari settori consumatori. 

Il terzo procedimento — suggerito da CHENERY e da egli 
usato in un tentativo di analisi inter-regionale dell’economia 
italiana è basato sull’estensione del criterio con il quale il set- 
tore del commercio internazionale è solitamente trattato nelle 
tavole «input-output». In questo modello cioè, tutte le impor- 
tazioni sono considerate concorrenti («competitive ») e sono attri- 
buite ai settori nazionali che producono i vari gruppi di beni 
importati. Pertanto, le importazioni sono comprese nelle dispo- 
nibilità totali di ciascun gruppo di beni, ma i «coefficienti tec- 
nici) di ciascun settore sono calcolati rispetto alle rispettive 
produzioni interne totali. 
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Le importazioni sono inoltre distinte per regione di prove- 
nienza e, per ciascun gruppo di beni, si calcolano . «coefficienti 
di offerta regionale», facendo il rapporto tra i valori delle impor- 
tazioni delle diverse regioni e il valore della domanda totale 
(produzione più importazione). 

Il modello inter-regionale consisterebbe dunque di diverse 
matrici regionali insieme collegate dai coefficienti regionali di 
offerta, relativi però soltanto ad alcuni settori: esclusi quelli 
cioè dei settori «locali» la cui domanda può supporsi essere inte- 
ramente coperta dalla produzione regionale. La produzione regio- 
nale dipenderebbe dunque — in questo modello — dalla localiz- 
zazione della domanda, dalle varie provenienze dell’offerta e dalle 
eventuali limitazioni nella capacità produttiva (regionale o nazio- 
nale) di cui può tenersi conto nella soluzione del sistema. 

Le differenze tra i tre sopraindicati modelli consistono dun- 
que nel diverso trattamento dato ai settori non localizzati, men- 
tre affatto identico è quello dato ai settori localizzati : nel modello 
di ISARD per i prodotti «locali» provenienti da altre regioni i 
coefficienti tecnici sarebbero cioè uguali a zero, mentre nel mo- 
dello proposto da CHENERY sarebbero uguali a zero i «coefficienti 
di offerta» dalle altre regioni. 

La differenza tra quest’ultimo modello e quello di ISARD, con- 
siste cioè nell’attribuire una proporzione fissa di importazione 
dalle varie regioni all’ Intera domanda dei prodotti di ciascun 
settore «non locale», mentre in quello di ISARD le proporzioni 
fisse di importazione sono diverse per la domanda dei prodotti da 
parte di ciascun settore consumatore : il che rende il problema 
della ricerca dei dati ancor più complesso e difficile a risolversi. 

CHENERY illustra nella sua memoria, con un semplice esempio 
numerico riferito ad un sistema bi-regionale, il funzionamento 
del suo modello e le varie fasi attraverso le quali si determina 
— con il metodo iterativo — il fabbisogno di importazioni e gli 
effetti sui redditi di ciascuna regione, derivanti da un programma 
di investimenti iniziali in una delle due regioni considerate. 

In questo esempio, infatti, il sistema è chiuso nei rispetti del 
settore «households», allo scopo di misurare gli effetti di un pro- 
gramma sulla formazione e distribuzione dei redditi regionali. 

I risultati di una applicazione di tale modello all’economia 
italiana, divisa in due vaste aree geografiche (le regioni Centro- 
Settentrionali e quelle del Mezzogiorno) che CHENERY ha breve- 
mente riassunto, dimostrano l’insufficienza delle analisi regionali 
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parziali che non tengono conto delle ripercussioni che le modifi- 
cazioni strutturali di una regione hanno anche nelle altre regioni 
ad essa collegate da intensi traffici commerciali. 

CHENERY prospetta infine la possibilità di estendere le appli- 
cazioni del modello da lui proposto alle analisi delle interdipen- 
denze tra diversi sistemi nazionali, date le difficoltà di ordine 
statistico che presenterebbe il tentativo di consolidare in un qua- 
dro plurinazionale le matrici dei singoli Paesi. Egli ritiene cioè 
che, in prima approssimazione, potrebbe essere sufficiente colle- 
gare le varie matrici nazionali soltanto attraverso i dati sul com- 
mercio internazionale dei principali beni. 


R. STONE 


(« Linear Expenditure Systems and Demand Analysis: 
an Application to the Pattern of British Demand ») 


5. — In questo suo secondo intervento, STONE ha preesntato 
un nuovo ed interessante metodo di analisi della domanda finale 
di beni di consumo ed i risultati di alcune applicazioni dello 
stesso ai dati sui consumi pre-bellici nel Regno Unito. 

Tale metode consiste nello sviluppo di un sistema di equa- 
zioni lineari delle spese per singoli gruppi di beni e servizi in 
funzione, non soltanto della spesa totale, ma anche dell’intero 
sistema dei prezzi. 

Il metodo è descritto in questi termini. 

Indicando con P la matrice diagonale dei prezzi dei vari 
gruppi di beni acquistati, con :q il vettore delle quantità, e con 
HW = p? q la spesa totale, si impianta il seguente sistema: 


TS 


PY=pot b(u—p'g) (1] 


dove: q rappresenta un vettore particolare delle quantita essen- 
ziali dei vari gruppi di beni che i consumatori acquistano in ogni 
caso, e b indica un vettore di costanti, la cui somma è uguale 
all’unità. Quindi, ai termini della [1], la spesa dell’ it bene 
(o gruppo di beni) sarebbe uguale ad una certa quantità essen- 
ziale q i: valutata a prezzi correnti, più una certa proporzione, 
b, della restante parte del reddito spindibile (n — p’ q). 

E STONE ritiene che la [1] possa considerarsi come una ragio- 
nevole prima approssimazione ad una legge della domanda. 
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Infatti, assumendo » > p’ q il sistema starebbe ad indicare 
che i consumatori destinano innanzitutto una parte del loro red- 
dito spendibile all’acquisto delle quantità essenziali dei vari gruppi 
di beni (di cui al vettore q), qualunque siano i rispettivi prezzi, 
e distribuiscono quindi la rimanente parte di tale reddito nel- 
l’acquisto di altre quantità di beni, secondo le proporzioni indi- 
cate dagli elementi di b. 

Nel caso che q fosse un vettore nullo, la [1] si ridurrebbe a: 


pI=bu [2] 


la quale indicherebbe che la spesa di ciascuno gruppo di beni e 
servizi è proporzionale ad n: ed è questo il tipo di relazione adot- 
tata nel modello chiuso di LEONTIEF per il settore «households». 

Lo STONE dimostra invece, in termini formali, che introdu- 
cendo in ciascuna equazione della domanda dei singoli gruppi di 
beni i rispettivi prezzi, possono ottenersi risultati meglio appros- 
simati alla realtà. 

Dopo aver trasformato la [1] nella seguente espressione : 


g=p—1 {bu + (bi —1)0 p] [8] 


x 


dove : è è il vettore unitario ; 


I è la matrice unitaria; 
¢ Sera 


egli spiega la procedura iterativa di calcolo attraverso la quale, 
pre-moltiplicando la [8] per la matrice dei prezzi p, e partendo 
da stime provvisorie dei parametri di tipo b si perviene ad una 
stima dei parametri bi’ ed alla determinazione delle quantita 
acquistabili dei singoli beni in funzione, sia della spesa totale, 
che dei prezzi di tutti i beni disponibili sul mercato. 

Le prime applicazioni eseguite con questo metodo hanno por- 
tato lo STONE a concludere che l’adozione di un sistema misto, 
in cui alcuni gruppi di beni siano trattati con la forma speciale 
del sistema [2] (corrispondente al modello chiuso di LEONTIEF) 
e i restanti gruppi di beni siano invece trattati con il sistema [3] 
sopra indicato, permette di descrivere meglio di qualunque altro 
metodo il comportamento effettivo dei consumatori. 
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II. 


ESPERIENZE NELLA QUALIFICAZIONE EMPIRICA 
DEL MODELLO LEONTIEF 


Stati Uniti (Relatore: DUAND W. EVANS) 


6. — La diffusione già data, attraverso numerose e recenti 
pubblicazioni, ai risultati delle molteplici esperienze americane 
nel campo «input-output» ha evitato a EVANS di dilungarsi nella 
descrizione, sia dei primi esperimenti condotti in collaborazione 
con lo stesso LEONTIEF presso l’Università Harvard, sia dei lavori 
da lui diretti presso il Bureau of Labor Statistics per la costru- 
zione della tavola «input-output» per il 1947 che — come è noto — 
è il più ampio, completo e rigorosamente elaborato documento 
finora esistente sulle relazioni interindustriali di un complesso 
sistema economico nazionale. 

EVANS si è pertanto limitato a richiamare le principali carat- 
teristiche di questa tavola ed i criteri usati per la sua costru- 
zione : criteri che vale la pena di indicare sommariamente, poichè 
sono serviti di guida in tutti i Paesi che hanno intrapreso la 
costruzione di tavole «input-output ». 

La tavola americana per il 1947, compilata sulla base di infor- 
mazioni estremamente analitiche relative a 500 settori industriali, 
ma pubblicata in termini più aggregati (200 settori), è stata 
costruita operando prevalentemente in senso orizzontale: utiliz- 
zando cioè tutti i dati disponibili, provenienti dal censimento 
industriale del 1947 e da molte altre fonti ufficiali e private sulla 
produzione e sulle vendite («shipments») di ciascun gruppo di 
prodotti ai vari settori consumatori. 

Tutte le transazioni vi sono espresse ai prezzi del produttore: 
per ciascun prodotto, anche per quelli totalmente o in parte acqui- 
siti dai settori finali, i relativi costi di trasporto e distribuzione 
commerciale sono stati cioè discriminati e considerati come acqui- 
sti dei settori consumatori presso i settori Commercio e Trasporti. 

I prodotti secondari degli stabilimenti classificati in ciascun 
settore produttivo sono stati attribuiti, come vendite fittizie, ai 
settori che li producono come produzione principale i quali, a loro 
volta, li distribuiscono ai vari settori consumatori. 

Le importazioni sono state distinte in due gruppi: quelle 
concorrenti («competitive»), che vengono trattate come i prodotti 
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secondari e sono cioè aggiunte alla produzione dei settori nazio- 
nali e quelle non concorrenti (ad esempio: caffè, tè, stagno) che 
sono direttamente attribuite ai settori consumatori. 

Le attività industriali di interesse pubblico gestite dal Governo 
(monopolio dei prodotti alcoolici, linee elettriche, ecc.) sono state 
trattate come attività private ed escluse quindi dal conto «Pub- 
blica Amministrazione). 

I settori finali, considerati nella tavola sono cinque, dal 
lato dell’uscita (« Households»; «Government»; «Gross Private 
Capital Formation »; «Inventory Changes»; «Foreign Countries») 
e quattro dal lato dell'entrata : le quote di ammortamento e de- 
prezzamento di ciascun settore essendo state associate al pro- 
dotto netto dei singoli settori industriali, e cioè compresi nel 
conto orizzontale intitolato agli «Households». 

Nella colonna relativa alla formazione del capitale sono com- 
prese tutte le spese effettuate da privati per il rinnovo, l’amplia- 
mento e la manutenzione degli impianti fissi e degli edifici, com- 
preso il rinnovo degli attrezzi aventi durata superiore ai tre anni. 
La tavola illustra infatti soltanto i fiussi correnti e non i flussi 
di capitali. Pertanto, i pochi valori dei prodotti meccanici e quelli 
provenienti dal settore «Costruzioni » che figurano lungo le righe 
della tavola rappresentano soltanto le spese correnti per il rin- 
novo di attrezzi e per le manutenzioni ordinarie. 


La matrice dei coefficienti tecnici derivati dalla tavola per 
il 1947, fu rapidamente invertita con il calcolatore elettronico 
UNIVAC e ben presto utilizzata a fini di previsione. Il più recente 
ed importante tentativo di analisi svolto sulla base di questa tavola 
è stato quello dell’elaborazione del «programma di emergenza» 
organizzato, agli inizi della guerra coreana, dal Dipartimento 
della Difesa ed analizzato dal Bureau of Labor Statistics, con il 
concorso di molti altri uffici governativi. Il modello utilizzato per 
questa analisi, pur non potendo considerarsi di tipo propriamente 
dinamico, in quanto non considerava esplicitamente i flussi di 
capitale, era tuttavia diverso dai comuni modelli statici, essen- 
dosi in esso tenuto conto dei successivi tempi di sviluppo del 
programma studiato. 

A tal fine, le stime di previsione della domanda finale (com- 
prendente quella originata dai programmi militari) furono ela- 
borate su base trimestrale per 12 periodi e, per ciascuno di essi, 
durante i calcoli dei fabbisogni totali di produzione di ciascun 
settore, si tenne conto del probabile movimento delle scorte da 
un periodo all’altro. Le stime di produzione così ottenute furono 
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quindi, di volta in volta, confrontate con le stime indipendenti 
circa le probabili disponibilità di manodopera e di materie prime, 
nonchè della capacità produttiva e della possibilità di conver- 
sione di alcuni settori industriali durante i vari periodi considerati. 

Evans ha però lasciato intendere che i risultati di questa 
troppo complessa analisi, forse a causa delle varie manipolazioni 
che la tavola originaria dovette subire per soddisfare le esigenze 
dei vari enti interessati ai risultati dell’analisi (ad esempio, la 
sua conversione dai prezzi al produttore ai prezzi di acquisto), 
non diede risultati così soddisfacenti come quelli conseguiti nelle 
precedenti esperienze basate sulla tavola di formato ben più 
modesto (96 settori) relativa al 1939. 

Grande successo ebbero infatti, nell'immediato dopoguerra, 
le stime di previsione elaborate dal B.L.S. circa le possibilità di 
assorbimento nell’industria americana delle forze di lavoro dispo- 
nibili in seguito alla smobilitazione bellica; quelle relative alla 
penuria di acciaio nel dopoguerra ed alle possibilità di massicce 
esportazioni verso i Paesi europei e, soprattutto, quelle parziali 
eseguite più tardi dal Dipartimento dell’ Aeronautica, per la pro- 
grammazione dei rifornimenti aerei della città di Berlino durante 
il periodo del blocco economico subìto da questa città. 

Attualmente, in attesa che sia completata l’elaborazione dei 
dati del censimento industriale 1950, che sarà la fonte principale 
per la costruzione di una nuova tavola relativa a tale anno, le 
applicazioni del metodo «input-output» hanno subito un rallen- 
tamento presso le agenzie governative americane. 

Sempre intensa è invece l’attività del centro personalmente 
diretto da LEONTIEF presso l’Università Harvard : attività che è 
principalmente rivolta ad approfondire le ricerche empiriche per la 
dinamicizzazione e la parziale chiusura del modello «input- 
output» (1). 

Ugualmente intensa è inoltre l’attività di un altro importan- 
tissimo centro privato di ricerche in California: il (Rand Cor- 
poration» i cui già notevoli progressi e gli ambiziosi progetti nel 
campo della programmazione lineare, e della «Process analysis» 
sono stati delineati nella comunicazione di H. MARKOWITZ (1). 
Tali ricerche sono principalmente sostenute e finanziate da alcuni 
Enti pubblici e privati, tra i quali il più importante è il Dipar- 


(1) Vedasi la prima parte di questo resoconto nel già citato numero di 
questa rivista. 
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timento dell’ Aeronautica: il che dimostra come, almeno per quanto 
riguarda le produzioni-chiave dell'economia americana, diretta- 
mente controllate dal Governo, sia sempre viva l’esigenza di una 
precisa programmazione degli ordinativi e delle rispettive spese, 
sulla base di sempre più raffinati modelli originati dalla conce- 
zione Leontieviana dell’analisi quantitativa dei fenomeni economici. 


Giappone (Relatore: SHIN-ICHI ICHIMURA) 

Il Giappone è, dopo gli Stati Uniti, il Paese in cui, anche 
se tardivamente iniziate, le ricerche «input-output» sembra pos- 
sano trovare maggiori possibilità di pratica utilizzazione nell’im- 
potsazione della politica economica. 

Fin dall’immediato dopoguerra, i pressanti problemi della 
ricostruzione e di una razionale distribuzione delle scarse risorse 
disponibili nel Paese avevano indotto gli economisti e gli uffici 
governativi giapponesi a considerare seriamente la necessità di 
indagare le interdipendenze strutturali dell’economia nazionale. 
Soltanto nell’autunno del 1953, fu però possibile avviare, presso 
il Consiglio economico del Governo ed il Ministero del Commercio 
Internazionale, un vasto progetto di ricerche, che ha trovato rapida 
e organica attuazione, ed è ormai nella fase di pubblicazione 
dei risultati. 

Il progetto, cui lavora circa un centinaio di persone, consiste: 

a) nello studio dei problemi teorici e metodologici, che sono 
affidati ad un gruppo di professori di diverse università giapponesi ; 

b) nella compilazione di una piccola tavola, illustrante i 
flussi di beni e servizi tra 14 rami di attività economica, da pubbli- 
carsi nei documenti ufficiali del Consiglio Economico del Governo ; 

c) nella compilazione di tre vere e proprie tavole «input- 
output» di diversa ampiezza, e cioè : una composta di 43 settori, 
(da usarsi per scopi di analisi in termini macro-economici), una 
composta di 121 settori (da usarsi per le analisi dei vari rami 
di industria) ed infine, un’altra composta di 218 gruppi di beni 
e servizi (da usarsi per la determinazione dei fabbisogni di spe- 
cifici prodotti), 

Come anno di riferimento, per tutte le tavole, è stato scelto il 
1951: anno per il quale le informazioni erano disponibili in mag- 
gior copia e che, d’altra parte, ha segnato il ritorno dell’econo- 
mia giapponese ad una condizione di libero sviluppo, e di rela- 
tiva stabilità dei prezzi. 
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I dati di base (in quantità e valore) derivanti, sia dai cen- 
simenti industriali, che dalle statistiche correnti, si riferiscono 
a 2.000 prodotti singoli, classificati e raggruppati attraverso suc- 
cessive approssimazioni, via via che si procedeva nella costruzione 
delle varie tavole e tenendo presente i diversi tipi di analisi per 
le quali le stesse dovranno essere utilizzate, Si sono infatti tenuti 
distinti i prodotti abitualmente scarsi, le industrie che stanno 
per raggiungere i limiti della capacità produttiva, quelle che 
operano a ricavi decrescenti, quelle in cui si verificano frequenti 
mutamenti tecnologici, cercando però, in ogni caso, di rispettare 
al possibile la condizione fondamentale del modello LRONTIEF : 
l'omogeneità dei gruppi di prodotti e, quindi, l'ipotesi di stabi- 
lità dei coefficienti tecnici. 

Il criterio di compilazione delle tavole è, anche in Giappone, 
quello delle duplici e indipendenti stime, sia dei vari impieghi 
della disponibilità totale di ciascun prodotto, sia degli (inputs » 
dei vari settori. Tutte le transazioni sono espresse, nelle tavole, 
ai prezzi del produttore e le importazioni concorrenti, come negli 
altri Paesi, sono associate alla produzione nazionale dei singoli 
gruppi di prodotti. Nelle tavole sono anche indicate le varie 
componenti del valore aggiunto di ciascun settore produttivo. 

Non appena completata, la tavola di formato più ampio sarà 
invertita e potrà quindi aver inizio anche in Giappone il lavoro 
di analisi economica che è destinato ad assumere un ruolo molto 
importante nella formulazione della politica economica del Paese, 
il cui principale obiettivo sembra essere quello della riconquista 
delle favorevoli posizioni che, nell'anteguerra, questo importante 
Paese occupava mel mercato internazionale. 


Italia (Relatrice: V. CAo-PINNA) 
T. — Le ricerche di tipo «input-output» furono iniziate in 
Italia dalla Missione americana della «Mutual Security Agency», 
nei primi mesi del 1951, allo scopo di approfondire lo studio dei 
ari problemi connessi ai programmi degli aiuti americani ed 
allo sviluppo economico del Paese, 

Due anni di lavoro furono però necessari per portare a ter- 
mine, in forma completa, la prima tavola relativa all'anno 1950, 
composta di 60 settori (colonne) e di 200 gruppi di prodotti 
(righe), la quale venne poi utilizzata dalla M.S.A. per vari tipi 
di analisi, generali e particolari. | 
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Dal dicembre 1953, l’attività in questo campo viene prose- 
guita, dallo stesso gruppo di lavoro, presso il «Comitato Nazio- 
nale per lo Studio della Congiuntura», di recente istituito dal 
Governo italiano. 

Sia la tavola, che le prime applicazioni che di essa furono 
fatte, sono state pubblicate nel volume «The Structure and 
Growth of the Italian Economy» edito dalla Missione M.S.A. ed 
in numerosi articoli apparsi nella Rivista «L’ Industria» tra il 
1952 e il 1954: il che ci esime dal descrivere i lavori svolti nei 
primi due anni di attività nel campo «input-output» in Italia. 
Può riuscire invece utile accennare alle conclusioni tratte dagli 
esperti italiani per quanto riguarda, sia l’esperienza della costru- 
zione della tavola per il 1950, sia i primi tentativi di applicazione 
della stessa a fini di analisi, le più importanti delle quali sono 
state ampiamente descritte nelle due memorie presentate da 
CHENERY. 

a) per quanto riguarda la raccolta dei dati di base, la mi- 
gliore fonte di informazioni, per la compilazione di una tavola 
«input-output» sembra sia quella dei censimenti industriali, pur- 
chè essi forniscano dati sufficientemente analitici sul consumo di 
materie prime nei singoli settori. Tuttavia, date le note difficoltà | 
di eseguire queste delicate rilevazioni per l’intero sistema pro- 
duttivo, si ritiene possa ugualmente pervenirsi alla compilazione 
di tavole «input-output) sufficientemente attendibili, estendendo 
le rilevazioni periodiche sulla produzione e le indagini campio- 
narie sulla struttura dei costi dei più importanti settori produttivi. 

Uno dei maggiori pregi dello schema di contabilità «input- 
output» è risultato infatti essere quello della possibilità che esso 
offre di individuare le lacune e le deficienze del sistema statistico 
nazionale e lo stesso si è rivelato essere un efficiente strumento 
di coordinamento di tutte le statistiche disponibili e non com- 
pletamente utilizzate presso varie fonti ufficiali e private. 

b) Un’altra importante constatazione riguarda le maggiori 
difficoltà che si incontrano nel costruire una tavola «input- 
output» quando la contabilità del reddito nazionale non sia suffi- 
cientemente elaborata sulla base di informazioni dirette: fino al 
1950 la contabilità italiana era infatti basata prevalentemente sui 
dati pre-bellici e non si disponeva quindi di un valido elemento 
di controllo per la contabilità più analitica del tipo «input- 
output». Le indagini campionarie annuali iniziate nel 1954 dal. 
l’Istituto Centrale di Statistica, sulle varie componenti del valore 
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aggiunto nei singoli settori, faciliteranno quindi notevolmente la 
costruzione delle successive tavole. 

c) Circa il formato e ampiezza delle tavole «input-output » 
si è constatato che il formato rettangolare, adottato nella com- 
pilazione della tavola italiana, sembra essere decisamente prefe- 
ribile alla tradizionale forma quadrata, in quanto esso facilita 
notevolmente la compilazione della tavola e consente di distin- 
guere i singoli prodotti secondo l’entità dei rispettivi fabbisogni 
di importazione, rispetto ai fabbisogni totali degli stessi. 

d) Circa i vari criteri di costruzione delle tavole, si ritiene 
sia da preferirsi quello della costruzione verticale, con la quale 
si determina la struttura dei costi di ciascun settore, a quello 
della costruzione orizzontale con la quale si distribuiscono i sin- 
goli gruppi di prodotti tra i vari settori consumatori, secondo 
la natura e caratteristiche degli stessi. Tuttavia, dato che per 
seguire correttamente il primo criterio, sarebbe necessario poter 
disporre dei dati sui consumi di materie prime ed ausiliarie nei 
vari settori, è giocoforza ricorrere all’espediente di studiare i sin- 
goli settori sulla base di tutte le notizie disponibili, sia dal lato 
degli acquisti che da quello delle vendite. 

e) Il criterio di valutare ai prezzi del produttore le transa- 
zioni illustrate nella tavola, sembra dar luogo, in sede di analisi, 
a risultati migliori di quelli ottenibili quando la tavola è espressa 
ai prezzi di acquisto, come dovette essere necessariamente com- 
pilata la tavola italiana derivata dal Censimento pre-bellico in 
cui i consumi di materie prime erano valutati a tale livello. 

f) Tra i vari metodi di soluzione del sistema «input-output » 
il metodo iterativo (quando non sia possibile invertire la matrice 
per mancanza di adeguati calcolatori elettronici) è risultato ottimo 
per giungere a soluzioni singole di determinati problemi: valide 
cioè, soltanto per i problemi allo studio. Il gruppo di lavoro ita- 
liano ha già raccolto numerose esperienze in questo campo, uti- 
lizzando tale metodo anche per il calcôlo dei coefficienti invertiti 
(sia per riga che per colonna) relativi a singoli settori industriali. 
Attualmente però, l’inversione dell’intero sistema dei coefficienti 
tecnici della matrice 1950 sta per essere ultimata presso gli uffici 
della società FIAT che si è offerta di eseguire i complessi calcoli 
con la macchina elettronica disponibile presso di essa. 


Le prime esperienze nel campo delle applicazioni del metodo 
«input-output» all’analisi di alcuni problemi strutturali dell’eco- 
nomia italiana, hanno confermato Vefficacia del metodo per giun- 
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gere a previsioni logicamente consistenti circa i probabili futuri 
sviluppi dell’economia nazionale. 

Tuttavia, tali esperienze hanno chiaramente indicato la neces- 
sità di estendere ed intensificare le ricerche sulle relazioni di 
carattere non strutturale, che sono indispensabili per svolgere 
buone previsioni circa le modificazioni nel livello e composizione 
della domanda finale. Più precisamente, le informazioni che gli 
esperti italiani ritengono necessarie per ottenere buoni risultati 
dalle analisi «input-output» sono quelle intese a determinare, 
per i singoli gruppi di prodotti: a) le possibilità di sostituzione 
delle importazioni con produzione interna; b) le elasticità dei 
consumi; e per i singoli settori: c) le limitazioni nella capacità 
produttiva; d) i coefficienti marginali di capitale; e) i coefficienti 
marginali di lavoro. 

Le ricerche nel campo «input-output» proseguono attual- 
mente in Italia, allo scopo di continuare a sperimentare la vali- 
dita del metodo LEONTIEF come strumento di analisi economica 
generale e di programmazione economica. Gli esperti italiani 
ritengono infatti che il costo di queste ricerche non sarebbe suf- 
ficientemente giustificato se esse dovessero essere condotte sempli- 
cemente allo scopo di migliorare le stime per la contabilità del 
reddito nazionale. 

Attualmente, il più urgente compito per il gruppo di lavoro 
italiano è pertanto quello di completare la costruzione di una 
nuova tavola «input-output », relativa all’anno 1953. La mancanza 
di un censimento industriale recente, che dia notizia dei consumi 
di materie prime nei singoli settori produttivi, comporta però la 
necessità di costruire anche la nuova tavola sulla base di tutte 
informazioni reperibili presso varie fonti, ufficiali e private. 

La fonte principale per la costruzione delle nuova tavola 
sarà quindi ancora rappresentata dalle valutazioni della produ- 
zione nazionale dei singoli prodotti. Anche la nuova tavola sarà 
di formato rettangolare e sarà probabilmente composta di circa 
50 settori produttivi, ma di oltre 500 gruppi di prodotti (righe). 

Contemporaneamente, proseguono anche le ricerche intese a 
raccogliere gli elementi necessari ad utilizzare la tavola per fini 
di analisi generale. 

Dai risultati di una recente indagine campionaria sui con- 
sumi annuali delle famiglie italiane, sono già state derivate le 
funzioni di consumo e le elasticità per circa 50 gruppi di pro- 
dotti, in relazione alla spesa totale pro-capite di quattro princi. 
pali categorie di famiglie (agricole e non agricole, nel Centro-Nord 
e nel Mezzogiorno), distribuite tra undici livelli di spesa totale. 
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Per lo studio delle prospettive di sviluppo delle esportazioni 
italiane, si sta esaminando la possibilità di utilizzare il modello 
TINBBRGEN, descritto nella comunicazione di C. VAN DEN BELT. 

Un’altra interessante indagine è pure in corso presso il Mini- 
stero del Lavoro, al fine di raccogliere gli elementi necessari a sti- 
mare le prospettive di occupazione nei principali settori indu- 
striali, in relazione ai prevedibili futuri incrementi delle rispet- 
tive produzioni. 

Si stanno inoltre raccogliendo i dati necessari a tener conto 
— in sede di analisi — delle più importanti modificazioni tecno- 
logiche, (in particolare, delle sostituzioni nell’impiego dei vari 
tipi di combustibili) ed, infine, si sta procedendo alla ricerca dei 
dati sui fabbisogni marginali di capitali fissi nei vari settori 
industriali. 

L'indirizzo attuale della politica economica italiana, tendente 
a coordinare i progetti ed i mezzi di sviluppo dell’economia nazio- 
nile, e in particolare del Mezzogiorno, incoraggia a prosegui. « 
in questo nuovo e vasto campo di ricerche che si spera potranno 
riuscire utili nell’impostazione e attuazione dei programmi gover- 
nativi attualmente allo studio, per iniziativa del Ministro per 
il Bilancio. 


Regno Unito (Relatore: L. S. BERMAN) 


Come è noto, le prime ricerche analitiche sulla struttura del- 
l'economia britannica furono intraprese nel 1946 personalmente 
dal Barna, sotto gli auspici della London School of Economics 
e del Nuffield College di Oxford : ed i risultati di queste ricerche 
sono compendiati nella tavola «input-output» per il 1935 pub- 
blicata di recente in una memoria dello stesso BARNA, che costitui- 
sce uno dei più acuti ed esaurienti saggi critici sulla materia (1). 

Nel 1952 comparve invece, per la prima volta, in un docu- 
mento ufficiale (National Income and Expenditures) una tavola 
relativa alle relazioni di interdipendenza dell’economia britannica 
per il 1948 che tuttavia, a causa della sua eccessiva aggregazione, 
non può considerarsi una vera e propria matrice «input-output ». 
In questa tavola, e in quella pubblicata nell’anno successivo, il 


(1) T. Barna: The Interdependence of the British Economy; nel 
vol. CXV, del «Journal of the Royal Statistical Society » (Serie A); 
Londra, 1952. 
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sistema produttivo mazionale si presenta infatti ripartito in soli 
8 e 10 settori, rispettivamente. 

Attualmente è in corso di compilazione, per iniziativa del 
Board of Trade e dell’Università di Cambridge, una grande tavola 
«input-output» e si spera che il progetto, iniziato nel 1953, possa 
essere completato verso la metà del 1956. 

Le principali fonti di informazione utilizzate, sia per la tavola 
relativa al 1935, sia per quella nuova, sono i censimenti della 
produzione industriale che si estendono, non soltanto all’indu- 
stria manifatturiera, ma anche alle miniere, alle attività edilizie 
ed ai servizi pubblici: soltanto per il 1948 i dati sono però suffi- 
cientemente analitici per quanto riguarda, sia la produzione, che 
le materie prime e ausiliarie impiegate nelle singole industrie. 


La tavola per il 1935 composta di 34 settori, fu costruita 
principalmente sulla base dei dati relativi alle disponibilità totali 
di alcune migliaia di prodotti singoli ottenuti nelle 120 industrie 
considerate dal censimento industriale, ma anche sui rispettivi 
consumi, dei principali «inputs ». 

La domanda finale per il consumo o l’investimento fu quindi 
ottenuta per differenza, tra i valori delle disponibilità totali dei 
singoli gruppi di prodotti e la quota parte degli stessi destinata 
ad usi industriali, all’esportazione ed alle Pubbliche Ammini- 
strazioni. 

Tutte le transazioni furono valutate ai prezzi del venditore 
(o produttore); le importazioni furono tutte considerate come 
«concorrenti» ed aggiunte cioè alla produzione mazionale dei 
singoli gruppi di beni. 

La costruzione della tavola relativa al 1948, sarà invece faci- 
litata dall’esistenza di stime indipendenti della domanda finale 
e del prodotto lordo nazionale. La progettata ampiezza di tale 
tavola è considerevole: essa dovrebbe infatti essere composta di 
400 settori produttivi, di cui 10 per l’agricoltura, e 20 o 30 per: 
i servizi. Inoltre, due importanti innovazioni saranno introdotte 
in questa tavola: si terranno distinte le importazioni «non con- 
correnti) da quelle «concorrenti» ed i prodotti secondari di cia- 
scuna industria saranno trattati come le importazioni di que- 
st’ultimo tipo: associandole cioè alle industrie che li ottengono 
come produzione principale. 

Le piccole tavole, pubblicate nei «Libri Azzurri) dell’ Ufficio 
Centrale di Statistica, furono anch’esse costruite indipendente- 
mente dal calcolo del reddito nazionale, sulla base di notizie pro- 
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venienti da varie fonti: le principali caratteristiche di queste 
tavole sono date dal fatto che le disponibilità totali dei prodotti 
di ciascun settore vi figurano al netto di «reimpieghi ) e che sono 
in esse considerati anche i flussi dei capitali fissi tra i vari set- 
tori consumatori. 

L’opportunità di costruire tavole di formato così ridotto è 
stata però vivamente criticata alla conferenza di Varenna: nono- 
stante il minimo costo della loro costruzione (due mesi di lavoro 
da parte di una sola persona), è infatti difficile immaginare che 
tali tavole possano essere utilizzate a fini, anche limitati, di analisi. 

Tuttavia BERMAN, nella sua memoria e durante le vivaci 
discussioni intorno al formato più conveniente delle tavole «input- 
output», ha sostenuto la sufficiente utilità, per scopi di analisi 
macro-economica, di una tavola composta di circa 30 settori, giu- 
stificando tale sua personale preferenza con la difficoltà di seguire, 
in termini estremamente analitici, le modificazioni nei coefficienti 
tecnici, quella di svolgere attendibili previsioni sulla composizione 
merceologica della domanda finale per un maggior numero di set- 
tori di provenienza e, soprattutto, quella di ottenere che una 
tavola di grande formato rappresenti le transazioni che hanno 
avuto effettivamente luogo nel periodo di tempo cui la tavola si 
riferisce. 


Circa le applicazioni della «input-output analysis», esse non 
potranno farsi nel Regno Unito finchè non sarà completata la 
tavola analitica per il 1948. Tuttavia, sulla base della matrice per 
il 1935, qualche esperimento è in corso a Cambridge per determi- 
nare, ad' esempio, il contenuto di importazione dei principali 


gruppi di prodotti esportati. 


Olanda (Relatore: J. SANDE) 


Le ricerche «input-output» sono svolte in Olanda, indipen- 
dentemente, presso due organi consultivi del Governo: l’Ufficio 
Centrale di Programmazione Economica (Centraal Planbureau) 
e V Ufficio Centrale di Statistica. 

Presso quest’ultimo ente, la necessità di tali ricerche divenne 
evidente, via via che si perfezionavano i calcoli del reddito nazio- 
nale in termini reali. Si osservò infatti che una ulteriore e non 
costosa intensificazione delle indagini già in corso avrebbe per- 
messo di ricostruire anche i flussi dei beni e servizi tra i principali 
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rami di attività economica. E nel 1944 fu compilata la prima 
tavola di tipo «input-output» per il 1938, composta di soli 11 set- 
tori: tentativo che fu poi ripetuto per l’anno 1946, ma che risultò 
ben presto di scarsa utilità, sia per l’eccessiva aggregazione della 
tavola, sia per i rapidi progressi realizzati dall’economia olan- 
dese nel periodo della ricostruzione postbellica. 

Una nuova e meno aggregata tavola (composta di 42 settori) 
dovette quindi essere compilata per il 1947, sulla base di nuove e 
meglio coordinate rilevazioni statistiche e del censimento dell’oc- 
cupazione che permetteva di migliorare notevolmente le stime rela- 
tive ai servizi. Questa tavola fu pubblicata nel 1950, e due anni 
dopo furono pubblicate quelle relative al 1948 e al 1949, le quali 
non presentano però sensibili miglioramenti rispetto a quella pre- 
cedente. 

Attualmente, è invece in corso di compilazione una nuova 
tavola per il 1953 di formato molto ampio (circa 200 settori) le 
cui caratteristiche e modalità di costruzione sono, in generale, 
uguali a quelle della tavola americana del 1947. Fin dal 1952 
però, l’Ufficio Centrale di Statistica, allo scopo di fornire dati 
aggiornati sulle relazioni interindustriali, durante l’intervallo 
di tempo richiesto per la costruzione delle nuove tavole, esegue 
revisioni trimestrali dell’ultima tavola disponibile, sulla base 
delle rilevazioni periodiche della produzione e dei prezzi dei sin- 
goli gruppi di prodotti. 


L’utilizzazione del metodo «input-output» per fini di pro- 
grammazione economica, fu iniziato dal Centraal Planbureau 
nell'immediato dopoguerra, principalmente allo scopo di indivi- 
duare i mezzi necessari ad attenuare le «strozzature» dell’eco- 
nomia olandese, rappresentate dall’insufficiente disponibilità di 
alcune materie prime, di mezzi di trasporto e di manodopera 
specializzata. 

Essendo però a quel tempo disponibile soltanto la prima 
tavola di tipo «input-output» relativa al 1938, il Centraal Plan- 
bureau dovette utilizzare questa tavola per tentare (mediante 
l’uso di numeri indici della produzione e dei prezzi) di rico- 
struire, anche approssimativamente, un quadro delle interdi- 
pendenze tra i principali settori produttivi al 1946. 

E sebbene i risultati di questa rielaborazione rappresentas- 
sero un insieme di stime grossolane che non potevano essere uti- 
lizzate nei loro dettagli, i valori totali delle principali grandezze 
economiche (produzione, consumi, investimenti) ottenute con 
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tale procedura contribuirono ad influenzare le decisioni generali 
di politica economica adottate in quel periodo: le autorità respon- 
sabili si convinsero infatti della possibilità di attenuare le misure 
restrittive e il razionamento dei consumi e di incoraggiare invece 
le esportazioni e gli investimenti. E le cifre ottenute in seguito 
a più corrette elaborazioni rivelarono che il livello produttivo 
dell’economia olandese era stato, in quel periodo, superiore del 
10% rispetto a quello stimato in prima approssimazione dal 
Centraal Planbureau: il che giustificò l’abbandono della poli- 
tica di «austerità ) perseguita negli anni precedenti. 

Fu però nel periodo successivo a quello di generale penuria 
dell’offerta, che il lavoro di analisi delle interdipendenze inter- 
industriali raggiunse il maggior sviluppo in Olanda: ed è que- 
sto il solo esempio in Europa di applicazione del metodo «input- 
output» a fini di vera e propria programmazione economica. 

Il lavoro consisteva nel compilare due tavole, una relativa 
ad un anno recente, considerato come anno di base, ed una rela- 
tiva all’anno terminale del programma, espressa quest’ultima, 
sia ai prezzi correnti, sia ai prezzi dell’anno di base. 

Il procedimento seguito nel costruire queste tavole era quello 
della duplice e contemporanea stima (eseguita, sempre che pos- 
sibile, da parte di esperti diversi) dell’«output» e degli «inputs» 
di 34 settori produttivi, sia per l’anno iniziale che per l’anno di 
programmazione : stime che erano inizialmente eseguite sulla 
base dei piani predisposti dagli uffici governativi di controllo 
delle assegnazioni dei vari gruppi di beni e servizi alle varie 
industrie. 

Uno dei principali scopi del lavoro era infatti quello di 
saggiare la consistenza dei piani predisposti da tali uffici e di 
giudicare quindi del grado di convenienza ed opportunità econo- 
mica e sociale dei risultati globali cui si sarebbe pervenuti, ren- 
dendo operative tali decisioni. Questa esperienza dimostrò che, 
in generale, molte delle previsioni parziali elaborate indipenden- 
temente dagli uffici di controllo non si discostavano eccessiva- 
mente da quelle ottenute attraverso l’analisi delle relazioni di 
interdipendenza tra i singoli settori. Notevoli margini di errore 
si riscontravano invece nei risultati globali: il che rendeva ne- 
cessaria la revisione di alcuni piani di assegnazione predisposti 
dagli uffici di controllo e dimostrava l’utilità del metodo «input- 


output) nella formulazione dei programmi economici de} Go- 
verno. 


Applicazioni ed esperienze del metodo «input-output » in vari paesi 129 


Questa interessante esperienza non riuscì tuttavia a perfe- 
zionarsi, a causa del deciso mutamento, avvenuto n: ' 1950, nella 
politica economica olandese: la quale, favorendo la liberalizza- 
zione degli scambi, rendeva ormai inutili la programmazione ed 
il controllo delle attività produttive nazionali e del commercio 
con l’estero. 

Attualmente, il Centraal Planbureaw ha però ripreso ad 
utilizzare il metodo «input-output» per le previsioni di lungo 
termine sui possibili sviluppi dell’economia olandese, come risulta 
dai lavori descritti nella comunicazione presentata da C. van 
DEN BELT. 


Norvegia (Relatori: O. AUKRUST - P. SEVALDSON) 

Il sistema «input-output» è considerato, in Norvegia, da 
tre punti di vista, a seconda degli usi che di esso possono farsi : 
a) dal punto di vista della contabilità nazionale, per una più 
ampia descrizione storica dell’evoluzione del sistema economico ; 
b) dal punto di vista tecnologico, per la determinazione delle 
funzioni di produzione e delle relazioni strutturali del sistema 
produttivo; c) come strumento parziale di un’analisi generale 
sul funzionamento e sui possibili sviluppi dell'economia nazio- 
nale. Questi tre tipi di usi sono anzi considerati come successivi 
stadi di applicazione del metodo, sia per le diverse ipotesi, che 
per la diversa mole di informazioni necessarie per lo svolgi- 
mento di ciascuno di essi. Tutti e tre tipi di applicazioni sono 
attualmente in corso di realizzazione in Norvegia: i primi due 
presso l’Istituto Centrale di Statistica, ed il terzo presso l’Uni- 
versità di Oslo, sotto la direzione del Prof. R. FRISCH. 


La contabilità nazionale norvegese, essendo basata su un 
sistema analitico di conti in termini reali («real product 
accounts») per i singoli prodotti, permette di determinare facil- 
mente i flussi dei beni e servizi tra i principali rami di attività 
economica. Ed è principalmente sulla base di questi dati, che 
sono state costruite le prime due tavole di tipo «input-output» 
composte di 30 settori (relative al 1947 e 1948) e quella formata 
di 78 settori per il 1950. 

Tali tavole sono usate come punto di partenza per approfon- 
dire, nella seconda fase delle ricerche, la conoscenza delle tec- 
nologie in atto e per verificare l’ipotesi di stabilità dei coeffi- 
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cienti tecnici dei singoli settori produttivi. Questo tipo di ricer- 
che è cioè rivolto ad individuare i fattori esterni che influen- 
zano le funzioni di produzione dei singoli settori ed a misurare 
quindi i parametri di queste variabili esogene. 

Sulla base delle prime esperienze, sarebbe risultato che le 
funzioni di produzione di ciascun settore sono notevolmente 
influenzate dalla composizione merceologica delle rispettive pro- 
duzioni, e che, pertanto, il raggruppamento nell’ambito di cia- 
scuno di essi, di prodotti richiedenti «inputs» relativamente 
simili, riduce sostanzialmente le cause di variabilità delle fun- 
zioni medie di settore. 

Per quanto riguarda i prodotti singoli, si è trovato invece 
che i coefficienti tecnici possono variare a causa di quattro fat- 
tori: a) modificazioni nella scala di produzione; b) modificazioni 
tecnologiche; c) variazioni nei prezzi; d) variazioni nella dispo- 
nibilitá degli «inputs». Si ritiene pertanto che, tenendo aggior- 
nate le informazioni sui singoli processi tecnologici, sulle pro- 
porzioni in cui i singoli prodotti sono ottenuti nell’ambito di 
ciascun settore, e sui principali fattori che influiscono sull’en- 
tità della produzione degli stessi, sia possibile introdurre oppor- 
tune modificazioni nel sistema dei coefficienti tecnici derivati 
dalle tavole «input-output» ed ottenere quindi migliori risultati 
nelle applicazioni del modello LEONTIEF per fini di analisi. 


Le applicazioni del metodo finora eseguite in Norvegia sono 
ancora di tipo esplorativo e si svolgono in due direzioni : la veri- 
fica dell’utilità pratica delle tavole derivate dalla contabilità 
nazionale e le analisi di specifici settori industriali. 

Le esperienze del primo tipo sembra abbiano dato risultati 
piuttosto scoraggianti: ad esempio, l’inversione della matrice di 
30 settori per il 1948 ha prodotto coefficienti invertiti non troppo 
diversi da quelli della tavola originaria: soltanto in 12 casi su 
900 (30 x 30) l'entità delle differenze tra i due coefficienti risultò 
superiore al 5% : il che parrebbe indicare che gli effetti indiretti 
della domanda finale non giuocano un ruolo importante nell’eco- 
nomia norvegese. Tuttavia, si ammette che diversi risultati pos- 
sano ottenersi operando con tavole meno aggregate. Un più inco- 
raggiante esperimento fu invece quello con il quale si misero a 
confronto i risultati di un’analisi retrospettiva sui livelli di 
produzione dei 80 settori (basata sulla tavola del 1947) con quelli 
ottenibili con altri metodi più grossolani : ed il confronto avrebbe 
confermato il miglior grado di approssimazione delle stime otte- 
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nute con il metodo «input-output». Anche un’altra applicazione, 
basata sulla tavola di 78 settori per il 1950, con la quale si cal- 
colò il fabbisogno di importazioni implicato dalle previsioni rela- 
tive alla domanda finale per il 1958, avrebbe dato risultati abba- 
stanza soddisfacenti, comprovati da un confronto con le impor- 
tazioni effettuate in detto anno. 

Le analisi di specifici settori tendenti a frazionare ulterior- 
mente la tavola per il 1950, sono già in corso di avanzata elabo- 
razione. Nell'ambito di 12 tra i più complessi settori industriali, 
sono stati già esaminati 150 processi produttivi e sono state indi- 
viduate le rispettive modificazioni tecnologiche intervenute mel 
recente passato. Scopo ambizioso di queste ricerche sarebbe infatti 
quello di determinare diverse serie di coefficienti tecnici prospet- 
tivi, relativi a diverse alternative situazioni generali (ad esem- 
pio : periodi di pace o di guerra), da utilizzarsi : 

4) per fini di analisi particolari, ma precise al possibile, 
di alcuni pressanti problemi dell’economia norvegese (bilancia 
dei pagamenti e livello dei salari); 

b) per fini di un’analisi generale delle possibilità «ottime» 
di sviluppo dell’economia norvegese, da svolgersi nel quadro più 
ampio della programmazione lineare — secondo gli indirizzi di 
ricerca attualmente perseguiti dal FRISCH e da lui illustrati nella 
sessione del Seminario dedicata alla discussione dei problemi 
teorici (1). 


Danimarca (Relatori: K. BJERKE e P. N. RASMUSSEN) 


L’evoluzione della classica contabilità nazionale nella forma 
«input-output» si ricollega in Danimarca alla polemica, sempre 
attuale in quel Paese, circa il grado di utilità sociale dei vari 
rami di attività economica ed, in particolare, sull’opportunità 
di incoraggiare la trasformazione di una economia di tipo preva- 
lentemente agricolo in un’economia industriale. Si ritenne infatti 
che una sostanziale chiarificazione al dibattito avrebbe potuto 
essere apportata iniziando le ricerche sulle relazioni di interdi- 
pendenza economica tra i principali settori produttivi ed, a tal 
fine, l'Ufficio Governativo di Statistica compilò, per il periodo 
1930-39, 10 tavole annuali di tipo «input-output» le quali, avendo 


(1) Vedasi la prima parte di questo resoconto pubblicata nel precedente 


volume di questa Rivista. 
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semplicemente lo scopo di misurare l’entità dei flussi di beni e 
servizi tra le grandi branche di attività economica, presentavano 
l'economia danese ripartita soltanto in 10 settori. 

Una interessante caratteristica di queste tavole è però quella 
di essere accompagnate anche dalle rispettive «matrici di capi- 
tale», e cioè dalla distribuzione, tra i 10 settori produttivi, dei 
vari tipi di investimenti lordi (beni capitali prodotti dalle indu- 
strie manifatturiere e dall’artigianato; costruzioni; risparmi 
bancari). Una tavola analoga a questa fu costruita anche per 
l’anno 1946, ma il crescente interesse e l’evidente utilità pratica 
della contabilità «input-output» indussero l’Ufficio di Statistica 
ad estendere ed approfondire le ricerche in tal senso: sulla base 
del censimento 1947, fu infatti costruita una nuova tavola per 
tale anno (che venne in seguito trasformata ai prezzi del 1949), 
ma che ancora si presenta eccessivamente aggregata: infatti tra 
i 21 settori di cui essa è composta, le industrie manifatturiere 
vi figurano ancora come un unico settore. Un’apposita indagine 
è stata però condotta di recente, al fine di suddividere queste 
industrie nei 9 principali rami considerati dalla «International 
Standard Industry Classification ». 

Non sì ritiene sia però possibile, per il momento, raccogliere 
dati sufficientemente attendibili che permettano di costruire le 
tavole «input-output» in senso verticale : e cioè sulla base delle 
strutture dei costi dei singoli settori. Pertanto, i criteri finora 
seguiti per la costruzione delle tavole danesi non si discostano 
da quelli cui necessariamente deve farsi ricorso quando la fonte 
principale dei dati sia soltanto quella della contabilità nazionale 
in termini reali. E cioè, si determinano innanzitutto (in termini 
al possibile analitici) le disponibilità nazionali (produzione più 
importazione) dei vari gruppi di beni compresi in ciascun settore 
distinguendoli però in durevoli e non durevoli. 

Quindi, secondo la natura dei vari gruppi di beni, le rispet- 
tive disponibilità totali vengono distribuite come «inputs» tra i 
vari settori consumatori (produttivi e finali). Le transazioni 
interindustriali sono, anche nella tavola danese, valutate ai prezzi 
del produttore: per cui, i costi di trasporto e di distribuzione 
commerciale sono ripartiti tra i vari settori in proporzione ai 
rispettivi acquisti dei vari gruppi di «inputs». 


Circa l’utilità del sistema «input-output», i relatori danesi 
distinguono tra gli usi che possono farsi delle tavole indipenden- 
temente dal modello su cui esse sono basate e gli usi delle stesse 
a fini di previsione. 
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Sotto il primo aspetto, si ritiene che le tavole rappresentino 
un notevole progresso nel campo della contabilità nazionale e 
siano anche un efficace strumento descrittivo delle principali 
caratteristiche strutturali di una economia nazionale. In parti- 
colare, si ritiene che le stime dei consumi e degli investimenti 
nazionali derivate dalla contabilità «input-output» siano migliori 
di quelle ottenibili attraverso indagini campionarie sui bilanci 
da famiglia e sugli investimenti delle imprese. 

Un altro particolare vantaggio di questo tipo di contabilità 
sarebbe inoltre quello della maggior precisione dei risultati otte- 
nibili nei calcoli di conversione a prezzi costanti dei valori del 
prodotto nazionale. 

Per quanto riguarda il secondo aspetto, pur riconoscendosi 
l’estremo semplicismo del modello LEONTIEF, la matrice dei coef- 
ficienti tecnici per il 1949 è stata invertita, allo scopo di iniziare 
a sperimentare la validità di questo modello. Tra questi primi 
esperimenti, di grande interesse sono quelli tendenti a determi- 
nare i trasferimenti di redditi tra i vari settori produttivi già 
descritti nella comunicazione di RASMUSSEN. 


Francia (Relatore: L. P. BLANC) 


Le esperienze francesi nel campo «input-output» sono molto 
limitate, non soltanto a causa della insufficienza del materiale 
statistico, che ha finora ostacolato la costruzione di un completo 
quadro delle transazioni interindustriali, ma perchè diverso da 
quello seguito negli altri Paesi e affatto particolare è il recente 
orientamento della concezione francese in materia di contabilità 
nazionale. Ciò è dovuto al fatto che le ricerche di questo tipo e 
le attività ufficiali nel campo dell’analisi economica sono svolte 
in Francia presso il Ministero delle Finanze che è ovviamente 
incline a considerare principalmente gli aspetti fiscali e monetari 
dei problemi economici nazionali. La riforma fiscale, attualmente 
allo studio in questo Paese, ha infatti particolarmente contri. 
buito a indirizzare le ricerche del Servizio di Studi Economici 
di detto Ministero verso un’analisi dei probabili effetti che questa 
riforma potrà avere nei riguardi delle diverse categorie di sog 
getti economici. Ed a tal fine, da molti mesi si sta tentando di 
quantificare empiricamente un vasto e ambizioso schema di bilan- 
cio economico nazionale che dovrebbe comprendere, non soltanto 
i flussi reali di beni e servizi, ma anche i flussi monetari e finan- 


ziari tra i vari gruppi sociali. 
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Questo schema, di recente pubblicato dal Ministero delle 
Finanze (1), è basato su una suddivisione della collettività nazio- 
nale secondo la figura giuridica e la funzione economica e sociale 
delle varie forme di associazione degli individui: famiglie, cate- 
gorie professionali, produttori, pubbliche amministrazioni, ecc. 
Per ciascuno di questi gruppi sociali (circa un centinaio), si 
tenta di impiantare uno o più conti, del tipo partita doppia, nei 
quali dovrebbero registrarsi, non soltanto le transazioni aventi 
per oggetto lo scambio di beni e servizi, ma anche le fonti e desti- 
nazioni dei rispettivi redditi e le loro posizioni di debito e cre- 
dito nei rispetti di ciascun altro gruppo sociale. 

Raggruppando quindi, di volta in volta — a seconda dei pro- 
blemi allo studio — le operazioni dello stesso tipo effettuate dai 
vari gruppi economici e sociali, si ritiene dovrebbe essere possi- 
bile svolgere diversi tipi di analisi, e cioè, non soltanto quella 
delle relazioni interindustriali, ma anche le analisi della domanda 
finale, e quelle dei flussi monetari e finanziari. 

Per quanto riguarda però le analisi di tipo «input-output », 
non risulta ben chiaro come, nell’ambito di questo ampio schema, 
possa essere utilizzato il modello LEONTIEF, sopratutto a causa 
del tipo di aggregazione usata nei conti relativi alle transazioni 
interindustriali. Diversamente dai criteri seguiti in quasi tutti 
i Paesi, l’unità economica considerata in questi conti non è 
infatti lo stabilimento, ma l’impresa: criterio che, pur dando 
luogo ad' una più realistica descrizione delle effettive transazioni 
tra i vari gruppi di operatori economici, impedisce di ripartire 
le rispettive produzioni per gruppi di beni al possibile omogenei 
dal punto di vista merceologico e tecnologico, e quindi di rispet- 
tare una delle fondamentali condizioni per il funzionamento del 
modello LEONTIEF. 

Nè il BLANC ha sottaciuto le grandi difficoltà di attuazione 
di questo progetto, specialmente a causa delle nota attuale insuf- 
ficienza della documentazione statistica francese in materia eco- 
nomica. 

Le attuali tendenze degli studiosi francesi, pur avendo inte- 
ressato l’uditorio, sono state accolte con molte riserve dalla mag- 
gioranza dei partecipanti al convegno. In questa pretesa ed in 
questo tentativo — peraltro ancora teorico — di generalizzare 
lo schema LEONTIEF, si è infatti riscontrata una deviazione ed 
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(1) Principles d'établissement d'une comptabilité nationale et d’un 
tableau économique in: «Statistiques et Etudes Financières », settembre 1952. 
Imprimerie Nationale - Paris. 
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un processo di involuzione, rispetto alla moderna concezione 
dell’analisi economica, ormai orientata (come lo dimostrano, ad 
esempio, i modelli di programmazione lineare e della « process 
analysis ») verso una approfondita e sempre più particolareggiata 
ricerca delle relazioni di interdipendenza tra specifici fenomeni 
economici. 

Ed è stato osservato (EVANS) che il motivo per cui tali ricer- 
che sono rivolte, attualmente, anche nei Paesi più progrediti, ad 
indagare i fenomeni e le relazioni di natura prevalentemente 
tecnica e strutturale, piuttosto che a studiare il comportamento 
ed i fattori che influenzano le decisioni dei vari gruppi sociali, 
è da ricercarsi nell’importanza sempre più preponderante ed evi- 
dente che i fenomeni e le relazioni del primo tipo vanno assu- 
mendo ai fini di un equilibrato sviluppo del processo di accre- 
scimento della ricchezza : il quale — in definitiva — è la princi- 
pale fonte di benessere della collettività e delle relazioni tra i 
vari gruppi sociali. 


Germania (Relatori: W. FÜRST e H. BARTELS) 


Anche nella Germania occidentale, le ricerche sulle relazioni 
di interdipendenza tra i vari settori del sistema produttivo nazio- 
nale hanno un orientamento particolare e finalità molto limitate, 
non già per scarsezza di dati, ma a causa dell’indirizzo decisa- 
mente liberistico dell’odierna politica economica in questo Paese. 

Lo schema di contabilità interindustriale interessa infatti 
le autorità governative germaniche soltanto per la possibilità che 
esso offre di seguire gli sviluppi del mercato e dell’intercambio 
tra i vari settori produttivi: e non come modello di analisi eco- 
nomica generale o come strumento di previsione. Il pur sostan- 
ziale contributo della spesa pubblica alla spesa totale della na- 
zione avviene infatti di preferenza sotto forma di interventi 
indiretti (sussidi e trasferimenti) intesi ad accrescere il potere 
d’acquisto delle categorie più disagiate e, nell’assenza di qua- 
lunque indirizzo preferenziale a favore di determinati settori 
produttivi, i problemi della domanda e dell’offerta sono regolati 
dalla libera concorrenza e dall’iniziativa privata che è, d’altra 
parte, favorita da notevoli facilitazioni fiscali. 

Si ritiene inoltre che, pur volendo prescindere dalle condi- 
zioni istituzionali e politiche in cui opera attualmente l’econo- 
mia germanica, un eventuale tentativo di applicazione del mo- 
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dello LEONTIEF presenterebbe grandi difficoltà di attuazione, à 
causa dell’impossibilità di derivare, dalle statistiche relative al 
periodo post-bellico, un sistema di coefficienti tecnici significa- 
tivi e utilizzabili a fini di previsione: e ciò a causa della rapida 
ripresa delle principali industrie e dei forti aumenti da esse 
realizzati nella produttività. Nè, a causa della presente suddi- 
visione del territorio germanico, sarebbe possibile far ricorso 
alle statistiche pre-belliche per tentare di costruire una vera e 
propria tavola «input-output». 

Nonostante l’attuale inesistenza della necessità e possibilità 
di applicare il modello LEONTIEF in Germania, l’Ufficio Federale 
di Statistica di Wiesbaden ha intrapreso alcune ricerche ten- 
denti ad integrare e verificare i calcoli del reddito nazionale con 
una serie di conti descriventi i flussi di beni e servizi tra le 
imprese operanti nei principali settori produttivi. Analoga- 
mente al criterio seguito in Francia, l’unità economica conside- 
rata ai fini dell’aggregazione e classificazione dei dati elementari 
è dunque l’impresa ed il tipo della rispettiva attività principale. 
Anche l’uso di tale criterio è in relazione ai particolari scopi di 
queste ricerche che tendono — come già detto — a verificare 
l’entità del prodotto netto dei singoli settori e quindi a fornire 
una indicazione della diversa importanza dei singoli rami di 
industria: notizie evidentemente utili ai fini della politica fiscale 
e monetaria, delle trattative salariali e di un esame della strut- 
tura del sistema nazionale dei prezzi. E” però altrettanto evi- 
dente (ed è riconosciuto dagli stessi esperti germanici) che il 
quadro che si ottiene in tal modo non può essere utilizzato per 
calcolare, nè i coefficienti tecnici dei vari settori, nè i fabbisogni 
totali delle rispettive produzioni. 

Si tratta cioè di un tipo di descrizione dei flussi di beni e 
servizi avulsa da qualunque modello teorico e pertanto affatto 
diversa, nelle finalità e nei mezzi, da quella posta in discussione 
al convegno di Varenna. 

Tuttavia, avendo l’intervento dei relatori sulla situazione in 
Germania portato l’attenzione dei partecipanti sul problema cru- 
ciale dell’utilità pratica del modello LEONTIEF e sugli usi dello 
stesso in relazione al regime istituzionale e politico in cui ope- 
rano le singole economie nazionali, si è aperta sull’argomento 
una vivace discussione che ha contribuito a chiarire ulterior- 
mente gli orientamenti delle ricerche in corso nei vari Paesi.. Si 
è infatti concluso che le finalità delle ricerche nazionali in que- 
sto campo sono notevolmente diverse da un Paese all’altro: 
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quelle condotte in Germania sono evidentemente rivolte a seguire 
il movimento degli affari; in Danimarca l’interesse è principal- 
mente rivolto alla distribuzione dei redditi ed agli incrementi 
della produttività, in Norvegia si tende ad ottenere una descri- 
zione delle tecnologie in atto ed in Francia si vorrebbe pervenire 
ad una visione generale del modo di operare dell’economia nazio- 
nale. Negli Stati Uniti, in Giappone, in Olanda, in Italia, e pro- 
babilmente nel Regno Unito, finalità ultima, ma essenziale delle 
ricerche «input-output» è invece quella di fornire utili elementi 
di guida e di orientamento all’azione politica di coordinamento 
delle misure intese a favorire lo sviluppo economico del Paese e 
la piena occupazione. 

In relazione a queste diverse finalità, diversi sono, di con- 
seguenza, i mezzi attraverso i quali i diversi tipi di ricerca si 
svolgono nei vari Paesi: collegati alle ricerche sul reddito nazio- 
nale nel primo gruppo di Paesi; indipendentemente elaborate, 
sulla base del modello LEONTIEF, in quelli del secondo gruppo. 

E’ però apparso ovvio alla maggioranza dei partecipanti che 
le deviazioni dal modello di contabilità «input-output», pur 
essendo talvolta giustificate dai fini pratici cui esse sono intese 
servire, non possano tuttavia formare oggetto di discussione 
scientifica finchè non siano sorrette da una soddisfacente formu- 
lazione teorica delle stesse. 


Altri Paesi: Austria, Belgio, Europa Orientale 


(Interventi di: A. MAHR; R. DERBYMAKER; L. P. BLANC) 


Anche in altri Paesi d'Europa, dove non è stato ancora pos- 
sibile organizzare veri e propri progetti di ricerca del tipo 
«input-output», si seguono con vivo interesse le esperienze e 
gli sviluppi del metodo e si sta esaminando la possibilità di 
arricchire e utilizzare meglio le statistiche nazionali per ade- 
guarle alle esigenze dello schema di contabilità interindustriale. 


In Austria, ad esempio, le condizioni per iniziare questo tipo 
di ricerche sembrano essere particolarmente favorevoli ed è già 
da alcuni mesi allo studio il progetto di costruzione di una 
tavola molto dettagliata, di formato rettangolare, simile a 
quella italiana per il 1950. | 

In attesa che i dati raccolti con il censimento industriale 
del 1954 siano elaborati, si pensa di utilizzare — in via prelimi- 
nare — le rilevazioni mensili sulla produzione e sui consumi di 
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materiali effettuate dall’Istituto Centrale di Statistica per una 
ventina di settori produttivi. I dati di produzione sono suffi- 
cientemente analitici (1200 prodotti industriali in complesso) ed 
altrettanto può dirsi per quelli relativi ai consumi di materiali 
nei vari settori (circa 600): entrambe queste serie sono inoltre 
giudicate altamente attendibili, dato il grande interesse per le 
statistiche dimostrato dagli imprenditori austriaci e l’attiva col- 
laborazione prestata dalle Camere di Commercio. Mancano 
invece, per il momento, dati sufficientemente rappresentativi sul- 
l’attività di alcuni settori ed, in particolare, per quanto riguarda 
le costruzioni edilizie, il commercio ed i servizi. 

Altre informazioni, necessarie a ricostruire il quadro delle 
transazioni interindustriali, saranno derivate dal censimento : 
quali, ad esempio, quelle sui salari, le scorte, i capitali fissi e 
sull’attività artigianale. 

Lo scopo di questo progetto è però di ordine pratico: pur 
non essendovi attualmente in Austria alcuna tendenza dirigista 
in materia economica, si ritiene che una tavola «input-output» 
potrebbe riuscire di grande utilità ai fini di approfondire la cono- 
scenza del sistema dei prezzi ed anche per un esame preliminare 
degli effetti di alcune particolari misure di politica economica 
che è talvolta necessario adottare, in relazione all’andamento 
della congiuntura. 


Nel Belgio, invece, diversi fattori hanno finora concorso ad 
ostacolare il miglioramento delle statistiche economiche che si 
limitano a considerare soltanto i più essenziali aspetti quanti- 
tativi dell’attività produttiva: situazione che rende quindi arduo 
anche il compito di calcolare il reddito nazionale. 

Al contrario di quanto accade in Austria, i Belgi dimostrano 
in generale scarsa simpatia e interesse per le statistiche; e la 
politica economica del Governo è stata in questi ultimi anni 
principaimente rivolta a sorvegliare l’andamento dei fenomeni 
monetari e finanziari, piuttosto che quello della produzione indu- 
striale. D'altra parte, l’alto grado di dipendenza di questo pic- 
colo Paese dall’estero, riduce notevolmente l’efficacia degli inter- 
venti diretti dello Stato nel processo produttivo e pertanto si 
è finora ritenuto superfluo ogni tentativo di prevedere e coordi- 
nare i possibili sviluppi dell'economia nazionale. Infine, soltanto 
nel dopoguerra le circoscrizioni amministrative sono state .cen- 
tralizzate ed anche la riorganizzazione dei servizi statistici non 
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è stata ancora portata a termine. 
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Tuttavia parrebbe che, in seguito al sempre più frequente 
uso che si fa nei negoziati internazionali dei dati sulla forma- 
zione e destinazione del reddito, e dell’opera di persuasione 
esercitata dall’O.E.C.E e della C.E.C.A., si noti in questo Paese 
un certo mutamento nell’atteggiamento di indifferenza finora 
dimostrato, sia dalle autorità governative, che dagli operatori 
economici, nei riguardi delle statistiche: mutamento che sem- 
brerebbe dover essere favorito dal graduale esaurirsi dell’ecce- 
zionale benessere derivato al Paese dalla felice politica mone- 
taria perseguita dal Governo nell’immediato dopoguerra. Ed il 
pericolo della disoccupazione è forse il fattore che più di ogni 
altro ha indotto di recente gli ambienti responsabili a sollecitare 
l’organizzazione di nuove rilevazioni statistiche, sia sull’attività 
produttiva, sia sul tenore di vita della popolazione. 

Per il momento, gli sforzi sono indirizzati ad ottenere gli 
elementi indispensabili a migliorare la contabilità nazionale, ma 
vi è motivo di attendersi che — come è accaduto nei Paesi scan- 
dinavi — questo tipo di ricerche si svilupperà ben presto nel 
senso indicato dal LEONTIEF. E’ però convinzione degli statistici 
belgi che, per rendere operativo lo schema di contabilità interin- 
dustriale, sia necessario procedere innanzitutto alla rilevazione 
di un adeguato materiale statistico che renda possibile la costru- 
zione di vere e proprie tavole «input-output» e che, d’altra parte, 
il costo di tale ricerca possa essere giustificato soltanto quando 
si tenda a costruire un utile strumento di previsione economica 
e non già una semplice descrizione dei flussi di beni e servizi. 


Circa lo stato delle ricerche econometriche nei Paesi della 
Europa orientale, BLANC ha riferito le poche, ma pur sintoma- 
tiche informazioni raccolte da un professore universitario della 
zona orientale che ha di recente visitato i centri di studio fran- 
cesi. Da queste notizie risulterebbe che finora, sia per la scarsa 
disponibilità di esperti specializzati in questa materia, sia per 
la generale diffidenza verso tutti i metodi provenienti dall’emi- 
sfero occidentale, non si faccia alcun uso dei modelli econome- 
trici nella zona controllata dalla Russia. Sembrerebbe però che, 
anche in tali Paesi, vada maturandosi l’esigenza di una analisi 
quantitativa dei fenomeni economici e che di recente sia stato 
formato un gruppo di econometrici preposti allo studio dei più 
moderni metodi di analisi. Risulterebbe anzi che in Russia è già 
da due anni allo studio (sebbene soltanto al livello teorico e 
scientifico) il modello «input-output» e che, in particolare, l’at- 
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tenzione degli studiosi verta sui problemi del calcolo matriciale 
e sul funzionamento delle macchine elettroniche capaci di risol- 
vere sistemi di equazioni molto complessi. 


Note conclusive. 


I lavori del convegno si sono chiusi, dopo due settimane di 
intensa attività, con una riunione dedicata a puntualizzare i 
principali problemi trattati nella discussione dei temi specifici 
ed a riassumere le constatazioni e gli apprezzamenti dei parteci- 
panti circa gli attuali orientamenti ed i possibili sviluppi delle 
ricerche «input-output» nei vari Paesi. Hanno preso la parola 
in questa riunione conclusiva: FABBRINI, MORTON, EVANS, GIL- 
BERT, FRISCH, STONE ed, infine, LEONTIEF. 


FABBRINI ha riassunto il suo pensiero sull’argomento, ric: 
noscendo che, nonostante sia risultato che le pratiche applica- 
zioni del modello «aperto» richiedano un collaterale sviluppo 
di ricerche integrative (nel campo soprattutto delle relazioni di 
natura non strutturale), dovrebbe usarsi la massima cautela nel 
tentare di modificare i presupposti e le condizioni fondamentali 
del modello, ad evitare che ingiustificate deformazioni dello stesso 
riescano a sminuire l’innegabile pregii della sua semplicità. 
D’altra parte, egli non condivide l’opinione di coloro che vor- 
rebbero limitare l’uso dello stesso al semplice fine di migliorare 
ed estendere la contabilità nazionale, e ritiene che il metodo 
«input-output» possa essere utilmente usato per finalità prati- 
che di politica economica, specialmente in quei Paesi dove la 
situazione è tale da consigliare un coordinamento delle misure 
intese a favorire gli sviluppi dell’economia nazionale. 


STONE si è brevemente intrattenuto sui collegamenti tra 
l’analisi del reddito nazionale e la «input-output analysis) e 
sui loro diversi usi. 

Egli ritiene che, inevitabilmente, si giungerà col tempo ad 
una completa integrazione dei due modelli i quali, tuttavia, sem- 
brano essere ugualmente utili per scopi diversi: quello Keyne- 
siano per lo studio di problemi generali di natura finanziaria 
e sociale, quello Leonteviano per i problemi più particolari, quali 
quelli relativi ai fabbisogni nazionali di specifici gruppi di beni 
e servizi. Problemi ed esigenze che possono presentarsi entrambi 
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(talvolta anche contemporaneamente) nella vita economica di 
qualunque Paese: e la cui soluzione potrà essere fe ‘litata dalla 
esistenza di strumenti e metodi atti ad approfondire l’introspe- 
zione e l’analisi su base scientifica. 


Anche GILBERT ha dichiarato di condividere il pensiero di 
STONE ed ha riconosciuto l’insufficienza, a fini di analisi, del 
modello di contabilità nazionale nei casi in cui determinate cir- 
costanze impongano agli Stati la necessità di estendere la sfera 
del loro intervento per disciplinare o incoraggiare il naturale 
sviluppo delle economie nazionali. Tuttavia, egli ritiene che l’at- 
tuale formulazione del modello non consenta ancora di studiare 
adeguatamente il problema del miglior sfruttamento delle risorse 
disponibili. 


Morton ha richiamato invece le differenze tra il metodo 
«input-output» e quello della programmazione lineare, di cui 
il primo sarebbe — a suo avviso -— soltanto un caso particolare, 
in quanto dà luogo a singole soluzioni, mentre il secondo sarebbe 
più aderente alla teoria dell’equilibrio economico generale. Ma 
egli non è molto ottimista circa le possibilità di applicazione 
di un metodo tanto complesso come quello della programmazione 
lineare allo studio di problemi di ordine generale che investono 
l’intero sistema economico. Opinione, quest’ultima, non condi- 
visa invece da FRISCH il quale vede nella complessità di certi 
problemi, piuttosto che nella complessità del metodo, la sola dif- 
ficoltà di applicare la programmazione lineare all'economia na- 
zionale. Ma poichè non tutti i problemi di massimizzazione sono 
di tipo complesso, egli ritiene che valga la pena di apprestare 
e affinare gli strumenti statistici necessari a tentare, sempre che 
se me presenti l’opportunità, una completa analisi delle possibi. 
lità di raggiungere una soluzione ottima dei problemi allo studio. 


Anche EVANS ha però avanzato qualche riserva sulla possi- 
bilità di una vasta diffusione e applicazione della programma- 
zione lineare all’economia nazionale. Egli ha ricordato che il 
passaggio dalle analisi in termini aggregate a quelle in termini 
sempre più analitici (come, ad esempio, il passaggio dall’analisi 
del reddito nazionale a quelle di tipo «input-output» e da que- 
st’ultima alla programmazione lineare) comporta, sempre un 
costo tutt'altro che trascurabile ed il prezzo di questi passaggi 
è rappresentato dalla sempre maggiore copiosità del materiale 
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statistico necessario a quantificare i modelli di tipo più elabo- 
rato. Egli ha inoltre confutato l’opinione che la «input-output 
analysis» possa dar luogo soltanto a soluzioni singole: gli 
esempi di analisi prospettive presentati a Varenna hanno infatti 
dimostrato come sia possibile studiare con tale metodo diverse 
alternative e scegliere quindi quelle che appaiono meglio com- 
patibili con l’insieme delle condizioni e circostanze di fatto in 
cui opera un’economia nazionale. 


x 


LHONTIEF si è innanzitutto vivamente compiaciuto dei rapidi 
progressi realizzati in Europa nel campo «input-output» du- 
rante i quattro anni intercorsi tra la prima riunione interna- 
zionale di Driebergen e quella di Varenna. 

E poichè si è constatato che già in alcuni Paesi sono avviate 
anche le applicazioni del modello allo studio di concreti problemi 
di interesse nazionale, egli ha voluto riassumere gli obiettivi che 
sembrano prospettarsi nell’immediato futuro, ai fini di una mi- 
gliore utilizzazione del metodo, la cui flessibilità è apparsa, d’al- 
tra parte, documentata dai diversi tipi di analisi già sperimen- 
tati in vari Paesi. 

Si profila infatti, innanzitutto, la necessità indicata da GIL- 
BERT di studiare un possibile adattamento del metodo allo studio 
dei problemi relativi allo sfruttamento delle risorse disponibili : 
problemi che però egli riconosce potrebbero essere meglio risolti 
con la programmazione lineare. E, in ogni caso, egli ritiene 
sarebbe innanzitutto necessario avviare le ricerche dei dati per 
la compilazione di un quadro delle risorse nazionali esistenti 
nei vari Paesi. 

Direttamente collegato al problema delle risorse, è quello 
dei flussi di capitale e delle relazioni fra flussi e fondi: ed anche 
per affrontare questo problema egli ritiene sia necessario proce- 
dere alla costruzione di vere e proprie matrici sui flussi di capitale. 

Particolarmente urgenti sembrano inoltre essere in quasi tutti 
i Paesi le analisi sul commercio internazionale e inter-regionale 
che finora sono, in generale, svolte su base congetturale, anche 
quando si fa ricorso alla tecnica «input-output»: il che — a suo 
avviso — non è sufficiente per giungere a risultati attendibili. 
Sarebbe quindi particolarmente utile intensificare le ricerche empi- 
riche per conoscere e rendere confrontabili tra di loro le strutture 
delle singole economie nazionali o regionali e per determinare 
quindi le effettive relazioni di interdipendenza esistenti tra di esse. 
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Vi è infine il serio e delicato problema dei flussi monetari 
e, alludendo al tentativo francese di introdurli nella cornice dello 
schema «input-output», LEONTIEF ha affermato che per poter 
estendere il campo delle ricerche econometriche anche all’analisi 
dei fenomeni di natura tanto delicata e complessa, come quelli 
monetari e finanziari, sia necessario che le ancora vaghe e nebu- 
lose concezioni in questo campo raggiungano un grado di più pre- 
cisa e consistente elaborazione, nel quadro della teoria dell’equi- 
librio economico generale. La semplice estensione ed integrazione 
degli attuali sistemi di contabilità nazionale mediante l’introdu- 
zione di nuove masse di dati, non coordinate sulla base di un 
ben definito e accettabile modello teorico, non sembra infatti possa 
risolvere il problema di pervenire ad una esauriente e giustificata 
spiegazione del funzionamento di un sistema economico. Tanto 
vale, secondo LEONTIEF (e tale opinione è stata condivisa da molti 
altri partecipanti al Convegno) accontentarsi di una spiegazione 
generale approssimata, quale quella ottenibile con il modello chiuso 
del sistema «input-output» o di limitarsi ad ottenere più precise 
risposte ai quesiti parziali che il modello aperto, e meglio ancora 
la programmazione lineare, possono risolvere in modo soddi- 
sfacente. 


OSSERVAZIONI ALLA RELAZIONE DEL PROF. TRAVA- 
GLINI SULLE MODIFICHE ALL INSEGNAMENTO NELLE 
FACOLTA’ DI ECONOMIA 


DinGo DE CASTRO 


Non si può che esprimere un plauso alle proposte del prof. 
TRAVAGLINI circa il riordinamento degli studi nelle Facoltà di 
Economia e Commercio e non si possono che condividere, in com- 
plesso, le osservazioni da lui fatte nel suo recente studio, pub- 
blicato nel volume VII n. 4 di questa rivista (1). 

Rimangono alcuni piccoli rilievi di dettaglio ed un cenno ad 
un tema di carattere generale, che non si riferisce soltanto alle 
citate Facoltà. 

Nei riguardi dei piccoli rilievi, vi è da osservare, al para- 
grafo 5 dello studio, che, tra gli insegnamenti tecnici, sembra 
doversi includere quello della merceologia, il quale, altrimenti, non 
entrerebbe in nessun gruppo. Vi è da domandarsi se questa materia 
Aebba, nel futuro programma di studii, essere compresa tra gli 
insegnamenti facoltativi od obbligatorii. Il TRAVAGLINI la propone 
come obbligatoria, al quarto anno della laurea in economia 
aziendale. 

La merceologia, all’inizio della nostra Facoltà, aveva un 
carattere eminentemente pratico. Oggi i professori che la inse- 
gnano sono tutti degli illustri Maestri di chimica applicata. 
Sembra, perciò, che questa materia sia venuta ancor più estra- 
niandosi dagli altri insegnamenti dell’economia e commercio, in 
quanto, per il suo progresso scientifico, è venuta, man mano, avvi- 
cinandosi ad un gruppo di materie proprio di una specifica Facoltà 
e cioè di quella di chimica. Dal gruppo medesimo di materie che 
il prof. TRAVAGLINI prevede per la laurea «pratica», la merceo- 
logia appare, tuttavia, completamente avulsa. D’altro canto, 
coloro che hanno già formato un particolare programma per la 
loro vita ne potrebbero essere interessati; mentre quelli il cui 
piano futuro è la carriera di impiegato o di direttore d’azienda, 
nel senso tecnico-amministrativo della parola, ben poco avranno 
da servirsi della merceologia. E” perciò che il mantenerla facol- 
tativa potrebbe essere un’ottima soluzione, alla quale certo non 
sottoscriveranno i colleghi della citata materia. 


x» 


(1) VoLRICO TRAVAGLINI, L'insegnamento delle discipline economiche nelle 


Facoltà di Economia e Commercio, « Economia Internazionale », Vol. VII, n° 4 
novembre 1954, 


, 
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Mi sembra un po’ eccessivo un triennio di economia (eviden- 
temente economia « pura») per la laurea in econc.-ia politica. 
Ciò in quanto di economia applicata (o non applicata) esistono 
un corso nel primo biennio e sei nel secondo, per la laurea in 
economia. A parte tutti gli insegnamenti facoltativi. 

Per quanto si riferisce alla statistica un grave problema è 
quello di insegnare la metodologia al primo anno. Nella nostra 
Facoltà essa è, ora, al secondo e pur si riscontrano lacune gravi 
nella preparazione matematica degli studenti, che già hanno obbli- 
gatoriamente sostenuto gli esami di complementi di matematica. 
Converrebbe, forse, impartire l’insegnamento di metodologia al 
secondo anno, riservando quello di statistica economica — in 
comune per le due lauree — al terzo corso. Da un lato, tale 
insegnamento è già previsto come comune nel primo biennio; 
dall’altro lato, la statistica economica ha riflessi sia teorici che 
pratici ed è indubbiamente utile sia a coloro che aspirino ad una 
laurea di preminente carattere scientifico o, invece, di carattere 
pratico. 

Ma il problema della Facoltà di Economia e Commercio non 
sta, soltanto, a mio modesto avviso, nell’ordine migliore degli 
studi, ma anche nella migliore selezione degli studenti. E quanto 
dico per la nostra Facoltà vale grosso modo per tutte le altre. 
Gli studenti sono troppi, sono distratti da altre occupazioni, spesso 
per loro di importanza economica vitale, in quanto esse costitui- 
scono il mezzo per mantenere se stessi e, non di rado, una pesante 
famiglia. Con il TRAVAGLINI, sono anch’io contrario a selezioni che 
solo in apparenza fanno una cernita, come il numerus clausus ; 
e ne ho parlato in varii articoli di giornale. Per adottare il 
numerus clausus o si deve ripetere l’esame di licenza di scuola 
media (ed i professori universitarii, che dovrebbero divenire gli 
esaminatori, non sarebbero in grado di essere competenti giudici 
di una ripetizione di esso), o si pretende di chiedere al futuro 
studente nozioni che egli dovrà apprendere all’Università e che 
non ha affatto l’obbligo di avere ancora; oppure ci si basa, per 
l'ammissione all’università, su un minimo di voti conseguito al- 
l’esame di licenza media, minimo sotto il quale non si viene accet- 
tati. E, in tal caso, l'ammissione all’università rimarrebbe affidata 
alla non perfetta equivalenza dei giudizii scolastici nelle varie parti 
d’Italia, con ovvio danno della giustizia distributiva. 

La selezione, quindi, come osserva anche il TRAVAGLINI, deve 
verificarsi nell’ambito dell’Università stessa; ma una pratica 
quasi venticinquennale mi insegna che non basta migliorare il 
programma, mettere sbarramenti o escludere i fuori-corso, per 
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alzare il livello culturale degli studenti. Esiste, tra l’altro, pure 
un problema di giustizia sociale. Perchè lo studente ch’è operaio 
o impiegato e deve mantenere la sua famiglia ha da essere escluso 
dalla possibilità di raggiungere la laurea anche se la merita? 
Escluso, infatti, ne sarebbe perchè la creazione (pur, a mio avviso, 
necessaria) di serii sbarramenti e l’esclusione dall’Università di 
chi è fuori corso da troppi anni, a pochi permetterebbe — se ope- 
rai o impiegati — di giungere alla méta. 

Penso, perciò, che occorra riunire le sparse e spesso inutili 
membra dell’assistenza universitaria in un tutto solo e creare 
delle borse di studio tali da permettere all’allievo non soltanto 
di mantenere se stesso, ma anche — seppur in modestissimi limiti 
— la sua famiglia, ove ciò sia necessario. Borse, cioè di 400-500 
mila lire all’anno, a seconda della grandezza della città sede del- 
l’Ateneo frequentato dallo studente. 

I fondi potrebbero essere reperibili attraverso varie fonti : 

1) L’aumento delle tasse universitarie, portandole al livello 
prebellico. Nel 1937-38, le tasse e sopratasse scolastiche (esclusi 
i contributi varii e di laboratorio) ammontavano in media a 
L. 55.400, in valore attuale. Oggi toccano soltanto L. 39.000. 
Nulla vi sarebbe da obiettare ad un ritorno al vecchio livello, 
quando l’aumento stesso dovesse servire proprio per aiutare i 
poveri e i meritevoli. Esso sarebbe, anzi, più che giustificato. 

2) Nell’anno accademico 1951-52 gli studenti universitari 
italiani hanno fruito di aiuti pari a 406.950.980 lire (compreso 
il rimborso delle tasse). Si calcola che, con l’integrale applica- 
zione della legge 18 dicembre 1951 n. 1551, l’Opera universitaria 
dovrebbe disporre, ora, di circa un miliardo di lire. Si tratta di 
convogliare in un’unica direzione le provvidenze varie (sussidii 
per vitto, per alloggio, per libri; rimborso tasse, ecc.) attual- 
mente esistenti. 

3) Può essere presa in considerazione anche l’idea di isti- 
tuire, oltre alle tasse fisse, un ulteriore contributo proporzionale 
all’imposta complementare pagata dallo studente o dalla sua fami- 
glia, qualora egli non ne abbia ancora una propria. Si tratte- 
rebbe, da un punto di vista economico, di far pagare prezzi mul- 
tipli per uno stesso servizio ; il che non è, poi, cosa tanto eterodossa. 
Considerato che l’origine familiare degli studenti indica una loro 
larga provenienza dalle classi medie e da quelle elevate, non è 
improbabile che, con tale espediente, si riesca a raccogliere somme 
discretamente forti. 

4) Infine, Comuni, Province, Regioni potrebbero essere sol- 
lecitati a creare speciali posti di « borsisti » per i loro cittadini 
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poveri e più meritevoli, tenuto conto dei risultati conseguiti nella 
scuola media. 

Con l’aumento delle tasse, fisso restando il numero attuale 
di iscritti alle Università, si otterrebbero 2.243 milioni di lire, 
per i soli studenti in corso, senza calcolare i fuori corso, con il 
cui contributo si dovrebbero raggiungere almeno i tre miliardi; 
un miliardo già esiste in base alla ricordata legge sull’Opera uni- 
versitaria; non è assurdo, perciò, il ritenere che si possa arri- 
vare, con le altre voci, ad una cifra anche superiore ai cinque 
miliardi complessivi, con i quali si potrebbero mantenere circa 
11-12 mila studenti all’anno, con una borsa di studio di circa 
L. 450 mila per ciascuno. 

Considerata una media di cinque anni d’insegnamento per 
le varie Facoltà, si potrebbero avere annualmente, in Italia, più 
di 2.000 laureati, con preparazione seria ed approfondita. 

L'ammissione alle borse dovrebbe avvenire, per il primo corso 
universitario, in base ad una selezione determinata (in sede nazio- 
nale) dai voti raggiunti agli esami di licenza di scuola media e 
dalle condizioni economiche della famiglia dello studente. I « bor- 
sisti » avrebbero obbligo di frequenza e dovrebbero conseguire 
un minimo di votazione, sostenendo regolarmente gli esami di 
ogni corso entro la sessione di ottobre. La selezione, quindi, risul- 
terebbe automatica dal primo anno in poi. 

Ho trattato di questo problema perchè, a mio modesto avviso, 
esso ha estrema importanza proprio per le Facoltà di Economia 
e Commercio. Ad esse si accede con quasi ogni tipo di licenza di 
scuola media ; spesso, le licenze degli istituti tecnici sono state fati- 
cosamente guadagnate proprio da persone che, per le cattive condi- 
zioni economiche familiari, miravano ad avere un diploma che desse 
loro la possibilità di ottenere rapidamente un impiego. Ottenuto 
l’impiego, esse stentano una laurea che forse meritano, mentre 
se potessero avere dei serii soccorsi finanziari, si guadagnerebbero 
una laurea buona. Con coloro, invece, che vogliono, a tutti i costi, 
conseguire il titolo di dottore senza averne le qualità intellettuali 
o il tempo per occuparsi seriamente degli studii, si potrebbe essere 
ben più severi, portando all’eliminazione di molti laureati che 
disonorano il nostro insegnamento accademico. 

Concludendo, a mio subordinato parere, la strada del miglior 
ordine degli studii deve procedere di conserva con quella di una 
selezione e di una apertura sociale verso gli studenti, perchè si 
possa ottenere qualche effettivo risultato nelle riforme della nostra 
e di tutte le altre Facoltà. 
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RASSEGNE ECONOMICHE 


THE PRESENT SITUATION OF THE LABOR FORCE 
AND OF UNDERDEVELOPED AREAS IN ITALY (ss) 


1. - To study a phenomenon statistically is to study it in quantitative terms. 
Now to study it in quantitative terms it is necessary to define the phenomenon 
in question and then choose the method of measurement. 

If the labor force of a country is to be studied, the definitions and the method 
of measurement must be considered as functions of the specifie demographic, 
economie, and social conditions prevailing in the country under consideration. 

In the case of Italy, the labor factor is the outstanding production factor. 
The processes of production and, consequently, of consumption are conceived and 
carried out by private enterprise and the public agencies, generally in terms ot 
labor investment with the purpose of increasing the general consumption potential 
of the population. I believe that investigators, politicians, and businessmen should 
always keep in mind Italy's necessity of using the human labor that remains 
unutilized on account of the scarcity of raw materials available in the country or 
supplied or obtained from the great economie areas of the world (dollar and 
sterling areas). 

The working capacity of a person who is physically qualified and has the 
desire to work may be used entirely or partially, or may remain completely unused. 
According to the widely spread Italian concept, the total working group is 
composed of those who meet the necessary requirements of physical aptness, age, 
desire to work and family status and who constitute the labor potential, that is 
the labor force of the country. I believe that this concept acquires more value in 
the light of the opinion of the former Secretary of the Department ot Commerce 
of the United States, Hon. Charles Sawyer, who in a meeting held with the 
European Labor Force Statistical Mission in March 1952, suggested a policy based 
on the statement «lower prices for a bigger market» and also on the following 
words of Jefferson written at the entrance of the Department of Commerce build- 
ing: « Cultivate peace and commerce with all. » 

Now, if we want to work for the peace of the world, we must try to increase 
production in as many countries as possible, and in the form of a liberal 
international cooperation so as to increase the units of consumption. In this way, 
we shall be effectively contributing in various ways to the employment of human 
labor in production, thus producing a greater number of units of consumption. 
Following the theory of Keynes, Professor G. Ugo Papi (in: Istituto di Economia 
e Finanza della Facoltà Giuridica di Roma, Studi Keynesiani, A. Giuffrè Edi- 


(*) This paper was read on February 27, 1953 at the Office of Population 


Research, Princeton University. Sections 1-6 are reproduced from a Report presented 
to the March 10, 1952, Meeting of the American Statistical Association, Washington 
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tore, Milano, 1953, p. 369) accepts the forceful position which attacks the macro- 
economie presentation of the classic thesis on relation between wages and 
employment. « Nevertheless », Professor Papi wrote, « when a decrease in wages 
affects all the productive activities of a country, it becomes evident that wages 
are not the only factor in determining the monetary cost of production. But they 
also provide an income for the employees, because in many countries income in 
the form of wages represents almost half of the national income ». 


2. - In an analysis of the Italian internal labor force made through a general 
census of population at a certain date or by means of sampling at any time, it is 
necessary first of all to distinguish: 


a) employed persons, 
b) unemployed persons, 
c) unoccupied persons. 


Therefore, at a certain moment or for a certain period of time, a person who ‘s 
physically able to work and may call himself economically active may be a) oc- 
cupied, b) unemployed, or without work, having lost a job and looking for another 
job, or ce) unoceupied and looking for work for the first time. 

In order to compare international data with the national data of the labor 
force, it is therefore obviously necessary to define the unit of production in terms 
of units of consumption. Substantially, occupation can be differentiated as full-time 
occupation and part-time occupation. Evidently, part-time occupation consists in 
rendering only a fraction of the work that the person is capable of rendering. 


3. - The theoretical and practical importance ot the study of the labor force 
is evident in Italy. This accounts for the great interest taken in the study of this 
problem, both through periodie censuses of population and labor-force sampling 
surveys. It must be said that the prime bases of the sampling survey lie in the 
statistical distribution of the size and composition of the labor force according to 
population characteristics (sex, age, ete.) of the economically active person and 
of the family of which he is a part. As is well known, in general, the sample 
survey has a dynamie character and limits itself to the knowledge of relativelv 
temporary changes in the labor force. 

In short, in Italy, as in most other countries, the investigations relating to the 
statistical distribution of the labor force provide a firm basis for the formation 
of the dynamie distribution of the labor force. 

This kind of investigation is generally conducted according to the type of 
occupation and the class of worker with regard to the different branches of 
economie activity (agriculture, industry, business, eredit and insurance, liberal 
professions, and government employment). 

The Ministry of Labor, through its labor and employment offices, and the 
Istituto Centrale di Statistica have various activities which include the gathering 
and publication of returns on the duration of employment, the index of occupa- 
tion according to the appropriate qualifications of workers, and other characteristics 
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of work. However, since the purposes of the research differ, the figures regarding 
the characteristics of occupation, of temporary employment, and of unemployment 
are variously defined and interpreted. 

The figures of the demographic censuses establish a good basis and are at 
least a point of reference. 

In the years 1939 and 1940, I investigated the possibility and advisability of 
relating the results of the demographie and economic censuses at a given time to 
the results of the continuous investigations conducted with census figures for the 
occupation of the workers in eight typical provinces of Northern Italy, and 
Southern Italy, respectively, for industrial and agricultural activity. It was in 
that occasion that I studied the variations of the occupations and the composition 
of the families of the workers (employed or not) in order to try to determine the 
income from labor of these families. 

The schemes for examining simultaneously the curve of labor forces and the 
curve of incomes by family groups are always suggestive of a primarily agricultural 
economic structure with a low capacity of saving and a successive progress in 
demographic development that leads to an annual accumulation of new available 
labor forces. This is especially true in countries where, as in Italy, either all of 
the inhabitants or all of the workers have a low per capita income. 


4. - I must immediately say that the Italian population is a dynamic one and 
add that there is a great difference between the North and the South, whether 
considered by the qualitative structure of population actually or potentially 
working, or by the different economie evolution of the diverse territories of the 
country through the ages. I should also point out that in the case of the Italian 
population there are noteworthy difficulties in applying a single model of sampling 
for the calculation of the stratified labor force according to the professional 
qualifications which the oceupied person exercises, and which the temporarily 
unemployed and those waiting for a first job hope to exercise. 

The difficulties become more acute if we introduce in the survey sample the 
criterion of multiple stratification as expressed in derived statistical tables. 


5. - Besides, we ought to realize in all sincerity that these difficulties are 
common to many other national areas, including the United States. 

In Italy, laudable attempts to overcome these difficulties were made in 1943 
by the National Economie Statistical Office of Agriculture (UN SEA) with the 
formation of a sample of wage work (fixed-wage workers in the groups by age: 
18 to 65 years, younger than 18 and older than 65 years of age) in a group ot 
agricultural concerns in the zone of Milan. The data of the sample were about 5 
per cent of the caleulated whole. And this whole came out to be about 9 per cent 
greater than the total calculated by another survey. The sample has an error of 
about 2.5 per cent. Because of the restriction of the sample, it is not worth-while 
to proceed through its stratification. 

The experience obtained in the zone of Milan and other similar experiences 
(contributed particularly by Professor G. Medici and by the National Institute 
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of Agricultural Economies - INEA) have proved useful in confirming the fact 
that the more restrieted the total, the more we must enlarge the size of the sample. 
Hence the danger of fractionization of the large sample may always be great if, 
by more or less complex methods, one wishes to proceed by successive stratifications. 
Therefore, if we go from a general complex sample to a partial one, we find the 
probability and the margin of error. 

Due to the fact we are resorting to partial stratification or multiple 
stratification, sometimes an error greater than 3 times the standard error is 
introduced: an error is therefore made that annuls the advantages derived, in the 
statistical analysis with the sampling method, from the assimilation of the 
sampling distribution to the normal curve of probability. 


6. - Very opportunely, a recent survey for the calculation of the labor force 
(especially unemployed intellectual labor) carried out in Italy by the sampling 
method and conducted by the Istituto Centrale di Statistica, has wisely subdivided 
the sample in sub-samples in order to avoid the inclusion of the partially stratified 
distribution which is a cause of frequent error. 

Stratified sample surveys of labor force, in which the quality element is 
always largely present, are generally difficult in a socially and psychologically 
delicate climate, especially in the agricultural regions of Italy. 

With the multiplicity of the stratifications, there is a danger of falsifying the 
meaning of a dynamic relative distribution of the labor force, even if the value 
of absolute distribution has been established by findings made with homogeneous 
criteria. 

The accuracy, the likelihood, the reciprocal control of data obtained from the 
various investigations — when the sampling method is applied — can be more 
easily secured if the caleulation of probability is applicable. 

In the calculation of the labor force by the sampling method, it is necessary 
to be cautious in drawing generalizations and to remember always that the cal- 
culation of probability which is the basis of this method « finds full justification 
and applicability only when the elements comprised in the sample are the result 
of chance, that is to say, when each element of the whole has the same probability 
of being included in the sample ». As we know, the situation is analogous in the 
compilation of index numbers of prices, of the costs of production, of distribution, 
and so forth. 

If one respects condition in the several countries, as it is respected in the 
best Italian sampling surveys, the comparisons between the national results on the 
variations of labor force over a period of time acquire practical significance and 
are acceptable for the compilation of the index of labor force which may be used 
in international comparisons. 

When such elementary theoretical and practical norms have once been complied 
with, the utilization of any criteria of spécialized study in the different countries 
not only does not disturb, but rather renders homogeneous and significant the 
international comparability of the distribution of both the staties and dynamics of 
the calculated labor force, by applying the sampling method to research into the 
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laws of variation of a large mass of observations. This is especially true in the 
countries where statistics call for wide research. 


In such a case mieroscopic statistical representations could easily replace 
macroscopic ones. 


7. - It is well to remember that in 1948 a special Commission was set up in 
the Istituto Centrale di Statistica in Italy to investigate the possibility of the 
systematic introduction of the sampling technique in the official statistics of the 
country. This commission reported that such a technique could, among other 
things, prove of immediate help in the field of labor force surveys. The first 
experiment took place in the Commune of Catania, Sicily, and in the provinces 
of Milan, Pisa, and Naples in September of 1951 with a sample of 151 communes. 

On that occasion and also on the more recent occasion of research carried out 
on September 8, 1952, to assist a large scale parliamentary investigation of 
unemployment in the whole country, and to select the samples, particular attention 
was given to the geographie, economic, and social conditions of the area, since the 
different territorial divisions of the country vary considerably owing to the 
numerous characteristics which affect the phenomenon under investigation. 

The selection of the samples in Italy is conducted as follows: in the first 
place, the unit areas or communes are regrouped into homogeneous groups through 
the well-known «stratification » process. Within this scope, we consider «the 
degree of rural occupation » (i.e. the percentage of population engaged in agri- 
cultural pursuits) and the location of each commune according to the three major 
altimetrical agrarian classifications of the country: namely, mountainous areas, 
foothill areas, and plain areas. The next step in this process consists of a selection 
of the families within the communes to be used as sampling units. In each of these 
communes the selection is made taking at random a number of households 
proportionate to the total of households in the stratum, i.e. 2 households out of 
every 100 households considered according to the topographical location of the 
dwelling units. 


8. - Fortunately, the data of the Italian general 1951 population census and 
of the 1951 Commercial and Manufacturing Census are available to us along with 
the results of the sample surveys of the labor force of September 8, 1952, related 
to the working week of September 7-13, 1953. 

This means that, at present, we have a large mass of fresh and reliable infor- 
mation which we can use in an exact evaluation of the problems facing our labor 
market and, in particular, of the urgent problem of unemployment. As Professor 
G. Galeotti said at the meeting of the Washington Chapter of the American 
Statistical Association on March 10, 1952: « Unemployment is the most serious 
handicap to the full recovery of Italy and has a direct bearing upon all other 
aspects of our economie and social life. In this connection, I would like to take 
the liberty to say that such a situation cannot but have repercussions on our 
economie and political relations with other free countries of the world. » 


9. - Let us glance rapidly over the principal provisional results of the 
investigations of the labor force in Italy for the week of September 7-13, 1952. 
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In the entire country the total population was ealeulated to be 47,138,000 inha- 
bitants. The labor force in the country came to 19,358,000; 18,072,000 were 
employed and 1,286,000 were unemployed. Of this last group 608,000 had at one 
time been employed and 678,000 were looking for their first job. 

For the country taken as a whole, the percentage of the unemployed to the 
employed is 7.1 per cent, an exceptionally high figure if we make international 
comparisons. This figure is sufficiently high to make it clear that it is not a 
question of technological unemployment or, as we say, of frietional unemployment. 
Rather, we are dealing with struetural unemployment. Indeed, a large part of the 
unemployed labor force who had previously had jobs, had been unemployed for 
more than three months and a good 678.000 people were looking for a first job. 

The search for work on the part of the unemployed labor force is particularly 
acute in the South of Italy, in which region the (economically) underdeveloped 
zones are concentrated. Here also there is a larger number of families who have 
no employed member and there are to be found numerous laborers who work only 
part-time and have, as a result, lower labor incomes. 

The labor incomes are especially low for laborers in agriculture, either be- 
cause of the backward agricultural structure, or because of seasonal variations, vr 
because of the necessity for labor turnover due to abundant unskilled manpower 
listed at the Labor Exchanges. Married people are frequently found among the 
employed, but, unfortunately, there are also many of them among the unemployed 
who had previously had jobs, while the unmarried form a very large portion of 
those unemployed seeking a first oceupation. 

We can put into operation an entire technique in order to determine the in- 
dexes of economie depression of a given territory (availability of rooms per 
dwelling and per person, per capita income, standard of living, and so forth). 

But in certain cases we have proofs which make the character of the depression 
extremely evident. For instance, in Lucania we know that the territory situated 
in the mountains is about 70 per cent of the agricultural and wooded surface of 
the region. The population engaged in agriculture represents about 75 per cent 
of the total economically active population. 

We know, in addition, that 79 per cent of the unemployed looking for their 
first job were men (for the entire country the percentage was about 61) and 
general manpower — that is to say, unskilled manpower — represented 21 per 
cent of the unemployed listed on the rolls of the government Labor Exchanges at 
the end of September, 1952. At the same date, 10 per cent of these unemployed 
persons were builders, laborers, and about 60 per cent of the unemploted found 
on the rolls generally agricultural day laborers. 

Finally, from the survey condueted by the Istituto Centrale di Statistica in 
September of 1952 concerning the distribution of the employed labor force ac- 
cording to working hours we know that during the week of September 7-13 of 
1952 while the laborers unemployed for lack of work were 2.8 per cent. of all 
employed laborers, the analogous percentage is approximately double for Luca- 
nia (and for Apulia) and the percentage of those who have worked forty hours 
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or more out of the total of employed workers — which for the entire country 
was 76 per cent — for the South and Insular region was 68 pe cent, for Luca- 
nia 66 per cent and for Apulia 64 per cent. 

The percentage of inactivity for lack of work was particularly high in agri- 
culture (about 74 per cent for Apulia and Lucania), while in industry, trans- 
portation, and communications it was about 64 per cent. This testifies, among 
other things, to the fact that a stable economic system cannot consist of one 
exclusive form of activity, particularly if this activity is exceedingly variable, 
principally because of seasonal fluctuations. 


10. - The survey conducted by means of the sample method by the Istituto 
Centrale di Statistica and the survey conducted by the Labor Ministry concerning 
the number of those enrolled on the lists of the provincial Labor Exchanges have 
shown that the number of unemployed in the whole nation who were looking for 
work was about 50 per cent higher than the unemployed (previously employed or 
who are looking for first employment) calculated by the sample survey. 

The difference in the number of unemployed is explained by the fact that, 
according to the definition of the Istituto Centrale di Statistica, those who were 
considered unemployed or unoccupied were only those who, during the week of 
September 7-13, 1952, had no employment, who were actually in search of em- 
ployment, and who were in a position to take a job in the event that one should 
be offered. « Therefore, all those who were employed, including those in temporary 
or part-time jobs, should not be considered unoccupied or unemployed even if they 
had spent a large part of their time in looking for other work ». 

Now, from the practical point of view, it is obvious that in those regions in 
which more laborers have part-time jobs, working either for themselves (owners 
of extremely small pieces of land, which give insufficient income for the main- 
tenance of the family, or small rural artisans, owners of small businesses), or as 
employees of others (particularly agricultural day laborers) those on the lists of 
the Labor Exchanges are likewise more numerous. 

The percentage difference between the number of persons in search of first 
employment listed on the rolls and the number of unemployed calculated in the 
sample survey and this last figure could usefully represent an index of economic 
depression in the various zones of Italy. 

This percentage rises to 108 for Lucania and to about 154 for Apulia. In 
Apulia it is exceedingly high also because in the Province of Lecce many women 
working in the tobacco factories place their names upon the lists in order to enjoy 
the unemployment subsidies given to industrial workers. 

In the Southern regions the economie background is almost exclusively agricul- 
tural. There, the unskilled agricultural day laborers are widely spread and capital 
invested in agriculture pays a generally low rate of interest. Therefore, the number 
of working days per laborer during the year is about 150 and the agricultural 
wages are relatively lower than those paid in other economie branches, since the 
prices of agricultural products on both the home and international markets 


are low. 
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To provide for all families a « minimum standard of living » it is necessary 
that at least two members of a hypothetical worker's family be employed at least 
part-time. 


11. - For the sake ot expediency and because of the important and effective 
significance for the study of unemployment in Italy, it is best to take the figures 
of the sample survey on the labor force conducted by the Istituto Centrale di 
Statistica, for in that survey it is a question of truly impressive figures. As has 
been said above, 1,286,000 were unoccupied throughout Italy, of whom 608,000 
were previously employed and 678,000 were in search of first empioyment. 

In the South of Italy, the problem of distribution of labor force is being 
carefully investigated: 193,000 were idle who were formerly occupied and 200,000 
had never held a job before. The total is 393,000. 

A very rough indication of the activity of a population could be derived by 
relating the occupied force to the total population. This relating of these two 
elements would indicate that, for the second week of September, 1952, for every 
100 inhabitants 38.3 were working throughout Italy, 34.6 in Southern Italy and 
30.0 in the Islands. 

The percentage of the unemployed labor force with respect to the employed 
labor force has been calculated at 7.1 for Italy, 7.3 for the Islands (Sicily and 
Sardinia), 6.5 for Southern Italy (with a maximum of 8.0 for Apulia). 

Now, if we consider the fact that transitional technological, substantially physio- 
logical, unemployment in the economie life of a country is usually calculated at 
2-3 per cent of the labor force, we must recognize that the above percentages 
given for Italy are impressive, especially if we note that at present there exists in 
Italy a considerable number of those working short time, perhaps half of the 
yearly 2,500 working hours proposed by Colin Clark (in his work entitled The 
Conditions of Economic Progress, 2nd edition, London, Macmillan, 1951) in order 
to have an international unit of labor to measure the global purchasing power of 
the population of a great number of the countries of the world. 

If it is admitted that in the whole of Italy a laborer, registered as employed, 
works on an average 2,400 hours yearly, he would work approximatelv 2,200 hours 
in backward areas such as Apulia and Lucania. We must add that those employed 
in agriculture in September, 1952, comprise about 70 per cent of the total oceupied 
population in Lucania, 60 per cent in Apulia and 40 per cent in the whole country, 
and the population in industry, transportation and communication is, for the three 
territories under consideration, respectively 19, 22 and 36 per cent of the entire 
occupied labor force. 

Now, we know that the specific productivity, which is generally the basis 
real wages, calculated on added value per worker (in U.S. dollars as of 1937) in 
Italian industry is 2.2 times the agricultural productivity. (In the U.S.A. the 
industrial productivity around 1938 was calculated to be 4.4 times the agricultural 
productivity). à 

We can obviously conelude that, other things being equal, the purchasing 
power of the underdeveloped areas of the South is low with respect either to the 
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national average or, a fortiori, with respect to industrially developed foreign 
countries. 


12. - An oversimplified and superficially critical attitude towards the eco- 
nomic and demographic situation occupied by Italy in the international picture, 
more especially in view of the present difficulties of the people in the underdeve- 
loped areas of the South, might be inelined to ascribe them to the high rate of na- 
tural increase in population. 

This opinion, however, would find no basis in facts. 

In Italy the annual excess of births over deaths in the three years 1950-1952, 
when the population stood at 47 million in the middle of this period, was about 
equal (450,000 in round numbers) to the analogous excess registered in the annual 
average of the four years preceding the First World War (June 10, 1911), when 
the Italian population, within the then territorial boundaries, scarcely approached 
36 million. 

The interval from around 1913 to around 1951, in spite of the failure to emi- 
grate on the part of the younger stratum of the population, who would have done 
so had it been possible, births per 1,000 inhabitants decreased from about 32 to 19, 
and there was a corresponding decrease in deaths from 19 to about 10. 

In short, the difference between births and deaths per 1,000 inhabitants in 
Italy fell from 12.6 to 9.6, due to the combined effect of the lowering of the birth 
rate and of the death rate. 

In the years following World War II the Italian birth rate was seen to drop, 
particularly in comparison with those countries receiving extensive overseas 
immigration (U.S.A., Canada, Australia) and even with the European country of 
largest immigration, France, whose population is notably stationary and sometimes 
regressive. 

The natural increase of the Italian population has for several years been due 
to the decrease in the death rate, which is even now as low as that of more eco- 
nomically and demographically developed countries, and which will henceforth 
drop very little, with the exception of the infant group. 

The erude ratio and the net ratio of reproduction of the Italian population, 
which compared to those of the other important countries before the war were 
particularly high, are at present probably lower, than the like ratios of the U.S., 
of Canada and of Australia. 

Now, in spite of the fact that the rate of net increase of the Italian popula- 
tion has been diminishing, the number of unemployed has risen considerably, par- 
ticularly where it is a question of those seeking their first job. These are generally 
in the younger age group, who before the period of restrictions on immigration by 
the larger countries, emigrated abroad in large numbers. 

The annual net migration to overseas countries from Italy in the first fourteen 
years of this century amounted to about 170,000 persons (even taking repatria- 
tions into account), to which we should add large groups who emigrated into 
countries of continental Europe. 

But because of the heavily restricted emigration in the twelve years between 
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1936 and 1947, new unemployed labor forces accumulated, and in spite of the 
reestablishment of the movement of emigration during the last five years (annually 
about 100,000 persons), particularly from the South of Italy to Argentina, the 
number of unemployed has grown. 

In the first decade of the present century, overseas and continental emigration 
from the South of Italy absorbed — and in certain regions, such as Lucania and 
Calabria, at times exceeded — the annual natural surplus of population. 


13. - The relation between the economic and demographie development of the 
South of Italy has recently been the object of a very acute study by Dr. Ales- 
sandro Molinari, in his work: Il Mezzogiorno tra due censimenti, published by 
SVIMEZ (Association for the Development of the Mezzogiorno). 

I will sum up its principal conclusions, particularly those concerning the e- 
conomic activity of the South in the context of the whole Italian economy. 

« Between the censuses of 1936 and 1951, in a period of more than fifteen 
and a half years,» he writes, «there has been a net immigration into Northern 
Italy of 181,000 units...; and from the South a net emigration of 968,000 units 
(705,000 from the Continental South and 263,000 from the Islands). On the » 
tional scale, the net emigration between 1936 and 1951 is 787,000 units. » 

The annual average is as follows: North, net immigration of 12,000 units; 
South, net emigration of 62,000; Italy, net emigration of 50,000 units. In the 
regions of the South alone, the emigration has been particularly large in comparison 
to the average population between censuses — in Calabria (11.4 per cent of the 
population), in Abruzzo and Molise (7.6 per cent), and in Lucania (7.6 per cent). 

In comparison to the natural increase between the two censuses, net emigration 
is seen to be particularly high in Abruzzo and Molise (74.7 per cent), in Calabria 
(46.7 per cent), in Lucania (35.5 per cent). The exodus continues, thus, to be 
rather high in the more mountainous areas and the economically depressed areas 
in the South. | 

In respect to natural growth, the net emigration from the South dropped in 
the period 1936-1951 (30 per cent of natural increase) compared to 1931-1936 (36 
per cent); and the fact is even more significant if one remembers that the absolute 
natural increment of the South increased about 202,000 annual units from 1931 
to 1936 to about 210.000 from 1936 to 1951, and that in 1951 the increment was 
238,000 units. 

From these ascertained facts and as matters now stand, Dr. Molinari has 
foreseen that, in the coming years, the population of the South will have an annual 
natural inerement of about 240,000 units and a net emigration of 50 to 60,000 
units per year (1.1 per cent annually of the present population). This rise 
obviously means a rise in inactive population or in population available for work. 

Following Dr. A. Molinari and Prof. S. Guidotti (who, in 1952, made an 
estimate of the capital necessary to employ the Italian labor unit in the principal 
branches of production), we can accept the fact that, in order to employ that unit, 
we would need a capital of 1.7 million lire for agriculture, 4.0 million for industry, 
and 1.0 million for other activities, and that we would have an approximately total 
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average (10 per cent in agriculture, 30 per cent in industry, 60 per cent in other 
branches) of 2.0 million lire per unit. 

Thus, we can deduce that « the simple maintenance of the present economie 
situation demands — if only for demographie reasons — a very high investment, » 
which in our hypothesis can be estimated at 350 billion lire per year. Dr. Molinari 
coneludes that « obviously only with greater investments will it be possible to 
raise the per capita income of the population of the South. » 

In order to have a framework for the demographic and economie prospects 
of the South, Dr. Molinari, utilizing with much caution a scientifie survey carried 
out by SVIMEZ, has tried to cast a little light on the possible trend of population 
and of the labor force of Southern Italy in the coming decades. He concluded 
— With the usual reserve imposed by the very delicate nature of demographie 
projections in the future — that the population of the South « would continue to 
grow up to the year 2000, reaching, at that time, an additional 40 per cent of the 
present population ». 

However, this inerement would have, in the course of the years, an annual 
rhythm of less and less intensity: from 250,000 annual units of increase for the 
ten years between 1951 and 1961, it would drop to 60,000 units between 1991 and 
2001. 

The same trend can be applied to the labor force. The annual rhythm of the 
increment would decrease, however, much more rapidly than that of the total 
population: from about 140,000 annual units between 1951 and 1961 it would 
pass to the almost negligible amount of approximately 6,000 units in the decade 
1991-2001. « This means that the heavy burden of the demographic oversaturation 
of the South would last for about another generation (that is, until 1971-1981), 
and perhaps for a longer period if a diminution of the demographie potential 
of the North should oblige it to recall from the South large groups of population. 
The descending parabola of the rhythm of the demographic increment would lead 
to an increase in the ratio of old people, thus noticeably heightening the problem 
of their maintenance » (Molinari, op. cit.), especially around the year 2000, when, 
according to the projections, the Southern population would assume the characte- 
risties of the descending type of population, as estimated hy A. Sauvy for the 
French population, but at a date which is notably nearer. 

Summarizing and adding considerations derived from the minute analysis of 
statistics gathered on the occasions of prewar demographic and economie censuses 
and of those of 1951, I can schematically sum up the following ideas: 

(a) Housing conditions, which are a social factor of primary importance, 
having become deplorable in the South either because of the destruction during 
the war or because the low ratio of new construction as compared to the natural 
growth of the population. 

(b) A decrease in the proportion of the employed per 1,000 inhabitants has 
arisen in the various nonagricultural economie activities particularly in industry. 
In fact, while the number of those employed in nonagricultural activity Was 84.0 
and 75.0 per mil. respectively in 1938 and 1951, those employed in industry 
numbered 45.9 in 1938 and 39.4 in 1951. Thus, in 1951 the index numbers corres- 
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ponding to 1938 (which equals 100) were 89.3 for all nonagricultural economie 
activities and 85.8 for industry. 

(c) The present unfavorable economie situation of the South (especially in the 
underdeveloped areas) has steadily deteriorated, particularly when we consider the 
prospect of a noticeable increase in demographie tension until about 1971-1981. 


14. - For the sake of brevity, I cannot present here a qualitative picture of 
the living conditions of the population of the South, especially of those who live 
in the more mountainous areas and who have a lower agricultural income per 
hectare of very small farming property, which cannot possibly fully absorb even 
the work of the immediate family. Therefore, the members of these families must 
generally seek day work as unskilled laborers who account for a great part of 
the names om the lists of the Labor Exchanges. 

Prof. Vincenzo Ricchioni, noted agrarian economist, has, in his books and 
articles, insisted upon this situation of the rural population, especially in regard 
to Apulia and Lucania. 

The national government is providing in various ways for reclaiming under- 
developed areas of the South, with a view to increasing the income, diminishing 
existing unemployment, and absorbing coming generations of laborers. The parlia- 
mentary investigation on unemployment, now being carried out, is attempting to 
make a notable contribution by both direct and indirect governmental intervention. 

The Italian Government first provided for the insertion of land reclamation 
in the ERP plan; at present it provides on a provisional basis for training 
workers and for reforestation. 

Social pressure has given extraordinary impetus to government intervention, 
and an organization for the realization of an extraordinary labor program in the 
South has been established — the « Cassa del Mezzogiorno », a powerful agency 
unhampered by bureaucratic red tape now already three years old. 

Thanks to the work of the « Cassa» and cooperating agencies, an active 
program for the improvement of public work has been planned and started; it 
deals with land reform and has in view a real structural modification of agri- 
culture in the belief that progressive agriculture represents the most appropriate 
platform for a rapid development of the phase of industrialization. 

A very important step which has been taken is that for land reform in Lucania, 
where the degrees of concentration of private property as shown by taxable 
income and area, are very high (ratios which I have calculated with a trigonometer 
taking as a basis the area of concentration, which in 1948, prior to the land and 
agrarian reform, were 0.780 and 0.752 respectively). 

It is necessary to select the forms of intervention because the availability of 
the « Cassa Plan » represents 65.5 per cent of the foreseeable global investment 
during the ten-year period of the activity of the « Cassa ». Therefore the present 
program aims at completing the improvement in the areas of develupment to 
heighten systematic intervention in well-determined districts in the zones of 
transformation, and to effect a process of growth in the districts of first 
penetration. 
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Among the first activities of the « Cassa » we can point to water control and 
land reclamation works in the mountain areas of the South. 

With the putting into effect of a plan for the increase of irrigation in the 
South over an irrigable area of 470,000 hectares for the production of cereals, 
livestock, fruits and vegetables for the canning industry, the future gross 
production per hectare would be 3.13 times the present one, the quantity of 
livestock per hectare would be 5.17 times the present one, and the future rate of 
activity would pass from 28.7 to 99.7, that is from 1 to 3.28. 

The « Piano Curato », prepared by Dr. Curato of the « Cassa », dealing with 
the increment of production and of labor activity according to the reclamation 
program, has as its aim that — as a consequence of this transformation and other 
programs — the increase of labor activity in the South will be able to maintain a 
stable number of 360,700 labor units. 


15. - Personally, I consider this view optimistic because the 200 annual 
working days accepted in the Plan with the proposed salaries would not give even 
the barest subsistence minimum to the average farm family. And the hypothesis 
that they can carry out the above proposals without enlarging the field of land 
credit and of private credit also seems optimistic. Because it is evident that — as 
the Curato Plan itself affirms — « the investment program here outlined requires 
huge private financial support either by public works of reclamation or by 
works toward land and agrarian transformation or, finally, by adjusting the 
farms to a new productive structure. » 

In short, to conclude, I will say that we must recognize that the efforts of 
the national government to increase, by means of a permanent program, the 
absorption of human labor and the standard of living of the underdeveloped areas 
are great and decisive; but they cannot accomplish all the desired reforms if — as 
long as the present demographie tension lasts — the international contributions, 
particularly those of the United States, do not take into account the needs of 
Italy, which seeks to increase her capacity of production and of exchange of goods 
and labor with the rest of the world. 

Obviously, the Italian market in the interest of Italy and of international life 
cannot and does not wish to be autonomous. 

The population of Italy in general, but particularly that of the underdeveloped 
areas of the South, aspires, for the sake of general peace, to a more human 
standard of living. 

I believe that for Italy as for many other countries of the world, the United 
States included, the problems of social and political stability should be seen as a 
function of economie capacity, and, as a result of this, of the forms of economic 


and political life of the other countries. 


Additional notes on the Sample Surveys of the Labor Force. 


The latest survey made in Italy (8th May, 1954) on labor forces by the 
sample method, takes into consideration their situation in the week running from 
the 2nd to 8th May, 1954. Labor forces were understood in that study to comprise 
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all the persons employed on 8th May or not employed but in search of a job. The 
survey was made on lines similar to those adopted in September 1952 and illus- 
trated in the above text. In September 1952, 627 Communes were studied and 58,397 
families with 233,139 members; in May 1954, 629 Communes among which all the 
chief towns of the provinces, and 60,339 families with 238,314 members. With few 
exceptions the survey at the two dates studied the same Communes and the same 
families. The survey of May 1954 obtained the estimates on the basis of the 
population forming the sample and the whole resident population caleulated on 
30th April 1954. 

A serious difficulty in making the comparisons between the results obtained 
by the September 1952 survey and that of May 1954 was due to the very large 
increase that had occurred in the female labor force, but this increase is only 
apparent, as it is due to the more careful returns made in May 1954 of the 
working activities of housewives. Moreover, both for the country as a whole, and 
for the several regions, comparisons between the results obtained at the two dates, 
especially as regards the nature of the persons employed in the several branches 
of economic activity, (agriculture, hunting and fishing, industry, other activities) 
are made difficult both by the variations arising from general causes, seasonal and 
dependent on the « conjuneture », and by variations due to specific causes in the 
several regions. 

It seems nevertheless in keeping with facts that the percentage of labour 
employed in agriculture in underdeveloped areas has decreased, as a result of 
direct and indirect Government interventions, and the growth of employment in 
other economie branches in which labor has higher productivity. This consideration 
is confirmed more especially by the statisties of labor forees in Apulia and 
Lucania, areas to which I have paid special attention and in relation to which 
I have had occasion to note the high percentage, in relation to the total population 
not economically employed - especially in the case of the population under 14 
years of age - and the small ratio of female labor to the labor of both sexes 
(except in the case of agricultural work). The sample survey of May 1954 is of 
special interest for the study of the labor force classified in ranking order, i.e. 
by the position occupied in them by each sex, classified by profession and by 
branch of economie activity. The great importanee among the dependent workers 
of family assistants is clearly shown in the Southern areas of Italy; this is a 
fundamental factor of social stability. 


GIOVANNI LASORSA 


School of Statistics, University of Bari, February 1955. 
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EXPERTS FROM CENTRAL AND EASTERN EUROPE, Europe - Nine Panel Studies, New 
York: Free Europe Committee, 1954, pp. 146. $ 1.00). 


The Western European countries are aware that a sound economie deve- 
lopment of Europe needs a new approach. Their exploratory efforts towards 
establishment of supra-national bodies in line with the already functioning coal 
and steel community have certainly been numerous. 

While Western Europe is exploring unification, Russia is busily integrating 
her satellites. She builds on German precedent. The pre-war II Schacht Plan lead 
to a German domination which was first economie, later became political and 
finally military. The Soviets merely reversed the array. The military conquest 
came first, political infiltration followed, and presently the economie integration 
is being carried through under the aegis of what one might want to call the 
Molotov Plan. 

We are thus facing two separate integration attempts which, no doubt, tend 
to divide East and West Europe even more thoroughly than the Iron Curtain does. 
In other words they lend economie substance to the Iron Curtain. 

The State Department pursues therefore two types of policies - short-run and 
long-run. In the short-run the emphasis is primarily on West European integration 
using the Marshall Aid countries as a nucleus. The long run plans which some 
people might consider as more hopeful thinking, non longer envisage a West Euro- 
pean, but rather a European solution. This is why exile experts from the captive 
countries felt justified in « preparing for their countries future participation in 
these plans» (p. 69). 

The Free Europe Committee (partially financed by State Department funds) 
thus appointed 9 panels to examine « the Post-Liberation Problem of the Position 
of Central and Eastern European Nations in a Free European Community ». The 
panels discussed the Council of Europe, the Coal and Steel Community, European 
Defense, Power and Energy, Transport and Telecommunications, Finance and 
Trade, Agricultural Integration, Publie Welfare, Labor, and Social Security. The 
report discusses the conditions under which the satellites could, at an unspecified 
future date, join these organisations; changes which such adherence would entail 
in legal, economie and financial structures; mutual advantages entailed in such 
functional integration. 

As a tentative outline of problem areas the Report will be a very useful 
information souree for protagonists of integration. This will be even more true 
after the results of great number of sub-projects currently in progress dealing with 
specific aspects of the topics will be made available. Unfortunately the number 
of concrete suggestions is so far very restricted. This is primarily a consequence 
of the intention to base any suggestions on the consensus of all participating 
experts. And as anybody knows, prominent experts do not easily agree among 
each other. The Project no doubt tended to divert their attention from past 
divisions and focused it upon a common cause. e | 

Although Eastern Germany is not discussed explicitly — a shortcoming of 
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much of the previous work of the Free Europe Committee — it is at least 
admitted that « certain studies already undertaken in Western Germany with a 
view to the return of Eastern Germany may yeld useful material» (ji). 

To the reviewer « Europe » must be considered in the context of the good 
many recent publications dealing with the theme of One World, World Government, 
World Federation, United States of the World and a galaxy of other synonyms. 
The ideas have won large followings and inspired the organization of a number 
of clubs and associations in many cities. « Europe » does not advocate any world 
government, or even, for the predictable future, an all-European government. But 
it certainly falls within the frame of current discussions of the possibilities of 
international integration, and, as such, it might have an appeal to the thousands 
of devotees to this general principle, even though it may not satisfy the appetites 
of the more starry-eyed Utopians. 


FRANK MEISSNER 


INTERNATIONAL ECONOMIC ASSOCIATION, International Economic Papers, No. 1, 
No. 2, No. 3, No. 4, (London: Maemillan and Co., Ltd., New York: The 
Macmillan Co., 1951-54; No. 1: pag. 244; No. 2: pag. 232; No. 3: pag. 255; 
No. 4: pag. 229. Ciaseun volume: 15s., o $ 3,50). 


x 


La collana degli International Economie Papers è arrivata al quarto volume. 
Preparata dalla International Economie Association può, senza dubbio, esser posta 
fra le manifestazioni evidenti e fruttuose del desiderio di collaborazione che anima 
e giustifica la Associazione. 

La traduzione in inglese — che invero è la lingua più idonea agli scambi 
di idee fra gli studiosi di economia — di saggi di rilievo pubblicati nelle altre 
lingue costituisce un servizio che sarà largamente apprezzato. La gratitudine sarà 
notevole anche per il fatto che i « papers » rendono accessibili seritti sugli interes- 
santi « Nationalokonomisk Tidsskrift », « De Economist », «Ekonomisk Tidskrift », 
etc. che non da tutti sono leggibili. 

I nostri economisti saranno, in particolare, lieti di vedere che agli studiosi 
« english-speaking » sono presentati anche aleuni fra i più significativi loro con- 
tributi. Le traduzioni in inglese degli seritti italiani sono state fatte in modo 
veramente encomiabile: v'è da immaginare — stando alla lettura dei testi — che 
la stessa notevole cura sia stata posta nella traduzione degli seritti redatti in 
altri idiomi. 

Il primo volume dei «papers » riproduce lo studio del Frisch (Monopoly 
Polypoly - The Concept of Force in the Economy) che tanto interesse ha destato 
dall'epoca della sua apparizione (1933) ad oggi, e articoli di Bent Hansen (Fiscal 
Policy and Wage Policy), Schneider (Saving and Investment in a Closed Economy), 
Stackelberg (The Theory of Foreign Exchange under Perfect Competition), Guil- 
baud (una acuta analisi della teoria dei giuochi), Tinbergen (due studi sui redditi 
del lavoro), Strumlin (uno studio sull'importanza del fattore tempo, considerato in 
una economia pianificata), Dessus e Zaccagnini. 

Il secondo volume dei «papers» riproduce il famoso articolo del Dupuit, 
scritto nel 1844, «sulla misura dell’utilità dei lavori pubblici », il lungo studio 
del Bortkiewiez sul «valore e prezzo nell’economia marxista » e articoli di Dietrich, 
Massé, De Melverda, Papi, Philip, Preiser e Schouten. Di particolare interesse 
è lo seritto di Eli F. Heckscher, che rievoca la figura del Davidson e considera la 
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sua influenza, attraverso l’« Ekonomisk Tidskrift », sullo sviluppo degli studi eco- 
nomici svedesi. 


x 


Il terzo volume è in buona parte dedicato a lavori riguardanti i cicli econo- 
mici; esso, per altro, contiene anche scritti ben noti agli economisti italiani: la 
corrispondenza fra il Croce e il Pareto « sul principio economico ». 11 lavoro più 
rimarchevole è quello dello Spiethoff su i « cieli economici »: lavoro che, dati i 
molti riferimenti storici e l’acutezza delle considerazioni, non può che far piacere, 
anche se è stato seritto trenta anni fa. Meno interessante ci sembra lo scritto del 
Wicksell, del 1907, su «l’enigma dei cieli economici »; buona parte dei concetti 
espressi in questo articolo sono stati, infatti, inelusi, con modifiche, nelle «lezioni». 
L’articolo di Palander pone in chiara luce l’importanza della scuola svedese: pren- 
dendo le mosse da alcune riflessioni metodologiche riguardanti il «Monetary Equili- 
brium» di Myrdal, egli acutamente pone in rilievo (e, ci pare, ben più di quanto ab- 
biano fatto l’Ohlin, il Marchal ed altri) «i concetti ed i metodi della Scuola di Stoccol- 
ma ». Gli altri scritti riprodotti nel volume sono dovuti a Byé (Customs Unions 
and National Interests), ai Navarrete (Underemployment in Underdeveloped Eco- 
nomies), al Peter (A Comparison of Marxian and Keynesian Dynamics): lo 
scritto del Byé è il più vivace ed è notevole per le idee espresse dal punto di vista 
politico economico. 

Il quarto volume dei « papers » è forse il più vario fra quelli fino ad oggi 
usciti: e fors'anche il più interessante. Si apre con un lavoro dello Schumpeter : 
« The Crisis of the Tax State», pubblicato nel 1918, ma tuttora di attualità. Lo 
Schumpeter analizza l’origine e la natura dello stato democratico moderno, consi- 
dera la sociologia della tassazione e la teoria della capacità contributiva, e fa 
alcune proposte per prevenire la temuta inflazione postbellica. Segue la traduzione 
del ben noto lavoro dell’Amoroso: « La curva statica di offerta»: sarà così posto 
in dovuta evidenza il notevole contributo — spesso ignorato all’estero — del nostro 
economista alla teoria del monopolio e, in ispecie, del duopolio e della concor- 
renza monopolistica. Gli altri scritti sono di Keynes, Pedersen, Aujac, Furtado, 
Lange, Akerman, Giersch. La « prefazione » alla traduzione in francese della 
« General Theory » del Keynes ha un valore particolare poichè in essa l’autore 
tiene conto di alcune critiche fatte alla edizione originale: eppertanto è stata 
ottima l’idea dei compilatori dei « papers » di ineluderla in questo volume. L’ana- 
lisi fatta dal Lange dell’ultimo scritto di Stalin su questioni di politica economica 
è troppo influenzata da considerazioni politiche: per la parte schiettamente eco- 
nomica il Lange non si distacca molto dai suoi precedenti lavori. Degni di atten- 
zione sono anche lo studio metodologico dell’Akerman (Economic Plans and Causal 
Analysis) ed il saggio del Giersch (The Acceleration Principle and the Propensity 
to Import). 

Indubbiamente gli editori (A. T. Peacock, R. Turvey, Elizabeth Henderson, 
per tutti e quattro i volumi — e, inoltre, jek Houthakker per il « primo » e F. A. 
Lutz per il «primo» e «secondo» e W. F. Stolper per il «quarto») hanno fatto un 
lavoro egregio. La scelta dei saggi da tradurre in inglese non era facile, e, ovvia- 
mente, non poteva non comportare rinunzie ed esclusioni. Epperò si os ammet- 
tere che, in linea di massima, la scelta è stata fatta abbastanza bene. y è da augu- 
rarsi che i « papers » continuino a lungo è si arriechiscano sempre più dei migliori 
frutti della ricerca economica internazionale. 


QD: 
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Jerrerys J., HANSBERGER S., LiNDBLAND G., La productivité dans la distribution 
en Europe - Commerce de gros et de detail (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 130, 
fr. f. 300) 


JEANNENEY J. M., Les commerces de détail en Europe Occidentale (Paris: A. 
Colin, 1954, pp. 74, s.p.) 


E’ tra le funzioni dell’O.E.C.E. quella di farsi promotrice di studi e indagini 
di carattere preminentemente economico e sociale in vista della realizzazione di 
un più alto livello di vita nei paesi europei appartenenti all’organizzazione stessa. 

Il presente rapporto costituisce un punto di incontro tra due problemi di 
grande attualità: produttività e distribuzione. 

Di produttività si scrive e si è scritto ampiamente e in modo particolare in 
materia di impiego dei fattori, massime la mano d’opera, nel processo produttivo. 
Di distribuzione ci si è resi conto da tempo che si debba parlare perchè se vi sono 
economicità e alti rendimenti nel settore produttivo, vi devono essere, a maggior 
ragione, in quello distributivo in modo da impedire che quanto si è ottenuto sulla 
via del maggiore rendimento dei fattori non debba essere disperso, in un secondo 
momento, all'atto dell’avvicinamento dei prodotti al consumatore. 

In realtà l’organizzazione del settore distributivo costituisce oggetto delle eri- 
tiche non solo dei competenti, ma anche del consumatore qualunque che si rende 
conto del peso del costo di distribuzione sul prezzo che egli deve pagare. E che 
tale peso sia realmente gravoso è fatto dimostrato e misurato approssimativamente, 
e forse ottimisticamente, da dati che indicano come il costo di distribuzione incida 
dal 30% al 50% sul costo totale. 

Il rapporto dell’O.E.C.E. mette in evidenza queste considerazioni generiche, 
specialmente valide per Europa in cui lo studio e la ricerca scientifica nella 
distribuzione sono stati campi assai trascurati. Le restrizioni del periodo bellico 
avevano determinato, inoltre, la quasi completa assenza della concorrenza nei 
mercati europei e quindi la soppressione di stimoli all’elaborazione di nuovi 
metodi e tecniche destinati ad accrescere la produttività del settore. In tale consta- 
tazione di fatti, il rapporto dell’O.E.C.E. costituisce un consuntivo di quanto si è 
compiuto in Europa negli anni più recenti per modificare questa situazione, e 
rappresenta un compendio di direttive in tale senso. 

Le ricerche che possono portare alla definizione di tali direttive devono 
valersi di una metodologia fondata sull’utilizzazione di dati statistici per per- 
mettere la comparazione tra i vari paesi, la redazione di indagini per gruppi di 
prodotti, lo studio dell’efficienza delle imprese operanti nel settore distributivo. 
Vengono sottolineate la scarsità e incompletezza dei dati e le difficoltà di misura- 
zione della produttività; pertanto l’utilizzazione dei dati posseduti deve essere 
completata dal metodo descrittivo. 

Seguendo quest’ultimo criterio viene esaminata la struttura della distribu- 
zione nei suoi vari settori, prendendo in considerazione quale sia la posizione 
rispettiva delle categorie che partecipano al ciclo. A ciascuna categoria competono 
funzioni e politiche da svolgere nell’intento di accrescere la produttività nella 
propria sfera di azione. I metodi e le tecniche che devono essere applicati si 
coneretano come segue: indagini di mercato, normalizzazione dei prodotti, pre-im- 
ballaggio competono ai produttori; analisi dei costi, catene volontarie d’aequisto 
competono ai grossisti; consorzi d’acquisto, politica di assortimento, analisi della 
funzione di vendita, politica dei prezzi, libero servizio competono ai dettaglianti. 
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Ai consumatori compete principalmente l’accettazione di quelle tecniche poste 
in essere dalle altre categorie, e la cognizione delle loro possibilità per evitare un 
comportamento irrazionale. 

In relazione al comportamento del consumatore può nascere una considerazion” 
marginale: l’applicazione di tecniche a fini prevalentemente standardizzatori sarà 
bene accolta dai consumatori latini e, particolarmente italiani? Una risposta indi- 
retta è data dal fatto che nel rapporto l’Italia, come invece avviene per altri paesi, 
non è mai citata come esempio d’avanguardia, ma piuttosto come caso in cui si 
incontra una certa resistenza all’introduzione di tecniche che eliminano i rapporti 
diretti e personali tra il compratore e il dettagliante e la corrispondenza di una 
gamma differenziata di prodotti, ai gusti individuali. 

La lettura del volumetto è indubbiamente soddisfacente sebbene, come è ovvio, 
il rapporto dell’O.E.C.E., non avendo carattere teorico, non esamina i problemi 
completamente a fondo. Esso si presenta con uno stile informativo che realizza 
un resoconto conciso della situazione del settore, con lo sforzo evidente di dare 
una idea generale dei punti del circuito distributivo che si presterebbero ad un 
accrescimento della produttività. Ed è proprio mediante questo quadro concreto, 
non privo di una chiara sistematica, che può essere possibile trarre spunti ed 
osservazioni verso una pratica migliore e più economica. 

Mentre il rapporto dell’O.E.C.E. esamina rapidamente tutto il settore della 
distribuzione, il volume del Jeanneney ferma l’attenzione su una sua branca, ossia 
sul commercio al dettaglio. Anche i relatori dell’O.E.C.E. dedicano al dettaglio 
una maggiore analisi poichè questo si dimostra il meno razionalmente organizzato 
e quindi il più costoso. 

Lo studio del Jeanneney rappresenta, pertanto, una realizzazione di quelle 
indagini auspicate dall'O.E.C.E. e, principalmente, una ricerca condotta col 
metodo statistico. 

Secondo l’A. il commercio al dettaglio è forse l’unico cui può applicarsi la 
comparazione internazionale per dedurre i gradi diversi di produttività del capitale 
e del lavoro in esso impiegati. 

La determinazione della produttività viene tentata rapportando il numero 
delle aziende dettaglianti o il numero dei lavoratori del dettaglio sia al numero 
degli abitanti forniti, che alle cifre di affari. Mediante costruzioni grafiche, PA. 
intende individuare i fattori che influenzano la produttività del commercio al 
dettaglio e la conclusione che ritiene di poter trarre è che tale produttività dipenda 
dal livello di vita e principalmente dal livello dei salari. Ciò significa che la pro- 
sperità generale è favorevole alla produttività commerciale; quest’ultima a sua 
volta contribuisce alla prima. 

Sebbene la scarsità e incertezza dei dati permetta di percepire relazioni piut- 
tosto vaghe, tuttavia queste danno alcune indicazioni su certe influenze che eserci- 
tano il loro peso. 

Alla povertà di dati statistici, PA. supplisce, in certo senso, con una serupo- 
losità di indicazioni che lo ha portato a dedicare diverse appendici alle informa- 
zioni relative alle fonti dei dati e alla loro scelta ed elaborazione. x 

Queste appendici possono fornire notizie interessanti circa 1 criteri da seguire 
in eventuali analoghe indagini da condursi entro limiti locali anzichè internazionali. 


I. MARCHINI 
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Kine Emu, Bilateralismus und schweizerische Handelspolitik (N. 14 della serie 
« Verôffentlichungen des Schweizerischen Instituts für Aussenwirtschafts und 
Marktforschung an der Handels-Hochschule St. Gallen. Zürich: Polygra- 
phischer Verlag AG, 1953, pp. XI-156). 


Solo un quasi profano dei problemi attuali dell'economia mondiale potrebbe, 
forse, ritenere sfasato e arcaico il tema alla cui trattazione il Kiing s'è impegnato 
in questo suo lavoro. La attualità dell'argomento, infatti — anche a prescindere 
dal novum di una sostanziosa appendice sulle conseguenze del bilateralismo per 
la politica commerciale elvetica — non potrebbe essere messa in forse da nessuno 
che non ignori la ancor larga validità e che sia conscio dell’ammaestramento in atto 
di un sistema alla cui tenace vitalità neppure l’istituzione dell’Unione Europea dei 
Pagamenti ha potuto infliggere menomazioni sostanziali. Se è, infatti, vero che 
oggi, in questo nuovo ordinamento, il confronto venutosi a stabilire tra il singolo 
partecipante da un lato e la totalità degli altri membri dall’altro, ha creato uno 
spostamento dell'importanza dei saldi bilaterali su quella delle eccedenze o dei 
disavanzi rispetto al resto dell’Unione, resta tuttavia inalterato il fatto che è pur 
sempre lo Stato che continua a fungere da creditore o da debitore. E persino le 
difficoltà connesse con una sollecitata liquidazione, da parte d'un paese, di crediti 
accumulati riaffiorano oggi con la stessa sostanziale asperità di prima, malg: 
la qualche agevolazione che il processo di estinzione può aver sortito dal confrouto 
tra il singolo e la totalità degli altri membri. Nè può scuotere la nostra afferma- 
zione il fatto che a rilievi di questa sorta — il cui elenco potrebbe continuare un 
pezzo — VUEP potrebbe infine opporre il solido contrappeso di quelle riforme 
da essa promosse, che si chiamano liberalizzazione e non discriminazione, la cui 
essenziale importanza, specie sullo sfondo del caos economico da cui sono : merse, 
nessuno oserebbe discutere. A rendere, infatti, questo libro del Kiing — in cui, 
con bella chiarezza e razionale metodo di progressione dal generale al particolare, 
regole procedimenti e applicazioni del puro bilateralismo sono esposti definiti e 
valutati da tutti i più importanti angoli visuali — un nutrientissimo boccone per 
studenti, operatori e dirigenti dell'economia, basterebbero le due sole circostanze 
seguenti: il fatto, anzitutto, che ancor oggi una notevole parte dell’economia 
mondiale (vedansi le relazioni tra il Sud America e il vicino Oriente) è sottoposta 
alle leggi di questo sistema; e l’altro, non meno importante, che la stessa compo- 
sizione del plurilateralismo moderno, in quanto coacervo di elementi di ambedue 
i sistemi bilaterale e multilaterale, richiede di entrambi una conoscenza sicura 
quale condizione imprescindibile per la sua giusta intelligenza. Infine, nel conelu- 
dere questa nostra presentazione sembraci non superfluo aggiungere che alle accen- 
nate caratteristiche di ordine informativo e normativo questo anacronistico curio- 
sum di carattere storiografieo — quale, per chi non lo scorra, potrebbe dal titolo 
apparire il lavoro del Kiing — assomma un pregio anche più sostanziale: il suo 
testo — come nel suo Vorwort acutamente rileva la Direzione dello Schweizerisches 
Institut für Aussenwirtschafts-und Marktforschung — è in sostanza un primo 
coraggioso tentativo di penetrare scientificamente il ginepraio della politica com- 
merciale bilaterale e di contribuire in tal modo a ridurre la distanza tra una teoria 
in gran parte ancora basata sui fenomeni anteriori al 1914 e l’odierna realtà del 
commercio internazionale. 


* 


M. I. ALVIGINI 
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ZIMMERMAN L.J., The Propensity to Monopolize (Amsterdam :- Holland Publishing 
Company, 1952, pp. 100, 15s.) 


La teoria del monopolio non si può dire che negli ultimi anni abbia fatto 
progressi notevoli. Nel campo politico economico i settori d'incertezza rimangono 
estesi: gli interventi statali antimonopolistiei sono raramente fondati su giustifi- 
cazioni di carattere economico e ben spesso derivano da ispirazioni meramente }:oli- 
tiche e rispondenti agli interessi delle classi dominanti. 

Ogni studio sulle questioni concernenti il monopolio è, pertanto, accolto dagli 
studiosi con legittima aspettativa. S'attende, invero, che il teorico chiarisca e giu- 
stifichi l’azione contro il presunto o reale dominio antieconomico del mercato 
dipendente dalle configurazioni di monopolio. Si richiede, in effetti, che si vada 
oltre le vecchie proposizioni dei classici e non ci si limiti a calcare esclusivamente il 
terreno della terminologia — spesso vacua e non innovatrice — o quello delle 
applicazioni matematiche o grafiche. 

Questa premessa riguarda, senza dubbio, anche il volumetto dello Zimmerman. 
L’A. richiama l’attenzione — anche per il titolo d’ispirazione keynesiana — dei 
lettori desiosi di novità in tema di monopolio. L’analisi, però, non può dirsi sia 
in grado di soddisfare appieno le attese, chè da un testo sottoposto anche a critica 
contributiva di Tinbergen, Verdoorn, Witteveen ed altri, forse ci si poteva atten- 
dere qualcosa di più. 

La « propensione a monopolizzare », ossia la tendenza a determinare confi- 
gurazioni di mercato aventi carattere monopolistico, è, secondo lo Zimmerman, 
funzione della elasticità della domanda e dell'offerta e non deve intendersi deter- 
minata « nè dal numero dei compratori, nè dal numero dei venditori, nè dalla qua- 
lità del prodotto» (p. 4). Questa concezione iniziale ci sembra molto discutibile: chè, 
in effetti, non è facile, considerando le elasticità, graduare le configurazioni di 
mercato: prima di tutto poichè i dati occorrenti per arrivare alla fissazione di 
valori, anche solo indicativi, delle elasticità non sono sempre determinabili, e poi 
perchè una configurazione di mercato presuppone un problema di aggregazione — 
partendo da curve di domanda e di offerta individuali — che non è affatto sicuro 
possa essere adeguatamente risolto. 

L’A. ha dato più importanza di quanto in realtà meriti, in questo settore, al 
problema della elasticità della domanda e della offerta. Non sembra, infatti, che 
possa porsi in dubbio che la determinazione della configurazione di un mercato 
sia da connettersi essenzialmente al numero dei partecipanti ad esso, sia dal lato 
della domanda che da quello della offerta. Gli studi di Stackelberg, Machlup, 
Eucken, per citare solo alcuni degli autori più recenti, hanno mostrato ad abun- 
dantiam, l’importanza del numero dei contraenti dal lato dell'offerta e della do- 
manda, sia pur non trascurando i vari elementi dovuti alla più o meno trasparente 
situazione del mercato, alla più o meno ampia « possibilità di entrata » nel mercato, 
e via dicendo. Lo Zimmerman ha però trascurato, benchè in parte li ricordi, gli 
apporti di tali economisti; ha addirittura ignorato i lavori del Frisch ed ha sear- 
samente utilizzato quelli dell Amoroso, della Robinson e del Chamberlin. Egli si è 
sobbarcato un onere — quello di rivestire di simbolismo matematico concetti ormai 
ben acquisiti all’analisi economica — ma non si ha l'impressione che abbia recato 
alcuna innovazione neppure ai fini espositivi e descrittivi. 

Lo studio è, in complesso, condotto secondo uno schema abbastanza ordinato. 
L’A. analizza prima «la teoria delle strutture di mercato > (cap. 1) e poi le rela- 
zioni fra elasticità di domanda e di offerta e propensione a monopolizzare (cap. II 


174 Recensiont 


e III). Nel cap. IV parla esplicitamente della « propensione a monopolizzare », e 
afferma (p. 47) che tale propensione « aumenta con il diminuire della elasticità 
della domanda e con l’aumentare della elasticità della offerta ». « La propensione 
a monopolizzare... indica solo se i produttori sono più o meno rivolti ad un con- 
trollo monopolistico del mercato ». Le relazioni fra la propensione a monopolizzare 
e la teoria del prezzo sono considerate nel cap. V., mentre alcune applicazioni 
micro-economiche e le relazioni con la teoria dei cicli economici sono trattate rispet- 
tivamente nei cap. VI e VII. 

Lo Zmmerman è, in linea di massima, dal punto di vista politico economico, 
molto cauto. Conclude infatti il suo lavoro affermando che non si sente di dire al- 
cunchè a riguardo del presunto potere politico dei monopoli economici — che ritiene 
agevolmente neutralizzabili in regime democratico —, e circa le rendite di mono- 
polio opina che in genere il monopolista miri più a rendere «stabile il livello della 
produzione » che ad inerementare i profitti. Egli ritiene che contro gli alti profitti 
possa essere utile adoperare, più che una speciale legislazione antimonopoli, un 
regime fiscale che colpisca i dividendi e, se del caso, le riserve. 

Il lettore esigente non deve attendersi molto, ripetesi, dal libro dello Zimmer- 
man. L’eleganza della esposizione rende piacevole — benchè talvolta lo strumento 
matematico sia ridondante — la lettura del volumetto, ma la teoria del monopolio 
non fa alcun notevole passo avanti. 


QD 
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zione produttiva e standard di vita costantemente crescenti. 


CHARDONNET JEAN, La sidérurgie française - Progrès ou décadence? (Paris: Librairie 
Armand Colin, 1954, pp. 238, Fr. 750). 


Il volume costituisce un documento pessimista a riguardo dell’integrazione della 
siderurgia francese nella C.E.C.A. L’A. riflette la corrente di opinioni che consi- 
dera inquietanti le incognite della C.E.C.A. Afferma che la siderurgia francese 
non è in grado di sostenere la concorrenza nè può attendersi dai paesi concorrenti 
gesti di buona volontà: sole vie d’uscita saranno 0 che la Francia si ritiri dal 
pool o che veda la catastrofe economica e sociale di questa sua industria fon- 
damentale. 


Conseil Economique, Conjoneture Economique - (Rapport présenté au nom du Conseil 
Economique par M. Jacques Dumontier) 1 Juillet 1954 (Paris: Imprimerie des 


Journaux Officiels, 1954, pp. 44). 


Lo stato della congiuntura economica francese del primo semestre 1954 viene 
dedotto dall’esame dei singoli settori economici. Successivamente sono indicati il 
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costo dell’espansione e i suoi mezzi con l’indagine condotta sulla lotta contro ie 
protezioni economiche, la ricerca di sbocchi, il progresso degli investimenti. Al 
rapporto è unita una raccolta di statistiche della situazione interna e di dati compa- 
rativi internazionali. 


Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio, Accordo concernente le relazioni tra la 
Comunità del Carbone e dell’ Acciaio ed il Regno Unito di Gran Bretagna e Irlanda 
del Nord e documenti allegati (Londra, 21 dicembre 1954) (Lussemburgo: C.E.C.A., 
1954, pp. 20, s.i.p.). 


Conseil Economique, Etudes sur le Crédit - (Etudes et Travaux n. 23) (Paris: Presses 
Universitaires de France, 1954, pp. 319, frs. 800). 


Il volume contiene due rapporti: - «Studio sul ruolo economico del credito, sulla 
sua situazione attuale e sulle riforme che esso richiede » - presentato dal Sig. 
Malterre e - «Studio sul credito al consumo » - presentato dal Sig. Allégre. I due 
rapporti sono completati dagli esposti di competenti. 


CONSTANTACATOS MARINOS EVANGHELOU, Money and Credit. - Volume One: The Falla- 
cious Premises of the Gold Standard and of the Credit Expedients for its Mana- 
gement (Athens: 1953, pp. XVIII, 145, s.i.p.). 


Il volume è diviso nei seguenti capitoli: I Le banche membri e la loro responsa- 
bilità nel malgoverno del credito. II Le banche centrali e la loro responsabi! è 
nel malgoverno del credito - III Il problema della liquidità - IV Storia retrospet- 
tiva e prospettica - Y La battaglia tra la Legge e l’Illegalità. 


DELFGAAUW J. G. M., De Financiéle Situatie van Weduwen (Overdrukken N. 37) (La 
situazione finanziaria delle vedove) (Den Haag: Centraal Planbureau, Raamweg 
17-18, 1954, pp. 6, s.i.p.). 


Federazione delle Cooperative Migros, Rapporto amministrativo della Federazione delle 
Cooperative Migros di Zurigo per l’anno 1953 (Zurigo: 1954, pp. 58). 


FROMONT PIERRE e altri, La modernisation de l’agriculture (Paris: Librairie Armand 
Colin, 1954, pp. 235, s.i.p.). 


Il volume contiene una raccolta di studi su un problema particolarmente sentito 
in Francia. Gli studi sono: Brousse H.: La produttività del lavoro nell’agricol- 
tura francese ed estera; Klatemann J.: La modernizzazione dell’agricoltura ; 
Houillier F.: I piani di modernizzazione dell’agricoltura; Carrel J.: Il commercio 
dei prodotti agricoli; Contin P.: Fiscalità e parafiscalità agricole in Francia; 
Milhau J.: L’avvenire della viticultura francese; Fromont P.: Gli equivoci del pool 
verde e i progetti di espansione agricola europea. La seconda parte del lavoro è 
dedicata alla contabilità agricola in Francia e all’estero. 


Gruppo Tecnico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese: 


La determinazione dell’area di influenza di Ivrea a cura di UMBERTO ToscHI e 
FRANCESCO BRAMBILLA (N. 2 della « Collana di studi e ricerche per il coordina- 
mento urbanistico del Canavese ») (Ivrea: Gruppo Teenico per il Coordinamento 
Urbanistico del Canavese, 1954, pp. 69, L. 1.000). 


L'economia industriale nella Zona di Ivrea a cura di UMBERTO ToscHI (N. 4 della 
«Collana di studi e ricerche per il coordinamento urbanistico del Canavese ») 
(Ivrea: Gruppo Tecnico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese, 1954, 
pp. 70, L. 1.000). 


* 


La famiglia, il lavoro, il tempo libero in Ivrea a cura di DELFINO INSOLERA (N. 6 
della « Collana di studi e ricerche per il coordinamento urbanistico del Canavese ») 
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(Ivrea: Gruppo Teenico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese, 1954, 
pp. 71, L. 1.000). 


Caratteri e problemi del tempo libero a Ivrea a cura di MAGDA TALAMO Co 7 
della « Collana di studi e ricerche per il coordinamento urbanistico del Canavese ») 


(Ivrea: Gruppo Tecnico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese, 1954, 
pp. 77, L. 1.000). 


Le scuole e l'educazione a Ivrea a cura di LAMBERTO BorgHI (N. 8 della « Collana 
di studi e ricerche per il coordinamento urbanistico del Canavese ») (Ivrea: Gruppo 
Tecnico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese, 1954, pp. 74, L. 1.000). 


I volumi fanno parte di una serie di quindici pubblicazioni che sono state alaborate 
dal Gruppo Tecnico per il Coordinamento Urbanistico del Canavese sotto l’egida 
della Soc. Olivetti. Lo scopo del complesso di studi, ispirato alle tecniche del Prof. 
Campisi dell’Università di Washington, è quello di compiere una vasta indagine so- 
ciologica del Canavesano non limitata afini urbanistici, ma utile anche a scopi meto- 
dologici, scientifici, sociali. A causa della molteplicità degli aspetti della società cana- 
vesana presi in esame hanno collaborato all’indagine studiosi di geografia, di 
economia, di pedagogia, e di diritto. Lo statistico ha avuto un ruolo importante 
nel definire la metodologia dell’indagine e nell’elaborare i dati statistici che 
costituiscono la base logica dei vari studi e delle loro conclusioni. 


HunoLp ALBERT C., The Industrial Development of Switzerland. (Cairo: National 
Bank of Egypt, 1954, p. 45, 8.i.p.). 


Breve esame dei fattori demografici e sociali, politici ed economici dello sviluppo 
industriale svizzero, dei fondamentali settori industriali, della bilancia dei paga- 
menti e dell'influenza su questa del movimento turistico. 


International Bank for Reconstruction and Development, The International Bank for 
Reconstruction and Development 1946-1953 (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 
1954, pp. 273, # 4.00). 


Lo studio è stato preparato dal personale della Banca. Esso è diviso in tre parti: 
la prima parte è dedicata all’esame degli scopi, dell’organizzazione e della sirut- 
tura finanziaria della Banca; la seconda parte espone le più importanti direttive 
operative della Banca e descrive il carattere generale delle sue operazioni; la terza 
parte è un resoconto per paesi delle attività della Banca. In appendice tra le altre 
informazioni vi è il testo dell’Accordo per la Banca e il suo rendiconto finanziario 
al 31 dicembre 1953. 


International Chamber of Commerce, Dictionary of Advertising and Distribution (in 
eight Languages, prepared by a Committee of Experts of the 1.C.C.). (Basel: 
Recht und Gesellschaft AG., 1954, p. 43. + tavole, Fr. Sv. 80). 


L’opera è divisa in due parti: 1) il dizionario propriamente detto cioè la lista 
dei termini comunemente usati nella pubblicità e nella distribuzione, classificati in 
ordine alfabetico in lingua inglese, con a fianco la traduzione nelle altre sette 
lingue; £) gli indici del dizionario in tutte le lingue tranne l’inglese, lingua le cui 
voci sono in ordine alfabetico nel dizionario. 


International Political Science Association, Conference on Comparative Public Admi- 
nistration with special reference to Burcaucracy (held at Fondation Nationale des 
Sciences Politiques - Paris, June 10-12, 1953) (Paris: I.P.S.A., 1953, pp. VII, 54, $1): 


L’opuscolo contiene i resoconti dei lavori e i rapporti delle discussioni tenuti ol 
Congresso dell’I.P.8.A. a Parigi nel Giugno 1958. 
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Isaac JuLIus, British Post-War Migration (Cambrige: At The University Press, 1954, 


pp. XIX, 310, 30—). 


Il principale intendimento dello studio è quello di esaminare l’ammontare e èl 
significato delle migrazioni verso e dalla Gran Bretagna nell’ambiente economico 
e sociale del dopoguerra. Il libro inizia con un rapporto sui fatti del movimento 
da e verso la Gran Bretagna, nei limiti possibili di accertamento, negli anni 
1946-51. L’analisi dei fatti migratori fornisce la base per il secondo punto cioè la 
considerazione del problema di procurare accurate e significative statistiche sulle 
migrazioni. Il volume termina con l’esame del « gap » nelle statistiche Britanniche 
e con l’indicazione di quelle manchevolezze che, in materia, devono essere urgen- 
temente colmate. 


Ismay (Lord), Nato - The First Five Years 1949-1954 (Paris: NATO, 1954, pp. XI, 


280, Fr. f. 480). 


Il volume intende spiegare, perché il trattato fu firmato, quale è il suo signifi- 
cato, in quale modo il meccanismo civile e militare si è posto in movimento per 
attuarne le clausole, in quale modo tale meccanismo operi e quanto è stato compiuto 
durante i primi cinque anni dell’ Alleanza. La pubblicazione fornisce una docu- 
mentazione delle fasi successive che hanno portato alla stesura dell’ Accordo di 
cui sono riprodotti gli articoli e pone in rilievo l’azione degli esponenti politici e 
militari dei vari paesi per la sua realizzazione. 


JEFFERYS JAMES B., Retail Trading in Britain 1850-1950. (A study of trends in retail- 


ing with special reference to the development of Co-operative, multiple shop and 
department store methods of trading). (Cambridge: Cambridge University Press, 
1954, pp. XVII, 497, 50/-). 


Lo studio è un contributo a un aspetto poco esplorato della storia economica e 
sociale della Gran Bretagna. L’evoluzione del commercio di dettaglio viene esa- 
minata dalla trasformazione del commercio di distribuzione nel periodo 1850-1914 
alla nascita e alto sviluppo del dettaglio su larga scala tra il 1914 e il 1950. 
L’attenzione è quindi fermata sui criteri applicati nel commercio di dettaglio 
organizzato in forma di società cooperative, di grandi magazzini e di magazzini 
a succursali multiple. 


LARCIER RAYMOND L.: 


Introduction aux Fonds de Placement (Investment Trusts) (Bruxèlles: Les Edi- 
tions de la Librairie Encyclopédique 1953, pp. 103). 


Les «trusts» de placement et l’epargne (Extrait de la Revue de l’Institut de 
Sociologie n 2-3 - 1953) (Bruxélles: Les Editions de la Librairie Enciclopédique, 
1953, pp. 31). 


Le due pubblicazioni esaminano le caratteristiche, lo sviluppo e la regolamenta- 
zione di quegli organismi noti in Italia come società finanziarie e ne rilevano le 
funzioni di indirizzare razionalmente il risparmio. 


LEIMBACHER WERNER R., On Some Classes of Sequential Procedures for Obtaining Con- 


fidence Intervals of Given Length (Berkeley: University of California Press, 
1953, pp. 21, s.i.p.). 


MEYER F. V., Inflation and Capital (London: Bowes & Bowes, 1954, pp. 75, 12s. 6d. net.). 


Lo studio prende in considerazione le relazioni tra l’inflazione e il volume dispo- 
nibile di beni capitali. Il primo capitolo tratta della definizione e della funzione 
economica di un’inflazione. Il capitolo secondo considera l'inflazione come un 
sintomo di una economia sotto-equipaggiata in relazione alla domanda esistente; 
il terzo capitolo tenta di valutare le risorse di capitali della economia britannica. 
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Ministère des Finances et des Affaire Économiques, Le Budget de 1954 (Paris: Bureau 
d’Etudes de la Direction du Budget, 1954, pp. 63, s.i.p.). 


Nations Unies: 


Comité de l’Assistance Technique - (Sixième Rapport du Bureau de l’Assistance 
Technique - Conseil Economique et Social . Documents Officiels: Dix-Huitième 
Session - Supplément N. 4) (New York: 1954, pp. VII, 297, $2.50). 


Nella presente pubblicazione, il Bureau presenta al Comitato dell’assistenza tecnica 
il suo sesto rapporto sul Programma d’assistenza tecnica ai fini dello sviluppo 
economico. Il rapporto dà un rendiconto dei progressi realizzati nell’esecuzione 
del programma durante il 1958, cioè durante il terzo esercizio finanziario. Esso 
contiene pure indicazioni sul programma approvato per il 1954 e dettagli concer- 
nenti il programma proposto per il 1955. 


Conférence des Nations Unies sur l’Etain 1950 et 1958 (Résumé des débats) (New 
York: Nations Unies, 1954, pp. IV, 27, 30 cents). 


Resoconti e risoluzioni delle conferenze tenute nel 1950 e 1953 per la organizzazione 
del settore dello stagno. Nella conferenza del 1958 fu stipulato un Accordo Inter- 
nazionale sullo stagno. 


NEF JOHN U., La naissance de la civilisation industrielle et le monde contemporain 
(Paris: Librairie Armand Colin, 1954, pp. 249, s.i.p.). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


Nevin EDWARD, The Problem of the National Debt (Cardiff: University of Wales 
Press. 1954, pp. 115, 6/-). 


Il volume è diviso nei seguenti capitoli: I) La natura del problema; II) Il debito 
pubblico britannico; III) Il debito e la contabilità sociale; IV) Il debito e le 
banche commerciali; V) Possessori privati del debito pubblico; VI) La riforma 
del debito. 


O.E.C.E.: 
Directives pour l’exécution de l’accord sur l’éablissement d’une Union Européenne 
de Paiements (Decision du Conseil de l’OECE du 18 août 1950 et ses amendements 
jusqu’au 30 juin 1954) (Paris: OECE, 1954, pp. 30, s.i.p.). 
Situation et problèmes économiques Autriche-Suisse (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 21). 
Situation et problèmes économiques du Canada et des Etats-Unis (Paris: O.E.C.E., 
1954, pp. 34). 
Situation et problèmes de l’économie du Danemark (Paris: O.E.C.E., 1954, 
pp. 16, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l’économie française (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 17, s.i.p.). 
Situation et problèmes économiques Irlande-Portugal (Paris: O.EC.E., 1954, 
pp. 24, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l'économie de l’Islande (Paris: O.E.C.E., 1954, 
pp. 11, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l’économie italienne (Paris: O.E.C.E., 1954, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l’économie de la Norvège (Paris: O.E.C.E., 1954, 
pp. 14, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l’économie des Pays du Benelux (Paris: O.E.C.E., 
1954, s.i.p.). 
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Situation et problèmes de l’économie de la République Fédérale Allemande (Paris: 
O.E.C.E., 1954, pp. 21, s.i.p.). 

Situation et problèmes de l’économie du Royaume-Uni (Paris: O.E.C.E., 1954, 
pp. 18 s.i.p.). 

Ensemble des pays membres: Commerce extérieur par origine et destination et 


par produits - 1953 (Série IV du Bulletin Statistique du Commerce Extérieur) 
(Paris: O.E.C.E., 1954, pp. IX + 451). 


Les investissements privés américains en Europe et dans les territoires d’outre-mer 
(Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 141, $1.25). 


Il volume è diviso nei seguenti capitoli: I) L’evoluzione recente; II) Posizione 
americana riguardo gli investimenti nei paesi membri e nei territori d’oltre-mare ; 
III (Ruolo e regime degli investimenti privati americani nei paesi membri e nei terri- 
tori d’oltre-mare. IV) Conclusioni e raccomandazioni. Lo completano appendici su 
«La regolamentazione concernente gli investimenti privati nei paesi membri e nei 
territori d’oltre-mare >. 


Official (The) Statisties of Finland, The 1950 Census of Agriculture - Vol. I: General 


Section - Vol. II: Statistics of Farms - Vol. III: Statistics of Forest Enterprises 
- Vol. IV: Statistics on Means of Production (Helsinki: 1954). 


I quattro volumi raccolgono dati relativi al numero, alla dimensione, al tipo delle 
imprese agricole, all’uso del terreno arabile e dei raccolti, all’entità delle scorte 
vive e della loro produzione, all’entità e all’uso di macchine agricole, al numero e 
dimensioni delle imprese forestali e ai mezzi di produzione, oltre a dati di maggior 
dettaglio. 


PARZEN EMANUEL, On Uniform Convergence of Families of Sequence of Random Va- 


riables (Berkeley: University of California Press, 1954, pp. 53, s.i.p.). 


La pubblicazione contiene i seguenti capitoli: I) Teorema della continuità per con- 
vergenza uniforme di una famiglia di sequenze di funzioni di distribuzione; II) 
Quasi certa convergenza uniforme di una famiglia di sequenze di variabili casuali ; 
III) Alcune applicazioni alla statistica. 


PHELPS CLYDE WILLIAM, Financing the Instalment Purchases of the American Family 


(The Major Funetion of the Sales Finance Company) (Baltimore: Commercial 
Credit Company, 1954, pp. VII, 105, s.i.p.). 


Il volume rappresenta il terzo d’una serie di studi dello stesso Autore sul credito 
al consumo (i primi due sono: - The Role of the Sales Finance Companies in the 
American Economy - e - Instalment Sales Financing: Its Services to the Dealer). 
Il tema centrale è l’esame delle funzioni delle «Compagnie di finanziamento sulle 
vendite» che si impegnano principalmente di rilevare contratti a rate piuttosto che 
di concedere prestiti diretti ai consumatori. Vengono posti in evidenza i vantaggi di 
tale forma di finanziamento e la sua influenza sullo standard di vita americano. 


Regione Siciliana, Petrolio in Sicilia (Informazioni, documenti) (Palermo: Settembre 


1954, pp. 60). 


La pubblicazione fornisce notizie sui contributi della Regione alle ricerche mine- 
rarie, sulla situazione dei permessi di ricerca, sui primi risultati conseguiti, sulla 
politica e legislazione siciliana del petrolio, nonchè elementi d’economia e di 
diritto internazionale riguardanti il petrolio. 


Società Italiana per l'Organizzazione Internazionale, Istituti specializzati delle Nazioni 


Unite. - Statuti e documenti annessi. (Padova: C.E.D.A.M., 1954, pp. VIII, 728, 
L. 4.000). 


Il volume contiene gli statuti, i protocolli e le convenzioni di quattordici organismi 
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delle Nazioni Unite tra i quali i più noti sono la FAO, "UNESCO, la Banca Inter- 
zionale, il Fondo Monetario, l'Unione Postale, il GATT. 


STAUB Hans, Le profit des grandes entreprises américaines (Paris: Librairie Armand 
Colin, 1954, pp. 151, s.i.p.). 


Nel primo capitolo del volume (« Analisi statistica delle differenze tra il profitto 
delle grandi e il profitto delle piccole imprese ») sono esaminati i problemi relativi 
alle fonti dei dati statistici, alla classificazione delle imprese secondo la dimen- 
sione, alla determinazione del tasso di profitto. Nel secondo capitolo si rileva 
l’influenza di alcuni fattori, di mercato, di governo, finanziari, tecnici, e dell’am- 
biente psico-sociologico, sui profitti delle grandi e piccole imprese. La conclusione 
delinea i caratteri particolari del profitto delle grandi imprese. 


SVENNILSON INGVAR, Growth and Stagnation in the European Economy (Geneva: United 
Nation, 1954, pp. XXI, 342, $. U.S., 4.50). 


Questo volume sarà recensito in uno dei prossimi fascicoli. 


TITTA ALFIO, Le Casse di Risparmio nel mondo - Origini e sviluppo (Milano: Malfasi 
Editore, 1954, pp. VII, 170, L. 1.000). 


Il volume costituisce «un manuale sulle Casse di Risparmio nelle loro origini, 
nelle loro principali caratteristiche basilari, nelle leggi generali e negli specifici 
statuti che le governano nel variare della loro politica amministrativa nello spazio 
e nel tempo ». 


U.N.E.S.C.O., Les sciences sociales dans l’enseignement supérieur: Sciences Econo- 
miques (Paris: UNESCO, 1954, pp. 156, $ 1,35). 


> 


Il presente volume é il quinto di una collezione relativa all’insegnamento delle 
scienze sociali. L’hanno preceduto i rapporti relativi all’insegnamento: 1) della 
sociologia, psicologia sociale, antropologia culturale; 2) delle relazioni internazio- 
nali; 3) del diritto; 4) delle scienze politiche. Questo volume concernente l’insegna- 
mento delle scienze economiche, contiene un rapporto generale di M. C. Guillebaud 
e rapporti speciali dei seguenti paesi: Egitto, Francia, India, Messico, Regno Unito, 
Stati Uniti, Svezia, Jugoslavia. 


VERNON RAYMOND, America’s Foreign Trade Policy and the Gatt (Essays in Interna- 

tional Finance No.21, October 1954) (Princeton, New Jersey: Princeton Univer. 
sity, 1954, pp. 25). 
In considerazione dei dibattiti relativi alla rinegoziazione del G.A.T.T. e alla posi- 
zione critica degli Stati Uniti nei suoi confronti, l’A. intende porre il G.A.T.T. 
nella giusta relazione con la politica degli scambi internazionali statunitensi; 
pesare i successi del G.A.T.T. ed esplorarne il futuro. 


ERRATA-CORRIGE 


Nella segnalazione bibliografica concernente: Schäfer/Müller, Technisches Italie- 
nisch, (Vol VII, n. 4, p. 876), il prezzo della pubblicazione è stato erroneamente indi- 
cato con DM 21. Leggasi, invece, DM 12,80. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


October 1954. - Peacock R.B., The Assessment of a Project in the Heavy Chemical 
Industry. - ZANNETOS Z.S., Involuntary Liquidations of LIFO Inventories - A Compa- 
rison of Two Systems. - MurpHy M.E,, Dilemmas and Challenges in Modern Practice, - 
ALFRED A.M., and UTIGER R.E., Stock Changes as a Factor in Demand, - Smirn C.A., 
Speculations on Roman Influence on the Theory of Double Entry Book-keeping. - 
BANERJEE K.C., Cost, Price, Profit and Volume Reactions. 


AUgemeines Statistisches Archiv, München. 


Drittes Heft 1954. - BAUER R.K., Diskriminanzanalyse. - Sonürs H., Die Problematik 
der Wohnungsbedarfsberechnung. - Meter E., Die Definition des Fótaltodes nach dem 
Vorschlag der Weltgesundheitsorganisation. - SomauB G., Statistische und mathema- 
tische Aufgabenstellung. - Lunwia W., Der geringe Sympathiewert des Dienstags. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Octobre 1954. - Aperçu de la conjoneture économique en Belgique, - Vars U.J., L'Uni- 
versité de Louvain et la formation du personnel des entreprises, - COLLIN F., L'indis- 
pensable fonction commerciale. - GEERTMAN JA. et GExrTMAN G., La théorie du 
point-mort appliquée au commerce de détail. - LaLomE M. et de Bis P., Les problèmes 
des prix imposés en Belgique: faits et opinions. - VERSTRAETE J., Le commerce exté- 
rieur du Congo belge en 1953. 


Décembre 1954. - Aperçu de la situation économique et financidre de la Belgique. - 
Roquet La GARRIGUE V., La demande de transport ferroviaire, en France, - RIGANO L., 
Le système bancaire du Vénézuéla. - Coon A., Cinquante années d'action syndicale 
chrétienne en Belgique. - VLAEMMINOK J.-H., Quelques incidences économiques de 
l’effort publicitaire. - LEVAUX V., Quelques problèmes pratiques concernant les futurs 
commissaires-reviseurs et le nouveau statut des commissaires ordinaires, 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia. 


September 1954. - America through Foreign Eyes. Background - As America Looks 
in Europe -How Foreign Students See US. 


November 1954. - The Future of the United Nation, Issues of Charter Revision. - 
Re-evaluating the Scope of United Nations Functions (The Peace and Security 
Functions - The Welfare Functions - Protecting the Rights of Man) - Yardsticks for 
United Nations Action. Problems of United Nations Organization - Prospects of 
Revision. 


Aussenwirtschaft, Bern. 


September 1954. - BACHMANN H. BossHarpT A., Lürour F., Betrachtungen sur Aussen- 
wirtschaftspolitik. - MASNATA A., Nationale Wirtschaftssysteme und internationaler 
Handel. - BACHMANN H., Die Kontrolle des internationalen Zahlungsverkehrs, - Nxu- 
HAUSER G., Der deutsche Kapitalexport im Rahmen des volkswirtschattlichon Gesamt- 
kreislaufes. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


September 1954. - GAMBINO A., Money Supply and Interest Rate in Recent Macro- 
Economie. - CLARK C., The Development of the Italian Economy. - CAUBOUE P., Me- 
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dium-term Lending by the French Deposit Banks and Banques d’Affairs. - DE S. Gu- 
NASEKERA H.A., The Money Supply and the Balance of Payments in Ceylon. - VER- 
NUCCI A., The Organisation of Exchange Control in Italy. 


Bancaria, Roma. 


Agosto 1954. - CROMBÉ H.P., Il credito a medio termine nel Belgio. - Tucci G., Alcune 
questioni in materia di credito industriale nel Mezzogiorno d’Italia. - CACOPARDO (SE 
Investimenti privati esteri e possibilità di un loro concorso allo sviluppo industriale del 
Mezzogiorno. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario nell’agosto 1954. 


Settembre 1954. - SACCHETTI U., Considerazioni su multilateralismo, bilateralismo e 
convertibilità nel commercio internazionale. - CONFALONIERI A., Gli impieghi degli enti 
pubblici e il mercato dei capitali. - I. - SPIRITUS, Il Banco di Santo Spirito nei 
primi tre secoli di vita. - PERNA V., Una formula recente di «apertura di credito »: 
la «Red clause » ovvero « Red Letter clause» (clausola rossa). - PELLERI P., L’anda- 
mento del mercato finanziario nel settembre 1954. 


Ottobre 1954. - BALOGH T., Risparmio e ciclo economico negli Stati Uniti alla luce delle 
esperienze post-belliche. - CONFALONIERI A., Gli impieghi degli enti pubblici e il mercato 
dei capitali - II. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario nell’ottobre 1954. 


Banque, Paris. 


Octobre 1954. - Moss R., La balance des paiements des Etats-Unis et l’approvisionne- 
ment du monde en dollars (La liquidation d’un faux problème). - Viaux H., Le méca- 
nisme des trésoreries bancaires (suite et fin). - VERNONI M. U., Marchands et banquiers 
italiens au moyen-àge (suite). 


Novembre 1954. - GIGNOUX C.-J., Etapes de la convertibilité. - MARIN X., Le traité de 
droit commercial des professeurs Hamel et Lagarde. - Dérosse G., Les formes nouvelles 
d’emprunts obligataires. - MAQUENNE P., De la vente à tempérament de certains biens 
durables. - VERNONI M.U., Marchands et banquiers italiens au moyen âge (fin). - 
LABADIE M., International Banking Summer School (74 Session - Grenade 1954). 


Décembre 1954. - SALLERON L., Que faut-il entendre par «intégration économique »?. - 
Perir G., Bourses de valeurs et agents de change: (De l’organisation du marché des 
valeurs mobilières) (suite). - DÉrossÉ G., Les formes nouvelles d’emprunts obligataires. 
- MAQUENNE P., De la vente à tempérament de certains biens durables (suite et fin). - 
BERNARD H. - L’expansion et la politique économique du Canada d’après guerre. 


Barclays Bank Review, London. 
November 1954. - The Rationale of Recovery. - Thought for Food. - Pakistan. 


Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Setiembre 1954. - SÁENZ L6PEZ J.M., Los « Pools» y la union económica de Europa. 
MANTILLA AGUIRRE S., La propiedad privada en Proudhon. - SÁNCHEZ-ASIAIN J.A., 
Jurisprudencia Fiscal. - BALLARÍN F.B., Los consejeros de las sociedades anónimas y 
los seguros sociales. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Novembre 1954. - Ruys P., Opinion pubblique et relations internationales. - DOMINGUEZ 
O., La diminution de la population du doyenné de Beauvechain. - QUERINJEAN E., La 
structure linguistique du village de Waimes. - De VISSCHER P., La psychologie sociale 
des psychologues et celle des sociologues. Analyse comparée des principaux manuels de 
psychologie sociale. 


Décembre 1954. - WoïTRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 
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Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Octobre-Décembre 1954. - Les causes de décès en 1953 (résultats prélimi- 
naires). - Acquisitions et pertes de la nationalité française controlées par le Ministère 
de la Santé Publique et de la Population. - L'enquête par sondage sur l’emploi de 
juin 1953. - Une contribution à l’étude du chômage au cours de l’année 1953. - Les 
salaires dans l’industrie et le commerce en 1952 (d’après les déclarations de salaires 
«1024» fournies par les chefs d'entreprise à l'Administration des Contributions Di- 
rectes). - Etude comparative du trafic «marchandises » selon le mode de transport 
utilisé. - Une étude sur les conditions dans lesquelles les personnes occupées prennent 
leur repas de midi. - Immatriculation des véhicules neufs en 1953. - La balance des 
payements de la zone frane avec les pays de l’Union Européenne des payements (évolu- 
tion de 1949 à 1953). 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


September & October 1954. - KnowLEs K.G.J.C., HILL T.P., The Structure of Engi- 
neering Earnings. - ROMANIS A., The Shipping Bill for British Imports. - Important 
Notice of Change of Publication Date. 


Comunità (La) Internazionale, Roma. 


Luglio 1954. - Martino E., Aspetti politici ed economici della Somalia. - URI P., Mer- 
cato comune e integrazione europea. - Borsa G., L’Asia sud-orientale tra comunismo e 
democrazia. - Mossé R., Dall’Unione monetaria latina alla Banca federale d’Europa. - 
ZAMPAGLIONE G., La Federazione della Rhodesia e del Nyasaland. 


Ottobre 1954. - SALVATORELLI L., Il problema tedesco. - CIALDEA B., L’alleanza balea- 
nica e il compromesso per il Territorio Libero di Trieste. - GABRIELI F., Problemi del 
mondo arabo contemporaneo. - DELLA PORTA G., Alcuni ostacoli all’unione economica 


dell'Europa. - APICELLA V., Il finanziamento dello sviluppo economico dei paesi sotto- 
sviluppati. 


Critica Economica, Roma. 


Ottobre 1954. - A.P., Nostro Paese. - LENA M., La paura dei «notabili». - PESENTI A., 
A proposito della traduzione del « Manuale di Economia Politica » edito nell”U.R.S.S. - 
Introduzione al < Manuale ». - Indice del « Manuale ». - CONOSCIANI L., Osservazioni 
sul bilancio industriale italiano del 1953. - ALTIERI G., Le industrie molitoria, della 
pastificazione e panificazione e il mereato interno di consumo. - Ming B., Trasforma- 
zione essenziale del tasso di accrescimento naturale della popolazione in Polonia. 


Econometrica, Chicago. 


July 1954. - ARROW K.J. and DEBREU G., Existence of an Equilibrium for a Competitive 
Economy. - FARRELL M.J., An Application of Activity Analysis to the Theory of the 
Firm. - CHAMPERNOWNE D.G., A Note on Mr. Farrell’s Model. - ALLEN S.G., Inventory 
Fluetuations in Flaxseed and Lineseed Oil, 1926-1939. - CLowER A.W., and BUSHAW 
D.W., Price Determination in a Stock-Flow Economy. - CoRLETT W.J., Effects on 
Demand of Canges in the Distribution of Income: A Comment. - BorcH K., Effects 
on Demand of Changes in the Distribution of Income: A Reply. - Wone Y.K., Quasi- 
Inverses Associated with Minkowski-Leontief Matrices. - PoLAK J.J., and TA-CHUNG LIU 
Stability of the Exchange Rate Mechanism in a Multi-Country System. 


October 1954. - FRISCH R., Some Basie Principles of Price of Living Measurement (A 
Survey Article). - CHERNOFF H., Rational Selection of Decision Functions. - BROWN 
J.A.C., The Consumption of Food in Relation to Household Composition and Income. - 
- DUANE Evans W., The Effect of Struetural Matrix Errors on Interindustry Relations 
Estimates. - ARROW K.J., Import Substitution in Leontief Models. - MuTH J.F., A Note 
on Balanced Growth. - Surrs D.B., Dynamie Growth under Diminishing Returns to 


Scale. - NeIisser H.P., Balanced Growth under Constant Returns to Scale: Some 
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Comments. - SoLow R.M. and SAMUELSON P.A., A Brief Comment. - Friscn R., Li- 
near Expenditure Functions (An Expository Article). 


Economia Internazionale, Genova. 


Novembre 1954. - LiNDAHL E., Sul sistema economico del Keynes. - SERPIERI A., La 
riforma agraria in Italia. - SHACKLE G.L.S., The Complex Nature of Time as a Concept 
in Economies. - SYLOS-LABINI P., Monopoli, ristagno economico e politica keynesiana. 
TSIANG S.C., The Economies of Foreign Exchange Retention Schemes. (II) Broken 
Cross Rates Aspect and the Induced Commodity Arbitrage. - TRAVAGLINI V., L’inse- 
gnamento delle discipline economiche nelle Facoltà di Economia e Commercio. 
Mercator, East-West Trade: Prospects and Limitations. 


Economica, London. 


November 1954. - Paisx F.W. and Peacock A.T., Economies of Dependence (1952-82). 
- TURVEY R., Consistency and Consolidation in the Theory of Interest. - MADDISON A., 
Industrial Productivity Growth in Europe and in the U.S. - Tucker G.S.L., The Ori- 
gin of Ricardo’s Theory of Profits. - MORGAN E.V., and Regs G.L., Non-Traded Goods 
and International Factor Price Equalisation. 


Economic (The) Journal, London. 


September 1954. - ROBINSON E.A.G., The Changing Structure of the British Economy. 
- JOHNSON H.G., Increasing Productivity, Income-Price Trends and the Trade Balance. 
- BLyTH C.A., The 1948-49 American Recession. - STONE J.R.N., Linear Expenditure 
Systems and Demand Analysis: An Application to the Pattern of British Demand. - 
ELLSBERG D., Classic and Current Nations of « Measurable Utility ». 


December 1954. - ROBERTSON D., Utility and All What?. - BURDETT D.K., Social 
Accounting in Relation to Economie Theory. - FRIEDMAN, The Reduction of Fluctuations 
in the Incomes of Primary Producers: A Critical Comment. - BAUER P.T. and PAISH 
F.W., The Reduction of Fluctuations in the Incomes of Primary Producers Further 
Considered. - NicoLescu B.M., Fluctuations in Incomes of Primary Producers: Further 
Comment. - NURKSE R., The Problem of International Investment Today in the Light 
of Nineteenth-Century Experience. - MARRIS R.L., The Position of Economies and Eco- 
nomists,in the Government Machine. - FISHER M.R., Statistical Inference in Dynamic 
Economic Models. 


Economie Appliquée, Paris. 


Janvier-Juin 1954. - AKERMANN J., Le principe de dualisme appliqué aux problémes 
de croissance et de cycles. - Goopwin R.M., Le problème de la tendance et du eyele. - 
KALDOR N., Relations entre la croissance économique et les fluctuations cycliques. - 
KALDOR N., Appendice à l’article précédent. Note sur les modèles statiques du cycle. - 
Jour W.A., Le rôle des facteurs psychologiques dans l’explication des fluctuations 
économiques et de leurs irrégularités. - ROSENSTEIN-RODAN P.N., Les besoins de capitaux 
dans les pays sous-développés. - DIETERLEN P., La relation d’insatisfaction. - HART 
A.G., L’étalon monétaire et la stabilisation économique. - BAYER H., Dynamique écono- 
mique et stabilisation économique. - GUITTON H., Oscillation et croissance. 


Juillet-Septembre 1954. - FkiscH R., La théorie de l’avantage collectif et les régions 
de Pareto. - KINDLEBERGER CH.P., Anciens et nouveaux produits en commerce interna- 
tional. - Dogs M., Note sur «le degré d’intensité capitaliste » des investissements dans 
les pays sous-développés. - SCHOUTEN D.B.J. et Lips J., La comptabilité sociale et les 
modèles de politique. - KinG E., Qu’appelle-t-on convertibilité?. 


Economist (De), Haarlem. 
October 1954. - VAN DER VELDEN P.L., Marktvorming en geisoleerde handel (Forma- 
zione del mercato e commercio isolato). - BREEDVELD D.C., Enige beschouwingen over de 
recente ontwikkelingen in de Europese Betalingsunie. I. (Alcune considerazioni sui 
recenti sviluppi dell’Unione Europea dei Pagamenti). 
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November 1954. - PRUIST B., Subjectieve schattingen en beleidselementen bij winstbe- 
paling en winstbestemming (Valutazioni soggettive ed elementi prudenziali nella deter- 
minazione e nella destinazione del profitto). - BREEDVELD D.C., Enige beschouwingen over 
de recente ontwikkelingen in de Europese Betalingsunie. II (Alcune considerazioni sui 
recenti sviluppi dell’Unione Europea dei Pagamenti). 


December 1954. - VAN GLINSTRA BLEEKER R.J.P., Prioriteitsbepaling van overheidsin- 
vesteringen (Definizione della priorità degli investimenti pubblici). - DE Borr B., Enige 
kostprijsaspecten van kernenergie (Aspetti del prezzo di costo dell’energia nucleare). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Juillet 1954. - DEPARTEMENT DES QUESTIONS SOCIALES DES NATIONS UNIES, La situa- 
tion sociale dans le Moyen-Orient. - WAHBY O., Econometric approach to certain agri- 
cultural problems in Egypt. - ZAKI MAHMOUD SHABANA, Effet de la Tarification sur 
les produits agricoles égyptiens (en langue arabe). 


Ekonomisk Tidskrift, Uppsala. 


Oktober 1954. - McCorp WRIGHT D., Moral, Psychological and Political Aspects of Eco- 
nomic Growth. - HANSEN B., Ett bidrag till incidensläran. 


Ekonomista, Warszawa. 


Kwartal I-II, 1954 - POHORILLE M., Niektore zagadnienia walki i umocnienie sojuszu 
robotniczo-chlopskiego na obecnym etapie. (Problemi della lotta e del rafforzamento 
dell’alleanza operai-contadini nell’attuale tappa di sviluppo). - KUZINSKI 7., Proporcje 
pomiedzy przemyslem a rolnictwem w okresie przejsciowym. (Le proporzioni tra l’indu- 
stria e l’agricoltura nel periodo di transizione). - HERER W., Zadania wzrostu rolnictwa 
w latach 1954 i 1955 (I compiti per l’incremento dell’agricoltura negli anni 1954 e 
1955). - SEcoMSKI K., Nowe kierunki polityki inwestycyjnej i ich wplyw na 
wzrost dobrobytu ludnosci (I nuovi orientamenti della politica di investimento e il loro 
influsso sul miglioramento del tenore di vita della popolazione). - ZAWADZKI J., Przejawy 
dzialania podstawowego prawa ekonomicznego wspolezesnego kapitalizmu w Polsce 
burzuazyino-obszarniczej (Manifestazioni dell’azione della legge fondamentale econo- 
mica del capitalismo contemporaneo nella Polonia del periodo borghese-latifondista). - 
WIELBURSKI R., O teoretyeznch podstawach sojuszu robotniezo-chlopskiego (Sulle basi 
teoriche dell’alleanza operai-contadini). - Minc B., O tempie wzrostu produkeji srodkow 
wytworezosci i tempie wzrostu produkcji srodkow spozycia (Sul ritmo di incremento 
della produzione dei mezzi di produzione e sul ritmo di produzione dei beni di consumo). 
- FiszeL H., O oddzialywaniu prawa wartosci na produkcje socjalistyezna (Sull’in- 
fluenza della legge del valore sulla produzione socialista). - LIPINSKI E., W sprawie 
gospodarczo-spolecznego podloza Odrodzenia w Polsce (Sul problema della base econo- 
mico-sociale della Rinascita in Polonia). 


Kwartal III - 1954. - LANGE O., Rozwoj gospodarezy Polski Ludowej w latach 1945-1954 
(Lo sviluppo economico della Polonia popolare nel periodo 1945-1954). - Minc B., O 
ksztaltowaniu sie dynamiki produkeji przemyslowej w Polsce kapitalistyezno-obszarniezej 
i w Polsce Ludowej (Sulla dinamica della produzione industriale nella Polonia capita- 
lista e nella Polonia popolare). - DZIEWONSKI K., Z zagadnien rozmieszezenia srodkow 
produkeji w Polsce Ludowej (Problemi della distribuzione dei mezzi di produzione 
nella Polonia popolare). - Rakowski M., Nicktore zagadnienia wzrostu wydajnosci 
pracy w Polsce Ludowei (Problemi dell’incremento della produttività del lavoro 
nella Polonia popolare). - FIEJKA Z., O aktywizacji gospodarezej malych miast (Sull’at- 
tivizzazione economica delle piccole città). - LycHowsk1 T., O niektorych szezegolnych 
formach wywozu kapitalu w drugim etapie ogolnego kryzysu kapitalizmu (Su alcune 
particolari forme dell’esportazione del capitale nella seconda tappa della crisi generale 
del capitalismo). - N.N. Praca Zbiorowa. Z zagadnien dojrzewania kryzysu gospodarezego 
w Stanach Zjednoczonych (Il lavoro collettivo. Problemi della maturazione della crisi 
economica negli Stati Uniti). - ReinHoLD C., Krytyka pogladow ekonomicznych « ame- 
rykanskiej frakeji» w SPD (Critica dei punti di vista economici del «gruppo ame- 


Segnalazioni emerografiche 187 


ricano » nell’SPD). - GRZYWICKA J., Poglady Staszyca na kwestie agrarna (I punti di 
vista di Staszyc sulla questione agraria). - SZEFLER S., Spoleczno-ekonomiczne poglady 
Dominika Krysinskiego (Le dottrine economico-sociali di Domenico Krysinski). - Lu- 
KASZEWICZ A., Konferencja nad « Zarysem historii polskiej mysli ekonomieznej» (Il 
dibattito su il « Profilo storico del pensiero economico polacco »). - PAJESTKA J., O 
tempie rozwoju produkcij srodkow produkcji i przedmiotow spozycia (Sul ritmo di 
sviluppo della produzione di mezzi di produzione e di beni di consumo). 


Estudos Econômicos, Rio de Janeiro. 


Janeiro/Junho de 1954. - Desenvolvimento Econômico e Procura Irracional. - Cartilha 
Brasileira do Aprendiz de Sociólogo. - A indústria Química no Brasil. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. 


Dezember 1954. - PATTERSON G., Die Entwicklung der amerikanischen Handelspolitik 
in der Nachkriegszeit. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


August 1954. - The Labor Market in Mid-1954. - Financing of Large Corporations 
in 1953. - The Balance Sheet of Agriculture, 1954. 


September 1954. - Consumer Instalment Credit. - The Private Demand for Gold, 
1931-1953. 


October 1954. - World Trade and Production in 1953-54. - Recent Financial Changes 
in Western Germany. - Member Bank Earnings, First Half of 1954. 


November 1954. - Expenditures in 1954. 


Fomento Social, Madrid. 


Octubre-Diciembre 1954. - Vitalidad sindical (Editorial). - ZALBA M., Salario justo. - 
BRUGAROLA M., La reforma agraria en América. - DEL VALLE F., Un caballero del 
comercio. 


Foreign Affairs, New York. 


October 1954. - MAKINS R., The World Since the War: The Third Phase. - ARM- 
STRONG H.F., Postscript to E.D.C. - Wriston H. M.,Young Men and the Foreign Service. 
- SLESSOR J., Air Power and World Strategy. - BowLes C., A Fresh Look at Free Asia. 
- STANTON E.F., Spotlight on Thailand. - Fischer R., Ho Chi Minh: Disciplined 
Communist. - CHANG C.M., Five Years of Communist Rule in China. - GOGUEL F., 
Political Instability in France. - LORD COLERAINE, Britain and America: The Need for 
Compromise. - PERETZ D., The Arab Refugee Dilemma. - FIrIELD R.H., The Challenge 


to Magsaysay. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Luglio-Agosto 1954. - D1 NARDI G., L’economia politica scienza del benessere collet- 
tivo. - DEL VECCHIO G., Osservazioni teoriche sul problema delle «aree depresse ». - 
WEINBERGER O., Riflessioni in occasione della ristampa degli «scritti teorici » di Vil- 
fredo Pareto. - CAPODOGLIO G., Di alcune relazioni tra prezzo privato, prezzo pubblico, 
costo medio e costo marginale. - FUÀ G., Problemi economici del controllo degli affitti. 
- DEMARIA G., Saggi di sviluppo industriale pro capite dei paesi europei, extraeuropei 
e sovietici, nel periodo 1937-1953. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


July 1954. - Das Gupta A.K. The Use of Curves in the Analysis of Market Price. - 
Ras K.N., Plural Note Issue System: A Case Study. - THORNER D., Land Reform in 
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India. - BHARGAVA R.N., Incidenec of Taxation. - AMIN R.K., A Suggestion for a Closer 
Economic Integration Between India and the Adjacent Territories. - GOURI G.S., Na- 
tional Income Estimates in India, 1931-49. 


October 1954. - HABAKKUK H.J., The Historical Experience on the Basie Conditions 
of Economie Progress. - GILL K.S., Keynesian Economics and Underdeveloped Coun- 
tries. - PARANJAPE H.K., Organisation of State Enterprises in India. - Buarr V.V., 
Employment and Capital Intensity. - KHATKHATE D.R., The Multiplier Process in Deve- 
loping Economies. - MEHTA F.A., Possibilities of Economie Integration Between India 
and South-East Asia. 


Industria (L’), Milano. 


3-1954. - MORGENSTERN O., Sperimentazione e calcolo su vasta seala in economica. - 
TINBERGEN J., Sulla teoria della politica economica. - LOMBARDINI S., In margine al 
Seminario internazionale di Varenna: osservazioni sull’analisi delle interdipendenze 
strutturali. 


Industrie, Bruxelles. 


Septembre 1954. - CORNEZ E. L’avenir des rapports sociaux. II . Esquisse d'une restau- 
ration de la personnalité du producteur. - EvrarDp R., Dom Nicolas Spirlet (1715-1794), 
moine et maitre de forges. - DE Vos H., L’activité maritime belge. - Moyen A., L’F- 
gypte nouvelle offre d’immenses possibilités. - L’industrie du matériel roulant. 


Octobre 1954. - Wicny P. - D’un monde à l’autre. - CLAUSSET E., Coneurrence - 
Homme d’affaires - Esprit d’équipe. - MEURIS J., L’industrie belge de l’assemblage 
rutomobile. - VAN den BosscHE A., Comment un industriel peut aider ses travailleurs 
a disposer d’un logement convenable. 


Novembre 1954. - TWIJNSTRA T.J., Concurrence, concentration et liberté d’e»*reprise. 
- DELSINNE L., Entreprises privées et services publics. - DE HÉNAU G., La consuuetion 
belge de matériel et d’equipements pétroliers. - Horn J., Le grand complexe industriel 
de Vilvorde. - MERTENS J., Elewijt, un centre commercial de la Belgique romaine. - LE 
Box A., Un coup d’cil sur la politique douanière belge. " 


Décembre 1954. - AMEYE L., Que peut-on attendre de l’industrialisation des pays neufsf. 
- CORNET H. « Patron » ou « Chef d’entreprise »?. - PETERS R., Vous bátissez. - BAEYENS 
F., L’électrification des chemins de fer belges. - MONBEIG P., Sáo Paulo, une métropole 
tropicale. - Les Etats-Unis devant l’an nouveau. 


International Affairs, London. 


October 1954. - NICOLSON H., The Origins and Development of the Anglo-French 
Entente. - Day A.C.L., The Position of the Sterling Area. - MUSULIN J., Austria 
Between East and West. - HELM Knox, Turkey, and Her Defence Problems. - REECE 
G., The Horn of Africa. - FAKHRY M., The Theocratic Idea of the Islamic State in 


Recent Controversies. - de RUSETT A., Large and Small States in International Organi- 
zation. I . 


January 1955. - TOYNBEE A., A Study of History. - What I am Trying to do. - BARKER 
E., Dr Toynbee’s Study of History . A Review - Brrpwoop (lord), The Defence of 
South East Asia. - BASTER J., The Economie Problems of Jordan. - IssawI C., The 
Bases of Arab Unity. - Lewis N.N., The Frontier of Settlement in Syria, 1800-1950. 
- Hostiz J.F., Problems of International Law Concerning Irrigation of Arid Lands. 


Investigación Económica, México. 
~ 


Primer trimestre 1954. - AYENSA A., Las Escuelas de Economia en el Congreso de 
Chile. - Lovo G. y Zamora F., Principios Normativos y Finalidades de las Facultades 
y Escuelas de Economía de las Universidades de las Repúblicas Latino Amerieanans. - 
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SILVA HERZOG J., Resumen Histórico del Desarrollo de la Enseñanza de las Ciencias 
Económicas en México. - LOPEZ Rosapo G. y NAVARRETE A., Jr. Orgonizacion de la In- 
vestigación Científica, Pre-Seminarios, Seminarios e Institutos. - DANku:A CHAVEZ M., 
Vinculación Interuniversitaria. - ALANIS Patiño E., La Energía en México. - MARTÍNEZ 
LE CLAINCHE R., ORNELAS KUCHLE R., Principales Aspectos de la Economía Mundial. 
- SANDOVAL F.B., Antecedentes del Crédito Agrario en México. 


Segundo trimestre 1954. - ALANfS Patiño E., La energia en México. - MARTIN ECHE 
VERRÍA L., La Leyenda Dorada sobre la Riqueza de México. - Esteve Torres A., La 
crisis minera y sus repercusiones en México. - MORA G., Las reuniones sobre comercio 
exterior. 


Jahrbücher für Nationalékonomie und Statistik, Stuttgart. 


Oktober 1954. - KRELLE W., Investitionsquote, Wachstumsrate, Kapazitátsausnutzug 
und Disproportionalitáten in der fortschreitenden Wirtschaft. - NEUMARK F., Probleme 
der deutschen Steuerreform. 


Dezember 1954. - Vito F., Der wirtschaftliche Fortschritt als wirtschaftspolitische 
Aufgabe. - WEBER W., und Mayer-Maty T., Studie zur spätmittelalterlichen Arbeits- 
markt und Wirtschaftsordnung. - KARRENBERG F., Neoliberalismus - Neosozialismus. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Avril-Mai-Juin 1954. - FLaus L., Les fluctuations de la production industrielle et de 
l’emploi dans l’industrie depuis 1914. Deux aspects du mouvement économique de 
longue durée. 


J'uillet-Août-Septembre 1954. - THIONET P., Quelques données sur les sondages de 
l’I.N.S.E.E., en 1952-1953. - DurrÉnoy M.-L., La statistique et les tendances litté- 
raires. - CÉPÈDE M., Chronique des Statistiques Agricoles. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


September 1954. - LEVITT T., Investment, and the Assurance of Prosperity. - LATANÉ 
H.A., Price Changes in Equity Securities. - WESTON J.F., The Finance Function. - 
TORGERSON H.W., Developments in Savings and Loan Associations, 1945-53. - COOKE 
H.J. and KATZEN M., The Public Debt Limit. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, 11. 


August 1954. - SPENGLER J.J., Richard Cantillon: First of the Moderns . I. - Howarp 
J.A., British Monopoly Policy: A Current Analysis. - BorTs G.H., Increasing Returns 
in the Railway Industry. - BUCHANAN J.M., Individual Choice in Voting and the 
Market. 


October 1954. - Knorr K., Market Instability and United States Policy. - SAVILLE L., 
Earnings of Skilled and Unskilled Workers in New England and the South. - SPENGLER 
J.J., Richard Cantillon: First of the Moderns. II. - HERRNSTADT I.L., The Reaction 
of Three Local Unions to Economie Adversity. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


September 1954. - BARGER H. and KLEIN L., A Quarterly Model for the U.S. Economy. 
- Rice S.A., Coordinating the U.S. Statistical System. - NUTTER G.W., Growth by 
Merger. - Simon H.A., Spurius Correlation: A Causal Interpretation. - WHITE HR, 
Empirical Study of the Accuracy of Selected Methods of Projecting State Populations. 
- Myers R.J., Interpreting Mortality after Retirement. - ZARKOVIC 8.8., Sampling 
Control of Literacy Data. - Kisx L., and Lansine J.B., Response Errors in Estimating 
Value of Homes. - SEN A.R., ANDERSON R.L., and FINENER AL, Comparison of Stra- 
tified Two-stage Sampling Systems. - BIRNBAUM A., Combining Independent Tests of 
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Significance. - FREUDENTHAL A.M. and GUMBEL E.J., Minimum Life in Fatigue. - 
HiLpreTB C., Point Estimates of Ordinates of Concave Functions. - BELZ M.H. and 
Hooxe R., Approximate Distribution of the Range in the Neighborhood of Low Per- 
centage Points. - Kina E.P., Optimum Grouping in One-criterion Variance Components 
Analysis. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


AURA T., The Economic Events of the Autumn. - ILVESSALO Y., Finland’s Forests in 
the Light of Three National Forest Surveys. - WAINIO W., Fluctuating Exchange Rates 
and Convertibility. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, He)sinki. 


Nide III - 1954. - Kovero ILM. - Muuan verotuksemme farssi (Un caso curioso nella 
nostra legislazione fiscale). - Luoma V., Rahapalkoista ja tuottavuudesta (Salari mone- 
tari e produttività). - NIITAMO O., Tuottavuus mitattuna tuotannon tuloksen ja tyópa- 
noksen suhteena ja sovellutus Suomen teollisuuteen (La produttività misurata come 
relazione fra l’output della produzione e l’input del lavoro, e l’applicazione all’indu- 
stria finnica). - POvHONEN P., Maan arvonmuodostuksen selvittely ekonometrisená 
tehtävänä (Valutazione dei territori urbani nell’analisi econometrica). 


Lloyds Bank Review, London. 


October 1954. - HorrMAN M.L., The Future of GATT. - PaisH F.W. and PEACOCK 
A.T., The Economics of Pension Funds. - BRANDT K., American Farm Surpluses. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


September 1954. - KAHN R.F., Some Notes on Liquidity Preference. - Devons E., 
Statistics of United Kingdom Terms of Trade. - HiGGINS G.M., and MACKENZIE W. 
J. M., The Co-ordination of Public Passenger Transport in South-East Lancashire. 


Medunarodni Problemi, Beograd. 


April-Juni 1954. - Popovic K., Evropska saradnja i integracija (Cooperazione ed inte- 
grazione europea). - FLERE J., Pokusaji privredne integracije Zapadne Evrope (Tenta- 
tivi per raggiungere l’integrazione economica dell’Europa occidentale). - JoB C., Poli- 
ticke organizacije evropske saradnje i integracije (Organizzazione politica della coope- 
razione europea e integrazione). - Tomac P., Evropska odbranbena zajednica (La co- 
munità europea di difesa). - BarTos M., Pravni aspekt evropske integracije (Aspetti 
legali dell’integrazione europea). - FRANGES B., Velika Britanija i zapadnoevropska 
integracija (La Gran Bretagna e l’integrazione dell’Europa occidentale). - STOJAKOVIC 
M., Socijalisti i integracija Evrope (I socialisti e l’integrazione dell’Europa). - Jugo- 
slavije i Evropska odbranbena zajednica (La Jugoslavia e la C.E.D.) 


Midland Bank Review, London. 


November 1954. - Britain’s Manpower . Pre-War and Post-War. - The Changing 
Pattern or « National Savings ». 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Marzo 1954. - MEIMBERG R., La política de inversiones en la República Federal Alemana 
desde la reforma monetaria. - ROBERT A., La industria química y la economía nacional. 
- CUESTA GARRIGOS I., La Banca española en 1953. 


Moneta e Credito, Roma. 


II trimestre 1954. - TrirrIN R., Il problema della convertibilità. - Piaou A.C., PARRA- 
VICINI G., Scritti di dottrina e di storia delle dottrine economiche. - TAGLIACARNE G., 
Calcolo del reddito nelle provincie e regioni d’Italia nel 1953. - CAUBOUE P., ZECCHI A., 
Aspetti di organizzazioni finanziarie estere. 
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Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


5-6 Hefte 1954. - ScamIpT Is E., Okonomiske betragtninger omkring de store trafik- 
projekter (Osservazioni economiche a riguardo del progetto sul traffico). - GELTING 
J.H., Pengelon og beskaeftigelse (Salario monetario e occupazione). - RASMUSSEN P.N., 
Nogle udvidelser af input-output modellen (Alcuni sviluppi del modello input-output). 
- JERNET C.V., Omkring liberalisering og told (Sulla liberalizzazione dei dazi doganali). 
- WILLERSLEV RICH., Traek af den industrielle udvikling 1850-1914 (Lo sviluppo indu- 


striale nel periodo 1850-1914). - CHRISTENSEN J., Mulighederne for konvertibilitet (E- 
ventualità della convertibilità). 


National Provincial Bank Review, London. 


November 1954. - BRUNNER C.T., Britain’s Roads - Paralysis or Progress? - POYNTON 
T.L., Local Authorities’ Dilemma. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


September 1954. - NuRKSE R., Period Analysis and Inventory Cycles. - MunBY D.L., 
The Price of Fuel. - BALoGH T., The Dollar Crisis Revisited. - YOUNGSON A.J., In- 
vestment Decisions, Trade Cycle, and Trend. - Burr D.B., Some Elementary Theory 
About Accumulation. 


Planovoje Chozjajstvo, Moskva. 


N. 1 - 1954. - Tridzat let bez Lenina, po leninskomu puti (Trent’anni senza Lenin, sulla 
strada da lui indicata). - ONISC-CENKO G., Razvjet chozjajstva i kultury Ukrajnskoj 
SSR (L’espansione economica e culturale della Repubblica socialista sovietica ucraina). 
- SOLLERTINSKAJA E., Ras-scirennoje vozproizvodstvo sotzialisticeskovo selskovo cho- 
zjajstva (La riproduzione allargata dell’agricoltura socialistica). - MACICHIN V., 
Razvitije proisvodstva predmetov narodnovo potreblenija na predprijatach mestnoj 
promysclennosti i promyslovoj kooperazii (Lo sviluppo della produzione degli articoli di 
largo consumo nelle imprese dell’industria locale e della cooperativa industriale). - Do- 
MITEJEV H., Uvelicit proizvodstvo mascin dlja lehkoj promysclennosti (Aumentare la 
produzione di macchinario per l’industria leggera). - VOLOSATOV N., KAHANOV S., 
Osnovnyje zadaci razvitija promysclennosti strojtelnych materialov (I compiti prin- 
cipali dello sviluppo dell’industria di materiali da costruzione). 


N. 2 - 1954. - PEREDOVAJA, Ustranit oscibki i nedostatki v planirovanii selskovo cho- 
zjajstva (Eliminare gli errori ed i difetti nella sfera della pianificazione dell’agri- 
coltura). - XALTURIN V., MTS - hlavnaja i resciajusc-ciaja sila v razvitii kolchoznovo 
proizvodstva (Le MTS - fattore principale e decisivo per lo sviluppo della produzione 
kolchoziana). - Petrov N., Uvelicit proizvodstvo mascin i avtomatov dlja pisc-cevoj 
promysclennosti (Aumentare la produzione di attrezzatura meccanica per l’industria 
alimentare). - TARASOV I., Reservy ekonomii ciornych metallov v narodnom chozjajstve 
(Le riserve di risparmio dei metalli pesanti nell’economia nazionale). - Ivanov N., Ob 
uskorenii stroitelstva i vvoda v dejstvie osnovnych fondov (Sull’accelerazione della co- 
struzione e della messa in funzione del capitale fisso). - Errmov A., Primenenije plasti- 
ceskisch mass - vajinyj rezerv ekonomii v narodnom chozjajstve (L’adozione delle masse 
plastiche - importante riserva di risparmio nell’economia nazionale). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


September 1954. - ELKINS S. and MCKITRICK E., A Meaning for Turner’s Frontier. I: 
Democracy in the Old Northwest. - Kévér J.F. The Integration of Western Europe. - 
Gay P., The Enlightenment in the History of Political Theory. - WEINER H.E., The 
Reduction of Communist Power in the Australian Trade Unions : A Case Study. - 
Hoop R.C., Reorganizing the Council of Economie Advisers. - MCHENRY D.E., Formal 
Recognition of the Leander of the Opposition in Parliaments of the British Common- 


wealth. 
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Probleme Economice, Bucuresti. 


Nr. 5 - 1954 - Viciu Gu. si COLIBRAN I., Cresterea productiei agricole si importanta 
economica a unor masurì agrotehnice (L’aumento della produzione agricola e i’impor- 
tanza economica delle misure agroteeniche). - VIAZMIN I., Formele legaturii economice 
dintre oras si sat în socialism (Le forme di collegamento economico tra la città e la 
campagna in socialismo). - DUMITRASCU ST., Importanta industriei constructiilor de 
masini pentru dezvoltarea bazei tehnico-materiale a agriculturii (L’importanza dell’in- 
dustria meceaniea per lo sviluppo della base teenico-materiale dell’agricoltura). - MIHAI 
I., Pentru îmbunatatirea muneii de planificare a luerarilor capitale (Per un migliora- 
mento della pianificazione dei grandi lavori). - Kun I., Un nou si puternie avint al 
produetiei bunurilor de consum in U.R.S.S. (Un nuovo formidabile incremento della 
produzione sovietica di beni di consumi). - ADAM I., si Marcu N., Reforma agrara de 
la 1864 sì unele aspecte ale dezvoltarii capitalismului in agricultura Rominiei (La rifor- 
ma agraria del 1864 ed alcuni problemi dello sviluppo del capitalismo nell’agricoltura 
rumena). - Dan P., Piata mondiala capitalista sub semnul erizei economice (Il mercato 
eapitalistico mondiale sotto il segno della crisi economica). 


Nr. 6 - 1954 - ANGHELESCU D., Intovarasirile agricole, mijloe important pentru 
dezvoltarea agriculturii (Le cooperative agricole, mezzo importante per lo svi- 
luppo dell’agricoltura). - GLIGOR V., Cresterea productivitatii animalelon, o importanta 
sarcina economica (L’aumento della produttività del bestiame, compito di grande im- 
po: .amza economica). - BARBU C. si MILETINEANU I., Rorul standardizarii in fmbnn-: 
tirea calitatii productiei (Il ruolo della standardizzazione nell’ambito del migliori. 
mento qualitativo della produzione). - LUCHIAN L., Importanta dezvoltarii oerotirii 
sanatatii în R.P.R. pentru ridicarea nivelului de trai al oamenilor muncii (L’impor- 
anza dello sviluppo dell’azione di difesa della salute pubblica nella R.P.R. ai fini 
dell ’elevamento del livello di vita dei lavoratori). - DUDINSKI I., Despre produetia de 
marfurì în tarile europene de democratie populara (Sulla produzione da mercato nei 
paesi europei a democrazia popolare). - DoLeu Gx., Cu privire la cerintele legi. , lusva- 
lorii sì unele aspecte ale actiunii ei (Sulle esigenze della legge del plusvalore ed alcuni 
problemi della sua azione) - NISIPEANU G ., Razboiul vamal, expresie a contradietiilor 
dintre tarile capitaliste (La guerra doganale - espressione delle contraddizioni tra i 
paesi capitalistici). 


Nr. 7 - 1954. - Matuyas E., Dezvoltarea industriei carbonifere în tara noastra {Lo 
sviluppe dell’industria carbonifera nel nostro paese). - HARTIA S., Specializarea, dez- 
voltarea multilaterala sì îmbinarea ramurilor sì culturilor în gospodariile agricole co- 
lective (La specializzazione, lo sviluppo ed il collegamento multilaterale dei rami e della 
cultura nelle aziende agricole collettivizzate). - SOBARU AL., Comertul de intimpinare, 
forma importanta a legaturii economice dintre oras si sat (Il commercio reciproco, im- 
portante forma di collegamento tra la città e la campagna). - Smuc IL, Probleme 
actuale de organizare si planificare a dezvoltarii tehnieii in R.P.R. (Problemi attuali 
di organizzazione e di pianificazione dello sviluppo della tecnica nella R.P.R.). - ADAM 
I. si Marcu N., Reforma agrara de la 1864 si unele aspecte ale dezvoltarii capitalis- 
mului în agricultura Romîniei (II) (La riforma del 1864 ed alcuni problemi dello 
sviluppo del capitalismo nell’agricoltura rumena (11)). - Horovir H., Despre decon- 
tarile internationale sì relatiile de eredit dintre tarile lagarului socialist (Sui paga- 
menti internazionali ed i rapporti di eredito tra i paesi del blocco socialista). - VERONA 
S., Renasterea si expansiunea monopolurilor vest-germane (La rinascita e l’espansione 
dei monopoli della Germania Occidentale). 


Nr. 8 - 1954 - Marin D., Problemele periodei de trecere în luerarile lui V.I. Lenin 
« Despre impozitul în natura» sì « Despre cooperatie » (Problemi del periode di tran- 
sizione neì lavori di V.I. Lenini « Dall’imposta sulla produzione » e « Della coopera- 
tiva »). - ZUCKERMAN I. sì PORUMBESCU V., Intrecerea socialista si importanta ei in 
cresterea productiei agricole (L’emulazione socialista e la sua importanza ai fini del- 
l'aumento della produzione agraria). - CONSTANTINESCU F., Asigurarea oraselor si 
centrelor industriale cu produse agroalimentare (L’assicurazione del rifornimento delle 
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città e dei centri industriali con prodotti dell ’agricoltura). - Iosir §., Mobilizarea 
rezervelor interne în industria alimentara (La mobilitazione delle riserve interne del- 
l’industria alimentare). - SEBASTIAN V., Unele probleme ale specializaru si cooperarii in 
industria noastra constructoare de masini (Problemi di specializzazione e di coopera- 
zione nella nostra industria meccanica). - CRE L., Folosirea nerationala a resurselor 
energetice în Romînia burghezomosiereasea (L'irrazionale sfruttamento delle risorse 
energetiche nella Romania capitolistico-borghese). - ADAM I. si Marcu N., Reforma 
agrara de la 1864 si unele aspecte ale dezvoltarii capitalismului în agricultura Romí- 
niei (III) (La riforma agraria del 1864 ed alcuni aspetti dello sviluppo del capitalismo 
nell’agricoltura della Romania (III)). 


Nr. 9 - 1954. - Proiectul C.C. al P.M.R. Directivele Congresului al II-lea al Partidului 
cu privire la dezvoltarea agriculturii în urmatorii,2-3 ani (Il progetto del C.C. del 
P.M.R. Le direttive del II Congresso del partito per lo sviluppo dell’agricoltura nei 
prossimi 2-3 anni). - MuReEscu C., Pe drumul avîntului continuu al agriculturii #0- 
vietice (Verso l’ulteriore espansione dell’agricoltura sovietica). - Maror Gu., Industria 
usoara în lupta pentru îndeplinirea sarcinilor Plenarei din august 1953 a C.C. al P.M.R. 
(L’industria leggera in lotta per l’attuazione dei compiti del Plenum d "agosto 
1953 del C.C. del P.M.R.). - DAN Em., Importanta colectarilor de produse agricole în 
întarirea schimbului dintre oras si sat (L’importanza dell’ammasso dei prodotti agri- 
coli nell’ambito del rafforzamento degli scambi tra città e campagna). - DAVIDOVICI 
L., Pentru continua îmbunatatire a activitatii cooperatiei de consum (Per l’ulteriore 
miglioramento dell’attività della cooperativa di consumo). - PírJO0L M., Protectia muncii 
în industria carbonifera (La protezione del lavoro nell’industria carbonifera). - DAN 
P., Despre rolul relatiilor de productie în orînduirile presocialiste. I (Sulla funzione dei 
rapporti di produzione nelle strutture presocialiste. I). - SATELES T., Fenomene de 
criza în agricultura S.U.A. dupa cel de-al doilea razboi mondial (Fenomeni di erisi 
nell’agricoltura degli S.U.A. alla fine della seconda guerra mondiale). 


Public Finances - Finances Publiques, Amsterdam. 


Nr. 8 - 1954. - MASOIN M., Fonds de régularisation des budgets et fonds d’égalisation 
des changes. - Moore O.E., Monetary-fiscal Policy and Economie Development in 
Haiti. - BHARGAVA R.N., Recent Trends in Federalism. - SAAKI ERETZ AHUVAH, Israéls 
New Economie Policy (NEP): The Background. 


Nr. 4 - 1954. - SAAKI ERETZ AHUVAH, Israéls New Economic Policy in Action. - TSUNE- 
SABURO TOKOYAMA, Bread or Gun. - SAINZ de BUJANDA F., L’idée des finances publi- 
ques et de la science des finances. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass. 


November 1954. - BAUDIN L., Irrationality in Economics. - GEORGESCU-ROEGEN N., Choi- 
ce, Expectations and Measurability. - Kerr C., The Trade Union Movement and the 
Redistribution of Power in Postwar Germany. - HENDERSON A., The Theory of Duopoly. 
- BASTER J., Recent Literature on the Economie Devolopment of Backward Areas. - 
WHITIN TM. and Peston M.H., Random Variations, Risk, and Returns to Scale. - 
Brocki£ M.D., Debt Management and Economie Stabilization. - SHUBIK M., Infor- 
mation, Risk, Ignorance and Indeterminacy. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


November 1954. - Novick D., Mathematics: Logic, Quantity, and Method. - Mathematics 
in Economics: Discussion of Mr. Novick’s Article. Introduction (F2 gg pb 
Comments (L.R. Klein, J.S. Duesenberry, J.S. Chpman, J. Tinbergen, D.G. Champer- 
nowne, R. Solow, R. Dorfman, T.C. Koopmans, PA. Samuelson, and S.E. Harris). - 
SAMUELSON P.A., The Pure Theory of Public Expenditure. - LEBERGOTT 8., Measuring 
Unemployment. - BOURQUE P.J., The Domestic Importance of Foreign Trade of the 
United States, by Producing Regions, Manufacturing Sector, 1947. - HANSEN A.H., 
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Growth or Stagnation, in the American Economy. - Nove A., Soviet Budgets after 
Stalin. - NEVIN E., United States Foreign Investment and Dollar Shortage: A Com- 
ment. - MISHAN E.J., Can the United States Contribute Further toward Iuternational 
Solvency?. - HERMAN L.M., A Dollar Estimate of Soviet Foreign Trade, 1947-1951. - 
REDDING A.D., Comparison of Volume and Distribution of Nonagricultural Emplcyment 
in the U.S.S.R., 1928-1955, with the U.S., 1870-1952. - VAN SYCKLE C., Ecunomic 
Expectations and Spending Plans of Consumers. - ALLEN LATANÉ H., Cash Balances 
and the Interest Rate - A Pragmatic Approach. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


September 1954. - TAMBRONI F., The Italian Merchant Marine. - Mosti G. Harbours 
and Harbour Activity in Italy at the Present Moment. - MER£NDI A., Great Italian 
Land Reclamation Works: The Apulian « Tavoliere ». - GATTAMELATA I., The Italian 
Milling Industry in 1953. 


November 1954. - BRESCIANI TURRONI C., The Stock Market in Italy. - TAGLIACARNE 
G., Monetary and Consumption Indices in International Comparisons. 


Revue d’Economie Politique, Paris. 


Juillet à Octobre 1954. - La France économique en 1953. - COURTIN R., Avant-propos. - 
Henry L., La situation démographique de la France. - Dumas R., L’évolution des prix. 
- CARRE PH., Le revenu national. - PELLIER J., L’Union francaise d’outre-mer. - 
CoLLIARD C.-A., Politique et législation fiscales. - CouLBOIS P., Le Budget, la Tréso- 
rerie et la Dette publique. - H. L., Le marché de l’argent à court terme et le marché 
des changes. - MILLET J., Les caisses d’épargne. - HAOUR P., Les émissions. - DESSI- 
RIER J., La bourse des valeurs. - FOURASTIE J., Les assurances privées. - FROMONT P., 
La production agricole. - JoLy R., La production industrielle et le commerce intérieur. 
- Borpaz R., La reconstruction et le logement. - WEILLER J., Echanges extérieurs et 
politique commerciale. - NICOLAS M., Evolution des transports. - Levy-BRUBL R., 
L’évolution des salaires. - DEHOVE G., Le mouvement ouvrier et la législation sociale. - 
ANTONELLI E., La Sécurité sociale. - PIATIER A., La conjoneture francaise dans la 
conjoneture mondiale. 


Novembre-Décembre 1954. - DELIVANIS D.J., Les buts de la politique monétaire depuis 
la suspension de l’étalon-or. - VILLEY D., L’économie de marché devant la pensée 
catholique. - MouLy J., De la firme et de ses comportements. 


Revue de la Faculté des Sciences Economiques de l’Université d’Istanbul, Istanbul. 


Octobre 1951-Juillet 1952. - Saro O.C., La population active d’après les recensements 
de la population et les recensements d'établissements. - CASTELANO V., Quelques réfle- 
xions sur de nouveaux développements de la théorie biologique des sociétés humaines. - 
SBAROUNIS A.J., Project of a Turkish - Hellenic Customs and Economie Union. - 
SONNABEND H., Power and Persuasion. - KILICBAY A.K., The Development of Underde- 
veloped Countries. - ARNDT H.W., The Role of Monetary Policy. - ELDEM V., Chan- 
gements survenus depuis la guerre dans le niveau de vie des fonctionnaires et des 
salariés de l’Etat. - CiLLov H., Les Recensements Industriels en Turquie. - OKYAR O., 
La Turquie devant la coopération économique Européenne. - FEYZIOGLU B.N., La com- 


paraison des systèmes de la clôture et des comptes budgétaires en Turquie et à 
l’étranger. 


Revue de l’Institut International de Statistique, La Haye. 


Rice S.A., The twenty-eighth session. Rome, September 6-12, 1953. - KeNDALT. M.G. and 
SUNDRUM R.M., Distribution-free methods and order properties. - Henry L., Fonde- 
ments théoriques des mesures de la fécondité naturelle. à 


Revue de Science ei de Législation Financières, Paris. 


Octobre-Décembre 1954. - FAGAN E.D., L’impòt sur le revenue net des sociétés et 
les prix. - TABATONI P., L’imposition des gains de capital et ses conséquences écono- 
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miques. - ULKMEN I.H., Finances locales turques. - DE CARBON L., Signification écono- 
mique et portée financière de l’impòt sur le chiffre d’affaires en U.R.S.S, - S'LEFANI G., 
Les dépenses publiques comme sources de recettes fiscales: questions de méthode. - 
GUIHENEUF R., A propos du crédit publie. - LEDUC M., iv’utiectation des recettes dans 
les finances contemporaines. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Septembre 1954. - GONNARD R., Qu'est-ce que l’Europe?. - JAUNE R., L'organisation 
des Nations Unies pour l'Alimentation et l’Agriculture (F.A.0.). - SCHREURS A., Con- 
tribution aux études d’économie générale en Wallonie. Problèmes de méthode (suite). 


Décembre 1954. - LAROCK V., Les Problèmes de l’Expansion. - HOUSE J. W., La 
Grande-Bretagne et la Communauté Européenne du Charbon et de l’Acier. 


Revue Economique, Paris. 


Novembre 1954. - LHOMME J., Matériaux pour une théorie de la structure économique 
et sociale. - AKERMAN J., L’aspect structurel. - Resta M., Sur la théorie de la structure 
économique. - MARCHAL A., Prise de conscience, structure et concept de période. - 
FLAMANT M., Structure économique et périodes longues. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Octobre 1954. - JaccarD P., L'enseignement secondaire et supérieur au service d’un plus 
grand nombre. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Août 1954. - LLOYD J., L’édification d’un Etat social en Birmanie. - NIPPERDEY H.C., 
L'évolution du droit du travail dans la République fédérale d'Allemagne depuis 1945: 
II. - TaupicHUM M. Les stagiaires ouvriers: Une forme de l’assistance technique. 


Septembre-Octobre 1954. - Léon Jouhaux, 1879-1954. - La trente-septiéme session de la 
Conférence internationale du Travail, Genève, juin 1954. - L’amélioration des rapports 
humains dans l’entreprise. - OBLATH A., Le problème des excèdents de main-d’œvre 
en Europe. - Goswami V.L., L’œuvre de la Foundation Ford dans l’Inde. 


Novembre 1954. - HALLSWORTH J.A., La liberté syndicale et les relations profession- 
nelles dans les pays du Proche et du Moyen-Orient: I. - Morris J.A., La régularisation 
de l’emploi dans la sidérurgie. - L'évolution des industries chimiques et la qualification 
de leur personnel. 


Décembre 1954. - RENS J., Choses et gens de la mine. - La composition du Conseil 
d’administration du Bureau International du Travail. - HALLSWORTH J.A., La liberté 
syndicale et les relations professionnelles dans les pays du Proche et du Moyen - 
Orient: II. 


Rivista bancaria, Milano. 


Luglio-Agosto 1954. - E. d’A., Luci ed ombre della congiuntura produttiva e finanziaria 
(Cronache). - Branca G., Contratti bancari. - LAUFENBURGER H., Studio psicologico 
della Finanza pubblica (III). 


Settembre-Ottobre 1954. - E. d’A., «Correzione della rotta» della politica economica ita- 
liana (Cronache). - SENSINI G., Considerazioni circa un generale ritorno agli arbitraggi 
dei cambi. - De SEMO G., Sulla posizione del diritto commerciale nell’ordinamento giu- 
ridico odierno. - CAPRARA U., Forme tecniche e contenuto economico della attività ban- 
caria. - GIUGIA T., Aspetti complessi del problema delle aree depresse. 


Novembre-Dicembre 1954. - E. d’A., « Rischi programmatici » e investimenti esteri in 
Italia (Cronache). - DEMARIA G., Le variabilità dei prezzi e dei redditi nell “agricoltura 
italiana dal 1902 al 1952. - d’Ippoziro T., La scienza della ragioneria alla metà del 
XX secolo. (Il suo posto nel complesso delle odierne dottrine di economia aziendale). 
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Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Settembre 1954. - DeL VeccHIO G., Introduzione alla finanza. - FORTE F., Alcune ri- 
flessioni di teoria e politica finanziaria a proposito della nuova imposta sulle società 
di capitali. - FORTE F., Il computo dei benefici stradali e degli oneri fiscali relativi - III. 
- GRILLO R., La valutazione delle rimanenze di materie prime e di merci nella economia 
di azienda e nel diritto tributario. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Settembre 1954. - Bonato C. Per una politica di stabilizzazione e di equilibramento 
dei redditi agricoli. - ToFANI M., Vicende dei piani generali di bonifica negli ultimi 
vent’anni. - SoRBI U., Storia e aspetti economici delle previdenze a favore dei lavora- 
tori, con riferimento al settore agricolo. - MEISSNER F., L’Accordo internazionale del 
grano e i suoi effetti stabilizzatori. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Agosto-Settembre, 1954. - GINI C., Dei complessi supernazionali e della loro autonomia 
economica. - GALLI R., L’imposta italiana sui redditi mobiliari ed i corrispettivi delle 
licenze di fabbricazione. - GoLa M., Motivi del fenomeno della scarsità di dollari nel 
mondo. - ALHAIQUE C., Gli aspetti economici attuali del protesto cambiario nella vita 
dell’Azienda. - CuTtoLo I., Osservazione sulla configurazione strutturale dei bilanei 
d’impresa. 


Ottobre 1954. - Harrop R.F., Osservazioni sulla convertibilità. - SENSINI G., Qualche 
considerazione intorno ai regimi di libera concorrenza nei casi complessi. - GIANNINI 
A., La tutela del titolo dei giornali e delle opere cinematografiche. - PASQUATO M. 
L’economia di Venezia. 


Novembre 1954. - Atti del 70 Convegno di Studi di Economia e Politica Industriale 
(Stresa 24, 25 e 26 settembre 1954). 


Dicembre 1954. - LAUFENBURGER H., Riabilitazione delle imposte indirette. - PALOMBA 
G., Sguardo storico sull’istituto corporativo. - PANCHETTI G., La «Società Anonima 
del nuovo motore Barsanti e Matteucci ». 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Luglio-Settembre 1954. - Una soluzione impazientemente attesa. - BETTASA G., Respon- 
sabilità francesi dopo il rigetto della CED. - PELLA G., La situazione dell’Europa 
nell’economia mondiale. - MAGISTRATI M., Venti anni fa: Roehm e Dolfuss. - MAMMA- 
RELLA G., Il « New Look» e la strategia totale americana. - Rosso A., Quattro mo- 
menti della diplomazia italiana. - FERRARIS L.V., L’amministrazione centrale del Mi- 
nistero degli Esteri italiano nel suo sviluppo storico (1848-1954) (continua). - GIANNINI 
A., L’accordo italo-germanico per il carbone (1940). - CANALI P., Ricordo di De Gasperi. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Settembre-Ottobre 1954. - Vito F., Movimento demografico e sviluppo economico. - 
Benvenuti F., Note preliminari per una classificazione qualificatoria delle imprese 
nazionalizzate. - Brasca C., Intorno agli effetti economici del debito pubblico. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


June, 1954. - MANN H.B., A Theory. of Estimation for the Fundamental Random Pro- 
cess and the Ornstein Uhlenbeck Process. - Mann H.B. and MORANDA P.B., On the 
Efficiency of the Least Square Estimates of Parameters in the Ornstein Uhlen- 
beck Process. - Basu D. and Lama R.G., On Some Characterization of the Normal 
Distribution. - Basu D., On the Optimum Character of Some Estimators Used in Mul- 
tistage Sampling Problems. - RUSHTON S., On the Confluent Hypergeometrie Function 
M (a, y, x). - RUSHTON S. and Lane E.D., Tables of the Confluent Hypergeometrie 
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Function. - MUKHERJEE M., Estimation of National Consumption of the United King- 
dom from Family Budget Studies. - MATHEN K.K. and Port S.J ., An Adjustment for 
the Effect of Changing Birth Rates on Infant Mortality Rates. - Som R.K., Seasonality 
in the Incidence of Strikes in the Bombay Textile Industry. 


Septembre 1954. - MUKHERJEE M., The Technique of Social Accounting in a Pre-in- 
dustrial Economy. - WALSH J.E., Analytic Tests and Confidence Intervals for the Mean 
Value, Probabilities, and Percentage Points of a Poisson Distribution. - Roy P.M., On 
the Method of Inversion in the Construction of Partially Balanced Incomplete Block 
Designs From the Corresponding B.I.B. Designs. - MITRA S.K., A Note Minimum 
Variance in Unbiased Estimation. - Lana R.G., On Some Problems in Canonical Cor- 
relation. - MASUYAMA M., On the Problem of Screeming Defective Articles During 
Production. - CHOWDHURY S.B., The Most Powerful Unbiased Critical Regions and the 
Shortest Unbiased Confidence Intervals Associated with the Distribution of Classical 
D* -Statistie. - SINGH J., A Short Note on Wagon Turn-Round. - National Sample 
Survey: the Turn Round. - Ray D., Truncated Sampling From Distributions Admitting 
Sufficient Statistics. - MATHEN K.K., Note on the Design of Experiments and Testing 
the Efficiency of Drugs Having Local Healing Power. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


September 1954. - WEBER M., Volkswirtschaftliche Probleme der Produktivitàt und der 
Lohnpolitik. - DAENZER W.F., Betriebliche Probleme der Produktivitàt. - GASSER C., 
Bemerkungen zum Problem der Produktivität und der Lohnpolitik. - Zwineui U., Ein 
internationales Schema für volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen. - Urrina J.E.G., 
Sample Surveys for Household Income and Expenditure Information. - WALTER E.J., 
Genfer Volks-und Berufszählungen des 18. Jahrhunderts. 


Dezember 1954. - HEINTZ P. Betrachtungen zu einer soziologischen Theorie der Revolte. 
- BRUPPACHER W., Outline of the Technical Working of the European Payments Union. 
- KNESCHAUREK, Sparen und Investieren in den volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen. 
- WAGNER V.F., Preise und Lóhne bei Vollbeschäftigung. - ERBE R., Die nationalsozia- 
listische Beschäftigungspolitik im Lichte der Beschäftigungstheorie von Keynes. - 
RorascHILD K.W., Sprache, Ideologie und Wirklichkeit. - ScHwarz A., Glücksspiele 
und Statistik. - BILLTER E.P., Eine Masszahl zur Beurteilung der Altersverteilung 
einer Bevolkerung. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


March 1954. - CAIRNCROSS A.K., The Scottish Economie Society. - RANKIN M.T., The 
Scottish Society of Economists. - RoBERTSON D.J., Labour Turnover in Shipbuilding. - 
HAMILTON H., The Founding of the Glasgow Chamber of Commerce in 1783. - BELL 
J.D.M., Stability of Membership in Trade Unions. - MunBY D.L., Transport Costs in 
the North of Scotland. 

June 1954. - CAIRNCROSS A.K., The Future of British Trade. - CAMPBELL A.D., The 


Catto Return. - MEEK R.L., Adam Smith and the Classical Concept of Profit. - GASKIN 
M., The Note-Issue in Modern Scottish Banking. - NoBLE T.A.F., The Future of 
Crofting. 

October 1954. - ROWNTREE G., The Finances of Founding a Family. - CAMPELL R.H., 
Investment in the Scottish Pig Iron Trade, 1830-43. - MacHLUP F., Dollar Shortage 
and Disparities in the Growth of Productivity. - LESER C.E.V., Earnings in British 
Regions in 1948. - WRIGLEY J., The Scottish Economy. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quartely Review, Stockholm. 


October 1954. - JACOBSSON P., Stable or Fluctuating Exchange Rates ?. - LUNDBERG E, 
The Dilemma of Exchange Rate Policy. - SUVIRANTA BR. The Finnish Economy during 


the Last Ten Years. 
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Social Research, New York. 


Autumn 1954. - SCHWEITZER A., Critique of Countervailing Power. - Micaup C.A., 
French Intellectuals and Communism. - Saposs D.J., Current Trade-Union Movements 
of Western Europe. - WHIite H.B., The Problem of Loyalty in American Political 
Thought. - BROZEN Y., Determinants of Entrepreneurial Ability. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


September 1954. - KELLY T.H., The Transition to Customs Union in Southern Africa. - 
MUELLER F.W., On Raising the Price of Gold - An American Viewpoint. - WIJNHOLDS 
H.W.J., Velocity of Cireulation, Money Stock and Money Possession. - BEHRMANN 
H.I., Sampling Technique in an Economic Survey of Sugar Cane Production. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N.C. 


October 1954. - GEORGESCU-ROEGEN N., Choice and Revealed Preference. - Witte E.E., 
Institutional Economics as Seen by an Institutional Economist. - PoLakorr M.E., Some 
Critical Observations on the Major Keynesian Building. - SmirH H.R., The Farmer 
and the Tariff: A Reappraisal. - Wirt L., International Programs and Agricultural 
Policy. - DUNN E.S. JR., The Equilibrium of Land-Use Patterns in Agriculture. - 
BEFLFER N., Section Work in the Women’s Garment Industry. 


Soviet Studies, Oxford. 


October 1954. - SETON M., Second Thoughts on Eisenstein. - BROWN G., The Discussion 
on Physics. -SCHLESINGER R., Models and Facts. 


Staff Papers - International Monelary Fund, Washington. 


September 1954. - SWEENEY T.D., Short-Range of U.S. Imports. - ELIADES E.AP., Stabi- 
lization of the Greek Economy and the 1953 Devaluation of the Drachma. - PATEL I.G., 
Selective Credit Controls in Underdeveloped Economies. - De LooPER J.H.C., Recent 
Latin American Experience with Bilateral Trade and Payments Agreements. - WEINER 
M.L. and DALLA-CHIESA R., International Movements of Publie Long-Term Capital and 
Grants, 1946-50. 


Statistica, Milano. 


Luglio-Settembre 1954. - Studi in onore di G. Pietra (1). - FORTUNATI P., Presentazione. - 
GINI C., La teoria delle migrazioni adattative. - FANNO M., Economia e finanza alla 
luce delle esperienze recenti. - DE FINETTI B., Concetti sul comportamento induttivo 
illustrati con un esempio. - Papr G.U., Approccio regionale e sviluppo economico. - 
SAVORGNAN F., Gli oroscopi demografici. - PALOMBA G., La teoria dell’equitibrio econo- 
mico: statica, dinamica e correzioni relativistiche. - MAROI L., La periodicità giornaliera 
nei nati e dei morti in Italia. - DE VERGOTTINI M., Sugli indici di attrazione matri- 
moniale. - BARBIERI B., Schemi probabilistici e teoria dei campioni casuali. - d’ELIA E., 
La riversibilità professionale, quale misura statistica degli squilibri economico-sociali. 
- BARBENSI G.-NISTRI M., Studio statistico sulle frequenze dell’elettroencefalogramma 
umano normale nell’ambito del cosiddetto ritmo alfa. - PizzertTI E., Osservazioni sul 
calcolo aritmetico del rapporto di concentrazione. - BELLETTINI A., Di alcuni schemi 
generali di seriazioni massimanti. - AMATO V., Sulla distribuzione dell’indice di cogra- 
duazione del Gini. - LENZI R., Metodi di misura della nuzialità. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Septembre 1954. - Les comptes provisoires de la Nation de l’année 1953 et le budget 
économique de l’année 1954. - Statistiques. - Pays-Bas. Le plan central économique et 
le projet de budget pour 1954. 


Octobre 1954. - Une nouvelle comparaison des produits nationaux. - Les opérations des 
comptes spéciaux d’avances du Trésor de 1949 a 1953. - Statistiques. - Allemagne 
occidentale. L’aide financière alliée, - Italie. La situation économique en 1953. 
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Statistiques et Etudes Financières - Supplement Finances Comparées, Paris. 


N. 21 - 1954. - «Le contrôle des Banques et du Crédit à l’étranger (I) ». - Etats-Unis 
- Italie - Suisse. 


Statistiques et Etudes Financiéres - Supplément Finances Frangaises, Paris. 


N. 23 - 1954. - Rapport sur la situation des Sociétes d’Assurances et de Capitalisation 
et des autres entreprises régies par le décret-loi du 14 juin 1938 (Année 1952). - Ba- 
lance des payements de l’année 1953 entre la zone franc et les pays étrangers. - Les 


comptes provisoires de la nation pour l’année 1953 et le budget économique pour 
l’année 1954. 


N. 24 - 1954. - Huitième rapport annuel du conseil national du crédit (année 1953). - 
Premier rapport annuel du comité monétaire de la zone franc (année 1953). 


Transactions of the Manchester Statistical Society, Manchester. 


Session 1953-54. - INce G.H., The Redistribution of Manpower in Great Britain follo- 
wing the Second Great War. - MaserIeLD P.G., Air Transport: A Statistical and Ge- 
neral Review of its Economie Problems. - CLEGG H.A., Some Consequences of the Gene- 
ral Strike. - FISHER N.G., Is Education Possible? - Savers R.S., Twentieth Century 
English Banking. 


Transport and Communications Review, New York. 


Aprile-June 1954. - Ropeways and Cableways (first part). - DE Vries W.L., Adminis- 
strative Regulations in Iternational Shipping. - VOLMULLER J., Transport in Bolivia. - 
RUTTEN F.J.TH., School for Dock Labour. 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 5 - 1954. - GREKULOV L., Uvelicenije proizvodstva zerna - najsusc-cjnaja narodnocho- 
zjaistvennaja zadacia (L'incremento della produzione del grano - compito urgentissimo 
per l’economia nazionale). - CHROMOV P., Ekonomiceskoje znacenije vossojedinienija 
Ukrainy z Rossijej (L’importanza economica dell’unificazione dell’Ucraina con la 
Russia). - ErINov A., O spetzializatzii predprijatij mestnoj promysclennosti i pro- 
myslovoj kooperatzii Urala (Sulla specializzazione delle imprese dell’industria locale e 
della cooperativa industriale dell’Ural). - ScirJAJEV I., Iz opyta raboty Ramenskoj 
MTS (Dall’esperienza del lavoro dell’ MTS di Ramensk). - TZSJAN SJCE-MO, Ekonomi- 
ceskije zakony v uslovijach novoj demokratii Kitaja (Le leggi economiche nelle con- 
dizioni della nuova democrazia cinese). - DUDINSKIJ I., O tovarnom proizvodstve v 
evropejskich stranach sredstvo ohrablenija rabocevo klassa monopoljami (Sulla produ- 
zione da mercato nei paesi europei - mezzo di spoliazione della classe operaia mediante 
i monopoli). - Karz A., Kak falsifitzirujetza statistika bezrabotitzy v S-SC-IA (Come 
vengono falsificate negli S.U. le statistiche sulla disoccupazione). 


N. 6 - 1954. - Puornrxov K., Sovetskij bjudzhet v hody pjatoi pjatiletki (Il bilancio 
sovietico nel periodo del quinto piano quinquennale). - KAPUSTIN E., Razpredelenije po 
trudu - ekonomiceskij zakon sotzialisma (La distribuzione in base al lavoro, legge eco- 
nomica del socialismo). - VAsILIEv N., Nekotoryje voprosy razvitija proizvodstva kar- 
tofelija i ovosc-cej v SSSR (Problemi dello sviluppo della produzione delle patate e 
degli ortaggi nell’URSS). - ZpuKov N., Hermanskij vopros i problema obezpecenija 
evropeiskoj bezopasnosti (La questione tedesca ed il problema della garanzia nella si 
curezza europea). - BLIUMIN I., Burzhuaznyje « teori » tzikla na sluzhbe amerikanskich 
monopolii (Le «teorie » borghesi del ciclo a servizio dei monopoli americani). - KLES- 
MET O., Upadok selskovo chozjajstva v kolonialjnych i zavisimyeh stranach (La deca- 
denza dell’agricoltura nei paesi coloniali e dipendenti). - ZVORYKIN A. KIRZHNER D., 
Konkretnaja ekonomika kak nauka i ucebnaja distziplina (L economia concreta come 
scienza e come disciplina). - SAKSAHANKIJ T., Vzase-citu konkretnoj ekonomiki kak nauki 
(In difesa dell’economia concreta come scienza). 
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N. ? - 1954. - BECIN A., Sotzialisticeskoje vozproizvodstvo i narodnochozjajstvennyje 
proportzii (La riproduzione socialista e le proporzioni nell’economia nazionale). - MRA- 
CIKOVSKAJA I., Borba V.I. Lenina protiv liberalnovo narodnicestva i « legalnovo mark- 
sisma » po ekonomiceskim voprosam (La lotta di Lenin contro il populismo liberale 
ed il « marxismo legale » nei problemi economici). - DARITRIJEV M., O putjach snizhe- 
nija sebestojmosti produktzii promysclennosti tovarov scirokovo potreblenija (Sui me- 
todi per ridurre i costi di produzione dell’industria dei prodotti di largo consumo). - 
DrvsaTov V., O reservach rosta prozvoditelnosti truda (Sulle riserve per l’incremento 
della produttività del lavoro). - NAPOLSKIJ M., GRIGORIEV V., Vsesojuznaja selskocho- 
zjajstvennaja vystavka smotr dostizhenij sotzialisticeskovo selskovo chozjajstva (L’espo- 
sizione nazionale dell’agricoltura - rassegna delle realizzazioni dell’economia agricola 
socialista). - SCIBANOV A., Osvojenije novych zemel (L’assimilazione di terre nuove). - 
PoHORILLE M., Desjat let razvitija ekonomiki narodnoj Polsci (Dieci anni di sviluppo 
dell’economia polacca). - ALCHIMOV V., Voprosy normalizatzii mezhdunarodnoj torhovli 
(Problemi della normalizzazione del commercio internazionale). 


Weltwirtschalftliches Archiv, Hamburg. 


Band 73 - Heft 1 - 1954. - PEDERSEN J., The Theory of Inflation. - SCHNEIDER E., Der 
Realismus der Marginalanalyse in der Preistheorie. - Kraus W., Multiplikator, Akze- 
lerator, Wachstumsraten und Konjunkturzyklus. - BoLTE K.M., Bevólkerungsent- 
wicklung und Leistungspotential. 


Westminster Bank Review, London. 


November 1954. - GLASS D.V., Fathers and Sons on the Social Ladder. - Wray M. 
Fashion in the Women’s Outerwear Industry. - A Satisfactory Surplus. - Initial Diffi- 
culties. - JONES J.0., Milk Production and the Small Farmer. - « Invest in Success ». 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


September 1954. - KÜENE K., Der Verbraucher - Spielball oder Schiedsrichter? - BECKER 
W.-D., Die marktwirtschaftlichen Aufgaben der Wirtschaftswerbung. - SCAMMELL W.M., 
Britiseher und deutscher Wettbewerb um die Exportmärkte. 


Oktober 1954. - GREISER F., Die westdeutschen Tages-zeitungen. Tatsachen und Ten- 
denzen. - FRANKENFELD A., Die Verteidigung der Pressefreiheit gegen wirtschaftliche 
und politische Gefahren. - RÔPER B., Gestalt und Aufgaben des Wirtschaftsteils der 
Tagespresse. 


November 1954. - NEUBAUER W., Theorie zur Bekämpfung monetärer Krisen. - 
GRUNDKE G., Warenkunde als Wissenschaft in Deutschland. 


Dezember 1954. - STASSEN H.E., Amerikas Zusammenarbeit mit der freien Welt. - 
SCAMMELL W.M., Das britische Commonwealth in englischer Sicht. - PEyrer H., Die 
franzósische Union - ihre politischen, wirtschaftlichen und monetären Aspekte. - 
PFEFFER K.H., Der Atlantikpakt als Defensivsystem der amerikanisch-europàischen 
Weltwirtschaft. 


Januar 1955. - SAMHABER E., Die « Westliche Hemisphäre ». - SHAFFER N., Politische 
und wirtschaftliche Entwicklungen in Südostasien. - HILDEBRANT W., Der Ostblock als 
Wirtschaftsmacht. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


Heft 3 - 1954. - TEIL I: Die wirtschaftliche Lage zu Herbstbeginn 1954. - Verstärkte 
Auftriebskräfte. - Wird die Preisstabilitàt durch Lohn-und Gehaltsforderungen gefähr- 
det?. - Wieder freundlicheres Gesamtbild der Weltwirtschaft. - Stimmen zur amerika- 
nischen Konjunktur. - TEIL II: Zahleniibersichten. À 


Heft 4 - 1954, - TEIL I: Die wirtschaftliche Lage im Spátherbst 1954. - Noch unver- 
mindert rasches Wachstum. - Industrielle Produktion unter neuen Aspekten. - Tem II: 
Zahlenübersichten. 
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Wirtschaft und Recht, Zürich. 


Heft 3 - 1954. - ZumbBiiny R., Bemerkungen zur geplanten Gesetzgebung über den 
Gesamtarbeitsvertrag und dessen Allgemeinverbindlichkeit. - SCHERRER W., Zum Ent- 
wurf eines Bundesgesetzes über den Strassenverkehr. - KAUFMANN O.K., Die Heran- 
ziehung der Wirtschaftsorganizationen bei der Durchfúhrung des Landwirtschaftge- 
setzes. - ABDERHALDEN E., Die Rechtsprechung des Bundesgerichtes zu den Wirtschafts- 
artikel der Bundesverfassung. 
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I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(2863) EE (164) 43 
POYHÓONEN P., Valori dei terreni urbani nel- 


l’analisi econometrica (« Kansantalou- 
dellinen Aikakauskirja », Helsinki, 1954, 
Nide III). 


Il valore del terreno nei centri popolati non 
è stato recentemente oggetto dell’attenzione 
degli economisti. A causa dell’importanza 
pratica del problema, la teoria del mutamento 
del valore dei terreni cittadini ha nondimeno 
occupato in tutti i tempi la mente dei costrut- 
tori e degli urbanisti. Ciò ha portato a micro- 


VII. - Scambi con l’estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 


VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 


municazioni. 
IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
mografici - Politica sociale. 
X. - Situazione economica dei varî passi. 
XI. - Politica commerciale internazionale. 


XII. - Istituti e problemi economici inter- 
nazionali. 


analisi di natura tecnica, mentre non si sono 
condotte quasi mai macroanalisi, molto interes- 
santi per gli economisti. Gli studi econome- 
trici del mutamento del valore della terra ini- 
ziarono in Finlandia nel 1953 presso il Labo- 
ratorio per l’economia delle costruzioni. L’in- 
dagine è stata condotta per sei città con po- 
polazioni tra 3000 e 400.000 abitanti; i dati si 
riferiscono alle vendite dal 1933 ai 1950. Stime 
preliminari hanno suggerito l’uso di una fun- 
A.eb(T—To)+cR 
a.rh 
in cui p è il valore corrente della terra per 


zione del valore del tipo: p = 
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m*, A la popolazione locale, + = 7, + 4,1, + 
+ asr;+ as», le distanze ponderate dal luogo 
del lotto al centro degli affari lungo diver- 
se arterie, T l’area del lotto, T, la dimen- 
sione ottima del lotto, R il coefficiente di limi- 
tazione dei diritti di costruzione, a, b, o, h, 
parametri statistici. Di questi fattori A mi- 
sura il livello dei prezzi, arh il valore loca- 
tivo del lotto, ecR l’effetto della limitazione 
dei diritti di costruzione e eb(T—To) l’effetto 
della dimensione del lotto sul suo valore. Me- 
diante il metodo econometrico esaminato è 
possibile giungere al limite permesso dalle 
variazioni casuali con un errore di stima mi- 
nimo pari al 25%. (I. M.) 


(2864) EE (161) 44 

VJAZMIN J., Le forme economiche del colle- 
gamento tra città e campagna în sociali- 
smo (« Voprosy Ekonomiki », Moskva, n. 4, 
1954). 


Il collegamento economico tra città e cam- 
pagna, lo scambio reciproco di prodotti tra 
industria statale ed aziende agricole colletti- 
vizzate viene realizzato, nell’URSS, da un 
lato attraverso l’assistenza ai kolchozy da par- 
te dello Stato, dall’altro attraverso la circola- 
zione mercantile nella sua duplice forma di 
commercio sovietico e di ammassi statali della 
produzione kolchoziana. La forma di collega- 
mento commerciale integra quella industriale, 
che si esprime nell’aiuto che lo Stato presta ai 
kolchozy attraverso le Stazioni di macchine 
e trattori (MTS) e che, sotto il rispetto eco- 
nomico, resta la forma fondamentale. Dei due 
aspetti che assume la forma integrativa 
commerciale di collegamento, il primo, cioè il 
commercio sovietico, serve a legare la produ- 
zione al consumo ed è un anello di importan- 
za vitale nel sistema generale dei rapporti 
economici tra l’industria statale e l’agricol- 
tura collettivizzata; il secondo, il sistema di 
ammasso della produzione agricola, rappre- 
senta il principale mezzo di afflusso, attra- 
verso acquisto, della produzione kolchoziana 
allo Stato per la sua lavorazione e vendita. 
Questi due aspetti della circolazione mercan- 
tile tra città e campagna nell’URSS sono, 
naturalmente, complementari: il sistema de- 
gli ammassi è per i kolchozy la forma di ven- 
dita della propria produzione e per lo Stato 
quella del suo acquisto. Solo in minima par- 
te, infatti, gli ammassi dei prodotti agricoli 
sono accompagnati dalla vendita da parte 
dello Stato di prodotti industriali (mediante 


contrattazione). Nel sistema del commercio 
sovietico, invece (prescindendo dalla partico- 
lare forma di commercio rappresentata dal 
«bazar > kolchoziano), lo Stato funge da ven- 
ditore ed i kolchozy da acquirenti. In tal mo- 
do soltanto nella loro reciprocità ed unità 
questi due aspetti della circolazione mercan- 
tile servono il sistema dello scambio recipro- 
co dei prodotti tra i due settori della produ- 
zione socialista. (M. I. A.) 


(2865) (PE) (16) 50 

CHAMINADE M., La liquidazione delle società 
miste nelle democrazie popolari preannun- 
cia una nuova politica? («Le Monde», 
Paris, 28 novembre 1954). 


Nel 1952 l’URSS iniziò in Germania la li- 
quidazione delle società miste, rinunciando ai 
diritti di partecipazione alle grandi imprese 
petrolifere di Leuna, Tróglitz, Bohlen e 
Schwarzheide. Successivamente furono sciol- 
te in Romania dodici delle sedici società mi- 
ste costituite nel dopoguerra nei vari settori 
dell’economia e in Bulgaria tre delle cinque 
società miste sono passate sotto il controllo 
del governo nazionale. Come in Germania e in 
Romania, per altro, l'URSS si è riservata in 
Bulgaria la partecipazione alle imprese mine- 
rarie per lo sfruttamento dell’uranio; inoltre, 
attraverso la Sovrompetrol (società petrolife- 
ra russo-rumena) e la Masopetrol (società 
petrolifera russo-magiara) e con il controllo 
amministrativo in Austria, essa ha ingerenza 
quasi completa nella produzione petrolifera 
dell’Europa Orientale. Questi fatti inducono 
a dubitare che ci si trovi di fronte all’abban- 
dono delle mire sovietiche sull’economia dei 
paesi satelliti. In effetti, le società miste go- 
devano una posizione privilegiata: non erano 
soggette ai comuni oneri fiscali; le esporta- 
zioni che esse effettuavano verso la Russia 
eruno esenti da qualsiasi imposta o tassa (il 
che permetteva alla Russia di procurarsi i 
prodotti fabbricati nei paesi satelliti a prezzi 
eccezionalmente bassi). In base alle nuove di- 
sposizioni, le imprese restituite ai vari gover- 
ni nazionali dovranno, per un certo numero 
di anni, pagare all’URSS un compenso per 
la rinuncia ai diritti sulle società miste, in 
denaro e in merci. In Cina i provvedimenti 
sono di portata più vasta: come per gli altri 
paesi, il «prezzo del riscatto » è alquanto 
gravoso. D'altra parte 1’URSS si è assunta la 
partecipazione a gran parte dei lavori per la 
costruzione della strada ferrata che colle- 
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gherà il Sin-Kiang e la Mongolia alla Tran- 
siberiana; ha accordato alla Cina un presti- 
to di 250 milioni di rubli, ma si è riservata 
la partecipazione a ben quindici industrie di 
nuova costituzione. (M. P.) 


(2866) (PE) (415) 18 

H. F. G., L’«ondata fusionistica » nell’eco- 
nomia americana («Neue Zürcher Zeitung», 
Zürich, 17 dicembre 1954). 


L’« ondata fusionistica » che negli ultimi 
due anni ha investito l’economia americana, 
viene, in rapporto alla sua intensità, messa a 
confronto, nelle pubbliche discussioni, con le 
altre due simili ondate registratesi all’inizio 
del secolo e nel decennio 1920-30. Ciò che ca- 
ratterizza l’attuale movimento è il fatto che 
esso, a differenza dei precedenti, non tende 
alla costituzione di trusts giganteschi miranti 
ad assicurarsi posizioni monopolistiche sul 
mercato, nè resta limitato all’industria pe- 
sante od a quella petrolifera, ma abbraccia 
tutti i rami dell’economia ed interessa più le 
imprese piccole e medie che non i grandi con- 
sorzi. Sarebbe difficile ricondurre ad un uni- 
co denominatore i motivi alla base degli at- 
tuali impulsi fusionistici, a meno che come 
tale non si voglia considerare l’inasprimento 
della concorrenza, che caratterizza l’economia 
americana nel periodo della «recessione ». 
Molte delle attuali fusioni hanno per causa 
un naturale impulso allo sviluppo delle im- 
prese interessate, senza alcuna mira di ca- 
rattere monopolistico. Altre fusioni vengono 
dettate dalla dura necessità della propria 
conservazione, sia nella lotta contro più po- 
tenti concorrenti, sia allo scopo di meglio re- 
sistere alle sfavorevoli condizione del merca- 
to (contrazione della vendita!). Il «leitmo- 
tif » per altre fusioni è offerto dalla « diver- 
sificazione », ossia dall’aspirazione ad una 
maggiore varietà del programma di produ- 
zione, ai fini di una maggiore distribuzione 
dei rischi. Nell’ambito dell’industria tessile 
una importante causale alle numerose fusio- 
ni che in essa si stanno realizzando è rap- 
presentata dalla lotta tra le fibre naturali e 
quelle artificiali. Vi sono, infine, i casi di 
imprese fortemente attive che cercano di in- 
corporarsi imprese che da anni lavoravano in 
perdita, per ottenere, per saldo, quella dimi- 
nuzione della pressione fiscale generale che in 
questi casi la legislazione tributaria america- 
na garantisce. Come era da aspettarsi, questa 


ondata di fusioni è già stata presa sotto at- 
tento esame dall’autorità incaricata dell’ap- 
plicazione della Legge antitrust. Perciò si at- 
tende ora con grande tensione l’imminente 
pubblicazione del Rapporto della speciale 
commissione costituita due anni fa dal Dipar- 
timento della Giustizia ai fini di una revisio- 
ne dell’intera Legge antitrust. Per intanto 
non resta che da rilevare il fatto curioso che 
l’attuale ondata fusionistica ha raggiunto il 
suo maggior sviluppo proprio dopo il 1950, 
dopo, cioè, che il Congresso votò l’emenda- 
mento al Clayton Antitrust Act, che proibi- 
sce anche l’acquisto «degli attivi totali o 
parziali » di un’altra impresa, nel caso che 
ciò sia suscettibile di causare «una contra- 
zione essenziale della concorrenza », o di erea- 
re un monopolio. (M. I. A.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DEI.LE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(2867) (PE, ( 1) 23 

LUBKE H., Nuova tendenza della poca a- 
graria (« Wirtschaftsdienst >, Hamburg, 
settembre 1954). 


Con la progressiva abolizione delle restri- 
zioni quantitative sui generi alimentari e dei 
controlli sui loro prezzi (tuttora esistenti 
soltanto per il grano, le barbabietole da 
zucchero e il latte normale contenente il 3% 
di grasso) è sorto nella Germania Occidentale 
il problema dell’opportunità o meno di lascia- 
re che il mercato agricolo sia regolato dal 
meccanismo della domanda e dell’offerta o 
di applicare, come dai più auspicato, speciali 
misure atte al suo riordinamento. Un utile 
strumento per la direzione del mercato è la 
costituzione di riserve per finalità stabiliz- 
zatrici. L’agricoltura riveste oggi un ruolo 
basilare nell’economia nazionale. L’esporta- 
zione di alcuni importanti prodotti, in parti- 
colare prosciutto in scatola e formaggio, è 
stata ripresa con ottimi risultati ed è in con- 
tinuo aumento. Notevoli sforzi dovranno es- 
ser compiuti per accrescere la capacità pro- 
duttiva e le possibilità di concorrenza della 
agricoltura della Germania Occidentale. Al ri- 
guardo, i programmi governativi prevedono 
in primo luogo la riduzione dei costi, quindi 
la redistribuzione delle terre, i’estensione dei 
terreni coltivabili e loro colonizzazione; gli 
stanziamenti, nel 1954, sono stati dell’ordine 
di 580 milioni di DM. (M. P.) 
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(2868) (PE) (5) 23 

I. B., Gli indiani e la terra nell’ America La- 
tina («The World Today», London, ot- 
tobre 1954). 


Nell’America Latina vivono circa 30 milio- 
ni di indiani. Essi vegetano ai margini del- 
l’economia nazionale senza prendervi parte 
attiva o diretta, eccetto che per fornire mano 
d’opera al prezzo più basso, prevalentemen- 
te nel settore dell’agricoltura. Per questa ra- 
gione il problema delle comunità indiane (che 
risiedono principalmente in Guatemala, Mes- 
sico, Perù, Bolivia, Ecuador e Panama) è 
strettamente legato ai progetti di riforma a- 
graria. Gli indiani cominciarono a perdere il 


possesso delle terre quando ebbero i primi : 


contatti con i bianchi; il fenomeno perdura 
all’epoca attuale. Soltanto alcuni gruppi so- 
no riusciti a conservare la loro proprietà e ciò 
grazie alla momentanea stasi del movimento 
popolare ostile ai meticci, peraltro appoggia- 
to, specie nei villaggi montani, dal clero e 
dalle autorità civili. In quasi tutti i paesi 
dell’America Latina, escluso il Messico, la 
struttura agricola è caratterizzata da vastis- 
simi latifondi, da un certo numero di piccole 
proprietà e da una popolazione indigena il 
cui reddito medio annuo, rispetto a $ 1.452 ne- 
gli Stati Uniti, è $ 40 nell’Ecuador, $ 55 in 
Bolivia, $ 77in Guatemala e $ 121 nel Messi- 
co. I grandi proprietari, sostenuti dalla Chie- 
sa e dai monopoli stranieri, sono decisamen- 
te contrari ad ogni tipo di riforma. Alcuni 
tentativi sono stati compiuti in Messico (fin 
dal 1915), in Guatemala, in Bolivia; i princi- 
pali ostacoli sono stati: la mancanza di tecni- 
ci specializzati e la scarsità dei mezzi finan- 
ziari. (M. P.) 


(2869) EE (415) 17 

BRANDT K., Sovraproduzione agricola ameri- 
cana (« Lloyd Bank Review », London, ot- 
tobre 1954). 


Attualmente la Commodity Credit Corpora- 
tion ha accumulato stocks di prodotti agrico- 
li in quantità tale che il costo di conservazio- 
ne supera i 200 milioni di dollari per anno. 
La produzione agricola statunitense si è no- 
tevolmente sviluppata durante la II guerra 
mondiale, ma il problema dei sovrappiù di 
tale produzione ha sempre richiesto un co- 
stante intervento del Governo. Tale interven- 
to si conereta principalmente in sostegni ri- 
gidi o flessibili dei prezzi; anche importante 
è la fissazione di quote di produzione e di in- 


troduzione sul mercato combinate o meno con 
la limitazione delle colture di determinate 
produzioni. Di regola per eliminare i sovrap- 
più sul mercato nazionale vengono accanto- 
nate riserve. I beni deperibili vengono dona- 
ti a istituti assistenziali; sono effettuate an- 
che esportazioni a prezzi relativamente bassi, 
ma la pratica del dumping è contraria alla 
politica degli S.U., come quella di esportare 
contro moneta nazionale dei paesi acquirenti. 
La situazione varia a seconda delle merci; 
mentre quella del cotone e del tabacco, dei 
grassi e degli olii, è disereta, particolarmente 
critica è la situazione dei cereali, pur consi- 
derando che essi potrebbero essere trasforma- 
ti in prodotti animali (carne, uova) maggior- 
mente richiesti sui mercati interno ed estero. 

(I. M.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(2870) EE (161) 19 

DMITRIEV M., Sui mezzi per ridurre il costo 
di produzione nell’industria sovietica degli 
articoli di largo consumo (« Voprosy Eko- 
nomiki », Moskva, n. 7, 1954). 


L’ulteriore incremento della produzione 
dell’industria leggera dell’URSS e la diminu- 
zione del suo costo possono essere raggiunti 
attraverso un generale perfezionamento della 
attrezzatura tecnica, una più ampia adozione 
nel processo produttivo delle conquiste della 
scienza, l’attuazione della meccanicizzazione 
complessa in tutti i rami ed in tutte le im- 
prese, un più completo sfruttamento delle ca- 
pacità produttive, una più vigorosa osservan- 
za della tecnologia della produzione, una mi- 
gliore organizzazione di quest’ultima, ed un 
aumento della produttività del lavoro. Ai fi- 
ni della diminuzione del costo di produzione 
nell’ambito dell’industria leggera grande im- 
portanza rivestono le misure dirette al ri- 
sparmio delle materie prime. Si rende, perciò, 
necessario un miglioramento della planifica- 
zione e dell’organizzazione dei rifornimenti 
delle imprese in materie prime ed un preciso 
contingentamento del loro consumo. Questo 
risparmio nell’impiego delle materie prime, 
congiunto all’adozione di materiali più eco- 
nomici e di buoni succedanei ed al migliora- 
mento della qualità dei grezzi e dei coloranti 
permetteranno non solo di elevare le caratte- 
ristiche qualitative della produzione, ma an- 
che, appunto, di ridurne i costi. Quanto alla 
incidenza delle spese di trasporto delle mate- 
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rie prime sui costi di produzione, essa potrà 
essere notevolmente ridotta attraverso un av- 
vicinamento massimo delle fabbriche ai for- 
nitori ed il raggiungimento di una più razio- 
nale cooperazione tra le imprese affini della 
industria leggera. (M. I. A.) 


(2871) EE (161) 18 

RoBorov V., Necessità d’un impiego più par- 
simonioso dei mezzi statali (« Pravda», 
Moskva, 22 settembre 1954). 


Molto si è fatto nell’URSS in questi ulti- 
mi anni per potenziare l’industria petrolife- 
ra. Lo sviluppo di questo settore dipende pre- 
cipuamente dall’entità e dal ritmo delle tri- 
vellazioni. Per queste lo Stato stanzia fondi 
sempre maggiori: solo nel corso dell’ultimo 
triennio tali stanziamenti sono aumentati del 
28,8 per cento. Cionondimeno, sono già parec- 
chi anni che il piano di apertura di nuovi 
pozzi non viene attuato nell’URSS. Nel I se- 
mestre dell’anno in corso il piano relativo 
alle nuove trivellazioni non è stato realizzato 
che nella misura del 42 per cento. Il basso 
livello dell’organizzazione dei lavori ed il di- 
spendio irrazionale dei mezzi che lo Stato 
mette a disposizione per la loro esecuzione: 
ecco le cause di questo stato di cose. Il caos 
amministrativo e lo sciupìo regnano nella 
maggior parte delle imprese di trivellazione. 
Da molti anni il costo di costruzione dei poz- 
zi metaniferi e petroliferi si mantiene assai 
alto. Nel 1953 il costo effettivo dei lavori e- 
seguiti ha sorpassato il costo preventivato 
nella misura del 6,8 per cento, e la percen- 
tuale di supero ha raggiunto 10,3 nella pri- 
ma metà dell’anno corrente. Avarie ed arre- 
sti che si verificano in conseguenza dell’in- 
frazione alla tecnologia del processo di per- 
forazione, alla mancanza del necessario con- 
trollo tecnico dell’esecuzione dei lavori ed 
alla insufficiente organizzazione di questi ulti- 
mi, provocano spese improduttive in continuo 
aumento: nel 1953 esse sono ascese a centinaia 
di milioni di rubli, e nella prima metà del- 
l’anno in corso hanno raggiunto il 15,8 per 
cento del costo effettivo dei lavori eseguiti. E 
tuttavia con raggiri e con pratiche disoneste 
il Ministero dell’industria petrolifera del- 
l’URSS riesce a creare l’apparenza di un 
relativo benessere ed a far sì, che le perdite 
delle imprese di trivellazione figurino note- 
volmente inferiori alle spese improduttive da 
esse sostenute. Nel 1953, ad esempio, le spe- 
se improduttive sostenute dagli uffici di ap- 


palto dei lavori di trivellazione ascesero a 
218,3 milioni di rubli, mentre le perdite figu- 
rarouo di soli 17,6 milioni. Non- da ieri la 
Banca industriale dell’URSS ha richiamato 
l’attenzione del Ministero dell’industria pe- 
trolifera sugli esborsi di mezzi statali effet- 
tuati in più del dovuto per il pagamento di 
lavori per la costruzione di pozzi, ed ha in- 
vitato a provvedere per la più sollecita siste- 
mazione della faccenda. Ma il Ministero del- 
l’industria petrolifera dell’URSS non ha, fi- 
no ad oggi, preso le misure necessarie per 
l’abbandono della condotta deleteria cui si 
attiene. (M. I. A.) 


(2872) EE (412) 19 

Progetto di un importante centro elettro-me- 
tallurgico sullo Yukon (« L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 26 ottobre 1954). 


Il Canadà oggi può essere considerato fra 
i paesi aventi importanti industrie metallur- 
giche. Oltre al già esistente complesso Kiti- 
mat, entra in attuazione il nuovo progetto 
della gigantesca impresa di Arvida, un nuo- 
vo centro elettro-metallurgico al limite dello 
Yukon e della Columbia Britannica, al nord 
dello stesso Kitimat, sotto impulso del grup- 
po Ventures-Frobisher. La prima fase dell’e- 
secuzione del progetto, ha già avuto la sua 
approvazione ufficiale e concerne la sistema- 
zione idro-elettrica del centro. Si dovrà de- 
viare il corso superiore del fiume Yukon, co- 
struire 3 immense dighe, 2 centrali elettriche, 
che potranno produrre 4.300.000 HP. Per l’an- 
no 1962 si prevede la distribuzione di 880.000 
HP. e il valore dei lavori è valutato pari a 
215 milioni di dollari. La seconda fase con- 
cerne la costruzione della industria per il 
trattamento dei minerali, situata a 70 km. 
dalla centrale in un posto accessibile tutto 
l’anno per le navi di maggiore portata. Se- 
condo le previsioni, la produzione per l’anno 
1962 si aggirerà sui 3,7 milioni di libbre di 
cobalto, 80 milioni di libbre di nickel, 200.000 
tonn. di acciaio e 160.000 tonn. di scorie di 
manganese. Nel frattempo una industria pi- 
lota, costruita in prossimità di Vancouver, 
inizierà nel 1956 la sua produzione. La spesa 
sì aggirerà su circa 55 milioni dei totali 270 
milioni di dollari. La realizzazione completa 
dell’intero progetto del centro esigerà l’inve- 
stimento di 700 milioni di dollari. (G. B.) 


(2873) ~ EE (0) 18 

AMEYE L., Che cosa ci si può attendere dalla 
industrializzazione dei paesi nuovi? («In- 
dustrie », Bruxelles, dicembre 1954). 
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I paesi giovani tendono oggi ad abbando- 
nare il ruolo di fornitori di materie prime e 
di prodotti greggi ed a creare le industrie 
per la produzione dei beni di maggior consu- 
mo. Il fenomeno è considerato con una certa 
inquietudine nei vecchi paesi industriali. Al- 
cuni osservano che esso può determinare la 
rottura dell’equilibrio degli scambi commer- 
ciali; altri affermano che una legge fonda- 
mentale del commercio internazionale, ossia 
la divisione internazionale del lavoro viene, 
conseguentemente, infranta. In effetti, il pro- 
cesso di industrializzazione con tutto ciò che 
comporta, come la trasformazione delle strut- 
ture sociali, e, sopratutto, grazie al migliora- 
mento del tenore di vita che determina, apre 
per molte categorie di beni di consumo nuovi 
e importanti mercati che, senza l’industria- 
lizzazione, non sarebbero mai sorti. Per que- 
sto si può dire che l’accesso allo stadio indu- 
striale fa sì che i nuovi paesi si affermino 
nella sfera del commercio internazionale più 
che se essi fossero rimasti allo stadio della 
produzione di materie prime o, quanto meno, 
a quello puramente agricolo. Un paese come 
il Belgio, la cui prosperità dipende dalle rela- 
zioni economiche con l’esterno, dovrà, in vi- 
sta di questa evoluzione, compiere un triplice 
sforzo; in primo luogo uno sforzo di immagi- 
nazione, a fine di prevedere i bisogni futuri 
dei paesi giovani in via di industrializzazio- 
ne; quindi uno sforzo di adattamento per 
trasformare determinate tecniche di produ- 
zione o correnti di vendita; infine, uno sfor- 
zo di cooperazione internazionale che per- 
metterà di seguire lo sviluppo industriale dei 
paesi destinati a divenire importanti sbocchi 
commerciali. (M. P.) 


(2874) EE (41) 18 
Il manganese nel Nuovo Mondo (« L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 28 dicembre 1954). 


Un grande giacimento di manganese è stato 
recentemente scoperto nella provincia cana- 
dese di New Brunswick. L’importanza del- 
l’avvenimento va oltre il fatto geologico; es- 
so rappresenta la soluzione di un grave pro- 
blema industriale degli Stati Uniti. Annual 
mente, le importazioni statunitensi di manga- 
nese ammontano al 90% del fabbisogno in- 
terno. I giacimenti nazionali forniscono un 
minerale a scarso rendimento e l’estrazione a 
mezzo del bagno di zolfo si è sempre rivelata 
troppo costosa per la produzione industriale, 
sopratutto a causa del fatto che lo zolfo si 
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trova localizzato nelle regioni settentrionali 
e quindi lontano dalle miniere di manganese. 
Il nuovo giacimento si estende per 30 chilo- 
metri e contiene circa 150 milioni di tonnel- 
late di minerale manganesifero. Lo zolfo è a 
200 miglia di distanza. Per mezzo della fer- 
rovia e del porto di S. John le acciaierie po- 
tranno essere facilmente rifornite. Entro un 
anno la «Strategie Materials Corporation » 
di Montreal costruirà e metterà in funzione 
una grande officina e provvederà alla distri- 
buzione del minerale; si prevede un rendi- 
mento iniziale di 320 tonnellare giornaliere, 
ossia un settimo del consumo statunitense. 
Secondo le stime eseguite il prezzo per libbra 
inglese sarà del 3% inferiore a quello pra- 
ticato dagli altri fornitori degli Stati Uniti. 

(M. P.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - Consumo. 


(2875) EE 17 

MUELLER F. W., L’aumento del prezzo del- 
l’oro. Un punto di vista americano (« The 
South African Journal of Economics», 
Johannesburg, settembre 1954). 


Molti esperti ritengono che la soluzione del 
problema mondiale dell’oro sia da ricercarsi 
nell’aumento del suo prezzo. In effetti, se 
fosse possibile stabilire che la svalutazione 
dell’oro è dovuta a cause endogene, il rialzo 
del suo prezzo sarebbe giustificato; ma, es- 
sendo la convertibilità inibita, non esiste una 
base per tale determinazione. Per altro, dal 
punto di vista internazionale la svalutazione 
sarebbe, per un periodo limitato, un incenti- 
vo alle esportazioni. L’altro lato della meda- 
glia presenta numerosi punti svantaggiosi. E’ 
impossibile stabilire d’autorità, equamente, 
un valore dell’oro, poichè la pressione e il 
disagio che ne conseguirebbero non verrebbe- 
ro uniformemente distribuiti. Dal punto di 
vista internazionale, gli effetti di una svalu- 
tazione non sarebbero vantaggiosi per i paesi 
che hanno la bilancia dei pagamenti defici- 
taria; nè sarebbe auspicabile una revisione 
del prezzo americano dell’oro. Inoltre, di 
fronte ai governi che attuano una politica fi- 
scale debole e alla minaccia incombente del- 
la perdita di capitali attraverso la manovra 
del tasso di cambio mediante fondi di stabi- 
lizzazione, l’eventualità di investimenti stra- 
nieri è tutt’altro che desiderabile. Sostanzial- 
mente, gli elementi contrari superano quelli 
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a favore nell’ipotesi di un aumento del prez- 
zo dell’oro. La soluzione migliore è quella, 
già considerata in passato, dell’allineamento 
dei prezzi mondiali ad un livello che permet- 
ta il ritorno ad un equilibrio stabile nel cam- 
po valutario. (M. P.) 


(2876) EE (412) 59 

Junop J. L., La Borsa Grani di Winnipeg e 
la commercializzazione dei cereali canadesi 
(«Revue économique et sociale », Lausan- 
ne, ottobre 1954). 


Nel secondo dopoguerra il Canadà si è ra- 
pidamente trasformato in una potenza indu- 
striale ciò che ha in parte ridotto l’impor- 
tanza del problema concernente l’esportazio- 
ne dei cereali canadesi. Tuttavia il problema 
della commercializzazione dei cereali rimane 
ancora una delle maggiori preoccupazioni del 
governo di Ottawa. Questo problema è, in- 
ternamente, oggetto di una controversia tra 
coloro che auspicano l’intervento incondizio- 
nato dello Stato e coloro che credono nell’ef- 
ficacia di un sistema libero e privato. Sul 
piano internazionale il Canadà ha perduto la 
sua posizione di «leader» e pertanto deve 
lottare per gli sbocchi oltre-mare. La Borsa 
Grani di Winnipeg contribuisce al consegui- 
mento di successi in questo campo. Tale or- 
ganismo è stato creato per l’intervento del- 
l’iniziativa privata e raccoglie coloro che sono 
contrari all’intervento dello Stato. L’interna- 
zionalizzazione del mercato dei cereali cana- 
desi è stata attuata dalla Borsa Grani me- 
diante importanti realizzazioni quali: 1) il 
trading floor, sede delle contrattazioni e 
centro di raduno delle categorie interessate; 
2) la diffusione delle notizie nazionali e este- 
re; 3) la Camera Arbitrale; 4) la Lake ship- 
per’s Clearance Association che cura traspor- 
to, magazzinaggio, campionatura, imbarco dei 
cereali; 5) il future market o mercato a ter- 
mine. (I. M.) 


(2877) EE (116) 44 

LESTOURS J., Una riforma un po’ trascura- 
ta: quella della distribuzione (« Le Mon- 
de», Paris, 9, 10 e 13 novembre 1954). 


In Francia è stata costituita una commis- 
sione incaricata di indagare sui funziona- 
mento del settore distributivo quale causa 
delle differenze tra i prezzi francesi e quelli 
stranieri. La mancanza di collaborazione tra 
il settore produttivo e quello commerciale e 
tra le stesse categorie commerciali, l’ingente 


numero di piccole imprese commerciali, sono 
la principale origine degli alti costi di distri- 
buzione. I.’azione governativa tende, median- 
te il ristabilimento della libera concorrenza, 
all’eliminazione naturale di quelle piccole im- 
prese commerciali che conducono vita sten- 
tata. Tra i provvedimenti attuati o allo stu- 
dio i principali sono: il Decreto 9 agosto 
1953 che interdiva gli accordi collusivi, una 
riforma del regime del fallimento e una ri- 
forma fiscale per la repressione della frode 
e la precisazione dei rapporti tra i commer- 
cianti e il Fisco. Regolarizzata la posizione 
delle imprese mercantili esistenti, l’azione del 
governo dovrà tendere a creare condizioni 
migliori per il settore commerciale mediante 
una adeguata politica di urbanismo commer- 
ciale e una politica di credito che faccia con- 
fluire verso il settore distribuitivo maggiori 
capitali. (I. M.) 


(2878) EE (116) 44 

Il mercato francese del grano ovvero il diri- 
gismo in movimento (« L’Economie », Pa- 
ris, 19 novembre 1954). 


Il mercato del grano, di vitale importanza 
per la Francia, è stato organizzato al più 
presto e nel modo più completo dagli organi 
statali. Nel 1936 l’indirizzo dirigista è stato 
accentuato dall’avvento al potere del Fronte 
Popolare che con legge 15 agosto 1936 ereava 
l’Ufficio Nazionale Interprofessionale dei 
Cereali. A questo ente erano affidati i prov- 
vedimenti relativi alla fissazione del prezzo 
del grano e al finanziamento del raccolto. Nel 
1947 e nel 1953 sono stati emanati altri prov- 
vedimenti allo scopo di adeguare la produ- 
zione e il Commercio del grano a nuove eon- 
dizioni. Con il decreto 4 novembre 1954 si 
modifica e rivede il decreto del 1953: il de- 
creto del 1954 conferisce maggiori poteri di 
decisione ai ministri interessati, indipendente- 
mente dalla competenza dell’Ufficio Interpro- 
fessionale dei Cereali, sostituisce al sistema di 
prezzo uniforme un regime di prezzo variabile 
con la qualità e limita l’applicazione del prezzo 
fisso garantito e un quantum fissato prima del 
15 settembre. Per il raccolto 1954 non sono 
applicati nè i prezzi qualitativi nè i quan- 
tum. La produzione 1954 è maggiore di quel- 
le registrate negli anni precedenti, ma di qua- 
lità poco soddisfacente dato l’alto grado di 
umidità; il collocamento ha buone prospet- 
tive dato l’aumento dei bisogni esteri, la di- 
minuzione delle eccedenze estere, e la tenden- 
za all’aumento dei prezzi. (I. M.) 
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(2879) EE (161) 44 
Pubblicità in Russia («The Financial Ti- 
mes », London, 28 dicembre 1954). 


La pubblicità commerciale in Russia ha 
una origine recente. Essa si è sviluppata in 
seguito alle critiche mosse, nell’ottobre 1953, 
dal Ministro del Commercio Mikoyan, alla 
monotonia e insipidezza della pubblicità di 
allora. Il settore dei prodotti di bellezza è 
quello che più si è avvantaggiato di questo ri- 
sveglio pubblicitario e si presenta sul mer- 
cato con nomi attraenti, spesso ispirati anche 
alle ideologie e alle istituzioni del regime. Co- 
me nei paesi occidentali, comunicati commer- 
ciali vengono radiodiffusi e teletrasmessi, ma 
maggiore importanza è data ai contatti di- 
retti con la clientela. Così, ad e:., spesso suno 
organizzate sfilate di moda nei magazzini di 
abbigliamento. La pubblicità sui giornali è 
stata limitata dalla scarsità della carta che 
ha indotto alla raccomandazione agli editori 
di difendere lo spazio dalle richieste di pub- 
blicità. Ne è seguito che altre forme di pub- 
blicità (manifestini, imballaggi ecc.) si sono 
sviluppate più rapidamente. Esempi tipici di 
pubblicità sono le cosiddette «personal oral agi- 
tations» che ricaleano i metodi delle campa- 
gne elettorali, le scritte al neon che invitano 
al risparmio e all’investimento in titoli di 
Stato e le colossali campagne propagandisti- 
che per la diffusione dei principali giornali 
tra i quali si distingue la « Pravda ». (I. M.) 


V. - PROBLEMI BANCARI 


Borse. 


(2880) EE (131) 42 

SCHIVALOCCHI F., Il finanziamento a medio 
termine delle aziende industriali (« Con- 
giuntura Economica», Milano, ottobre, 
1954). 


E MONETARI - 


Come in altri paesi europei anche in Italia 
sono sorti Istituti specializzati per la conces- 
sione dei finanziamenti a medio e lungo ter- 
mine alle industrie in genere o a quelle di 
minori dimensioni. Nella pratica parlando di 
«medio credito » ci si riferisce a finanzia- 
menti a medio termine concessi a medie e 
piccole industrie. Nel 1953 gli Istituti specia- 
li per il credito all’industria disponevano di 
mezzi finanziari di poco inferior a ile 
miliardi di lire (92-93 volte le disponibilità 
del 1938) e gli impieghi in essere al 31 di- 
cembre 1953 ammontavano a circa 800 mi- 
liardi (91 volte rispetto al 1938). Per i soli 


impieghi a medio termine nell’industria e nelle 
opere pubbliche l’importe era di L. 167 mi- 
liardi (21% del totale). Nel primo semestre 
1954 si è avuto un incremento dei mezzi a di- 
sposizione delle industrie manifatturiere da 
381 a 394 miliardi di lire e i crediti a medio 
e lungo termine alle industrie e alle opere 
pubbliche sono passati da 799 a 848 miliardi 
di lire. In tale settore l’ineremento relativo 
del primo semestre 1954 è tuttavia inferiore 
a quello rilevato nel 1953; in costante au- 
mento sono invece i finanziamenti alle medie 
e piccole industrie. Quest’ultima forma di fi- 
nanziamenti che risulta in aumento in valore 
assoluto e relativo è conseguenza della politi- 
ca finanziaria a favore delle medie e piccole 
industrie attuata dal Governo. Ciò può lasciar 
presumere che il problema dei finanziamenti 
a medio termine alle minori industrie, pur 
non essendo il nostro ordinamento a medio 
termine per il finanziamento delle industrie 
pienamente rispondente alle loro esigenze fi- 
nanziarie, sia in via di assestamento e che da 
problema quantitativo si avvii a divenire 
problema prevalentemente qualitativo. 

(I. M.) 


(2881) (BE) (13) 

J. S. G. WILSON, Problemi bancari post-bel- 
lici in Olanda - Banca Centrale e controllo 
del credito («The Banker», London, di- 
cembre 1954). 


Nel 1930 il «gentlemen’s agreement» 6 
stato la base della effettiva attivitá della 
Banca d'Olanda con la maggioranza delle 
banche commerciali. In base a questo accor- 
do le banche dovevano sottoporre alla verifi- 
ca della Banca d’Olanda i libri contabili e i 
bilanci, dai quali dovevano risultare i singo- 
li crediti concessi, superiori al 50% delle loro 
attività. Sono state date disposizioni di non 
concedere nuovi crediti senza consenso della 
Banca d’Olanda salvo casi essenziali e urgenti 
per l’economia nazionale. Altre difficoltà te- 
eniche si sono manifestate con lo scoppio della 
guerra in Corea. Tali difficoltà conseguono 
al forte aumento del volume del credito ban- 
cario nonostante i controlli in vigore. Per op- 
porsi a ciò la Banca d’Olanda ha aumentato 
il tasso di sconto dal 24% a 3% e ha sosti- 
tuito il « controllo individuale qualitativo del 
eredito » con un «controllo aggregato quan- 
titativo ». Alle banche è stato anche imposto 
di mantenere una copertura in attività liqui- 
de non inferiori al 40% dei loro depositi (in 
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caso contrario dovevano richiedere una licen- 
za speciale). Per le due banche di credito a- 
grario le restrizioni erano simili eccetto che 
per la copertura minima del 40%. Al prin- 
cipio del 1951 le domande di crediti hanno 
superato il margine consentito, per cui mol- 
te banche dovettero chiedere assistenza alla 
Banca d’Olanda. Nell’aprile 1951 la Banca 
d’Olanda ha aumentato il tasso di sconto da 
3% a 4%. Le restrizioni sono state allentate 
nel 1952 a seguito del continuo miglioramento 
della bilancia dei pagamenti del paese e il 
tasso di sconto è ritornato al 3%. Dal giu- 
gno 1953 la Banca d’Olanda ha emanato due 
tipi di «istruzioni generali > per regolare il 
sistema creditizio, quello concernente il pub- 
blico interesse (« monetary prescriptions ») e 
quello di natura economica privata («busi- 
ness prescriptions»). Nel febbraio 1954 è sta- 
to risolto tra la Banca d’Olanda, l’Associa- 
zione delle Banche Olandesi e gli Istituti di 
Credito Agrario il problema caratteristico 
post bellico dell’eccessiva liquidità, dovuta 
alla favorevole bilancia dei pagamenti e alla 
aceresciuta riserva aurea. Le banche si sono 
accordate con la Banca d’Olanda a tenere 
riserve in contanti non eccedenti al 15% dei 
loro depositi in fiorini. (G. B.) 


(2882) EE (111) 11 
Sterlina troppo a buon mercato (« L’Echo de 
la Bourse », Bruxelles, 7 dicembre 1954). 


Gli osservatori in Gran Bretagna dicono che 
la capacità produttiva del paese è stata sor- 
passata dalle disponibilità monetarie e che 
una certa pressione inflazionistica rischia di 
manifestarsi. Qualche dato statistico dà ra- 
gione a questa affermazione. Il livello dei 
erediti bancari è arrivato ad una cifra re- 
cord di 1.858 milioni di sterline (in un anno 
si è accresciuto di 183 milioni). Il livello dei 
depositi bancari è cresciuto a 6.433 milioni 
di sterline (in un anno si è accresciuto di 
265 milioni). Si aggiunga che la sterlina è più 
largamente offerta sul mercato dei cambi e 
che il cambio con il dollaro è caduto recente- 
mente quasi al limite minimo di 2,78. Per evi- 
tare un ribasso più sensibile il governo ha do- 
vuto spendere 20 o 30 milioni di dollari e sta 
anche cercando di aumentare il tasso di sconto, 
che nel maggio scorso è stato ribassato da 
3,5% a 3%. Intanto i erediti dell’area della 
sterlina sono diminuiti di 11 milioni di dol- 
lari, per diventare in totale 2.925 milioni di 
dollari. Senza l’aiuto americano ricevuto du- 


rante il mese, il deficit è stato di 25 milio- 
ni di dollari, ciò non è troppo, tenendo conto 
che la Gran Bretagna ha acquistato i cereali 
nord americani e che anche la sterlina è stata 
fortemente svenduta sul mercato del cambio. 
Le prospettive immediate non permettono di 
sperare in una forte ricostruzione della ri- 
serva di dollari, al contrario a fine d’anno 
la Gran Bretagna deve restituire in conto del 
suo debito al Canada ed agli U.S.A. 181 mi- 
lioni di dollari. Tuttavia i circoli di Londra 
guardano l’avvenire con fiducia, anche per- 
chè l’economia degli U.S.A. dà evidenti segni 
di ripresa. (G. B.) 


(2883) EE (611) 11 

N. N., Pressione deflazionistica in Australia 
(« Neue Zürcher Zeitung », Zürcher, 17 di- 
cembre 1954). 


Misure ad effetto contrattivo nella politica 
finanziaria ed una flessione lenta ma persi- 
stente nelle riserve di oro e di divise permet- 
tono di prevedere per l’economia australiana 
un nuovo periodo di lieve pressione deflazio- 
nistica. Da molti punti di vista l’attuale si- 
tuazione dell’economia australiana ricorda 
quella della grave «adjustment crisis» pre- 
cedente il «boom» del 1951, che per lungo 
tempo paralizzò l’economia, arrestò tutte le 
iniziative dirette al suo sviluppo, ridusse a 
zero l’immigrazione. Come allora, si registra 
anche oggi una forte contrazione delle riser- 
ve in divise mentre aumentano gli investi- 
menti per la costituzione di scorte di merci 
d’importazione. Con l’aumentare delle impor- 
tazioni cresce la passività del commercio este- 
ro. L’industria lavora al massimo e con la 
piena occupazione si aggrava il fenomeno de- 
leterio del cambiamento di posto. Il livello 
dei prezzi dei prodotti nazionali, benchè an- 
cora si mantenga stabile, è sempre più espo- 
sto ad una pressione cui finirà con il cedere. 
L’aumento, a metà novembre, dei prezzi del- 
l’acciaio da 2 a 6 lire sterline australiane per 
tonnellata (9%) ne è un sintomo. Una diffe- 
renza tra l’attuale situazione economica au- 
straliana e quella del 1951, tuttavia, esiste e 
consiste nell’entità che caratterizza le mani- 
festazioni. Ciò spiega perchè la reazione del 
Governo di fronte all’aggravarsi della si- 
tuazione si sia fino ad ora limitata al sem- 
plice ripristino dei controlli su]l’importazione 
in un solo settore del commercio estero. Nel- 
l'ambito dell’economia privata non vi soto 
ancora segni di panico, nè le borse manife- 
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stano sintomi di crisi. In complesso nell*eco- 
nomia australiana sembrano oggi sussistere 
le condizioni per una piena occupazione an- 
cora per gli anni prossimi e della persistenza 
d’una buona congiuntura, presupposta la re- 
sistenza del livello dei salari e dei conseguen- 
ti costi di produzione, dei prezzi all’impor- 
tazione e all’esportazione, e l’esclusione di 
scioperi nell’industria. La stessa contrazione 
subentrata nella base creditizia può esercita- 
re influssi favorevoli sull’economia causando 
una diminuzione nei nuovi grandi investi- 
menti,, compresi quelli per grandi depositi 
per merci d’importazione. Ciò potrebbe con- 
tribuire a raggiungere il necessario equilibrio 
tra le riserve esistenti (sia di mano d’opera 
che di materiale) e la domanda, nonchè ad 
imbrigliare quella pressione inflazionistica 
che sta rifacendo capolino in alcuni settori 


dell’economia. (M. I. A.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(2884) EE (161) 9 


BACIURIN A., Sul problema dell’utile e del- 
l’imposta sugli affari nell’URSS (« Vopro- 
sy Ekonomiki », Moskva, n. 3, 1954). 


L’utile e l’imposta sugli affari sono le 
parti più importanti del reddito netto dell’e- 
conomia socialista. La loro natura economi- 
ca è sostanzialmente la stessa. Tuttavia, tra 
l’uno e l’altra intercorre pure una certa dif- 
ferenza. L’utile rappresenta quella parte del 
reddito netto sociale che si forma e si accu- 
mula, di regola, in tutte le imprese di Stato 
e nelle organizzazioni cooperativistiche. Esso 
esprime «i risultati finanziari del lavoro di 
una data impresa, la sua redditività». L’utile 
viene in gran parte utilizzato dalle stesse or- 
ganizzazioni economiche per l’allargamento 
del «calcolo economico» (Chozras-ciot) € 
l’attuazione del principio della cointeressen- 
za materiale nelle imprese socialiste. Di con- 
seguenza l’utile rappresenta il reddito netto 
delle imprese statali e delle organizzazioni 
cooperativistiche. L’imposta sugli affari, in- 
vece, rappresenta quella parte del reddito so- 
ciale al netto che affluisce totalmente allo 
Stato, rimanendo a sua completa disposizio- 
ne. Esso si forma nei vari rami della produ- 
zione e prevalentemente affluisce dai settori 
industriali che producono beni di consumo. 
A ben considerare, la denominazione «impo- 
sta sugli affari» non corrisponde nell’URSS 
alla sua natura economica. Lo Stato sovietico 


non può, infatti, tassare i redditi che gli ap- 
partengono, e l’imposizione è collegata con 
un defaleo di proprietà su questa o quella 
porzione di reddito. L’imposta sugli affari 
affluisce al bilancio prevalentemente dalle 
imprese e dalle organizzazioni statali cd ha 
per fonte il reddito netto creato dai lavora- 
tori delle varie branche dell’economia nazio- 
nale. Al tempo stesso questa particolare spe- 
cie di reddito del bilancio non è sostanzial- 
mente collegata anche col giro d'affari del- 
l’impresa. Vi sono, infatti, nell’URSS molte 
imprese che hanno un giro d’affari relativa- 
mente alla realizzazione della produzione e 
che tuttavia non pagano l’imposta sugli af- 
fari. Questa, in effetti, affluisce dai rami che 
hanno un livello superiore di reddito netto. 
L’afflusso di aliquote del reddito netto di 
questi rami al bilancio dello Stato sotto for- 
ma di detrazioni fisse e regolari riveste gran- 
de importanza ai fini della tempestiva coper- 
tura delle necessità statali mediante i neces- 
sari mezzi monetari. Tenendo conto di tutte 
queste circostanze sembrerebbe pertanto op- 
portuno il definitivo abbandono di una de- 
nominazione che non corrisponde alla sua na- 
tura effettiva ed al carattere dei modi di 
produzione in socialismo. L’appellativo « im- 
posta sugli affari» dovrebbe essere rimpiaz- 
zato con la denominazione: reddito netto ge- 
nerale dello Stato (obsc-cegosudarstvennyj 
cistyj dochod). (M. I. A.) 


(2885) EE (415) 61 

BHARGAVA R. N., Tendenze recenti del federa- 
lismo («Public Finance-Finances Publi- 
ques », La Haye, No. 3, 1954). 


Negli stati federali si rileva all’epoca at- 
tuale, una forte tendenza alla centralizzazio- 
ne. Molti problemi di carattere locale vanno 
assumendo importanza nazionale. Contempo- 
raneamente si verifica un’unificazione pro- 
gressiva in materia finanziaria. In tempo di 
pace, le funzioni riservato al governo tedera- 
le non sono onerose; tuttavia, esso ha forti 
entrate fiscali. Per contro, i governi degli 
stati, ai quali spetta il compito di assicurare 
i vari servizi sociali, mancano spesso dei mez- 
zi atti a finanziarli. In questa situazione si 
sviluppa il sistema degli aiuti federali. Tali 
aiuti hanno lo scopo di rifornire di fondi i 
governi statali. In periodo di depressione i 
bisogni dei singoli stati si moltiplicano; in 
tal caso, soltanto il governo federale ha la 
facoltà di decidere circa l’adozione dei ne- 
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cessari provvedimenti. Si è giunti alla conclu- 
sione che un alto livello di occupazione, la 
stabilità economica e la sicurezza sociale non 
sono meno importanti della difesa, e che il 
legame federale e l’indipendenza del singolo 
stato non sono del tutto incompatibili. Il pro- 
blema del federalismo moderno è quindi quel. 
lo di conciliare l’autonomia degli stati con la 
inevitabile subordinazione determinata dallo 
accentramento finanziario e amministrativo. 

(M. P.) 


(2886) EE (161) 9 

DJACENKO V., Natura e funzione delle finan- 
ze sovietiche (« Voprosy Ekonomiki», Mosk- 
va, N. 8, 1954). 


Le finanze sovietiche rappresentano un si- 
stema di rapporti monetari mediante i quali 
vengono realizzate la formazione, la riparti- 
zione e l’utilizzazione delle risorse monetarie 
per garantire il soddisfacimento delle esigen- 
ze della riproduzione allargata. Queste ulti- 
me si suddividono in: a) necessità che posso- 
no essere soddisfatte mediante le risorse in 
dotazione alle singole imprese statali, e b) 
necessità che possono essere soddisfatte me- 
diante i fondi statali di risorse monetarie. 
Conseguentemente le finanze sovietiche com- 
prendono: 1) le finanze delle imprese e dei 
rami dell’economia, ossia i rapporti monetari, 
ad organizzazione pianificata, direttamente 
collegati col processo di produzione, di distri- 
buzione e di utilizzazione produttiva del pro- 
dotto sociale, e perciò rientranti nella sfera 
economico-finanziaria della produzione, e 2) 
le finanze generali dello Stato, ossia i rap- 
porti monetari organizzati su basi di pianifi- 
cazione dallo Stato socialista per la forma- 
zione e la razionale utilizzazione dei fondi 
statali di risorse monetarie ai fini del soddi- 
sfacimento delle esigenze sociali generali. La 
principale caratteristica delle finanze sevieti- 
che, e, al tempo stesso, la loro superiorità di 
fronte alle finanze dello Stato borghese, è 
rappresentata dal loro carattere pianificato. 
E’ appunto nella pianificazione finanziaria 
che specialmente si manifesta la funzione 
delle finanze sovietiche nel processo di ripro- 
duzione. I compiti fondamentali della piani- 
ficazione finanziaria sovietica sono: 1) il re- 
perimento delle risorse dell’economia nazio- 
nale ed il loro indirizzamento all’appaga- 
mento delle necessità sociali, la più completa 
mobilitazione a questo fine dei redditi mone- 
tari, delle accumulazioni, dei risparmi e dei 


mezzi monetari provvisoriamente liberi; 2) lo 
stimolamento ad un’utilizzazione più effetti- 
va delle risorse di materie prime, di mano 
d’opera e monetarie in ogni impresa ed isti- 
tuzione, e l’adozione di un più rigido regime 
di economia; 3) il garantimento delle dovute 
proporzioni nell’economia nazionale, della 
corrispondenza tra la ripartizione dei redditi 
e la distribuzione del prodotto sociale stabi- 
lita dal piano economico nazionale. 

(M. I. A.) 


(2887) EE (121) 9 

NEUMARK F., Problemi della riforma tributa- 
ria tedesca («Jahrbúcher für Nationalo- 
konomie und Statistik», Stuttgart, otto- 
bre 1954). 


Un esame di solo aleuni dei problemi fon- 
damentali della imminente riforma tributaria 
tedesca mostra come la stessa, a giudicare dal 
disegno governativo provvisorio che ad essa 
si riferisce, non meriti affatto l’appellativo 
di «grande» e tanto meno quello di riforma 
«organica ». Essa lascia insolute molte im- 
portanti questioni, e propone, per altre, solu- 
zioni più o meno criticabili. Va, tuttavia, ri- 
conosciuto che, malgrado le imperfezioni di 
cui abbonda, il progettato atto legislativo 
sotto molti rispetti arreca — in unione con 
la precedente « piccola riforma tributaria » 
— progressi notevoli ed assai opportuni. Se si 
riuscisse, infatti, come tanto si spera, attra- 
verso l’eliminazione dei privilegi speciali ed 
una ragionevole e tollerabile riduzione tarif- 
faria ad assegnare all’imposta sul reddito 
quella posizione nel sistema tributario che 
nell’attuale ordinamento economico le spetta, 
si sarebbe già ottenuto molto. Forse non è 
superfluo ricordare che ancora tre anni fa 
una tassazione del tipo di quella che proba- 
bilmente verrà applicata nel 1955 sarebbe 
stata considerata come un ideale irraggiungi- 
bile. Anche a realizzazione avvenuta della im- 
minente riforma rimarranno degli svantaggi 
economici e sociali e le imposte tedesche con- 
tinueranno a non rappresentare alcun vero e 
razionale sistema tributario. Ma in un’epoca 
economicamente e politicamente fluttuante co- 
me l’attuale non sarebbe probabilmente pos- 
sibile intraprendere una vasta riforma del 
sistema di tassazione altrimenti che in tappe 
successive. Non resta che da sperare che que- 
sti perfezionamenti possano progressivamente 
attuarsi in un futuro non troppo lontano. 
Tuttavia di due cose è necessario fin d’ora 
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diffidare: di quell’ottimismo astratto che ri- 
tiene che in uno Stato progressivo il gravame 
fiscale possa ridiscendere al livello toccato 
nelle condizioni economiche, sociali e politi- 
che del tutto diverse di un’epoca tramontata, 
e di quelle aspirazioni egoistiche di associa- 
zioni di interessati, delle quali nella cela- 
zione-Troeger giustamente si dice che costi- 
tuiscono «il pericolo maggiore per la riuscita 
della grande riforma tributaria ». (M. I. A.) 


(2888) EE (161) 9 

DE CARBON L., Significato economico e por- 
tata finanziaria dell’imposta sovietica sul- 
la cifra d’affari (« Revue de Science et de 
Législation Financières », Paris ottobre di- 
cembre 1954). 


In tutti i sistemi tributari l’imposta sulla 
cifra degli affari gioca un ruolo molto im- 
portante; in quello russo la sua funzione è 
fondamentale. L’imposta sovietica sulla cifra 
degli affari ha fornito spesso il 60% delle 
entrate fiscali propriamente dette. Nell’eco- 
nomia sovietica detta imposta ha il ruolo di 
elemento motore dello sviluppo economico e 
di elemento direttivo della pianificazione fi- 
nanziaria. Sotto il primo aspetto l’imposta 
assicura il progresso dell’economia permet- 
tendo l’accelerazione dell’investimento e fa- 
vorendo il miglioramento della produttività, 
inoltre essa costituisce uno strumento di ag- 
giustamento della politica economica in fun- 
zione del piano stabilito e permette di con- 
trollare il funzionamento delle imprese. Nel- 
l’aspetto finanziario l’imposta gioca un ruolo 
direttivo nella ricerca delle situazioni d’equi- 
librio tra le entrate e le spese: essa interviene 
nel quadro del Piano finanziario e nel quadro 
del Bilancio dello Stato. Probabilmente un re- 
gime collettivista come quello sovietico di 
fronte al doppio compito di una politica di 
investimento e di armamento accelerati non 
avrebbe potuto trovare un migliore strumento 
di politica finanziaria dell’imposta sulla ci- 
fra degli affari. (I. M.) 


(2889) EE (116) 9 

ScHUELLER E., Difesa e illustrazione dell’im- 
posta unica sull’energia («Revue de Sciences 
et Législation Financières », Paris, ottobre- 
dicembre 1954). 


L'imposta unica sull’energia significa la 
sostituzione di tutte le imposte che si pagano 
con la tassazione unica dell’energia, cioè la 


loro incorporazione nel prezzo dell’energia al- 
l’origine. I vantaggi di tale imposta, previ- 
sti in Francia, possono così riassumersi: 1) 
abolizione delle dichiarazioni, delle cartelle 
delle imposte, dei controlli, in genere della 
tirannia fiscale; 2) miglioramento della am- 
ministrazione statale delle entrate; 3) sop- 
pressione della frode fiscale; 4) i contribuen- 
ti leali verranno allegeriti del carico che su 
loro ricade in regime di frode fiscale; 5) la 
soppressione dell’imposta proporzionale, della 
sovraimposta progressiva, delle imposte sui 
trasferimenti permetterà il rientro dei capi- 
tali fuggiti all’estero; 6) i costi delle impre- 
se allegerite dei carichi dovuti alla frode fi- 
scale potranno diminuire producendo un ri- 
basso dei prezzi di circa il 20%; 7) aumento 
della produzione con utilizzo delle capacità 
inattive calcolate al 30% circa, conseguenti 
aumenti dei salari; 8) poichè il tesoro rice- 
verà regolarmente le sue entrate non si ri- 
correra più all’inflazione, la moneta sarà sta- 
bilizzata. In seguito all’introduzione dell’im- 
posta sull’energia si prevede che tutti i pa- 
gamenti fatti attualmente al Fisco saranno 
sostituiti da un prezzo dell’energia un po?” 
superiore a tre volte quello attuale. (I. M.) 


(2890) (PE) (116) 9 

Misure recenti di esenzione fiscale del rispar- 
mio in Francia (« L’Economie », Paris, 17 
dicembre 1954). 


La forte incidenza della sovraimposta pro- 
gressiva riduce l’attrattiva del risparmio: gli 
organi governativi hanno deciso di prendere 
misure per favorire la formazione del rispar- 
mio. La legge del 10 aprile 1954 ha posto e- 
splicitamente il principio dell’esenzione dalla 
sovraimposta progressiva dei redditi conser- 
vati sotto forma di risparmio, ma il succes- 
sivo decreto del 3 dicembre 1954 ha portato 
in effetti modificazioni irrisorie e di carat- 
tere provvisorio. In realtà l’esenzione è limi- 
tata ai redditi impiegati in Certificati di In- 
vestimento emessi nel 1953 e in altri titoli di 
prossima emissione di aziende pubbliche. Non 
si tratta quindi di una vera esenzione fiscale 
del risparmio, ma di un artificio dello Stato 
per facilitare il collocamento delle sue emis- 
sioni. La riduzione di imposta diviene defini- 
tiva solo se i titoli costituenti investimento 
autorizzato sono tenuti bloccati per cinque an- 
ni, il che limita la libertà di impiego dei ca- 
pitali. In secondo luogo la misura dell’esen- 
zione è assai ridotta e l’applicazione delle 
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norme concernenti tale misura limitano l’en- 
tità effettiva dei redditi esentati all’1%, 
compenso inadeguato alla rinuncia di dispo- 
nibilità dei capitali. Se si vorrà realmente 
incoraggiare il risparmio l’esenzione dovrà 
essere più larga quantitativamente e per tipo 
di impieghi, mentre dovrà essere abolito il 
blocco obbligatorio dei capitali. (I. M.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2891) (PE) (0) 4 

GOEDHART C., Convertibilita («Amsterdamsche 
Bank-Quarterly Review», Amsterdam, se- 
condo trimestre 1954). 


Un sistema di libera convertibilità con cam- 
bio fisso implica, nel lungo andare: 1) la coor- 
dinazione internazionale della politica finan- 
ziaria dei Governi e della politica monetaria 
delle Banche centrali; 2) sufficienti incentivi 
per mantenere sana la posizione finanziaria © 
monetaria dei vari paesi; 3) l’astensione da 
limitazioni quantitative negli scambi; 4) ade- 
guate riserve d’oro e di valute estere per so- 
stenere le normali fluttuazioni della bilancia 
dei pagamenti; 5) la limitazione degli aggiu- 
stamenti dei tassi di cambio ai easi di squili- 
brio fondamentale, essendo l’attenzione diret- 
ta più che alla bilancia dei pagamenti, alla 
piena occupazione. I punti 2 e 4 pongono la 
questione se sia desiderabile stabilire un iega- 
me formale tra i diversi sistemi monetari na- 
zionali e quale sia la funzione svolta in tale 
senso dall’E.P.U. e dal Fondo Monetario Tn- 
ternazionale. Un accordo di clearing generale 
sarebbe uno strumento più adatto di un fondo 
quale il Fondo Monetario che interviene solo 
quando qualche paese necessita i assistenza. 

(I. M.) 


(2892) {PE) (0) 4 

TRIFFIN R., Problemi attuali delia couvertibi- 
lità monetaria (« Moneta e Credito », Ro- 
ma, II trimestre 1954). 


L'attuale saggio di accumulazione di orc e 
dollari dell’Europa occidentale e dell’Area 
della sterlina, e il prevedibile andamento degli 
aiuti militari ed economici USA ai paesi d’ol- 
tremare, costituiscono una solida difesa con- 
tro ogni ipotetica depressione americana. Sa- 
rebbe quindi logico attendersi una continua- 
zione dei progressi raggiunti verso la trasferi- 
bilità monetaria e la liberalizzazione commer- 


ciale. In caso di depressione ciascuna nazione 
ritornerebbe quasi inevitabilmente alle restri- 
zioni commerciali e all’inconvertibilità mone- 
taria, nello sforzo di isolare la propria econo- 
mia dalle influenze deflazionistiche esterne. 
Tali politiche, generalizzandosi, non potranno 
che inasprire le stesse tendenze deflazionisti- 
che. La spirale potrà essere rotta solamente 
da una concreta ed operante cooperazione in- 
ternazionale, organizzata su basi « regionali ». 
Agli Stati Uniti spetta un ruolo di primo pia- 
no, economico e politico, nel promuovere una 
politica economica estera liberale e nel raffor- 
zare e sviluppare le economie dei paesi liberi. 

(Vv. S.) 


(2893) EE (0) 4 

Kune E., Che cosa si intende per « converti- 
bilità»? (« Economie Appliquée », Paris, 
luglio-settembre, 1954). 


Le attuali discussioni su argomenti di carat- 
tere monetario sollevano alcune difficoltà re- 
lativamente all’esatto significato di « conver- 
tibilità ». In primo luogo occorre distinguere 
se il termine si riferisce alla moneta naziona- 
le( ossia se il problema viene considerato dal 
punto di vista del cittadino residente in un 
dato paese) oppure alle divise estere (e cioè 
se si esamina la questione dal punto di vista 
del non-residente). Per i residenti, la piena 
convertibilità implica la libertà di importare 
beni e servizi e di esportare capitali. L’esten- 
sione delle restrizioni quantitative alle impor- 
tazioni e dei controlli sui cambi determina va- 
ri gradi di «convertibilitá ». Per i non-resi- 
denti, la piena convertibilità implica la liber- 
tà di trasferimento dei saldi delle partite cor- 
renti e dei conti di capitali. La maggiore o 
minore rigidità del controllo governativo sui 
saldi in valuta estera determina anche in que- 
sto caso il grado della convertibilità. Oltre ai 
limiti alla convertibilità dipendenti dai vari 
tipi di operazioni finanziarie, si hanno i limi- 
ti « geografici ». Ogni ulteriore passo verso la 
convertibilità darà scarsi risultati se non sarà 
accompagnato da una più ampia liberalizza- 
zione del commercio internazionale. (M. P.) 


(2894) EE (0) 1 

SACCHETTI U., Considerazioni su multilaterali- 
smo, bilateralismo, e convertibilità nel com- 
mercio internazionale (« Bancaria », Roma, 
settembre 1954). x 


L’analisi dei concetti di multilateralismo, 
bilateralismo e convertibilità non può ignora- 
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re l’importanza dell’elemento istituzionale. 
Per dare precisione alle discussioni sull ’argo- 
mento è necessario stabilire una « situazione 
di riferimento » e soprattutto rendersi conto 
delle caratteristiche, da un punto di vista eco- 
nomico, della «situazione » scelta. Esistono 
certe caratteristiche quantitative di rilievo 
nel «multilateralismo » ed in un sistema 
convertibile, e queste caratteristiche risen- 
tono dell’influenza di restrizioni di vario 
genere. Se si assume l’ammontare delle con- 
versioni per regolamenti multilaterali come la 
caratteristica più significativa di un sistema 
di convertibilità, un certo ammontare di li- 
mitazioni al sistema di scambi multilaterali 
può eliminare completamente quella caratte- 
ristica. (V. S.) 


(2895) (PE) (0) 4 

JACOBSSON P., Tassi di cambio stabili o flut- 
tuanti? (« Skandinaviska Banken Quarterly 
Review », Stockholm, ottobre 1954). 


I sostenitori e gli oppositori di un sistema 
di tassi di cambio fluttuanti adducono en- 
trambi buoni argomenti a favore delle pro- 
prie tesi. Qualche elemento per la soluzione 
del problema si può trarre dalla considera- 
zione delle situazioni in cui, in passato, i di- 
versi paesi hanno deviato dal principio della 
stabilità dei cambi. Il mantenimento di un 
cambio libero e stabile fra dollaro e sterlina 
fornirebbe al sistema monetario mondiale 
una solida asse vantaggiosa per tutti i paesi. 
La questione fondamentale è se le condizio- 
ni necessarie per il mantenimento di cambi 
stabili possono essere realizzate senza ecces- 
sivi sacrifici. (V. 8.) 


(2896) EE (0) 2 

Mossé R., La bilancia dei pagamenti degli 
Stati Uniti e l’approvvigionamento in dol- 
lari del mondo (« Banque », Paris, ottobre 
1954). 


In un paese, nel quale viga il controllo del- 
le valute, la penuria di divise estere è sinto- 
mo che il governo ha valutato l’entità dei 
propri bisogni in moneta straniera senza te- 
ner conto dei fondi di cui dispone. Il noto 
«dollar shortage» è un fenomeno soggetti- 
vo. Il primo paese che accusò scarsezza di 
dollari fu l’URSS, attorno al 1930; era sta- 
to allora iniziato il primo piano quinquen- 
nale, che esigeva macchinari e assistenza di 
tecnici stranieri, il cui costo era superiore al 
normale afflusso di divise; fu quindi neces: 


sario incrementare le esportazioni (fu il fa- 
moso «dumping», sovietico), contrarre prestiti 
e inviare oro all’estero. Evidentemente, il pro- 
blema non sarebbe sorto se il piano fosse stato 
meno ambizioso e maggiormente basato sulle 
risorse nazionali. Il migliore metodo per lo 
studio del «dollar shortage » è l’analisi della 
bilancia dei pagamenti statunitense. Consi- 
derando il periodo 1946-53 si rileva che: il 
mondo ha potuto disporre di 49,6 miliardi di 
dollari, di cui 43,7 miliardi di provenienza 
americana e 5,9 miliardi prelevati dalle pro- 
prie risorse in oro e valuta. Di questo am- 
montare, 36,1 miliardi sono stati destinati a 
colmare i deficit correnti. I rimanenti 7 mi- 
liardi di dollari sono andati ad accrescere il 
volume degli averi stranieri negli Stati Uniti. 
Il fatto, per quanto sorprendente, è tuttavia 
incontestabile. Il problema attuale, perciò, 
non è la scarsità di dollari, ma l’abbondanza 
di dollari esiliati o rifugiati negli S.U. La 
politica economica dovrebbe, al riguardo, es- 
ser volta a favorire il loro ritorno verso i 
paesi d’origine. In particolare, la Banca In- 
ternazionale per la Ricostruzione, in accordo 
con i governi interessati, dovrebbe permette- 
re che i suoi titoli di credito godano la 
massima libertà di trasferimento ed alcuni 
vantaggi fiscali. (M. P.) 


(2897) EE (121) 11 

E. P., Approcci tedeschi alla convertibilità 
(« The World Today», London, ottobre 
1954). 


La Germania, paese fortemente creditore, 
auspica la convertibilità che le permettereb- 
be di trasformare i suoi surplus in moneta 
dei paesi E.P.U., in dollari. La situazione 
tedesca in materia di controlli sugli scambi 
esteri si presenta già abbastanza favorevole 
all’eventuale realizzazione della convertibili- 
tà. Le importazioni di beni dall’area E.P.U. 
sono state liberalizzate di circa il 91%; i pa- 
gamenti delle importazioni di servizi sono 
stati liberalizzati dell’80%; dal 31 Marzo 
1954 i crediti esistenti in marchi bloccati 
possono essere trasferiti al cambio ufficiale 
dalla Germania a quei paesi con cui esistono 
accordi di pagamenti. Il settore delle opera- 
zioni di capitali è invece sottoposto a con- 
trollo: in genere gli investimenti all’estero 
sono vietati salvo il caso in cui questi contri- 
buiscano a rafforzare le relazioni economiche 
con terzi paesi. Attualmente non si deve ri- 
tenere che la Germania intenda istituire una 
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piena convertibilità per residenti e non-resi- 
denti quale esiste negli S.U. I controlli tede- 
schi sugli scambi rimarranno pertanto in vi- 
gore e la convertibilità sarà raggiunta me- 
diante: a) la rimozione delle restrizioni esi- 
stenti specialmente nei confronti dell’area 
del dollaro; b) l’istituzione della convertibi- 
lità per i non residenti siano essi banche cen- 
trali che privati; c) la graduale estensione 
del libero movimento dei capitali. E” tutta- 
via opinione di molti che la convertibilità 
debba implicare la libertà, sia per i resideu- 
ti che per i non-residenti, di usare D.M. per 
i pagamenti correnti. La Germania sembra 
ben preparata a compiere ulteriori passi ver- 
so la convertibilità, ma non intende agire u- 
nilateralmente poichè ciò potrebbe determi- 
nare la discriminazione di altri paesi e la 


conseguente contrazione delle esportazioni 
tedesche. (I. M.) 
(2898) EE (0) 4 


MAcHLUP F., Scarsità di dollari e disparità 
di sviluppo della produttività (« Scottish 
Journal of Political Economy», Edin- 
burgh, ottobre 1954). 


Due opposte teorie intendono spiegare la 
scarsità di dollari nei paesi di tutto il mondo 
al di fuori del Nord-America. Secondo la 
prima teoria la scarsità di dollari deriva da 
politiche fiscali e monetarie non appropriate 
e non ha carattere cronico, secondo l’altra 
teoria la scarsità di dollari dipende da con- 
dizioni strutturali del sistema economico. Tra 
i due estremi vi sono altre opinioni di gra- 
dazioni intermedie. Tra queste, importante la 
teoria enunciata, ma non dovutamente spie- 
gata, dal Balogh, secondo la quale la scarsità 
di dollari deriva dalle disparità nell’aumento 
delle produttività nei principali paesi com- 
merciali. Tale teoria è stata esaminata dal- 
l’Haberler, dal Williams e dall’Hieks che le 
ha dato il maggiore contributo. L’Hicks di- 
stingue gli incrementi di produttività a se- 
conda che si manifestino in tutte le indu- 
strie, nelle industrie di esportazione e nelle 
industrie che producono beni sostitutivi del- 
le importazioni. Gli effetti commerciali e 
monetari dell’ultimo caso sono i soli dannosi 
per i paesi con scarsità di dollari. Effetti 
quali il peggioramento delle ragioni di scam- 
bio, i mancati benefici per l’insufficiente au- 
mento dei redditi monetari rispetto all’au- 
mento della produttività nel paese a moneta 
forte, la diminuzione del reddito reale per 
capita, non si sono manifestati in Gran Bre- 


tagna tra il 1940 e il 1950, e pertanto la 
teoria non giustifica la scarsità di dollari 
sofferta da questo paese. La teoria implica 
una netta diminuzione del reddito reale, 
quindi una scarsità costante di dollari in con- 
comitanza a un reddito reale in aumento non 
può essere spiegata da difficoltà strutturali 
del sistema. (I. M.) 


(2899) (PE) (0) 4 

LUNDBERG E., Il dilemma della politica dei 
cambi (« Skandinaviska Banken Quarterly 
Review », Stockholm, ottobre 1954). 


Cambi liberi e flessibili non significa corsi 
instabili. Il problema delle diverse forme di 
flessibilità a breve termine è un problema di 
natura parzialmente organizzativa in cui è 
necessario procedere per esperimenti. La fi- 
ducia, degli organi nazionali e supernaziona- 
li, degli importatori, degli esportatori e degli 
speculatori, nella politica economica perse- 
guita è in ogni caso una condizione necessa- 
ria per il soddisfacente funzionamento di un 
sistema di cambi flessibili. E quando si veri- 
ficano variazioni dei cambi tale fiducia è in 
definitiva basata sulla presunzione dell’esi- 
stenza di un equilibrio che verrà mantenuto 
nel luogo andare. (V. S.) 


(2900) EE (111) 11 

Uno sguardo sulla convertibilità (« District 
Bank Review», Manchester, dicembre 
1954). 


La piena convertibilità in tutto il mondo 
determinerebbe un libero ed effettivo merca- 
to dei cambi. Applicata alla sterlina signifi- 
cherebbe che chiunque potrebbe convertire la 
sterlina in altra moneta, e che la sterlina 
potrebbe essere usata per i pagamenti in tut- 
to il globo. Allo scopo, più importante sareb- 
be quello di poter convertire con maggiore 
libertà sterline in dollari, in aree diverse da 
quella di dette due monete. Il ritorno della 
convertibilità presenta problemi e difficoltà 
da risolvere: tra questi di particolare impor- 
tanza quello della applicazione di un cambio 
fisso o variabile. Prima di decidere le rea- 
lizzazioni della convertibilità, le nazioni do- 
vranno prendere provvedimenti atti a garan- 
tire il salvabile e il continuo equilibrio nei 
pagamenti internazionali. Ciò significhereb- 
be l'adozione di una politica di liberalismo 
che permettesse l’espansione degli scambi. 
I controlli esistenti degli scambi internazio- 
nali non possono essere attenuati senza ac- 
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certarsi delle riserve d’oro e in dollari. Te- 
nendo conto delle conseguenze favorevoli, o 
meno, della convertibilità, ammesso che essa 
sia inevitabile, si può desumere che affron- 
tandola con le debite precauzioni essa agirà 
da baluardo contro l’inflazione, renderà con- 
correnziali le esportazioni e contribuirà a 
sviluppare il commercio internazionale. 

(G. B.) 


(2901) EE (111) 11 
E” possibile la convertibilità della sterlina? 
(« L’Economie », Paris, 3 dicembre 1954). 


L’economia inglese ha ritrovato la sua sta- 
bilità e gli inglesi fidano nel suo manteni- 
mento. Questa stessa fiducia si manifesta al- 
l’estero in un aumento della forza della ster- 
lina. La sterlina non aveva mai perduto il 
suo carattere di divisa internazionale, ma le 
restrizioni sui pagamenti e sugli scambi la 
rendevano meno desiderabile all’estero. Con 
il 1954 tutti i mercati delle materie prime 
fondamentali sono stati ristabiliti senza al- 
cuna restrizione, il mercato dell’oro è stato 
riaperto e la trasferibilità della sterlina è 
stata estesa a tutti i paesi fuori dell’area 
della sterlina e del dollaro. Anche all’inter- 
no sono stati aboliti il controllo sui prezzi, la 
ripartizione delle materie prime e il raziona- 
mento degli alimentari. Questa libertà nei 
diversi settori si riflette su molte merci pro- 
venienti dall’area del dollaro e segna un gra- 
duale ritorno alla convertibilità. La bilancia 
dei pagamenti presenta una favorevole evolu- 
zione e si rileva anche un forte afflusso di 
capitali stranieri. Tuttavia si ritiene che per 
ottenere i vantaggi della convertibilità si 
debbano abolire il più rapidamente possibile 
gli ostacoli agli scambi. Ma anche per il Re- 
gno Unito una tale politica presenta alcune 


difficoltà. (I. M.) 
(2902) EE (0) 1 
Come sviluppare gli scambi Est-Ovest? 


(« L’Economie », Paris, 17 dicembre 1954). 


Gli scambi est-ovest, nonostante la volontà 
bilaterale di realizzare la loro normalizzazio- 
ne, sono restati nel 1954 a un livello inferio- 
re a quello prebellico: essi rappresentano so- 
lo il 5% del commercio globale dei paesi del- 
1’O.E.C.E. Per la prima volta nel primo se- 
mestre 1954 si è registrata una leggera ecce- 
denza a favore dei paesi occidentali. Ogget- 
to degli scambi est-ovest sono principalmente 


materie prime verso l’ovest e materie prime 
e beni strumentali verso l’est. Come è noto 
su una lista di merci strategiche è stato po- 
sto l’embargo da parte dei paesi occidentali. 
Tanto la Gran Bretagna che la Francia desi- 
derano aumentare il volume degli scambi con 
VU.R.S.S.; per gli U.S.A. questi non hanno 
mai avuto grande importanza. Sia la Fran- 
cia che gli U.S.A. non intrattengono relazio- 
ni commerciali con la Cina comunista. Non è 
però sufficiente per il reale sviluppo degli 
scambi est-ovest la volontà delle parti, ma 
devono essere soddisfatte date condizioni. 
Dovranno cioè essere eliminati quegli osta- 
coli costituiti dall’ineguaglianza delle condi- 
zioni alle quali le parti negoziano ed effet- 
tuano gli scambi, dalla instabilità dei mer- 
cati orientali e dalle considerazioni politiche 
adottate dai dirigenti sovietici. (I. M.) 


(2903) EE (111) 11 

Come è lungo il cammino che conduce alla 
convertibilità! (« L’Echo de la Bourse », 
Bruxelles, 24 e 25 dicembre 1954). 


Anche i meno fiduciosi non possono conte- 
stare che, da un anno o due, la definizione, 
l’obbiettivo e le condizioni preliminari della 
convertibilità si sono notevolmente chiarifi- 
cati. I sostenitori della convertibilità hanno 
rinunciato a pronunciarsi a favore del cam- 
bio flessibile o contro il tasso di cambio fis- 
so. Hanno stimato che la stabilità di cambio 
non significa nulla se non è accompagnata 
dalla libertà di cambio. Questa tesi ha tro- 
vato la sua espressione anche nel rapporto 
Randall. La accezione moderna di convertibi- 
lità è l’eliminazione delle restrizioni com- 
merciali e di cambio. Poichè è impossi- 
bile realizzare momentaneamente la soppres- 
sione totale delle restrizioni in vigore, si cer- 
ca per l’avvenire più vicino di imporre una 
definizione meno ambiziosa degli obiettivi im- 
mediati della convertibilità, cioè ristabilimen- 
to di un sistema multilaterale di commercio 
e di pagamenti. Le misure britanniche per 
l’instaurazione più larga della convertibilità 
dimostrano di essere sostanziali: le restri- 
zioni sulle importazioni e i razionamenti in- 
terni sono meno rigidi o soppressi; le borse 
merci sono state riaperte; le banche sono 
state autorizzate a effettuare operazioni di 
cambio al tasso libero; l’area dei conti tra- 
sferibili è stata allargata quasi a tutti i 
paesi fuori dell’area della sterlina, con ecce- 
zione dell’area del dollaro. Condizione essen- 
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ziale per il ritorno alla convertibilità sarà 
l’appoggio degli S.U. L’intransigenza della 
politica commerciale degli S.U. o i suoi 
nuovi orientamenti verso i paesi stranieri a- 
vranno una influenza decisiva sul «lungo 
cammino » verso la convertibilità. (G. B.) 


(2904) EE (0) 4 

Papi G. U., Il lungo cammino verso la con- 
vertibilità (« Mondo Economico », Milano, 
1 gennaio 1955). 


La convertibilità attinge a problemi più 
vasti di quelli che sorgono dal semplice mec- 
canismo valutario. La parola « convertibiiltà » 
è passata oggi a designare essenzialmente 
l’obiettivo di eliminare le restrizioni via via 
imposte all’impiego di una valuta da parte 
del suo possessore, ossia di ristabilire la mul- 
tilateralità degli scambi e dei pagamenti. Ciò 
sarà possibile: 1) se i Governi elimineranno 
gli ostacoli agli scambi commerciali con l’e- 
stero dando maggiore flessibilità alla strut- 
tura economica di ogni paese; 2) se il ritor- 
no alla convertibilità si effettuerà gradual- 
mente e di concerto fra i paesi che sono in 
grado di adottarla subito — ad es., Inghil- 
terra, Germania e Belgio — e quelli che esi- 
gono una certa preparazione — come Italia e 
Francia; 3) se sarà creato un fondo comune 
di riserva atto a correggere gli squilibri tem- 
poranei delle bilance dei pagamenti dei vari 
paesi. Le prime due condizioni sono di gran 
lunga più importanti. (M. P.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(2905) EE (113) 25 

VIGARIÉ A., Rotterdam e il coordinamento e- 
conomico dell’Europa (« Journal de la Ma- 
rine Marchande », Paris, 2-9-16-23 dicem- 
bre 1954). 


L'attività economica del retroterra di Rot- 
terdam è come quella della zona portuale: 
intensa e varia, ma tuttora soggetta alle con- 
seguenze della crisi originata dall’ultimo 
conflitto. Il principale problema è costituito 
dai rapporti col cliente tedesco; le autorità 
di occupazione esigono la deviazione dei ca- 
richi per Brema e Amburgo; questa devia- 
zione non determina un notevole aumento 
dell’attività dei due porti, ma è sufficiente 
ad aggravare la situazione olandese. Una 
riorganizzazione economica sul piano sovra- 


nazionale interessa il settore marittimo per 
due ragioni; anzitutto tende ad aumentare 
la produzione e, di conseguenza, ad intensifi- 
care la corrente degli scambi; inoltre, non 
può che condurre al raggruppamento delle 
industrie del bacino renano, poichè nella zo- 
na si trovano le riserve minerarie vitali del 
vecchio continente. Da un lato la costituzio- 
ne di mereati comuni colleganti varie impre- 
se diversamente preparate ad affrontare la 
concorrenza straniera e dall’altro il desiderio 
di elevare il tenore di vita, ossia di accelera- 
re il consumo, non possono che indurre alla 
ricerca del minor costo e alla riduzione del- 
le spese di avviamento; ineluttabilmente, que- 
sto processo si concluderà con la coordinazione 
dei trasporti europei. Gli ambienti marittimi 
olandesi sono favorevoli al principio dell’ar- 
monizzazione economica dell’Europa a condi- 
zione che, una volta iniziata, essa non venga 
arrestata ad una tappa intermedia che po- 
trebbe causare il sopravvento del trasporto 
ferroviario (le misure adottate nel quadro 
del pool carbone-acciaio ne hanno dimostrato 
il pericolo incombente) ma, al contrario, sia 
spinta al livello di un’integrazione sistemati- 
ca dei mezzi di comunicazione rivali. Rotter- 
dam ne trarrebbe vantaggi immensi, forse 
sproporzionati alla misura dell’apporto del 
paese alla comunità. (M. P.) 


(2906) EE (12) 25 

S. P. L., Progetti di canali per collegare il 
Danubio con i fiumi del Nordeuropa 
(« Verkehr », Wien, 4 settembre 1954). 


I vari progetti miranti a realizzare con 
canali navigabili il collegamento del Danubio 
con i grandi fiumi che sfociano nel Mare del 
Nord hanno da generazioni una parte impor- 
tantissima nella politica della” navigazione 
fluviale dei paesi europei. Ciò non può mera- 
vigliare, dal momento che l’attuazione di 
questi piani significherebbe l’allacciamento 
tra di loro di tutti i paesi dell’Europa Cen- 
trale con una rete navigabile di sbocco al 
mare, che aprirebbe nuove ampie possibilità 
agli scambi mercantili. Questi progetti com- 
prendono: 1) un collegamento del corso su- 
periore del Danubio con il Reno attraverso 
l’Iller ed il Lago di Costanza; 2) il collega- 
mento Danubio-Reno attraverso il Neckar; 
3) il collegamento Reno-Meno-Danubio; 4) il 
collegamento del Danubio con*l’Elba e 1’0- 
der. Mentre i due primi progetti si trovano 
ancora in fase di studio e l’epoca della loro 
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realizzazione non è quindi prevedibile, la 
Rhein-Main-Donau A. G. ha — per quanto ri- 
guarda l’attuazione del terzo progetto — 
portato a termine i lavori di canalizzazione 
del Meno fino ad Ochsenfurt. Prima che la 
canalizzazione del Meno fino a Bamberg sia, 
però, compiuta e sia costruito il canale che 
dovrà congiungere Bamberg con Norimberga 
e sia effettuato l’allacciamento tra questa 
città e il Danubio, dovranno passare ancora 
molti anni. Per contro i piani degli Stati o- 
rientali sembrano essere destinati a realiz- 
zarsi assai prima. Secondo informazioni at- 
tendibili i lavori diretti a collegare il Danu- 
bio con l’Oder e con l’Elba sarebbero già 
stati avviati. Il canale di congiunzione del 
Danubio con l’Oder — la cui ultimazione è 
prevista tra otto anni —, di Km. 307 di 
lunghezza da Kosel a Theben, avrà m. 41 di 
larghezza ed una profondità di m. 4,5 e sarà 
navigabile per naviglio da 1000 tonnellate. 
Pure iniziati sono i lavori per il canale Da- 
nubio-Elba, anch’esso navigabile per navi 
fino a 1000 tonnellate. Quando queste opere 
saranno ultimate i problemi della navigazio- 
ne interna dei paesi dell’Europa Centrale po- 
tranno ritenersi in gran parte risolti, con le 
favorevolissime conseguenze che, nell’ambito 
degli scambi intracontinentali, è facile pre- 
vedere. (M. I. A.) 


(2907) EE (116) 19 

La siderurgia francese e le disuguaglianze 
delle tariffe in seno alla C.E.C.A. (« L’E- 
conomice », Paris, 24 dicembre 1954). 


Da due anni gli organismi della C.E.C.A. 
si preoccupano di sopprimere le diserimina- 
zioni in materia di trasporti specie mediante 
l’introduzione di tariffe dirette internazio- 
nali. La Commissione di esperti riunitasi più 
volte non ha potuto appianare le divergenze. 
Le siderurgia francese è assai interessata al- 
la soluzione del problema perchè ne sopporta 
le più pesanti conseguenze e non riesce ad 
armonizzare le condizioni della propria pro- 
duzione con quelle dei concorrenti. Le ac- 
ciaierie della Lorena ricevono il combustibile 
da una distanza di 360 Km.: nei 300 Km. di 
territorio tedesco la tariffa è 1720 frs. la ton. 
in luogo della tariffa di 1170 frs. praticata 
ai tedeschi, nei 60 Km di territorio francese 
non sono applicate le tariffe degressive. Inol- 
tre, grazie alla sovraimposta applicata ai 
combustibili esportati in Francia, le ferrovie 
tedesche praticano ai minerali destinati a 


acciaierie nazionali tariffe preferenziali. Gli 
esperti tedeschi pur riconoscendo la fondatez- 
za delle ragioni francesi hanno chiesto il pro- 
lungamento del periodo transitorio che dan- 
neggia, in effetti, solo la Francia. (I. M.) 


(2908) EE (121) 24 

H. T., La ricostruzione della marina mercan- 
tile tedesca (« Neue Zürcher Zeitung », Zii- 
rich, 22 dicembre 1954). 


In seguito ai provvedimenti adottati dal 
Bund a favore della navigazione marittima, 
al termine dell’attuale programma di costru- 
zioni navali la flotta mercantile tedesca ha 
raggiunto un tonnellaggio lordo di 2,5 milio- 
ni, superando lo stesso livello toccato nel 
1937. Secondo un rapporto del Bundesfinanz- 
ministerium il bilancio federale ha fino ad o- 
ra contribuito alla ricostruzione della marina 
nazionale con 410 milioni di DM. Altri pre- 
stiti, per un ammontare di 297,8 milioni, so- 
no stati concessi dal Fondo speciale E.R.P.. 
Privilegi accordati nell’ambito fiscale, in ba- 
se all’articolo 7d della legge dell’imposta 
sui redditi, hanno fruttato alle compagnie di 
navigazione sussidi o prestiti esenti da inte- 
ressi per 1 miliardo. La mobilitazione di que- 
sti 2 miliardi di DM ed il conseguente inere- 
mento del tonnellaggio nella misura di oltre 
2 milioni ha chiuso la prima fase della rico- 
struzione della flotta mercantile tedesca. Con 
la scadenza, alla fine del 1954, del detto pa- 
ragrafo 7d, dovrà essere provveduto al repe- 
rimento di nuovi sistemi di finanziamento. 
Intanto, nel bilancio straordinario per il 1955 
sono stati nuovamente riservati 50 milioni di 
DM per un prestito a favore della ricostruzione 
navale. Oltracciò, per la prima volta, nel pia- 
no del bilancio ordinario è stato preventivato 
un importo di 6 milioni per la riduzione degli 
interessi, al fine di agevolare alle società di 
navigazione l’accesso al mercato del capitale. 
Queste misure, integrate dal ristanziamento 
di altri 45 milioni di DM dal Fondo speciale 
E.R.P. renderanno intanto possibile la coper- 
tura del fabbisogno più urgente di nuovo 
tonnellaggio e l’affidamento ai cantieri di 
una quantità notevole di nuove commesse. 
Con questi provvedimenti figuranti nel pre- 
ventivo del 1955 sarà fatto il primo passo de- 
cisivo verso il trasferimento all’economia pri- 
vata d’un finanziamento fino ad ora quasi 
totalmente fronteggiato dal settore pubblico. 
La tendenza alla stabilità, che da qualche 
tempo si registra nel settore dei noli marit- 
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timi, contribuirà ad agevolare notevolmente 
la progressiva abolizione del sovvenziona- 
mento. (M. I. A.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(2909) (PE) (164) 20 

Luoma V., Salari monetari e produttività 
(«Kansantolodellinen Aikakauskirja», Hel- 
sinki, Nide III, 1954). 


Supposto un regime di piena occupazione 
diverse sono le politiche alternative applica- 
bili alle variazioni di produttività. L’esame 
è limitato al caso in cui il livello dei prezzi 
permane stabile e i redditi dei salariati e de- 
gli imprenditori mutano proporzionalmente 
alla produttività (legge di Wicksell): vi sono 
ragioni politiche ed economiche per l’appli- 
cazione di tale norma come principio genera- 
le di politica salariale. Ammessa la debole 
interdipendenza tra il livello dei salari e la 
produttività esistono difficoltà di usare la 
norma nella pratica. Vi è la difficoltà di mi- 
surare la produttività e di trovare il modo 
di aumentare i salari monetari in proporzio- 
ne alla produttività senza provocare distor- 
sioni nella struttura dei salari. Infine vi sa- 
rebbe la necessità di garantire che le orga- 
nizzazioni dei datori e dei prestatori di lavoro 
osservino effettivamente la norma. La norma 
Wickselliana non è facilmente applicabile nel 
breve andare, nemmeno nel caso più semplice 
in cui si suppone il pieno impiego. L'attività 
economica mira al mantenimento di un buon 
grado di stabilità monetaria insieme a un 
buon livello di occupazione. Se si ha successo 
in ciò l’aumento della produttività nazionale 
sì traduce in un miglioramento dello stan- 
dard di vita a condizione che l’interesse delle 
classi sociali deboli sia salvaguardato. 

(I. M.) 


(2910) EC 3 

GINI C., La teoria delle migrazioni adattati- 
ve («Statistica », Bologna, luglio-settem- 
bre, 1954). 


Fra le persone che danno luogo alle migra- 
zioni interne si opera una selezione nel senso 
che sono coloro i quali non riescono ad omo- 
geneizzarsi con l’ambiente di origine e sono 
più simili alla popolazione di un’altra regio- 
ne che fissano in questa la loro residenza. 


Questa selezione tende quindi a conservare 
le differenze fra le regioni di uno Stato. E” 
probabile che una selezione analoga interven- 
ga anche nel caso dei movimenti migratori 
internazionali. La sua importanza è tuttavia 
molto minore, date le maggiori differenze fra 
le popolazioni dei diversi Stati e quindi la 
maggiore difficoltà che gli emigranti rassomi- 
glino alla popolazione del paese di immigra- 
zione. La teoria si applica ugualmente bene 
ad alcune forme di emigrazione forzata. Ai 
fini degli effetti selettivi, più che fra emigra- 
zione volontaria ed emigrazione forzata, si 
dovrebbe distinguere fra emigrazione indivi- 
duale o familiare ed emigrazione di massa. 


(V. 8.) 


(2911) EE (1) 43 

OBLATH A., Il problema delle eccedenze di 
mano d’opera in Europa (« Revue Interna- 
tionale du Travail», Genève, settenbre-ot- 
tobre 1954). 


Nell’immediato dopoguerra la Repubblica 
Federale di Germania svolse una fugace poli- 
tica emigratoria, allo scopo di combattere la 
forte disoccupazione e di fornire uno sbocco 
alla massa dei rifugiati e dei profughi ivi 
affluiti; quindi riprese il ruolo, già rivestito 
precedentemente al 1953, di paese d’immi- 
grazione, Nei Paesi Bassi, la politica emi- 
gratoria è stata intrapresa soltanto dopo il 
completamento della ricostruzione economi- 
ca e dell’industrializzazione del paese. In I- 
talia e in Grecia gli sforzi per realizzare, at- 
traverso l’emigrazione, l’assorbimento  del- 
l’eccedenza di mano d’opera non hanno rag- 
giunto i risultati speranti. Evidentemente, al 
momento attuale l’emigrazione non è il ri- 
medio più efficace contro lo squilibrio del 
mercato nazionale del lavoro; la soluzione 
del problema dovrebbe piuttosto ricercarsi 
nell’integrazione delle forze del lavoro inat- 
tive nell’economia nazionale. L’attuazione «di 
una tale politica è, in entrambi i paesi, an- 
cora alla fase iniziale e presenta difficoltà 
non lievi. In Italia uno dei principali ostaco- 
li è la penuria di mano d’opera qualificata; 
le attività della Cassa per il Mezzogiorno 
sono state rallentate per la mancanza di la- 
voratori specializzati. Alle condizioni attuali, 
per raggiungere l’equilibrio dell’occupazione 
sarebbe sufficiente un’emigrazione annuale 
di 50-60.000 persone, ossia una cifra inferio- 
re all’emigrazione spontanea registrata in 
questi ultimi anni. (M. P.) 
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(2912) EE (111) 43 

Mano d’opera britannica pre e post-bellica 
(« Midland Bank Review», London, no- 
vembre 1954). 


La sospensione delle rilevazioni statistiche 
durante il periodo bellico impedisce ora di 
avere dati relativi alla mano d’opera che per- 
mettano una comparazione tra il periodo pre- 
bellico e quello post-bellico. Dal 1948 vengo- 
no forniti dati più esaurienti relativi alla 
popolazione attiva. Si rileva che nel 1939 que- 
sta era il 42% della popolazione totale, nel 
1943 era pari al 47%, nel 1948 diventa di 
nuovo 42%. Negli anni successivi, eccetto nel 


1949, la percentuale si mantiene intorno 
al 47%, con un massimo di popolazione 
lavoratrice pari a 23.578.000 unità. I dati 


relativi alla popolazione lavoratrice e quindi 
all’entita dell’occupazione e disoccupazione, 
sono stati influenzati dal servizio milita- 
re e successiva smobilitazione, dalla forte 
partecipazione delle donne al lavoro e dai 
movimenti migratori delle popolazioni. Le 
Forze Armate nel 1945 erano pari al 23,5% 
della popolazione attiva e la disoccupazio- 
ne era ridotta dall’8,8% allo 0,5%; nel 
1948 le Forze Armate erano 4,2% e la di- 
soccupazione 1,3%. Dal punto di vista distri- 
butivo, i settori che presentano maggiore e- 
spansione e impiego, dal 1938 al 1948 e anni 
seguenti, sono quelli meccanico, chimico, del 
gas, acqua e energia elettrica. Durante la 
guerra il Ministero del Lavoro controllava la 
distribuzione della mano d’opera. Tale con- 
trollo è stato mantenuto per garantire la mi- 
gliore mobilità nell’impiego delle forze lavo- 
rative. (G. B.) 


(2913) EE (0) 5 
BAUER R., Il fenomeno migratorio nelle aree 
arretrate (« Bollettino quindicinale dell’e- 
migrazione », Milano, 10 dicembre 1954). 


I problemi sociologici relativi al fenomeno 
migratorio delle aree arretrate riguardano: 
1) il sorgere delle correnti migratorie e pro- 
blemi derivati; 2) lo svolgersi di detti movi- 
menti; 3) le conseguenze dell’emigrazione 
nelle aree arretrate; 4) le conseguenze che le 
correnti emigratorie provenienti da aree ar- 
retrate determinano nei paesi d’immigrazio- 
ne; 5) i movimenti migratori nell’ambito di 
un’area arretrata. La sostanziale deficienza 
dell’organizzazione amministrativa nei pacsi 
arretrati dà luogo a seri inconvenienti socio- 
logici. Se l’emigrazione riguarda un nucleo 
familiare completo, esso è normalmente nu- 
meroso e bisognoso quindi di una assistenza 


tanto più efficace; se l’emigcazione è limi- 
tata al capo famiglia nasee il problema del 
mantenimento della rtasusl:» rimasta in pa- 
tria. La soluzione ovvia, costantemente pro- 
spettata e caldeggiata, è quella di una rapi- 
da ricostituzione del nucleo familiare. Per 
quanto sì riferisce alle conseguenze che am- 
pie correnti d’emigrazione possono avere per 
l’area arretrata di provenienza si ritiene, in 
generale, che esse siano benefiche. E” neces- 
sario, tuttavia, svolgere una vigile attività 
assistenziale relativamente alla sistemazione 
dei reduci e al potenziamento della loro ca- 
pacità economico-sociale. Per il paese di de- 
stinazione l’afflusso di mano d’opera stra- 
niera ha conseguenze pressochè trascurabili 
se il mercato è ampio e ricco e l’immigrazione 
di scarsa entità; ma può avere conseguenze 
sensibili, a volte nocive, se la corrente mi- 
gratoria è massiccia e costante. Analoghe 
ripercussioni si hanno quando il movimento 
della mano d’opera avvenga, nell’ambito 
di un paese economicamente arretrato, da 
una zona più progredita ad un’altra povera 
di risorse. (M. P.) 


(2914) PE (116) 22 

La sicurezza sociale agricola: assistenza o as- 
sicurazione? (« L’Economie », Paris, 24 
dicembre 1954). 


La legislazione sociale presenta difficoltà 
d’applicazione nel settore dell’agricoltura 
principalmente a causa delle condizioni di 
produzione, dell’individualismo e dell’igno- 
ranza degli agricoltori e della loro ostilità 
alle questioni fiscali. Il regime di sicurezza 
sociale francese non presenta notevoli diffe- 
renze dal regime generale in materia di sus- 
sidi familiari e di assicurazioni sociali agri- 
cole, mentre se ne distacca per la recente 
creazione del regime di sussidi di vecchiaia 
per non salariati. Assai complesso è il pro- 
blema delle risorse: tecnicamente perchè l’im- 
ponibile delle trattenute spesso è incerto ed 
economicamente perchè i bisogni della popola- 
zione agricola oltrepassano le possibilità di fi- 
nanziamento. Nel 1954 i carichi sociali agri- 
coli raggiungono da 160 a 170 miliardi di 
franchi. Il contributo delle categorie agricole 
a tale ammontare è minimo e si manifesta 
necessario l’intervento dello Stato. Il carat- 
tere assistenziale del sistema deriva dal fatto 
che parte delle risorse provengono dall’impo- 
sizione proporzionale al reddito catastale. Il 
problema deve risolversi mettendo l’agricol- 
tura in grado di pagare i contributi di un 
regime assicurativo. (I. M.) 
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X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(2915) EE (165) 61 
LANGE O., Lo sviluppo economico della Polo- 
nia Popolare nel periodo 1945-1954 (« Eko- 
nomista », Warszawa, III trimestre 1954). 


Nei dieci anni del Governo Popolare, il po- 
polo polacco si è rialzato dalle devastazioni 
della guerra e della depressione economica. 
La rivoluzione sociale ha dato vita allo svi- 
luppo dei criteri socialisti della produzione. 
Due atti rivoluzionari sono alla base dei cam- 
biamenti sociali e cioè: la radicale riforma 
agraria e la nazionalizzazione della grande e 
media industria, dei trasporti e delle banche. 
In conseguenza della riforma agraria 1’87,5% 
delle aziende agricole si trova nelle mani 
dei contadini e il 12,5% in quelle delle azien- 
de agricole dello Stato. La nazionalizzazione 
dell’industria, delle banche ete., ha signifi- 
cato l’eliminazione del grande capitale e la 
costruzione di una nuova economia popolare 
basata sulle leggi del socialismo economico. 
Il primo piano triennale 1947-1949 ha avu- 
to per scopo la ricostruzione economica e la 
trasformazione della Polonia in un paese in- 
dustriale-agricolo. Il successivo piano sessen- 
nale 1950-1955 ha avuto lo scopo del comple- 
to assorbimento delle industrie, dell’edilizia, 
delle banche, degli istituti di eredito, del 
commercio estero ed interno da parte delle 
istituzioni dell’economia socialista, col pro- 
ponimento di aumentare la produzione indu- 
striale del 158%. Nell’agricoltura dal 1950 si 
è iniziato il processo di trasformazione con la 
forte influenza del movimento cooperativisti- 
co. Nel 1953 le aziende agricole unite nelle 
cooperative sociali ammontavano al 6%, al- 
188% le piccole e medie aziende individuali 
e al 6% le aziende dei Kulaki. Il rendimento 
è stata la caratteristica principale dello svi- 
luppo economico. L'indice della produzione 
industriale nel periodo 1950-53 è aumentato 
del 118%, quello dell’industria agricola so- 
lo del 10%, mentre la produttività del lavoro è 
aumentata del 50%. Dall’esame delle cifre si 
rileva anche che il quadro della struttura eco- 
nomica del paese è cambiato a favore dell’indu- 
stria a scapito dell’agricoltura. Il piano sessen- 
nale aveva per scopo principale l’intensiva 
industrializzazione del paese, mettendo in 
primo piano l’industria pesante per la difesa 
del paese; ciò ha suscitato certe sproporzioni 
nella economia nazionale, sproporzioni che 
hanno ostacolato l’agricoltura e l’aumento 
del tenore di vita. Il II Congresso del Partito 


Lavoratore ha deliberato per gli anni 1954-55 
di eliminare dette sproporzioni a mezzo dei 
miglioramenti dei guadagni reali degli ope- 
rai e contadini del 15-20% e del ribasso dei 
prezzi dei beni di consumo. (G. B.) 


(2916) (PE) (432) 11 

Moore O. E., La politica monetario-fiscale e 
lo sviluppo economico di Haiti (« Public 
Finance - Finances Publiques », La Haye, 
n. 3, 1954). 


Nel 1910 a seguito dei disordini politici e 
fiscali, la moneta haitiana « gourde» perse 
il 75% del suo valore. Alla Banca Naziona- 
le della Repubblica di Haiti (B.N.R.H.) fu 
accordata una concessione della Banca dello 
Stato, allo scopo di consolidare i debiti dello 
Stato e di realizzare una riforma monetaria. 
Nel 1919, durante l’oecupazione statunitense 
fu effettuata una nuova riforma monetaria. 
La B.N.R.H. ottenne il monopolio per l’emis- 
sione dei biglietti di « gourde » convertibili 
in dollari al cambio fisso 5:1. Nel 1920 la 
National City Bank di New York diventò 
proprietaria della B.N.R.H.. Nel 1922 il Go- 
verno di Haiti emise sul mercato americano 
un prestito al 6% per l’importo di $ 23,7 
milioni, per soddisfare i debiti interni ed 
esteri. Nel 1935, due anni dopo l’espatrio delle 
truppe americane, il Governo acquista la 
B.N.R.H. dalla National City Bank, ma un 
rappresentante fiscale è sempre designato da- 
gli S.U. Nel 1941 si ereò nella B.N.R.H. un 
Dipartimento Fiscale ove la metà del Con- 
siglio di Amministrazione doveva essere statu- 
nitense. Nel 1947 a mezzo del prestito inter- 
no 5% per l’importo di $ 10 milioni si ot- 
tenne anche l’indipendenza finanziaria. Per 
ispirazione del Presidente Magloire sì tentò 
di sviluppare l’economia nazionale fin’allora 
ignorata, mantenendo l’equilibrio economico. 
L’esistenza di due monete «gourde» e dollaro 
con il loro cambio legale costituiva però un 
pericoloso ostacolo a tali propositi. Nel 1953, 
Haiti è diventata membro del Fondo Mone- 
tario e della Banca Internazionale e il Gover- 
no ha annunziato la sua intenzione di rior- 
ganizzare il sistema bancario e monetario in 
collaborazione con la B.N.R.H. e con l’esper- 
to finanziario delle Nazioni Unite. Dopo 150 
anni di ristagno, lo sviluppo economico di 
Haiti è in marcia. Con un sistema bancario e 
monetario riorganizzato e con una saggia po- 
litica fiscale, tale sviluppo potrà essere at- 
tuato senza cadere nell’inflazione. (G. B.) 
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(2917) EE (415) 61 

BARGER H., KLEIN L., Un modello trimestrale 
per l’economia statunitense («Journal of 
the American Statistical Association », Chi- 
cago, settembre 1954). 


Per rispondere al quesito se è possibile 
rappresentare soddisfacentemente il movi- 
mento trimestrale del Prodotto Nazionale lor- 
do degli Stati Uniti mediante un semplice 
sistema di equazioni, vengono proposti due 
modelli: il «recursive model» e l’«hybrid mo- 
del ». I risultati dell’indagine non danno una 
risposta conclusiva. L’esame dei due modelli 
descritti rivela tre fondamentali manchevo- 
lezze: 1) In ciascun modello almeno una del- 
le tre equazioni mostra una significativa auto- 
correlazione di residui; 2) Nel « recursive mo- 
del» il coefficiente del reddito nella equa- 
zione del consumo è piccolo e il suo signifi- 
cato potrebbe non essere chiaro cosicchè il 
collegamento tra le prime due equazioni in 
detto modello è scarso. L’«hybrid model» 
mostra una manchevolezza diversa, sebbene 
probabilmente connessa, ossia il coefficiente 
dei redditi non-salariali nell’equazione del 
consumo è negativo; 3) In entrambi i modelli 
gli errori di campionamento di alcuni coeffi- 
cienti sono troppo ampi. Vi sono possibilità 
di miglioramenti. L’ovvio vantaggio di più 
abbondanti osservazioni sia nella costruzione 
che nella prova dei modelli, quando siano u- 
sati dati trimestrali, non sarà perfettamente 
compreso fino a che non siano fatti ulteriori 
progressi nel campo dell’autocorrelazione e 
non venga usato un sistema di equazioni più 
dettagliato e complesso. (I. M.) 


(2918) EE (221) 61 

L’esame delle condizioni economiche e finan- 
ziarie in India (« Tata Quarterly », Bom- 
bay, ottobre 1954). 


La sistemazione generale economica del- 
l’India in rapporto alla realizzazione del 
piano quinquennale, grazie sostanzialmente 
al forte aumento della produzione granaria ed 
alimentare, può essere considerata forte e 
stabile. Non ancora ultimato il primo piano, 
già la Commissione Pianificatrice e il Gover- 
no pensano al secondo piano quinquennale, 
che in linea generale abbraccerà, oltre il «set- 
tore pubblico », il « settore privato >, diven- 
tando così un «piano totale». Le tendenze 
sono favorevoli a dare più larga responsabi- 
lità al settore privato dell’economia per at- 
tuare una maggiore industrializzazione del 


paese. Nel primo piano quinquennale il grosso 
della spesa è stato dedicato all’agricoltura, 
trasporti e comunicazioni. All'industria e 
stato chiesto di portare la sua capacità al 
massimo, ma solo nel settore tessile del cotone, 
del cemento, del sale e degli oli vegetali, ia 
situazione è stata soddisfacente. Nel futuro 
piano quinquennale, oltre ad assicurar2 al 
settore privato un ragionevole margine di li- 
bertà per permettere l’espansione, il Gover- 
no dovrà adottare i principi di «economia 
mista » per indurre il «settore pubblico» e 
il « settore privato » a collaborare msieme per 
ottenere migliori risultati economici e sociali. 
Come obiettivo finale, la Commissione ha 
posto la «massima produttività, piena occu- 
pazione, raggiungimento della uguaglianza 
economica, giustizia sociale ete. ». E” stato 
anche raccomandato dal Governo il « pro- 
gramma della produzione comune» per eli- 
minare la concorrenza e distribuire le do- 
mande tra le industrie di diversi dimensioni. 

(G. B.) 


(2919) (PE) (251) 28 
L’industrializzazione della Cina comunista 
(« L’Economie », Paris, 21 ottobre 1954). 


Il primo piano quinquennale cinese, 1953-57, 
prevede un aumento del 100% della produ- 
zione industriale; obbiettivo principale è il 
raggiungimento di un livello di industrializ- 
zazione pari a quello dell’URSS nel 1932. 
Alcune difficoltà si frappongono alla realizza- 
zione di tale programma entro il termine sta- 
bilito; esse sono di carattere economico (in- 
sufficienza delle vie di comunicazione, penu- 
ria di mano d’opera qualificata, scarsità del- 
la produzione agricola) e politico (l’orien- 
tamento del commercio cinese verso il blocco 
sovietico, la struttura sociale inadatta ad una 
rapida trasformazione, data l’assenza del 
proletariato operaio e l’esistenza di una 
massa di 110 milioni di piccoli proprietari e 
di 12 milioni di artigiani). Secondo le dichia- 
razioni di Mao Tse Tung «l’industrializzazio- 
ne della Cina sarà effettuata in un lungo pe- 
riodo e procedendo a tappe successive ». 

(M. P.) 


(2920) EE (415) 62 

SAMUELSON P. A., L’economia statunitense 
cambia direzione (« The Financial Times », 
London, 24 novembre 1954). 


Per la prima volta in 15 mesi l’attività 
commerciale statunitense è in fase crescente 
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in grado maggiore a quello stagionale. Quan- 
do l’Amministrazione Repubblicana prese il 
potere ereditò una economia che aveva godu- 
to dei massimi:livelli di produzione e di occu- 
pazione. Tra i vari compiti propostisi da 
questa Amministrazione vi era anche quello 
di combattere l’inflazione con una politica 
di moneta scarsa, epperò presto si manifestò 
nei prezzi all’ingrosso, e in quelli al consumo 
di varie merci, una notevole caduta. Le pre- 
dizioni di recessione furono considerate dagli 
ambienti ufficiali come un atto partigiano di 
tradimento, ma valsero a far prendere al Go- 
verno misure per combatterne gli effetti. At- 
tualmente la riduzione delle scorte è diminui- 
ta, la produzione di acciaio è in aumento, le 
industrie tessili sono in ripresa come pure 
quelle di beni durevoli, le costruzioni edilizie 
sono più elevate di quanto previsto, il consu- 
mo è crescente e le spese pubbliche stanno 
lentamente diminuendo. Le predizioni più ve- 
rosi:aili sono che il 1955 sarà un anno di mo- 
derato miglioramento rispetto al 1954, ma è 
improbabile che superi i livelli del 1953. 


(I. M.) 
(2921) EE (164) 61 
Rossi R., L’economia finlandese di oggi 


(« The Three Banks Review », Edinburgh, 
dicembre 1954). 


L’economia finlandese risente ancora degli 
eventi bellici. Oltre la perdita di forze lavo- 
rative (79.000 morti e 57.000 invalidi) i mu- 
tamenti nei fondamentali fattori economici 
possono attribuirsi principalmente a: 1) ces- 
sione di territorio; 2) distruzioni nella Fin- 
landia del Nord; 3) riparazioni di guerra; 
4) dilapidazioni del periodo bellico e neces- 
sità cumulate di creazione di capitale. Di 
fronte a questa situazione l’economia fin- 
landese ha già registrato diversi successi. 
Nel settore industriale i cantieri sono aumen- 
tati nel 1045-47 da 5 a 16 e i docks da 10 a 
66 e l’industria metallurgica in espansione 
occupa il 34% della mano d’opera rispetto 
al 22% del 1938. La sistemazione delle popo- 
lazioni dei territori ceduti sì è attuata attra- 
verso una riforma fondiaria che ha creato 
53.000 nuovi poderi, con costruzione di case 
di abitazione e nuove centrali elettriche. Nel 
settembre 1952 la Finlandia ha terminato il 
pagamento delle riparazioni di guerra con 
complessiva consegna di merci per un valo- 
re di 570 milioni di dollari U.S.A. Il prodot- 
to nazionale è risalito dal suo basso livello 


fino a superare del 19% il livello 1938; il 
commercio estero è stato abbastanza favore- 
vole nel settore dei prodotti forestali. Questi 
miglioramenti sono stati ostacolati dalla si- 
tuazione monetaria che ha registrato una 
graduale svalutazione del marco. L'inflazione 
ha provocato distorsioni nella struttura in- 
terna dei prezzi con sperequazioni tra le di- 
verse categorie di redditi e un peggioramento 
delle ragioni di scambio con equilibrio insta- 
bile e mantenibile solo con l’aiuto di mi- 
sure di controllo. (I. M.) 


(2922) EE (142) 61 

G. Ch., Il dilemma della Norvegia (« Neue 
Zürcher Zeitung», Zürich, 5 dicembre 
1954). 


Il momentaneo ottimismo suscitato dalla 
leggera contrazione che nel I semestre del 
1954 si era registrata nel disavanzo della bi- 
lancia norvegese dei pagamenti è \parso 
di fronte alla realtà dell’aumento jassivo 
dei primi tre semestri dell’anno in co:so ri- 
spetto a quello dell’anno passato (760 coro- 
ne contro 641). Si può ormai prevedere che 
anche quest’anno il passivo della bilancia dei 
pagamenti norvegese sarà di 1 miliardo di 
corone, ed è difficile per ora prevedere da che 
lato ed attraverso quali avvenimenti potrebbe 
nel 1955 verificarsi un miglioramento note- 
vole nei rapporti con l’estero. Per far fronte 
alla difficile situazione da parte dei rappre- 
sentanti dell’economia si insiste sempre più 
nell’esigere un mutamento radicale della po- 
litica economica seguita dal Governo dalla 
fine della guerra in poi: particolarmente si 
richiede una revisione della politica statale 
creditizia e di investimento ed una riforma 
della politica fiscale ai fini di una maggiore 
formazione di capitale di risparmio. Tutto 
sommato, l’economia norvegese attraversa at- 
tualmente uno stadio di transizione, in cui 
dipende dal partito al governo se verrà o non 
imboccata la strada verso quei mutamenti 
nel corso dell’economia che appunto domanda 
la metà borghese della popolazione norvege- 
se. A questa fase di attesa della politica eco- 
nomica del paese corrisponde pure il cauto at- 
teggiamento di aspettazione che nei vari 
paesi incontrano le attuali richieste norvege- 
si di credito. Nessuno contesta che la Norve- 
gia abbisogni di capitale estero per lo sfrut- 
tamento delle sue ricchezze natùrali: essa ne- 
cessita di questo capitale indipendentemente 
dall’attuale situazione della sua bilancia dei 
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pagamenti, essendo essa sempre stata, anche 
nei passati decenni, un paese importatore di 
capitale. Tuttavia la liberalizzazione dei mo- 
vimenti di capitale, che ad Oslo si richiede co- 
me una necessaria integrazione di quella del 
commercio estero, non sarà vantaggiosa per 
il paese prima che la liberalizzazione della 
sua economia interna non abbia fatto pro- 
gressi evidenti. (M. I. A.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2923) (PE) (415) 40 

JAKOVLEV A., Sulla politica commerciale a- 
mericana («Vniesenjaja Torhovlja», Mosk- 
va, n. 8, 1954). 


La seconda guerra mondiale ha creato le 
condizioni più favorevoli per il commercio 
estero americano. La temporanea scomparsa 
dalla scena della concorrenza tedesca e giap- 
ponese e il notevole indebolimento di quella 
della Francia e dell’Inghilterra ha incremen- 
tato il volume dell’esportazione americana, 
che dalla cifra di 3 miliardi di dollari all’an- 
no, nel periodo 1936-38, è passata alla cifra 
di 14-16 miliardi. Percentualmente, l’inci- 
denza statunitense nell’esportazione mondiale 
è passata dal 14,1 nel 1938 a 31 nel 1947. Il 
saldo attivo annuale della bilancia commer- 
ciale americana nel periodo 1947-53 è stato 
di 4-6 miliardi di dollari. Complessivamente 
nel periodo postbellico l’esportazione statu- 
nitense ha, in espressione di valore, superato 
l’importazione di 34 miliardi di dollari. In 
conseguenza di ciò i paesi contraenti perdet- 
tero gran parte delle loro riserve in valuta e 
oro e vennero a dipendere finanziariamente 
dagli Stati Uniti. In questi ultimi anni, tut- 
tavia, l’espansione commerciale statunitense 
incontra una crescente opposizione da parte 
dei paesi concorrenti, i quali mirano a rista- 
bilire sul mercato capitalistico le posizioni 
perdute durante la guerra. Di conseguenza, 
mentre procurano di rafforzare l’espansione 
sui mercati esteri gli Stati Uniti si preoccu- 
pano al tempo stesso di proteggere il mer- 
cato interno dalla penetrazione dei prodotti 
stranieri attraverso l’aumento dei tassi delle 
tariffe doganali e l’adozione di una rigorosa 
regolamentazione delle importazioni. Le spe- 
ranze d’una auspicata liberalizzazione della 
politica commerciale americana, recentemente 
riposte sulla Commissione Randall, sono an- 
date deluse. Cionondimeno, le sempre più fre- 


quenti proteste dei paesi interessati alla nor- 
malizzazione degli scambi internazionali con- 
tro le barriere elevate dai circoli reazionari 
dirigenti degli Stati Uniti, ed il crescente de- 
siderio manifestato dagli ambienti commer- 
ciali della maggior parte dei paesi occiden- 
tali, tra cui gli Stati Uniti stessi, ad una 
ripresa e ad una intensificazione delle rela- 
zioni economiche con i paesi del blocco a de- 
mocrazia popolare sono la testimonianza 
d’una sempre minore popolarità e d’una vul- 
nerabilità crescente della politica commer- 
ciale seguita dall’America. (M. I. A.) 


(2924) (PE) (35) 40 

KELLY T.H., L’unione doganale nell’ Africa 
del Sud («The South African Journal of 
Economics », Johannesburg, sett. 1954). 


Nel periodo 1948-54 gli scambi commercia- 
li fra l’Unione Sudafricana e la Rhodesia 
Meridionale hanno subito un notevole incre- 
mento. Si ritiene che l’unione doganale fra i 
due paesi, progettata nel 1947 ed entrata de- 
finitivamente in vigore nell’aprile 1949, ne 
sia la causa principale. Benchè sia stata re- 
gistrata una certa diminuzione del volume 
delle esportazioni e delle importazioni verso 
e dai paesi come Regno Unito e Stati Uniti, 
sarebbe azzardato dedurre che il commercio 
segue una nuova tendenza. I prodotti sudafri- 
cani non hanno certo una libertà di accesso 
in Rhodesia maggiore di quanta ne avevano 
in virtà dell’accordo del 1935 e se alcuni 
prodotti provenienti dalla Rhodesia afflui- 
scono nell’Unione in maggiore quantità che 
in passato, ciò avviene più a scapito dei pro- 
duttori sudafricani che dei fornitori di altri 
paesi. Sebbene le industrie manifatturiere di 
entrambi i paesi abbiano tratto dall’unione 
doganale considerevoli benefici, rimane pe- 
raltro insoluta una questione di considerevo- 
le importanza: l’uniformità della nomencla- 
tura delle rispettive tariffe doganali. Al ri- 
guardo, il sorgere della Federazione dell’A- 
frica Centrale, nel 1953, ha reso più difficile 
la situazione, in quanto il controllo doganale 
nei tre paesi firmatari (Rhodesia Settentrio- 
nale, Rhodesia Meridionale e Niassa) è svolto 
ora dal governo federale. Quest’ultimo si tro- 
va perciò di fronte ad un duplice compito: 
conciliare i vari interessi dei tre paesi fede- 
rati istituendo un’unica tariffa doganale e 
decidere in merito ai futuri rapporti com- 
merciali con 1’Unione Sudafricana. Una mag- 
giore uniformità delle politiche economiche e 
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la ereazione di un’unione economica condur- 
rebbero ad una logica soluzione. (M. P.) 


(2925) (PE) (114) 40 

LE Bon A., Dal 1830 al Benelux - Uno sguar- 
do sulla politica doganale belga (« Indu- 
strie », Bruxelles, novembre 1954). 


Il regime doganale belga originariamente 
si basava sulla legge del 1822 dei Paesi Bas- 
si. La storia di questo regime e delle rela- 
tive leggi si può dividere in 3 periodi: 
1) Dal 1831 al regime protezionista del 1844: 
—1836 — diminuzione dei diritti sul transi- 
to e successivamente soppressione per le mer- 
canzie transitanti a mezzo ferrovia; — 1844 — 
regime protezionista con dazi differenziati. 
2) Verso il liberalismo: 1846 — legge sui 
depositi; 1849 — legge sul transito. Queste 
2 leggi concedevano larghe facilitazioni; 
1873 — legge autorizzante la libera reimpor- 
tazione delle merci inviate all’estero per es- 
sere manifatturate; 1895 — «legge econo- 
mica » con tendenze opportunistiche; 1899 — 
legge che ammetteva in franchigia i materiali 
per le costruzioni navali; nel periodo 1914-18 
— le tariffe conservano il carattere modera- 
to. 3) Dopo la prima guerra mondiale: 1921 
— accordo doganale con Lussemburgo; 1922 
— prima imposizione speciale sulla benzina; 
1930 aumento della tariffa sulla benzi- 
na, petrolio greggio e zucchero; 1931 — tri- 
plicato il diritto sull’avena ed aumentati i 
diritti sugli oli minerali, caffè, te e tabacco. 
L’esame retrospettivo dimostra che in un se- 
colo, dopo un periodo di moderazione e di li- 
bertà, le tariffe sono diventate, a causa delle 
difficoltà economiche, piuttosto protettive. Il 
5-XI-1944 è stata firmata a Londra la con- 
venzione doganale tra Belgio, Olanda e Lus- 
semburgo, e dal 1 gennaio 1948 le tariffe 
belghe hanno lasciato posto alle tariffe del 
Benelux. (G. B.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEM! ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(2926) (PE) (5) 40 

DE LOOPER J., Esperienza recente dell’ Ameri- 
ca Latina con gli accordi commerciali e di 
pagamento bilaterali («Staff Papers», 
Washington, settembre 1954). 


I paesi sud-americani che prima della II 
guerra mondiale presentavano eccedenze di 
esportazioni verso l’Europa, alla fine della 
guerra hanno concluso molti accordi bilate- 


rali di pagamento nei quali solo eccezional- 
mente i pagamenti avvengono in moneta con- 
vertibile. I paesi europei hanno accettato tali 
accordi pensando alle possibilità di acquista- 
re merci contro moneta inconvertibile invece 
che contro dollari e sperando di facilitare le 
proprie esportazioni verso i « partners » degli 
accordi. Molti accordi di pagamento sono 
stati completati da accordi commerciali con- 
tenenti liste di merci liberamente commercia- 
bili. I vari tipi di accordi mostrano una gra- 
duale tendenza verso la standardizzazione: il 
tipo più diffuso è ora quello che porta il 
dollaro U.S.A. come unità di conto con l’ob- 
bligo di fatturare in tale moneta. In tali ac- 
cordi si è aceresciuta l’importanza del eom- 
mercio di transito, molto interessante per i 
paesi europei dati i vantaggi di ordine com- 
merciale e monetario che esso arreca. Come 
regola i paesi dell’America Latina presenta- 
no larghi deficit verso i partners degli accor- 
di; ciò ha spinto a contromisure tendenti a 
aumentare le importazioni e diminuire le e- 
sportazioni con il Sud-America. Nonostante 
ciò il numero degli accordi è in aumento. Le 
difficoltà di funzionamento sono anche au- 
mentate. specie per la migliorata posizione 
dei paesi europei meno pronti a fare conces- 
sioni, per l’uso diffuso del commercio di 
transito con rottura di ragioni di cambio e 
per la riapertura del mercato londinese che 
diminuisce la dipendenza dei paesi europei 
dalle forniture del Sud-America. (I. M.) 


(2927) EE 17 

MEISSNER F., L’Accordo internazionale del 
grano e i suoi effetti stabilizzatori (« Ri- 
vista di economia agraria», Roma, set- 
tembre 1954). 


Dall’epoca dell’entrata in vigore dell’at- 
tuale Accordo internazionale del grano 
(1949), i prezzi di questo cereale hanno con- 
servato una certa stabilità. Con quali mezzi 
essa è stato attenuta? Sarebbe ingiusto at- 
tribuire all’IWA (International Wheat A- 
greement) la trasformazione degli scambi 
privati in un commercio controllato dallo 
Stato, in quanto, prima del 1949, tutti i go- 
verni firmatari dell’Accordo esercitavano in 
questo campo controlli più o mene rigidi. 
L’IWA è tuttavia responsabile non solo di 
aver mantenuto in atto tale politica, ma di 
aver favorito l’estensione dei controlli ad al- 
tri settori. Mentre lo scopo dell’IWA era di 
«assieurare maggiori quantitativi a prezzi 


equi », in effetti la sua azione stabilizzatrice 
è stata interamente diretta contro la flessio- 
ne dei prezzi anzichè eontro il rialzo. A par- 
te le imprevedibili erisi, quali, ad esempio, 
la guerra in Corea, la limitata capacità uma- 
na di prevedere il futuro costituisce un osta- 
colo alla felice formulazione dei termini del- 
l’Accordo. Una estesa analisi dei pro e dei 
contro laseia concludere che il costo degli 
impendimenti potenziali sugli scambi inter- 
nazionali, pagato per l’asserito effetto sta- 
bilizzatore, è troppo alto. Ne consegue che se 
l’IWA scomparirà nel 1956, è improbabile 
che vi siano rimpianti per la sua fine. 

(M. P.) 


(2928) EE (0) 15 

Kóver J. F., L'integrazione dell’Europa Oc- 
cidentale (« Political Science Quarterly » 
New York, settembre 1954). 


Nessuno nell’Europa Occidentale contesta 
il fatto che deve essere raggiunto un più 
alto grado di cooperazione. I disaccordi pre- 
valgono ancora: alcuni sono per la estensio- 
ne di detta cooperazione anche in relazione 
alle clausole di sicurezza che molti avrebbe- 
ro voluto vedere ritirate in caso di sostanzia- 
li deviazioni della politica nazionale dei sin- 
goli paesi; altri rifiutano di accettare l’inte- 
grazione come forma di cooperazione; altri 
ancora, accettano l’idea fondamentale, ma 
sottopongono molte riserve e «escape clau- 
ses». Ma l’ostacolo che tutti incontrano è 
che nessuna nazione vuol rinunciare ad una 
piccola parte della propria sovranità, senza 
essere sicura che l’organizzazione sia in gra- 
do di assumere il compito affidatole. Nono- 
stante dette riserve, l’integrazione dei «nu- 
clei» europei e l’espansione della coopera- 
zione dell’Europa Occidentale prosegue. La 
Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio 
è garantita per 50 anni; l’Organizzazione 
Europea per la Cooperazione Economica do- 
vrebbe aver terminato il suo compito, ma as- 
sieme con il Consiglio d’Europa ha compiuto 
molti utili studi e lavori preliminari, sì che 
nessuno vorrebbe abolire alcuna di queste i- 
stituzioni. Per quanto riguarda l’Unione Eu- 
ropea dei Pagamenti, una confortante con- 
solidazione è avvenuta negli ultimi mesi del 
1953: nonostante che l’organizzazione sia 
stata prorogata per un solo anno, non potrà 
essere sciolta finchè non sia realizzata una 
libera convertibilità. Manea ancora un accor- 
do se l’integrazione deve essere affrontata 
dal punto di vista politico oppure economi- 
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co. L'elemento dominante di queste difficoltà 
è l’ostinato nazionalismo dell’Europa Occi- 
dentale. Solo il lungo processo di rieducazio- 
ne potrà risolvere il problema: i popoli del- 
l’Europa Occidentale devono imparare a pen- 
sare all’« europea », prima ehe i loro paesi 
siano in grado di formare l’Europa Unita. 

(G. B.) 


(2929) EE (0) 15 

APICELLA V., Il finanziamento dello sviluppo 
economico dei paesi sottosviluppati (« La 
Comunità Internazionale», Roma, otto- 
bre 1954). 


Il progetto di un« fondo speciale» delle 
Nazioni Unite per lo sviluppo dei paesi arre- 
trati è ormai tecnicamente completo e l’opi- 
nione della maggioranza dei governi, favore- 
vole. Tuttavia ancora sostanzialmente negati- 
vi sono gli atteggiamenti degli Stati Uniti, 
che subordinano l’accettazione del progetto a 
un accordo sul disarmo, e della Gran Breta- 
gna che ritiene sia necessario, prima di san- 
cire la creazione del fondo, garantire i con- 
tributi iniziali. Voler subordinare la creazio- 
ne del fondo al disarmo significa pratica- 
mente non volere il fondo. Al contrario, l’at- 
tività economica diretta ad elevare il tenore 
di vita e l’attività di difesa devono essere 
considerate strettamente connesse. Per quan- 
to concerne i mezzi finanziari si deve tenere 
presente che la funzione del fondo dovrebbe 
essere quella di rendere possibili investimen- 
ti non immediatamente redditizi, destinati a 
creare l’ambiente favorevole alle nuove ini- 
ziative economiche. Attualmente si nota la 
mancanza di una azione internazionale coor- 
dinata in un settore di attività che interessa 
la sicurezza e il benessere di tutti i popoli. 

(INTO) 


(2930) EE (111) 11 

Day A. C., La posizione dell’arca della ster- 
lina («International Affairs», London, 
ottobre 1954). 


Considerando la situazione dell’area della 
sterlina, si può constatare che le recessioni a- 
mericane non hanno avuto effetto nè sulla 
sterlina, nè sulla rispettiva area, poichè la 
sterlina è rimasta sempre forte. Si può spe- 
rare che la sterlina mantenga questa forte 
posizione e importanza sulla scena della fi- 
nanza internazionale. Considerando le ragio- 
ni di tale posizione, ci si deve rendere conto 
di quanto è accaduto anche nei paesi al di 
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fuori dell’area della sterlina. Non vi sono 
dubbi che il livello stabile degli acquisti eu- 
ropei, ha costituito la base migliore della 
resistenza monetaria della sterlina e solo 
piccole tracce di recessione americana si so- 
no riscontrate nei paesi continentali. Anche 
la presenza dei sovietici sul mercato austra- 
liano della lana nell’ultimo inverno ha con- 
tribuito all’alto livello dei prezzi, non per- 
mettendo diminuzioni delle riserve d’oro. 
Queste riserve, con il loro stabile aumento, 
sono state uno degli elementi che hanno con- 
tribuito alla fiducia mondiale nella stabilità 
della sterlina. Londra è diventata il centro 
delle operazioni del mercato dell’oro. Molti 
anzichd tenere oro, hanno preferito tenere 
sterline. Le conseguenze di questa favorevole 
situazione hanno fatto ritornare le speranze 
di ristabilire, in un prossimo futuro, con sue- 
cesso, la convertibilità della sterlina. Contri- 
buiscono alla forza dell’area della sterlina i 
vantaggi offerti ai paesi membri, quali con- 
venienza nei pagamenti, stabilità monetaria 
o trattamento preferenziale, (G. B.) 


(2931) EE (0) 15 

DELLA Porta G., Alcuni ostacoli all’unione 
economica dell'Europa (« La Comunità In- 
ternazionale », Roma, ottobre 1954). 


I principali ostacoli alla unione economica 
europea sono rintracciabili: a) nelle diffe- 
renze di sviluppo, e dei tassi relativi, dei 
paesi europei, il che provoca squilibri più o 
meno permanenti nelle bilance dei pagamen- 
ti dei paesi europei e in quella dell’Europa e 
costringe i paesi a misure restrittive a fini 
di protezione delle riserve monetarie; b) nel- 
le preferenze di struttura sia dei paesi euro- 
pei che degli Stati Uniti che conducono a 
misure di protezione per mantenere integre 
certe strutture; e) nelle preferenze nei crite- 
vi di sviluppo degli Stati Uniti che, in quan- 
to economia dominante, bloccano ogni ria- 
dattamento strutturale del sistema, perpe- 
tuando lo squilibrio al quale dovrebbe porre 
rimedio l’unione economica europea. Per 
quanto concerne il punto a), rispetto al grado 
di sviluppo si possono distinguere: 1) paesi 
maturi provati dalla guerra; 2) paesi sotto- 
sviluppati e non provati dalla guerra; 3) pae- 
sì sottosviluppati provati dalla guerra. (I. M.) 


(2932) EE (0) 15 

YIGNOUX €, J., Necessità di organizzare 1*e- 
conomia europea («Journal des Finances », 
Paris, 5 novembre 1954). 


In coincidenza con l’accettazione della Gran 
Bretagna di costituire un consiglio comune 
con la C.E.C.A. (4 rappresentanti inglesi e 4 
del pool), si va facendo sempre più chiara la 
coscienza della necessità che parecchie indu- 
strie europee abbiano una organizzazione con- 
certata. Si osserva che 1’O.E.C.E., che aveva 
inizialmente il compito di coordinare le eco- 
nomie europee, concentra oggi tutti i suoi 
sforzi sulla liberalizzazione degli scambi tra 
i suoi membri. I paesi occidentali hanno per- 
duto una parte degli sbocchi pre-bellici; essi 
dispongono di eccedenze che si sforzano di 
collocare gli uni presso gli altri. La libera- 
lizzazione può aiutare tale collocamento, ma 
non risolve il problema nel suo complesso. 
Per questa ragione si stanno creando delle 
associazioni di industrie europee per la rior- 
ganizzazione e concentrazione dei mezzi di 
produzione e per affrontare il problema del- 
lo sviluppo dei mercati. La formula del pool 
carbo-siderugico ha suscitato molte riserve, 
ma non può essere totalmente rigettata, come 
non lo saranno altre formule che daranno alle 
iniziative e all’azione delle organizzazioni 


professionali nazionali la parte che loro 
spetta. (I. M.) 
(2933) EE (1) 19 


S. M., L’O.E.C.E. preconizza maggiore liber- 
tà dei prezzi dell’energia elettrica («Le 
Monde », Paris, 7-8 novembre 1954). 


Dal confronto, compiuto dagli esperti del- 
1’0.E.C.E., tra l’evoluzione dei prezzi dell’e- 
nergia elettrica e quella del costo degli in- 
vestimenti nell’industria elettrica, sembra 
doversi dedurre che i prezzi dell’elettricità 
dovranno aumentare proporzionalmente al- 
l’aumento del consumo di energia. L’esperien- 
za insegna che i miglioramenti tecnici sono 
via via meno redditizi nelle centrali termiche 
e che la sostituzione dei vecchi impianti ri- 
chiede investimenti considerevoli per un ac- 
crescimento di rendimento spesso minimo. Al 
trettanto dicasi nel settore idroelettrico. Si e- 
selude la possibilità di mantenere il consumo 
al livello attuale: il tasso di accrescimento 
annuo è pari al 7%, ciò che porterà nel 1958 
a un fabbisogno di 395 miliardi di Kwh. la 
cui produzione richiederà, solo nei paesi del- 
1’0.E.C.E., l’investimento di 700 miliardi di 
franchi. E’ necessario dare alle imprese pos- 
sibilità d’autofinanziamento nîediante un 
mutamento delle politiche fiscali e tariffarie 
che impongono prezzi inadeguati. Non vi de- 


Regesti emerografici 229 


ve essere il timore di maggiori prezzi dell’e- 
lettricità aumentino i costi industriali e di- 
minuiscano il potere d’acquisto; è stata rile- 
vata infatti l’esigua incidenza del costo del- 
l’energia elettrica, sia nei costi di produzio- 
ne industriale che nell’insieme delle spese 
familiari. (I. M.) 


(2934) (PE) (0) 1 
Benelux in cifre 1948-1953 (« L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 16 dicembre 1954). 


Il Bollettino statistico « Benelux » forni- 
sce i dati relativi ai tre paesi del Benelux 
posti a confronto e, quando si tratta di va- 
lori, convertiti in ciascuna delle due grandi 
monete nazionali. Limitando l’esame ai due 
maggiori paesi, Olanda e Belgio, si rileva 
che gli indici generali della produzione indu- 
striale permettono di constatare che il ritmo 
di industrializzazione dell’Olanda ha supera- 
to nettamente, nel periodo 1937-1953 quello 
del Belgio. Con base 1937 gli indici per il 


1953 sono rispettivamente per il Belgio 122, 
per l’Olanda 170, con base 1948 gli indici 
sono invece 115 e 144. Nel periodo 1948-1953 
la popolazione olandese si è accresciuta con 
un ritmo assai più rapido di quella belga: in 
5 anni lo scarto tra le due popolazioni si è 
accresciuto di 471.000 abitanti. L’aumento 
naturale della popolazione olandese è tre 
volte quello belga: il Belgio si spopola e in- 
vecchia, l’Olanda è in netta espansione demo- 
grafica e in fase di ringiovanimento. L’au- 
mentato livello di industrializzazione in O- 
landa si riflette sulla distribuzione della ma- 
no d’opera: 1’11,8% della popolazione olan- 
dese lavora nelle manifatture rispetto al 
13,3% del Belgio; in valore assoluto 1’Olan- 
da supera però il Belgio; così pure è maggiore 
la percentuale del salariato agricolo olandese 
(1,9%) rispetto a quello belga (0,6%). Infine 
si rileva che, mentre in Belgio nel 1953 sono 
usciti dal circuito produttivo 339.000 indivi- 
dui in Olanda è stata registrata la cifra di 
230.000. Il Belgio ha così un sovrappiù di 
100.000 individui improduttivi. (I. M.) 
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DIE WIRTSCHAFTLICHEN ASPEKTE DER 
KONVERTIBILITÀT 


KARL ALBRECHT 


I. - Grundsäteliche Voriiberlegung. 


Man darf den Zustand der Konvertibilitàt nicht nur formell 
definieren, man muss vielmehr auf die ókonomische Bedeutung 
des Geldes selbst zurückgehen : es stellt einen Anspruch an das 
Sozialprodukt dar. Es ist Sinn und Ziel einer gesunden Wirt- 
schaftspolitik, dass dieser Anspruch zu jeder Zeit und an jedem 
Ort gleicherweise realisiert werden kann. Bewirtschaftung, Kon- 
tingentierung, Preissteigerung mindern den « Wert)» des Geldes : 
sie schränken seine Funktionsfähigkeit ein, sie mindern den 
« realen » Anspruch an das Sozialprodukt. 

Demnach setzt also « gesundes » Geld sowohl Konstanz der 
realen Kaufkraft als auch uneingeschránkte « Eintauschbarkeit » 
in Güter und Dienstleistungen voraus; das aber bedeutet die 
Forderung nach einer Wirtschaftspolitik, welche die innere 
finanzielle Stabilitàt gewährleistet. 

Konvertibilitát bedeutet dann aber im ókonomischen Sinne 
nichts anderes, als dass mehrere verschiedene Geldsorten — 
Valuten — je für sich innerhalb ihres staatlichen Geltungsbe- 
reiches den gleichen Charakter «gesunden », also nach Zeit und 
Raum quantitativ und qualitativ gleich fungiblen Geldes besitzen 
— gewährleistet durch eine entsprechende Binnenwirtschafts- 
politik, und dass darüber hinaus diese Geldsorten beliebig 
gegeneinander austauschbar sind. Konvertibilität ist also nicht 
nur der juristische Zustand einer Geldordnung, welcher die 
beliebige Umtauschbarkeit der eigenen Währung in andere 
erlaubt — eine solche Umtauschméglichkeit wird nur wahrge- 
mommen werden, wenn die Verfiigung tiber fremde Geldsorten 
fiir den Umtauschenden wirtschaftlich interessant ist, d. h. wenn 
er durch den Umtausch einen unbeschränkt verwertbaren 
Anspruch von konstanter Realkaufkraft an das fremde Sozialpro- 
dukt erhält — die Frage internationalen Kapitalverkehrs darf hier 
beiseite gelassen werden. Ausserdem muss aber auch der ursprün- 
gliche Eigentiimer der fremden Geldzeichen beim Umtausch die 
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gleiche Gewissheit haben: dass die Verfügung über Geldzeichen 
unserer Währung ihm einen räumlich und zeitlich unbeschränkt 
fungiblen Anspruch an unser Sozialprodukt gibt. 

Auf Grund dieser Erkenntnisse lassen sich die wirtschafts- 
politischen Voraussetzungen für die Konvertibilitàt etwa folgen- 
dermassen formulieren : 

Nur auf der Grundlage innerer finanzieller Stabilitàt lässt 
sich eine ausreichende Konstanz der Realkaufkraft sichern. Diese 
ist wiederum Voraussetzung dafür, dass dem Inhaber von mone- 
tären Ansprüchen an das Sozialprodukt die freie Entscheidung 
über Art, Zeitpunkt und Umfang einer etwaigen Realisierung 
überlassen werden kann. Damit wird für den Auslánder eine 
solche Währung ebenso begehrenswert wie für den Inländer, 
dieser würde also, falls des Ausländers Währung durch eine 
entsprechende Wirtschaftspolitik seines Landes ebenfalls eine 
innere finanzielle Stabilitàt aufweist, zum Tausch bereit sein. 

Mit anderen Worten: zur Konvertibilitàt gehòrt, dass nicht 
nur ein Land, sondern mehrere, móglichst viele, und vor allem 
für den Welthandel wichtige, zunächst einmal je für sich eine 
Wirtschaftspolitik der inneren finanziellen Stabilitát praktizie- 
ren, und dass dann die betreffenden Regierungen und Noten- 
banken die Austauschbarkeit gesunden Geldes verschiedener 
Währungen gestatten. 

Das Austauschverhältnis seinerseits wird dann in der Haupt- 
sache von zwei Bestimmungsgründen abhángen: einerseits von 
dem Verhältnis der Kaufkraft in den betreffenden Ländern 
zueinander, andererseits von der Zahlungsbilanz gegenüber der 
Gesamtheit konvertibler Währungen. Daraus ergibt sich als wei- 
tere wirtschaftspolitische Konsequenz, dass Konvertibilitàt nicht 
nur die Ausrichtung der eigenen Wirtschaftspolitik auf innere 
Finanzstabilitàt, sondern gleichzeitig auf — langfristigen — 
Zahlungsbilanzausgleich voraussetzt und schliesslich, dass die 
Konstanz der Währungsrelation von einer de facto gleichgerich- 
teten Wirtschaftspolitik, insbesondere Finanz- und Währungs- 
politik aller an der Konvertibilität « beteiligten » Volkswirt- 
schaften abhängt. 

Das bedeutet aber gleichzeitig, dass unrealistische, nur mit 
administrativen Massnahmen aufrechtzuerhaltene Wahrungskurse, 
Export- und Importsubventionen grüsseren Ausmasses sowie 
Import- oder Exportrestriktionen oder Behinderungen des Dienst- 
leistungsverkehrs oder Einschrànkungen der Freizügigkeit der 
Arbeitskráfte und des Kapitalverkehrs — soweit sie im Verhält- 
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nis zum Gesamtvolumen des aussenwirtschaftlichen Austausches 
von grósserer Bedeutung sind — und ebensosehr schliesslich ein 
überhôhtes Zollniveau geeignet sind, die Herbeifúhrung der 
Konvertibilität zu erschweren bezw. ihre Aufrechterhaltung zu 
gefährden. 


II. - Historische Beknäftigung. 


Für diese grundsätzlichen Vorüberlegungen bietet die Wirt- 
schafts- und Wáhrungsgeschichte bedeutender Linder in den letz- 
ten Jahren eine beachtliche Bestätigung. Als wichtigstes Beispiel 
sei Grossbritannien und das Commonwealth zitiert. Es war für 
die nationale und internationale Wirtschaftspolitik Grossbritan- 
niens in gleicher Weise symptomatisch, dass sehr bald nach 
Uebernahme der Regierung durch die konservative Partei Sir 
Anthony Eden als Präsident des Europäischen Wirtschaftsrates 
(OEEC, Paris) und zugleich als Chef der englischen Delegation 
die Erklärung abgab, dass auch aus sozialpolitischen Grinden eine 
Vollbescháftigungspolitik um den Preis der Inflation abgelehnt 
werden miisse, da ja gerade diese Inflation den Arbeiter um den 
Ertrag seiner Mühen bringen miisste. Die innere finanzielle 
Stabilitàt als Ziel der Wirtschaftspolitik wurde damit auch als 
sozialpolitisches Postulat verkiindet und gleichzeitig als entschei- 
dende Voraussetzung fiir eine Entfaltung des internationalen 
Wirtschaftsaustausches formuliert. 

Das neue Wirtschaftsprogramm sah deshalb auf der einen 
Seite eine Reduzierung der Ansprüche der ôffentlichen Hand an 
das Sozialprodukt durch Beschrànkung der Staatsausgaben, insbe- 
sondere für nur irgend vermeidbare Investitionen vor, anderer- 
seits aber eine pflegliche Behandlung aller Massnahmen zur 
Fórderung der Produktivitàt, deren stetige Steigerung als we- 
sentliche Voraussetzung fiir eine wirtschaftliche Expansion ohne 
inflatorische Gefährdung mehr und mehr Anerkennung gefunden 
hat. Mit steigender Produktivitàt konnte dann einerseits an neue 
Investitionen in einzelnen Ländern des Commonwealth gedacht 
werden, mit dem Ziel einer Verbesserung der wirtschaftlichen 
Struktur dieser Lánder zwecks Erleichterung des Zahlungsbilanz- 
ausgleichs, und es konnte zugleich andererseits das handelspoli- 
tische Mittel weitergehender Liberalisierung wieder aufgegriffen 
werden. Die verantwortlichen englischen Wirtschaftspolitiker 
sehen hierin zweifelsohne gleichzeitig einen Beitrag für die 
Fôrderung des internationalen Handels wie auch ein nützliches 
Mittel gegen unerwúnschte Preiserhóhungen im Innern. Die ziel- 
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bewusste Budgetpolitik des Schatzkanzlers trug das Ihre zu der 
angestrebten Stabilisierung bei. In diesem Zusammenhang erwies 
sich der Abbau von Subventionen nicht nur als logisch, sondern 
auch als môglich. Im Rahmen dieser Entwicklung zur Wieder- 
gewinnung der inneren finanziellen Stabilität hat auch die 
Wiederentdeckung der Diskontpolitik und ihrer Aufgaben und 
Môglichkeiten einen erwähnenswerten Platz. 

Auf der Grundlage solcher Erfolge einer gesunden Wirt- 
schaftspolitik ergab sich dann auch die Méglichkeit, weiter- 
gesteckten Zielen sich zu nähern : die internationale Stellung des 
englischen Pfundes wurde gestärkt, seine Rolle für die welt- 
wirtschaftliche Entwicklung gewann an Bedeutung. Hierzu 
trugen insbesondere auch die Massnahmen bei, welche de facto 
die in Händen von Ausländern befindlichen Sterlingbeträge mehr 
und mehr konvertibel machten. Es wurde dabei deutlich, dass 
diejenigen, welche befürchteten, die britische Wirtschaftspolitik 
würde bereit sein, lediglich aus Prestigegründen eine monetäre 
Ausländerkonvertibilität auch um den Preis neuer Restriktionen 
im Aussenhandel durchzusetzen, die englische Konzeption unter- 
schätzt hatten. Der planmässige Ausbau des Transithandels in 
den grossen Welthandelsgútern durch die Vervollkommnung der 
Funktion der Warenbôrsen und die Fórderung der Arbitrage in 
Welthandelsgütern muss als ein logischer, nicht mur technisch, 
sondern auch wirtschaftspolitisch bedeutsamer Schritt für eine 
Ausweitung des internationalen Wirtschaftsverkehrs gewertet 
werden. Den Erfolgen der englischen Wirtschaftspolitik, welche 
zugleich eine weitgehende Liberalisierung des Aussenhandels 
ermóglichten und die internationale Bedeutung des Pfundes 
stárkten, kommt umso grósseres Gewicht zu, als durch die Ein- 
beziehung des gesamten Sterlingraumes in den internationalen 
Zahlungs- und Kreditmechanismus der Europäischen Zahlungs- 
union hier Auswirkungen weltwirtschaftlichen Ausmasses zu 
verzeichnen waren. 

Dem britischen Beispiel kónnen erfreulich viele andere zur 
Seite gestellt werden. Das älteste in der Wirtschaftsgeschichte 
der Jahre nach dem zweiten Weltkrieg ist fraglos das belgische 
Beispiel. In mancher Hinsicht musste es wegen seiner rigorosen 
Massnahmen geradezu erschrecken, und es dürfte wohl mit Recht 
die Frage aufgeworfen werden kónnen, ob micht etwa manche 
deflatorische Massnahmen zu stark oder zu lange angewendet 
worden sind und damit jahrelang eine das Zahlungsbilanzgleich- 
gewicht stórende Wirkung hatten. 
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Weitgehend rief im internationalen Felde die deutsche Ent- 
wicklung Erstaunen hervor. Während zunächst einmal, bedingt 
im wesentlichen durch sehr natürliche Phasenverschiebungen 
zwischen notwendiger Auffüllung der Lagervorräte, Voreindek- 
kung von Rohstoffen, Fertigungsablauf und entsprechend spáte- 
ren Export sich mit wachsender Expansion der deutschen Wirt- 
schaft eine besorgniserregende Passivitàt ergab, begann nach dem 
Aufhóren des Korea-Booms jene Entwicklung sich steigernder 
Aktivitàt. Man wird heute feststellen müssen, dass in Anbetracht 
der zunächst äusserst geringen Ausstattung der deutschen Volks- 
wirtschaft mit Vorráten, Kapitalien und Währungsreserven die 
Entwicklung der Terms of Trade von ungewóhnlich schwerwie- 
gender Bedeutung für die deutsche Zahlungsbilanz und die 
deutsche Währung gewesen ist. Dies gilt sowohl für die anfäng- 
lich schwere Verschuldung als auch für den späteren Ausgleich 
und die dann folgende Entwicklung einer extremen Gläubiger- 
position. 

Mit dieser Feststellung soll keineswegs geleugnet werden, 
dass auch der Wandel in den wirtschaftspolitischen Methoden, 
insbesondere soweit es sich um die Geld- und Kreditpolitik 
einerseits, die Finanz- und Steuerpolitik andererseits, handelt, 
zur Wiedergewinnung der inneren finanziellen Stabilität und 
zur Ueberwindung des Zahlungsbilanzdefizits mit beigetragen 
hat. Die deutsche Wirtschaft war jedoch ohne Zweifel strukturell 
viel zu sehr geschwácht, als dass dieser Wandel in den wirt- 
schaftspolitischen Grundsätzen allein die allgemein bekannte 
Entwicklung hätte bewirken kônnen. 

Sehr instruktiv ist auch das hollindische Beispiel, vor allem 
deshalb, weil hier eine volkswirtschaftlich sehr verantwortungs- 
bewusste gemeinsame Lohn- und Einkommenspolitik der Gewerk- 
schaften, der Unternehmer und des Staates durch vorüberge- 
henden Konsumverzicht weitgehend zur Wiederherstellung der 
inneren finanziellen Stabilitàt und des aussenwirtschaftlichen 
Gleichgewichts beigetragen hat. Erwähnung verdient in diesem 
Zusammenhang auch das ósterreichische Beispiel, weil auch hier 
ein Wandel der Wirtschaftspolitik, der besonders durch die 
Loslósung von der gleitenden Lohnskala und dem mit ihrer 
Anwendung unvermeidbar verbundenen circulus vitiosus neben 
der Wiederherstellung realistischer Währungskurse entscheidend 
zur Konsolidierung beigetragen hat. 

Die Reihe dieser Beispiele soll nicht abgeschlossen werden, 
ohne Erwähnung des besonders interessanten Phänomens der 
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franzôsischen Wirtschaftsentwicklung. Auch hier gelang, etwa 
beginnend mit den mutigen Massnahmen von Pinay vor etwa 3 
Jahren, eine Stabilisierung der Preise und der Realkaufkraft, 
welche die in Anbetracht der grossen inneren Reserven der fran- 
zósischen Wirtschaft nur latent schlummernden Selbstheilungs- 
krifte zur Wirkung brachte und auch zu einer Konsolidierung 
der Währungslage beitrug. Im Laufe des letzten Jahres konnten 
die franzósischen Währungsreserven um etwa 400 Mio. Dollar 
erhóht werden, sodass sie heute eine Milliarde Dollar über- 
schreiten. Bedenkt man, dass darüber hinaus private Goldhorte 
von wahrscheinlich mehr als 3 Mrd. Dollar bestehen, dann wird 
die vermehrte Ersparnisbildung ebenso wenig Ueberraschung 
hervorrufen wie die Tatsache der vorzeitigen Rückzahlung eines 
Kredites an die Europàische Zahlungsunion in Hóhe von 84 Mio. 
Dollar. Die für viele überraschenden Ergebnisse des sogenannten 
Nathan-Berichts über die Ursachen der Disparitàt zwischen 
franzòsischen und Weltmarktpreisen konnten niitzliche Fing. 
zeige für eine Fortsetzung der Wirtschaftspolitik abgeben, die 
über weitgehende Liberalisierung und Entlastung der eigenen 
Wirtschaft von übermässiger ôffentlicher Inanspruchnahme auch 
für den franzôsischen Franken die Voraussetzungen für den 
Uebergang zur Konvertibilität schafft. 

Alle angeführten Beispiele zeigen, dass die Anwendung ganz 
bestimmter, weitgehend übereinstimmender wirtschaftspolitischer 
Grundsátze zur Wiedergewinnung der inneren finanziellen Sta- 
bilitàt und damit zugleich weitgehend zur Konvertibilitàtsreife 
geführt hat. 


III. - Schlussfolgerungen aus Theorie und Erfahrungen. 


Dass die Wirtschaftspolitik, die ein Land in seinem Innern 
betreibt, zugleich von entscheidender Bedeutung dafür ist, wie 
sich die Austauschbeziehungen zu anderen Volkswirtschaften 
gestalten, ist heute Erkenntnis aus praktischer Erfahrung und 
wissenschaftlicher Ueberlegung zugleich. Ein besonders deutliches 
Symptom hierfür war der Entschluss des Ministerrates der 
OEEC, eine besondere Sachverstindigengruppe für die Frage der 
inneren Stabilitàt einzusetzen. Der auf Grund dieser Arbeiten 
von Professor Robbins erstattete Bericht ist ein Markstein dieser 
Entwicklung. Man muss deshalb zu der Schlussfolgerung gelan- 
gen, dass institutionelle Massnahmen oder vertragliche Abreden, 
ob es sich dabei um supranationale oder internationale Formen 
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handelt, an sich für die Herbeifúhrung der Konvertibilitàt und 
damit für die Ermôglichung weitestgehender w._*schaftlicher 
Integration weder besonders gut noch besonders schlecht sind. 
Insbesondere kann man niemals die unvermeidbaren Folgen einer 
schlechten Wirtschaftspolitik, die sich in der Zerstórung des 
Zahlungsbilanzgleichgewichts zeigen, durch organisatorische oder 
vertragliche Massnahmen beseitigen (1). Wie weit Organisationen, 
wie der Europàische Wirtschaftsrat (OEEC) in Paris, das GATT, 
der Weltwáhrungsfonds, die Montan-Union usw. für die Wieder- 
gewinnung der Konvertibilitát nitzlich sein kónnen, wird immer 
davon abhängen, zu welcher Wirtschaftspolitik die Regierungen 
der Mitgliedsstaaten dieser Organisationen sich entschliessen 
wollen und kónnen. 

Es drángt sich auch die Erkenntnis auf, dass der Uebergang 
zur Konvertibilitát nicht mit Teilmassnahmen im internationalen 
Bereich erwirkt werden kann. Letzten Endes erfordert eine kon- 
vertible Währung einen weltweiten Wirkungsbereich auf der 
einen Seite und eine Ausrichtung der Gesamtwirtschaftspolitik 
auf innere und äussere Stabilitàt auf der anderen Seite. Mit 
vollem Recht hat daher das Comité Européen pour le Progrés 
Economique et Social unter seinem Präsidenten Vittorio Val- 
letta, Turin, in seiner ersten, 1953 erschienenen Studie « Ueber 
das zweckmässigste Verfahren zur wirtschaftlichen Integrierung 
Europas » darauf hingewiesen, dass eine gesunde Währungs- 
und Finanzpolitik, welche die Voraussetzung ftir wirtschaftliche 
Integration ist, umgekehrt nicht móglich sein würde, wenn nicht 
zugleich Arbeit und Kapital über die erforderliche Bewegungsfrei- 
heit verfügen und der internationale Austausch von Gütern und 
Dienstleistungen sich ungehemmt vollziehen kann. 

Es kann schliesslich, wie die Erfahrung lehrt, die Auswir- 
kung einer Veränderung der Terms of Trade nicht übersehen 
werden. Fine Stabilisierung der Weltwarenmärkte durch die 
Erméglichung der Finanzierung ausreichender Vorratshaltung 
und durch méglichst vollkommene Funktionsfahigkeit der inter- 
nationalen Marktorganisationen ist hier von entscheidender 


Bedeutung. 


(1) Vergl. Kart ALBRECHT, Wahrungssystem und Wahrungspolitik in 
einem integrierten Europa, in «Economia Internazionale» Vol. VI, N. 1-2, 
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Aus dieser Erkenntnis folgt aber zugleich die Schlussfolge- 
rung, dass die konjunkturelle Entwicklung und die Handels- 
und Zahlungsbilanzpolitik der für die Weltwirtschaft besonders 
wichtigen Länder von entscheidender Bedeutung für die Errei- 
chung und Aufrechterhaltung der Konvertibilität sind. Die Tat- 
sache, dass Erfahrung und Wissenschaft die Móglichkeiten einer 
aktiven Konjunkturpolitik der grossen Volkswirtschaften wesent- 
lich vervollkommnet haben, ist in diesem Zusammenhang hervor- 
zuheben. Das Beispiel der Ueberwindung der amerikanischen 
Recession 1953/54 im Lande selbst und des Auffangens ihrer 
móglichen Rückwirkungen auf andere Lánder kann nicht über- 
sehen werden. Mr. Reginald Maudling, Economic Secretary to 
the Treasury, hat am 7. Dezember vorigen Jahres zu dieser Frage 
mit Recht folgendes ausgeführt : 


« The Government feel it would be wrong to go the full way 
on the road to freedom and' convertibility unless we can see a 
balance of trade between the dollar area and the rest of the 
world, based on factors that are not transient like aid, but 
permanent like trade.) (1). 


Man darf nicht übersehen, dass die frúhere Goldwáhrung 
ein weltweites supranationales System mit einem fast vollkom- 
menen Automatismus darstellte. Seiner Aufrechterhaltung war 
die nationale Wirtschaftspolitik untergeordnet. Es gab keine 
konjunkturpolitische Autonomie. Wir lassen es dahingestellt, ob 
die Goldwáhrung úberhaupt oder im absehbarer Zeit wiederher- 
gestellt werden kann oder nicht, so lange sie nicht besteht, muss 
die durch sie erzwungene automatische Koordinierung der Kon- 
junkturpolitik ersetzt werden durch eine von den einzelnen 
Staaten geübte Koordinierung ihrer Wirtschaftspolitik. In dieser 
Hinsicht sind zweifelsohne die Beschlüsse des Ministerrates der 
OEEC vom Januar 1955 zur Frage der Liberalisierung, der Be- 
kamptung von wettbewerbsverfálschenden Massnahmen, zur Fort- 
setzung zur Europäischen Zahlungsunion und zur Vorbereitung 
der Konvertibilitát von nicht zu unterschátzender Bedeutung. 

Es kann aber nicht úbersehen werden, dass der souveránen 
Wirtschaftspolitik des einzelnen Landes, die auf die Gewährlei- 
stung der inneren und áusseren Stabilitàt abzielt, erhebliche 
Schwierigkeiten aus innenpolitischen, insbesondere sozialpoliti- 
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(1) vergl. «Financial Times», Nr. 20437 vom 8.12.1954. 
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schen Gründen, aber auch durch ausserwirtschaftliche Ursachen, 
wie Katastrophen und dergleichen, immer wieder erwachsen, und 
dass dies auch fir die Politik internationaler wirtschaftlicher Zu- 
sammenarbeit gilt. Auf dem Internationalen Kongress zum Stu- 
dium der wirtschaftlichen Probleme einer europäischen Fódera- 
tion, welcher vom 11.-14. September 1952 in Genua stattfand, hat 
daher E. Giscard d'Estaing mit Recht folgendes ausgefiihrt : 


«In Ermangelung einer vüllig selbständigen Goldwäbrung 
ist es unumgänglich, ein Währungsmittel zu schaffen, welches 
einerseits dem inneren politischen Druck entzogen ist und ande- 
rerseits ein streng homogenes Kreditwesen derjenigen Staaten 
unterbaut, die es eingefiihrt haben.» (1). 


Es erhebt sich also die Frage, wie weit der innenpolitischen 
Erschwerung einer für die Erreichung und Aufrechterhaltung 
der Konvertibilität unbedingt erforderlichen Wirtschaftspolitik 
durch internationale Bindungen oder supranationale Institutio- 
nen entgegengewirkt werden kónnte. Es geht hier um die Ausein- 
andersetzungen zwischen den Kategorien des Automatismus und 
der Ermessensfreiheit politisch verantwortlicher Gremien sowie 
um die Auseinandersetzungen zwischen den Kategorien der inter- 
nationalen Kooperation und der konjunkturpolitischen Autono- 
mie, d. h. letzten Endes um das Problem der Souverànitàt. Pro- 
fessor Dr. HANS MOLLER von der Universität Frankfurt/Main, 
langjàhriges stellvertretendes deutsches Mitglied beim Managing 
Board der Europäischen Zahlungsunion hat auf der Herbstta- 
gung des Vereins für Sozialpolitik am 16. September 1954 in Bad 
Nauheim hierzu Stellung genommen : 


«Wie im System der Goldwährung würde den Anpassungen 
auf dem Gebiet der innerwirtschaftlichen Aktivitàt und des Preis- 
und Einkommensniveaus für die Wiederherstellung des Gleich- 
gewichts bei unvermeidlichen Stôrungen die allergrôsste Bedeu- 
tung zukommen; anders als bei der Goldwährung, würden die 
notwendigen Anpassungen weniger durch einen Geldmengenauto- 
matismus als durch eine bewusste und koordinierte Wirtschafts- 
politik der Regierungen herbeigeführt werden. Und anders als 
bei der Goldwáhrung werden in dem vielleicht erreichbaren Kon- 
vertierbarkeitssystem mengenmássige Handelsbeschránkungen und 
Wechselkursánderungen zuweilen als ein Notbehelf auftauchen, 


(1) vergl. « Economia Internazionale», Vol. VI, N. 1-2, Seite 160,61. 
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und das handelspolitische Klima wird ganz generell weit weni- 
ger günstig sein als vor dem ersten Weltkrieg. Die Devisenre- 
serven werden wegen des Ausfalls an ausgleichenden Kapital- 
bewegungen grósseren Schwankungen unterworfen sein, als es in 
der Goldwàhrung üblich war. Schon deshalb, aber auch aus poli- 
tischen Gründen ist die Gefahr spekulativer Stérungen sehr 
gross und dies macht die sehr bewusste Herbeifúhrung einer 
Vertrauensatmosphäre unbedingt erforderlich. Diese kann jedoch 
nur durch eine feste internationale Zusammenarbeit geschaffen 
werden, die keinen Zweifel daran aufkommen lisst, dass die 
grossen Welthandelsländer bereit sind, mit allen verfügbaren 
Mitteln das von ihnen geschaffene Konvertierbarkeitssystem zu 
verteidigen. Wenn die Regierungen die in den letzten Jahren 
eingeleitete Wirtschaftspolitik fortsetzen, besteht eine begründete 
Hoffnung, nicht nur dass die vorstehend beschriebene Konver- 
tierbarkeit eingeführt wird, sondern dass sie sich als ein dauer- 
haftes System für die internationalen Wirtschaftsbeziehun, 
erweist )). 


Dass diese Erwägungen schliesslich zur Forderung nach der 
Autonomie der Notenbanken gegeniiber ihren Regierungen führen 
müssen, hat bei der erwähnten Konferenz der bereits 7'tierte 
Giscard d’Estaing besonders nachdriicklich betont und ist erst 
kürzlich von dem früheren bayerischen Wirtschaftsminister Dr. 
Rudolf Zorn, derzeit geschäftsführender Präsident des Bayeri- 
schen Sparkassen- und Giroverbandes, besonders prägnant for- 
muliert worden : 

«... Dann aber kann man gar kein anderes Urteil abgeben, 
als dass diejenige Wdhrungsordnung den Vorzug verdient, die 
nicht dem politischen Missbrauch ausgesetzt ist und durch ihre 
international verankerte Autonomie gegenüber nationalen Zu- 
griffen die grósste Sicherheit für alle Forderungen bietet, die 
auf diese Währung lauten.» (1). 


IV. - Hin « Denkmodell y». 


Das bereits erwähnte Comité Européen pour le Pro- 
grès Economique et Sociale hat in seiner Ende 1954 heraus- 
gegebenen Studie «Ueber die wirtschaftspolitischen Voraus- 
setzungen für die Konvertibilität der europäischen Währungen » 


————————_—______ n 


(1) vergl. «Zeitschrift für das gesamte Kreditwesen », 1. Heft S. 33, 1966. 


Die Wirtschaftlichen Aspekte der Konvertibilitàt 241 


sich ganz besonders mit dieser Frage befasst. CEPES war bemiiht, 
den Finger auf die Wunde zu legen, an der dic suropäische 
Zusammenarbeit heute krankt : das Fehlen gemeinsamer Grund- 
sätze der Wirtschaftspolitik und der Mangel an einem Instru- 
ment, das die Wirtschaftspolitik der einzelnen Länder auf eine 
stabile und konforme Grundlage zwingt, wie es das Goldwäh- 
rungssystem in seinem Idealzustand getan hat. CEPES hat 
deswegen ein Verfahren vorgeschlagen, das man am besten als 
Wirtschaftspolitik der «Als-ob-Goldwáhrung» bezeichnen kann. 
Gerade wenn jetzt die Konvertibilität der führenden europäischen 
Wahrungen — wenn auch zunächst noch in unvollkommener 
Form — verwirklicht werden sollte, ist es unerlässlich, dass 
diese Regelung unterbaut wird durch ein System fester Bindun- 
gen für die innere Wirtschaftspolitik der Länder und wirksamer 
Kontrollen zur Einhaltung dieser Bindungen. 

Hierzu sind nach dem Vorschlag von CEPES die folgenden 
Massnahmen erforderlich : 

Erstens: Die beteiligten Lánder verpflichten sich, ein be- 
stimmtes Verhältnis zwischen dem Geldvolumen und den Wäh- 
rungsreserven gesetzlich fest zu verankern und ihre Wirtschafts-, 
Kredit- und Finanzpolitik auf die Einhaltung dieser Relation 
zu verpflichten, ohne die Freiheit des Aussenhandels zu be- 
schränken. Im Gegensatz zu einer in der Goldwährung weit ver- 
breiteten Vorstellung ist es nicht Sinn und Absicht des CEPES- 
Vorschlages, zu erreichen, dass der Geldumlauf der beteiligten 
Länder zu einem móglichst hohen Prozentsatz durch Währungs- 
reserven «gedeckt) ist. Diese Deckungsmentalitát stammt aus 
einer Zeit, in der man noch nicht erkannte, dass der Wert des 
Geldes nicht durch seinen Metallgehalt, sondern in erster Linie 
durch seinen Knappheitsgrad bestimmt wird. Die in der Zeit 
der Goldwährung weit verbreitete Vorstellung von der Zweck- 
mässigkeit einer móglichst hohen Ueberdeckung der Währung 
mit Gold gegenüber den gesetzlich vorgeschriebenen Mindest- 
sátzen war im übrigen an dem Zusammenbruch der Goldwährung 
entscheidend beteiligt. Denn sie gab den Staaten, die diesen 
Zustand erreichen konnten, einen grossen Spielraum fiir eine 
kreditpolitische Autonomie, durch die das weltwirtschaftliche 
Gleichgewicht zunehmend gestórt wurde. 

Für das CEPES-System ist es demgegenüber verhältnismäs- 
sig gleichgültig, auf welchem Niveau im einzelnen das Verhältnis 
zwischen Geldvolumen und Währungsreserven gesetzlich veran- 
kert ist. Denn es ist der alleinige Sinn und Zweck des vorge- 
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schlagenen Systems, der Wirtschafts- und Kreditpolitik der betei- 
ligten Länder klare und eindeutige Richtpunkte zu geben. Aus- 
gehend von der Erkenntnis, dass innere und äussere Stabilitàt 
nicht zu trennen sind und dass eine fruchtbare weltwirtschaft- 
liche Zusammenarbeit nur zu erreichen ist, wenn sich die Zah- 
lungsbilanzen aller Länder tendenziell im Gleichgewicht befin- 
den, soll durch die Bindung des Geldvolumens an die Währungs- 
reserven erreicht werden, dass die innere Wirtschaftspolitik der 
Länder stets im Einklang mit ihrer aussenwirtschaftlichen Lei- 
stungsfähigkeit steht. Jede Verschiebung in der Relation zwi- 
schen Geldvolumen (als dem Ausdruck der inneren Kräfte) und 
den Währungsreserven (als dem Spiegelbild der aussenwirtschaft- 
lichen Bilanz) gibt der Wirtschafts- und Kreditpolitik verpflich- 
tend die Richtung an, in die sie sich zu orientieren hat. Fallen 
z.B. die Währungsreserven bei steigendem oder gleichbleibendem 
Geldvolumen, verschlechtert sich also die Relation, so muss eine 
kontraktive Kreditpolitik betrieben werden. Steigen die Wäh- 
rungsreserven schneller als das Geldvolumen, so ist damit um- 
gekehrt die Verpflichtung zu einer expansiven Wirtschafts- und 
Kreditpolitik gegeben. Es ist also niemals die absolute Hôhe 
von Währungsreserven oder Geldvolumen, sondern allein die 
Verinderung ihrer Relation zueinander, die die Wirtschafts- und 
Kreditpolitik bestimmt und ausrichtet. Entscheidend ist dabei, 
dass dieses System bei richtiger Handhabung nach beiden Seiten 
wirkt, dass es also nicht nur bei einem Defizit der Zahlungsbilanz 
wirksam wird, sondern auch dann, wenn ein Staat durch chro- 
nische hohe Ueberschiisse seiner Zahlungsbilanz den weltwirt- 
schaftlichen Zusammenhang zu stôren neigt. 


Zweitens: Um die Elastizitàt dieses Systems zu gewährlei- 
sten, ist es notwendig, dass das Verhältnis zwischen Geldvolumen 
und Währungsreserven in Form einer Manipulationsmarge mit 
bestimmten Ober- und Untergrenzen (Interventionspunkten) fest- 
gelegt wird; es kònnte also z.B. in einem bestimmten Fall zwi- 
schen 25 und 35% schwanken. Die Annàherung der faktischen 
Relation jeweils an die festgelegte Ober- und Untergrenze hat 
die Richtung und die Intensitàt der einzuschlagenden kredit- und 
wirtschaftspolitischen Massnahmen zu bestimmen. 


Drittens: Solange ein Staat diese Manipulationsmarge ein- 
halt, ist er in seiner Wirtschafts- und Kreditpolitik vollkommen 
frei. Wird dagegen der obere oder untere Interventionspunkt 
überschritten, so bedeutet das, dass dieser Staat seiner Ver- 
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pflichtung zu einer konformen Wirtschaftspolitik nicht nach- 
kommt bezw. nicht nachkommen kann und damit die wirtschaft- 
liche Zusammenarbeit gefáhrdet. 

In diesem Zusammenhang erhebt sich dann die Frage nach 
einer geeigneten Methode des Zusammenwirkens der beteiligten 
Länder, um die Anwendung der unerlässlichen wirtschaftspoli- 
tischen Grundregeln zu sichern. 

Eine internationale Koordinierung der allgemeinen Wirt- 
schaftspolitik sollte zunächst darauf ausgerichtet sein, vorbeu- 
gend die Entstehung von Depressionen und Inflationen zu unter- 
binden und damit die aus solchen Entwicklungen resultierenden 
Stórungen des Gleichgewichts der Zahlungsbilanzen zu verhin- 
dern. Bei der Wiederherstellung eines Gleichgewichts der Zañ- 
lungsbilanzen ist solchen Massnahmen der Vorzug zu geben, die 
einer Steigerung des Beschäftigungsgrades und der Hebung des 
Lebensstandards dienen und nicht die Gefahr von sozialpolitisch 
bedenklichen Deflationsprozessen heraufbeschwóren. 

Die geforderte Koordinierung der Wirtschafts-, Finanz- und 
Wahrungspolitik muss durch rechtlich bindende Vereinbarungen 
gesichert werden. Wenn von den Regierungen derartige Ver- 
pflichtungen tibernommen werden, wird sich daraus eine ständige 
Konsultation und Zusammenarbeit auf allen für die Aufrechter- 
haltung der internationalen Währungsstabilität wichtigen Gebie- 
ten entwickeln. Der wachsende Einfluss dieser Zusammenarbeit 
auf die Politik der einzelnen Mitglieder wird bewirken, dass 
Abweichungen von den gemeinsam aufgestellten Regeln eine sel- 
tene Ausnahme bleiben. 

Da aber befiirchtet werden muss, dass die unerlasslichen 
Grundsätze einer gesunden Wirtschaftspolitik von den einzelnen 
Regierungen nicht immer verwirklicht werden bezw. verwirklicht 
werden kénnen, sollte das Vertragssystem die Schaffung eines 
Ausgleichsfonds — um in besonderen Fallen den in Zahlungs- 
bilanzschwierigkeiten befindlichen Landern zu helfen — und die 
Bildung eines oder mehrerer gemeinsamer Gremien vorsehen, deren 
Befugnisse ein systemkonformes Verhalten sichern kónnen (1). 

Das ist vor allem durch eine môglichst enge internationale 
Zusammenarbeit der Notenbankgouverneure und der Regierungen 
der Mitgliedstaaten anzustreben. Hierbei spielt die Sicherung 
und môglichst weitgehende Herstellung der währungspolitischen 
Unabhangigkeit der Notenbanken gegenüber den Regierungen und 


(1) Die Verhandlungen über die Bildung eines « Europäischen Fonds » 
streben ohne Zweifel in eine solche Richtung. 
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den Parlamenten eine entscheidende Rolle. Die Zusammenarbeit 
der Notenbankgouverneure ist besonders wichtig für die Koordi- 
nierung der Wechselkurspolitik. Ferner soliten die Notenbank- 
gouverneure bei allen etwaigen Dispositionen über Währungs- 
reserven der Mitgliedstaaten massgebend mitwirken. 

Die Zusammenarbeit der Notenbankgouverneure und der Re- 
gierungen sollte sich auf folgende Gebiete erstrecken : 

Laufende Beobachtung der Wechselkurse auf ihre Realitát hin ; 

Begutachtung und Beratung im Falle konjunktureller oder 
struktureller Krisen einzelner Mitgliedstaaten ; 

Zustimmung für eine zeitlich befristete Aufrechterhaltung 
oder Wiedereinfúhrung restriktiver Praktiken ; 

Zustimmung zu und Empfeblung von Massnahmen zur Kurs- 
berichtigung durch einzelne Mitgliedstaaten innerhalb bestimm- 
ter Fristen; 

Empfehlung und Beschlussfassung betreffend globale Ande- 
rung der Relationen zwischen Geldvolumen und Währungsreser- 
ven, um Friktionen des volkswirtschaftlichen Wachstums zu 
vermeiden ; 

Empfehlung und Beschlussfassung betreffend Anderung der 
Kurse aller Mitgliedstaaten, falls dies gegenüber anderen Wäh- 
rungsràumen erforderlich werden sollte; 

Verfügung über internationale Zahlungsmittel der einzelnen 
Mitglieder, insbesondere bei teilweiser oder vélliger Zentralisie- 
rung der Währungsreserven ; 

Verwaltung eines Ausgleichsfonds mit den Befugnissen zur 
Gewábrung und Verweigerung bezw. Sperrung von Krediten aus 
diesem Fonds an einzelne Länder. 

Die Aufteilung dieser Aufgaben und Befugnisse auf die 
Notenbankpräsidenten und die Regierungsvertreter ist nicht we- 
sentlich für das Wirksamwerden des vorgeschlagenen Planes, und 
zwar um so weniger, je wirksamer die Zusammenarbeit zwischen 
der Notenbank und ihrer Regierung in den einzelnen Mitglied- 
staaten ist. 

Auch erfordert die Zusammenarbeit der europàischen Staaten 
zur Gewábrleistung der notwendigen Währungsordnung nicht 
unbedingt die Bildung neuer Organisationen; vielmehr kônnten 
bestehende Institutionen umgestaltet und im Interesse einer 
ständigen Verbesserung ihrer Funktionsfähigkeit weiterentwickelt 
werden. (1). Hierauf hat CEPES bereits in seiner ersten Studie 


(1) Dies gilt in gleicher Weise für OEEC, GATT, BIRD und IMF. 
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über das zweckmässigste Verfahren zur wirtschaftlichen Inte- 
grierung Europas hingewiesen. 

Die Anwendung der in dem empfohlenen V ertragssystem vor- 
gesehenen Massnahmen sollte nur im Falle eines extremen 
Misstandes, nämlich bei dauerndem Ueberschreiten der Inter- 
ventionspunkte durch einen Staat, erfolgen. Die Rechte und 
Befugnisse der kontrollierenden Instanz sollen also grundsätzlich 
nur den Sinn haben, wie eine «fleet in being» dahin zu wirken, 
dass die Staaten, um solchen Eingriffen zu entgehen, ihre innere 
Wirtschafts- und Kreditpolitik korrekt nach den gemeinsamen, 
vereinbarten Spielregeln ausrichten. Sie sollen den wirtschafts- 
politisch verantwortlichen Instanzen der Staaten einen inneren 
Rückhalt gegenüber all den Kräften und Tendenzen geben, die 
in der demokratisch organisierten Welt nicht selten das Gleichge- 
wicht der Wirtschaft zu stóren drohen. Im übrigen soll die kon- 
trollierende Instanz die wichtige Aufgabe haben, durch genaue 
Beobachtungen der wirtschaftlichen Vorgänge in den einzelnen 
Staaten und durch stándige wechselseitige Beratung Stérungs- 
herde rechtzeitig zu erkennen und auszumerzen und immer wieder 
auf eine móglichst weitgehende Einheitlichkeit der Wirtschafts- 
politik der angeschlossenen Staaten hinzuwirken. 


V. - Unausweichliche Konsequenzen. 


Theoretische Ueberlegungen und historische Erfahrungen füh- 
ren zu dem Ergebnis, dass der Zustand der Konvertibilität an 
bestimmte wirtschaftspolitische Voraussetzungen gebunden ist, 
dass aber auch umgekehrt, eine bestimmte Wirtschaftspolitik 
unvollkommen bleibt, wenn sie nicht schliesslich auch die Kon- 
vertierbarkeit ihrer Währung einfiihrt. Es ist die Wirtschafts- 
politik, die sich die innere finanzielle Stabilitàt als einen wün- 
schenswerten Zustand zum Ziel setzt und dieses Ziel mit den 
geeigneten Methoden einer verantwortungsbewussten Haushalts- 
und Kreditpolitik zu erreichen sucht. Dass es sich hierbei keines- 
wegs um einen Verzicht auf konjunkturpolitische Aktivität oder 
gar um die Inkaufnahme einer über die Stagnation zu krisen- 
haft wachsender Arbeitslosigkeit führenden Depression handeln 
muss, hat die Erfahrung der letzten Jahre bewiesen. Auch bei 
expansiver Wirtschaft erscheint eine Konstanz der Realkaufkraft 
durchaus méglich, wenn sie bei angemessener Steigerung der 
Arbeitsproduktivität sowohl Kapitalbildung wie wachsenden Kon- 
sum ermôglicht. 
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Eine den Leistungswettbewerb zur Entfaltung bringende Wirt- 
schaftsordnung begünstigt die Wirksamkeit solcher Politik, ja, 
ist wahrscheinlich ihre Voraussetzung. Die Gewährleistung der 
Konvertierbarkeit der Währungen. fórdert über die Erméglichung 
internationaler Arbeitsteilung die volkswirtschaftliche Rentabili- 
tät, sie steigert die Kaufkraft und erhôht den Lebensstandard. 
Eine Wirtschaftspolitik der inneren finanziellen Stabilitàt findet 
demnach ihre volle sozialpolitische Rechtfertigung durch die 
gleichzeitige Gewährleistung des nationalen und internationalen 
Wettbewerbs und durch die Konvertierbarkeit. 

Ein solcher Wettbewerb kann durchaus für einzelne Unter- 
nehmungen, wie auch für einzelne Wirtschaftszweige zu krisen- 
haften Erscheinungen führen. Die privatwirtschaftliche Opposi- 
tion gegen die Konvertibilitàt wird daher allgemein umso stàrker, 
je mehr man sich dem Zustand der Konvertibilitàt nähert. Umso 
dringlicher wird dann die internationale wirtschaftspolitische 
Zusammenarbeit, die Anwendung einer die wirtschaftliche Expan- 
sion bei Vermeidung inflatorischer Gefährdung begünstigenden 
aktiven Konjunkturpolitik und die Bereitstellung von Umstel- 
lungs- und Rationalisierungskrediten, um die erforderlichen struk- 
turellen Anpassungen zu erleichtern sowie die Wettbewerbsfàhig- 
keit zu erhóhen. 

Der CEPES-Vorschlag wurde deshalb so ausführlich ge- 
schildert, weil er auf der Grundlage mehrjáhriger Zusammen- 
arbeit von praktischen Unternehmern und wissenschaftlichen 
Experten aus mehreren europáischen Lándern einen Lósungsver- 
such gewissermassen als (Denkmodell» entwickelte, der einer- 
seits kompromisslos die Komplexitát des Konvertibilitáts- und 
damit des Integrationsproblems aufzeigt, andererseits aber den 
politischen Kráften keineswegs Gewalt antun will. Man sollte 
nur bedenken, dass, je weiter man sich bei der praktischen Rea- 
lisierung der erforderlichen Zusammenarbeit dem gedachten Mu- 
ster einer Lósung annáhert — um so leichter und sicherer der 
Zustand der Konvertibilitát und damit die Môglichkeit echter 
Integration gewährleistet erscheint. 

Dass die Konvertierbarkeit jeder einzelnen Wáhrung ihren 
vollen Sinn erst dadurch erhält, dass môglichst viele Währungen 
gegenseitig austauschbar werden : diese unausweichliche Erkennt- 
mis sollte in allen Lándern die Bevólkerung veranlassen, ihre 
Regierungen zu engster wirtschaftspolitischer Kooperation immer 
von neuem anzuhalten. 
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RIASSUNTO 


Gli aspetti economici della convertibilità 


Riconoscere che il denaro rappresenta una pretesa sul prodotto sociale, si- 
gnifica conferire alla politica economica l’obiettivo di rendere questa pretesa 
realizzabile in qualunque tempo e in qualsiasi luogo. La convertibilità permette 
che valute, quantitativamente e qualitativamente fungibili, possano liberamente 
scambiarsi tra di loro. Ciò presuppone la stabilità finanziaria interna nei paesi di 
queste valute. Solo allora al possessore di pretese monetarie verso il prodotto so- 
ciale è lasciata piena libertà di decidere in merito al modo, all’epoca ed all’entita 
di una loro eventuale realizzazione. La creazione dello stato giuridico della conver- 
tibilità è compito dei governi e degli istituti di emissione dei paesi interessati. 

E” inoltre necessario che tutti i paesi interessati alla convertibilità si atten- 
gano ad una politica economica, e particolarmente finanziaria e monetaria, de 
facto coordinata. 

Cambi non realistici, il cui mantenimento richieda il ricorso a misure di carat- 
tere amministrativo, restrizioni e sovvenzioni alle esportazioni ed alle importazioni, 
limitazioni del movimento dei capitali e dei servizi e della mobilità della mano 
d’opera, ed un livello troppo elevato dei dazi, compromettono, se troppo rilevanti 
rispetto al volume complessivo degli scambi commerciali, sia l'adozione che il man- 
tenimento della convertibilità. 

Queste riflessioni di principio trovano conferma nella recente storia econo- 
mica e monetaria di importanti paesi. L'esempio più notevole è quello offerto dalla 
Gran Bretagna (e dal Commonwealth), che, anche per ragioni di ordine politico- 
sociale, ha rifiutato una politica di piena occupazione a costo d'inflazione, e s’é 
orientata verso una riduzione delle spese statali ed un incremento della produt- 
tività. Contemporaneamente essa ha posto la sua politica dello sconto a servizio 
delle misure adottate per ritornare alla stabilità finanziaria interna. I successi ot- 
tenuti hanno consolidato la posizione internazionale della sterlina e la sua impor- 
tanza ai fini dello sviluppo dell’economia mondiale. 

L’esempio inglese è stato seguito anche da altri paesi, dal Belgio per primo, 
le cui misure deflazioniste eccessive, tuttavia, hanno finito con il turbare l’equili- 
brio della bilancia dei pagamenti. 

Nella Repubblica Federale tedesca gli sforzi nel settore della politica mone- 
taria e creditizia da un lato, e della politica finanziaria e tributaria dall’altro, sono 
stati affiancati da uno sviluppo favorevole dei «terms of trade» ed hanno condotto 
alla stabilità finanziaria ed al superamento del deficit della bilancia dei pagamenti. 

Anche l'Olanda e l’Austria sono riuscite, con l’adozione di appropriati metodi 
di politica economica, a ricostituire la stabilità finanziaria all’interno e Vequilibrio 
nel settore degli scambi con l'estero. Mediante le coraggiose misure introdotte da 
Pinay in Francia è stata ottenuta una stabilizzazione dei prezzi e del potere di 
acquisto reale. Le conelusioni, per molti sorprendenti, del rapporto Nathan sulle 
cause della disparità tra i prezzi francesi e quelli del mercato mondiale hanno 
offerto utili indicazioni per una politica economica capace di creare, attraverso 
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una più ampia liberalizzazione ed un maggior discarico dell'economia da eccessive 
sollecitazioni pubbliche, anche per il franco francese, i presupposti per il pas- 
saggio alla convertibilità. 

Conseguenza del riconoscimento dell'importanza decisiva della politica econo- 
mica interna per i rapporti di scambio con le altre economie è stata la decisione 
del Consiglio dei Ministri dell’OECE di costituire un gruppo particolarmente 
esperto per il problema della stabilità interna. Nella relazione finale del Prof. Rob- 
bins, basata sulle ricerche di questo gruppo, si giunge alla conclusione che le 
misure di carattere istituzionale o le convenzioni contrattuali su base interna- 
zionale e sopranazionale non sono, ai fini del ritorno alla convertibilità e, quindi, 
di una più ampia integrazione economica, nè buone nè cattive. Decisiva, anzitutto, 
sarebbe la politica economica dei singoli stati membri delle organizzazioni inter- 
nazionali. 

Il passaggio alla convertibilità, tuttavia, non può essere realizzato nell’am- 
bito internazionale con misure parziali. In questo senso le decisioni del gennaio 1955 
del Consiglio dei Ministri dell’OECE, in merito alla liberalizzazione, alla lotta 
contro le misure che snaturano la concorrenza, alla continuazione dell’Unione 
Europea dei Pagamenti ed alla preparazione della convertibilità, sono di impor- 
tanza tutt'altro che trascurabile. Una valuta convertibile richiede un campo d'a- 
zione di ampiezza internazionale. 

Per evitare, però, che la stabilità interna e quella esterna siano compromesse 
da difficoltà politiche interne, occorre sottrarre la politica monetaria alla pres- 
sione politica. Ne consegue l'esigenza di una autonomia, internazionalmente garan- 
tita, degli istituti di emissione nei confronti dei loro governi. 

Devesi aggiungere, a conclusione, che non soltanto lo stato di convertibilità è 
collegato con determinate condizioni di natura politico-economica, ma che è imper- 
fetta una politica economica che non conduca alla convertibilità valutaria. Cionon- 
dimeno una politica economica, che si proponga come obbiettivo la stabilità finan- 
ziaria interna, non deve affatto rinunciare ad una attività congiunturale. Anche in 
una economia espansiva il potere d'acquisto reale può rimanere costante, se l’ade- 
guato incremento della produttività del lavoro rende possibile tanto la forma- 
zione di capitale che l’aumento del consumo. 


SUMMARY 


The Economic Aspects of Convertibility 


If money represents a claim on the national product, economie policy must aim 
at enabling this claim to be met equally at any place and at any time. Converti- 
bility thus means that quantitatively and qualitatively equally fungible currencies 
can be freely exchanged against each other. To this end it is necessary that there 
be internal financial stability in the countries to which these currencies belong. Only 
then does the owner of monetary claims upon the national product have a free 
choice of the manner, time and extent of realizing those claims. It remains for the 
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governments and central banks of the countries concerned to create the legal fra- 
mework for convertibility. 

Another requirement for convertibility is de facto coordination of the parti- 
cipanting countries’ economie policies, particularly in the fields of finance and 
currency. 

The establishment and maintenance of convertibility are endangered by un- 
realistie exchange rates which can be maintained only by means of administrative 
measures, as well as by export and import subsidies and restrietions, by restrietions 
on the movement of services, capital and labour, and by excessive tariffs, in so far 
as any of these measures is of significant importance in relation to the total volume 
of foreign trade. 

This basie reasoning is confirmed by the recent economie history of leading 
countries. The most important example is Great Britain and the Commonwealth. 
These countries declined, for social reasons as well, to pursue full employment at 
the price of inflation, and aimed instead at reducing public expenditure and at 
raising productivity. At the same time, Great Britain returned to a policy of using 
the discount rate as a means of reestablishing internal stability. The success of these 
policies strengthened the international position of sterling and hence its importance 
for the development of the world economy. 

Other countries followed the British example. First among them was Belgium, 
though that country's excessively deflationary measures disturbed its balance of 
payments equilibrium. In Western Germany, a favourable development of the 
terms of trade reinforced the government’s measures in the field of money and 
credit on the one hand, and of finance and taxation on the other; the result was 
reestablishment of financial stability and elimination of the balance of payments 
deficit. The Netherlands and Austria, too, succeeded by means of appropriate eco- 
nomic measures to reestablish internal stability and external balance. In France, 
Pinay's courageous measures led to stabilization of prices and of real purchasing 
power. The results — which were a surprise to many people — of the Nathan 
Report on the causes of the disparity between French prices and world prices 
provided useful pointers to an economie policy capable not only of leading to 
far-reaching liberalization and withdrawal of excessive public burdens from the 
economy, but also of creating the premises of franc convertibility. 

The decision by the OEEC Council of Ministers to create a special group of 
experts on internal stability was the result of a recognition of the decisive impor- 
tance of internal economie policy for international trade relations. In the group's 
final report Professor Robbins concludes that, so far as the establishment of con- 
vertibility and hence far-reaching economie integration are concerned, institutional 
measures or treaties are neutral. What matters here above all, is the economie 
policy of the countries members of international organizations. 

However, convertibility cannot be attained by partial measures on the interna- 
tional plane. In this connection great importance is to be attached to the OEEC 
Council of Ministers’ decisions, of January 1955, with respect to liberalization, 
prevention of measures vitiating competition, continuation of the EPU and pre- 
paration of convertibility. À convertible currency requires world-wide scope. 
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If internal and external stability are not to be endangered by political diffi- 
culties of a domestic nature, currency policy must be withdrawn from political 
pressure. It follows necessarily that there is need for an international system 
embodying and guaranteeing the autonomy of central banks with respect to their 
governments. 

In conclusion the author states that while convertibility is linked to certain 
conditions of economie policy, so too, economie policy remains incomplete unless 
it leads eventually to convertibility. An economie policy directed at internal finan- 
cial stability need not, by any means, refrain from contra-cyclical measures. It is 
quite possible to maintain stable purchasing power in real terms even in an expan- 
ding economy, so long as rising productivity allows both of capital formation and 
of growing consumption. 


RÉSUMÉ 


Les aspects économiques de la convertibilité 


Si l’on admet la thèse que l’argent constitue un certain droit sur le produit 
social la politique économique doit se donner comme but la possibilité de réaliser 
ce droit à tout moment et en tout endroit. 

Convertibilité veut done dire que des devises qui sont équivalentes aussi bien 
du point de vue quantitatif que sur le plan de la qualité peuvent être échangées 
librement entre elles. Une condition indispensable: la stabilité financière intérieure 
dans les pays où ces monnaies ont cours. Si ces conditions sont réalisées le déten- 
teur de droits monétaires sur le produit social peut décider librement de la façon 
et du moment de la réalisation éventuelle, La situation juridique du libre échange 
de devises doit être créée en dernier ressort par les gouvernements et les banques 
centrales des pays en question. 

Il est également nécessaire que tous les pays qui ont introduit la libre conver- 
tibilité adaptent leurs politiques économiques, financières et monétaires les unes 
aux autres. 

Des taux de changes qui ne correspondent pas à la réalité économique et qui ne 
peuvent être maintenus qu’à l’aide de mesures administratives, des subventions 
aux importations et aux exportations, des restrictions appliquées au libre échange 
de services et de capitaux, et à la libre circulation de la main d’oeuvre, un niveau 
surélevé des droits de douane constituent un danger sérieux à l'introduction et au 
maintien de la convertibilité. 

Toutes ces réflexions peuvent être illustrées par l’histoire économique et finan- 
cière récente d'importants pays. L'exemple le plus frappant se trouve en Grande 
Bretagne et dans le Commonwealth. Ces pays ont refusé, pour des raisons aussi 
d'ordre social, une politique de plein emploi qui n’aurait pu être maintenu qu'au 
prix de l’inflation et ils ont réduit les dépenses du gouvernement et augmenté la 
productivité. En même temps la Grande Bretagne a réintroduit les changements 
du taux d'escompte aux nombres des mesures prises pour assurer la stabilité finan- 
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cière intérieure. Les succès obtenus ont renforcé la position de la livre anglaise et 
son influence sur l’évolution de l’économie mondiale. 

D’autres pays ont suivi exemple britannique, en premier lieu la Belgique. Les 
mesures de déflation trop poussées de ce dernier pays ont contribué aux perturba- 
tions de l’équilibre de la balance des paiements. 

Au sein de la République Fédérale Allemande le développement favorable des 
«terms of trade» ont beaucoup aidé la politique monétaire et de crédit et ont 
abouti au rétablissement de la stabilité financière et de l’équilibre de la balance 
des paiements. 

La Hollande et l'Autriche on réussi à l’aide de méthodes appropriées à rétablir 
la stabilité financière intérieure et l’équilibre dans le secteur des échanges interna- 
tionaux. En France les mesures courageuses prises par Pinay ont stabilisé les prix 
et le pouvoir d’achat réel. Les conelusions du rapport Nathan, surprenantes pour 
un grand nombre, quant aux causes de la disparité entre les prix français et ceux 
du marché mondial ont offert des indications utiles à une politique économique 
qui pourrait à l’aide d’une libéralisation poussée et d’un allègement des charges 
fiscales de l'économie créer les bases de la convertibilité du franc français. 

En reconnaissant que la politique économique intérieure est d'importance pri- 
mordiale pour les rapports d'échanges avec les autres économies le Conseil de 
VOECE a demandé à un groupe d’experts d'examiner la question de la stabilité 
intérieure. Le rapport final du Professeur Robbins basé sur les recherches du 
groupe arrive à la conclusion que des mesures institutionnelles ou des accords con- 
tractuels sur le plan international n’ont pas d’influence sur l’établissement de la 
convertibilité et l’intégration économique poussée. Ce qui compte c’est en premier 
lieu la politique économique des Pays membres des organisations internationales. 

Le passage à la convertibilité ne peut pas non plus être effectué à l’aide de 
mesures partielles. A cet égard les décisions du Conseil de VOECE de janvier 1955 
se référant à la libéralisation, la lutte contre les mesures faussant la concurrence, 
la continuation de l’Union Européenne de Paiements et la préparation de la con- 
vertibilité ont une importance qu’il ne faut pas sousestimer. Une monnaie conver- 
tible présuppose un champ d’action mondial. 

Pour éviter d'autre part que la stabilité intérieure et extérieure soit compro- 
mise par des difficultés de politique intérieure, il paraît nécessaire que la politique 
monétaire soit soustraite à la pression politique. Il en ressort la nécessité de l’auto- 
nomie, sous garantie internationale, des banques centrales envers leur gouvernement. 

Pour conclure, il faut ajouter que la convertibilité est bien déterminée par 
certaines conditions de politique économique et que d’autre part une politique 
économique reste imparfaite si elle n’aboutit pas à la convertibilité de la monnaie. 
Ceci ne veut pas dire qu’une politique économique qui se propose comme but la 
stabilité financière intérieure soit obligée de renoncer à toutes activités dans le 
domaine de la politique de la conjoneture. Il paraît possible de sauvegarder la 
constance du pouvoir d’achat réel dans une économie en expansion à condition 
qu’elle rende possible la formation de capital et une consommation croissante 
par l’augmentation adequate de la productivité du travail. 
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RESUMEN 


Los aspectos económicos de la convertibilidad 


Reconocer que representa el dinero una pretensión sobre el producto social, 
significa prestar a la política económica el intento de hacer esa pretensión reali- 
zable en cualesquier época y lugar. Por lo cual tiene convertibilidad sentido de que 
valutas, cuantitativa y cualitativamente fungibles, pueden cambiarse libremente 
entre sí. Presupone esto la estabilidad financiera interior en los países de esas 
valutas. Sólo entonces se le deja al poseedor de pretensiones monetarias frente al 
producto social, plena libertad de decidir acerea del modo, la época y la impor- 
tancia de su eventual realización de ellas. La creación del estado jurídico de la 
convertibilidad es incumbencia de los gobiernos y bancos de emisión de las Naciones 
interesadas. 

A más de esto, es preciso que todas las Naciones interesadas por la converti- 
bilidad se atengan a una política económica, y en especial financiera y monetaria, 
coordinada de facto. 

Cambios no realísticos, cuyo mantenimiento requiere que se recurra a medidas 
de carácter administrativo, restricciones y subvenciones a las exportaciones e un- 
portaciones, limitaciones del movimiento de capitales y servicios y de la movilidad 
de la mano de obra, y un nivel de impuestos o derechos demasiado elevado, meten 
en peligro, al ser demasiado considerables frente al volumen total de intercambio 
comercial, tanto la adopción cuanto el mantenimiento de la convertibilidad. 

Estas reflexiones de prineipio hallan su confirmación en la reciente historia 
económica y monetaria de Naciones importantes. El ejemplo más notable es lo que 
Gran Bretaña (y su Commonwealth) manifiesta, la que, debido a razones de carác- 
ter político-social, rehusó una política de plena ocupación a costa de inflación, y 
se ha orientado hacia una reducción de gastos estatales y un aumento de la pro- 
ducibilidad. Al mismo tiempo puso ella su política de descuento al servicio de las 
medidas tomadas al fin de revertir a la estabilidad financiera interior. Los éxitos 
alcanzados consolidaron la situación internacional de la esterlina y su importancia, 
en atención al desarrollo de la economía mundial. 

El ejemplo inglés fue imitado por otras Naciones también, siendo Bélgica la 
primera, cuyas medidas deflacionistas, empero, acabaron por perturbar el equili- 
brio de la balanza de pagos. 

En la república federal alemana los esfuerzos en el sentido de la política mo- 
netaria y crediticia por un lado, y de la política financiera y tributaria por otro 
lado, fueron respaldados por un desarrollo favorable de los « terms of trade » — 
condiciones de negocios — y condujeron a la estabilidad financiera y la superación 
del déficit de la balanza de pagos. 

Holanda y Austria también lograron conseguir, por la adopción de métodos 
apropiados de política económica, restablecer la estabilidad financiera en su inte- 
rior y el equilibrio en el sector de intercambio con el extranjero. Mediante las atre- 
vidas medidas que el señor Pinay tomó en Francia, obtúvose la estabilización de 
precios y el poder de adquisición real. Las conclusiones, de que múchos quedaron 
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sorprendidos, del relato de Nathan sobre las causas de la desigualdad entre los 
precios franceses y los del mercado mundial, proporcionaron ú ‘as indicaciones 
para una política económica capaz para crear, por conducto de una liberalización 
más amplia, y aliviando mayormente de las instancias públicas excesivas a la eco- 
nomía, aún en lo que toca al franco francés, las presuposiciones para pasar a la 
convertibilidad. 

Consecuencia del reconocimiento de la importancia decisiva de la política eco- 
nómica interior frente a las relaciones de intercambio con las demás economías, fue 
la decisión del consejo de ministros de OECE de constituir un grupo particular- 
mente experto acerca del problema de la estabilidad interior. En el relato final 
del profesor Robbins, fundado sobre las investigaciones de ese grupo, se llega a la 
conclusión de que las medidas de carácter institucional o los convenios contratuales 
sobre base internacional y supernacional, no son, en atención al restablecimiento 
de la convertibilidad y, pues, de una integración económica más amplia, ni buenas 
ni malas. Decisiva sería, antes de todo, la política económica de cada uno de los 
estados miembros de las organizaciones internacionales. El paso a la convertibi- 
lidad, empero, no se lo puede realizar dentro de la esfera internacional por medio 
de medidas parciales. En este sentido las resoluciones de Enero de 1955 que el 
consejo de ministros de OECE tomó acerca de la liberización, de la lucha contra 
las medidas que desnaturalizan a la competencia, de la continuación de la unión 
europea de pagos, y la preparación de la convertibilidad, tienen importancia que 
no se puede pasar por alto. Una valuta convertible necesita de un campo de acción 
de amplitud internacional. 

Para evitar, empero, que dificultades políticas interiores metan en peligro a 
la estabilidad interior y la exterior, es preciso librar de la presión política a la 
política monetaria. De eso se desprende la necesidad de una autonomía, internacio- 
nalmente garantizada, de los bancos de emisión frente a sus gobiernos. 

Debemos agregar, para concluir, que no está el estado de convertibilidad tan 
sólo relacionado con determinadas condiciones de naturaleza político-económica, 
sino que es imperfecta una política económica que no conduzca a la convertibili- 
dad de valutas. A pesar de esto, una política económica cuyo fin es la estabilidad 
financiera interior, no debe de ningún modo renunciar a una actividad eircun- 
stancial. 

En una economía expansiva también, puede el poder de adquisición real quedar 
constante, si el incremento adecuado de la producibilidad del trabajo hace posible 
tanto la formación de capital cuanto el aumento de consumo. 


A PROPOS DE LA CONVERTIBILITE : 
LE CONFLIT DES DONNEES ET DES INTERPRETATIONS 
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Sommaire : Introduction: Les quatre données cardinales de la converti- 
bilité. - I. Le problème de la parité monétaire : rétrécissement de la marge 
de tolérance. - II. Equilibre de la balance des paiements: déséquilibres 
momentanés, occasionnels, fondamentaux. Les déséquilibres tolérables. - III. 
Etat des réserves de change: A. Les réserves nécessaires: marge de tolé- 
rance de leurs variations; B. Réserves apparentes et réserves virtuelles. 
Difficulté de leur évaluation. - IV. - La politique interne du crédit: le soi- 
disaut conflit de la position monétaire externe et des exigences de la pro- 
duction interne. - Conclusion: L'interference des données. Hésitations du 
technicien et prédominance du politique. 


Il se peut que, par l’immanence de son contenu humain, par 
la transcendance de son formalisme, la politique monétaire doive 
être considérée comme un des beaux arts. La théorie monétaire, 
quant à elle, n’est certainement pas une science exacte. Le débat 
ouvert à l’occasion du retour à la libre convertibilité (1) le prouve 
surabondamment. Ce retour, dont il est couramment question 
depuis quelque temps dans certains pays membres de l’O.E.C.E. 
suscite autant de scepticisme que d’espoir. En dehors des résul- 
tats obtenus naguère grâce à la convertibilité, ses partisans, au 
nombre desquels nous nous rangeons, peuvent invoquer des rai- 
sons plus actuelles. On en a suffisamment fait état et nous n’y 
reviendrons pas. 

Les obstacles qui s'opposent ou paraissent encore s’opposer à 
une convertibilité totalement libre et généralisée des monnaies 
européennes entre elles et avec les principales autres monnaies 
du monde sont également bien connus. Nous n’y reviendrions pas 


(1) Par « convertibilité » on entend généralement «libre convertibilité» 
à un taux fixe. On peut entendre aussi: convertibilité à des taux variables. 
Une monnaie est toujours convertible. Le contrôle des changes se borne à 
assujettir cette convertibilité à certaines conditions. Au cours des pages qui 
suivent, lorsque nous parlerons de «convertibilité », sans autre précision, 
nous aurons en vue, conformément à l'usage courant, la «libre convertibilité ». 
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non plus, s’il ne nous apparaissait que le problème ne réside pas 
dans des données prises une à une, mais dans un conflit des don- 
nées et dans les difficultés d'interprétation qui en résultent. 

La présente étude n’a pas pour objet de résoudre ce conflit 
ni de proposer un mode d'interprétation applicable à toutes les 
éventualités possibles. Elle se propose plus modestement de souli- 
gner quelques points névralgiques (1) à propos desquels toute prise 
de position simpliste conduit, comme cela est arrivé, à des con- 
clusions ou trop pessimistes ou trop optimistes. Une analyse suf- 
fisamment nuancée peut seule rapprocher les points de vue et 
préparer une solution qui ne se heurte pas d’emblée à d’insur- 
montables oppositions. 

Nous entendons bien que l’objectif ultime de la convertibilité 
complète (2) peut n’étre point atteint d’un seul coup. La con- 
vertibilité partielle, limitée par exemple aux non résidents ou 
aux transactions commerciales, paraît devoir constituer, dans cer- 
tains cas, une {étape préalable, étape d’autant plus souhaitable 
qu'elle conduirait assez rapidement, pensons-nous, à franchir 
l’étape ultérieure. L’ostracisme imposé aux résidents ou aux 
mouvements de capitaux est des plus difficiles à faire respecter. 
Les régimes de contrôle des changes les plus rigoureux n’y sont 
point parvenus. Une liberté partielle rendue aux transferts moné- 
taires correspondrait à une latitude de fait beaucoup plus éten- 
due, en sorte que les autorités monétaires du pays intéressé 
seraient contraintes soit de revenir sur les concessions accordées 
si elles apparaissaient prématurées, soit au contraire de les étendre 
de proche en proche jusqu’à la convertibilité totale si aucune 
difficulté sérieuse ne surgissait. 

Les observations qui suivent ne s'appliquent pas à ces for- 
mules transitoires, lesquelles constituent autant de cas d’espèce 
ressortissant plutôt à des préoccupations tactiques momentanées 
qu’à un calcul économique à long terme. Elles se placent d’emblée 
dans l’hypothèse de la convertibilité totale, objectif final que 
préjuge, implicitement au moins, tout relâchement des contrôles 


monétaires. 


(1) Ceux-ci concernent plus particulièrement, mais non pas exclusive- 


ment, le cas français. 
(2) À notre sens, la convertibilité compléte pourrait inclure des mo- 


dalités speciales concernant la convertibilité en or, comme ce fut le cas 


entre les deux guerres. 
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On ne parle que depuis peu de temps de restaurer la conver- 
tibilité. En fait, on s’est acheminé vers elle dès l’instant où, le 
bilatéralisme étant parvenu au fond de sa propre impasse, la 
libération des échanges a été mise à l’ordre du jour et des pro- 
cédures de reglements multilatéraux ont été élaborées. L’expé- 
rience acquise à cet égard est claire: libération des échanges et 
progrés monétaire, reflets d’une même évolution fondamentale, 
sont allés de pair et ont jalonné l’expansion économique interne. 
Dans les pays, comme la France, qu’affectait au contraire une 
certaine stagnation économique, la libération est restée, si l’on 
peut dire, «à la traîne » et la position externe de la monnaie 
s’est à peine renforcée. Il n’est pas certain, au surplus, que cette 
position ait été toujours correctement interprétée. Sur ce point 
encore, les développements qui suivent apporteront peut-être 
quelque clarté. 


La position externe d’une monnaie est déterminée, on le sait, 
par un certain nombre d’éléments : parité de cette monnaie avec 
les devises étrangères; équilibre (ou déséquilibre) de la balance 
des paiements; état des réserves de change; politique inte: 1e du 
crédit - éléments largement complémentaires, mais entre lesquels 
il advient que des contradictions surgissent. 

Une parité adéquate des changes est une condition nécessaire 
faute de laquelle la balance des paiements courants ne s’équilibre 
pas. Toutefois, cette condition n’est pas suffisante et l’on s’en 
prévaut parfois pour conserver une parité artificielle. 

De même, lorsqu'il apparaît que l'équilibre de la balance des 
paiements courants ne peut être assuré qu’au prix d’une déva- 
luation qui consacrerait une détérioration des (terms of trade » 
où qu’en raison des élasticités respectives des importations et des 
exportations, cet équilibre ne peut être obtenu, on préférera tout 
naturellement recourir à des restrictions quantitatives assorties 
d'emprunts ou de dons. L’ajustement des parités est alors tenu 
pour expédient dérisoire (1). 

En ce qui concerne les réserves de change, il est toujours 
loisible de les défendre ou de les reconstituer par une politique 
du crédit suffisamment restrictive. Mais, sans parler des récri- 


~ 
(1) Pour les raisons développées ci-après, c'est là une opinion que nous 
ne partageons point. 
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minations qu'elle provoquerait, la menace que pareille restriction 
ferait peser sur la production nationale et l’affail *ssement de 
la monnaie elle-même qui, au dire de certains, en résulterait, 
font hésiter les autorités monétaires. 

Dans chacun de ces domaines, le moindre geste risque d’en- 
traîner un choc en retour. C’est pourquoi, le plus simple paraît 
quelquefois de ne rien faire ou d'avoir recours à de faux sem- 
blants. Lorsque une difficulté ne peut être niée, on l’élude en 
invoquant une difficulté plus grave à laquelle sa solution con- 
duirait. Cet état d’esprit se retrouve presque à chaque instant 
de l’histoire monétaire contemporaine. Il domine la controverse 
relative à la convertibilité. A cause de lui, ce problème complexe 
devient un problème confus. Il n’est que temps de lui restituer 
sa complexité, afin de le purger de sa confusion. 

Reprenons une à une, en les éclairant l’une par l’autre, les 
quatre données cardinales que nous avons sommairement définies. 


I. - LE PROBLÈME DE LA PARITÉ MONÉTAIRE. 


Il n’est nulle parité monétaire de droit ou de fait à laquelle 
un esprit soupçonneux ne trouve à redire. Théoriquement, la seule 
parité monétaire convenable est celle qui correspond à la parité 
des pouvoirs d’achats. Mais cette pétition de principe n'est satis- 
faisante qu’à première vue. Non seulement la parité des pouvoirs 
d’achats est impossible à calculer. Serait-elle calculable, elle ne 
représente tout compte fait qu’une moyenne, la résultante d’un 
éventail de pouvoirs d’achats spécifiques. Eventail assez large- 
ment ouvert: la parité des pouvoirs d’achat de l’ensemble des 
biens et des services entre deux ou plusieurs monnaies ou systèmes 
économiques distincts n’exclut pas que des disparités subsistent 
pour chaque bien ou service considéré isolément ni que la parité 
fortuite existant pour tel ou tel d’entre eux soit dénuée de signi- 
fication du seul fait que le bien ou le service en question ne 
revêt pas exactement la même importance dans chacun des systè- 
mes considérés. Tout prix exprime une double relation d’inter- 
dépendance : celle qui le situe dans la structure des prix relatifs 
nationaux ; celle qui le rattache aux prix correspondants du mar- 
ché international ou de telle ou telle économie concurrente. Il y 
a peu de chances que ces deux relations concordent et il leur 
advient d’être contradictoires. Pour des raisons qui ne tiennent 
pas seulement à la disparité des prix, mais aux goûts, aux habi- 
tudes, à l’existence ou à l’absence de clientèle, tel produit sera 
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compétitif sur le marché national, exclu du marché mondial ou 
au contraire plus recherché sur ce dernier que sur le marché 
national. Pareil état de chose n’est généralement pas étranger 
aux disparités. Il suffit à expliquer certaines d’entre elles. 

La fonction sociologique et technique de la monnaie elle-même 
variant d’un pays à l’autre, par exemple entre un pays fortement 
industrialisé ou largement dépendant des échanges extérieurs, 
très sensible par conséquent aux avatars monétaires, et un pays 
agricole faisant une large place à l’autoconsommation ou replié 
sur lui-même, moins affecté par la situation monétaire, la simple 
référence aux prix est insuffisante et appelle des corrections 
incertaines. 

D'autre part, pour autant que celle-ci peut-être estimée, toute 
disparité des pouvoirs d’achat n’est pas forcément malfaisante. 
La surévaluation de la monnaie nationale, lorsqu'elle n’est pas 
excessive, constitue une incitation à mieux produire. Elle gêne 
l'exportation, mais améliore les «terms of trade ». Lorsqu’au 
contraire les pouvoirs publics ont recours à des palliatifs: sur- 
taxe des importations, subvention aux exportations, la surévalua- 
tion de la monnaie nationale doit être tenue de ce seul fait pour 
avérée. Des observations analogues valent en cas de sous-éva- 
luation. Jusqu'à un certain point, la sous-évaluation de la mon- 
naie nationale favorise une exportation profitable. A partir de ce 
point, elle provoque des pertes de substance. 

On concluera donc que la norme n’est pas la parité rigoureuse 
des pouvoirs d’achat, vue de l’esprit ne correspondant à aucune 
réalité économique, mais une disparité modérée — dans un sens 
ou dans l’autre — grâce à laquelle la contagion des économies 
externes se propage sans à-coup au sein du système et y opère 
les sélections nécessaires. Qu’au contraire la disparité devienne 
excessive, elle est génératrice de désordre. 

L'interprétation de cette première donnée du problème moné- 
taire ne consiste point, on le voit, à se fixer une limite rigide, 
mais à apprécier une marge de tolérance. Cette marge existe, 
quel que soit le régime monétaire. Le contrôle des changes doit 
compter avec elle, fút-ce par l’artifice des parités différentielles. 
En dépit de sa rigueur apparente, le mécanisme de l’étalon or 
ne l'exclut pas, le jeu des points d’entrée et de sortie ayant pré- 
cisément pour effet de mettre en branle une adaptation par un 
mouvement des prix intérieurs. 

L’élasticité du système des prix, qui est fonction de condi- 
tions techniques et sociales, limite la marge de tolérance. A une 
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époque où, comme au XIXème siècle, les résistances sociales et les 
rigidités techniques étaient faibles, ou, ce qui revient au même, 
les contraintes exercées par la classe dominante et l'incitation 
à innover extrêmement fortes, on disposait d’une large marge 
d'adaptation. De fait, les fluctuations de prix et les variations 
sous-jacentes des revenus réels ont été constamment, ne l’oublions 
pas, d’une grande amplitude, l’étalon or a fonctionné à cette con- 
dition. Aujourd’hui, les variations des prix nominaux traduisent 
surtout une structure des revenus stratifiée. Trop faible, la marge 
de tolérance a cessé, semble-t-il, d’être compatible avec un bon 
fonctionnement de l’étalon or. 

C’est pourquoi le recours à des parités de change flexibles, 
c’est-à-dire à une technique qui remplace l’adaptation des prix 
et des revenus aux parités par l’adaptation spontanée des parités 
aux prix et aux revenus paraît recommandable (1), au moins 
à titre provisoire, car elle faciliterait grandement le retour à la 
convertibilité. 

De toute façon — et c’est ce que nous avons voulu montrer — 
des diverses données du problème monétaire, l’ajustement des 
parités est celui qui doit être abordé avec le moins d’esprit de 
système. Dans l’état actuel des choses, toute prétention à une 
analyse précise serait, sur ce point, pseudo-scientifique et con- 
duirait vraisemblablement à de grossières erreurs. L’examen des 
autres données, en tant qu’elles lui sont complémentaires, contri- 
buera d’ailleurs à l’éclairer. 


II. - EQUILIBRE DE LA BALANCE DES PAIRMENTS. 


Ce second aspect du problème n’est pas moins complexe que 
le précédent. 

On notera tout d’abord que, pas plus qu’il n’existe de parité 
monétaire idéale, un équilibre rigoureux de la balance des revenus 
courants n'est réalisable. La balance des paiements s’ajuste fimale- 
ment et s’est toujours ajustée par des mouvements de capitaux. 
Assujettir la restauration de la convertibilité à une condition 
préalable d'équilibre de la balance des revenus courants revien- 
drait donc à la rejeter sine die. 


(1) Elle a été effectivement recommandée par des spécialistes éminents 
comme Mirton FriepmAn. Dans le même sens, cf. Report to the President 
and to Congress, Commission on Foreign Economic Policy (dite Commission 
Randall), Washington, 1954, p. 78. 
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Ce qu'il convient de déterminer c'est, par ordre de gravité 
croissante : 1°) quel niveau de déséquilibre est compatible avec 
un ajustement par des mouvements de capitaux de caractère usuel ; 
2°) à quel niveau les opérations en capital revétent un caractère 
d’exception ; 3°) la limite au-delà de laquelle l’ajustement par les 
capitaux devenant impossible, les parités monétaires sont remises 
en question ; 4°) la limite de la thérapeutique monétaire. En d’au- 
tres termes, il s’agit de distinguer : 


— les déséquilibres momentanés que corrige spontanément un 
déséquilibre ultérieur de sens inverse; 

— les déséquilibres occasionnels que peut pallier une opération 
de caractère exceptionnel ; 

— les déséquilibres fondamentaux qui affectent de manière endé- 
mique les mouvements de capitaux. 


L'expression récemment mise à la mode de «déséquilibre fon- 
damental » n’est toutefois pas exempte d’équivoques. Elle désigne 
un déséquilibre dont le caractère essentiel est d’être irréversible 
à court terme, mais qui se rapporte à deux situations différentes : 

a) celle des pays en voie de développement où les importa- 
tions d’équipement et de capital financier devancent la progres- 
sion consécutive des exportations. Le déséquilibre exprime alors 
un délai. Pour autant que les capitaux nécessaires peuvent être 
empruntés, aucun problème monétaire ne se pose. Bien au con- 
traire, l’afflux de capitaux étrangers contribue, momentanément 
au moins, à l’aisance monétaire et à la force apparente de la 
monnaie nationale dont la convertibilité est ainsi rendue plus facile. 

b) tout autre est la situation des pays qui, ayant atteint 
leur «maturité économique » (1), sont importateurs de matières 
premières indispensables au maintien de leur niveau de vie, mais 
ont perdu tout ou partie de leurs revenus à l’étranger et des 
débouchés nécessaires à leurs exportations. Ces pays offrent peu 
d’attrait aux capitaux extérieurs qui n’ont guère de raisons de 
s’y investir. Bien qu’ils disposent en général d’un potentiel d’épar- 
gne suffisant, celle-ci est mal utilisée et, lorsque la situation moné- 
taire paraît menacée, alimente des exportations de capitaux, clan- 
destines ou non, qui aggravent le déficit imputable aux exporta- 
tions insuffisantes de marchandises et de services. 

Dans ce cas, mais dans ce cas seulement, la convertibilité 
est menacée et sa restauration impossible lorsqu’ un régime de 
contrôle des changes a déjà été établi. 


(1) Au sens que donne à ce mot ALvIN Hansen. 
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Grâce au contrôle et pour autant que ce dernier soit efficace 
— ce qui est une autre histoire — les importations sont restreintes 
et surtout sélectionnées. Les importations autorisées étant censées 
satisfaire aux besoins prioritaires, alimenter au maximum des 
productions exportables et les autres étant interdites, le déséqui- 
libre est, pense-t-on, réduit au minimum compatible avec la survie 
de la nation. Telle est bien la thèse que l’on oppose à la libre 
convertibilité. Elle expose les pouvoirs publics à trois méprises : 


a) Si le contrôle paraît légitime en cas d’urgence, par 
exemple en temps de guerre, sa nécessité est trop souvent invo- 
quée hors de propos par des intérêts particuliers que les restric- 
tions quantitatives, associées au contrôle des changes, mettent à 
l’abri, mieux que n’importe quel droit de douane, de la concur- 
rence internationale. Les intérêts protectionnistes ne se limitent 
point aux seuls chefs d’entreprise. Ils trouvent autant d’alliés 
parmi les organisations syndicales des branches d’activité que 
la concurrence internationale menace. Sans doute cette collusion 
est-elle de tous les temps. C’est bien en vain que la Révolution 
Française avait prétendu y mettre fin. Du moins l’avait-elle 
affaiblie et contrainte à quelque pudeur. Le néo-corporatisme 
d’aujourd’hui n’est pas exclusivement le propre des régimes tota- 
litaires qui l’ont (ou l’avaient) monté en effigie, mais est la forme 
accomplie d’un néomercantilisme généralisé (1). La politique de 
plein emploi en est l’auxiliaire docile au point que l’un des argu- 
ments les plus fréquemment invoquées contre le retour à la con- 
vertibilité est que celle-ci rendrait plus incertain et malaisé le 
maintien du plein emploi. 

b) Si, en second lieu, le contrôle des changes permet effec- 
tivement de réserver une partie des importations prioritaires de 
matières premières à la fabrication de marchandises exportables, 
il ne faut pas oublier que les exportations risquent d’être gênées 
par les rigidités qu’inflige le contrôle à l’ensemble de la vie éco- 
nomique nationale quand ce n’est point par les mesures de rétor- 
sion prises à l’étranger. 

c) Si, en troisième lieu, des résultats immédiats sont obte- 
nus grâce au contrôle, si, en mettant les choses au mieux, l’hémor- 
ragie des capitaux est tarie, le déficit de la balance commerciale 
réduit au minimum, c'est au détriment des adaptations internes 
faute desquelles aucune amélioration durable n’est à espérer. Le 


(1) Très exactement analysé par Keynes dans sa General Theory. 
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malade est, dans une certaine mesure, immunisé, mais il devient 
incurable. Nul ne saurait dire au juste si le déséquilibre qui est 
à l’origine du contrôle était ou non fondamental. Mais l’un des 
effets du contrôle est de transformer à la longue un déséquilibre 
véniel en déséquilibre fondamental. 

Faut-il réformer avant de libérer? Libérer pour réformer? 
Il est désormais patent que les pays qui n’ont pas libéré n’ont pas 
réformé et qu’ils n’ont pas libéré pour n’avoir point à réformer. 
L’échéance où les réformes deviennent inéluctables n’est pas sup- 
primée pour autant; elle est seulement différée. Lorsque finale- 
ment on se résout à libérer pour réformer, c'est en présence d’un 
déséquilibre tenu la veille pour fondamental et sur lequel on fer- 
mera pudiquement les yeux. Sans doute la convertibilité n’est- 
elle point alors abordée dans les conditions les meilleures et des 
précautions sont-elles nécessaires. Il n’en est pas moins vrai que 
l’existence d’un déséquilibre dit fondamental aura tour à tour 
conduit à suspendre la convertibilité, servi de prétexte pour ne 
pas restaurer celle-ci, créé les conditions qui, tout en rendant la 
convertibilité malaisée, en font l’unique remède à une situation 
autrement sans issue (1). En poussant le raisonnement jusqu’au 
paradoxe, ou pourrait dire que la prévention d’un déséquilibre 
en perspective incite à s'écarter de la convertibilité et que la 
sanction d’un déséquilibre «installé» oblige à y revenir. Au delà 
des faux-semblants qui masquent l’évolution dialectique, peut- 
être est-ce là l’interprétation véridique. 

On voit à quel point elle s'écarte de l’explication tradition- 
nelle. Nous la suggérons, non que nous pensions qu’elle soit près 
d’avoir cours, mais pour mettre en lumière le conflit des inter- 
prétations possibles. Conflit plus apparent que réel car ces inter- 
prétations sont plus convergentes qu’il ne semble à première vue. 
Nous retrouvons à travers elle la vieille loi des coùts comparatifs 
et un ricardisme orthodoxe. L’Etat qui promulgue le contrôle des 
changes et des restrictions quantitatives croit se soustraire aux 
coûts comparatifs et à la division internationale du travail qui 


(1) Du moins sans issue révolutionnaire. Dans les régimes collectivistes, 
le problème ne se pose évidemment pas de la même façon. Le commerce 
extérieur de la zone rouble, par exemple, étant entièrement aux mains des 
Etats, les échanges sont compensés année par année et le rouble n’y joue 
qu’ un rôle de monnaie de compte. Cf. RaouL Gross: < Quelques aspects de 
de la politique soviétique du commerce extérieur dans le cadre de la zone 
rouble », Cahiers Economiques, avril 1953, p. 22-30, 
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en découle, Il affirme, selon la suggestive formule de JEAN WEIL- 
LER (1), une «préférence nationale de structure », il prend une 
position néo-mercantiliste, au sens keynésien du terme. La notion 
de coût comparatif et celle de préférence de structure se contre- 
disent seulement dans la mesure où elles expriment un optimum, 
c’est-à-dire un jugement de valeur. Dans la mesure où elles assi- 
gnent à la production deux orientations différentes, elles sont 
évidemment incompatibles; elles ne sont pas contradictoires. Bien 
au contraire, le fait que pour échapper à la sélection ricardienne 
des coûts comparatifs, une action concertée soit nécessaire atteste 
la réalité de cette sélection spontanée. En ce sens, KEYNES con- 
firme RICARDO tout en s’érigeant contre lui. Les limites du mercan- 
tilisme keynésien, les obstacles auxquels il se heurte, l’osmose 
des coûts comparatifs à travers les barrières douanières, la sim- 
ple contagion des besoins (2) et les déséquilibres fondamentaux 
qui s’ensuivent attestent, sous l’appareil de prémisses et d’une 
présentation exagérément simplifiées et fâcheusement eschatolo- 
giques, la validité objective du raisonnement ricardien. La vision 
que KEYNES, ses disciples et d’une manière générale les théoriciens 
contemporains les mieux rompus à l’analyse économique substi- 
tuent à celle de Ricarpo n’est pas plus réaliste que la sienne; 
c’est une vision conforme au climat social actuel, comme celle de 
RICARDO l’était au climat social de son époque. Les préférences 
nationales de structure n’abolissent pas le mécanisme des coûts 
comparatifs, car elles en sont incapables ; elles le tempèrent. En 
toute rigueur aussi, la pression que ces déséquilibres exercent sur 
l’évolution monétaire, jusque et y compris la restauration ultime 
de la convertibilité (ou la révolution qui en est l’alternative), doit 
être imputée à la loi des coûts comparatifs. 

Autrement dit, la thèse ricardienne et l’antithèse keyné- 
sienne, après avoir prévalu à tour de rôle dans les esprits et dans 
les faits, sont aujourd’hui dépassées. La situation présente est 
le produit — le mot synthèse serait excessif et impropre — de 
leur affrontement dialectique et de leur incompatibilité de fait, 
le résidu des deux tendances qu’elles expriment et qui se font 
plus ou moins contrepoids. 


(1) Cf. Sean WuLer, Problèmes d'Economie Internationale, 2 vol., 
Paris, 1946-1950. 

(2) Cf. notre étude sur La relation d’ insatisfaction, «Economie Ap- 
pliquée », Archives de l’I.S.E.A. T. VII. 1954, nos 1-2; janvier-juin 1954, 


p. 89-122. 
18 
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De même qu’à partir de l’idée de parité monétaire nous avons 
abouti à celle de disparités tolérables et conclu à une marge de 
tolérance de plus en plus réduite qui s’oppose au bon fonctionne- 
ment de l’étalon or, mais non pas à un régime de convertibilité 
plus souple, de méme, à partir de l’idée d’équilibre de la balance 
des paiements, nous aboutissons à celle de déséquilibre tolérable. 
Les déséquilibres momentanés et occasionnels sont tolérables par 
nature; leur incidence monétaire est pareillement négligeable ou 
momentanée. Il n’en va pas de même des déséquilibres fondamen- 
taux : abstraction faite de ceux qui se produisent dans les pays 
en voie de développement et qui, pour les raisons indiquées, sont 
temporaires et ne font point obstacle à la convertibilité, les désé- 
quilibres des pays développés n’ont aucune chance de se résorber 
hors des disciplines qu'imposent soit la convertibilité, soit la 
volonté de la restaurer, soit la perspective de sa restauration ; 
ces déséquilibres ont au contraire toute chance de s’aggraver par 
affaiblissement de la productivité relative et grossissement de la 
dette extérieure. S’ils constituent sans conteste un obstacle sup- 
plémentaire, nous pensons néanmoins que leur persistance ne doit 
pas détourner les yeux de la convertibilité envisagée comme objec- 
tif ultime, qu’elle doit au contraire rapprocher de la convertibi- 
lité en rendant celle-ci plus nécessaire. En l’espèce, le conflit des 
données est patent. Il est naturel, selon qu’elles s’attachent aux 
conditions techniques immédiates ou à leur amélioration future, 
que les interprétations s'opposent. 


III. — ETAT DES RÉSERVES DE CHANGE. 


Elles s’opposent davantage encore lorsque, non moins natu- 
rellement, on passe des déséquilibres aux réserves de change. 
Entre ces deux données, les liaisons sont étroites et complexes : 
les réserves de change sont le résidu des déséquilibres antérieurs ; 
leur évolution dépend des déséquilibres ; elles augmentent quand 
la balance des paiements présente un solde créditeur et diminuent 
en cas de déficit; ce sont leurs variations qui assurent en défini- 
tive l’équilibre de la balance. 

En énonçant cette vérité élémentaire, nous évoquons du même 
coup, dans toute leur complexité, l’ensemble des relations qui 
affectent la position extérieure d’un système économique et les 
controverses nées à ce sujet. Nous n’avons pas à passer en revue 
ici ces controverses bien connues. Nous en retiendrons seulement 
les traits de nature à mettre en lumière le conflit d’interprétation 
relatif aux réserves de change. 
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Le problème des réserves de change peut être abordé sous 
trois angles: celui des réserves nécessaires, celui des réserves 
apparentes; celui des réserves virtuelles. 


A. — Les réserves nécessaires. 


La necessité d’un certain quantum de réserves se fonde sur 
le rôle que celles-ci sont appelées à jouer. 

Ce rôle ne se réduit pas à couvrir des déséquilibres éven- 
tuels ; il ne consiste pas non plus à couvrir n’importe quel désé- 
quilibre. Les réserves de change font normalement face aux désé- 
quilibres momentanés ou occasionnels, lorsque ceux-ci sont modé- 
rés. Quant aux déséquilibres exceptionnels, ils donnent lieu à une 
opération en capital de caractère pareillement exceptionnel; les 
réserves de change n’interviennent dans ce cas que de manière 
adventice, pour corriger les erreurs de calcul commises à l’occa- 
sion de l’opération en capital, lorsque celle-ci ayant pêché par 
défaut ou, comme il advient le plus souvent, par excès, la diffé- 
rence est prélevée sur les réserves ou leur est versée. 

En revanche, les réserves n’ont pas à intervenir en cas de 
déséquilibre fondamental. On reconnaît l’existence d’un déséqui- 
libre fondamental au fait que les réserves ne sont pas en mesure 
d’y faire face. Ce dernier critère est le corollaire de ceux énoncés 
précédemment. L'irréversibilité à court terme, constitue, nous 
l’avons dit, le caractère essentiel du déséquilibre fondamental. En 
cas de «déficit fondamental», par exemple, lorsque nous avons 
affaire à un pays qualifié, selon la terminologie actuelle, de «dé- 
biteur structurel », il est clair que les réserves du pays en question 
s'épuiseraient tôt ou tard, si elles étaient utilisées à couvrir le 
déficit. On s’efforce alors, plus exactement, on est contraint de les 
immuniser contre le déficit et l’on a recours à d’autres moyens. 
C’est là l’une des tâches, et non la moins délicate, qui ont été 
assumées d’une façon imprévue par l’Union Européenne des Paie- 
ments. En cas d’«excédent fondamental», lorsque nous avons 
affaire à un «créditeur structurel », il n’est pas davantage possi- 
ble de laisser se gonfler indéfiniment les réserves de change, ne 
serait-ce qu’en raison de l’effet inflationniste qui se produirait 
dans le pays intéressé. Là encore, les réserves doivent être immu- 
nisées, et c’est également l’une des tâches auxquelles s’est consa- 
crée l’Union Européenne des Paiements. 

En ce qui concerne la couverture des déséquilibres, le rôle 
disons plutôt «l’aptitude» des réserves est donc moins étendue 
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qu’il ne semblerait à première vue. Le quantum pratiquement 
nécessaire est-il de ce fait peu important? Ce quantum varie d’une 
économie à l’autre, selon leur degré de dépendance envers le mar- 
ché international. 

A titre d’exemple, les données suivantes peuvent être consi- 
dérées comme représentant le cas moyen d’un pays développé : 


Importations : 20% du revenu national (1). 

Exportations : 20% du revenu national. 

Déficit momentané: 25% des importations, soit 5% du 
revenu national. 


Les autres postes de la balance des paiements sont supposés 
en équilibre. 

Masse monétaire : 33% du revenu national. 

On admet que la masse monétaire «tourne» 3 fois en 
un an (1). 

Billets en circulation: 40% de la masse monétaire, soit 13% 
du revenu national. 

Sur la base des données ainsi chiffrées, les réserves de change 
devraient s'élever à : (+) 100 soit 38% de la circulation billets. 

Ce pourcentage est très voisin de ceux fixés lors des réformes 
monétaires de l’entre-deux-guerres (2). Même si le déficit supposé 
ci-dessus représentait un cas limite de déséquilibre non fonda- 
mental, le résultat du calcul montre à quel point est réduite la 
marge de couverture offerte en situation normale par une réserve 
de change raisonnable. Ce n’est pas tout: de ce qu’une banque 
centrale dispose d’une réserve de change correspondant à 35 ou 
40% des billets en circulation et à 5% du revenu national, il ne 
s’ensuit pas qu’un déficit égal même momentané puisse être effec- 


(1) On sait que ces pourcentages varient entre 3% pour les Etats-Unis 
et 40% pour la Norvège. 

(2) Cette masse monétaire comprend une certaine portion d’encaisses 
oisives. La vitesse da rotation de la monnaie «active» pour autant que 
celle-ci peut être estimée, est sensiblement plus élevée: 4 fois pour la 
France. Cf. notre ouvrage, Quelques enseignements de l'évolution moné- 
taire française de 1948 à 1952, Paris, Armand Colin, 1954. Des calculs 
effectués aux Etats-Unis aboutissent également à une vitesse de rotation de 
4. Cf. MacmLur, Period Analysis and the Multiplier Theory, « Quarterly 
Journal of Economics », Nov. 1939, p. 1-27. 

(8) 35% pour le franc Poincaré. 
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tivement couvert à l’aide de cette réserve, et l’on imagine la pani- 
que que déchaînerait, bien avant son épuisement, la perspective 
de cet épuisement. Aussi bien le pourcentage légal de couverture 
constituait-il un minimum, en principe intangible. 

Si, répétons-le, le rôle des réserves de change ne consiste pas 
à couvrir n’importe quel déséquilibre, si, à cet égard, ce rôle 
apparaît, tout compte fait, très limité, il ne se réduit pas à cela. 
Plus importante et plus réellement efficace est l’action préventive 
ou de freinage que, grâce à leur seule présence, exercent les réser- 
ves sur les mouvements de capitaux. Aux yeux du législateur 
monétaire des années 20, l’éventualité d’un déficit de la balance 
des revenus courants était secondaire, celle d’un déséquilibre 
fondamental n’apparaissait point; un seul danger était envisagé : 
celui d’une évasion de capitaux, la fuite devant la monnaie. Par 
analogie avec le déséquilibre fondamental, aucune réserve n’est 
suffisante pour y faire face. Mais alors que le déséquilibre fonda- 
mental tient à des vices de structure auxquels nulle technique 
monétaire ne peut remédier, si ce n’est à long terme, les mouve- 
ments de capitaux ressortissent directement à la politique moné- 
taire. Liés, comme nous le verrons plus loin, à la politique du 
crédit, ils le sont aussi à l’existence et à la substance des réserves 
de change. 

Bien entendu, des situations se produisent où aucune réserve 
de change, si ample soit-elle, ne retient la fortune acquise d’émi- 
grer vers des climats mieux abrités. Hors de cette conjoncture, 
heureusement assez rare, l’opinion peu avertie des problèmes 
monétaires voit dans le niveau des réserves de change et plus 
encore dans leurs variations un baromètre de l’évolution moné- 
taire. Les transferts qui s’ensuivent, on l’a bien vu en France 
entre 1924 et 1928, accentuent les mouvements dûs à la balance 
des revenus courants quand ils ne créent point de toute pièce un 
déficit ou un excédent apparent. Est-il besoin de rappeler à ce 
propos que, dans l’immédiat, aucune différence ne doit être faite 
entre un revenu extérieur non rapatrié et une exportation de 
capital, entre un rapatriement de capital et un emprunt exté- 
rieur? Une politique habile tire parti de ces équivoques, une poli- 
tique imprévoyante se laisse abuser par elles ou cherche ce qui 
n’est que trop facile — à abuser le public dont les réactions sou- 
vent imprévues et presque toujours excessives ont de quoi dérou- 
ter les autorités les plus avisées. 

C’est pourquoi, on peut dire que les réserves de change jouent 
pleinement leur rôle lorsqu'on n’a pas à y toucher. Des variations 
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se produisent-elles, elles seront d’autant moins ressenties par 
l’opinion qu’elles représenteront un pourcentage moins élévé des 
réserves existantes, qu’en d’autres termes, celles-ci seront plus 
abondantes. C’est là, plus que la prétention illusoire de faire face 
aux déséquilibres, la raison qui dicte le maintien de réserves 
importantes. Celles-ci s’amenuisent-elles outre mesure, on tentera 
de masquer cet amenuisement par l’artifice d’un fonds d’égalisa- 
tion des changes, détour qui ne fait que consacrer le principe 
d’une réserve intangible. Le principe joue d’ailleurs pareillement 
en sens inverse: le gonflement outrancier des réserves n'est pas 
exempt d'inconvénients, ne serait-ce que l’effet inflationniste qu'il 
exerce. Là encore, les autorités monétaires sont contraintes tout 
à la fois de neutraliser et de masquer. 

Les conflit des données revêt ainsi un autre sens: c’est dans 
les pays où les réserves sont les plus abondantes qu’elles sont 
— nous ne dirons pas les moins utiles — nous dirons, les plus 
inutiles. Les autres assises qui font la force, par exemple, du 
dollar et du franc suisse sont telles que ces monnaies pourraient 
à la rigueur se contenter d’une réserve de change infime, mais 
l’abondance de cette dernière est naturellement associée à ces 
autres assises. On donnera à celui qui a, dit l'Evangile. La suite 
de l’adage n’étant pas moins véridique, la mauvaise distribution 
de l’or (et des autres réserves de change), donnée permanente 
mais particulièrement accusée en ce moment, est l’un des princi- 
paux obstacles au rétablissement de la convertibilité. Une bonne 
distribution serait celle où chaque système monétaire disposant 
des réserves de change nécessaires parce qu'inutiles, la converti- 
bilité fonctionnerait d’autant plus aisément que les réserves pro- 
pres de chaque système demeureraient intactes ou du moins ne 
subiraient que de faibles variations. 

Certaines variations passent inapergues et sont tolérables. 
D’autres provoquent un effet d’amplification : le «système » ne les 
tolère point. Comme en matière de parités, comme en matière de 
déséquilibres, le possible, à défaut de l’optimum, se ramène à 
une marge de tolérance. Liée, de même que le degré d’abondance 
des réserves de change, aux éléments les plus contingents de la 
situation monétaire, cette marge ne se prête à aucune mesure. 
Elle est affaire d’espèce. Son appréciation risque fort de dégé- 
nérer en conflits d'interprétation. 


B. — Réserves apparentes et réserves virtuelles. s 


L’efficacité psychologique des réserves et, partant, leur néces- 
sité matérielle résident dans leur apparence. Il importe qu’elles 
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soient montées en épingle, inscrites en bonne et dûe forme au 
bilan de la banque centrale ou dans quelque autre noste équi- 
valent. 

L’un des obstacles majeurs auxquels se heurte la restauration 
de la convertibilité est l'insuffisance des réserves apparentes. 
Chose curieuse, leur contre-partie est généralement tenue pour 
négligeable. C’est ainsi que, faute de réserves propres adéquates, 
les banques centrales ont eu fréquemment recours à des emprunts 
de stabilisation. Ces emprunts n’avaient d’autre objet que d’éle- 
ver les réserves apparentes au niveau convenable. La dette cor- 
respondante n’a jamais fait obstacle à la stabilisation. Il est vrai 
que les avantages inhérents à une monnaie stable et convertible 
ont presque toujours rendu aisé l’apurement des engagements 
ainsi contractés. 

Réserves apparentes, possibilités d'emprunt sont des données 
claires. Elles ne sont pas les seules en jeu. L’un des effets de 
l’assainissement monétaire est de ramener au bercail, c’est-à-dire 
au crédit ou dans les caves de la banque centrale, les devises et l’or 
qui s’en étaient échappés pendant la période de troubles moné- 
taires. Le moyen d’assurer ce retour ressortit à la politique du 
crédit. Nous y reviendrons ultérieurement. Nous nous bornerons, 
pour le moment, à poser les deux questions suivantes : 


— Comment évaluer ces réserves virtuelles? 

— Leur retour à la Banque, c’est-à-dire leur transformation 
en réserves apparentes doit-il précéder ou suivre la restauration 
de la convertibilité? 


Ces deux questions, ainsi que la distinction entre réserves 
apparentes et réserves virtuelles révèlent un troisième conflit des 
données auquel correspond un conflit d’interprétation. 

a) D’emblée, l’évaluation des réserves virtuelles apparaît 
difficile. On s’est livré à ce sujet en France à maint calcul. Ces 
calculs sont sujets à caution, et le sont d’autant plus qu’ils abou- 
tissent à des estimations plus précises. Nous nous abstiendrons 
donc d’en faire état. 

Ce que l’on peut en retenir, c’est que, dans le cas de la 
France, ces réserves virtuelles sont fort importantes, qu'il s'agisse 
de l’or ou des devises détenus par des particuliers ou d’avoirs 
aisément mobilisables placés à l’étranger. Le mauvais fonction- 
nement des procédures monétaires et financières instituées en 
France à partir de 1939 a eu au moins un effet heureux: la liqui- 
dation des avoirs français à l’étranger a été partielle; l’exporta- 


270 Pierre Dieterlen 


tion des capitaux, favorisée par l'expansion interne du crédit, a 
permis d’en reconstituer certains et d’en développer d’autres. 
Pour autant que la mutation de ces réserves virtuelles en réser- 
ves apparentes est chose prévisible, la modicité actuelle des réser- 
ves apparentes ne devrait pas constituer un obstacle dirimant à 
la convertibilité du franc. Le malheur est que, en dehors de l’in- 
certitude qui subsiste quant au montant des réserves virtuelles, 
la prévision relative au comportement de leurs détenteurs est 
aléatoire. Des experts prudents pourraient ne s’en point contenter 
et trouver là prétexte à différer le retour à la convertibilité. 

b) La seconde question se trouve ainsi posée. La converti- 
bilité peut-elle précéder — c’est l’attitude optimiste — ou doit- 
elle suivre — c’est l’attitude dilatoire — la reconstitution des 
réserves apparentes? 

Cette question se poserait seulement dans le cas où toute 
possibilité de recourir à un emprunt de stabilisation serait exclue. 
Admettons provisoirement qu’il en est ainsi. 

Compte tenu de l’incertitude des données, le conflit des inter- 
prétations est total. Les experts prudents, avec l’appui de tous 
les intéressés au maintien des errements actuels et des idéologues 
ennemis de toute formule libérale, adopteront l’attitude dilatoire. 
Ils auront raison jusqu’à un certain point en deçà duquel l’atti- 
tude optimiste n’est pas défendable. A défaut de reconstitution 
totale des réserves apparentes, encore faut-il que celle-ci soit plus 
qu’amorcée. Or elle l’est à peine dans un pays comme la France, 
par contraste surtout avec les résultats déjà obtenus dans des 
nations voisines. Cette simple comparaison affecte défavorable- 
ment le «standing » actuel du franc. Au surplus, la convertibilité 
implique une liberté des échanges qui n’est pas loin d’être réalisée 
à l’étranger mais qui ne l’est pas en France. Une libération quasi 
totale des échanges conditionne la promulgation d’une converti- 
bilité même limitée aux relations commerciales. Enfin, des con- 
ditions politiques doivent être remplies, que nous mentionnons en 
passant sans qu’il soit besoin de les préciser. 

On notera que de ces conditions, ainsi d’ailleurs que d’une 
libération effective des échanges, dépend probablement la possi- 
bilité de négocier un emprunt de stabilisation, en sorte que les 
deux voies ouvertes à la reconstitution des réserves apparentes et 
au rétablissement de la convertibilité sont en réalité très proches 
l’une de l’autre. b 

A l’encontre des raisons qui peuvent être invoquées en faveur 
de l’attitude dilatoire, les «optimistes» disposent d'un argument 
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majeur: c’est qu’il y a autant de danger, en matière d’assainis- 
sement monétaire, à agir trop tard qu’à agir trop tôt. Bien que 
le précédent de l'expérience Poincaré ne soit pas à tous égards le 
même, puisqu'il s'agissait, non point de passer d’un régime de 
changes contrôlés à un régime de libre convertibilité, mais uni- 
quement de supprimer le cours forcé en consacrant légalement la 
parité de fait d’une monnaie qui n’avait pas cessé d’être libre- 
ment convertible sur le marché des devises, ce précédent offre 
cependant avec la situation actuelle assez de points communs 
pour que la leçon en soit retenue. 

Or le témoignage des spécialistes les mieux placés est irrécu- 
sable (1) : l’obstination du Président Poincaré à différer la stabi- 
lisation légale du frane qui pouvait seule empêcher la spéculation 
à la hausse à eu pour effet de laisser s’accumuler à la Banque de 
France des réserves pléthoriques dont les inconvénients sur le 
plan national et international sont apparus par la suite. En 
l’espèce, les données politiques étaient en conflit avec les données 
techniques. Ce conflit était déjà un conflit d’interprétation. 
Souhaitons qu’il ne renaisse point. 


IV. — LA POLITIQUE INTERNE DU CRÉDIT. 


Qu’elle se situe, en totalité ou en partie, avant ou après la 
restauration de la convertibilité, la transformation des réserves 
virtuelles en réserves apparentes est liée à la politique interne du 
crédit. 

Lorsqu'il s’est agi de préserver les réserves de change de 
la menace que faisaient peser sur elles certains déséquilibres ou 
certaines conjonctures politiques, la restriction du crédit a été 
parfois considérée comme une arme insuffisante ou inopportune. 
On lui a préféré le contrôle des changes. On a même prétendu 
combiner ce contrôle avec une politique d’expansion interne du 
crédit. Dans les pays où régnait le sous-emploi et dans les limi- 
tes de celui-ci, l’expérience a temporairement réussi. Elle à réussi 
également dans les régimes où les contraintes du camp de con- 
centration se substituaient à celles du taux de l’escompte. Partout 


(1) Cf CHÒartes Rist, Pour la stabilisation du frane (1925), in Essais 
sur quelques problèmes économiques et monétaires, | vol., Paris, 1933. 
Rarmonp Paire, Le drame financier 1926-28, 1 vol., Paris, 1932. 
EmiLE Moreau, Souvenirs d'un gouverneur de la Banque de France, 
1 vol., Paris, 1954. 
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ailleurs, elle s’est soldée par un échec: elle n’a empêché ni la 
hausse des prix intérieurs, ni l’exportation des capitaux. En 
revanche, elle a mis et met encore obstacle à leur rapatriement : 
c’est-à-dire à la reconstitution des réserves de change apparentes. 

De même que l’expansion du crédit a favorisé l’évasion des 
capitaux, une politique suffisamment restrictive déterminerait leur 
retour (1). Obligés de faire face au resserrement de leur tréso- 
rerie, les détenteurs d’or, de devises ou de valeurs mobilières 
étrangères seraient bien forcés de transformer ces avoirs en mon- 
naie nationale, c’est-à-dire de vendre à la banque centrale tout 
ou partie de leur or ou de leurs devises. Ce mécanisme est connu. 
Les réglementations les plus sévères sont en droit de lui envier 
ses états de service. Son bon fonctionnement est cependant sujet 
à un certain nombre de conditions. 

a) La première est que les autorités monétaires veuillent 
effectivement y avoir recours, qu’elles soient instruites et con- 
vaincues de son efficacité. Or, les règles selon lesquelles se rec: 
tent les états-majors des banques d’émission ne les mettent point 
à l’abri d’un scepticisme distingué. Inscrite jusqu’au fronton de 
leurs bâtiments, la respectabilité y prévaut sur le caractère. 
Ce n’est pas à dire qu’elle l’exclue. Le Président EINAUDI, pour- 
suivant en 1947-1948 son expérience fameuse à la tête de la Ban- 
que d’Italie, se comparait, dit-on, au St-Sébastien percé de flèches 
qui figure sur une tapisserie dans la salle du Conseil. La com- 
paraison était juste, mais les St-Sébastiens sont rares. 

b) Il faut aussi — c’est la seconde condition — que les 
autorités monétaires puissent accorder leur action à leur volonté. 
L’indépendance d’un gouverneur n’est pas totale. Et ce n’est pas 
diminuer le mérite de «l’expérience Einaudi», mais en marquer 
le caractère exceptionnel, que de dire qu’elle n’aurait probable- 
ment pas été possible sans l’appui d’une majorité parlementaire 
homogène. 

Le lecteur nous excusera de mentionner ces aspects qualita- 
tifs dont nul modèle ne rend compte; ils ne sont pas sans impor- 
tance. Le conflit des données ne fait après tout que traduire, en 
le simplifiant à l’excès, le conflit des intéréts et des hommes. 
Passons à des aspects plus techniques. 

c) Toute restriction de crédit affecte de manière immédiate 
la production courante; d’où son impopularité. En répétant cet 


dal 


(1) Sous réserve, bien entendu, que la situation politique générale ne 
soit pas elle, même anormale. 
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aphorisme, mous touchons au point où le conflit des données et 
des interprétations est à son comble. L’impopular ‘6 de toute 
restriction du crédit est un fait patent. De tous les truismes 
auxquels se réfère la présente étude, c’est certainement le seul à 
pouvoir être qualifié d’univoque. En revanche, les effets qu’exerce 
la restriction du crédit sur la production sont d’une grande com- 
plexité. Les analyser avec précision nous entraînerait trop loin. 
Qu'il nous suffise d’exprimer à ce sujet quelques doutes et de 
suggérer, à l’aide d’une dichotomie sommaire, que ces effets ne 
sont pas nécessairement tous maléfiques. 

Dans la mesure où elle prévient et déjoue la spéculation, 
où elle empêche l'évasion des capitaux et provoque leur rapatrie- 
ment, où elle conduit à une sélection plus sévère des investisse- 
ments et évite des gaspillages, nul ne contestera que la restriction 
du crédit ne soit bénéfique. Entre ce qui est opération spéculative 
et ce qui est opération productive, le départ n’est malheureuse- 
ment pas aisé. Toute opération de production revêt un caractère 
spéculatif plus ou moins avéré, et il est trop facile de déguiser 
une opération de pure speculation. Ce procès d’intention ne mène 
à rien. D’autre part, certaines exportations de capitaux sont écono- 
miquement justifiées et utiles du point de vue national; tout rapa- 
triement n’est pas forcément opportun, surtout lorsque les circon- 
stances obligent à l’effectuer avec précipitation. Enfin, rien n'est 
plus dangereux que l’appréciation qualitative des investissements. 
Les fautes commises à l’occasion des programmes d’investissement 
le prouvent surabondamment (1). Il ne s’ensuit pourtant point que 
la sélection automatique des investissement par confrontation d’un 
taux d'intérêt à un rendement escompté soit une procédure sans 
reproche. En guise de marge de tolérance, ce qui s’offre à notre 
jugement est une marge d’erreur: erreurs de l’entrepreneur privé 
ou erreurs du planificateur. Dans l’un et l’autre cas, la marge 
est vaste. Les interprétations s’y meuvent à leur aise. Seule la 
sanction tardive des faits mettra fin à leur conflit. 

Faut-il sacrifier l’économie à la monnaie ou la monnaie à 
l’économie? Cette alternative grossière, rabachée à satiété par 


(1) Les heureux résultats obtenus dans des pays comme la Hollande et 
la Norvège tiennent autant au tempérament national, aux disciplines librement 
consenties qu’à l’exceptionnelle compétence des experts et aux méthodes 
scientifiques employées. Il n’en faut point déduire que ces méthodes puis- 
sent être purement et simplement transposées ailleurs. 
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les adversaires de la convertibilité, atteste l’ampleur du malen- 
tendu. S'il n’est pas interdit de penser que, sauf en période de 
dépression, la restriction du crédit agit principalement sur les 
opérations spéculatives et beaucoup moins qu’on ne l’affirme géné- 
ralement sur la production courante, dans l’état actuel des con- 
naissances, force est de reconnaître que cette conclusion n’est 
pas scientifiquement étayée (1). Les apparences sont, de surcroît, 
particulièrement trompeuses : personne n’applaudit à la restric- 
tion du crédit; dans le silence des milieux qu’elle n’affecte point, 
fussent-ils les plus nombreux, les récriminations de ceux qu’elle 
gêne sont seules entendues. A travers le malaise immédiat suscité 
par elle, ses avantages sont d’abord imperceptibles et ne se mani- 
festent qu’à la longue. 

Le principal d’entre eux est l’amélioration de la productivité 
et l'élévation consécutive des niveaux de production que déter- 
minent les disciplines associées sinon à la stabilité des prix, du 
moins à l'élimination de leur hausse inflationniste, disciplines 
auxquelles, répétons-le, il n’est point de succédané en régime 
capitaliste. 

S'il était exact que le resserrement du crédit gêne la pro- 
duction, celle-ci se serait élevée moins en Italie où le resserre- 
ment a été effectif depuis 1947 qu’en France où il a été épisodique 
et surtout formel. C’est le contraire qui est advenu. En revanche, 
et comme on pouvait s’y attendre, la hausse des prix concomi- 
tante à la guerre de Corée a été beaucoup plus sensible en 
France qu’en Italie. 

La situation économique n’est cependant pas plus facile en 
Italie qu’en France, notamment en ce qui concerne l’approvision- 
nement en matières premières et la main d’oeuvre, le chômage 
structurel qui sévit en Italie n’étant pas assimilable au sous- 
emploi keynésien. Les résultats des deux expériences sont done 
concluants. 

Pas plus que ceux d’autres expériences faites en d’autres 
temps ou ailleurs, ils ne convaincront les adversaires avoués de 
la restriction du crédit qui sont en même temps les adversaires 
parfois inavoués de la convertibilité. N’ayons à ce sujet nulle 
illusion : les détenteurs de situations acquises sont déjà d’accord 


(1) Pour un exposé plus approfondi de ce problème, cf. notre étude 
Déflation primaire, deflation secondaire in < Revue Economique », janvier 
1953, p. 1-30, et notre ouvrage: Quelques enseignements de l’évolution 
monétaire française de 1948 à 1952, Paris, Armand Colin, 1954. 
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sur Ce point avec les idéologues de l’autre bord. La coalition 
insolite de ces frères ennemis jugera en tout état de cause irrece- 
vable l’interprétation dont nous avons fait état et dont le lecteur 
le moins averti sait qu’elle ne nous est pas personnelle (1). Là est 
le principal obstacle à la convertibilité. En ce point du débat, 
nous touchons à la limite où l’analyse économique rend les armes 
et fait place à des considérations qui ne sont point de notre ressort. 


CONCLUSION : L’INTERFÉRENCE DES DONNÉE. 


A une époque où, dans des domaines moins proches de l’action 
et des contingences, l’analyse économique atteint à un haut degré 
de précision, les trois (marges de tolérance» et la «marge d’er- 
reur), non mesurées et non mesurables, qui se dégagent de la 
vue cavalière à laquelle nous venons de procéder paraîtront un 
résultat décevant. 

Maint modèle de l’équilibre monétaire, et des plus ingénieux, 
a été construit. Peut-être le passage de l’inconvertibilité à la 
convertibilité sera-t-il un jour mis sous cette forme. Nous n’en 
sommes pas là. Pour le moment, la restauration de la converti- 
bilité est pour les uns une panacée, pour d’autres un épouvantail, 
pour tous un sujet de discussion. Quand deviendra-t-elle une 
réalité? Nul n’en sait rien, mais ce qui est certain, c’est que les 
autorités responsables y accèderont à tâtons. Il n’est pas sûr que 
la possession d’un modèle faciliterait leur tâche, pas plus qu’elle 
ne facilite celle de l’entrepreneur privé chargé de faire fructifier 
son Capital. Comme les siennes, leurs décisions sont un pari quo- 
tidien. Pour les dirigeants d’une banque centrale, s’orienter vers 
la convertibilité est un pari plus important que les autres mais 
qui, de toute façon, procède des autres et dont les autres pro- 
cèdent. Comme ses données, les paris successifs auxquels s’arrête 
la politique monétaire sont interdépendants. Du moins le seraient- 
ils au sens propre, s'ils étaient formulés en toute rigeur. Mais 
tel n’est pas le cas. En raison des marges de tolérance au sein 
desquelles la politique monétaire se meut, plutòt que d’interdé- 
pendance, formule trop précise, on parlera d’interférences : inter- 
férences des paris fondés sur l’interférence des données. 

L’interférence des données multiplie et amplifie à l’occasion 


(1) La liste des auteurs auxquels elle est empruntée est trop longue et 
leurs noms jouissent d'une trop grande notoriété pour qu'il soit utile de 
les citer. 
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des paris les conflits inhérents à chacune d’elle; elle transpose 
ces conflits du plan technique au plan politique. Autant qu’une 
préparation technique dont les pages qui précèdent ont montré 
le degré d’approximation, le retour à la convertibilité requiert 
une préparation politique. Pendant cette période préparatoire qui 
peut durer plusieurs mois ou plusieurs années, l’accord des auto- 
rités monétaires et du gouvernement est indispensable ou il faut 
admettre, comme cela est advenu, que les dirigeants de la banque 
centrale sont capables de forcer la main des hommes d’Etat 
responsables (1). Des exemples plus nombreux montrent comment 
un ministre se débarrasse d’un gouverneur qui n’a plus sa con- 
fiance. Parmi les divers conflits que la présente étude a évoqués, 
celui-ci n’est ni le moins grave, ni le moins fréquent, et l’on ne 
peut dire que la collaboration harmonieuse ou ombrageuse du 
technicien et du politicien soit une donnée négligeable. 
Supposons cependant cette collaboration assurée au mieux 
et l’autorité monétaire livrée à ses seules préoccupations techni- 
ques. Allons plus loin: admettons que la décision de revenir à 
la convertibilité ait été prise et que les seuls problèmes en suspens 
consistent à choisir la meilleure voie à suivre, les étapes succes- 
sives vers la convertibilité totale, le moment de franchir chacune 
delle et, finalement, les fondements d’une convertibilité durable. 
Autant de problèmes à propos desquels auront à être effec- 
tuées, dans des circonstances changeantes, la confrontation des 
données, leur pondération, l’analyse de leurs interférences, l’ap- 
préciation de la marge d’erreur compatible avec l’objectif final. 
Il est cependant douteux qu’en dépit des progrès accomplis 
par l'appareil statistique, les autorités responsables disposent des 
informations nécessaires pour se livrer à une auscultation métho- 
dique. La plupart du temps et presque instinetivement, leur dia- 
gnostic privilégiera telle donnée dont l’importance leur aura paru 
déterminante et négligera les autres. Tantôt il s’attachera au 
problème des parités, tantôt aux déséquilibres, tantôt à l’état des 
réserves de change. 
Les raisons qui dictent ce choix ne sont pas toujours valables. 
Par exemple, les parités du marché libre s’écartent-elles forte- 
ment de la parité légale, l’attention se fixe tout naturellement 
sur elles, alors que l’écart peut être de pure circonstance et dis- 
(1) Par exemple en France, entre 1926 et 1928. Les mémoires du gou- 
verneur EmiLk MorkAU montrent avec vivacité et pittoresque comment il a 
déjoué et finalement vaincu l’obstination du Président Poincaré. Un confit 
analogue pourrait surgir demain. 
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paraître de lui-même. Le déficit visible de la balance commerciale 
s’accroît-il soudainement, l’évolution probable de la balance des 
paiements est interprétée par extrapolation comme si elle était 
irréversible, donc avec pessimisme. Les réserves de change dimi- 
nuent-elles, on en conclut à un déséquilibre fondamental, bien 
que cette diminution puisse fort bien être dûe à des sorties tem- 
poraires de capitaux (1). 

Réciproquement, un déséquilibre de la balance des revenus 
courants peut être en majeure partie imputable à la surévaluation 
de la monnaie nationale. Si les réserves de change ne diminuent 
pas et si les parités de fait sont voisines de la parité légale, les 
autorités monétaires seront peu enclines à modifier cette dernière. 

En bref, elles éludent le conflit des données; elles ne le sup- 
priment point. Pour autant, au surplus, qu’elles le discernent, 
l’impossibilité où elles sont de le résoudre les conduit à l’inaction. 
C’est pourquoi la plupart des décisions monétaires de quelque 
importance sont toujours prises sous l’empire de PNR c’est- 
à-dire tardivement (1). 

En 1939, les démocraties libérales ont eu recours au contrôle 
des changes in extremis, lors de l’éclatement du conflit. De même, 
il est à prévoir que chacune des étapes du retour à la converti- 
bilité ne sera franchie qu’à contre-coeur, sous la pression des 
évènements. Les décisions prises entérineront un état de fait, 
plus qu’elles n’ouvriront une voie. Il est d’ailleurs probable que 
l’avance prise par certains pays, en matière de libération des 
échanges comme en matière monétaire, contraindra les pays retar- 
dataires à sortir de leur torpeur. 

Il est pourtant un domaine où la responsabilité des banques 
centrales demeure, quoi qu'il arrive, pleine et entière: c’est celui 
de la politique interne du crédit. Nous avons déjà signalé le 
conflit susceptible de surgir entre les impératifs de la production 
interne et ceux de la balance des paiements. Cette difficulté n’est 
pas la seule: sur la route du retour à la convertibilité ou, une 
fois celle-ci restaurée, de sa préservation, la politique du crédit 
est sujette à maint retournement, soit qu’un resserrement du 
crédit se révèle nécessaire pour forcer le rapatriement des capi- 


(1) La lecture rétrospective de la presse économique et de mainte dé- 
claration officielle est à cet égard édifiante. 

(2) Cf. Mitton Friepman et ses trois «lags», A Monetary and Fiscal 
Framework for Economic Stability, « The American Economic Review », 
vol. 38, 1948, p. 245-264. 
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taux exportés et attirer des capitaux extérieurs (à court terme), 
soit qu’au contraire leur afflux excessif rende nécessaire un abais- 
sement du loyer de l’argent. Mais si, sous réserve des obstacles 
politiques dont nous faisons en ce moment abstraction, et de cir- 
constances particulières auxquelles nous allons nous référer, l’ef- 
ficacité de toute politique de resserrement du crédit est assurée, 
il n’en va point toujours de même de la politique inverse. La posi- 
tion de créditeur structurel (improprement appelée ainsi, car il 
s’agit plutôt d’une conjoncture qui se prolonge) est plus difi- 
cilement remédiable que celle de débiteur. 

La répulsion qui détourne les capitaux des emplois en mon- 
naie faible et l’attrait qu’ils éprouvent pour les monnaies fortes 
dépend peu des taux d’intérêt en vigueur. Les adversaires de toute 
restriction du crédit dans les pays à monnaie faible ne manquent 
pas d’invoquer cet argument contre la restriction. L’objection est 
partiellement valable : pour autant que l’on cherche à attirer des 
capitaux extérieurs, la perspective d’un rendement élevé ne com- 
pense pas les inconvénients d’un emploi en monnaie faible. 
L’objection ne joue pas en ce qui concerne le rapatriement des 
capitaux nationaux exportés que le resserrement des trésoreries 
consécutif à la restriction du crédit suffit à provoquer. D’autre 
part, une politique d’argent bon marché n’empêche pas les capi- 
taux extérieurs de rechercher le refuge d’une monnaie forte. 

En concluera-t-on que la politique du crédit est, de toute 
façon, sans action sur les capitaux extérieurs? Cela n'est vrai 
qu’en régime de contrôle des changes généralisé dont la coexistence 
de monnaies fortes et de monnaies faibles est un produit direct. 
En même temps qu’il soustrait à la politique du crédit les attri- 
butions qu’il s’arroge à lui-même, à savoir le contrôle des mouve- 
ments de capitaux entre la nation où il s'exerce et l’extérieur, 
le contrôle des changes prive cette politique des moyens correspon- 
dants. On pourrait dire qu’il l’ampute. Elle ne marche plus, si 
l’on ose hasarder cette métaphore, que «sur une patte». Et il 
n’est pas impossible que son efficacité interne se ressente égale- 
ment de cette infirmité. 

Quoiqu’il en soit, la coexistence de monnaies fortes et de 
monnaies faibles étant liée à la généralisation du contrôle, on 
doit augurer a contrario que la restauration de la libre conver- 
tibilité par certains pays, le fait que d'autres pays s’en rappro- 
chent en réduisant peu à peu les contrôles aura pour effet d’atté- 
nuer et finalement de faire disparaître l’opposition, à notre sens 
transitoire, entre monnaies fortes et monnaies faibles et les incon- 
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vénients qui en découlent. En d’autres termes, et par une évolu- 
tion inverse de celle qui s’est produite entre 1930 et 1940, la poli- 
tique interne du crédit retrouverait, grâce à la convertibilité, son 
efficacité complète parallèlement à la totalité de ses attributions. 

Au point où nous en sommes, cette interprétation sera pro- 
bablement contestée. Non seulement les adversaires de la conver- 
tibilité seront enclins à la rejeter, mais d’autres esprits, et des 
mieux intentionnés, la jugeront téméraire. Cette dernière forme 
des conflits d’inteprétation possibles ne nous paraît pas la moins 
redoutable et nous voudrions en terminant souligner ses dangers. 

Si, comme nous l’avons rappelé en guise d’exorde, la théorie 
monétaire n’est point une science exacte, l’effort accompli depuis 
quelques années vers une plus grande rigueur est notable : rigueur 
de l’information grâce à une documentation statistique plus vaste 
et mieux élaborée, rigueur de la conceptualisation grâce à de 
meilleures définitions des notions usuelles, rigueur des règles 
d’action de plus en plus étroitement rapportées à une analyse 
rationnelle. Entre les restaurations monétaires intervenues au 
cours des années 20 et les récentes réformes monétaires entre- 
prises sous l’égide du Fonds Monétaire International dans cer- 
tains pays d'Amérique centrale et du sud ou sous celle des auto- 
rités d’occupation en Allemagne et en Autriche, la différence est 
aussi sensible qu'entre un traitement de rebouteux et une con- 
sultation médicale. 

Satisfaisants pour l’esprit, les progrès ainsi accomplis ne 
sont pas exempts de danger. La marge d’erreur est à peine réduite ; 
elle est seulement mieux connue. Elle risque d’ériger, aux yeux 
des experts d’aujourd’hui, un obstacle infranchissable sur une 
route où leurs devanciers s’avangaient les yeux fermés, mais effec- 
tivement. L’histoire monétaire est jalonnée de risques assumés 
inconsciemment. Une trop grande attention portée aux conditions 
préalables, lesquelles ne sont jamais complètement remplies, ne 
peut que retarder indéfiniment des décisions nécessaires et forcé- 
ment aléatoires. Du stade des symboles — la manoeuvre du taux 
d’escompte n’était parfois pas autre chose — le formalisme moné- 
taire est passé à celui des études. Sous couleur d’une meilleure 
méthode scientifique, celles-ci ont été codifiées, avec les incon- 
vénients que présente toute codification. Les conflits d'interpré- 
tation n’en sont pas moins nombreux pour cela; ils n’en sont 
que plus aigüs. 

Ce n’est pas tout: il est à craindre qu’au regard des données 
techniques, codifiées ou codifiables, l’importance des données poli- 
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tiques ne soit sous-estimée, pour la simple raison qu’aucune ana- 
lyse objective ne leur est applicable. Elles échappent à la com- 
pétence des experts, mais non point à leur jugement. L'autorité 
de l’homme d’Etat n’abuse pas le spécialiste soupçonneux qui 
croit savoir de quoi elle est faite. Mais la technique du spécialiste 
abuse aisément l’homme d’Etat qui en ignore les incertitudes. 
Voici bien le suprême malentendu : l’expertise la mieux venue 
ne supplée point au savoir-faire du politicien; c’est à lui qu’ap- 
partient le dernier mot. 


RIASSUNTO 


A proposito della convertibilità: il conflitto dei dati e delle interpretazioni 


Il ritorno alla convertibilità monetaria dei paesi dell Europa occidentale sol- 
leva problemi complessi. I dati in questione non sono forzatamente convergenti; 
la maggior parte di essi non sono ottenibili con sufficiente chiarezza. Al possibile 
conflitto fra i dati si aggiunge, quindi, un probabile conflitto fra le interpre- 
tazioni. 

L’Autore pone in evidenza alcuni di questi conflitti a proposito di quattro 
problemi: parità monetaria, equilibrio della bilancia dei pagamenti, riserve di 
cambio, politica interna del eredito. Nessuno di questi problemi comporta una 
risposta precisa fondata su dati rigorosi. 

La parità dei poteri d’acquisto, che la parità monetaria deve rispecchiare, è un 
ideale in realtà irraggiungibile. Ciò che risulta è un margine di disuguaglianza 
tollerabile, oltre cui il mantenimento delle parità esistenti diventa assurdo. Ugual- 
mente, in materia di bilancia dei pagamenti, ci si rivolgerà all’analisi degli squi- 
libri; si distingueranno squilibri momentanei o occasionali e squilibri fondamentali, 
per natura irreversibili a breve andare. Soltanto questi ultimi sono incompatibili 
con la convertibilità. Gli altri sono monetariamente tollerabili al di qua di un 
certo limite. Il ruolo delle riserve di cambio è naturalmente legato alla natura e 
all’ampiezza degli squilibri. Materialmente le riserve fanno fronte a squilibri mo- 
mentanei di piccola ampiezza. Psicologicamente la loro funzione consiste soprat- 
tutto nel prevenire delle esportazioni speculative di capitali. In tal senso le riserve 
di cambio non giocano pienamente il loro ruolo se non quando non vi è nulla da 
modificare, cioè quando esse sono materialmente inutili. Alle riserve visibili si 
aggiungono le riserve virtuali che corrispondono all’oro tesaurizzato e ai capitali 
esportati dai privati in attesa del ritorno della convertibilità. Per questa ragione è 
difficile valutare l’ammontare delle riserve di cui le banche centrali dovrebbero 
disporre in modo assoluto prima di ristabilire la convertibilità. Del resto, la rico- 
stituzione o la difesa delle riserve di cambio sono legate alla politica interna del 
credito. Una restrizione momentanea del credito può essere tecnicamente necessaria 
a tale riguardo, ma politicamente impossibile. La questione è talmente controversa 
che rischia di ritardare oltre misura il ristabilimento della convertibilità. 
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La scarsità dei progressi realizzati nello studio dei problemi monetari potrebbe 
essere un’altra causa di ritardo. Una esagerata preoccupazione di precisione in un 
campo in cui i dati e i concetti sono imprecisi, conduce all’impotenza. Lungi dal 
correggerle, il formalismo degli esperti rende insormontabili le alee politiche. Ciò 
che deve temersi non è che la convertibilità sia ristabilita troppo presto, ma che 
essa lo sia con ritardo. 


SUMMARY 


Some Notes on Convertibility: The Conflict between Facts and Interpretation. 


The Western European countries’ return to convertibility raises some complex 
problems. The facts themselves do not necessarily all point in the same direction 
and most of them cannot be clearly defined. There is thus not only a possible con- 
fliet of facts, but also a probable conflict of interpretation. 

The author discusses some of these conflicts in connection with four problems: 
par values, balance of payments equilibrium, currency reserves and internal eredit 
policy. In no case is there a clear answer based on incontrovertible fact. 

Monetary par values should reflect purchasing power parity — but this is 
an ideal which cannot be attained in reality. What we shall actually get, is a margin 
of tolerable disparity, beyond which the artificial maintenance of existing par values 
becomes absurd. Similarly, a distinetion will have to be made in balance of pay- 
ments matters, between short-lived or occasional imbalance and struetural imba- 
lance, which by its nature, cannot be set right in the short run. Only the latter 
type of disequilibrium is incompatible with convertibility, while the others can be 
tolerated within certain limits. The part currency reserves have to play is, of 
course, closely linked to the nature and the extent of the imbalances. In actual, 
reserves meet temporary and small imbalances, but psychologically, they serve 
mainly to prevent speculative capital export. In this sense, curreney re- 
serves play their full part only when there is no need tc touch them, that is 
to say when they are useless in fact. Besides visible reserves, there are also 
the potential reserves represented by gold hoarded and capital exported by private 
persons pending the return to convertibility. For this reason it is hard to say just 
how high should be the reserves which Central Banks must have before converti- 
bility can be reestablished. Furthermore, the re-accumulation or the defence of 
currency reserves are linked to internal credit policies. A temporary credit restric- 
tion may be technically necessary in this connection, but politically impossible. 
The question is so controversial that it may well unduly delay the return to con- 
vertibility. 

Another cause of delay may reside in the limited progress so far made in the 
study of monetary problems. In a field where both facts and concepts are vague, 
excessive concern with precision may lead to impotence. The experts formalistic 
approach will certainly not do away with political hazards; on the contrary, it may 
well make them unsurmountable. The danger is not that convertibility be restored 
too soon; the danger is that it be restored too slowly. 
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ZUSAMMENFASSUNG 


Die Konvertibilitaet betreffend: Der Konflikt zwischen den Tatsachen 
und den verschiedenen moeglichen Interpretationen. 


Die Rueckkehr zur Konvertibilitaet der westeuropaeischen Waehrungen stellt 
eine ganze Reihe von komplizierten Fragen. Die Tatsachen lassen sich nicht 
immer in ein System einordnen, sie sind vielfach nicht mit genuegender Praezision 
bestimmbar. Dem moeglichen Konflikt der Tatsachen gesellt sich ein wahrschein- 
licher Konflikt der Interpretationen zu. 

Der Verfasser stellt eine Reihe derartiger Konflikte heraus und bezieht sie auf 
vier Probleme: Waehrungsparitaet, Gleichgewicht der Zahlungsbilanz, Waehrungs- 
reserven, Kreditpolitik. Keiner dieser Problemen enthaelt praezise Antworten, die 
sich auf strenge Problemstellungen beziehen lassen. 

Die Kaufkraftparitaet, weleher die Waehrungsparitaet entsprechen soll, ist 
eine theoretische Konstruktion, die in der Wirklichkeit nicht fassbar ist. Es ergibt 
sich ein tragbarer Disparitaetsspielraum, jenseits dessen die kuenstliche Aufrecht- 
erhaltung der bestehenden Paritaeten unsinnig wird. Auf dem Gebiet der Zah- 
lungsbilanzen wird man sich in gleicher Weise an die Analyse der Gleichge- 
wichtsstoerungen halten; man wird momentane oder gelegentliche Stoerungen von 
grundlegenden unterscheiden, die auf kurze Sicht nicht beseitigt werden koennen. 
Nur die letzteren sind mit der Konvertibilitaet unvereinbar. Die anderen sind 
innerhalb gewisser Grenzen fuer die Waehrungen tragbar. Die Rolle der Waeh- 
rungsreserven ist natuerlich enge mit der Art und dem Umfang der Gleichgewichts- 
stoerungen verbunden. In materieller Hinsicht koennen die Reserven fuer schwache 
Stoerungen von kurzer Dauer genuegen. In psychologischer Hinsicht sollen sie in 
erster Linie spekulative Kapitalexporte verhindern, In diesem Sinne erfuellen die 
Waehrungsreserven nur dann ihren Zweck voll, wenn man sie nicht anruehren 
muss, das heisst wenn sie eigentlich materiell ueberfluessig sind. Den sichtbaren 
Reserven gesellen sich die virtuellen hinzu, welche dem gehorteten Gold entsprechen 
sowie den von den Privaten ausgefuehrten Kapitalien, welche auf die Wiederher- 
stellung der Konvertibilitaet erwarten. Es ist aus diesem Grunde schwierig die 
Hoehe der Waehrungsreserven zu bestimmen ueber die die Zentralbanken verfuegen 
muessten ehe sie an die Wiederherstellung der Konvertibilitaet denken koennen. 
Ueberdies ist die Wiederherstellung oder die Verteidigung der Waehrungsre- 
serven enge mit der internen Kreditpolitik verbunden. Eine voruebergehenden 
Krediteinschraenkung kann in dieser Hinsicht technisch unerlaesslich aber politisch 
untragbar sein. Diese Frage ist derart umstritten, dass die Gefahr besteht, dass sie 
die Wiederherstellung der Konvertibilitaet uebermaessing hinausschieben koennte. 

Die bezueglich der Erkenntnis der monetaeren Probleme erzielten ungenii- 
genden Fortschritte koennten eine weitere Ursache fuer die Verzoegerung dar- 
stellen. Das Streben nach allzugrosser Praezision auf einem Gebiet wo die Begriffe 
verschwommen bleiben fuehrt zur Laehmung jeder Initiative. Der Formalismus 
der Sachverstaendigen macht die politischen Schwierigkeiten unloesbar anstatt sie 
aufzuloesen. Man muss befuerchten, dass die Konvertibilitaet zu spaet und nicht 
zu frueh wieder eingefuehrt wird. 
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RESUMEN 


Acerca de la convertibilidad: el conflicto de datos e interpretaciones 


El retorno a la convertibilidad monetaria de la Naciones de la Europa ocei- 
dental causa problemas complejos. Los datos en cuestión no son forzadamente con- 
vergentes; la mayoria de ellos no se los puede obtener suficientemente claros. Al 
conflicto posible entre los datos se añade, pues, un conflicto probable entre las 
interpretaciones. 

Evidencia el autor unos de esos conflictos respecto de cuatro problemas : 
paridad monetaria, equilibrio de la balanza de pagos, reservas de cambio, política 
interior del crédito. Ninguno de esos problemas trae consigo una respuesta precisa 
fundada sobre datos rigurosos. 

La paridad de poderes de adquisición que la paridad monetaria debe reflejar, 
es ideal inasequible en realidad. Lo que resulta es un margen tolerable de desi- 
gualdad, más allá del cual el mantenimiento de las paridades existentes se hace 
absurdo. Del mismo modo, en materia de balanza de pagos, se recurrirá al análisis 
de los desequilibrios; se distinguirán desequilibrios momentáneos u ocasionales y 
desequilibrios fundamentales, ya de suyo imposibles de ser invertidos en corto 
tiempo. Tan sólo estos últimos son incompatibles con la convertibilidad. Son los 
otros monetariamente tolerables de no traspasar cierto límite. El papel que las 
reservas de cambio desempeñan, está naturalmente sujeto a la naturaleza y ampli- 
tud de los desequilibrios. Materialmente hacen frente las reservas a desequilibrios 
momentáneos de poca amplitud. Es psicológicamente su función sobre todo la de 
prevenir exportaciones especulativas de capitales. En este sentido no desempeñan 
las reservas de cambio su papel enteramente, excepto cuando nada hubiere que modi- 
ficar, esto es cuando son ellas materialmente inútiles. A las reservas visibles se 
añaden las reservas virtuales, las que corresponden al oro atesorado y a los capi- 
tales que los particulares exportaron a la espera del retorno de la convertibilidad. 
Por este motivo es difícil avaluar el monto de las reservas de las que deberían 
disponer los bancos centrales de un modo absoluto antes de restablecer la conver- 
tibilidad. Por lo demás, la reconstitución o. la defensa de las reservas de cambio 
están ligadas a la política interior del crédito. Una restricción momentánea del eré- 
dito puede ser necesaria técnicamente con respecto a ello, pero es políticamente im- 
posible. La cuestión es de tal modo controvertida que arriesga retardar desmedi- 
damente el restablecimiento de la convertibilidad. 

Los adelantos realizados en el estudio de los problemas monetarios podrían ser 
otra causa de retardo. Una preocupación exagerada de precisión en un campo en 
donde datos y conceptos son imprecisos, acarrea la impotencia. En vez de corre- 
girlas, el formulismo de los expertos hace los azares políticos insuperables. Lo que 
hay que temer no es que se restablezca la convertibilidad demasiado pronto, sino 


que ella lo es con retardo. 


CONDITIONS FOR CONVERTIBILITY 


C. GOEDHART 


The desirability of a return to exchange convertibility is 
recognized everywhere. It is generally agreed that exchange 
convertibility is a necessary condition for the attainment and 
maintenance of a state of affairs with complete freedom of 
international exchange of goods, services and capital and 
therefore also for the realisation of an optimum international 
division of labour. Nevertheless, it cannot be said that everywhere 
people and especially political leaders are fully aware of the 
conditions for realisation and maintenance of a situation of 
lasting exchange convertibility on a world-wide scale. It is clear 
however, that understanding of the elementary economic relations 
determining the conditions for convertibility is a necessary pre- 
requisite for successful attempts to realize the convertibility 
ideal. 

Before entering into a discussion of the fundamental 
conditions for convertibility, it seems useful to ask oneself what 
the term convertibility, as used in the present discussions, can 
reasonably be taken to mean. When we are speaking of perfect 
exchange convertibility, interpreting this term in the widest pos- 
sible sense, we are thinking of a state of affairs, in which every 
physical or juridical person in every country can without any 
permit use every kind of money (whether put into circulation 
in his own country or elsewhere, and whether expressed in the 
accounting units of his own country or of any other) to acquire 
all other currencies, gold, goods, services or claims (including 
securities) which come into the market anywhere else in the 
world. The question arises, whether it is strictly necessary to 
realise all freedoms inherent in this very wide definition of 
convertibility in order to attain the broadening of international 
trade and payments which it is hoped to achieve through exchange 
convertibility. 

In principle, there are various possible limitations which can 
be imposed on the convertibility of currencies. Which of these 
limitations could be reconciled with the gaining of the advantages 
that one hopes will follow from convertibility? 
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AS to possibilities, limitations are conceivable in the first 
place in respect of the objects for which curren ‘s can be 
exchanged. These limitations may be applied either by categories, 
say to specified goods or capital transactions, of by regions, as 
where money is made transferable only between certain specified 
countries. In the second place limitations are possible in regard 
to the subjects, that is the institutions and persons, entitled to 
convertibility. Here again, there may be limitations by category, 
as where convertibility is restricted to the central bank, or by 
region. Regional limitation in regard to the subjects concerned 
may take the form of à given country limiting free convertibility 
of its national currency either to its own residents («internal 
convertibility ») or to non-residents («external convertibility »). 

The aim of securing the greatest and best possible inter- 
national division of labour involves the realisation not only of 
« monetary convertibility » in the sense of exchange convertibility, 
enabling everybody to obtain every currency required for his 
purchases, but also of «commercial convertibility», that is the 
absence of quota restrictions, enabling everybody to purchase 
all goods and services wherever this is most advantageous. 
Exchange convertibility without «commercial convertibility » 
makes no sense. It is clear that nearly all possible limitations 
on convertibility conflict with the desideratum of optimum 
international division of labour. Nevertheless, there are two 
conceivable forms of limitations which need not necessarily hinder 
free progress towards that desideratum. 

In the first place, it can be made obligatory for the public 
to surrender all gold and foreign exchange which they receive 
to the banks, the greater part going to the Central Banks, while 
the commercial banks may retain working balances; and it might 
also made compulsory to bring in the banks whenever money 
is internationally used. In the Bretton Woods agreement it was 
expressly and quite correctly recognized that these limitations 
on an institutional basis are by no means at variance with the 
essential nature of convertibility. From the point of view of 
efficient monetary policy there is even much to be said for 
concentration of the holding of gold and foreign exchange in 
the banks. 

A second conceivable form of restriction goes somewhat 
farther. It becomes less necessary, however, in proportion as 
the institutional limitation just mentioned is more strictly en- 
forced. This second limitation, which need not be an obstacle to 
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the optimum international division of labour, consists in limiting 
international movements of money effected by parties other than 
banks, in order to keep «hot money » in check. As such limitations 
may be desirable for the purpose of hindering speculation to 
the detriment of some particular currency, it is precisely this 
simplest form of convertibility — namely the straight conversion 
of one currency into another, not tied to any transaction in 
goods, services or securities — which can in principle be restricted 
without prejudicing attainment of the objects of convertibility. 
One serious objection is that such limitations require a somewhat 
far-reaching control of international capital transactions. More- 
over, it is never possible completely to rule out speculation 
against a given currency by checking conversion of currencies, 
because speculators can also operate through dealings in goods 
or by deferring payment dates. From another point of view, 
however, it must not be overlooked that there will be less ground 
for speculation in the exchanges in proportion as the ideal of 
equilibrium in international balances of payments, one of the 
essential conditions for a lasting situation of convertibility, is 
approached. 

It will be clear from the above that there are only very few 
limitations on convertibility which can be reconciled with the 
ultimate object in view. It is also clear that any sensible form 
of convertibility ought to imply the liberating of trade from all 
quota restrictions. This does not mean that convertibility in the 
broad sense, as thus conceived, automatically fulfills all the 
conditions for optimum international division of labour. Quite 
apart from hindrances of a structural kind to the international 
movement of goods and people, import duties and administrative 
customs regulations in particular may present serious obstacles. 
When however reference is made to the liberalisation of trade 
in the context of convertibility we may regard this as being 
confined to the abolishing of quota restrictions on imports and 
exports, because it is only these that can be said to impair actual 
convertibility. Tariff policy presents a problem of its own which 
can here be mostly disregarded. Meanwhile, one must always 
keep in mind the danger presented by the undesirable tendency 
which is appearing in some countries, giving evidence of a 
deplorable lack of goodwill in international economic affairs, to 
offset the effect of reducing quota restrictions on trade by raising 
the level of import duties. In that respect the putting of con- 
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vertibility into practice may indeed entail consideration of tariff 
policy. 

Looking at the problem of finding the essential conditions 
for the attainment of convertibility first from the point of view 
of an individual country, we can say that a country can afford 
a state of complete convertibility only when three conditions are 
fulfilled. In the first place the country concerned must have put 
order into its own financial and monetary affairs, so that no 
serious balance of payments difficulties can arise from an excess 
of national spending based on inflationary financing. In other 
words, the country must maintain what is called « monetary 
equilibrium » : it must take care that its total national spending 
on consumption and investment does not exceed its resources, 
in the sense of the national product (valued at factor cost of 
the starting-point of the period under consideration) plus net 
capital imports. This implies that the volume of money only 
increases pari passu with the expansion of the need of cash- 
balances resulting from the expansion of the economic system. 
For this purpose a policy of « dirigisme » is mot required, except 
perhaps for checking the danger of «cost-inflation» through 
autonomous increases of wages or profit-margins, resulting from 
monopolistic conditions in some markets. What must be 
adequately ensured is that neither the public authorities nor the 
private sector of the economy shall live above their incomes, 
including both available income and the savings of others; and 
further that the creation of money through bank lending shall 
be limited to the extent needed for meeting the expanding 
demand for cash at the given level of prices and incomes. Such 
monetary equilibrium need not be precisely realised at all times; 
variations in it may always take place as the result of seasonal 
factors, or for instance through the temporary building up of 
stocks followed by the running of them down, and within certain 
limits such fluctuations are of course admissible. Monetary 
equilibrium in this sense does imply that the equilibrium of the 
overall balance of payments cannot be disturbed in a lasting 
manner. It is true that monetary equilibrium, even if strictly 
maintained at all times within the country, may be accompanied 
by passing deficits and surpluses on the balance of payments, 
and therefore by fluctuations in the gold and exchange holding 
of the country. Such fluctuations may result from shifts in 
demand or in terms of payment, terms of trade, or the like. 
But, so long as internal monetary equilibrium is preserved, 
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their occurrence does not hinder the automatic working of the 
forces which restore equilibrium in the balance of payments, and 
which produce their effects in particular through the relation 
between changes in the national income and those in its ap- 
propriation. A lasting balance of payments deficit is possible 
only if inflationary finance is continuously practised, with the 
result that the country’s spending is forced up above the level 
of its resources. 

From these considerations a second condition for converti- 
bility can be deduced immediately. The country concerned must 
dispose of a gold and foreign exchange reserve which is large 
enough to take up the normal fluctuations in the balance of 
payments. This is evident in view of the above and does not 
require any further explanation. 

While the first-mentioned condition refers to equilibrium in 
the country’s overall balance of payments, convertibility of 
course also requires that each country shall be able freely to 
use its accruing foreign exchange in order to acquire any goods 
or currencies in the world; and this in turn implies a third, 
highly import condition for convertibility of the currency of 
one country: convertibility of all currencies of its partners in 
international trade. This condition does imply that convertibility 
demands monetary equilibrium and adequate gold and foreign 
exchange reserves in the whole of the world engaging in inter- 
national trade. For European countries, for instance, solution 
of the convertibility problem in the countries of South America 
is in principle just as important as monetary equilibrium within 
Europe itself. 

Meanwhile, we have to add an important qualification to all 
of this. Both theory and experience teach us that monetary 
equilibrium and balance of payments equilibrium can be had 
at different levels of activity, and at different levels of 
international trade. The notorious pre-war policy of deflation 
for dealing with unemployment in certain countries consisted 
not in countering deflation by monetary expansion, but in 
deflating some more. The result was to achieve equilibrium at 
a very low level of employment and trade, thus providing an 
almost dramatic illustration of how different the levels attained 
can be. Monetary equilibrium must always be regarded over an 
extended period; a deflationary movement can in principle be 
neutralised by a temporary and opposite movement of inflation. 
But even when all countries follow a proper policy in this respect, 
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there may still be in some countries a persistent and undesired 
failure to employ all available productive forces, without its 
being possible to remedy the trouble within any reasonable period 
by internal structural changes. This may result from rates of 
exchange having been fixed at a wrong level. It is certainly not 
impossible that restoration of full convertibility may force a 
number of countries to adjust their exchange rates by devalu- 
ation, the alternative but painful course of adjusting the price 
and income structure downwards being virtually impracticable 
in the present state of social relationships. 

It seems necessary to stress that in this connection one must 
constantly make a sharp distinction between restoring balance 
of payments equilibrium as such, and achieving equilibrium at 
a satisfactory level of employment. For the first objective, 
equilibrium of the balance of payments, it is enough to have 
internal monetary equilibrium. For the second objective, a 
satisfactory level of employment, there may have to be certain 
adjustments of exchange rates even if the basis assumed is a 
system of exchange rates which are to be in principle fixed. 
Much fallacy and misunderstanding in many discussions in this 
field is due to the fact that many people neglect the distinction 
between balance of payments equilibrium as such and the level 
of employment and international trade at which that equilibrium 
is attained. Meanwhile, we must not forget in this connection 
that convertibility can actually do much to expand the volume 
of international trade and of employment in the various countries. 
This fact enjoins great caution in any experiments with rates of 
exchange before convertibility is introduced. 

This distinction between balance of payments equilibrium, 
to be maintained through a policy aiming at internal monetary 
equilibrium, and a satisfactory level of employment and trade, 
to be achieved, when necessary, through adjustments of exchange 
rates, is also of great importance when considering the pros and 
cons of a system of flexible exchange rates. The idea in many 
people’s minds is that the great merit of a system of flexible 
exchange rates would be to make it easier to adjust balances 
of payments. These people do not only overlook the fact that 
from the point of view of balance of payments equilibrium 
adjustments of exchange rates are not necessary at all, but they 
also overlook the consideration that from the point of view of 
international discipline in monetary matters rapid adjustments 
of balances of payments with the help of flexible exchange rates 
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have more disadvantages than advantages. In the present writer”s 
view the concept of flexible exchange rates must be entirely 
rejected, in the first place because a system of flexible exchange 
rates weakens the incentives to counteract inflation and stimulates 
a disintegration of economic policy in the various countries, 
which entails a serious threat to a viable system of exchange 
convertibility. As long as there are fixed rates of exchange, 
inflation in any given country — and most of all in those 
countries which are closely interlocked in the system of inter- 
national trade and payments — will quickly lead to gold and or 
foreign exchange flowing out to foreign countries; and this will 
induce the taking of counter-measures. Where rates of exchange 
are flexible, this mechanism works much less speedily, and 
accordingly the incentives to put order in financial and monetary 
affairs are much weaker; likewise, the incentives to pursue an 
economic policy which is in line with other countries’ policies 
are highly reduced in vigour. From the point of view of ele- 
mentary economie considerations flexible exchange rates are 
completely absurd. The introduction of money as a medium of 
exchange in itself entails a complication of the mechanism and 
a danger of economic disturbances of a monetary nature, but 
this complication and these dangers are willingly accepted 
because of the much greater advantages offered by multilateral 
dealings. It is absurd, however, to accept further complications 
of the mechanism through having flexible relationships between 
currencies simply because they are of different nationality — 
a consideration which is in principle irrelevant from the economic 
point of view. The fact that flexible exchange rates enable 
countries to pursue autonomous economic policies, having no 
regard to the policies in other countries, does involve a strong 
argument against flexible rates. A secondary argument against 
flexible rates of exchange can be found in the consideration that 
flexible rates would encourage speculative movements of capital, 
which might endanger convertibility itself in an automatically 
increasing degree. The only course for which there might be 
something to say in this connection would be to permit temporary 
exchange rate fluctuations during a transitional period in cases 
where it is not found possible, without experiment, to arrive 
at the correct level of exchange rates for ensuring a satisfactory 
level of employment. 

A system of free convertibility with fixed rates of exchange, 
such as now seems to be in prospect, differs only comparatively 
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little from the gold standard system as this existed before the 
first world war. The chief difference is that the function of gold 
will be confined to that of acting as one of the Central Banks’ 
resources available for settling balances of payments, while the 
free import and export of gold as well as the free minting of 
gold coin are unlikely to be restored. The necessary «rules of 
the game » will however in principle be similar. People now 
have a better understanding of these necessary rules than they 
used to have, at the time when they used to concentrate attention 
mainly on the effect on prices of changes in international demand 
and supply, as well as of inflationary and deflationary movements. 
Now of course it is the effect on the national income and its 
appropriation to which prime attention is devoted. This does 
not mean that the effects on prices are of no importance. But 
price movements can affect the balance of payments only by way 
of the national income and its appropriation, as these interact 
on each other. 

It is often argued that the gold standard or some similar 
system could no longer be operated because of the increased 
«ossification of prices». This argument does not carry very much 
weight. If it were completely justified, then it would equally 
prove that any system of free convertibility with fixed rates of 
exchange was unworkable. Fortunately the truth is not so bad 
as that. In so far as the ossification of prices has become greater 
than before, partly owing to the rigidity of wages, this simply 
means that fundamental disturbances of equilibrium, which 
endanger employment and possibly also monetary equilibrium 
and the balance of payments, will have to be cured, to a greater 
extent than formerly, by adjusting exchange rates instead of 
prices. It must however be remembered that, on the basis of 
universal monetary equilibrium, a necessary condition for 
convertibility, virtually the only way in which it will be possible 
to have fundamental disturbances of employment and of the 
balance of payments which cannot be put right by structural 
adjustments within the country, will be as the result of monetary 
equilibrium being disturbed through inflationary financing. 
Whichever of the convertible countries is the evildoer will then 
in the last resort hardly be able to do anything else but accept 
the consequence of his evil in the shape of a devaluation of his 
currency. In the ideal system of convertibility, in which rates 
of exchange are fixed at the level which has been partly deter- 
mined by the aftermath of the war-time inflation, almost the only 
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cases where the drastic remedy of adjusting exchange rates has 
to be used would seem likely to be where the financial and 
monetary authorities in some particular country have stampeded 
to extremes. 

When looking at the problem of the conditions for converti- 
bility from the point of view of the world as a whole, it is clear 
from the above that one of the most essential conditions for à 
universal system of freely convertible currencies is that every 
country shall play according to the rules of the financial and 
monetary game: that is to say that every country must try to 
attain and preserve monetary equilibrium. This however means 
avoiding not only inflation, but also deflation. As soon as 
deflation threatens, steps have to be taken to maintain 
equilibrium by measures of monetary expansion; measures of 
anti-cyclical fiscal policy can be of great use in this connection, 
provided that they are applied with the necessary suppleness and 
quickness of reaction. Enhancing the degree of «built-in flexi- 
bility» of the Government’s budget is recommendable in many 
countries. This does not at all mean that one must at once 
resort to the creation of money as soon as there is any danger 
of deflation; but it does mean that one must try with all due 
speed to activate savings deposits by issuing long-term Govern- 
ment loans. Only in so far as this policy of neutralisation of 
deflation by elimination of the deflationary forces themselves is 
not effective enough, a compensatory fiscal policy in the narrower 
sense of the word — that is in the sense of compensating deflation 
through counteracting creation of money — must be allowed to 
play a role. It is from the particular angle of quickness of 
reaction that the Central Bank’s credit policy, representing 
monetary policy in the narrower sense of the terin, can play an 
important part as a supplement to the Government’s budgetary 
policy. It is however certainly not always possible for every 
country to adopt an expansive monetary policy in periods of 
deflation without any trouble. More especially in the case of 
international depression there must be certainty that other 
countries will also follow a similar policy, because otherwise 
there will be a serious danger of expansion in the country’s 
spending, including its spending on imports, while at the same 
time exports may decline so that the balance of payments will 
be dislocated. This leads to the inevitable conclusion that 
international coordination of financial and monetary policy is 
an absolutely necessary condition for a viable system of free 
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convertibility. An international contractual basis seems to be 
necessary to guarantee this international coordination, forcing 
the various countries to adhere to the rules of the game, on 
penalty of international punitive measures. There has often 
been an absence of readiness for international coordination in 
the past, often due to a lack of elementary economic under- 
standing on the part of political leaders. We can only hope that 
in the future wisdom and willingness to co-operate will prevail 
and that it will be understood by all leaders of political and 
economic life that the proper working of a free international 
system of trade and payments does not depend on any mystic 
power, but simply on common sense and on willingness to abide 
by the elementary rules of the game of economie policy. 

A second condition for a viable system of universal free 
exchange convertibility consists in constant abstention from 
quota restrictions on international trade. Here too a contractual 
basis seems to be inevitable. 

A third condition, which was mentioned already when 
discussing the problem from the point of view of an individual 
country, is that everywhere gold and foreign exchange reserves 
must be adequate for taking up the normal fluctuations in 
balances of payments. Nowadays, the gold and foreign exchange 
reserves of many countries seem to be not large enough to 
cushion the normal fluctuations in their balances of payments. 
This represents a gap in the system, which in all probability 
can be only imperfectly made good through the cushioning effect 
of the international money market. This makes it on the one 
hand impossible to return to the gold standard in its traditional 
shape; but on the other hand it raises the question whether it 
might not be desirable, after the present E.P.U. comes to an 
end, to try to create on a universal basis some form of clearing 
union acting in the same spirit as the E.P.U., which is now 
confined to one region. A system under which monetary credits 
would be multilaterally granted within the limits of specified 
quotas seems bound to produce an international stock of liquid 
funds that would have an adequate cushioning effect. It would 
be recommendable to avoid the most fundamental shortcoming 
of the E.P.U.-system and to introduce a system of systematic 
rapid amortisation of all credits to be extended by the clearing 
union. Gold could play a useful part in such a system, if some 
portion of debtor positions had to be met in that, metal which is 
scarce in most countries. The effect, precisely because of the scarcity 
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of gold, would be to inspire the member countries with a certain 
anxiety, and to give them some inducement to keep internation- 
ally in step in the monetary sense. Thus a virtue could be made 
of necessity in the shape of the gold shortage. The clearing 
union, as an organisation working in an elastic and automatic 
manner and engaged in the task of settling current payment sur- 
pluses and deficits, would be an instrument better adapted to 
use than a fund such as the International Monetary Fund which 
stands aloof from current payments and comes imto action only 
when somebody need assistance. It seems not impossible that we 
may soon see a renewal of the argument which went on in 
1943-44 at Bretton Woods between the supporters of Keynes” 
idea of the clearing union and those who favoured the American 
concept of a monetary fund. The question is whether the Ame- 
ricans will now be ready to accept the more rational system 
of the clearing union, and in doing so to declare their readiness 
to accept part settlement of balance of payment surpluses in 
claims on such a union instead of in gold or dollars. If they do 
not prove ready to do these things, then the world would be 
obliged to seek some means of enlarging the cushioning stock 
of international liquid funds on the basis of the less perfect 
system of the International Monetary Fund. 

The fourth condition for universal free convertibility, as 
follows from what was said above, is a system of fixed rates of 
exchange, where rate adjustments are confined to cases of funda- 
mental disturbance of equilibrium, attention not being solely or 
even mainly directed to the balance of payments, but primarily 
to employment. 

The main problem connected with further progress towards 
convertibility is still the dollar problem. Strictly speaking it 
cannot be true to say — as is rather often done — that, after 
universal monetary equilibrium has been restored, a hard core 
of «structural dollar shortage » would still remain. The dollar 
shortage is mothing else but a reflection of the surplus on the 
overall balance of payments of the United States, which agrees 
with the total of all the balance of payments deficits in the rest 
of the world. Universal monetary equilibrium does involve uni- 
versal equilibrium in balances of payments — apart from tem- 
porary disturbances — so that universal monetary equilibrium 
is a sufficient condition for the elimination of the dollar shortage. 
The idea of a structural dollar shortage in the narrower ‘sense 
of the term is an absurd one. What is true is that, with present 
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exchange rates and the present American trade restrictions, it 
may not be possible to achieve balance of payments equilibrium 
as between the dollar area and the mon-dollar area at the most 
satisfactory level of supply of goods, trade and employment — 
or indeed at any acceptable level at all. 

Developments and discussions during the last few years have 
shown clearly that it is impossible to achieve the desired state 
of free convertibility through unilateral actions. Whereas in 
Great Britain at first attention was paid mainly to the problem 
of external convertibility, the prevailing view on the European 
continent has always been that any independent measures would 
have to be directed in the first place to establishing internal 
convertibility against the dollar. Meanwhile the British enthu- 
siasm for the restoration of the external convertibility of sterling 
seems to have cooled off a good deal, the British being more 
and more aware of the dangers of necessary de-liberalisation, 
discrimination against sterling area residents and disintegration 
of the sterling area. A vicious circle threatens to be created if 
every country makes convertibility for itself conditional on con- 
vertibility being established by the countries with which it trades. 
A solution on the basis of multilateral agreements is the only 
way to break this vicious circle. The European ministerial 
discussions on convertibility during 1954 suggest that indeed a 
multilateral solution is being sought. Without any doubt E.P.U. 
in its present form will have to disappear as a result of a change 
over to convertibility. Any country which introduces internal 
and external exchange convertibility, will attach little or no 
importance to remaining a member of a regional clearing union 
whose unit of account is not convertible. From the point of view 
of orderly conduct of business it will be preferable to liquidate 
E.P.U. by mutual arrangement, with the members leaving simul- 
taneously. The plan for replacing E.P.U. by a European Credit 
Fund, which will provide support for countries which seem likely 
to run into difficulties through the change over to convertibility, 
and which is studied in official circles at present, must be wel- 
comed. In any event it looks as though an effort will be made 
to approach convertibility in successive stages. The stages may 
relate to the regional extension of convertibility, and may also 
relate to the nature of the transactions in respect of which 
exchange control will be abolished. Free dealing in foreign 
exchange including dollars for current transactions could by 
itself do much to increase international trade; but the complete 
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liberalisation of capital movements will also have to be an item 
in the programme if the ideal of convertibility is to be fully 
realised. The most essential condition for realisation and main- 
tenance of convertibility, however, is a clear understanding of 
the rules of the game and a universal willingness to abide by 
those rules. 


RIASSUNTO 


Condizioni per la convertibilità 


La convertibilità valutaria nel senso più ampio possibile presuppone che ogni 
persona fisica e giuridica in ogni paese possa usare senza aleun permesso ogni 
specie di moneta per acquistare tutte le altre monete, l’oro, i beni, i servizi o i 
crediti (inclusi i titoli), che affluiscono, ovunque, sul mercato mondiale. La « con- 


vertibilità monetaria » senza la « convertibilità commerciale » — ossia l’assenza di 
contingentamenti — costituisce un non senso. Vi sono solo pochissime limitazioni 


alla convertibilità che possono venir conciliate con il suo fine ultimo: la restaura- 
zione e il mantenimento di un optimum nella divisione internazionale del lavoro. 

Un paese può realizzare uno stato di completa convertibilità della propria 
moneta solo quando: 

1. - Riesca a mantenere l’equilibrio monetario interno al fine di evitare per- 
turbazioni dell’equilibrio della bilancia dei pagamenti che non siano seguite dalla 
automatica restaurazione dell’equilibrio stesso. 

2. - Abbia la disponibilità di una riserva d’oro e valuta estera abbastanza 
grande per coprire le normali fluttuazioni della bilancia dei pagamenti. 

3. - Siano convertibili le monete di tutti i paesi con cui ha importanti scambi 
commerciali. 

L’equilibrio monetario e l’equilibrio della bilancia dei pagamenti possono essere 
conseguiti a diversi livelli di oceupazione e di commercio internazionale. Mentre 
l'equilibrio monetario interno è una condizione sufficiente per un equilibrio a 
lungo termine della bilancia dei pagamenti, il conseguimento dell’equilibrio ad un 
soddisfacente livello di occupazione può rendere necessari adeguamenti dei tassi di 
cambio. E” opportuno insistere sul fatto che gli adeguamenti dei tassi di cambio 
non sono necessari per il ripristino dell'equilibrio della bilancia dei pagamenti, ma 
possono essere giustificati soltanto dal desiderio di raggiungere un equilibrio ad 
un soddisfacente livello di occupazione. 

Considerata la necessità della disciplina monetaria internazionale, il concetto 
di tassi di cambio flessibili deve essere interamente scartato, principalmente perchè 
i tassi di cambio fluttuanti indebolirebbero gli incentivi a contrastare l’inflazione 
e stimolerebbero un disgregamento delle politiche economiche nei diversi paesi. 

Dal punto di vista mondiale, la convertibilità richiede : 

1. - Che ogni paese agisca secondo le regole del giuoco finanziario e mone- 
tario. In un sistema di libera convertibilitá con tassi di cambio fissi, queste regole 
sono virtualmente identiche a quelle del « classico » gold standard. Oggi, compren- 
diamo meglio queste regole, specialmente a riguardo dei movimenti dei redditi e 
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delle spese nazionali. Il coordinamento internazionale della politica finanziaria e 
monetaria sembra essere necessario per consentire a tutti i paesi di applicare le 
regole per mezzo di politiche fiscali anticicliche e delle politiche creditizie delle 
banche centrali. 


2. - Che vi sia costante rinuncia all’applicazione dei contingentamenti nel 
commercio internazionale. 

3. - Che vi siano ovunque adeguate riserve di oro e valuta estera. Per aumen- 
tare lo stock di fondi liquidi internazionali nei vari paesi, una « clearing union » 
costituisce uno strumento più razionale di un fondo monetario internazionale. 

4. - Che si adottino tassi di cambio fissi, limitando gli adeguamenti dei tassi 
principalmente ai casi di perturbazione fondamentale del livello di occupazione. 

Se ogni paese condiziona la propria convertibilità al fatto che la convertibilità 
sia istituita dai paesi con cui ha scambi commerciali vi è il pericolo di creare un 
circolo vizioso. Solo una soluzione basata su aecordi multilaterali può spezzare 
questo circolo vizioso. 


RÉSUMÉ 


Des conditions de la convertibilité 


La convertibilité des monnaies est un état de choses dans lequel toute personne 
physique ou morale peut sans permis et dans tous les pays se servir de n’importe 
quelle monnaie pour acquérir toutes les autres monnaies, de l’or, des marchandises 
et services ou des titres qui sont sur un marché quelconque dans le monde entier. 
La « convertibilité monétaire » sans la « convertibilité commerciale » — c'est à dire 
l’absence de restrictions quantitatives — est un nonsens. Ils n'existent que très peu 
de restrictions de la convertibilité qui soient compatibles avec son objectif ultime : 
la restauration et le maintient d’une division internationale optimum du travail. 

Un pays individuel ne peut se permettre la convertibilité complète de sa mon- 
naie que si les conditions suivantes sont remplies: 

1. - Maintient de l’équilibre intérieur de la monnaie afin d’éviter des pertur- 
bations de l'équilibre de la balance des paiements qui ne sont pas suivis par une 
restauration automatique de l’équilibre. 

2, - La constitution d’une réserve d’oro et de devises qui suffit à absorber les 
fluctuations normales de la balance des paiements. 

3. - La convertibilité des monnaies de tous les partenaires eommerciaux im- 
portants. 

L'équilibre monétaire et de la balance des paiements peut être établi à 
différents niveaux de l'emploi et du commerce international, Tandis que l'équilibre 
monétaire interne est une condition suffisante à l’équilibre à long terme de la 
balance des paiements l'équilibre à un niveau satisfaisant de l’emploi peut nécessi- 
ter des ajustements quant aux taux des changes. Il parait utile de souligne: que 
des ajustements quant aux taux des changes ne sont pas nécessaires à la restaura- 
tion de l'équilibre de la balance des paiements mais ne peuvent être justifiés que 
par le désir d’atteindre un équilibre à un niveau satisfaisant de l’emploi. 

L'idée de taux de changes flexibles est à rejeter complètement à cause de la 
nécessité d’une discipline monétaire internationale, parce que des taux de changes 
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en fluctuation affaibliraient le désir de contenir l'inflation et stimuleraient au 
contraire la désintégration des politiques économiques des différents pays. 

Du point de vue du monde entier la convertibilité présuppose: 

1. - Chaque pays doit observer les règles du jeux monétaire et financier. Pour 
un système de libre convertibilité à taux de changes fixes ces règles seront virtuelle- 
ment les mêmes que celles de l’étalon or classique. Nous possédons aujourd’hui une 
meilleure compréhension de ces règles surtout en relation avec les mouvements du 
revenu national et de son emploi. La coordination internationale de la politique 
financière et monétaire parait être nécessaire pour permettre à tous les pays 
d'appliquer les règles à l’aide de mesures fiscales anticycliques et de la politique 
de crédit des banques centrales. 

2. - Abstention constante de restrictions quantitatives du commerce interna- 
tional. 

3. - Des réserves d’or et de devises dans tous les pays. Une union de paiements 
parait être un instrument plus rationnel, pour accroître les stocks de fonds liquides 
sur le plan international dans les différents pays, qu’un fond monétaire inter- 
national. 

4, - Des taux de changes fixes; l'ajustement de ces taux doit être limité aux 
cas de perturbation fondamentale du niveau de l’emploi. 

Un cercle vicieux menace de se créer si chaque pays attache la restauration 
de sa propre convertibilité à la condition que les partenaires commerciaux en 
fassent de même. Une solution sur la base d'accords multilatéraux est le seul moyen 
de briser ce cercle. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Eimige Voraussetzungen fuer die Konvertibilitaet 


Waehrungskonvertibilitaet im weitest moeglichen Sinn ist ein Zustand in dem 
Jede physische und juristische Person in jedem Land imstande ist ohne Erlaubnis 
Jede Waehrung zum Ankauf aller anderen Waehrungen, von Gold, Waren und 
Dienstleistungen oder Forderungen (einschliesslich Wertpapieren). die irgendwo 
auf der Welt auf den Markt kommen, zu verwenden. «Waehrungskonvertibilitaet» 
ohne « Handelskonvertibilitaet » — das heisst die Abwesenheit von Quota Be- 
schraenkungen — ist ein Unsinn. Fs gibt nur sehr wenige Konvertibilitaetsein- 
schraenkungen, die mit dem letzten Ziel, naemlich der Wiederherstellung und 
Aufrechterhaltung einer optimalen internationalen Arbeitsteilung, vereinbar sind. 

Kein Land kann sich vollkommene Waehrungskonvertibilitaet leisten wenn 
nicht die folgenden drei Bedingungen erfuellt sind: 

1. - Aufrechterhaltung des inneren Gleichgewichts im Geldwesen um Stoe- 
rungen des Zahlungsbilanzgleichgewichtes zu vermeiden, die nicht von der auto- 
matischen Wiederherstellung des Gleichgewichtes gefolgt werden. 

2. - Bestehen einer Gold- und Devisenreserve, die ausreicht um die normalen 
Sehwankungen der Zahlungsbilanz aufzufangen. 

3. - Konvertibilitaet der Waehrungen aller wichtigen Handelspartner. Ein 
Gleichgewicht der Waehrung und der Zahlungsbilanz kann nicht nur auf einem 
Stand von Beschaeftigung und internationalem Handel erreicht werden. Waehrend 
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das innere Waehrungsgleichgewicht eine ausreichende Voraussetzung fuer ein 
Zahlungsbilanzgleichgewicht auf lange Sicht darstellt, so kann die Herstellung des 
Gleichgewichtes bei einem ausreichenden Beschaftigungsgrad Anpassungsmassnah- 
men hinsichtlich der Waehrungsparitaeten erfordern. Es mag von Nutzen sein zu 
betonen, dass eine Anpassung der Devisenkurse fuer die Wiederherstellung des 
Zahlungsbilanzgleichgewichtes nicht unerlaesslich ist, dass sie nur mit dem Wunsch 
zu rechtfertigen ist ein Gleichgewicht bei guenstigem Beschaeftigungsstand zu 
erreichen. 

In Hinblick auf die Notwendigkeit einer internationalen Disziplin auf dem 
Gebiet des Geldwesens muss man den Grundsatz schwankender Devisenkurse voll- 
staendig ablehnen und zwar hauptsaechlich aus dem Grunde weil schwankende 
Devisenkurse den Wunsch nach Inflationsbekaempfung schwaechen und eine 
Zersetzung der Wirtschaftspolitik der einzelnen Laender beguenstigen wuerden. 

Vom internationalen Standpunkt aus hat Konvertibilitaet die folgenden Vo- 
raussetzungen : 

1. - Dass jedes Land die Regeln des Zusammenspiels auf dem Gebiet der 
Finanzen und der Waehrung einhaelt. In einem System freier Konvertibilitaet sind 
die Regeln praktisch dieselben wie im « klassischen » Goldstandard. Wir besitzen 
heutigen Tages ein besseres Verstaendnis dieser Regeln, insbesondere in Hinblick 
auf die Bewegungen des Volkseinkommens und dessen Verwendung. Internationale 
Koordinierung der Finanz- und Waehrungspolitik der verschieden Laender erscheint 
unerlaesslich, wenn alle Laender imstande sein sollen die Regeln mit Hilfe anti- 
zyklischer Massnahmen und der Kreditpolitik der Zentralbanken anzuwenden. 

2. - Vollkommene und ununterbrochene Zurueckhaltung von der Einfuehrung 
von quotenmaessigen Einfuhrbeschraenkungen im internationalen Handel. 

3. - Bestehen von Gold- und Devisenreserven in allen Laendern. Zur Vermeh- 
rung von international liquiden Mitteln in verschiedenen Laendern erscheint eine 
Zahlungsunion ein besseres Werkzeug zu sein als ein internationaler Waeh- 
rungsfond. 

4. - Fixe Austauschrelationen zwischen den Waehrungen. Eine Anpassung 
dieser Kurse soll im Wesentlichen auf Faelle grundlegender Stoerung des Beschaef- 
tigungsstandes eingeschraenkt werden. 

Es besteht die Gefahr eines circulus vitiosus, wenn jedes Land die Einfuehrung 
der Konvertibilitaet von deren Herstellung durch seine Handelspartner abhaengig 
macht. Eine Loesung auf Grundlage multilateraler Abkommen ist das einzige 
Mittel einen derartigen Zirkel zu brechen. 


RESUMEN 


Condiciones para la convertibilidad 


La convertibilidad de la valuta en el sentido más amplio posible, presupone 
que cada persona física o jurídica en toda nación pueda usar sin permiso alguno 
toda clase de monedas para adquirir las demás monedas, el oro, los bienes, los 
servicios o los eréditos (los títulos inclusive) los que todos afluyen, de todas partes, 
al mercato mundial. La «convertibilidad monetaria » sin « convertibilidad mer- 
cantil » — es decir la ausencia de contingentamientos. o asignaciones reducidas — 
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constituye cosa sin sentido. Tan sélo hay muy contadas restricciones a la conver- 
tibilidad, las que pueden avenirse con su fin terminante: la restauración y el man- 
tenimiento de un 6ptimum en la partición internacional del trabajo. 

Puede una nación conseguir un estado de completa convertibilidad de su propia 
moneda tan sólo cuando tres condiciones estén llenadas: 

1. - El mantenimiento del equilibrio monetario interior, con el fin de evitar 
perturbaciones del equilibrio de la balanza de pagos que no sean seguidas por la 
automática restauración del mismo equilibrio. 

2. - La disponibilidad de una reserva de oro y valuta extranjera bastante 
grande para cubrir las fluctuaciones eventuales de la balanza de pagos. 

3. - La convertibilidad de las monedas de todas la naciones con las que 
mantiene intercambio mercantil. 

El equilibrio monetario y el equilibrio de la balanza de pagos se los puede 
conseguir por distintos niveles de ocupación y comercio internacional. Mientras 
que el equilibrio monetario interior es condición suficiente para un equilibrio a 
largo plazo de la balanza de pagos, el conseguimiento del equilibrio a un nivel 
satisfactorio de ocupación puede hacer necesarios las adecuaciones de los tipos de 
cambio. Es conveniente insistir en el hecho de que las adecuaciones de los tipos 7° 
cambio no son necesarias para el restablecimiento del equilibrio de la balanza de 
pagos, pero se las puede tan sólo justificar por el deseo de aleanzar un equilibrio 
de satisfactorio nivel de ocupación. 

Puesto que es necesaria la disciplina monetaria internacional, el concepto de 
tipos flexibles de cambio se lo puede desechar por completo, principalmente por 
enflaquecer los tipos fluctuantes de cambio a los alicientes para oponerse a la 
inflación y estimularían a una disgregación de las políticas economicas en las di- 
stintas naciones. 

Desde un punto de vista mundial, la convertibilidad requiere: 

1. - Que cada nación se comporte de conformidad con las reglas del juego 
financiero y monetario. En un sistema de libre convertibilidad con tipos fijos de 
cambio, son estas reglas virtualmente idénticas a las del clasico « gold standard ». 
Hoy día comprendemos nosotros mejor estas reglas, especialmente respecto de los 
movimientos de réditos y gastos nacionales. La coordinación internacional de la 
política financiera y monetaria, parece ser necesaria para consentir a todas las 
naciones aplicar las reglas por medio de políticas fiscales anticielicas y de políticas 
crediticias de los bancos centrales. 

2. - Que haya extensión constante en la aplicación de contingentamiento en 
el comercio internacional. 

3. - Que haya por doquiera adecuadas reservas de oro y valuta extranjera. 
Para aumentar la cantidad de fondos líquidos internacionales en las distintas na- 
ciones, una unión de compensación constituye instrumento más racional que un 
fondo monetario internacional. 

4. - Que se actúen tipos fijos de cambio, limitando las adecuaciones a los 
casos de perturbación fundamental del nivel de ocupación. Si toda nación condi- 
cionare su propia convertibilidad con el hecho de que las naciones con que desaz- 
rolla intercambio mercantil instituyen la convertibilidad, entonces hay que meterse 
a riesgo de que se cree un círculo vicioso. Una solución fundada sobre convenios 
multilaterales es el solo modo para destrozar a ese círculo vicioso. 


PROBLEME DES UEBERGANGES 
ZUR WAEHRUNGSKONVERTIBILITAET 


EMIL KUNG 


I. — AUSGANGSLAGE, BEGRIFFE UND PROBLEME 


Es kann heute mit grosser Wahrscheinlichkeit vermutet 
werden, dass früher oder später einige Mitgliedlinder der 
Europäischen Zablungsunion den Schritt zu einer gewissen 
Konvertibilität ihrer Währungen wagen werden. Ob dies nur 
die laufenden Transaktionen oder auch den Kapitalverkehr 
betrifft, ist eine Frage, die uns im vorliegenden Zusammenhang 
wenig interessiert. Hingegen wollen wir annehmen, dass die 
gewáhlte Form diejenige der «Auslinderkonvertibilitity sei. 
Darunter mag der Tatbestand verstanden werden, dass fremde 
Inhaber von Guthaben, die auf eine solche Wábrung lauten, 
ermächtigt sind, sie nach Belieben auch in Gold oder Dollars 
umzuwandeln — wobei hier, wie gesagt, offen bleiben kann, ob 
es sich nur um Forderungen aus dem laufenden Verkehr oder 
auch um «Altguthaben» handelt. 

Unterstellen wir einmal, dass im Zuge dieser Reform die 
Europàische Zahlungsunion dahinfalle, so ergibt sich sogleich, 
dass die Länder mit nunmehr konvertibler Währung sich vor 
Schwierigkeiten gestellt sehen, deren Ueberwindung besondere 
Vorkehren erfordert. So kann es sich z. B. ereignen, dass für 
ein Land wie die Schweiz, das gegenüber den skandinavischen 
Volkswirtschaften seiner ganzen Wirtschaftsstruktur nach nor- 
malerweise Exportüberschüsse zu verzeichnen hat, in einem sol- 
chen Falle ernste Probleme auftauchen, sobald die nordischen 
Lander nicht ebenfalls zum System der Ausländerkonvertibilität 
übergehen. Denn mit dem Verschwinden des Verrechnungsmecha- 
nismus der Zahlungsunion wird die Schweiz nicht mehr in der 
Lage sein, die «normalen» Passivsalden etwa  gegenüber 
Deutschland gegen die Aktivsalden im Verkehr mit den skandi- 
navischen Partnern aufzurechnen. 

Unter diesen Umständen droht offensichtlich ein Rúckfall in 
den Bilateralismus. Und dieser Rückschritt ist gerade dort 
besonders verhängnisvoll, wo zwei Länder in ihrem zweiseitigen 
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Hiteraustausch «natürlicherweise» zu einem Ungleichgewicht 
in der einen oder andern Richtung neigen. Denn diese Konstella- 
tion fúbrt nur zu oft dazu, dass das devisenschwáchere Land sich 
gezwungen sieht, die bilaterale Bilanz in sich zum Ausgleich zu 
bringen, indem es die lingere Bilanzseite der kürzeren anpasst. 
Gewiss mògen hier Kreditzusagen seitens des devisenstärkeren 
Landes eine Milderung bewirken. Allein damit ist nur ein zeit- 
weiliger Dimpfer eingeschaltet, der die grundlegenden Struk- 
turverhältnisse nicht zu ändern vermag. Nachdem die Kredite 
durch das Defizitland voll in Anspruch genommen sind, macht 
sich erneut der Zwang zum bilateralen Bilanzausgleich geltend 
— vorausgesetzt, dass das Defizitland nicht über hinreichende 
Devisen aus Aktivüberschüssen im Verkehr mit Drittländern 
verfüet, die es fortwáhrend zur Begleichung des Passivsaldos 
einsetzen kann. Dies würde aber bedeuten, dass es sich vor allen 
Dingen einer aktiven Dollarbilanz erfreut. Ware jedoch diese 
Bedingung erfüllt, so würde es sich vermutlich dem Klub der 
konvertibeln Länder anschliessen und nicht abseits stehen. 

Wir erkennen somit, dass die Preisgabe des plurilateralen 
Verrechnungsmechanismus, wie ihn bisher die Europàische Zah- 
lungsunion bereitstellte, den Ausgangspunkt zu einer schwerwie- 
genden « Bilateralisierung » einzelner Zahlungsbeziehungen bilden 
kann, wobei die Gefahr nicht von der Hand zu weisen ist, dass 
der darauffolgende Zwang zum zweiseitigen Bilanzausgleich auf 
eine hóchst nachteilige Komprimierung des Austauschvolumens 
hinwirkt. Müsste der Uebergang zur Konvertibilität mit selchen 
Konsequenzen erkauft werden, so erscheint es ungewiss, ob er 
gegenüber der Ordnung der mehrseitigen Verrechnung, wie sie 
die Zahlungsunion verkórpert, einen Fortschritt darstellt. Es 
stellt sich deshalb gebieterisch die Frage, ob die angestrebte 
Befreiung des internationalen Zahlungsverkehrs, den die Auslän- 
derkonvertibilität mit sich bringen soll, sich nicht verbinden liesse 
mit Massnahmen, durch welche die gekennzeichneten Gefahren 
vermieden werden kònnten. Der Lòsung dieses Problems sind die 
folgenden Darlegungen gewidmet. 


Il. — DIR AUSGESTALTUNG DER AUSLANDERKONVERTIBILITÀT 


1. — Vorschlag einer neuen Ordnung. 


Die Grundgedanken des Projektes, das nachstehend entwik- 
kelt werden soll, bestehen darin, dass môglichst an das Beste- 
hende angeknipft und nur eine etappenweise Fortbildung ins 
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Auge gefasst wird, damit die Realisierbarkeit eher gewahrleistet 
ist. Dabei werden je nach dem Grad der Ausländerkonvertibilität 
vier Lándergruppen unterschieden. Die «totalen oder allseitigen 
Hartwährungsländer » umfassen heute den sogenannten Dollar- 
raum. Die « partiellen Hartwährungsländer » bilden eine meue 
Zwischenstufe, auf die sich jene Volkswirtschaften zunächst 
erheben sollen, welche die Auslánderkonvertibilitát zu verwirkli- 
chen trachten. Als «Weichwährungsländer mit plurilateraler 
Verrechnung » wird sodann eine dritte Gruppe bezeichnet, die den 
Schritt zur Konvertibilitát aus irgendwelchen Gründen noch 
nicht wagt, fiir die aber dennoch das mehrseitige Clearing heizu- 
behalten ist. Schliesslich wird es wohl nach wie vor noch eine 
letzte Kategorie geben, für die der Ausdruck « Weichwihrungs- 
lander mit bilateraler Verrechnung » am Platze scheint. 


A. — Die allseitigen Hartwihrungslinder. 


Wenn wir die fiir unser Problem wesentlichen Merkmale 
einer Volkswirtschaft erfassen wollen, die der Klasse der all- 
seitigen Hartwährungsländer angehórt, so kénnen wir sie ohne 
weiteres der Wirklichkeit in den Vereinigten Staaten entnehmen. 
Der Zahlungsverkehr mit den übrigen Ländern wickelt sich voll- 
stindig in Devisen ab, die keinerlei Verwendungsbeschránkung 
unterliegen. Eine Kreditierung von Exportüberschüssen findet 
nicht statt — es sei denn, dass einzelne Exporteure von sich aus 
langere Zahlunesfristen einráumen. Verrechnungsabkommen bes- 
tehen keine. Umgekehrt kommen solche allseitigen Hartwährungs- 
länder aber auch nicht in den Genuss von Liberalisierungsbestim- 
mungen, die an die Mitglieder von Verrechnungsgemeinschaften 
gewáhrt werden. Sie müssen vielmehr damit rechnen, dass zu 
ihren Ungunsten diskriminiert wird, d.h. dass die Importe aus 
andern Quellen bevorzugt behandelt werden. 

Gerade dieser Umstand ist es denn auch, der es erklärt, warum 
viele Regierungen zógern, ihre Wáhrungen zu diesem Status zu 
erheben. Die bisherige Diskussion úber die Konvertibilitátsprobleme 
hat in der Tat eindeutig gezeigt, dass es für ein einzelnes Land 
gefährlich sein kann, allein in die Gruppe der allseitigen Hart- 
wáhrungslánder überzutreten. Es hat sich ja in diesem Falle 
darauf gefasst zu machen, dass die devisenknappen Regierungen 
sich bestreben, die Importe aus einem solchen Wabrungsraum im 
gleicher Weise zu beschránken wie diejenigen aus dem Dollarraum, 
um auf diese Weise geringere Ausgaben an frei verwendbaren 
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Zahlungsmitteln zu haben. Auf der andern Seite werden sie sich 
auch bemühen, die Exporte dorthin zu steigern, um damit gróssere 
Eingänge an diesen im héchsten Grade begehrten Devisen zu 
erlangen. Ein allseitiges Hartwährungsland setzt sich somit der 
Gefahr aus, als Dollarquelle ausgebeutet zu werden, ohne sich 
dagegen zur Wehr setzen zu kònnen. Die Tragweite dieser Per- 
spektive wird freilich umso geringer, je bedeutender das weltwirt- 
schaftliche Gewicht des Gebietes ist, das sich dem Hartwährungs- 
raum anschliesst. Infolgedessen besteht heute Uebereinstimmung 
darüber, dass nur ein kollektiver Schritt zur Konvertibilitàt in 
Frage kommt, bei dem mehrere Nationen gleichzeitig ihre Wäh- 
rungen für die ausländischen Inhaber frei gegen Gold und Dollars 
austauschbar machen. 

Nichtsdestoweniger ist auch dann die Méglichkeit nicht von 
der Hand zu weisen, dass einzelne solcher Länder zu eigentlichen 
Durchgangsstationen für einen Dollarstrom werden, der sich 
daraus ergibt, dass sie ihrer ganzen Struktur nach dazu tendi.- 
ren, Importüberschüsse gegenúber den Weichwährungsgehieten 
zu haben. Ein derartiger Zustand liesse sich auf die Dauer natür- 
lich nur aushalten, wenn gleichzeitig die Gewissheit bestünde, 
dass auf der andern Seite ein ebenso dauerhafter und ebenso 
grosser Aktivüberschuss gegenüber dem — vielleicht nuumehr 
vergrósserten — Bereich der allseitigen Hartwährungsländer 
realisiert werden kónnte. Diese Erfolgsvoraussetzung für den 
Uebergang zur Ausländerkonvertibilität ist jedoch offensichtlich 
durchaus nicht überall gegeben, so dass auch das Zógern berech- 
tigt erscheint. 

Es stellt sich nun aber die Frage, ob der für die Weltwirt- 
schaft so ungemein wünschenswerte Fortschritt nicht dennoch 
méglich wire. Bei näherer Ueberlegung zeigt sich tatsächlich, 
dass die gekennzeichnete Schwierigkeit überwindbar ist. Wie man 
sich eine Lósung vorstellen kann, darúber geben die folgenden 
Ausfihrungen Aufschluss. Hier ist vorerst lediglich festzuhalten, 
dass der Ausgangspunkt fir diesen Plan einerseits in dem Postu- 
lat besteht, einen Riickfall in den Bilateralismus mit seinen 
restriktiven Folgen für den internationalen Handel zu verhindern 
und anderseits die Ausländerkonvertibilität auch für Lánder 
erreichbar zu machen, die sich bei einer restlosen Eingliederung 
in die Zone der allseitigen Hartwährungsländer der Wahrschein- 
lichkeit eines ständigen Dollarabflusses und einer Erschópfung 
ihrer weltwirtschaftlich fungibeln Währungsreserven ausgesetzt 
sehen. Damit sollen selbstverstándlich alle jene Länder nicht 
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davon abgeschreckt werden, die uneingeschränkte Ausländerkon- 
vertibilitát einzuführen, die sich das «leisten kinnen, Je gròsser 
vielmehr der « Data » wird, umso besser. Es geht nur 
darum, gewisse Schutzvorrichtungen einzubauen für Volkswirt- 
Nation die zwar eine gewisse Neigung dazu haben, den Konver- 
tibilitatseradi ihrer Währung zu steigern, die aber zugleich vor 
den môglichen Folgen zurückschrecken. Zu diesem Zwecke scheint 
eine Zwischenstufe angebracht, in der die « partiellen Hartwäh- 
rungsländer » zusammengefasst werden. 


B. — Die partiellen Hartwährungsländer. 


Die währungstechnische Stellung dieser Ländergruppe kenn- 
zeichnet sich durch ein ausgesprochenes Janusgesicht. Auf der 
einen Seite sind ihre Wihrungseinheiten für alle diejenigen Aus- 
lander voll konvertibel, deren Wohnort in andern Ländern mit 
Ausländerkonvertibilität liegt. Das gilt also nicht nur für die 
Angehórigen der allseitigen Hartwährungsländer, sondern auch 
fiir diejenigen der partiellen Hartwihrunglinder. Die Verrech- 
nung der Salden erfolgt somit hier in freien Devisen und auf den 
privaten Devisenmärkten. Gestützt darauf ist auch eine handels- 
politische Diskriminierung innerhalb des Bereiches der allseitigen 
und partiellen Hartwährungsländer überflüssig und sinnlos. 

Auf der andern Seite gehóren die partiellen Hartwáhrungs- 
lander aber gleichzeitig einer weiter bestehenden Verrechnungs- 
gemeinschaft an, die nicht nur sie, sondern in erster Linie die 
Weichwährungsländer mit plurilateraler Verrechnung umfasst. 
Das Fortdauern dieser Verrechnungsgemeinschaft soll hierbei 
gerade die soeben genannten zwei Aufgaben erfüllen, nämlich den 
«übermässigen» Abfluss von international fungibeln Zahlungs- 
mitteln aus den partiellen Hartwährungsländern eindämmen und 
die Vorteile der mehrseitigen Verrechnung mit und unter den 
verhältnismässig devisenknappen Weichwährungsländern mit plu- 
rilateraler Verrechnung beibehalten. Um dieses Doppelziel zu 
erreichen, erweist es sich als notwendig, dass für die Angehórigen 
der Weichwährungsländer mit plurilateraler Verrechnung die 
Wiihrungseinheiten der partiellen Hartwährungsländer nicht 
gegen Gold oder Dollars umgetauscht werden kònnen. In dieser 
Beziehung fehlt ihnen also die Eigenschaft der Ausländerkon- 
vertibilität. Genau wie im System der Europäischen Zahlungsunion 
findet statt dessen eine periodische Saldenaufrechnung statt, bei 
der wohl die bilateralen Guthaben und Forderungen zwischen 
den angeschlossenen Weichwahrungslindern untereinander und 
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zwischen ihnen und den partiellen Hartwährungsländern gegen- 
einander ausgeglichen, hingegen nicht gegen freie Devisen kon- 
vertiert werden kónnen. Damit wird offenkundig verhindert, 
dass die partiellen Hartwihrungslánder infolge ihrer Auslánder- 
konvertibilitát als bequeme Dollarquellen ausgemitet werden. 
Ferner wird aber auch erreicht, dass die Weichwährungsländer 
mit plurilateraler Verrechnung keinen Anlass haben, zu ihren 
Ungunsten zu diskriminieren. 

Diese Vorteile sind so gewichtig, dass die partiellen Hart- 
währungsländer auch bereit sein dürften, Gegenleistungen zu 
erbringen. Sie bestehen in erster Linie darin, dass ähnlich wie 
bei der Zahlungsunion ein Kreditmechanismus geschaffen wird, 
bei dem jedes Land eine bestimmte «Quote» übernimmt, inner- 
halb welcher es gegenüber der Verrechnungsgemeinschaft sowohl 
Schuldner als auch Gläubiger werden kann. Dabei ist nun aller- 
dings von Anfang an vorauszusehen, dass die partiellen Hart- 
wäbrungsländer eher die Stellung von Gldubigern als diejenige 
von Schuldnern erhalten werden. Denn es werden sich in der 
Regel nur jene Regierungen dazu entschliessen, zur (immerhin 
territorial begrenzten) Ausländerkonvertibilität überzugehen, bei 
denen die Zahlungsbilanz dies gestattet. Nichtsdestoweniger ist 
es keineswegs ausgeschlossen, dass auch sie vorübergehend Nutz- 
niesser des Kreditmechanismus werden. Denn diese Einrichtung 
ist ja dazu bestimmt, vorübergehende Zahlungsbilanz- Ungleichge- 
wichte leichter ertragen zu helfen— und von temporàren Stórungen 
bleibt kaum ein Land verschont. Es handelt sich also auch für 
die partiellen Hartwährungsländer um ein « Verschuldungspoten- 
tial», das im Notfalle eine wertvolle Atempause für die Anpassung 
bieten kann. Das gilt namentlich dann, wenn die eigenen kon- 
vertiblen Währungsreserven nicht allzu gross sind. 

Im allgemeinen aber ist dennoch zu vermuten, dass die par- 
tiellen Hartwährungsländer in ihrer Eigenschaft als Mitglieder 
der Verrechnungsgemeinschaft eher zu den Kreditgebern zählen 
werden. Und diese Funktion muss ihnen schmackhaft genug 
gemacht werden kónnen, damit sie sich bereit erkláren, nicht 
nur an der plurilateralen Verrechnung teilzunehmen, sondern 
auch Quoten zu übernehmen. Dazu trágt gewiss zunächst die 
Aussicht bei, keiner Diskriminierung zu unterliegen und auch 
die Länderbilanzen gegenúber den Weichwährungsmitgliedern 
nicht bilateral und restriktiv ausgleichen zu müssen. Darüber 
hinaus aber muss wohl in ähnlicher Weise wie bei der Zalilungs- 
union dafür gesorgt werden, dass die Kredite an die Verrechnungs- 
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gemeinschaft mit einer Kurssicherungsklausel versehen werden. 
Dass dies im Vergleich zu den beim Bilateralismus úblichen 
Swingkrediten einen Vorteil bedeutet, liegt auf der Hand, haben 
sich doch gerade aus dem Fehlen dieser Bedingung aus jenen 
Krediten gelegentlich Verluste ergeben, wenn das Schuldnerland 
seine Währung abwertete. Ferner aber ist zuzugestehen, dass 
bestehende alte Guthaben in die Verrechnungsgemeinschaft ein- 
gebracht werden kónnen, genau so wie dies auch zu Beginn der 
Zahlungsunion múglich war. Weiter gilt es Abmachungen zu 
treffen für den Fall, dass ein partielles Hartwáhrungsland die 
Verrechnungsgemeinschaft verlässt, um in den Klub der allseitigen 
Hartwährungsländer aufzurücken. In Analogie zu den Liquida- 
tionsbestimmungen der Europàischen Zahlungsunion liegt die 
Lósung dieser Frage in einer «Bilateralisierung » der aufgelaufe- 
nen Forderungen, d.h. in einer Aufteilung auf die einzelnen 
Schuldnerländer. Damit sind selbstverständlich auch Tilgungsvor- 
schriften zu verbinden. 

Von besonderer Bedeutung für die partiellen Hartwährungs- 
lánder ist jedoch der Umstand, dass mit Hilfe des Kreditmecha- 
nismus auch eine gewisse Hinwirkung auf die Wirtschaftspolitik 
der Schuldnerländer móglich ist. Die Erfahrung lehrt, dass die im 
Rahmen von zweiseitigen Zahlungsabkommen gewáhrten Kredit- 
margen für diesen Zweck nur ganz ausnahmsweise und bei ausser- 
gewóhnlich umfangreichen Vorschiissen (wie bei der seinerzeitigen 
amerikanischen Anleihe an England) herangezogen werden kónnen. 
Sodann hat sich auch herausgestellt, dass die Defizitlànder nicht 
zu einem andern Verhalten zu bewegen sind, sofern ihnen nicht 
auch Vergünstigungen eingeräumt werden. Diese beiden Erkennt- 
nisse zusammenfassend, lässt sich offenbar ein grósstmóglicher 
Einfluss ausúben, wenn das Lockmittel der Kredite zur Verfügung 
steht, wenn aber zugleich nétigenfalls Bedingungen daran gekniipft 
werden und wenn der Druck von einem iibernationalen Organ 
ausgeübt wird. Allerdings wird es schwer halten, schon bei der 
Beanspruchung der normalen Quote die Schuldnerländer zu einer 
Politik zu bewegen, die im Interesse der ganzen Verrechnungs- 
gemeinschaft liegen würde. Wohl aber steht diese Méglichkeit 
offen, sobald allfällige Sonderkredite über die Quote hinaus 
gewährt werden sollen. 

In der Môglichkeit zu dieser Einflussnahme liegt nun ein 
weiterer Grund für die Beibehaltung einer Verrechnungsgemein- 
schaft. Sollten alle Länder, die gewillt sind, zur Ausländerkon- 
vertibilitàt überzugehen, sogleich in die Gruppe der allseitig kon- 
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vertiblen Währungen aufsteigen, so ist klar, dass sie an einer 
derartigen plurilateralen Saldenverrechnung nicht mehr teilneh- 
men kónnten und auch nur noch bilateral allfällige Kredite an 
die Weichwährungsländer zu geben hátten. Damit würde sich 
jedoch die Einwirkungsgelegenheit verfiüchtigen. In Wirklichkeit 
ist es jedoch weltwirtschaftlich nicht gleichgültig, ob die Weich- 
wáhrungslánder beispielsweise im Innern andauernd einen Nach- 
frageüberschuss aufrecht erhalten und infolgedessen gezwungen 
sind, ihre Zahlungsbilanz fortwährend mit nicht konformen Mit- 
teln zu einem prekären Ausgleich zu bringen oder ob sie sich 
marktwirtschaftsangepasster Mittel bedienen, um diesen Ausgleich 
herzustellen. Fielen nun aber die Verrechnungsgemeinschaft und 
der Kreditmechanismus dahin, den die Europäische Zahlungsunion 
schuf, so wire zweifellos auch der Liberalisierungskodex aufs 
hóchste gefährdet, der einen der bedeutungsvollsten Erfolge dieser 
Organisation bildete. Gewiss lisst sich denken, dass die Liberali- 
siernng der Einfuhr und ein marktwirtschaftsangepasstes Ver- 
halten beim Zahlunesbilanzausgleich auch ohne eine solche Kôr- 
perschaft mehr oder minder zu erreichen wäre. Es muss jedoch 
beftirchtet werden, dass ohne den Kóder der Kredite die Durch- 
schlagskraft der geáusserten (Empfehlungen » weit weniger nach- 
haltig ware. 


C. — Die Weichwährungsländer mit plurilateraler Verrechnung. 


Aus den bisherigen Erórterungen dirfte die Position der 
nunmehr zu behandelnden dritten Ländergruppe schon ziemlich 
klar hervorgegangen sein. Es handelt sich um jene verhältnismäs- 
sig devisenschwachen Volkswirtschaften, die sich noch nicht 
getrauen, den Schritt zur Ausländerkonvertibilität zu machen. Für 
sie bedeutet die Weiterexistenz einer Verrechnungsgemeinschaft den 
überragenden Vorteil, dass sie nicht gezwungen sind, ihre Zah- 
lungsbilanz länderweise und wahrscheinlich in restriktiver Richt- 
ung zum Ausgleich zu bringen. Ausserdem kónnen sie auch darauf 
zihlen, nôtigenfalls Kredite in Anspruch nehmen zu kónnen. 
Der frühere Automatismus der kurzfristigen Kredite, die vom 
Londoner Geldmarkt gewährt wurden, ist nun eben ersetzt durch 
die Vereinbarungen der Verrechnungsgemeinschaft — wie auch 
übrigens durch die Währungskonvention von Bretton Woods. 
Da die Guthaben, die ein Weichwährungsland mit plurilateraler 
Verrechnung gegen irgend ein anderes Mitglied der Verrechnungs- 
gemeinschaft hat, zur Tilgung von Verbindlichkeiten gegen- 
über jedem andern Mitglied Verwendung finden kónnen, fällt 
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jeder Grund für eine handelspolitische Diskriminierung zwischen 
diesen Teilnehmern dahin. Für ein Weichwährungsland mit pluri- 
lateraler Verrechnung besteht somit praktisch kein Unterschied 
zwischen einem andern Lande, das auf der gleichen Stufe steht, 
und einem partiellen Hartwährungsland. Die Währungseinheiten 
der Verrechnungsgemeinschaft sind eben einfach nicht gegen freie 
Devisen austauschbar. Wohl aber wird es vorkommen, dass ein 
teilnehmendes Weichwährungsland Diskriminierungen zu Lasten 
der allseitigen Hartwährungsländer beibehält, weil es glaubt, sie 
infolge seiner « Dollarknappheit » noch nicht abschaffen zu kónnen. 

Von erheblichem Gewicht ist nun die Frage, ob die Zuge- 
hórigkeit zur Verrechnungsgemeinschaft jedem Lande offen stehen 
soll oder nicht. Selbstverstándlich ist dabei vorerst, dass die 
allseitigen Hartwährungsländer davon ausgeschlossen sind, weil 
sich die allseitige Auslinderkonvertibilitàt nicht mit der plurila- 
teralen Verrechnung in Einklang bringen lässt. Soll aber auf der 
andern Seite gegenüber den Weichwährungsländern eine Politik 
der offenen Tür zur Anwendung kommen? Soll also der Geltungs- 
bereich der Verrechnungsgemeinschaft auch über das Gebiet der 
bisherigen Europàischen Zahlungsunion hinaus ausgedehnt werden? 
Der Entscheid darüber muss offenbar den Mitgliedern vorbehalten 
bleiben. Ernsthafte Ablehnungsgriinde gegen die Aufnahme neuer 
Mitglieder bestehen aber kaum. Ungewiss ist hóchstens der Umfang 
der Quote, die solchen neu eintretenden Ländern zugebilligt 
werden soll. In dieser Beziehung wird man kaum das einfache 
Rezept anwenden kónnen, den Aussenhandelsumsatz eines be- 
stimmten Stichjahres zum Ausgangspunkt zu nehmen. Da es sich 
bei den neuen Teilnehmern in viel hóherem Grade als bei den 
bisherigen Mitgliedern der Europäischen Zahlungsunion um 
« dubiose Debitoren » handeln wiirde, müsste man wohl den alten 
Mitgliedern das Recht zugestehen, den Betrag der Quote bei 
jedem Beitrittsgesuch individuell festzulegen und nach dem damit 
verbundenen Risiko abzustufen. 


D. — Die Weichacthrungslinder mit bilateraler Verrechnung. 


Es leuchtet wohl ohne weiteres ein, dass auch im Falle einer 
Beibehaltung der Verrechnungsgemeinschaft und selbst bei nicht 
geschlossener Mitgliederzahl Länder übrig bleiben werden, die 
ausserhalb dieses Verbandes bleiben, aber dennoch auch keine 
volle Ausländerkonvertibilität kennen. Ihnen gegenüber wird wohl 
genau wie heute der eweiscitige Verrechnungsverkehr angewandt 
werden. Soweit dies zutrifft, kónnen die Weichwährungspartner- 
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länder ihre Auslandsguthaben nur für Zahlungen im Gläubiger- 
lande selbst verwenden und auf keine andern Länder übertragen. 
Damit haben wir den Bilateralismus in Reinkultur vor uns. 
Die Weichwährungsländer mit bilateraler Verrechnung sind natur- 
gemáss am ehesten geneigt, devisenpolitisch motivierte Diskrimi- 
nierungen anzuwenden, wenn sie den Import aus jenen Partner- 
lándern bevorzugen, über deren Währungen sie in verhältnis- 
mássig reichlichem Umfange verfügen, während sie jene andern 
benachteiligen, deren Wáhrungen fúr sie besonders knapp sind. 
Ein « Liberalisierungskodex » gilt für sie nur in dem abge- 
schwächten Masse, als sie Mitglieder des Internationalen Wáhrungs- 
fonds und des Allgemeinen Abkommens über Zólle und Handel 
(GATT) sind und als es diesen Organisationen gelingt, den 
Anwendungsbereich der quantitativen Importrestriktionen ein- 
zuengen. Kurzfristige Auslandskredite erhalten sie in der Regel 
nur von einzelnen Lieferanten, von bestimmten Partnerlándern 
als Swingkredite im Rahmen von zweiseitigen Zahlungsabkommen 
oder vom Währungsfonds. Da wir uns hier mit den Problemen 
der Konvertibilitát befassen, brauchen wir auf diesen Fall nicht 
náher einzutreten. 


2. — Die Beziehungen zwischen den verschiedenen Konvertibili- 
tatsstufen. 


Es wáre nun freilich ein Irrtum, anzunehmen, dass die ein- 
zelnen Länder ausschliesslich einer der gekennzeichneten Konver- 
tibilitàtsstufen angehòren wúrden. Vielmehr zeigt sich bei ge- 
nauerer Betrachtung, dass eine bestimmte Volkswirtschaft unter 
Umstánden gleichzeitig an allen vier, móglicherweise aber auch 
an weniger Währungsbereichen teilnehmen kann. Ein Weich- 
wáhrungsland z.B. wird gewóhnlich durchaus nicht mit allen 
’artnerlàndern in Beziehungen der zweiseitigen Verrechnung ste- 
hen, handle es sich nun um die individuelle Aufrechnung der 
einzelnen Transaktionen wie beim sogenannten Kompensations- 
verkehr oder um die globale Verrechnung wie beim Clearingverkehr. 
Diese zweiseitige Verrechnung wird ja meistens von den wäh- 
rungsstärkeren Partnern vorgeschlagen oder gelegentlich sogar in 
Gestalt des autonomen Zwangsclearings aufgedrängt. Ein Hart- 
wihrungsland kann dafür vier verschiedene Motive ins Feld füh- 
ren, nämlich die Besserstellung seiner Gläubiger, die konjunktur- 
belebende Wirkung, die Erhaltung der traditionellen Export- 
struktur und die Gefahr der Hartwährungsdiskriminierung. 
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Eine Besserstellung seiner Gläubiger wird es erzielen, wenn 
es gegenüber dem Weichwährungspartnerland über eingefrorene 
Forderungen und eine passive Leistungsbilanz verfügt und wenn 
es unter diesen Umständen die eigenen Importeure dazu verpflich- 
tet, ihre Einzahlungen zugunsten der Lieferanten im Partnerland 
nicht direkt an diese zu leiten, sondern einer Verrechnungskasse 
zuzufihren. Da sich hierbei ein Ueberschuss der laufenden Fin- 
zahlungen über die laufend entstehenden Forderungen der eigenen 
Exporteure nach dem Partnerland herausbildet, lässt sich das 
Altguthaben abbauen, indem die Mehreinzahlungen an die eigenen 
Finanzgläubiger umgelenkt werden. Eine konjunkturbelebende Wir- 
kung — verglichen mit dem Zustand des freien und multilateralen 
Zahlungsverkehrs — ist zu erwarten, weil beim zweiseitig gebun- 
denen Zahlungsverkehr das Partnerland dazu veranlasst werden 
kann, die Gesamtheit seiner Devisenerlése aus dem Verkehr mit 
dem Hartwährungsland auch wieder zur Bezahlung von Importen 
aus diesem zu verwenden, statt sie vielleicht zur Vergrósserung 
seiner Währungsreserven, zur Tilgung von Schulden oder für den 
Import aus andern Ländern einzusetzen. Die Erhaltung der 
traditionellen Exportstruktur wird ein Hartwährungsland durch- 
zusetzen versuchen, sofern das Weichwährungspartnerland bei 
selbständiger Bestimmung seiner Einfuhrplanung gewisse Güter 
stiefmütterlich behandelt, während die Produktionsstruktur des 
Hartwährungsgebietes auf den Export dieser «non essentials» 
in hohem Masse angewiesen ist. Dieses Argument erklärt es insbe- 
sondere, warum ein Land wie die Schweiz, dessen Erzeugungs- 
sortiment derartige als nicht lebensnotwendig betrachtete Produkte 
in reichlichem Masse aufweist, sich mit der Bindung des Zahlungs- 
verkehrs gegen die Selbstherrlichkeit der fremden Devisenbewirt- 
schaftungsmassnahmen wandte, während die Vereinigten Staaten, 
die vorwiegend «essentials» ausführen, dagegen nicht reagierten. 
Die Hartwihrungsdiskriminierung schliesslich ergibt sich háufig 
schon deshalb, weil Zahlungsmittel mit Auslandskonvertibilitát 
wegen ihrer uneingeschränkten Verwendbarkeit besonders gesucht 
sind ; ein Weichwäbrungsland wird deshalb bestrebt sein, méglichst 
viel nach einem Lande zu exportieren, dessen Währung über diese 
Qualität verfügt, wáhrend es gleichzeitig môglichst wenig dorther 
bezieht, also die Anbieter in diesem Lande schlechter behandelt 
als diejenigen in andern Wáhrungszonen. Das Hartwáhrungsland 
seinerseits kann daraufhin für die betreffende Partnervolkswirt- 
schaft seine Währung «künstlich weich» machen, indem es ihr 
die Ausländerkonvertibilität entzieht und sie nur noch für den 
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Verkehr zwischen den beiden Ländern verwendbar erklärt. Das 
geschieht, indem es vorschreibt, dass Guthaben des Weichwäh- 
rungslandes ihm gegeniber nur noch bilateral einsatzfähig seien, 
und das technische Mittel hiefür ist wiederum der zweiseitig 
gebundene Zahlungsverkehr. 

So sehr nun alle diese Argumente vom nationalistischen Stand- 
punkt eines Hartwährungslandes aus unanfechtbar sind, so gilt es 
doch aufs nachdrücklichste zu beachten, dass die Auswertung der 
angedeuteten Méglichkeiten davon abhingt, ob das devisenstárkere 
Land gegenüber dem Weichwährungspartner eine passive Bilanz der 
laufenden Transaktionen besitzt oder nicht. Ist das nàmlich nicht 
der Fall, so lässt sich weder eine Schuldentilgung erzwingen, noch 
eine konjunkturbelebende Wirkung erzielen. Auch die Erhaltung 
der traditionellen Exportstruktur fàllt schwerer, und die Hart- 
währungsdiskriminierung ist kaum zu beseitigen, da das Weich- 
währungsland eben nicht mehr freie Devisen ausgeben kann 
als es hat. 

Infolgedessen kommt es denn auch recht häufig vor, dass 
selbst zwischen einer Volkswirtschaft, die man gemeinhin als 
Hartwährungsland bezeichnet, und einer andern, die die Devisen 
bewirtschaftet, der Zahlungsverkehr sich in freien Devisen ab- 
wickelt. Das bedeutet nun aber in unserer Betrachtungsweise, 
dass das « Weichwaàhrungsland », vom Standpunkt seines Hart- 
wáhrungspartners aus gesehen gar keine Weichwährung, sondern 
eine solche mit Ausländerkonvertibilität hat. Mit andern Worten : 
Eine bestimmte Volkswirtschaft kann gleichzeitig der Gruppe der 
Weichwährungsländer mit bilateraler Verrechnung wie sogar der 
zweithóchsten Konvertibilitätsstufe, námlich derjenigen der par- 
tiellen Hartwährungsländer angehóren. 

Genau dasselbe gilt nun natürlich umgekehrt auch für die 
partiellen Hartwäbrungsländer. Wir haben ja soeben festgestellt, 
dass diese es aus einer ganzen Reihe von Gründen vorteilhaft 
finden kónnen, in einzelnen zweiseitigen Beziehungen ihrer Wäh- 
rung die Eigenschaft der Auslánderkonvertibilitát zu entziehen 
und ihren Verwendungsbereich für die Inhaber in den Partner- 
ländern einzuengen. Ferner haben wir aber auch beobachten kón- 
nen, dass die partiellen Hartwährungsländer daneben auch noch 
Mitglieder einer Verrechnungsgemeinschaft sein kônnen. Für die 
Weichwährungsländer, die einer solchen Union angehôren, lassen 
sich indessen Guthaben gegenüber einem andern Mitgliedland 
plurilateral und nicht bloss bilateral verwenden. Schliesslich 
gehòrt es aber auch zum Wesen der partiellen Hartwährungs- 
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länder, dass ihre Währungseinheiten, die sich im Besitze anderer 
— partieller oder totaler — Hartwährungsländer befinden, gegen 
irgendwelche andern Zahlungsmittel umtauschbar sind. Einzig die 
totalen Hartwährungsländer machen von der Regel der mehr- 
fachen Zugehórigkeit eine Ausnahme. Denn sie unterhalten defini. 
tionsgemáss gegenüber keinem andern Lande einen gebundenen 
Zahlungsverkehr. Hingegen kónnen auch die Weichwährungslän- 
der mit plurilateraler Verrechnung ohne weiteres gegenüber ein- 
zelnen ausserhalb der Verrechnungsgemeinschaft stehenden Volks- 
wirtschaften entweder zweiseitig verrechnen oder aber ihre Bezüge 
in freien Devisen bezahlen. 

Daraus ergibt sich somit ein überaus buntes Spektrum von 
Méglichkeiten, indem eine bestimmte Währung zur gleichen Zeit 
für die einen ausländischen Inhaber voll konvertibel oder hart, 
fir andere in einem ziemlich grossen geographischen Bereich ver- 
wendbar und wieder für andere nur im Ursprungsland einsatz- 
fáhig, d.h. in hohem Masse weich sein kann. Fortschritte in der 
Richtung der Konvertibilität — selbstverständlich hier immer im 
Sinne der Auslánderkonvertibilitát aufgefasst — kónnen demzu- 
folge darin bestehen, dass die bilaterale zugunsten der plurilate- 
ralen Verrechnung aufgegeben wird und dass diese wiederum 
der multilateralen Verrechnung auf freien Devisenmärkten Platz 
macht. Auch daraus geht hervor, dass es erwiinscht wire, wenn 
bisherige Weichwährungsländer mit bilateraler Verrechnung in 
eine Verrechnungsgemeinschaft aufgenommen würden. Namentlich 
aber gilt es hier den Fall zu untersuchen, wo Weichwährungs- 
lander mit plurilateraler Verrechnung in die Kategorie der Hart- 
wáhrungslánder — sei es der partiellen oder der totalen — 
aufsteigen. 


3. — Der Uebergang auf eine hóhere Stufe der Konvertibilitat. 


Es erscheint begreiflich, dass Weichwáhrungslánder mit bila- 
teraler Verrechnung ein Interesse daran haben, in eine Verrech- 
nungsgemeinschaft aufgenommen zu werden. Ebenso verstàndlich 
aber ist es, wenn die partiellen Hartwährungsländer sich einem 
solchen Antrag widersetzen. Denn sie müssten wohl damit rech- 
nen, dass die Aufnahme von Ländern Südamerikas, des Nahen, 
Mittleren und Fernen Ostens oder gar der Lander hinter dem 
eisernen Vorhang verhältnismässig bald zu einer Blockierung des 
Kreditmechanismus führte. Die neuen Mitglieder würden wohl 
háufig zu «hartnáckigen Schuldnern », die ihre Quote erschópfen 
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würden, ohne von sich aus marktkonforme Vorkehren zur Her- 
stellung des Gleichgewichtes der Zahlungsbilanz gegenüber der 
Verrechnungsgemeinschaft in Kraft zu setzen. Angesichts dieser 
Entwicklungswahrscheinlichkeit muss es als unerlässlich bezeich- 
net werden, die Statuten einer erweiterten Verrechnungsgemein- 
schaft von Anfang an so abzufassen, dass die Verpflichtungen, 
denen sich die Schuldnerländer zu unterziehen haben, ziemlich 
streng formuliert werden. Insbesondere wären etwa mit steigender 
Inanspruchnahme der Schuldnerquote immer hóhere Zinssätze zu 
verlangen— und zwar so hohe, dass sie eine wirkliche Abschrek- 
kungswirkung ausübten. Da jedoch ein Schuldnerland das Anstei- 
gen seiner Verschuldung vermeiden kann, indem es zur « Libera- 
lisierungsschaukel» greift, indem es also einfach die Importe 
mengenmássig schärfer drosselt, muss auch diesem Ausweichen 
so gut als móglich vorgebeugt werden. Das kann dadurch gesche- 
hen, dass die «Entliberalisierungy über ein bestimmtes Mass 
hinaus nur für eine festgelegte Periode zugelassen werden soll. 
Sodann kónnte man sich fragen, ob nicht auch die Vereinigten 
Staaten oder andere allseitige Hartwährungsländer im Rahmen 
einer « Atlantischen Zahlungsunion » mitmachen sollten, um das 
ganze Gewicht ihres Einflusses in die Waagschale zu werfen. 
Bei eingehender Ueberlegung zeigt sich jedoch sogleich, dass dies 
ausgeschlossen ist. Denn es würde bedeuten, dass auch sie den 
| gebundenen Zahlungsverkehr einzuführen hátten— ein Schritt, vor 
dem sie bisher stets zurückgeschreckt sind und der für die Frei- 
heit der Zahlungsverkehrsabwicklung unzweifelhaft einen Rück- 
schritt bedeuten würde. 

Auf jeden Fall muss aber dafiir gesorgt werden, dass durch 
die Aufnahme von Weichwáhrungslándern mit bisher bilateralem 
Verrechnungsverkehr in die Verrechnungsgemeinschaft jenes 
Uebel der Europäischen Zahlungsunion nicht wieder heraufbe- 
schworen wird, das darin bestand, dass kurzfristig gedachte 
Ueberbrückungshilfen sich zu langfristigen Krediten auswuchsen. 
Wenn es nämlich zu dieser Zweckentfremdung der Gläubigerdar- 
lehen kommt, ist auch der Weg offen für eine verhängnisvolle 
Fehlleitung der internationalen Kapitalstrôme. Sie fliessen dann 
fast ausschliesslich von den Ländern mit überdurchschnittlicher 
monetärer Disziplin zu jenen, die sich eine geringere Zurück- 
haltung auferlegen. Dabei nimmt diese Belohnung der «inflations- 
verseuchten » und die Bestrafung der «inflationsimmunen » Volks- 
wirtschaften in keiner Weise Rücksicht darauf, ob die Kredit- 
geber tatsächlich reichlicher mit Kapital ausgestattet sind oder 
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nicht, so dass sich ein weltwirtschaftlich vôllig absurder Zwangs- 
kapitalexport aus einem kapitalarmen Lande einstellen kann. 
Auch darin liegt ein gewichtiger Grund, die Disziplin innerhalb 
der Verrechnungsgemeinschaft umso straffer zu gestalten, je mehr 
gegenüber den Weichwährungsländern mit bilateraler Verrech- 
nung im Prinzip eine Politik der offenen Tür befolgt wird. Immer- 
hin muss hervorgehoben werden, dass auch ein geringfügiger 
Einfluss im Sinne eines weltwirtschaftlich solidarischeren Ver- 
haltens bei diesen Ländern einen Gewinn darstellte. Denn bisher 
unterlagen sie praktisch iberhaupt kaum einer solchen Einwir- 
kung; sowohl Währungsfonds als auch GATT erwiesen sich viel- 
mehr als ziemlich machtlos. Vor allem aber lag etwa die interne 
Kredit- und Fiskalpolitik so gut wie die Wechselkurspolitik 
ausserhalb ihres Einflussbereiches. 

Was nun den Uebergang bisheriger Weichwáhrungslánder mit 
plurilateraler Verrechnung zum Status der partiellen Hartwäh- 
rungslánder anbetrifft, ist aus den bisherigen Darlegungen ohne 
weiteres abzuleiten, dass er identisch ist mit der Einführung der 
Ausländerkonvertibilität gegenüber allen jenen Partnerlándern, 
deren Wahrungen diese Eigenschaft schon bis anhin hatten oder 
sie neu erhalten. Zwischen ihnen fällt deshalb auch jeder gebun- 
dene Zahlungsverkehr dahin. Es spielt keine Rolle mehr, welches 
der Stand der bilateralen Bilanz zwischen zwei derartigen Volks- 
wirtschaften ist, weil ja die erworbenen Guthaben ohne Hinder- 
nisse für Zahlungen gegenüber irgendwelchen andern Ländern 
verwendet werden kònnen. Ausdrückliche Kreditvereinbarungen 
existieren nicht — es sei denn gegenüber der Verrechnungsge- 
meinschaft oder dem Währungsfonds. Salden werden daher durch 
Ueberweisungen von international fungibeln Zahlungsmitteln 
beglichen oder aber vielleicht durch die Geldmárkte kreditiert. 
Daraus geht hervor, dass ein Land, welches in die Gruppe der 
partiellen Hartwährungsländer eintreten méchte, über einen 
gewissen Minimalbestand von freien Devisen verfiigen muss. 

Darüber hinaus sollte es vermutlich auch eine aktive Bilanz 
gegenüber den allseitigen Hartwährungsländern aufweisen. Wir 
haben uns ja zu vergegenwärtigen, dass es voraussichtlich im 
Verhältnis zur Verrechnungsgemeinschaft eine Gläubigerstellung 
erhalten wird. Dies bedeutet z.B., dass es Rohstoffe aus der Zone 
der Hartwährungsländer mit freien Devisen bezahlen muss, deren 
Endprodukte gegen Gutschriften in Wahrungseinheiten der 
Verrechnungsgemeinschaft an Weichwährungsländer mit plurila- 
teraler Verrechnung geliefert werden. Diese Forderungen sind 
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aber nicht wieder in Gold oder Dollars umzuwandeln. Wenn auch 
die Gefahr der Hartwährungsdiskriminierung durch das weitere 
Verbleiben in der Verrechnungsgemeinschaft weniger akut ist, 
muss gleichwohl beachtet werden, dass es weltwirtschaftlich voll- 
kommen in Ordnung ist, die partiellen Hartwährungsländer als 
Durchgangsstationen für freie Devisen zu betrachten. Die Weich- 
währungsländer sind bekanntlich nur in der Lage, den Schritt auf 
eine héhere Konvertibilitàtsstufe zu tun, falls sie ihrerseits ihre 
Währungreserven anzureichern vermógen. Das kónnen sie — zu 
einem geringen Teil — durch den Erwerb von neu gefórdertem 
Gold und namentlich durch die Erziefung von aktiven Zahlungs- 
bilanzen gegenüber dem Hartwahrungsgebiet. Die gleichmássigere 
Weltgoldverteilung ist in der Tat eine Vorbedingung für dauer- 
hafte Fortschritte hinsichtlich der Auslánderkonvertibilitát. Und 
es gehért zu den moralischen Pflichten der Hartwährungsländer, 
eine «gute Gläubigerpolitik» zu betreiben, um auch den devi- 
senknapperen Ländern Gelegenheit zu geben, die Zahlungs\ 
kehrsbeschránkungen abzubauen. 

Wenn schon die partiellen Hartwährungsländer sich bereit 
erklären sollen, den Weichwàhrungslindern mit plurilateraler 
Verrechnung weiterhin Kredite einzuràumen, schiene es nur fol- 
gerichtig, wenn auch die allseitigen Hartwährungsländer und im 
besondern die Vereinigten Staaten den Uebergang zum Zustaná 
des partiellen Hartwährungslandes erleichtern würden, indem sie 
eine gewisse Kredithilfe gewährten. Diese Unterstiitzung 
brauchte nicht die Form der iiblichen Anleihen anzunehmen. Es 
genügte vielmehr, wenn Kreditzusagen in Gestalt von «stand-by 
credits) gegeben würden, auf die im Notfalle zurückgegriffen 
werden kónnte und die wenigstens die « Verschuldungsreserven » 
vergrósserten. Sie hátten den Sinn einer Ermunterung, die Aus- 
länderkonvertibilität einzuführen und würden als Rúckhalt 
namentlich während der Anlaufszeit dienen, während welcher der 
Devisenbedarf noch nicht zureichend abgeschätzt werden kann. 
Die Rechtfertigung für ein derartiges Verhalten seitens der Verei- 
nigten Staaten liegt darin, dass es ja in erster Linie die allseiti- 
gen Hartwäbrungsländer sind, die von einer Erweiterung des 
Hartwährungsbereiches profitieren. 

Denn wir dürfen nicht vergessen, dass damit von den neuen 
partiellen Hartwährungsländern auch alle Diskriminierungen 
zuungunsten des Dollarraumes abgeschafft werden. Selbstver- 
ständlich muss es jeder Regierung auch frei stehen, das Stadium 
des partiellen Hartwährungslandes zu überspringen und unmit- 
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telbar zur allseitigen Ausländerkonvertibilität überzugehen. Dass 
dafür in noch grósserem Masse als für die Erreici ‘ng des par- 
tiellen Hartwährungszustandes die Herstellung eines annähern- 
den Gleichgewichtskurses hauptsächlich gegenüber dem Dollar 
erforderlich ist, liegt auf der Hand. Ob das unter Zwischenschal- 
tung einer Periode flexibler Kurse oder durch eine einmalige 
Anpassung oder bei den bestehenden Kursrelationen méglich ist, 
wirft eine Frage auf, die hier nicht weiter diskutiert sei. 


4. — Organisatorische Fragen. 


Sollte die vorgeschlagene Erweiterung und Reform der Ver- 
rechnungsgemeinschaft der Europäischen Zahlungsunion Wirklich- 
keit werden, so stellt sich das Problem, wer mit ihrer Führung 
zu beauftragen sei. Die zweckmässigste Lósung wiirde wohl darin 
bestehen, die Organisation des GATT und des Wahrungsfonds 
zusammenzulegen und der neugebildeten Kórperschaft die Ge- 
schäfte zu übertragen. Es hat ohnehin bereits in der Vergangen- 
heit zu schwerwiegenden Unzukómmlichkeiten Anlass gegeben, 
dass die Ordnung der Handelspolitik und diejenige der Wäh- 
rungspolitik und des internationalen Zahlungsverkehrs von zwei 
verschiedenen Instanzen bearbeitet wurde, während sie doch in 
der Realität aufs engste zusammenhängen. Es bedürfte wohl auch 
des kumulativen Einflusses beider Stellen zusammen, wenn in 
Zukunft eine genúgende « Disziplinierung » einzelner Staaten und 
insbesondere der Grossmáchte zustande kommen soll. 

Allerdings muss beachtet werden, dass die Verrechnungs- 
gemeinschaft einen engeren Mitgliederkreis umfassen würde als 
das GATT und der Währungsfonds in ihrer heutigen Gestalt. 
Ferner würden ihr Lánder angehóren, die weder bei der einen 
noch bei der andern dieser Organisationen beteiligt sind. Dem 
liesse sich jedoch durch ein Sonderstatut für die Verrechnungs- 
gemeinschaft leicht abhelfen. Kennzeichnend dafür wáre vor allen 
Dingen die gróssere Strenge der Bindungen, der sich die Mitglie- 
der zu unterwerfen hátten. Dafúr kámen sie in den Genuss nicht 
nur von Vorschüssen des Währungsfonds — die ja praktisch 
voraussetzungslos gewáhrt werden, — sondern darüber hinaus 
auch der Kredite der Verrechrungsgemeinschaft, an welche aller- 
dings nótigenfalls Bedingungen gekniipft werden sollten — genau 
wie ja auch früher einem Defizitlande vom Londoner Geldmarkt 
nur Ueberbrückungskredite eingeráumt wurden, sofern es eine 
restriktive Kreditpolitik betrieb. 
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III. — DIE INLANDERKONVERTIBILITAT 


Wenn bis dahin von der Konvertibilitát der eigenen Wahrung 
für die Inlinder keine Rede war, so darf daraus keinesfalls ge- 
schlossen werden, diesem Aspekt werde vom Verfasser keine Bedeu- 
tung zugemessen. Gewiss kónnte man argumentieren, die Herstel- 
lung der Inländerkonvertibilität sei in erster Linie eine nationale 
Frage, handle es sich doch darum, ob die Angehórigen eines Staa- 
tes in grósserem oder geringerem Ausmasse die Freiheit haben 
sollen, zu importieren, was, wieviel und woher sie wollen und 
ihr Kapital nach Belieben zu exportieren. Allein das wäre eine 
oberflichliche Betrachtungsweise. Denn an der Gestaltung der 
Einfuhrprogramme eines Landes sind die auslándischen Lieferan- 
ten natúrlich im hóchsten Grade interessiert. 

Es ist deshalb kein Zufall, dass die Organe der Euro- 
päischen Zahlungsunion gerade auf die Importliberalisierung so 
erossen Wert legten und innerhalb der angeschlossenen Zone 
auch die Nichtdiskriminierung vorschrieben. Nun ist allerdings zu 
beachten, dass sich die Nichtdiskriminierung im Rahmen einer 
Verrechnungsgemeinschaft sozusagen von selbst ergibt. Das ist 
denn auch einer der Grúnde, warum hier für die Fortführung 
und Erweiterung einer solchen Organisation pládiert wird. Des- 
gleichen ist es selbstverstándlich, dass in den Beziehungen zwi- 
schen Hartwährungsländern der Grundsatz der Gleichbehandlung 
gilt; nicht zuletzt deshalb ist es erwünscht, dass móglichst viele 
Nationen die Auslánderkonvertibilitát einführen. Die Einfuhr- 
liberalisierung hingegen steht mit der Ausländerkonvertibilität 
nicht in einem so unproblematischen Verhältnis. Um dies zu bele- 
gen, kann darauf hingewiesen werden, dass selbst ein Land mit 
bisher vorwiegend bilateraler Verrechnung mit einem Schlage zur 
allseitigen Auslinderkonvertibilitàt übergehen kann, falls es die 
erforderlichen handelspolitischen Ergánzungsmassnahmen  trifft. 
Es braucht nur durch die Beschránkung der Einfuhr vermittels 
Zóllen oder Importlizenzen den Umfang der von den Einheimischen 
geltend gemachten Devisennachfrage auf den Umfang der verfiig- 
baren und laufend zufliessenden Devisen herabzudricken. Daraus 
geht hervor, dass sogar eine hochprotektionistische Volkswirt- 
schaft, in der auch Einfubrbeschránkungen aus Zahlungsbilanz- 
gründen angewandt werden, unter Umstánden in die héchste Stufe 
der Ausländerkonvertibilität eingereiht werden muss. 

Es ist indes offensichtlich, dass damit eine Art von bloss 
formeller oder von Scheinkonvertibilität hergestellt ist, deren 
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weltwirtschaftliche Beurteilung nicht über jeden Zweifel erhaben 
ist. Immerhin wird man sich Rechenschaft geben müssen, dass 
sie in erster Linie gegen ein handelspolitisches und nicht immer 
gegen ein währungstechnisches Postulat verstósst, námlich gegen 
das Prinzip des móglichsten Freihandels und vielleicht des mó- 
glichst freien zwischenstaatlichen Kapitalverkehrs. Diese Ueber- 
legungen machen deutlich, dass das Problem der Inländerkonver- 
tibilitát in erster Linie ein solches der Handelspolitik ist. Dabei 
rechtfertigt es sich gewiss bis zu einem bestimmten Grade, die 
mengenmássigen Einfuhrbeschránkungen besonders aufs Korn zu 
nehmen und fúr ihre móglichste Abschaffung besorgt zu sein, wie 
das die Europáische Zahlungsunion getan hat. Nicht zu übersehen 
ist jedoch, dass sich Einfuhrkontingente meistens auch durch 
Zólle mit gleicher Restriktionswirkung ersetzen lassen. Soweit 
dies geschieht, wird es unerlässlich, auch dem Zollniveau Beach- 
tung zu schenken und fir eine Herabsetzung und Bindung der 
Ansátze namentlich in den Hochschutzzolländern einzutreten. 

Dieser Aufgabe ist die Europáische Zahlungsunion bisher 
ausgewichen, und zwar vor allem deshalb, weil sich das GATT 
damit befasst. Sollte es zu einer Verschmelzung von GATT und 
Währungsfonds und zugleich dazu kommen, dass das neue fusio- 
nierte Organ die Geschäftsführung der Verrechnungsgemeinschaft 
übernimmt, so wáre der Weg offen für einen konzentrierten An- 
griff auf Devisenbeschránkungen, Einfuhrkontingente und Zólle 
zugleich. Das Erzwingen eines minimalen Liberalisierungssatzes 
kónnte dann abgelóst werden durch die Vorschrift eines hóchst- 
zulássigen Protektionsgrades oder einer maximalen Abweichung 
vom Freihandelszustand, wobei nicht bloss eine besonders kritik- 
würdige Form der Handelsbeschränkungen verfemt würde, son- 
dern diese Schranken schlechthin zu reduzieren wáren. 

Soweit diese Handelshemmnisse nicht lediglich Schutz- oder 
Fiskalfunktionen erfúllen, sondern aus zahlungsbilanzpolitischen 
Motiven in Kraft gesetzt wurden, áussert sich nun der Druck in 
der Richtung einer Ermássigung oder Beseitigung darin, dass die 
betreffenden Regierungen veranlasst werden, andere Methoden 
des Zahlungsbilanzausgleichs anzuwenden. Wir kommen deshalb 
auch im Zusammenhang mit der Inländerkonvertibilität darauf 
zurúck, dass die nationale Kredit-, Wechselkurs- und' vielleicht 
auch Fiskalpolitik im Interesse einer móglichst produktiven Welt- 
wirtschaft von úberstaatlichen Organen sollte beeinflusst werden 
kónnen, soweit sie die Integration in die wirtschaftliche Vólker- 
gemeinschaft behindert. Was wáre aber besser geeignet, dieser 
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Einwirkung Nachdruck zu verschaffen, als der Umstand, dass 
sowohl die handelspolitischen als auch die wáhrungs- und kredit- 
politischen Befugnisse in der Hand eines einzigen Organs zusam- 
mengefasst wären? 

Dies würde vielleicht sogar den unbestreitbaren Nachteil der 
Auflósung einer regionalen Organisation wie der Europäischen 
Zahlungsunion aufheben, die sich gerade dadurch auszeichnete, 
dass die Autoritàt der Zentralinstanz schon sehr weit gediehen 
war und dass die Unterordnung unter die gemeinsamen Ziele — 
nicht zuletzt infolge der órtlichen Nachbarschaft und der Ver- 
trautheit mit den gegenseitigen Problemen -— einen verhältnis- 
mässig erfreulichen Grad erreicht hatte. 

Es erscheint naheliegend, dass zwischen dem Grad der Inlän- 
der- und demjenigen der Ausländerkonvertibilität eine gewisse 
Uebereinstimmung bestehen sollte. Im Einklang damit kónnte 
etwa verlangt werden, dass der Uebergang zum Zustand des par- 
tiellen oder des allseitigen Hartwährungslandes verbunden se. 
müsse mit dem Verzicht auf die Inanspruchnahme der Ueber- 
yangsbestimmungen sowohl im Rahmen des GATT als auch der 
Wahrungskonvention von Bretton Woods. Bekanntlich sieht die 
genannte Währungsvereinbarung vor, dass die während des Krie- 
ges eingeführten Zahlungsverkehrsrestriktionen während einer 
Uebergangsperiode von unbestimmter Dauer beibehalten werden 
kònnen, wobei allerdings die Mitgliedländer seit dem März 1952 
die Weiterführung dieser Massnahmen (wenigstens soweit sie die 
laufenden Transaktionen betreffen) vor dem Fonds zu rechtfer- 
tigen haben. Abgesehen von den Vereinigten Staaten, Canada und 
einigen zentralamerikanischen Republiken machen sich die übri- 
gen Mitglieder diese Ausweichklausel auch heute noch zunutze. 
Beim GATT anderseits lauten die Ausnahmen von der Regel in 
bezug auf die diskriminatorischen Einfuhrbeschrànkungen ähn- 
lich. Ferner lässt das GATT auch nicht-diskriminatorische 
Importrestriktionen zu, wenn ein Mitglied einen ernsthaften 
Schwund seiner Währungsreserven erfährt oder auch nur befürch- 
ten muss und wenn es zu geringe Devisenpolster angemessen ver- 
mehren will. Sowohl diese handelspolitischen als auch die devisen- 
politischen Vergünstigungen sollten von einem Lande preisgege- 
ben werden, das die Ausländerkonvertibilität einführt, sei es all- 
seitig oder partiell. Das liesse sich ohne weiteres damit begriin. 
den, dass ein solches Land ja nach seinem eigenen Urteil offenbar 
über hinreichende Währungsreserven verfügt. 
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RIASSUNTO 


Problemi di transizione per la convertibilità monetaria 


Procedere, in connessione con il passaggio alla convertibilità esterna, all abo- 
lizione di un sistema di compensazione regionale, quale è l’Unione Europea dei 
Pagamenti, senza la previa surrogazione di ciò che si elimina con qualcosa di va- 
lore almeno pari, sarebbe agire avventatamente. Si correrebbe, infatti, in questo 
caso, incontro a due pericoli: 1) ad una ricaduta nelle compensazioni bilaterali; 
e 2) ad una ripresa della discriminazione connessa con la politica valutaria. Per 
ovviare ad entrambe queste possibilità, e nel contempo per favorire i progressi 
verso l’obiettivo della convertibilità esterna, appare opportuna la conservazione di 
una comunità di compensazione generale. Si avranno, in tal caso, quattro gruppi 
di paesi: 1) quelli interamente a valuta forte, che non possono essere membri 
della comunità in quanto le loro valute possono essere cambiate da chiunque in 
qualsiasi altra valuta; 2) i paesi parzialmente a valuta forte, che nei rapporti tra 
di loro e con i paesi interamente a valuta forte attribuiscono alle loro valute la 
convertibilità esterna, e nello stesso tempo permangono membri della comunità di 
compensazione; 3) i paesi a valuta debole, con clearing plurilaterale, pur essi 
membri, e 4) infine i paesi a valuta debole, con elearing bilaterale, che sono fuori 
della comunità di compensazione. 

Per i paesi a valuta forte tale sistema presenta il vantaggio d’una diserimi- 
nazione nei loro confronti meno sfavorevole di quella odierna. I paesi a valuta 
debole con clearing plurilaterale usufruirebbero di quote di credito ed avrebbero 
la possibilità di compensare in senso multilaterale le loro bilance dei pagamenti 
nell’ambito della comunità di compensazione. L’appartenenza, perciò, in qualità di 
membri, a questo gruppo dovrebbe essere riservata a tutti coloro che fossero 
disposti ad assoggettarsi ad una certa disciplina. Opportuni, altresì, apparirebbero 
una fusione del Fondo Monetario con il GATT, l’ottenimento dagli Stati Uniti di 
« Stand by credits » a favore dei nuovi paesi a valuta forte, e, infine, uno stimolo 
alla convertibilità interna attraverso un influsso esercitato sulla politica creditizia 
e dei cambi, e forse anche sulla politica fiscale, dei vari governi. 


SUMMARY 


Transition Problems of Monetary Convertibility 


It would be rash to seek currency convertibility by abolishing an existing 
system of regional compensation, such as the European Payments Union, without 
first replacing the abandoned system by another of at least equal value. In such a 
case, two dangers would arise: 1) re-emergence of bilateral compensations, and 
2) renewed diserimination by exchange policy. To obviate both these dangers and 
at the same time to facilitate progress towards external convertibility, the mainte- 
nance of a general compensation system would seem advisable. We would have to 
distinguish between four groups of countries: 1) those with fully hard curren- 
cies - they cannot be members of the union because their currencies can be 
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exchanged by all foreign holders into any other currency; 2) those with partially 
hard currencies — full convertibility applies to their transactions among each other 
and with hard eurrency countries, but they can, at the same time, be members of 
the compensation system; 3) soft-curreney countries with multilateral clearing - 
they too, should be members; and finally, 4) soft-currency countries with bilateral 
clearing - they must remain outside the compensation system. 

Such a system would have the advantage, for hard-currency countries, that 
discrimination against them would be less than it is today. Soft-curreney countries 
with multilateral clearing would benefit from credit quotas and would be able to 
proceed to multilateral compensation of their balance of payments within the fra- 
mework of the compensation system. However, membership of soft-currency 
countries should be limited only to those that are willing to accept a certain 
discipline. It would further seem advisable that the International Monetary Fund 
and GATT should be amalgamated, that American « stand-by credits » should be 
obtained for countries whose currencies have but recentiv become hard, and that 
internal convertibility be stimulated by common governmental policies in the fields 
of credit and exchange, and perhaps also of taxation. 


RESUME 
Problèmes de transition à la convertibilité monétaire 


Abolir un système de compensation régional, tel que l'Union Européenne de 
Paiements, à l’occasion du passage à la convertibilité sans remplacer ce que l’on 
élimine par quelque chose de valeur au moins égale, serait agir d'une façon étour- 
die. Dans un casa pareil il v aurait deux dangers à courir: 1) le retour à la com- 
pensation bilatérale 2) le recommencement de diseriminations en rapport avec la 
politique des changes. Pour éviter ces possibilités et favoriser en même temps les 
progrès vers le but de la convertibilité, il paraît opportun de conserver une commu- 
nauté de compensation. On trouvera dans un cas pareil quatre groupes de pays: 
1) ceux à monnaies fortes qui ne peuvent pas faire partie de la communauté 
pouvant échanger leur monnaie étrangère en n’importe quelle autre monnaie; 2) les 
pays à monnaie partiellement forte qui attribuent à leur monnaie la converti- 
bilité quant aux rapports entre eux et les pays à monnaie forte et qui, en même 
temps. restent membres de la communauté de compensation; 3) les pays à monnaie 
faible avec clearing plurilatéraux, et qui demeurent membres de la communauté 
et 4) les pays à monnaie faible avec clearings bilatéraux qui restent en dehors de 
la communauté de compensation. 

Pour les pays à monnaie forte, cette solution présente l’avantage d’une diseri- 
mination à l'intérieur moins défavorable que celle d’aujourd’hui. Les pays à 
monnaie faible avec clearing plurilatéral jouiraient de crédits et auraient la possi- 
bilité de compenser d’une façon multilatérale leurs balances de paiements dans le 
cadre de la communauté de compensation. La possibilité d'appartenir à ce groupe 
en qualité de membre devrait être réservée á ceux qui sont prêts à se soumettre à 
une certaine discipline. D’autre part, la fusion du Fond Monétaire International 
avec le GATT paraît opportun ainsi que l'octroi de « Stand-by credits» de la 
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part des Etats-Unis aux nouveaux pays à monnaie forte. Enfin la convertibilité 
interne devrait être stimulée par Vinfluence exercée en commun sur la politique de 
crédit et des changes, et peut-être même sur la politique fiscale, des différents 
pays. 


RESUMEN 


Problemas de transición para la convertibilidad monetaria 


El proceder, en relación con el pasaje a la convertibilidad exterior, a la aboli- 
ción de un sistema de compensación regional, cual es la Unión Europea de Pagos, 
sin el previo reemplazo de lo que se elimina por algo cuyo valor es a lo menos 
igual, sería obrar inconsideradamente. Se nos metería, en efecto, en este caso, a 
riesgo de dos peligros: 1) una recaída a las compensaciones bilaterales; y 2) una 
vuelta a la discriminación relacionada con la política de valutas. Con el fin de 
obviar ambas posibilidades, y al mismo tiempo fomentar los adelantos hacia el 
objecto de la convertibilidad exterior, manifiéstase conveniente la conservación 
de una comunidad de compensación general. Habrá, en este caso, cuatro grupos de 
países: 1) los cuya valuta es del todo fuerte, que no pueden ser miembros de la 
comunidad debido a que no pueden cambiarse sus valutas por parte de todos los 
poseedores extranjeros, por cualesquier otras valutas; 2) los países parcialmente 
de valuta fuerte, los que entre sus tratos recíprocos entre sí y con los países ente- 
ramente de valuta fuerte, atribuyen la convertibilidad exterior a sus propias valutas, 
y al mismo tiempo siguen siendo miembros de la comunidad de eompensación; 
3) los países de valuta débil, de «clearing» (compensación) plurilateral, siendo 
ellos miembros también, y 4), en fin, los países de valuta débil, de « clearing » 
bilateral, que están fuera de la comunidad de compensación. 

En lo que toca a los países de valuta fuerte, esta solución presenta la ventaja 
de una discriminación a su respecto menos desfavorable que la de hoy. Los países 
de valuta débil y «clearing » plurilateral, disfrutan cuotas de crédito y tendrían 
posibilidad de compensar en un sentido multilateral sus baianzas de pagos dentro 
de la órbita de la comunidad de compensación. El participar, pues, en calidad de 
miembros, en este grupo, se lo debería consentir a cuantos estuvieren dispuestos 
a someterse a cierta disciplina. A propósito, además, se manifestarían: una fusión 
del Fondo Monetario con el GATT, la obtención de parte de EE. UU. Norte 
Am. de « Stand-by eredits » a favor de los nuevos países de valuta fuerte, y, por 
fin, un estímulo para la convertibilidad interior a través de un influjo ejercido en 
común sobre la política de erédito y cambios, y quizás también sobre la política 
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DISCUSSIONI ED ESAMI CRITICI 


GLI SCHEMI DI CONTABILITÀ NAZIONALE 
APPUNTI BIBLIOGRAFICI E NOTE CRITICHE SUL LORO IMPIEGO 


ORLANDO D’ALAURO 


1. - L’utilizzazione degli schemi della teoria economica pura 
nell’ambito della politica economica, ha acquisito, negli ultimi anni, 
grande rilievo. Allo sviluppo hanno contribuito in modo particolare 
gli studi keynesiani ed econometrici: entrambi hanno cercato di 
integrare le vecchie teorie microeconomiche attraverso le nuove 
concezioni riguardanti l’equilibrio aggregativo. Ne sono derivati 
interessanti schemi compositi, fra cui quelli di contabilità mazio- 
nale e delle interdipendenze strutturali. 

In questo articolo — ed in un altro che sarà pubblicato nel 
prossimo fascicolo di «Economia Internazionale)» — mi propongo, 
appunto, di analizzare criticamente, facendo riferimento alle ela- 
borazioni più recenti, i due schemi della contabilità nazionale e 
delle interdipendenze strutturali. Dopo aver considerato la natura 
e gli scopi di ciascuno schema, ne esaminerò, in particolare, le 
possibilità e i limiti d’impiego nel campo politico economico. 

L’accresciuto intervento dello Stato nell’ambito economico è, 
senza dubbio, una delle principali ragioni dell’aumentata impor- 
tanza degli studi riguardanti il reddito e la contabilità nazionali. 
Tali studi contribuiscono, infatti, a fornire la intima conoscenza 
della struttura del sistema economico in cui lo Stato interviene, 
e danno elementi idonei a mostrare come il sistema si modifichi 
o, meglio, possa modificarsi, nel corso del tempo. 

Lo sviluppo della contabilità nazionale si è avuto particolar- 
mente nell’ultimo decennio ed è tuttora in corso. 

Tuttavia la nozione di circuito economico non è, come è noto, 
recente, e viene opportunamente collegata al QUESNay ed al suo 
«tableau économique». Spesso si fa riferimento a scritti meno 
remoti, come a quello dello SCHUMPETER che, nella sua Theorie 
der wirtschaftlichen Entwicklung (1911) (tradotta in italiano a 
cura del prof. Demaria nella « Nuova Collana degli Economisti », 
vol. V, Torino, 1932, p. 21) dedicò appunto il primo capitolo al 
concetto di circuito economico. Ma è alle identità keynesiane 
che, in effetti, si ricollegano le più evolute formulazioni odierne. 
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Le più importanti applicazioni dei vari sistemi si sono 
avute mel corso della seconda guerra mondiale e nell’immediato 
dopo guerra (?). 

Secondo lo STONE: «the final function of a system of social 
accounting... is the provision of a systematic summary of eco- 
nomic transactions useful for teaching, analysis and policy » (°). 

Normalmente, la contabilitá nazionale serve alla descrizione 
quantitativa di un sistema economico, mediante la considerazione 
delle sue transazioni costitutive classificate e raggruppate facendo 
riferimento ad un determinato periodo di tempo. Si ha una tran- 
sazione di carattere economico quando un bene o una attività 
finanziaria mutano titolare, luogo o funzione, o quando viene 
prestato un servizio. Una transazione può essere: reale o mone- 
taria, effettuata o imputata, indipendente o combinata. La distin- 
zione delle transazioni « reali ) e « monetarie » è utilizzata per 
la descrizione del processo economico come un flusso circolare. 
Considerando l’aspetto « monetario », il flusso viene così spie- 
gato : i fattori di produzione ottengono danaro dalle imprese per 
il loro contributo alla produzione; questo danaro è usato in 
parte per acquisti di beni di consumo e in parte per acquisti di 
beni di investimento : in tal modo, il danaro ritorna alle imprese 
e la circolazione è completa. La circolazione « reale » è spiegata 
in maniera ancora più semplice: gli impieghi dei fattori pro- 


(4) La letteratura sulla contabilità nazionale è notevole ed in continuo 
aumento. Per riferimenti di carattere generale, specie in collegamento 
con la teoria del bilancio economico nazionale, si veda C. S. SHOUP: 
Principles of National Income Analysis (Boston, 1947) e, dello stesso, 
Development and Use of National Income Data in «A Survey of Con- 
temporary Economics », vol. I, Ed. Ellis (Philadelphia, 1948) pp. 288-313; 
R. RUGGLES: An Introduction to National Income and Income Analysis 
(New York, 1949) e National Income Accounting and its Relation to 
Economic Policy (Paris, ECA, 1949) (tradotto in italiano in « L'Industria », 
1950, n. 4 pp. 564-598). L’opera più completa sull’argomento è quella 
recente di I. OHLSSON, On National Accounting (Stockholm, 1953). Inte- 
ressante, specie per l’esame dei sistemi adottati nei vari paesi, è il lavoro 
Les comptabilités nationales dans le monde (Paris, 1952) preparato dal- 
l’Institut National de la Statistique et des Etudes Economiques. Per infor- 
mazioni di carattere generale vedi: S. GUIDOTTI: Sui procedimenti di con- 
tabilità nazionale (in « Rivista di Politica Economica », maggio 1950, 
pp. 587-595) e L. Livi: La rilevazione della ricchezza e del reddito nazio- 
nale (Firenze, 1952, cap. V). e 

(2) R. STONE, Functions and Criteria of a System of Social Accounting, 
Income and Wealth, Series I, Cambridge, 1951, pag. 5. 
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duttivi (servizi) danno risultati (beni e servizi) che ritornano ai 
possessori dei fattori produttivi. 


2. - Le teorie più significative a riguardo della progettazione 
e dello sviluppo della contabilità nazionale, sono dovute al FRISCH 
ed allo STONE: la maggior parte degli economisti si è ispirata ai 
modelli da loro elaborati per alcune interessanti estensioni E 

La teoria del FRISCH è espressa in termini reali ed è stret- 
tamente collegata a sviluppi di carattere vascolare: è perd age- 
vole tradurre l’esposizione in termini contabili, come è stato fatto 
in Norvegia, sia per attuare un sistema di contabilità nazionale, 
sia per redigere il bilancio economico nazionale. 

Il sistema « Ecocire » fu dal FRISCH presentato, nei suoi ter- 
mini generali, nel 1933 nello scritto Propagation Problems and 
Impulse Problems in Dynamic Economics (nel volume Economic 
Essays in Honour of Gustav Cassel, pp. 171-205), ma la formu- 
lazione completa si trova solo in un lavoro del 1942, in edizione 
ciclostilata, e nel 1943 nell’articolo Okosirk-systemet (Det Okono- 
miska sirkulasijonssystem) in « Ekonomisk Tidskrift ». 

L’« Ecocire » collega il processo economico ai tre concetti 
fondamentali della produzione, dell’investimento e del consumo, 
e pone un accento particolare sulla distinzione delle valutazioni 
in termini reali e in termini monetari. Lo schema del FRISCH 
considera un sistema economico chiuso, in cui l’impiego dei vari 
fattori produttivi (da cui deriva il valore aggiunto R), dei capi- 
tali fissi (deprezzamenti: D), delle materie prime e sussidiarie (H), 
dà il prodotto lordo (A), che, a sua volta, viene ripartito fra 
coloro che forniscono le materie prime e sussidiarie (MH), per inve- 
stimenti lordi (J) [che riguardano gli investimenti netti (1) deri- 
vanti da risparmi (S) e i deprezzamenti di capitale (D)], per 
imposte (7) e per consumi (0). Egli chiama E (= R + D) il 
valore aggiunto lordo o reddito lordo totale. 

Come base per una contabilità nazionale, il processo di circo- 
lazione economica reale deve essere riferito ad un determinato 


11) L'Onrsson, in National Accounting (gia cit.) considera anche un 
« Irvin Fisher's System » di contabilità nazionale (v. pp. 48-51). Benchè 
si possa esser d’accordo nel riconoscere che nella famosa opera The Nature 
of Capital and Income (edita nel 1906) vi siano le definizioni di capitale 
e di reddito tuttora valide, non sembra che sia logico, a causa di ciò, 
porre il FISHER tra i formulatori di una vera e propria contabilità nazio- 
nale intesa in senso moderno. 
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periodo. Ciò significa, quindi, che gli impieghi E + H durante 
un particolare periodo non si trasformano in beni di consumo 
(per i privati o per lo Stato) ed investimenti (C + T + 1) nello 
stesso periodo. Le relazioni riguardanti il periodo sono : 


Ris iD Mea A= Ait a0 TER 


L’iniziale sistema «chiuso » (riguardante un solo settore) é 
stato in seguito trasformato in « aperto » attraverso la conside- 
razione delle assegnazioni dei fattori di produzione ad altri settori. 

Indubbiamente, come mezzo pedagogico per mostrare la cir- 
colazione reale nel processo economico, lo schema può essere 
molto utile. 

In seguito il FRISCH ha esposto una circolazione « finanzia- 
ria » (monetaria) analoga a quella « reale ». Nella terminologia 
egli ha usato ancora le notazioni fondamentali (A, H etc.), ma 
invece di fattori di produzione «reali » ha indicato fattori di 
produzione « finanziari ) rappresentati da capitale finanziario 
(azioni, obbligazioni etc.). La circolazione finanziaria include 
tutte le transazioni monetarie, singole e combinate; essa, per 
altro, non riporta tutti i flussi circolari monetari, poichè mira 
a porre in evidenza solo le relazioni generali fra reddito e inve- 
stimento in connessione col capitale finanziario. 

Successivamente (') il sistema è stato ancora migliorato e 
sono state notevolmente aumentate le suddivisioni (si consideri 
che nelle forme usate l’«Ecocire-graph) è collegato a 72 varia- 
bili — corrispondenti ad altrettanti flussi particolari — e a 
ben 32 gradi di libertà) per le transazioni reali e finanziarie, e 
specialmente per quelle riguardanti l’ambito governativo. Le cir- 
colazioni « reale » e « finanziaria », che nella prima esposizione 
del FRISCH erano separate, sono state combinate in un solo siste- 
ma: le transazioni reali e monetarie sono presentate insieme in 
modo completo: la lettura dell’« Ecocirc-graph » nel senso orario 
(delle lancette dell’orologio) rappresenta la circolazione « reale », 
quella in senso contrario la circolazione «monetaria ». 


3. - Dal sistema « Ecocirc » è stato dedotto il sistema di 
contabilità nazionale dovuto all’AUKRUST ed applicato in Nor- 


(*) Vedi O. AUKRUST, P. J. BJERVE e R. FRISCH: A System of Concepts 
Describing the Economic Circulation and Production Process (Memoran- 


dum from The University Institute of Economics - Oslo, 8 marzo 1948), 
ciclostilato, p. 53. 
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vegia (‘). In esso si è attuata una combinazione parziale della 
circolazione reale e monetaria: si è cercato così di « bridge the 
gap » fra interpretazione « reale » e interpretazione « monetaria » 
del processo economico. 

L’ AUKRUST considera cinque settori : 1) Imprese private; 
2) Imprese pubbliche; 3) Autorità pubbliche; 4) Comunità fami- 
liari; 5) Resto del mondo. 

L'attività produttiva è svolta dai settori 1 e 2, quella di 
consumo dai settori 3 e 4: epperò un individuo come fattore di 
produzione è considerato mei settori 1 e 2 e come consumatore 
nel settore 4, così come la utilizzazione di servizi pubblici nel- 
l’interesse collettivo è compresa nel settore 3 mentre la organiz- 
zazione di tali servizi è posta nel settore 2. 

Per i vari settori, in quello che chiama lo «standardised 
system » di contabilità nazionale, egli considera i seguenti conti : 


1 — Conto corrente « reale » (real current account) 

2 — Conto capitale « reale » (real capital account) 

3 — Conto corrente « finanziario » (financial current account) 
4 — Conto capitale «finanziario» (financial capital account) 
5 — Conto di reddito (income account). 


Nel settore « comunità familiari » (households) manca però 
il conto 2 (poichè i beni di consumo durevoli sono considerati 
«consumati » allorchè sono acquisiti da una comunità familiare); 
mel settore «resto del mondo » non sono considerati necessari 
i conti 2 e 4 (7). 


(*) O. AUKRUST: On the Theory of Social Accounting in « The Review 
of Economic Studies », vol. XVI (3), n. 41, 1949-50, pp. 170-188. Circa l'ap- 
plicazione fatta in Norvegia vedi O.E.C.E.: National Accounts Studies: 
Norway (Paris, 1953). L'analisi di un sistema di contabilità nazionale misto 
è stata fatta anche dal A. L. GAATHON nell’articolo: A Real-financial System 
of Social Accounting (in «The Review of Economics and Statistics », 
vol. XXXV, n. 1, febbraio 1953, pp. 1-19). 

(2) Il sistema dei conti riflette, ovviamente, le equazioni keynesiane, 
aventi valore definizionale. Ecco la descrizione che l'AUKRUST fa del signi- 
ficato delle poste incluse nei vari conti (art. cit. p. 180) : 

«1 - Real current account: 

Income generated + depreciation + goods and services received = goods 
and services delivered + gross investments + consumption 
2 - Real capital account: 


Gross investment = depreciation + net investment 
3 - Financial current account: | 
Sale receipts + financial transfers received = purchases + financial 


transfers paid + net lending 
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I conti sono stabiliti in modo che due contengano solo tran- 
sazioni « reali) e due solo transazioni « monetarie » : in ciascuna 
coppia di conti, un conto è per le transazioni « correnti » ed uno 
per le transazioni di « capitale ». Tutte le transazioni reali sono 
«combinate » ai fini della contabilità nazionale, pertanto i corri- 
spondenti valori sono considerati quattro volte: due volte come 
«reali» e due volte come « monetari »; una «reale» ed una 
«monetaria » in ciascuno dei rispettivi settori che partecipano 
alle transazioni. Le transazioni « indipendenti » sono, in aggiunta, 
considerate in un «conto al reddito ) per ciascuno dei settori 
partecipanti alle transazioni. Questo conto diviene una specie 
di conto perdite e profitti: è un conto misto (reale e monetario), 
in cui sono registrate le diverse specie di redditi accreditati, l’uso 
fatto dei redditi e la posta a saldo globale. In un certo senso, 
lo schema dell’AUKRUST ha abbandonato, rispetto alla formula- 
zione del FRISCH, l’indirizzo funzionale diretto riguardante lo 
studio del processo economico, per un sistema funzionale ciu 
concerne in prevalenza le unità istituzionali dei vari settori. In 
realtà, l’AUKRUST ha curato un sistema che riunisce, con oppor- 
tune distinzioni, settori che sono importanti da un punto di vista 
pratico e ciascuno dei quali ha un proprio conto. Si noti, inci- 
dentalmente, che egli, seguendo il FRISCH, considera la valuta- 
zione del reddito «ai prezzi di mercato » come la più idonea a 
dare un’idea adeguata del reddito nazionale. 


4. - Il sistema di contabilità che ha avuto maggior successo 
è, senza dubbio, quello legato al nome dello STONE: la migliore 
esposizione del sistema trovasi nella sua memoria Definition and 
Measurement of the National Income and Related Totals ('). Lo 
STONE parte dalla considerazione di unità istituzionali : egli affer- 
ma, in proposito, esplicitamente che «transactions, whether 
actual or imputed, take place between accounting entities such 


4 - Financial capital account: 


Net real investment + net lending = saving 
5 - Income account: 
Income generated + transfer (real and financial) received = transfers 


paid + consumption + saving ». 

(*) Questa memoria, redatta dallo STONE nel 1945, è stata pubblicata, 
come « appendix », nel rapporto Measurement of National Income and 
the Construction of Social Accounts pubblicato dalle Nazioni Unite nel 
1947. Si noti che i sistemi del DERKSEN e dello STUVEL hanno le stesse 
caratteristiche del sistema dello STONE: di tali sistemi si parlerà nel para- 
grafo seguente, 
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as business enterprises and individuals, and the accounts of these 
entities are much easier to grasp than the consolid.‘°d' accounts 
of the whole system » (p. 23). Epperò egli non manca, succes- 
sivamente, di fare in modo che le distinzioni istituzionali si 
adeguino alle distinzioni funzionali. Nel complesso egli considera 
i seguenti settori : 

1) imprese produttive, 2) intermediari finanziari, 3) istituti di 
assicurazione e sicurezza sociale, 4) consumatori fiscali, 5) resto 
del mondo. Per i settori 1) e 2) considera quattro tipi di conti : 
conto produzione (operating account), conto impiego (o utilizza- 
zione) (appropriation account), conto capitale (capital account), 
conto riserve (reserve account); per i settori 3) e 4), oltre ai 
quattro conti già indicati, considera anche il conto entrate (re- 
venue account); per il settore 5) considera solo un conto globale 
(consolidated account). 

Successivamente lo STONE (vedi /ncome and Wealth, series I: 
Functions and Criteria of a System of Social Accounting, 
Cambridge, 1952) ha affermato la sua preferenza per una suddi- 
visione dei settori da un punto di vista funzionale (i settori sono 
divenuti sei: business enterprises, households, public collective 
providers, labour service, home lending service, foreign lending 
service, rest of the world) e per ognuno dei cinque primi settori 
ha disposto tre tipi di conti corrispondenti, in linea di massima, 
alle più importanti funzioni economiche: l’« operating account » 
che include ogni transazione concernente la produzione, 1’« ap- 
propriation account » che considera ogni transazione riguardante 
la utilizzazione del reddito ed il consumo, e il « resting account » 
che registra ogni transazione che si riferisce alla formazione 
del capitale (?). 

La presentazione più recente del sistema dello STONE ha 
acquistato un aspetto decisamente funzionale e utilizza solo sei 
conti : 

1) conto produzione — in cui sono riunite le transazioni 
riguardanti le spese e le produzioni; 

2) conto reddito nazionale — in cui sono inseriti i consumi 
e le redistribuzioni effettuate dalle imprese ed i saldi degli altri 
conti; 


() In una seconda esposizione del sistema in base alla nuova for- 

mulazione, lo STONE inserisce i settori « labour » e « lending » negli altri 
7 . . = . 2 : . . A . 

settori e cosi si riavvicina alla iniziale divisione istituzionale (v. Functions 


and Criteria..., giá cit.). 


334 Orlando D'Alauro 


3) conto impiego (appropriation) per comunità familiari e 
istituzioni non aventi scopo di lucro; 

4) conto impiego (appropriation) per il governo; 

5) conto capitale — riguardante le transazioni di capitale 
per tutti i settori; 

6) conto resto del mondo (’). 

Questo sistema veramente semplificato considera poche tran- 
sazioni : acquisti e vendite di beni e servizi, pagamenti ed incassi 
per servizi dei fattori, pagamenti ed incassi per trasferimenti 
unilaterali, transazioni finanziarie. 

Il sistema è stato studiato dagli esperti dell’O.E.C.E. e pub- 
blicato come A Standardised System of National Accounts 
(O.E.C.E., 1951). Nel settembre 1952 lo Statistical Office delle 
Nazioni Unite nella intesa di promuovere la unificazione della 
contabilità nazionale della maggior parte dei paesi ha preparato 
A System of National Accounts and Supporting Tables (Studies 
in Methods, N. 2, Statistical Office of the United Nations, 1953) 
che è pressochè identico al sistema predisposto dall’O.E.C.E. 

Non è prevedibile, però, che il sistema « standardizzato » 
venga integralmente e presto adottato dalla maggior parte dei 
paesi. In effetti, ogni paese utilizza il sistema più rispondente 
alle sue possibilità di documentazione statistica e alle sue neces- 
sità reali. D’altra parte, ogni sistema dipende dalla teoria utiliz- 
zata nella sua formulazione e non può, pertanto, essere agevol- 
mente adattato senza un abbandono degli schemi su cui si fonda. 

Tuttavia, l’utilità di raffronti internazionali, specialmente a 
riguardo delle cifre del reddito, sembra stia inducendo ad una 
soddisfacente uniformità nei metodi di ricerca e di presentazione 
dei vari dati di contabilità nazionale (?). 

Per ovviare alle manchevolezze derivanti da una contabilità 
nazionale con dati molto aggregati, il « Service des Etudes Econo- 
miques et Financières » del Ministero delle Finanze francese ha 
proposto un sistema che possa servire non solo quale base per la 
contabilità nazionale, ma anche per l’analisi degli scambi inter- 
industriali e dei comportamenti economici dei diversi gruppi 


(*) Lo Srone in The Role of Measurement in Economics (Cambridge, 
1951) ha dato, a p. 39 e segg., una rappresentazione diagrammatica basata 
su quattro conti fondamentali. Se ne riparlerà nel paragrafo seguente. 

(?) Per interessanti rilievi vedi P. MAILLET: Unité ou pluralité des 
cadres de comptabilité nationale (in « Revue d' Economie Politique », no- 
vembre-dicembre 1953, pp. 867-884). 
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sociali ('). Recentemente, il FRISCH (*) ha presentato una «inter- 
flow matrix » riguardante tutti i principali settori economici na- 
zionali, per rendere la contabilità nazionale meglio utilizzabile 
a fini generali di politica economica e non per la sola determi- 
nazione del reddito nazionale. 


5. - Un cenno particolare meritano le illustrazioni grafiche dei 
vari modelli di contabilità nazionale. Di regola, i sistemi vasco- 
lari cercano di porre in rilievo i flussi di beni e servizi ed i flussi 
monetari che si attuano fra i vari soggetti economici e relativamente 
alle varie forme di attività economica, al fine di chiarire fenomeni 
o situazioni particolarmente complesse del circuito economico. 

Gli schemi grafici più semplici sono dovuti al DERKSEN, allo 
STONE, allo STUVEL; più dettagliata è l’esposizione del FRISCH 
(che, come si disse, è essenzialmente grafica), del MARCZEWSKI 
e di altri (*). Quasi tutti gli schemi si ricollegano alle nozioni 


(*) Principes d'établissement d'une comptabilité nationale et d'un 
tableau économique (in « Statistiques et Etudes Financières », n. 45, set- 
tembre 1952). 

(?) R. Frisco: From National Accounts: to Macroeconomic Decision 
Models (presentato all'assemblea della «International Association for 
Research in Income and Wealth », settembre 1953). 

(5) Il numero degli schemi proposti è veramente notevole. Ne ricor- 
deremo qui solo alcuni fra i più importanti, oltre quelli di STONE, STUVEL, 
FRISCH, DERKSEN e MARCZEWSKI indicati nel testo. 

Il R. C. Tress in The Diagrammatic Representation of Income Flows 
(in «Economica», vol. XV, n. 60, novembre 1948, pp. 276-288) parte dall'esame 
degli schemi del DERKSEN e del FRISCH, ed arriva ad uno schema che considera 
la distribuzione fra i fattori di produzione del reddito nazionale disponibile 
e la sua partizione fra risparmi-investimenti e consumi. Il TRESS analizza le 
spese dei settori pubblico e privato che alimentano il settore produttivo, 
ma non pone in evidenza il settore deperimenti e considera solo gli inve- 
stimenti netti. Il suo grafico può servire anche ad integrare il diagramma 
dello STONE. 

Il J. SANDEE in Independent Applications of National Accounts (in 
« Economica », vol. XVI, n. 63, agosto 1949, pp. 249-254) adotta un grafico 
in cui tenta di porre in rilievo la corrispondenza quantitativa fra il red. 
dito e la sua distribuzione fra i diversi settori economici. 

Il B. Barger in Quelques considérations au sujet de la définition 
et des «évaluations du revenu national (in « Economia Internazionale », 
vol. III, n. 4, novembre 1950, pp. 920-932) espone uno « schema rappresen- 
tativo del reddito nazionale » (a p. 922), che è riferito a tre settori (A: capi- 
tali circolanti; B: capitali fissi; C: prodotti finiti) e considera il movimento 


delle giacenze. | 
Altri grafici sono stati ideati da M. Gruson in Note sur les condi- 
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messe in rilievo nel sistema teorico dello STONE e mettono in 
evidenza le relazioni esistenti fra le funzioni di pre “uzione e di 
consumo del reddito e la formazione della ricchezza nazionale. 

Il grafico del DERKSEN (') considera sei conti base. In parti- 
colare, oltre ai conti fondamentali che, come vedremo, si ritro- 
vano in tutti gli altri grafici, per il settore consumo egli consi- 
dera distintamente il conto «stato» ed il conto «comunità fami- 
liari», ed istituisce anche il conto «beneficiari di redditi col- 
lettivi ) (collective income recipients) che riguarda le compagnie 
di assicurazione sulla vita e gli organismi di sicurezza sociale. 

I grafici dello STUvEL (*) e dello STONE (*) sono pressochè 
identici: entrambi sono basati sui quattro conti fondamentali : 
1) produzione; 2) consumo o impiego del reddito; 3) formazione 
del capitale o impiego del risparmio; 4) resto del mondo. 

Il circuito economico dello STONE — che è quello più usato — 
mostra, in effetti, come le identità fondamentali possano essere 
constatate «ex-post ». Nel grafico che, come si mota, è appena 
più articolato di quello dello STUVEL, l’attività del settore « auto- 
rità pubblica » viene posta nel conto relativo al consumo in cui, 
pertanto, affluiscono le imposte dirette e ne escono le sovvenzioni. 


tions d’établissement d'une comptabilité nationale et d'un budget économi- 
que national (in « Statistique et Etudes Financières », n. 19, luglio 1950, 
p. 538), da M. C. Ebey e A. T. Pracock in Alternative Presentations of 
the Social Accounts (in « Accounting Research », gennaio 1951, p. 42), da 
HART, PIATIER, GRÜNIG: tutti i grafici si ricollegano sostanzialmente allo 
schema dello Stone. Da ricordare, inoltre, il tentativo fatto da A. W. 
PHILIPPS di inserire l'elemento « tempo » nella esposizione contabile, per 
mezzo di una macchina idraulica che dovrebbe permettere una rappresenta- 
zione dinamica del circuito economico: Mechanical Models in Economic 
Dynamics (in « Economica », vol. XVII, n. 67, agosto 1950, pp. 283-305). 

(1) J. B. DERKSEN, A System of National Book-keeping - Illustrated 
by the experience of the Netherlands economy (Occasional Papers - X - 
National Institute of Economic and Social Research - 1946) (il grafico è 
a p. 32). i 

(2) G. STUVEL, Analyse van een National Budget (in « De Economist », 
vol. 97, marzo 1949, pp. 225-256) e Recent Experiences in the Use of Social 
Accounting in the Netherlands (in Income and Wealth, Series I, Cam- 
bridge, 1951, pp. 160-177) (il grafico riportato è ap. 163). Fes, 

(2) R. SToNE, The Role of Measurement in Economics, già cit., p. 48 
e J. E. Mean e R. STONE: National Income and Expenditure (3d. Ed. Lon- 


don, 1952), pag. 47. 
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Questa assimilazione dello Stato ad un consumatore è adottata 
da quasi tutti gli economisti anglo-sassoni (*), non però dagli 
economisti norvegesi, olandesi, francesi. 

Il grafico adottato dal FriscH e dall’AUKRUST (*) serve, a dif- 
ferenza degli altri, a rappresentare tanto i flussi monetari che 
quelli di beni e servizi, ed è articolato in modo da registrare tutti 
i più importanti flussi del circuito economico. 

Anche il MARCZEWSKI (*) ha adottato un grafico a forma d'el- 
lisse : però la simiglianza con il grafico del FRISCH e dell’AUKRUST 
sì arresta qui. Infatti, pur essendo stato creato per porre in evi- 


() S. Kuznets è fra i pochi economisti anglo-sassoni di fama in- 
ternazionale che si siano dichiarati contrari a questa unificazione isti- 
tuzionale e, insieme, funzionale. Si veda, in particolare, lo studio: Govern- 
ment Product and National Income (in Income and Wealth, Series I, 
Cambridge, 1951, già cit.) p. 178 e segg. Per i precedenti è opportuno vedere, 
dello stesso, National Income: a Summary of Findings (National Bureau 
of Economic Research, New York, 1946) cap. IV; e National Income: a New 
Version in « The Review of Economics and Statistics », vol. XXX, n. 3, 
agosto 1948, pp. 151-179. 

Alla importante questione circa la valutazione dei servizi resi dalle 
« autorità pubbliche », si collega, come noto, il problema della determina- 
zione dei componenti del reddito nazionale in base « al costo dei fattori » 
o «al prezzo di mercato », Rinviamo, per un esame dell’argomento, al 
volume dell’OHLSson (On National Accounting, già cit.) « Appendix 2» al 
cap. III: Notes on indirect taxes, pp. 113-118. 

Lo STUVEL recentemente, commentando uno scritto di STONE e UTTING 
(in Input-Output Relations - Proceedings of a Conference on inter-industrial 
relations held at Driebergen - Ed. The Netherlands Economic Institute, 1953), 
a p. 227 dei « proceedings » osservava: « Would it not be advisable to 
consider all taxes including indirect taxes and subsidies as income trans- 
fers, thereby killing two birds with one stone? The distinction between direct 
and indirect taxes, which to a certain extent is arbitrary, could be dropped 
and the distinction between national income at factor costs and at market 
prices could be disposed of. To me there seems to be all the more reason 
for doing this because in economic analysis the earned incomes (factor 
costs!) play a far less important part than the disposable incomes in the 
decisions taken by private individuals as well as entrepreneurs ». Senza 
dubbio le osservazioni dello STUVEL sembra abbiano un peso notevole, 
anche se non tutte possono essere accoglibili illico et immediate. 

(2) O. AUKRUST, P. J. BIERVE € R. FRISCH: A System of \cangepse 
Describing the Economic Circulation and Production Process, già cit. (i gra- 
fici che interessano sono a pp. 18-25). del 

(*) J. MARCZEWSKI: Les tableaux de la comptabilité et du revenu de 
la nation in Le Revenu National (Paris, 1917), pp. 229-306. 
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denza sia i flussi monetari che i flussi reali, il grafico del 
MARCZEWSKI li rappresenta distintamente: i movimenti di beni 


e servizi sono posti nella parte sinistra ed i movimenti monetari 
nella parte destra di un dettagliato « tableau économique ». 


6. - La presentazione dei dati riguardanti la contabilità nazio- 
nale oltre che con « sistemi di conti » e per mezzo di « grafici », 
viene fatta con « sistemi di equazioni ) e con « matrici ». 


x 


Dei « sistemi di conti ) adottati si è già detto esponendo le 
varie teorie riguardanti la contabilità nazionale. Potrà, per altro, 
esser utile dare una indicazione sommaria, seguendo STUVEL (’), 
dei tipi di transazione che possono riguardare i vari conti. 

Considerando quattro conti fondamentali : 


1) Appropriation - o income - account (A): conto all'impiego o consumo 
del reddito nazionale; 

2) Operating - o product - account (0): conto alla produzione nazionale; 

3) Resting - o capital - account (R): conto alla formazione del capitale; 

4) Rest of the World account (RW): conto alle transazioni con il resto 
del mondo; 


sì possono avere in essi le registrazioni dei seguenti flussi mone- 


x 


tari (il cui circuito è rappresentato nel grafico dello STUVEL) : 


a) Flussi provenienti dal conto « Impiego del reddito » e destinati: 
al conto A: flussi per trasferimenti di redditi 
al conto O: flussi per consumi 
al conto R: flussi per risparmi 
al conto RW: flussi per trasferimenti all’estero. 


b) Flussi provenienti dal conto « Produzione » e destinati: 
al conto O: flussi per trasferimenti di produzione 
al conto A: flussi per rimunerazione dei fattori di produzione (carried 
income) 
al conto R: flussi per deperimenti 
al conto RW: flussi per importazioni di beni 


c) Flussi provenienti dal conto «Capitale » e destinati: 
al conto R: flussi per trasferimenti di capitali 
al conto A: flussi per disinvestimenti 
al conto O: flussi per investimenti lordi 
al conto RW: flussi per esportazioni di capitali. 


(*) Vedi Input-Output Relations, op. cit., p. 226. 


Gli scambi di contabilità nazionale etc. 341 


d) Flussi provenienti dal conto « Resto del mondo » e destinati : 
al conto A: flussi per trasferimenti all’estero 
al conto O: flussi per esportazioni di beni 
al conto R: flussi per importazioni di capitali 


Anche più espressiva ed adeguata alle relazioni keynesiane. 
è la esposizione dello schema di contabilità nazionale fatta con 
sistemi di equazioni definizionali. 

Facendo riferimento sempre a quattro conti fondamentali, 
si hanno le seguenti equazioni : 


Conto reddito nazionale Y = C + Sh 

Conto produzione nazionale Y + M = C +I+ E 
Conto capitale I = Sr + Sf 

Conto resto del mondo E + Sf = M 


(Y = reddito nazionale, C = consumo, St = risparmio nazionale, 
Sí = risparmio estero, I = investimento netto, M = importazione, 
E = esportazione). 


Nella esposizione « matriciale », la complessità della matrice 
dipende dal grado di aggregazione degli elementi della contabilità 
nazionale considerati: evidentemente, essa contiene una riga ed 
una colonna per ciascuna forma di attività o di transazione (’). 
Un sistema di contabilità nazionale «chiuso » (ossia solo con i conti 


A, O, R), riflettente le due relazioni keynesiane Y = C+S e 
S = I, può essere così rappresentato (*) : 
(0) A R 
Olii = Gioi 
A AG — — 
ent pl 2 


ovvero, con la matrice delle transazioni 


oO 2012 1013 
Wij == 1021 (9) (0) 
| (o) W 32 0 


(*) Si veda al riguardo per un esame di carattere generale, l'articolo 
di R. STONE: Simple Transactions Models, Information and Computing in 
« The Review of Economic Studies », vol. XIX (2), n. 49, 1951-52, pp. 67-84. 
(2) R. STONE e J. E. G. UTTING: « The Relationships Between Input- 
Output Analysis and National Accounting » in Input-Output Relations op. 


cit., pp. 205-206. 
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Y= wa; C= wi; S = 108: ; l — 43. 


7. - I sistemi di contabilità nazionale proposti traggono ori- 
gine da indirizzi teorici diversi che, per altro, quasi sempre 
mirano alla determinazione del reddito nazionale. Ciò, come spiega 
lo STONE (*), ha decisamente influenzato la distribuzione dei set- 
tori, dei conti, delle transazioni. Non di rado, attività diverse 
sono state combinate in un solo settore, sempre a causa della 
loro omogeneità o meno ai fini della misura del reddito nazio- 
nale, mentre attività che tradizionalmente fanno parte di una 
specifica unità economica, sono state separate ed assegnate a set- 
tori diversi. Il risultato di questo indirizzo è che sovente i dati 
della contabilità nazionale non rappresentano adeguatamente e 
correttamente il mondo economico a cui si riferiscono, e devono 
essere abbandonati in tutto o in parte allorchè ci si accinga a 
determinazioni diverse da quelle del reddito nazionale. 

Indubbiamente la finalità cui deve tendere una contabilità 
nazionale ben organizzata, è quella di avere una articolazione in 
settori e una disposizione di conti idonee a mettere in evidenza 
transazioni per il maggior numero possibile di valutazioni macro- 
economiche. 

L’utilità dell’impiego dei sistemi di contabilità nazionale è, 
in ogni caso, fuori di discussione (*). I vantaggi che possono 
derivare dall’uso di un sistema appropriato di contabilità nazio- 
nale riguardano il campo statistico ed il campo economico, oltre 
che l’ambito politico economico. 


(*) R. STONE: Comptabilité sociale, agrégation et invuriance (in « Eco- 
nomie Appliquée », gennaio - marzo 1949) p. 26 e segg. — Vedi anche 
J. MARGOLIS: Nationale Economic Accounting: Reorientation Needed (in 
« The Review of Economics and Statistics », vol. XXXIV, n. 4, novembre 1952) 
pp. 291-304. 

(7?) R. STONE: Definition and Measurement of National Income etc., 
op. cit., vedi cap. IX: The advantages of a social accounting approach, 
ove sono indicati otto gruppi di motivi idonei a giustificare l’utilità di un 
sistema di contabilità nazionale. E. F. DENISON, M. GILBERT, G. JASZI, C. F. 
SCHWARTZ: Objectives of National Income Measurement: A Reply to Pro- 
fessor Kuznets' in « The Review ef Economics and Statistics », vol. XXX, 
n. 3, agosto 1948, pp. 179-195. R. W. GOLDSMITH: Measuring National Wealth 
in a System of Social Accounting in Conference on Research in income and 
Wealth, Studies in Income and Weath, vol. XII, pp. 23-24 (Ed. National 
Bureau of Economic Research, New York, 1950). 
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Dal punto di vista statistico, l’adozione di un sistema di 
contabilità nazionale costringe a classificare e ad elaborare in 
modo sistematico e continuo i dati statistici riguardanti tutte 
le transazioni economiche che avvengono in un determinato paese. 
Ciò comporta costanza e uniformità nei metodi di rilevazione e 
si traduce in un miglioramento nella comparabilità e nel con- 
trollo dei dati statistici stessi. 

Dal punto di vista economico, il perfezionamento dei sistemi 
di contabilità nazionale può servire a ridurre le zone di incer- 
tezza nel campo della teoria della distribuzione, a osservare meglio 
l’effettiva portata delle relazioni di interdipendenza nel campo 
produttivo, a definire con maggior precisione i concetti di red- 
dito, di consumo, di investimento. 

Evidentemente, l’utilità della contabilità nazionale è anche 
maggiore nel campo politico-economico. Infatti i dati della con- 
tabilità nazionale : 

a) forniscono una documentazione economica qualitativa e 
quantitativa, necessaria per la preparazione degli interventi poli- 
tico-economici ; 

b) permettono una valutazione delle conseguenze più pro- 
babili di determinate scelte politico-economiche ; 

c) contribuiscono alla determinazione, date diverse possibili 
alternative, delle decisioni politico-economiche più opportune in 
relazione ai tempi ed alle situazioni; 

d) possono, se correttamente interpretati, contribuire a far 
evitare l’adozione di misure politico-economiche contradittorie, 
inadeguate o incompatibili con le reali condizioni economiche 
generali. 

Nei paragrafi che seguono tratteremo delle applicazioni degli 
schemi della contabilità nazionale nel campo politico economico. 


8. - I sistemi di contabilità nazionale sono stati largamente 
adottati nel corso dell’ultimo ventennio. I bisogni del periodo 
di guerra e, successivamente, le esigenze della ricostruzione e 
dello sviluppo economico ne hanno reso spesso utile, ed in alcuni 
casi necessario, l’impiego per la formulazione di adeguate poli- 
tiche economiche. 

Attualmente, nella maggior parte dei paesi, compresi fra 
essi tutti i più importanti, si fa un uso quasi regolare della 
contabilità nazionale. Essa fornisce, come già si disse, i dati 
riguardanti gli elementi basilari della vita economica di un paese, 


23 


illustra in modo ordinato le relazioni (reali o monetarie) tra 
quegli elementi e facilita, pertanto, la interpretazione degli stessi 
dati statistici. Essa, in ogni caso, serve a mettere in rilievo, 
con sufficiente approssimazione alla realtà, i rapporti macroecono- 
mici fondamentali. La distribuzione del reddito nazionale fra 
consumi ed investimenti; la distribuzione della produzione nazio- 
nale fra i varî settori produttivi, la partecipazione delle varie 
categorie economiche alla formazione del capitale; il grado di 
dipendenza dal commercio estero di un determinato sistema eco- 
nomico : sono tutti elementi che possono essere dedotti da un 
normale sistema di contabilità nazionale e che, ovviamente, con- 
tribuiscono a bene orientare il comportamento dei soggetti cui 
spetta l’azione politico-economica. 

A riguardo della utilizzazione della contabilità nazionale 
quale strumento della politica economica, vi sono, tuttavia, incer- 
tezze e perplessità e, non di rado, si esagera nell’attribuirle 
meriti e demeriti. 

Cercheremo, in quanto segue, di esporre quali, a nostro 
avviso, sono le effettive possibilità e i limiti del suo impiego. 


9. - I sistemi di contabilità nazionale possono, nel campo 
politico economico, svolgere una funzione informativa, una fun- 
zione previsiva ed una funzione programmatica. L’importanza 
di tali funzioni è notevolmente diversa: lo porremo in rilievo 
esaminando separatamente ciascuna di esse. La distinzione, fa 
d’uopo ricordarlo, ha finalità solo analitiche, chè in pratica è dif- 
ficile dire quando abbia inizio e fin dove arrivi l’espletamento 
di ciascuna funzione rispetto alle altre. 

La funzione informativa è, senza dubbio, la funzione più 
importante della contabilità nazionale. Tale funzione venne, 
intorno al 1930, considerata per finalità prevalentemente scientifi- 
che, ma in seguito ha riguardato anche scopi di politica economica. 

La contabilità nazionale (social accounting) — dice l’HICKS (*) 
— concerne la anatomia economica della struttura dell’organismo 
economico. Accettiamo la definizione dell’HIcKs, mell'intesa però 
che trattasi non di vera e propria analisi anatomica : l’organismo 
economico considerato è normalmente vitale e la rilevazione dei 
dati si riferisce ad un determinato momento nel corso della sua 


(*) J. R. Hicks, The Social Framework - An Introduction to Economics 
(Oxford, 1942 rist.) p. 192. 
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vita, eppertanto può essere fatta solo sotto il vincolo di determi- 
nate convenzioni che riguardino non solo il presente ma anche il 
passato, e che non vanno ignorate allorchè si elaborano e si inter- 
pretano i dati stessi. 

La struttura qualitativa e quantitativa di un determinato paese 
è descritta con dati forniti dalla statistica economica, il cui svi- 
luppo condiziona, pertanto, le possibilità di sviluppo della con- 
tabilità nazionale. La insufficienza dei dati statistici diretti, il 
ricorso frequente alle stime ed ai sondaggi per ottenere a calcolo 
dati non rilevabili o rilevabili solo con difficoltà in modo diretto, 
hanno reso sovente piuttosto discutibili e insoddisfacenti le espo- 
sizioni della contabilità nazionale. Nella determinazione dei dati 
macroeconomici vanno, in effetti, considerate con la maggiore 
attenzione possibile le difficoltà implicite nelle rilevazioni di sta- 
tistica economica ('), e in specie quelle riguardanti la pondera- 
zione e i metodi di aggregazione, che consentono al ricercatore 
di foggiare, più o meno consapevolmente, dati idonei a sostenere 
particolari punti di vista. 

La raccolta delle statistiche per la preparazione di un sistema 
di contabilità nazionale deve essere fatta con particolare cura : 
non solo per evitare molti dei normali errori d’osservazione, ma 
anche in considerazione del fatto che nel sistema vi sono di fre- 
quente dati calcolati per differenza la cui attendibilità dipende, 
ovviamente, dalle condizioni obiettive della ricerca e dalla serietà 
con cui sono fatte le rilevazioni dei dati primari. 

L’utilità della contabilità nazionale quale strumento di infor- 
mazione ai fini politico-economici risiede essenzialmente nel fatto 
che essa oltre a dare una idea delle grandezze degli elementi di 
un organismo economico mostra la loro fondamentale interdipen- 
denza. A tal uopo è necessario che la contabilità nazionale sia 
in grado di permettere non solo la valutazione del reddito nazio- 
nale di un dato paese, ma anche, presentando totali articolati 
e transazioni diversamente aggregate, la determinazione della 
diversa importanza dei fattori di tale reddito considerato dal 
punto di vista della sua produzione, della sua distribuzione, 
e del suo impiego. 

Non sempre, per altro, la contabilità nazionale permette l’ade- 


(1) Di ciò che può influire sull'esattezza delle statistiche economiche 
tratta acutamente O. MORGENSTERN in On the Accuracy of Economic Obser- 
vations (Princeton, 1950), specie parte I, cap. II. 
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guato contemperamento di queste esigenze di sintesi e d’analisi 
il cui valore è ovviamente integrativo. 

In linea generale, facendo riferimento a ciò che si è detto 
nell’esame dei vari sistemi di contabilità nazionale nei paragrafi 
precedenti, si può affermare che un sistema di contabilità nazio- 
nale è adatto a fornire informazioni adeguate da un punto di vista 
politico economico, solo se descrive con la massima attendibilità 
possibile la produzione e la distribuzione del reddito, e la sua uti- 
lizzazione all’interno e all’estero. Ciò implica una classificazione 
delle transazioni in base ai vari settori economici (di solito: im- 
prese, comunità familiari, governo) ed alle varie forme di attività 
economica, tale da permettere i raggruppamenti richiesti per la 
spiegazione dei diversi aspetti della struttura economica di un 
paese. 

Un conto che ai fini politico-economici ha, senza dubbio, 
grande importanza, è quello concernente l’attività economica 
governativa. Dallo svolgimento di questo conto si rilevano i mo- 
tivi che hanno determinato tale attività, il modo con cui essa è 
stata finanziata e, approssimativamente, l’importanza che essa 
assume nella vita economica del paese (’). 

I sistemi di contabilità nazionale dipendono, per l’articola- 
zione e per lo svolgimento, oltre che dalla disponibilità dei dati 
statistici, dalle caratteristiche istituzionali riguardanti i paesi 
in cui vengono applicati. I sistemi preparati per i paesi aventi 
una economia a base industriale (paesi sviluppati), difficilmente 
sono utilizzabili per i paesi «sottosviluppati ». 

In effetti l’adozione della contabilità nazionale nei paesi 
«sottosviluppati» mira a porre in evidenza fenomeni che nei 
paesi sviluppati non hanno la medesima importanza. La stessa 
valutazione del reddito nazionale assume significati diversi: nei 
paesi sottosviluppati è addirittura utile distinguere il reddito 
«geografico ) (riguardante il reddito prodotto nel paese) e il red- 
dito «nazionale» (riguardante il reddito di coloro che normal- 


(*) Interessanti considerazioni a riguardo dell’attività economica gover- 
nativa ed il suo rilievo nella contabilità nazionale sono nei lavori di G. C. 
Means, L. CURRIE e R. R. NATHAN: Problems in Estimating National Income 
Arising from Production by Government (in Studies in Income and Wealth, 
vol. II, National Bureau of Economic Research, New York, 1938), S. KUZNETS: 
Government Product and National Income (in Income and Wealth, series 1, 
Cambridge, 1951) e I. OHLssoN: Treatment of Government Economic Activity 


in the National Accounts (in Income and Wealth, series III, Cambridge, 
1953). 
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mente risiedono nel paese). D'altra parte, pur essendo in tali 
paesi la misura della variazione del reddito nazionale una misura 
dei cambi avvenuti nelle condizioni economiche generali, è alle 
singole poste della contabilità nazionale che va attribuito il mag- 
gior rilievo per la determinazione delle modifiche strutturali 
subite da tali paesi ('): chè sono esse che più importano ai fini 
della valutazione dello sviluppo economico. 

Normalmente la contabilità nazionale riguarda la situazione 
economica relativa al territorio geografico complessivo di un paese. 
Epperò, laddove vi sono notevoli differenze fra le varie zone di 
un paese, potrebbe esser utile suddividere i dati generali facendo 
riferimento alle particolari situazioni regionali. In pratica, tale 
disaggregazione spaziale non si è rivelata suscettibile di risultati 
molto promettenti. 


10. - Le altre due funzioni che normalmente si affidano alla 
contabilità nazionale — la sua utilizzazione, cioè, quale stru- 
mento di previsione e quale strumento di programmazione — 
hanno un’importanza ben diversa e molto inferiore a quella 
informativa. 

Allorchè lo stato interviene nel campo economico, il bisogno 
di prevedere quali saranno le conseguenze degli interventi, specie 
se gli interventi sono notevoli, è più che giustificato. Ma una 
previsione che si appoggi sui dati della contabilità nazionale 
— ossia su dati riflettenti il passato, per quanto prossimo — 
implica non solo l’accoglimento della veridicità di tali dati, ma 
l’accettazione di una certa teoria economica e delle convenzioni 
in base alle quali essi sono stati raccolti ed esposti. Per altro, 
è importante non trascurare che lo schema di contabilità nazio- 
nale presume l’ipotesi statica, mentre quando si passa alla sua 
utilizzazione nel campo delle previsioni si accoglie implicitamente 


(1) D. Seems (in The Role of National Income Estimates in the Stati- 
stical Policy of an Underdeveloped Area, in « The Review of Economic Stu- 
dies », vol. XX (3) n. 53, 1952-53, pp. 159-168), ritiene che nei paesi sotto- 
sviluppati la contabilità nazionale debba contenere riferimenti particolari 
alle transazioni con l’estero, oltre che, evidentemente, a quelle riguardanti 
il conto « capitale ». Sul significato e insieme sulla limitazione nell'impiego 
dei sistemi di contabilità nazionale nei paesi sottosviluppati, si veda D. 
CREAMER: Uses of National Income Estimates in Underdeveloped Areas, in 
Income and Wealth, series III, già cit., pp. 211-223: in questo volume vi sono 
altri interessanti studi sull’ argomento, dovuti a S. H. FRANKEL, a F. BENHAM, 


e a K.R.V. Rao. 
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una ipotesi dinamica (movimento reiterato (stazionario), lineare, 
non lineare, evolutivo, involutivo, etc., per adoperare solo alcune 
delle specificazioni usate dal FriscH, dal LUNDBERG, dal LINDHAL, 
dall’OHLIN, dal SAMUELSON, etc.). Tutto ciò, è evidente, limita 
il significato e il valore pratico dei dati della contabilità nazio- 
nale in sè e per sè. 

La predizione del futuro comportamento della collettività 
costituisce una impresa non facile, nè sempre possibile. In effetti, 
le decisioni rilevanti ai fini economici sono prese dalle comunità 
familiari, dalle imprese e dagli enti pubblici, eppertanto un 
sistema di contabilità nazionale per essere adeguato anche ai fini 
della previsione dovrebbe tener conto del possibile mutevole com- 
portamento dei soggetti economici (comunità familiari, imprese, 
enti pubblici) e poggiare, altresì, su un gran numero di conti, 
riguardanti tutti i settori e tutte le transazioni, creando legami 
fra micro e macro contabilità (*). Ciò porterebbe ad una cono- 
scenza dell’intima struttura dei fattori economici e della i 
interdipendenza, e potrebbe addurre, a seguito di sintesi di dati 
— resi omogenei per l’utilizzazione —, a previsioni relativamente 
attendibili. Ma l’applicazione pratica di tali concetti non è, allo 
stato attuale della tecnica statistico-economica, agevole nè sem- 
pre possibile (?). 

Tuttavia, la mecessità di tener conto delle possibili, e più 
o meno prossime, conseguenze di determinate direttive politico 
economiche, ha indotto in non pochi casi — e specie a riguardo 
delle relazioni fra investimenti e occupazione, fra reddito e entrata 
pubblica, fra importazioni e reddito prodotto — a considerare 
i dati della contabilità nazionale ai fini della previsione. La pro- 
gnosi economica attuata con lo strumento della contabilità nazio- 
nale, per quanto discutibile, dato che essa si fa utilizzando dati 
ex post per il calcolo ex ante (*), si è praticamente dimostrata 


(*) Per l’esame particolare di questo importante aspetto micro-macro 
economico si veda il lavoro di J. Marczewsky: La comptabilité économique 
nationale et ses liaisons avec les comptabilités privées et publiques (in 
« Economie Appliquée », gennaio-marzo 1949, pp. 80-137). 

(*) Si consideri quanto afferma al riguardo L. LENTI nell’articolo, ricco 
di utili riferimenti, su La contabilità nazionale come strumento di politica 
economica (in « Giornale degli economisti », gennaio-febbraio 1951, p. 7 e 
segg.). 

(*) A riguardo delle possibilità di utilizzazioni delle relazioni fra valori 
prospettivi (ex ante) e retrospettivi (ex post) e dei limiti imposti dal neces- 
sario impiego, in questa indagine, di ipotesi semplificatrici, sono, ovvia- 
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di una certa utilità nelle applicazioni dei provvedimenti rivolti 
a neutralizzare fasi cicliche ritenute sfavorevoli, e p. > controllare 
gli sviluppi di tali provvedimenti. 


11. - Diversa è l’importanza della contabilità nazionale quale 
strumento attivo della politica economica. 

Non è certo facile, nè sempre possibile, individuare la por- 
tata delle influenze dirette o indirette della contabilità nazionale 
sulla determinazione delle varie politiche economiche. Si può, 
per altro, agevolmente affermare che le influenze dirette hanno 
vieppiù rilievo man mano che si passa da sistemi economici indi- 
vidualisti a sistemi collettivisti. Delle influenze indirette si può 
invece dire che sono dappertutto notevoli. 

Senza dubbio, i dati della contabilità nazionale sono molto 
importanti (evidentemente, insieme alle statistiche relative ai 
prezzi, all’occupazione, etc., nonchè alle statistiche demografiche, 
che sono altrettanto necessarie) per la formulazione di programmi 
politico-economici; però occorre, anche a questo riguardo, distin- 
guere le possibilità che vi sono nei regimi individualisti e nei 
regimi collettivisti. 

L’economia collettivista essendo fondata sulla programmazione 
di carattere imperativo di tutte le attività economiche, non può 
prescindere dalla formulazione di bilanci preventivi che si tra- 
ducono in piani, la cui esecuzione viene preparata e seguita 
attraverso sistemi di contabilità nazionale (nell”U.R.S.S. l’Ammi- 
nistrazione Centrale della Contabilità economica (Ts.U.N.Kh.U.) 
è parte della GosPLAN). La tenuta della contabilità nazionale è, 
ovviamente, necessaria per la conoscenza dei dati in base ai quali 
vengono redatti i piani e per il controllo della loro esecuzione, 
oltre che, è evidente, per la misura dello sviluppo economico. 
Vi è, per altro, da notare che in pratica anche nei regimi col- 
lettivisti la contabilità nazionale non ha assunto quella esten- 
sione che teoricamente sarebbe stato lecito attendersi. Nel- 
VU.R.S.S., dopo mutamenti di diversa portata, la contabilità 
nazionale è stata adoperata per seguire solo i settori fondamen- 
tali, trascurando i settori secondari e concentrando le ricerche 


mente, fondamentali i lavori della scuola svedese. Facciamo esplicito rinvio, 
in particolare, ai lavori di G. MyrpaL, Monetary Equilibrium (trad. ingl., 
London, 1939), di E. LUNDBERG, Studies in the Theory of Economic Expansion 
(Stockholm, 1937) e di E. LINDHAL, Studies in the Theory of Money and Ca- 
pital (London, 1939) (specie parte I). 
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sui fattori più importanti e decisivi della vita economica del 
paese ('). 

Nelle economie individualiste, i programmi cui le contabilità 
nazionali possono dare elementi, hanno un carattere essenzial- 
mente informativo. Tali programmi, aventi di regola finalità par- 
ziali, hanno diversa portata a seconda che riguardano la con- 
servazione o la modifica di un determinato sistema economico, 
ossia abbiano caratteristiche ordinarie o straordinarie. 

Se lo stato si orienta verso politiche economiche ordinarie 
(fiscali, monetarie o sociali), la contabilità nazionale non assume 
un grande rilievo dato che l’intervento esercitato riguarda diret- 
tive di larga massima che lasciano gli individui liberi di agire 
nell’ambito delle istituzioni esistenti. 

Se invece le misure politico-economiche sono di carattere 
straordinario la contabilità nazionale diviene quasi sempre neces- 
saria : innanzi tutto per stabilire quali trasformazioni della strut- 
tura sono possibili e poi, il che non è meno importante, per con- 
trollare, sia pure grossolanamente, il progresso delle trasforma- 
zioni. La programmazione, che in modo implicito o esplicito tro- 
vasi in tutte le politiche economiche di questo tipo, limita il 
campo d’azione dei singoli e non può non richiedere la massima 
osservanza delle direttive stabilite. 

Gli indirizzi più importanti della politica economica contem- 
poranea hanno sovente caratteri ordinari e straordinari. Essi 
riguardano : 

nell’ambito della produzione, gli interventi rivolti ad age- 
volare l’aumento del reddito nazionale (politica dello sviluppo 
economico), a ridurre l’ampiezza delle fluttuazioni cicliche (poli- 
tica di stabilizzazione), e a realizzare la massima occupazione ; 

nell’ambito della distribuzione, gli interventi rivolti a rea- 
lizzare la «migliore» ripartizione del reddito (definita «migliore » 
in base ai criteri molto discussi dai teorici della economia del 
benessere) ; 

nell’ambito dello scambio, gli interventi rivolti a conser- 
vare al mercato interno una struttura concorrenziale (politica 


(*) Per considerazioni particolarmente interessanti l'argomento in esa- 
me si vedano: C. BETTELHEIM: La planification soviétique (3ème ed. Paris 
1945, specie cap. III, sez. VI e VII); A. Baykov: Lo sviluppo del sistema eco- 
nomico sovietico (trad. Torino, 1952), specie p. 632 e segg.; H. CHAMBRE: Pla- 
nification spécifique et statistiques soviétiques (in « Economie Appliquée », 
T. VI, n. 2-3, aprile-settembre 1953, p. 447 e segg.). 
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antimonopolistica) e a realizzare o mantenere in equilibrio gli 
scambi con l’estero; 

nell’ambito monetario, gli interventi rivolti alla conserva- 
zione o realizzazione della stabilità monetaria ; 

nell’ambito fiscale, gli interventi rivolti a realizzare una 
equidistribuzione tributaria ed una finanza funzionale. 

E” evidente che i sistemi di contabilità nazionale sono di 
grande giovamento e ben spesso essenziali per l’attuazione di tali 
politiche economiche. Non sarebbe infatti possibile, senza un ade- 
guato sistema di contabilità nazionale, predisporre interventi per 
realizzare una equilibrata espansione economica. Sarebbe difficile 
stabilire se i cambiamenti nei rapporti fra consumi ed investi- 
menti o riguardanti le spese statali o il commercio estero, fossero 
o meno idonei a raggiungere gli scopi fissati. 


12. - Le prime utilizzazioni dei sistemi di contabilità nazio- 
nale sono state rivolte a determinare, attraverso conti riassun- 
tivi, l’entità e la qualità del reddito nazionale. Successivamente, 
le valutazioni sono divenute più analitiche e hanno assunto scopi 
più vasti, fino a stabilire i dati riflettenti le caratteristiche di 
tutti i principali settori economici di un determinato paese. 
Un sistema organico di dati vale, senza dubbio, anche a solo 
titolo informativo, a orientare tutte le discussioni di politica eco- 
nomica poichè — non è male ripeterlo — mette in rilievo quella 
interdipendenza fra i fatti economici che non è sempre da tutti 
adeguatamente considerata. Il riconoscimento della essenziale 
interdipendenza fra le varie categorie economiche di un paese 
evita le contradittorietà delle misure politico-economiche, accre- 
sce la capacità selettiva di coloro che hanno responsabilità poli- 
tiche e permette ad essi di giustificare e sostenere il contempera- 
mento degli opposti interessi (') e la necessità di non considerare 


isolatamente i problemi di politica economica. 


(*) Il G. CoLm, considerando l’impiego della contabilità nazionale negli 
Stati Uniti, mette in particolare rilievo l’effetto positivo dovuto all'effettiva 
dimostrazione che essa dà dell’interdipendenza fra i vari gruppi. « In di- 
scussion of wage policy, of the farm price support program, and of invest- 
ment policies, we already find that the parties debating a proposal are be- 
ginning to ask themselves how a particular measure affects the other groups 
in the population, and how it gears into national income and employment 
opportunities as a whole » (in Experiences in the Use of Social Accounting 
in Public Policy in the United States, in Income and Wealth, series I, p. 96). 


352 Orlando D’Alauro 
AAA PT __ — 


In certo senso la contabilità nazionale permette la traspo- 
sizione in termini reali e macroscopici delle verità scientifiche 
già espresse in termini astratti dalla teoria dell’equilibrio eco- 
nomico generale. 

Secondo il CoLm (*), la contabilità nazionale è divenuta un 
elemento essenziale della politica di stabilizzazione economica sta- 
tunitense, e d’altra parte fu di grande utilità, durante l’ultima 
guerra, per la misura del «gap» inflazionistico, e, quindi, per 
la determinazione dei provvedimenti idonei a neutralizzarlo. 
Sempre negli Stati Uniti gli schemi di contabilità nazionale sono 
stati tenuti in largo conto nell’esame dei possibili effetti dei 
programmi di aiuti all’estero, di riarmo e di riconversione. 

Anche la politica fiscale, in ispecie quella riguardante la 
cosiddetta finanza straordinaria, ha tratto utile insegnamento 
dagli schemi di contabilità nazionale. In Francia, afferma il 
MARCZEWSKI (*), la legge del 7 gennaio 1948 «sur le prélèvement 
exceptionnel» per lottare contro l’inflazione è stata «direi 
mente » ispirata dalla contabilità nazionale. Pure nel Regno Unito, 
secondo il JACKSON (°), la politica fiscale è stata influenzata dai 
risultati della contabilità nazionale. 


13. - Quanto è stato detto ci permette di richiamare 1'..tten- 
zione sui limiti dell’impiego della contabilità nazionale nel campo 
della politica economica. 

Alla base di ogni sistema di contabilità nazionale stanno 
determinate teorie economiche. L’uso di un sistema implica, per- 
tanto, il preventivo esame e l’accettazione delle teorie su cui 
esso si fonda. L’esposizione fatta dei varî sistemi permette di 
esaminare quali possano essere, fra essi, quelli più aderenti alla 
struttura economica di ciascun paese. 

Tutti i sistemi di contabilità hanno, come si è detto, ie 
seguenti caratteristiche : 

1) sono essenzialmente statici, pertanto il loro impiego a 
scopo previsivo comporta il ricorso a extrapolazioni di varia 
ampiezza; 


() G. CoLm: Experiences in the Use of Social Accounting in Public Po- 
licy în the United States, già cit. p. 75 e segg. 

(2)J. MARCZEWSKI: Les erpériences récentes de l'emploi de la compta- 
bilité sociale par la politique économique en France (in Income and Wealih, 
series I, già cit., p. 133 e segg.). 

(*) E. F. Jackson, The recent Use of Social Accounting in the United 
Kingdom (in Income and Wealth, Series I, già cit., p. 154 e segg.). 
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2) utilizzano aggregati cui sono connessi difficili problemi 
di stima, riguardanti i dati di settori economici non ‘irettamente 
considerati dal punto di vista statistico o per i quali vi sono 
scarse informazioni : il che porta a valori globali di dubbia accu- 
ratezza e gravati da ampi margini di errore (!). 

Essendo queste le caratteristiche fondamentali della contabi- 
lità nazionale, ben si comprende perchè essa abbia una impor- 
tanza quasi esclusivamente informativa. Scarsissimo rilievo, ec- 
cetto nei regimi collettivisti, ha invece la contabilità nazionale 
quale mezzo di previsione o di programmazione economica. 

In linea generale, la funzione della contabilità nazionale 
rimane, pertanto, quella di fornire una utile documentazione qua- 
litativa e quantitativa delle interdipendenze economiche a coloro 
cui spetta di decidere circa il tipo e la portata dei varî inter- 
venti, sì da porli in condizione di effettuare scelte coerenti evi- 
tando misure politiche economiche inadeguate, incompatibili e 
contradittorie. 


(1) Il MORGENSTERN, nel citato On the Accuracy of Economic Observations, 
a pp. 83-84 afferma che le cifre del reddito nazionale e delle spese dei con- 
sumatori negli Stati Uniti hanno un margine di errore dell’ordine del 15-20% 
in più o in meno! 


SULL’ INSEGNAMENTO DELLE FINANZE PUBBLICHE 
NELLE FACOLTA’ DI ECONOMIA E COMMERCIO 
IN ITALIA 


BENVENUTO GRIZIOTTI 


1. — Il prof. TRAVAGLINI ha pubblicato in « Economia Inter- 
nazionale » (1) un programma di riforma degli studi delle Facoltà 
di Economia e Commercio, discusso lo scorso anno a Stresa in 
una seduta della Società Italiana degli Economisti. 

Parimenti il molto compianto amico e collega prof. GIUSEPPE 
BRUGUIER-PACINI aveva preparato allo stesso scopo uno schema 
di programma, che per la parte relativa all’insegnamento delle 
finanze pubbliche eliminava l’insegnamento di scienza delle finanze 
e diritto finanziario. 

I due programmi hanno in comune il proposito che vengano 
sostituite all’insegnamento attuale in una sola Cattedra di Scienza 
delle Finanze e Diritto Finanziario, due altre di economia finan- 
ziaria e diritto tributario da affidare a due professori. 

Non essendo stato presente alla discussione avvenuta a Stresa 
ed essendomi mancata recentemente a Pisa l’opportunità di scam- 
biare le idee con l’amico TRAVAGLINI, le espongo brevemente in 
questa rivista. 


2. — Considerando gli scopi pratici dell’insegnamento delle 
finanze pubbliche, si mettono in evidenza due distinti rami. 
1) Il primo riguarda le interferenze fra l’economia privata 
e quella pubblica ed è particolarmente importante, anche per lo 
sviluppo durante questo secolo dell’intervento dello Stato nel- 
l'economia sia dal lato della politica delle spese sia da quello 
della politica delle entrate. 
L’economia finanziaria e la politica economica e finanziaria 
attendono alle ricerche relative agli argomenti di questo settore 


(1) VoLRIco TRAVAGLINI, L'insegnamento delle discipline economiche 
nelle Facoltà di Economia e Commercio, « Economia Internazionale », 
Vol. VII, n. 4, novembre 1954. 


Sull'insegnamento delle finanze pubbliche etc. 355 


e allo studio delle condizioni e degli effetti dell’attività dell’eco- 
nomia pubblica. Un’ampia e assai interessante letteratura italiana 
e straniera si è sviluppata, attirando l’attenzione degli studiosi 
e degli uomini politici sulle questioni approfondite. Lo sviluppo 
di questa applicazione dell'Economia è noto e non occorre altro 
dire ai lettori di « Economia Internazionale». 

E” da aggiungere però che il diritto finanziario non può tro- 
vare alcuna premessa dalla conoscenza dell’Economia Finanzia- 
ria, rispetto alla dottrina e all’esegesi giurisprudenziale. 

2) L'altro ramo considera l’applicazione delle leggi finan- 
ziarie, che interessa notevolmente i contribuenti e per essi i dot- 
tori commercialisti per la pratica quotidiana della loro professione. 

Vi sono due metodi per lo studio delle questioni relative 
all’applicazione delle leggi finanziarie. 

Il metodo tedesco deriva dalla considerazione del potere fiscale 
come potenza assoluta dello Stato, senza considerazione del fon- 
damento del prelievo dal contribuente. Esso limita lo studio al 
diritto dell’imposta (traduzione appropriata di Steuerrecht, ha 
osservato il Blumenstein, piuttosto che diritto tributario) con 
esclusione degli altri argomenti delle finanze pubbliche. 

Invece secondo le leggi italiane (art. 53 della Costituzione) 
«tutti sono tenuti a concorrere alle spese pubbliche in ragione 
della loro capacità contributiva ». 

Inoltre «le disposizioni sulla legge in generale), premesse al 
Codice Civile, suggeriscono all’art. 12 il metodo di interpreta- 
zione della legge, fondato sulla ricerca del significato delle parole 
e dell’intenzione del legislatore. 

Quindi, secondo la tradizione e l’ordinamento giuridico ita- 
liano, nell’applicare le leggi finanziarie, che operano un prelievo 
dal contribuente, occorre compiere indagini causali sulle spese 
pubbliche e sui principi che regolano l’attività finanziaria, nonchè 
sugli scopi, che il legislatore si è proposto con la istituzione di 
una legge finanziaria. 

Tutte queste ricerche complesse, estranee all’economia e alla 
politica economica e finanziaria, formano l'oggetto della scienza 
delle finanze, la quale ha un carattere gnoseologico e strumentale. 

a) Il suo compito gnoseologico consiste nell’investigare pro- 
fondamente il principio, la natura e la funzione di ogni singolo 
istituto finanziario, per risalire poi in una sintesi a stabilire i : 
principii direttivi di tutto l’ordinamento finanziario, a distinguere 
i principii razionali e le loro funzioni, nei reciproci rapporti di 
mutua dipendenza, dai residui, in termini paretiani, principii non | 
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logici, considerati pure nelle loro funzioni e interrelazioni. Tutto 
questo non interessa l’economia finanziaria nè il così detto diritto 
tributario, eppure è essenziale sapersi per non fare applicazioni 
arbitrarie della legge. 

b) Il compito strumentale della scienza delle finanze si ri- 
solve nel riuscire scientificamente competente a determinare la 
funzione di ogni disposizione legislativa, affinchè essa possa essere 
interpretata «secondo l’intenzione del legislatore», col minimo 
nocumento del contribuente e secondo le sue effettive possibilità 
di pagare, cioè con equità e con giustizia, anzichè con durezza 
(dura lex sed lex), come ciascuno di noi italiani desidera per sè 
come per gli altri, secondo i propri interessi e le concezioni poli- 
tiche, giuridiche e sociali del diritto. 


Conclusione. 


Nell’ordinamento degli studi nelle Facoltà di Economia e Com- 
mercio sono altrettanto proficui gli insegnamenti da un lato di 
scienza delle finanze e diritto finanziario, come è indicato per tra- 
dizionale nostra saggezza dall’insegnamento delle finanze nella 
legge universitaria e dall’altro di economia finanziaria e di poli- 
tica economica e finanziaria. 

Qualora, oltre a tale secondo insegnamento fondamentale si 
ritengano opportune applicazioni pratiche, con lo studio dei rami 
derivati dal diritto finanziario (— processuale; — penale; — am- 
ministrativo) e con l’interpretazione dei casi di giurisprudenza, 
si può proporre un corso complementare di «applicazioni di diritto 
finanziario) (e non tributario, per i motivi sopra indicati). 

Desidero aggiungere che la scienza delle finanze rispetto al 
diritto finanziario esercita un compito che gli amministrativisti 
ritengono necessario rispetto al diritto amministrativo e al diritto 
pubblico in generale. 

Ciò ha affermato l'illustre GIOVANNI VACCHELLI nella ultima 
lezione tenuta nell’Università Cattolica Un nuovo indirizzo nella 
scienza del diritto pubblico pubblicata in Raccolta di scritti di 
diritto pubblico in onore di Giovanni Vacchelli, Vita e Pensiero, 
Milano, 1938. Inoltre è stato e non diversamente affermato nel- 
l’ultima riunione del Centro dei Professori di diritto amministra- 
tivo e dall’avv. LEOPOLDO PICCARDI nello studio, scritto per la rac- 
colta di studi in memoria di V.E. ORLANDO e pubblicato nella sua 
«Rivista Amministrativa)» (1953, 453-463) col titolo Lo stato at- 
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tuale della scienza del diritto amministrativo e la responsabilità 
dei giuristi. 

Il Centro predetto si è riunito recentemente in Roma a Palazzo 
Vidoni, su invito dell’on. prof. ROBERTO LUCIFREDI, al fine di stu- 
diare i rapporti tra il diritto amministrativo e le scienze non 
giuridiche che abbiano ad oggetto oltre gli aspetti giuridici spe- 
cifici, anche gli aspetti politici, sociologici, economici e tecnici 
dell’organizzazione e dell’attività amminstrativa. 

Ma questo problema, che si cerca di risolvere per l’insegna- 
mento del diritto amministrativo, e che è stato già risolto con 
la Cattedra fondamentale di scienza delle finanze e diritto finan- 
ziario, intorno alla quale non restano che da specificare altri inse- 
gnamenti per completare e approfondire le varie dottrine, è stato 
posto rispetto ad altre discipline, che stanno abbandonando le dot- 
trine giuridiche meramente formali. Così il diritto commerciale, 
il diritto penale, e altri ancora. 

Perchè allora andare contro tale tendenza disintegrando la 
scienza delle finanze dal diritto finanziario, per sostituirvi l’eco- 
nomia finanziaria da un lato e dall’altro, e senza connessione con 
la prima, il diritto così detto tributario, concepito dal punto di 
vista meramente formale? 
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THE PATTERN OF U.S. ECONOMICS 


Contents: 1. Introductory. - 2. The Productive Effort. - 3. Personal Saving. - 4. 
Corporate Saving. - 5. The New Look in Defence. - 6. The Budget. - 7. Taxation 
Income Distribution and Saving. - 8. The Exhaustion of Markets. - Ch AN Tendeney 
towards Monopolies and Development of Prices. - 10. Wages and Productivity. - 11. The 
Inventory Cycle. - 12. Investment. - 13. The Monetary Scene. - 14. The Sociological 
Implications: The Outlook for the U.S. 


1. - INTRODUCTORY 


The most striking aspect of U.S. economies is the elasticity and expansiveness 
of the productive system and the almost angry determination of the Americans 
to deny and disregard the extent of their own technical achievement on the « real » 
sphere. This paradox is really at the base of much of the present American 
discontents and also goes some way to explain the uncertainty and nervosity of 
both American political parties not merely in regard to economic policy. Equally 
important are the tremendous forces on the monetary side of the American 
economy which tend to sterilise further any excess demand that might remain 
despite the rise in output. 

I have already (1) emphasised the sociological implications of the all-pervading 
fear of inflation. It was the psychological reaction to, or the projection of, the 
much less tolerable fear that the American economy without Government inter- 
vention might stagnate, that pure private enterprise without Government stimulus 
might not be able to use all available productive resources fully. If no inflation 
threatens when Government expenditure is violently increasing then Government 
expenditure, or an equally drastic interference through a sharp redistribution of 
income, might be the best, if not only, means of achieving maximum progress. 
State expenditure if it did not take the form of increased arms or roads might 
moreover interfere with established « channels of trade » and prejudice existing 
assets. The view that the American economy was not threatened with inflation 
opened too disturbing possibilities and had to be firmly suppressed. 

It is in this suppression and projection of violent social fears and of inner 
insecurity that I see the real threat of the American situation. There is no doubt 
that both the technical knowledge and economie insight is available for both the 
Administration and the Opposition for a full use of this productive capacity for 
domestic and international progress. What is very doubtful is whether either will, 
in the present political and social context, utilise that power fully or rather utilize 
it for any other purpose but rearmament. Even such orthodox remedies as the 
further support of construction activities through determined open market operations 
seem at the moment to be suecessfully opposed by the majority of the Adminis- 
tration as contrary to the principles of sound economics. 


(1)« Bancaria » July and August, 1951. 
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It is doubtful, however, whether (mainly because of the same reasons) 
rearmament could be managed without a campaign of fear and hatred which 
might easily get out of hand. Though I firmly believe in the essentially pacific 
character of Ameriean publie opinion, I have some doubt whether it will always 
be given time or opportunity to make itself felt. I am, therefore, apprehensive of the 
next year, without, however, wishing to deny that there are important forces, 
including the decisive influence of the President, pitted against military adventures. 

Nor do I discount altogether the possibility that economic activity could be 
maintained by forces other than Government expenditure, e.g. an increase in 
consumption or construction or restocking. I only feel that they have already 
proven insufficient to maintain the momentum of activity and that they are 
unlikely to grow in force. At the same time the complete absence of speculative 
excesses and the high liquidity of the economy represent a real factor of strength. 
If the resistance of the Administration against cheap money could be overcome 
before a shock occurs to confidence, which is not altogether excluded (the 
Americans have often proved sceptics wrong), constructive activity might broaden 
and the increase in capital intensity might for some time sustain economic activity 
without direct Government intervention. The end of restocking must also at some 
time have a stimulating influence on current production which may invigorate 
fixed investment for a time. 


2. - THE PRODUCTIVE EFFORT 


It is difficult to picture the magnitude of the technical productive achievement 
of the U.S. It can be best visualised by reflecting that the U.S. was able to 
increase its gross real output (in 1953 prices) by well over $70 billions, equivalent 
at the current rate of exchange (which exaggerates somewhat the purchasing 
power of the dollar) (1) to all but double the gross output in Britain. The increase 
in defence expenditure itself was $29.7 billion (from $22.1 b. in 1949 to $51.8 b. 
in 1953) (2) — or just about three quarters of the British gross product. This 
left all but nearly $10b. for an increase in fixed investment (from $42.7 b. in 1949 
to $51.8 b. in 1953) or an equivalent to more than one and a half times to total 
British gross investment (3) and $25 b. for an increase in real consumption or 
four fifths of British total consumption (all at 1953 prices). 

These terrifying figures are no mere statistical tricks nor can they be 
explained by the shrinkage of unemployment. Steel ingot capacity, to take a 
concrete example, has increased in the last four years by 25 million tons p.a. or 
by some one-half of the total Russian, or by well over the combined British-Benelux 
capacity. Aluminium capacity has increased by more than the total outside 
America. The productive ability of the chemical industry has doubled in the last 


(1) Cf. O.E.E.C. MILTON GILBERT and Irvine B. Kravis, International Comparison 
of National Products 1954. 


(2) The post-Berlin-blockade minimum was reached in 1950 with $20. iS the 
maximum at $53.5b. in the second quarter of 1953. 


(3) And in respect to investment current rates of exchange are much more 
adequate measure of real purchasing power. 
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few years. In many lines of the latter percentage increases reminiscent of the 
early stages of the Five Year Plan, or better, have been recorded (e.g. polysterene 
since 1940 increased by 25,000%, detergents by 7,000%, plastics generally by 
1,000%, synthetie fibres, apart from rayon, 6,000%). 

Manufacturing capacity in general has increased by two-thirds in the eight 
years between 1946 and 1953 or some seven per cent p. a. In the last 
four years the increase was much faster. As agricultural investment and producti- 
vity was growing only scarcely less abruptly it is not an exaggeration to estimate 
that overall real output could have been expanded at a maximum rate little less 
than 6 per cent. compound p.a. or at present by some $20 billion annually. No 
doubt a considerable part of this ought to and perhaps could be absorbed by an 
organised increase in leisure (e.g. shorter hours, holidays, longer schooling and 
earlier (partial) retirement). Nevertheless in the short run this figure gives the 
measure of the actual possibilities and the magnitude of the task of the economie 
policy and education. 

Nor is this the whole story. The highest rate of actual expansion was achieved 
in the years when expenditure on rearmament rose to 17.1 per cent. of gross 
national product — or all but equal to total gross private investment. Had 
productive investment remained at only the 1950 percentage of national income 
at full employment (and it was then already influenced by the increase in 
rearmament expenditure and taxation) fixed investment would have risen to over 
$60 billion (still leaving over $7 b. p.a. for increase in stocks and work in progress). 
Actually a fall in armament expenditure would (even if the consequential relief 
is granted entirely to the lowest income classes) in all probability raise the rate 
of savings — marginal rates of saving are very high. If, as it would be more 
likely under present circumstances, it was evenly distributed or, as in the last 
occasions, even «let to trickle down » through concessions granted to entrepre- 
neurial activity, savings might increase much more sharply. A return to a rate of 
armaments and other security expenditure of, say, $30 billion (or roughly $12 b. 
above the pre-Berlin minimum rate but 10 b. below current expenditure at the 
and of 1954) would, in all probability, involve an increase in attempted savings 
(including ploughed back profits) of $15-20 b. or a rise of the needed offsetting 
at full employment. 

Considering the magnitude of the expansion of productive equipment 
accomplished in the last eight years (over $200 b. were spent on plant and 
equipment alone) trammelled as it was first by a lack of demand and subsequently 
by the weight of rearmament, the capacity of the U.S. of accelerating further the 
rate of her expansion towards 8-10 per cent. p.a. compound or increasing leisure 
or coming to the help of the hard-pressed areas of the Western world or doing a 
mixture of all, seem all but assured. 

The promise of a complete transformation of the fate of the non-Soviet world 
would seem to look very bright indeed. It is the very magnitude of the possible 
achievement which might be the cause of the fear and distrust that may in the 
end defeat it: the need for the development of collective social techniques to make 
use of these possibilities seems intolerable and must, therefore, be denied. Scarcity 
must be pretended because otherwise the dominance of the entrepreneurial classes 
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might no longer be implicit in the economie system; a large and increasing part 
of national income would become dependent on collective action and might (as, e.g. 
in the case of slum clearance and the provision of cheap housing) be in direct 
competition with existing assets. 


3. - PERSONAL SAVING 


The brake on any expansion of demand deteriorating into a violent cumulative 
inflationary movement which is represented by the elasticity of the American 
productive system on a physical side, is supplemented on the monetary side by a 
taxation system which because its progressive character produces at the margin 
cumulative increases in revenue and thus automatically deflates the system. It is 
also supplemented by a saving structure (partly connected with social security) 
which has the same effect. 

The violent fluctuation of savings has been a faetor which has seriously 
vitiated economic prediction in post-war years. Between 1946 and 1954 personal 
savings varied from 0.2 to 9.1 per cent. of disposable income. In addition they 
also show an odd cyclical behaviour. Far from exhibiting the expected Keynesian 
behaviour, i.e. a more than proportional increase as income rises and a fall when 
there is a deflation, it is clear that the violent changes in demand in 1946/47, 
1948/49, 1950/51, and 1953/54 were either touched off or at least severely 
aggravated by autonomous or rather exogenous falls in savings. 

In addition, the assumption that the savings ratio shows a long run constancy, 
an assumption which seemed established by pre-war experience and which gave 
rise to perhaps the most interesting post-war economic theorising (1), has also 
proven wrong. In post-war years the most remarkable thing about American savings 
is their high average level. In a period which was characterised first by the full 
impact of the decontrol in 1946 over pent-up wartime demand and, secondly, by 
two waves of panic buying in anticipation of higher prices due to war scares, the 
average level of savings in terms of disposable income was surprisingly high. In 
the last three years it remained (between 7.7-8.0 per cent.) all but two thirds above 
the rate of savings in 1929 and over a third above the levels experienced even in 
the most favourable post-depression years. 

In this absolute and relative increase of savings the part played by contractual 
savings, though considerable, might be exaggerated. Private contractual savings 
have expanded steadily from $1.3 b. in 1939 to $4.8 b. in 1952. Private 
contractual savings thus show a rigid trend which would tend to exaggerate the 
swing of the business cycle. Fortunately, Government social security receipts have 
also expanded at the same time and, at relatively full employment level, are 
increasing at an even faster rate, and the Government sponsored contractual 
savings change sharply and contra-cyclically. The combined effect of total 
contractual savings as a whole is thus reduced. It is certain, however, that private 
contractual savings strengthen the disinflationary impact effect of, or rather, 
represent a considerable part of this effect of personal savings in general. 


(1) E. g. Professor E. J. DUESENBERRY’s work. 
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It might be noted that in the same period the violent increase in the average 
level of the purchase of durable consumer goods has also taken ‘ace. Indeed, if 
one desired to try to put forward a further reconsideration of consumers' behaviour 
and try to erect yet another « pure theory » it might be stated by saying that the 
two together seem to have formed 28 per cent. of total personal disposable income 
and that personal saving is most affected by changes in durable consumer goods 
purchases. This theory would no doubt be also controverted by events as fast as 
the earlier theories evolved in the post-war period, but it shows a new and 
perplexing relationship. Yet another factor must have been important: the burden 
of taxation, especially on the higher income levels, remained very high relatively 
to pre-war and between 1950 and 1952 increased considerably and has yet to be 
reduced to the pre-Korean level. 

The increase in the average level of rate of savings has moreover taken place 
despite the rise in the birth rate. This rise might have been expected to depress 
personal savings in a period in which children are growing up and constitute a 
serious drain on the family income. This has not taken place. Admittedly, part of 
the «savings» is accounted for by house building, i.e. a self-offsetting phenomenon 
and to that extent « stimulating ». But house building has not been higher than can 
be accounted for by the combined effect of the increase in national income, the 
availability of new, cheaper and better, facilities as well as the accumulated 
wartime shortages. It is also interesting to note that the increase in state and local 
expenditure was not, in real terms, very significant, or more than could be 
accounted for by the increase in prosperity. The average level has increased from 
a post-depression average of $7.5 billion in terms of 1939 prices, to just over 
$12 billion up to 1954. Thus the increase of population has not been an overly 
« exhilarating » factor though in future it may have a greater influence. 

The experience of a relatively short period such as between 1946 and 1954 
can hardly be used for generalisation without committing the same mistake which 
has characterised much of economie writing on this subject in the last 15 years. 
Nevertheless two impressions might be recorded: the first is that anticipations 
influenced by short term prospects, e.g. the fear of unemployment, or of a change 
in price trends, have a far greater influence, and render the problem far more 
intractable than those theories would have it (and they are the dominant one since 
the war) which confidently hoped to be able to predict the future level of savings 
on the basis of the level, past or present, of personal disposable income, or its dis- 
tribution, i.e. the relationship of individual incomes to the incomes of other people. 
This conclusion, the force of which is bound to grow with the increase in the 
importance of expenditure on durable goods, is regrettable because it vitiates 
mechanical prediction. 

A second guess perhaps might also be risked. It may well be that in the longer 
run the U.S. will return to the pre-depression pattern in the utilisation of national 
income and the ratio of consumption will remain stable despite the increase of 
total real income. On the other hand it may well be asked whether this past stabi- 
lity in savings and the growth of consumers’ demand in terms of the range of 
individual incomes, i.e. the fall in the savings ratio at absolute real levels of 
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income, was not due to the basic optimism of the average American (which, of 
course, was self-justifying) who, up to 1929, never questioned the continuance of 
an uninterrupted expansion. The sharp dip in the ’thirties in relative consumption 
levels, (i.e.) the increase of the savings ratios for any given absolute level of income) 
which is now being explained as a special interruption of a long run « law > may 
well prove to have been a new habit pattern due to the unease and distrust with 
which the American may look to the future. This could, ex post, equally justify 
itself. Though they might be willing to defend their standard of life at the cost of 
savings whenever income dips (as e.g. in 1949), an increasing proportion of any 
increase in national income might in future be saved and this may well be equally 
the case with corporate income. 

The fact that direct taxation in the U.S. increased and became increasingly 
progressive in the period after 1912, might well have played an important role in 
increasing consumption relative to total income. Even if the present reverse 
tendency should not continue (and it may well have played a part in the 
recent further anticyclical increase in savings) it is difficult to see how increasing 
progressiveness could continue to exert the same relative effect as in the past (as 
taxes are relatively high), unless a major political revolution took place in America. 
Thus it may well be that the trend of the last 50 years was due not to immutable 
psychological « laws » but to unique historical conjunetures. If this were true, its 
corollary in economie policy would be of the utmost importance, collective positive 
action would be needed in the rich areas to maintain demand. 


4. - CORPORATE SAVING 


If personal savings have played an important dis-inflationary (and potentially 
deflationary influence) in the American picture, corporate internal finance has 
hardly been less significant. Undistributed corporate profits have always been a 
large portion of the total resources used by U.S. enterprise. They were sharply 
attacked during and after the depression as a source of potential unbalance: they 
shortcireuit the market and thus were said to be invested contrary to the canons 
of maximum profitability on the basis of managerial judgements and interests. In 
the end no special measures were taken to force the distribution of dividends. 

In general U.S. corporations distributed roughly 50 per cent. out of total 
profits after tax. Ploughed back profits, however, always played an important 
stabilising influence in the American business cycles: in periods of expanding 
profits they tended to increase sharply (as dividend distribution lagged behind), 
while in periods of falling profits they were equally sharply reduced (in order to 
maintain dividends). This was the case, for instance, between 1946 and 1948 and 
again between 1949 and 1950 in the upward phase of the business cycle and 
inversely between 1948 and 1949 and again between 1950 and 1953. 

In fact, in the post-war period corporate savings alone have behaved more or 
less in accordance with Keynesian assumptions and thus stand in stark contrast 
with personal savings. It should be noted that their importance has, on the whole, 
been decreasing. While in, e.g. 1948, they provided $12.8 b. of a total finance of 
$28.1 b., when depreciation allowances were only $6.3 b., in 1953 they only 
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amouted to $10 b. out of a total of $34 b. with depreciation allowances considerably 
higher at $12 b. 

Indeed, it is this relentless increase of depreciation allowances which is probably 
the most significant change in corporate finance. These have risen from $33.5 b. 
to $40.8 b., of total gross savings between 1946 to 1952. They are likely to rise 
very much faster as the result of the new tax legislation which generalises the 
accelerated depreciation provisions of the rearmament period. 

It is well known that in an expanding economy a system of flat rate depre- 
ciation charges produces resources more than sufficient for their ostensible 
purpose (1) even when the period of depreciation is not shortened more than 
necessary to take care even of the heightened risk of obsolescence. It is obvious that 
part of the depreciation charge can be used to increase productive capacity. The 
rise in depreciation allowances beyond the needs of maintaining capital will have 
a twofold influence which will tend to offset each other. In the first place, corporate 
gross savings will be less subject to cyclical fluctuations and, in the second place, 
the propensity to invest is likely to rise. The impact of the first of these will, other 
things being equal, be destabilising in a slump. Total gross savings will not decline 
as quickly as they would if depreciation charges were lower and ploughed back 
profits a higher proportion of the total. Managements will quite willingly eut into 
indistributes profits to maintain dividends but are likely to resist a cut 
depreciation charges. As these provisions are tax free they are also insulated from 
the antieyelical rise and fall in corporate taxation. 

Should American business tend to stagnate, the size of depreciation allowances 
will, for some years, represent a very important downward drag. This, of course, 
will disappear as the combined effect of stagnation and continued obsolescence of 
an increasing part of capital increases annual physical replacement needs towards 
the level of financial depreciation allowances (2). In the transition period however, 
the impact of this factor ought not to be left out of account. 

On the other hand, the very fact that these «savings» are hidden 
enables managements to pursue an aggressive policy of plant renewing. No increase 
in dividends has to be calculated as a result of the reinvestment of these 
depreciation allowances which would be the case if the same investment had been 
financed either from outside sources or even on the basis of ploughed back profits 
which, as they are at any rate visible, exert some pressure on dividend policies. 
Shareholders in the longer run are more likely to question managements if no 
increase in dividends can be produced in spite of the nondistribution of current 
profits. No such questions are asked in regard to depreciation allowances. It is 
difficult to decide whether this, second, expansionary effect will be more impor- 
tant than the depressive effect discussed above. In the first period of doubt or 
recession modernisation perhaps will fully be able to offset the continued accumu- 
lation of depreciation allowances: enterpreneurial confidence is unshaken and the 


(1) Cf. Professor DOMAR, Depreciation, Replacement and Growth, « Economie 


Journal», March, 1953, p.l. pr: 
(2) Price-inflation would have the same effect under a «first in first out» (FIFO) 


system of depreciation. , 


368 Thomas Balogh 


temporary setback stimulates attempts at cost-cutting. It is thus likely to postpone 
a downturn in investment. 

Should the recession, however, continue, it is likely that the depressive effect 
will be more important and that managements will take steps to increase their 
liquidity and under those circumstances the existence of these (unneeded) 
depreciation charges will enable them to do so more vigorously and thus might 
increase the downward pressure. In judging the slow rate of the ebbing of 
productive investment in 1953/54 this factor must be taken into account. 

At the same time the size of the depreciation allowances and the fact that a 
large part, probably more than one half of the total existing capacity is of 
post-war origin might well mean that further investment plans will be postponed 
for longer than would otherwise be the case. It is, in any case, difficult to see how 
even the most vigorous innovations could exhaust the present rate of accumulation 
of depreciation charges and other savings. 


5. - THE « New Look » IN DEFENCE. 


It is against this background of an immense elasticity of the productive system 
and an unexpectedly large flow of voluntary saving that the pattern and prospects 
of U.S. economie activity have to be judged. 

The Republican Government in its drive towards a Balanced Budget, and 
possibly also influenced by military considerations, severely pruned defence 
expenditure. In this it was also helped by the cessation of hostilities in Korea and 
Indo-China. These cuts were fairly sharp. 

At the end of the fiscal year of 1953/54 total federal purchases (1) of $51. b. 
were some $10-11 b. below the peak of 1953. While civilian payrolls and con- 
struction have also been cut, the main reduction is in respect to security expendi- 
tures. These were reduced from $54 b. at the end of fiscal year 1953 to $44.5 b. at 
the end of the last one. They seem to be still falling. Much the greatest expansion 
of this expenditure had in 1950/3 occurred in respect of rearmament proper 
(including the finance — through appropriately arranged depreciation allowances 
— of the additional productive capacity needed): outlay on «hard goods» 
increased from $3 b. in 1950 to some $28 b. in the middle of 1953. They were cut at the 
end of 1954 to $20 b. (thus bearing $8 b. of the total Budget cut of $10-11 b.). They 
were still falling despite the fact that orders actually allotted have been below even 
the rate contemplated by the original « New Look » programme for defence: total 
new « obligations » were only $28 b. — or some $18 b. less than the previous year. 
Hard goods contracts at only $5.6 b. accounted for $15.5 b. of the eut in new 
orders. This goes some way in explaining the fall in the order-books of durable- 
goods manufacturers. « Obligational » authority is available for $29.6 b. in fiscal 
1955 or slightly in excess of last year’s actual orders and there is available also 
some carry-over from last fiscal year. There was some rebound at the end of 1954 
through an increase in new orders mainly in connection with the introduction of 
new motor-car types and a slight increase in inventories. The accumulated 


(1) In the following all figures are at annual rates. 
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TABLE I. — National Security Expenditure. 


Major national security programs 


Period Total ili Interna- 
Budget | motu y | atonal | anse | nal | Every 
Corona aid (4) mission 
Fiscal yr. 
1951 44,633 25,891 19,955 884 3,863 908 
1952 66,145 46,319 39,033 2,228 2,904 1,648 
1953 74,607 52,847 44,584 3,760 2,272 1,802 
1954 (1) 67,579 p48,259 p40,638 3,520 p1,599 1,893 
Monthly: 

1953 - July 6,068 4,645 3,890 451 151 117 
Aug. 6,042 4,172 3,519 197 258 157 
Sept. 6,119 4,392 3,787 232 169 155 
Oct. 5,477 4,266 3,647 155 175 208 
Nov. 5,423 4,034 3,540 198 162 95 
Dec. 6,387 4,377 3,465 484 141 231 
1954 - Jan. (2) 5,071 p3,681 3,001 385 p104 142 
Feb. (1) 4,707 p3,809 p3,225 194 p183 160 
Mar 5,555 p3,916 p3,339 321 p54 181 
Apr. 5,296 p3,847 3,195 343 p117 164 
May 5,203 p3,565 p2,884 331 p126 169 
June 7,115 p4,245 p3,554 407 p52 109 
July 4,827 p3,188 p2,565 p334 p84 174 

Aug. 6,731 

Sept. 5,019 

Oct. 4,857 

Nov. 3,842 


p. Preliminary. 


(1) Fiscal year totals on new reporting basis, described in « Treasury Bulletin » 
for April, 1954, p. A2. Monthly breakdown on new basis not yet available prior to 
February 1954 for most items. 

(2) Not adjusted for Treasury’s revised treatment of carriers’ taxes. 

(3) Includes the following not shown separately: Maritime activities, special 
defence production expansion programs, Economic Stabilisation Agency, and Federal 


Civil Defence Administration. 
(4) Consists of foreign economie and technical assistance under the Mutual 


Security Act, net transactions of the Export-Import Bank, and other non-military 
foreign aid programs, as well as State Department and United States Information 


Agency expenditures. 


order-books of durable manufacturers at a total $45.0 b. are some $25 b. below 
the maximum at the end of 1954. 

The experience of the last two years suggests that the stabilisation of business 
enabled a powerful group of Cabinet members to halt the revision of policy of 
retrenchment — a revision which made so auspicious a start with the abrupt 
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reversal of the dear money policy in June, 1953. The Secretary of the Treasury, 
unperturbed by the lessons of the past 18 months, reiterated, as recently as 
September, 1954, that « we will work every day and every week and every month 
to reduce » the prospective Budget deficit. Inasmuch as this group is the strongest 
available bulwark against aggressive external policies, one must thank their 
somewhat outdated, and possibly mischievous, economie theories for this inestimable 
bulwark against aggressive external policies. 


TasLe II. — U. S. Government Budget Expenditures by Major Programs, 
Fiscal Year Ending June 30, 1955 


(in Millions of Dollars) 


Changes from 


Sept. Jan. Actual 

Est. Est. 1954 
National security $41,900 —2,960 —4,309 
Veterans’ services & benefits 4,422 +230 +166 
International affairs € finance 1,144 —106 —544 
Social welfare 1,935 +128 — 58 
Housing & community development 367 +644 +816 
Edueation and research 337 +114 +78 
Agriculture 2,841 +475 +273 
Natural resources 1,086 —17 —114 
Transportation & communication 1,780 +362 +16 
Finance, commerce & industry 42* —204 —171 
Labour and manpower 329 +48 +56 
General government 1,159 —1 —71 
Interest 6,635 —240 +176 
Reserve for contingencies 75 —75 +75 
Total $63,968 —1,602 —3,611 


* Deduct, excess of repayments and collections over expenditures. 


6. - THE BUDGET. 


The upward revision of the estimate of the prospective Budget deficit for 
1954/5 despite the reduction of prospective expenditure reflects only in part the 
cut in taxation (estimated at about $7 b. for a full year). To a large extent it is 
the obverse of the fall of national income especially of corporate profits before 
tax. The latter declined from $41.9 b. in the second quarter of 1953 to $32.5 b. (1) 
in the last quarter and $34.5 b. in the first quarter of 1954. They have not 
recovered much since. The lesson that (in the absence of vigorous corrective 
measures in other directions) a cut in expenditure results in a cut of revenue does 
not as yet seem to have been digested. 


(1) The sharp fall was partly due to the anticipation of expiry of excess profits 


taxes and the consequent bunching of expenses in the last quarter to reduce profit 
subject to the tax. 


The Pattern of U.S. Economics 371 


Such cuts in taxation as have been made have, moreover, relieved the upper 
income brackets. 

i. This is obviously true of corporate taxes. It is estimated that in the 
fullness of time - somewhere around 1960 — some $10-12 b. will be added to 
depreciation allowances over and above their natural growth. 

ii. In addition legislative and administrative changes in income tax rules 
have enabled the rich to offset a great many expenses against revenue and treat 
inereases in income as increase in assets. There have been some direct cuts in 
direct taxes on the upper income brackets. 

ili. The raising of the rate of interest from 1 1/8% to over 3% and general 
use of federal-tax-exempt bonds — which grossed up at current rates of taxation 
yield well over 15% p.a. to the rich — has further increased their share of income 
de facto retained which is difficult if not impossible to establish on the basis of 
available statistics. 

iv. In distinction to these concessions there has been a marked increase in 
the direct taxes on the lowest income groups: social insurance contributions have 
been raised by over $1 b. p.a. This necessarily has to have a directly depressing 
effect on consumption. 

Government statements, moreover, continue to give the formal deficit figures. 
These, as appears from the enclosed table, grossly exaggerate the effect on the 
banking system of Government operations. The difference is mainly caused by 
extra-budgetary funds which continue to absorb cash. Apart from the social 
security trust funds there are loan repayments which contribute to this drain. 


TABLE III. — Relationship Between Conventional & Cash Budget 


| Fiscal Year 


| 1954 | 1952 | 1953 1954 DS 
ist 2nd 
| Estimate | Estimate 
$m $m $m $m $b $b 
Budget: 
Receipts 48,143 62,129 65,218 64,550 62.7 59.3 
Expenditure 44,633 66,145 74,607 67,579 65.6 64.0 
Surplus or 3,510 — 4,017 — 9,389 — 3,029 — 2.9 — 4,7 
Deficit 
Cash: 
Operating Income 53,439 68,093 71,344 71,781 
Operating Outgo 45,804 67,956 76,561 71,933 
Net income or 
outgo 7,635 137 — 5,217 — 152 


On the other hand the expenditure (and thus the deficit) figure is artifically 
lowered by the endeavour of the Government to shift expenditure outside the 
Budget. This is partly accounted for by the legalistic approach to the deficit and 
also by the absolute national debt limit which represents an increasing embarrass- 
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ment (1). The most varied devices are adopted to this end. Credits needed to carry 
surplus commodity stocks have been shifted on to the banking system under a 
Government guarantee. This reduces the deficit because under the U.S. accounting 
system the grant credits of this type are treated as Government expenditure and 
repayments as revenue. Thus a credit repaid against the grant of an additional 
guarantee reduces the actual deficit. Just as in Britain, the Government therefore 
tries to achieve by such guarantees what in previous years would have been done 
through direct loanings (2). There is an even more direct way of doctoring 
financial statements: the Federal Government, instead of paying for capital 
investment outright uses instalment finance to carry it out. Government buildings 
in Washington and elsewhere are being built by private firms and leased to the 
Federal Government for a period up to 30 years, after which they revert into 
Federal ownership, the lease having (handsomely) paid for the depreciation of the 


TaBLe IV. — U.S. Government Budget Expenditures, Receipts and 
Public Debt for Fiscal Years Ended June 30 


(in Billions of Dollars) 


| Fiscal | Fiscal Fiscal 1955 
1953 1954 Jan. Est. Sept. Est. 
Expenditures $ 74.3 $ 67.6 $ 65.6 $ 64.0 
Receipts 64.8 64.6 62.7 59.3 
Deficit 9.4 3.0 2.9 4.7 
Public Debt, June 30 $266.1 $271.3 $273.0 $274.5 


building and serviced the original debt. From the point of view of national 
accounts it is of course the total cost of the erection of the building that is relevant, 
though the Budget only carries the annual payment. The economie impact effect 
is, therefore, greater in the first year, and, in later years, smaller than appears 
from the Budget figures. So long as the total volume of these subterfuge 
transactions rises the effects is, of course, expansionary. This still seems to be the 
case, though candid statisties are, of course, lacking on this point. Subsequently 
the Budget will give too favourable an impression. 

The increase in the statistics for private construction, therefore, are partly 
accounted for by Government-sponsored expansion. Altogether national accounts 
seem increasingly used to conceal rather than enlighten the observer of the true 
state of affairs. To some extent this is deliberate as the maintenance of confidence 
in a situation in which economie authority is not expanding necessitates a mana- 
gement or at least interpretation of actual statistics. 


(1) This is realised by Conservative Democrats and used with some effect against 
the Government. Cf. Prof. W. KELLER, Federal Tax Policy 1955. 


(2) In Britain local authorities have been forced to borrow direct from the market 
rather than from the local loan funds which enter the surplus budget under the line. 
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7. - TAXATION, INCOME DISTRIBUTION AND SAVINGS 


The stabilising influence of the more even distribution of the personal income 
after tax in the U.S. has received much attention lately. There can be no doubt 
that full employment, increasing trade union organisation and social welfare 
legislation have very much raised (both absolutely and relatively) the income of 
the lowest income classes. 


TABLE V. — Income of an Average Consumer Unit After Federal Individual 
Income Tax Liability, 1941 and 1950, and Changes in Income Before 
and After Taxes *) 


Per Cent change in 
purchasing power from 


inti 1941 1950 a 
Quintile After tax, in 1950 dollars Bobi sE E tax 
Lowest $ 750 $ 1,060 +45 +42 
2 1,730 2,360 +41 +37 
3 2,790 3,440 +29 +24 
4 4,030 4,690 +22 +16 
Highest 8,190 8,880 +14 +8 
Top 5 per cent 15,040 14,740 + 4 — 2 
All consumer units 3,500 4,090 +22 +17 


*) Units ranked by size of after-tax income. 


Source: Adapted from S. Goldsmith, Tables 5 and 14. 


It is seen that between 1941 and 1950 the lowest quintile of average consumer 
units increased its real income after tax by as much as 42% as against an increase 
of only 8% in the highest quintile. The income of the top 5% actually decrea- 
sed by 2% in the same period. There can be no doubt, however, that the upper 
income classes still account for an overwhelming majority of all savings in 
America. Nor, as we have seen, is there any doubt that savings considerably 
increased since before the war, even relatively to income. This seeming paradox 
can easily be explained. 

In the first place, income-tax statistics considerably exaggerate the levelling 
in the actual distribution of real purchasing power in the U.S. In a period of 
sharply rising imposts more and more attention is paid by people who are in a 
position to do so, to avoid, if not to evade, taxation. Thus much purchasing power 
which would in other cireumstances have figured as income, appears as cost, and 
thus not only escapes taxation but to some extent falsifies inter-temporal compa- 
risons of the national income and income distribution. Expense accounts, company 
insurance schemes, and various other constructions which have the general effect 
of transposing income into capital appreciation and expenditure and, finally, an 
increase in depreciation or replacement allowances, all have the effect of masking 
the successful reaction of the richer to increases in income-taxation. It is probable, 
therefore, that statistics, especially of the highest 5%, considerably underestimate 
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the increase in the purchasing power of that part of the population. Thus the rich 
appear to have increased their savings as a portion of their net income when they 
in fact only maintain their earlier pattern of outlay. 


TapLe VI. — Distribution of Personal Income Among Quintiles 
and Top 5 Per Cent, Selected Years 


Per cent change, 1935/6 


to 1950 

Quintile 1935/6 1941 1944 1947 1950 1952 Share Increase in 

of the mean income, 

total —|\1950) dollars 
Lowest 4.2 4.6 6.1 6.2 6.1 ES +45 125 
2 9.3 10.0 11.8 11.8 11.9 11 +28 99 
3 14.2 15.6 16.3 16.0 16.3 17 +15 78 
4 20.8 21.9 21.7 21.6 21.8 23 + 4 62 
Highest 51.5 47.9 44.1 44.4 43.9 45 (1) —15 32 
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 "90.0 55 
Top 5 per cent 26.8 23.8 20.0 20.2 19.6 —27 14 


Source: Adapted from S. Goldsmith, Tables 4 and 5. 


(1) Highest tenth 1945 : 29 


1947 : 33 
1950 : 29 
1952 : 30 


In the second place it will be observed that though the share in the total 
national income of the lower income classes has increased, as compared with before 
the whar, the total real income of each class has also increased. Thus the middle 
and upper income groups could increase their saving even on the basis of their 
legally admitted incomes (apart from their other « benefits »). But because of the 
increasing discrepancy between «legal» and actual income, they could increase 
their savings further. 

Finally some of the spending units which were not able to be saved before 
or were, in fact, dissaving, are now net (if small) contributors to saving. In this, 
the increase of contractual saving which has been discussed above must have 
played some role. 

The comprehensive tax-reform measures enacted lately must considerably 
increase the savings capacity of the upper income groups. The rise in savings 
experienced lately might be one of the first consequences of these new concessions, 
especially as it occurred in a period of a slight decrease in national gross product. 
On the other hand the rise may well be the impact effect of increasing uncertainty. 
The margin of error in available statistics is far too great to come to any definite 
conclusion on this point. 

We have seen that the experience of the 50 year period before 1929 of a 
practically fixed savings ratio has not been repeated since. Savings relative to 
income have been increasing. In this earlier stability the development of 
direct taxation might well have played an important role. As it is difficult to 
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imagine that the impact of direct taxation could ever be as strong as it was 
between, say, 1912, the first enactment of the Income Tax Law and the New Deal, 
it is not unlikely that further increases in American national income might 
substantially increase savings especially as the lower income groups now begin to 
provide reserves against eventual retirement. 


8. - THE EXHAUSTION OF MARKETS 


We have in an earlier section that personal savings in the prewar years 
have fluctuated very sharply and that these fluctuations which have had an 
autonomous destabilising influence, forced a drastic revision of our views on the 
relationship between income and savings. We have also seen that these fluctuations 
were intimately connected with the anticipation or postponement of purchases of 
consumer durable goods. 

Consumer purchases of durables have sharply increased in importance both 
absolutely and relatively to national income from 10% before the war to nearer 
15% currently (exeluding residential building) (1) It is seen that at that level they 
are roughly equal to total net private savings and some 50% higher than personal 
savings. Even a slight fluctuation in these purchases might thus cause a sharper 
proportionate change in personal savings. 

Thus the astonishing fall in the rate of personal savings after the war to a 
minimum annual rate of 0.2% in 1947 was connected with a decontrol which 
enabled a use (or rather dissipation in higher prices) of the wartime pent-up 
demand. The trend in savings since then has with some fluctuations been upwards. 


TABLE VII. — Output of New Products 


Room Tele- Waste | Freezers Synthetic| Synthetic 
air con- vision Clothers food farm Frozen |detergents| fibres 

Year ditioning sets dryers |disposals |and home| foods (soap) [other than 
units ravon 

Thousands of units Millions of pounds 
(1) (1) 

1946 30 6 210 1,317 300 56 
1947 43 179 58 100 607 968 400 50 
1948 77 975 92 175 690 1,163 600 75 
1949 96 3,000 106 155 485 1,516 800 92 
1950 195 7,464 319 320 890 1,994 1,200 145 
1951 238 5,385 492 352 1,050 2,554 1,350 210 
1952 365 6,096 635 260 1,140 2,900 1,550 263 


1953 (2) 1,075 7,250 684 350 1,150 3,300 1,900 275 


(1) Not available. 
(2) Estimates based on incomplete data. 


Sources: Department of Agriculture, Tariff Commission, National Electrical Ma- 
nufacturers Association, Radio-Television Manufacturers Association and Textile 


Organization. 


(1) Representing another 3 per cent. 
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Nevertheless there has also been a sharp increase in durable consumer purchases, 
especially of the more recent vintage. But the output even of the older type 
durable products such as washing machines, refrigerators and, above all, motor 
cars, continued to expand and by 1950 it was double, or more, of the last most 
prosperous prewar year of 1941. 

There was a slight fall in consumers’ supplies in 1951, which was attributed 
to Government restriction. Closer investigation, however, shows that a large part 
of the actual fall has been caused by the postponement of purchases after the 
buying spree of 1950 and not through the various direct and monetary controls 
which operated rather sluggishly. The proportion of over-age appliances has been 
sharply reduced. Indeed the number of durable goods had by 1953 risen to 
the level which could be expected on the basis of an expansion of the national 
real income by 100%. The set-back in 1952 and yet again in 1954 in durable 
goods sales, after the peak in the immediately previous period (1) contains a 
warning (2). It seems to point especially in the case of motor cars that American 
consumers’ markets have become relatively saturated. Given the close connection, 
at any rate in the short run, between consumer purchases of durable goods and 
savings, this conclusion is at any rate not in coflict with the ascertained trend 
of savings. 

Consumption, of course, could be stimulated by further relaxation in the 
conditions of consumers’ credit. The relatively minor impact of earlier relaxations 
in various credit schemes (though the concession to veterans to facilitate housing 
purchases (3)) shows that the argument can be overworked. No doubt there are a 
number of products, new or radically improved, whose markets might well expand. 
What is questionable is whether the number and value of these will be sufficient 
to offset the relative saturation of others. 

No doubt replacement demand in America remains very great, but replace- 
ment demand cannot replace fully the stage of primary expansion unless the 
average age of the product is proportionately reduced. It is perhaps in that hope 
that the American manufacturers are trying to induce consumers to increase their 


(1) The earlier occasion was due to attempts by anxious consumeis to lay in stocks 
to escape shortages anticipated as a result of the worsening of the international 
situation, the second to the piling up of stocks after a temporary lull in purchases in 
the latter case. 

(2) One might be tempted to evolve a theory of the business cycle on the basis 
of the «lumpiness » of consumer’s purchases of durable goods and the unevenness of 
the age distribution of the stocks of consumers’ capital goods caused by it. This lum- 
piness might well result in the same sort of fluctuations which could be anticipated in 
the case of uneven age distribution of productive capital, if, indeed, there were a fixed 
relation between capital and output. On the whole it is more reasonable that the 
consumer capital be replaced regularly and thus cause a repetition of fluctuations than 
producers’ capital. The maintenance of the latter is done by professionals, moreover 
the rate of obsolescence in consumers’ capital can be more easily influenced by pro- 
paganda. Once an even rate of purchase of consumers’ capital is interrupted the 
ensuing fluctuations will be selfperpetuating. I do not wish to claim that this theory 
explains the recent unbalance, though it seems to be more consistent with factual 
evidence than the theory postulating fixed capital coefficients. 

(3) Cf. below. 
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turnover by ever new models. This might also explain the reluctance, as yet, of 
everybody to cut prices lest people begin to hold out for further concessions. While 
I admit that they might be successful in inducing consumers to spend, I cannot 
hide my long-run scepticism, especially if confidence in the maintenance of employ- 
ment should at all be shaken. The alternative is Government intervention in the 
shape of either an increasing volume of loan expenditure or a cut in the taxation 
falling on the poorer income classes so as to enable them to increase their 
purchases. 

The most important field in which demand could be stimulated is house- 
building. There is unquestionably an immense potential demand for the replacement 
of dilapidated buildings. American lower-income-class housing conditions are 
notoriously bad, especially if the difference in total real income between America 
and, say the west of Europe, is taken into account. There is no doubt that the 
relaxation of credit and the creation of new facilities for Government guarantees 
and cheap borrowing has been one of the most important factors in maintaining 
activity though maintaining housing construction. A drastie cut in the rate of 
interest could still stimulate marginal increases in demand though at the present 
rate of building of roughly 1.3 m. new non-farm dwelling units, the war-caused 
back-log is being exhausted. Further stimulus would probably require some 
Government support to low cost housing. As we shall see, one escape route by way 
of lower interest rates is at present blocked by the Central Bank authorities. The 
alternative, direct Government action would run up against the U.S. real estate 
lobby which is one of the most powerful in America and certainly has a controlling 
voice in the Republican party. As a large number of Americans own their houses, 
it is not difficult to stir up popular feeling against State interference with house 
property. This is readily shown by the extreme violent reactions, for instance, even 
in the North, against changes in housing values due to the immigration of certain 
nationalities or races into new localities. The Cheap Housing Act which was 
surprisingly sponsored by Senator Taft, has been emasculated. Moreover, certain 
irregularities in the administration of Federal guarantees of mortgage loans has 
also tended to muddle the issue and render any resolute action difficult. Thus this 
potential immense outlet for investment might not easily open fully though it is 
a natural, classical remedy for the exhaustion of other markets. 

Moreover, as we shall see presently, mortgage credit has expanded very rapidly 
and the intensity of building activity has resulted in some speculative weaknesses 
developing in various localities (e.g. Los Angeles). This weakness and speculation 
has served to increase the disinclination of the Central Bank to intervene actively in 
sustaining or strengthening building activity for fear of unleashing a speculative 
boom. No doubt this is a real dilemma, but the experience of 1929 shows that the 
risk of missing the bus in these matters is a far more real one. Monetary policy 
can only be effective if applied at times while confidence holds, before any 
real decline has taken place, before investment plans have been devised downwards 
and before the momentum of optimism has been lost. Nor is there any doubt that 
with increasing wealth construction must play in increasingly important part in 
absorbing productive activity in the United States. 
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9. - A TENDENCY Towarps MONOPOLIES AND DEVELOPMENT OF PRICES 


The continuation, albeit a somewhat slower rate, of net investment, i.e. addition 
to plant and equipment when at the same time demand and output remains 
stationary, represents the increase in under-employed productive capacity. This has 
been estimated to as high as between $20 and $30 b. p.a., or well over 10%. Under 
freely competitive conditions this might have been expected to result in increased 
price cutting with a severe pressure eventually on wages. Yet price stability 
was maintained despite the fact that a large part of investment was concentrated 
on rationalisation and cheapening of production. Conversely there has been no 
attempt to cut wages. Indeed wage rates, and lately earnings, have risen. 
Altogether, the picture is built of an orderly slight retreat, wholly at variance 
with previous experience and also with what might have been expected on the basis 
of the theory of competition. 

This remarkable absence of automatic cumulative movements is equally 
noticeable in investment decisions. Although investment in plant and equipment 
has been declining, it has been and is, declining, very slowly. The confidence of 
the business leaders in the Administration as effective in sustaining business. 
The conclusion is inevitable, on both counts, that there must have been a rather 
forceful concentration of decision-making in fewer hands. This enabled business 
to eschew temptations to maximise short run profits and to firmly fix its gaze on 
the future. It then could dismiss the set-back in economie activity as temporary 
and firmly fix its view on the long climb: Excelsior! We shall see presently that 
a united drive by the Government and various private organisation and educa- 
tional foundations significantly contributed to this surprising, if welcome, result. 

On no theme, except perhaps international economic policy, was there more 
embittered division of opinion between evonomists in post-war years as on the 
problem of whether there is an inherent tendency driving the economie system 
towards monopoly. The adherents of laissez faire in its pure or modified form 
have made very strenuous efforts to show that no natural tendency to monopoly 
exists and that such concentration as took place, took place under Government 
stimulus by way of direct or indirect protection. There is, even in America, great 
reticence in providing the relevant figures, at any rate since the early 1940’s. when 
Thurman Arnold and his trust-busters confused cartels with Naziism. 

Some facts are known. The share in total manufacturing sales of the 200 
biggest corporations which had already by 1948 shown an increase of some 22% 
on pre-war, increased a further 10%. It is also certain that investment during the 
war was mainly concentrated in the large corporations, and any information that 
is available on the point, which certainly is not very exhaustive, indicates that 
this concentration of investment has continued. In recent months (1954) the merger 
movement has taken another violent turn which is indicative of the increasing 
importance of size in competitive ability in a growing number of industrie, textiles 
not excepted. In the automobile industry, there are even more dramatic indications 
of the same tendency. The statistical evidence offered to the contrary on the other 
hand, is not altogether of a satisfactory character. 
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TaBLE VIII. — Concentration in U. S. Manufacturing Sales 
(1) (2) (1) 
Manufacturin mm 
Sales - 200 Carpaenile bis + pet por pag NN 
million $ billion $ 
1948 38.341 211.6 18.1 
1949 37.948 197.0 19.3 
1950 45.351 231.7 19.6 
1951 52.444 268.0 19.6 
1952 53.905 276.5 19.5 
1953 62.665 303.9 20.6 


It is, of course, quite correct to argue that increasing concentration need not 
complicate but might directly promote the task of economic stabilisation. It is, 
first of all, by no means self-evident that even an increasing concentration would 
necessarily result in an increase in profit margins and thus, eventually, a tendency 
towards increases in savings and a correspondingly increased need for counter- 
vailing investment of Government offset expenditure. Competition between giants 
has been increasingly fierce, so fierce indeed that only the giants among giants 
seem to be able to survive in some industries, e.g. motor cars and steel. Admittedly, 
some of this competition will exhaust itself in non-price competition which might 
be judged to result in wastage; on the other hand, it could quite legitimately be 
argued that price competition would be used by these giant firms if it were 
held to be more in accordance with consumers’ desires, inasmuch as expenditure is 
inereasingly beset with indivisibilities and consequent alterations of consumer moti- 
vation. It can also be argued with some plausibility that inereased price flexibility 
might not merely unleash cumulative movements by undermining confidence but 
might permanently retard progress by making investement less secure, hence less. 

It is on the whole probable that the destabilising effect of increased concen- 
tration through inereasing profit margins does not wholly offset the gain through 
increasing capacity to take into consideration the indirect effect of decisions. At 
any rate recent developments in the U.S. do not support the trust-busters. À compe- 
titive system might well already have got itself into a tail-spin. On the other hand 
too much faith must not be placed in the capacity for stability of big business. If 
present hopes are disappointed the inevitable curtailment in production would be 
the more violent. 


10. - WAGES AND PRODUCTIVITY 


American wage rates have shown a continuous increase since the end of the 
Great Depression. They have all but trebled since before the war. The rise in prices 
of course reduced the real gain. Nevertheless the real wage level in manufacturing 
increased by more than a third. The rise during the war was to a certain extent 
nominal, as direct controls, unavailability of supplies and social pressures limited 
expenditure. There can be no doubt, however, of a substantial real gain. After the 
war the advance was resumed after an initial check due to decontrol. Since the 
outbreak of the Korean war the advance is substantial. 
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TABLE IX. — Wages and Productivity in U. S. Manufacturing 


| oy Prices Real | Output 
waxes 1947/49 = 100 wages per man 
1939 = 100 1939 = 100 
($) 
1939 .633 59.4 100 100 
1940 .661 59.9 100 114 
1941 +729 62.9 109 127 
1942 .853 69.7 109 138 
1943 .961 74.0 118 145 
1944 1.019 75.2 127 144 
1945 1.023 76.9 118 137 
1946 1.086 83.4 118 119 
1947 1.237 95.5 118 124 
1948 1.350 102.8 118 127 
1949 1.401 101.8 127 127 
1950 1.465 102.8 127 137 
1951 1.59 111.0 132 141 
1952 1.67 113.5 136 141 
1953 Zid 114.4 136 145 


If output per-man employed in manufacture is contrasted with this increase 
it is found that it has steadily outstripped the increase in real wages — except 
for the year 1949 when under-employment was serious. Nor is this all. The 
quantitative output relations only reveal part of the increase in U.S. productivity. 
The development of new or radically improved products is one of its essential 
features which cannot at all be measured and which nevertheless has an immense 
influence on the competitive capacity of the U.S. 

The concentration of the power of entrepreneurial decision over investment 
and market policies in combination with the inability of the Trade Unions to remove 
the disabilities imposed upon them by the Taft-Hartley Act seems to have acted as 
a brake on real wages though here again the value of statistical evidence is dimi- 
nished by the growing importance of non-wage (pensions ete.) benefits granted 
by recent collective agreements. The maintenance, indeed increase, of the U.S. 
share in the world markets for manufactures at any rate might be indicative a 
trend. The continuation of a high rate of modernisation of capital equip- 
ment combined with less than full employment would seem to project an 
increasing relative competitive power because both will further limit Trade Union 
bargaining power while increasing competitive pressures. The fact that this 
pressure has not yet manifested itself nor caused any decline in export prices 
should be noted. The threat seems more potential than actual. Nevertheless the 
basic trends in the relative American efficiency wages are by no means reassuring 
for the manufacturing competitors of the U.S. 


11. - THE INVENTORY CYCLE 


Changes in business inventories have been predominant in the post-war 
period in determining American economie activity. There has been an all but 
regular biennial cycle of stocking and destocking. Inventory changes were 
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responsible for the set-back in 1949 and they were the chief actuating factor once 
more in the explosive inflation of primary produce prices in 1950 and their 
equally vehement relapse in 1951/52. This biennial eyele was also responsible for 
the awkward fluctuations in imports, especially from the sterling area which 
proved particularly liable to speculative anticipations. The story of the post-war 
tribulations of Britain has been quite monotonous until 1951. Whenever the U.S. 
stocks changed sharply the U.K. foreign balance was thrown into disorder. 

History, however, did not altogether repeat itself in 1953/54. No doubt a short 
inventory cycle developed: the increase in stocks accelerated from a rate of less 
than $1 b. in the first half of 1952 to as much as $8 b. in the last quarter or equi- 
valent to more than a seventh of total U.S. investment. After a seasonal decline a 
high rate (of over $6 b.) of accumulation was resumed in the second quarter 
of 1953. By the end of the year the situation had sharply changed, as on previous 
occasions: stocks were falling at the rate of $4 b. p.a. The change amounted to all 
but $10 b. p.a. In the year 1954 the rate of disinvestment at first declined slightly 
but at the end year it all but ceased. Indeed some stocks (especially automobiles) 
increased once more. The shrinkage of stocks was undoubtedly connected with 
the cut in armament orders. Inventories in durable goods are obviously much 
greater relative to output than in non-durable goods. Thus the inventory cycle 
was a derivative rather than an active originator on this occasion. Moreover, the 
fall of imports was not accelerated on this occasion by anticipatory running 
down of stocks. 

Two further facts should be noted. The first is that total stocks remain high, 
both relative to order books and to sales, higher than they have been in 1953 when 
the decline started and considerably higher than before the depression. There is 
therefore no reason to suppose that stocks have been reduced to physical minima. 
This conclusion seems to be borne out by the inability (at any rate until recently) 
of American manufacturers to cut down their finished goods inventories. Such 
decrease as there has been in total stocks of manufacturers has been concentrated 
on raw materials and work in hand. Admittedly the stocks of traders have declined 
more than the increase in the stocks of manufacturers of finished goods. This 
means that it would be too optimistic to assume that the decline of manufacturers’ 
purchases of raw materials has necessarily been reversed. On the other hand the 
fact that it was the raw materials and the work in hand of the manufacturers 
which has been eut would result in a drastic change in inventory policy causing a 
sharp increase in their purchases if, and when, demand for their products would 
increase; they have little leeway left in this respect. The volatility of stocks (like 
that of savings and durable goods purchases) has made prediction entirely 
hazardous. There is no inherent mechanical reason for either a continuation or the 
reversal of the present trend. It remains determined mainly by psychological 
anticipations of consumers and traders. 

The absence of price movements, however, has undoubtedly made a very 
substantial difference. There has been, contrary to previous occasions, no change 
of a cumulative nature in prices and therefore a continued impetus to drastic 
alteration in stocks beyond the technical readjustment is also lacking. At the same 
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time there is no obvious reason for anticipating a technically inevitable increase 
in stocks at the current rate of production. As we have seen, the ratio of stocks 
to current sales is still sensibly above the pre-depression. 


12. - INVESTMENT 


Hardly a day has passed in recent months without some new and glowing 
projection of the American economic future being published (1). The President 
and the great educational Foundations are vying with one another in constructing 
these long range forecasts. Most years of the third quarter of the 20th century 
have already been covered — 1959, *60, *65, ’70 and even ’75. These projections 
are increasingly detailed and take in all the main sectors of the vast American 
economy. They look increasingly scientific, even if at times they are not expressed 
in mathematical symbols or equations. They are scientific in the sense that they 
show consistent relations between consumption, investment, income and saving; 
all the figures add up and balance nicely at ever inereasing levels of prosperity. 

When « Fortune », for instance, asserts that the American consumers of 1959 
may be some $57 b. richer than now (an increase equivalent at current rates of 
exchange to the combined national income of France and Western Germany); 
when they assert that the rate of savings will, nevertheless, not grow, because the 
increase in income and affluence will be offset by a greater urge to spend; when 
« Fortune » finally predicts that the rate of saving will be balanced by an equal 
investment: all this makes good sense statistically. There are no inner contra- 
dictions in these predictions. In this sense we are all Keynesian now and tne 
President’s economie advisers’ protests to the contrary, are but a needful obeisance 
to the extremists of his own party. 

Yet, somehow or other, these projections seem too good to be true — their 
authors protest too much. They are obviously based on assumptions which, for all 
the careful scanning of the past, seem to beg the basic question which they purport 
to answer. Predictions of the American economy’s capacity to double national 
income every dozen years or so would have been made quite as justifiably in 1929 
as they are made today. The New Era had the right to be no less boastful under 
Hoover as under Eisenhower. 

Their proliferation shows the unease of a people who perceive the immense 
economie and social potentialities of American expansion and at the same time 
fear that that expansion might not mature. Thus these projections are quite 
consciously made in order to perform a vital psycologieal role. They are needed 
to give assurance and justification to the managerial élite in dismissing set-backs 
in economic activity as temporary and in keeping their eye firmly fixed on the 
long climb ahead. For this very reason neither the President’s Economie Report 
nor the Mid-Year Statement can, or should be, taken at its face value. The 
psychological experts and other publie relation professionals have been in charge 


(1) «Fortune ». National Planning Association. The Council of the President’s 
Economic Advisers. Joint Congressional Committee. McGraw Hill Corp. 
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over this line of business for a long time in the U.S. It is after all no use 
projecting a wonderful future ten years ahead so long as an abyss might open 
next day. Reassurance is needful on the short run. At the same time reassurance on 
so high an authority enables investment to be continued irrespective of the imme- 
diate outlook without incurring censure. 

The proof of the pudding is in the eating and so far the American public 
and the world ought not to be too discontented with the cooks. Though some 
experts, e. g. Professor Colm and Dr. Keyserling estimated the unused productive 
capacity (not necessarily idle plant, partly not fully used plant) at between $25 b. 
and $27 b. p.a., at the end of 1954 business continues to expand its productive 
capacity. Total investment has hardly declined and though the larger part is now 
used for modernisation rather than for expansion and capital intensity has also 
increased (mainly because of an increase in the share of construction in the total) 
the most recent survey of MeGraw Hill estimates that the annual rate of expansion 
was still of the order of some 312% of total capacity. The reassurance to business 
has worked. 

There can be little doubt that growing importance of depreciation charges in 
total American capital supply has been of the utmost importance in this respect. 
The growth of depreciation allowances to which we have alluded above have an 
even more marked effect in freeing managerial decisions from immediate financial 
considerations than ploughed-back profits whose impact effect has received so 
much attention in the 1930’s. Thus, for some time, increasing competitive pressure 
may well result in a maintenance of investment in producers’ plant and equipment. 
Eventually, however, if demand did not increase, the slump of gross income would 
result in an abrupt decline of total investment as competitors fall out and the 
remaining giant firms come to look more closely to their liquid position. As yet 
there is no reason to suppose that this particular juncture has already been 
reached (1). 

The acceleration of the depreciation provisions and other concessions in the 
new Tax Act by which the administration had hoped to stimulate investment 
demand further are barely sufficient to take the place of the depreciation 
provisions under the Defence Production Act which provided similar right of 
facilities. In contrast to the present taxation proposals, however, the Defence 
Production Act also provided the wherewithal of depreciation. Contracts were 
placed with industry in sufficient volume and at sufficiently attractive prices just 
to carry the depreciation and fully, or almost fully, line off the defence production 
capacity created. There can be, of course, no such assurance in the new tax 
legislation. 

It should be noted, however, that expenditure on plant and equipment, i.e., 
productive capital proper has been declining even if not as abruptly as in the 
setbacks of the 1930’s or earlier and a recent survey by McGraw Hill, whose 
information to date has proved remarkably accurate, foreshadows a further 7 to 
10% cut towards $23 b. per annum. This contrasts with a rate of just under $26 b. 


(1) E.g. the Chrysler Corporation has just launched an ambitious modernisation 
programme to counter the pressure of G.M. and Ford. 
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in 1954 and a maximum rate of $28.2 b. reached in 1953. Given the tremendous 
inerease in capital equipment which has taken place since end of the year, this 
decline is surprisingly small when the stagnation of demand and the existence of 
considerable unused capacity is taken into consideration. This contrast characterises 
the magnitude of the achievement of the American administration in reassuring 
business. 

It is idle to speculate how long this seeming contradiction can be sustained. 
There have been very great changes in the relationship between capital and output 
in the last twenty years. After a steady rise (1) up to the end of the Great Depression 
it fell precipitately until the end of the war (2). It then rose as production was 
redirected but has been lately, if anything, declining. There does not seem to be 
any particular reason to suppose that the character of technical progress will alter 
and that capital to output ratios will once more increase at any rate in respect to 
producers’ equipment. 

The most reasonable hope obviously is that the composition of investment will 
change. For this there is obviously an immense scope. Any increase in heavy 
industry and the increase of construction and building in the total will have this 
effect. This, of course, is the very stuff of the classical mechanism of balance: 
as savings increase and demand for capital is being met, a slow decline in the 
rate of interest permits (and necessitates) a growing application of capital for 
long term purposes. 

Some such equilibrating movement has indeed already taken place, and is one 
of the reasons for the relatively much milder decline of total fixed investment 
than would be indicated by the fall in producers’ equipment. To a large extent 
this increase has been due to a sharp inerease in housing starts. These have recently 
been well above the 1953 level: roughly 1.3 m. as against 1.1 m. Nor is this all. 
Commercial building activity has inereased even more and public utility as well 
as public construction has also expanded; though in the case of the latter there 
seem to have efforts to eeonomise fully in keeping with the general attitude of the 
administration. Altogether new construction activity, which reached a record already 
in 1953, can now be expected to reach a total of between $37 and $38 b. or $2 - 
$2.5 b. more in 1954. 

The expansion of construction was directly due to the relaxation of credit and 
the consequent unfreezing of the lending powers of the banking system. The long 
term rate of interest on mortgages declined but appears to be still above the 
pre-Korean level. The most immediate stimulus given to the revival by the 
Government was provided by the considerable easement of the conditions under 
which mortgages could be guaranteed by various Government agencies and thus 
given a favoured status, both as to servicing and down payments. The latter have 
been sharply reduced. 


(1) Which was, characteristically, taken by most commentators as a secular 
phenomenon connected with increasing production. 

(2) Cf. President’s Report 1954, p. 62, Chart 28. The ratio of the stock of 
equipment alone (withont plant) to output showed 40 change between 1929 and 1954. 
It fell after 1930 to rise during the war to an exceptionally high level. It has since 
declined to the 1929 level (« Survey of Current Business », Dec. 1954, p. 25). 
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The impact of these measures is hardly discernible yet. Nevertheless an 
acceleration of the increase in mortgages has taken place. They we > $35.5 in 1945. 
At the end of 1951 they had risen to $82.1 b. and at the end of 1952 to #91.1 b. 
At the end of 1953 they reached $100.9 b. In the six months to June, 1954, they 
rose further to $106 b. Despite this rather unusually rapid increase there does 
not seem to be such obvious general over-speculation as in 1927/9, though real 
estate values have moved in some localities beyond the level at which they can be 
maintained. Nor does the relation between mortgage credit and personal income 
show any marked deterioration. The expansion of mortgage eredit on commercial 
properties was negligible at the beginning of the period, though it seems to have 
accelerated in the past year. Here again no obvious sign of weakness has as yet 
manifested itself. We might conclude that, unless there is a fall in national income, 
there is no need to fear any forced liquidation. 

Nevertheless the difficulties in the way of finding a longer term solution to 
the problem of permanently increasing building and construction activity without 
some collective action are obvious. Demand could only be sustained if a further 
definite decline in the rate of interest or extension of guarantees would open up 
a new class of demand. On the other hand such an opening up of new possibilities 
may well endanger the value of a substantial class of less well founded assets 
already in existence. Moreover it would seem to be difficult to broaden private 
demand further without the extension of direct Government guarantees. Both 
would be furiously resented and resisted. The need is evidently for an expedient 
which would avoid unfavourable repercussions on the rest of the real estate market 
which is far too important for any disturbance not to have general depressing 
influence. 

The conditions of success demand a selective cheapening of credit in order to 
discriminate between the various non-competitive classes in the population in 
providing housing. Thus the provision of low cost housing and the undertaking of 
large scale town clearance which is obviously overdue could theoretically be 
managed without serious damage to « commercial housing » or at least large 
sections of it. In practice even this is bound to run up against very serious obstacles 
The American real estate lobby is one of the best organised and most ruthless 
in the country which has successfully resisted any attempts to provide cheap 
housing already before the Eisenhower victory. The resistance might well be 
mistaken, and not even in the interest of the members of the real estate business. 
Nevertheless it is a factor which has to be reckoned with in diseussing the outlook 
for total investment in the U.S. 

The Government itself has appointed a Committee under the chairmanship 
of Gen. Clay (the initiator of the German currency reform and liberalisation) to 
survey possible schemes of public works proper, such as the provision of roads, 
schools and hospitals. The turpike Trusts have in fact raised quite substantial 
amounts and an acceleration of the provision of « super-roads » can be expected. 
By selling tax-free bonds at relatively high rates (314% equivalent to over 15% 
in the highest marginal income tax brackets) these have become very popular. But 
the highest available estimate of their potential significance project a roughly 
$10 b. p.a. expenditure or an increase of $5 b. - useful but hardly sufficient. 
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Nor is there any chance of local authorities, including the State, stepping into 
the breach: they, too, are hagridden by financial considerations (and certainly more 
justifiably so than the Federal Government). After an encouraging increase in their 
expenditure by some $3 b. p.a. or more than 10 per cent. in 1952/3, their outlay 
remained stationary in the critical first nine months of 1954. Apart from 
Government action, a progressive fall in the rate of interest, or a progressive 
relaxation in credit conditions seems to be the only solution. Both, however, are 
likely to run up against very determined hostility on the part of the central 
monetary authorities. To the discussion of their attitude we shall now have to turn. 


13. - THE MONETARY SCENE 


The present monetary policy and thus the future outlook for private 
investment cannot be fully understood without some reflection on the history of 
post-war relations between Federal Reserve Board and the Treasury. 

The U.S. emerged from the war with a debt which was of the same order of 
magnitude as its national income, i.e. basically different from the pre-war relation. 
Resolute monetary management on the lines of the British had kept the cost 
severely down, in contrast to the experiences during and after the First War. The 
essential feature of this management was, of course, the pegging of the long term 
rate of interest, through a policy of «the open door», i.e. the provision of 
facilities for the banks for selling their longer term securities at a pegged price 
to the Central Banking System in case of need. This meant that the usual means 
of monetary management were practically suspended and economie policy had to 
use other weapons for the maintenance of balance of the economie system. So long 
as sufficient powers were vested in the Federal Government to carry out this task, 
the advantages of this policy were manifest. Not only was the cost of the debt 
limited, but the long run stability of the economie system was safeguarded by 
maintaining a more reasonable relationship between the (temporary) wartime level 
of the rate of interest and the eventual, much, lower, requirement after the 
exceptional demand of the State had ceased. Indeed, even on the purely monetary 
plane the success was considerable. The inflationary pressure during and immedia- 
tely after war was successfully prevented from becoming effective and prices rose 
much less than during and immediately after the first war. Had the powers 
continued there was some hope that the exceptional productive capacity of the U.S. 
would become effective, and even the activation of the pent-up demand would not 
cause any further price distortions; an « automatie » disinflation would take place. 

The Republican vietory of 1946, however, put an abrupt end to the policy of 
direct control. Over the opposition of the President they set free markets, apart 
from a few politically important exceptions (e.g. low-rent housing). The earlier 
monetary policy of pegging the rate of interest was, nevertheless, continued. With 
the controls gone Federal Reserve Board was put in an awkward situation. They 
were responsible for maintaining monetary stability but their agreement with the 
Treasury binding them to pay the long-term rate of interest paralysed the global 
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monetary controls which had to be reasserted to achieve this task (1). An ever- 
growing irritation and finally resentment surrounded the agreement with the 
Treasury and violent efforts were made to end it, culminating in acrimonious 
public discussion of the problem. The Treasury equally resolutely and, until 1951, 
successfully resisted these attempts at internal monetary liberalisation. 

So long as the war-time pent up demand dominated the scene, possibly the 
middle of 1948, the objections of the Federal Reserve to a continuation of the 
pegging of the rates of interest were comprehensible (though if controls had been 
available the inflationary problem could no doubt have been managed with muca 
greater ease and without risking subsequent complications caused by a not 
easily reversible increase in the long term rate of interest). The Treasury’s 
disinclination to permit an unpegging of the rate of interest could also be justified 
by the fact that a reversal of the inflationary monetary situation, and thus of 
policy requirements, could easily be foreseen. The disinflationary power of the 
American productive system had already made itself felt by 1947 and only the 
crisis of production in Europe and the concomitant violent rise in the exports 
surplus maintained the inflationary impetus in the U.S. economy. But nothing 
could be done to manage the immediate inflationary position and to bridge the 
gap. A temporary but politically unpopular inflation of prices took place. 

When, therefore, the Korean war once more renewed the inflationary pressure 
resistance against a determined restrictive monetary policy became impossible. The 
famous compact of March, 1951, permitted the Federal Reserve to unpeg the long 
term rate of interest. A neat funding operation which virtually froze bank and 
insurance company assets (2) initiated a period of monetary caution. Admittedly 
all direct controls were by this time not merely available but in full use, and the 
resuscitation of monetary policy was, to that extent, a needless gesture. However 
that may be, the tide of orthodoxy was by that time flowing fully, and though 
some of Mr. Truman’s advisers, e.g. Mr. Roy Blough, strongly and, on the whole 
quite successfully resisted an actual dear money policy, monetary pressures were 
permitted to make their effect felt. The rate of interest only rose from roughlv 
2 1/3% to 2 2/3%. The orthodox had not won an outright victory. 

With the coming into power of the Republicans the situation took a violent 
new turn. Though commodity supply was, in spite of the war and rearmament, 
visibly overtaking demand, it was undoubtedly still somewhat deficient. Equilibrium 
was therefore dependent on the continuation of direct controls. The new President, 
however, was pressed by all and sundry to abolish controls forthwith and he felt 
pledged by his campaigning promises to this course of action. On the other hand 
he had also based his campaign largely on the charge of reckless inflationism 


(1) I do not wish to discuss the problem here whether monetary controls would 
produce « optimal » results. There can be no doubt about the potential effectiveness of 
monetary policy in restricting credit provided a savage enough dose is given (orentrepre- 
neurs are convinced that in case of need a savage enough dose would be given). 

(2) This dear money policy thus was based not on deterring the borrower but 
the lender. Cf. an earlier paper on Federal Reserve Policy, « Bulletin of the Oxford 


Institute of Statistics », 1951. 
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against the Democratie Government, apart from corruption and responsability 
for the Korean war. Thus something had to be done to bridge the gap between the 
abolition of controls and the restoration of balance on the commodity markets 
through an increase of supplies. 

Until then monetary policy was at most braking what would otherwise have 
been a sharper expansionary movement. Now an active deflationary policy was 
initiated. The consequence was remarkable and should cast some doubt at least on 
the justification of the view that the rate of interest acts as an automatic subtle 
selector between projects of capital investment according to their urgency, and 
not like a battle axe cutting favourable expectations indiseriminately and without 
much relevance to the social importance of the investment. 

The discount rates of the Federal Reserve System were raised. And the 
Treasury proceeded to force a long term (1978/83) security carrying 314 per cent. 
interest on an alarmed and apprehensive market. Altogether funding operations 
reached well over $1 b. By May 1953, the new issue went to a sharp discount and 
it looked as if the demoralisation of the longer term capital market would be 
imminent. As commodity supply was inereasing and Government expenditure was 
being eut, economie activity also began to droop. 

The reaction of the monetary Authorities was at that point prompt and 
vigorous, for all their responsibility for having first artificially and wantonly 
produced the crisis. More than a billion U.S. Government securities were purchased 
on the open market. The effect, as we have seen, was immediate. The tide of 
confidence had not ebbed. Thus the propensity to invest was not shattered. Money 
rates declined promptly and an expansion of construction helped to stem the 
recession. 

At this point the prejudice which had all but caused catastrophe a few months 
earlier reasserted itself, seemingly undiminished in persuasive power. When 2.5 
per cent. level was reached for long term Government securities the policy was 
twice reversed, once in April, and yet again in July 1954. A dangerous psycholo- 
gical barrier was built up against an advance beyond par of the 2.5 per cent. 
securities which form the bulk of the long term debt. The maintenance of private 
investment demand depends on a slow decline of the long term interest rates before 
any shock is administered to confidence. The rate of interest is of relatively small 
importance in contrast with fluctuations of entrepreneurial sentiment. A change 
from optimism to apprehension could easily render all but negative rates, (i.e. 
guarantees combined possibly with subsidies) ineffective. The present policy is thus 
storing serious trouble for the future in preventing a timely and steady decline 
of the long term rate of interest. 

Nor is this all. The majority of the Federal Reserve Board, probably under 
the emotional stress of their conflict with the Treasury, tried to rationalise their 
refusal to intervene on the longer term capital markets by arguing that such 
intervention would « falsify » the structure of the rates of interest and represent 
inflationary finance for the Government. And they persuaded themselves» that 
such an intervention would have an unfavourable net effect as it would deter 


The Pattern of U. S. Economics 389 


private entrepreneurs more than it stimulated demand (1). The decision, moreover, 
of publishing not merely a noncommittal account but a full report of their 
discussion of this problem shows clearly that they are unaware that a negative 
decision is as much of an intervention as a positive one and that, by their attitude, 
they have deliberately increased liquidity preference, and thus exercised as much 
of an influence as if they had accepted the duty of positively diminishing the 
spread of interest rates. Whenever the outlook showed an improvement the reaction 
was prompt: monetary orthodoxy stopped a broadening of the recovery. Only 
fears of a recession pushed the Central Banking Authorities into relieving action. 
In this they faithfully copied the yearning of the heads of the Treasury to balance 
the Budget, a yearning the fulfilment of which so, far as the Administration was 
concerned, was only temporarily and reluctantly postponed. 

The extraordinary fluctuations in the short term rates of interest between 0.6 
and 1.4 per cent. shows that the policy of rigid orthodoxy against intervention in 
the long term market is, even technically, an impossible one. From a longer run 
point of view it represents the blocking, or at least serious constrinction, of the 
most hopeful avenue to a solution of the American economic problem within the 
terms of reference of « free » economics. As Keynes used to point out incessantly: 
it is the Conservatives who ultimately menace all that they wish to preserve. 


14. - THE SOCIOLOGICAL ÍMPLICATIONS: THE OUTLOOK FOR THE U.S. 


There is no doubt about the past and potential accomplishment of the 
American social and economic system. Nor is there any doubt that the general 
American behaviour does not reflect a solid confidence that that potential is going 
to materialise. A country which has twice in some ten years mobilised a crushing 
military power, not merely without suffering any material inconvenience, but 
positively benefiting from the experience, should not exhibit the multitude of 
nameless fears which beset the American community. I shall not enlarge in this 
context on the military, political and social trauma which at present dominate the 
Americans. No doubt they are intimitately connected with the fears originating on 
the economic plane. However important they are for the comprehension of certain 
of the politico-social limitations on policy they can obviously not he discussed in 
this context. 

The intensity of the zeal in the defence of the free enterprise system must 
arouse suspicious. As the cold war became hotter, the unquestioned acceptance of that 
enterprise has been made obligatory, just as belief in the superiority of the Aryans 
was obligatory in the Nazi system, and that in Stalin’s infallibility in communist. 
One would think that the astonishing economic, technical and, not the least, 
military successes of the present American system were a sufficient proof to 


(1) In this they may have been right: irrational motives are quite as effective as 
rational ones. And their attitude must have strengthened these prejudices. It is diffi- 
cult to comprehend what they thought of accomplishing by this quixotic attitude except 
render direct Government intervention the more inevitable subsequency. 

Cf. 40th Annual Report of the Board of Governors of the Federal Reserve System, 


1954, pp. 92. 
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reassure the Americans. The entrepreneurial morale and force is astonishingly high 
in comparison to Britain. They do the job of produeing with high and increasing 
efficiency. Yet all this does not seem to allay the fears of communism which 
Britain, much closer to the menace and in a much more vulnerable position, has 
never felt. The explanation must come from the astonishing breakdown of the 
American system in 1930, which came after the immense strides made in the first 
world war and after a period of peacetime prosperity which had led them to 
believe that they had solved all their problems. 

They were saved from the stagnation (with which Roosevelt never could 
completely deal) only by the outbreak of the second world war. In no year of the 
1930’s did unemployment drop below 712 millions and in most years it was above 
10 millions. The relative decline in production was repeated after 1945. Only in 
the next near-war expansion in 1951 was the previous maximum passed. 

Just as the enormity of the atomie secrets made for exaggerated fear in 
military matters, it is the very success of the post-war economic system that 
arouses intense apprehensions. The American system under Government control, 
instead of going bankrupt during the war, provided for a 20 per cent. increase 
in civilian consumption on top of the inconceivable mass of armaments, vehicles 
and ships. The American system after 1950 again under Government stimulus 
once more proved its capacity for almost unlimited expansion. 

The pessimism about the American capacity to avoid inflation, the neglect of 
the danger of deflation, might thus be regarded as an attempt, mainly subconscious, 
to persuade themselves that there is no longer danger of being forced to adopt an 
armaments programme vastly greater than that in which they are engaged at 
present or face an almost insoluble internal social problem. 

This explains why, in the face of the most-vivid fears expressed verbally of the 
imminence of Russian attacks, it was a conservative Government which cut the 
armaments programme. It was the remnants of New Deal on the contrary who 
have used the rearmament programme consciously to maintain the economie system 
and postpone the social problems created by the explosive increase of producti- 
vity (1). Weapons at least don't create social problems, though they may create 
problems of foreign policy. However dangerous, these cireles were, and are, 
convinced that rearmament will be more tolerable to their opponents than social 
measures, especially a redistribution of income or large-scale Government enter- 
prise in creating things which are less wasteful than pyramids or armaments. 

It is in this light that the history of the recent Democratic victory at the polls 
has to be viewed. There can be no doubt that the Republican Government has lost 
the election because of its reluctance for positive action to bring relief to certain 
hard pressed (small) areas. A gauche remark of Mr. Wilson of General Motors 
seems to have caused the loss of the control in the Senate for the Republicans 
through the defeat of their candidate in Michigan. A more elastic farm policy 


(1) Cf. e.g. the pamphlet of the National Planning Association representing the 
most « Leftish » entrepreneurial circles and the Trade Unions. Also some of the state- 
ments of A.D.A. and Prof. SCHLESINGER. 
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(farmers’ incomes fell by more than 15 per cent.) could have saved them a good 
many other lost positions. They were quite aware of the problem: that is shown 
by the statements of President's Council of Economie Advisers, and by the 
ruthlessly efficient change in monetary policy last year, and their promise to 
launch a public works programme earlier this year. So soon as the decline seemed 
to «saucer > out the «activists» in the Government lost their influence. The 
orthodox once more took over and enforced their view on monetary and fiscal 
policy. In a way we should be grateful: this party also insisted in cutting military 
expenditure and opposed foreign adventures in at least two critical points. 

It is not illegitimate to infer from the evidence presented that there was some 
danger of a further slight decline in the U.S. because, in the absence of a vigorous 
encouragement to heavy construction, gross private investment was in grave danger 
of declining as a result of a shrinkage of producers’ investment in plant and 
equipment. The likelihood of this development was enhanced by a threatened 
further cut of Budget outlays. There was no reason to expect a vigorous enough 
increase of consumption or inventories to offset this trend. 

Now that President Eisenhower has paid the penalty of his trust in respec- 
tability the problem has changed. The Democratic victory must necessarily disturb 
business. The spectre of a «hostile» Executive in the White House must haunt the 
middle entrepreneurial class so important in shaping U.S. investment decisions. 
The persuasive power of Mr. Humphry which sustained investment and thus 
sustained demand (and thus prevented a collapse of investment leading to a 
collapse of demand) will now no longer be effective. All this necessarily prescribes 
Democratie poliey: they must do something, and do it quiekly to sustain demand 
by measures more solid than imprecation coming from them which would not work. 
What are the measures that they are likely to take? 

The most important fact about their victory is that they won by the barest of 
majority in the Senate. Indeed one of the « Democratic » victors is the notorious 
Dixiecrat Thurmond who opposed Truman in the 1948 election and captured a few 
ultra-conservative states. Generally speaking victory was won by machines and a 
number of Liberals on both sides was beaten. The rebuff even to MacCarthy was 
not without hesitation. Some of his admirers have secured easy re-election. Thus 
the massive seniority of the Southern Conservative Democrats cannot be challenged 
in the Senate. The Coalition between Democrats and Republicans which in fact all 
but controlled policy since President Roosevelt failed to purge his party of the 
know-nothings in 1938 (e.g. Sen. George now slated to be Chairman of the Foreign 
Affairs Committee) will retain ultimate decision. This does not mean that policies 
or personalities will remain unaltered. Beyond their basie « Weltanschanung » 
Southern Senator realise that their political future — especially the 1956 Presi- 
dential election — depends on success which can be claimed by their Party. They 
must produce popular measures which they claim to have initiated and which the 
President cannot veto. 

There is little doubt that they will reduce taxation. Eisenhower has given 
them a precedent for tax-reduction despite a deficit. It has also been pre-shadowed 
by Sen. Russel’s and George’s acceptance of increased personal allowances and 
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thus of a substantial relief to the lowest income groups. In addition the Democrats 
might insist on an increased programme of public works, especially highways, 
schools and hospitals and even on a further extension of mortgage gua antees. 

All this will certainly further disturb confidence. It will therefore, limit the 
usefulness of the measures in starting multiple cumulative expansion. It is also 
certain that these measures will be denounced by the Republicans as communistie : 
the bitterness of the Republicans must be intense. It is therefore more than 
probable that the Democrats in their double task of extricating themselves from 
the embrace of Hiss and securing the allegiance of the lower income groups by 
banishing unemployment, will pursue a double policy. They will try to 

(a) show themselves tougher to Communism abroad and at home than the 
Republicans. 

(b) find an outlet for outlay which cannot be denounced as un-American. 
Both can be fulfilled by an active foreign policy and an inerease in armaments. 
The Republicans will not be slow to take up the challenge. The danger of all 
conversation or compromise being denounced as treason is still increasing. At the 
same time the Democratic victory substantially reduces the danger of a slump in 
the U.S. and this should enable a cautious advance towards more liberal foreign 
trade policy. Both seem vitally important and favourable from the point of view 
of Western Europe and the Sterling Area. In the longer run, moreover, there is 
the further hope for a strengthening of the position of the Trade Unions and thus 
for a better balance between technical progress and an increase in the wage level 
in the U.S. (1) The foreign economie outlook is thus brighter even at the cost of 
endangering a political entente (2). 


THOMAS PaLOGH 


Balliol College, Oxford. 


(1) Not exeluding a shortening of the working week. 

(2) The present article was completed in the autumn of 1954. The sì ght rebound 
due to the restent of motor-car production and the end of destoking does not alter its 
conclusions. Dear money advocates have made their influence felt, and menace the 
expansion of construction which is the only sustaining factor amidst a continued 
shrinkage of both Budget and private fixed investment in plant and equ ipment. The 
President has also set his face against the overdue eut in the tax on lower incomes. 
The outlook thus remain very uncertain. 
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Evry H. C. and Peacock A. T., National Income and Social Accounting (London: 
Hutchinson’s University Library, 1954, pp. VII + 224, 8s. 6 d.). 


Il volumetto dell'Edey e del Peacock tratta, con garbo e con adeguata sempli- 
cità, i più importanti problemi di contabilità nazionale. In particolare, esamina i 
significati, gli scopi e le limitazioni delle moderne utilizzazioni macroeconomiche, 
senza però analizzare le tecniche usate nella compilazione e nella preparazione 
delle statistiche afferenti a tali utilizzazioni. In certo senso esso è una sommaria 
esposizione dei concetti che Stone, Derksen, Frisch, Leontief, Kuknets ed altri 
hanno sviluppato, negli ultimi anni, nell’ambito politico economico. 

Lo studio è diviso in tre parti. Nella prima parte sono considerati un sistema 
semplificato di contabilità nazionale, lo schema « input-output » e la formulazione 
algebrica dei conti del reddito nazionale, con speciale riferimento alle contabilità 
nazionali britannica e statunitense. La parte seconda è dedicata all’esame delle 
applicazioni dei sistemi considerati nella parte prima: interessante è il cap. VII 
(Social Accounting and National Budgeting) che riprende importanti questioni 
della teoria dei bilanci economici nazionali; semplice e utile a fini esemplificativi 
è la costruzione della tavola« input-output » (cap. VIII) riferita al « blue book » 
britannico su « National Income and Expenditure 1946-1952 ». Nella parte terza 
sono studiati più intimamente i problemi fondamentali della contabilità nazionale 
e, in particolare, la base concettuale dei conti del reddito nazionale e la valutazione 
delle modifiche nella struttura patrimoniale nei vari settori economici. 

Il libro non ha, di certo, la pretesa d’esser originale nè per la scelta degli ar- 
gomenti nè per il metodo di esame: tuttavia, esso è raccomandabile per la forma 
elementare adoperata nella analisi di difficili e controversi argomenti, oltrechè per 
la chiarezza nella trattazione di problemi di grande attualità quali quelli attinenti 
la contabilità e il reddito nazionale. 


O. D: 


Hicks J. R., Valore e capitale (Traduzione di G. Di Nardi) (Torino: Unione Tipo- 
grafico Editrice Torinese, 1954, pp. XXIV + 382, L. 2.500). 


La greve fatica del Di Nardi, lo si può riconoscere senza ambagi, ha raggiunto 
un risultato pregevolissimo. La traduzione dell’opera migliore dello Hicks è, invero, 
stata fatta in modo egregio. Precisa è la versione dei termini tecnici, ottima è la 
forma, chiari sono i diagrammi e i riferimenti analitici. 

Come giustamente osserva il traduttore, il libro dello Hicks ha esercitato e, 
aggiungiamo, esercita notevole influenza sulla letteratura economica contempora- 
nea e su quella anglosassone in particolare. Senza alcuna esagerazione si può affer- 
mare che questa opera è la prima a immettere nel campo inglese, con serietà di 
intenti e con adeguato — e non esagerato — impiego dello strumento analitico, la 
teoria dell'equilibrio economico generale di concezione e sviluppo continentale. Per 
davvero Hicks, con questa sua opera, ha riscoperto e reso più attuale Pareto, lo ha 
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imposto ai colleghi anglosassoni e lo ha riesposto, tentando una sintesi con la teoria 
marshalliana (mediante varianti o precisazioni quali quelle attinenti gli effetti di 
sostituzioni e di reddito e il saggio marginale di sostituzione), in modo di certo più 
idoneo per le utilizzazioni nel campo delle indagini dinamiche e macroeconomiche. 

I pregi sostanziali del volume sono noti. Sia nelle prime due parti, aventi un 
fondo essenzialmente propedeutico, che nelle parti « terza », dedicata all’esame dei 
fondamenti dell'economia dinamica, e « quarta », ove si tenta una laboriosa costru- 
zione di un sistema dinamico, i più importanti e attuali problemi di economia pura 
vengono trattati con acutezza e con sicura maestria. 

La traduzione è stata fatta sulla seconda edizione del 1946 (la prima venne 
fuori nel 1938). Precede una interessante e succosa « Avvertenza » in cui il Di 
Nardi pone in evidenza le caratteristiche sostanziali dello studio e le cautele che 
esso richiede per una proficua utilizzazione scientifica. 

L'elevato valore formativo dell’opera dello Hicks, oltre che la precisa inter- 
pretazione di un testo non sempre intelligibile nella lingua originale, lasciano 
prevedere che questa traduzione avrà sicuro successo presso tutti i cultori di 
scienze economiche. 


SVENNILSON I., Growth and Stagnation in the European Economy (Geneva: United 
Nations - Economie Commission for Europe, 1954, pp. XVI + 342, $ 4.50). 


Questo volume è frutto di una ricerca che ha impegnato lo Svennilson ed i 
suoi collaboratori (Kristian e Grethe Antonsen, Nydegger, Elshult) per circa un 
quinquennio. 

L’analisi di lungo periodo delle principali tendenze che hanno influito sullo 
sviluppo economico dei paesi europei, dall’inizio della prima guerra mondiale fino 
allo scoppio della seconda, è stata fatta con un riechissimo materiale. Per dare 
maggior ampiezza allo studio sono state considerate delle serie statistiche riguar- 
danti il settantennio 1880-1950, il che ha permesso di mettere in rilievo anche le 
modifiche recenti nei movimenti di natura secolare nello sviluppo economico 
europeo. 

La parte essenziale del lavoro è rivolta a individuare i fattori che, secondo lo 
Svennilson, hanno provocato nell'economia europea, nel periodo 1913-1938, un 
ristagno i cui effetti si stanno ancora scontando. 

Fra le cause maggiori di tale ristagno sono da porsi le frammentazioni poli- 
tiche determinate dalla prima guerra mondiale, le politiche autarchiche, la lentezza 
nel processo di modernizzazione industriale, le difficoltà nel campo delle espor- 
tazioni. 

Lo Svennilson ha cercato di analizzare con abbondanza di riferimenti tali 
cause e conclude che "Europa, per mantenere il ritmo di sviluppo raggiunto prima 
del 1913, avrebbe dovuto profondamente trasformare la sua struttura produttiva 
e commerciale. La bassa produttività dell'agricoltura e di numerose industrie mani- 
fatturiere, nonchè una diffusa disoccupazione, hanno impedito un adeguato 
aumento del reddito reale europeo e si sono opposte ad una rapida espansione 
generale. In complesso Europa, nel periodo fra le due guerre mondiali, ha avuto 
uno sviluppo economico che non è stato sufficiente per risolvere i problemi susci- 
tati dal rapido incremento della sua popolazione. 

Le tesi svolte dallo Svennilson non si può dire abbiano l’impronta dell’ origi- 
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nalità, fa d’uopo però riconoscere che esse sono state presentate con riechezza di 
statistiche e seguendo criteri abbastanza sistematici. Essendo il ~olume a fondo 
prevalentemente statistico, è opportuno fare qualche considerazione sul modo 
d'impiego dei numerosissimi dati. 

Non è sempre precisata la importanza che nelle statistiche globali hanno i dati 
riflettenti Europa orientale; d’altra parte in qualche caso i raffronti spaziali e 
temporali sono effettuati considerando dati troppo difformi per permettere com- 
parazioni soddisfacenti (e ciò riguarda specie alcuni dati riportati nel cap. I). Non 
eccessivamente chiara è la « chart 5» (a pag. 64) (« Timing of vital revolution in 
European countries »), nè sembra molto espressiva la « chart 33 » (e le altre dello 
stesso tipo, n. 42/44) basate sulle caratteristiche geometriche dei triangoli equila- 
teri. Ottime, sotto tutti gli aspetti, le altre «carte» e «tavole» riguardanti il 
commercio estero: le tavole — 49, 50, 51 e 52 — che considerano il commercio 
estero dei paesi europei (U.R.S.S. esclusa) nel periodo 1913-1950 — sono inte- 
ressantissime e servono a dare una adeguata informazione delle maggiori modifiche 
avvenute in questo settore. Una piccola rettifica riguarda le « note » (Appendix B): 
è necessario, considerando i «territorial changes », a pag. 317, precisare che il 
territorio italiano nel periodo 1913-1938 non è «incluso Trieste, Trentino Istria », 
ma «incluso Venezia Tridentina (ossia Trentino e Alto Adige) e Venezia Giulia 
compreso Trieste ed Istria ». A riguardo delle statistiche italiane, non sufficiente 
rilievo è stato dato a quelle riflettenti lo sviluppo delle industrie tessili: e nella 
tavola 43 (a pag. 153) forse poteva esser utile mettere in evidenza anche il gran- 
dioso sviluppo della marina mercantile italiana, che nel 1938 ha raggiunto ben 
3.290 mila tonn. di stazza lorda. 

Nel complesso, l’opera dello Svennilson è pregevole per il modo in cui è stata 
redatta, per i dati che raccoglie (l’« Appendix A» contiene altre 75 tavole che 
integrano utilmente il testo), per le moltissime esposizioni grafiche, per la cura 
posta nella scelta dei fenomeni da analizzare: essa costituisce, senza dubbio, una 
integrazione utilissima delle pubblicazioni periodiche curate dall’E.C.E. ed un 
valido strumento per l’esame delle difficoltà in cui si dibatte l’attuale vita 
economica europea. 


UnITED NATIONS, RESEARCH AND PLANNING DIVISION, ECONOMIC COMMISSION FOR 
EUROPE, Economic Survey of Europe in 1954 (Geneva: 1955, pp. XII + 315, 
$ 4.50). 


ORGANISATION EUROPÉENNE DE COOPÉRATION ECONOMIQUE, Sixième Rapport de 
PO.E.C.E. - De la reconstruction à Vexpansion (Paris: 1955, pp. 276 + 275, 
2 voll., $ 2). 


L'ottavo rapporto dell’ECE analizza i fatti ed i problemi europei riguar- 
danti l’anno scorso e alcune delle più importanti tendenze a lungo andare postesi 
in rilievo nel quadriennio 1950-54. 

Il 1954 è stato, per l'Europa, un anno particolarmente favorevole nel Settore 
industriale: nei primi nove mesi l’indice della produzione industriale dei paesi 
dell'Europa Occidentale è aumentato dell’8% rispetto allo stesso periodo del 1953. 
Permane perd grave la crisi nel settore tessile: qualche mutamento di tendenza si 
ha anche in alcune produzioni di beni strumentali. Molto delicata è divenuta la 
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situxzione nel campo agricolo, specie a causa delle notevoli eccedenze di prodotti 
che si sono avute, in molti paesi, nel corso dell’ultimo triennio. 

Di particolare interesse è il cap. 2 su «I recenti cambiamenti avvenuti nell’e- 
conomia dei paesi dell'Europa Orientale »: esso dà una indicazione della « nuova 
fase», — che pare abbia avuto una vita poco lunga, — della politica economica rivolta 
a decisamente elevare, in tali paesi, il tenore di vita delle masse. L'analisi per paesi 
è, però, troppo limitata e ridotta, e risente, ovviamente, della scarsezza di dati 
disponibili. Il cap. 3, riguardante l'evoluzione della situazione economica in 
U.R.S.S. è, in certo senso, più esauriente (è un vero peccato, però, che il « Vestnik 
statistiki », tanto difficile ad ottenersi fuori dell’U.R.S.S., non sia stato utilizzato 
di più): è dato così di conoscere che la popolazione sovietica aveva raggiunto alla 
fine del 1953 i 213 milioni di abitanti, che le imposte in U.R.S.S. nel 1953 sono 
state pari a circa 540 miliardi di rubli, che le spese per la difesa sono attualmente 
superiori ai 100 miliardi di rubli etc. 

Nel cap. 4 sono posti in evidenza le evoluzioni negli scambi internazionali 
dell'Europa Occidentale, gli effetti sui «terms of trade» nel triennio 1952-1954, 
la posizione valutaria nei riguardi dell’area del dollaro. 

Una interessante esposizione è quella del cap. 5 riguardante il commercio 
estero dell’Europa orientale e dell’Unione Sovietica, la quale continua a dominare 
nettamente le correnti di scambi e le politiche commerciali del settore orientale. 
Degno di rilievo, anche per una interpretazione dell’autarchia dal punto di vista 
collettivista, è l’estratto — riportato in appendice del cap. 5 — dall’articolo unghe- 
rese: « Redditibilità ottimale e divisione internazionale del lavoro ». 

Nel cap. 6 sono esaminati i problemi dello sviluppo economico regionale e 
della localizzazione delle industrie in Europa, esclusa la zona Sovietica. L'accen- 
tuazione delle differenze regionali, la questione dei rifugiati in Germania, gli 
effetti delle migrazioni interne, lo sviluppo delle zone depresse, sono esaminati con 
riechezza di riferimenti e di dati (da segnalare la tav. 70: «indicatori delle di- 
sparità regionali »). 

Il cap. 7 contiene uno studio sui problemi fondamentali della struttura pro- 
fessionale e dell’equilibrio interregionale dell'economia francese. 

Il volume soddisfa in pieno le aspettative di coloro che desiderano avere un 
panorama della situazione economica di tutta Europa, e continua ad essere una 
delle poche serie fonti di notizie economiche riguardanti i paesi d’Oltre cortina. 


Il sesto rapporto annuale dell'O.E.C.E. si intitola « Dalla ricostruzione alla 
espansione » e, in effetti lumeggia le fasi recenti dell’accentuato sviluppo econo- 
mico dei principali paesi dell'Europa Occidentale. Nel « primo» volume sono 
trattati i problemi generali. La parte di maggior rilievo è quella riguardante gli 
scambi internazionali (cap. III e IV): vi si riafferma che il miglioramento della 
situazione valutaria dei paesi europei dipende decisamente dal grado in cui gli 
Stati Uniti saranno disposti a liberare la loro politica commerciale e a investire 
all’estero. Il ripristino della convertibilità non è ritenuto prossimo, dato che sarà 
difficile ottenere la eliminazione delle ancor numerose restrizioni d’indole quanti- 
tativa e valutaria. Ben fatto è l’esame delle prospettive a riguardo del migliora- 
mento della produttività, della messa in valore delle regioni insufficientemente 
sviluppate e delle politiche in materia di liberazioni di scambi e dei pagamenti. 

Nel « secondo » volume sono stati esposti brevi, ma chiari ed espressivi com- 
menti delle situazioni economiche dei paesi facenti parte dell’O.E.C.E. Le tavole 
statistiche sono, come di consueto, numerosissime e redatte con la massima cura. 
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Qualche dubbio può rimanere sulla congruenza di alcune tavole includenti valuta- 
zioni « per l’insieme dei paesi » (es. tav. 33, 37, 39): la tavola relativa alla «conta- 
bilità nazionale » ha, di certo, costretto ad effettuare aggregazioni multiple discu- 
tibili a causa delle difformità nelle compilazioni delle contabilità nazionali dei 
vari paesi. 


Le due pubblicazioni dell’E.C.E. e dell O.E.C.E. non sono affatto da ritenersi 
Puna la ripetizione dell’altra. La pubblicazione dell’E.C.E. si diffonde sui pro- 
blemi di carattere generale e analizza le tendenze nei vari settori economici, Il rap- 
porto dell’O.E.C.E. è redatto in una piacevole forma schematica e considera pre- 
valentemente i problemi di carattere valutario. In complesso, le due pubblicazioni 
si integrano bene — anche laddove trattano dei problemi del commercio interna- 
zionale — e sono utili all'esame approfondito delle fasi recenti e delle prospettive 
dello sviluppo economico europeo. 


WANDER H., Strukturwandlungen und Nachkriegsprobleme der Wirtschaft Islands 
(Kieler Studien, Forschungsberichte des Instituts für Weltwirtschaft an 
der Universitàt Kiel, N. 10), Kiel, 1950, 8°, pp. 41, DM 2. 


PFEIFFER G., Strukturwandlungen und Nachkriegsprobleme der Wirtschaft Bel- 
giens (Kieler Studien, Forschungsberichte des Instituts für Weltwirtschaft 
an der Universitàt Kiel, N. 19), Kiel, 1951, 8°, pp. 112 e 3 diagr., DM 8. 


MiLzauPr L., Strukturwandlungen und Nachkriegsprobleme der Wirtschaft 
Schwedens (Kieler Studien, Forschungsberichte des Instituts für Weltwirt- 
schaft an der Universität Kiel, N. 7), Kiel, 1952, 8°, pp. 187 e 10 diagr., 
DM 16,50. 


HernricH K., Strukturwandlungen und Nachkriegsprobleme der Wirtschaft 
Spaniens (Kieler Studien, Forschungsberichte des Instituts für Weltwirt- 
schaft an der Universitàt Kiel, N. 28), Kiel, 1954, 8°, pp. V-139, DM 12. 


ReicHE E., Aussenhandelsverflechtung und Industrialisierung Argentiniens. Eine 
raumwirtschaftliche Analyse (Kieler Studien, Forschungsberichte des 
Instituts für Weltwirtschaft an der Universität Kiel, N. 25), Kiel, 1953, 8%, 
pp. VII-157, DM 12. 


Caratteristica comune alle monografie di questa collana è il metodo espositivo 
uniforme adottato dai loro autori. Esso consiste nell’inserire su d’una sintesi storica 
preventiva delle peculiarità strutturali dell'economia nazionale presa in esame 
un’analisi dettagliata, e sviluppata sotto il profilo della interdipendenza econo- 
mica mondiale, dei problemi che, in seguito alla seconda guerra mondiale, questa 
economia hanno avvolto e attanagliato. Finchè questa schematizzazione formale 
nor. trova, logicamente, il suo arresto nell'immensa disparita sostanziale delle sin- 
vole situazioni esaminate. E invero come potrebbero i probien eronomici dei 
140.000 abitanti di un’isola di dune e di ghiacci, quale è l'Islanda, essere i mede- 
simi di quelli, e strutturali e contingenti, che travagliano ua gran paese come la 
Spagna? Pure è giocoforza riconoscere che appunto anche le preoccupazioni della 
Islanda, che la Wander nitidamente ci tratteggia, meritano attenzione e rispetto. 
Esse si riassumono nell’ansia governativa di assicurare al paese con un adeguato 
programma di investimento — finanziato con i 74,2 milioni di dollari dell’aiuto 
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Marshall e pressochè esclusivamente diretto al potenziamento dell’industria della 
pesca — oltre alle normali condizioni di esistenza, anche, se possibile, il ritorno a 
quel miglior tenore di vita che la favorevole congiuntura bellica e le spese delle 
truppe d’occupazione avevano per la prima volta possibilitato, ma di cui la fine 
delle ostilità aveva bruscamente inaridito la fonte. Problemi, dunque, essenziali, 
questi dell’isola, e tanto più preoccupanti, in quanto, a causa della intensa concate- 
nazione attuale delle relazioni commerciali, la loro soluzione addirittura dipende- 
rebbe dall'andamento generale dell'economia mondiale, ed a proposito la Wander 
non omette di rilevare quali e quanti fattori di incertezza tuttavia sussistano per le 
prospettive economiche di questo paese. 

Rispetto alle piccole preoccupazioni dell’Islanda gli attuali problemi econo- 
mici del Belgio e della Svezia, che il Pfeiffer e il Mülhaupt rispettivamente ci 
tratteggiano, si presentano ben più complessi, ma in compenso meno vitali. Trat- 
tasi, nell’un caso come nell’altro, di due paesi economicamente supersviluppati, in 
grado di alimentare e potenziare le proprie industrie fiorenti con le ricchezze 
naturali di cui abbondano. Entrambi usciti dalla guerra con relativamente poche, 
o nulle, devastazioni, si trovarono tosto in condizioni, alla cessazione delle ostilità, 
di sfruttare al massimo una congiuntura internazionale caratterizzata dalla febbrile 
domanda proprio di quei prodotti ch’essi avevano da offrire a valanga, e che 
anche poterono esitare a favorevolissimi prezzi. E certo il contributo decisivo delle 
colonie africane al ritmo vertiginoso del processo di ricostituzione e di potenzia- 
mento dell’industria del Belgio nel dopoguerra, e in genere l’importanza di questo 
impero per l’economia di questa nazione, avrebbe meritato, nel libro del Pfeiffer, 
maggior rilievo. Per contro le caratteristiche peculiari dell'economia belga: la sua 
essenziale concatenazione con quella mondiale, e quindi la necessità d’una continua 
vigilanza affinchè, attraverso un costante adattamento della propria struttura 
industriale alle necessità internazionali, s’attui un perpetuamento della sua capacità 
di concorrenza; e la straordinaria adattabilità congiunturale di questa economia, 
sono state dall'A. rilevate sufficientemente ed illustrate con un’esemplificazione 
ampia e convincente. 

Anche i problemi dell'economia svedese nel dopoguerra si presentano, nell’espo- 
sizione del Mülhaupt, ben caratterizzati. Per quanto sorprendente possa apparire 
— data la non belligeranza della Svezia —, qui, di preoccupazioni, in questo dopo- 
guerra, se ne ebbero forse di più che non nel Belgio: esse cominciarono presso a 
poco nel 1945, come conseguenza dell’espansione industriale che tenne dietro allo 
sfruttamento massimo delle congiunture belliche mondiale e coreana. A causa del 
basso indice di natalità del paese questo potenziamento dell'industria nazionale era 
stato possibile ottenerlo solo attraverso un notevole ineremento della produttività, 
realizzato mediante uno spostamento della massa lavorativa dall’agricoltura alla 
industria (origine del problema degli alloggi) e con il contemporaneo avviamento 
di una vasta razionalizzazione della produzione e della distribuzione. Questo 
duplice e contemporaneo processo di redistribuzione demografica e di razionaliz- 
zazione della produzione finì con il ereare nell’economia svedese — in regime, fin 
dal 1943, di piena occupazione — uno stato di tensione tra la propensione al 
risparmio e quella al consumo, con un persistente prevalere di quest’ultima sulla 
prima. S'ebbe, di conseguenza, un vuoto inflazionista che, pur con l’impiego della 
quasi totale riserva valutaria dapprima, poi con il successivo ricorso a drastiche 
misure restrittive potè essere colmato a gran fatica. Con questi provvedimenti la 
politica economica svedese riuscì, bensì, a scongiurare dopo il 1948 un nuovo tur- 
bamento dell’equilibrio della sua bilancia dei pagamenti: per contro questa politica 
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— come il Mülhaupt non trascura di rilevare — non valse ad arrestare il deprez- 
zamento della valuta conseguente alla pressione persistente delia ‘amanda, talchè 
ancor oggi il problema centrale dell'economia svedese resta quello della compa- 
tibilità o meno di una politica di piena occupazione con la stabilità monetaria. 

Per un giusto orientamento sui problemi economici della Spagna in questo 
dopoguerra occorre risalire ben più indietro nel tempo che non per la Svezia, 
esattamente fino al 1898, anno della perdita di Cuba, ultima grande colonia spa- 
gnola. E” appunto da quell'epoca, infatti, che data l’inizio della cosiddetta «rige- 
nerazione », ossia di quel complesso di misure rivolte a strappare questo paese, 
attraverso un impiego razionale di tutte le forze produttive, dal suo stato eronico 
di sottosviluppo economico. Benchè questa politica di industrializzazione abbia 
sortito l’effetto di inasprire ulteriormente il contrasto tradizionale tra il centro 
castigliano e le più ricche ed evolute fasce periferiche costiere (Provincie basche 
e Catalogna), non si può, tuttavia, non riconoscere con Heinrich che altro alla 
Spagna non rimaneva che di tendere a superare, con una politica mercantilistiea 
a dirigismo statale, il suo status semifeudale di paese fornitore di minerale e di 
frutta con l’aumento della produttività e con la realizzazione di un massimo di 
autarchia economica ai fini del conseguimento di una vera indipendenza. Certa- 
mente la sproporzione fondamentale che questa politica ha finito con il creare, 
ossia la discrepanza tra uno sviluppo industriale non uniforme ad una agricoltura 
in preoccupante ristagno, costituisce oggi il problema centrale dell’economia na- 
zionale spagnola. La ricostituzione dell’infranto equilibrio strutturale di questa 
economia non potrà, pertanto, prescindere da un potenziamento decisivo dell'agri- 
coltura, ottenuto con una politica agraria veramente rivoluzionaria. Per questi 
nuovi compiti le circostanze sono oggi senza dubbio più favorevoli che nel passato. 
I buoni raccolti del 1951 e del 1952, la fine del boicottaggio, i prestiti recente- 
mente accordati dagli Stati Uniti, l’afflusso nel paese di abbondante capitale estero 
di investimento, e infine una temporanea stabilizzazione dei prezzi, dovuta ad un 
aumento della produzione industriale conseguito ad un certo incremento di quella 
energetica: son tutti elementi che sembrerebbero davvero giustificare quel simpa- 
tico ottimismo dell Heinrich, su un prossimo, almeno parziale, allineamento della 
Spagna con i paesi economicamente più evoluti dell’occidente, che sinceramente 
vorremmo condividere. 

L’ultima delle Kieler Studien qui presentate, quella del Reiche, è dedicata 
all'analisi degli antecedenti e degli sviluppi di quel complesso fenomeno economico 
che passa sotto la denominazione di industrializzazione dell'Argentina. In questo 
lavoro la naturale connessione di quel vasto sistema spaziale economico in cui 
l Argentina funge da zona periferica agraria è stata dall’A. rilevata con un oppor- 
tuno allargamento dell'analisi oltre i confini dello spazio nazionale argentino. Il 
centro di questo sistema spaziale si troverebbe nelle zone industriali europee, par- 
ticolarmente in Inghilterra e nel triangolo distrettuale Reno- Ruhr-Mosa. L'origine 
delle industrie in Argentina viene ricondotta allo scambio regolare dei suoi pro- 
dotti agricoli contro i prodotti industriali delle zone centrali. Solo, però, il suc- 
céssivo intensificarsi della corrente immigratoria di mano d’opera e dell’afflusso 
di capitale pose il paese in condizione di produrre eccedenze di prodotti dell’agri- 
coltura sufficienti a coprire il fabbisogno europeo, ciò che ebbe per effetto il suo 
inserimento in qualità di zona periferica agraria nel sistema spaziale industriale 
europeo. Benchè il Piano quinquennale (1947-51) di Peròn abbia in questo dopo- 
guerra conferito all’industrializzazione argentina un impulso decisivo, possibili- 
tandole il livello massimo di produzione finora raggiunto, il Reiche dimostra come 
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questa industrializzazione non infranga la connessione economico-spaziale di questo 
paese con l’Europa: come, anzi, la sua dipendenza dall'importazione oggi più che 
mai lo leghi a quei centri dello spazio industriale essenziale, che soli sono in con- 
dizione di soddisfare il suo fabbisogno sempre più differenziato di beni di investi- 
mento. E poichè dei grandi spazi industriali del mondo è appunto quello europeo 
il solo in grado d’assorbire il surplus della produzione agraria dell’ Argentina, così, 
potenzialmente, le possibilità di integrazione dell'economia di questo paese con 
quella europea restano anche per il futuro inalterate. Queste le conclusioni dell’in- 
teressante lavoro del Reiche, il quale, a nostro avviso, anche più doviziosamente 
degli altri bei volumi recensiti della serie del Baade riflette l’efficacia dell’appli- 
cazione all’analisi di particolari sviluppi economici delle teorie spaziali del Thiinen 
e di Alfred Weber: quest’ultima, particolarmente nella forma più evoluta e più 
definitiva conferitale dal Predohl. 


M. I. ALVIGINI 


Woyrtinsky W. S. and Associates, Employment and Wages in the USA (New 
York: The Twentieth Century Fund, 1953, pp. XXXII+777, $ 7.50) 


Il volume è frutto di un lavoro di cinque anni compiuto da un gruppo di 
studiosi sotto la guida di W. S. Woytinsky, cui spettano i meriti maggiori anche 
per la preparazione e la stesura dell’opera. 

Gli argomenti trattati sono suggestivi e d’indubbio interesse: lo svolgimento 
è ben fatto sì che il lettore riesce a formarsi una idea adeguata della complessità 
dell’argomento. La storia, la struttura attuale e le probabili tendenze delle forze 
di lavoro statunitensi sono esaminate con ricchezza di riferimenti e con dati stati- 
stici ben scelti. In evidenza è messa l’importanza decisiva delle contrattazioni col- 
lettive in materia salariale e le conseguenze non sempre positive, ma certo inelut- 
tabili, del moderno sindacalismo. 

Il volume è diviso in quattro parti. La parte I (Wages: Theory, Trends and 
Outlook) considera i fondamenti teorici e storici delle negoziazioni salariali ed 
analizza in particolar modo i legami correnti fra dinamismo economico e tassi 
dei salari. Nel primo capitolo vi è una esposizione — invero troppo sommaria — 
delle principali teorie dei salari, da Adamo Smith a Pigou: ignorati, o quasi, sono 
gli apporti recentissimi: il cap. 7 (Productivity and Wages) compensa, però, 
questa lieve manchevolezza. 

La parte seconda (The Institutional Setting) esamina i fondamenti istitu- 
zionali delle contrattazioni collettive: tratta delle leggi in materia di lavoro e delle 
caratteristiche sostanziali delle unioni sindacali. I problemi dell’arbitrato sono esa- 
minati con particolare attenzione. Gli autori ritengono, per altro, che negli Stati 
Uniti le misure legislative contro le sospensioni del lavoro possano essere più 
dannose che giovevoli. 

La parte terza (Employment and Unemployment) è dedicata allo studio dei 
problemi della occupazione e della disoccupazione, specie per il periodo 1940-1950. 
L'esame è dettagliato e considera le variazioni nella composizione e nelle caratte- 
ristiche fondamentali delle forze di lavoro statunitensi, oltre che le variazioni 
stagionali e cicliche postesi in rilievo, in questo campo, negli ultimi decenni. 

La parte quarta (Wages and Earnings), molto ben curata, tratta i delicatissimi 
problemi dei tassi dei salari e dei guadagni in genere. Le forme prevalenti di 
remunerazione, le differenze salariali in relazione all’età, al sesso, alla razza, 
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all’industria e alla zona geografica, sono considerate con ricchezza di dati e di 
interessanti valutazioni. Molti sono gli insegnamenti che i lettori trarranno circa le 
cause di disuguaglianza salariale che sussistono anche in un mercato del lavoro 
abbastanza fluido quale quello statunitense. 

Chiude il volume il Report del comitato del Fondo. Nel rapporto sono ana- 
lizzati i più importanti risultati dell’opera e sono formulate raccomandazioni di 
natura politico-economica. 

La ricca appendice, oltre a cinque note dovute a Woytinsky, Kovner, Stoc- 
king e Fichandler, contiene ben 118 tavole utili per un esame dettagliato dei pro- 
blemi considerati nel testo. 

L’opera è veramente fra le più complete ed interessanti apparse, negli ultimi 
anni, su questi argomenti. Essa sarà, di certo, accortamente tenuta presente e 
utilizzata da tutti coloro che hanno in animo, negli Stati Uniti ed altrove, l’attua- 
zione di politiche volte al miglioramento dei livelli salariali e alla realizzazione 
della piena occupazione. 
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per Azioni (vedi pp. 283-320). Nella parte III sono riuniti numerosissimi articoli 
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Institutes and Their Publics (Proceedings of the International Conference of 
Institutes of International Affairs - New York, October 1953) (New York: 1953, 
pp. XIII, 156, s.i.p.). 
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Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio - Alta Autorità, La situazione del car- 
bone e delle altre fonti di energia in Italia (Lussemburgo: C.E.C.A., 1954, 
pp allegati, s.i.p.). 


CONDOIDE M. V., The Soviet Financial System: Its Development and Relations with the 
Western World (Ohio, Col.: The Ohio State University, 1951, pp. XIII, 230, s.i.p.). 


L'autore esamina il funzionamento e l’importanza del sistema finanziario sovietico, 
il posto che occupa ed il ruolo che gioca nella economia collettivistica dell’Unione 
Sovietica. I difetti e la forza del sistema finanziario sovietico e la sua completa 
indipendenza dal mondo economico occidentale vengono particolarmente rilevati. 
Indice dei capitoli: I: L'organizzazione economica sovietica; II: Il sistema ban- 
cario e creditizio sovietico; III: Il denaro sovietico: IV: Il bilancio nazionale 
dell’Unione Sovietica, le uscite, e le fonti del reddito; V: I rapporti finanziari 
sovietici con il monde ed il commercio estero; VI: La politica economica estera 
sovietica dal 1941 al 1950. 
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Cowles Commission Monographs: 


Vol. 10, Statistical Inference in Dynamic Economie Models. - Edited by T.C. 
Koopmans (New York: J. Wiley & Sons, Ine., 1950, pp. 438, $ 6.00). 


Vol. 11, KLEIN LAWRENCE R., Economic Fluctuations in the United States, 1921-1941 
(New York: J. Wiley & Sons, Ine., 1950, pp. 174, $ 4.00). 


Vol 13, Activity Analysis of Production and Allocation: Proceedings of a Con- 


ference - Edited by T. C. Koopmans (New York: J. Wiley & Sons, Ine., 1951, 
pp. 404, $ 4.50). 


Vol. 14, Studies in Econometric Method - Edited by Wm. C. Hood and T. C. 
Koopmans (New York: J. Wiley & Sons, Inc., 1953, pp. 324, $ 5.50). 


Queste ben note monografie della Cowles Commission sono fra i lavori che più 
hanno contribuito, negli ultimi tempi, allo sviluppo degli studi econometrici. Esse 
sono, pertanto, da porsi fra le opere fondamentali, necessarie per effettuare qua- 
lunque ricerca di carattere econometrico. 

Il vol. 10, edito da Koopmans, è frutto della collaborazione di undici studiosi, fra 
cui Hotelling, Haavelmo, Marschak, Wald, Hurwicz. Il lavoro costituisce un serio 
tentativo per sviluppare î metodi di inferenza statistica necessari per misurare le 
relazioni descriventi la condotta economica. 

Il vol. 14, che in certo senso integra il vol. 10, presenta i risultati di recenti 
ricerche nella costruzione dei modelli econometrici e riguardanti i problemi della 
specificazione, dell’identificazione, della stima e dei computi delle stime. Anche 
in questo volume i contributi più interessanti sono dovuti a Koopmans, Hood, 
Marschak e Haavelmo. 

Il vol. 13 è dedicato a studi concernenti essenzialmente la «programmazione 
lineare ». Il lavoro è diviso in quattro parti: 1) Teoria della programmazione e 
della distribuzione; 2) Applicazioni di modelli di distribuzione; 3) Proprietà mate- 
matiche delle figure convesse; 4) Problemi di computazione. I maggiori contributi 
sono dovuti a Dantzig a Wood, a Georgescu-Rocgen, a Samuelson, oltre che al 
Koopmans (cui devesi anche una ottima introduzione). 

Il volume del Klein è una applicazione dei modelli econometrici all’analisi dei 
cicli economici, al fine di arrivare a previsioni più accurate nel campo politico 
economico. L’A. considera, facendo esplicito riferimento alla economia statunitense, 
tre modelli: il terzo («a large structural model ») è il più interessante ma molto 
complesso: esso considera gli effetti sulle fluttuazioni cicliche delle imposte, delle 
variazioni del saggio dello sconto e delle domande per beni di consumo durevoli. 


D’ALAURO ORLANDO, Schemi teorici e politica economica (Pavia: 1954, pp. 120, s.i.p.). 


Il lavoro considera criticamente alcuni dei più recenti e più importanti schemi 
teorici e le loro possibilità di utilizzazione nel campo politico economico. La trat- 
tazione è divisa in due parti. Nella parte I, dedicata all’esame degli « schemi 
teorici» vengono analizzati gli schemi di equilibrio parziale e di equilibrio gene- 
rale microeconomico, gli schemi di equilibrio generale macroeconomico (e in 
particolare gli schemi di contabilità nazionale), gli schemi di equilibrio generale 
micro-macroeconomico (e in particolare gli schemi delle interdipendenze struttu- 
rali e dei flussi monetari), gli schemi di movimento economico (e in particolare 
i modelli macrodinamici, di decisione. e di sviluppo economico). Nella parte II 
si considerano « l’impiego degli schemi teorici nella politica economica », e in parti- 
colare le possibilità di impiego degli schemi di contabilità nazionale e delle inter- 
dipendenze strutturali. 


Departamento Administrativo Nacional de Estadistica : 


Censo de edificios y viviendas de 1951 - Departamento de Cundinamarca (Bogotá: 
1954, pp. 187, s.i.p.). 
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Censo de edificios y viviendas de 1951 - Departamento de Narino (Bogotá: 1954, 
pp. 84, s.i.p.). 

Censo de edificios y viviendas de 1951 - Departamento Valle del Cauca (Bogotá: 
1954, pp. 84, s.i.p.). 


Konwvertibilitit der europäischen Währungen (Erlenbach - Zürich und Stuttgart: 
E. Rentsch Verlang, 1954, pp. 331 s.i.p.). 


Opera collettiva in cui esperti dei vari paesi analizzano i presupposti monetari ed 
economici della convertibilità. Vengono trattate le condizioni e le prospettive della 
convertibilità della lira italiana (da G. Carli), della sterlina inglese (da J. E. 
Meade), del marco tedesco (da J. W. Meyer), dei franchi francese (da H. Germain- 
Martin) e belga (da Collin) e del fiorino olandese (da S. Posthuma). In tre capitoli 
introduttivi Haberler, Jacobsson e Ropke esaminano la convertibilità come pro- 
blema generale. 


Dominion Bureau of Statistics: 


Live Stock and Animal Products Statistics - 1953 (Ottawa: 1954, pp. 78, 50 cents). 


Operations in the Woods Final Estimates of Forest Production - 1952 (Ottawa: 
1954, pp. 14, 25 cents). 


Duprizz Lion H., (Edited by) with the assistance of Douglas C. Hague, Economic 


Progress (Papers and Proceedings of a Round Table held by the International 
Economic Association) (Louvain: Institut de Recherches Economiques et Socia- 
les, 1955, pp. 574). 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


Escuela Nacional de Economia, Problemas económicos actuales de México (Autori 


diversi) (México: Instituto de Investigaciónes Económicas, 1954, pp. 464, s.i.p.). 


Il volume costituisce una rassegna di tutti i settori dell’economia messicana attuale. 
Sono presi in esame il settore industriale e agricolo, la politica del controllo dei 
prezzi, della spesa pubblica, la politica creditizia, fiscale e dei salari, le relazioni 
internazionali, i monopoli e il loro conirollo, lo sfruttamento e la utilizzazione 
economica delle risorse naturali e umane. 


Fossati E., Elementi di politica economica razionale (Padova: Cedam, 1954, pp. 


236 + 58, Lit. 4.500). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: I° Della politica economica - II° Del 
sistema delle relazioni primarie - III° Dell’aggregazione - IV° Le relazioni mec- 
caniche - V° Essenza e significato del sistema Keynesiano - VI° Gli aspetti 
fondamentali della politica economica - VII° L’apporto dell’indagine econometrica 
all’impostazione dei problemi di governo - VIII° Dell’apparato d’impostazione 
della politica economica. Completano il volume due appendici: Delle premesse 
fondamentali all’attività di governo nel campo economico - e - Problemi microa- 
nalitici attinenti alla teoria dell’occupazione. 


FREEMAN H. G., Technisches Englisch (Essen: Verlag W. Girardet, 5° Auflage, 1948, 


REDER G., Technisches Spanisch (Essen: Verlag W. Girardet, 2° Auflage, 1953, pp. 433 


STELLHORN K., Technisches Franzósisch (Essen: Verlag W. Girardet, 3° Auflage, 1948 


pp. 317, Halbl. DM 9,20). 


, 


Plasikb. DM 28,80). 
2 
pp. 244, Kart. DM 7,60). 


Manuali precipuamente introduttivi allo studio della terminologia tecnica straniera 
nell’ambito della meccanica generale, della mineralogia e della metallurgia, secondo 
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un metodo razionale introdotto dal Freeman. Se l’impegno esplicativo a carattere 
enciclopedico, che prevalentemente li informa, rende questi lavori specialmente 
adatti ai principianti come il mezzo migliore alla loro iniziazione, quello puramente 
lessicale, che ad esso si associa, dell’impeccabile versione di termini e di locuzioni 
ben selezionate, li indica pure agli avanzati come sicuri strumenti d eliminazione 
delle eventuali lacune nella loro preparazione. La cura rivolta dagli autori a rendere 
gli indici terminologici quanto più possibile comprensivi, addita, inoltre, ciascuno 
di questi volumetti come un utile manuale di consultazione a quanti, per molteplici 


ragioni professionali, interessi il particolare patrimonio tecnico in lingua straniera 
qui considerato. 


G.A.T.T. (General Agreement on Tariffs and Trade): 


Final Act, adopted at the Ninth Session of the Contracting Parties and Protocol 
Amending Part I and Articles XXIX and XXX of the General Agreement - Pro- 
tocol Amending the Preamble and Parts II and III of the General Agreement - 
Protocol of Organizational Amendments to the General Agreement - Agreement 
on the Organization for Trade Cooperation (Geneva: G.A.T.T., 1955, pp. 216, s.i.p.). 


La pubblicazione comprende il testo degli emendamenti agli articoli dell’ Accordo 
Generale sulle Tariffe e il Commercio e il testo del nuovo Accordo per l’organiz- 
zazione della cooperazione commerciale, deliberati alla nona sessione dei membri 
del G.A.T.T., Ginevra 28 ottobre 1954-7 marzo 1955. 


GENDARME RENÉ, La Région du Nord (Essai d’analyse économique) (Paris: Librairie 
Armand Colin, 1954, pp. 306, 64 graphiques et 4 tableaux hors texte, Fr. 1.000). 


Il volume comprende una introduzione e due parti. L'introduzione rileva l’impor- 
tanza dello studio del regionalismo economico. La prima parte esamina i fattori 
specifici d’industrializzazione e la loro influenza sulle localizzazioni e indica come 
la regione del Nord della Francia si integri con le altre zone e subisca la legge 
del movimento migratorio. Nella seconda parte vengono esaminati i problemi pro- 
priamente economici: sono presi in considerazione gli elementi dello sviluppo regio- 
nale e diagnosticate le condizioni che determinano le espansioni e le crisi che si 
manifestano nei diversi settori dell’economia. 


GorIs HENDRIEKE, Price-Determining Factors in America Tobacco Markets - Experi- 
mental Approach in Statistical Analysis (Amsterdam: North-Holland Publishing 
Company, 1954, pp. 109, fl. 1.10). 


Quest' opera sará recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


International Bank for Reconstruction and Development, The Economic Development 
of Nigeria (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 1955, pp. xIII, 686, $ 7.50). 


Quest' opera sarà recensits in uno dei prossimi fascicoli. 


International Monetary Fund, Summary Proceedings of the Ninth Annual Meeting of 
the Board of Governors - September 1954 (Washington: I.M.F., 1954, pp. XI, 
209, s.i.p). 

Il volume contiene i verbali della nona riunione annuale del Comitato dei gover- 
natori del Fondo Monetario Internazionale. 


Konjunkturinstitute, Nationalbudget for dr 1955 (With a Summary în English) 
(Stockholm: 1955, pp. 131, Kr. 2 : 75). 


Kovcx L. M. Distributed Lags and Investment Analysis (Amsterdam: North-Holland 
Publishing Company, 1954, pp. 111, fl. 1.10). 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 
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KURIHARA KENNETH K. (Edited by), Post-Keynesian Economics (London: George 
Allen and Unwin Ltd., 1955, pp. XVIII, 442, 30s.). 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


LAFFARGUE ANDRÉ, Le Général Dentz (Paris 1940 - Syrie 1941) (Préface du Gé- 
néral Weygand de l’Académie Française) (Paris: René Wittmann Editeur, 1954, 
pp. VI, 212, s.i.p.). 


MANTOUX ETIENNE, The Carthaginian Peace (or The Economic Consequences of Mr. 
Keynes). (With an introduction by RK.C.K. Ensor and a Foreword by Paul 
Mantoux) (New York: Charles Scribner’s Sons, 1952, pp. XVII, 210, $. 3.). 


E” la ristampa del noto volume di critica alle tesi sostenute dal Keynes nel volume 
«The Economic Consequences of the Peace», che ha avuto grande peso nella 
rimozione degli oneri stabiliti per la Germania dal trattato di Versailles. L’A. 
sostiene che le risorse tedesche avrebbero potuto permettere il pagamento delle 
riparazioni, senza danno per alcuno e superando ogni difficoltà valutaria. 


MARCHAL ANDRÉ, Méthode scientifique et science économique. Tome I - Le conflit 
traditionnel des méthodes et son renouvellement. Tome II - Problèmes actuels de 
l’analyse économique: ses approches fondamentales (Paris: Editions M. Th. Génin 
(Librairie De Médicis), 1952, 2 Voll., pp. 278 e 314, s.i.p.). 


Quest' opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


MARRIS R. L., The Position of Economics and Economists in the Government Machine. 
A Comparative Critique of the United Kingdom and The Netherlands (Reprint 
Series N. 39). (The Hague: Centraal Planning Bureau, 1954, pp. 759-783, s.i.p.). 


MENDERSHAUSEN Horst, Two Postwar Recoveries of the German Economy (Amsterdam: 
North-Holland Publishing Company, 1955, pp. 130, fl. 12). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


MENICONI F., Theorie des Einkommens (Zürich: Polygraphischer Verlag AG., 1954, 
pp. 328, Fr. s. 19,60). 


Ampia trattazione della nozione di reddito, resa accessibile anche ai non specia- 
lizzati. Una teoria sistematica del reddito viene costruita partendo dalle connes- 
sioni semplici tra il bilancio e le poste patrimoniali dei singoli soggetti economici 
e procedendo fino ai rapporti tra reddito nazionale, prodotto sociale, investimenti 
e risparmio. Il lavoro è suddiviso in sei parti, delle quali la prima, introduttiva, 
esamina i metodi deduttivi, gli elementi del modello, e la formazione dei concetti 
qualitativi. Gli argomenti degli altri cinque capitoli sono: le quantità autonome, 
la derivazione della definizione formale del reddito, la teoria formale del reddito, 
la teoria materiale del reddito, le applicazioni macroeconomiche. 


MERLINI GIOVANNI, La Romagna frutticola (Memorie di geografia economica - Vol. X) 
(Napoli: Centro di Studi per la Geografia Economica - Università di Napoli, 1954, 
pp. 143, L. 1.000). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: I - Elementi naturali del paesaggio; 
II - Elementi umani del paesaggio; III - L’economia frutticola nel paesaggio 
romagnolo. 


Nations Unies: 


Conseil Economique et Social, Etude sur la situation économique de l’Europe en 
1954 comprenant une étude des problèmes régionaux dans les pays européens et 
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une étude sur la structure de l'économie frangaise (Edition provisoire) (Genève: 
1955, s.i.p.). 

Rapports des Comités de la Commission sur leurs travaux, et note complementaire 
da Secrétaire Executif (à ciclostile) (New York: Nations Unies, 1955, s.i.p.). 


Ner JOHN U., La guerre et le progrès humain (Traduction française par Armand 
Rebillon) (Paris: Ed. Alsatia, 1954, pp. 566, Sp.) 


E” il primo studio d’insieme dei rapporti tra la guerra, il progresso scientifico, 
il progresso economico e il movimento delle idee, dalla Guerra dei Cento anni 
fino alle ultime due guerre mondiali. 


NICE BRUNO, Geografia e pianificazione territoriale (Memorie di geografia eco- 

nomica - Vol. IX) (Napoli: Centro di Studi per la Geografia Economica - Univer- 
sità di Napoli, 1954, pp. 155, L. 1.000). 
La memoria è divisa nei seguenti capitoli: I - Lo spazio terrestre nella geo- 
grafia; II - La pianificazione territoriale come organizzazione razionale dello 
spazio; III - La pianificazione territoriale nella pratica; IV - I rapporti fra 
geografia e pianificazione territoriale. 


O.E.C.E.: 


Consommation de combustibles des centrales termiques 1952-1958 (Paris: 
1954, pp. 24, s.i.p.). 


Etude sur le développement du revenu national et de l’emploi en Italie au cours 
de la période 1955-1964 (à ciclostyle) (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 119, s.i.p.). 


La pubblicazione espone il piano per lo sviluppo economico italiano, noto come 
piano Vanoni. 


L’industrie de l’électricité en Europe (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 126, Fr. 500). 


La pubblicazione esamina l’evoluzione recente della situazione dell 'industria 
elettrica, le sue prospettive tra gli anni 1954 e 1958 e à suoi aspetti principali 
nei vari paesi membri dell’O.E.C.E. 


L’industrie des métaux mnon-ferreur en Europe (Paris: O.E.C.B., 1955, 
pp. 165, Fr. 500). 


La pubblicazione esamina la situazione generale dell’industria e i principali 
aspetti della situazione di mercato dell’alluminio, rame, piombo e zinco, nickel 
e stagno. Sono fornite indicazioni sull’andamento dei prezzi e sulle possibilità 
di investimento nei rispettivi settori. 


La situation économique dans les territoires d’outre-mer (Paris: O.E.C.E., 1955, 
pp. 61, s.i.p.). 
Situation et problèmes de l’économie de la Gréce - 1954 (Paris: O.E.C.E., 1954, 
pp. 10, s.i.p.). 


Popescu ORESTE, El pensamiento social y económico de Esteban Echeverría 
(Buenos Aires: Editorial Americana, 1954, pp. 259, $. m/n. -30). 


Quaderni di Orientamenti: 
N. 20 - L’esportazione in mercato del compratore (Roma: Confederazione Gene- 
rale dell’Industria Italiana, 1954, pp. 77, L. 200). 
E’ una relazione di un Gruppo di lavoro della Federazione delle Industrie Bri- 
tanniche, che ha per oggetto lo studio dei sistemi per aumentare, nel Regno 
Unito, il volume delle esportazioni. 
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N. 21 - Per una politica del commercio estero (Roma: Confederazione Generale 
dell’Industria Italiana, 1954, pp. 217, L. 500). 


E’ uno studio sul commercio estero preparato della Federazione delle Industrie 
Belghe. Contiene osservazioni, rilievi, proposte e suggerimenti che possono essere 
utili allo sviluppo del commercio estero in generale. 


SouLE GEORGE, Men, Wages and Employment (In the Modern U. S. Economy) (New 
York: The New American Library, 1954, pp. 138, $ 0.35). 


Il volumetto contiene un’analisi dei mutamenti subiti dal sistema economico 
statunitense. Vengono discusse le tendenze dei salari, dell’occupazione e della 
loro regolamentazione. Sono spiegati aspetti mal compresi dell’economia capi- 
talista sulla base dello studio di W. S. Woytinsky: Occupazione e salari negli 
Stati Uniti. 


SRAFFA Piero (Edited by) (With the collaboration of M. H. Dobb), The Works 
and Correspondence of David Ricardo. Vol. X - Biographical Miscellany 
(London: Cambrige University Press, 1955, pp.x, 424, 24/-). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 
Statistisk Sentralbyra: 


Nasjonalregnskap 1938 og 1948-1953 (National Accounts 1938 and 1948-1953) 
(Oslo: 1954, pp. 219, kr. 4.00). 


Okonomisk Utsyn over aret 1954 (Economic Survey 1954) (Oslo: 1955, 
pp. 142, 18, kr. 4.00). 


STELLHORN K., Das franzósische Fachwort (Essen: Verlag -W. Girardet, 2° Aufrage 
1949, 8°, pp. vir - 202, Halbleinen DM 14,20). 

STELLHORN K., Technologisches Worterbuch Franzôsisch (Essen: Verlag W. Gi- 
rardet, 2° Auflage, 1953, pp. 790, Plastikb. DM 28,80). 


Il primo lavoro ha lo scopo di avviare lo studente all’apprendimento della 
terminologia tecnica francese relativa ai processi industriali della lavorazione 
dei metalli. Conformemente al metodo didattico freemaniano i termini tecnici 
non vengono presentati in elencazioni astratte, affidate per la loro ritenzione 
all’esclusivo sforzo mnemonico, ma sono prospettati e chiariti nelle molteplici 
connessioni nelle quali praticamente ricorrono, ciò che ne rende agevole e dura- 
tura l’assimilazione. 

Il secondo lavoro è il dizionario tecnologico per le lingue tedesca e francese 
più coscienziosamente compilato e fra à migliori oggi esistenti in Europa. 


Svenska Handelsbanken ab: 
Annual Report for the year 1954 (Stockholm: 1955, pp. 27, 8.i.p.). 
Economic Survey 1954 (Stockholm: 1954, pp. 67, s.i.p.). 

Terzo Convegno di Studi di Statistica Aziendale (Torino, 26 e 27 novembre 1954), 
Relazioni generali (Città di Castello: 1954, pp. 111, s.i.p.). 


Sono le relazioni generali presentate al Terzo Convegno di Studi di Statistica 
Aziendale da Bussi C., L’azienda privata e le rilevazioni statistiche ufficiali - 
da Coppola d’Anna F., Questioni concettuali e pratiche nel rilievo del valore 
aggiunto nel settore industriale - e da de Finetti B., Opportunità e limiti della 
utilizzazione collettiva di mezzi meccanografici. 


THEIL H., Linear Aggregation of Economic Relations (Amsterdam: North-Holland 
Publishing Company, 1954, pp. x1, 205, $ 5.00). 


Quest’ opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


TINBERGEN JAN, L’économétrie (Traduction de l’édition anglaise par Michel 
Verhulst) (Paris: Librairie Armand Colin, 1954, pp. 214,35 graphiques, Fr. 800). 


Quest' opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 
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U.N.E.S.C.O., Les sciences sociales (Paris: U.N.E.S.C.O., 1954, pp. 69, Fr. 75) 
Union de Banques Suisses, L’année 1954 (Zurich: 1954, pp. 94, SPO): 
United Nations: 


Economic Survey of Europe in 1954 (including Studies of Regional Problems in 
European Countries and The Structure of the French Economy) (Geneva: 
United Nations, 1955, pp. xII, 315, $ 2,50). 


L’ottavo rapporto del Segretariato della Commissione economica per l’Europa 
è diviso nei seguenti capitoli: I - L’espansione economica dell "Europa Occi- 
dentale e i suoi elementi, II - Recenti mutamenti nelle economie dell’Europa 
Orientale; III - Sviluppo economico nell'Unione Sovietica; IV - Commercio 
e pagamenti dell’Europa Occidentale; V - Commercio estero dell'Europa Orien- 
tale e dell’Unione Sovietica; VI - Problemi di sviluppo regionale e dislocazione 
industriale in Europa; VII - L’economia francese: problemi di base della 
struttura occupazionale e dell’equilibrio regionale. 


Some problems in the Organization and Administration of Public Enterprises 
in the Industrial Field (New York: 1954, pp. 87, $ 0,50). 


Il contenuto del volume ha servito come punto di partenza delle discussioni 
del Seminario tenuto in Rangoon nel marzo 1954 sotto gli auspici dell’ECAFE. 
I soggetti trattati sono: Tipi di organizzazioni adatti alle imprese pubbliche - 
Relazioni organizzative e controlli - Problemi di amministrazione del personale - 
Politica di direzione e relazioni interne - Il controllo del pubblico. 


Statistical Yearbook 1954 (New York: United Nations, 1955, pp. 594, $ 6,00). 


Il sesto volume dell’ Annuario Statistico delle Nazioni Unite contiene 179 tavole 
bilingui (inglese e francese) che forniscono statistiche internazionali demogra- 
fiche, economiche, finanziarie, sociali e culturali per £50 aree geografiche. 


Supplement to the Monthly Bulletin of Statistics Definitions and Explanatory 
Notes (Third Issue) (New York: Statistical Office of the United Nations, 1954, 
pp. v, 196, $ 1,50). 


Yearbook of International Trade Statistics 1953 (New York: Statistical Office 
of the United Nations, 1954, pp. 481, $ 4,50). 


L’annuario fornisce statistiche dettagliate per 90 paesi rappresentanti circa 
il 97% del commercio mondiale. Per ogni paese sono riportate: a) una tavola 
storica dell’andamento delle importazioni ed esportazioni per gli anni 1930-1953 ; 
b) tavole indicanti le quantità e i valori, in moneta nazionale, delle importa- 
zioni ed esportazioni analizzate per tipi di merci; c) tavole indicanti, per gli 
anni recenti, il valore in moneta nazionale delle importazioni ed esportazioni 
analizzate per paesi di provenienza e destinazione. 


Van Glinstra Bleeker R.J.P., Prioritetsbepaling van Overheidsinvesteringen (Over- 
drukken N. 38) (Den Haag: Centraal Planbureau, pp. 31, s.i.p.). 


WAFFENSCHMIDT W. G., Produktion (Meisenheim/Glan: Verlag Anton Hain K. G., 
1955, pp. 255, brosch. DM 17,50). 


Il lavoro rappresenta un notevole tentativo di collegare il metodo d'esposizione 
dimostrativo-concreto con quello matematico-astratto. Dopo una breve nota di 
carattere storico il lettore viene subito introdotto nella problematica della pro- 
duzione aziendale e nazionale. Vengono, tra gli altri, trattati à seguenti prin- 
cipali argomenti: produzione e circolazione, produzione tecnica, produzione 
economica, principio fondamentale della teoria della produttività, discussione 
sui costi, curve lineari e non lineari, relazioni statistiche dei costi, guadagno, 
domanda per i fattori di produzione, modello di produzione e di mercato, 
cinetica della produzione ecc.. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


January 1955. - NOLAN F. E., A Note on Interest, Depreciation and Economie 
Choice. - HaLL J., The Effect of a Winding-up Order Upon the Income and Capital 
of a Company. - CHAMBERS R. J., Blueprint for a Theory of Accounting. - SEWELL 
Bray F., Accounting Dynamics - II. - GREGORY R. H., Computers and Accounting 
Systems. - TAYLOR I. R., A Statistical Approach to Auditing Tests. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Octobre-Décembre 1954. - RENAUD A., L’échelle mobile des salaires au Canada. - 
ALLEN P., Le débat beurre-margarine au Canada. - PARIZEAU J., Note sur l’amé- 
nagement des espaces économiques internationaux. - ROUQUET LA GARRIGUE V., Les 
éléments d’une théorie économetrique des finances publiques et privées. - KoKas L., 
La pubblicité des banques canadiennes. - MHUN H., L'évolution des marchés mo- 
nétaires et financiers en France. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Viertes Heft 1954. - Die 25. Jahresversammlung der Deutschen Statistischen 
Gesellschaft vom 15. bis 17. September 1954 in Trier. - LANGELÜTKE H., Integrative 
Tendenzen in der Wirtschafts- und Sozialforschung und ihre Bedeutung für die 
Statistik. - BARTELS H., Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen als Instrument 
der Wirtschaftspolitik. - SCHMUCKER H., Grundsätzliches zur repräsentativen Er- 
fassung des Familieneinkommens. - LÓCHNER H., Techniken der Befragtenauswahl 
bei der Anwendung des zufallsgesteuerten Stichprobenverfahrens in der Markt- 
forschung. - FLOCKENHAUS K. F., Ueber das Interviewerverhalten bei der Befragten- 
auswahl nach verschiedenen üblichen Auswahlvorschriften. - GARBE G., Wirtschaft- 
lichkeit der Verwaltung - ein Problem der Betriebsstatistik. - FÜHRER H., Die Be- 
deutung der Investitionsbeobachtung fiir die staatliche Konjunkturpolitik und die 
Geschaftspolitik der Unternehmungen. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


December 1954. - AMES E., International Trade without Markets - The Soviet 
Bloc Case. - SMITH W. L., Effects of Exchange Rate Adjustments of the Standard 
of Living. - DORFMAN R. and STEINER P. O., Optimal Advertising and Optimal 
Quality. - SWERLING B. C., The International Sugar Agreement of 1953. - FERBER 
R., The Role of Planning in Consumer Purchases of Durable Goods. - CARTTER A. 
M., Income Shares of Upper Income Groups in Great Britain and the United 
States. - STRAYER P. J., Full Employment - 1954 Model : A Review Article. - 
VINER J., Schumpeter’s History of Economic Analysis : A Review Article. 


American (The) Political Science Review, Menasha, Wis. 


September 1954. - NEUSTADT R. E., Presidency and Legislation: The Growth of Central 
Clearance. - GARCEAU O. and SILVERMAN C., A Pressure Group and the Pressured. - 
Sorour F. J., Extra-Legal Political Parties in Wisconsin. - HARBISON F. H. and 
SPENCER R. C., The Politics of Collective Bargaining: the Postwar Record in Steel. - 
Cook V. G., State Cooperation in Enforcement of the Federal Wage-Hour Law. - 
SPAIN J. W., Military Assistance for Pakistan. - CHao Kuo-CHUn, Mass Organizations 
in Mainland China. - MENDEL D. H., Jr., Revisionist Opinion in Post-Treaty Japan. - 
HACKER A., Capital and Carbuncles: The «Great Books » Reappraised. - SHAPLEY L. $. 
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and SHUBIK M., A Method for Evaluating the Distribution of Power in a Committee 
System. 


December 1954. - BuncHE R. J., Presidential Address. - BRAIBANTI R., The Ryukyu 
Islands: Pawn of the Pacific. - WoLIN S. S., Hume and Conservatism. - KISSINGER 
H. A., The Conservative Dilemma : Reflections on the Political Thought of 
Metternich. - AsPATURIAN V. V., The Contemporary Doctrine of the Soviet State and 
its Philosophical Foundations. - McCoy C. N. R., The Logical and the Real in Political 
Theory: Plato, Aristotle, and Marx. - McCamy J. L. and CORRADINI A., The People of 
the State Department and Foreign Service. - Davies J. C., Charisma in the 1952 Cam- 
paign. - REDFORD E. S., Administrative Regulation : Protection of the Public Interest. - 
SPIRO H. J., Co-determination in Germany. - GOSNELL H. F., An Interpretation of the 
Philippine Election of 1953. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Mars 1955. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - Coppée E., L'étu- 


diant américain a-t-il plus de chance(s) que son compagnon belge? - Corner H., 
«Patron» ou «chef d’entreprise»? - YAKEMTCHOUK R. O., L'organisation du 
commerce extérieur de 1”U.R.S.S. - DE Rarpr P., L’Industralisation des pays 


insuffisamment développés. Aspects économiques. 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, 
Philadelphia. 


January 1955. - Ethical Standards and Professional Conduct. - Professional Codes 
of Ethics - Whatisa Profession? 


Annals (The) of The Hitotsubashi Academy, Kunitachi, Tokyo. 


October 1954. - Fustmoto K., The Essentials of General Average. - AKAMATSU K., 
The Essentials of Dumping and Unfair Competition with Reference to the Japanese 
Export Situation. - Tsuru S., On the Soviet Concept of National Income. - YAMADA 
I, Maximizing Principle and One Method of Consistent Determination of Input 
Coefficients of Leontief System. - BAMBA K., Commercial Law Provisions and 
Accounting for Capital Stock. - Toyopa T., Japanese Guilds - OHIRA Z., The Freedom 
of the Seas and Japan. - KAMEI T., On the Authenticity of On-readings in Sino- 
Japanese. 


Aussenwirtschaft, S. Gallen. 


Dezember 1954. - BACHMANN H., BosSHARDT A., Betrachtungen zur Aus- 
senwirtschaftspolitik. - TRIFFIN R., Die Konvertibilität und die innereuropáische 
wirtschaftliche und finanzielle Zusammenarbeit. - PESTALOZZI H. A., Der Einfluss 
von mengenmässigen Einfuhrbeschránkungen und Wechselkursveränderungen auf 
die Realaustauschverháltnisse. - ROCKEFELLER D., Die Wirtschaftsprobleme Japans. 
- NEUHAUSER G., Die gegenwärtige dsterreichische Wahrungspolitik. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


December 1954. - Lutz F. A., The Case for Flexible Exchange Rates. - WILSON 
J. S. G., French Deposit Banks and the Banques d’Affaires. - Rowan D., The 
Monetary Problems of a Dependent Economy : The Australian Experience 
1948-1952. - SCHNEIDER E., Money Supply and Interest Rate in Recent Macroeco- 
nomic Conceptions : A Comment. - GAMBINO A., A Rejoinder. - CAIRNCROSS J., The 
Future of Italian Natural Gas and Oil. 


Bancaria, Roma. 


Novembre 1954. - STAMMATI G., L’imposta sulla cifra d’affari ed il commercio 
internazionale. - DELLA Porta G., L’evoluzione della Banca di Francia. - MAGNANI 
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L., La situazione del Tesoro. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario 
nel novembre 1954. 


Dicembre 1954. - Vito F., Considerazioni sul ritorno alla convertibilitá. - AUBOIN 
R., Sui rapporti fra Stato, Banca centrale e sistema bancario. - Morra P., Le 
« Building Societies» britanniche, istituti di eredito edilizio. - PeLLERI P., L’anda- 
mento del mercato finanziario nel dicembre 1954. 


Gennaio 1955. - SIGLIENTI S., Verso un nuovo ordine monetario. - Pick F., Consun- 
tivo e prospettive della congiuntura statunitense. - PELLERI P., Le borse italiane 
nel 1954. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario nel gennaio 1955. 


Febbraio 1955. - Il pensiero e la figura di Francesco Ferrara attraverso i suoi 
seritti. - La pubblicazione delle « Opere complete »: Presentazione a Luigi Einaudi 
(P. Jannaccone) - Prefazione all’edizione (B. Rossi Ragazzi). - La realizzazione di 
un antico auspicio (F. Caffè). - OcKRENT R., Union Européenne de Paiements et 
convertibilité. - CARDINALI M., Unione Europea di Pagamenti e Fondo europeo. - 
PELLERI P., Le borse estere nel 1954. - PELLERI P., L’andamento del mercato 
finanziario nel febbraio 1955. 


Banque, Paris. 


Janvier 1955. - JEUNE A.-L., L’Amérique devant le ròle de banquier du monde. - 
Perir G., Bourses de valeurs et agents de change : (De l’organisation du marché 
des valeurs mobilières) (suite). - Dfrossf G., Les formes nouvelles d’emprunts 
oobligataires (suite). - BERNARD F., Le système bancaire espagnol. - MARTIN J., Les 
Banques privées. 


x 


Février 1955. - RUErF J., Le crédit à moyen terme et la flexibilité monétaire. - 
Petit G., Bourses de valeurs et agents de change : (De l’organisation du marché 
des valeurs mobilières) (suite). - DÉrossé G., Les formes nouvelles d’emprunts 
obligataires (suite et fin). - BERNARD H., Le système bancaire espagnol (suite). - 
Mazzor R., Remembrement et prospérité agricole. - Lorain M., Le banquier et la 
formation bancaire. 


Mars 1955. - ESCARRA E., Le rôle du crédit dans l’économie française depuis la fin 
du XIX siècle. - PLAISANT R., La réforme de la publicité immobilière des privi- 
léges et des hypothèques. - PETIT G., Bourses de valeurs et agents de change : (De 
l’organisation du marché des valeurs mobilières) (suite). - BERGER P., L’évolution 
boursière et les augmentations de capital. - D’HEROUVILLE H., Produit national, 
investissements et secteur publie en France et à l'étranger. - BERNARD H., Le système 
bancaire espagnol (fin). 


Barclays Bank Review, London. 


February 1955. - The Chairmen’s Statements. - The Discount Market. - Aid for 
Asia. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Février 1955. - KERVYN de LETTENHOVE A., Le rapport du capital au revenu. II: 
Estimation et usage. - CHEVALIER P., La théorie de la firme chez Marshall. - 
SAUWENS A., Pleine utilisation des ressources et conservation des richesses 
naturelles. 


Mars 1955. - WoITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Janvier-Mars 1955. - Le mouvement naturel de la population au cours de 
l’année 1953. - L’effort d’investissement des agriculteurs. Préparation, exécution, résul- 
tats d’une enquête par sondage. - Les moyens de traction agricole en France) Indice 
des prix de gros des salaisons et de la charcuterie (Base 100 en 1949). - Indices des 
prix des produits de la pêche et de la conchylieulture (Base 100 en 1949). - Caleul 
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de l’erreur-type d’échantillonnage des principaux résultats des equétes « Main-d’euvre 
et salaires en agriculture » de 1951 à 1952. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


November $ December 1955. - JOHNSTON J., Labour Productivity and Size of 
Establishment. - ScHuLz T., A "Human Needs’ Diet: Autumn 1954. - FieLp D. E., 
Appendix: ’Human Needs’ Diets in Northern Ireland. - Wines P. J. D., Retail 
Trade, Retail Prices and Real Wages in U.S.S.R. - KnowLEs K. G. Sebo MIS, 
On the Difficulties of Measuring Wage Differentials. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


November 1954. - Brapy A., The British Governing Class and Democracy. - CoPLAND 
D., The Australian Post-War Economy. - GIBSON J. D., Post-War Economie Deve- 
lopment and Policy in Canada. - HALL O., Some Problems in the Provision of 
Medical Services. - HEATON H., Clio’s New Overalls. - ELLIOTT G. A., On Some 
Fashions in Economie Theory. - Hiscocks C. R., The Development of Democracy in 
Western Germany since the Second World War. - Scott A., Conservation Policy 
and Capital Theory. - BECK J. M., The Party System in Nova Scotia. - SoLOMON 
D. N., Sociological Research in a Military Organization. 


February 1955. - SLATER D. W., Changes in the Structure of Canada’s International 
Trade. - CRANFORD PRATT R., The Benthamite Theory of Democracy. - Kemp M. C., 
The Efficiency of Competition as an Allocator of Resources: I. External Econo- 
mies of Production. - Koo A. Y. C., Welfare and Direct Taxation. - GOLDBERG S. A., 
Some Recent Developments in the Dominion Bureau of Statistics. - DEHEM R. and 
WoLFE J. N., The Principles of Federal Finance and the Canadian Case. 


Comunità (La) Internazionale, Roma. 


Gennaio 1955. - VANONI E., Lo sviluppo economico italiano e la cooperazione inter- 
nazionale. - DE LACHARRIÈRE R., L’evoluzione politica della Tunisia. - VEGAS F., Le 
successive fasi della politica Eisenhower-Dulles. - Bomparp E., Convertibilita delle 
monete: tendenze e problemi. 


Critica Economica, Roma. 


Dicembre 1954. - A. P., Nostro Paese. - Spesso R., Teoria del bilancio elastico e 
politica di lavori pubblici. - OCCHIONERO L., Le teorie del plusvalore. - AARONOVITCH 
S., Il capitalismo monopolistico in Inghilterra. - DI Marco F., Il peso tributario 
su alcuni consumi popolari. - MONTAGNANI P., La speculazione sui prodotti far- 
maceutici. - Corsini M. e PaoLI G. P., Profilo storico dell’industria laniera pratese. 


Febbraio 1955. - A. P., Nostro Paese. - VASETTI F., Energia nucleare: un nuovo 
potente mezzo per lo sviluppo dell’economia. - REGIS G., Questioni della coopera- 
zione economica europea. - Minc B., I ritmi di incremento della produzione dei 
beni strumentali e dei beni di consumo nell’economia socialista. - Bost I., La reces- 
sione statunitense e i paesi coloniali. 


Econometrica, Chicago. 


January 1955. - HAMBURGER W., The Relation of Consumption to Wealth and the 
Wage Rate. - WaucH F. W. and Burrows G. L., A Short Cut to Linear Pro- 
gramming. - DURAND D., Bank Stocks and the Analysis of Covariance. - Mopt- 
GLIANI F. and Houn F. E., Production Planning Over Time and the Nature of the 
Expectation and Planning Horizon. - SARKAR D. and LAHA R. G., A Modification of the 
Variate-Difference Method. - BELLMAN R., Bottleneck Problems, Funetional Equa- 
tions, and Dynamic Programming. - HILDRETH C., Economie Implication of Some 
Cotton Fertilizer Experiments. 
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Economia Internazionale, Genova. 


Febbraio 1955. - HABERLER G., Some Aspeets of Convertibility. - Harrop R., Con- 
vertibility Problems. - JacoBsson P., Problems of the Return to Convertibility. - 
Maur A., International Economie Integration and Prosperity. - STONE R., Misery 
and Bliss: A Comparison of the Effect of Certain Forms of Saving Behaviour on 
the Standard of Living of a Growing Community. - Cao-Pinna V., Applicazioni ed 
esperienze del metodo «input-output» in vari paesi. - DE Castro D., Osservazioni 
alla relazione del Prof. Travaglini sulle modifiche all’insegnamento nella facoltà di 
economia. - Lasorsa G., The Present Situation of the Labor Force and of Underde- 
veloped Areas in Italy. 


Economica, London. 


February 1955. - Ripury T. M., Industrial Production in the United Kingdom, 
1900-1953. - Marris R. L., The Purchasing Power of British Exports. - Lutz V., 
Multiplier and Velocity Analysis: A Marriage. - TAYLOR A. J., The Miners’ Associa- 
tion of Great Britain and Ireland, 1842-48: A Study in the Problem of Integration. 
- Lers D. S., Public Departments and Cheap Money, 1932-38. 


Economie (The) Journal, London. 


March 1955. - PHELPS BROWN E. H. and Ozca S. A., Economie Growth and the Price 
Level. - KINDLEBERGER C. P., Industrial Europe’s Terms of Trade on Current Account, 
1870-1953. - Frorpe J. S., Cyclical Fluctuations and the Growth of Discriminatory 
Alignments in International Trade. - HAHN F. H., The Rate of Interest and General 
Equilibrium Analysis, - ROBINSON J., The Production Function. - HALL M. and Knapp 
J., Numbers of Shops and Productivity in Retail Distribution in Great Britain, the 
United States and Canada. - MarwaLD K., The Effects of Maintained Consumption in 
the Unemployed Sector. 


Economic (The) Record, Melbourne. 


November 1954. - LinpaHL E., On Keynes’ Economie System. Part two. - HENDERSON 
R. F., The Australian Capital Market, 1946-1953. - ARCHIBALD G. C., The Factor Gap 
and the Level of Wages. - RUTHERFORD R. S. G., The « Principal Factors » Approach 
to Index Number Theory. - FAMILTON R. J., Balance of Payments Equilibrium and 
Monetary Policy. - Hopan M., The International Wheat Agreement of 1949. - BAILEY 
J. D., Australian Overseas Liquidity, 1870-1880. 


Economist (De), Haarlem. 


Januari 1955. - Kovck L. M., De empirische betekenis van de theorie van het eon- 
sumentengedrag (Il significato empirico della teoria del comportamento del consuma- 
tore). - pe Roos F., Vrije wisselkoersen en internationale voortplanting van de conjun- 
ctuur (Tassi di cambio liberi e propagazione internazionale delle congiuntura). 


Februari 1955. - Koopmans J. G., De budgetvergelijking als verbindingsschakel 
tussen micro- en macro-economie (L'esame del bilancio come anello di congiunzione 
fra micro e macero economia). - PEN J., Theoretische benaderingswijzen van de 
economische politiek (Saggio di approssimazione teorico della politica economica). 
- HarrtoG F., Het economische aspect der politiek (L’aspetto economico della 
politica). 


Maart 1955. - GOEDHART C., Monetair evenwicht in cen dynamische volkshuishouding. I. 
(Equilibrio monetario in un bilaneio nazionale dinamico. 1.). - BorHa D. J. J., Enige 
aspekte van die Suid-Afrikaanse betalingsbalans en die prys van goud (Aleuni 
aspetti della bilancia dei pagamenti sudafricana e il prezzo dell’oro). 
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Egypte (L*) Contemporaine, Le Caire. 


Octobre 1954. - EL GHONEMY R., The Investment Effects of the . nd Reform in 
Egypt. - FROMONT P., Vertus et Faiblesses d’une Population en Expansion. - Le 
Progrès Economique des Pays du Moyen-Orient. 


Janvier 1955. - ABDEL Ham KHaLED, The Colonial Problem, Economie and Poli- 
tical Aspects. - ALMULY C., Carl Schmitt, Théoricien du Décisionisme. - JEHIEL M., 
Du Silence, Source d’Obligations. 


Ekonomista, Warszawa. 


Nr. IV - 1954. - 1GNar S., Niektore problemy reformy rolnej PKWN (w zwiasku z jej 
X rocznica (Problemi della riforma agraria della PKWN (nella ricorrenza del suo X 
anniversario) ). - KRYNSK1 H., Rozwoj gospodarezy woyewodztwa gdanskiego w okresie 
10-lecia Polski Ludovj (Lo sviluppo economico del vojevodato di Danzica nel primo 
decennio della Polonia popolare). - LipInsKI J., Wybrane zagadnienia z problematyki 
cen srodkow produkcji (Di alcuni punti particolari nella sfera dei problemi dei prezzi 
dei mezzi di produzione). - FiszeL H., W sprawie systemu cen zbytu w gospodarce 
Polski Ludowej (A proposito del sistema dei prezzi di vendita nell’economia della Po- 
lonia popolare). - HOCHFELDOWA K., Stosunki kredytowe na wsi w Polsce burzuazyjno- 
obszarniczej i w Polsce Ludowej (I rapporti creditizi nella campagna polacca nell’an- 
teguerra e nel dopoguerra). - LEMMNITZ A., Plan piecioletni i nowy kurz w NRD (Il 
piano quinquennale ed il nuovo orientamento nel NRD). - KAMIENOW E. G., Wezlowe 
problemy gospodarki rolnej w Bulgarii (I problemi centrali dell’organizzazione bul- 
gara). - RZEDOWSKI I., Plan Schumana (Il piano Schuman). - Basy J., Koncepeje 
ekonomiczne francuskiej partii socjalistycznej (Le concezioni economiche del Partito 
socialista francese). - LIPINSKI E., Sebastian Klonowiez. - ZURAWICKI S., O przedmiocie 
i zakresie historii mysli ekonomieznej (Oggetto e sfera della storia del pensiero 
economico). 


Etudes Economiques, Mons. 


Décembre 1954. - BRASSEUR M., Notre expansion économique: ses points forts ses 
faiblesses. - ORBAN M., La mission économique et sociale des instituts supérieurs de 
commerce. - DEscaMPs A. € BLONDEAU P., Aspects économiques de l’énergie 
nucléaire. 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. 


Januar 1955. - N. 2. - BREITNER F., Zwei Jahre Montangerichtsbarkeit. Eine Darstellung 
der Funktionen und des Wirkens des Gerichtshofes der Europàischen Gemeinschaft 
für Kohle und Stahl. 


Februar 1955 - N. 4. - Das Problem der Konvertibilitàt der europäischen Wahrungen. - 
MÓLLER H., Auf dem Wege zu einer internationalen Wirtschaftsordnung. - Risrow 
H.-J., Vorschläge zur Konvertibilitát. - GENZER W. E., Rechtsfragen einer euro- 
páischen Währungsordnung. - Dokumentarischer Anhang: Die wirtschaftspolitischen 
Voraussetzungen für die Konvertibilität der europäisehen Währungen (Zusammen- 
fassung der CEPES-Studie vom 26. November 1954) - Die Konvertierbarkeit der 
Währungen und die Tätigkeit der EZU (ELEC-Resolution vom 30. August 1954). 


Márz 1955 - N. 6. - BLACK E. R., Deutschland und die Weltbank. - RoorH I., Der In- 
ternationale Wáhrungsfonds. Aufgaben und Funktionen. - SMITH R. H., Westeuropa 
und der Industrialisierungsprozess in den unterentwickelten Lándern. 

April 1955 - N. 7. - D'ALAURO O., Aktuelle Probleme der wirtschaftlichen Entwicklung 
in Italien. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


December 1954. - Use of Monetary Instruments Since Mid-1952. - Directly Placed 
Finance Company Paper. 
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January 1955. - The Current Business Situation. - Regulation. A Revised. 


February 1955. - Credit and Monetary Expansion in 1954. - The Federal Budget 
for 1956. - Directors of Federal Reserve Banks and Branches. 


Fomento Social, Madrid. 


Enero-Marzo 1955. - Leyes y costumbres (Editorial). - ARREDONDO A., El problema 
social del consumidor. - PERNAUT M., En torno al problema de los salarios. - BRU- 
GAROLA M., La reforma agraria en Asia. - MARINA M., Que no se resquebraje el 
alcázar familiar. - Teología de la empresa en torno a una carta pastoral. - La 
organización de los consumidores en Estados Unidos. - DEL VALLE F., Biblioteca 
comentada del hombre de negocios. 


Foreign Affairs, New York. 


January 1955. - ADENAUER K., Germany, the New Partner. - WoLre B. D., A New 
Look at the Soviet « New Look». - NASSER G. A., The Egyptian Revolution. - May 
S., Folklore and Fact About Underdeveloped Areas. - HOFFMANN J., France? New 
Hope. - JAcoBI C., Germany’s Great Old Man. - Dayan M., Israel’s Border and 
Security Problems. - HARRIS ,C. D., Growing Food by Decree in Soviet Russia. - 
Tuore W. L., Europe? Progress Toward Economie Integration. - TAYLOR HAMMOND 
T., The Djilas Affair and Yugoslav Communism. - Rogers L., The Wonder of 
Diplomacy. - Byrnes R. F., The French Priest-Workers. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Settembre-Ottobre 1954. - Conversazioni bibliografiche: Gustavo Del Vecchio. - 
GAMBINO A., Quantità di moneta ed interesse in talune recenti concezioni macroeco- 
nomiche. - CutoLo I., Fvoluzione della legge di domanda di due beni di cui uno 
strumentale dell’altro. - Fuà G., Problemi economici del controllo degli affitti. 


Novembre-Dicembre 1954. - Ferri C. E., Diritto ed economia nella erisi dell’Ocei- 
dente. - Scotto A., Note in margine ad un nuovo libro di Finanza. - SENSINI G., 
Le equazioni della dinamica economica nel caso di due mercati parzialmente comuni- 
canti tra loro. - VERZi G., Relazioni esistenti tra consumi e prezzi dei gas naturali 
negli Stati Uniti. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


January 1955. - BALAKRISENA R., India in a Changing World Economy. - Biswas 
A. K. and MUELLER M. G., Population Growth and Economie Development in India. 
- MALENBAUM W., India’s Domestic Product, 1951/52 - 1953/54. - EzekIeL H., The 
Government Sector in National Income Caleulations. - OJHA P.D., Taxable Capacity 
in a Developing Economy. 


Indian (The) Economic Review, Delhi. 


February 1954. - BRONFENBRENNER M., Monopsony and the Consumer Interest. - MEHTA 
M. M., Recent Trends in the Managerial, Administrative and Financial Integration of 
Industrial Enterprises in India. - MATTHAI J., Foundation Day Address. - RAMASWAMI 
V. K., Japanese Terms of Trade, 1921-34. - Datar B. N. and MovxcIa S., Industrial 
Awards in India. 


Industria (L’), Milano. 


4 - 1954. - ROSENSTEIN-RODAN P. N., Rapporti fra fattori produttivi nell’economia 
italiana. - MORGENSTERN O., Sperimentazione e calcolo su vasta scala in economia. - 
TINBERGEN J., Sulla teoria della politica economica. 


1 - 1955. - MORGENSTERN O., Quando un problema di politica economica è risolubile? 
LINDHAL E., Sulla teoria del moltiplicatore. - TINBERGEN J., Sulla teoria della 
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politica economica. - PEDRETTI A., Verifica e revisione del modello economico di 
Colin Clark. 


Industrie, Bruxelles. 


Janvier 1955. - SNOY et D’OPPUERS (baron), Tàches de l’industrie belge pour 1955. 
- DE STAERCEE R., Le pacte social a dix ans. - Une fenêtre sur la Colombie. 


Février 1955. - BAUDIN L., Le problème actuel du sous-développement. - LEJEUNE J., 
Une «révolution machiniste » du pays de Liège. - Aspects de l’emballage (III). - 
Meuris J., Le parallèle du riz passe en Camargue. - L'industrie de la chocolaterie. 
- HUVELLE M. P., Le progrès dans le matériel textile. 


Mars 1955. - DE STAERCKE R., Les mérites et les responsabilités de l’entreprise 
libre. - CLAEYS G., L’Air Terminus de Bruxelles. - Le Bon A., Autour de la 
naissance des chemins de fer à vapeur en Belgique. 


International Affairs, London. 


April 1955. - CARRINGTON C. E., A New Theory of the Commonwealth. - Dawson Bio 
Toynbee’s Study of History: The Place of Civilizations in History. - Jones F. C., 
The Political Situation in Japan. - ABs H. J., Germany and the London and Paris 
Agreements. - Tyson G., Foreign Investment in India. - PALMIER L. H., Indonesia 
and the West. - DE RUSSETT A., Large and Small States in International Organi- 
zation - II. 


Investigación Económica, México. 


Tercer Trimestre 1954. - Torres GAITÁN R., Aspectos de la política de comercio 
exterior mexicana en la Décima Conferencia Interamericana. - NAVARRETE A., Jr., 
Los problemas del desarrollo económico y su financiamento en la Décima Con- 
ferencia Interamericana de Caracas. - CASTAÑEDA J., El panamericanismo y la Con- 
ferencia de Caracas. - RODRIGUEZ MATA E., Evolución de la población de México y 
de algunas entidades típicas. - VAZQUEZ R., La Comisión de Tarifas de Electricidad 
y Gas. - MARTÍNEZ G., Crédito al pequeño comercio (Baneo sobre ruedas). - AYENSA 
A., Jia Escuela Nacional de Economía y los Problemas del Desarrollo Económico de 
México. - BOULDING K., SLICHTER S. y HANSEN A. H., A propósito de la Economía 
Norteamericana en 1960. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Octobre-Novembre-Décembre 1954. - HÉNON, DELAPORTE et FERIGNAC, L'organisation 
du contrôle statistique aux Etats-Unis. - PENGLAOU C., L'inflation statistique. 
RosENFELD F., L’assistance technique internationale en matière de statistique 
agricole. - CAUBOUE P., Chronique des statistiques bancaires et des questions mo- 
nétaires. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


December 1954. - GREBLER L., The Flow of Funds into New Residential Construction, 
1911-52. - LoweLL Harriss C., Government Expenditure: Significant Issues of 
Definition. - CLENDENIN J. C. and VAN CLEAVE M., Growth and Common Stock 
Values. - WiLLIaMS C. A., Jr., An Analysis of Current Experience and Retrospective 


Rating Plans. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 


December 1954. - GRUNBERG E. and MODIGLIANI F., The Predictability of Social 
Events. - Marcus E., Countereyelical Weapons for the Open Economy. 7 Heavy E., 
O. and ScHALK DU TOIT, Marginal Resource Productivity for Agriculture in Selected. 
Areas of South Africa and the United States. - Lerner E. M., The Monetary and 
Fiscal Programs of the Confederate Government, 1861-65. 
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February 1955. - Lewis J. P., The Lull That Came to Stay. - LERNER E. M., Money, 
Prices, and Wages in the Confederacy, 1861-65. - CyERT R. M., Oligopoly Price 
Behavior and the Business Cycle. - EMMER R. E., West German Monetary Policy, 
1948-54. - KINDLEBERGER C. P., The Position and Prospects of Sterling. - Cary 
Brown E., Capital Maintenance and the Concept of Income: A Correction. - BREAK 
G. F., A Reply. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


December 1954. - WiLLcox W. F., Methods of Apportioning Seats in the House of 
Representatives. - Brapy D. S., The Kinsey Report on Females. - TUKEY J. W., 
Unsolved Problems of Experimental Statistics. - GOODMAN L. A. and KRUSKAL W. 
H., Measures of Association for Cross Classifications. - ANDERSON T. W. and DARLING 
D. A., A Test of Goodness of Fit. - STOLLER D. S., Univariate Two-Population 
Distribution-Free Discrimination. - CHERNOFF H. and LIEBERMAN G. J., Use of 
Normal Probability Paper. - MEIER P., Analysis of Simple Lattice Designs with 
Unequal Sets of Replications. - DeMING W. E., On the Presentation of the Results of 
Sample Surveys as Legal Evidence. - Myers R. J., Accuracy of Age Reporting in 
the 1950 United States Census. - BeLLOC N. B., Validation of Morbidity Survey 
Data by Comparison with Hospital Records. - Lomax K. $S., Business Failures: 
Another Example of the Analysis of Failure Data. - SAVILLE L., Cyclical Fluctua- 
tions in Foundry Activity. - DEEMER W. L., Jr., Cargo Loss in Ferrying Operations. 
- OLps E. G., The Experimental Approach in the Teaching of Statistics. - BURR I. 
W., Use of Experiments in Teaching Engineering Statistics. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 


N. 1 - 1955. - KASTARI P., The Independence of the Bank of Finland. - OITTINEN 
O., The Home Market Industry and the Removal of Import Restrictions. - JARLE 
P.-O., The Housing Question of Population Centres. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


Nide IV - 1954. - TUDEER A. E., Kansantaloudellinen Aikakauskirja - Yhteiskun- 
tataloudellinen Aikakauskirja 1905-1954  (Kansantaloudellinen Aikakauskirja 
1905-1954). - Waris K., Ulkomaisen maksutaseen tasapainottaminen (Pareggio dei 
pagamenti esteri). - SUKSELAINEN V. J., Suhdannevaire ja vuoden 1955 talousar- 
vioesitys (Rassegna economica e proposte di bilancio per il 1955). - PIAKALA K. U., 
Arviointia asutusohjelmamme taloudellisista vaikutuksista (Una valutazione degii 
effetti economici del programma di sistemazione fondiaria). 


Kyklos, Bern. 


Fasc. 3, 1954 - Kapp K. W., Economies and the Behavioral Sciences. - SPENGLER 
J. J., Limitational Factors in Population Theory: A Note. - SCHOEFFLER 
S., Toward a General Definition of Rational Action. - SOTIROFF G., The Wealth of 
Nations with a Grain of Salt. - AcKLEY G., Spiethoff’s Views on the Business 
Cycle. - ABRAMOVITZ M., Whitin’s Inventory Theory. 


Kyoto University Economic Review, Kyoto. 


October 1953. - BaBA M., Notes on the Analysis of Expected and Realized Monetary 
Flows. - ICHIMURA S., A Tentative Non-linear Theory of Economie Fluctuations in 
the Purely Competitive Economie System. - KAMAKURA N., Involuntary Unemployment 
Explained by Over-determinateness. - SHELDON C. D., Some Economic Reasons for the 
Marked Contrast in Japanese and Chinese Modernization. 


April 1954. - KAMBE M., Independence of Local Finance. - HoRIE Y., Japan's Ralance 
of International Payments in the Early Meiji Period. - IcHIMURA S., A Tentative Non- 
-linear Theory of Economie Fluctuations in the Purely Competitive Economic 
System. II. 
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Lloyds Bank: Review, London. 


January 1955. - McLacHLAN D., The Future of the Atlantic Community. - BENHAM 
F., Deficit Finance in Asia. - Ponsonsy G. J., The Problem of the Roads. 
è 


April 1955. - Simon F., Nuclear Energy and the Future. - The Effectiveness of 
Bank Rate. - OsBoRN F. J., How Subsidies distort Housing Development. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


January 1955. - SyKes J., Some Results of Distribution of Industry Policy. - 
HUNTER A., The Monopolies Commission and Economie Welfare. - JONES ie The 
Prospects of British Shipbuilding. - BEHREND H., Normative Factors in the Supply 
of Labour. - LIEPMANN K., Land-Use, Location and Transport. 


Medunarodni Problemi, Beograd. 


Broj 3/4 - 1954. - Derpa J., Nerazvijne zemlje u danasnjem svetu (I paesi sotto- 
sviluppati nel mondo odierno). - RAKNIC F., Mesto nerazvijenih zemalja u svetskoj 
privredi (Posizione dei paesi sottosviluppati nell’economia mondiale). - Risric M., 
Nerazvijene zemlje i problem sirovino (I paesi sottosviluppati e il problema delle 
materie prime). - STAMENKOVIC R., Putevi ekonomskog razvoja i problem finansiskih 
sredstava (Tendenze e sviluppi dei paesi arretrati e risorse finanziarie). - HUBENI 
M., Agrarna reforma u merazvijenim zemljama (Riforma agraria e paesi sottosvi- 
luppati). - BuLaJic M., Neki aspekti pravnih odnosa u Komonveltu i Francuskoj 
Uniji (Alcuni aspetti delle relazioni legali tra Commonwealth e Unione Francese). 
- MAGARASEVIC A., Ustavno uredenje fndije (Il sistema costituzionale indiano). 


Metroeconomica, Trieste. 


Dicembre 1954. - Fossati E., On the editorial principles of an econometrie journal. 
- AITCHISON J. and BROWN J. A. C., On criteria for description of income distri- 
bution. - KuRIHARA K. K., Growth analysis and the problem of accumulation in 
underdeveloped countries. - WILLIAMS B. R., Shackle’s @ function and gambler 
indifference map. - SENGUPTA S. S., Complex numbers: an essay in identification. 


Midland Bank Review, London. 


February 1955. - Another Chapter in the Story of Gold. - Oil Refining in Great 
Britain. 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Junio 1954. - HORSFALL CARTER W., El Cosejo de Europa. - CARANDE R., Un banquero 
de Felipe II en Medina del Campo. - KaLDOR N., La relación de crescimiento eco- 
nómico con las fluetuaciones cíclicas. 


Septiembre 1954. - Escuela Internacional Bancaria de Verano (Conferencias extran- 
jeras). - ROBERTSON D. H., La convertibilidad. - VEIT O., Las relaciones entre la 
política económica y la balanza de pagos. - KinG W., La ortodoxia monetaria y la 
recuperación de Gran Bretaña. 


Diciembre 1954. - Escuela Internacional Bancaria de Verano (Conferencias espa- 
ñolas). - OLARIAGA L., El ahorro voluntario y los bancos. - SAEZ de IBARRA L., La 
regulación de la banca española. - RIDRUEJO E., El sistema bancario español. - 
Moreno A., El mercado de capitales en España. 


Moneta e Credito, Roma. 
3° trimestre 1954. - CLARK C., Lo sviluppo dell’economia italiana. - MAZZANTINI M, 
I costi di gestione delle banche italiane. - JOHAM J., ALHAIQUE C., Dibattiti su 
problemi bancari in Austria e in Italia. - PARRAVICINI G., Imposte indirette su 
merci e livello generale dei prezzi. 
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National Provincial Bank Review, London. 


February 1955. - ASSHETON R., Britain and South East Asia. - ZVEGINTZOV M. 
Research and Development as a Factor of Industrial Progress. 


Planovoje Chozjajstvo, Moskva. 


N. 3 - 1954. - ZVEREV A., Rol hosudarstvennovo bjudzheta v chozjastvennom i 
kulturnom strojtelstve SSSR (La funzione del bilancio dello Stato nell’organizza- 
zione economica e culturale dell’URSS). - ALEKSANDROV N., BEREZNOJ N., Voprosy 
razvitija sovetskovo mascinostrojenija (Problemi dello sviluppo dell’industria mec- 
canica sovietica). - KUDRIN B., Osvojenije tzelinnych i zalezhnych zemel - krupnyi 
rezerv uvelicenija proizvodstva zerna (L’assimilazione di terre vergini - importante 
riserva per l’aumento della produzione cerealicola). -  SCIMICEV A., Likvidirovat 
otstavanije Inovodstva (Eliminare gli intralci allo sviluppo della linicoltura). - 
GHIROVSKIJ V., Ob ulucjscenii smetnovo dela i planirovanija stroitelnovo proizvod- 
stva (Sul miglioramento della preventivazione del bilancio e della pianificazione della 
produzione dell’industria di costruzione). - ZIJADULLAEV S., Razvitije proizvodstva 
tovarov narodnovo potreblenija v Uzbekskoj SSR (Lo sviluppo della produzione di 
generi di largo consumo nella Repubblica Sovietica Socialista Usbecca). 


N. 4 - 1954. - Za dalniejscij podjom selskovo chozjajstva (Per un’ulteriore 
espansione dell’economia agricola). - TzITzIN N., Vsiosojuznaja selskochozjaj- 
stvennaia vystavka - sckola peredovovo opyta (L’espansione nazionale dell-a- 


gricoltura - scuola della prassi d’avanguardia). - SAMARIN A., Rezervy uvelicenija 
proizvodstva ciornych metallov (Le riserve per un incremento della produzione di 
metalli pesanti). - SokoLov N., Vnedrenije novoj techniki y proizvodstvo predmetov 
narodnovo potreblenija (L’adozione di nuova attrezzatura meccanica nella sfera 
della produzione di generi di largo consumo). - DRAMPJAN G., O razvitii proizvodstva 
predmetov potreblenija ma predprijatjach tiazhioloj promysclennosti (Sullo svi- 
luppo della produzione di beni di consumo nelle fabbriche dell’industria pesante). - 
NIKOLAEV A., Ulucjscitj organizatziju zhilisc-ejnovo stroitelstva (Migliorare l’orga- 


nizzazione delle costruzioni edilizie). - KoLpomasov Ju., Kompleksnoje razvitije 
i izpolzovanije razlicjnych vidov transporta (Lo sviluppo organico e l’utilizzazione 
dei vari tipi di trasporto). - BOLSCIAKOV TIT., Voprosy razvitija vnesenej torhovli 


Sovetskovo Sojuza (Problemi dello sviluppo del commercio estero dell’Unione 
Sovietica). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


December 1954. - Bryson L., Circles of Prestige. - Davis L., British Socialism and 
the Perils of Success. - AUBREY H. G., Structure and Balance in Rapid Economie 
Growth: The Example of Mexico. - Burks A. W., Constitution-Making in Pakistan. 
- ELkins S. and MCKITRICK E., A Meaning for Turner’s Frontier. II : The 
Southwest Frontier and New England. 


Population, Paris. 


Juillet-Septembre 1954. - FEBvAY M. et Croze M., Nouvelles données sur la mortalité 
infantile. - SUTTER J. et TABAH L., Fréquence et nature des anomalies dans les 
familles consanguines. - RUWET J., Crises démographiques. Problèmes économiques 
ou cerises morales? - PRESSAT R., Vues générales sur la mortalité française depuis 
la guerre. - ESMONIN E., Quelques données inédites sur Vauban et les premiers 
recensements de population. - SAUVY A., et MALIGNAC G., Du salaire minimal au 
revenu national. 


Octobre-Décembre 1954. - GIRARD A., Enquête nationale sur l’orientation et la 
sélection des enfants d’àge scolaire. - CoLin R., L’éducation surveillée et le 
reclassement des mineurs délinquants. - WERTHEIM W. F., La population de 


l’Indonésie et le test des 40%. - SAUVY A., Le vieillissement des populations et 
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l’allongement de la vie. - VÉNARD A., ARIÈS PH., Deux contributions à l’histoire des 
pratiques contraceptives: I. Saint François de Sales et Thomas Sanchez. II. Chancer 
et Madame de Sévigné. - TABAH L. et Sauvy A., Le Congrès mondial de la population 
- Rome 31 août-10 septembre 1954. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


N. 10 - 1954. - EDITORIAL, Infaptuirea programului maret de dezvoltare a agricul- 
turii tarii noastre, cauzà a întregului popor muncitor (L’attuazione del grandioso 
programma di sviluppo dell’agricoltura rumena - causa comune di tutto il popolo 
lavoratore). - ZEIGHER S., Sa mobilizam rezervele pentru reducerea pretului de cost 
în industrie (Mobilizzare le riserve per la diminuzione dei costi di produzione nella 
industria). - PARPALA O., Cointeresarea materiala - factor de baza în dezvoltarea 
gospodariei obstesti a G.A.C. (Il cointeressamento materiale - fattore fondamen- 
tale dello sviluppo dell’economia sociale delle aziende agricole collettivizzate). - 
Cziko L., si CRISTU I., Evaluarea mijloacelor fixe si amortizarea lor în cooperatia 
mestesugareasca din R.P.R., (La valutazione del capitale fisso ed il suo ammorta- 
mento nella cooperativa industriale dell’R.P.R.). - Anam I., Unele aspecte ale 
adincirii pauperizarii clasei muncitoare în conditiile militarizarii economiei tarilor 
capitaliste (Aspetti dell’aggravamento dell’impoverimento della classe operaia nelle 
condizioni di militarizzazione dell’economia nei paesi capitalistici). 


N. 11 - 1954. - GRIGORE C., Expozitia Agricola Unionala de la Moscova o înaltà 
scoala a experientei sovietice (L’Esposizione agricola dell’Unione Sovietica a Mosca 


- scuola superiore della esperienza sovietica). - JortA D., Cresterea productivitatii 
muncii în industria U.R.S.S. (L'’incremento della produttività del lavoro nell’in- 
dustria dell’U.R.S.S.). -  STERIAN H., Unele probleme actuale ale aprivizionarii 


tehnico-materiale a intreprinderilor metalurgice si constructoare de masini (Pro- 
blemi attuali dell’approvvigionamento tecnico-materiale delle imprese metallurgiche 
e meccaniche). - PascovscHI V., Despre repartizarea teritoriala a productiei agri- 
cole (Sulle distribuzione territoriale della produzione agricola). - GALERIU S., Repu- 
blica Demoerata Germana - expresie a vointei de pace si unitate a poporului german 
(La Repubblica Democratica Tedesca - espressione della volontà di pace e di unione 
del popolo tedesco). - DAN P., Despre rolul relatiilor de productie în orînduirile 
presocialiste (II) (Sul ruolo dei rapporti di produzione nelle strutture preso- 
cialiste (II)). 


N. 12 - 1954. - EDITORIAL, Pentru cresterea neintrerupta a productivitatii muncii 
în industrie (Per un aumento ininterrotto della produttività del lavoro nell’industria). 
- Dinu V., Rolul maselor populare în construirea bazei economice a socialismului în 
R.P.R. (Il ruolo delle masse popolari nell’edificazione della base economica del 
socialismo nella R.P.R.). - Brincu Z., Bazele stiintifice ale politici partidului in 
domeniul economiei (La base scientifica della politica del partito nel settore eco- 
nomico). - POPPER A., Importanta industrializarii socialiste în dezvoltarea economiei 
nationale a R.P.R. (Importanza dell’industrializzazione socialistica per lo sviluppo 
dell’economia nazionale della R.P.R.). - NicoLescu D. si Popescu N., Importanta 
ajutorului U.R.S.S. pentru dezvoltarea industriei petrolifere (Importanza dell’aiuto 
dell’U.R.S.S. per lo sviluppo dell’industria petrolifera). - G10G4 S., Republica Popu- 
lara Polona pe drumul construirii socialismului (La Repubblica Popolare Polacca 
sulla strada dell’edificazione del socialismo). 


Public Finances - Finances Publiques, Haarlem. 
N. 1 - 1955. - VISINE F., La Signification des Statistiques fiscales et leur Utilisation. 
- FROOMKIND J., and Hsia R., Developments in Public Finance in Communist China, 
1950-1954. - CARTER C. F., Personal Saving and Public Finance. 

Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass. 


February 1955. - RoBBINS L., Schumpeter’s History of Economic Analysis. 
Fuxuoka M., Full Employment and Constant Coefficients of Production. - BAL- 
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DERSTON F. E., Scale of Output and Internal Organization of the Firm. - ZUPNICK 
E., The Sterling Areas Central Pooling System Reexamined. - WINNICK L., 
Housing: Has There Been a Downward Shift in Consumers’ Preferences?. - Simon 
H. A., A Behavioral Model of Rational Choice. - EFROYMSON C. W., The Kinked 
Oligopoly Curve Reconsidered. - PHILLIPS A., The Tableau Economique as a Simple 
Leontief Model. - KrIsLov J., The Extent and Trends of Raiding Among American 
Unions. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass. 


February 1955. - ORCUTT G. H., Exchange Rate Adjustment and Relative Size of 
the Depreciating Bloc. - TAvLoR O. H., Schumpeter’s History of Economic Analysis. 
- GORDON R. A., Investment Behavior and Business Cycles. - FUERST E., The Matrix 
as a Tool in Macro-accounting. - HAGEN E. E., The Consumption Function: A 
Review Article. - Com G., Economie Barometers and Economie Models. - HANNA F. 
A., Age, Labor Force, and State Per Capita Incomes, 1930, 1940, and 1950. - 
Locks M. O., The Influence of Pattern-Bargaining on Macro-Accounting. - MANSFIELD 
E., Wage Differentials in the Cotton Textile Industry, 1933-1952. - ScHALLER H. G., 


Social Security Transfer Payments and Differences in State Per Capita Incomes, 1929, 
1930, and 1949. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 57 - 1954. - McManus M., The Geometry of Point Rationing. - Minus E. S., 
Expectations, Uncertainty and Inventory Fluctuations. - HAMBURGER W., The 
Determinants of Aggregate Consumption. - AITCHISON J. and BROWN J. A. C., A 
Synthesis of Angel Curve Theory. - HAWKINS E. K., A Note on the Terms of Trade 
of Nigeria. - Worswick G. D. N. and CHAMPERNOWNE D. G., Notes on the Adding-up 
Criterion. - KERVYN A., A Note on Mr. Ichimura’s Definition of Related Goods. - 
NEWMAN P., A Property of Mr. Harrod’s Dynamie Model. - HazLEWooD A., Me- 
morandum on the Sterling Assets of the British Colonies: A Comment. 


Review of the Economic Conditions in Italy, Roma. 


January 1955. - MARTINELLI H. E. M., Development and Trends of Italian Trade. 
- MIANI-CALABRESE D., Indices ot the Cost of Living in Italy. 


Revista de Economia Politica, Madrid. 


Enero 1953. - KUEBLER E., El equilibrio entre la política económica y la social. - 


RODRIGUEZ E., La experiencia Pinay. (Disyuntivas de la política económica francesa). 
(Conclusion). 


Revue d*Economie Politique, Paris. 


Janvier-Février 1955. - Charles Rist: in Memoriam. - DE VeccHIO G., Remarques sur 
les rapports entre le droit et l’économie. - ViLLev D., Commentaire d'une contro- 
verse. - PASDERMADJIAN H., Quelques aspects de l’organisation des entreprises. - 
Davin L. E., La convertibilité monétaire. Illusion ou espérance? - Natar J., La 
comptabilité support nécessaire de l’économie théorique et pratique. 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris. 


Janvier-Mars 1955. - SHouP C., Industrie et impôt. - GoopE R., L’impòt sur le 
revenu des Sociétés aux Etats-Unis. - MÉRIGOT J., Le justice fiscale: Variation 
sur un thème connu. - DAVIN L., Défense et illustration de l’Union Européenne des 
Paiements. - BERGER J., Le service des domaines. Son rôle nouveau dans la législa- 
tion française. - TREMPONT J., Les finances publiques dans un marché commun. - 
MINVIELLE J., Les emprunts à lots. 
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Revue des Sciences Economiques, Liège. 


Mars 1955. - BARUZY P., Les relations humaines dans le travail. - Camu Ly La 
Convertibilité et les Banques. - FANIEL R., Les Accords gouvernementaux sur les 
matières premières et la stabilisation de l’économie. 


Revue Economique, Paris. 


Janvier 1955. - MARCHAL A., De la dynamique des structures à la dynamique des 
systèmes. - GACHON L., Evolution de l’agriculture française depuis 1940. - JaouL M. 
et SCHLOESING O., L'Union européenne de Paiements et la libération des échanges. 
- BOUDEVILLE J.-R., Le multiplicateur à secteurs multiples et le circuit économiques. 


Mars 1955. - L’indexantion: James E., Présentation. - HAMEL J., Les clauses 
d’échelle mobile et le droit monétaire français. - GuITTON H., Le problème écono- 
mique de l’indexation. - GUGLIELMI J.-L., « Echelle mobile» ou «indexation» des 
salaires en France? - DE JuGLART M., L'indexation dans les baux. - Viaux H. 
L’indexation des valeurs mobilières dans la pratique. - Vasseur M., L'indexation 
à l’étranger. Résultats d’une enquête de Droit comparé. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Janvier 1955. - SIMON F., Les relations humaines dans l’entreprise. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Janvier 1955. - Roux R., Une méthode d’application du salaire minimum au Gua- 
temala. - GERSKOVIC L., Les conseil de producteurs en Yougoslavie. - MONTINI L., 
L’enquête parlementaire sur la misère en Italie. - FRIEDMANN G., Quelques expériences 
en matière de relations industrielles et humaines dans l’industrie. 


Rivista bancaria, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1955. - E. D'A., Contingenza storica e immanenza logica dei fatti 
economici (Cronache). - Amoroso L., Considerazioni sulla espansione degli investi- 
menti. - BARBERO D., I contratti bancari. - D’IPPOLITO T., La scienza della ragio- 
neria alla metà del XX secolo. (Il suo posto nel complesso delle odierne dottrine di 
economia aziendale). (II). 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Dicembre 1954. - BLUMESTEIN I., La giurisdizione tributaria per le imposte fede- 
rali nella Svizzera. - RASTELLO L., Le pertinenze - Aspetti civilistici e aspetti tri- 
butari. - GRIZIOTTI B., Postilla (all’articolo precedente). - Pomini R., Sull’impo- 
sizione degli utili d’impresa. 


Marzo 1955. - MicHELI G. A., Aspetti e problemi attuali del contenzioso tributario. 
- SELAN V., Qualche precisazione sui momenti del prelievo della spesa e dell’impiego 
nella teoria della finanza pubblica. - Buscema S., Copertura e costituzionalità delle 
leggi che comportano nuove e maggiori spese. - BroccoLI A., Sul termine del ricorso 
in rewocazione dell’ordinanza dell’Intendente. - SENINI S., Imposizione idell’usu- 
frutto e della nuda proprietà secondo l’attuale legge di registro. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Dicembre 1954. - Torant M., Il dazio sul grano nella politica agraria italiana. - 
ORLANDO G., Osservazioni sull’equilibrio economico di settore. - UZIELLI A., Espe- 
rimento di contratti di compartecipazione con mano d’opera specializzata nel piano- 
colle grossetano. - Bosi P., Correlazioni fra superficie lavorata e potenza della trat- 
trice agricola. - OTTOLENGHI Vira Finzi E., Appunti di economia agraria sulle 
colonie collettiviste in Israele. 
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Rivista di Politica Economica, Roma. 


Gennaio-Febbraio 1955. - Gini C., Delle migrazioni interne. - CaLaBI B., Politiche 
di concorrenza dei prezzi dell’acciaio. - MIANI-CALABRESE D., Politica economica e 
politica sociale nel pensiero di Melchiorre Gioia. - NARDUZZI N., Sviluppo teorico ed 
esempi relativi alla politica dei grandi mercati. - TOMASELLI A., Considerazione poli- 
tico-economica dei gruppi sociali e delle quantità globali. - Ferraro P., Investi- 
menti pubblici, propensione al consumo, moltiplicatore ed inflazione. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Ottobre-Dicembre 1954. - Insegnamenti di una votazione. - JACOMINI DI SAN SAVINO 
F., Italia ed Europa. - CLARKE A., La Gran Bretagna e il Continente. - MEZZALAMA 
F., L’U.R.S.S. e il disarmo atomico. - MAMMARELLA G., Il Bricker Amendment. - 
PoLLIce V., Osservazioni sul modo di formazione del trattato di pace con l’Italia. - 
GINIEWSKI P., Il trattato tedesco-israeliano per le riparazioni. - FERRARIS L. V., 
L’amministrazione centrale del Ministero degli Esteri italiano nel suo sviluppo 
storico (1848-1954) (fine). 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Novembre-Dicembre 1954. - CARPANO G., La teoria generale del commercio estero di 
Antonio Genovesi. - OuLES F., L’imposta diretta sul reddito e l’imposta generale 
sull’entrata alla luce della concezione keynesiana. 


Rivista Italiana di Economia Demografia e Statistica, Roma. 


Gennaio-Giugno 1954. - DE FINETTI B., L’andamento della mortalità in prossimità 
della «età estrema ». - PoMPILJ G., Su alcune applicazioni dei metodi di elimina- 
zione nelle ricerche sperimentali. - SAVORGNAN F., Bertillon e Gumplowiez. Consi- 
derazioni sociologiche sulle diminuzioni delle nascite in Francia. - BANDETTINI P., 
Ulteriori considerazioni a proposito delle fluttuazioni stagionali delle nascite. - Cusi- 
MANO G., Di alcuni criteri metodologici per la ripartizione del reddito nazionale fra 
le regioni d’Italia. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


December 1954. - MasuyaMa M., On the Error in Crop Cutting Experiment Due to 
the Bias on the Border of Grid. - PATNAIK P. B., A Test of Significance of a Diffe- 
rence Between Two Sample Proportions When the Proportions are Very Small. - 
Roy J., On Some Tests of Significance in Samples From Bi-Polar Normal Distri- 
butions. - CHAKRAVARTI I. M., On the Problem of Planning a Multistage Survey for 
Multiple Correlated Characters. 


Schweizerische Zeitschrift für Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Marz 1955. - RYrreL H., Humanisierung der Wirtschaft. - Brert H. G., Nochmals 
Verkehrsgleichung und Quantitätstheorie. - LEUTWILER F., Ein Sonderfall autonomer 
Kreditschépfung. - WILLENER-ScHMID A., Das Steuerpotential der natiirlichen und 
juristischen Personen von Lenzburg als Beispiel einer schweizerischen Industriege- 
meinde. - VOLK K. H., Die schweizerischen Kursäle. - ZAGAROFF S. D., National 
Income and General Productivity in Terms of Energy. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


February 1955. - ROBERTSON D. J., The Present Complexity of Wages Payments. - 
Wooprurr W., The American Origins of a Scottish Industry. - SHACKLE G. L. S., 
Business Men on Business Decisions. - Gray M., Economie Welfare and Money 
Incomes in the Highlands, 1750-1850. - Carsrairns A. M., Some Economie Aspects 
of the Union of Parliements. 
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Exanñimarióta Basken Akticholag - Quarterly Review, Stockholm. 
January 1955. - Jacozssos P., The Beturn to a Flexible Credit Policy. - Swepenzs 
EL, Some Trends in Swetish Exports. - Prrezsrs E., Economie Policy and Economie 
Devdopmexts in Norway. 


Boal Erscash, New York. 


Winter 1954. - Jusz A, Congressional Investigating Committecs. - Douiscurz L. 
Mand Puss H, The Process of Balanced Economie Growth. - Boreserzzica Ñ., 
Bale by Majority or by Principles. - Bierr P., The Authority of the Past - Sickness 
asd BoGAy in Frend’s Thought. - Ssross D. J., Beeent Labor Political Action in 
Western Europe. - Brzcrz P. L, The Sociological Study of Sectarianiom. 


both African (The) Journal of Economics, Sohannesyurg. 


December 1954. - Hawirasp W. E, The Economie Development of the Tabacco 
Industry of Northern Bhodesiz. - McKixseri E. T., An Approach to Joint Supply. 
- Wurre K. D, Do Industrial Patterns Repeat Themselyest - Vas Devesriz B, 
Die «Buimer-Vi Anskaplike>» Siening van die Aard en Omvang van die Exonomiese 
Weenskzp. - Bowss D. C., The Origins of the West African Currency Board 


Bosthers (The) Ecosomie Journal, Chapa Hill, N. C. 


January 1955. - McPrzzis J. B., The Structure of the American Capital Market. 
- Ksisnr Y. EL, Bámapader”s History of Economies, - Kzurias J. V., Locational 
Factors Infinenring Recent Aluminum Expansion. - Locxrrz C. E and Mazre J. 
VW. An Auris of Fiche Ineome Tax Beremue. - Dre H. 8.,, Development of the 
Bases Central in Argentina” Economy, - Scuzcepez G. G., The <Stabilizatiom> of 
Fringe Benefits Under the 1951-53 Wage Controls Program. 


Bova Étañiez, Oxford 


January 1955. - Preuss H. J., The Law of the Sovict State - Mrzz E, Conversa- 
tions with Bora Ecosormists, - Nove A., Soviet National Income Statistics. 


Étaff Papers - International Monetary Fund, Washington 


Féhrusry 1955. - Borrz Y. aná Barié J. P., The Liberalization of Intra European 
Trade in the Framework of OEEC. - Bevrozp E. A., Canada’s Capital Inflow, 1946-53. 
- Bzovenaz: B., Latin American Medium Term Import Stabilization Policies and the 
Adequacy À Brservea. - Murrres A. À, Foreign Exchange Budgets in Latin America. 
- Ksuszssuspzsx $, India’s Postwar Demand for Imports. - Dozzascz G. &., Finan- 
Gal Accounts im 2 Byte of Economie Accounts. - Goro J., Article VIII, Section 2(b), 
of the Fund Agreement aná the Unenforecability of Certain Exchange Contraeta: A 
Kar, 


Ha. - Vasasi L, Srilappi della legge dei parti ; an Lo | i 
risultati di una riecrea sulla distribuzione della popolazione secondo l’altimetria dei 
Corsa, 
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Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Novembre 1954. - L’évolution des opérations du Trésor au cours des deux premiers 
trimestres 1954. - L’évolution des moyens monétaires et financiers mis à la dispo- 
sition de l’économie pendant le 2° trimestre 1954. - Statistiques. - Etats-Unis. La 
situation budgétaire au début de l’exercice 1955. - Grande-Bretagne. Le erédit à la 
consommation. 


Décembre 1954. - Le crédit national. - Les opérations effectuées par la Caisse des 
Dépôts et Consignations en 1953. - Statistiques. - Etats-Unis. Le nouveau code du 
revenu intérieur. - Grande-Bretagne. Le livre sur le revenu national et les dépenses 
du Royaume-Uni de 1946 à 1953. 


Janvier 1955. - Exposé général des motifs du projet de loi de finances pour 1955. - 
Le budget annexe des prestations familiales agricoles. - La statistique des salaires 
déclarés en 1953. - Statistiques. - Allemagne occidentale. Le revenu national de 
1925 à 1953. 


Février 1955. - La réglementation actuelle des prix. - Les opérations du Trésor au 
cours du 3° trimestre 1954. - L’évolution des moyens monétaires et financiers mis 
à la disposition de l’économie pendant le 3° trimestre 1954. - Statistiques. - Alle- 
magne occidentale. La suppression du Sperrmark et les perspectives ouvertes par la 
eréation du Mark-capital. - Italie. Le budget et son évolution récente. 


Mars 1955. - Les bénéfices industriels et commerciaux déclarés en 1953. - La balance 
des payements de la zone frane au cours du premier semestre 1954. - Statistiques. - 
Belgique. Le budget de 1955 et la situation financière. - Suisse. Le budget de 1955. 


Statistique et Etudes Financières - Supplément Finances Comparées, Paris. 


N. 22 - 1954. - Le contrôle des Banques et du Crédit à l’étranger (I): Allemagne 
occidentale - Grande-Bretagne. 


Studi Economici, Napoli. 


Settembre-Ottobre 1954. - GRILLI C., La formazione del valore nelle imprese di 
utilità pubblica (continua). - VÓCHTING F., La riforma fondiaria in Italia (conti- 
nuazione e fine). - De FALCO Esposito S., Evoluzione di un regime di concorrenza 
imperfetta in ambiente democratico. 


Transport and Communications Review, New York. 


July-September 1954. - Ropeways and Cableways (second part). - Antwerp, Ocean 
Gateway to Western Europe. - KIERNAN L. J., Application of Modern Scientific 
Research on Railroads of the United States. 


October-December 1954. - Curtis M. H., Some Thoughts on Economie Trends in 
Air Transport. - CULLMAN H. S., The Port of New York Authority. - CLARKE D. M. 
A Survey of Road Developments in Recent Years. 


Trimestre (El) Económico, México. 


Enero-Marzo de 1954. - SILVA HERZOG J., El desarrollo de la enseñanza de las cien- 
cias económicas en México, 1925-1953. - MARQUEZ J., Bonos de poder adquisitivo 
constante. - BEVERAGGI-ALLENDE W. M., Consumo e inversión como propulsores del 
desarrollo económico. - MARRAMA V., En torno al concepto de desarrollo económico. 
- Cox C. M., La estadística en el Perú de los Incas. - MoLz B., La reforma mone- 
taria alemana de 1948, 


Abril-Junio de 1954. - LURIÉ S., Algunos aspectos del problema del desarrollo econó- 
mico. - FERRER A., Distribución del ingreso y desarrollo económico. - SANTÀ CRUZ 
A. P., Fines y medios de la política fiscal en los países subdesarrollados. - ANGELO- 
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POULOS A., Sobre la planificación económica. - 


MENZ J. A., Algunas observaciones 
sobre maximización de ganancias. 


Julio-Septiembre de 1954. - Furrapo C., La teoría del desarrollo en la evolución de 
la ciencia económica. - ROBINSON J., El modelo de una economía en expansión. - 
GARCIA A., La agricultura y el desarrollo económico en Colombia. - CÁRDENAS J. as 


Reforma agraria y desarrollo económico en el Ecuador. - HERMANN Max C., Docen- 
cia e investigación económica. 


Octubre-Diciembre de 1954. - KateckI M., El problema del financiamento del de- 
sarrollo económico. - Pazos F., Aspectos demográficos del desarrollo económico. - 
HERSCHEL F. J., La teoría clásica, la téoria keynesiana y la teoría general del 
interés. - WIONCZEK M. S., Los excedentes agrícolas mundiales y la política agrícola 
exterior de los Estados Unidos. - Bibliografía Económica Mexicana de 1951. 


Vniescnjaja Torhovlija, Moskva. 


N. 8 - 1954. - KONSTANTINOY M., PROKOPJEF I., Rasvitije sovetsko-finljandskich 
ekonomiceskich otnoscenij (Lo sviluppo delle relazioni sovietico-finlandesi). - BUROY N., 
Torhovlja Sovetskovo Sojuza s Argentinoj (Il commercio dell’U.R.S.S. con l’Argentina). 
- VIROBJAN G., KUJBYSCEV A., Uciastije Sovetskovo Sojuza na Mejdunarodnoj 
jarmarke v Lionje (La partecipazione dell’U.R.S.S. alla Fiera internazionale di 
Lione). - ZAVELJEV G., Polojenije na kapitalisticeskom rynke stanocjnovo oborudo- 
vanija (La situazione sul mercato capitalistico delle maechine utensili). 


N. 9 - 1954. - BELOSCIAPKIN P., Ekonomiceskije otnoscenija mezhdu SSR i Iranom 
(Le relazioni economiche tra 1”U.R.S.S. e l’Iran). - Borisov G., Sovetskije metalloob- 
rabatyvajusc-cije stanki (Le macchine sovietiche per la lavorazione dei metalli). 
- VASILIEV A., Platjojnoje soglascenije mejdu Gosudarstavennym Bankom SSSR i 
Bankon Resp. Urugvaj (L’accordo per i pagamenti tra la Banca di Stato del- 
1’U.R.S.S. e la Banca della Repubblica dell’Uruguay). - Smirnoy A. P., Kliring v 
mejdunarodnych rasc-cetach (Il clearing nel sistema dei pagamenti internazionali). 


N. 10 - 1954. - PAPKIN M., Rasvitije vnesenej torhovli Kitajskoj Narodnoj Respu- 
bliki (Lo sviluppo del commercio estero della Repubblica Popolare Cinese). - RAU 
G., Vnesenjaja torhovlja Germanskoj Demokraticeskoj Respubliki (Il commercio 
estero della Repubblica Democratica Tedesca). - Borisov M., Voprosy mejduna- 
rodnovo ekonomiceskovo sotrudnicestva na XVIII sessii Ekonomiceskovo i Sotzialnovo 
Sovieta OON (Problemi della collaborazione economica internazionale alla XVIII 
sessione del Consiglio economico e sociale dell’ONU). 


N. 11 - 1954. - DUDINSKIJ I., Vnesenjaja torhovlja Sovetskovo sojuza na slujbe mira 
i progressa (Il commercio estero dell’U.R.S.S. a servizio della pace e del progresso). 
- VirJsasov K., Razvitije vnesenej torhovli evropejskich stran narodnoj demokratii 
(Lo sviluppo del commercio estero nei paesi europei a democrazia popolare). - 
SERGEV V., Sovetsko-1slandskije torhovyje otnoscenija (Le relazioni commerciali tra 
l’U.R.S.S. e l’Islanda). - KoRoLENKo A., Kompensatzionnoje soglascenije mejdu 
sovietskimi i jugoslavskimi /vnesenetorhovymi organizatzjami (L’accordo di com- 
pensazione fra le organizzazioni commerciali sovietiche e jugoslave). 


N. 12 - 1954. - Boxrov V., DoBRocHoTOy A., Vnesenjaja torhovlja i podjom na- 
rodnovo chozjajstva Bolgarii (Il commercio estero e l’espansione dell’economia 


nazionale bulgara). - KoTKkovsKiJ Ja., Ekonomiceskaja ekspansija S-SCI-A na 
mirovom kapitalisticeskom rynke (L’espansione economica degli SU sul mercato 
mondiale capitalistico). - KororKova E. Sovremennoje sostojanije kapitalisti- 


ceskovo rynka kakao-bobov (Lo stato attuale del mercato capitalistico del cacao). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 8 - 1954. - Press I., Velikoje istoriko-kriticeskoje proizvedenije K. Marksa (Una 
grande opera critico-storica di C. Marx). - DJACENKO V., O prirode i funktzijach 
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sovetskich finansov (Sulla natura e sulle funzioni delle finanze sovietiche). - VER- 
SCININ A., ISAEv I, SAMOJLOV S., O reservach dalnejscevo rosta proizvoditelnosti 
truda na predprijatijach Sverdlovska (Sulle riserve per l’ulteriore incremento della 
produttività del lavoro nelle fabbriche di Sverdlovsk). - ZALTZMAN L., Voprosy 
dalnejscej intensifikatzii i spetzialisatzii zhivotnovodstva v SSSR (Problemi del- 
l’ulteriore intensificazione e specializzazione dell’allevamento del bestiame nel- 
l’URSS). - Karra V., Uspechi ekonomiceskovo stroitelstva y Rumynskoj Narodnoj 
Respublike (Successi della ricostruzione economica nella Repubblica Popolare 
Rumena). 


N. 9 - 1954. - BEKUA I., Ekonomiceskije zakony sotzialisma i chozjajstvennaja poli- 
tika sovetskovo gosudarstva (Le leggi economiche del socialismo e la politica econo- 
mica dello Stato sovietico). - SoKoLov B., Razvitije jilisc-cjnovo strejtelstva y SSSR 
(Lo sviluppo delle costruzioni edili nell’URSS). - Novikov I., Snijat sebestojmost 
produktzii, obezpiecit rentabelnuju rabotu Sovchozov (Ridurre i costi di produzione, 
assicurare la redditività del lavoro dei Sovchozy). - MASLENNIKOV V., Pjat let 
Kitajskoi Narodnoj Respubliki (Cinque anni di Repubblica popolare cinese). - 
YUAN-TZEEN Lo, Razvitije proizvodstvennoj kooperatzii i perspektivy  sotzialisti- 
ceskovo pereustrojstva selskovo chozjajastva v Kitaje (Lo sviluppo della cooperativa 
di produzione e le prospettive della ricostruzione socialista dell’agricoltura in Cina). 
- KAMENOV E., MATEEV E., Uspechi ekonomiceskovo razvitija Bolgarii za desjat let 
narodnoj vlasti (I successi dello sviluppo economico della Bulgaria in dieci anni di 
Governo popolare). - GERTZOVIE G., Borba za ravitije mirnoj ekonomiki i podjom 
materialnovo blagosostojanija trudjasc-cichtza, Germanskoj Dem. Respubliki (La 
lotta per lo sviluppo dell’economia di pace e il miglioramento del benessere mate- 
riale dei lavoratori della Repubblica popolare tedesca). - JSMAJLOV K., Torhovlja 
imperialisticeskich derjav so slaborazvitymi stranami orudije kolonialnovo grabeja 
(Il commercio delle potenze capitalistiche con i paesi sottosviluppati - strumento 
della spoliazione coloniale). - KoRNIENKO A., Reaktionnaja susc-cjnost teorii 
«reguliruemoj ekonomiki » kapitalisma (L’essenza reazionaria della teoria capitalistica 
dell’« economia regolata »). 


N. 10 - 1954. - N. N., O propagande ekonomiceskich znanij (Sulla propaganda delle 
conoscenze economiche). - Lavrov V., Rol finansovo-kreditnoj sistemy v dalnjejscem 
razvitii selskovo chozjajstva SSSR (La funzione del sistema finanziario-creditizio 
nell’ulteriore sviluppo dell’agricoltura sovietica). - PeETROv A., Borba Sovetskovo 
Sojuza za razvitije mejidunarodnovo ekonomiceskovo sotrudnistva (La lotta del- 
l’Unione Sovietica per lo sviluppo della cooperazione economica internazionale). - 
GANSCIN G., Vedusc-ciaja rol gosudarstvennovo sektora y ekonomike Kitajskoj 
Narodnoj Respubliki (Il ruolo direttivo del settore statale nell’economia della Re- 


pubblica popolare cinese). - GRISCIN G., Pjat let mirnovo razvitija Germanskoj 
Demokraticeskoj Respubliki (Cinque anni di economia di pace nella Repubblica 
democratica tedesca). - PRAGHER T., Ekonomika Avstrii v poslevojennyj period 


(L’economia austriaca nel periodo postbellico). 


Westminster Bank Review, London. 


February 1955. - The Chairman’s Statement. - CAIRNCROSS A., Saving and Invest- 
ment Since the War. - RoBson P., Industrial Development under Devolution: The 
Case of Northern Ireland. - CHISHOLM M., The Sale Value of Farms in England 
and Wales Since the First World War. - Question-Marks of 1955. 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Februar 1955. - BERGHANDLER L., Eigentum und Sozialordnung. Einführung in die 
Problemstellung. - KLOTEN N., Das Eigentum in der Wirtschaftsordnung. - WEISSER 
G., Die Eigentumsbildung als Mittel sozialen Ausgleichs. - SPIEGELHALTER È, Zur 
statistischen Erfassung der Eigentumsbildung. 
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Marz 1955. - Gatz W., Ist die Konvertibilität der Währungen noch aktuell? 
- KERSCHAGL R., Wirtschaftssystem und Konvertibilität. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


Heft 1 - 1955. - Die wirtschaftliche Lage Anfang 1955. - Verstärker Expansions- 
drang am Beginn der Vollbeschäftigungsphase. - Brennpunkte der Industrieko- 
njunktur. - Geringe Preisreaktionen. - Stimmen zur amerikanischen Konjunktur. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


Heft 1 - 1955. - SCHÜRMANN L., Sozialordnung und Staatsverfassung. - SCHERRER 
W., Zur Entwicklung des Dienstvertragsrechts. - DERRON L., Das Arbeitsverháltnis 
im Rechtssystem. - Kùry E., Die Sozialversicherung. - FISCHER O., Die ókonomi- 
schen Aspekte der Sozialpolitik. - MOTTELI C., Die betriebliche Sozialpolitik. - 
GLoor P., Die menschlichen Beziehungen im Betrieb. - SIMEON L., Private Sozia- 
larbeit. 


REGESTI EMEROGRAFICI 


L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 
riodici economici e politici del mondo. 

Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 831 pubblicazioni, appartenenti a 58 
diversi paesi e a 11 organismi internazionali. I regesti sono redatti dai seguenti ricercatori 
dell’ Istituto : ISA MARCHINI, MATILDE PITTALUGA, VITTORIO SIROTTI. 

Soltanto una piccola parte dei regesti eseguiti viene pubblicata nel Bollettino Emero- 
grafico di Economia Internazionale. 

I regesti pubblicati nel Bollettino sono distribuiti secondo una classificazione semplice, 
non eccessivamente sistematica e non eccessivamente analitica. Ciò ai fini pratici della ra- 
pida lettura e consultazione. 

Ai fini scientifici, l’ Istituto di Economia Internazionale usa una propria classificazione 
sistematica, nella quale è stato în parte applicato il criterio decimale. Le lettere e le cifre 
che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull'angolo destro 
superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 
l’ Istituto. 

Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in jascicoli 
trimestrali separati. 

Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. VII. - Scambi con l' estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 

VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
municazioni. 


II. - Problemi dell’agricoltura e delle in- 
dustrie estrattive. 


III. - Problemi dell’industria. IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
IV. - Problemi del commercio interno - mografici - Politica sociale. 
Pier Consume. X. - Situazione economica dei varî paesi. 


XI. - Politica commerciale internazionale. 


V. - Problemi bancari e monetari - Borse. XII. - Istituti e problemi economici inter- 
VI. - Le finanze pubbliche. nazionali. 
I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. dito netto distribuibile dell’intera nazione. 


John Eaton, economista marxista, afferma: 
«il reddito nazionale può soltanto consistere 


reddito nazionale (« The Annals of the di SACS Les Presse NESSO me 

i x beni disponibili per uso della comunità ». I 
Hitotsubashi Academy», Tokyo, ottobre PRI o 2 

1954) nuovi valori sono uguali alla somma dei sa- 

i lari totali dei lavoratori produttivi più il 

E’ assai importante nel compiere un ap- valore totale del surplus. Il surplus è dato 

prezzamento critico di una definizione ope- dalla somma totale disponibile per rendita, 

razionale di reddito nazionale tenere presen- interesse, profitto, per accantonamenti, per 

te gli scopi specifici per i quali è designata. servizi commerciali e altre spese fisse, per le 

Nel campo dell’economia marxista il reddito forze armate e le altre spese statali non-pro- 

nazionale è definito come l’origine delle duttive. Statisticamente il concetto marxista 

varie porzioni di reddito, ossia come il red- di reddito nazionale è la misura del valore 


(2935) EE (161) 3 
TSURU SHIGETO, Sul concetto sovietico di 
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del surplus o il rapporto tra il surplus e 
i pagamenti di salari. E’ difficile stabilire le 
differenze operazionali delle definizioni di 
reddito nazionale dei due campi opposti: 
marxista e capitalista. Il Palytsef ha com- 
piuto uno studio per stabilire tali differenze 
considerando i tre aspetti della produzione, 
della distribuzione e della spesa del reddito. 

(I. M.) 


(2936) (PE) (111) 18 

HUNTER A., La Commissione Monopoli e il 
benessere economico («The Manchester 
School of Economie and Social Studies », 
Manchester, gennaio 1955). 


La moderna economia del benessere, basa- 
ta sulla corretta distribuzione delle risorse 
attuata in funzione dell’uguaglianza tra 
prezzo e costo marginale, non trova posto 
nei rapporti della Commissione Monopoli. Al 
contrario viene applicato un concetto sem- 
plice e tradizionale, tendente a rilevare la 
possibilità o meno del «libero ingresso » del- 
le aziende nell’ambito economico. Le pratiche 
monopolistiche attuate da associazioni com- 
merciali tendono a impedire il «libero in- 
gresso »; la Commissione ha il compito di 
scoprire ed eliminare tali pratiche. L’appli- 
cazione del criterio del «libero ingresso » ha 
due eccezioni: la prima si ha quando un 
gruppo monopolista è contrastato da un 
compratore monopsonista o quasi-monopsoni- 
sta; la seconda si basa su due affermazioni 
dello Schumpeter: che la prova dell’azione 
economica è la produzione totale e non l’ef- 
ficienza distributiva, e che l’aumento della 
produzione è principalmente frutto dell’atti- 
vità di grandi imprese monopolistiche in 
grado di applicare nuove tecniche. In base 
a tali principi la Commissione è proclive a 
fare delle concessioni nei casi in cui il potere 
monopolista si accompagna allo sviluppo, 
alle innovazioni e ai bassi costi di produ- 
zione. (I. M.) 


(2937) EC 2 
KERVYN DE LETTENHOVE A., Il rapporto del 
capitale al reditto. II Stima e uso (« Bul- 
letin de l’Institut de Recherches Économi- 
ques et Sociales », Louvain, febbraio 1955). 


Vi sono notevoli difficoltà nella stima del 
capitale e le varie soluzioni sono suscettibili 
di critica. In pratica il capitale, come il pro- 
dotto, si misura in unità monetarie. Le in- 
certezze riguardanti il prodotto sono piutto- 


sto pertinenti la misura, mentre in materia 
di capitale le difficoltà soro concettuali. Se 
sì misura l’equipaggiamento di una indu- 
stria in un momento dato, il valore del ca- 
pitale sarà un valore medio, la misura del- 
l’investimento necessario per una nuova pro- 
duzione sarà invece un valore marginale. In 
materia di capitale nazionale si dovranno 
invece applicare concetti globali e analisi 
per settori. A seconda dell’uso varia il con- 
cetto di coefficiente di capitale: le diverse 
definizioni sono impiegate nei confronti sto- 
rici, nei confronti tra paesi, nei problemi di 
sviluppo economico e di sviluppo per settori. 
Occorre grande prudenza nel calcolo dei coef- 
ficienti di capitale e nella loro interpreta- 
zione. Solo per periodi brevi possono effet- 
tivamente servire a determinare il fabbiso- 
gno di capitale di differenti programmi. 

(I. M.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(2938) EE (511) 17 

García A., L'agricoltura e lo sviluppo eco- 
nomico in Colombia («El Trimestre Eco- 
némico » México, luglio-settembre 1954). 


La popolazione rurale della Colombia, pari 
al 74% della popolazione complessiva, parte- 
cipa solo per il 30% al reddito del paese. Nè 
lo stato né le imprese tengono conto che il 
punto di partenza dello sviluppo nazionale 
deve essere l’aumento della produttività agri- 
cola. La bassa produttività dell’agricol- 
tura colombiana è determinata dal cattivo 
impiego dei fattori produttivi disponibili e 
dalla scarsissima dotazione di capitale per 
persona e per ettaro. Conseguenza della bassa 
produttività sono i bassi salari agricoli e il 
loro bassissimo potere d’acquisto. Se non si 
modificano la struttura della proprietà della 
terra e i livelli della produttività, l’aumento 
demografico condurrà fatalmente ad una 
maggiore dispersione del lavoro agricolo e ad 
un’ulteriore diminuzione della produttività 
relativa dell’economia agricola. Alla povertà 
di capitali dell’agricoltura si aggiunge la 
struttura commerciale del sistema creditizio. 

(V. S.) 


(2939) (PE) (513) 26 

CÁRDENAS J. C., Riforma agraria e sviluppo 
economico nell’Ecuador («El Trimestre 
Económico », México, luglio - settembre 
1954). 
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Due sono i problemi fondamentali dell’a- 
gricoltura della Sierra ecuatoriana: 1) il lati- 
fondo di carattere feudale, in cui ha luogo 
uno sfruttamento infamante del lavoratore 
agricolo; 2) il minifondo, causa di progressi- 
vo impoverimento del suolo e del proprietario. 
Nella zona costiera la situazione non è così 
grave, ma negli ultimi anni si è accesa una 
lotta violenta fra contadini e proprietari per 
il possesso di terre che, per il favorevole an- 
damento delle esportazioni di certi prodotti, 
hanno acquisito un valore economico che 
prima non avevano. La riforma agraria do- 
vrà essere programmata in forma graduale, 
stabilendo priorità per quelle zone in cui il 
problema dell’assegnazione della terra alle 
masse contadine sia più urgente. Contempo- 
raneamente dovrebbe venir costituito un 
Banco de la Reforma Agraria destinato sia 
ad effettuare il servizio dei debiti derivanti 
dall’espropriazione della terra sia a conce- 
dere il credito per l’esecuzione normale dei 
piani di sviluppo agricolo. Alla riforma agra- 
ria dovrebbero essere collegati i lavori e gli 
investimenti destinati alla miglior utilizza- 
zione delle risorse idriche del paese. (V. S.) 


(2940) (PE) (131) 23 

Torani M., Il dazio sul grano nella politica 
agraria ‘italiana (<« Rivista di Economia 
Agraria », Roma, dicembre 1954). 


Le richieste formulate con insistenza, nel 
corso degli ultimi tempi, in favore dell’au- 
mento del prezzo del grano, hanno suggerito 
la riedizione di uno studio sulla storia del 
dazio sul grano in Italia. La storia insegna 
che l’imposizione di un dazio può servire per 
necessità particolari del momento, ma che 
non deve costituire una forma di ripiego per 
imprese minacciate o come mezzo per mante- 
nere regolamentazioni che non rispondono 
più alle moderne possibilità tecniche. L’inse- 
gnamento del passato suggerisce interventi 
moderati piuttosto che una politica di pro- 
tezionismo spinto. Il dazio sul grano in Ita- 
lia, specie nelle regioni meridionali, ha im- 
pedito forti diminuzioni della superficie colti- 
vata, ma spesso, non solo non ha modificato 
gli ordinamenti latifondistici, ma ha contri- 
buito al loro mantenimento. D’altra parte 
nelle regioni meridionali la coltura del gra- 
no offre le maggiori possibilità di occupa- 
zione e di reddito e non si può quindi espor- 
la a brusche riduzioni. (I. M.) 


(2941) (PE) (0) 1 
Discussioni sul grano (« The Economist», 
London, 8 gennaio 1955). 


Il 31 luglio 1956 scadrà l’Accordo Inter- 
nazionale del Grano. Entro quest’anno i go- 
verni interessati dovranno svolgere le tratta- 
tive per il rinnovo. I quattro principali pro- 
duttori — Canadà, Stati Uniti, Argentina e 
Australia — rappresentati sul mercato da a- 
genzie ufficiali, che stabiliscono i prezzi ed 
amministrano ingenti stocks, sono fortemen- 
te sostenuti dai rispettivi governi, il che li 
pone in situazione di netto vantaggio. La 
funzione dell’Accordo non è soltanto quella 
di garantire all’esportatore un prezzo base 
di vendita, ma di fissare un prezzo massimo 
per l’importatore (attualmente $ 2,05 per 
bushel). Questo genere di protezione potreb- 
be apparire superfluo al momento attuale, 
ma diverrebbe necessario in caso di scarsi 
raccolti. Gli avvenimenti recenti fanno pre- 
vedere la sopravvivenza dell’Accordo; gli e- 
sportatori scenderanno facilmente a com- 
promessi sul prezzo, pur di addivenire al 
rinnovo. Il governo statunitense è oggi meno 
propenso a considerare il prezzo massimo 
come mezzo atto a ridurre la misura del sus- 
sidio che esso accorda agli esportatori di 
grano. (MEI) 


(2942) EE (161) 17 

Harris C., Nella Russia Sovietica la produ- 
zione di alimenti deve crescere per legge 
(« Foreign Affairs», New York, gennaio 
1955). 


Il « gap » tra l’effettiva produzione e l’ab- 
bondanza agricola in Russia è talmente pro- 
fondo che nel giro di un breve periodo sarà 
assai difficile colmarlo. In seguito ai com- 
piti assegnati nel 1953 da Malenkov per l’au- 
mento della produzione agraria, furono ema- 
nate due serie di decreti arditi, ma contrad- 
ditori. La prima serie fu emanata nel Set- 
tembre 1953. Con l’aumento dei prezzi ai 
produttori si è cercato di eccitare la produ- 
zione di carne, ortaggi, frutta e piante in- 
dustriali in funzione delle colture esistenti. 
La seconda serie, rappresentata particolar- 
mente dal decreto 2 marzo 1954, intendeva 
espandere l’area coltivata allo scopo di rea- 
lizzare un rapido e non costoso aumento del- 
la produzione cerealicola. E” troppo presto 
per apprezzare i risultati della campagna per 
l’aumento] della produzione agricola, ma i 
passati fallimenti, le difficili condizioni fi- 
siche e la grandiosa natura dei piani attuali 
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fanno pensare che la produzione sarà lontana 
da quella sperata. Gli sforzi per aumentare 
i raccolti e la produttività del bestiame da- 
ranno frutti solo nel lungo andare. (I. M.) 


(2943) (PE) (161) 23 

APREMONT B., I recenti sviluppi della politi- 
ca agraria dell’URSS («Politique Etran- 
gère», Paris, febbraio 1955). 


Le misure adottate dal governo sovietico 
nel quadro della nuova politica agraria ten- 
dono, a breve scadenza, a spianare le diffi- 
coltà che la crisi foraggiera ha creato nei 
settori dell’alimentazione e dell’allevamento 
del bestiame; a lungo termine, esse sono de- 
stinate a rafforzare il potenziale economico 
e strategico delle regioni orientali. Si preve- 
de che il Kazahistan produrrà negli anni a 
venire la stessa quantità di frumento fornita 
dall’Ucraina. La realizzazione del piano di 
aumento della produzione cerealicola porrà 
in mano all’URSS, nei prossimi anni, un’im- 
portante leva di comando del mercato mon- 
diale, particolarmente nei settori del Medio 
Oriente, della Cina e del Sud-Est asiatico. I 
metodi adottati per incrementare rapidamen- 
te la produzione si ispirano, più che alla 
politica di calma annunciata lo scorso anno, 
ai procedimenti forti del regime sovietico: 
aumento delle obbligazioni dei kolchoz, tra- 
sferimenti di mano d’opera, ete.. Data l’im- 
popolarità dei nuovi provvedimenti è stato 
necessario rafforzare i poteri delle autorità 
preposte al settore agricolo. La responsabili- 
tà delle M.T.S. nella direzione dell’attività 
kolchoziana si è nettamente affermata; i 
presidenti dei kolchoz e i loro subalterni 
sono ormai automaticamente iscritti al Par- 
tito. Le direzioni agricole saranno decentrate 
e conserveranno stretti contatti con gli or- 
gani centrali. (M. P.) 


(2944) EE (161) 17 

L’agricoltura, punto debole del sistema co- 
munista (« L’Economie », Paris, 3 marzo 
1955). 


Le recenti dimissioni di Malenkov sono 
state provocate dall’insucesso della sua poli- 
tica agraria. Le difficoltà del governo so- 
vietico nel campo dell’agricoltura risalgono 
ai primi giorni della rivoluzione poichè mai, 
dal 1917, i Sovietici sono riusciti a vincere 
completamente la resistenza dei contadini 
alla collettivizzazione. L’agricoltore è, in tut- 
ti i paesi, fortemente'attaccato alla sua ter- 
ra, egli ha un senso innato della proprietà 


privata. Il regime comunista si trova di fron- 
te difficili compiti poichè vuole portare la 
produzione agricola a una misura sufficiente 
ai bisogni della popolazione (ciò che esige 
che l’agricoltore sia incoraggiato a sviluppa- 
re la produzione) e, insieme, eliminare com- 
pletamente la proprietà privata. Pertanto la 
politica seguita è caratterizzata da restrizio- 
ni alternate a concessioni momentanee sem- 
pre con lo stesso risultato negativo. Ma la 
conseguenza più preoccupante della colletti- 
vizzazione è stata la diminuzione della pro- 
duzione. I diversi Congressi del Partito han- 
no stabilito direttive e indicato nuove vie 
per aumentare la produzione, ciononostante 
l’agricoltura rimane il punto debole del si- 
stema sovietico. Il rapporto di Kruscev del 
1953 conferma tale asserzione: vi è assoluta 
incompatibilità tra il sistema comunitario 
e il produttore agricolo che rimane profon- 
damente individuale. Questo non può essere 
ammesso dai dirigenti sovietici, essi non pos- 
sono retrocedere poichè ciò significherebbe 
il ritorno alla piccola proprietà individuale e 
alla produzione mercantile che sono «i peg- 
giori nemici del comunismo ». (I. M.) 


(2945) (PE) (0) 12 
Il problema del carbone europeo (« The Sta- 
tist », London, 12 marzo 1955). 


L’Alta Autorità della C.E.C.A., che con- 
trolla oltre la metà della produzione di car- 
bone dell’Europa Occidentale, ha ammesso 
recentemente che «il carbone non ha più il 
monopolio come fonte di energia ed è oggi 
soggetto alla concorrenza di altre fonti di 
energia », e ha aggiunto che «l’adattamento 
della economia carbonifera alla nuova situa- 
zione è scarsamente curato ». Per i futuri 
dieci anni si prevede che il consumo di car- 
bone nell’Europa Occidentale aumenterà, nel 
caso migliore, del 26% e nella Comunità del 
22% e, al peggio del 2-3% nel primo terri- 
torio e del 4% nel secondo. Il lieve aumento 
previsto nel consumo di carbone rispetto al- 
all’aumento dei consumi delle altre fonti di 
energia trova conferma nel confronto tra gli 
indici della produzione industriale, che in- 
dica per lo scorso anno una diminuzione del 
4% nel consumo di carbone, e nel confron- 
to dei prezzi dal 1949 a oggi, che indica co- 
me i prezzi del carbone siano aumentati in 
grado maggiore di quelli delle altre fonti di 
energia. D'altra parte si assiste ad un au- 
mento della produzione e quindi a un au- 
mento degli stocks che l’Alta Autorità si 
rifiuta però di finanziare: essa raccomanda 
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l’aumento dell’utilizzazione delle qualità in- 
feriori nelle centrali elettriche e l’adozione 
di prezzi flessibili per stimolare ii consumo. 
Ci si può attendere, comunque, un «certo 
aumento» nel consumo del carbone, anche 
nel caso di un esiguo aumento dei redditi 
nazionali, ma le opinioni sono molto discor- 
di per quanto concerne la misura di tale 
aumento. (I. M.) 


III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(2946) EE (111) 24 

JONES L., Le prospettive delle costruzioni 
navali britanniche («The Manchester 
School of Economie and Social Studies », 
Manchester, gennaio 1955). 


Dalla fine del 1949 la flotta mercantile 
britannica è stata completamente reintegra- 
ta dalle perdite belliche e ciò si è riflesso in 
una diminuzione delle commesse; tale dimi- 
nuzione è stata fermata dal boom coreano 
ed è riapparsa nel 1952 e 1953. Con una 
flotta di 18 milioni di tonn. lorde, una do- 
manda di sostituzione del 24% darà luogo 
a una domanda di nuove costruzioni di 450 
mila tonn. lorde per anno cui può aggiungersi 
una quota della domanda mondiale pari a 
200.000 tonn. annue. E” vitale per l’indu- 
stria delle costruzioni navali britanniche che 
la flotta mantenga la sua posizione di supre- 
mazia relativa, se non assoluta. Il compito di 
mantenere tale efficienza è reso più diffici- 
le da costi e carichi fiscali crescenti. Questi 
ostacoli hanno indotto molti governi a in- 
tervenire con misure quali sussidi, prestiti 
ausiliari, condizioni creditizie favorevoli, di- 
seriminazioni di bandiera. In Gran Bretagna 
misure quali le «investment allowance » dif- 
ficilmente potranno aumentare gli ordini sia 
nel settore dei «liners» che in quello dei 
« tankers » nei quali vi sono molte unità in 
costruzione, ma poche speranze di abbondan- 
ti ordini futuri. Altrettanto dicasi per il set- 
tore dei «tramps», strettamente legato al- 
l’andamento del mercato dei noli che non è 
stato certo stimolante. I cantieri britannici 
presentano perciò una sovrapotenzialità che 
potrà essere impiegata o ad accrescere la 
propria flotta d’altomare o ad aumentare le 
esportazioni. In questo campo si risente la 
rinvigorita concorrenza dei cantieri esteri ri- 
spetto ai quali quelli britannici praticano 
prezzi più bassi, ma sono battuti nei termini 
di consegna, ciò che ha prodotto un declino 


delle esportazioni. Per queste ragioni è dif- 
ficile prevedere fino a quando l’attuale ca- 
pacità produttiva potrà essere pienamente 
sfruttata e come le forze lavorative ora 1m- 
pegnate in tale industria potranno essere 
pienamente impiegate al di là dei pross:mi 
due o tre anni. (I. M.) 


(2947) EE (116) 19 

La Francia e la gara della gomma sintetica 
con la gomma naturale (« L’Economie >, 
Paris, 3 febbraio 1955). 


x 


Nel corso degli ultimi 15 anni si è rilevato 
un rapido sviluppe della produzione di gom- 
ma sintetica; esso è stato determinato dal- 
l’aumento della domanda e da fattori di ca- 
rattere strategico, economico e tecnico. I 
principali produttori di gomma sintetica so- 
no: gli Stati Uniti (90% della produzione 
del mondo libero), il Canada, la Gerniania e 
e l’URSS. Fino ad oggi la Fraucia non è 
stata produttrice di gomma sintetica; il con- 
sumo interno, relativamente basso, non giu- 
stificherebbe la creazione di stabilimenti per 
la fabbricazione dei tipi G.R.S. o Buna, 1 cui 
costi verrebbero a superare di gran lunga 
quelli americano e canadese; mentre si ri- 
tiene possibile la produzione di gomme spe- 
ciali. La Société du Caoutchouc Butyl — di 
recente costituzione — produrrà 20.000 ton- 
nellate annue di Butyl e, oltre a coprire il 
fabbisogno nazionale, potrà destinare circa 
8.000 tonnellate all’esportazione. (In Euro- 
pa non esiste nessun’altra fabbrica di Butyl). 
La Camera di Commercio e il Porto di Stra- 
sburgo hanno formulato un progetto per in- 
crementare la produzione di gomme sinteti- 
che speciali, nel quadro del programma per 
l’installazione di nuovi impianti industriali 
nel dipartimento del Basso Reno. Si tratte- 
rebbe di gomme a base di nitrile acrilico 
del tipo della G.R.N. americana, che presen- 
tano una forte resistenza alle essenze e agli 
oli. Verrebbero utilizzati, come materie pri- 
me, i gas di petrolio provenienti dalle raffi- 
nerie di Merkwiller (Pechelbronn). Il pro- 
getto è tutt’ora in esame. (M. P.) 


(2948) EE (121) 62 
M. G., Conseguenze economiche del riarmo 
tedesco (« The World Today», London, 


marzo 1955). 


La spesa per la riorganizzazione delle for- 
ze armate della Germania Occidentale è sta- 
ta valutata ad un minimo di DM 65 miliar- 
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di. Nel 1954 il reddito nazionale lordo è au- 
mentato dell’8% rispetto al 1953; supponen- 
do che l’economia del paese continui la sua 
graduale espansione, il bilancio della difesa 
dell’esercizio 1955-6, DM 9 miliardi, non de- 
sterà alcun serio problema (la Germania Oc- 
cidentale ha sostenuto per diversi anni un 
onere di «costi d’occupazione » pari ai due 
terzi di tale cifra). La decisione del riarmo 
è avvenuta in un periodo di intensa attività 
economica. Benchè la capacità produttiva 
dell’industria sia stata fortemente incremen- 
tata, si rileva una persistente necessità di 
investimenti su larga scala; le prospettive, 
al riguardo, sono soddisfacenti: il risparmio 
volontario è in aumento e il mercato dei ca- 
pitali ha dato segni di ripresa. Il problema 
più serio in vista del riarmo è quello della 
scarsità di mano d’opera. Per varie circo- 
stanze è particolarmente difficile dare l’e- 
satta misura della riserva di mano d’opera 
tedesca. Uno dei principali motivi della ri- 
gidezza del mercato della mano d’opera è la 
presa di posizione degli operai nei confronti 
dei datori di lavoro. Attualmente i sindacati 
operai sostengono l’introduzione della setti- 
mana lavorativa di quaranta ore. (M. P.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - CONSUMO. 


(2949) EE (161) 4 
Ancora dubbiosi à consumatori russi («The 
Economist », London, 29 gennaio 1955). 


Il 1955 è l’anno di chiusura del piano 
quinquennale russo. E” difficile prevedere 
quale sarà l’atteggiamento dei nuovi piani- 
ficatori nei riguardi del consumatore. In 
realtà, la recente propaganda interna, la- 
sciando a parte «i bisogni del consumato- 
re», particolarmente esaltati dai successori 
di Stalin, ha posto in rilievo «la fondamen- 
tale importanza dell’industria pesante ». I 
beni di consumo vengono distinti in articoli 
principali, come vestiti e scarpe, e articoli 
semi-di lusso, come macchine da cucire e ap- 
parecchi radio. Le promesse che i successori 
di Stalin fecero ai consumatori non mutaro- 
no radicalmente l’andamento dei piani; i 
risultati del 1954, tuttavia, denotano un suc- 
cesso in entrambi i settori della produzione 
di beni di consumo. I nuovi indirizzi econo- 
mici dovrebbero essere adottati nell’anno in 
corso o nel prossimo anno. Il problema, di 
fronte al quale oggi si trovano i governanti 


x 


russi, non è l’abbandono dei propositi per 
un economia di pace, ma la misura in cui 
ridurne la tanto esaltata grandiosità. I capi 
militari hanno oggi maggior voce in capito- 
lo circa la formulazione del Gosplan ed à 
ovvio che essi sosterranno la priorità della 
produzione bellica. Le speranze dei russi, riaf- 
fiorate in seguito alle recenti promesse, sa- 
ranno ancora una volta deluse? (M. P.) 


(2950) (PE) (116) 47 

L'attuale regolamentazione dei prezzi (« Sta- 
tistiques & Etudes Financières», Paris, 
febbraio 1955). 


L'art. 16 della legge francese sui prezzi 
(30 giugno 1945) dispone che «i prezzi di 
tutti i prodotti e servizi sono e rimangono 
bloccati al livello del 1° settembre 1939, 
oppure al livello raggiunto dopo tale epoca, 
in seguito alle decisioni degli organi compe- 
tenti ». Tali decisioni hanno dato luogo ad 
una complessa regolamentazione dei prezzi 
che si presenta sotto le seguenti forme: a) 
fissazione del prezzo in valore assoluto (a- 
dottata per: grano, riso comune, mais, zue- 
chero, pane, oli da tavola, alluminio, nickel, 
acido solforico, concimi, cuoi conciati, carta 
da giornali, pasta di carta, prodotti farma- 
ceutici non specializzati e per diversi servizi 
fra cui: l’erogazione del gas, dell’acqua e 
dell’elettricita); b) applicazione di una per- 
centuale sul livello « 1939» (adottata per: 
rette delle pensioni e onorari per operazioni 
chirurgiche in cliniche private, tariffe dei 
trasporti marittimi interni — mentre le tarif- 
fe dei trasporti ferroviari, marittimi ed aerei 
sono oggetto di un regime tutto affatto di- 
verso); e) quadro o formula del prezzo (ap- 
plicata a: cioccolato, caffè tostato, paste 
alimentari, semi oleosi e oli « non da tavola », 
sapone comune, acidi grassi, spirito da bru- 
ciare, specialità farmaccutiche); d) formula 
per il prezzo preventivato (per i settori delle 
costruzioni meccaniche, elettriche e della pro- 
duzione di materiali refrattari); e) formula 
per i prezzi dei prodotti importati e rivenduti 
all’interno (burro, zuechero, riso, prodotti 
oleosi, ete.). Il margine commerciale è rego- 
lato secondo due procedimenti: 1) determina- 
zione in valore assoluto; 2) determinazione 
di una percentuale sul prezzo di vendita. Al 
cuni prezzi sono subordinati ad un regime 
di libertà controllata (birra, farine compo- 
ste, biscotti, ete.; alcune leghe ferrose e al- 
cuni acciai speciali, motori a combustione, 
ete.; prodotti d’importazione come cuoio, 
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macchinari agricoli, ete.; servizi turistici al- 
berghieri, etc.). I prezzi delle rimanenti ca- 
tegorie di beni e servizi godono di una li- 
bertà totale. (M. P.) 


(2951) EE (116) 44 

Il commercio all’ingrosso: intermediario in- 
dispensabile tra il produttore e il consu- 
matore (« L’Economie », Paris, 3 marzo 
1955). 


La funzione del commercio all’ingrosso 
sfugge in genere all’opinione pubblica che 
non vede in essa che l’esercizio di quei fa- 
mosì intermediari così frequentemente deni- 
grati. Ma è ormai fuori dubbio che in que- 
sta epoca di concentrazione della produzione 
e di dispersione dei dettaglianti il commer- 
cio all’ingrosso svolge nella società un ser- 
vizio indispensabile. Per assicurare effica- 
cemente le sue funzioni, il commercio all’in- 
grosso deve: 1 ) essere l’ispiratore, il rego- 
latore e l’assicuratore della produzione; 2 ) 
facilitare l’approvigionamento delle imprese 
di dettaglio; 3 ) assicurare una maggiore 
scelta dei prodotti ai consumatori a dei 
prezzi normali. Alcuni sostengono che l’in- 
tervento del grossista produce prezzi più ele- 
vati. In realtà i servizi del grossista permet- 
tono delle economie. Cionostante si osserva 
una diminuzione nel numero dei grossisti 
indipendenti. Le ragioni del fenomeno sono 
principalmente dovute alla tendenza dei fab: 
bricanti a vendere i prodotti direttamente ai 
dettaglianti; allo sviluppo di grandi impre- 
se al dettaglio che acquistano direttamente 
dai produttori; alla costituzione di raggrup- 
pamenti di acquisto di dettaglianti che sono, 
in pratica, dei grossisti. I grossisti hanno 
compreso che è necessario, per mantenere e 
fortificare la loro funzione, adattare i loro 
metodi e, allo scopo, hanno costituito nu- 
merose organizzazioni. (I. M.) 


V. - PROBLEMI BANCARI 
Borse. 


(2952) EE (136) 26 

RIDRUEJO E., Il sistema bancario spagnolo 
(«Moneda y Crédito», Madrid, dicembre 
1954). 


E MONETARI - 


Il sistema bancario spagnolo ha raggiunto 
attraverso gli anni un elevato grado di svi- 
luppo. Non mancano i difetti, ma essi sono 
in misura inferiore a quanto possa sembrare. 
La notevole stabilità delle banche private è 


stata realizzata senza necessità di ricorrere 
ad una regolamentazione severa e minuziosa. 
La legislazione bancaria spagnola, caratte- 
rizzata in ogni tempo da flessibilità, è una 
legislazione prevalentemente di tutela e di 
ordinamento. Il senso di responsabilità e la 
intelligenza dei dirigenti hanno creato la 
forte struttura del sistema. I rari casi di fal- 
limento non vanno attribuiti ad un difettoso 
funzionamento del sistema nel complesso. 
(V. 8.) 


(2953) EE (131) 41 

AUBOIN R., Sui rapporti fra Stato, Banca 
centrale e sistema bancario (« Bancaria », 
Roma, dicembre 1954). 


In quasi tutti i paesi la Banca Centrale, 
come norma, deve tenere conto della politica 
generale del Governo e deve adattarsi alle 
sue esplicite direttive. Principali ragioni del- 
l’aumentata influenza statale nel campo bau- 
cario sono: l’abbandono del gold standard, 
il diffuso timore della deflazione e l’eredità 
della guerra che ha portato con sè il bisogno 
di un diretto intervento statale negli affari 
economici. Le misure restrittive necessarie 
in tempo di guerra si sono mostrate inade- 
guate in periodo di pace, in cui le misure 
monetarie non hanno perso la loro efficacia, 
e l’elasticità delle politiche di eredito e di 
interesse rappresenta uno strumento potente 
per lo sviluppo economico. E’, quindi, essen- 
ziale che la Banca centrale, che è il naturale 
organo di una politica creditizia elastica, sia 
in posizione di maggiore autonomia rispetto 
al Governo per quanto concerne la difesa 
della solidità della moneta e per consigliare 
tempestivamente e obiettivamente il Gover- 
no sui provvedimenti che hanno riflessi mo- 
netarii. A tal fine è della massima impor- 
tanza la collaborazione internazionale fra 
Banche centrali. (I. M.) 


(2954) EE (512) 26 

Riano L., Il sistema bancario del Venezue- 
la («Annales de Sciences Économiques 
Appliquées », Louvain, dicembre 1954). 


L’esame del sistema bancario venezuelano 
può essere compiuto mediante lo studio: a) 
delle istituzioni in cui i Pubblici Poteri de- 
tengono la maggioranza del capitale e, per- 
tanto, determinano direttamente la politica 
da seguire; b) delle banche commerciali pri- 
vate e della loro attività; c) del regime dei 
cambi. Per quanto concerne il primo punto, 


lo Stato si è indotto a partecipare al finan- 
ziamento dello sviluppo dell’agricoltura, del- 
l’allevamento, dell’industria mineraria e del- 
l’edilizia mediante istituti specializzati, os- 
sia, la Corporacién Venezolana de Fomento, 
il Banco Agricolo y Pecuario, il Banco Obre- 
ro e la Junta de Credito Hipotecario Urbano. 
L'attività di questi istituti e, specialmente, 
del Banco Central che esplica le funzioni 
proprie degli istituti centrali di emissione e 
guida il mercato dei cambi con l’intento di 
assicurare la convertibilità della moneta e il 
libero trasferimento di fondi all’estero, non 
menoma l’attività delle banche private. L’in- 
tervento dello Stato non intende sfavorire 
l’attività delle banche private, nè entrare in 
concorrenza con esse; l’evoluzione favorevo- 
le delle 17 banche private esistenti in Vene- 
zuela è una chiara testimonianza di ciò. 


(I. M.) 
(2955) (PE) (0) 13 
BENHAM F., Finanze in deficit in Asia 


(« Lloyds Bank Review», London, 
naio 1955). 


gen- 


L’equipaggiamento di impianti e macchi- 
nari dei paesi asiatici è assai scarso e i! pro- 
blema più grave per fornirio è come trovare 
il denaro. L’aiuto straniero è essenziale, ma 
sì è d’accordo sul fatto che i paesi asiatici 
devono principalmente dipendere dalle loro 
risorse. Ciò significa risparmio ossia una ri- 
duzione del già basso livello dei consumi. Ma 
poichè i redditi sono bassi anche il margine 
di risparmio sarebbe insufficiente a fornire 
i capitali necessari. Si è quindi considerata 
la possibilità di fare ricorso a un moderato 
ammontare di deficit finanziario. L’Working 
Party dell’E.C.A.F.E. ha esaminato quali so- 
no le condizioni favorevoli o contrarie a tale 
politica e quali sono i limiti oltre i quali essa 
diviene inflazionista. Le condizioni in cui a- 
girebbe una politica di finanze deficitarie 
sarebbero diverse da quelle dei paesi occi- 
dentali in cui vi è capacità produttive disoc- 
cupate; qui al contrario vi è un diffuso sot- 
to impiego, piuttosto che dei fattori produt- 
tivi pronti che capitali pubblici e privati 
potrebbero impiegare. Ma tale politica por- 
terebbe quasi sicuramente all’inflazione che 
potrebbe essere frenata da fattori essenzial- 
mente fortuiti. Comunque, un grado moderato 
di inflazione potrebbe stimolare l’investi- 
mento privato, ma si deve tenere presente 
che l’inflazione può spingere a usi dannosi 
delle risorse per cogliere profitti inflazioni- 
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sti, può produrre operazioni speculative, dif- 
ficoltà nella bilancia dei pagamenti, aumenti 
nei tassi di interesse e nei prezzi per cui 
devono essere presi i necessari provvedimenti 
per frenare l’inflazione in limiti non contro- 
producenti. (I. M.) 


(2956) (PE) (1) 12 

JACOBSSON P., Il ritorno a una politica cre- 
ditizia flessibile (« Skandinaviska Banken 
Quarterly Review», Stockholm, gennaio 
1955). 


Sembra che i vantaggi di una politica cre- 
ditizia elastica siano riconosciuti dalle auto- 
rità dei vari paesi indipendentemente dagli 
orientamenti politici dei governi al potere. I 
tassi di interesse variabili costituiscono un 
buon aiuto nel correggere determinati squi- 
libri. L’aumento del tasso di interesse si è 
dimostrato particolarmente utile nel caso di 
un deficit della bilancia dei pagamenti, e 
per influire sui tassi a lungo termine quota- 
ti sul mercato dei capitali. In base all’espe- 
rienza di vari paesi può affermarsi che po- 


litiche creditizie flessibili sono utili come 
mezzi limitanti la creazione di credito in 
periodi di attività commerciale sostenuta. 


L’abbassamento del tasso in periodi di de- 
pressione non dà, per altro, i risultati spe- 
rati se, per ragioni indipendenti dal prezzo 
del credito, il paese soffre di seri disquilibri 
che impediscono gli effetti di normali forze 
di recupero. Infine si può affermare che, 
dati i progressi tecnici, il mondo sia alle so- 
glie di una nuova rivoluzione industriale; an- 
che in tal caso una politica creditizia flessi- 
bile è uno strumento importante per la sua 
realizzazione. (I. M.) 


(2957) (PE) (111) 46 
Astringenti per la sterlina (« The Econo- 
mist », London, 29 gennaio 1955). 


I fattori che determinano la forza o la de- 
bolezza della sterlina hanno origine non solo 
nel Regno Unito e nell’area della sterlina, 
ma anche nei paesi cosiddetti «a conti tra- 
sferibili », che impiegano la sterlina nella 
maggior parte delle loro operazioni commer- 
ciali con l’estero. Nel marzo 1954 il corso 
della sterlina trasferibile oscillava entro i 
punti dell’oro del rapporto ufficiale sterli- 
na-dollaro, nel marzo passò a $ 2,78% e 
nell’aprile a $ 2,79: era il segno della cre- 
scente fiducia generale in un imminente re- 
gime di convertibilità. La doccia fredda som- 


29 
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munistrata dal governo di Washington diede 
inizio all’indebolimento della « transferable 
sterling »; nel dicembre 1954 il corso era 
s 2,71; la differenza con il corso ufficiale 
ha superato il 3%. In queste condizioni si è 
rilevato un notevole sviluppo delle operazio- 
ni «commodity shunting» (di deviazione 
delle merci dalle normali correnti di traffi- 
co; ad es.: nel commercio dello stagno fra 
Gran Bretagna e Stati Uniti). La potenza 
produttiva che la sterlina oggi sostiene è ben 
maggiore di quella di sei anni fa, e i margi- 
ni dei prezzi che dividono il mondo del dol- 
laro da quello della sterlina sono molto più 
stretti. Tuttavia, i sintomi, per quanto mo- 
desti, mostrano la necessità di porre un fre- 
no alla situazione. La Banca d’Inghilterra 
effettuando il riaizo del tasso bancario dal 


3 al 316% ha confermato i sospetti dei 
mercati finanziario e monetario. (M. P.) 
(2958) EE 17 
Un altro capitolo nella storia dell’oro 


(« Midland Bank Review», London, feb- 
braio 1955). 


x 


L’oro è ancora considerato come riserva 
monetaria finale per scopi internazionali e 
fornisce la misura cui si conformano i tassi 
di cambio tra le varie monete. D’altra parte 
l’oro costituisce una riserva privata di va- 
lore in quei paesi dove manca uno sviluppato 
sistema bancario e dove i cittadini non han- 
no fiducia nella moneta. Queste due funzioni 
principali dell’oro vengono talora in urto, 
ma la politica ufficiale del Fondo Monetario 
ha sempre cercato che le riserve monetarie 
auree fossero mantenute ed aumentate dal- 
l’oro di recente estrazione e che il prezzo 
dell’oro fissato nelle varie monete fosse man- 
tenuto. Questa posizione era sfavorevole ai 
produttori, ma gli Stati Uniti non hanno 
voluto deflettere dalla parità fissata in 
$ 35 per oncia d’oro fino. Dopo un periodo 
di alti prezzi durante il boom coreano, nel 
1953, con la riapertura del mercato dell’oro 
di Londra e con il ruolo di intermediario tra 
gli operatori assunto già da tempo dal Fon- 
do Monetario, le operazioni di acquisto e 
vendite del metallo sono state assai facili- 
tate. Inoltre la diminuzione della domanda 
e le pronte offerte hanno fatto diminuire il 
prezzo dell’oro e quindi sparire il «premio di 
vendita» sulla parità. Nonostante il crollo del 
prezzo, la produzione dell’oro nel 1953 è ri- 
masta costante in alcuni paesi (in funzione 
della scoperta di uranio come sottoprodotto 


nel Sud Africa e dell’aumento di sussidi alle 
miniere nel Canadà) mentre negli Stati Uni- 
ti, dove i produttori non hanno fruito di 
alcun vantaggio, la produzione, rispetto al 
1938, risulta dimezzata. (I. M.) 


(2959) EE (131) 42 

Riforme del mercato mobiliare: « investment 
trust» e titoli «indexés» («Mondo Eco- 
nomico », Milano, 12 febbraio 1955). 


Le iniziative dell’« Invest » e della « Cofi- 
na» hanno avuto un successo veramente no- 
tevole. Si è rilevata la presenza di una mas- 
sa non indifferente di risparmiatori, che gra- 
discono l’impiego in valori mobiliari sicuri, 
a reddito stabile, rappresentativi di beni 
reali e quindi un poco più garantiti dei titoli 
pubblici. Il mercato mobiliare italiano esige 
un ammodernamento degli strumenti creati 
nella fase ottocentesca dello sviluppo dell’e- 
conomia capitalistica. Il programma dovreb- 
be anzitutto attuare una riforma della legi- 
slazione sulle società commerciali che desse 
una nuova base legale al controllo degli in- 
vestitori. Un secondo punto dovrebbe riguar- 
dare una maggiore e migliore articolazione 
strumentale del mercato dei titoli; al mo- 
mento attuale si palesa la necessità di enti 
di mediazione tra le imprese e il pubblico, 
sul tipo dei noti trusts d’investimento, tan- 
to sviluppati nei mercati più progrediti del 
nostro. Un terzo punto, pure importante, do- 
vrebbe concernere l’introduzione di valori 
garantiti dal rischio di svalutazione. Vi sono 
alcuni tipi d’impieghi per i quali sembra 
dovrebbe esser consentita la emissione di 
titoli legati ad un indicatore di valore, sul 
tipo dei titoli «indexés», dei quali si sta 
facendo esperimento in Francia. La presen- 
za sul mercato di titoli garantiti, estenden- 
do la pratica dei mutui con garanzia di cam- 
bio entro limiti prudenziali fissati dallo Sta- 
to, potrebbe ravvivare il risparmio assicura- 
tivo e permettere di smobilitare almeno par- 
te delle ingenti riserve degli istituti previ- 


denziali. (M. P.) 
VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 
(2960) EE (161) 9 


MaALACHINOV P., Sul problema del profitto 
e dell’imposta sugli affari nell’URSS 
(« Voprosy Ekonomiki », Moskva, n. 9, 
1954). 


Il problema del profitto e dell "imposta su- 
gli affari è di immensa importanza per 
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1’URSS. Cionondimeno nella letteratura eco- 
nomica sovietica ad esso non è mai stata ri- 
volta la dovuta attenzione. E quando l’argo- 
mento è stato trattato — come recentemente 
da Baciurin — si è persino incorso in inter- 
pretazioni errate. Sostanzialmente il Baciu- 
rin è giunto alle seguenti conclusioni: 1) Pall 
profitto e l’imposta sugli affari sono due 
lati o forme fondamentali del reddito netto 
dell’economia socialista; 2) il profitto e la 
imposta sugli affari hanno la medesima na- 
tura economica; 3) il profitto è il reddito 
netto delle imprese statali e delle organiz- 
zazioni cooperative; 4) l’imposta sugli affari 
è il reddito netto nazionale. Certamente, 
quanto all’origine ed al contenuto materiale 
tanto il profitto che l’imposta sugli affari 
rappresentano in espressione monetaria una 
parte del prodotto necessario per la società. 
Tuttavia il loro ruolo economico e la loro 
funzione nell’economia socialista sono  al- 
quanto diversi, epperò essi rappresentano due 
differenti categorie economiche. Si possono, 
pertanto, stabilire le seguenti precisazioni: 
1) per profitto si deve intendere non già il 
«reddito netto » delle imprese statali, ma 
l’espressione monetaria o la forma di una 
parte non grande del prodotto necessario per 
la società, il cui scopo, in organizzazione 


della produzione sulla base del calcolo 
dei costi (chozrasciotnaja), è quello di 
stimolare ulteriormente l’interesse perso- 


nale materiale dei lavoratori ai risultati del 
lavoro, all’aumento della sua produttività; 2) 
per imposta sugli affari devesi intendere 1’e- 
spressione monetaria o la forma della parte 
maggiore del prodotto sociale necessario per 
la società, che direttamente affluisce al bi- 
lancio per l’appagamento delle necessità so- 
ciali; 3) il concetto di « reddito netto » delle 
imprese nelle condizioni di una società socia- 
lista non è applicabile alle imprese statali, 
ma soltanto alle imprese kolchoziano-coope- 
rative; 4) parlando di «reddito netto » della 
società socialista sarà più giusto intendere, 
sotto questa definizione, non il reddito glo- 
bale (nazionale) decurtato del fondo di con- 
sumo dei lavoratori nel settore della produ- 
zione materiale, ma l’intero fondo sociale di 
accumulazione (riserve incluse). (M. I. A.) 


(2961) EE (131) 9 

Di Marco F., Il peso tributario su alcuni 
consumi popolari («Critica economica >, 
Roma, dicembre 1954). 


La pressione tributaria complessiva media 
per abitante è passata dal 30,28% del 1953-54 


al 33,60% annuo del 1954-55; a tale aumen- 
to fiscale corrisponde un più grave squilibrio 
fra le imposte personali e reali e le imposte 
sui consumi, ciò che diminuisce ancora il po- 
tere d’acquisto delle classi meno abbienti. 
L’ineremento delle imposte indirette rispetto 
alle dirette, prendendo a base l’esercizio 
1938-39 = 1, risulta nel corrente esercizio co- 
me segue: Imposte dirette, 56 volte - Tasse 
e Imp. Indirette sugli Affari, 116 volte - 
Dogane e) Imposte sui consumi, 77 volte - 
Monopoli, 86 volte - Lotto e Lotterie, 57 
volte. Fra le imposte indirette erariali l’ina- 
sprimento maggiore si è verificato per l’I. 
G. E. che è la più impopolare e la più one- 
rosa (il suo gettito è pari al 23,15% delle 
entrate tributarie erariali); fra le imposte 
indirette della finanza locale il maggiore 
aumento si è verificato nelle imposte di con- 
sumo (che costituiscono spesso i 7/10 delle 
entrate tributarie locali). Tra i più diffusi 
beni di consumo si può rilevare che sullo 
zucchero gravano lit. 105,50 il kg. di impo- 
ste e diritti vari, sul caffè lit. 520 il kg. 
sulle acciughe e aringhe rispettivamente in 
media circa 85 e 25 lire il kg., sul vino l’in- 
cidenza media globale è circa di lit. 20,50-22 
il litro, su un normale vestito di lana il peso 
tributario è calcolabile in lit. 2.150 circa e, 
infine, su ogni chilo di carne la pressione 
tributaria incide per circa il 20% sul valo- 
re medio della carne e per circa il 35% del 
costo del bestiame alla produzione. Di fronte 
a questa pressione il consumatore si difende 
attraverso la traslazione regressiva delle im- 
poste che si manifesta con una contrazione 
della domanda per circa il 70% della popo- 
lazione globale, ciò che pone l’Italia negli 
ultimissimi posti dei consumi mondiali pro- 


capite. (I. M.) 
(2962) EE (121) 9 
G. S., I risultati della riforma fiscale 


(« Wirtschaftsdienst », Hamburg, dicembre 
1954). 


Dal dibattito recentemente conclusosi al 
Parlamento della Repubblica di Bonn sulla 
riforma fiscale, risulta che vi sono stati vin- 
citori da entrambe le parti: sia da parte dei 
contribuenti che della Amministrazione delle 
Entrate Federali. Le categorie con redditi 
più bassi e medi hanno conseguito un bene- 
ficio non trascurabile dalla diminuzione delle 
aliquote dell’imposta sul reddito: le fami- 
glie con tre figli saranno tassate solo quan- 
do il loro reddito mensile eccede i DM 490, 
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le famiglie con un figlio saranno tassate 
quando percepiseano un reddito mensile su- 
periore ai DM 290, D'altra parte le autori- 
tà fiscali hanno mantenuto la loro posizio- 
ne negativa nei confronti di una fondamen- 
tale riorganizzazione del sistema fiscale e 
particolarmente una netta opposizione alla 
diminuzione delle aliquote dell'imposta sui 
profitti commerciali. Sebbene il trattamento 
discriminatorio delle azioni sia stato allegge- 
rito, sia stata facilitata l'aceumulazione del 
risparmio e siano stati elevati i limiti dei 
redditi non tassati, non vi sono tracce di un 
organico adattamento del sistema fiscale alla 
costituzione di una economia di mercato. 
(I. M.) 


(2963) EE (415) 9 

Goope R., L'imposta sul reddito delle società 
negli Stati Uniti (« Revue de Science et de 
Législation Financióres », Paris, gennaio- 
marzo 1955). 


Col nuovo anno fiscale, negli Stati Uniti 
il tasso dell’imposta sui redditi delle società 
passerà dal 52% al 47% per 1'imponibile net- 
to superiore a 25.000 dollari e sarà ridotto 
al 30% per l’imponibile inferiore a tale ci- 
fra. Questa riduzione appare come una for- 
ma di sgravio fiseale a favore delle piccole 
imprese, più che un’applicazione del prinei- 
pio generale della progressività. Il tasso del- 
l’imposta individuale sul reddito, riguar 
dante i profitti delle ditte individuali (unin- 
corporated), sarà del 20% sui primi 2.000 
dollari d'imponibile e del 91% per le fra- 
zioni di reddito oltre i 200.000 dollari, Il 
reddito netto imponibile viene determinato, 
per tutte le categorie, detraendo dal reddito 
lordo le spese di gestione (compreso l'ammor- 
tamento dei macchinari, degli impianti e degli 
immobili) e il compenso per l’impiego delle 
risorse naturali proprie. La legge del 1954 ha 
ripristinato le particolari disposizioni per i 
dividendi riscossi dagli azionisti-persone fi- 
siche. Le società che accumulano abusiva- 
mente parte del profitto, permettendo ai 
propri azionisti di evadere dall'imposta in- 
dividuale, saranno colpite da una sopratassa. 
La muova riforma conferisce alle imprese 
individuali e alle società di persone (part- 
nerships) l’opzione di sottomettersi al regi- 
me fiscale delle società di capitali (eorpo- 
rations). E’ difficile stabilire quali riper- 
eussioni la nuova legislazione finanziaria 
potrà avere, nel prossimo futuro, sul sistema 
fiscale statunitense. Non sarà facile sosti- 


tuire l’entrata derivante dall’imposta sui 


redditi delle società. (M. P.) 
(2964) EE (415) 9 


SnouP €, E., L'industria e l'imposta (« Re- 
vue de Science et de Législation Financié- 
res», Paris, gennaio-marzo 1955). 


L'imposta sui redditi fornisce negli Stati 
Uniti i 4/5 del gettito totale delle imposte 
federali. Essa comprende: a) l’imposta sul 
reddito delle persone fisiche (ivi compresi i 
profitti delle imprese individuali e delle so- 
cietà di persone); b) l’imposta sui redditi 
delle società per azioni, divisa in normal tax 
e surtax, e c) l’imposta sui sovraprofitti 
(excess profits tax) (quest’imposta è stata 
abolita a partire dal 1° gennaio 1954). La 
metà circa dei proventi delle imposte sui 
redditi è data dall’imposta sui profitti delle 
società per azioni. Nell’anno fiscale 1954 il 
gettito totale dell’imposta sui redditi è stato 
di 54 miliardi di dollari, di cui 32 miliardi 
derivanti dall’imposta individuale sui reddi- 
ti delle persone fisiche e 22 miliardi dall’im- 
posta sui redditi delle società per azioni (ivi 
compresi cirea 3 miliardi relativi all’imposta 
sui sovraprofitti). Da quest’ultima, i singoli 
Stati dell’Unione percepiscono annualmente 
1 miliardo cirea di dollari. (M: P.) 


(2965) EE (0) 2 

TREMPONT J., Le finanze pubbliche in un 
mercato comune (« Revue de Science et de 
Législation Financières », Paris, gennaio- 
marzo 1955). 


La formazione di un mercato comune esi- 
ge l’allineamento dei bilanci pubblici dei 
paesi membri, al fine di porre le differenti 
economie nasionali in condizioni di produ- 
zione equivalenti. I bilanci pubblici conten- 
gono spese di natura assai diversa; i teorici 
le distinguono in produttive, di trasferimen- 
to e reali. Le prime non costituiscono un 
onere per l'economia nazionale; le seconde 
modificano la ripartizione del reddito nazio- 
nale senza, tuttavia, alterarne, almeno diret- 
tamente, la consistenza; le terze rappresen- 
tano il vero prelevamento globale fatto dallo 
Stato sul reddito nazionale e il solo vero 
onere imposto dal bilancio statale all’eco- 
nomia nazionale (esempio: le spese militari). 
Da questa distinzione consegue che le sole 
spese reali devono essere considerate ai fini 
di una comparazione dei bilanci. Sempre in 
tema di finanza, una questione di basilare 
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importanza per il buon funzionamento del 
mercato comune è l’adeguamento interna- 
zionale dei costi di produzione. L’imposi- 
zione fiscale — che influenza più o meno 
direttamente il livello dei prezzi — dovrà 
essere uniformata almeno per quanto riguar- 
da i prodotti destinati al mercato comune. 
La politica finanziaria dei vari governi dovrà 
essere unificata, ma le misure d’applicazio- 
ne potranno e dovranno essere di differente 
natura, al fine di adeguarsi alla situazione 
economica dei paesi membri. (M. P.) 


(2966) (PE) (116) 9 

Sovvenzione economica o esenzione dall’im- 
posta? (« L’Economie », Paris, 3 febbraio 
1955). 


L’azione del pubblico potere nel campo 
economico consiste essenzialmente nel rile- 
vare gli squilibri fra produzione e consumo 
e nell’esercitare le necessarie pressioni per 
ridurre la tensione inflazionista o stimolare 
i settori colpiti dalla crisi. La riuscita di 
tale politica esige una conoscenza esatta dei 
fenomeni sui quali si deve agire, la valuta- 
zione del costo delle misure da adottarsi e il 
controllo costante dei risultati conseguiti. 
La manovra fiscale a fini economici offre 
due mezzi di intervento; le sovvenzioni eco- 
nomiche e lo sgravio d’imposta. Da diversi 
punti di vista quest’ultima politica è criti- 
cabile: spesso è fonte di privilegi abusivi e 
i suoi effetti economici sono aleatori e dif- 
ficilmente valutabili. Il sistema delle sov- 
venzioni, peraltro non scevro da manchevo- 
lezze, è ritenuto più efficace e meglio ade- 
guato alle esigenze della fiscalità. L’impie- 
go, nella giusta misura, di entrambi gli stru- 
menti costituisce la soluzione migliore al 
problema dell’equilibrio economico (come ha 
dimostrato la politica economica inglese de- 
gli ultimi anni). (M. P.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(2967) (PE) (257) 40 

AKAMATSU K., Gli elementi del dumping € 
della concorrenza sleale con riferimento 
alla situazione delle esportazioni del Giap- 
pone («The Annals of the Hitotsubashi 
Academy », Tokyo, ottobre 1954). 


Negli anni prebellici il Giappone fu deplo- 
rato per l’attuazione di un dumping sociale. 
Dopo la guerra le condizioni dei lavoratori 


giapponesi sono molto migliorate, pur rima- 
nendo a un livello molto basso se confron- 
tate con quelle dei lavoratori anglo-sassoni. 
Tuttavia se si tiene conto dell’efficienza del 
lavoro e si calcola la remunerazione dell’ef- 
ficienza, negli anni post-bellici, non si può 
ritenere che i salari siano così bassi da dar 
luogo a un dumping sociale. Per quanto con- 
cerne il dumping strutturale, il Giappone 
presenta uno squilibrio inflazionistico. Si 
tratta quindi di un dumping spurio prodot- 
to da uno squilibrio strutturale che deter- 
mina discriminazioni di prezzi nelle espor- 
tazioni giapponesi. Le attuali esportazioni 
giapponesi sono pari solo al 35% di quelle 
prebelliche. In queste circostanze il dumping 
giapponese non deve essere considerato un 
metodo di concorrenza sleale, ma piuttosto 
una pratica onestamente accettabile in una 
economia mondiale di coesistenza e prespe- 
rità comune. (I. M.) 


(2968) EE (141) 46 

SWEDBERG H., Alcune tendenze nelle espor- 
tazioni svedesi (« Skandinaviska Banken 
Quarterly Review», Stockholm, gennaio 
1955). 


Sebbene la tendenza generale delle espor- 
tazioni svedesi nel periodo post-bellico pre- 
senti delle contraddizioni, tuttavia si posso- 
no individuare due tendenze principali: l’au- 
mento delle esportazioni di beni che hanno 
già subito un processo di trasformazione c 
la ricerca di sbocchi al di fuori dell’Europa 
Mentre le esportazioni di beni semi-lavorati 
o finiti è aumentata del 5% rispetto all’an- 
teguerra, le esportazioni verso paesi extraeu- 
ropei hanno toccato il 25% del totale. La 
ragione di quest’ultimo fenomeno sta nei 
fatto che lo sviluppo dell’industria euro- 
pea determina una forte concorrenza ai pro- 
dotti svedesi. La Svezia deve puntare alla 
produzione degli articoli che è possibile ven- 
dere ad acquirenti esigenti e a quei mercati 
che mostrano una speciale ricettività per i 
prodotti svedesi e per lo stile svedese in ge- 
nere. Le esportazioni svedesi hanno ancora 
un carattere tradizionale, ma nei prossimi 
dieci anni il loro tipo dovrà mutare sotto la 
spinta delle innovazioni tecniche. (I. M.) 


(2969) (PE) (122) 46 

L’Austria e la convertibilità (« Monatsbe- 
richte des Oesterreichischen Institutes für 
Wirtschaftsforschung », Wien, gennaio 
1955). 
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Per un passaggio alla convertibilità oggi 
l’Austria è meglio preparata che non due an- 
ni or sono. Gli effettivi in oro e divise della 
Banca Nazionale erano saliti alla fine del 
1954 a 372 milioni di dollari (3,5 volte in 
più che alla fine del 1952), di cui 285 mi- 
lioni in valuta forte (oro e dollari USA). Di 
conseguenza un’importazione annua pari al- 
l’ammontare delle importazioni del 1954 
(16,6 miliardi di scellini) resta coperta in 
misura del 58%, o per 7 mesi, dal totale del- 
le riserve in divise, e per il 45%, o per circa 
5,5 mesi, dalle riserve di valuta forte: rap- 
porto più favorevole che in molti altri paesi 
europei. L’alto ammontare degli effettivi di 
divise può rendere possibile un sovraccarico 
della bilancia dei pagamenti senza la neces- 
sità di un immediato ricorso alla limitazione 
delle importazioni. Una delle principali con- 
dizioni della convertibilità è con ciò realiz- 
zata. Naturalmente, perchè possa passarsi 
senza attriti ad una valuta liberamente con- 
vertibile è necessaria la continuità d’una bi- 
lancia dei pagamenti «forte». Benchè nel 
1953 e 1954 la bilancia dei pagamenti au- 
striaca sia stata attiva, i contraccolpi regi- 
stratisi negli ultimi mesi fanno però sorgere 
il dubbio che le attuali eccedenze possano 
non essere di natura strutturale o duratura. 
Bisogna, inoltre, considerare che attualmente 
la bilancia dei dollari è avvantaggiata da 
entrate non commerciali (spese d’occupazio- 
ne) e dalle restrizioni all’importazione dal- 
l’area del dollaro. Passi decisivi verso la con- 
vertibilità possono essere intrapresi solo da 
determinate grandi potenze, particolarmente 
dall’Inghilterra. L’Austria potrebbe solo af- 
fiancare l’iniziativa degli altri. Dal punto di 
vista austriaco il destino dell’Unione Euro- 
pea dei Pagamenti è estremamente impor- 
tante. Circa 1’80% delle importazioni au- 
striache ed il 72% delle esportazioni riguar- 
da l’area dell’UEP. L’UEP permette all*Au- 
stria di compensare multilateralmente con le 
eccedenze rispetto ad alcuni paesi (ad es. 
l’Italia) il suo forte disavanzo verso altri 
paesi (ad es. la Germania Occidentale). Per- 
ciò l’Austria ha interesse che quanto più 
paesi-OECE rendano convertibili le loro va- 
lute. Se effettivamente 1"UEP dovesse essere 
abolita dovrebbe essere offerta la garanzia 
che anche nell’ambito di una maggiore area 
valutaria i pagamenti potrebbero effettuar- 
si altrettanto liberamente come ora avviene 
nell’attuale area dell’ UEP. (DETTA) 


(2970) EE (415) 47 

Rist L., Gli Stati Uniti, paese esportatore 
di capitali a lungo termine («Bulletin 
d’Information et de Documentation », 
Bruxelles, gennaio 1955). 


Il governo americano non si sente più 
spinto ad accrescere i doni e i prestiti per 
l’aiuto economico all’estero: si devono per- 
tanto cercare nuove sorgenti di dollari. Ci si 
domanda se i capitali privati americani po- 
tranno sostituire, in tutto o in parte, i capi- 
tali governativi. Il problema riguarda in par- 
ticolare i prestiti a lungo termine. Per il pas- 
sato il finanziamento avveniva prevalente- 
mente tramite acquisto di obbligazioni; at- 
tualmente il mercato delle obbligazioni stra- 
niere è pressochè inattivo ad eccezione per le 
obbligazioni canadesi e, in misura minore, 
belga e australiane. Importanti sono gli in- 
terventi diretti delle imprese statunitensi che 
intraprendono lo sfruttamento delle risorse 
di paesi meno sviluppati. Questa forma di fi- 
nanziamento presenta, specie nei paesi asia- 
tici, numerosi rischi: di guerra, di xenofobia, 
di squilibrio nella bilancia dei pagamenti. 
Il governo statunitense ha cercato di atte- 
nuare le apprensioni dei finanziatori me- 
diante la creazione di organismi che si ren- 
dessero garanti dei crediti concessi. Ciò di- 
mostra il desiderio del governo di agevolare 
l’esportazione di capitali privati che, se non 
potranno sostituire pienamente quelli gover- 
nativi, acquisteranno un ruolo sempre più im- 
portante. (I. M.) 


(2971) (PE) (0) 4 

A., Convertibilità e monometallismo (« Neue 
Zürcher Zeitung» Zürich, 5 febbraio 
1955). 


La realizzazione di una convertibilità mo- 
netaria sia pure parziale, attualmente perse- 
guita insieme al ritorno al sistema multilate- 
rale degli) scambi e dei pagamenti, è, noto- 
riamente, non soltanto un problema di clima 
economico, ma anche di volontà politica e di 
altri presupposti che tuttora mancano. Le 
stesse conclusioni valgono nei confronti di 
un ripristino del monometallismo, cui i par- 
tecipanti ad una inchiesta recentemente 
svolta dalla «Zeitschrift für das gesamte 
Kreditwesen », tra economisti ed esperti di 
problemi monetari, si sono, in sostanza, di- 
chiarati favorevoli. In effetti il monometal- 
lismo è auspicabile strumento di integrazione 
economica e di disciplinamento della politica 
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economica, e ciò che è anche più importante, 
esso chiude le porte all’inflazionismo. Ma la 
ricostituzione di questo ordinamento mone- 
tario richiede, appunto, oltre ai fattori mo- 
netari, anche quel suddetto «clima econo- 
mico», oggi inesistente e la cui realizzabilità, 
a causa dei mutamenti subentrati dall’epoca 
della prima guerra mondiale nella psicolo- 
gia monetaria e specialmente nelle concezioni 
della politica economica e del ruolo dello Sta- 
to nell’economia, è assai improbabile. Cer- 
tamente convertibilità e monometallismo eser- 
citerebbero, se fossero realizzati, un prezioso 
influsso disciplinatore sulla politica econo- 
mica nel senso di un mantenimento dell’equi- 
librio economico. Ma un tale ordinamento non 
si potrebbe imporre per forza ad un mondo 
impreparato a riceverlo. Il solo mezzo oggi 
adeguato per raggiungere l’obiettivo di un 
vero risanamento economico consiste nella 
preventiva creazione dei presupposti morali 
e materiali: in particolare nella ricostituzio- 
ne dell’equilibrio economico all’interno at- 
traverso una sana politica finanziaria e l’at- 
tivazione dei mezzi classici della politica del- 
l’istituto di emissione, nel progressivo abban- 
dono del controllo sulle divise e delle restri- 
zioni al commercio estero, nel ritorno a corsi 
dei cambi autentici, nella riduzione dell’in- 
tervenzionismo statale, nella ricostituzione 
delle riserve liquide richieste da un libero 
ordinamento monetario, nel ristabilimento, 
infine, della fiducia verso l’interno e verso 
l’estero. (A A:) 


(2972) EE (131) 47 

Levis R., Capitali esteri per attuare il piano 
«Vanoni»? («Mondo Economico >, Mila- 
no, 12 febbraio 1955). 


Il « piano Vanoni » si basa essenzialmente 
su un notevole incremento degli investimenti 
produttivi e prevede la necessità. che a tali 
investimenti partecipino, in larga misura, i 
capitali esteri. Le disposizioni vigenti per i 
capitali esteri da introdurre in Italia sono 
tuttora quelle del D.L. 2-III-1948, che ha ap- 
portato una lieve attenuazione al precedente 
regime vincolistico. Nel settembre 1951 fu 
firmato a Washington un accordo italo-sta- 
tunitense, in base al quale i due stati si im- 
pegnavano ad astenersi dall’applicazione di 
misure «arbitrarie e discriminatorie », mi- 
ranti ad impedire o rendere difficile il con- 
trollo e l’amministrazione di imprese in cui 
siano impiegati capitali appartenenti a cit- 
tadini dell’altro stato. In tre anni l’accor- 


do non ha avuto, da parte italiana, neppure 
un principio di attuazione. Gli Stati Uniti, 
invece, hanno fatto proposte concrete ed e- 
splicite che concordano con i presupposti che 
il Ministro Vanoni ha messo a base del suo 
piano e con i propositi, da lui espressi, di 
una totale abolizione dei vincoli che impedi- 
scono, in Italia, il libero trasferimento dei 
capitali. E’ auspicabile che la questione sia 
sollecitamente esaminata in Parlamento e che 
vengano presi opportuni provvedimenti. 

(M. P.) 


(2973) (PE) (111) 46 

N. N., Il Commonwealth britannico e il pro- 
blema della convertibilità (« Neue Ziircher 
Zeitung », Zürich, 4 marzo 1955). 


La brevità con cui il Comunicato sulla re- 
cente Conferenza dei Primi ministri del Com- 
monwealth tratta del problema della conver- 
tibilità ha fatto trarre la conclusione di un 
atteggiamento più prudente assunto dal 
Commonwealth nei riguardi della convertibi- 
lità. Ma si tratta di conclusione ingiustifi- 
cata: l’atteggiamento di tutti i paesi del 
Commonwealth in rapporto a questo proble- 
ma rimane immutato, e le questioni che sor- 
gono in connessione con i vari progetti sono 
di natura non sostanziale, ma solo tecnica. 
Sempre più, intanto, si fa strada in Inghil- 
terra il riconoscimento che, a lungo andare, 
la sola alternativa per una valuta libera sa- 
rebbe nel ritorno ad una economia diretta da 
controlli fisici, e una simile soluzione, per 
ragioni teoriche, sarebbe per i conservatori 
intollerabile. Naturalmente anche un governo 
conservatore che uscisse dalle prossime ele- 
zioni farebbe dipendere il passaggio ad una 
valuta convertibile dal preventivo soddisfa- 
cimento delle tre condizioni indicate dalla 
Conferenza dei Primi ministri del Common- 
wealth nel dicembre 1952, ossia dal consolida- 
mento della stabilità economica interna, dal- 
la disponibilità di sufficienti riserve di soste- 
gno e dall’avviamento di una politica com- 
merciale espansiva nelle principali nazioni. 
Il problema delle riserve monetarie suffi- 
cienti non ha mai destato a Londra serie 
preoccupazioni, in quanto l’esistenza delle 
stesse è assicurata dal grande interesse che 
il mondo finanziario internazionale ha per 
le valute convertibili. Riguardo ai presup- 
posti di una politica commerciale espansiva, 
oggi è difficile fare previsioni, perchè l’an- 
damento delle trattative di revisione del 
GATT non corrisponde alle aspettative. 
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Quanto alla stabilità interna dell’area della 
sterlina, essa si presenta oggi meno soddisfa- 
cente che non sei mesi or sono. Le nuove 
drastiche misure recentemente adottate per 
stabilizzare la situazione economica — l’au- 
mento del tasso di sconto da 315 a 414 per 
cento, e le ulteriori restrizioni nell’ambito 
della politica creditizia — perseguono lo 
scopo di correggere le attuali tensioni solo 
con i mezzi della politica monetaria. Epperò 
esse rappresentano un atto di fede del tutto 
nuovo in una economia più libera. Se tale 
atto di fede fosse appoggiato da un succes- 
so delle misure correttive, sarebbe assicura- 
to un ulteriore deciso perseguimento da par- 
te del governo della politica cui si è fino ad 
ora attenuto. (M. I. A.) 


(2974) EE (111) 46 
Guerra nelle ragioni di scambio (« The Eco- 
nomist », London, 5 marzo 1955). 


Per la prima volta dopo la guerra le auto- 
rità britanniche stanno tentando di correg- 
gere un peggioramento della bilancia dei pa- 
gamenti quasi esclusivamente mediante de- 
naro più caro e più scarso. L’azione sul fron- 
te monetario è rinforzata da misure restrit- 
tive sulle importazioni. 11 pericolo oggi ap- 
pare meno grave che in passato; tuttavia 
mentre gli indici dei prezzi delle importa- 
zioni sono andati aumentando, i prezzi delle 
esportazioni sono rimasti invariati ciò che 
ha ridotto il potere di acquisto delle espor- 
tazioni britanniche. Gli effetti di questo de- 
terioramento della bilancia commerciale re- 
centemente sono stati accentuati da un rilas- 
samento nelle esportazioni e da un lieve au- 
mento delle importazioni. Una modesta cor- 
rezione del commercio britannico è necessa- 
ria. I miglioramenti nelle ragioni di scambio, 
due anni fa, portarono alla bilancia dei pa- 
gamenti sostanziali vantaggi che ora però 
stanno scomparendo. E” necessario che ciò 
non avvenga in maggiore misura e che i 
prezzi delle esportazioni britanniche si man- 
tengano concorrenziali. Se si evitano questi 
pericoli, il miglioramento del potere d’acqui- 
sto dei clienti della Gran Bretagna aiuterà 
a mantenere le esportazioni. (I. M.) 


(2975) (PE) (111) 46 

La convertibilità: un male o un bene per la 
sterlina? (« L’Economie », Paris, 10 mar- 
zo 1955). 


Allorchè Mr. Butler, alla fine di gennaio 
1955, decise di aumentare il tasso di sconto, 


già regnava a Londra l’inquietudine sull’av- 
venire della sterlina. Dallo sciopero dell’ot- 
tobre 1954 dei « dockers » in poi, il cambio 
della sterlina si era mantenuto costantemen- 
te sotto la pari e ulteriori flessioni avevano 
determinato l’intervento delle autorità. Il 24 
febbraio 1955 il tasso di sconto è stato ulte- 
riormente aumentato e ha toccato il 412%. 
Sono entrate in vigore anche altre misure 
concernenti le vendite a rate e le modalità di 
intervento del fondo conguaglio cambi. Que- 
sto è avvenuto a meno d’un anno di distanza 
dalle dichiarazioni ottimistiche di Mr. Butler 
in occasione del « budget Day ». La spiega- 
zione di questo rovesciamento della politica 
di Butler si trova nell’evoluzione sfavore- 
vole della bilancia dei pagamenti, nell’au- 
mento dei prezzi interni, e in altri fattori 
finanziari di carattere più o meno specula- 
tivo. L’andamento della sterlina rende dif- 
ficile ogni previsione a riguardo della possi- 
bilità della restaurazione della convertibilità. 

(tant) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(2976) EE (113) 49 

CoLLETTE K. C. A., Autotrasporti internazio- 
nali (« Amsterdamsche Bank Quarterly Re- 
view », Amsterdam, III trimestre 1954). 


Nel 1946 gli autotrasporti internazionali 
olandesi furono organizzati nel Nederland- 
sche Internationale Wegvervoer Organisatie 
(Organizzazione Olandese per gli Autotra- 
sporti Internazionali). Funzione principale 
della NIWO è quella di promuovere la coo- 
perazione fra coloro che svolgono la propria 
attività nel settore degli autotrasporti in- 
ternazionali. Negli scorsi anni la struttura 
della NIWO ha subito diversi mutamenti. 
Essa è diventata l’indispensabile anello di 
collegamento fra gli operatori ed il Governo. 
Dal 1946 i trasporti di merci su strada han- 
no complessivamente fruttato al paese, fra 
guadagni realizzati e spese risparmiate, più di 
100 milioni di fiorini di valuta estera. L’ef- 
ficienza degli autotrasporti olandesi è stata 
particolarmente apprezzata in casi di emer- 
genza quali gli scioperi in Francia e le inon- 
dazioni del 1953. (V. S.) 


(2977) EE (111) 25 

Ponsonpv G. J., Il problema, delle strade 
(« Lloyds Bank Review», London, gen- 
naio 1955). 
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Nel dicembre scorso il Governo britannico 
ha annunciato che la spesa per le strade sarà 
aumentata. A questa decisione si collegano 
due problemi. Si deve stabilire se si debba 
spendere tutto il « giusto » ammontare delle 
risorse nazionali durante i prossimi 10 anni 
e se gli organismi che determinano tale am- 
montare siano adeguati alle esigenze nazio- 
nali. Per discutere tali questioni è necessa- 
rio esaminare lo stato attuale delle strade e 
lo sviluppo del traffico fino agli anni più 
recenti. Si deve inoltre tenere presente che 
è politica errata quella che considera la co- 
struzione di strade come un mezzo per dimi- 
nuire la disoccupazione. Il punto centrale 
resta la determinazione dell’entità della 
spesa e tale determinazione è influenzata da 
tre problemi fondamentali: 1) quale livello di 
manutenzione delle strade esistenti sia bene 
mantenere, considerate le economie e gli altri 
benefici che derivano da una buona manuten- 
zione e viceversa; 2) quali strade meritino 
forti spese di miglioria in funzione di mino- 
ri costi futuri di manutenzione; 3) quale sia 
l’ordine di priorità nella costruzione di nuo- 
ve strade. Per rispondere a tali quesiti si 
propone la costituzione, con la partecipazio- 
ne degli organi statali e dei rappresentanti 
degli utenti delle strade, di una Autorità, 
che, avendo il compito di reperire i fondi, si 
ispiri ad un adeguato senso di economia. 

(1. M.) 


(2978) 
Il vero problema dei trasporti («The 
tist», Londra, 15 gennaio 1955). 


EE (111) 37 
Sta- 


Lo sciopero dei ferrovieri ha permesso di 
rendersi conto che la minaccia della sospen- 
sione del lavoro è sufficientemente potente 
per indebolire il ritorno del paese alla pro- 
sperità e ha rinnovato il vecchio dubbio se 
l’economia nazionale può sopravvivere in un 
sistema di coesistenza tra il principio nazio- 
nalizzatore e quello liberista. L’opinione 
pubblica britannica riconosce che i ferrovie- 
ri sono insufficientemente remunerati, d’al- 
tra parte ciò consegue al cattivo andamen- 
to delle ferrovie dopo la loro nazionalizza- 
zione. Se l’elettorato ha avuto nel 1945 co- 
me fine la nazionalizzazione, deve anche ac- 
cettarne i mezzi ossia un aggravio degli one- 
ri fiscali per coprirne i deficit. I sostenitori 
della nazionalizzazione affermano che se pre- 
cedentemente gli azionisti non fossero stati 
compensati largamente e se il governo con- 
servatore non avesse snazionalizzato i tra- 


sporti stradali, le ferrovie non sarebbero in 
gravi difficoltà. I maggiori costi non possono 
riversarsi in maggiori tariffe se non a sea- 
pito del traffico ferroviario così da far sug- 
gerire ai propagandisti di sinistra il trasfe- 
rimento coatto dei noleggi dai trasporti stra- 
dali a quelli ferroviari. Questo aspetto dei 
rapporti tra i due tipi di trasporto costi- 
tuisce il problema centrale della questione e 
tutti sono d’accordo che è necessaria una rior- 
ganizzazione generale del settore con migliori 
strade, ferrovie modernizzate ed equipaggia- 
te e coordinazione dei servizi stradali e fer- 
roviari con i servizi aerei. (I. M.) 


(2979) 
Lezioni dalle ferrovie (« The 
London, 15 gennaio 1955). 


EE (111) 37 
Economist », 


x 


Il modo con cui è stato impedito il recente 
sciopero dei ferrovieri e l’intendimento di 
restaurare nelle aziende nazionalizzate, come 
in quelle private, il principio che l’efficienza 
e la capacità di guadagno devono essere ele- 
menti determinanti della remunerazione in- 
dividuale, hanno offerto agli uomini di parti- 
to e agli indipendenti lezioni imbarazzanti. Per 
i conservatori la lezione principale è che la 
promessa fatta all’elettorato, ossia quella di 
raddoppiare il tenore di vita in una genera- 
zione, sarà realizzata solo se il loro Go- 
verno darà battaglia al restrizionismo, al- 
l’infingardaggine e alla ostinatezza dei neo- 
Ludditi dovunque essi si manifestino, anche 
quando essi si rivelino in organizzazioni po- 
tenti come quelle dei ferrovieri. Per i labu- 
risti lo sciopero conferma l’insuccesso della 
nazionalizzazione che ha causato gravi per- 
dite al paese e ha dimostrato di essere fre- 
no al progresso economico. Per gli indipen- 
denti, infine, e per il popolo britannico lo 
sciopero ha segnato la fine di quel sogno 
che faceva ritenere che le industrie possono 
essere pianificate dallo Stato senza perdere 
in efficienza. Nessuna organizzazione statale 
può promuovere l’efficienza come l’impulso 
fornito dalla concorrenza. La concorrenza 
può essere talvolta pericolosa, ma non vi è 
altra via per ottenere l’efficienza e il pro- 
gresso. (I. M.) 


(2980) EE (111) 37 

HARTSHORN J. E., Il prezzo della pace nel 
settore delle ferrovie («The Banker >, 
London, febbraio 1955). 


Continua in Gran Bretagna la polemica fra 
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la British Transport Commission e la Natio- 
nal Union of Railwaymen sulla questione dei 
salari. L’opinione pubblica, che in un primo 
tempo fu favorevole alle richieste dei lavo- 
ratori, ha decisamente mutato il proprio at- 
teggiamento, irritata dal susseguirsi degli 
scioperi. I miglioramenti finanziari accordati 
nel 1954 hanno aumentato il deficit di Lst 
15 milioni; quelli concessi il mese scorso 
porteranno, con tutta probabilità, il deficit 
del 1955 a 30-35 milioni di sterline; som- 
mando a questi l’ammontare del deficit pree- 
sistente si prevede che alla fine dell’anno la 
perdita totale possa raggiungere gli 80 mi- 
lioni. La Transport Commission ha fatto sa- 
pere, al riguardo, che non intende intrapren- 
dere alcuna azione al fine di ridurre lo squi- 
librio del bilancio. Tuttavia con un aumento 
del 10% sui biglietti ferroviari, motivato 
dalla sua attuale posizione finanziaria, la 
Commissione potrebbe realizzare un extra di 
Lst 40 milioni e bilanciare, almeno, il defi- 


cit dell’anno in corso. (M. P.) 
(2981) EE 17 
La fine dell’aumento dei noli marittimi 


(« The Financial Times », London, 16 marzo 
1955). 


Il movimento di rialzo dei noli marittimi 
per tramp, iniziatosi nel maggio 1954 e via 
via accentuatosi dopo il mese di agosto, ha 
subito una interruzione nello scorso mese di 
marzo. In febbraio i noli avevano raggiunto 
il livello più elevato dal marzo 1952. La ca- 
duta verificatasi nel mese di marzo, special- 
mente nei noli per le rotte atlantiche, è stata 
in gran parte causata dalla caduta della do- 
manda per trasporti di cereali. Ulteriori ri- 
duzioni dei noli dovrebbero essere inevitabi- 
li dato che non è prevedibile una prossima 
ripresa della domanda. I noli per le rotte 
della Cina del Nord sono invece ancora au- 
mentati in marzo in conseguenza della si- 
tuazione politica. (Ve) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE. 


(2982) EE (151) (59) 

GERSKOVIC L., I consigli dei produttori in 
Jugoslavia («Revue Internationale du Tra- 
vail», Genève, gennaio 1955). 


I comunisti jugoslavi ritengono che le fun- 
zioni amministrative, finora nelle mani dello 
Stato, debbano passare a organi democrati- 


camente eletti, in modo da decentrare l’eser- 
cizio del potere. L’instaurazione dei consi- 
gli di produttori tende a risolvere questo 
problema. I consigli dei produttori si presen- 
tano, nei diversi gradi, sotto forma di una 
seconda camera di rappresentanti. Essi han- 
no gli stessi diritti, e il medesimo potere di 
decisione nelle questioni economiche, delle 
altre assemblee rappresentative. Le funzioni 
e i doveri dei consigli dei produttori sono 
definiti da due ordini di fatti: a) i consigli 
sono l’emanazione delle principali unità del- 
l’economia nazionale; b) i loro membri pro- 
seguono, anche dopo l’elezione, la loro atti- 
vità normale allo scopo di meglio essere in 
grado di rappresentare gli interessi dell’e- 
conomia. (I. M.) 


(2983) EE (131) 48 

L’emigrazione in Canada (« Bollettino quin- 
dicinale dell’emigrazione », Milano, 10 feb- 
braio 1955). 


In questi ultimi anni si è rilevata una ri- 
presa della corrente migratoria italiana ver- 
so il Canadá. L’esperienza ha messo in ri- 
salto inconvenienti che sarebbe opportuno 
eliminare. Il primo problema è quello della 
conoscenza di almeno una delle due lingue 
ufficiali, l’inglese e il francese. L’operaio 
specializzato, o altamente qualificato, rischia 
di dover accettare occupazioni modeste ri- 
spetto alle sue capacità (e, di conseguenza, 
meno remunerative) quando non sa esprimer- 
sì e comprendere quanto concerne il suo la- 
voro. Al riguardo, è auspicabile che le varie 
organizzazioni assistenziali curino dei corsi 
gratuiti di inglese e francese. Un’altra im- 
portante questione che gli emigrati devono 
seriamente considerare è quella dell’impos- 
sibilità, nei primi mesi di permanenza in 
Canada, di inviare sussidi alle famiglie o, co- 
munque, di effettuare rimesse in denaro per 
qualunque altro motivo. E”, quindi, necessario 
che essi non assumano impegni troppo gra- 
vosi prima dell’espatrio uel dubbio di poter- 
li adempiere. (M. P.) 


(2984) EE (131) 48 

Lavoratori agricoli per l’ Australia (« Bollet- 
tino quindicinale dell’emigrazione », Mila- 
no, 10 marzo 1955). 


E’ prossimo, in Sicilia, il reclutamento di 
un certo numero di lavoratori agricoli da im- 
piegare nelle piantagioni australiane di can- 


x 


na da zucchero. L’impiego è regolato da un 
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contratto valido per tutta la stagione del ta- 
glio della canna, ma la maggior parte dei 
lavoratori è retribuita a cottimo in ragione 
delle tonnellate di prodotto tagliato e cari- 
cato. Un tagliatore fornisce in media 6 ton- 
nellate di canna al giorno, guadagnando circa 
23 sterline (australiane) la settimana (al 
cambio, approssimativamente L. 130.000 
mensili). La settimana lavorativa va dal lu- 
nedi al venerdi ed à di 40 ore. Il piantatore 
è tenuto a fornire al lavoratore che ne fac- 
cia richiesta l’alloggio gratuito nella pian- 
tagione; il vitto, invece, è a carico del lavo- 
ratore. I familiari dell’immigrato possono 
alloggiare negli « Immigration Holding Cen- 
tres >, organizzati e gestiti dal governo au- 
straliano con tariffe moderate e buon trat- 
tamento. Il taglio della canna è un lavoro 
stagionale; tuttavia, nel periodo intermedio 
il lavoratore agricolo può facilmente trovare 
un’occupazione affine, quale la raccolta della 
frutta o il taglio della legna, oppure im- 
piegarsi nell’industria (particolarmente nel 
settore edilizio); in questa ricerca esso sarà 
assistito dal locale Ufficio di collocamento, 
al quale è tenuto ad iscriversi. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(2985) EE (131) 61 

CLARK C., Lo sviluppo dell’economia italiana 
(« Moneta e Credito », Roma, III trimestre 
1954). 


Secondo un procedimento usuale, per met- 
tere in luce l’andamento del reddito reale 
pro-capite si dovrebbe dividere la cifra del 
reddito nazionale per l’ammontare della po- 
polazione. Questo calcolo darebbe delle in- 


dicazioni cirea il «benessere» nazionale, 
ma per molti obiettivi di economia ap- 
plicata interessa’ maggiormente l’anda- 


mento della produttività. Durante la  pri- 
ma guerra mondiale, in Italia si ebbe una 
lieve diminuzione del prodotto reale per 
uomo-ora e con il 1919 si era già tornati 
al ritmo di sviluppo prebellico. L’andamento 
ascendente continuò fino al 1925 quando si 
ebbe una flessione; tra il 1928 e il 1934 si 
risentirono le ripercussioni della crisi mon- 
diale. Durante il periodo 1935-1939 la pro- 
duttività reale per uomo-ora era risalita a 
livelli superiori a quelli del 1929. Sotto il 
regime fascista il saggio di progresso econo- 
mico subì un rallentamento. L’avvento della 
guerra portò una graduale diminuzione fino 
al minimo del 1945, tuttavia il prodotto reale 
per uomo-ora rimase superiore agli anni pre- 


cedenti il 1913. Dal 1945 al 1950 vi è stato 
un rapido recupero e dal 1950 la produtti- 
vità ha ripreso ad aumentaie ad un ritmo 
costante corrispondente a quello del trend 
storico dell’Italia. Si deve osservare che i 
saggi italiani di sviluppo del prodotto rea- 


le per uomo-ora, pari al 3,5%-3,8%, sono 
tra i più elevati riscontrabili nel mondo. 

(I. M.) 
(2986) EE (214) 61 


BASTER J., I problemi economici della Gior- 
dania («International Affairs», London, 
gennaio 1955). 


La Giordania è un piccolo paese sottosvi- 
luppato con scarse risorse naturali e con i 
problemi economici tipici di una eccessiva 
popolazione. Questi problemi si sono aggra- 
vati in seguito alla improvvisa immigrazione 
dei profughi dalla Palestina in numero pari 
al 60% circa della popolazione d’origine. Gli 
aiuti internazionali hanno solo moderato la 
pressione degli immigranti sul mercato di 
lavoro, ma il peso della concorrenza è stato 
risentito di più dalla popolazione locale sen- 
za nessuna proprietà. L’assorbimento della 
mano d’opera eccedente, inclusi i profughi, 
nei prossimi 10 anni non è possibile senza 
gli aiuti dall’estero. Si spera che l’attuale 
piano di irrigazione dei fiumi Giordano e 
Yarmuk possa far sorgere numerose aziende 
agricole irrigate. Anche l’energia fornita a 
buon prezzo dagli impianti idro-elettrici del- 
la Valle, potrà provocare l’aumento dell’im- 
piego di mano d’opera nella industria mine- 
raria giordana. Ma secondo le più ottimisti- 
che previsioni, tale sviluppo assicurerà una 
sistemazione limitata all’incremento natu- 
rale della popolazione. Intanto non è possi- 
bile provvedere case e mantenimento alla 
maggior parte degli immigrati, se non inter- 
viene qualche elemento nuovo, come la sco- 
perta di giacimenti di petrolio o l’unione eco- 
nomica con gli Stati Arabi. (G. B.) 


(2987) (PE) (221) 1 

Biswas A. K. and MUELLER M. G., Aumen- 
to della popolazione e sviluppo economi- 
co in India (« The Indian Economie Jour- 
nal », Bombay, gennaio 1955). 


Il problema dello sviluppo economico del- 
l’India va affrontato agendo contempora- 
neamente nella direzione della formazione 
del capitale e in quella del controllo della 
popolazione. Il problema è infatti troppo 
grande per poter essere risolto con l’adatta- 
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mento di una sola delle due variabili. Si cal- 
cola che nel 1950-51 il risparmio sia stato, in 
India, pari solo al 5% del reddito nazionale. 
Il rapporto capitale-produzione si aggira 
probabilmente fra 3 : 1 e 5 : 1. Determinan- 
te è perciò la misura in cui potrà essere au- 
mentato il tasso di investimento. L’azione 
nel settore demografico si risolve in una ri- 
duzione del tasso di natalità. Ed infatti a 
lungo andare un basso tasso di mortalità 
potrà essere mantenuto soltanto riducendo 
anche il tasso di natalità. La riduzione della 
natalità costituirebbe una assoluta novità 
nella storia della popolazione indiana e ri- 
chiederà interventi sociali molto ingegnosi. 

(V..8) 


(2988) (PE) (167) 53 

F. F., La «nuova direzione » in Ungheria. 
Politica ed economia sotto il governo di 
Nagy («The World Today», London, 
gennaio 1955). 


Il rapporto recentemente presentato dal 
Ministro ungherese della Pianificazione, B. 
Szalai, può essere così sintetizzato: il gover- 
no è riuscito, mediante una serie di provve- 
dimenti, entrati in vigore nel luglio 1953, 
ad aumentare il potere d’acquisto dei consu- 
matori, in particolare dei contadini, ma non 
è riuscito a dare all’industria leggera e al- 
l’agricoltura l’impulso necessario per soddi- 
sfare tale aumento. Questa situazione di 
squilibrio crea un pericolo di inflazione ed 
esige che il partito e il governo riesaminino 
la politica economica da svolgere. La produ- 
zione agricola è in fase di lento, ma costan- 
te aumento; tuttavia, i risultati conseguiti 
non sono all’altezza delle previsioni formu- 
late nel 1953. Anche la conversione di parte 
dell’industria pesante in industria di pro- 
duzione di beni di consumo e di macchinari 
agricoli procede assai lentamente rispetto al 
previsto. La situazione delle industrie base 
non è molto soddisfacente: i settori del 
ferro e dell’acciaio e quello dei materiali da 
costruzione non hanno raggiunto gli obiet- 
tivi prefissati; il settore carbonifero ha se- 
gnato una certa recessione. Alcuni esponenti 
dell’industria pesante appaiono convinti che 
la politica attuale altro non sia che un espe- 
diente politico di breve durata e di conse- 
guenza sabotano la riconversione; altri ac- 
cusano il governo di aver abbandonato la 
politica di industrializzazione. I sostenitori 
di Nagy, presi fra le due correnti di un ri- 
torno al sistema Staliniano e di un liberali- 


smo «eccessivo » tentano di conservare una 
posizione mediana. (M. P.) 


(2989) EE (142) 61 

PETERSEN E., Politica economica e sviluppo 
economico in Norvegia (« Skandinaviska 
Banken Quarterly Review», Stockholm, 
gennaio 1955). 


Durante il periodo post-bellico la Norve- 
gia, in misura superiore agli altri paesi del- 
l’Europa Occidentale, ha perseguito una po- 
litica che mirava a stimolare gli investimen- 
ti. Durante il periodo 1946-1953 il totale de- 
gli investimenti lordi ha raggiunto 47 mi- 
liardi di corone e il programma per il 
1954-1957 prevede investimenti per 32 mi- 
liardi di corone. Nel 1954 gli investimenti 
avrebbero raggiunto gli 8 miliardi: degli in- 
vestimenti totali circa la metà è dovuta ad 
investimenti netti cioè investimenti che ac- 
crescono il capitale reale. Lo scopo di ampi 
investimenti è, ovviamente, l’aumento della 
produzione come base di più alto standard 
di vita. La produzione è notevolmente au- 
mentata tra il 1946 e il 1950; l’aumento è 
stato meno rilevante tra il 1951 e il 1953, 
ma nel 1954 è stato stimolato dal boom in- 
ternazionale. Solo durante il periodo coreano 
la bilancia dei pagamenti si è mantenuta in 
equilibrio; dal 1953 il drenaggio di valute 
estere non accenna a cessare. La situazione 
dei debiti verso l’estero non è preoccupante: 
la questione più grave è quella di ottenere 
crediti esteri sufficientemente ampi. Un pro- 
blema importante, cui si connette quello de- 
gli adeguamenti salariali, è quello del costan- 
te rapido aumento dell’indice dei prezzi che 
nel 1954 ha toccato il valore 145 (1949 = 
= 100). Ciò ha indotto a emanare nel 1953 
una legge sui prezzi. (I. M.) 


(2990) EE (131) 47 

D'ALBERGO E., Capitali esteri e sviluppo e- 
conomico italiano (« Mondo Economico », 
Milano, 8 gennaio 1955). 


Anche ammettendo che i dati ufficiali 
sulla disoccupazione siano approssimati in 
eccesso, è certo che in Italia, sia per impe- 
gnare nuove forze di lavoro, sia per elevare 
il tenore di vita, si impone un processo di 
più alta capitalizzazione. Poichè esistono li- 
miti assoluti alle disponibilità interne, occor- 
re rivolgersi all’esterno, sia tramite i rap- 
porti diretti tra le istituzioni pubbliche e i 
governi, sia a mezzo del mercato finanzia- 
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rio. Si tratta quindi di incoraggiare ed au- 
mentare le forme tipiche di apporti esteri. 
Nel 1954 l’intervento del capitale estero si 
è manifestato attraverso: a) i prestiti con- 
cessi dalla Banca Internazionale per la Ri- 
costruzione e lo Sviluppo alla Cassa del 
Mezzogiorno; b) l’azione intermediatrice del 
medio-credito a favore di imprese prive di 
possibilità dirette di emissione di titoli sui 
mercati esteri; e) il collocamento diretto (ca- 
so Montecatini). La situazione delle disponi- 
bilità finanziarie potrebbe trarre giovamento 
da una limitazione delle funzioni statali, 
con i relativi assorbimenti tributari, e da un 
reale abbassamento dei tassi, quale potrebbe 
conseguire a un intervento del capitale e- 
stero. (I. M.) 


(2991) EE (161) 60 

I risultati di attuazione del piano statale di 
sviluppo dell’economia nazionale dell'URSS 
nel 1954 («Pravda », Moskva, 21 gen- 
naio 1955). 


Il piano annuale per la produzione indu- 
striale dell’URSS è stato nel 1954 attuato 
nella misura del 103 per cento. Rispetto al 
1953 la produzione industriale dell’URSS è 
aumentata nel 1954 del 13 per cento, e del 
65 per cento rispetto al 1950. Nell’agricol- 
tura, le colture dei marzuoli si sono estese 
ad una superficie di 10,8 milioni di ettari 
maggiore di quella seminata nel 1953. Il rac- 
colto granario, gli ammassi e gli acquisti 
cerealicoli all’ingrosso da parte dello Stato 
sono stati nel 1954 superiori a quelli del 1953. 
Nel quadro della disposizione governativa 
« sull’aumento della produzione granaria e 
l’assimilazione delle terre vergini », nel 1954 
sono stati arati, per i raccolti del 1954 e 
1955, terre vergini per 17 milioni e 600 mi- 
la ettari, rispetto a una quota di 13 milioni 
stabilita dal piano. Nei kolchoz e nei sovchoz 
per il raccolto del 1955 sono stati complessi- 
vamente seminati 40,9 milioni di ettari a 
colture vernine, ossia 1,2 milioni di ettari in 
più seminati per il raccolto del 1954. L’at- 
trezzatura tecnica dell’agricoltura s’è arrie- 
chita nel 1954 di oltre 1 milione di macchi- 
ne agricole: di conseguenza, la meccanizza- 
zione dei lavori campestri è aumentata no- 
tevolmente e le MTS hanno potuto nel corso 
dell’anno effettuare lavori su una superficie 
maggiore di 75 milioni di ettari rispetto al 
1953 ed eseguire 1’82 per cento dei principa- 
li lavori campestri dei kolchoz. In base al 
censimento del 1° ottobre 1954 il patrimonio 


zootecnico dell’URSS, in milioni di capi, è 
risultato rispetto al 1° ottobre 1953, il se- 
guente: bovini, 64,9 (63); suini, 51,0 (47,6); 
ovini, 117,5 (114,9). Nel settore dei grandi 
lavori, il volume degli investimenti è stato 
nel 1954 di 115 per cento rispetto al 1953; 
nel 1953 era stato di 104 rispetto al 1952. 
Una certa diminuzione dei costi delle costru- 
zioni è stata raggiunta nel 1954 rispetto al 
1953. Tuttavia in moltissimi casi si è verifi- 
cato un dispendio di mezzi superiore al pre- 
visto, si sono tollerate spese improduttive, 
non si sono raggiunte le quote stabilite per il 
1954 nè nell’ambito dell’ineremento della 
produttività del lavoro nè in quello della ri- 
duzione dei costi. Nel settore del commercio 
interno, benchè la produzione e la vendita 
dei prodotti alimentari e di quelli industriali 
siano aumentate rispetto al 1953, la doman- 
da per molti prodotti di largo consumo con- 
tinua a rimanere insoddisfatta. A peggiorare 
la situazione, numerose organizzazioni com- 
merciali continuano a distribuire irrazional- 
mente le merci delle varie zone ed a tollerare 
che i prodotti siano spesso fatti arrivare in 
località dove manca la domanda. Alla qualità 
dei prodotti queste organizzazioni non pre- 
stano la dovuta attenzione, per cui essa con- 
tinua ad essere spesso scadente. Nel settore 
statale delle costruzioni edili gli investimenti 
di capitale sono aumentati nel 1954 del 19 
per cento rispetto al 1953. Il reddito nazio- 
nale dell’URSS è aumentato nel 1954, ri- 
spetto al 1953, in ragione di 11 per cento. 

(M. I. A.) 


(2992) EE (161) 9 

ZVERIEV A. G., Sul bilancio statale dell'URSS 
nel 1955 (« Pravda », Moskva, 4 febbraio 
1955). 


Il bilancio statale dell’URSS per il 1953 
è stato attuato, rispettivamente per le en- 
trate e per le uscite, secondo il seguente am- 
montare: 539,8 e 514,7 miliardi di rubli. Se- 
condo dati provvisori, le cifre corrispondenti 
per il bilancio del 1954 sono state le seguenti: 
557,5 e 552,8 miliardi. Nella loro stragrande 
maggioranza le entrate del bilancio per que- 
sti due anni sono state costituite dai proven- 
ti dalle imprese e dalle organizzazioni statali. 
Questi proventi sono rispettivamente ascesi 
a 460,5 e a 481,3 miliardi di rubli. La parte 
principale dei fondi di bilancio è stata im- 
piegata per l’ulteriore sviluppo dell’econo- 
mia nazionale, per i provvedimenti di carat- 
tere sociale e culturale, per l’elevamento del 
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tenore di vita della popolazione. A questi fi- 
ni nel 1953 sono stati assegnati fondi di bi- 
lancio per un ammontare di 376,9 miliardi 
di rubli, e nel 1954 una somma pari a 414,6 
miliardi. Nel bilancio statale dell’ URSS per 
il 1955, sottoposto all’approvazione del Con- 
siglio Supremo, figurano alle entrate 589,6 
miliardi di rubli, e alle uscite 562,9 miliardi. 
Nel 1955 le entrate di bilancio costituite dai 
proventi dalle imprese e dalle organizzazio- 
ni statali ascenderanno a 497 miliardi di ru- 
bli. Il gettito delle imposte sulla popolazio- 
ne è previsto in 48,4 miliardi, per cui l’inci- 
denza di questa posta sulle entrate comples- 
sive del bilancio sarà soltanto dell’8,2 per 
cento. L’introito previsto dai prestiti pub- 
blici è di 30,5 miliardi. Nel 1955, dei fondi 
complessivi del bilancio statale, 222,4 miliar- 
di saranno spesi per il potenziamento del- 
l’economia nazionale, e 146,9 miliardi per i 
provvedimenti di carattere sociale e cultura- 
le. Per lo sviluppo industriale del paese sono 
stanziati 190 miliardi, la maggior parte dei 
quali andrà al potenziamento dell’industria 
pesante. Nell’agricoltura verranno spesi 65,2 
miliardi; nei trasporti 40,5 miliardi; per il 
finanziamento dei grandi investimenti 167,2 
miliardi, di cui 109,3 miliardi a spese del 
bilancio e 57,9 miliardi a spese delle risorse 
proprie delle organizzazioni economiche. Le 
spese previste per la difesa ascendono a 112,1 
miliardi Quanto ai bilanci statali delle re- 
pubbliche federate, essi sono stati calcolati 
in 127,2 miliardi di rubli complessivamente, 
per cui il loro aumento rispetto al 1954 sarà 
di 6,4 per cento. (M. I. A.) 


(2993) EE 7 

URSS e Stati Uniti nella produzione mon- 
diale (« Neue Ziircher Zeitung » Ziirich, 8 
marzo 1955). 


Dall’Annuario statistico sulla produzione 
mondiale nel 1954, recentemente pubblicato 
dalle Nazioni Unite, si rileva che dal 1929 al 
1953 il volume della produzione industriale 
mondiale (URSS esclusa) è raddoppiato. Il 
settore carbonifero è quello che, con il 4% 
di aumento, è rimasto più indietro. Per con- 
tro, rispetto all’anno record anteguerra 1937, 
la produzione negli altri principali settori è 
aumentata come segue: energia elettrica, 
174%; petrolio 141; acciaio greggio 64; au- 
tomezzi 61. Sia nella Germania Occidentale 
che in Giappone, dal 1948 al 1953 la produ- 
zione industriale è aumentata del 150%: 
nello stesso periodo la produzione carboni- 
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fera di questi due paesi è passata, rispetti- 
vamente, da 87,3 a 125,7 e da 33,9 a 46,5 
milioni di tonnellate, e quella di acciaio 
grezzo da 5,6 a 15,4 e da 1,7 a 7,7 milioni. 
Il valore complessivo del commercio mon- 
diale (URSS esclusa) è salito dal 1938 al 
1953 di tre volte e mezza. Nella graduatoria 
del commercio mondiale il primo posto è ora 
tenuto dagli Stati Uniti (le importazioni ed 
esportazioni statunitensi nel periodo 1938-53 
sì sono quintuplicate), cui seguono l’Inghil- 
terra, il Canadà, la Germania Occidentale e 
la Francia. Per quanto manchino dati stati- 
stici precisi per la produzione dell’Unione 
Sovietica, è però possibile una loro valuta- 
zione: rispetto al 1937 l’estrazione del car- 
bone è passata nell’URSS da 128 a 320 mi- 
lioni di tonnellate, la produzione petrolifera 
da 28,5 a 52,5 milioni, la produzione di ac- 
ciaio greggio da 17,7 a 38,0 milioni, quella 
di energia elettrica da 36,4 a 133 miliardi 
di kw. A queste cifre, nel 1953 gli Stati U- 
niti oppongono le seguenti: carbone, 436 mi- 
lioni di tonnellate; petrolio, 318,9 milioni; 
acciaio greggio, 101,3 milioni; energia elet- 
trica, 514,2 miliardi di kw. (M. I. A.) 


(2994) EE (533) 61 

L’Argentina diverrà la prima potenza econo- 
mica dell’ America Latina? (« L’Econo- 
mie », Paris, 31 marzo 1955). 


In Argentina il reddito medio per abitan- 
te ($235) è superiore a quello degli altri 
paesi dell’America Latina. Malgrado i re- 
centi sviluppi dell’industria, l’agricoltura e 
l’allevamento sono tuttora alla base dell’e- 
conomia del paese. L’Argentina è il princi- 
pale produttore mondiale di lino e il secondo 
produttore di lana (dopo l’Australia); le sue 
risorse agricole la pongono fra le dieci gran- 
di potenze commerciali. L’economia nazio- 
nale si trova tuttavia di fronte ad impor- 
tanti deficienze, quali in particolare, la bas- 
sa percentuale del terreno coltivato rispetto 
al coltivabile, il sistema di irrigazione pri- 
mitivo, la scarsità di vie di comunicazione 
terrestri, il basso potere d’acquisto della 
popolazione. L’industria, sorta durante la 
guerra, presenta un carattere artificioso e 
instabile e rischia, in condizioni normali, di 
soccombere alla concorrenza straniera; la 
politica protezionista del governo tenta di 
ovviare alla scarsità di mano d’opera e di 
tecnici, alla insufficienza dei trasporti, alla 
mancanza di risorse energetiche, al debole 
afflusso di capitali stranieri. Le correnti 
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commerciali hanno ripreso il loro ritmo pre- 
bellico: il 70% delle esportazioni è diretto 
verso il Commonwealth e l’Europa continen- 
tale. Il 41% delle importazioni proviene da- 
gli Stati Uniti. Da ciò deriva un leggero de- 
ficit della bilancia commerciale nei confron- 
ti dell’Europa ed un deficit piuttosto gra- 
ve nei confronti degli Stati Uniti. (M. P.) 


(2995) EE (111) 61 
Guida per l’economia («The Economist », 
London, 2 aprile 1955). 


Il surplus registrato dalla bilancia dei pa- 
gamenti britannica nella prima metà del 
1954 non solo è scomparso nella seconda 
metà dell’anno, ma è stato sostituito da un 
deficit effettivo. Il fenomeno ha avuto de- 
boli ripercussioni sull’economia interna. Ri- 
spetto al 1953 il prodotto nazionale lordo 
e la spesa al consumo sono aumentati del 
4%; il reddito individuale del 74%; gli 
investimenti del 5%; il livello della disoc- 
cupazione è sceso di 351.000 unità, quasi 
esclusivamente assorbite dall'industria. L’au- 
mento della produzione industriale (614%) è 
stato determinato, più che da un maggior 
potenziale numerico di lavoratori, da un in- 
cremento della produttività (4%). Nel com- 
plesso, i redditi monetari sono cresciuti più 
rapidamente dei redditi reali; i prezzi al con- 
sumo dei beni e dei servizi sono saliti del- 
171144%. Grazie all’aumento della produzione 
industriale è stato possibile accumulare in- 
genti riserve; per contro si è avuta una ridu- 
zione degli stocks di prodotti d’importazione 
(in particolare generi alimentari e foraggi); 
sono diminuite le importazioni di acciaio. 
Gli esperti prevedono che l’intensa attività 
industriale potrà elevare maggiormente il li- 
vello dell’occupazione ed intensificare la do- 
manda per gli investimenti in tale settore, 
creando, in pari tempo, nuove vie all’espor- 
tazione. (MP) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(2996) EE (415) 46 

Raddoppiate tra il 1948 e il 1954 le impor- 
tazioni americane. Uno studio del G.A.T.T. 
sulle relazioni tra situazione economica in- 
terna ed importazioni dall’estero negli Sta- 
ti Uniti (« Notiziario Periodico Economi- 
co U.S.I.S. », Roma, 3 marzo 1955). 


E? stato osservato che il rapido incremento 


delle importazioni statunitensi di manufatti 
ha importanti ripercussioni sul miglioramen- 
to della bilancia commerciale dei paesi eu- 
ropei e che l’instabilità dell’economia statu- 
nitense influenza le importazioni dall’estero. 
Questa constatazione ha indotto il G.A.T.T. 
a compiere uno studio sugli effetti delle due 
recessioni economiche del dopoguerra sulle 
importazioni statunitensi, in particolare, di 
prodotti industriali. Il valore delle importa- 
zioni totali ha segnato una contrazione mas- 
sima del 194% durante la prima recessio- 
ne, contro una diminuzione del 10% nel cor- 
so della seconda: in ambedue i casi, tuttavia, 
le importazioni di manufatti hanno subito 
diminuzioni più gravi (de 23144% nel 1948-49 
e del 20% nel 1953-1954). Ciononostante tra 
il 1948 e il 1953-54 l’Europa occidentale ha 
più che raddoppiato il valore totale delle e- 
sportazioni verso gli S.U. Le due recessioni 
sono state caratterizzate da analoghe flessio- 
ni del Prodotto Lordo Nazionale e della pro- 
duzione industriale, mentre i valori delle im- 
portazioni si sono nei due casi comportati 
diversamente: si deve dedurre, pertanto, che 
non esiste un rapporto automatico tra una 
recessione negli Stati Uniti e una contrazio- 
ne delle importazioni statunitensi. (I. M.) 


(2997) EE (111) 58 
La Gran Bretagna e il GATT («The Statist», 
London, 12 marzo 1955). 


Recentemente i Membri del GATT riuniti 
a Ginevra hanno concesso alla Gran Breta- 
gna di introdurre speciali misure per pro- 
teggere e sviluppare le industrie dei territori 
coloniali. Quali che possano essere le virtù 
del GATT non vi è ragione che esse dimi- 
nuscano la sovranita e così facendo aprano, 
in materia di commercio, la nazione a conse- 
guenze politiche non previste da coloro che 
per primi aderirono ai vari comitati che ora 
vincolano il Ministro degli Esteri e il Can- 
celliere dello Seacchiere. La Gran Bretagna 
è una potenza Europea e Asiatica; essa ha 
un diritto morale e politico di stipulare que- 
gli accordi che ritiene convenienti e il sacr' 
ficio del suo diritto al GATT indebolirebbe 
la sua posizione nel commercio internazio- 
nale. I diritti dell’Impero coloniale sont 
degni del massimo rilievo, come i diritti degli 
industriali britannici sui mercati coloniali. 
ma nessun diritto potrà essere soddisfatto so 
la sistemazione delle preferenze è sottratta 
all’autonomia britannica. (I. M.) 
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(2998) EE (257) 46 

Tendenze giapponesi verso il commercio con 
la Cina (« The Statist », London, 12 mar- 
zo 1955). 


Gli eventi in Giappone stanno esercitando 
una pressione crescente sugli Stati Uniti e i 
suoi Alleati per modificare l’embargo strate- 
gico sulle esportazioni di merci in Cina. L’a- 
pertura commerciale verso la Cina coopere- 
rebbe a risolvere la cronica scarsezza di dol- 
lari di questo paese. Prima della guerra il 
Giappone otteneva materie prime e alimentari 
dalla Cina che, a sua volta, costituiva un 
buon mercato per i manufatti giapponesi. 
Sebbene le caratteristiche economiche  del- 
l’Estremo Oriente siano mutate radicalmente, 
e le importazioni richieste dalla Cina siano 
oggi diverse, in Giappone è diffusa la con- 
vinzione che una nazione di 600 milioni di 
abitanti possa divenire un ottimo mercato. 
Anche se l’Amministrazione degli S. U. in- 
tende offrire una riduzione delle tariffe per 
aiutare il Giappone a vendere di più agli 
S. U. e intende agire contro le imprese giap- 
ponesi che spingono troppo oltre il commer- 
cio con la Cina, vi è tuttavia una influente 
porzione dell’opinione pubblica statunitense 
che riconosce che presto o tardi gli S. U. sa- 
ranno obbligati ad ammettere una espan- 
sione del commercio giapponese con la Cina. 


(HM) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(2999) EE (111) 58 

House J. W., La Gran Bretagna e la Comu- 
nità Europea del Carbone e dell’ Acciaio 
(« Revue des Sciences Economiques », Liège, 
dicembre 1954). 


Le relazioni commerciali della Gran Bre- 
tagna con i paesi della CECA sono partico- 
larmente importanti per quanto concerne le 
sue esportazioni di carbone e le sue impor- 
tazioni di acciaio. Data l’attuale congiuntu- 
ra, le industrie britanniche del carbone e 
dell’acciaio non trarrebbero alcun vantaggio 
immediato dalla partecipazione del Regno 
Unito alla CECA; qualsiasi formula venisse 
adottata, le regioni producenti a basso prez- 
zo non ne sarebbero influenzate, mentre le 
regioni marginali sarebbero poste in serio 
pericolo. Per l’industria siderurgica, l’en- 
trata della Gran Bretagna nella Comunità 
avrebbe conseguenze indirette, dato che la 


sua localizzazione è buona quanto quella del- 
la Ruhr. Tuttavia, le perturbazioni che po- 
trebbero derivare alle industrie utilizzatrici 
di acciaio costituirebbero una grave minac- 
cia per delle esportazioni considerate essen- 
ziali. In ogni caso sarebbe necessario preci- 
sare le modalità per la fissazione delle ta- 
riffe per l’acciaio anteriormente ad un’e- 
ventuale decisione della Gran Bretagna di 
aderire alla CECA. La razionalizzazione delle 
produzioni carbonifera e siderurgica, cui ten- 
dono separatamente Regno Unito e CECA, 
non è realizzabile che in un periodo di forte 
espansione della domanda. (M. P.) 


(3000) EE (16) 61 

HILDEBRANDT W., Il blocco orientale come 
potenza economica (« Wirtschaftsdienst », 
Hamburg, gennaio 1955). 


Il blocco orientale è la più vasta concen- 
trazione di territori e di popolazioni che la 
storia ricordi. La sua potenza economica non 
è facilmente valutabile in base agli schemi 
teorici del commercio e alle leggi interna- 
zionali, che rivestono un importantissimo 
ruolo nel mondo occidentale; volendo, tutta- 
via, esaminare lo sviluppo economico della 
regione compresa fra l’Elba e il Pacifico 
occorre considerare separatamente l’Unione 
Sovietica, gli Stati satelliti e la Cina. Dal 
1929 al 1953, compiendo un sforzo straordi- 
nario, l’URSS ha potuto realizzare un’e- 
spansione industriale veramente notevole, in- 
feriore soltanto a quella degli Stati Uniti. 
Nei paesi satelliti l’industrializzazione, rite- 
nuta dal governo sovietico la base indispen- 
sabile per uno stato che aspiri all’ordina- 
mento sociale comunista, è stata intrapresa 
anche in condizioni economiche sfavorevoli, 
come, ad es., in Bulgaria e in Albania. In 
realtà, la potenza industriale del centro-est 
dell’Europa è tuttora determinato dal tra- 
dizionale triangolo: Sassonia-Boemia-Slesia 
settentrionale. In Cina, la mancanza di la- 
voratori qualificati e di tecnici e la scarsa 
esperienza economica fanno sì che i pianifi- 
catori debbano rimettersi completamente ai 
suggerimenti degli esperti sovietici, affluiti 
nel paese in largo numero. Questa assistenza 
tecnica rientra nel quadro dei cosiddetti 
<aiuti economici sovietici » per l’integrazio- 
ne e lo sviluppo economico del blocco orien- 
tale. Anche per quanto riguarda i rapporti 
commerciali con l’estero 1’URSS tende ad 
estendere ai paesi satelliti i suoi principi «i- 
solazionisti ». (M. P.) 
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(3001) EE (0) 15 

THorP W., Progressi dell’Europa verso 1'in- 
tegrazione economica (« Foreign Affairs », 
New York, gennaio 1955). 


L’Europa Occidentale ha fatto molti pro- 
gressi verso l’integrazione economica, seb- 
bene la creazione di un mercato comune sia 
ancora lontana. Sono fattori positivi la ten- 
denza al graduale abbassamento delle bar- 
riere doganali, la situazione monetaria più 
favorevole, la grande esperienza del Piano 
Schuman e il desiderio di relazioni economi- 
che più strette tra le varie nazioni. Tuttavia 
il deciso miglioramento della situazione eco- 
nomica europea ha attenuato l’importanza 
della necessità economica come leva alla 
unificazione e la riduzione degli aiuti a- 
mericani ha indebolito una grande forza 
centripeta. Al fattore economico si sono però 
sostituite le forze che hanno indirizzato alla 
comunità di difesa, anche se 1’U.E.O. non 
promette la centralizzazione ideata dalla C. 
E. D. La comunità politica sta acquistando 
terreno e il Consiglio d’Europa non manca 
di porsi problemi economici. Infine deve dar- 
si grande importanza al fatto che certe isti- 
tuzioni e certe abitudini « europee » sì siano 
formate e consolidate nella Comunità euro- 
pea. (I. M.) 


(3002) EE (0) 16 

CARDINALI M., Unione Europea dei Paga- 
menti e Fondo Europeo («Bancaria », 
Roma, febbraio 1955). 


Il ruolo svolto dall’E.P.U. ha permesso di 
realizzare un notevole miglioramento nelle 
riserve auree dei Paesi membri, una maggio- 
re stabilità finanziaria, l’incremento della 
produttività europea. Non sembra però ancora 
giunto il momento di tentare il passaggio da 
un regime regionale, quale è 1”E.P.U., a un 
regime mondiale di scambi e pagamenti, 
perchè non tutti i paesi dell’O.E.C.E. sono 
ancora in grado di affrontare tale incognita. 
La creazione di un organismo, il Fondo Eu- 
ropeo, che disponga di mezzi sufficienti per 
prestare aiuto nei momenti critici di con- 
giuntura potrebbe agevolare la strada verso 
la convertibilità. Tale Fondo dovrebbe di- 
sporre di un capitale di circa 600 milioni di 
dollari ed essere gestito da un Comitato di 
Direzione. Le decisioni resterebbero tutta- 
via soggette alla ratifica del Consiglio del- 
l’O.E.C.E. (I M.) 


(3003) EE (0) 15 
Il futuro del Piano Schuman («The Statist», 
London, 5 febbraio 1955). 


Dopo due anni di laborioso cammino, Ja 
CECA è giunta di fronte a un bivio. Da un 
lato, lo stretto sentiero dell’abolizione dei 
controlli, favorevole ad un mercato rifornito 
in larga misura e a bassi prezzi, come origi- 
nariamente progettato da Schuman; dall’al- 
tro, il viottolo del mantenimento dell’attuale 
situazione, percorrendo il quale la CECA di- 
verrebbe con tutta probabilità un cartello 
sempre più potente. In effetti; da vari indizi 
si rileva nella vita della Comunità un anda- 
mento che l’ex-Presidente Monnet non avreb- 
be mai approvato. I paesi scandinavi hanno 
recentemente rivolto proteste contro la CECA, 
essendo i prezzi dell’acciaio destinato alla 
esportazione superiori a quelli dell’acciaio 
venduto nell’ambito dei sei paesi membri. 
Jean Monnet ed il lussemburghese Spieren- 
burg hanno sempre attivamente sostenuto la 
necessità di impedire il sorgere di un car- 
tello dei paesi della CECA; tuttavia l’Alta 
Autorità potrebbe agire solo nel caso che la 
discrepanza fra i due prezzi fosse veramente 
notevole, sottoponendo, peraltro, ogni ini- 
ziativa al consenso dei membri. Non è esclu- 
so che il nuovo indirizzo della CECA debba 
attribuirsi al passaggio alla nuova ammini- 
strazione dell’Alta Autorità. (M. P.) 


(3003) EE (0) 16 
Perchè l’UEP sarà riconfermata (« L’Econo- 
mie», Paris, 17 marzo 1955). 


L’Unione Europea cei Pagamenti ha age- 
volato lo sviluppo degli scambi commerciali 
intereuropei. In particolare, i paesi debitori 
hanno potuto mantenere i loro scambi com- 
merciali ad un livello elevato, grazie ai cre- 
diti loro concessi dall’UEP. La Germania, 
ad esempio, potè agevolmente superare, nel 
1950-51, la sua situazione di paese nettamen- 
te debitore. Il Belgio e l’Olanda, forti cre- 
ditori, hanno effettuato, dal 1950, uno sforzo 
di ricostruzione e sviluppo delle rispettive e- 
conomie, e ciò, in gran parte, valendosi delle 
riscossioni in oro di cui hanno beneficiato. 
La Svizzera ha riconosciuto che la sua ap- 
partenenza all’UEP le ha evitato di essere 
oggetto di discriminazione da parte degli 
altri paesi membri, dato che essa possiede 
una moneta forte. L’Italia, benchè debitrice, 
è oggi alla testa in materia di liberalizza- 
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zione degli scambi con una percentuale del 
99%; essa usufruisce dei crediti dell’UEP 
per la metà dei suoi saldi deficitari. La Gran 
Bretagna non dimostrò mai molto entusia- 
smo nei confronti dell’UEP; è da temere 
che ponga ostacoli alla sua proroga. La 
Francia, per contro, ha tutto l’interesse a che 
1’UEP venga riconfermata. Da qualche an- 
no, la sua posizione in seno all’UEP è ca- 
ratterizzata dall’esistenza di un forte defi- 
cit nei confronti dell’area della sterlina, com- 


pensato da una eccedenza nei confronti dei 
rimanenti paesi. Cessando 1’UEP, l’ecceden- 
za sparirebbe immediatamente per le misure 
di ritorsione che i paesi interessati non man- 
cherebbero di applicare per ristabilire l’equi- 
librio. Emergerebbe allora il deficit in ster- 
line e le conseguenze sarebbero gravi come 
quelle già determinate dal « dollar shortage »: 
con la sola differenza che la politica di 
Londra differirebbe, forse, da quella di Wa- 
shington. (M. P.) 
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I - La definizione corrente del reddito nazionale. 


1 - Leggendo e rileggendo i numerosi studi e ricerche sul reddi- 
to nazionale che hanno visto la luce in questi ultimi anni, unica con- 
clusione che si può trarre è quella riassunta da SIMON KUZNETS nelle 
prime righe del suo volume e cioè che « il reddito nazionale può essere 
definito come il valore netto di tutti i beni economici prodotti da una 
nazione », dove però i termini « valore netto » « beni economici » 
« prodotti » « nazione » sono a loro volta soggetti ad interpretazioni 
diverse ed a controversie che variano da tempo a tempo, da paese 
a paese, da studioso a studioso (1). 

Ci sia anzitutto consentita una premessa e cioè che non esi- 
stono modi semplici per spiegare concetti complicati. Ora questo del 
reddito è proprio un concetto complesso che potendo essere visto 
sotto aspetti l’uno diverso dall’altro finisce per essere circondato da 
tali e tante precisazioni che il più delle volte, per amore dei parti- 
colari, si perde di vista l’essenziale. 

Indubbiamente poi, a complicare le cose, stanno di fronte esi- 
genze di definizioni diverse fra di loro, per cui molto spesso il 
disaccordo dipende dalla necessità degli economisti di considerare un 
« certo » reddito, che serve per il ragionamento economico, e da 


(1) S. Kuznets: National Income and its Composition, 1919-38, pag. 3, 
(National Bureau of Economic Research), New York, 1941. 
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quella degli statistici che, dovendo calcolare il reddito, hanno bisogno 
di avere a portata di mano « una » definizione che si presti alle loro 
valutazioni. Queste due esigenze hanno partorito diverse immagini 
del reddito che i trattatisti indicano con denominazioni disparate con 
il solo risultato di rendere ancora più intricata la ricerca di una 
definizione. Al fine di sgomberare il terreno da alcuni degli equivoci 
più comuni e per semplificare l’esposizione è necessario liberarsi, 
almeno per il momento, dai legami creati artificiosamente tra una 
definizione del reddito nazionale e le esigenze e le preoccupazioni di 
piegare la definizione alle necessità del calcolo. Diciamo quindi che la 
definizione del reddito è assolutamente indipendente dai modi con i 
quali il reddito può essere calcolato e soprattutto dagli aspetti diversi 
sotto i quali il reddito può essere considerato a determinati fini della 
analisi economica. 

Non ci sembra infatti che una qualche chiarificazione dei con- 
cetti possa provenire da impostazioni sul tipo di quella adottata in 
un volume delle Nazioni Unite e che frequentemente ricorre in molta 
letteratura sull’argomento. Leggiamo infatti nel volume in questione: 
« la nozione di reddito nazionale può essere considerata da tre punti 
di vista diversi, ciascuno dei quali corrisponde ad un aspetto parti- 
colare e significativo dello stesso insieme complesso. La produzione 
di beni e servizi dà origine ai redditi delle persone che partecipano 
all’attività economica; a loro volta coloro che percepiscono questi 
redditi li spendono per procurarsi beni e servizi. Poichè ciascuno di 
questi tre aspetti, produzione, reddito e spesa, è la contropartita degli 
altri due, appare evidente che devono esistere almeno tre definizioni 
equivalenti del reddito nazionale. E’ soprattutto per questa ragione 
che il problema del reddito nazionale è considerato differentemente 
da parte dei diversi studiosi e la priorità data ad uno degli aspetti del 
problema è generalmente determinata dai dati disponibili ». Da una 
premessa di questo genere consegue evidentemente che «Le tre 
definizioni del reddito nazionale possono essere fissate in base alle 
seguenti nozioni: 

1) La nozione di prodotto netto nazionale, cioè la somma dei 
valori aggiunti di tutti i settori economici in un determinato periodo 
di tempo aumentata dei redditi netti provenienti dall’estero ; 

2) La nozione di ripartizione funzionale del reddito, cioè il totale 
dei redditi versati ai fattori della produzione in un dato periodo di 
tempo; questi pagamenti prendono la forma di stipendi, salari, inte- 
ressi, dividenti, fitti, ecc. 

3) La nozione di spesa nazionale netta, cioè la somma delle, spese 
effettuate dai consumatori finali, durante un dato periodo, per pro- 
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curarsi i beni ed i servizi, somma aumentata dal valore netto degli 
investimenti interni ed esteri » (1). 

Se le frasi testè riportate dovessero cadere sotto occhi inesperti 
è pacifico che la prima domanda che verrebbe posta suonerebbe: 
come mai il reddito può essere definito come spesa e come mai la 
spesa può essere nel contempo considerata prodotto? e poichè quando 
si parla di reddito è difficile sottrarsi alla pratica di tutti i giorni, è 
facile che sembri per lo meno strano il dire che Tizio ha un reddito 
di mille perchè ha speso mille, quando invece chiunque direbbe che 
Tizio ha un reddito di mille quando ha guadagnato mille. Indubbia- 
mente 1.000 — 1.000, questa è una questione che riguarda l’aritme- 
tica, come pure 1.000 — 1.000 = 0, ma a noi sembra che l'economia 
non debba occuparsi di identità aritmetiche o contabili, ma di con- 
cetti di un particolare contenuto. Non è il caso di soffermarsi qui 
sulle enormi confusioni di linguaggio che sono derivate da questo 
modo piuttosto curioso di considerare il reddito. E’ del tutto evidente 
che sia un individuo sia una comunità di individui (astraiamo per 
ora da ogni riferimento ai valori-capitali) per poter spendere deve 
aver prima guadagnato, per cui fra il periodo di formazione del red- 
dito e l’utilizzo del reddito, o spesa che dir si voglia, intercorre un 
certo intervallo di tempo. Non v’è alcun dubbio che dal punto di 
vista della dinamica economica lo sfasamento fra « tempo di reddito » 
e « tempo di spesa » ha una importanza che nessuno oserebbe trascu- 
rare, ma già questo ci dice che non esiste alcun motivo plausibile per 
definire il reddito dal punto di vista della spesa o, viceversa, la spesa 
dal punto di vista del reddito. 

Senonchè all’attrattiva di definire il reddito dal punto di vista 
della fenomenologia non si sono sottratti nemmeno gli spiriti più 
chiari e come esempio basti citare il MARSHALL, la cui definizione ha 
indubbiamente esercitato un’influenza preminente su tutti gli econo- 
misti moderni a cominciare dal PIGOU ed a finire col KEYNES. L'u- 
nico economista che si è sottratto all'impostazione marshalliana, con 
una costruzione che merita un rilievo particolare, è il FISHER. 


2 - Nella ricerca di una definizione del reddito nazionale comin- 
ciamo con l’esaminare in che misura e sotto quali riserve si può 
accogliere quella che passa per definizione corrente e che dianzi 
abbiamo citata ricavandola dal lavoro del KUZNETS. In effetti, pa- 
rola più parola meno, questa definizione del reddito è ancora quella 


(1) Bureau de Statistique des Nations Unies: Statistiques du revenu 
national de divers pays 1938-1947, pag. 5., Lake Success, New York, 1948. 
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del MARSHALL e quindi può tornare utile alla chiarezza dell’espo- 
sizione rifarsi ai ragionamenti che hanno portato ad essa. 

La premessa dalla quale parte il MARSHALL è una definizione 
del reddito di un singolo individuo: « se una persona è impegnata 
negli affari è sicura di dover incorrere in certe spese per il materiale 
greggio, per il salario del lavoro, ecc. In tale caso il suo reddito 
vero o netto si trova deducendo dal suo reddito lordo le spese soste- 
nute per la produzione di esso » (1). Benchè grosso modo tutti pos- 
sano essere d’accordo con questa definizione del reddito individuale, 
non v’è dubbio che nessuno potrebbe dire che essa sia precisa o sod- 
disfacente. Già il fatto di introdurre in una definizione, che dovrebbe 
dire che cosa è il reddito, il termine « si trova » svaluta il contenuto 
concettuale che una definizione deve avere. Ma a parte questa osser- 
vazione, che non è soltanto formale, sembra che, definito il reddito 
individuale in tal modo, non sia il reddito in generale che resta 
definito, ma una particolare specie di reddito e cioè quello per la cui 
formazione sono occorse spese per materie prime, per salari, acc. 
Ora in effetti a loro volta i salari sono pure redditi, almeno per chi 
li percepisce e la definizione mostra già una particolare debolezza 
perchè in essa il reddito risulta come differenza fra redditi di natura 
e contenuto diversi. La ragione di questa insufficienza della defini- 
zione del MARSHALL del reddito individuale è evidentemente dovuta 
al fatto che l'A. nel definire il reddito individuale aveva presente 
soprattutto il reddito di un particolare redditiere e cioè di un im- 
prenditore. Ora una definizione che manchi di generalità non è una 
definizione. Giustamente a proposito del reddito individuale il DEHEN 
osservava che il reddito dei singoli può essere definito soltanto nella 
misura in cui si trova un denominatore comune di tutti i redditi indi- 
viduali (2), ora ciò che manca proprio alla definizione del MARSHALL 
è questo denominatore che accomuni ogni singolo reddito. Sorvolando 
per ora su queste deficienze, veniamo alla definizione del reddito 
nazionale che logicamente risente della definizione data del reddito 
individuale. 

« Il reddito sociale — scrive il MARSHALL — può computarsi 
sommando insieme i redditi dei singoli componenti della società di 


(1) A. MARSHALL, Principi di Economia, pag. 136, « Bibl. d. Econ.» S. V., 
Vol. IX, Parte III, Torino 1905. 

(2) P. DEHEN, Des Volkseinkommen als Leistungeinkommen, in « Weit- 
wirtschaftliches Archiv » Band 57, H. 2, Marzo 1943: «In Wirklichkeit ist das 
Einzeleinkommen das, was alle individuellen Einkommenarten gemeinsam ‘haben: 
Es ist ein Gattungsbegriff, der alle individuellen Einkommenarten umfasst ». 
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cui si tratta, sia essa una nazione, sia un gruppo di persone mag- 
giore o minore. Ogni cosa prodotta durante un’annata, “gni servizio 
prestato, ogni nuova utilità messa alla luce è parte del reddito na- 
zionale » (1). Questa definizione non chiarisce un concetto poichè, 
stando alla lettera, non può sfuggire che la definizione riguarda 
per lo meno due cose diverse. « Sommando i redditi dei singoli compo- 
nenti della società » si ha un totale espresso in moneta corrente, dato 
che i redditi dei singoli sono espressi in moneta, il che, fino a quando 
non ne sia dimostrata l’identità, è cosa ben diversa dall’insieme delle 
cose prodotte, dai servizi prestati e dalle nuove utilità messe in luce. 
Ciò che si può dire è che nemmeno il MARSHALL nel definire il reddito 
si è sottratto alla tentazione di far riferimento alle modalità del 
calcolo e chi di ciò non fosse persuaso non ha che da leggere il chiari- 
mento che segue la definizione. Infatti, preoccupato che nell’am- 
montare del reddito fossero incluse duplicazioni il nostro A. fa 
subito un esempio di come il valore di un tappeto deve essere conteg- 
giato nel reddito nazionale, mettendo in evidenza la necessità di 
escludere il valore della lana in esso incorporata e di ogni altro bene 
o servizio impiegato nella sua produzione, poichè computando tali 
valori già inclusi nel valore del bene finale si commetterebbe una 
duplicazione. E la preoccupazione non si ferma qui: infatti il 
MARSHALL precisa ancora che nel calcolo del reddito tutti i servizi o 
le prestazioni anche se sono retribuite su redditi già computati de- 
vono essere a loro volta compresi. Così se un percettore di un reddito 
di 10.000 sterline stipendia un segretario con 500 sterline ed il segre- 
tario stipendia un domestico con 50 sterline, non si commettono 
duplicazioni computando in complesso 10.550 sterline, poichè si tratta 
del corrispettivo monetario di tre prestazioni rese distintamente, 
ammesso che nessuna abbia carattere strumentale rispetto all’altra. 
Lo strano è però che il MARSHALL nel fare questi esempi non si 
accorge che essi riguardano concetti sostanzialmente diversi fra di 
loro e cioè il primo esempio ha attinenza con delle utilità prodotte, 
mentre il secondo riguarda le prestazioni che sono causa delle utilità 
poste in essere. 

Che lo stesso MARSHALL non fosse del tutto persuaso di questi 
suoi primi approcci con la definizione del reddito nazionale si può 
rilevare leggendo, sempre nei Principi, la frase « Il lavoro e il 
capitale di un paese, applicati alle sue risorse naturali producono 
una certa quantità totale netta di beni, materiali ed immateriali, com- 


(1) A. MARSHALL, op. cit., pag. 137. 
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presi i servizi di ogni specie. Questo è il vero reddito annuale netto 
del paese o il dividendo nazionale » (1). La parola « vero » è anche 
troppo significativa per aver bisogno di spiegazioni. Ma anche questa 
definizione del reddito « vero » non è nè completa nè soddisfacente e 
per essa si può dire ancora che resta da definire il significato di ogni 
parola che contiene. 

Rispetto a questa definizione del MARSHALL un certo sforzo di 
chiarificazione si può trovare nello SMART, sforzo teso soprattutto a 
trovare il legame tra il reddito monetario, come insieme del reddit 
dei singoli espresso in termini di moneta, ed il reddito reale come 
insieme di utilità create. 

« Il Reddito Nazionale quindi, espresso in termini monetari — 
scrive lo SMART — è una somma composta di rendite (rendite di 
terreni e fabbricati), di profitti percepiti da fittavoli, fabbricanti, 
commercianti, negozianti, proprietari (di miniere, di ferriere, di 
forze d’acqua, di officine di gas, di canali, di ferrovie) di dividendi 
ed interessi, di stipendi di funzionari e di professionisti e di salari 
della mano d’opera. Per esprimerci tecnicamente: esso è formato da 
rendite o quasi rendite, da profitti che remunerano l’organizzazione, 
l’'amministrazione ed i rischi; dall'interesse dei capitali, e da salari 
di ogni specie di lavoro » (2). Di fronte a questo reddito monetario 
stanno però dei beni che rappresentano il reddito in termini 
reali e quindi « sotto la forma monetaria esiste un reddito nazionale 
reale di « beni » o cose desiderabili, corrispondenti agli alimenti, al 
vestiario e alle abitazioni che costituiscono il reddito primitivo » (3) 
e « la relazione fra i due redditi si suggerisce da sè stessa; ed è che 
i vari redditi monetari sono pagati in virtù di contributi apportati 
al reddito reale » (4), ed ancora «il Reddito Nazionale reale consta 
di quelle cose, di cui i vari Redditi monetari classificati nei ruoli di 
imposta sul reddito sono il pagamento » (5). Da queste precisazioni 
sui rapporti fra reddito reale e reddito monetario la definizione dello 
SMART finisce per precisarsi in termini che se non sono del tutto 
esaurienti presentano alcuni elementi degni di rilievo: « se noi di- 
ciamo, quindi, che il Reddito Nazionale è una somma di servizi, incor- 
porati in forme materiali o no, noi otteniamo un’espressione che può 
essere ugualmente applicata sia che concepiamo questo reddito come 


(1) A. MARSHALL, op. cit., pag. 512, (il corsivo di vero è nostro). 

(2) G. SMART, La distribuzione del reddito, pag. 328, « Bibl. d. Econ. ». 
S. V, vol. III, Torino, 1916. 

(3) G. SMART, op. cit., pag. 331. 

(4) G. SMART, op. cit., pag. 332. à 

(5) G. SMART, op. cît., pag. 355. 
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somma di beni che servono ai bisogni e alle attività della vita umana, 
sia che lo calcoliamo come una somma di servizi » (1). 

Questo modo di concepire il reddito come un insieme di servizi, 
benchè l’A. attenui il significato della parola con l'aggiunta « incor- 
porati in forme materiali o no », richiama alla mente la originale 
impostazione fatta dal FISHER fin dal 1906 e che può considerarsi 
come un serio « tentativo di porre sopra una base razionale i con- 
cetti di capitale e di reddito ed i relativi teoremi fondamentali » (2) 
fatto in questi ultimi cinquant'anni ma che, come vedremo, non rap- 
presenta neppure esso una soluzione soddisfacente del problema. 
Senonchè per ora non ci conviene addentrarci nell'esame di concetti 
diversi da quelli comunemente accolti dagli economisti e dai calco- 
latori del reddito. Fermiamoci pure alla definizione corrente per 
analizzare la problematica che essa solleva. Non adempiremmo però 
al nostro impegno se prima non ci soffermassimo sulla definizione 
del reddito quale essa appare nella letteratura moderna. La stessa 
definizione data dal MARSHALL è dovuta in realtà allo HERMANN (3) 
ed allo SCHMOLLER (4) ed è a questi due autori che bisogna risalire 
quali fondatori della teoria moderna del reddito. Per essi il reddito 
nazionale è rappresentato dall'insieme di quei beni o di quella parte 
del prodotto nazionale che annualmente un popolo può consumare 
senza con ciò mettere in pericolo il normale andamento della sua eco- 
nomia. Sotto certi aspetti questa definizione, pur lasciando nel vago 
il significato di « normale andamento dell'economia », è forse più 
precisa della stessa definizione del MARSHALL. 


3 - Il reddito, come insieme di utilità prodotte, è il flusso dei beni 
e servizi economici che in un periodo di tempo si originano in una co- 
munità. Questa definizione manca di due elementi che abbiamo visti 
inclusi nella definizione citata dal KUZNETS e cioè dei termini « va- 
lore » e « netto ». L'esclusione è evidentemente del tutto intenzionale. 
Per ora non ci preoccupiamo affatto di sommare fra di loro le utilità 


(1) G. SMART, op. cit., pag.343. 

(2) F. FISHER, La natura del capitale e del reddito, pag. 3, «Bib. d. Econ.» 
S. V, vol. IV, Torino, 1922. 

(3) F. B. W. v. HERMAN, Staatswirtschafliche Untersuchungen über 
Vermógen, Wirtschaft, Produktivität der Arbeiten, Kapital, Preis, Gewinn 
Einkommen und Verbrauch, Monaco, 1832. | 

(4) G. SCHMOLLER, Die Lehre vom Einkommen in ihrem Zusammenhang mit 
den Grundprinzipien der Steuerlehre, « Zeitsch. f. d. ges. St.-W, Bd. XIX, 


Tübingen 1863. 
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diverse e quindi non abbiamo nessun bisogno di esprimere i beni o 
i servizi in termini di valore. Per quanto concerne la parola « netto », 
sulla quale tanto si insiste per affermare il principio che il reddito 
risulta soltanto dopo che dall’insieme delle utilità prodotte si sono 
sottratti certi consumi impliciti negli atti produttivi, dovremo per ora 
far conto d’ignorarne l’esistenza per non entrare in un argomento 
che soltanto in seguito potrà essere esaminato. 

E cominciamo a considerare che cosa si intende nella definizione 
corrente per beni e servizi economici. La definizione dei beni e dei 
servizi può essere trovata in un qualunque trattato di economia e non 
è qui il caso di soffermarvisi; piuttosto è necessario precisare quali 
beni e quali servizi vengono compresi nel reddito da coloro, e sono i 
più, che accettano la definizione che abbiamo riportata. 

La prima questione che sorge nel definire i beni, che devono 
essere riguardati come tali nella definizione del reddito, è che non 
tutti i prodotti di un determinato periodo di tempo possono far parte 
del reddito. Il ferro prodotto è indubbiamente un bene economico, 
come un bene economico è la macchina che viene prodotta con il ferro. 
Ma la macchina comprende l’utilità del ferro e quindi se si considera 
nel reddito la macchina non si dovrà considerare il ferro e se si con- 
sidera il ferro si dovrà considerare la macchina per la parte che 
non comprende il ferro. La questione ha la sua importanza e se nel 
definire i beni costitutivi del reddito non si saranno ben precisati i 
criteri da seguire, la definizione del reddito avrà un significato 
impreciso. 

Poniamo che tutti siano d’accordo nel considerare agli effetti 
del reddito come beni soltanto quelli che hanno un’utilità fin-le, sia 
che essa si esaurisca in una sola o in più volte. Il pane, in base a tale 
criterio, sarà un bene che fa parte del reddito, mentre il grano o la 
farina non lo saranno, così la macchina sarà pure parte del reddito 
non così invece il ferro incorporato in essa. Sorge però una questione 
che complica la nostra definizione. Se tutto il grano è diventato 
farina e tutta la farina è diventata pane, comprendendo nel reddito 
il « bene » pane, automaticamente si comprenderà il grano e quanto 
è stato necessario per trasformarlo in farina. Ma se non tutto il 
grano e non tutta la farina prodotti si sono consumati nella fabbri- 
cazione del pane come ci si dovrà comportare? 

E° chiaro che nel reddito si dovrà comprendere tutto il pane e 
quelle parti di grano e di farina che non essendo state utilizzate sono 
rimaste giacenti. Lo stesso discorso potrebbe farsi per il ferro e per 
la macchina. Ne consegue che se dovessimo deciderci a considerare 
nel reddito soltanto i beni con utilità « finale » dovremmo di volta 
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in volta fare una cernita dei beni, considerando « finale » o « non 
finale » lo stesso bene a seconda della fase nella quale -sso si trova 
nel ciclo produttivo. Questo modo di considerare i beni rende molto 
complessa una loro precisazione agli effetti della definizione del red- 
dito che stiamo esaminando. Essa presenta però il notevole vantaggio 
che fintanto che ci atteniamo ad essa possiamo ragionare in termini 
di « cose », o in termini reali per meglio dire. Infatti la precisazione 
fatta dei beni da considerare nel reddito ci mette di fronte un insieme 
di beni realmente esistenti che si configurano per noi in forme note. 
Se invece ci dovessimo attenere alla precisazione alternativa dei beni 
da comprendere nel reddito, considerando tutto il ferro e soltanto 
la parte della macchina ad esclusione del ferro in essa inglobato, 
non potremmo più ragionare su beni effettivamente esistenti. La 
macchina ad esclusione del ferro che essa contiene non significa in 
termini reali assolutamente nulla e se mai il suo significato appare 
quando invece della macchina consideriamo il suo valore e da esso 
escludiamo il valore del ferro. Avremo così due valori che stanno 
uno a fronte all’altro; il valore del ferro che è servito per fare la 
macchina ed il valore che si è aggiunto per passare dal ferro alla 
macchina. Ma questa intrusione dei valori dei beni, per definire i 
beni, disturba sotto molti aspetti ed in ogni caso ci allontana dalla 
possibilità di definire il reddito partendo dai beni reali per arrivare 
se mai in un secondo tempo alla loro valutazione in termini monetari. 

Comunque la conseguenza pratica di queste precisazioni è che i 
beni che entrano a far parte del reddito non sono soggetti ad una 
possibile definizione generale e che la loro non può essere che una 
determinazione empirica caso per caso. A parte questa difficoltà di 
definire i beni ve n’è però un’altra non meno complessa. 

E’ del tutto pacifico che un bene prodotto è a sua volta il risul- 
tato della convergenza di lavori umani, dell’applicazione di strumenti 
e macchine e di altre prestazioni che si configurano tutti in defi- 
nitiva come servizi resi alla collettività. Se il reddito si compone 
dell’insieme dei beni prodotti non si dovrà mai tener conto delle pre- 
stazioni o dei servizi che si sono resi necessari per produrli. Consi- 
derare oltre i beni anche tali servizi significherebbe considerare nel 
reddito due volte le stesse cose, rilevando una volta i beni come 
effetti dei servizi, ed una volta i servizi come cause determinanti dei 
beni. Se si è quindi d’accordo nel considerare nel reddito tutti i beni 
(vedremo poi le altre riserve che si devono fare) bisogna escludere 
dal reddito tutta una serie di servizi che rappresentano una massa 
imponente dell’attività umana. Resta ora da precisare quali sono i 
servizi che invece si devono comprendere nel reddito. La risposta 
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sembra naturale se si tiene conto dell’eccezione fatta. Si dovrebbero 
cioè considerare quei servizi che per la loro natura non possono incor- 
porarsi in un bene. Nella definizione del reddito la parola servizi 
assume un significato particolare e sotto certi aspetti diverso dal 
significato che comunemente si dà alla parola. Il servizio reso dal 
barbiere al cliente, il servizio del medico al malato, il servizio della 
guida che ci fa visitare un museo devono essere compresi nel reddito 
nazionale, ma il servizio reso da una squadra di manovali che sgom- 
bera dai detriti il piazzale di una fabbrica di cemento non dovrà 
essere compreso nel reddito perchè questo servizio sarà compreso 
nel cemento venduto dalla fabbrica. Ma è esatto che i servizi che si 
incorporano nei beni non devono essere considerati ai fini del reddito 
nazionale? un esempio molto semplice basta per crearci un serio 
imbarazzo. Il lavoro del ciabattino che ci ricuce una scarpa deve o non 
deve essere compreso nel reddito? nonostante che questo servizio si 
incorpori in un bene materiale non sembra che esso vada escluso e 
così non dovrà essere escluso nemmeno il servizio del meccanico che 
ci ripara l'automobile. Per concludere sembra che si possa dire che 
nel reddito nazionale si devono comprendere tutti quei servizi che sia 
che si incorporino sia che non si incorporino nei beni non vengono 
compresi nel valore dei beni o se per restare fedeli alla definizione 
data all’inizio del paragrafo, si vuole ignorare ogni riferimento al 
valore, si potrà dire che si devono includere quei servizi che presen- 
tano un’utilità distinta dall’utilità implicita nei beni. Dunque quando 
nella definizione corrente del reddito si parla di beni e servizi econo- 
mici si tratta di categorie del tutto particolari che non devono essere 
confuse con ciò che il linguaggio comune indica con le stesse parole. 

Detto questo sulla distinzione che viene fatta fra i beni ed i ser- 
vizi è necessario prendere in esame il significato da dare all’agget- 
tivo « economici ». Cominciamo anzitutto con il precisare ciò che 
non può essere designato come bene o servizio economico. Tutti sanno 
che la luce del sole o l’ossigeno dell’aria, per la loro specifica qualità 
di beni illimitati non sono beni economici, ma non sono beni econo- 
mici nemmeno quelli che non sono soggetti a scambio fra gli indivi- 
dui e quindi non hanno un valore mercantile. A questo proposito fra 
gli economisti e fra gli statistici si sono spesso accese discussioni che 
certo non hanno portato un contributo alla chiarificazione del pro- 
blema centrale di una definizione del reddito. Osserva a questo pro- 
posito il PIGOU che « tutto il lavoro filantropico compiuto gratuita- 
mente, il lavoro compiuto da insegnanti religiosi o domenicali, il 
lavoro scientifico di sperimentatori disinteressati, il lavoro politico 
di molte delle classi ricche, tutte cose che oggi non sono calcolate 0, 
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anche se calcolate, lo sono soltanto in piccolissima parte, entre- 
rebbero a far parte del dividendo nazionale se tutte quelle persone 
si pagassero reciprocamente degli stipendi » (1) concludendo che è 
semplicemente paradossale che secondo la definizione del reddito, 
che egli stesso accetta, il reddito nazionale inglese si sia accresciuto 
di 250.000 lire sterline il giorno in cui una legge fissò uno stipendio 
ai deputati che prima prestavano lo stesso servizio, ma non percepi- 
vano alcuna retribuzione e che d’altra parte il servizio prestato da 
una cuoca sia computato nel reddito nazionale, ma cessi di esserlo 
se la cuoca viene sposata dal suo ex-padrone. Discussioni analoghe 
sono state sollevate anche negli ultimi tempi sul fatto che se in un 
paese tutti si fanno la barba da sè questa somma di servizi non viene 
compresa nel reddito, mentre se in un altro paese c’è l’uso di farsi 
fare la barba dal barbiere la somma dei servizi viene invece 
compresa. 

Non parliamo poi di chi troverebbe logico « in un calcolo com- 
pleto del reddito nazionale » (2) comprendere « le prestazioni delle 
mogli » e « le prestazioni complementari dei mariti ». 

Già il MARSHALL a proposito di questi problemi concernenti i 
servizi non retribuiti affermava: «i servizi che una persona rende 
a sè medesima e quelli che essa rende gratuitamente ai membri della 
propria famiglia o ad amici; i benefici che una persona trae dall’uso 
dei suoi beni personali (mobilio o vestiti) o di proprietà pubblica, 
come ponti liberi da pedaggi, non sono calcolati come facenti parte 
del dividendo nazionale » (3). In via generale questa limitazione dei 
servizi che non costituiscono un reddito può essere definita per altra 
via escludendo i beni ed i servizi non atti ad essere oggetto di scam- 
bio. Posta infatti la condizione in questi termini non sarà più neces- 
sario precisare che un bene prodotto da un individuo e consumato 
dallo stesso individuo, ma che avrebbe benissimo potuto essere scam- 
biato, deve invece essere compreso nel reddito. 

I beni prodotti dagli agricoltori e consumati da loro stessi fanno 
parte del reddito, perchè non c’è nessuna differenza fra il grano che 
il contadino porta al mercato ed il grano che egli consuma, così per 
la casa abitata dal proprietario che rende alla collettività, della quale 
il proprietario fa parte, un servizio identico a quello di una casa presa 
in affitto. Ben diverso da questi è invece il caso del servizio che pos- 


(1) A. C. Picou, Economia del benessere, pag. 35, Torino, 1948. 

(2) C. GINI, Contenuto e impiego delle valutazioni del reddito nazionale, 
pag. 18 «Annali di Statistica », Serie VIII, vol. III°, Roma, 1950. 

(3) A. MARSHALL, op. cit., pag. 513. 
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siamo rendere a noi stessi quando, ad esempio, cambiamo una ruota 
della nostra automobile. Questo servizio ha un suo prezzo di mercato 
e se ci rivolgiamo ad un riparatore di automobili per un servizio 
del genere dovremo pagare un tanto, ma il servizio che abbiamo 
reso a noi stessi non siamo disposti a prestarlo ad altri e quindi esso, 
se ha per noi un indubbio valore, non ha alcun prezzo di mercato. 

E’ però esatto il dire che il reddito comprende soltanto i beni 
ed i servizi « economici »? A parte ogni discussione sul merito del 
problema e sui modi di computo, che qui non ci interessano, in gene- 
rale tutti sono d’accordo nel comprendere nel reddito i servizi che 
le pubbliche amministrazioni forniscono ai cittadini. Non v’è dubbio 
che fino a quando lo Stato provvede alla costruzione ed alla manu- 
tenzione delle strade e dei porti si tratta di un vero e proprio servizio 
economico, ma più discutibile è il carattere di economicità di altri 
servizi per i quali non esiste una misura della loro utilità. Il servizio 
prestato dalle forze armate e dalle installazioni militari ad un paese 
se anche avesse un valore economico non è certo un servizio co- 
munque valutabile, tanto è vero che per tenerne conto nel reddito 
tutti sono d’accordo nel considerare non il servizio ma le prestazioni 
che creano il servizio. Benchè la cosa possa sembrare quasi naturale 
in realtà si tratta di un’eccezione molto importante che rende molto 
precaria la definizione dei « beni e servizi economici » che fanno parte 
del reddito secondo la definizione corrente. 


4 - Nel precedente paragrafo abbiamo cercato di precisare il 
significato dei beni e dei servizi economici che costituiscono il reddito 
secondo la definizione corrente. Se il lettore avrà voluto farsi una 
immagine del reddito in base alla definizione dalla quale siamo partiti 
probabilmente si sarà trovato di fronte ad un serio imbarazzo. Un 
insieme di beni economici potrebbe raffigurarsi come un immenso 
cumulo nel quale sono accatastati i più svariati generi che vengono 
prodotti in un anno e che hanno quei caratteri particolari per cui 
sono costitutivi del reddito. Ma non altrettanto facile sarebbe per il 
lettore immaginare in questo cumulo anche quei servizi che fanno 
parte del reddito. 

Per trasformare i beni ed i servizi in termini tali da permettere 
una sintesi non si può che far ricorso ad un metro comune che per- 
metta di misurarli tutti. Questo metro è il loro valore di scambio. 

Si tratterà ora di attribuire a quei tali beni e servizi che formano 
il reddito un certo prezzo. A prima vista la cosa può sembrare anche 
abbastanza semplice, ma non appena ci si trova di fronte ai beni ed 
ai servizi ed ai loro prezzi sorgono questioni che sono tutt'altro che 
di facile soluzione. 


Esame critico della definizione corrente di reddito nazionale 469 
en Dl RA 
Anzitutto su ogni mercato troveremo svariati prezzi: prezzi alla 
produzione, prezzi all'ingrosso, prezzi al minuto. Come se non ba- 
stasse da momento a momento questi prezzi possono variare; ma 
prescindiamo per ora da quest’ultimo fatto, che tratteremo più 
avanti, per formare la nostra attenzione al «tipo» di prezzo al quale i 
beni dovranno essere valutati. 

Volendo essere coerenti con la definizione dei beni, il prezzo 
dovrebbe essere sempre quello pagato dall’ultimo consumatore e cioè 
un prezzo che comprende sia il costo di produzione sia tutti gli altri 
costi supplementari che sono stati sopportati per far arrivare il pro- 
dotto a chi lo deve consumare. Le stesse imposte indirette dovrebbero 
essere comprese nel prezzo. Senonchè una valutazione dei beni ai 
prezzi pagati dai consumatori falserebbe completamente la cifra fina- 
le del reddito. In primo luogo per una parte notevole dei prodotti il 
prezzo pagato dai consumatori non è il prezzo al minuto. Le comunità 
di persone, gli Enti in genere acquistano i beni a prezzi all'ingrosso o 
comunque a prezzi diversi da quelli al minuto. Vi è poi una parte 
dei beni che viene consumata dalle stesse persone che la producono. 
E” chiaro che per questi beni non c’è costo di distribuzione, nè, nella 
maggior parte dei casi, spese di trasporto e nemmeno imposte indi- 
rette da pagare. 

A parte questa considerazione vi è anche il problema del valore 
da attribuire ai beni che sono stati prodotti, ma che, nel periodo con- 
siderato, non sono stati venduti. 

In conclusione una valutazione ai prezzi pagati dall’ultimo con- 
sumatore dei beni facenti parte del reddito deve essere esclusa e 
quindi è necessario ripiegare su valutazioni diverse e sarà questa una 
questione da esaminare quando si tratterà delle modalità del calcolo. 
Ci basti per ora osservare come l’attribuzione di un significato pre- 
ciso della parola « valore », contenuta nella definizione corrente del 
reddito, in termini di prezzi sia molto difficile da darsi. 

Ma il problema del « valore » non si limita alle considerazioni 
sin qui fatte. Esistono variazioni di valore nel corso del tempo che 
non riguardano soltanto i beni prodotti durante il periodo consi- 
derato. Tutti i beni prodotti in anni precedenti — se si considera 
anno come unità di tempo alla quale riferire il reddito — possono 
presentare nel corso dell’anno aumenti o diminuzioni di valore con- 
nessi unicamente a variazioni del loro prezzo di mercato. Questi cam- 
biamenti di valore come devono essere considerati agli effetti di una 
definizione del reddito? Secondo la definizione corrente presa in 
esame sembra assodato che le variazioni di valore dei beni preesi- 
stenti in conseguenza delle variazioni di prezzo non entrano a far parte 


470 Pietro Battara 


ie EEE 


del reddito, perchè nella definizione si considerano soltanto i beni 
economici prodotti. Secondo alcuni autori sarebbe questa una grave 
lacuna della definizione corrente. « L’utile dell'imprenditore — 0s- 
serva a questo proposito il GINI — deriva ovviamente dal valore del 
prodotto, dedotte tutte le spese sostenute per materie prime, energia 
e lavoro impiegati, interesse ed ammortamento del capitale, imposte 
e tasse e via dicendo. Esso dipende non solo dal lavoro dell’impren- 
ditore, ma anche dalle variazioni di prezzo delle materie prime e degli 
altri elementi della produzione. L’assunzione del rischio è la fun- 
zione specifica dell'imprenditore. Se, nell’intervallo, i metalli impie- 
gati nella costruzione di una macchina raddoppiano il valore, il va- 
lore della macchina, che si regola essenzialmente sul costo di ripro- 
duzione, ovviamente ne risente. Ne può risentire naturalmente in più, 
in caso di aumento, come in meno, in caso di diminuzione ». Si noti 
che il GINI si riferisce « sempre al prezzo o al valore reale, vale a dire 
eliminata la variazione del potere d’acquisto della moneta ». Questo 
modo di considerare gli incrementi di valore determinati da varia- 
zioni congiunturali dei prezzi induce il GINI ad arrivare a queste 
conseguenze: « Nè varrebbe obbiettare che il reddito — a parte i 
servizi personali — è rappresentato da un incremento di beni, perchè 
l'incremento deve essere inteso, non solo come incremento quanti- 
tativo, ma anche come incremento qualitativo e, tra le qualità da 
tener conto, vi è anche il valore unitario dei beni, che anzi costituisce 
la qualità fondamentale da tenere in conto. 

Appare perciò giustificato il procedimento di quei calcolatori 
del reddito degli Stati Uniti che tenevano conto, durante il periodo 
dell’ultima crisi economica mondiale, della svalutazione subita dai 
beni produttivi, desumendola dalle diminuzioni delle quotazioni dei 
titoli. Si sarebbe così arrivati, per il 1933, ad un valore negativo del 
reddito » (1). 

A parte il fatto che non è facile prescindere, nella valutazione 
del potere di acquisto della moneta, dalle variazioni di prezzo e vice- 
versa, accettare la tesi che le variazioni di valore dei beni preesi- 
stenti, conseguenti da variazioni di prezzo dei beni, devono consi- 
derarsi come parte integrante del reddito di un periodo implica in 
effetti una rinunzia ad ogni possibilità di ragionamento sul reddito 
come insieme di beni e servizi a prescindere dal valore. Si avrebbe, 
in altre parole, una parte di reddito in termini di valore che corri- 
sponde a beni e servizi prodotti ed una parte di reddito (in più o in 
meno) che non ha corrispondenza in beni e servizi e rappresenta 


(1) C. GINI, op. cit., pagg. 37-38. 
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soltanto partite di conto. In conclusione non sembra dubbio che chi 
accetta la definizione corrente del reddito non può considerare reddito 
in termini monetari che l’insieme dei beni e dei servizi prodotti 
valutati ai prezzi del periodo considerato. 


5 - Esaminati così i significati da dare ai termini « beni eco- 
nomici » e « valore » ed esposte le difficoltà insite in una esatta pre- 
cisazione, passiamo a considerare che cosa si intende per « nazione » 
nella definizione corrente del reddito. 

La definizione del territorio al quale riferire il reddito ha evi- 
dentemente una importanza che non può essere trascurata e l’ostacolo 
si supera soltanto in modo formale quando al termine reddito si ag- 
giunge l’aggettivo « nazionale ». Il concetto di Nazione è tanto poco 
pacifico che il problema rimane ancora aperto e si presenta la neces- 
sità di definire che cosa si intende per « nazione » quando si parla 
del reddito. 

Le ragioni per cui è necessaria una definizione sufficientemente 
precisa sono in primo luogo due: 1) Se lo spazio a cui attribuire un 
certo reddito non è precisato sorgono gravi inconvenienti di ordine 
economico e possono derivare nelle valutazioni errori per eccesso o 
per difetto attribuendo ad un paese un reddito che in realtà non gli 
appartiene; 2) La mancanza di una determinazione precisa adottata 
da tutti gli stati rende, già sotto questo profilo, impossibile ogni 
confronto fra il reddito di diversi paesi ed a maggior ragione crea 
l’impossibilità di sommare fra loro redditi attribuiti ad unità geo- 
grafiche non omogenee al fine di conoscere il reddito di uno spazio 
più ampio di quello delimitato dai confini di un solo paese. Nell’esa- 
minare questo problema potremmo seguire due vie diverse. L’una 
potrebbe essere quella di considerare le diversità che si riscontrano 
nel calcolo del reddito dei diversi stati per quanto concerne la delimi- 
tazione dei territorio, l’altra quella di determinare i criteri più con- 
venienti e metodologicamente più precisi. Cercheremo di seguire 
quest’ultimo criterio non trascurando però il fatto che ci proponiamo 
anche di orientare il lettore nello studio delle statistiche del reddito 
nazionale che vengono annualmente pubblicate da un numero cre- 
scente di paesi. 

L’unità territoriale che sembra a tutta prima come la più natu- 
rale alla quale riferire il reddito è evidentemente quella geopolitica. 
Lo stato racchiuso nei suoi confini politici sembra infatti una unità 
obbiettivamente accertabile agli effetti della valutazione del reddito. 
Se tutti i rapporti economici dovessero esaurirsi nell’ambito ristretto 
di una comunità politicamente circoscritta è chiaro che non sorge- 
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rebbero dubbi di sorta. Senonché economie chiuse di questa specie 
non esistono nel mondo moderno. I paesi mantengono fra loro rap- 
porti di scambio che riguardano sia il trasferimento delle persone sia 
quello dei beni. Tratteremo a parte il problema degli scambi dei beni 
e per ora limitiamo l’esame ai trasferimenti delle persone. 

Prima però di entrare nell'argomento specifico dobbiamo intro- 
durre un concetto che nella definizione corrente del reddito è appa- 
rentemente trascurato. Abbiamo visto che ciò che nella definizione è 
indicato come « beni » deve essere accolto in senso lato compren- 
dendo anche i « servizi » ed abbiamo pure esaminato quali servizi 
devono considerarsi come facenti parte del reddito. Trattando della 
questione concernente il territorio o la comunità alla quale il reddito 
deve riferirsi si viene ad introdurre una eccezione alla definizione 
di quei servizi che devono considerarsi come afferenti al reddito. Si 
tratta di una distinzione particolare fra « prestazioni » e « servizi ». 
D’ora in poi indicheremo con il termine « prestazione » ogni attività 
rivolta alla produzione di un bene o di un servizio, tenendo presente 
che le prestazioni possano essere fornite sia da attività umane sia 
dai capitali, comunque impiegati, per la produzione di nuovi beni o 
nuovi servizi. 

Nel definire i « servizi » abbiamo detto che, secondo la defi- 
nizione corrente del reddito, le prestazioni così definite non devono 
essere mai considerate nelia misura in cui si tiene conto dei beni o dei 
servizi prodotti. Vedremo ora invece come e perchè, quando il reddito 
viene riferito ad un paese, normalmente vengono comprese alcune 
particolari « prestazioni ». 

Un esempio chiarirà il significato della distinzione or ora fatta. 
L’italiano che vive alla frontiera con la Francia e va a lavorare nel 
paese vicino consegue un reddito. Tornando la sera a casa egli porta 
con sè il suo guadagno che verrà speso in Italia. Come si deve consi- 
derare questo reddito personale conseguito in Francia e speso in 
Italia agli effetti della valutazione del reddito italiano? Poniamo 
che il lavoro sia consistito nel fabbricare un certo numero di scarpe. 
Nel rilevare la produzione delle scarpe la statistica francese eviden- 
temente non si interesserà del fatto che le scarpe siano state prodotte 
da un italiano e rileverà il numero totale delle scarpe prodotte nel 
paese. Nel contempo, ammesso che in Italia si faccia annualmente 
una rilevazione generale di tutti i redditi personali, il nostro lavo- 
ratore dovrà dichiarare il suo reddito conseguito (in Francia), ma 
la statistica della produzione italiana censirà le scarpe prodotte in 
Italia e non quelle che l’italiano avrà prodotte nell’altro paese. Questo 
esempio serve a mettere in chiaro un terzo motivo per il quale è indi- 
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spensabile la scelta di un criterio obbiettivo oppure, qualora questo 
non sia possibile, l’adozione di una convenzione generale valida per 
il calcolo del reddito di tutti i paesi. Se infatti il reddito di un paese 
anche se calcolato con criteri diversi deve risultare sempre lo stesso, 
è evidente che non dovrebbe essere ammissibile che il reddito di una 
persona sia attribuito ad un paese ed il valore delle prestazioni effet- 
tuate dalla stessa persona sia conglobato nel valore del prodotto di 
un altro paese. 

Possiamo fare ora una prima precisazione. Ogni qualvolta si ha 
riguardo all’aspetto produttivo di un paese, per necessità di ordine 
pratico, non si può far riferimento che all'ammontare dei beni e ser- 
vizi che si sono creati in uno spazio geograficamente delimitato. 
Questo non significa affatto che tutti o soltanto quei prodotti fac- 
ciano parte del reddito di quello spazio. Di fatto nel calcolo del red- 
dito dei diversi paesi, nella misura in cui ci si ferma a quella com- 
ponente del reddito nazionale che viene denominata prodotto interno 
si può dire che vige quasi generalmente il criterio strettamente 
geografico. In qualche paese come l’Australia la statistica ufficiale 
identifica addirittura il prodotto interno, escluso il valore dei beni 
e servizi importati che concorrono alla produzione, con il reddito 
nazionale e non per una confusione terminologica, ma per una que- 
stione di definizione dello spazio al quale deve attribuirsi il reddito. 

Tornando al nostro esempio di prima ciò significa che dovendo 
calcolare il prodotto interno della Francia è giustificato includere 
anche le scarpe fabbricate dall’italiano, mentre sarebbe erroneo 
includerle nel prodotto interno dell’Italia. 

Ai fini del calcolo del prodotto di un paese va precisato che 
nel territorio nazionale devono essere incluse anche le navi e gli 
aeroplani che si trovano fuori dallo spazio territoriale dello Stato. 

Dato per pacifico lo spazio al quale attribuire il prodotto, ve- 
diamo come è stata impostata la questione nei riguardi del reddito. 
E’ vero, si è detto nel nostro esempio, che le scarpe vanno incluse 
nel prodotto della Francia, ma poichè un non residente ha concorso 
alla loro produzione ed è venuto a spendere il suo salario in Italia, in 
effetti è come se la Francia avesse contratto un debito verso l’Italia 
in quanto i franchi percepiti come salario danno diritto all’acquisto 
da parte dell’Italia di un corrispondente valore di merci in Francia. 
Senza entrare nel merito del modo come si compenserà il debito ed 
il credito, fermiamo la nostra attenzione all’affermazione principale 
del non residente che fornisce una prestazione in un paese che non 
è quello nel quale risiede. E’ chiaro che da un criterio geografico si è 
passati ad un criterio diverso cioè a quello della residenza del fattore 
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produttivo. In altri termini invece di riferire il reddito ad uno spazio 
determinato si viene così a riferirlo ad una collettività definita da 
un punto di vista demografico (1). Al fine però di non generare 
facili confusioni diremo subito che quando nelle statistiche del red- 
dito si parla di « residenti abituali » non si intende affatto far rife- 
rimento a quel tipo di residenza che le legislazioni dei vari paesi 
definiscono in modo assolutamente preciso agli effetti anagrafici. 

In genere nelle statistiche ufficiali del reddito per pochi paesi 
è chiaramente definito che cosa si intende per residenti, anche se 
in varie occasioni ed a vari effetti alcuni organismi internazionali 
(ONU, OECE, Fondo Monetario) hanno insistito per giungere a cri- 
teri uniformi (2). Secondo questi organismi dovrebbero considerarsi 
residenti ai nostri effetti, tutte le persone fisiche e giuridiche che 
hanno in un dato paese il loro centro di affari o di interessi. In ge- 
nerale per quanto concerne i redditi da capitali si è d’accordo di con- 
siderarli di pertinenza del paese nel quale risiede normalmente chi 
percepisce il reddito. « Nel caso d’un lavoratore che vive ed esplica 
temporaneamente la sua attività fuori dal suo paese, o che attra- 
versa quotidianamente la frontiera per ragioni di lavoro, non sem- 
bra che si possa trovare una regola generale negli studi dedicati alla 
questione del reddito; tuttavia se l’interessato non rimane assente 
che per qualche mese, o se si tratta d’un abitante di frontiera, i suoi 
redditi vengono spesso inclusi nel reddito del suo paese. Se invece, 
la sua assenza non può essere considerata « temporanea » è probabile 
che i suoi redditi saranno compresi nel reddito nazionale del suo 
nuovo paese ». Questa frase che abbiamo estratta dal volume dell’Uf- 
ficio statistico delle N.U. dimostra già di per sè quanto sia circondata 
di incertezze questa questione della residenza abituale dei percettori 
di reddito. 


(1) Il DE VERGOTTINI, (A proposito di reddito nazionale, in « Rivista del 
Commercio », settembre-novembre 1948) distingue quattro tipi di collettività 
alle quali riferire il reddito: « a) reddito prodotto (o consumato) nel paese A 
dalla popolazione presente nel medesimo (sia nazionale che straniera); b) red- 
dito prodotto (o consumato) dalla popolazione del paese A (sia nazionale che 
straniera) tanto nell'interno quanto all’estero; c) reddito prodotto (o consumato) 
dalla popolazione residente del paese A, nel medesimo; d) reddito prodotto 
(o consumato) dalla popolazione residente nel paese A, tanto nell’interno quanto 
all’estero». 

(2) Cfr. Balance of Payments Manual, (International Monetary Fund) 
January 1950; Statistiques du Revenu National 1938-1947, Bureau de Stati- 
stique des Nations Unies, Lake Success, N. Y. 1948; Measurements af National 
Income and the Construction of Social Accounts (United Nations) Genève 1947; 
A Standardised System of National Accounts (Organisation for European 
Economic Cooperation) Paris, 1952. 


Esame critico della definizione corrente di reddito nazionale 475 


Nè sembra facile trovare un criterio tale da risolvere i casi 
incerti che si presentano più di frequente. Nelle statistiche del red- 
dito degli S.U. si è ricorsi ad un criterio di prevalenza ogni qualvolta 
per un lavoratore almeno due delle tre localizzazioni : 


1) residenza abituale del lavoratore; 
2) luogo nel quale il lavoratore presta la sua opera; 
3) residenza abituale del datore di lavoro; 


coincidono nello stesso territorio (1). E’ chiaro che si tratta di una 
semplice convenzione che presenta anche i suoi inconvenienti, non 
ultimo quello che se le ubicazioni risultano diverse l’una dall’altra 
non si sa a quale dei tre paesi deve essere attribuito il reddito. 

L’impossibilità di trovare dei criteri generali, come avviene in 
genere in tali casi, ha indotto gli studiosi e gli organismi che si occu- 
pano delle rilevazioni del reddito, ad affidarsi ad una casistica il più 
possibile precisa. Infatti i turisti, gli studenti, i viaggiatori di com- 
mercio che si trovano all’estero sono considerati residenti nel loro 
paese e così pure i diplomatici e le forze armate dislocate all’estero. 
Gli organismi internazionali non sono considerati residenti del paese 
in cui si trovano, ma il personale permanente di tali enti potrebbe 
essere considerato come residente del paese in cui ha sede l’orga- 
nismo. Giunti a questo punto ci sembra che la via migliore da seguire 
sia ancora quella di superare l’ostacolo della definizione del residenti 
abituali agli effetti della valutazione del reddito, ancorando le ricer- 
che sull’unico punto fermo che abbiamo sin qui trovato e cioè par- 
tendo dal prodotto del paese riferito al territorio geograficamente 
definito dai confini dello Stato. Tutto ciò che delle prestazioni di un 
paese viene trasferito all’estero e viceversa, rientra in quell’insieme 
di transazioni fra Stato e Stato che si inquadra nella bilancia dei 
pagamenti dei diversi paesi. 


6 - Nel precedente paragrafo abbiamo esaminato la questione 
della collettività delle persone alle quali attribuire il reddito e ab- 
biamo constatato che non sorgerebbero problemi particolari se le sin- 
gole economie si potessero considerare chiuse. In realtà abbiamo 
visto a quali difficoltà porta il movimento delle persone da un paese 
all’altro e probabilmente fino a quando per determinare i residenti 
agli effetti dell’attribuzione dei redditi ci si limita a considerare il 


(1) National Income and Product Statistics of the United States 1929-1946, 
«Supplement of Survey of Current Business» (Department of Commerce, 1947). 
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solo movimento delle persone una soluzione a carattere generale non 
è pensabile. Fatto si è che al movimento delle persone da un paese 
all’altro si accompagna un movimento di prestazioni, di beni e di ser- 
vizi che in parte è determinato dal movimento delle persone ed in 
parte è indipendente da tale movimento. La bilancia dei pagamenti 
prende in considerazione tutte le transazioni di un paese con l’estero 
come partite di dare e di avere e sotto questo punto di vista anche 
nella redazione della bilancia dei pagamenti si viene a porre il pro- 
blema se una determinata partita è dovuta ad un paese come paga- 
mento di una prestazione precedentemente da esso fornita oppure se 
la prestazione fornita crea un diritto ad un corrispondente preleva- 
mento sul reddito del paese che ha ricevuto la prestazione da parte 
del paese che l’ha fornita. Ignoriamo per ora il caso delle prestazioni 
dei beni o dei servizi scambiati fra diversi paesi a titolo gratuito. 

Il paese A importa merci dal paese B, queste merci possono 
creare in tutto o in parte un rapporto di dare da parte del primo 
verso il secondo. Se però nello stesso periodo di tempo dal paese B 
sono affluiti nel paese A un certo numero di turisti che hanno vis- 
suto nel paese A consumando un certo ammontare di beni e servizi, 
è evidente che una parte delle merci importate da A rappresentano 
null’altro che il pagamento dei beni e servizi consumati dai turisti 
del paese B. Così nel caso del nostro « frontalier » italiano che va 
giornalmente a lavorare in Francia, le sue prestazioni creano un 
diritto corrispondente di prelevamenti da parte dell’Italia di una 
quota del prodotto della Francia. Un rapporto del tutto eguale si può 
avere nel caso di un capitalista residente nel paese A che ha investito 
i suoi capitali nel paese B. Nel valore del prodotto del paese B sono 
conglobati gli interessi del capitale di proprietà del residente nel 
paese A e questi interessi creano il diritto ad un corrispondente pre- 
levamento sul reddito del paese B. A fianco a questi casi in cui vi è 
sempre uno scambio di prestazioni ed il problema da risolvere con- 
siste nel determinare come le prestazioni si sono compensate, vi sono 
altri casi in cui i beni o servizi del paese A passano al paese B senza 
contropartite e cioè gratuitamente. Si tratta di ogni forma di dona- 
zioni che possono aver luogo fra diversi paesi sia a titolo di aiuti pri- 
vati o pubblici, sia a titolo di riparazione ecc. E’ del tutto evidente 
che i beni e servizi oggetto di donazioni fanno parte del prodotto del 
paese che li fornisce e dal punto di vista del reddito non dovrebbero 
essere nemmeno attribuiti al paese che riceve. Se infatti deve vigere 
il principio che i trasferimenti a titolo gratuito fra i singoli all’interno 
del paese non devono considerarsi come parte del reddito, a, mag- 
gior ragione i trasferimenti a titolo gratuito non devono considerarsi 
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reddito quando hanno luogo fra paesi diversi. Nelle bilance dei pa- 
gamenti dei diversi stati, redatte in base alle norme “partite dal 
Fondo Monetario, si distinguono le donazioni fra privati dalle do- 
nazioni governative, ma sia le une che le altre se hanno importanza 
agli effetti della situazione debitoria verso l’estero non devono inci- 
dere come componenti del reddito se non si vuole da un lato gonfiare 
artificialmente il reddito del paese che riceve e comprimere dall’altro 
lato il reddito del paese che fa la donazione. 

In effetti si tratta di una metodologia generalmente seguita da- 
gli organi incaricati del calcolo del reddito; dal prodotto di un paese, 
riferito al territorio geograficamente delimitato, si passa alla valu- 
tazione del reddito dei « residenti del paese » sommando o sottraendo 
al prodotto alcune partite correnti della bilancia dei pagamenti. 
Quindi dalla precisione con la quale saranno calcolate le partite in 
questione della bilancia dei pagamenti e dalla interpretazione più o 
meno larga o più o meno idonea del concetto di « residente » dipen- 
derà l’ampiezza della collettività alla quale sarà riferito il reddito. 

A conclusione delle osservazioni in merito a ciò che nella defi- 
nizione corrente del reddito si deve intendere per « nazionale » ci 
sembra interessante rilevare che alle quantità ed ai valori dei beni 
e servizi economici da includere nel reddito si sono venute preci- 
sando alcune « prestazioni » di particolare natura che devono pure 
considerarsi come facenti parte del reddito. 


7 - Nella definizione del reddito è necessario sempre far rife- 
rimento ad un periodo di tempo durante il quale vengono a formarsi 
i beni, i servizi, e possiamo aggiungere ora, per amore di precisione, 
alcune prestazioni. 

Il reddito viene generalmente riferito ad un anno solare. Questa 
limitazione di tempo assolutamente indispensabile implica difficoltà 
notevoli di definizione del tempo e comporta la necessità di un certo 
numero di convenzioni che vanno chiarite preliminarmente. 

Cominciamo con l’esaminare i casi più semplici. Anzitutto non 
è affatto detto che il ciclo di produzione di un determinato bene si 
esaurisca necessariamente nel corso di un anno. Per un trans- 
atlantico, dal momento nel quale iniziano gli studi per la costruzione 
al momento della consegna all’armatore, il ciclo di produzione durerà 
certamente più di un anno. Quale valore dovrà essere attribuito al 
transatlantico, agli effetti del reddito dell’anno in cui esso è in corso 
di lavorazione e non è ancora varato? Abbiamo citato il caso più evi- 
dente; esso è però del tutto simile al caso di tutti gli altri cicli pro- 
duttivi in corso al primo gennaio ed al 31 dicembre di ogni anno. 
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Ma il problema posto or ora non è il più grave che deriva dalla 
necessità di riferire il reddito ad un periodo di tempo definito. In pri- 
mo luogo il ciclo di produzione è molto diverso se si considerano, ad 
esempio, le attività industriali e le attività agricole. In queste ultime 
l'influenza dei fattori stagionali è tale per cui è del tutto problematico 
stabilire limiti di tempo entro i quali un periodo produttivo si esau- 
risce. A parte che per ragioni molto evidenti riferire il prodotto 
dell’agricoltura all’anno solare è impossibile, è pure assurdo delimi- 
tare l’anno con date fisse. Un ritardo per ragioni stagionali del rac- 
colto di un prodotto comporterebbe che mentre in un anno non sa- 
rebbe computata affatto una certa produzione, nell’anno successivo la 
produzione sarebbe computata due volte e nel caso di anticipo si veri- 
ficherebbe l'inverso. Per l’agricoltura quindi il periodo di riferimento 
non potrà essere comunque l’anno solare, ma dovrà essere scelto un 
periodo nel quale si esauriscono le colture di un anno o di una cam- 
pagna agraria come si suol dire. Superata però questa prima diffi- 
coltà ne sorge un’altra, simile, sotto certi aspetti, a quella già vista 
per le attività industriali quando una produzione non si esaurisce 
nel ciclo annuo. Se non che nell’agricoltura il fenomeno assume aspet- 
ti più gravi. Ad una produzione industriale in corso di produzione 
può attribuirsi un certo valore che contabilmente può essere cal- 
colato in base alle spese sostenute per la produzione e ad altri ele- 
menti, ma nell’agricoltura la soluzione è ben più difficile. Infatti 
quale è il reddito da attribuire ad un vigneto o ad un bosco di nuovo 
impianto? La produzione del vigneto in uve è nulla, ed il prodotto del 
bosco ci sarà soltanto quando le piante saranno mature per il taglio. 
Il ciclo di produzione del bosco è di 20 anni ed il suo reddito si forma 
di anno in anno. Si dovrà attribuire tutto il reddito al 20° anno 
quando si procederà al taglio? Evidentemente, in base alla definizione 
corrente del reddito si commetterebbe un errore, perchè la massa 
legnosa non è stata prodotta nell’anno al quale il reddito sarebbe at- 
tribuito, ma nel corso di un ventennio. Ci troviamo di fronte ad un 
caso estremamente complesso, e non è davvero il solo, in cui il red- 
dito è rappresentato da un accrescimento di capitale e si pone la 
complessa questione di determinare in che misura questo accresci- 
mento di capitale deve essere attribuito al reddito, senza, s’intende, 
poi creare la duplicazione di includere nel reddito di un anno ciò 
che è già stato attribuito come reddito per aumento di capitale di un 
anno precedente. Vedremo in seguito le altre questioni che sorgono 
ogni qualvolta nella determinazione del reddito è necessario tener 
conto delle variazioni di valore del capitale; per ora ci atteniamo 
strettamente all'argomento « tempo » nei confronti della valutazione 
del reddito. 
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Le osservazioni precedenti mettono in evidenza le notevoli incer- 
tezze che sorgono quando per necessità di cose il reddito, che non è 
quantità valutabile ad una determinata data, deve essere riferito ad 
un periodo determinato di tempo. Queste incertezze non possono 
essere superate che con convenzioni il più possibile plausibili e so- 
prattutto tali da minimizzare le quote di reddito che altrimenti po- 
trebbero venire trascurate. 


8 - Trattando del « valore » da attribuire ai beni e servizi, che 
rappresentano un flusso nel tempo, ci siamo imbattuti nella questione 
delle variazioni di prezzo nel corso del periodo, ma ci siamo limitati ad 
un esame parziale delle diversità di prezzo all’inizio ed alla fine del 
periodo per i beni non venduti. Tratteremo ora della questione ri- 
guardo a tutti i beni e servizi prodotti. Fissato un determinato periodo 
di osservazioni, un anno ad esempio, una valutazione del reddito, 
riferita ad una collettività, registrerà questo flusso man mano che i 
beni ed i servizi saranno prodotti. Sorge qui una difficoltà preli- 
minare costituita da due elementi eterogenei rispetto al tempo che 
si connettono alla determinazione del reddito. 

Il flusso dei beni e dei servizi non può essere osservato che du- 
rante un periodo di tempo, mentre i prezzi non possono essere deter- 
minati che ad un dato momento. Ciò significa comunque che il valore 
di un bene rilevato in gennaio può essere diverso dal valore dello 
stesso bene rilevato in dicembre. L’inconveniente, a prima vista, può 
essere superato sommando tutti i beni della stessa natura di un anno 
ed attribuendo loro il prezzo medio annuo. A parte la difficoltà di 
determinare un prezzo medio rispondente alla media ponderata dei 
valori di scambio, sussiste un’altra insormontabile difficoltà; infatti 
non è affatto detto che un bene prodotto quest'anno debba necessa- 
riamente essere venduto quest'anno. In tal caso evidentemente il bene 
giacente a fine anno non dovrebbe essere valutato al prezzo medio 
annuo ma ad un prezzo che semmai dovrebbe essere quello della fine 
dell’anno. E’ chiaro che da un punto di vista pratico sembra fuori da 
ogni possibilità trovare una soluzione che non abbia in sè qualche cosa 
di arbitrario. Ma le difficoltà derivanti dai tempi diversi di forma- 
zione e di rilevazione dei beni e dei servizi ai fini della determinazione 
del reddito non si fermano qui. Un bene prodotto nel corso di un 
anno può essere distrutto o diventare inservibile nello stesso anno. 
Non v’é alcun dubbio che il bene in questione a buon diritto dovrà 
far parte di tutto ciò che nel corso dell’anno è stato prodotto. Il la- 
voro, i capitali applicati, l'iniziativa hanno avuto la loro retribuzione, 
ma può considerarsi reddito di un anno un prodotto che, come una 
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meteora, ha fatto la sua comparsa e poi è sparito? Si dirà che tutti i 
beni di consumo, via via che vengono prodotti, vengono consumati e 
quindi distrutti e tuttavia vengono inclusi e nel prodotto e nel red- 
dito. L’esattezza di ció non può venire contestata, ma la loro scompar- 
sa dal novero dei beni è connessa alla loro stessa natura di beni desti- 
nati a soddisfare un bisogno. 

Le scarpe conservate in un magazzino che vengono distrutte da 
un incendio, non hanno assolto a nessuna funzione e non hanno 
soddisfatto a nessun bisogno. Nessuno può contestare che le scarpe 
bruciate non debbano far parte del prodotto del paese nell’anno, ma 
difficilmente si potrebbe dimostrare che esse hanno rappresentato un 
reddito. In effetti se le prestazioni che hanno concorso a produrre le 
scarpe rappresentano un reddito, la distruzione delle scarpe implica 
una perdita in conto capitale che rende nullo il reddito conseguito. 

Senza entrare in una casistica che probabilmente non sarebbe 
di alcuna utilità, occorre comunque rilevare che la diversità fra 
tempo di formazione, tempo di accertamento, ed aggiungiamo ancora, 
tempo di realizzo del reddito concepito come prodotto implica in molti 
casi imprecisioni troppo notevoli per essere trascurate. 


II - Il significato di « netto » nella definizione corrente del reddito. 


1 - Il problema connesso al termine « netto » incluso nella defi- 
nizione corrente del reddito ha sollevato tali e tante polemiche nel 
passato e le conclusioni alle quali i vari autori sono giunti sono tal- 
mente soggettive e discordanti che abbiamo ritenuto di dover trat- 
tare la questione in un capitolo a sè stante. Giova anzitutto osservare 
che la precisazione del termine « netto » va fatta nel quadro della 
definizione del reddito che stiamo discutendo, perchè chi non accetta 
questa definizione è portato necessariamente ad una visione del red- 
dito così diversa per cui la parola « netto » potrebbe avere un signi- 
ficato molto più largo di quello che ad essa attribuiscono coloro che 
definiscono il reddito nel modo corrente oppure potrebbe anche non 
avere significato alcuno. 

Vedremo in seguito quali sono le definizioni del reddito che si 
contrappongono alla definizione corrente e quali conseguenze impli- 
cano rispetto al termine « netto » questi diversi modi di concepire il 
reddito. 

Qui ci limiteremo ad esporre il modo come intendono il « netto » 
coloro che vedono il reddito come un flusso di beni e servizi. Benchè 
possa sembrare una via un po’ lunga e non sempre agevole ci sembra 
che il modo migliore per orientare il lettore sia quello di passare in 
una rassegna, la più rapida possibile, il pensiero degli AA. che si 
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sono preoccupati di chiarire che cosa si deve intendere per reddito 
« netto ». A parte questo scopo principale, ci proponiam nelle pagine 
che seguiranno di mettere in luce il fatto, spesso trascurato, che la 
maggior parte dei concetti sui quali ancora oggi si basano le ricerche 
sul reddito erano del tutto noti ai classici dell'economia e che da 
allora ad oggi ben poco si è aggiunto alle nozioni fondamentali sulle 
quali si discute e, ciò che è peggio, se si vuole, le incertezze di allora 
sono ancora le incertezze di oggi. 

Come vedremo nel corso dell’esposizione il fatto di parlare di 
reddito netto implica evidentemente una nozione di reddito lordo che 
si ricava dalla stessa definizione corrente quando si trascuri in essa 
la parola « netto ». 


2 - In ADAMO SMITH la distinzione fra reddito lordo e reddito 
netto deriva in modo del tutto evidente dalle comuni osservazioni sui 
redditi individuali. Come per il proprietario di un terreno il reddito 
lordo è costituito da tutto ciò che viene pagato dall’affittuario, ed il 
reddito netto da tutto ciò che rimane al proprietario dopo aver sot- 
tratto in primo luogo ciò che è necessario per mantenere il capitale 
fisso inalterato ed in secondo luogo il capitale circolante, ovvero sia 
tutto ciò che, senza pregiudizio del capitale, può essere speso per 
i consumi, per i comodi o per i piaceri. Secondo lo SMITH la ricchezza 
di un paese dipende dal suo reddito netto e non dal suo reddito lordo. 
L’elemento fondamentale della distinzione smithiana fra reddito 
netto e reddito lordo è costituito dal fatto che « l’intera spesa per 
mantenere il capitale fisso deve evidentemente essere esclusa dal 
reddito netto della società. Nè i materiali necessari a mantenere le 
macchine e gli strumenti d’industria, le costruzioni industriali ecc., 
nè il lavoro necessario per dare a queste materie la forma conve- 
niente, possono far mai parte del reddito netto » (1). 


(1) A. SMITH, An Inquiry into the Nature and Causes of the Wealth of 
Nations, Libr. II, Cap. II. La frase citata ha dato origine ad un equivoco piut- 
tosto grossolano. Alcuni autori come lo SCHMOLLER (Die Lehre von Einkommen 
in ihrem Zusammenhang mit den Grundprincipien der Steuerlehre in «Zeitschr. 
f. d. ges. Staatsw » Túbingen 1863, Bd. 19) e lo stesso KLEINWACHTEK (Das Hin- 
kommen und seine Verteilung pag. 51, Lipsia, 1896) ritengono che per lo SMITH 
i salari non dovrebbero in generale essere compresi nel reddito, mentre è del 
tutto evidente che l’esclusione riguarda i soli salari destinati a mantenere 
inalterato il fondo capitale. Nel libro II Cap. III trattando dell’impiego del ca- 
pitale da parte di un imprenditore lo SMITH chiarisce; « Chiunque impiega 
una parte dei suoi beni come capitale si aspetta che tale parte gli rientri con un 
profitto. Non la impiega quindi che per corrispondere un salario a lavoratori 
produttivi, cosicchè dopo aver fatto nei suoi confronti funzione di capitale, quella 
stessa parte dei suoi averi costituisce un reddito per quei lavoratori ». 
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Stando perd ad una precisazione successiva in merito al modo 
di considerare agli effetti del reddito netto la moneta in circolazione, 
appare che per lo SMITH non soltanto nel reddito netto non devono 
essere comprese le spese inerenti al mantenimento del fondo capitale, 
ma devono altresi esserne escluse le macchine e gli strumenti pro- 
duttivi che in generale vengono prodotte: «...come le macchine e 
gli strumenti di industria, ecc. richiedono una certa spesa, prima per 
fabbricarli e quindi per mantenerli, le quali spese, benchè facciano 
parte del reddito lordo della società, sono entrambe da sottrarre dal 
suo reddito netto, allo stesso modo il fondo di moneta che circola nel 
paese esige una certa spesa, prima per crearlo e poi per mantenerlo, 
ed entrambe sono da detrarre dal reddito netto, benchè facciano parte 
del reddito lordo » (1). 

Il brano che abbiamo testè citato ha un interesse notevolissimo 
dal punto di vista della storia della dottrina economica, poichè da 
esso lo SMITH appare come il precursore di quella definizione del 
reddito che avremo occasione di esaminare più avanti, secondo la 
quale il reddito viene a coincidere con l'ammontare dei consumi. 

Ciò che risulta dall’opera del nostro A. è che per lui si ponevano 
due visuali nettamente distinte e precisamente una relativa alla for- 
mazione del reddito ed una relativa alla destinazione. Secondo la 
prima visuale il reddito netto comprenderebbe tutto ciò che, senza 
detrimento del fondo capitale, può essere consumato, in base alla 
seconda, invece, il reddito netto comprenderebbe soltanto ciò che 
effettivamente è stato destinato al consumo con esclusione quindi di 
ciò che è stato destinato all'investimento in beni strumentali. La 
nostra esposizione riguardo al concetto di reddito lordo e reddito 
netto nell’opera dello SMITH non sarebbe completa se non aggiun- 
gessimo un particolare che non deve essere trascurato. Per quanto si 
è detto finora il termine « reddito lordo » era usato dallo S. per in- 
dicare l’entrata lorda dei singoli o della società, senza tener conto di 
ciò che per i singoli rappresentava entrata e spesa, ovvero senza 
tener conto delle reiterazioni di valore che si verificano fra le entrate 
dei diversi individui. Più avanti nella Ricchezza delle Nazioni 
(Libro IV, Cap. II) troviamo invece un concetto diverso e precisa- 
mente: «Il prodotto dell'industria è ciò che si aggiunge al soggetto 
o alla materia alla quale essa si applica... ; il reddito annuale di tutta 
la società è sempre e precisamente uguale al valore di scambio di 
tutti i prodotti annuali della sua industria, o piuttosto è la stessa 
cosa di questo valore di scambio ». 


(1) A. SMITH, op. cit. Libr. II, Cap. II. 
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Riordinando gli elementi sin qui raccolti possiamo guardare ai 
diversi concetti esposti dallo SMITH come ad una sequenza logica. Il 
primo concetto che abbiamo incontrato è quello di un valore lordo 
della produzione globale senza tener conto di ciò che rappresentando 
un’entrata per uno rappresenta una spesa per un altro e di ciò che 
nel valore di un prodotto rappresentano i beni che sono serviti a pro- 
durlo. Il secondo concetto, che è quello visto per ultimo, si configura 
come un valore aggiunto della produzione o reddito lordo, usando 
la terminologia corrente. Il terzo concetto riguarda il reddito netto 
che rappresenta ciò che rimane quando dal reddito lordo si sottrag- 
gono le spese connesse alla condizione di mantenimento inalterato 
del fondo capitale. Il quarto concetto infine fa coincidere il reddito 
netto a posteriori con il reddito destinato al consumo che risulta dal 
reddito netto quando ad esso si sottrae tutto ciò che nel periodo tra- 
scorso è stato investito in beni strumentali. 

Se RICARDO si fosse reso conto che lo SMITH non si era fermato 
alla prima enunciazione del valore lordo della produzione globale 
probabilmente avrebbe risparmiato le pagine polemiche che egli ha 
dedicato all'argomento e che giustamente il SAY gli rimproverava (1). 

Dall'esame sin qui fatto appare che nello SMITH sono espressi in 
forma già molto chiara tutti quei concetti sui quali si imperniano le 
discussioni sul reddito ed è interessante rilevare come egli usi questi 
concetti in modo del tutto appropriato e si soffermi sul reddito netto 
quando vuol riferirsi a ciò che è veramente disponibile per essere 
consumato, sul reddito consumato quando dal reddito netto si esclu- 
dono gli investimenti, sul valore aggiunto della produzione quando 
tratta delle possibilità di una nazione nei riguardi degli scambi con 
l’estero. 


8 - Il concetto di reddito netto esposto dallo SMITH assume con- 
torni, se possibile, ancora più precisi nell'esposizione del fondatore 
della scuola di Losanna quando egli si pone il problema di tradurre in 
termini matematici le differenze fra reddito lordo e reddito netto. 

La premessa dalla quale parte il WALRAS non si presta ad equi- 
voci, poichè se il «prezzo del capitale» dipende dal «prezzo del reddito» 
e dato che: 1) i diversi capitali non si distruggono per l’uso con la 
stessa rapidità; 2) a seconda della loro diversa natura i capitali cor- 
rono un rischio diverso di essere perduti; ne consegue che a parità 
di reddito un capitale sarà pagato più o meno nella misura in cui è 


(1) D. Ricarpo, Des principes de l’économie politique et de l’impôt, pagg. 
317-322 e note del Say nelle stesse pagine, Paris, 1847. 
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soggetto al deperimento nel corso del tempo ed al rischio di essere 
distrutto. Il WALRAS non trova difficoltà nel tener conto matemati- 
camente di queste due circostanze: « Per quanto concerne la prima si 
può supporre che annualmente si prelevi sul valore del reddito la 
somma necessaria per mantenere sempre il capitale allo stato di ca- 
pitale nuovo o per ricostituirlo quando sarà fuori uso. Il che è ciò che 
si chiama fare l’ammortamento del capitale. La somma da prelevarsi 
a questo titolo, o premio di ammortamento, varierà da un capitale 
all’altro; ma una volta prelevata, tutti i capitali saranno rigorosa- 
mente identici per quanto riguarda il deterioramento per l’uso, poi- 
chè tutti saranno resi per questa via indistruttibili. Lo stesso dicasi 
per quanto riguarda la seconda circostanza; basta supporre che sul 
valore del reddito si prelevi la somma necessaria per contribuire alla 
ricostituzione di tutti i capitali della stessa specie che annualmente si 
distruggono per cause fortuite. La somma da prelevarsi a tal fine, 
ossia il premio di assicurazione, varierà ancora da un capitale 
all’altro; ma prelevata una volta, tutti i capitali diverranno rigoro- 
samente identici dal punto di vista dell’annientamento accidentale 
poichè tutti saranno resi, per così dire, imperituri » (1). 

Non ci soffermiamo in commenti su queste definizioni del WAL- 
RAS, poichè tutte le discussioni che sono seguite, e che esporremo più 
avanti, non sono altro che interpretazioni diverse di questi concetti. 


4 - Infatti benchè, ad esempio, il MARSHALL non dedichi molto 
spazio al significato da darsi alla parola « netto » contenuta nella sua 
definizione del reddito, appare evidente che per lvi gli ammortamenti 
devono essere esclusi dal reddito lordo per arrivare al reddito netto: 
«Quando un uomo — egli scrive — è impegnato negli affari, i suoi 
profitti dell'annata sono costituiti dalla eccedenza delle entrate del- 
l’azienda in quell’anno sulle spese sostenute in quell’anno medesimo, 
prendendosi la differenza tra il valore del capitale e dell’impianto 
che la sua azienda ha alla fine dell’anno e quello che ha sul prin- 
cipio come parte dei suoi ricavi o come parte delle sue spese, secondo 
che si verifica un aumento o una diminuzione di tale valore. Quel 
che rimane del profitto dopo dedotto l’interesse del capitale secondo 
il saggio corrente (tenuto conto, se necessario, dell’assicurazione) 
può dirsi guadagno dell’impresa o della direzione » (2). Dalla frase 
citata, se appare abbastanza pacifico che gli ammortamenti devono 


(1) L. WALRAS, Teoria matematica della ricchezza sociale, pag. 1358 
« Bibl. D. Econ. » Serie III, Vol. II, Torino, 1878. x 
(2) A. MARSHALL, op. cit., pag. 136. 
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essere esclusi dal reddito netto, meno preciso, invece, risulta il come 
devono considerarsi le perdite accidentali di capitale. Il PIGOU rial- 
lacciandosi direttamente alla definizione del MARSHALL, ha cercato 
di chiarire quei concetti ai quali il Maestro non ha rivolta particolare 
attenzione. Che poi il PIGOU sia veramente riuscito a dare una cor- 
retta interpretazione del significato di « netto » nella definizione 
marshalliana è questione opinabile. Secondo il nostro modesto avviso 
le precisazioni del PIGOU sul modo come deve intendersi il manteni- 
mento inalterato del fondo capitale ai fini del passaggio dal reddito 
lordo al reddito netto, comportano in realtà notevoli deviazioni dal 
pensiero del MARSHALL. Per quest’A. si soddisfa alla condizione del 
mantenimento inalterato del capitale tenendo conto della « differenza 
fra il valore capitale e dell'impianto che ha l’azienda alla fine del- 
l’anno e quello che ha al principio », nè egli pone limitazioni nella 
valutazione di tali differenze. Secondo il PIGOU non si dovrebbe 
invece tener conto in primo luogo di quelle diminuzioni del capitale 
che derivano da variazioni nel tasso generale d’interesse, in secondo 
luogo non si dovrebbero sottrarre nemmeno quelle variazioni che de- 
rivano dalla « diminuzione del valore di singole partite del capitale, 
Aavute ad una variazione nei gusti degli individui per auelle cose 
che esse contribuivano a produrre, o dovuta ad un’offerta più a buon 
mercato di quelle merci da parte dei concorrenti stranieri » (1), in- 
fine non dovrebbe considerarsi deperimento del capitale il caso in cui 
« la creazione di un nuovo impianto diminuisce il valore di un im- 
pianto esistente, come ad esempio, quando la costruzione di un im- 
pianto di illuminazione elettrica deprezza un impianto vicino di gas ». 
In altri termini il PIGOU ritiene che « si possa dire in linea generale 
che ogni contrazione del valore monetario di quelle parti di capitale 
che rimangono fisicamente immutate, non influisca sul reddito na- 
zionale, e che il loro verificarsi sia perfettamente compatibile col 
mantenere intatto il capitale » (2). 

Per quanto concerne le perdite accidentali il PIGOU distingue 
quelle connesse con l’uso dei capitali da tutte le altre. Il naufragio 
di una nave o l’incendio di un deposito di carbone sono perdite acci- 
dentali connesse con l’uso della nave o con l’uso del carbone e cioè, 
per usare la terminologia del WALRAS, sono perdite derivanti da 
rischi assicurabili. La perdita di capitale derivante da un terremoto 
o da una guerra sono pure perdite accidentali, ma hanno una natura 


(1) A. C. Picou, Economia del benessere, pag. 46, Torino, 1948. 
(2) A. C. PIGOU, op. cit. pag. 46. 
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diversa non essendo il rischio prevedibile. Il primo tipo di perdita 
accidentale, secondo il PIGOU, deve essere escluso dal reddito lordo 
per ottenere il reddito netto, mentre il secondo tipo di perdita 
riguarda esclusivamente il conto capitale e non mai il conto del red- 
dito. Questo praticamente è il senso della nota frase che ha suscitato 
tante polemiche: « Il mantenere il capitale intatto nel nostro senso 
equivale a mantenerlo intatto in senso assoluto, salvo che non si deve 
tener conto delle distribuzioni avvenute per atto di Dio o dei nemici 
del Re» (1). 

Le limitazioni che il PIGOU pone al mantenimento inalterato del 
capitale portano alla conclusione che per lui il deperimento è deter- 
minato soltanto dal logoramento fisico e dalle perdite per rischi 
connessi all’uso del fondo capitale. 

Queste idee del PIGOU sul mantenimento inalterato del fondo 
capitale ai fini della definizione del reddito netto sono state rima- 
neggiate a sua volta dal KEYNES, il quale vi ha introdotto un con- 
cetto nuovo quello di « costo delle utilizzazioni ». Indicando con A 
l'ammontare delle vendite di un imprenditore, con A’ gli acquisti di 
prodotti finiti da altri imprenditori, con G il valore dei beni capitali 
a fine periodo, con B le spese che l’imprenditore avrebbe avuto la 
convenienza di fare per mantenere e migliorare gli impianti pos- 
seduti all’inizio del periodo, qualora avesse deciso di non impiegare 
gli impianti stessi nella produzione durante il periodo considerato, 
con G’ il valore a fine periodo dei: beni capitali esistenti all’inizio 
del periodo dopo aver sostenuto Ja spesa B’, si avrebbe che G’ — B’ 
indica il massimo valore netto degli impianti che si sarebbe potuto 
conservare nel periodo precedente, se quelli non fossero stati usati 
per produrre A (2), mentre il «costo delle utilizzazioni » è 
U = (G’ — B’)) — (G— A’). 

Tenendo conto del reddito dell’imprenditore e degli altri fattori, 
il reddito complessivo restera definito da A — U. 

Date queste precisazioni il consumo per il complesso della collet- 
tività sara dato da C= 2 (A— A’) e l’investimento complessivo 
sara I = Z (A' — U). 

Ai nostri fini interessa conoscere anzitutto il significato dato 
dal KEYNES al valore di I. Sostituendo nell’equazione di I il valore 
di U, quale risulta dalla relazione precedente, appare che 
I= 3 (G— (G’ — B”. Esaminiamo più da vicino questa relazione. Il 
valore capitale G è del tutto chiaro, poichè esso risulta dalla valuta- 


(1) A. C. PIGOU, op. cit., pag. 47. x 
(2) J. M. KEYNES, Occupazione interesse moneta, pag. 48, Torino, 1947. 
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zione a fine periodo del capital equipment esistente a fine periodo. 
Il valore di G’ è invece la risultante di due elementi di cui uno è rap- 
presentato dalla consistenza del fondo capitale all’inizio del periodo 
e l’altro dal valore B'. La spesa B' ha conservato o migliorato la con- 
sistenza del fondo capitale iniziale e quindi (G’ — B”, valutato ai 
prezzi di fine periodo, dovrebbe essere sempre maggiore della pura 
consistenza del fondo capitale dell’inizio del periodo valutata a fine 
periodo. Quest'ultima valutazione a fine periodo implica che ogni 
accrescimento o diminuzione di valore del fondo capitale connessi ad 
una variazione del reddito prospettico fra l’inizio e la fine del periodo 
non deve riflettersi nè sulla valutazione del reddito, nè sulla valu- 
tazione degli investimenti. Questo particolare, di cui il KEYNES non 
parla, risulta però implicito nel suo calcolo. 

Fino a quando le variazioni coinvolgono i costi di utilizzazione 
si tratta evidentemente di decisioni volontarie dell’imprenditore. 
« Ma può verificarsi — osserva il KEYNES — inoltre una perdita (o 
un guadagno) involontaria nel valore dei suoi impianti, per ragioni 
sulle quali egli non ha controllo e indipendenti dalle sue decisioni 
correnti, a causa ad esempio di variazioni dei valori di mercato, di 
deprezzamenti provocati dal deperimento tecnico o dal semplice tra- 
scorrere del tempo, o di distruzioni per catastrofi quali una guerra o 
un terremoto » (1). Il KEYNES distingue queste perdite in due gruppi 
nettamente distinti di cui uno composto da quelle prevedibili, che 
egli chiama «rischi assicurabili », e l’altro dalle vere e proprie 
« perdite accidentali ». I rischi assicurabili rappresentano nella ter- 
minologia keynesiana il « costo supplementare » il cui valore è indi- 
cato con V. Questo «costo supplementare» del KEYENES non è altro 
che ciò che il WALRAS chiama « premio di assicurazione del capitale ». 

Fatta questa precisazione il reddito netto è uguale ad A-— U 
— V. Ne consegue che le perdite accidentali non entrano secondo il 
nostro A. nel computo del reddito e la loro influenza si riflette sol- 
tanto sul conto capitale. Il KEYNES non si nasconde che la distinzione 
fra costi supplementari e perdite accidentali è in parte « conven- 
zionale e psicologica » e « dipende dai criteri comunemente accet- 
tati per stimare la prima ». Il costo supplementare potrà infatti 
essere diverso secondo che esso venga stimato quando gli impianti 
furono originariamente acquisiti (costo supplementare originario) 
oppure qualora venga ricalcolato ed aggiornato sulla base « dei va- 
lori correnti o delle aspettative correnti » (costo supplementare 


corrente). 


(1) J. M. KEYNES, op. cit., pag. 50. 


488 Pietro Battara 


La differenza fra il reddito definito da (A — U) ed il reddito 
netto definito da (A — U — V) consiste nel tener conto per quest’ul- 
timo di tutte le variazioni di carattere non accidentale che, potendo 
influire sul reddito prospettico, sono tali da portare ad una variazione 
del valore del fondo capitale. Tra ciò che in base alla definizione 
corrente risulta essere il reddito lordo ed il reddito netto, il reddito 
definito dal KEYNES è un quid intermedio che si presenta come un 
valore teorico alla cui base sta la particolare ipotesi del non uso del 
fondo capitale e del suo mantenimento nelle condizioni migliori con 
la spesa B’. 

E’ probabile che la definizione del reddito (A — U) sia stata 
introdotta dal KEYNES prevalentemente per sottrarsi ai pericoli insiti 
nel calcolo del reddito netto ed infatti egli afferma che «è errato 
attribuire tutta l’importanza al reddito netto, che ha rilievo soltanto 
agli effetti delle decisioni riguardanti il consumo e che è separato 
soltanto da una linea sottile da svariati altri fattori influenti sul 
consumo stesso; ed è pure errato trascurare, come si fa comune- 
mente, il concetto di reddito vero e proprio, concetto univoco e di 
maggior rilievo agli effetti delle decisioni riguardanti la produzione 
corrente » (1). 

Ciò che è senza dubbio importante è che nello sviluppare tutta la 
sua Teoria generale il KEYNES ragiona sempre in termini di red- 
dito (A — U) e mai in termini di reddito netto (A — U — V). 

Una impostazione, che citiamo soltanto per mettere in evidenza 
le perplessità che sorgono nella definizione del termine « netto » con- 
tenuto nella definizione corrente del reddito, è quella data al pro- 
blema dallo Hicks. Collegandosi alla concezione economica della scuo- 
la svedese, questo Autore, intervenendo nella polemica tra il PIGOU e 
lo HAYEK (2) osservava che il valore Co — Ci dove Cy è il valore della 
massa del capitale all’inizio del periodo e C; è il valore della massa del 
capitale alla fine del periodo, è del tutto inconsistente come pure di 
scarso significato è il valore del reddito ottenuto da: 


consumo + investimento lordo + C,— Co 


Secondo lo HICKS i consumi e gli investimenti lordi sono anco- 
rati agli avvenimenti dell’anno ed anche C; dipende da ciò che si è 


(1) J. M. KEYNES, op. cit., pag. 54. 

(2) J. R. Hicks, Maintaining Capital Intact: a Further Suggestion, « Eco- 
nomica », Maggio 1942. La polemica sull’argomento fu iniziata da un articolo di 
A. C. Picou (Maintaining Capital Intact) di critica alle soluzioni proposte nel 
volume The Pure Theory of Capital dello HAYEK. All’articolo del PIGOU lo 
HAYEK rispose nello stesso numero della rivista « Economica > (agosto 1941) 
con l’articolo: Maintaining Capital Intact: A Reply. 
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verificato nell’anno, la cifra Co è invece computata all’inizio dell’anno 
quando gli avvenimenti dell’anno che influiranno su di essa sono 
ancora di là da venire. Con frase immaginosa lo Hicks afferma che, 
mentre tutti i valori delle relazioni in questione sono alla luce della 
storia, il valore Co è « celato nelle brume del futuro ». Per portare 
anche questo valore alla luce è necessario sostituirlo con un altro 
valore C; e cioè quello che avrebbe assunto il fondo capitale originario 
all’inizio dell’anno se gli avvenimenti verificatisi nell’anno fossero 
stati esattamente previsti, includendo in tali avvenimenti anche il 
valore C, alla fine dell’anno. Se questa soluzione fosse accettata il 
reddito netto sarebbe uguale a 


Consumo + Investimenti lordi + C,— C; 


Questa soluzione proposta dallo Hicks a distanza di sei anni 
dalla pubblicazione della Teoria generale, non è concettualmente 
molto diversa dalla soluzione keynesiana, senza contare che essa non 
tiene conto degli accrescimenti di valore della massa del capitale in 
conseguenza della spesa B’ introdotta dal KEYNES nella sua defini- 
zione. A parte questa osservazione se anche il valore C; dello HICKS 
da una punto di vista astratto può aver un significato, la sua intro- 
duzione come termine definitorio non ci sembra che rappresenti un 


elemento di chiarificazione del reddito netto. 


5 - Abbiamo cercato sin qui di esporre il pensiero di alcuni eco- 
nomisti sul significato da attribuire al termine « netto » contenuto 
nella definizione del reddito. Il lettore si sarà probabilmente accorto 
che le varie interpretazioni divergono fra di loro e sono o eccessi- 
vamente astratte, come quelle del KEYNES e dello HICKS, o peccano 
di eccessivo empirismo come quella del PIGOU. Poichè nella pratica la 
definizione di « netto » data dal PIGOU si presta di più alle esigenze 
dei calcolatori del reddito le critiche si sono rivolte prevalentemente 
contro questa impostazione che in effetti fa coincidere il consumo sul 
fondo capitale al puro e semplice logoramente fisico. Alle prime 
critiche del NEUMANN (1), dopo la pubblicazione dell’ultima edizione 
dell’opera fondamentale del PIGOU, sono seguite quelle formulate 
dallo HAYEK e dal GINI. 

L'insufficienza della tesi secondo la quale per ottenere il red- 
dito netto basta tener conto del logoramento fisico del capitale appare 


(1) A. M. NEUMANN, Osservazioni sul concetto di capitale inalterato e 
sulla recente formulazione del Prof. Pigou, « Rivista int. di scienze sociali », 
settembre 1933. 
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evidente allo HAYEK non appena si prenda in esame « il caso in cui 
un capitalista debba scegliere fra due investimenti di ugual costo e 
che richiedono entrambi strumenti ugualmente durevoli, ma di cui 
per uno si presuma che debba essere utile finchè duri la sua « vita 
materiale » mentre per l’altro si prevede che debba servire ad uno 
scopo del tutto passeggero ». E’ chiaro che «i due investimenti pos- 
sono considerarsi alla stessa stregua soltanto se gli utili previsti siano 
sufficienti a coprire, oltrechè il medesimo reddito, non solo il deprez- 
zamento in senso stretto, ma anche il disuso » (1). 

Prima di entrare nel vivo delle critiche dello HAYEK ci sembra 
opportuna una osservazione di carattere generale. I diversi autori 
che si sono proposti di esaminare da un punto di vista critico le dif- 
ferenze fra reddito lordo e reddito netto, avevano tutti davanti a 
sè un certo problema fondamentale da risolvere. In altre parole essi 
tendevano a crearsi un particolare concetto che rispondesse ad una 
preoccupazione d’ordine pratico ai fini di studiare o di illustrare un 
particolare aspetto dei fenomeni economici. A questo proposito non 
si può trascurare, ad esempio, il fatto che su tutta l’esposizione delle 
questioni sul reddito fatta dal GINI ha influito in modo forse deter- 
minante la preoccupazione di misurare la capacità di pagamento di 
una nazione (2), mentre per il PIGOU la preoccupazione costante nella 
definizione del reddito è stata la misura del livello del benessere so- 
ciale. Trattando dell’esposizione e delle critiche dello HAYEK ci sembra 
difficile ignorare il punto di partenza delle sue ricerche sul capitale 
e sul reddito. 

In uno studio pubblicato nel 1932 lo HAYEK descriveva il pro- 
cesso attraverso il quale si può determinare un consumo sul capitale 
(Kapitalaufzehrung) e concludeva dicendo: « dato che la gran massa 
della popolazione è stata educata a rappresentarsi « il capitale » in 
forma personalistica e non come un corredo di strumenti produttivi 
dell'economia, è difficile far comprendere ad essa che è nel suo inte- 
resse mantenere il capitale intatto » (3). Tutti gli ulteriori sviluppi 
della teoria dello HAYEK sul capitale e sul reddito si connettono a que- 
sta idea di un capitale soggetto ad un processo distruttivo se la società 
consuma il suo reddito lordo senza tener conto di ciò che in esso vi è 


(1) F. A. v. HAYEK, The Maintenance of Capital Intact, « Economica », 
agosto 1935. 

(2) C. GINI, La determinazione della ricchezza e del reddito delle nazioni 
nel dopoguerra e il loro confronto col periodo prebellico. « XIX Session de l’Inst. 
Int. de Statistique » Tokio, 1930. 


(3) F. A. v. Hayek, Kapitalaufzehrung « Weltwirtschaftliches Archiv », 
B. 36, H. I., luglio 1932. 
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di effettivamente netto. Partendo da questi presupposti l’esame dello 
HAYEK è tutto teso alla determinazione di ciò che del reddito lordo 
è consumabile senza detrimento di quei beni che sono destinati a 
perpetuare il flusso del reddito (1). 

Già dal modo come questo A. pone il problema appare chiara la 
soluzione alla quale egli intende arrivare: « Mantenere il capitale in- 
tatto non rappresenta necessariamente uno scopo fine a se stesso. 
Ciò è desiderabile soltanto a causa delle conseguenze che notoria- 
mente si hanno qualora non si mantenga il capitale nella sua inte- 
grità. Vedremo in seguito che una volta applicata ad un mondo mute- 
vole la frase non ha significato definito, indipendentemente dai mo- 
tivi per i quali l’imprenditore desidera mantenere il suo capitale. La 
grandezza del capitale non ci interessa per il vantaggio che deriva 
da ogni sua misura assoluta. La questione ci interessa invece perchè 
ceteris paribus, una variazione del capitale causerà una variazione 
del reddito che si attende da esso e perchè in conseguenza ogni sua 
variazione potrebbe essere un sintomo di una corrispondente varia- 
zione nella grandezza veramente rilevante cioè il reddito » (2). 

In altri termini la condizione del mantenimento inalterato del 
capitale viene posta unicamente come presupposto del mantenimento 
di un flusso costante del reddito « benchè non abbiamo alcun diritto 
di pensare che ogni persona tenda normalmente ad un flusso costante 
e permanente di reddito del suo capitale, vi è tuttavia qualche ragione 
per considerare questo caso di particolare interesse ». Questa condi- 
zione di mantenere un flusso permanente e costante del reddito im- 
plica da un lato una previsione esatta della ripartizione del reddito 
lordo in reddito netto ed ammortamenti e dall’altro lato una esatta 
previsione non soltanto del deperimento fisico del capitale, ma anche 
delle possibilità che il capitale, prima del suo deperimento fisico, 
perda la sua utilità per disuso (obsolescenza). 

Polemizzando con il PIGOU che rifiutava di riconoscere nell’obso- 
lescenza un elemento di cui tener conto nell’ammortamento ai fini 
della definizione del reddito netto, lo HAYEK osservava: « Mentre si 
ritiene impossibile trascurare l’obsolescenza, non è difficile capire 
perchè il Prof. Picou è riluttante ad ammetterla fra i fattori da 
prendere in considerazione per mantenere inalterato il capitale: in- 


(1) La trasposizione fatta dallo HAYEK dal « mantenere intatto il capitale » 
al « perpetuare il flusso di reddito » è criticata a sua volta dal GINI (Contenuto 
e impiego delle valutazioni del reddito nazionale, pag. 46). Si veda anche a tale 
proposito il KEYNES (Occupazione interesse e moneta, pag. 53). 

(2) F. A. v. HAYEK, The Pure Theory of Capital, pag. 298, Londra, 1941. 
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fatti ammettendola ci si trova sulla via che conduce ad un completo 
scetticismo circa la possibilità di un criterio oggettivo nel mantenere 
inalterato il capitale. ... Ritenere che tutte le perdite di capitale 
dovute a variazioni prevedibili ed imprevedibili possano essere accolte 
prima di poter considerare un reddito come « netto » può significare 
che non soltanto gli individui, ma in alcuni casi l’intera comunità, 
possono non avere un reddito netto per anni, pur essendo in condi- 
zioni di mantenere i consumi al loro livello usuale od anche elevarlo. 
Concordo pienamente col Prof. PIGOU che in molti di questi casi il 
compensare le perdite passate dovrebbe essere considerato come un 
nuovo risparmio piuttosto che come semplice mantenimento del ca- 
pitale. Ma ciò può applicarsi soltanto a quelle perdite dovute a 
cause che non sono state previste. Il reale problema del manteni- 
mento inalterato del capitale si ha non dopo che tali perdite si sono 
verificate, ma quando l’imprenditore progetta i suoi investimenti. La 
questione riguarda quali stanziamenti possa egli fare nei suoi calcoli 
alla luce di tutte circostanze che gli sono note, in modo che pc sa 
prevedere di guadagnare per il futuro il medesimo reddito. Ma le 
conoscenze sulla base delle quali egli deve prendere le sue decisioni 
variano necessariamente col passare del tempo, e con esse cambie- 
ranno le misure che deve prendere per raggiungere il suo scopo. 
Nessuna sorveglianza sulla « quantità » del suo capitale dal di fuori, 
cioè senza conoscere tutte le informazioni che egli ha nei diversi pe- 
riodi di tempo, può dirci se egli ha fatto del suo meglio per ovviare 
ad involontari abusi sulle sue risorse di reddito, o il contrario... In 
un mondo mutevole, dove persone diverse, e spesso le stesse persone 
in tempi diversi, avranno conoscenze diverse, non esistono p tre di 
paragone oggettive con le quali si possa giudicare se una persona ha 
fatto in tale sforzo tutto quello che avrebbe potuto fare. In un mondo 
simile non vi sono ragioni per presumere che la quantità di carita! 
in qualunque senso voglia intendersi questo termine, sarà mantenuta 
costante, anche se il proprietario di capitali potesse fare tutto ciò 
che è in suo potere per ovviare tale involontaria variazione o contra- 
zione che il « conto capitale » tende di prevenire » (1). 

In conclusione l’analisi dello HAYEK porta ad un risultato net- 
tamente negativo riguardo alla determinazione di quella parte del 
reddito lordo che deve essere accantonata al fine di mantenere inal- 
terato il capitale. La determinazione ex ante del deperimento del 
fondo capitale, quando in esso si voglia comprendere l’obsolescenza, 


(1) F. A. v. HAYEK, Maintaining Capital Intact: A Reply. « Economica », 
agosto 1941. 
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e per lo HAYEK questa dovrebbe comunque essere compresa, non è 
possibile e quindi la determinazione del reddito netto . n può farsi 
praticamente. In altri termini il reddito netto rimane come una cate- 
goria economica, ma la sua definizione in concreto non è possibile. 

A noi sembra molto arduo il voler ignorare le argomentazioni 
dello HAYEK per fermarsi a mezza strada come ha fatto il PiGoU. 
O il termine « netto » nella defizione del reddito ha un significato 
preciso e definibile, ed allora non si vede perchè certe perdite in conto 
capitale devono essere tenute presenti ed altre invece non devono 
essere considerate, oppure il termine « netto » è talmente evanescente 
e non valutabile, ed allora ragionevolmente non si possono respingere 
le conclusioni dello HAYEK. Il GINI, infatti, ammettendo che il termine 
« netto » nella definizione possa essere precisato arriva all'unica 
conclusione logica a cui si può pervenire in tal caso e cioè ad una 
definizione del reddito che sostanzialmente è diversa dalla defini- 
zione corrente. Per il GINI quella che noi abbiamo chiamato defini- 
zione corrente del reddito è soltanto la definizione della « produzione 
netta », inoltre la definizione del reddito va formulata nel modo se- 
guente: « l’incremento reale (che in circostanze eccezionali può an- 
che essere negativo) presentato, alla chiusura dell’intervallo consi- 
derato, dalla ricchezza, aumentata dal valore dei beni voluttuari che 
la collettività ha consumato durante l’intervallo e del valore dei ser- 
vizi voluttuari di cui, durante lo stesso periodo, ha goduto. Dove si 
intende che l’incremento di ricchezza comprende non soltanto l’au- 
mento materiale dei beni e le loro modificazioni fisiche, ma anche 
l’incremento del valore sopravvenuto per altre cause » (1). 

La critica che il GINI muove all’interpretazione restrittiva del 
termine « netto » incluso nella definizione corrente ha una sua coe- 
renza innegabile. « In tempi normali — scrive questo A. — può am- 
mettersi che i due concetti di produzione netta e di reddito o divi- 
dendo presso a poco coincidano — s’intende — il complesso del red- 
dito o dividendo, da una parte, e della produzione netta dall’altra, 
non per singole branche produttive, come possono essere l’industria 
della seta o l’allevamento del bestiame. In tempi eccezionali, invece 
produzione netta e dividendo nazionale possono differire decisa- 
mente » (2). Per arrivare alla definizione che abbiamo citato ed alla 
conclusione or ora esposta il GINI ammette una condizione di mante- 
nimento inalterato del fondo capitale in senso assoluto e cioè «Quando 


(1) C. GINI, Contenuto ed impiego della valutazione del reddito nazionale, 
pag. 41, « Annali di Statistica », S. VIII, vol. III, Roma, 1950. 
(2) C. GINI, Contenuto ed impiego ecc., pag. 47. 
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il patrimonio nazionale è stato depauperato per cause indipendenti 
dalla volontà dei produttori — siano esse dovute ad avvenimenti 
fortuiti, quali eruzioni o cataclismi, o ad avvenimenti prodotti dal- 
l’uomo, quali guerre o rivoluzioni — non si dovrebbe computare la 
produzione nel reddito o dividendo nazionale se non dopo che i capi- 
tali, costituiti dai beni istantanei, e le riserve, costituite dai beni di 
consumo, fossero integralmente ripristinati » (1). 

Ma come già abbiamo visto per questo Autore è necessario pren- 
dere in considerazione non soltanto le variazioni del fondo capitale 
verificatesi in conseguenza di aumenti o diminuzioni in termini reali 
del valore del capitale, ma anche quegli aumenti (o diminuzioni) deri- 
vanti dall'andamento della congiuntura sul mercato dei beni capitali. 
Dove poi il GINI si distacca completamente dalla concezione corrente 
del « reddito netto » è nel ritenere che anche le spese di prima neces- 
sità per il mantenimento della popolazione devono essere escluse 
dal reddito lordo perchè si configuri un reddito veramente netto. 
« La necessità di tale detrazione — egli scrive — può essere soste- 
nuta in quanto le spese per i consumi di prima necessità possono 
essere considerate, per la parte relativa agli adulti, come spese di 
esercizio della macchina umana — spese necessarie perchè questi 
possano produrre e godere — e, per la parte sostenuta per l’alleva- 
mento delle nuove generazioni, come spese di ammortamento dei 
capitali personali rappresentati dalla popolazione adulta » (2). Non 
v’é chi non veda che secondo la definizione del reddito del GINI, in 
un paese nel quale fosse praticata una perfetta « austerity », per 
usare un termine di moda, il reddito verrebbe a coincidere con l’inve- 
stimento netto. 

Che il particolare concetto del GINI possa, e talvolta debba essere 
preso in considerazione non sembra dubbio ma, non si può non rile- 
vare che le incertezze che solleva la definizione corrente del reddito, 
nella definizione giniana si vengono a moltiplicare. Dato infatti che 


(1) C. GINI, La comparabilità nel tempo e nello spazio delle valutazioni del 
reddito nazionale, « Rivista di Politica Economica », marzo 1948. 

(2) C. GINI, Di alcune circostanze che in tempi moderni tendono a far 
apparire il reddito nazionale maggiore del vero, « Bull. de l’Inst. Int. de Sta- 
tistique », Tome XXVIII, La Haye, 1934. Il concetto di reddito definito dal 
GINI è identico a quello che il WAGNER definiva come «reddito libero » (Freies 
Einkommen): «Il reddito libero comprende quella parte del reddito che rimane 
disponibile per qual si voglia altro impiego, dopo aver soddisfatto ai bisogni 
necessari o dopo aver provveduto al mantenimento degli uomini o della fa- 
miglia ». (A. WAGNER, Lehr - und Handbuch der politischen Oekonomie, pag. 409, 
Erster Theil, « Grundlagen der Volkswirtschaft », Leipzig, 1898). 
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per passare dal prodotto lordo al reddito netto si dovrebbero sot- 
trarre anche i valori corrispondenti ai consumi per il sostentamento 
della popolazione, al GINI non poteva sfuggire il fatto che « le spese 
di prima necessità per l’allevamento delle nuove generazioni possono 
essere considerate come spese d’ammortamento del capitale umano 
solo per la parte necessaria a mantenere stazionaria la popolazione 
adulta, mentre per la parte della nuova generazione che corrisponde 
ad un aumento della popolazione adulta esse devono riguardarsi come 
spese di produzione di nuove macchine umane che rappresentano ca- 
pitali personali accumulati. Se non che deve osservarsi a questo pro- 
posito che in molti paesi europei l'incremento della popolazione dimi- 
nuisce, per modo che, mentre le spese di prima necessità assorbono 
una parte crescente delle entrate la porzione di esse che non dovrebbe 
andare detratte ai fini del computo del reddito, rappresenta, su tali 
spese, una porzione decrescente » (1). Il fatto che negli ultimi anni 
in qualche paese l’incremento della popolazione sia stato trascurabile, 
ha una scarsa importanza dal punto di vista di una definizione del 
reddito che deve avere carattere di generalità. Non v'e dubbio che 
seguendo la strada indicata dal GINI, si dovrebbe aggiungere al red- 
dito il « risparmio » costituito dall’incremento del « capitale umano ». 
Qui sorge evidentemente il grave problema del valore da attribuire 
ad ogni « unità umana aggiunta » per poterla sommare alle altre 
parti del reddito. E” evidente che soltanto una serie di ipotesi, certa- 
mente arbitrarie, potrebbero rendere possibile la definizione del 
valore dei « capitali umani », senza contare che trascurando invece, 
come propone il GINI, la valutazione dell'incremento della popola- 
zione, la confrontabilità del reddito per epoche diverse o per paesi 
diversi sarebbe resa impossibile, poichè per paesi con elevato incre- 
mento della popolazione si verrebbe a sottrarre un valore molto più 
elevato che non per i paesi con popolazione stazionaria, il che porte- 
rebbe alla conseguenza che i paesi poveri ma con forte incremento 
della popolazione risulterebbero, in via relativa, ancora più poveri. 

In merito a questa idea del GINI di tenere conto delle spese di 
consumo indispensabili per il mantenimento della popolazione per 
arrivare ad un « netto » veramente tale, ci sembra sensata l’osser- 
vazione del Picou: «il logoramento delle persone, ad equilibrare il 
quale occorrono cibi e vestiario, non è dovuto in sostanza, al fatto 
che esse sono impiegate o tenute pronte quali fattori produttivi. In 


a 


altri termini è un logorio che se dovesse essere computato dovrebbe 


(1) C. GINI, Di alcune circostanze, ecc. 
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andare tra le perdite che non hanno che fare col reddito » (1). Ma 
già il FIsHER, molti anni prima, osservava: « Alcuni scrittori sono 
giunti al punto di sostenere che allo stesso modo che il costo di man- 
tenimento degli animali da lavoro deve essere detratto dal valore del 
lavoro che essi compiono, così il costo di mantenimento dei lavoratori 
deve essere dedotto dal valore del prodotto. Se questo modo di vedere 
fosse giusto apparirebbe che il lavoratore non possa prendere parte 
per nulla alla distribuzione del reddito sociale, una volta che tutto ciò 
che va ad esso viene dedotto dal reddito stesso » (2). 


6 - Chi ha seguito sin qui la nostra esposizione si sarà probabil- 
mente persuaso che il terreno sul quale si lavora è profondamente 
minato dall'impossibilitá per l’uomo di conoscere il futuro. Quando 
L. EINAUDI pone il quesito: «adempie al suo dovere l'amministratore 
dell’opera pia il quale fa vivere i suoi malati col « reddito » ; e non 
tocca il « capitale » considerato come cosa sacra? Ovvero il bonus 
pater familias e l'amministratore dell’opera pia dovrebbe ubbic*re 
all’altra regola di non spendere anno per anno, ossia di non conside- 
rare « reddito » se non l’eccedenza oltre il capitale originariamente 
investito? (3) », la risposta era implicita nella domanda stessa. Sol- 
tanto nel momento in cui il ciclo di investimento sarà definitiva- 
mente chiuso l'amministratore dell’opera pia saprà quale è stato il 
reddito e se il consumo di ciò che riteneva anno per anno come red- 
dito gli ha consentito di ritrovarsi alla fine il capitale iniziale. Chi 
accetta la definizione corrente del reddito netto non può prescindere 
dal fatto messo in perfetta luce dal FISHER che « la relazione causale 
non è da capitale a reddito, ma da reddito a capitale; non dal y esente 
al futuro, ma dal futuro al presente, in altre parole il valore del 
capitale è il valore scontato dal reddito previsto » (4). 

La definizione di « netto » inteso come mantenimento inalt rat 
del fondo capitale attraverso un congruo accantonamento sul reddito 
lordo può concretarsi soltanto nella misura in cui conoscendo il red- 
dito futuro è possibile determinare il capitale. Poichè questa possi- 
bilità non c’è, non si può respingere la tesi dello HAYEK che nega 
l’esistenza di una definizione del « reddito netto » e l’affermazione 
precisa del MYRDAL: « una volta abbandonati i modelli stazionari o 


(1) A. C. Picou, Income, pagg. 4-5, London, 1946. 
(2) F. FISHER, La natura del capitale e del reddito, Bibl. d. Econ. S. V., 
vol. IV, Torino, 1922. 


(3) L. EINAUDI, Tema per storici dell economia, « Rivista di Storia Econo- 
mica », Anno II, n°. 1, Marzo 1947. 


(4) I. FISHER, La natura del capitale e del reddito, pag. 251, Torino, 1922. 
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quasi stazionari nell’analisi della formazione dei prezzi, non si pos- 
sono distinguere teoricamente i nuovi investimenti rez.’ dai reinve- 
stimenti se non diminuendo l’investimento totale della variazione di 
valore anticipato del capitale reale. Ma così facendo, si reintroduce 
nel concetto di nuovo investimento lo stesso elemento che si voleva 
escludere, parlando soltanto di risparmio e di nuovo investimento . .. 
Non esiste la possibilità in altri termini, di isolare in questo nuovo 
investimento una massa concreta di formazione di capitale reale, che 
tolta dall’ammontare globale degli investimenti possa essere distinta 
dai reinvestimenti » (1). La conclusione alla quale si giunge è che 
per poter afferrare quella che è la definizione corrente bisogna rinun- 
ciare al termine « netto » in essa incluso, ma nel momento in cui si fa 
questa rinuncia ciò che resta definito non è più il reddito, ma il pro- 
dotto. 

A questo punto dell’esposizione è necessario un ulteriore chia- 
rimento. In molti autori si trova la distinzione tra « prodotto lordo » 
e « prodotto netto » ed i calcolatori del reddito usano molto spesso 
queste espressioni. In realtà se è possibile figurarsi un reddito netto, 
anche se non è possibile darne una definizione, l'aggettivo « netto » 
attribuito al prodotto non ha nessun senso comune. Il prodotto è un 
insieme di beni o servizi che in un determinato periodo di tempo si 
è reso disponibile (tenuto conto delle reiterazioni che derivano dagli 
impieghi di quei beni o servizi che a loro volta si sono incorporati in 
altri beni o servizi). Prodotto « netto » dovrebbe essere secondo le 
accezioni correnti di « netto » che abbiamo visto, un « qualche cosa » 
da cui si è sottratto se non altro l’ammortamento e le manutenzioni 
dei capitali che sono stati necessari per arrivare alla sua produzione. 
Ma fatta questa detrazione ciò che rimane può ancora legittimamente 
chiamarsi prodotto? a meno che non si voglia arrivare ad una de- 
plorevole confusione fra due termini, che non sono davvero sinonimi, 
e cioè « prodotto » e « reddito » conviene lasciare al termine prodotto 
il suo significato originario senza attribuirgli un aggettivo che sna- 
tura il senso del sostantivo. A questo punto ci sembra che dall’esposi- 
zione fatta si possa trarre una conseguenza e cioè che non v’é alcun 
modo preciso per poter definire il reddito partendo dal concetto di 
prodotto. 

Esaminate una ad una le parole che costituiscono la definizione 
corrente del reddito abbiamo visto che non solo non c’è accordo fra 


(1) G. MYRDAL, L’equilibre monetaire, pagg. 103-104, Paris, 1950 (L'edizione 
tedesca di quest'opera è stata pubblicata a Vienna nel 1933 nei Beitrage Zur 
Geldtheorie a cura dello Hayek). 
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i diversi modi di intendere i termini, ma che addirittura ogni termine 
può, a sua volta, a seconda dei casi, assumere significati diversi. 

Anche se può tornare estremamente comodo a determinati fini 
accettare come « vera » la definizione corrente del reddito, anche se 
per la mancanza di altri elementi conoscitivi, dal punto di vista della 
tecnica, il calcolo del reddito non possa essere fatto che attraverso 
uno strumento definitorio così impreciso, non v’é alcuna ragione per 
non riconoscere in modo assolutamente esplicito che quella che si 
chiama definizione corrente del reddito non è una definizione ma 
semplicemente uno strumento imperfetto di lavoro. 

Detto questo sembra che con maggior profitto, trattando del red- 
dito sotto il profilo del prodotto, converrebbe sempre attenersi all’e- 
same di ciò che per inveterata convenzione si chiama « prodotto 
lordo » e che per noi è il prodotto tout court. In definitiva infatti 
nella trattazione dei problemi economici è sempre il prodotto come 
tale che interessa ogni qualvolta si vuol confrontare questa quantità 
con tutte le altre che hanno rilievo economico e sociale. 

In tutta la teoria della produzione, dei prezzi, dell'occupazione 
e del commercio estero, il volume o il valore del prodotto entra 
come elemento fondamentale, mentre il « reddito netto » non può 
introdurre che elementi di incertezza o di confusione. Il concetto di 
« reddito netto » può servire in un unico e solo caso quando si voglia 
conoscere ciò che sul reddito lordo può essere consumato senza che 
si intacchi il capitale. Ammesso però che un calcolo del reddito netto 
in base alla definizione corrente sia possibile esso si dovrebbe con- 
figurare se mai come una nozione ex-post, e mai ex-ante, per cui dal 
confronto fra la massa dei consumi ed il reddito netto si potrà trarre 
a posteriori la conclusione che in un determinato periodo la collet- 
tività ha consumato più o meno di ciò che legittimamente poteva con- 
sumare; ma quando si sarà giunti a questa conclusione ormai non vi 
sarà più rimedio, il consumato sarà consumato e la collettività resterà 
con un capitale accresciuto o diminuito. Soltanto in una economia 
rigidamente programmata e perfettamente chiusa, nella quale « non 
si muova foglia senza che l’autorità programmatrice non voglia » il 
calcolo ex-ante del reddito netto potrà servire da norma ai consumi 
futuri, in tutti gli altri casi il « reddito netto » sarà soltanto ed uni- 
camente una quantità convenzionale rispondente a certe ipotesi che 
forse dirà qualche cosa ai tecnici che eseguono i calcoli, ma nulla 
aggiungerà in significato alla quantità concreta del «prodotto lordo». 
Come vedremo però in seguito anche il concetto di « prodotto lordo » 
ha bisogno di un ulteriore esame perchè sia la teoria sia la pratica 
dei calcoli hanno fino ad oggi ignorate alcune distinzioni senza le 
quali anche questa quantità non può dirsi chiaramente definita. 
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SUMMARY 
A Critical Study of the Current Definition of National Income 


National income is nowadays defined as the net value of all economic goods 
produced by a nation. But this definition is a very vague one, since the aggregate 
to be defined ivaries greatly according to the meaning attached to every single 
word of which the definition makes use. The author examines the most recent 
literature on the subject in order to discover the extent to which the current 
definition really answers the need for clear concept capable of use in economic 
argument. To this end, he points out, first of all, that in any definition of the 
national income it is necessary to exclude purely accounting requirements, which 
often introduce elements of incertitude and arbitrariness Then he discusses the 
meaning which should be attached to the words «value », « economic goods », 
and «nation ». The discussion shows that the definition should include not only 
the goods and services produced, but to a certain extent also the « productive 
services >. However, aggregate national income so computed contains such hete- 
rogeneous elements that it cannot serve its proper purpose. 

As regards the terms « value » and « nation », the author reaches the con- 
clusion that they are in no way precise and that the literature displays com- 
plete absence of agreement on this point. 

The author then turns to the meaning of the word «net» in the current 
definition of national income. He reviews the concepts defined by the controversy 
due to the different meanings attributed to « net income ». 

The author is led to the conclusion that it is impossible to give the term 
«net» any precise meaning, and that, moreover, it is conceptually impossible 
to arrive at a definition of income on the basis of « product ». In other words, 
the fact that an approximate calculation of income can be made on the basis 
of the value of the product does not mean that income can be defined on the 
basis of the concept of gross production. The author quotes Hayek and Myrdal 
in support of this assertion. 

At this point the author notes that «net income », as used in the current 
definition, can be ascertained only ex post, and that, therefore, a comparison 
between consumption and net income can reveal only at the end of a given 
period whether or not the nation has drawn on capital during that period. It is 
only in a rigorously planned and completely closed economy that ex ante compu- 
tations of net income may serve as a guidance to future consumption. In all 
other cases « net income » is no more than a convention. 


RESUME 


Examen critique de la définition courante du revenu national 


La définition courante du revenu national, conçu comme valeur nette de tous 
les biens économiques produits par une nation, présente des aspects d’indé- 
termination de sorte que l’aggregat qui doit être défini varie selon la signifi- 
cation que l’on donne à chaque mot. L'auteur examine, à la lumière de la litéra- 
ture la plus récente, la mesure dans laquelle la définition courante satisfait 
vraiment aux éxigences d’un concept assez clair pour servir au raisonnement 
économique. Il importe à ces fins de soustraire le définition aux éxigences du 
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calcul qui dans beaucoup de cas ne font qu’introduire un élément d'incertitude 
et d’arbitraire. L'auteur procède à l'examen des significations qu’il faudrait 
attacher aux termes de « valeur », « biens économiques » et « nation ». Il ressort 
avec évidence de cette partie de l’exposition qu'il ne suffit pas d'inclure dans la 
définition les biens et services produits mais qu’il est nécessaire de prendre 
égalment en considération dans une certaine mesure les « prestations » (services 
productifs) afin de compléter la définition courante. Le revenu national auquel 
on parvient de cette façon contient d’autre parte des éléments hétérogènes. 

En ce qui regarde les termes « valeur » et « nation » l’examen amène à la 
conclusion qu’il ne contiennent rien de précis et que dans la littérature le dé- 
saccord le plus absolu règne à leur sujet. 

L'auteur examine également la signification de «net» dans la définition 
courante du revenu national et il passe en revue les concepts exposés par les 
économistes les plus importants de Smith 4 Keynes' tout en traitant d’une façon 
plus détaillée la polémique à laquelle les diverses significations attribuées au 
«revenu net » ont donné lieu. 

Pour conclure il paraît que non seulement il n’existent pas de possilités 
concrètes de donner au terme « net » une signification précise mais il est aussi 
évident qu’une définition du revenu qui part du «produit» est logiquement 
impossible. Autrement on pourrait dire que s’il est possible de faire un calcul 
approximatif du revenu en partant de la valeur du produit cela ne signifie nulle- 
ment que le revenu puisse être défini en partant du concept de la production 
brute. L’auteur cite, à l’appui de cette thèse, l’opinion de Hayek et de Myrdal. 

L'auteur fait remarquer également que la notion du «revenu net» ne peut 
figurer à la base de la définition courante que ex post, c’est à dire que de 
la confrontation du revenu net et de la consommatidn, on ne pourra tirer que a 
posteriori la conclusion que dans une periode determinée la collectivité a entamé 
son capital. Seulement une économie rigidement planifiée et parfaitement close 
permettra un calcul ex ante du revenu net qui pourra servir de régle à la 
consommation à venir tandis que dans les autres cas le « revenu net » est uni- 
quement une quantité conventionnelle. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Eine kritische Untersuchung der ueblichen Definition des Nationaleinkommens 


Die uebliche Definition des Nationaleinkommens, die es als den Nettowert 
aller von einem Volk produzierten Wirtschaftsgueter auffasst, enthaelt Aspekte, 
die derart wenigdeterminiert sind, dass der Gesamtbegriff, der zu definieren ist, 
entsprechend der Bedeutung, die jedem Wort beigemessen wird, starken Schwan- 
kungen ausgesetzt ist. Der Autor untersucht im Licht der neuesten Literatur 
das Ausmass in welchem die uebliche Definition wirklich dem Beduerfnis nach 
einem klaren Begriff entspricht, der der wirtschaftswissenschaftlichen Diskus- 
sion zu Grunde zu legen waere. Zu diesem Ende hebt er insbesondere die Notwen- 
digkeit hervor aus der Definition des Nationaleinkommens die Erfordernisse 
der Berechnung auszuschalten, welche in vielen Faellen nur ein Element der 
Unsicherheit einfuehren. Der Verfasser untersucht sodann die werschiedenen 
Bedeutungen, die den Begriffen « Wert», « Wirtschaftsgueter » und « Natton » 
beizumessen sind. Aus diesem Teil der Ausfuehrungen geht klar hervor, dass es 
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nicht genuegt die produzierten Gueter und Leistungen in die Definition aufzu- 
nehmen, sondern dass es auch notwendig ist in gewissem Ausmasse die « Lei- 
stungen » einzuschliessen um die uebliche Definition vollstaendig zu gestalten. 
Das Gesamte-Nationaleinkommen, zu dem er derart gelangt enthaelt aber derart 
heterogene Elemente, dass es nicht allen Erfordernissen einer Definition 
entspricht. 

Was die Begriffe « Wert» und « Nation» anlangt, so fuehrt die Unter- 
suchung zu dem Schluss, dass sie nicht eindeutig sind und dass in der Literatur 
vollkommener Mangel an Uebereinstimmung herrscht. 

Der Verfasser untersucht sodann was man unter « netto » in der ueblichen 
Definition des Nationaleinkommens versteht. Er fuehrt die von den wichtigsten 
Wirtschaftswissenschaftern dargestellten Auffassungen vor, von Smith bis 
Keynes, wobei er dem Streit ueber die verschiedenen Bedeutungen des « Netto- 
Nationaleinkommens » einen grossen Raum einraeumt. 

Es scheint sich daraus zù ergeben, dass es nicht nur keine Moeglichkeit gibt 
dem Begriff « Netto » eine praezise Bedeutung zu geben, sondern dass auch 
eine Definition des Einkommens, die vom « Produkt » ausgeht logisch undenkbar 
ist. Mit anderen Worten: die Tatsache, dass eine ungefaehre Berechnung des 
Einkommens auf Grund des Wertes des Produktes moeglich ist, bedeutet nicht, 
dass das Einkommen vom Bruttoprodukt aus definiert werden kann. Der Ver- 
fasser zieht zur Stuetzung dieser These die Ansichten von Myrdal und Hayek 
heran. 

Er fuehrt sodann noch aus, dass der Begriff des « Nettoeinkommens » als 
Grundlage der ueblichen Definition nur ex post denkbar ist, so dass man aus 
dem Vergleich zwischen Verbrauch und Nettoeinkommen den Schluss nur a 
posteriori ziehen kann, dass eine Gemeinschaft fuer eine bestimmte Zeit ihr 
Kapital verzehrt hat. Nur in einer starr geplanten Wirtschaft, die auch 
wollkommen geschlossen ist, koennte die ex ante Berechnung des Nettoein- 
kommens als Norm fuer den kuenftigen Verbrauch dienen. In allen anderen 
Faellen ist das « Nettoeinkommen » ausschliesslich eine konventionelle Groesse. 


RESUMEN 


Examen crítico de la definición usual del rédito nacional 


La definición usual del rédito nacional, concebido en calidad de valor neto 
de todos los bienes económicos que una Nación produce, presenta facetas de tal 
modo indeterminadas que, según la significación que se da a cada palabra que 
cabe en ella, varía profundamente al conjunto que se quiere definir. Examina 
el autor, consecuentemente con la literatura más reciente, la medida en que la 
definición usual llena verdaderamente la exigencia de un concepto claro que 
pueda servir para el razonamiento económico. Para ese efecto, evidencia él, pri- 
mero, la necesidad de prescindir, con definir el rédito nacional, de las exigencias 
del cálculo que, en numerosos casos, nada otro hacen sino introducir un elemento 
de incertidumbre y albedrío, y procede al examen, sucesivamente, de las signi- 
ficaciones que debería darse a los términos «valor », « bienes económicos » y 
« Nación >. 

De esta parte de la exposición se desprende evidente que no es suficiente 
que en la definición estén comprendidos los bienes y servicios producidos, sino 
es que necesita también considerar, en ciertas medidas, las «prestaciones», con 
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el fin de completar la definicién usual. El conjunto rédito nacional, al que asi 
se llega, contiene empero en si elementos de tal modo heterogéneos que no con- 
sienten lo propio que de la definición se requiere. 

En lo que atañe a los términos «valor» y « Nación », lleva el examen a 
concluir que no hay nada exacto en ellos, y que, acerca de esos términos, el más 
absoluto desacuerdo domina en la literatura. 

Al examinar, después, lo que se debe enteder por « neto » en la definición 
usual del rédito nacional, hace el autor la reseña de los conceptos que los 
mayores economistas expresaron, desde Smith hasta Keynes, al tratar amplia- 
mente de la polémica de la que las significaciones diferentes atribuídas al « ré- 
dito neto » fueron origen. 

En resumidas cuentas, se desprende que no tan sólo existen posibilidades 
concretas de dar al término « neto » una significación de cualquier modo exacta, 
sino que se evidencia que una definición del rédito, la que proceda de « pro- 
ducto », no es conceptualmente posible. Más claro: el hecho de que un cálculo 
aproximado del rédito se lo pueda hacer siendo el valor del producto su punto de 
partida, no significa que se lo puede definir — al rédito — de ser su punto 
de partida el concepto de producción bruta. Apoya el autor esta tesis con las 
opiniones de Hayek y de Myrdal. 

A este punto el autor observa que la noción de « rédito neto », en base a la 
definición acostumbrada, se la puede configurar tan sólo ex-post, por lo cual, de 
la comparación entre consumos y rédito neto, se podrá sacar tan sólo a posteriori 
la conclusión de que, durante un período de tiempo determinado, la colectividad 
encentó el fondo capital. Solamente en el caso de economía rigurosamente plan- 
teada y perfectamente cerrada, podría el cálculo ex-ante del rédito neto servir de 
regla para los consumos venideros, mientras en los demás casos el « rédito neto » 
es sólo y únicamente cantidad convencional. 


PRODUCTIVITY, THE TRADE BALANCE 
AND THE TERMS OF TRADE 


HENRY J. BRUTON 


1; 


In the rapidly growing literature on the problems of the eco- 
nomic development of the so-called underdeveloped countries conside- 
rable attention is devoted to the role of the international position of a 
country in the developmental process. In particular there is a body 
of thought which purports to show that because of the concatenation 
of income and price elasticities of demand for imports among the 
world's trading countries, the higher rates of increases in producti- 
vity in the advanced countries results in balance of payments pro- 
blems and/or deterioration in the terms of trade of the underdeve- 
loped countries. Either result would severely limit the rate of growth 
of income of the less developed countries. Since these results follow 
from the pattern of elasticities and the higher rate of productivity 
increase in the developed countries, the underdeveloped country has 
little choice except to alter its economic structure, i.e. change its 
elasticities and isolate itself from the effects — both good and bad — 
of the higher rates of increase in productivity in the advanced 
countries. The policy implications for the underdeveloped country 
of this line of reasoning are evident: hide behind tariff walls and 
industrialize. 

Despite the widespread emphasis on these matters there does 
not seem to be a systematic formulation of the conditions necessary 
to produce these important results. It is the purpose of this paper to 
make such a systematic and, to the extent possible, rigorous exami- 
nation of this body of theory, to appraise its usefulness as a des- 
cription of economic reality, and finally to introduce two further 
hypotheses which appear rewarding in analyzing the position of the 
underdeveloped countries. 

The « body of thought » referred to in the first paragraph may 
be briefly summarized: The average propensity to import of the 
advanced countries falls as income increases, and consequently they 
supply relatively less and less exchange to the underdeveloped coun- 
tries. However the «need» of the underdeveloped countries for im- 
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ports increases as they develop, i.e., as their income rises. To avoid 
inevitable balance of payments problems the developing country seeks 
to increase exports, but because of the demand conditions in the 
advanced countries an increased quantity of exports results in a 
deterioration of the terms of trade. So the underdeveloped country is 
caught in a vicious circle ('). In this paper we seek to show that these 
unhappy conclusions are not at all likely, and accepting the same 
factual premises demonstrate that the consequences are more likely 
to be favorable to the less developed countries than to the advanced 
countries. 

In Section II the model and its assumptions are set up; Section 
III explores the implications of this model; and Sections IV and V 
introduce the two hypotheses previously referred to. 


TE 


We begin with a two country world, an advanced country- 
-Country A-and an underdeveloped country-Country U. Country A is 
patterned after the United States. Productivity is increasing at a 
constant percentage rate r in A and is constant in U; prices change 
at a percentage rate p in A and are constant in U, and income—as 
defined below—increases at a constant percentage rate À in A. To 
make it possible to concentrate attention on the problems at hand 
we further assume a fixed supply of labor, full employment, and 
constant costs. It is held that none of these assumptions modify the 
substantive conclusions and do much to simplify our analyses (?). 

The relevant concept of income here is goods and services avail- 
able for home use rather than the more usual concept; also it is 
necessary to introduce prices explicitly into the model. Therefore 
income is defined as 


(+) The boldest statement of this argument may be found in several of the 
publications of the United Nations’ Economic Commission for Latin America. 
See especially The Economic Development of Latin American and Its Principal 
Problems, United Nations New York 1950, and the earlier issues of the annual 
Economic Survey of Latin America series. 

(*) These assumptions are essentially the same as those made by J. R. 
Hicks, An Inaugural Lecture, «Oxford Economic Papers», June 1953 and HARRY 
G. JOHNSON, Increasing Productivity, Income-Price Trends and the Trade 
Balance, « Economic Journal », Sept. 1954. Both Hicks and JOHNSON are con- 
cerned with the effect of divergent rates of increase in productivity as a factor 
explaining the dollar shortage. The model used in this paper is similar in several 
respects to that used by JOHNSON and HicKs. 
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1. a = Pa Ca + Pu Ma 
and 
2. Yz = Py Cu d li M, 


The subscripts a and u refer to advanced country and underdeveloped 
country, the P’s to price levels, the C’s to goods and services produced 
and used at home, and the M’s to imports. 

We may now write imports as a function of income, and the two 
price levels; in symbols 


ay Ma = 9 (Ya; Pa, Pu) 
4. M, =— fu (Yu, 15%, Pa) 
As already noted we assume P, to be constant; therefore the relevant 


elasticities are the income elasticity and the elasticity with respect to 
P,. These are defined as 


Mo Ya MY 
A FR Pha cn EE ee 

aM, Pa aM, Pa 
EE RE PNR det DAT TD 


It should be noted in particular that 7, refers to the change in 
Country U’s imports induced by a change in Country A’s prices ('). 

Now since price changes have an effect on income we may divide 
Na as follows: 


5 aM, Pa SES yl & IMA Paez Xa 
, Mo i ee ee ee Pta ON dey | Mi oe 

or 

È aM, Pa | [ ¿Ma Pa ] ini aM, Ya Pa Ca 
°° "aPa Ma LaPa Ma J¥a=PaCatPuMa  ?Ya Ma Ya 


Expression six may be written more simply as 


Pa Ca 
Ya 


de Na = Ya — Ea 


where the primed symbols refer to the two expressions on the right 
hand side of six. 


(2) If we assume homogeneity of degree zero in our import equation, then 
the price elasticities are the same as if we had computed them from the ratios 
of the two price indices. 

33 


506 Henry J. Bruton 


For the underdeveloped country a similar division may be made. 


¿My Pa “es #4 ¿My PaMy Yu 
dPa My L9aP, Mu JYu=PuCu+PaMy Yu My Yu 


and more simply as 
Pr My 
Yu 


9. Nu = Vu + Ely 


Expressions 7 and 9 indicate that the effect on imports induced by 
changes in P, result from the influence of the price change itself 
assuming no income change, and the influence of the price induced 
income change. For Country A these two influences will work in 
opposite direction, i.e., a rise in prices encourages imports via the 
price effect, and discourages imports via the income effect. For 
Country U they will both be positive, and so both work in the same 
direction. It is also important to notice that the income elasticities, 
ca and «’,, are reduced by a fraction; this fraction measures the 
extent to which foreign goods and services are used in the two 
countries. Evidently it varies from country to country and changes 
through time in the same country. 

Satisfactory estimates of the above elasticities are not available 
for either advanced or underdeveloped country. However on the basis 
of crude empirical data and a priori considerations based on the 
structure of the two types of systems certain relative magnitudes 
may be (or at least have been) made ('). The developed countries « 
and 7’ are both held to be lower than those of an underdeveloped 
country; the « being perhaps somewhat larger than unity, and the 
price elasticity being somewhat smaller than one. For the underde- 
veloped country, the « is possibly as high as 2 or 3, while 7’ is pro- 
bably just larger than unity. As for the fraction PC/Y, this of course 
is quite high for the United States (90-95%), and is probably higher 
for most advanced countries than for most underdeveloped countries. 
Therefore PM/Y will be larger for the underdeveloped country, 
possibly as high as 35 to 50%. These are exceedingly crude approxi- 
mations, and doubtless should not be taken too seriously; but as they 
are of the magnitude accepted by many adherents of the theory under 


(*) These rough estimates are based on the estimates found in J. J. POLAK, 
An International Economic System, University of Chicago Press, Chicago, 
Illinois 1953, Chapters VII and VIII and JoHN H. ADLER, EUGENE R. SCHLE- 
SINGER, and EVELYN VAN WESTERBORG, The Pattern of United Stutes Import 
Trade Since 1923. Federal Reserve Bank of New York, 1952. Such estimates 
are quite unreliable but seem to be widely accepted as typical. 
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discussion their introduction here will aid us in testing the internal 
consistency of that theory as well as some of its conclusions. 

With these tools at our disposal we may now proceed somewhat 
taxonomically. 


III. 


Case I. As noted above productivity is increasing in A and re- 
maining constant in Country U. In Case I factor prices remain cons- 
tant in A, money income is therefore constant, and goods prices fall 
by the amount of the increase in productivity. Goods prices remain 
unchanged in U. The result would be a movement in the terms of 
trade benefitting the underdeveloped country. The gains of the in- 
creased productivity experienced in the advanced country would then 
be exported in the form of lower prices to the other country, and the 
latter would share in the reward achieved in A. 

Such a circumstance could prevail with no ill effects on the bal- 
ance of payments of either of the two countries. Prices of goods in A 
are falling, discouraging imports into A; but «real» income is 
rising, encouraging imports. For Country U both the price and in- 
come effect will encourage imports. If then 


E Pa Ca “]= [e Pa My fini 1] 
p a Ya A La u Y, Yu 
i.e., if 
Pz 0 PaM 
10. pee A 2] pla + n'y — 1] =0 
u 


then the balance of payments will not be affected by the rising 
productivity in A. 

If the values of the elasticities suggested above are anywhere 
near appropriate, expression 10 could well hold. Indeed unless 7’, 
is quite high—on the order of 2—it may well be positive. In this 
event Country U would experience not only improving terms of 
trade, but also an improving balance of payments position as 
well—the best of all possible worlds. It may also be observed that 
a very low 7’, would result most assuredly in 10 being positive, thus 
helping Country U; and a low 7’, is a characteristic of advanced 
countries—chiefly the United States—about which economists have 
frequently complained. 

Case II. In this case assume that factor prices rise in the ad- 
vanced country by the full extent of the rise in productivity; goods 
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prices remain unchanged, but Y, increases by percentage rate, R. As 
before there are no changes in Country U. With no change in either 
P, or Py, the total effect on imports will be reflected by «,. Since 
the underdeveloped country’s imports have nothing to change them, 
A’s balance of payments will turn negative percentagewise by 
eg R (). In this case, which is sure to benefit the underdeveloped 
country's balance of payments, the terms of trade will remain 
unchanged and the rewards of A’s increased productivity will all be 
kept at home. 

Case Ila. 1f factor prices in A rise by more than the increase in 
productivity, then P, aud Y, will rise leading to a rise in imports, 
while the effect the price rise on real income will reduce imports. 
But in this case, the underdeveloped country is facing a change of 
data, namely higher priced imports. To maintain the existing balance 
of payments situation then 


11. ea R+ p(n’a + Nu — 1) + p (+ 


must hold. But 11 is most likely to be positive, and therefore Country 
A’s balance of payments situation will deteriorate. This result is of 
course to be expected. This situation is most advantageous to the 
underdeveloped country’s balance of payments position, but of course 
the advanced country will experience improving terms of trade until 
its deteriorating balance of payments position forces deflation. 

Case III. There remains the general case including 1 and II (?). 
If factor prices rise but by less than the increase in productivity, Y, 
will rise but by less than the increase in productivity, and goods 
prices will fall but also by less than the increase in productivity. In 
this event Country U is faced with a falling import price level but by 
less than in Case I, so her imports will tend to increase less than : 
that case, while Country A’s imports should increase more than in 
Case I. For no net effect on the balance of payments, evidently 


; PaM 
12. caR + ple Ss dut) — pra + Nu — 1) = 0 


() We ignore the possibility of inferior goods in A. The increase in U’s 
exports will act to increase that country’s income and so her imports, therefore 
the balance of payments deterioration in A will be less than that indicated in 
the text. It would take heroic assumptions indeed to get the increase in U's 
imports equal to A’s. Therefore we may ignore this complication. 

(The case where factor prices fall when productivity rises is unrealistic 
enough that it may be ignored. 
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must hold. Obviously if A’s trade position deteriorated in Case I 
it will deteriorate even more so here; using the vai >s suggested 
above, expression 12 is positive by a considerable margin. Evidently 
also U’s terms of trade will improve. Under the assumptions of this 
case then, the underdeveloped country appears in a good position; 
its balance of payments has little chance of deterioration, (') and its 
terms of trade will definitely improve. 

Under none of the four sets of assumptions was it possible for 
the underdeveloped country to suffer deteriorating terms of trade 
and balance of payments troubles (*). And in two of the cases it may 
well experience an improvement in both the balance of payments and 
the terms of trade (*). Within the constraints imposed by the above 
set of assumptions, it would appear that the underdeveloped coun- 
tries” fears along these lines are ill founded. 


UY 


Now the analysis in the preceding section will yield a set of 
answers and to that extent it is useful. However there are at least 
three specific things to note about it. 

In the first place the elasticities and P, C,/Y, and P,M,/Y, 
have been taken as parameters of the model. But over a long period 
of time some allowance must be made for changes in their values. In 
short, it is necessary to introduce hypotheses as to the behavior of 
the «’s and the y's and the two fractions through time and to examine 
the consequences of these hypotheses on the conclusions reached in 
Section III. 


() Much depends of course on the relation between r and R. The larger R 
relative to r the greater the chance that Country U's balance of payments will 
improve, but the less the improvement in its terms of trade. 

(?) The assumed values of the elasticities are those most commonly men- 
tioned. Since it would take very unusual values to change our conclusions, we 
may say that results are virtually independent of the size of the elasticies. 

($) The distinction between «terms of trade effect » and «balance of pay- 
ments effects » is perhaps artificial as balance of payments problems may be 
corrected by changes in the terms of trade. It seems useful here—and realistic— 
as the United States could sustain a deterioration in its trade balance for some- 
time without taking any action at all. A long run equilibrium situation would 
require no balance of payments difficulties, though changing terms of trade 
would be possible. It would seem therefore that Case III is the nearest approxi- 
mation to reality, and that the other cases would degenerate into Case III in 
the long run. 
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In the second place the assumption was made above that pro- 
ductivity increases in A occurred equally in all of A’s industries (’). 
This is certainly most unlikely to be true; therefore we need an 
hypothesis as to the areas of activity in A which have experienced the 
greatest increases in productivity. 

Thirdly of course it is necessary to examine the argument in 
the framework of a multi-country model to see if the conclusions of 
the two-country system should be modified. 

The last section introduces the needed hypotheses into a multi- 
country model. 


V. 


We have assumed a given percentage rate of increase in pro- 
ductivity in A through time. If in addition to our other assumptions 
of Section III—constant labor force and full employment—we add 
constant prices then a country’s income is simply a function of time. 
With constant prices, imports become a function of income, and so 
also of time. Time may then be suppressed and it is possible to 
examine the time path of income and imports considered as a 
relationship. This is not a schedule in the usual sense of this word, 
although it may be thought of as such but simply nonreversible. 
Under our assumptions this does not matter. Assuming the per- 
centage change in prices to be constant through time, the same 
kind of technique may be used to examine the behavior of the 
relationship between imports and prices through time. The problem 
then is to find hypotheses to explain the time paths of these 
relationships. 

Increases in productivity are the consequences of capital 
accumulation and technological innovation. Both involve a change in 
the expansion path of the system, and therefore we may ask what is 
the effect of this change on imports. 

Innovations may be classified as import saving, import using, 
and import neutral (*). An import neutral innovation would be one 
which left the ratio of imports to total product unchanged; an 
import saving innovation then would be one which resulted in a 


() This is a key point in HICKS’ argument in the article cited in footnote 2. 

(*) There are several discussions of classifications of innovations. One of 
the latest is that of YALE BROZEN, Determinates of the Direction of Technological 
Change, Papers and Proceedings of the American Economic Association, 
May, 1953. 
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decrease in the ratio of imports to total product and an import using 
innovation, one which increased that ratio (assuming constant prices 
in each case). 

What kind of evidence is there to suggest the direction of tech- 
nological innovation in the advanced countries? On a purely a priori 
basis there appears none. The only generally accepted determinant of 
the direction of technological change is relative prices of factors. 
It appears unwarranted to say that import saving or import using 
innovations are accomplished in response to changes in the price 
of imports ('). This certainly has not been the case in the past; 
therefore the effect on imports of innovations is a by-product of 
the innovational process rather than a factor determining the di- 
rection of this process. 

It does appear fairly clear, however, that over the past several 
decades we can see certain rather general characteristics of tech- 
nological development (*.. As the equipment with which the advanced 
countries produce their income becomes more complex and refined, 
more labor and less raw material are used. Similarly technological 
development has resulted in a more economie utilization of raw 
materials, especially by way of utilization of by-products. And 
obviously, of course, the development of synthetic products has 
reduced the increase in imports relative to increases in income. 

What appears to be the most significant factor working in this 
direction, however, is the general movement of investment funds 
into service activities as the incomes of the advanced countries have 
increased. Thus the existence of service industries—e.g. advertising, 
entertainment, education, etc.—on such a wide scale means that 
innovations occurring in the advanced country must to a large extent 
occur in such industries. Such innovations result in increased output 
of services requiring little or no import content at all (°). 

What is the effect on imports of an increase in the capital in- 
tensity of production? For the advanced countries it seems reasonable 


() One may cite a number of innovations in areas strategic to national 
defense which have made to relieve dependence on foreign trade. These inno- 
vations were not in response to price changes in imports, but were sought in 
order to make the United States as self-sufficient in waging war as possible. 

(?) Cf. The Economie Commission for Latin America’s Theoretical and 
Practical Problems of Economic Growth (Mimeographed), New York, 1950. 

(8) An exception may be noted with respect to certain consumer goods and 
services. The most significant exception would appear to be tourism, but foreign 
trade data indicate that this item forms a relatively small part of total imports 
and their behavior would not alter the argument in the text. 
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to hypothesize that the result will be decreased imports—relative 
to output—from raw material producing countries. The reason is 
a simple one: the increased capital requires more skilled labur—as 
noted above—and less raw material. The capital equipment cannot 
be imported from the less developed countries, and being produced 
at home or in other advanced countries utilizes a larger proportion 
of these resources than would have been the case in the absence of 
an increase in capital intensity. 

The hypothesis then is that M/Y is falling as income increases 
in response to the increases in productivity. Assuming that the 
import function is of the simple linear kind, M—a + b Y, the 
elasticity of demand for imports with respect to income will be 
rising through time for the advanced countries (’). 

A similar line of reasoning may be used to determine the 
behavior of the price elasticity of the advanced country as its prices 
change. Once more assuming a simple linear relation—with a posi- 
tive intercept on the Y axis—between imports into Country A and 
its own price level, the price elasticity will rise when prices are 
rising and fall when prices are falling. 

The behavior of the elasticities of the underdeveloped country 
is less susceptible to a simple hypothesis. Most discussions imply an 
import income function of a nonlinear kind such that the marginal 
propensity to import is less than the average propensity at relatively 
low levels of income but is rising. The result then would be that the 
income elasticity would be falling as income increased. However as 
income increases evidently M/Y must eventually begin to rise and 
then it is impossible to specify what happens to the elasticity 
without an exact function; it could move either way. The rationale 
of this hypothesis is simple; at very low levels of income any 
increase in income is spent largely on food most of which is produced 
domestically. And as income increases demand for consumer dur- 
ables increases to the extent that imports rise more and more. Since 
very little industrial activity is carried on in an underdeveloped 
country the technological effects discussed above are of little 
importance for the underdeveloped country. Accepting this line of 
reasoning, we assume with only minor inaccuracy, that ¡income 
increases in the underdeveloped country leave its income elasticity 
unchanged. 


() With the import income relationship of this form, the marginal pro- 
pensity to import (2M/2Y) is constant, while M/Y is falling, thèrefore 
8M/2Y.Y/M must be rising. 
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The demand curve of country U for imports is downward 
sloping and we may therefore assume with considera; ‘o confidence 
that the elasticity of this curve falls as P, falls and rises as Ps rises: 

It follows from what was said above that P,C,/Y, will be 
rising through time and P,M,/Y, will change depending on the 
size Of ny. 

Accepting these results (') we now have a trend factor in each 
elasticity indicating that it is changing through time. The conse- 
quences of this trend factor on the cases discussed in Section III may 
be briefly indicated. 

Case I’. In equation 10 both »° and 7’, will be falling and 
Pa My 

Yu 

PaMy/Y, will also be rising but at a slower and slower rate since 
n'u is falling. We may then confidently conclude that expression 10 
is getting larger and larger through time. Therefore the position of 
the underdeveloped country under the assumptions of Case I should 
steadily improve, i.e. her balance of payments situation will be 
improving through time and she will be experiencing improving 
terms of trade. 

Case II’. Here «, is rising. Therefore the balance of payments 
position of Country A is worsening at an increasing percentage rate. 
The terms of trade remain unchanged, at least as long as A is able to 
support her growing trade deficit. 

Case IIa’. It is difficult to evaluate the prospective time path 
of the value of expression 11. Assuming Yu (= Yu + €) > 1, 
P,M,/Y, will be falling, =’, and P,C,/Y, are both rising as are :,, 
n'a, and »’,. The outcome depends upon which of these contrary mo- 
vements weighs heavier. The larger is R the more certain is it that 
the positive change will outweigh the negative, and the value of 11 
will be rising over time. The balance of payments position of A will 
worsen at an increasing rate and so too will Country U’s terms of 
trade. If R were small and #, P,Cx/Yx rising rapidly, then the 
positive value we assumed would obtain for 11 in Case Ila above 
may well be falling towards zero. Our casual empiricism fails us in 
evaluating the likelihood that this would occur. It may be noted, 
however, that were it to occur, it would be the only situation where 
the underdeveloped country would be losing on both the balance of 
payments effect and the terms of trade effect. 


"a PaCa/Ya rising; assuming y, + ¿'y > 1, the fraction 


(*) These results are frequently implied but never spelled out in detail, nor 
are the necessary conditions for them to obtain given adequate attention. 
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Case III’. Here we can have considerable confidence with respect 
to the behavior of the value of expression 12 over time. Only a 
rising P,M,/Y, (assuming 7, > 1) will work to decrease 12, the 
movements of all elasticities and of P,C,/Y, will tend to increase 


M 
“. So once more here 
u 


le 
and will surely outweigh the change in ¢’, 2 


is a situation that seems to hold nothing but good for the under- 
developed country; its terms of trade are improving as is its balance 
of payments. 

The introduction of time—in an admittedly crude way—and the 
behavior of the elasticities through time reinforces the conclusion 
arrived at in Section III. The fact of a higher rate of increase in 
productivity in the advanced countries than in the less developed 
countries and a falling average propensity to import is most unlikely 
to result in deteriorating terms of trade and balance of payments 
difficulties for the underdeveloped country and may very easily 
result in an improvement of both. 

The preceding remarks had reference to the effect on the ad- 
vanced country’s import capacity of increases in productivity. In 
considering the export side it is necessary—as noted above—to 
examine the assumption that productivity has increased at the same 
percentage rate in all activities in Country A. Such an assumption 
is clearly unrealistic, but it would make no difference if the rates 
of productivity change within the country varied in a random way 
in so far as their effects on exports were concerned ('). It is 
evident that for the United States in particular, and for other ad- 
vanced countries to a lesser extent, the pressure to export has not 
provided the main incentives which have produced the innovations 
and resulted in a more intensive use of capital in the productive 
process; therefore the consequences so far as exports are concer- 
ned—as above for imports—must be looked upon as a by-product of 
the processes by which productivity is increased, and not a direct 
explanatory factor of this process. 

It may be argued that prior to the industrial revolution there 
was a certain a priori comparability with respect to economic gain 
and opportunity among the countries of the trading world, and it 
was therefore possible to treat such countries as comparable 


(*) Hicks introduces the concept of import biassed and export biassed in- 
novations, in his paper cited above. For a criticism of these concepts see H. G. 
JOHNSON, op. cit. fn. 4. 
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units ('). The consequences of rapid industrialization and major 
technological innovations have severely altered this. As a result 
what might be called a « dynamic hierarchy » has been built up 
giving certain resources and commodities—e.g. steel, petroleum, 
heavy chemicals—an economic power superior to others such that 
comparability is now doubtful. Therefore as the countries of the 
world develop, there is a shift in their demand and import functions 
to these products which are high on such a dynamic hierarchy (°). 

As the rate of development speeds up and especially as more 
countries experience development, the products whose « growth 
elasticity » is high will be in increasing demand. Changes in the 
import fuctions in this fashion could mean an increase in exports 
for those countries which at the moment are blest with the resources 
that the processes of economic evolution have made particularly 
relevant and valuable: while countries that are equipped to produce 
most efficiently the more traditional products may find themselves 
caught in « backwash » (°). 

The hypothesis then is that Country A—the United States—has 
experienced its most rapid increases in productivity in those areas 
of activity providing the products essential to economic development. 
The reason for this is evident. Throughout the nineteenth and early 
twentieth centuries the United States was itself a rapidly developing 
economy, endowed with those resources which, in the framework 
of a modern technology, are best suited to supplying the necessities 
of a rapid growth of output. In order simply to satisfy its own needs 
the United States developed its productive capacity most rapidly in 
particular areas; thus it was that productivity in the United States 
increased in those areas whose products have a high «growth elasti- 
city » of demand. When other countries of the world—formerly im- 
porting from Western Europe—began to experience the pangs of 
development the price and income elasticities of demand for imports 
from the United States increased relative to those vis-a-vis other 
countries. 


() Cf. ERICH W. ZIMMERMAN, Resource Hierarchy of the Modern World Eco- 
nomy, « Weltwirtschaftliches Archiv », April, 1931. 

(?) EUGENE STALEY, World Economic Development, International Labor Or- 
ganization, Montreal, 1944, uses the terms dynamic products and traditional 
products in a somewhat similar way. 

(3) Joun H. WILLIAMS speaks of this in his notable series of papers in 
« Foreign Affairs », reprinted in his Economic Stability in a Changing World, 
Oxford University Press, New York, 1953. 
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Now we are in position to introduce our last two hypotheses— 
innovations and capital intensification in the United States have 
‘been import saving and also have been in areas strategic to the de- 
velopmental process—into a multi-country system. The result can be 
very easily and simply set forth. 

The stable pattern of trade developing in the late nineteenth 
and early twentieth centuries showed-—in general terms—countries 
now classified as underdeveloped or recently developed experiencing 
an import surplus from the Western European countries. This 
import surplus was paid for with dollars earned by an export surplus 
with the United States. The Western European countries then used 
the dollars to achieve an import surplus with the United States (’). 
The consequences of productivity increasing in the United States at 
higher rates than in Western Europe in those industries whose pro- 
ducts have a high « growth elasticity » is to shift the source of 
supply of the developing countries’ imports from Western Europe 
to the United States. This evidently puts the European countries 
in a position where they must readjust, or more importantly, where 
they must face a continual readjustment of a severely deflationary 
kind. Required also is the constant shifting of resources among 
industries, which shifting is itself time-consuming and difficult 
under the best of conditions. Given the resource requirements of 
modern technology and the resources available to the Western Euro- 
pean countries, such an adjustment cannot be made smoothly and 
without recurring balance of payments problems and deteriorating 
terms of trade. And assuredly controlling inflation and adjusting the 
exchange rate will not result in the emergence of a permanent equili- 
brium situation (’). 

But the effect on the underdeveloped countries is the chief con- 
cern here. If the evolutionary process described above is reasonably 
correct, can we say that once the Western European « advanced » 
countries are out of the picture, a direct exchange between the United 
States and the underdeveloped countries will prevail, and the latter 
countries will be in the advantageous position described in Section III 
and the first part of this section? 

The elasticities used above were assumed to be those applicable 
between the United States and a representative underdeveloped 


(*) League of Nations, Network of World Trade, Economic Intelligence Ser- 
vice, Geneva, 1942. 


(°) For a further discussion of this aspect of the problem see the articlès of 
Hicks and JOHNSON. 
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country. The income and demand curves assumed were consistent 
with the above described behavior of the pattern of United States 
increases in productivity. No modification then is necessary in what 
we found in that analysis. It is evident of course that some of the 
assumptions—e.g. full employment all around—have avoided difficult 
problems which both types of countries must consider, but this does 
not qualify our result. The conclusions then appear to hold that the 
underdeveloped countries’ balance of payments problems and terms 
of trade difficulties are not explained in a satisfactory way in terms 
of high rates of productivity increase in the United States—though 
perhaps some of the Western European countries’ difficulties are— 
and the existing set of elasticities. Indeed the presumption is that the 
underdeveloped countries will gain from productivity advances in 
the United States, and the more so the higher the rate of those 
increases. 

If this line of reasoning is correct it means that the underde- 
veloped country must look internally to find the sources of its chronic 
balance of payments troubles. The empirical material as to the beha- 
vior of the terms of trade between advanced and underdeveloped 
countries is unconvincing in support of the argument that the latter 
countries have suffered a long run deterioration. More information 
is needed here and as to the values of the elasticities used in the 
above analysis. 

No one would dispute that the advanced countries have an im- 
portant role in helping the less developed countries raise per capital 
income. But much more important is the behavior of the underde- 
veloped country itself—e.g. its fiscal and monetary policy, its honesty 
in viewing economic reality, and its ability and willingness to reduce 
consumption. Eagerness to explain the unfortunate condition in 
many countries in terms of the rapid growth in the wealthy countries 
must not be allowed to obscure these elementary facts. 


RIASSUNTO 


Produttività, bilancia commerciale e ragione di scambio 


Uno degli argomenti più frequentemente addotti per spiegare i movimenti 
a lungo termine nella ragione di scambio (terms of trade) e nella posizione della 
bilancia dei pagamenti dei paesi meno sviluppati, è quello della divergenza fra 
i tassi d'aumento della produttività in tali paesi e in quelli maggiormente svi- 
luppati, specialmente gli Stati Uniti. Scopo di questo articolo è un esame di 
questo argomento. 

I fattori strategici dell’analisi sono le elasticità in funzione del prezzo e del 
reddito (price and income elasticities) e il comportamento dei prezzi dei fattori 
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produttivi e dei beni. La « price elasticity » totale viene distinta in una elasticità 
in funzione del prezzo puro e in una elasticità in funzione del reddito molti- 
plicata per la frazione di reddito prodotto ed usato all’interno. Usando queste 
tre elasticità si esamina, in base alle diverse possibili ipotesi circa il compor- 
tamento dei prezzi dei fattori produttivi e dei prodotti, l’effetto che sulla ragione 
di scambio e sulla bilancia dei pagamenti di due paesi — uno altamente svilup- 
pato, l’altro meno — ha una produttività crescente nel paese sviluppato e una 
produttività costante in quello sotto-sviluppato. Si dimostra che per un vasto 
campo di valori delle elasticità è impossibile che il paese sotto-sviluppato subi- 
sca un deterioramento della ragione di scambio ed un effetto negativo sulla bi- 
lancia dei pagamenti. E in due casi, entrambi perfettamente realistici, il paese 
sotto-sviluppato può ottenere un miglioramento della propria ragione di scambio 
e, insieme, della sua bilancia dei pagamenti. 

Successivamente, si suppone che le elasticità assunte costanti nella prece- 
dente analisi varino in modo particolare, cioè, si introduce un fattore tendenziale 
che prescrive il loro mutamento come una conseguenza dello sviluppo economico 
del paese. Inoltre, si introduce un’ipotesi a riguardo del settore di attività in cui 
nel paese altamente sviluppato si verifica il più rapido aumento della produt- 
tività. Le ipotesi circa il comportamento delle elasticità sono basate su un’analisi 
degli effetti delle innovazioni tecniche e dell’accumulo di capitale sulla domanda 
di importazioni. L'ipotesi a riguardo del settore di attività in cui, nel paese 
sviluppato (supposto gli Stati Uniti), la produttività aumenta più rapidamente, 
è basata su un breve esame dello sviluppo economico degli Stati Uniti confron- 
tato a quello dei paesi dell’ Europa Occidentale. Quando queste ipotesi sono intro- 
dotte in un modello riguardante più paesi si dimostra che i terzi paesi — per 
esempio i paesi europei — possono essere danneggiati da un elevato tasso d’au- 
mento della produttività in un altro paese (gli Stati Uniti), mentre è più impro- 
babile che i paesi meno sviluppati abbiano a risentirne negativamente nella 
ragione di scambio o nella bilancia dei pagamenti. Invero, in base ad ipotesi ge- 
neralmente ed ampiamente accettate i paesi meno sviluppati dovrebbero trar 
vantaggio, in entrambi i settori, dall’elevato tasso di aumento della produttività 
negli Stati Uniti, e tale vantaggio dovrebbe aumentare nel tempo. 

Accettando i risultati di questa analisi è evidente che i paesi sotto-sviluppati 
devono cercare la spiegazione del comportamento delle loro ragioni di scambio 
e delle loro bilance dei pagamenti in fattori diversi dagli elevati tassi d’aumento. 
della produttività nei paesi progrediti. 


RÉSUMÉ 


De la productivité, de la balance commerciale et des «terms of trade ». 


Un des arguments employés le plus fréquemment pour expliquer les déve- 
loppements à long terme de la balance des paiements et des « terms of trade » 
des pays moins développés est celui de la différence dans les différents taux 
d’accroissement de la productivité qui existe entre ces pays et ceux qui sont plus 
développés sur le plan économique. Le présent article se propose d’examiner cet 
argument. 

Les facteurs stratégiques de cette analyse sont les élasticités des prix et des 
revenus et le comportement des prix de facteurs et de biens. L’élasticité totale 
des prix est divisée en une élasticité pure des prix et une élasticité des revenus 
multipliée par la fraction du revenu qui est produite et consommée à l’intérieur 
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du pays. Sur la base de ces trois formes d'élasticité l’effet sur les «terms of 
trade » et la balance des paiements de deux pays est examiné du point de vue 
des différentes hypothèses possibles quant au comportement des prix des fac- 
teurs et des marchandises à la suite d’un accroissement de productivité dans le 
pays développé et d’une productivité constante au pays sous-développé. L’im- 
possibilité d’une détérioration des terms of trade et d’un effet négatif sur la 
balance des paiements du pays sous-développé est demontrée lorsqu’un large 
champ de valeurs est choisi pour les élasticités. Dans deux cas qui sont tous les 
deux possibles dans la réalité le pays sous-développé peut obtenir une amélio- 
ration des terms of trade et de la balance des paiements. 

Les élasticités qui ont été supposées constantes dans l’analyse précédente 
sont changées après d’une façon spécifique, c’est à dire un facteur de développe- 
ment est introduit qui dicte leur changement en conséquence du développement 
économique du pays. De plus une hypothèse est introduite relative au champ 
d'activité du pays hautement développé dans lequel se produit l’augmentation 
de productivité à la plus haute cadence. Les hypothèses quant au comportement 
des élasticités sont basées sur l’analyse des effets qu’exercent des innovations 
techniques et de l’accroissement du capital investi sur la demande d’importations. 
L'hypothèse quant au champ d'activité dans lequel la productivité accroit le plus 
rapidement au pays développé (on suppose les Etats-Unis) est basée sur un bref 
examen du développement économique aux Etats-Unis comparé à celui des pays 
de l’Europe Occidentale. Lorsqu'on introduit ces hypothèses dans un modèle 
comprenant plusieurs pays on démontre que des tierce-pays - par exemple des 
pays européens - peuvent être lésés par un taux très élevé de l’accroissement 
de la productivité. Il est d’autre part très peu probable que les pays moins 
développés souffriront de troubles relatifs à leurs «terms of trade» ou leur 
balance des paiements. Au contraire il est généralement admis que les pays moins 
développés profitent sur ces deux tableaux du taux élevé d’accroissement de la 
productivité aux Etats-Unis et ce profit dovrait augmenter avec le temps. 

Lorsqu'on accepte les résultats de cette analyse il est évident que les pays 
sous-développés ne doivent pas chercher à expliquer le comportement de leurs 
«terms of trade » et de leur balance des paiements par le taux élevé de produc- 


tivité dans les pays avancés. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Produktivitaet, Handelsbilanz und «terms of trade » 


Fine der meist angewandten Erklaerungen der langfristigen Veraende- 
rungen der «terms of trade» und der Handelsbilanz der wirtschaftlich unter- 
entwickelten Laender fuehrt diese auf die Unterschiede zwischen der Produkti- 
vitaetszuwachs dieser Laender und dem der hoeher entwickelten Laender, insbe- 
sondere der Vereinigten Staaten, zurueck. Der vorliegende Artikel’ setzt sich 
die Untersuchung dieser Gedankengaenge zum Ziel. 

Die strategischen Faktoren dieser Analyse sind die Elastizitaet der Preise 
und Einkommen und das Verhalten von Faktoren- und Gueterpreisen. Die 
totale Preiselastizitaet wird in ein reine Preiselastizitaet und eine Elastizitaet 
der Einkommen aufgeteilt, wobei die letztere mit dem Teil des Einkommens 
multipliziert wird, der im Inland erzeugt und Verbraucht wird. Unter Anwen- 
dung dieser drei Elastizitaetsformen wird die Wirkung auf die «terms of 
trade » und die Zahlungsbilanz zweier Laender — das eine hochentwickelt, das 
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andere weniger — untersucht, wobei die verschiedenen moeglichen Annahmen 
zugrunde gelegt werden, die bezueglich des Reagierens der Faktoren- und 
Gueterpreise auf eine steigende Produktivitaet im entwickelten Land und eine 
konstante Produktivitaet im unterentwickelten Land aufgestellt werden koennen. 
Es wird gezeigt, dass ein unterentwickeltes Land unmoeglich eine Verschlech- 
terung der «terms of trade» und eine schaedliche Wirkung auf die Zahlungs- 
bilanz erfahren kann, falls fuer die Elastizitaet eine sehr grosse Anzahl von 
Werten zu Grunde gelegt wird. In zwei Faellen, die beide realisierbar sind, 
kann das unterentwickelte Land eine Verbesserung sowohl der «terms of trade» 
als auch der Zahlungsbilanz erfahren. 

Die Elastizitaet, die in der vorangehenden Analyse als konstant ange- 
nommen wird, wird sodann als in bestimmter Weise variabel angenommen, das 
heisst es wird ein Entwicklungsfaktor eingefuehrt, der ihre Veraenderung als 
eine Folge der wirtschaftlichen Entwicklung des Landes diktiert. Ferner wird 
eine Hypothese eingefuehrt bezueglich des Gebietes auf welchem das hochent- 
wickelte Land den Hoechstsatz an Produktivitaetszuwachs erfaehrt. Die Hypo- 
thesen bezueglich des Verhaltens der Elastizitaet sind auf der Analyse der 
Wirkungen der technischen Neuerungen und der Kapitalverstaerkung auf die 
Nachfrage nach Importen aufgebaut. Die Hypothese bezueglich des Taetigkeits- 
gebietes in welchem die Produktivitaet im hochentwickelten Land am raschesten 
waechst (angenommen die Vereinigten Staaten) ist auf einer gedraengten 
Vergleich zwischen der wirtschaftlichen Entwicklung der Vereinigten Staaten 
und derjenigen Westeuropas aufgebaut. Wenn diese Hypothesen in ein Viel- 
laender-Modell eingefuehrt werden so wird gezeigt, dass dritte Laender- wie 
z.B. europaeische Laender - durch eine hohe Wachstumsrate der Produkti- 
vitaet in einem anderen Land (die Vereinigten Staaten) geschaedigt werden 
koennen. Es ist aber hoechst unwahrscheinlich, dass die weniger entwickelten 
Laender unter Stoerungen der « terms of trade » oder der Zahlungsbilanz leiden 
werden. Unter allgemein akzeptierten Annahmen sollte das weniger entwickelte 
Land auf beiden Gebieten, von der hohen Wachstumsrate der Produktivitaet in 
den Vereinigten Staaten Vorteil ziehen und dieser Gewinn sollte mit der Zeit 
zunehmen. 

Wenn man den Ergebnissen der vorliegenden Analyse zustimmt, so scheint 
es klar zu sein, dass die weniger entwickelten Laender eine andere Erklaerung 
fuer das Verhalten ihrer «terms of trade » und ihrer Zahlungsbilanz suchen 
muessen als die hohen Wachstumsraten der Produktivitaet der hoeher entwik- 
kelten Laender. 


RESUMEN 


Producibilidad, balanza comercial y razón de intercambio 


Uno de los argumentos más frecuentemente alegados para explicar los mo- 
vimientos a largo plazo en la razón de intercambio (terms of trade) y en la posi- 
ción de la balanza de pagos en los países menos desarrollados, es el de la diver- 
gencia entre los tipos de aumento de la producibilidad en estos países y los 
mayormente desarrollados, los Estados Unidos de Norte América en especial. El 
examen de este argumento es el objeto de este artículo. 

Factores estratégicos del análisis son las elasticidades en función dei precio 
y del rédito (price and income elasticities) y el comportamiento de los precios de 
los factores productivos y bienes. La « price elasticity » total se la distingue entre 
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una elasticidad en función del precio puro, y una elasticidad en función del 
rédito, multiplicada ésta por la fracción de rédito producido y usado en el in- 
terior. Al usar estas tres elasticidades se examina — sobre la base de las distin- 
tas hipótesis posibles respecto del comportamiento de precios de los factores 
productivos y bienes, — el efecto que, sobre la razón de intercambio y la balanza 
de pagos de dos países (siendo el uno altamente desarrollado y otro menos), 
una producibilidad en subida en el país desarrollado, y una costante en el subde- 
sarrollado, realizan. Demuéstrase que, atendiendo un extenso campo de valores 
de las elasticidades, es imposible que el país subdesarrollado sufra empeora- 
miento de la razón de intercambio y efecto negativo sobre la balanza de pagos. 
Y en dos casos, siendo ambos del todo realísticos, puede el país subdesarrollado 
alcanzar conseguir mejoramiento de su propia razón de intercambio y, conjunta- 
mente, de su balanza de pagos. 

Sucesivamente, se supone que las elasticidades, que se tuvieron por con- 
stantes en el análisis anterior, varíen de manera peculiar, esto es que se intro- 
duce un factor tendencial fijando ser su mudanza de ellas una como consecuencia 
del desarrollo económico del pais. Además de esto, se introduce una hipótesis re- 
ferente al sector de actividad en el que se realiza — en el país altamente desar- 
rollado — el aumento más rápido de producibilidad. Las hipótesis sobre el com- 
portamiento de las elasticidades, tienen fundamento en un análisis de los efectos 
de las innovaciones tecnológicas y la acumulación de capital, sobre la demanda 
de importaciones. La hipótesis respecto del sector de actividad en que — en el 
país desarrollado (supongamos Estados Unidos de Norte América) — la produ- 
cibilidad aumenta más rápidamente, está fundada en un breve examen del desar- 
rollo económico de Estados Unidos en parangón del de los países de Europa Occi- 
dental. Cuando se las introduce, estas hipótesis, en un modelo concerniendo a 
varios países, demuéstrase que los terceros países, por ejemplo los de Europa, 
pueden ser perjudicados por un elevado tipo de aumento de la producibilidad 
en otro país (Estados Unidos N.A.), siendo en cambio más improbable que los 
países menos desarrollados se resientan negativamente en lo tocante a la razón 
de intercambio o la balanza de pagos. En verdad, sobre las hipótesis aceptadas 
general y ampliamente, deberían los países menos desarrollados sacar ventaja, 
en ambos sectores, por el elevado tipo de aumento de producibilidad en Estados 
Unidos N.A., y esta ventaja debiera aumentar con el tiempo. 

De aceptar los resultados de este análisis, claro es que los países subdesar- 
rollados deben buscar la explicación del comportamiento de sus propias razones 
de intercambio y de sus propias balanzas de pagos, en factores distintos que no 
los elevados tipos de aumento de producibilidad en los países más adelantados. 
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INCOME TAXATION, OUTPUT, AND PRICES (*) 
I. - IMPACT EFFECTS 


CHALLIS A. HALL, JR. and JAMES TOBIN 


One subject on which economists have displayed a confident 
consensus is the short run effects of income taxation. Given the 
amount of government outlays, it is widely and confidently agreed 
that an increase in income taxes will reduce real output, employ- 
ment, and prices and that a reduction of income taxes will have the 
opposite effects ('). The expansionary or deflationary consequences 
of changes in the tax are divided between effects on output and 
employment and effects on prices in proportions depending on the 
level of unemployment and the flexibility of prices and money 
wages. These conclusions are, for the most part, the fruits of 
applying a very simple theory of income and employment determi- 
nation. The theory is the theory of the multiplier, or of the equili- 
brium of saving and investment, adapted to allow for taxes and other 
government transactions. The theory of the multiplier is an impor- 
tant part of a wider theory of income determination. But it is only a 
part, and it is a striking fact that taxes have not been assimilated 
into the complete theory. Economists are not content to analyze the 
consequences of, say, monetary policy or wage flexibility in the 
narrow theoretical framework of multiplier theory. But they have 
been content, for the most part, to ignore the implications of go- 
vernment finance for relationships other than the consumption 
function and the investment-saving identity. 

This essay is an attempt to remedy that neglect, at least for one 
simple kind of tax, a proportional income tax. The conclusion is 
that, when all consequences of the tax are allowed for in a complete 
aggregative model, it is no longer possible to be confident of the 


(*) We are indebted to Richard A. Musgrave for suggestions based upon an 
earlier and expanded version of this analysis. 

(*) The following articles are conspicuous exceptions: C. CLARK, Public 
Finance and Changes in the Value of Money, « Economie Journal >, LV, Dec. 
1945, pp. 371-89; D. T. SMITH, Note on Inflationary Consequences of High 
Taxation, « Review of Economics and Statistics », XXXIV, Aug. 1952, pp. 243-47; 
O. H. BROWNLEE, Taxation and the Price Level in the Short Run, « Journal of 
Political Economy », LXII, No. 1, Feb. 1954, pp. 26-33. 
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generally accepted doctrine stated above. Whatever contribution is 
made by the essay does not lie in this negative «anything can 
happen » conclusion but in calling attention to the characteristics of 
economic behavior that combine to determine the total effects of 
the tax. 

There are two parts to this analysis. The first task is to exa- 
mine the consequences of the tax for the various equations of a com- 
plete aggregative model. The identities and functional relationships, 
both behavioral and technological, that constitute the models of 
aggregative economic theory have been developed for an economy 
without government finance. (We shall call such models «anarchic», 
without going into the question whether it makes sense to assume 
that an economic system of this kind could exist at all in the absence 
of certain government financial transactions). It is necessary, there- 
fore, to modify and to supplement these anarchic equations to 
allow for government spending and taxation. This is a task both 
more difficult and more instructive than may at first appear. Teach- 
ers of partial equilibrium analysis have long known that one of 
the best ways to impart and to test understanding of the basic beha- 
vioral and technological assumptions that lie behind demand, cost, 
and supply curves is to consider the effects of taxation. So it is in 
aggregative theory. Consideration of the effects of a tax on an aggre- 
gative relationship forces the analyst back to the most primitive 
assumptions about economic behavior on which the relationship is 
based. It is not possible to say how taxation modifies, for example, 
a liquidity preference function without being clear why there is a 
liquidity preference function with certain characteristics in an 
anarchic model in the first place. In Sections I, II, and III we have 
attempted the task of assimilating spending and taxation into an 
aggregative model in a manner consistent with the assumptions on 
which we conceive the anarchic relationships of the model to be 
based. 

Once this first task is accomplished, the remainder of the ana- 
lysis is an exercise in comparative statics. It is to trace the intera- 
ctions of the impacts of spending and taxation on the separate equa- 
tions of the model to determine the ultimate effects of taxation on 
the equilibrium solution of the complete system (’). 


(2) In the second and third installments of this essay, bearing respectively 
the subtitles « Total Effects» and « Stability Conditions for a General Neo- 
classical Model», we examine the effects of taxation on the equilibrium 
solution of the complete system. 
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I. - DIRECT AND TOTAL EFFECTS. 


The nature of direct or impact effects and total or economic 
effects of government financial transactions can be indicated by the 
formal properties of theoretical models. These models consist of 
systems of explicit functional relations or structural equations con- 
necting the variables to be explained (dependent or endogenous) and 
those regarded as autonomous (independent or exogenous). Given the 
forms of the structural equations, equilibrium values of the depen- 
dent variables and derived relations between the dependent and in- 
dependent variables may be determined. By altering the value of one 
or more independent variables and ascertaining the new equilibrium 
values of the dependent variables—the method of comparative 
statics—the total effects of a variation in the independent variables 
can be determined. 

In comparison with anarchic aggregative systems, models allow- 
ing for taxation and other government transactions have a larger 
number of variables and equations, and structural equations of dif- 
ferent form. For example, a flat rate personal income tax adds the 
tax rate and total tax collections as variables, alters the function 
relating consumption to interest rate and income as well as other 
explicit functional relations, and adds the structural equation re- 
lating tax collections to the tax rate. These changes will in turn 
produce alterations in the derived relations of the system and in the 
equilibrium values of the dependent variables. 

We define the impact effects of government finance to be the 
changes it produces in the structural equations and in the roster of 
variables. The total effects we define to be the changes it produces 
in the equilibrium of the whole system. For many purposes it may be 
useful to concentrate upon one aspect of each of these types. Thus, 
primary interest in an impact effect may focus on a particular equa- 
tion, and in a total effect on one or two variables, such as real 
income and prices or wage income and property income. These con- 
cepts apply, of course, both to introduction of a government trans- 
action and to change in the magnitude of a existing type of 
transaction. 


II. - METHOD OF ANALYSIS. 


The mutual interdependence of the variables in a macroeco- 
nomic system makes it necessary to examine the nature of other 
concurrent government transactions before the effects of a tax are 
analyzed. In particular, it is necessary to specify what kinds of 
current and capital transactions of government are being under- 
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taken both before and after the imposition of the tax and what 
effects are produced by them. 

_ Government current transactions prevailing before the im- 
position of the tax are assumed to include the payment of interest 
on the outstanding government debt and payments for currently- 
produced goods and services, used in the provision of basic govern- 
ment functions. Government expenditures on goods and services 
are assumed to be constant in real terms, and interest payments 
on the debt, which are regarded as transfer payments, to be fixed 
in terms of money. All other current government transactions, inclu- 
ding receipts from taxes other than the income tax, are disregarded. 

The income tax imposed is a permanent tax on income, levied 
at a flat rate, with full offsets for business losses. Income is con- 
ceived to be true economic net income, the whole of which is avail- 
able for disposition by the owners of resources. According to these 
conceptions, depreciation allowances are corrected for price changes, 
and all property income, including corporate profits, is inclu- 
ded in the tax base ('). Finally, capital gains, which are excluded 
from true net income, are not taxed. 

Before the imposition of the income tax, the prevailing system 
equilibrium and the forms of the structural relations will reflect the 
effects of government transfers (interest) and expenditures (pay- 
ments for current goods and services); the total of these outlays is 
equal to the deficit and is financed by borrowing or depletion of 
government cash balances. After the introduction of the tax, the 
new system equilibrium will reflect the effects of the tax collections, 
which are used to finance these outlays, retire government debt, or 
increase government cash balances. 

For our analysis of the alterations in system equilibrium occa- 
sioned either by the tax or by government spending, changes over 
time in government debt and money supply resulting from deficits 


() Corporations are assumed to act in the interests of stockholders. 
Although this assumption recognizes only one aspect of corporate behavior— 
which is a useful approximation, considered by itself, only for closely-held com- 
panies—there appears to be no consensus of opinion concerning the economic 
implications of the other aspects whici might be taken into account At the 
cost of increasing the complexity of the models, other hypotheses concerning 
corporate behavior could be introduced. For the purpose of this analysis, it does 
not seem worthwhile to increase its « realism ». 

Inasmuch as the treatment adopted here views the corporation-stockholder 
relation as similar to the partnership-partner relation, the personal income tax 
treatment of retained earnings is not important, so long as the latter are taxed 
only once, as is the case, for example, if they are included in the taxable incomes 
of owners only when earned. 
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or surpluses in the current budget are immaterial. These changes 
are dynamic phenomena, the influence of which depends upon the 
length of time a given budget balance has prevailed. The method 
employed in our analysis is static rather than dynamic; like any 
static analysis, it cannot take account of forces that depend upon 
time. This restriction is not important with respect to the short run, 
where the debt and money supply can be assumed to be large relative 
to the changes in them arising from budgetary unbalance over a 
short period. The restriction is analogous to the customary assum- 
ption, also implicit in the subsequent analysis, that the stock of 
physical capital is fixed even though the equilibrium of the system 
implies positive or negative investment. Consequently, when we 
speak of situations « before » and « after » a tax, we are not refer- 
ring to a temporal sequence of events. The situations we are compa- 
ring both refer to the same point in time. We wish to see what diffe- 
rence it makes whether at that point in time a tax is being collected 
at a certain rate or not. In making such a comparison we must hold 
«other things equal », among them the government debt and the 
money supply. For comparative static analysis, therefore, the debt 
and the money supply are parameters unaffected by budget policy. 


III. - VARIABLES AND STRUCTURAL EQUATIONS. 


Variables and their classification as independent or dependent 
are listed in the following schedule: 


Variables 

Dependent Variables Independent Variables 
p price level of final output M quantity of money 
e real consumption t income tax rate (*) 
p A 
I B government interest payments (*) 
-- real investment G 
3 — real government expenditures (*) 
v real savings Ls 
NE A 
-- real income 
P 
r long term interest rate 
N employment 
= real wage rate 
R 7 
; real income from wealth 
3» 


= real tax collections (*) 


(') These variables are excluded from the general anarchic model. 


Income Taxation, Output, and Prices 527 


The structural equations relating these variables are shown in 
Table 1 both for the anarchic model and for the final model, which 
allows for government spending and proportional income taxation. 
In subsequent sections, the reasons for the modifications shown 
here are discussed in detail for each equation other than the first 
two. The necessary modifications for these two are obvious. 


TABLE 1. 


Structural Equations (*) 


Anarchic Model Final Model 


Y 
Income identity (1 A) — = 


Saving -invest- I 
ment identity BA 


3 


p 
I 
P 
S Y Ra S Yer Bo R B 
Saving function (3 A) = nn +=] (3 F) | si lag —- 
p p p 
M 


P pr Pp for 00 
Money demand- wee we PTA Tite ri 
Oni) fonction (4A) M= (Y) + L[r] (4F) M=A(Y + B) + L[r,(1— 0) 
Investment func- (BA) ai 204 [È r| (5 F) DE hg [> r| 
tion p p? p Pp 
Production func- La 6F 2 — FIN 
E° (6A) == /1N] GP) —=/1N) 
Wage rate-pro- wi 
ductivity func- (7 A) Hp f'[N] (7 E) Beak f' [N] 
tion P 

ble Ni db) 

Labor supply (SA) N=N |=, | (8F) N= Ge ip, (de 
function P 

7 R Y w 
Wealth income (gay RY _ y (9F) —= ata SENI 
identity p p Pp 

E y B 

Tax function — (10F) qua (= dh ra 


(*) Brackets prefixed with a letter are used as a symbol of a fuctional 
relation, the prefix (S in the third pair of equations, for example) denoting a 
function, not a variable. 
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Saving Function (3 A) —=s[—, r,— — | 
p Pp PLE D 
S Y+BT R Bh 
(3F) 2 [EA pu, +545 
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Equation (3A) embodies familiar relationships: the propensity 
to save in relation to income, the « time preference » effect of inte- 
rest on saving, and the dependence of saving on net private wealth. 
All variables, except of course the interest rate, are expressed in 
real terms in accordance with the postulate of rational behavior. 

Net private wealth is represented by the sum of two compo- 
nents: the capitalized value of property income and the quantity of 
money. The appropriate monetary component of net private wealth 
is that portion of the money supply not offset by private liabilities 
to banks (*). For convenience, we assume a monetary system, e.g., 
a 100% reserve scheme, in which the whole quantity of money has 
this characteristic. 

Government spending requires the addition of real government 


B 
transfers bi to the income variable. Likewise, the real value of the 


public debt must be added to the wealth variable; on the assumption 


4 4 x pala B 
that the debt is entirely in perpetuities, its real value is = Govern- 


ment expenditure on goods and services does not appear in (3F) 
because it is assumed that government outlays do not provide 
households with goods and services substitutable for those for which 
households would otherwise spend or save. 

Income taxation reduces the income relevant to savings deci- 


: T 
sions by "i the amount of real taxes collected. Similarly, the tax 


reduces the income return on saving from r to r (1— t), where t is 
the proportional tax rate. The wealth variable is not affected by the 
tax. Income taxation reduces in the same proportion the stream of 
net income from an asset and, given the market rate of interest, the 
effective rate of interest at which it is capitalized, leaving the capital 
value unchanged. For example, each item in the permanent stream 
of government interest payments is reduced to B (1— t), and the 


(*) The money value of net private wealth is the aggregate of household net 
assets. Cf. J. ToBIN, Asset Holdings and Spending Decisions, « American 
Economic Review », Papers and Proceedings... of the American Economic Asso- 
ciation, XLII, May 1952, pp. 109-23, and the literature there cited. 
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è Set S ‘ eri 
capitalization rate, to r(1 — t), and their ratio remains = The tax 


may induce a change in the market rate of interest, which will alter 
the value of assets, but this effect is already provided for in the 
saving function. It is an indirect effect of the tax, not a direct 
effect. 

Given the values of real income before taxes, the rate of inte- 
rest, and net private assets, what is the net effect of the tax on 
consumption? On the one hand, the tax tends to lower consumption 
by reducing disposable income. On the other hand the tax may 
increase consumption by lowering the effective rate of return for 
saving. It is of course possible that saving is unrelated or negatively 
related to the rate of interest; in these cases, the interest-reducing 
effect of the tax is either absent or reinforces the income-reducing 
effect. But if saving is positively related to the rate of interest, it 
is conceivable that the net effect of the tax is to increase consum- 
ption. The result depends on the elasticity of substitution between 
present and future consumption and the marginal propensity to 
consume. The higher the elasticity of substitution in relation to the 
marginal propensity to consume, the more likely it is that the tax 
will expand consumption. 


Money Demand-Supply Relation (4A) M=k(Y) + L[r] 
(4F) M=k(Y+B)+L[r,(1— 0] 


Two relationships, one relating the demand for money to its de- 
terminants and the other equating the demand for money with the 
fixed supply of money, are summarized in (4A) ('). Various complex 
aspects of the demand for money — in particular its relation to the 
amount of wealth — could be taken into account, but their incorpo- 
ration in the funetion would complicate the analysis without signi- 
ficantly altering it. The relation between income and the demand 
for money represents the transactions demand for money, and that 
between the interest rate and the demand for money, the specu- 
lative demand for money, liquidity preference proper. 


Transactions Demand. In order to determine requirements for 
transactions balances in an economy with government transactions, 
it is necessary first to specify the assumptions that lead to the des- 


() Designating L as the demand for money, the two equations represented 
above in condensed form are: L=k (Y) + L [r] 
M=L 
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cription of transactions requirements in an anarchic system as pro- 
portional to income (k Y). There are many possible sets of assum- 
ptions that would lead to this result. One simple set is as follows: 
Let us divide the anarchic economy into two sectors, households 
and producers, and assume that each sector requires transactions 


k A 
balances equal to DI times its outpayments. Assume the following 


simple structure of payments: 


From/To Households Producers Total Outpayments 
Households 0 C+S C+S 
Producers C +1 0 C + 1 
Total Receipts Y YE 2 


Since total outpayments are 2 Y, transactions requirements 
are k Y. Households’ payments to producers are assumed to include 
both consumption expenditure and purchases of business securities 
with their savings. In this simple payments structure intra-sector 
transactions are ignored. 

The government is a third sector. We include its transactions 
requirements in the demand for money, and its holdings in the 
supply M. We assume that, like the private sectors, the govern- 


Lahore - 
ment’s demand for balances is TX times its outpayments. The stru- 


cture of payments is as follows when the government budget is 
balanced or shows a deficit. Here it is assumed that households 


From/To Households Producers Government Total Outpay- 
ments 
Households 0 C + Si qe + S2 C + S + T 
Producers C+ I 0 Ù C+I 
Government B+ G 0 0 B + G 
Total Receipts ¥ CB C + S T + So 2 (Y + B) 


divide their savings between purchases of business securities S, 
and government securities Ss, where S, is the government deficit 
(G + B—T). Government buys all its services directly from house- 
holds, and all taxes are paid by households. On these assumptions, 
total outlays are 2 (Y + B) and total transactions demand is 
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k (Y + B). Government interest transfers B are counted as income, 
but they increase the need for cash balances ('). 

Clearly alternative, and more complex and realistic, assum- 
ptions about the payments structure and about the requirements of 
each sector could lead to different results in (4 F). It is not impor- 
tant to pursue such refinements here, because they would make little 
difference in the final analysis of the effects of income taxation. 
But this discussion will serve to illustrate the method and to show 
that modification of a structural equation to allow for government 
transactions requires clarity and precision both in regard to the 
assumptions behind the anarchic version of the equation and in 
regard to the nature of government transactions. 


Liquidity Preference. There are at least two possible rationales 
for the inverse relationship between asset cash holdings and the rate 
of interest. One is based on the assumption of inelastic and divergent 
expectation of the future rate of interest by owners of wealth. This 
is our interpretation ot Keynes’ explanation of liquidity preference. 
The second is to base liquidity preference on individual uncertainty 
regarding future rates of interest without assuming inelastic expec- 
tations. Both approaches lead to the conclusion that a proportional 
income tax which does not apply to capital gains and losses will 
increase the speculative demand for cash at a given market rate of 
interest. 

On our interpretation of the Keynesian theory, each individual 
has a certain critical rate of interest such that he holds all his wealth 
(other than transactions balances) if the current market rate is 
below the critical rate, in the form of money, and if the current rate 
is above the critical rates in earning assets. These critical rates are 
assumed to differ among individuals. Consequently, the lower the 
current rate, the more critical rates it falls below, and the larger 
the number of individuals who hold their wealth entirely in cash. At 
the same time, the lower the current market rate by which future 
income streams are capitalized, the greater is the value of the 
wealth that the community has to allocate between money and 
earning assets. From these considerations may be derived the fa- 


(3) If the government is running a surplus, the same structural assumptions 
lead to a different expression for total transactions requirements, namely 
k(Y+B+ S') where S' is the surplus, or k(Y + T—G). The additional 
requirement is due to the government’s payment of the surplus to households to 
retire debt and to households’ payment of this amount, in addition to their 
saving S, for private securities to finance business investment. 


532 Challis A. Hall, Jr. and James Tobin 


ENTI MO A A ES 


miliar shape of the liquidity preference curve, downward sloping 
and becoming perfectly elastic at the lowest critical rate. 

The critical rate of interest for an individual is below his expec- 
tation of the future rate. It is that current rate at which the yield 
of an earning asset is exactly offset by a prospective capital loss. A 
proportional income tax reduces the yield of an earning asset at any 
current market rate r to r (1—t), but assuming that the tax does 
not apply to capital gains and losses and does not affect expectations 
of future market rates, it does not change the expected capital gain 
or loss associated with any current rate. Consequently, its net effect 
is to raise the critical rate (*). This increase in critical rates means 
that the tax shifts the liquidity preference curve up, as shown in 
Figure 1. 


Figure 1. 


Direct Effect of Income Taxation on Demand for Speculative Balances 


L — demand function before tax 
Lt — demand function after tax 
Lz amount of balances 


(+) The argument is easily set forth algebraically in the case where the 
earning assets alternative to cash are perpetuities. Let 7 be the current market 
rate, r, the individual's expected future rate, and t the tax rate. Then r (1—t) 


. . A r 
is the yield of an earning asset and = — 1 the expected capital gain or loss, 


assumed to be untaxed. The critical rate at any rate of tax, r,(t), is found 
as follows: 


a MERI PPT TE = D 
Te 
QU Erba) 


Thus r,(t) is an increasing function of t. We may note, however, that the tax 

does not increase the critical rate by the amount necessary to offset the tax 
> 3 "e (0 

completely. That is r,(t) is less than n . If the tax applied to capital gains 


and losses as well as to interest income, the critical rate would be unchanged by 
taxation. 
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The alternative approach is to base the demand for money in 
excess of transactions requirements not on inelastic expectations of 
the future rate of interest but on aversion to the risks of a change 
in the rate. Suppose that each individual regards both capital gains 
and losses on earning assets as possible, but has an expectation, in 
the probability sense, of zero capital gain or loss. Suppose, more- 
over, that his subjective probability distribution of capital gains and 
losses remains the same, with zero expected value, regardless of the 
current rate of interest. This assumption avoids the inelasticity of 
interest rate expectations required for the Keynesian explanation of 
liquidity preference ('). 

Suppose that an individual dislikes risk in the sense that he 
prefers $100 for certain to a game of chance with expected value 
of $100, e.g., $150 with probability 1/2 and $50 with probability 1/2, 
and prefers in turn the $150-$50 game to one in which the two 
equally likely outcomes are $200 and $0. Such an aversion to risk 
can be explained, if one believes in cardinal utility, by diminishing 
marginal utility of income. The more of his wealth an individual 
holds in earning assets, the greater his expected return but also the 
greater his risk. He will divide his wealth between money and 
earning assets so that the expected return just compensates him for 
the risk. A reduction in the expected rate of return on earning assets, 
due either to a reduction in the current market rate of interest or to 
the imposition of a tax on interest income, means that a given hol- 
ding of earning assets promises a smaller expected return for the 
same risk. This may induce the investor to decrease his risk (?). If 


() Inelasticity of interest rate expectations is an assumption of questionable 
propriety in a static model. It is an implicit way of introducing a dynamic 
relationship between current and past interest rates. In stationary equilibrium, 
then, liquidity preference would vanish. Cf. W. LEONTIEF, Postulates: Keynes” 
General Theory and the Classicists, Ch. XIX in S. E. HARRIS, The New Economics 
(New York: Alfred A. Knopf, 1947), pp. 238-39. Moreover, whereas Keynes re- 
quires interest rate expectations to be inelastic, he requires price expectations 
to be of unitary elasticity. His over-all conclusions would be very different if he 
were consistent. Cf. W. J. FELLNER, Monetary Policies and Full Employment 
(Rev. Ed., Berkeley, University of California Press, 1947), p. 150. 

(?) It may induce the investor, even if he is averse to risk, to assume more 
risk in an effort to maintain his income. If so, his demand for cash, given the 
value of his wealth, would have a positive rather than a negative slope and would 
be shifted to the left rather than to the right by taxation. Analytically, this 
possibility is analogous to the possibility that a lowering of the interest rate will 
increase rather than reduce saving, or that a lowering of the wage rate will 
increase rather than reduce labor supply. 
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so, we have the conclusion that the demand for money, for a given 
value of wealth, is inversely related to the rate of interest after tax. 
Furthermore, value of wealth is itself inversely related to the rate of 
interest before tax. Thus we have as before a liquidity preference 
curve that is downward sloping, although we have no reason to 
expect it to approach perfect elasticity at any rate above zero. We 
have also, as before, an upward shift in the curve as a result of an 
income tax (*). 


I Di I YE 
Investment Function (DA) — = I [= r| (BF) — = E r| 

p p p . D 
Orthodox theory states that the equilibrium level of the stock 
of capital is the level at which the marginal productivity of capital 
is equal to the rate of interest (*). Keynes’ relation between in- 
vestment and the rate of interest evidently depends on the possibility 
of a discrepancy between the actual stock of capital, which he takes 
as given for the purpose of determining a short-run equilibrium, and 
the equilibrium stock. The rate of investment depends on the dire- 
ction and amount of this discrepancy (*). Both the equilibrium stock 
and its discrepancy from the actual stock of capital will be greater 
the lower the rate of interest; consequently investment is inversely 
related to the interest rate. At the same time, the schedule of mar- 
ginal productivity of capital depends directly on the level of employ- 
ment of the other factor of production, labor. The greater the em- 
ployment of labor the higher will be the marginal productivity of our 
given capital stock. In the short run employment of labor is uniquely 


né 
related to total output n Consequently at any given interest rate 


(*) Although the two approaches lead to similar conclusions regarding the 
effects of a tax on interest alone, they do not lead to similar conelusions when 
the tax is assumed to apply also to capital gains and losses. The first approach, 
we have seen, indicates no shift of the curve in that case. But the second 
approach suggests that the curve will shift down instead of up. Under this kind 
of tax, the government shares in risk to the same extent as in return. The terms 
on which the investor can « buy » return with risk are unchanged, and so there- 
fore is his preferred combination of risk and return. But that combination 
requires a greater investment in earning assets the higher is the tax rate. 

(*) The marginal product of capital is a rate of return of the same dimension 
as the interest rate. It shows the increment of product, measured in terms of real 
consumption, per unit of time, attributable to a unit of capital, measured in the 
same units of real consumption. 


(*) Cf. A. P. LERNER, The Economics of Control (New York, The Macmillan 
Co., 1946), Ch. 25. 
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the discrepancy between actual and equilibrium capital stock is 
greater the larger the level of real income. These are the reasons 
that (5 A) and (5 F) make the rate of investment depend on both 
real income and the interest rate. This theory of investment does 
not allow in any essential way for uncertainty about the marginal 
productivity of capital. 

Government expenditures for products which are complements 
or substitutes for private output would influence the marginal pro- 
ductivity of both capital and investment. This type of impact effect 
is eliminated by assumption. Interest transfers obviously have no 
direct influence on the productivity of investment. The implication of 
the orthodox theory for the effects of income taxation on investment 
is simply that there are no effects. A tax on net business income does 
not alter the maximum-profit position of any firm. Therefore it 
does not alter the equilibrium stock of capital or rate of investment 
corresponding to given levels of real income and the interest rate. 
To view the problem from a different angle, the prospective return 
to an investor from adding to the stock of capital is indeed reduced 
by the tax. But the interest cost of such investment is reduced in the 
same proportion. If the funds are borrowed, the investor can deduct 
the interest charges from his returns in computing his taxable 
income. If the funds are his own, the opportunity cost of investment 
is reduced by the fact that earnings from alternative uses of funds 
are taxed at the same rate. 

On theories of investment that allow for uncertainty regarding 
the marginal productivity of capital, the outcome is of course more 
doubtful and complicated. Consider first a tax with complete offsets 
for business losses. Given the probabilities that an investor attaches 
to various prospects of the return before taxes, a proportional tax 
reduces the expected value of the return after tax by an amount 
proportional to the tax rate. The tax also lowers the dispersion of 
possible after-tax returns. An individual neutral towards risk would 
not care about this reduction in dispersion. The expected value of 
a distribution of possible returns has the same significance for him 
as the single certain return expected by the investor in the para- 
graph above. For such an individual, the tax has no effect on invest- 
ment decisions. The case is different for the risk-avoiding investor 
we encountered in discussing liquidity preference. He will regard 
the reduction in dispersion as increasing the attractiveness of real 
investment relative to other assets; he will therefore invest more at 
the same rate of interest after the tax. To the extent that provisions 
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for offset of business losses are imperfect, the expected value of an 
after-tax return is reduced more than in proportion to the tax rate. 
This reduction would lead a risk-neutral investor to lower his invest- 
ment; and it would offset, at least partially, the favorable effects 
of the reduction in dispersion on the investment of a risk-avoiding 
investor (’). 


Y Y 
Production Function (6 A) di AIN] (6 F) ni = /[N] 


Equation (6 A) is the technological relationship between em- 
ployment of labor and real income or output, given the stock of 
capital. This relationship is not altered with the introduction of the 
various government outlays and income tax. Government output is 
conceived to be produced with the same proportions of factors as in 
the private sector. This assumption is a device to avoid the trouble- 
some index number problem: it has no important influence on the 
results of the analysis. Government transfers are not counted in real 
income, and cannot directly influence the production function. 


Wage Rate-Productivity Relation (7A) da == UNI E F a god 


This equation states the conditions governing the amount of 
labor employed in a purely competitive economy: the derivative of 
real income with respect to employment — the marginal physical 


product of labor — is equal to the real wage rate = (*). This rela- 


tionship is unchanged by the introduction of the several government 
transactions. Government expenditures have no direct impact on it. 
The wage rate w, the price level p, and the marginal physical pro- 
duct of labor are each the same in public and private employment. 
Government interest payments obviously do not influence directly 
the remuneration of labor. Income taxation has no impact on this 
equation. Firms pay no tax in hiring the marginal unit of labor 
since wages are a deductible expense. 


() For a discussion of the effect of loss offsets cf. E. DOMAR and R. A. 
MUSGRAVE, Proportional Income Taxation and Risk Taking, « Quarterly Journal 
of Economics », LVIII, May 1944, pp. 388-422; J. K. BUTTERS and J. LINTNER, 
Effect of Federal Taxes on Growing Enterprises (Boston, Harvard University, 
1945), Ch. 3. 

(*) Here, as in the case of other equations, we do not discuss the difficult 
aggregation problems involved. 
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Labor Supply Function (SA) N ni, | (8F) N= Nie w, (1 — ol 


Equation (8 A) in its full generality makes the supply of labor N 
depend jointly on real and money wage rates. To simplify the subse- 
quent analysis, we have restricted our attention to special cases where 
one or the other of the two variables can be omitted. We recognize 
only a few possibilities, subdivided between these two cases: (1) ma- 
ny sellers of labor, real wages determining supply (2) one or many 
sellers of labor, with a rigid money wage rate. The specific effects of 
government transactions on labor supply differ for these two cases, 
and equation (8F) only shows in a general way that the tax rate is 
a relevant variable. 

In the first case, the impact of a proportional income tax is to 
change the determinant of supply to real wages after tax sd 
The tax reduces the net income from an hour of work, while leisure, 
the alternative to work, is untaxed. The effect of this reduction in 
real wages on labor supply depends upon the slope of the labor 
supply curve. Supply may vary with changes in real wages in the 
same direction, in the opposite direction, or not at all. At any given 
real wage rate the tax reduces supply in the first case, increases it 
in the second, and has no influence in the third. Government expen- 
ditures are assumed to be neutral with respect to labor supply. This 
assumption rules out as possible outlays government outputs which 
are substitutes or complements either for the goods and services in 
household budgets or for leisure. Interest transfers do not influence 
directly the supply of effort. 

In the second case, here the money wage rate is fixed, the tax 
has an impact effect only if labor takes account of the tax in wage 
demands. The impact effect is to raise the money wage by the 
amount of the increase of the wage demand. If we assume that the 
pre-tax wage rate wo is increased to compensate entirely for the, 


A 
tax, the new money wage 1s pui 
à R VE R Y w 
Wealth Income tomaia. 2 oN OF) roca E N 
Identity p p p pion p 


Ry: 
Equation (9 A) shows that real income a less agregate real 


w : A + CIN 
wages ee N is equal to real property income SE Since the govern- 


ment sector is assumed to produce its output with the same propor- 


35 
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tions of factors as the private sector, government expenditures do 
not directly affect the functional distribution of income. Interest 
transfers are excluded from real income and its components. Income 
taxations has no impact effects on this identity. The taxes payable 
on each of the functional shares and on real income as a whole are 
already included in the variables shown. 


E NO B 
Tax Function (10 A es 10 — il +) 
ax Function ( ) ( ) a E He a 


a dde 
This function serves to determine real tax collections nai As 


shown in equation (10 F), collections are the product of the tax 
rate t and real disposable income before taxes (real income plus 
real interest transfers). 


RIASSUNTO 


Imposizione sul reddito, produzione e prezzi. Parte I: Effetti d’urto 


Gli economisti hanno manifestato un fiducioso consenso sugli effetti di 
periodo breve dell’imposizione sul reddito. Dato l'ammontare delle spese gover- 
native, vi è vasto accordo sul fatto che un aumento delle imposte sul reddito 
riduce la produzione reale, l'occupazione e i prezzi e che una diminuzione di tali 
imposte ha effetti opposti. Queste conclusioni sono, per la maggior parte, frutto 
dell’applicazione della teoria del moltiplicatore, o dell’equilibrio di risparmio e 
investimento, adattata per tener conto delle imposte e di altre transazioni 
governative. La teoria del moltiplicatore è una parte importante di una più 
ampia teoria della determinazione del reddito. Ma essa è soltanto una parte, e 
sorprende che le imposte non siano state assimilate nella completa teoria. 

Questo articolo è un tentativo di rimediare a tale negligenza, almeno per un 
tipo semplice di imposta, un’imposta proporzionale sul reddito. La conclusione è 
che, quando in un modello aggregativo completo si tiene conto di tutte le con- 
seguenze dell'imposta, non è più possibile aver fiducia nella generalmente 
accettata dottrina sopra esposta. 

Il primo compito di questa analisi è di esaminare le conseguenze dell’imposta 
per le diverse equazioni di un modello aggregativo completo. Le identità e le 
relazioni funzionali, sia di comportamento che tecnologiche, che costituiscono i 
modelli della teoria economica aggregativa sono state sviluppate per un’economia 
senza finanze governative. E’ perciò necessario modificare e completare le 
equazioni per tener conto della spesa e della imposizione governativa. Definiamo 
gli effetti d’urto della finanza governativa come i cambiamenti che essa pro- 
duce nelle equazioni strutturali e nel ruolo delle variabili. La considerazione di 
questi effetti rimanda l’analista alle ipotesi prime circa il comportamento eco- 
nomico su cui la relazione aggregativa è basata. In questa prima parte dell’ar- 
ticolo abbiamo tentato il compito di assimilare la spesa e l’imposizione in un 
modello aggregativo, coerentemente con le ipotesi su cui riteniamo siano basate 
le relazioni del modello. x 

Tale analisi mostra che un’imposta sul reddito modifica in diversi modi 
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l'identità del reddito, l’identità risparmio-investimento, la funzione del risparmio, 
la funzione di domanda-offerta di moneta, e la funzione di offerta del lavoro, 
ma non cambia la funzione dell’investimento, la funzione della produzione, la 
funzione di produttività del tasso del salario, e l’identità ricchezza-reddito. 
Inoltre, l'imposta aumenta il numero delle variabili e delle relazioni. 

Una volta che questo primo compito è adempiuto, il resto dell’analisi è un 
esercizio di statica comparativa. Bisogna delineare le reazioni degli urti della 
spesa e dell’imposizione sulle singole equazioni del modello per determinare gli 
effetti ultimi dell'imposizione sulla soluzione di equilibrio del sistema completo. 
Questi effetti ultimi, o effetti totali, saranno esaminati nella seconda e terza 
parte dell’articolo, aventi rispettivamente i sottotitoli « Effetti totali» e « Con- 
dizioni di stabilità per un modello generale neoclassico ». 


RÉSUMÉ 


Les impots sur le revenu, la production et les prix. Ière partie: Effets d'impact. 


Les économistes sont en general d’accord quant aux effets de l’impôt sur 
le revenu en courte periòde. Pour un montant de dépenses gouvernementales 
donné il est admis qu’une augmentation des impôts sur le revenu réduira le 
produit réel, l’emploi et les prix. On est également d’accord qu’une réduction de 
l’impôt produira des résultats opposés. 

Ces conclusions sont pour la majeure partie, les fruits de l’application du 
multiplicateur ou de l’équilibre de l’épargne et des investissements, notions 
adaptées de façon à introduire les impôts et d’autres transactions du gouverne- 
ment. La théorie du multiplicateur forme la plus grande partie d’une théorie 
de la détérmination du revenu. Mais elle n’en constitue qu’une partie et il est 
surprenant que les impôts n’aient pas été assimilés à la théorie complète. 

Le présent article essaie de remédier à cette omission au moins en ce qui 
concerne un impôt simple c’est à dire l’impôt proportionnel. Il arrive à la 
conclusion qu’au moment où toutes les conséquences de l’impôt sont introduites 
dans le modèle complet on ne peut plus avoir confiance dans la doctrine expliquée 
ci-dessus qui est généralement acceptée. 

L’analyse se propose comme première tâche d'examiner les conséquences de 
l'impôt pour les diverses équations d'un modèle composé complet. Les identités 
et les rélations fonctionnelles, soit de comportement que tecnologiques, qui consti- 
tuent les modèles de la théorie composée ont été développées pour une économie 
sans finances publiques. Il est donc nécessaire de modifier les équations et de 
les compléter en introduisant les dépenses du gouvernement et les impôts. 
Nous comprenons les effets d'impact des finances publique comme les change- 
ments qu’ils produisent dans les équations de structure et la liste des wariables. 
En considérant ces effets, le chercheur est forcé de se pencher sur les hypo- 
thèses les plus primitives concernant le comportement économique sur lequel 
les relations sont basées. Dans cette première partie de l’étude les auteurs 
essaient d’assimiler les dépenses gouvernementales et les impôts dans un mo- 
dèle complet sans entrer en contradiction avec les hypothèses qui forment la 
base du modèle. Cette analyse demontre que l’impôt sur le ravenu influence de 
différentes manières l'identité du revenu, l'identité épargne - investissements, 
la fonction de l’épargne, la fonction de la demande et de l'offre de la monnaie 
ainsi que celle de l’offre de main-d'oeuvre, mais que la fonction des investisse- 
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ments, celle de la production, celle de la productivité du taux des salaires ainsi 
que l'identité de richesse-revenu restent inchangées. D’autre part l'impôt 
augmente le nombre de variables et de relations. 

Lorsque cette première tache est accomplie l’analyse qui reste à faire est 
un exercice de statique comparée. Il s’agit de tracer l'influence qu’exercent les 
dépense et les impôts sur les différentes équations du modèle afin de déterminer 
les effets finaux des impôts sur l’équilibre du système entier. Ces effets finaux, 
ou effets totaux, seront examinés dans la deuxième et troisième partie de 
l'étude, qui seront appelées « Effets totaux » et « Conditions de stabilité d’un 
modèle général néoclassique ». 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einkommensbesteuerung, Ertrag und Preise - 1. Teil. Stosseffekte 


Die Wirtschaftswissenschaft hat bisher fast einstimmig gewisse kurzfristige 
Wirkungen der Einkommensbesteuerung angenommen. Bei einem gegebenen 
Ausmass von Verwaltungsausgaben wird eine Einkommensteuer-Erhoehung den 
Realertrag, die Beschaeftigung und die Preise vermindern und eine Einkommen- 
steuer-Ermaessigung wird die entgegengestzte Wirkung haben. Dies ist eine 
weitverbreitete Ansicht. 

Diese Schlussfolgerungen ergeben sich groesstenteils aus der Anwendung 
der Theorie des Multiplikators oder der des Gleichgewichtes zwischen Erspar- 
nissen und Investierungen, die auf Steuern und andere Regierungsausgaben 
abgestellt worden war. Die Theorie des Multiplikators bildet einen wichtigen 
Bestandteil einer weiteren Theorie der Einkommensbestimmung. Sie stellt aber 
nur einen Teil dar und es ist bemerkenswert, dass die Besteuerung nicht in die 
Theorie eingefuegt wurde. 

Der vorliegende Artikel versucht dieses Versaeumnis gutzumachen zumindest 
fuer eine einfanche Steuerart, die proportionelle Einkommensteuer. Er kommt zu 
dem Schluss, dass wenn in einem vollstaendigen zusammengesetzten Modell alle 
Folgen der Besteuerung in Betrachi gezogen werden, es nicht mehr moeglich ist 
die oben naeher beschriebene Theorie vertrauensvoll anzunehmen. 

Die vorliegende Analyse setzt es sich vorerst zum Ziel die Wirkung der 
Besteuerung auf die verschiedenen Gleichungen eines vollstaendigen zusammen- 
gesetzten Modells herauszustellen. Die Gleichungen und funktionellen ì.cziehun- 
gen die verhaltensmaessig und technologisch die Modelle der Wirtschaftstheorie 
bestimmen, sind fuer eine Wirtschaft ohne Regierungsausgaben entwickelt 
worden. Es ist daher notwendig diese Gleichungen abzuaendern und zu 
ergaenzen um die Regierungsausgaben und die Besteurung einzufuehren. Wir 
definieren die Stosseffekte der Regierungsausgaben als die Veraenderungen, 
die sie bezueglich der Strukturgleichungen und der Liste der Variabeln 
hervorrufen. Die Betrachtung dieser Effekte zwingt den Analytiker sich auf 
die primitivsten Annahmen bezueglich des wirtschaftlichen Verhaltens zurueckzu- 
ziehen, auf dem die gesamten Beziehungen begruendet sind. In dem vorliegenden 
ersten Teil der Studie haben die Verfasser versucht Ausgaben und Besteuerung 
in ein gemeinsames Modell einzubauen, welches mit den Annahmen vereinbar ist, 
auf denen die Beziehungen des Modells beruhen. Diese Analyse zeigt, dass eine 
Einkommensteuer auf verschiedene Weise die Einkommenidentitaet, die 
Indentitaet Sparen- Investieren, die Sparfunktion, die Funktion von Geldangebot 
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und Nachfrage und die Arbeitsangebotsfunktion veraendert. Die Steuer aendert 
nichts an der Funktion der Investierungen, der Produktion, de» Produktivitaet 
der Lohnrate und an der Identitaet von Reichtum-Einkommen. Ueberdies 
erhoeht die Steuer die Anzahl von Variabeln und Beziehungen. 

Wenn einmal diese erste Aufgabe geloest ist, so ist die uebrige Analyse 
nichts anderes mehr als eine Uebung in vergleichender Statik. Sie hat die 
Wirkungen der Stóssen der Verwaltungsausgaben und Steuern auf die verschie- 
denen Gleichungen des Modells zu suchen um die letzten Wirkungen der 
Besteuerung auf die Gleichgewichtsloesung des Gesamtsystems zu bestimmen. 
Diese letzten Wirkungen oder Totaleffekte werden im zweiten und dritten Teil 
der Untersuchung geprueft werden. Diese Teile werden « Totaleffekte » und 


« Stabilitaetsbedingungen eine allgemeinen neoklassischen Modells » überschrie- 
ben werden. 


RESUMEN 


Impuesto sobre el rédito, producción y precios - Parte Primera: Efectos de choque 


Los economistas expresaron confiado acuerdo acerca de los efectos de 
período breve del impuesto sobre el rédito. Parando mientes en los gastos de 
gobierno, hay amplio acuerdo sobre el hecho de que un aumento de los impuestos 
sobre el rédito, reduce la producción real, la ocupación y los precios, y que una 
disminución de esos impuestos acarrea efectos opuestos. Estas conclusiones son, 
en su mayoría, resultado de la aplicación de la teoría del multiplicador, o bien 
del equilibrio de ahorro e inversión, adaptada para tener en cuenta los impuestos 
y otras transacciones gubernativas. La teoría del multiplicador es parte impor- 
tante de otra teoría más amplia de la determinación del rédito. Pero es ella tan 
sólo una parte, y es un hecho evidente que no se los asimiló, a los impuestos, en 
la teoría completa. 

Este artículo es una tentativa para remediar semejante descuido, al menos 
en lo que toca a un modelo simple de impuesto, un impuesto proporcional sobre 
el rédito. La conclusión es que, cuando en un modelo agregativo completo se 
tienen en cuenta todas consecuencias del impuesto, ya no es más posible tener 
confianza en la generalmente aceptada doctrina arriba expuesta. 

La primera tarea de este análisis es la de examinar las consecuencias de 
impuesto con arreglo a las diferentes ecuaciones de un modelo agregativo 
completo. Las identidades y las relaciones funcionales, ya de comportamiento, 
ya tecnológicas, las que constituyen a los modelos de la tería económica agre- 
gativa, se las desarolló para una economía sin finanzas gubernativas. Es pre- 
ciso, empero, modificar y completar las ecuaciones para tener en cuenta los 
gastos y los impuestos gubernativos. Definimos nosotros los efectos de choque 
fe la finanza eubernativa. como los cambiamentos que ella produce en Jac 
ecuaciones estructurales y en la lista de las variables. La consideración de estos 
efectos remite al analista a las hipótesis primeras acerca del comportamiento 
económico sobre del cual la relación agregativa tiene su fundamento. En esta 
parte primera del artículo procuramos cumplir la tarea de asimilar el gasto y 
el impuesto relativamente a un modelo agregativo, de una manera coherente 
con las hipótesis en la que, opinamos, tienen fundamento las relaciones del 
modelo. 
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Este análisis enseña que un imquesto sobre el rédito modifica del modos dife- 
rentes la identidad del rédito, la identidad ahorro-inversión, la función del 
ahorro, la función de demanda-oferta de moneda, y la función de oferta del 
trabajo, pero no varía a la función de la inversión, la de la producción, la de la 
producibilidad de la tasa del salario, y la identidad riqueza-rédito. Además de 
esto, el impuesto aumenta el número de variables y de relaciones. 

Una vez realizada esta primera tarea, lo demás del análisis es ejercicio de 
estática comparativa. Es preciso delinear las reacciones de los choques del 
gasto y el impuesto sobre cada una de las ecuaciones del modelo, para que 
podamos determinar los efectos últimos del impuesto sobre la solución de equi- 
librio del sistema completo. Estós efectos últimos ,o sea efectos totales, los vamos 
a examinar en las partes segunda y tercera del artículo, las que tendrán 
respectivamente los subtítulos « Efectos totales » y « Condiciones de estabilidad 
para un modelo general neoclásico >. 


BENELUX 
AN EXPERIMENT IN ECONOMIC INTEGRATION 


J. WEMELSFELDER 


1) Introduction. 


Since Benelux is the only example of an attempt to a general 
approach of economic integration in Europe it is also the only 
source of experience from which we may learn some practical 
lessons. 

We will limit the subject of this paper to an analysis of only 
one aspect of this interesting example viz. the economic difficulties 
in Belgium for which the blame was put on Benelux and the impact 
of the adjustment process on Belgian economic welfare. One of the 
traditional Belgian reproaches has been the low wage level in the 
Netherlands which caused—to the Belgian authorities—difficulties 
in several Belgian industries. For this reason in different cases 
trade restrictions were introduced in order to protect these indus- 
tries against « wage competition » from the Netherlands. 

In fact it seems a strange paradox — contradictory to tradi- 
tional economic theory — that low wages may be used as an argu- 
ment for economic protection. Economic theory tells us that a dif- 
ference in wage levels between two or more countries never can be 
considered as a cause of differences in competitive conditions (assu- 
ming of course the balances of payments to be in equilibrium). 

The proof of this truth can be found in any textbook, dealing 
with the theory of comparative costs which says that not absolute 
differences in costs are relevant for international trade but compa- 
rative differences. Despite the deep rooted traditions of the theory 
of comparative costs and despite the fact that the balances of pay- 
ments of both countries were more or less in equilibrium, there 
existed in a certain way a wage gap between Belgium and the 
Netherlands as well as between Belgium and the rest of the world 
the cause of hich will be analysed in the paragraphs below. 

The attitude of the Belgian and Dutch authorities towards the 
problem was based however on a wrong analysis of economic facts. 
We will try to show this too in the next paragraphs. For this pur- 
pose some modern tools of pure economic theory will be adapted to 
the practical requirements of our statistical research. 
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Finally the results of this « case study » will be placed against 
a more general economic background in order to come to conclusions 
of general interest, conclusions which surpass the limits of the 
special example we choose. An appendix will contain all the details 
of the statistical method we applied. 


2) Some data determining economic changes. 


Even if we confine our study to some special details it is not 
possible to detach these details from the import general outlook of 
dynamic economic changes. We cannot detach them because the whole 
structure of the Belgian economy was changing considerably in 
the period under consideration. If we take for instance 1938 as a 
starting point, several factors may be enumerated which determined 
the development of the Belgian economy. Factors of a more general 
importance were the following: 

1. The growth of population 

2. The general increase of production and national income 
as a consequence of the upward trend of prosperity in the whole 
world 

3. The general increase of productivity (” technical trend ,,). 

Since these points are only relevant to the statistical aspects 
of this study and not to the analytical aspects we will not consider 
them in this part of the paper. (The statistical method to eliminate 
these factors is described in the appendix). 

More relevant were the special factors connected with the 
foreign economic relations of Belgium. The following can be 
mentioned : 

The last forty years brought a considerable structural change 
in the Belgian economy — viz. a shift in production from consu- 
mergoods to capitalgoods. In this connection the figures in table 1 
are very interesting: 


TABLE 1 (1) 
Share (in %) of labourers employed in capitalgoodsindustries 
and consumptiongoodsindustries 
(total = 100 °/,) 
1910 1930 1937 4547 194 


investm. goods industr. 22 PAM 34 43 45 
consumergoods industr. 78 73 66 57 55 


~ 


(*) Calculated with the aid of the Belgian Production Census 1910-1950. 
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A structural change which develops very slowly and moderately 
does not create many difficulties. As soon as this evol +ion becomes 
more or less revolutionary, difficulties practically cannot be avoided. 
Several factors accelerated the evolutionary tendencies. Dealing with 
these accelerating factors a special feature of the Belgian economy 
should however be mentioned beforehand, because this is the link 
between the foreign economic relations of Belgium and the structure 
of its domestic economy. Belgium is (and always has been) a net 
exporter of capitalgoods and a net importer of consumergoods. 
Taking this into consideration it will be clear that one of the most 
important factors accelerating the prevailing tendencies was due to 
the increased foreign demand for investment goods, which was crea- 
ted in the first post-war years by the needs of the reconstruction of 
war damage and later on by rearmament programs and the industria- 
lisation efforts of backward countries. With a low elasticity of supply 
this has lead to an increase in prices of capitalgoods, which, however, 
necessarily means to a net exporter of this category of commodities 
(who is at the same time a net importer of consumergoods) a de- 
crease in the import price level of consumergoods, assuming that the 
balance of payments cannot show in the long run a large surplus. 
Virtually this development found its expression in the fact that 
in 1949 nearly all European countries depreciated their currencies 
with the exception of Germany, Switzerland and Belgium, who did 
not change their parities at all or depreciated only partly. The 
figures of table 2 give an illustration of the tendencies outlined 
above. 


TABLE 2 (!) 


Relation between consumergoods prices and 
investmentgoods prices (Belgium) 


1938 1948 1951 
100 85 88 


(1) See Appendix B of the annual report E.C.E. 1952 which made it possible 
to calculate these figures. 


This meant that the terms of trade changed in favour of Belgium, 
enabling this country to buy its importgoods comparatively cheaper. 
But if the terms of trade improve for a certain country this also 
means a relative decline of the wage level of the countries from 
which commodities are imported and it involves difficulties in the 
industries competing with foreign imports. 
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It will be clear that so far the foregoing factors were not espe- 
cially due to Benelux. 

In addition to it came however the development of the econo- 
mic relations between Belgium and the Netherlands as a con- 
sequence of the abolishment of tariff barriers (Belgian-Dutch Cus- 
toms Union) and the comparatively low wages in the Dutch consu- 
mergoodsindustrie. The latter were a result of the Dutch policy of 
wagefixing which virtually made consumergoods (with a substantial 
content of labour) relatively cheaper than capitalgoods (with a subs- 
tantial content of capital). In this connection certain troubles occur- 
ring in ” Benelux ,, were only a special aspect of a general economic 
problem if one considers that the imports in Belgium from the 
Netherlands composes oniy 12% of total Belgian imports. It does 
not however eliminate the fact that the remarks which will be 
made below are applicable to the problem as a whole as well as to 
its various detailed aspects. 

As a third factor, the economic policy pursued in Belgium 
should be mentioned, because it also accelerated some prevailing 
tendencies. 

In contradiction to the actual development — in which the price 
relation between investmentgoods and consumergoods changed in 
favour of the first — the Belgian wages did not ” follow the 
market ,,. On the contrary, wages in consumergoodsindustries which 
should have been comparatively low followed the high wages in 
investmentgoodsindustries. 


TABLE 3 (1) 


Increase of the difference in wages (skilled labourers) 
in capitalgoodsindustries and consumergoodsindustries (1988 = 100) 


(consumergoods prices 1938 = 100) 


1951 (investmentgoods prices 1938 = 100) 
United Kingdom + 22% 
Sweden + 8% 
Germany + 21% 
Switzerland + 17% 
Italy + 27% 
Belgium + 0% 


(*) Derived from the different national-wage statistics. 


Finally the comparatively very small mobility of Jabour 
played a role because the labourers in the Northern (Flemish) part 
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of the country are very strongly tied to their environment. A low 
degree of labourmobility means that a process of adjustment may 
be hampered seriously, especially if we consider that for the greater 
part the consumergoodsindustries, which encountered the economic 
difficulties described above, happened to be situated in the North 
of Belgium. 

We have now collected all the data we need for our diagnosis 
and have tried to show that some of the troubles for which the blame 
was wholly put on Benelux were caused by general economic factors, 
which to a much smaller extent were accelerated by the special eco- 
nomic relations between the Netherlands and the B.L.E.U. The 
questions which now remain to be answered are: 

(a) What has been the influence of all these factors on 
Belgian welfare? 

(6) What would have been the results for this economy if 
some data would have been different especially if the Belgian 
Government would have pursued a different economic policy ? 

(c) What is the general lesson we may learn from the prac- 
tical example we choose? 

These three questions seem of general practical importance 
because, although the Belgian difficulties were only partly due to 
Benelux, they are similar to any difficulties which may occur as a 
consequence of tariff reductions because tariff reductions virtually 
mean improvements in the terms of trade of the reducing country. 

Consequently the general feature of the process of economic 
adjustment in Belgium is comparable to the general feature of any 
process of economic adjustment which is the result of any policy of 
substantial tariff reductions. 


3) The geometric representation. 


We have tried to make clear the influence of the various data 
in diagram 1. This geometric representation makes it also possible 
to give some indications about the situation which would have 
existed if some of the data would have been different from what 
they actually were. 

The following idea forms the basis of the whole construction: 
It is possible to produce with a fixed quantity of labour different 
quantities of capitalgoods and consumergoods. If much labour is 
used for the production of consumergoods, only a small production 
of investmentgoods remains possible; and conversely if much labour 


548 J. Wemelsfelder 


is used for the production of capitalgoods the production of consu- 
mergoods will be small. 

On the basis of the total number of working days in 1951 it is 
possible to investigate what part of this labour force was used in 
1951 for the production of consumergoods and what part for that of 
capitalgoods. 


DIAGRAM 1 


——»k 


-——-----_-—-_--—-—--—-@6- 


Ade G B Ego, 


Vertical Direction: Production of consumptiongoods 
Horizontal Direction: Production of capitalgoods 


It is also possible to calculate what part of the same labour 
force would have been used in 1938 for the production of the two 
categories of commodities, taking the 1938-relations as a basis. So 
the horizontal line CD indicates the pre-war production of capital- 
goods (all relations represent the money value of production at 
constant prices). 


Benelux 549 


The vertical line RG (— CA) represents the pre-war production 
of consumergoods. Part of the total production of capitalgoods was 
of course exported. RD represents the total net exports (= exports 
minus imports) of investmentgoods. Net imports of consumergoods 
reached a volume of T,R. (For the sake of completeness the distance 
PD is also given which represents total exports of investmentgoods : 
consequently PR equals total imports of these commodities. The same 
applies to QR — representing total exports of consumergoods). For 
our purpose line LM is very important. Since it makes an angle of 45° 
with the X-axis, it represents a constant total volume of produc- 
tion (1) (i.e. a constant national product measured in commodity 
units). 

It will be clear without further comment that the various 
triangles we draw, indicate Belgium's net foreign trade of capital- 
goods (= exports) and consumergoods (= imports). Furthermore 
it is easy to understand that if the pre-war ” tradepoint,, T; (1935) 
— i.e. the top of the triangle T,RD — moves as a consequence of 
certain influences to the right of LM, total welfare increases. If it 
moves to the left of LM, welfare decreases. 

If, for instance, the price relation between capitalgoods and 
consumergoods changes in favour of the first category T,D becomes 
steeper (i.e. T, moves to the right of LM; welfare increases because 
the terms of trade improve). If furthermore as a consequence of this 
incentive the production of capitalgoods (measured along the X-axis) 
increases comparatively more than the production of consumer- 
goods (measured along the Y-axis) decreases, the distance between 
the trade point and LM becomes greater and ceteris paribus we may 
say that welfare also increases more. 

Point T, (the top of triangle T, K D;) for instance is a hypothe- 
tical example of a situation in which the production of capitalgoods 
has augmented from CD to ED, whilst the production of consumer 
goods decreased to a smaller extent from CA to EA. Moreover the 
terms of trade developed favourably. (T2 D; being steeper than T, D). 
We will try to make clear below that this hypothetical point would 
have been reached if a different (i.e. the ” right ,,) economic policy 
would have been pursued in Belgium. The actual trade point was less 


(1) Since net imports in the diagram equal net exports (see statistical 
appendix) LM has a slope of 45° to X-axis and Y-axis. Consequently any move 
to the South brings an identical move to the East. 
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favourable. Instead of Ts, the real location of the trade point was 
according to our calculations T3. (Capitalgoods production being FD, 
and consumption goods production FA). This means that in T; total 
welfare in Belgium still had developed into a favourable direction in 
comparison with the welfare situation (T;) of our starting point. 

In order to understand the difference between Tz and T; it 
should be borne in mind that — as we illustrated before — wages 
in the consumergoodsindustries in Belgium were comparatively too 
high. Consequently cheap foreign consumergoods imported from 
abroad could easily cause a diminution of production and employ- 
ment in the relevant consumptiongoodsindustries. In the diagram 
the loss caused to the consumergoodsindustries by this foreign com- 
petition is indicated by EF = KH. In this train of thought the 
increased imports have virtually acted as a substitute for part of the 
domestic production of consumergoods (1). Of course this loss of 
employment and production can be avoided if the sharp foreign 
competition leads to such a low wage level that a substitution of 
foreign products for domestic products is prevented. In this case 
price and wage-relations adapt themselves to real competitive con- 
ditions. 

If these circumstances, would have prevailed a total gain in the 
volume of production of EF would have been the result. The trade 
point T; would have moved to T> and consequently would have been 
located at a greater distance from LM — thus increasing economic 
welfare. 

Finally another special economic feature must be mentioned. A 
detailed analysis of the available statistics reveals that of the total 
reducible unemployment a substantial part (88%) was concentrated 
in the consumergoodsindustries and furthermore that 86% was con- 
centrated in the Northern (Flemsh) part of the country (2). Conse- 
quently psychological and regional circumstances played an impor- 
tant role with regard to the low degree of mobility or even the 
complete immobility of labour. If mobility had been larger and the 
adjustment process had developed smoothly according to the deve- 
lopment in the past, more or less roughly indicated by the « histo- 


(1) By assuming that total reducible unemployment was due to an increa- 
sed foreign competition we took the most unfavourable starting point. The 
situation was virtually more favourable than appears from the diagram. So it 
strengthens only the conclusions. 


(2) It is a well-known fact that the investmentgoodsindustries are for the 
greater part situated in the South. 
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rical » line DD; (1), the point D, would have moved to Ds. Ceteris 
paribus the new trade point would have been T,. It appears from 
the diagram that of all possible trade points, T, is the remotest 
from LM. So it would have guaranteed the largest possible welfare. 
Anyhow it seems that as a consequence of certain economie condi- 
tions, Belgian welfare was lower than potentially was possible. 


4) Conclusions. 


We may derive from the preceding analysis the diagnosis of 
the Belgian ” case ,,. It follows that we are confronted with an ine- 
vitable process of structural change — accelerated by a dispropor- 
tional development in the relations between wages paid in the consu- 
mergoodsindustries and those paid in the investmentsgoodsindus- 
tries. The wages in the consumergoodsindustries followed too closely 
other wages. So it is no paradox to defend the thesis that if Belgium 
would have accepted a lower wage level in the consumergoodsin- 
dustries, total Belgian wealth would have reached a higher level 
(point T. instead of T; in the diagram). In this respect the difficulties 
blamed on Dutch wage policy were not only a small aspect of a ge- 
neral economic problem, and consequently only partly right but espe- 
cially the wage policy in Belgium as pursued by the trade unions 
have caused unnecessary losses in welfare. 

It has appeared from the preceding analysis that a wage 
level which adjusts itself with great difficulty to changed condi- 
tions in production or competition, has an unfavourable influence 
on economic welfare. The same applies to a low mobility of labour. 
Nevertheless, the example we used has shown that in Belgium the 
flexibility of both factors has been sufficiently large to improve 
total wealth. 

Hence we may learn the following lesson from this practical 
example: 

If in Europe a further economic integration between two or 
more diferent regions would take place, probably similar symptoms 
will present themselves as analysed above. The terms of trade will 
change and consequently the production of some commodities will 
have to decrease whilst the production of other commodities increa- 


(1) By assuming DD:D: to be a straight line w give only a rough estimate 
of the possible location of D». In economic theory this kind of functions is mostly 
drawn convex (increasing returns) or concave (decreasing returns) towards the 
X-axis. Comparatively small changes may however (as a global approach) be 
represented by a linear function. 
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ses. The Belgian example shows that it is necessary for the trade 
unions as well as the Governments in the respective countries to 
have in this case sufficient selfdiscipline to make a readjustment in 
the several branches of industry through the wage level (i.e. if ne- 
cessary by means of a lowering of wages) possible and furthermore 
to promote with all means at its disposition the highest possible mo- 
bility of labour. 

In this connection protection will never bring a real solution. 
With regard to the Belgian example the diagram can also give some 
indication of what would have been the result if under pressure of 
the political circumstances the Belgian Government would have 
pursued a policy of rigid protectionism. This policy of protectionism 
would have caused an upward move of T; (decrease of unemploy- 
ment as a consequence of reduced imports of comparatively cheap 
foreign products), but the new trade point would have been located 
below T., since protection in general means a worsening of the 
terms of trade. Furthermore this policy would have made a defi- 
nitive move to the ” best ,, point T, impossible. The pattern of pro- 
duction would have been stimulated artificially into a less efficient 
and less desirable direction. Protectionism would have meant in 
this case the most short-sighted solution. 


STATISTICAL APPENDIX. 


For the analysis an intensive use was made of a recent Belgian 
publication « Premiers éléments d’une comptabilité nationale de la 
Belgique » (Institut de Sociologie Solvay 1953). According to this 
publication the total value of production in the capitalgoodsindustries 
amounted to frs. 68.000 million and the value of production in the 
consumergoodsindustry to frs. 116.000 million. With the aid of the 
Production Census, 1947 and some supplementary figures taken 
from the Annual O.E.E.C. Report, 1951, we could find the total 
number of labourers employed in both industries, viz. 580,000 in 
the capitalgoodsindustries and 700,000 in the consumptiongoodsin- 
dustries. Taking the number of labourers employed in 1951 as our 
starting-point and considering them as a fixed quantity, we could 
find out with the aid of the pre-war census what would have been in 
this period the relation between the volumes of the production of 
consumergoods and that of capitalgods. Provisionally we calculated 
these figures on the hypothesis of an unchanged productivity of 
labour. In 1938, 113/128 of the total number of workers employed 
in 1951 was available. Of this number 390,000 were employed in 
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the capitalgoodsindustries. On the basis of our assumption of a 
fixed quantity of labour, this would have been in 1938 128/113 X 
X 390,000 — 440,000 workers. Assuming a constant price level and 
an unchanged productivity of labour, this labour force represented a 
value of 44/58 x frs. 68.000 mln. = frs. 52.000 million. So the re- 
lative increase in the capitalgoodsproduction, which may be deduced 


from the proceding figures, is ent X 100 — 30%. 


The fact that many labourers were absorbed into another 
branch of production indicates that this branch held out more fa- 
vourable economic prospects. In this connection extensive calcula- 
tions made by Prof. Dr. P. J. VERDOORN have shown that an increase 
in production creates an increase in productivity. This is clear since 
the increase in production will increase the possibilities of expe- 
rienced specialisation. With regard to Belgium no exact figures 
were available in this respect for the whole period covered by our 
analysis. From the figures revealed by Prof. VERDOORN (Report to 
the Dutch Economists Conference 1952 — Appendix B) it appears, 
however, that an elasticity of 0.4 is ecceptable since it appears to be 
generally applicable to a good deal of industrial production (i.e. an 
increase in production of 1% leads to a 0.4% increase in produc- 
tivity). We found this figure to be in accordance with the general 
tendency which appeared from some post-war figures published by 
the Belgian Ministry for Productivity (See: Third Annual O.E.E.C. 
Report). 

Considering these facts, the value of production we found for 
1938 should be somewhat lowered. It comes to a level of frs. 48.000 

LARA 100 
sy (= 68 X 130 + 0.4 80 | 

With the aid of the Belgian National Account figures, quoted 
before, it was possible to find out what part of the total 1951 com- 
modities production was exported. If we exclude from our calcula- 
tions the production of services we find that 59% of total commodity 
production was exported. 

Belgian trade statistics make it further possible to find the share 
of capitalgoods exports in total exports (= 47%) and of consump- 
tiongoods in total exports (= 53%). It is also possible to find the 
net export of capitalgoods (= net imports of consumptiongoods; 
the surplus of foreign currency was eliminated by using it theoreti- 
cally for the importation of commodities according to the existing 
general pattern of imports). Net exports of capitalgoods were about 


36 
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50% of total capitalgoods exports of 1/2 X 47 X 59/ 100 — 14% of 
the total capitalgoods production. 

The trade statistics of 1938 made it possible to find the prewar 
figures. Net exports in this year were 50% of 34% of 60% of 
total capitalgoods production (or 10.2%). 

In order to make our calculations as conservative as possible 
the total reducible unemployment was translated into a loss of 
production value, as if caused by foreign competition. 

According to the Belgian Annual Statistics (1952) unemploy- 
ment in 1951 amounted to 153,000 workers, which was considered 
33,000 above the « normal» unemployment figure (see fifth Re- 
port O.E.E.C. 1953). 

From a detailed analysis of the structure of this unemployment 
it appeared that 80% was concentrade in the consumptiongoods 
industry. 

With the aid of the preceding figures it is possible to translate 
the rate of unemployment into the loss of production in the consum- 
ptiongoodsindustries. If 80% of the unemployment is due to unem- 
ployment in consumptiongoodsindustries, this represents a loss of 
80/100 X 33 X 116 

70 

This basic statistical material made it possible to come to our 
geometric representation and to the construction of the many possi- 
ble trade points on the assumption of different economic or political 
situations. 

We must finally make two remarks: 

In the first place the method applied in the preceding paragraphs 
differs in several respects from the « community-indifference curve 
analyses » developed by LEONTIEF, MEADE and others. Of course, for 
obvious reasons it is not possible to take into account the differences 
in psychological evaluation of the Belgian « Community » with 
respect to product x or product y. In our example, however, these 
differences are practically not of any relevance. It is not within 
the scope of this study to enter into all these theoretical details. 

Secondly we would like to stress that this study was confined 
to relative changes in the structure of production. An investigation 
of the absolute changes (i.e. considering the absolute increase in po- 
pulation since 1938), however, confirms the conclusions we have 
drawn and does not change the outlook on the problem. We will not 
enter, either, into the details of these special figures. ; 


production value of = frs. 47,000 million. 
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RIASSUNTO 


Il Benelux: un esperimento nell'integrazione economica 


L’articolo analizza alcuni aspetti particolari del processo di integrazione 
economica fra Belgio, Lussemburgo e Olanda. E’ ben noto che il « Benelux » 
è stato incolpato di molte difficoltà esistenti nelle industrie del Belgio. Parti- 
colare riferimento è stato fatto alle conseguenze dell’abolizione delle barriere 
tariffarie e delle diverse politiche salariali, e cioè, della politica di fissazione 
di salari in Olanda e della politica salariale « liberale » in Belgio. Conseguente- 
mente la reintroduzione di misure protezionistiche è stata spesso reclamata in 
Belgio al fine di proteggere le industrie del paese contro la concorrenza olan- 
dese. In alcuni casi i Governi non hanno potuto resistere alla pressione dei 
gruppi industriali minacciati ed hanno ripristinato le restrizioni quantitative o 
introdotto delle imposte all’importazione. 

Questo studio dimostra che le cause reali delle difficoltà del Belgio sono 
indipendenti dal Benelux. ‘A -tale riguardo vengono impiegati alcuni moderni 
strumenti di analisi teorica come le funzioni di produzione e di scambio. Esse 
sono state però adattate alle necessità pratiche della ricerca economica. Questi 
strumenti servono a mostrare che l’economia belga è stata esposta a pressioni 
economiche esterne a cui non ha potuto adattarsi a causa di un’errata politica 
perseguita dai sindacati operai e accettata dal Governo belga. Questa politica in 
alcuni settori dell'industria ha bloccato i salari ad un livello troppo alto. 
D’altra parte la mobilità del lavoro è stata troppo bassa. A causa di entrambi i 
fattori il benessere economico nel Belgio è stato inferiore a quello che sarebbe 
stato wirtualmente possibile. Nella rappresentazione grafica i «trade points » 
(Ts, Tz e Ts) indicano il benessere economico nel Belgio (misurato come la 
distanza del «trade point» alla linea LM del reddito nazionale costante) in 
diverse circostanze. Il punto Tx indica il (basso livello) effettivo; il punto T: il 
livello (più elevato) che sarebbe stato raggiunto se una diversa politica sala- 
riale (cioè «la giusta») fosse stata perseguita. Il punto T, indica il livello (più 
elevato possibile) che sarebbe stato raggiunto se la mobilità del lavoro fosse 
stata maggiore, mentre il punto T, indica il «trade point » nell’anno base (1938). 

Una politica protezionista avrebbe reso impossibile un movimento verso i 
punti meglio localizzati. 


RÉSUMÉ 


Le Benelux: une expérience d'intégration économique 


Cet article contient une analyse de certains aspects du processus d’intégra- 
tion économique de la Belgique, du Luxembourg et des Pays Bas. On sait que le 
« Benelux» à été rendu responsable d’une grande partie des difficultés dont 
souffre l’industrie belge. On a souligné les conséquences de l’abolition des droits 
de douane entre ces pays et aussi la différence entre les politiques de salaires, 
c’est à dire la politique des salaires fixés aux Pay Bas et la politique 
« libérale » en Belgique. En conséquence la réintroduction de mesures protection- 
nistes a été demandée en Belgique pour protéger les industries belges de la com- 
pétition hollandaise. Dans certains cas le Gouvernement n’a pas pu résister à la 
pression des groupes d'industries menacées et a introduit à nouveau des restric- 


tions quantitatives ou des taxes à l'importation. 


556 J. Wemelsfelder 


L’auteur de l’article démontre que les véritables causes des difficultés rencon- 
trées par la Belgique n’ont rien à faire avec le Benelux. Il se sert dans ce context 
de certains instruments modernes de l’analyse théorique tels que les fonctions 
de la production et du commerce. Il les adapte aux besoins pratiques de la 
recherche économique. En employant ces instruments il trouve que l’économie 
belge a été exposée a des pressions extérieures auxquelles elle n’a pas pu 
s' adapter à cause de la mauvaise politique inaugurée par les syndicats et 
acceptée par le Gouvernement. Cette politique a fixé les salaires dans certaines 
branches de l’industrie à un niveau trop élevé. D’autre part la mobilité de la 
main d'oeuvre n'etait pas suffisante. A cause de ces deux facteurs le bien- 
être économique est resté en Belgique à un niveau plus bas que celui qui aurait 
pu être atteint. Les «trade points» (Ts, T. et Ts) indiquent dans le graphique le 
bien-être en Belgique sous des circonstances différentes (le bien-être mesuré par 
la distance du «trade point» de la ligne du revenu national constant LM). 
T, démontre le niveau actuel (bas); T. le niveau (plus élevé) qui aurait été 
atteint si une autre (c’est à dire la bonne) politique de salaires avait été suivie. 
T, démontre le niveau (le plus élevé possible) qui aurait été atteint si la mobilité 
de la main d’oeuvre avait été plus grande, T, indique le trade point en l’année de 
base (1938). 

Une politique protectionniste aurait rendu impossible une évolution vers 
les points mieux situés. 


ZASUMMENFASSUNG 


Benelux: ein Versuch wirtschaftlicher Integration 


Dieser Beitrag analysiert einige besondere Probleme, welche sich im Zuge 
der wirtschaftlichen Integration von Belgien, Luxemburg und den Niederlanden 
ergeben. Es ist wohl bekannt, dass « Benelux » fuer viele Schwierigkeiten, die 
in der belgischen Industrie bestehen, verantwortlich gemacht wurde. Besonderer 
Nachdruck wurde auf die Folgen der Beseitigung der Zollschranken gelegt, 
ebenso auf die Unterschiede in der Lohnpolitik, das heisst die Politik der 
Lohnfestsetzung in den Niederlanden, im Gegensatz zu der «liberalen » 
Lohnpolitik Belgiens. Infolgedessen wurde in Belgien oft die Wiedereinfuehrung 
von protektionistischen Massnahmen (verlangt um die belgischen Industrien 
vor der hollaendischen Konkurrenz zu schuetzen. In manchen Faellen konnte die 
Regierung dem Druck der bedrohten Industriegruppen nicht standhalten und 
fuehrte mengenmaessige Beschraenkungen oder Importsteuern ein. 

Die vorliegende Untersuchung zeigt, dass die wahren Ursachen der belgischen 
Schwierigkeiten nichts mit Benelux zu tun haben. In diesem Zusammenhang 
werden einige moderne Werkzeuge theoretischer Analyse angewandt, wie die 
Produktions- und Handelsfunktion. Sie wurden jedoch den praktischen Beduerf- 
nissen der Wirtschaftsforschung angepasst. Mit Hilfe dieser Werkzeuge wird 
aufgezeigt, dass die belgische Wirtschaft sich dem Wirtschaftlichen Druck von 
Aussen nicht anpassen konnte, da die Gewerkschaften eine falsche Politik 
befolgten, die von der belgischen Regierung angenommen wurde. Diese Politik 
hat die Loehne in einigen Industriezweigen auf einem zu hohen Niveau eingefro- 
ren. Ueberdies war die Beweglichkeit der Arbeiter zu gering. Wegen dieser 
beiden Faktoren war die wirschaftliche Wohlfahrt in Belgien geringer als sie 
haette sein koennen. Die Punkte (trade points) Ts, T: und T, in der graphischen 
Darstellung zeigen die wirtschaftliche Wohlfahrt in Belgien unter verschiedenen 
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Umstaenden an (gemessen an der Entfernung des Punktes von der Linie des 
konstanten Volkseinkommens LM). Ts zeigt das tatsaechliche %'iveau (niedrig) 
an; Tz das (hoehere) Niveau, welches bestanden haette, wenn eine andere (das 
heisst « die richtige ») Lohnpolitik befolgt worden waere. T, zeigt das (hoechst- 
moegliche) Niveau, das erreicht worden waere, wenn die Beweglichkeit der 
Arbeiter groesser gewesen waere, waehrend T, den «trade Punkt » fuer das als 
Grundlage dienende Jahr 1938 anzeigt. 

Eine protektionistische Politik haette eine Bewegung in die Richtung der 
besser gelegenen Punkte unmoeglich gemacht. 


RESUMEN 


Benelux: experimento en la integración económica 


Es el artículo un análisis de unos aspectos peculiares de la evolución de 
integración económica entre Bélgica, Luxemburgo y Holanda. Es cosa resabida 
que se inculpó a « Benelux » de muchas dificultades existiendo en las industrias 
de Bélgica. Hizose referencia peculiar a las consecuencias de la abolición de las 
fronteras arancelarias y de las distintas políticas de salarios, es decir, una polí- 
tica de fijación de salarios en Holanda y una política « liberal » de salarios en 
Bélgica. 

Consecuentemente, la reintroducción de medidas proteccionistas se la solicitó 
a menudo en Bélgica con el fin de proteger a las industrias del país contra la 
competencia holandesa. Hubo casos que no pudieron los Gobiernos resistir a la 
presión de los grupos industriales amenazados, y restablecieron las limitaciones 
cuantitativas o bien introdujeron impuestos a la importación. 

Este estudio demuestra que las causas ciertas de las dificultades de Bélgica 
son independientes de Benelux. A este respecto se emplean unos modernos instru- 
mentos de análisis teórico tales como las funciones de producción e intercambio. 
Pero se las adaptaron ellas a las necesidades prácticas de la investigación eco- 
nómica. Sirven esos instrumentos para enseñar que la economía belga fue expue- 
sta a presiones económicas exteriores a las que no pudo ella adaptarse, debido 
a una política desacertada que los sindicatos obreros procuraron y el Gobierno 
de Bélgica aceptó. En unos sectores de la industria esta política congeló los 
salarios a un nivel demasiado alto. Por otra parte la movilidad del trabajo fue 
demasiado baja. Por causa de ambos factores fue el bienestar económico en 
Bélgica inferior al que fuera virtualmente posible. En la representación gráfica 
indican los «trade points» (Ts, Tz y Ti) al bienestar económico en Bélgica 
(medido como distancia del «trade point» a la línea LM del rédito nacional 
constante) en variadas ocasiones. El punto T; indica el (bajo nivel) efectivo; el 
punto T: indica el nivel (más elevado) que se hubiera alcanzado si se procurara 
una politica de salarios diferente (es decir «la justa »). El punto T, indica el 
nivel (en lo posible el más elevado) que se hubiera alcanzado a haber sido mayor 
la movilidad del trabajo, mientras el punto T, indica el «trade point » del año 
de base (1938). 

Una política proteccionista hiciera imposible un movimiento hacia los puntos 
mejor localizados. 
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DISCUSSIONI ED ESAMI CRITICI 


LO SCHEMA DELLE INTERDIPENDENZE STRUTTURALI 
APPUNTI BIBLIOGRAFICI E NOTE CRITICHE SUL SUO IMPIEGO 


ORLANDO D’ALAURO 


1. - La relativa incapacità dei sistemi di contabilità nazio- 
nale a tradurre in schemi semplici e, nello stesso tempo, esau- 
rienti, l'andamento economico generale, può, in certo senso, essere 
temperata dalla adozione del sistema delle «interdipendenze strut- 
turali» (input-output system) che, come è noto, devesi al LbuN- 
TIRF (*). 


(') La prima formulazione dello schema del LEONTIEF risale a circa 
venti anni fa. Nello scritto Quantitative Input and Output Relations in 
the Economic System of the United States (in « The Review of Economic 
Statistics », vol. XVIII, agosto 1936) egli presentò il nuovo mezzo di inda- 
gine affermando che, per la descrizione della realtà economica, esso fosse 
più idoneo di quello collegato al concetto di reddito nazionale. Successiva- 
mente, in Interrelations of Prices, Output, Savings and Investment (in 
« The Review of Economic Statistics », vol. XIX, agosto 1937) e nel volume 
The Structure of American Economy, 1919-1929 (Cambridge, Mass., 1941), 
il LEONTIEF presentò il suo modello economico di interdipendenze strutturali. 
Epperò è negli scritti successivi (vedi gli articoli in « The Quarterly Journal 
of Economics »: Output, Employment, Consumption and Investment, feb- 
braio 1944; Ezxports, Imports, Domestic Output and Employment, feb- 
braio 1946; Wages, Profits and Prices, novembre 1946) che egli passa 
dalla fase della ricerca e dell’esposizione concettuale a quella della « pre- 
diction », della previsione economica: in quegli articoli egli adotta il con- 
cetto di « open system » e mostra come la tecnica analitica da lui consi- 
gliata possa essere adattata a pratiche esigenze di « decisione politica ». 
E’ in questa fase che divengono più ampie e significative le critiche al suo 
modello: ed egli ha, in parte, reagito con acume, tentando anche di inse- 
rire elementi dinamici nel suo schema originale statico. (Si vedano, in par- 
ticolare, Recent Development in the Study of Interindustrial Relationships 
in « The American Economic Review », vol. XXXIX, n. 3 (Papers and 
Proceedings), maggio 1949, pp. 210-225, e Studies in the Structure of the 
American Economy: Theoretical and Empirical Explorations in Input-Out- 
put Analysis di LEONTIEF ed altri (New York, 1953), cap. 1-4). 

La bibliografia riguardante le « interdipendenze strutturali » è vasta. 
A titolo esemplificativo ricordiamo, oltre ai numerosi scritti del LEONTIEF, 
i lavori di carattere generale ed espositivo di A. CHABERT (Le système 
d'input-output de W. Leontief e l'analyse économique quantitative, in 
« Economie Appliquée », gennaio-marzo 1950, pp. 173-206), di P. MAILLET 
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Lo schema «input-output» è anch’esso basato sulla divisione 
del processo economico in settori aventi carattere funzionale, 
epperò riguarda, in particolare, il settore produttivo di cui dà 
una esposizione più dettagliata di quella fatta con gli usuali 
sistemi di contabilità nazionale. Nello schema delle interdipen- 
denze strutturali il «conto produzione) («operating» o «pro- 
duction account») dimostra non solo la contribuzione finale di 
ciascun settore al «prodotto nazionale» ma anche i flussi e i tra- 
sferimenti intermedi di prodotti fra le varie categorie produt- 
tive, che nei sistemi di contabilità nazionale sono completamente 
ignorati. 

L’economia di un paese viene — seguendo tale schema — 
divisa in un determinato numero di settori industriali, ciascuno 
consistente di imprese producenti prodotti simili. Ogni industria 


(Une éiude d'économie syntetique: le « modèle » de Leontief, in « Revue 
d'Economie Politique », novembre-dicembre 1950, pp. 669-693); di J. R. 
BOUDEVILLE (Leontief et l'étude du circuit économique, in « Revue Econo- 
mique », novembre 1953, pp. 819-846) e, in Italia, della V. CAo-PINNA (Nuovi 
metodi di programmazione economica - La « input-output analysis », in 
« Rivista di Politica Economica », gennaio 1952, pp. 34-53), di L. FABBRINI 
(Lo schema della struttura economica di W. Leontief, in « Rivista Inter- 
nazionale di Scienze Sociali », marzo-aprile 1952, pp. 103-117; e La matrice 
dell economia italiana e gli sviluppi dell’analisi delle interdipendenze strut- 
turali, in ibid., novembre-dicembre 1953, pp. 501-522). Si vedano anche gli 
scritti vari di F. pi FENIZIO, H. B. CHENERY, W. LEONTIEF, P. G. CLARK, 
V. Cao-PINNA, C. RIGHI, F. PILLOTON, S. GUIDOTTI e B. BARBIERI, contenuti nel 
fascicolo n. 4, 1952 di « L’Industria ». Particolarmente interessanti sono 
le discussioni su Input-Output Analysis and its Use in Peace and War 
Economics, a cui parteciparono, nel dicembre 1948, oltre al LEONTIEF, 
S. FABRICANT, J. FRIEND, W. JACOBS, M. HOFFENBERG, R. W. GOLDSMITH e 
O. MORGENSTERN, pubblicate in Papers and Proceedings in « The American 
Economic Review », vol. XXXIX, n. 3, maggio 1949, pp. 211-240. Per altre 
considerazioni vedi anche G. NYBLEN: The Problem of Summation in Eco- 
nomic Science (Lund, 1951) (specie cap. Il). 

La «input-output analysis» è stata diffusamente considerata in due 
conferenze internazionali. A riguardo della prima conferenza, tenuta a 
Driebergen nel 1950 si vedano gli atti in Input-Output Relations (Ed. The 
Netherlands Economic Institute, 1953). A riguardo della seconda — tenuta 
a Varenna dal 27 giugno al 9 luglio 1954 — si vedano gli articoli di V. Cao- 
PINNA (Le discussioni di Varenna sulla teoria della « input-output analysis » 
in «Economia Internazionale », agosto 1954, vol. VII, N. 3, pp. 573-605; 
e Applicazioni ed esperienze del metodo «input-output » in vari paesi in 
ibid. febbraio 1959, vol. VIII, N. 1, pag. 97-143 e di S. LOMBARDINI (In mar- 
gine al Seminario internazionale di Varenna: osservazioni sull'analisi delle 
interdipendenze strutturali in « L'Industria », 1954, N. 3, pp. 334-368). 
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abbisogna di certi fattori per ottenere una unità del suo prodotto, 
¢ vende il suo prodotto alle altre industrie per soddisfare le loro 
richieste di fattori produttivi. La «input-output table» registra 
tutte le transazioni economiche tra i settori produttivi, in modo 
che le disponibilità di un prodotto siano pari alle sue utilizzazioni. 

Da notare che nel primo schema la «comunità familiare» 
è considerata alla stessa stregua di una industria che fornisca i 
suoi prodotti (servizi) alle altre industrie in cambio di beni di 
consumo (household inputs). Il «governo» è trattato come una 
industria che fa pagamenti agli altri settori dell economia in cam- 
bio di beni e servizi, e che fornisce servizi (il suo prodotto) i cui 
costi sono coperti principalmente con imposte che gravano sugli 
altri settori economici. Il «commercio estero) è anch’esso consi- 
derato come una industria che ha per «inputs» le esportazioni, 
e per «output» le importazioni. Gli «investimenti» non sono con- 
siderati come una industria separata, ma come una parte degli 
«inputs» delle diverse industrie. 

Il sistema originale del LEONTIEF si fonda sulle ipotesi : 


a) che i prodotti siano omogenei; 

b) che non si abbiano produzioni congiunte; 

c) che ogni processo produttivo richieda l’impiego del fat- 
tore lavoro; 

d) che ogni prodotto possa essere ottenuto con un processo 
produttivo «unico» e «lineare» («unico») poichè tutti i fattori 
sono limitazionali, e «lineare ) poichè i coefficienti di produzione 
non variano con il variare della produzione); 

e) che l’economia produttiva operi in una configurazione 
di equilibrio stazionario (’). 


(*) Vedi N. GEORGESCU-ROEGEN, Leontief's System in the Light of Recent 
Results, in « The Review of Economics and Statistics », vol. XXXII, n. 3, 
agosto 1950, pp. 215-216. Il GEORGESCU-ROEGEN ritiene che, se il criterio di 
limitazione viene rimosso, la ipotesi d) possa essere sostituita dalla seguente: 
«la funzione di produzione di ciascuna impresa è indipendente dal pro- 
dotto della industria » (p. 220: in tal modo il sistema diviene « generaliz- 
zato » (per altre considerazioni a questo riguardo vedi anche lo scritto 
di GEORGESCU-ROEGEN, Some Properties of a Generalized Leontief Model, 
in T. C. Koopmans (ed) Activity Analysis of Production and Allocation (op. 
cit., pp. 165-176). Il GEORGESCU-ROEGEN ritiene, inoltre, che la e) possa essere 
meglio espressa così: «the economy is in long-run competitive equili- 
brium » (p. 216). Per le limitazioni concernenti le ipotesi su cui si fonda il 
sistema di LEONTIEF, vedi anche B. CAMERON, The Construction of the Leon- 
tief System, in « The Review of Economic Studies », vol. XIX (I), n. 48, 


1950-51, pp. 19-27. 
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Lo schema, in complesso, presuppone tre tipi di relazioni 
fondamentali. 

1) Relazioni riguardanti la «produzione totale». Tutto il 
prodotto ottenuto è venduto: la vendita alle diverse industrie è 
rappresentata dagli elementi di una riga nella «input-output 
table»: ciò significa che la somma del prodotto totale in ciascun 
settore uguaglia la somma degli acquisti fatti in quel settore (?). 

2) Relazioni riguardanti le «produzioni aziendali». I conti 
di ciascuna industria sono in equilibrio: il valore del prodotto 
è uguale alla somma dei valori dei fattori produttivi le cui voci 
sono indicate nella colonna della «input-output table». Questo 
è la conseguenza diretta dell’accettazione della ipotesi walrasiana, 
che considera due sistemi di equazioni base : il primo riguardante 
le equazioni affermanti «que les quantités des services produc- 
teurs employées sont égales aux quantités effectivement offertes » 
ed il secondo riguardante le equazioni esprimenti «que les prix 
de vente des produits sont égaux à leurs prix de revient en 
services producteurs» (’). 

3) Relazioni riguardanti il «processo produttivo y o la «fun- 
zione di produzione». Per ogni industria o settore industriale, 
«output» ottenuto è esattamente proporzionale all’«input» 
assorbito. 


2. - A titolo meramente informativo facciamo una breve 
sintesi della esposizione dello schema del LEONTIEF (°). 

Si indichino con X, la produzione annuale dell’industria i; 

con Zix l’ammontare del prodotto della industria i assorbito 


(2) Circa la valutazione del prodotto, si ricordi che nella impostazione 
del LEONTIEF l’unità di misura viene riferita all'ammontare di ciascuna merce 
che può essere acquistata con una determinata quantità di denaro. In par- 
ticolare, il LEONTIEF afferma: « In order to obtain the corresponding physical 
amounts of all commodities and services, we simply define the unit of phy- 
sical measurement of every particular type of product so as to make it 
equal to that amount of the commodity which can be purchased for one 
dollar at prevailing prices » (LEONTIEF: The Structure..., op. cit., p. 72). 
Ovvero, come afferma successivamente (in Qutput, Employment, Consump- 
tion and Investment, già cit., p. 297) «quantity purchasable for $ 1.000.000 
at given prices ». 

(?) L. WALRAS, Elements d'économie politique pure ou Théorie de la 
richesse sociale, Edizione definitiva, Losanna, giugno 1900, rist. Parigi, 
1952, p. 212. 

($) L’esposizione è sostanzialmente dedotta dal LEONTIEF: The Structure 
etc. (2* Ed.) specie parte II e The Input-Output Approach in Economic 
Analysis (in Input-Output Relations, op. cit., pp. 1-23). 
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annualmente dall'industria k; con Y, l'ammontare del prodotto 
della industria ¿ reso disponibile per «usi diversi» da quelli 
per le m industrie (i = 1, 2, 3,..., m) considerate nel sistema 
ipotizzato, ossia per la domanda finale: consumi, investimenti, 
esportazioni (cosiddetta «bill of goods»). 

Il bilancio del sistema economico nazionale comprendente le 


m industrie può essere espresso con m equazioni lineari del tipo : 
(1) Xi — Ria — iii Vik... — Wim = Yi 


ovvero, generalizzando, da 


La interdipendenza strutturale (input-output structure) di 
ogni industria può essere descritta con l’uso di «coefficienti tec- 
nici) che riguardano l’ammontare di ciascun «fattore produt- 
tivo) (input) da essa utilizzato per ottenere una unità del suo 
«prodotto » (output). Le relazioni strutturali che vincolano i rap- 
porti fra le varie industrie sono del tipo : 


dar ès == dica 20 

(2) ai TE Re 

ove, appunto, a, è il coefficiente (input coefficient) indicante 
il prodotto della industria i usata nella industria k. 

Inserendo nella (1) le relazioni (2), si hanno m equazioni 


lineari del tipo : 
(3) Xi — 011 Xx — dig X2 —.... — Aik Xx — .... dim Xm = Yi 


e cioè, riassumendo, 


Xi — ax Ax = Yi. 


VAE 


> 


==1 


Il sistema di equazioni (3) può essere risolto per tutti i valori 
delle X, in termini delle «domande finali) Y,, Y;,..., Ym, ossia: 


(4) Xi = Ari Ya + Aoi Po +... + Ani Ya’+....-4+ Ami a 


e, sintetizzando : 


EN Axi Yu. 
k=1 
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Ciò significa che partendo da determinate «domande finali » 
si può arrivare a stabilire la corrispondente produzione, nella 
industria X,, del prodotto 1. 

Ognuna delle costanti A,, è funzione di tutti i coefficienti 
tecnici a,, delle m industrie: dipende, cioè, dalla «matrice strut- 
turale» del sistema economico considerato. (I coefficienti A, sono 
ottenuti, pertanto, dividendo i minori di ordine n - 1 degli ele- 
menti a, della matrice, per il determinante principale (’)). 
Evidentemente, la soluzione del determinante cui corrisponde la 
matrice è più o meno complessa a seconda del numero dei settori 
produttivi considerati (?). 

Le equazioni del tipo (4) costituiscono la rappresentazione 
fondamentale del sistema di interdipendenza strutturale dovuto 
al LEONTIEF. 

I valori delle costanti A,, sono dati dalla inversione (*) della 
matrice dei coefficienti tecnici : 


1 — 011 — MORE levers cts — dim 
Il 5 Il Fa — an NE ee — 42m 
— Ami — Am2 ‘pe Ok RC CT 1 = Amm 


che può essere definita «matrice strutturale) del sistema. 


3. - Lo schema originario del LEONTIEF ha subìto perfeziona 
menti che hanno, in principal modo, riguardato : 

1) la formulazione di modelli «aperti», attraverso la distin- 

zione tra settori «produttivi) e settori «finali» (che è stata già 
in parte considerata nel paragrafo precedente); 


(+) Per chiarimenti, vedi l’articolo di F. V. WAUGH: « Inversion of 
the Leontief Matrix by Power Series » (in « Econometrica », vol, 18, n. 2, 
aprile 1950, specie pp. 143-145. Utile anche la nota di C. RicHI: « Raffronto 
fra i metodi matriciale e «iterativo » per la soluzione dello schema di 
Leontief » in « L'Industria », 1952, n. 4, pp. 547-557). 

(?) La difficoltà del computo è stata parzialmente superata con le cal- 
colatrici elettriche. Vedi quanto scrive a riguardo il LEONTIEF in The Struc- 
ture of American Economy, 2nd Ed., p. 74. Circa la possibilità di adattare 
un metodo semplificato per la soluzione delle matrici del LEONTIEF, vedi 
ancora la nota del RIGHI e il succoso articolo del WAUGH. 

(5) Adoperando la convenzionale notazione matriciale se 


| 
A = ; | D AU el à 
| Aim ia VE EL ES Aim | 
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2) l’adozione di una formulazione «dinamica», a supera- 
mento di quella «statica», attraverso l'ammissione della muta- 
bilità dei coefficienti tecnici e, principalmente, attraverso la intro- 
duzione di coefficienti riguardanti le scorte; 

3) la disaggregazione spaziale dei dati riguardanti le inter- 
dipendenze strutturali di tutta una nazione, seguendo schemi 
regionali più consoni a rilevare le caratteristiche di zone pro- 
duttive aventi strutture fondamentalmente diverse. 


4. - Nel primo schema del LEONTIEF — definito «chiuso» — 
le relazioni riguardanti le «comunità familiari) consumatrici 
erano, come si disse, considerate allo stesso modo delle industriali 
(vedi, per particolari considerazioni: LEONTIEF, The Structure etc., 
p. 41 e segg.) : nè diverso trattamento avevano le relazioni riguar- 
danti «il governo) ed il «commercio estero», mentre gli «inve- 
stimenti» erano considerati come una porzione degli «inputs» 
delle varie industrie. Nessuna differenza cioè si faceva, in tale 
schema, fra i «settori produttivi) riguardanti la combinazione e 
la trasformazione di beni e servizi al fine di produrre altri beni 
e servizi, e i «settori finali», riguardanti la utilizzazione con- 
clusiva di beni e servizi. 

La distinzione dei due settori ha portato alla precisazione 
dei «settori finali) — o «di domanda finale», o «autonomi» — 
e alla definizione del sistema «aperto». In questo sistema alcune 
variabili si ritengono esogene ('): esse riguardano, normalmente, 
i beni ed i servizi destinati ai consumi pubblici e privati, agli 
investimenti, alle esportazioni per il lato richieste (degli outputs), 
e la distribuzione del reddito fra i fattori di produzione e lo 
Stato, e le importazioni, per il lato offerte (degli inputs). 

In un modello «aperto» la determinazione della «domanda 
finale» condiziona la grandezza delle rimanenti variabili colle- 
gate da rapporti di interdipendenza strutturale, e cioè stretta- 
mente vincolati ai coefficienti tecnici di produzione. La determi- 
nazione della categoria di «domanda finale) in cui avvengono 
le variazioni è importante, più che ai fini diretti, ai fini della 
valutazione degli effetti indotti sui singoli e diversi settori del 
sistema economico generale. 


(1) Circa le limitazioni del sistema « aperto » vedi quanto afferma 
HARLAN U. SMITH: Uses of Leontief's Open Input-Output Models (in Activity 
Analysis and Production and Allocation, ed. T. C. Koopmans, New York 
1951, pp. 132-141). 
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Data una serie di coefficienti tecnici descrivente la struttura 
interna di tutti i settori produttivi (*), è la grandezza della 
«domanda finale» che determina .il livello delle produzioni glo- 
bali e il livello della produzione e degli impieghi produttivi per 
ciascun settore. In altri termini, la produzione di ciascun bene 
o servizio può essere espressa come una funzione lineare della 
«domanda finale» di tutti i prodotti. 

Come sottolinea il LEONTIEF : «la logica generale di questo 
procedimento è essenzialmente identica... a quella collegata al- 
l’analisi del moltiplicatore keynesiano» (LEONTIEF, The Struc- 
ture.) p. 206y °C): 

E’ evidente — ma avremo motivo di ritornare su ciò — che 
in un sistema economico «aperto», nel senso dianzi spiegato, 
sulle componenti delle «domande finali) può essere particolar- 
mente esercitata l’azione politico-economica. Questa, agendo entro 
i «gradi di libertà)» concessi alle grandezze delle varie liste di 
«domanda finale», può imprimere un indirizzo diverso a tutti 
i settori economici «produttivi ». 


5. - Gli sviluppi più importanti dello schema del LEONTIEF 
sì sono avuti con l’inserimento di elementi dinamici e l’abbandono 
quasi completo idelle ipotesi statiche. 

Le prime indagini sono, come il LEONTIEF stesso dice, di 
«statica comparativa » : in esse, la descrizione delle relazioni inter- 
industriali viene effettuata in termini di flussi di beni e servizi 
ed espressa, sinteticamente, da coefficienti di produzione fissi. 

Come è noto, l’adozione di coefficienti fissi è al centro delle 
critiche allo schema input-output, eppertanto, prima di iniziare 
l’esame degli elementi dinamici sarà bene fare qualche conside- 
razione a riguardo dell’ipotesi fondamentale assunia dal LEONTIEF. 


(?) Tale serie è rappresentata, appunto, da costanti che dipendono 
dai coefficienti tecnici riguardanti tutte le produzioni, 

() R. M. Goopwin nell’articolo The Multiplier as Matrix, in « The Eco- 
nomic Journal », vol. LIX, n. 236, dicembre 1949, pp. 537-555, ha generaliz- 
zato l'applicazione del moltiplicatore keynesiano con l’impiego della matrice 
del LroNTIEF. Egli cerca, in tal modo, di superare alcuni inconvenienti deri- 
vanti da un quadro aggregativo unico e di tener conto dei punti in cui 
avvengono le azioni iniziali, delle varie reazioni e dei ritardi delle reazioni 
stesse, nei varî settori economici. L’articolo è stato seguito da una nota di 
J. S. CHIPMAN (Prof. Goodwin's Matrix Multiplier, in « The Econumic Jour- 
nal», vol. LX, n. 240, dicembre 1950, pp. 753 - 763) e da una replica del 
GooDwIN (Does the Matrix Multiplier Oscillate?, in ibid., pp. 764-770) 
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L'ipotesi di coefficienti fissi di produzione è normalmente col- 
legata agli scritti del WALRAS, tuttavia spesso si dimentica che 
questi affermò che la utilizzazione, nell'esame dei problemi eco- 
nomici, dei coefficienti fissi poteva essere fatta solo in prima 
approssimazione e per finalità esclusivamente teoriche. Conviene, 
per amor di precisione, riportare quanto a questo riguardo effetti- 
vamente scrisse il WALRAS: «Nous supposons, comme on voit, 
les coefficients (de fabrication) déterminés à priori. En réalité ils 
ne le sont pas: on peut employer, dans la confection d’un produit, 
plus ou moins de tels services producteurs, par exemple, plus 
ou moins de rente, à la condition d’y employer moins ou plus de 
tels ou tels autres services producteurs, par exemple, moins ou 
plus de profit ou de travail. Les quantités respectives de chacun 
des services producteurs qui entrent ainsi dans la confection d’une 
unité de chacun des produits sont déterminées en même temps que 
les prix des services producteurs, par la condition que le prix 
de revient des produits soit minimum. Nous exprimerons plus 
tard cette condition par un système d’autant d’équations qu'il 
y a de coefficients de fabrication à déterminer. Quant à présent, 
nous en faisons abstraction, pour plus de simplicité, en supposant 
que les coefficients ci-dessus figurent parmi les données et non 
parmi les inconnues du problème» (’). 

Cionondimeno la costanza dei coefficienti à conditio sine qua 
non per la derivazione del modello del LEONTIEF : la specificazione 
delle funzioni e la soluzione del sistema di equazioni riguardanti 
tali funzioni si riconnettono in tale modello esclusivamente al 
postulato di coefficienti fissi. 

Alle osservazioni circa la variabilità dei coefficienti, essendo 
operativo il principio di sostituzione, il LEONTIBF rispose osser- 
vando che «it is not the fundamental validity of the principle of 
substitution but its quantitative significance which is important 
from the point of view of empirical analysis» (The Structure... 
p. 201). E sostenne che nelle verifiche indirette dei dati a sua 
disposizione aveva rilevato che gli errori dipendenti dall’assun- 
zione di coefficienti fissi erano di limitata entità (’). 


x 


La natura dei coefficienti di produzione è stata sottoposta 


() L. WaLras, Elements d'économie politique pure ou Théorie de la 
richesse sociale, op. cit., p. 212. 

(2) Si veda, nell’esposizione del LEONTIEF, anche l’« empirical test of 
constancy of input-output ratios » (in The Struclure..., op. cit., pp. 216-218). 


37 
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ad attento esame dal SAMUELSON, dal CAMERON e dal KLEIN. 
Le ipotesi di base ammettono l’esistenza, nello schema di LEONTIEF, 
di una serie di coefficienti strutturali costanti e riguardanti fun- 
zioni lineari di produzione, supposto che i fattori siano usati in 
proporzioni fisse e i settori producano ognuno un solo prodotto. 
Il SAMUEBLSON ('), aggiungendo l’ulteriore ipotesi che l’attività 
produttiva dipenda da un solo fattore primario soggetto a limi- 
tazioni di disponibilità (il lavoro), ammette la possibilità di una 
serie di coefficienti strutturali costanti collegati a produzioni alter- 
native, ossia che permettono sostituzioni fra i fattori di produzione. 
Egli postula, cioè, l'ammissione di un sistema di funzioni di pro- 
duzione omogeneo di primo grado per tutte le variabili dei fattori : 
e dimostra che ogni domanda finale non può essere soddisfatta 
che con un solo processo produttivo, qualunque sia il livello di 
produzione richiesto. 

In tal modo, il SAMUELSON introduce il concetto di sostitu- 
zione ma conserva alcune delle caratteristiche base dello schema 
del LEONTIEF : quella della produzione a rendimenti costanti, quella 
della concorrenza perfetta e quella della produzione, in ciascun 
settore, di un solo e omogeneo prodotto. Il CAMERON (’), analiz- 
zando con acutezza le relazioni caratteristiche del sistema di 
LEONTIEF ed i suoi collegamenti con la teoria dell’equilibrio eco- 
nomico generale, ha anch’esso mantenuto le ipotesi basilari dello 
schema, ma, esaminando in concreto la portata della variabilità 
dei coefficienti di produzione, ha escluso che per essi abbia molta 
importanza, specie in periodi brevi, l’effetto sostitutivo provocato 
dalla variazione dei prezzi. 


(*) P. SAMUELSON: Abstract of a Theorem Concerning, Substitutability 
in Open Leontief Models (in Activity Analysis of Production and Allocation, 
op. cit., pp. 142-146). Vedi, nello stesso volume, gli scritti del KooPMANS 
(pp. 147-154) e dell’Arrow (pp. 155-164). 

(2) Il B. CAMERON analizza lo schema di LEONTIEF in due articoli 
molto interessanti. Nel primo (The Construction of the Leontief System in 
«The Review of Economic Studies», 1950-51, vol. XIX (I), n. 48, pp. 19-27) 
egli considera in particolare il sistema delle relazioni usate dal LEONTIEF e le 
connessioni con un sistema di equilibrio generale. Nel secondo (The Pro- 
duction Function in Leontief Models in ibid., 1952-53, vol. XX (I), n. 51, 
pp. 62-69) egli esamina il postulato dei coefficienti fissi: distingue « employ- 
ment coefficient » e «material coefficient », ammette la importanza rela- 
tiva della « factor-substitution », epperò, facendo riferimento ad una inda- 
gine riguardante l’industria manifatturiera australiana, pone in evidenza 
come le sostituzioni causate (per i « material coefficient », in ispeeie) dai 
prezzi si siano rivelate di scarsa importanza, per lo meno in brevi periodi. 
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Al KLEIN (*) si devono ulteriori e interessanti sviluppi. Egli 
respinge alcune delle ipotesi fondamentali e ammette la possibi- 
lità di estendere la teoria del SAMUBLSON al caso di produzioni 
congiunte e all’ipotesi di mercati imperfetti. 

Il KLEIN ricorda che, in realtà, nel mondo economico le pro- 
duzioni congiunte sono la regola e non l’eccezione e dimostra 
come anche nel caso di produzioni congiunte e in regime di con- 
correnza perfetta o imperfetta è ammissibile il criterio della 
sostituibilità. Nel caso di un mercato perfetto egli afferma che 
è possibile concepire una funzione di produzione che permetta 
metodi di produzione alternativi e determini un insieme di para- 
metri strutturali rappresentati da coefficienti tecnici costanti. 
Nel caso di un mercato imperfetto, sempre ammessa la possibilità 
di produzioni alternative, egli rileva che i coefficienti costanti non 
possono essere considerati come parametri puramente tecnici, poi- 
chè dipendono dai parametri delle funzioni dell’offerta e della 
domanda, ed hanno, pertanto, un fondamento anche economico. 

In sintesi, le obiezioni più importanti alla costanza dei coef- 
ficienti di produzione hanno riguardato il fatto che essi possono 
variare, come normalmente accade: 

a) al variare delle quantità prodotte : 

1) poichè le variazioni nelle quantità prodotte non recano 
variazioni proporzionali nell’impiego dei fattori produttivi (ad 
esempio una maggior richiesta di servizi ferroviari non comporta 
sempre ed immediatamente una maggior richiesta di combustibile 
e di attrezzature, ma è di solito soddisfatta, entro certi limiti, 
con migliore utilizzazione dei fattori esistenti) (’); 

2) poichè le variazioni nelle quantità prodotte possono mu- 
tare l’importanza relativa delle industrie aggregate: in effetti i 
coefficienti fissi presuppongono non solo che — col variare della 
quantità prodotta — la produttività di tutti i fattori muti, nelle 
imprese del settore considerato, nella stessa proporzione, ma anche 
che il peso delle varie imprese rimanga immutato: ciò in realtà 
mon accade e quindi ogni variazione nelle produzioni può spo- 
stare il rapporto «input-output» per il settore aggregato (si con- 


(*) L. R. KLEIN: On the Interpretation of Professor Leontief's System 
(in «The Review of Economic Studies», 1952-53, vol, XX (2), n. 52, pp. 131-136). 

(2) Si è, cioè, nel campo di quelli che il TRAVAGLINI chiama « costi 
decrescenti impropri, connessi con il principio del mancato sfruttamento dei 
fattori. Vedi il suo lavoro: Punti controversi della teoria del costo cre- 
scente (Roma, 1933), pag. 36. 
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sideri, ad esempio, il settore «industria tessile»: la domanda 
di prodotti chimici fatta dal settore è ben diversa a seconda che 
la variazione nella domanda di prodotti tessili riguardi tessuti a 
fibre naturali o tessuti ottenuti con fibre artificiali : e ciò dà luogo, 
evidentemente, a differenze nei coefficienti tecnici): una aggrega- 
zione più limitata può ridurre ma non eliminare questo incon- 
veniente ; 

b) al mutare delle conoscenze tecniche, poichè esso può recare 
una modifica nel rapporto di impiego dei fattori produttivi : questa 
variabilità ha, per altro, non grande importanza se si conside- 
rano periodi brevi; 

c) al variare dei prezzi, che opera, sia pure in maniera 
discontinua, sostituzioni determinate dalla diversa variabilità dei 
prezzi dei fattori produttivi: tutto ciò può essere trascurato 
facendo riferimento a un periodo breve ma non deve essere 
affatto ignorato nella preparazione delle tavole di coefficienti fissi. 


6. - Le critiche all’adozione dei coefficienti fissi, hanno avuto, 
come prima conseguenza, l’eliminazione dei coefficienti fissi per 
il settore consumo, che, come si è detto, è stato distinto dai set- 
tori produttivi e inserito nella «domanda finale). 

Successivamente la stessa adozione di coefficienti fissi di pro- 
duzione (intesi nel senso più ristretto) è stata sottoposta a ulte- 
riori qualificazioni. In effetti, i coefficienti tecnici di produzione 
non tenevano conto alcuno del bisogno di capitale e dei flussi di 
beni necessari per fronteggiare quel bisogno. 

«The actual economic progress — affermava nel 1949 il LEON- 
TIEF (*) — involves not only flows but also stocks of commodities — 
inventories of raw materials, «goods in process» and finished 
products, also stocks of machinery and buildings usually identified 
as fixed capital, and, last but not least, residential dwellings 
and household stocks of durable consumer goods ». 

A fianco dei coefficienti strutturali il LEONTIEF ha, pertanto, 
consigliato di porre una serie parallela di coefficienti di capitale 
(stocks), partendo dalla ipotesi che le condizioni tecniche, nel 
senso più ampio della parola, determinano anche l’entità di ciascun 
tipo di stock che ogni industria deve avere a disposizione per 
ottenere una unità del suo prodotto. Ciò implica che un aumento 
di produzione richieda, proporzionalmente, più ampi stocks e 
viceversa, una diminuzione; però non può dirsi esistano legami 


(*) The Structure... 22 Ed., p. 211. 


n 


Lo schema delle interdipendenze strutturali etc. 573 
— Pre  —_ _' _ PPPMuiIc0. >  ._ A 


di perfetta riversibilità. Se una industria aumenta la sua produ- 
zione, la sua domanda per i prodotti degli altri setti.* economici 
aumenterà, non soltanto per l’aumentato bisogno corrente di cui 
ai coefficienti tecnici di produzione, ma anche per aumentare i 
suoi stocks, in relazione ai definiti coefficienti di capitale. 

Al contrario, se la produzione diminuisce è necessario distin- 
guere fra «inventory holdings» nel senso stretto della parola, 
da un lato, e investimenti di elementi fissi dall’altro. I primi 
possono essere utilizzati, e quindi ridotti, attraverso la trasfor- 
mazione in «inputs on current account» (il che rappresenta il 
rovesciamento del processo in base al quale sono stati inizial- 
mente costituiti). I capitali fissi (fixed stocks) invece non possono 
essere adeguatamente ridotti attraverso lo stesso semplice pro- 
cesso di assorbimento nel conto della produzione corrente: per- 
tanto, in tal caso, la differenza fra gli stocks tecnicamente neces- 
sari e quelli realmente disponibili determina il livello della capa- 
cità produttiva «oziosa). 

Questo sistema, cui si riferiscono le più recenti elaborazioni 
del LEONTIEF ('), è, im certo senso, irreversibile, poichè funziona 
nel caso di un aumento, supposta una capacità produttiva intera- 
mente impiegata, mentre nel caso di diminuzione i suoi effetti 
sono ridotti anche perchè il tasso di consumo del capitale è, 
considerando periodi brevi, lento se non proprio nullo. 

L’inclusione dei coefficienti di capitale trasforma il sistema 
originale del LEONTIEF in un sistema «dinamico », attraverso l’in- 
serimento del principio di accelerazione. Epperò, come hanno 
fatto constatare alcune analisi empiriche, è piuttosto dubbio che 
le relazioni fra produzione e formazione di capitale siano, in pra- 
tica, soddisfacenti, proprio a causa delle variazioni nel grado 
di capacità di utilizzazione del capitale (?). 


(1) in Studies in the Structure... op. cit. p. 68 e segg. Il LEONTIEF a 
Varenna ha presentato un tipo di modello dinamico idoneo a descrivere 
le modifiche strutturali di un sistema economico. Lo schema proposto dal 
LEONTIEF comporta aggregazioni di natura temporale gravate dalle stesse 
difficoltà pertinenti alla costruzione dei numeri indici. La «tavola» pro- 
posta può avere valore storico ma non serve molto per la definizione della 
prevedibile stabilità o instabilità delle relazioni strutturali. 

(>) Bastano, a tal uopo, i riferimenti inclusi nello scritto di S. KUZNETS, 
The Relation Between Capital Goods and Finished Products in the Business 
cycle (in Economic Essays in Honor of Wesley Clair Mitchell. Ed. Columbia 
University Press, 1935, pp. 209-267, ristampato in Economic Change (New 
York, 1952) pp. 47-104) e nell’articolo di H. B. CHPNERY, Overcapacity and 
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Seguendo le indicazioni del LEONTIEF, R.N. GROSSE ha cal- 
colato due serie di coefficienti di capitali (stocks) ('): la prima 
concernente le giacenze in magazzino, la seconda concernente le 
entità dei diversi equipaggiamenti (attrezzature): entrambe cor- 
rispondono alla quantità di capitale richiesto per unità produttiva. 

Nelle formulazioni riguardanti un sistema «aperto» ma «sta- 
tico », gli impieghi riguardanti il fabbisogno di capitale sono assor- 
biti dalla « domanda finale». Nelle esposizioni fatte in Studies in 
the structure etc. e già citate, la creazione dei «coefficienti di 
stocks» porta a modificare le equazioni di equilibrio contabile. 

Indicando con $,, il saggio (*) di aumento o di diminuzione 
dello stock di beni dell’industria à utilizzato dalla industria k 
come «fondo capitale» in un dato istante, si ha: 


m Y 


(5) Xi — da Ck — 


= 


Six = Fi. 


NA 


Il 
” 
= 
I 
[nni 


(In tale espressione il primo termine rappresenta la produzione 
dell’industria i, il secondo la quantità della produzione del- 
l’industria i richiesta per i bisogni correnti dei vari settori 
produttivi delle altre industrie, il terzo le quantità di 7 assor- 
bite dalle altre industrie in «conto capitale»). Il termine Y, 
continua a rappresentare la «domanda finale» — o del settore 


the Acceleration Principle (in « Econometrica », vol. 20, n. 1, gennaio 1952, 
pp. 1-28). Quest'ultimo ha predisposto una relazione alternativa, il «capacity 
principle », in cui la formazione di capitale è collegata alla differenza fra 
lo stock richiesto per la produzione e l'ammontare realmente disponibile: 
tale relazione sembra permettere una spiegazione più soddisfacente del 
principio di accelerazione, ai fini della valutazione dei livelli di capitale 
in molte industrie. 

(+) Vedi in The Studies in the Structure..., op. cit. il cap. 6, dovuto 
al GROSSE, dal titolo: The Structure of Capital. Il KLEIN recensendo il volume 
ha fortemente criticato il modo in cui è avvenuta la determinazione di tali 
coefficienti (« The Journal of Political Economy », vol. LXI, n. 3, giu- 
gno 1953, p. 260). 

(?) Adoperiamo, come già abbiamo fatto in precedenza, le notazioni 
ed i simboli usati dal LEONTIEF; la esposizione segue quella da lui fatta in 
Studies in the Structure, cap. 3. 

Il simbolo $;y è la derivata di Si, (stock del bene prodotto dalla 
industria è e usato dall'industria k) in funzione del tempo t: ossia è pari a 
d Six (6) à 

hy re 
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autonomo — epurata, evidentemente, da quella che è andata a 
finire nel terzo termine. Si noti che le quantità del prodotto del- 
l'industria è assorbito in conto deperimenti, sostituzioni e manu- 
tenzioni non sono incluse nel terzo termine, ma nel secondo, 
a meno che non siano considerate parte della domanda finale, 
come investimenti particolari). 

Alle equazioni strutturali (5) devono, data la qualificazione 
ora adottata, esserne aggiunte altre riguardanti appunto la varia- 
zione degli stocks. 

Evidentemente, se le ipotesi fondamentali rimangono ferme, 
la quantità di capitale S proveniente dall’industria i e necessaria 
alla produzione dell’industria %, è proporzionale al volume della 
sua produzione, Xx: 


(6) Six = dik Xx 


I valori di 6, sono i «coefficienti degli stocks». 

La differenziazione della (6) in funzione del tempo, per la 
determinazione del saggio di variazione, in aumento o in dimi- 
nuzione, dei flussi di stocks, riferita alla variazione della pro- 
duzione dell’industria X (ossia Xx ) porta alla equazione : 


(7) Six = bx Xx 
Sostituendo nella (5) le due serie di relazioni strutturali (2) 
e (7) si ottiene il sistema «dinamico » di equazioni finali : 


m m 
(8) X- > ax —) bu Xe = Y 
k=1 k=i 


che è un sistema di m equazioni differenziali lineari con coeffi- 
cienti costanti. Le m incognite sono identiche a quelle esistenti 
nel sistema statico : ossia i flussi dei prodotti delle varie merci e 
servizi X,, X.,..., Xm. A causa di ciò la soluzione del sistema dina- 
mico porta alla determinazione, o forse alla predizione, della con- 
dotta di ciascuna di queste variabili nel tempo. Se la funzione 
di produzione, Xx (t), è temporalmente determinata, le corrispon- 
denti variazioni dei flussi degli input, “ix(t), assorbiti e i 
«capital stocks», Six (t), del kmo settore dell’economia, pos- 
sono essere trovati sostituendo Xx (t) nelle equazioni (2) e (6). 
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La completa serie dei coefficienti di capitale delle m industrie 
sopra descritte forma una matrice quadrata : 


b11 0. dim 
RAR : 
bint eee. binm 


Ciascuna colonna di tale matrice riguarda il fabbisogno di scorte 
di un particolare settore dell’economia: la matrice rappresenta 
il fabbisogno strutturale di capitale in una data situazione eco- 
nomica. Insieme con la già definita matrice dei coefficienti tec- 
nici, a, essa riassume l’informazione primaria strutturale richie- 
sta per la derivazione delle proprietà generali dinamiche di un 
dato sistema economico (’). 


7. - L’analisi delle interdipendenze strutturali è stata svilup- 
pata anche in senso spaziale, con studi rivolti a esaminare le rela- 
zioni dipendenti dalle distribuzioni regionali delle attività eco- 
r.omiche. 


(+) La soluzione del sistema di equazioni differenziali lineari: 
k=m 


SS 
Xi= > Ck @M Li (Y, Yar ss Yen) 
k=1 
descrive lo sviluppo (the law of growth) delle diverse produzioni. 

Le varie soluzioni renderebbero possibile rispondere ai vari tipi di 
questioni concernenti lo sviluppo temporale del sistema economico. 

Evidentemente, le soluzioni implicano la determinazione dei valori delle 
radici 4; e dei coefficienti cj nonchè la forma delle funzioni Li, che inclu- 
dono gli effetti specifici della « domanda finale ». 

Il LEONTIEF in Studies etc. tratta di queste soluzioni considerando sia 
un sistema di equazioni « omogenee » che concerne il tipo « chiuso », sia 
un sistema di equazioni « non omogenee » che riguarda il tipo « aperto » 
(vedi pp. 58-59). 

Non essendo fra gli scopi di questo lavoro quello di considerare in det- 
taglio la esposizione analitica del sistema del LEONTIEF, si fa rinvio, per la 
sua estensione « dinamica », oltre che allo scritto in Studies in the 
Structure... etc. (pp. 55-90), agli articoli del D. HAWKINS, Some Conditions 
of Macroeconomic Stability, in « Econometrica », vol. 16, n. 4, ottobre 1948, 
(pp. 309-322) (in cui viene esposto un modello che assume costanti coeffi- 
cienti tecnici e pieno impiego di tutte le risorse, come nel modello di Lron- 
TIEF) e del W. GEORGESCU-ROEGEN, Relaxation Phenomena in Linear Dy- 
namic Models, in Activity Analysis of Production and Allocation, già cit., 
(pp. 116-131) (in cui è particolarmente considerato l’aspetto della Uisconti- 
nuità che, secondo V'A., è alla base del modello dinamico del LEONTIEF) 
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Lo sviluppo dell'analisi regionale ha, in genere, mirato a de- 
terminare gli effetti : 

a) dipendenti da cambiamenti di carattere nazionale; 

| b) dipendenti da cambiamenti avvenuti in una determinata 
regione. 

Il primo tipo di analisi è stato sviluppato in ispecie dal 
LEONTIEF, per l’aspetto teorico, e dall’Isarp per le valutazioni em- 
piriche (*). All’Isarp si deve anche lo sviluppo del secondo indi- 
rizzo (*). Fa d’uopo ricordare che il CHENERY (*) ha consigliato 
l'adozione di un terzo indirizzo che, in certo senso, cerca di com- 
pletare i due precedenti. 

Ci sembra che il primo tipo di analisi presenti caratteristiche 
più originali del secondo. Quest’ultimo, infatti, sempre ammesso 
che si riescano a definire con esattezza i limiti economici di una 
regione, considera aggregazioni di carattere regionale ma dà luogo 
a modelli simili a quello generale (nazionale), dato che i cam- 
biamenti i cui effetti si vogliono determinare nell’ambito regio- 
nale, sono considerati come i cambiamenti nei settori della «do- 
manda finale» nei modelli generali (nazionali). 

Ad ogni modo, ai fini di un esame completo dell’argomento, 
cercheremo di esporre in breve le caratteristiche dei due indirizzi, 
accennando infine anche alle modifiche consigliate dal CHENERY. 

Esporremo in breve, con lievi modifiche, il modello consigliato 
dal LEONTIEF. 

L’applicazione del sistema parte, evidentemente, dal presup- 
posto che le strutture economiche delle diverse regioni di uno Stato 
siano interdipendenti. Nel modello sono considerate due cate- 


(*) Vedi, in Studies in the Structure..., op. cit., il cap. 4 (Interregional 
Theory) dovuto al LEONTIEF e il cap. 5 (Some Empirical Results and Problems 
of Regional Input-output Analysis) dovuto all'Isarp (W.). 

(2) W. IsarD, Interregional and Regional Input-output Analysis: a Model 
of a Space-economy (in « The Review of Economics and Statistics », 
vol. XXXIII, n. 4, novembre 1951, pp. 318-329). 

(2) H. B. CHENERY, Le interdipendenze strutturali tra l’Italia del Nord 
e quella del Sud (in « L'Industria », 1953, n. 1, pp. 3-26). Il CHENERY mette 
in rilievo l’importanza della analisi regionale. « Per tener conto degli effetti 
regionali — egli osserva — il modello nazionale delle interdipendenze strut- 
turali deve essere ampliato fino a comprendere i seguenti tipi di variazioni 
regionali: 1) differenze nei processi produttivi; 2) differenze nelle composi- 
zioni degli acquisti dei consumatori; 3) variazioni nella fonte di offerta 
e nella composizione della domanda finale (investimenti, spese di pubblica 
amministrazione, esportazioni) » (p. 4). In sostanza ciò viene fatto dal- 
P'IsarD, sia pure con qualche semplificazione. 
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gorie di merci e servizi: la categoria regionale che riguarda 
le merci e servizi che sono prodotte in località prossime a 
quella ove sono consumate e la categoria «nazionale» (o interna- 
zionale) che riguarda merci e servizi prodotti in località distanti 
da quelle in cui sono utilizzate: ovviamente, per le prime l’equi- 
librio fra produzione e consumo è raggiunto su base regionale, 
per le seconde su base nazionale (o internazionale) (?). 

Una serie di costanti «locali» mostra l’importanza percen- 
tuale della partecipazione di ciascuna regione al prodotto totale 
di ogni merce «nazionale». Fissata tale distribuzione diviene 
determinata la domanda per i prodotti propriamente regionali 
e da essa può esser derivata la distribuzione regionale dei totali 
«inputs ». 

Con la distribuzione regionale di tutti gli «outputs» («re- 
gionali) e «nazionali »), le cifre del corrispondente consumo pos- 
sono essere determinate tenendo presenti le caratteristiche strut- 
turali delle singole industrie. 

Il LEONTIEF ha formulato uno schema analitico allo scopo di 
determinare i differenti effetti regionali di un cambio nella do- 
manda finale dei prodotti di una data economia nazionale. 

Fra le m merci e servizi considerati, egli definisce le prime h 
«regionali» e le residue m-h «nazionali » : 

ed indica da Le i=l+g=1,,...,m. 
g9=h+1, h+23,...,m 

La nazione considerata è divisa in m distinte regioni 
a NE 
Xi, Xi, Xy rappresentano i prodotti totali nazionali delle varie 

merci e servizi; 
jXi, jX1, ;Xg rappresentano i prodotti regionali; 

Yi, Yi, Yg rappresentano il totale della domanda finale per le 
varie merci e servizi; 
¡fi si riferisce alla domanda finale per merci e servizi regionali 

nella regione j. 


(*) Per il LEONTIEF la distinzione non è, però, esauriente. « The simple 
distinction between only two classes of commodities — the «regional » and 
the « national » — is intended to be used as a first approximation to a more 
graduated scale of differences between commodities with respect to distance 
shipped » (Studies in the Structure... op. cit., p. 93). Egli è ben conscio 
delle difficoltà comportate dalla distinzione: afferma che « the prablem of 
a proper definition of regions... is quite analogous to the question of a 
proper distinction between separate industries » (ibid., p. 94). 
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La struttura del sistema è determinata da due serie di 
costanti: aix che à il coefficiente tecnico «input-output» (è noto 


Wik 
che aix = a ) e ¡rg che rappresenta la proporzione del prodotto 


totale nazionaledella merce «nazionale ) y prodotta nella regione 
j, ossia: 


(9) TRS 


Il sistema riguardante le equazioni «input-output» per tutta 
la nazione è risolto con le (3) e (4), considerando sia le merci 
«regionali» che le «nazionali» (¿=1,2,....,h,h+1,....,m). 

I prodotti regionali jXg di qualsiasi merce «nazionale ) pos- 
sono essere determinati moltiplicando il prodotto nazionale per 


appropriate percentuali regionali : 
(10) jXg = jrg - Xg 


Per derivare i prodotti regionali dalle merci «regionali» 
occorre separare, nel sistema riguardante il prodotto totale, le 
prime h equazioni descriventi l’equilibrio generale fra produzione 
e consumo di questa particolare categoria di beni, e poi scom- 
porre ciascuna di esse in n equazioni di equilibrio regionale. 
Si ottiene così per ciascuna regione una serie separata di equa- 
zioni strutturali per le merci e servizi «regionali » : 


m 


(11) A > ana 5% 
eri 
Ogni sistema di questo tipo contiene h equazioni — una per 
ogni prodotto «regionale» — ed m + 1 variabili, poichè il con- 


sumo regionale totale di ogni merce e servizio regionale dipende 
dalle richieste di «input» di tutte le industrie (regionali e nazio- 
nali) operanti in quella regione. La domanda finale localizzata 
nella particolare regione, jY1, è nota mentre le m-h produzioni 
delle merci nazionali ottenute nella regione sono determinate attra- 
verso le serie Xi e ¡Xg. Risolvendo, quindi, il sistema precedente 
per i rimanenti h prodotti delle merci regionali, si ha: 


ue SQRT (O AC DEA h 
(12) Me Big ¡Xy + Di Cix ¡Fx E pia LU 


y yor oy 
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Le due serie di costanti Big e Cix sono stabilite in base ai 
coefficienti base aix. Il valore di jXg può essere espresso come 
funzione lineare della domanda finale Yi, Y2,..., Yn. In tal modo 
ogni produzione regionale di una merce regionale può essere deri- 
vata da una data domanda finale. Questa deve essere descritta in 
termini della domanda totale esterna per ciascun gruppo di merci 
«nazionali ) e separata dalla domanda regionale per tutte le merci 
e servizi «regionali». Nel caso speciale in cui la domanda finale 
comprende solo merci del primo tipo, il computo è talvolta sempli- 
ficato poichè sparisce l’ultimo termine a destra dell’equazione (12). 

Il LBONTIEF ha anche considerato la possibilità di una ulte- 
riore estensione del suo schema con suddivisioni successive, in 
aree sempre più ristrette, degli ambiti regionali e la possibilità 
di una qualificazione dinamica dello schema stesso (vedi Studies 
in the Structure..., pp. 99-115). 


8. - Il modello dell’ISARD, come si è già detto, riguarda un 
indirizzo diverso. L’ Isarp considera n regioni e m merci e servizi. 
Indica con «Xi la produzione totale della merce X nella indu- 
stria i nella regione k, con xij l’ammontare del prodotto della 
industria è nella regione k assorbito dall'industria j nella regione J, 
e con xYi la domanda finale del prodotto dell’industria à nella 
regione k. Le equazioni generali sono, pertanto : 


(19 na = DI D kiTi; — MO ( a 


L’IsARD assume coefficienti costanti di produzione ('), che così 
indica (14; è la produzione totale della industria j nella regione 1): 


T;: 
(21) Kad; = Y 


14; 


(*) Egli ammette che questa ipotesi è condizionata alla stabilità delle 
correnti di scambio interregionali, le quali sono strettamente legate, a loro 
volta, alla stabilità dei prezzi di offerta delle merci prodotte dalle varie 
regioni (vedi, art. cit. pp. 322-323). Lo schema dell’Isarp rassomiglia alla 
« trade matrix » che il FRISCH usa nel considerare sul piano internazionale 
le relazioni fra esportazioni ed importazioni: vedi gli articoli: On the Need 
for Forecasting a Multilateral Balance of Payments (in « The American 
Economic Review », vol. XXXVII, n. 4, settembre 1947, pp. 535-551) e Outline 
of System of Multicompensatory Trade (in « The Review of Economics and 
Statistics », vol. XXX, n. 4, novembre 1948, pp. 265-271). 
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L’equazione (1) può, pertanto, essere così ritrascritta : 
(39 Xi = à k1@ij 1X; A te 


La soluzione di tale equazione, considerando il prodotto di 
ciascuna industria in ogni regione in termini di «domanda finale y, 
porta a: 


(4) PS. Co > D xiAij 1Yj 


ki Di; x A à - 
dove x1Aij = Dina essendo D il determinante del sistema lineare 


(3) e xiDij il complemento algebrico (minore) dell’elemento - wai 
in questo determinante. 

Dal modello di Isarp deriva una «interregional and regional 
input-output table» con un numero di n° caselle : la maggior parte 
di esse serve per determinare la struttura interindustriale inter- 
regionale, alcune servono a determinare le strutture di ciascuna 
regione e la struttura nazionale. 

in complesso il modello dell’Isarp concerne tre tipi di diffe- 
renti relazioni regionali: «1) that associated with the diverse indu- 
strial composition of regions; 2) that associated with the finely 
interwoven and interlaced network of heterogeneous as well as 
homogeneous market and supply areas of a space-economy ; 3) that 
associated with different production practices and consumption 
patterns in different geographic areas». Attraverso queste rea- 
zioni «l’effetto di qualsiasi cambio regionale (e nazionale) è tra- 
smesso alle altre regioni, influenzando la loro struttura in ter- 
mini di produzione, impiego, reddito... e influenzando il flusso del 
commercio fra le regioni) (art. cit., p. 328). 

Il CHENERY ritiene che il modello dell’Isarp esageri gli effetti 
regionali mentre quello del LEONTIFF li sottovaluti, e consiglia un 
modello che combini entrambi gli indirizzi. Egli propone di sta- 
bilire «coefficienti regionali di offerta», determinati tenendo conto, 
per ogni merce, della parte fornita da ciascuna delle diverse re- 
gioni. Egli calcola, inoltre, la ripartizione regionale delle do- 
mande finali. Evidentemente, la soluzione del CHENERY è inge- 
gnosa : essa però urta vieppiù con la difficoltà di ottenere dati 
utili per effettuare una analisi soddisfacente. 
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9. - Fra gli sviluppi recenti e interessanti dello schema delle 
interdipendenze strutturali, sono da annoverare gli studi di «pro- 
grammazione lineare». (*) In certo senso questo indirizzo è volto 


(*) L’espressione « programmazione lineare » (linear programming) non 
è sempre appropriata a individuare il campo di indagine del nuovo indi- 
rizzo teorico. Sono state, pertanto, consigliate e usate altre espressioni rite- 
nute più soddisfacenti quali, nella dizione anglosassone, quella di « pro- 
gramming of interdipendent activities », « activity analysis », « theory of 
the allocation of resources » etc. Tuttavia la dizione « programmazione 
lineare » è la più usata: essa concerne, per altro, analisi che anche in pas- 
sato — ad esempio quella riguardante i coefficienti fissi di produzione e 
quelle riguardanti le produzioni congiunte — furono trattate dagli econo- 
misti seguendo ipotesi di linearità (vedi, per osservazioni a questo riguardo, 
la « Introduction » di T. C. Koopmans alla pubblicazione da lui curata 
Activity Analysis of Production and Allocation (Cowles Commission for 
Research in Economics - mon. n. 14, New York, 1951) e G. Morton: Notes 
on Linear Programming (in « Economica », vol. XVIII, n. 72, novembre 1951, 
pag. 397-411) (in questo articolo vi sono anche applicazioni tecniche sem- 
plificate del metodo). 


Il noto saggio di J. v. NEUMAN (Uber ein bkonomisches Gleichungs- 
system und eine Verallgemeinerung des Brouwerschen Fixpunktsatzes in 
« Ergebnisse eines mathematischen Kolloquiums » n. 8, 1935-36, pag. 73-83, 
tradotto in italiano in « L'Industria » 1952, n. 1, pag. 1-13 sulla base della 
versione in inglese pubblicata in « The Review of Economic Studies », vol, 13 
(I), 1945-46, pag. 1-9) è alla base delle concezioni riguardanti i modelli di 
« programmazione lineare ». Circa la utilità della interpretazione della 
teoria del NEUMAN — anche in relazione alla teoria del LEONTIEF — si veda 
N. GEORGESCU-ROEGEN : The Aggregate Linear Production Function and its 
Application to von Neuman's Economic Model (in Activity Analysis of 
Production and Allocation, op. cit., pag. 98-115) e, per un interessante com- 
mento, F. BRAMBILLA: Il contributo di Georgescu-Roegen allo schema di 
v. Neuman riguardante l'equilibrio economico generale (in « L'Industria », 
1952, n. 1, pag. 29-35). Fondamentali sono i lavori di M. R. Woop e G. B. 
DANTZIG: Programming of Interdipendent Activities: 1 - General discussion. 
2 - Mathematical models (dovuta al DANTZIG) (in « Econometrica », vol. 17, 
n. 384, luglio-ottobre 1949, pag. 193-211) riprodotti, con modifiche, in Activity 
Analysis (già cit.). Vedi anche il volumetto di A. CHARNES, W. W. COOPER, 
A. HENDERSON: An Introduction to Linear Programming (New York, 1953) 
(la parte I: « An economic introduction to linear programming » è dovuta 
al Cooper e allo HENDERSON, la parte II: « Lectures on the mathematical 
theory of linear programming » è dovuta al CHARNES) e gli articoli di R. 
DoRFMAN: Mathematical, or « Linear», Programming (in « The American 
Economic Review » volume XLIII, n. 5, p. I, dicembre 1953, pag. 797-825) 
(di questo autore d’indubbio interesse per la trattazione dei problemi azien- 
dali è anche il lavoro: Application of Linear Programming to the Theory 
of the Firm - Including an Analysis of Monopolistic Firms by non - Linear 
Programming, Los Angeles, 1951) e del J. CHIPMAN: Linear Programming 
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a generalizzare il modello di LEONTIEF: esso mira a tradurre in 
termini analitici il problema del massimo economico. La massi- 
mizzazione (o la minimizzazione) riguarda funzioni che hanno, 
come i vincoli (eguaglianze o disuguaglianze) che le condizionano, 
variabili lineari. 

Il modello di LEONTIEF è considerato quale caso speciale della 
programmazione lineare, poichè non considera metodi alternativi 
di produzione, ma concerne sempre il raggiungimento di un obiet- 
tivo (ad es. : una certa domanda finale, un certo livello di prezzi, 
un certo sistema di tassi di salari) realizzabile in un solo modo. 

La programmazione lineare, invece, implica problemi di scelta 
alternativa al fine di massimizzare (o minimizzare) una funzione : 
riguarda la determinazione del modo più economico per raggiun- 
gere determinati obiettivi. Inversamente, se i mezzi sono limitati 
il problema diviene, ovviamente, quello di massimizzare il fine. 
E” evidente che la teoria della programmazione ha ovvia somi- 
glianza con la teoria dei giuochi ('), dato che lo studio della con- 
dotta economica è analogo a quello di un gioco effettuato in certe 
condizioni da un numero di giocatori adottanti strategie diverse. 

La programmazione lineare serve a porre nuovamente alcuni 
dei problemi fondamentali della scienza economica, al fine di arri- 
vare a decisioni pratiche. Essa utilizza il concetto di «processo 
economico », inteso come metodo per assolvere ad un dato compito 
economico. Le scelte economiche che essa considera riguardano 
decisioni circa i «processi» da usare e l’ampiezza della loro uti- 
lizzazione. 


(in « The Review of Economics and Statistics », vol. XXXV, n. 2, mag- 
gio 1953, pag. 101-117). 

Per informazioni varie anche a riguardo dell'applicazione del metodo 
del « simplesso », è utile il recente volume di A. BoRDIN, A. BARGONI, B. GIAR- 
DINA, S. Ricossa e A. Lonco: La programmazione lineare nell'industria 
(Torino, 1954) che contiene una ampia bibliografia, A Varenna RAGNAR FRISCH 
ha presentato un metodo di calcolo più semplice del metodo del simplesso 
per la soluzione dei problemi di programmazione lineare. Egli ha colto 
Poccasione per acutamente riconsiderare le relazioni correnti fra la pro- 
grammazione lineare e la «input-output analysis ». 

(1) Circa le relazioni fra le due teorie, si vedano: D. Gare, H. W. 
KuHN, A. W. Tucker: Linear Programming and the Theory of Games e 
G. B. DANTZIG: A Proof of the Equivalence of the Programming Problem 
and the Game Problem (in Activity Analysis etc., op. cit., cap. XIX e XX). 
Già in NEUMANN e MORGENSTERN, del resto, si trova il riconoscimento che 
un problema di gioco può essere ridotto in un problema di programma- 


zione strategica. 


584 Orlando D’Alauro 


Normalmente gli economisti sono adusi a tener conto delle 
decisioni riflettenti le «quantita» di fattori da impiegare in date 
attività e non proprio i processi. Essi ciò fanno, poichè sono abi- 
tuati a considerare variazioni degli impieghi dei fattori «con- 
tinue» e non «discontinue», in dipendenza appunto delle muta- 
zioni dei «processi ») economici, come invece fanno i teorici della 
programmazione lineare. Questo è stato posto in modo particolare 
in evidenza nel settore produttivo, ove la programmazione lineare 
ha avuto per oggetto, normalmente, la determinazione dei livelli 
ottimi di produzione. 

Come si è già detto, nello schema della programmazione 
lineare la determinazione della scelta dipende dalla massimizza- 
zione (o minimizzazione) dell’attività considerata. Il problema, 
in altri termini, consiste nella determinazione di una funzione 
«minimax» di forma bilineare. In occasione di problemi pra- 
tici (es.: lavori pubblici, acquisti governativi) ciò porta a de- 
terminare la distribuzione ottima delle limitate risorse disponibili 
per una minimizzazione dei costi e una massimizzazione dei ren- 
dimenti (?). 

La programmazione lineare ha, per altro, le stesse limitazioni 
del sistema delle interdipendenze strutturali. E” un procedimento 
volto a risolvere problemi di massimo-minimo vincolato nell’am- 
bito tecnico e non nella sfera economica. Mancano, infatti, in 
esso le relazioni fondamentali relative al comportamento dei di- 
versi soggetti economici (consumatori, risparmiatori, imprendi- 
tori, etc.) che indiscutibilmente caratterizzano ogni problema eco- 
nomico. Ed allorché ciò accade, il problema economico diviene 
problema tecnico. Ma la riduzione al solo piano tecnico di molti 


(*) Interessante il tentativo di P. A. SAMUELSON di utilizzare la pro- 
grammazione lineare per dare « rigorous proofs » alle congetture riguar- 
danti lo scambio fra due mercati « spazialmente separati ». Vedi il suo 
articolo Spatial Price Equilibrium and Linear Programming (in « The 
American Economic Review », vol. XLII, n. 3, giugno 1952, pag. 282-303). 
A questo riguardo si veda anche T. M. WHITIN: Classical Theory, Graham’s 
Theory, and Linear Programming in International Trade (in « The Quarterly 
Journal of Economics », vol. LXVII, n. 4, novembre 1953, pag. 520-544). 
In questo articolo si riespongono le differenze fra la teoria classica e l'espo- 
sizione del GRAHAM, e si afferma che questi è stato un anticipatore della 
moderna programmazione lineare. Ma se si segue tal criterio. bisogna 
andare ancora più indietro: bisogna arrivare, evidentemente, ai famosi 
articoli che il PARETO pubblicò nel 1894 e 1895 sul « Giornale degti Eco- 
nomisti »! 
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problemi economici (quali ad esempio quelli aziendali) non eli- 
mina, di certo, la ragion d’essere del problema economico. 

E” all’economista che spetta la soluzione del problema delle 
scelte data la generale interdipendenza delle attività economiche. 
La programmazione lineare non può dar elementi per prevedere 
ciò che potrà accadere in futuro, né concede la stima dei para- 
metri della condotta economica. Essa può solo, fa d’uopo ricor- 
darlo, studiare il modo per conseguire, ottimamente, specifici ob- 
biettivi, dati i valori delle condizioni e posto che vi sia accordo su 
tali valutazioni. Infine, non sembra avere un senso preciso, dal 
punto di vista economico, la ipotesi di un limite delle risorse, 
su cui essa si fonda. In economia, infatti, la nozione di limite 
non è una questione tecnica; essa dipende strettamente dai biso- 
gni umani e dal mutevole comportamento che i soggetti econo- 
mici adottano di fronte ad essi. 


10. - Occorre ora considerare le possibilità ed i limiti del- 
l’impiego dello schema delle interdipendenze strutturali : 

Come si è accennato all’inizio di questo studio, gli schemi 
usuali di contabilità nazionale, anche se articolati per categorie 
economiche istituzionali, si risolvono, normalmente, nella espo- 
sizione di valori sintetici delle varie attività economiche consi- 
derate nello stadio finale, con esclusione più o meno completa 
delle valutazioni riguardanti le attività cosiddette intermedie. 

L’impiego di dati aventi tali caratteri limita, pertanto, inevi- 
tabilmente, le possibilità di utilizzazione degli schemi di contabi- 
lità nazionale nel campo politico economico. Si opina che tale rela- 
tiva inadeguatezza potrebbe essere eliminata con l’impiego dello 
schema di interdipendenze strutturali che, mirando a porre in 
rilievo anche i rapporti che si verificano all’interno di ciascun 
settore economico, sarebbe suscettibile di risultati fruttuosi, irra- 
giungibili con i soli schemi di contabilità nazionale. In effetti, 
l’analisi delle interdipendenze strutturali concede, in un certo 
senso, una conoscenza più approfondita dei fenomeni economici 
e permette, pertanto, previsioni meno arbitrarie a riguardo del 
loro verificarsi. 

Come si disse, lo schema del LEONTIEF mira, per altro, a con- 
siderare in particolare il campo delle interdipendenze fra i settori 
produttivi, che collega, per il tramite dei settori finali, al movi. 
mento economico generale. 

La conoscenza dei movimenti interni degli aggregati riguarda 
tutti i rapporti fra le attività produttive: il maggior numero 
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delle categorie economiche considerate, l’aumento della disponi- 
bilità dei dati circa i rapporti fra esse intercorrenti, possono 
contribuire a considerare con una certa attendibilità quali potreb- 
bero essere i risultati prevedibili delle varie politiche economiche. 

L’amalisi delle interdipendenze strutturali ha bisogno di 
una copiosità di dati che non è sempre agevole ottenere. Essa 
presuppone una organizzazione statistica complessa e riferita a 
rilevazioni che non è sempre facile ottenere in modo diretto. 
Ma la descrizione che essa fornisce della economia nazionale, 
per quanto ovviamente vincolata alla relativa esattezza dei dati, 
ha, senza dubbio, un significato maggiore ai fini politico econo- 
mici, di quello fornito da tutte le altre esposizioni statistiche. 

Le esigenze politico economiche richiederebbero la più ampia 
specificazione possibile delle relazioni intercorrenti fra i vari set- 
tori economici. Ma le possibilità effettive inducono a una certa 
aggregazione delle singole attività economiche. Evidentemente, 
quanto più aumenta l’aggregazione tanto più diminuisce la pos- 
sibilità di rappresentare adeguatamente i movimenti che in con- 
creto avvengono fra i varî settori economici. La ricerca dei set- 
tori da porre in rilievo e dei dati da considerare ai fini del rag- 
gruppamento, e il bisogno di evitare duplicazioni senza trascu- 
rare alcun elemento essenziale, costituiscono i gravami maggiori 
nella preparazione di una tavola delle interdipendenze struttu- 
rali, bene utilizzabile ai fini economici. 

Negli Stati Uniti il sistema più analitico è stato elaborato 
dal Bureau of Labor Statistics (') e riguarda ben 500 settori. 
Da questo sistema è stata estratta una tavola a 50 settori dei 
flussi di beni e servizi dalle industrie di origine alle industrie 
di destinazione. Partendo da questa tavola sono state calcolate 
le «matrici dei coefficienti») (che indicano per ciascun dollaro 
di produzione lorda quali sono gli acquisti diretti da farsi da 
ciascuna industria presso le altre industrie) e le «matrici degli 
inversi» (che indicano per ciascun dollaro di domanda finale 
quale deve essere l’apporto diretto o indiretto di ciascuna indu- 
stria), valevoli per le relazioni industriali per il 1947. Sistemi più 
complessi possono difficilmente addurre a risultati che compen- 
sino, data la loro relativa attendibilità e precarietà, gli sforzi 
per la loro impostazione ed elaborazione. 


(*) Si veda W. E. Evans e M. HOFFENBERG: The Interindustry Relations 
Study for 1947 (in « The Review of Economics and Statistics », vol.» XXXIV, 
n. 2, maggio 1952, pp. 97-141). 
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In Italia le ricerche in tema di interdipendenze strutturali 
sono in corso da alcuni anni. In un primo tempo gli studi furono 
promossi dalla Mutual Security Agency, successivamente è stato 
il Comitato Nazionale per lo Studio della Congiuntura ad effet- 
tuare le ricerche. La prima tavola «input-output» italiana è 
riferita all’anno 1950 e riguarda 200 gruppi di prodotti. Nella 
Relazione Generale sulla Situazione Economica del Paese per il 
1954 — presentata dai ministri VANONI e GAVA il 18 marzo 1955 — 
è stata pubblicata, per la prima volta in documenti ufficiali, la 
tavola delle interdipendenze strutturali riferita al 1953. Questa 
tavola considera 25 «settori produttivi) e 4 «settori finali ) ed 
è il frutto della aggregazione di dati concernenti circa 1000 gruppi 
di prodotti. 


11. - Per esaminare la possibilità di impiego nel campo poli- 
tico economico, specie ai fini dell’eventuale programmazione, dei 
dati forniti dalle tavole di interdipendenza strutturale, conviene 
fare ulteriori precisazioni. 

Il problema maggiore è, come noto, quello concernente l’ac- 
cettazione della ipotesi base della linearità della funzione di pro- 
duzione. L'ammissione della linearità di relazioni, che nella realtà 
lineari non sono, allo scopo di semplificare i problemi e di ren- 
derne possibile la schematizzazione mediante coefficienti tecnici 
fissi, può portare facilmente ad una erronea rappresentazione 
del fenomeno concreto. Si può quindi dubitare che le costruzioni 
semplificate, in tal modo ottenute, possano esser prese corretta- 
mente in considerazione per l’esame preventivo degli effetti diretti 
e indiretti di una qualsiasi politica economica. 

L’adozione di coefficienti tecnici fissi postulata dal LEONTIEF 
presuppone la invarianza interna di ciascun settore economico 
considerato e la costanza dei processi tecnici adottati. Ciò può 
essere in parte ammesso in un intervallo temporale breve (?) 
solo se si accetta un altro presupposto, che è, invero, discutibile : 
quello concernente la stabilità della struttura dei prezzi del siste- 
ma considerato. A rigore, l’ipotesi di prezzi stabili non è soste- 
nibile. Qualora, per ulteriore semplificazione, fosse provvisoria 
mente ammessa, dovrebbe essere abbandonata esaminando l’attua- 


(1) Usiamo ad hoc l’espressione « intervalio temporale breve » e non 
l’espressione « periodo breve » — introdotta da MARSHALL — poiché l’espres- 
sione marshalliana si riferisce al « tempo » analitico (operazionale) e non 
al tempo in cui si svolgono gli avvenimenti concreti. 
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zione di un qualsiasi programma politico economico. Infatti, il 
primo effetto di ogni intervento é, di regola, quello di modificare 
i prezzi di alcuni fattori produttivi o prodotti; e ogni modifica 
di prezzi non pud non generare effetti sostitutivi che portano 
ad invalidare, più o meno decisamente, l’ipotesi della costanza 
dei coefficienti fissi. 

Ma il problema della costanza dei coefficienti merita ulte- 


x 


riori considerazioni. Si è detto che alla ipotesi della costanza 
dei coefficienti è combinata l’ipotesi della esistenza di un regime 
di concorrenza perfetta. Ora a noi pare che le due ipotesi non 
possano essere integralmente compatibili. La stabilità dei coeffi- 
cienti ci sembra, infatti, possa essere sostenuta o considerando 
un sistema collettivista puro (') o un sistema individualista domi- 
nato da posizioni monopolistiche (che, come tali, frenano normal. 
mente l’evoluzione dinamica). Ma, mentre questa seconda assun- 
zione è in contrasto con la seconda ipotesi, v’é da affermare che 
la prima assunzione corrisponde in modo abbastanza adeguato 
alla costruzione e alla verifica dello schema del LEONTIEF. In effetti, 
l’articolazione dei singoli settori produttivi e la considerazione 
dei coefficienti costanti, che egli fa, sono molto simili a quelli 
considerati metodicamente nei piani pluriennali ed annuali sovie- 
tici. Del resto, l’applicazione fatta negli Stati Uniti e in altri 
paesi del sistema si è rivelata fruttuosa proprio perchè essi si 
trovavano in una fase di collettivizzazione transitoria dipendente 
da esigenze di guerra o di riarmo o, in ogni caso, di diffuso 
intervento statale. 

L’ipotesi della concorrenza perfetta, è ben noto, non regge 
alla evidenza dei fatti, chè anche il sistema individualista è gra- 
vato da diffusissime situazioni monopolistiche. In effetti, è nella 
negazione della seconda ipotesi che trovasi il sostegno della prima 
e la spiegazione del perchè lo schema del LEONTIEF abbia potuto 
dar luogo a risultati abbastanza soddisfacenti in alcune sue appli- 
cazioni di programmazione economica, in cui lo schema è stato 
usato sfruttando le sue caratteristiche essenzialmente tecniche. 

Confrontando, sul piano tecnico, le esigenze dei settori pro- 
duttivi con quelle che sono le reali capacità produttive, e consi- 
derando stabili i coefficienti, si può arrivare a individuare e a 


(*) Si noti, incidentalmente, che nei piani di produzione sovietici sono 
applicati dei coefficienti tecnico-economici variabili d'anno in anno secondo 
il progresso tecnico. Vedi i richiami nell’articolo di H. CHAMBRE, Planifi- 
cation spécifique et statistiques soviétiques, già cit., p. 451. 
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valutare con relativa precisione il peso delle cosiddette «stroz- 
zature». Il che, per altro, ha, evidentemente, imp “tanza note- 
vole dal punto di vista politico economico, poichè può fornire 
elementi per più equilibrate politiche di investimenti. 

La trasformazione in senso dinamico consigliata dal LEONTIEF 
— e messa in rilievo nei paragrafi 5 e 6 — non si può dire 
che sia in grado di far superare la staticità che domina 
la trattazione dello schema delle interdipendenze strutturali. 
Praticamente, la determinazione di una serie di coefficienti dimo- 
stranti i rapporti fra gli acquisti per investimenti e le produ- 
zioni di ciascun settore si sono dimostrate pressochè irrealizzabili. 
D'altra parte anche i coefficienti degli stocks non potrebbero 
essere considerati costanti neppure per brevissimi periodi di tempo. 

Neanche la ricerca di coefficienti particolari rivolti a met- 
tere in rilievo le differenze regionali sembra possa dare risultati 
adeguati. La disaggregazione su base spaziale dei dati rilevati 
direttamente su base nazionale, è quanto mai difficile. D'altra 
parte l’applicazione di coefficienti identici per tutte le regioni 
aggiunge al difetto della stabilità «tecnica» la stabilità «spa- 
ziale) e quindi rende più inesatti i risultati. Ad ogni modo, 
la utilizzazione dello schema della analisi delle interdipendenze 
strutturali nello studio degli effetti di dati programmi economici 
nelle diverse regioni di un paese, è stata più volte tentata. 
I risultati, molto approssimativi, cui si è giunti, hanno rivelato 
la necessità di effettuare stime dirette, non agevoli e sempre 
inadeguate, dei dati regionali. 


12. - La adozione del sistema « aperto », con il distinto impiego 
dei settori «autonomi (o « finali»), dà allo schema delle inter- 
Aipendenze strutturali notevole rilievo ai fini della politica 
economica. 

In tali settori sono considerati, come è noto, i componenti 
la domanda finale: gli investimenti lordi, le scorte, le richieste 
delle comunità familiari e della pubblica amministrazione, e dei 
paesi esteri. 

I settori autonomi sono considerati, in certa misura, come 
i destinatari dei beni e servizi prodotti, e regolano i loro acquisti 
in funzione dei redditi che ottengono, a titolo diverso, dai set- 
tori produttivi. Il totale delle vendite ai settori autonomi non 
corrisponde però a quello del prodotto nazionale lordo, come 
è definito dai sistemi di contabilità nazionale. In effetti per arri- 
vare a tale parificazione occorre prendere in considerazione l’au- 
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mento netto delle scorte e le esportazioni al netto delle importa- 
zioni, ricalcolare il prodotto dell'amministrazione pubblica (per 
evitare duplicazioni) e precisare meglio redditi e spese delle comu- 
nità familiari. Si ricordi che, mentre per i settori produttivi 
«per ciascun settore) il totale delle entrate deve essere uguale 
al totale delle uscite, per i settori autonomi il criterio normal- 
mente adottato è quello per cui solo il totale di «tutte» le entrate 
eguaglia il totale delle uscite e non vi è eguaglianza «per ciascun 
settore). E° questo un altro modo di esporre l’identità fra pro- 
dotto lordo nazionale (valore aggiunto) e spesa lorda nazionale. 

Alcune considerazioni particolari, in riferimento all’impiego 
di questo schema nel campo politico economico, meritano i set- 
tori «commercio estero) e «amministrazione pubblica». 

Normalmente fra le operazioni con l’estero sono incluse quelle 
riguardanti sia i movimenti delle merci che quelli dei servizi. 
Nello schema usato negli Stati Uniti per il 1947 (’), tutte le 
esportazioni sono considerate come vendite delle corrispondenti 
industrie dei prodotti finiti, senza tener conto del modo di finan- 
ziamento. Per l’equilibrio dei conti sono state aggiunte alle impor- 
tazioni statali le somme corrispondenti alle concessioni unilate- 
rali a titolo gratuito fatte ai paesi esteri. Le importazioni sono 
state divise in due categorie: quelle per le quali non vi è con- 
correnza nazionale, ossia non sono producibili all’interno, e quelle 
prodotte anche all’interno. Le prime sono poste a carico dei set- 
tori produttivi delle industrie che le utilizzano; le seconde sono 
fittiziamente aggiunte ai settori delle industrie a cui fanno con- 
correnza e insieme considerate vendute da queste agli utilizzatori 
finali. In tal modo si arriva a differenziare gli acquisti delle 
industrie utilizzatrici, senza modificare la cifra della produzione 
specifica di alcuna industria. 

Il sistema statunitense però si serve di titoli notevolmente 
aggregati poichè riguarda un paese in cui l’importanza del com- 
mercio estero è relativamente scarsa. Nei paesi che hanno una 


x 


struttura economica che è molto legata alle relazioni con l’estero, 


le poste relative nei settori autonomi è opportuno abbiano una 
specificazione e una articolazione sufficienti a porre in rilievo 
gli effetti interni dipendenti dall’andamento della bilancia dei 
pagamenti (’). 


(') Vedi D. Evans e M. HoFFENBERG: The Interindustry Relations Study 
for 1947, art. già cit., p. 108 e segg. À 

(?) Nella « interflow matrix » costruita dal FRISCH per l'economia nor- 
vegese sì tengono in particolare conto i settori esteri. In essa si conside- 
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Nel settore «amministrazione pubblica» sono indicate tutte 
le relazioni che intercorrono fra essa e gli altri settori, riguar- 
danti gli introiti fiscali e le spese, compresi i cosiddetti trasfe- 
rimenti. Importante è il trattamento fatto, nei calcoli statuni- 
tensi, alle sovvenzioni che, come è noto, costituiscono uno dei 
mezzi più usati negli interventi politico economici. Le sovven- 
zioni dovrebbero essere considerate quali introiti dei settori ai 
quali sono versati, ma se ciò avvenisse la produzione dei settori 
non potrebbe più essere valutata ai prezzi effettivi e le compa- 
razioni da settore a settore potrebbero essere falsate. In conse- 
guenza le sovvenzioni, anzichè essere aggiunte agli incassi dei 
settori considerati, sono dedotte dalle spese di tali settori e, com- 
pensativamente, sono dedotte dai profitti attribuiti alle comunità 
familiari. Il procedimento statunitense è corretto, ed è stato 
generalmente adottato. 

Tenendo conto di tutte queste considerazioni, si può anche, 
con accorgimenti pratici, passare dal computo del reddito in base 
ai sistemi «input-output» al computo del reddito in base ai 
sistemi di contabilità nazionale. 

La maggior parte dei provvedimenti di politica economica 
mira a mutare i dati dei settori autonomi. Le modifiche delle 
variabili esogene che li rappresentano si traducono in effetti 
in tutti i settori produttivi, che lo schema «aperto» del 
LEONTIEF registra compiutamente. La possibilità di valutare con 
esattezza tali effetti dipende, evidentemente, dalla precisione delle 
tavole dei coefficienti tecnici e degli «inversi», e dalla reale 
stabilità delle condizioni strutturali del sistema. 

Un organo centrale che volesse utilizzare i coefficienti do- 
vrebbe tener conto di ciò. I coefficienti corrispondono ad una 
determinata tavola di relazioni strutturali, la modifica di qual- 


rano, per il lato importazioni: a) le importazioni non concorrenziali. divise 
per settori di consumo; b) le importazioni debolmente concorrenziali, di- 
vise per settori producenti merci simili; c) le importazioni concorrenti, di- 
vise per settori producenti le merci concorrenti o merci simili; per il lato 
esportazioni, le merci sono suddivise in base al settore produttivo di origine. 
Anche i trasferimenti da e verso l’estero, sono distribuiti in varî settori 

Si noti che questa complessa tavola « interflow » contiene numerosis- 
sime suddivisioni oltre che per il settore produttivo (65 gruppi industriali), 
per il settore consumo (46 gruppi di comunità familiari), per il settore in- 
vestimenti e per il settore trasferimenti (riguardanti la finanza pubblica 
e privata) (in From National Accounts to Macro-economic Decision Models, 


già cit., pp. 6, 3). 
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cuno degli elementi costringerebbe, essendo i coefficienti legati 
da stretti vincoli di interdipendenza, a rifare i laboriosi calcoli 
delle matrici. E” per altro anche vero che nei casi di modifiche 
non notevoli, anzichè rifare i calcoli per ogni caso particolare 
e per ogni ipotesi, si è preferito ritoccare o ricalcolare solo 
qualche dato parziale. 

Vi è, ad ogni modo, da notare che i coefficienti iscritti nelle 
matrici degli inversi dipendono sia dal sistema dei settori pro- 
duttivi, sia dall’importanza dei settori autonomi a cui è desti- 
nato il prodotto finale. Infatti lo sviluppo della produzione dipende 
non solamente dall’attività normale delle imprese facenti parte 
dei settori produttivi, ma dagli investimenti effettuati dalle im- 
prese, dal lavoro fornito dalle comunità familiari e dai servizi 
resi dallo Stato. In effetti, è la stessa nozione di prodotto finale 
che non è esattamente precisabile: l’attività economica è vin- 
colata ad un sistema di interdipendenze ben più complesso di 
quello dello schema del LEONTIEF, che considera separazioni indub- 
biamente arbitrarie fra settori produttivi e settori finali. 

Nionostante queste limitazioni concettuali lo schema è rite- 
nuto abbastanza utile per misurare quali sono gli effetti diretti 
e indiretti, sui settori produttivi, di una variazione recata nei 
settori autonomi. Da un punto di vista politico economico ciò 
potrebbe indurre ad agire su alcuni dei settori «autonomi» 
(finali), in modo particolare su quello delle comunità familiari 
(modificando, ad esempio, il tipo e il grado di imposizione), 
su quello della pubblica amministrazione (variando, ad esempio, 
la quantità e l’entità della spesa pubblica), su quello concer- 
nente le relazioni con l’estero (stabilendo, ad esempio, partico- 
lari quote di esportazioni, una determinata percentuale di libe- 
razione) : lo schema potrebbe essere utile per determinare l’effetto 
probabile di tali variazioni sui settori produttivi. D’altra parte, 
io schema è adoperato per stabilire, essendo previste le eventuali 
conseguenze di determinati cambiamenti nei settori autonomi, 
quali possano essere gli interventi da disporre per neutralizzarli. 

Non riteniamo che possano recar risultati attendibili le appli- 
cazioni dello schema per determinare quelli che potrebbero essere 
gli effetti, sulla situazione economica, della fissazione di partico- 
lari livelli di prezzi e di salari. E”, questo, un campo non ridu- 
cibile a termini semplici e quindi ogni valutazione approssimata 
non ci sembra possa essere seriamente attendibile. Lo schema è 
stato adoperato anche per lo studio della politica della mano 
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d'opera, al fine di assicurare l’equilibrio nella occupazione. L'ana- 
lisi ha riguardato essenzialmente gli effetti sulla occupazione delle 
fluttuazioni nella produzione in generale ('). Le ricerche fatte în 
questo campo hanno dato luogo alla determinazione di vari tipi 
di coefficienti. La misura del rapporto fra produzione di una 
industria e l’impiego in essa del fattore «lavoro», ha portato 
al calcolo dei coefficienti del fattore «mano d’opera», variabili, 
è evidente, da industria a industria. A fianco di quei coefficienti 
sono stati calcolati i «coefficienti di impiego diretto», che mo- 
strano invece il rapporto fra la occupazione e la produzione di 
una industria per la soddisfazione della domanda dei settori auto- 
nomi; ed i «coefficienti d’impiego totale», i quali tengono conto 
anche dell’occupazione indirettamente causata da variazioni nella 
domanda. 

L’utilizzazione dei coefficienti riflettenti l’impiego della mano 
d’opera è stata fatta con dubbi risultati. Occorre infatti consi- 
derare che essi concernono un settore, quale quello della mano 
d’opera, la cui scarsa mobilità occupazionale e professionale diffi- 
cilmente può essere variata con strumenti politico-economici. 


13. - In complesso, si può dire che lo schema delle interdipen- 
denze strutturali solo se utilizzato con le dovute cautele e tenendo 
conto dei suoi limiti possa essere impiegato come strumento poli- 
tico economico. 

Le limitazioni derivano, in concreto, dalle maggiori sue ipo- 
tesi: non sono sostenibili nè la ipotesi della omogeneità delle 
produzioni, nè la ipotesi della esclusione delle produzioni con- 
giunte, ma, soprattutto, non è pienamente ammissibile l’ipotesi 
che caratterizza esplicitamente lo schema, e cioè quella della 
costanza dei coefficienti di produzione. 

I tentativi fatti dal LEONTIEF e dai suoi collaboratori — e che 
sono stati illustrati in precedenza — per modificare le ipotesi 
fondamentali, se sono accettabili sul piano teorico, difficilmente 
potranno dar luogo, in realtà, a risultati apprezzabili ai fini 
deile possibili applicazioni nel campo politico economico. 


(1) Il LeonTIEF ha esaminato gli effetti di una variazione della domanda 
finale sulla occupazione con riferimento all’anno 1939 (in The Structure of 
the American Economy, op. cit., pp. 149 e 161). Di carattere informativo a 
questo riguardo, è l’articolo del J. BURTLE: L'analyse facteur-produit, con- 
tribution à la politique de la main-d'oeuvre (in « Revue Internationale du 
Travail », vol. LXV, n. 5, maggio 1952, pp. 636-664). 
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L’analisi delle interdipendenze strutturali si fonda sulle infor- 
mazioni statistiche e tecniche, pertanto è bene utilizzarla consi- 
derando sempre, e solo, queste sue caratteristiche di base. Occorre, 
infatti, ricordare che il suo autore — e così i suoi epigoni — 
l’ha formulata in modo empirico, cercando di arrivare ad una 
soluzione di soddisfacente compromesso fra le complessità della 
interdipendenza economica generale e le ipotesi semplificatrici 
della teoria economica pura. 

Considerando le possibilità d’impiego nell’ambito politico eco- 
nomico, è necessario tener sempre presente che lo schema è legato 
ad una determinata struttura economica: esso può servire a spie- 
gare ciò che avverrebbe, supposta stabile quella struttura, se 
alcuno dei suoi elementi venisse influenzato dall’esterno. Nulla, 
o quasi nulla, esso può dire a riguardo degli effetti di modifiche 
strutturali aventi carattere qualitativo e di modifiche di carattere 
quantitativo così vaste da poter essere considerate alla stessa 
stregua delle modifiche di carattere qualitativo. 

In definitiva, l’analisi delle interdipendenze strutturali, se 
da un lato è davvero uno strumento che supera i metodi intui- 
tivi nel valutare gli effetti della programmazione economica, dal- 
l’altro, è bene ricordarlo, è strettamente vincolata alle ipotesi 
da cui prende le mosse, ed è utile solo per risolvere problemi 
aventi un ambito ben delimitato. 
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PROBLEMS OF EAST-WEST TRADE AND ECONOMIC TRENDS 
IN THE EUROPEAN SATELLITES OF SOVIET RUSSIA (*) 


THE GENERAL FRAMEWORK. 


The problem of East-West trade is an extremely controversial one, 
Usually the approach to it is charged with «emotionalism» and the 
discussion deals more often with a series of « myths » rather than with the 
cold facts. The object of this paper is to present, as far as it is possible, 
the facts. We will try to determine the effects on the economie relations 
between the Soviet bloc in Europe and the outside world of both the 
«strategical embargo » (aiming at preventing the flow of strategical 
goods toward the East) and of the new economic and trade relations de- 
veloping between Soviet Russia and its European satellites (i.e. Eastern 
Germany, Czechoslovakia, Poland, Hungary, Roumania, Bulgaria, 
Albania). 

We propose to consider in turn two distinct periods: 1) the period 
1948-1953 —which corresponds broadly with the ‘first planned quin- 
quennium in Russia’s satellites in Europe and coincides with the esta- 
blishment and expansion of the Western strategical controls on East-West 
trade; 2) the period from 1954 up to the present—which corresponds to 
the policy called the «new course» and which coincides also with the 
« streamlining » of the previously existing international strategic controls. 
We will examine this second period briefly, and only as a necessary intro- 
duction to the drawing of the perspectives for the future. 


* * * 


Two basic trends are apparent as far as the total trade turnover of 
all these countries is concerned, for the period 1947/48 to 1953. One is 
the general declining trend of their trade with the «extra-bloc» countries; 
the other is the strong intensification of the intra-bloc trade. 

On the basis of unadjusted data (1) concerning the extra-bloc trade 
of Soviet Russia and of her European satellites, it can be noted that over 


(*) This paper has been delivered at a Symposium at the University of Notre 
Dame, directed by Professor STEPHEN D. KERTESZ. The opinions expressed by the 
author engage only his own responsibility. 

(1) Unadjusted data in current prices of exports (excluding transportation cost, 
that is, f. o. b.) of extra-bloe countries = unadjusted imports of the bloc. Conversely, 
imports of extra-bloc countries (imports including cost, insurance and freight (c.i.f.) = 
exports (unadjusted) of the bloc. Normally, the import figure of the bloc, including 
c.i.f., would be larger, while the export figure, usually f.o.b., would be smaller. No 
detailed data is available, however, from Soviet bloc sources in this respect. 
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the period considered, the yearly imports (f.o.b. of the bloc) oscillated 
between $1 billion to $1.4 billion, the highest point—#1.434 billion being 
reached in 1948, the lowest—$1.080 billion to $1.090 billion in 1950 and 
1953 respectively. The exports (unadjusted data c.i.f.) oscillated from $1.0 
to $1.5 billion, the highest point being reached in 1948—%1.518 billion, the 
lowest (excepting 1947) in 1950 and 1953. (See Table I). 

The extra-orbit trade of Soviet Russia and of her satellites has not 
only failed to develop after World War II, as many economists thought 
it would, but has remained more or less «stabilized» from 1950 on, at a 
low level. The total free world (extra-bloc) turnover (i.e. exports plus 
imports) including Soviet bloc trade with it, represented in 1948 $108.5 


TABLE I. 


Extra-bloc Trade of Soviet Russia and of her East European Satellites, 1947-1953 
—unadjusted data in thousands of US dollars — 


Extra-bloc Exports to Soviet bloc (unadjusted bloc imports). 


1947 1948 1949 4950 1954 1952 1953 

U.S.S.R. 477,249 533,479 436,902 293,189 386,458 480,856 415,731 
Europ. Sat. 856,328 901,253 918,647 787,331 852,408 672,319 677,780 
Total 1333,577 1434,732 1355,549 1080,520 1238,866 1153,175 1093,511 
Extra-bloc Imports from Soviet bloc (unadjusted bloe exports). 

U.S.S.R. 271,295 491,770 272,128 252,007 396,666 462,343 377,733 
Europ. Sat. 732,974 1026,705 1090,124 940,064 959,846 778,790 794,565 
Total 1004,269 1518,475 1362,252 1192071 1356,512 1241,133 1172,298 


Sources: Value Series Free world Exports and Imports to and from Soviet bloc: U.S. 
Department of Commerce, International Economic Analysis Division, Bureau 
of Foreign Commerce. 


billion and in 1952 $148.2 billion. Hence, the trade of Soviet Russia and 
of her East European satellites with the free world amounted to only 
2.7% of the total transactions in the extra-orbit markets in 1948 and 
1.6% of this total in 1952. 

Concomitantly with the failure of development of the extra-bloc trade 
of Soviet Russia and of her satellites, their intra-bloc trade increased at 
a rapid pace. As can be seen from Table II, the intra-bloc trade (excluding 
China) amounted probably (1) to $2.3 billion in 1948 and to $7.8 billion 
in 1952—i.e. it more than trebled during that period. Percentagewise, the 
share of intra-bloc trade in the total trade turnover of the countries consi- 
dered increased from some 44% in 1948 to over 76% in 1952. 


(1) We use the word «probably » since these figures are derived figures from 
official percentages. As already stated, no detailed absolute figures are released by 
these countries on their trade turnover. 
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More and more, the Soviet bloc countries refer to their intra-bloc 
crade as the embodiement of «new economic relations », forming a «second 
world market ». Let us note, however, in this respect that the total value 
of the transactions occurring in this so-called «second world market », 
if related to the total trade of the « first » world market in say 1948 and 
1952 (i.e. to a total value of trade of $105.6 billion and $145.2 billion if we 
exclude the transactions in the world markets of the Soviet bloc itself) 


TABLE II. 


Soviet Bloc: Estimated Total Foreign Trade Turnover and Bloc Trade in 1948 
and 195%. Based on derivative data. Millions of US dollars in current prices. 


Total Trade Total Bloc Trade Percentage Increase 
Country 1948 1952 1948 1952 2-1 4-3 

1 2 3 4 5 6 
Czechoslovakia 1,216 1,406 365 998 15 173 
Poland 1,053 1,589 358 1,065 51 197 
Hungary 292 564 99 400 93 304 
Roumania 341 578 242 491 69 103 
Bulgaria 163 302 121 269 85 122 
Soviet Union 2,181 4,716 1,156 3,771 116 226 
East Germany 1,018 (a) 804 
Total 5,246 10,173 2,341 7,799 193 333 
China 2,265 (a) 1,631 


(a) countries not included at that time in that market. 


Sources: Basic data as in table I combined with percentages from « Probleme Econo- 
mice» (Econ. Problems), Bucharest N. 5-6, 1952; and « Vneshniaia Tor- 
govlia », Moscow, N. 10, Oct. 1952, and. N. 11, Nov. 1953. 


would be equal to Less than 5% of the latter in 1948 and to 8.5% in 1952. 
Thus, the « second world market » represents a far more limited market 
than its geographical size might suggest. 
Let us examine now concretely the following questions: 

a. the conditions and forms of the decline in the extra-bloc trade 
of the countries considered; 

b. the nature and forms of the intra-bloc trade increases; 

c. the perspectives. 


Soviet VERSUS SATELLITE SHARES IN EXTRA-BLOC TRADE. 


If we consider the respective shares in this extra-bloc trade of Soviet 
Russia on the one hand, and of her satellites on the other, we can notice, 
as far as the former is concerned, a decrease of her share up to 1950, 
followed by an increasing trend after that period. (See Table III). 

It has sometimes been inferred from these figures that Soviet Russia 
was <shifting toward her a larger size of the satellite trade ». This is true, 
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but only up to a certain point; it does not explain the increasing trend in 
the Soviet extra-bloc trade since 1950. To see clearer this point, let us 
follow the shifts in the relative shares of the satellites during the period 
considered. 

It must be noted from the outset that the trade of each of the satellites 
with the outside world has not followed strictly the same pattern (1). A 
systematic decrease can be observed for the imports from the outside 
world, of Czechoslovakia and Poland for instance. The reverse is true for 
Eastern Germany, Roumania and Bulgaria, while Hungary occupies an 
intermediate position. A steady decline can also be noticed in the exports 
to the extra-bloc countries especially of Czechoslovakia (which fell from 
$467 million in 1947 to $205 million in 1953). A very fluetuating, but 


TABLE III 
Extra-bloc Trade of Soviet Russia and of her East European Satellites , 1947-1953 
— Percentages— 
Extra-bloc Exports to Soviet bloc 
1917 1948 1949 1950 1951 1952 1953 

U.S.S.R. 35.79 37.18 32.23 27.13 31.19 41.70 38.02 
Europ. Sat. 64.21 62.82 67.77 72.87 68.81 58.30 61.98 
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 
Extra-bloc Imports from Soviet bloc 

U.S.S.R 27.01 32.39 19.98 21.14 29.24 37.25 32.22 
Europ. Sat. 72.99 67.61 80.02 89.86 70.76 62.75 67.78 
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 


+ Provisional 
Sources: As in Table I 


gererally decreasing trend of exports from Poland (361 million in 1948 
and around 270 million in 1953) is also noticeable. On the other hand, a 
steady increase is registered in the exports of Eastern Germany (from 9.8 
million in 1947 to 168 million in 1953), as well as of Roumania and Bulgaria. 
Again, an intermediate position is occupied by Hungary. The explanation 
of these varying patterns is rather obvious. Czechoslovakia and Poland 
were thorcughly engaged in world trade in 1947 and 1948. After 1948, 
instead of securing new positions, they lost the ones already acquired. 
Czechoslovakia—more than Poland—had to turn increasingly toward the 
intra-bloc trade and its demand. Contrariwise, Eastern Germany, Rou- 
mania, and also Hungary, mortgaged after the war by reparations to 
Soviet Russia, could turn toward the extra-orbit markets only after 
1948/49, that is, after that the reparation burden started to decrease. 


(1) An appendix containing the underlying data in absolute figures will ‘be sent 
by the author on request. 
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Their extra-orbit trade turnover increased hence, from then on from 
year to year, but remained generally at low levels. 

If we consider now the changes in the relative shares of each of these 
countries in the total satellite extra-orbit trade, we can notice the following 
trends. As far as Czechoslovakia is concerned, on the side of exports to 
the extra-bloe countries, its share fell from close to 50% in 1947 to around 
20% in 1953. On the side of the imports of the extra-bloc countries (i.e. 
satellite exports) from over 64% in 1947 to 25% in 1953. (See Table IV). 


TABLE IV 


Extra-bloc Trade of the East European Satellites of Soviet Russia, 1947-1953 
—Relative Share of Each Country— 


Extra-bloc exports to East Europe (bloc imports) 


Years Czecho- East Poland Hungary Rou- Bulgaria Albania Total 
slovakia Germany mania 
1947 48.67 0.59 37.02 8.05 3.30 1.48 0.89 100.00 
1948 43.43 1.35 37.02 10.43 5.65 2.06 0.06 100.00 
1949 37.96 2.39 38.49 13.98 4.60 2.56 0.02 100.00 
1950 31.76 14.44 31.15 14.93 5.62 2.07 0.03 100.00 
1951 32.19 11.85 38.00 10.84 6.24 0.87 0.01 100.00 
1952 25.34 17.00 35.40 12.10 7.78 2.37 0.01 100.00 
1953 19.68 23.40 31.28 12.10 9.31 4.21 0.02 100.00 


Extra-bloc imports from East Europe (bloc exports) 


1947 63.79 1.35 23.68 6.87 1.65 2.62 0.04 100.00 
1948 44.82 3.28 35.24 9.63 4.68 2.33 0.02 100.00 
1949 39.16 3.76 36.87 14.15 4.09 1.97 3 100.00 
1950 36.84 16.23 31.14 10.97 3.44 1.38 5 100.00 
1951 33.63 11.77 38.54 10.30 4.55 1.20 0.01 100.00 
1952 30.50 15.48 36.80 10.56 4.43 2.22 0.01 100.00 
1953 25.77 21.10 33.86 7.65 7.99 3.61 0.02 100.00 


Sources: Based on US Department of Commerce, International Economic Analysis 
Division, Value Series. For underlying data, an appendix is available from 
the author. 


These large displacements are certainly not due to the fact that the satel- 
lites have «shifted toward themselves » some of Czechoslovakia's extra- 
orbit trade, but to a series of more complex factors, such as the changes 
in the structure of the Czechoslovakian foreign trade from 1948 on. The 
tal:!e indicates further that the foremost trade among satellites is held by 
Poland whose relative share in their total extra-orbit turnover has been, 
year in, year out, relatively of the same size—1.e. 1/3 of the total. These 
trends do not suggest that Soviet Russia (or say Poland) have replaced 
some of the satellites on the world market (i.e. that they have shifted 
larger and larger parts of the latter’s trade to themselves) but rather 
that these countries have better succeeded to maintain some of their own 
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positions, losing relatively less than Czechoslovakia for instance, and that, 
thanks to the very nature of the products they had to offer on the world 
markets. 

Let us now turn precisely to the structure of the foreign trade of the 
countries considered and to the shifts which occurred in these structures 
during the period under review. 


STRUCTURAL CHANGES IN THE FOREIGN TRADE OF THE SATELLITES. 


Notwithstanding the enormous western aids extended from 1945 to 
1947 to Soviet Russia, Czechoslovakia, and Poland and the favorable 
international political climate which followed the war, Soviet Russia tried 
systematically to establish firmly its hold over the whole of Eastern 
-Central Europe and to prevent any too friendly «rapprochement» between 
such countries as Czechoslovakia and Poland, and the West. The February, 
1948, Prague coup d’etat broke finally most of the contacts of Czechoslo- 
vakia with the West and opened a period of «compartmentalization» of both 
world polities and world trade. The Western world tried to cement its 
unity while the Eastern world attempted to solidify itself into an appa- 
rently « monolithie » bloc. 

The whole period from the end of 1948 to the end of 1953 coincided 
broadly with the period of the first five-year plan of development in 
each of the East European countries (1). 

All these plans were drawn on parallel lines, with the aim for each 
and every country of attaining «all-round » development in the frame- 
work of the national economy whatever its size and its budget of resources. 
Each country engaged in the creation of heavy industrial capacity, and 
each of them drew ambitious production programs aiming at supplying 
the national market with a large variety of home-made products, and 
the intra-bloc market with various types of manufacturing goods. Appa- 
rently, it was assumed that the « second world market » had an unlimited 
capacity of absorption of manufactured goods. Each country built its plan 
around the same center: the metal-working industry, and again, in the 
metal-working industry, each plan focused on the heavy engineering 
sector. 

As a consequence of this policy, a country like Czechoslovakia for 


(1) While some plans were launched at the end of 1948 (Czechoslovakia, Bulgaria) 
and others at the end of 1949 (Poland, Hungary) or even 1950 (Roumania), the period 
January, 1949, to December, 1953, can be considered as the period of the first 
quinquennium in the area, since at this latter date substantial changes in the pattern 
of allocation of resources were envisaged and the ensuing years have been treated as 
« preparatory years» for a second quinquennium to start simultaneously in nearly all 
the countries of the area. The second quinquennium is scheduled to extend from 
January, 1956, to the end of 1960. 
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instance, proceeded to wide structural changes in her industrial machinery, 
in order to shift the emphasis from light to heavy industry goods. Coun- 
tries like Poland, Hungary, or Roumania started to develop new centers of 
heavy industry far more important than any of the previously existing 
ones. Even little Bulgaria started to build its first steel mills. The unfol- 
ding of the plans and new and ever higher targets of « industrialization » 
conditioned substantial changes in the volume and composition of both 
the exports and the imports of the countries considered. 

Percentagewise, the share of manufactured goods increased in the 
total value of the Czechoslovakian exports from around 72% in 1937 to 
82% in 1948 and probably more than 85% in 1953 (1). Out of these totals, 
textiles and clothes, for instance, accounted for 25% in 1937 but repre- 
sented only 16% in 1948, and only 10% in 1953. Contrariwise, machinery 
and vehicles increased, for their part, from 6.8% in 1937 to 20% in 1948 
and 40% in 1953. In the Polish exports, the shares of transport equipment 
and machinery increased from 3.9% of the total exports in 1949, to 12% 
in 1953. For Hungary, large increases occurred in machinery, transport 
equipment, electrotechnical products, ete. In the Roumanian exports, the 
share of manufactured goods increased, for its part, from below 2% 
in 1938, to close to 18% in 1953. On the other hand, the substantial 
changes undergone by the countryside (land reforms and the collectivi- 
zation drive) affected adversely both the amount and the nature of the 
so-called «traditional » agricultural exports of some of these countries. 
After the land reform, in the case of Hungary, for instance, the staple 
products of the larger estates fell off and were replaced by products of 
small holdings such as poultry, goose liver, eggs, feathers, seeds, oil-seeds, 
vegetables, game and fish, bowels and bladders, etc. (2). 

The collectivization drive failed for its part to reorganize the coun- 
tryside as forcast by the plans and to secure, on a reduced sown area, 
higher and higher yields and outputs. The collectivization drive brought 
about, in fact, a further reduction in agricultural outputs. A country like 
Roumania, for instance, which in the prewar period used to produce 7,920 
thousand tons of grain per year (average 1934-1938), produced only 4,530 
thousand tons yearly during the period 1949 to 1953 and far less up 
to 1949 (3). 


(1) For some of the underlying data, Cf: A. CHISTIAKOV: Razvitie Economi- 
cheskogo Sotrudnichestva Stran Sotsialisticheskogo Lageria. (Development of the 
Economic Cooperation between the Countries of the Socialist Camp) in « Kommunist », 
Moscow, Vol. XXXI, N. 15, October, 1954. 

(2) See: Foreign Trade of Hungary Since the Introduction of the Florin Currency, 
«Monthly Bulletin of the National Bank of Hungary», new series, 3rd year, N. 3-4, 
March-April, 1947 page 55 ff. 

(3) The grain area has been substantially reduced if related to prewar because 
of territorial losses; however, official targets for 1954 were 8,880 thousand tons of 
grain. Cf: Report of Gh. Gheorghiu-Dej. of August 22, 1954. In: For a Lasting Peace, 
for a People's Democracy, Bucharest, August 27, 1954. 
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While these changes were reducing both the nature and the amount 
of exportable surpluses, the industrialization, as well fs the struc- 
tural modifications in agriculture, brought about substantial shifts in the 
nature and the volume of the demand for imports. À larger emphasis 
started to be placed on industrial raw materials (coal, steel, ores, etc.) 
alongside with a larger demand for heavy and light machinery, transport 
equipment, and the like. Contrariwise, the demand for consumer goods— 
textiles, shoes, household goods, ete — fell off sharply. The demand for 
foodstuffs increased rapidly up to 1948 due to the postwar disruptions, 
structural changes, and some severe drought years, but started to taper 
off toward the end of the period considered. 

Only a country like Poland—with its «stable» exportable surpluses 
of coal—or a country like Soviet Russia, with the period of structural 
changes in agriculture already overcome, could maintain a larger stabi- 
lity in the structure of their exports. Hence, they could and did secure a 
more stable position in their extra-orbit trade and fared better, from this 
point of view, than the other countries of the area. Roumania might have 
been in the same position as far as oil is concerned but a large part of the 
latter was mortgaged to Soviet Russia (following the reparation obliga- 
tions and the formation of the joint Soviet Roumanian Oil Company). 
Thus, Russia secured its favorable position, first and foremost, thanks to 
the more stable nature of her exportable surpluses; in a secondary way, 
however, she also increased its surpluses by mortgaging certain outputs 
of the satellites or by playing the role of « middleman » for them. 


East-West TRADE AND THE « STRATEGICAL EMBARGO ». 


The February, 1948, Prague coup d’etat marked dramatically, as 
already stated, the break of the Soviet area with the West, and the conso- 
lidation of the Soviet hold in Eastern Europe. From that moment on, the 
United States and some of the Western powers started to build up in 
regard to the East-West trade flows what can be called a system of « se- 
curity export control ». From the beginning, this implied the application 
of selective controls with the stated aims: 1) of denying to the Soviet bloc 
the goods which could imperil the Western security (i. e. applying an 
«embargo » in respect to goods of primary strategical importance, not 
only arms but also specialized machinery for the production of armaments, 
machine-tools, transport equipment, etc.); 2) of limiting the exports of 
goods which could be turned rapidly from civilian to military use (i.e. 
fixing « quantitative controls » in respect to a series of goods of secondary 
strategical importance, e.g. specialized machinery and the like); 3) of 
establishing a surveillance list for certain key commodities (such as 
rubber, ete.). 

The emphasis was thus placed from the beginning on the composition 
and not on the volume of this trade. Time and again, Washington stressed 
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that for certain Western countries the traditional commercial interchanges 
with Eastern Europe were necessary, even indispensable and that no 
security principles required that this trade should be eut off completely. 

The United States initiated its exports controls in March, 1948. 
Some other Western countries established for their part their own 
controls over certain war materials. Through the Economie Cooperation 
Act of 1948 (Cf. Section 117d as amended) the Congress directed the ECA 
administrator to prevent the shipment to the Soviet bloc of ECA financed 
products which were banned for export to the Soviet bloc by the United 
States itself. In the beginning of 1950, the United States, Canada, and the 
Western European powers—some of which had already established tighter 
security controls on their trade with the East—established together an 
informal committee for determining the areas of controls and of agree- 
ment, and for common action (1). As states one of the official reports to 
Congress: 

«The setting up of controls acceptable to all allied nations has been 
a difficult process. Roughly, it has involved the specific definitions of 
commodities which they wished to embargo, which commodities shipments 
they wished to restrict in quantity, and which should be kept under 
surveillance. In addition, the experts have had to agree on effectiveness 
of enforcing these controls » (2). 
The continuing discussions resulted in a steady expansion of the lists of 
commodities agreed for control. At the same time, the Congress adopted 
the Battle Act providing for the determination of an embargo list—which 
the U.S. Government «believes the free world should withhold from the 
Soviet bloc »—and for the maintenance of some sort of controls (either 
quantitative controls or surveillance) concerning other goods (3). 

By the end of 1953, besides munition and atomic energy items, 260 
items were placed on the international embargo list; 90 items figured on 
the quantitative control list; 100 were placed on the surveillance list (4). 


(1) The Consultative Group (C.G.) of the 15 western powers concerned formed a 
working committee (COCOM). The latter never issues communiqués as the participants 
have always believed that they could work most effectively without publicity. The 
details of their discussions are not revealed. (Cf: The Revision of Strategic Trade 
Controls—Mutual Defense Assistance Control Act of 1951 (The Battle Act), Fifth 
Report to Congress, first half of 1954, Washington, 1954, p. 16. 

(2) The lists established by the COCOM have to do only with exports to the 
European Soviet bloc — not to Communist China. The embargo concerning the 
latter is carried out under another control system, based on a United Nations 
resolution. 

(3) If a country which is receiving military, economical, or financial aid from the 
United States «knowingly » permits an item on the Battle Act embargo list to be 
shipped to the Soviet Bloc, the President must decide whether to cut off such aid or 
to order its continuance. 

(4) The Battle Act embargo list approximated at the end of that period the 
combined lists of items accepted for embargo by the Consultative Group mentioned 
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Step by step, a vast network of export controls were thus established 
by the countries participating in the COCOM. However, though the aims 
were clearly defined, varying tendencies were bound to manifest them- 
selves in the West in respect to the trade with the Soviet bloc, following 
the immediate interests of the countries involved, the changes in the inter- 
national political situation, the economie difficulties at home, the condi- 
tions prevailing in the world market, etc. 

For its part, the Soviet bloc counteracted the embargo by a series of 
means. Essentially, it tried to deepen any real or imaginary conflicts 
among the Western powers, promoted « international trade conferences », 
participated lavishly in international trade fairs, invited to Soviet Russia 
trade missions of « honest businessmen » and finally, resorted to contra- 
band systematically and on a large scale. 

Let us follow now the combined results of both the changes in the 
trade structure of the Soviet bloc countries and the Western controls in 
respect to the total trade of Eastern Europe with the world markets up to 
the end of 1953. 


PATTERN OF EXTRA-ORBIT TRADE 1948-1953. 


By 1953, the registered trade of the extra-bloc Europe with Soviet 
Russia and her European satellites represented but 31% of the prewar 
volume of the former’s exports to the bloc, and only 22% of the prewar 
volume of the former’s imports from these sources. Given, however, the 
even sharper shrinkage of the trade of the bloc with other main trading 
areas (e.g. the United States, Canada, the Far East), the relative share 
of extra-bloc Europe appeared to increase during the period under review, 
in the total nonorbit trade of Russia and of the satellites. 

In 1948, less than 60% of the Soviet imports from nonorbit sources 
were coming from extra-bloc Europe. In 1950, the relative share of the 
latter increased to 63% and in 1953 to 81%. (See Table V). For the satel- 
lites, this share inereased from 68% in 1948 to 76% in 1950 and 80% 
in 1953. In the falling volume of bloc imports from outside sources, a 
decisive effort has been made by these countries to secure a relatively 
larger share of machinery and equipment—even if of a «secondary » stra- 
tegical value. In 1938, the share of equipment and other producers’ goods 
amounted to 53% of the bloc imports from Western Europe; in 1948 this 


above. As stated, this list concerns potential exports to the bloc from other countries 
than the US. The United States own export lists, unified now in a «master export 
security list », comprises: the munitions list, compiled and administered by the De- 
partment of State; the atomic energy list, compiled and administered by the Atomic 
Energy Commission; and the export security list, compiled and administered by the 
Department of Commerce. Cf.: Hearing before the Sub-committee on foreign econo- 
mic policy of the Committee on Foreign Affairs of the House of Representatives, 83rd 
Congress, Second Session on East-West Trade, Washington, February 16, 1954. 
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share represented 57%; in 1950, 65%; in 1951, 61% (1). To illustrate 
the correct significance of these shifts, let us examine carefully a specific 
case: the trade with Britain for instance. 


TABLE V 


Pattern of Imports of the Soviet Bloc in Europe 1948, 1950, 1958 
(based on derivative data: i.e. extra-bloc exports to bloc) 
—Percentages by Main Trading Areas— 


i Soviet Union East Europ, Satellites 
Exporting Areas 0/9 of Total imports from 9/9 of Total imports from 
extra-orbit areas extra-orbit areas 

1948 1950 1953 1948 1950 1953 
United States 5.25 0.25 È 10.57 3.30 0.26 
Canada 0.02 0.06 di 2.07 0.47 0.07 
Europe (extra-b) 58.84 63.13 80.91 68.43 76.17 80.27 
of which U. K. 5.35 13.57 8.26 10.15 7.26 6.02 
Finland 27.53 22.10 35.00 1.40 2.08 4.19 
Near East & Africa 11:99 11.38 9.11 4.11 3.77 5.79 
Far East 15.10 15.90 1.95 3.93 3.06 4.49 
Oceania 6.47 8.91 7.95 1.98 5.43 5.62 
Latin America 2.33 0.37 0.06 8.91 7.80 3.50 
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 


*) less than 0.01% 


Source: As in Table I. For underlying data, an appendix is available from the author. 


This trade has fallen sharply in value from 1936/38 to 1948; 
it has remained rather constant since then, except for a dip in 1950. 
If we distinguish between Soviet and satellite trade, we can note that 
from 1948 on this trade has tended to increase with the former 
and decrease with the latter. The United Kingdom exports (inclu- 
ding re-exports) to Russia have passed from $28.5 million in 1950 to $39.3 
million in 1950, $66.6 million in 1951, $104.9 million in 1952. They fell 
sharply in 1953, namely to $34.3 million; but some goods previously 
bought as re-exports through London were now either purchased directly 
(e. g. wool from Oceania) or became eventually obtainable also from 
other sources (e.g. rubber). On the other hand, the United Kingdom 
trade with the satellites fell from $91.5-92 million in 1948 and 1949 to half 
that total and below from 1950 to 1953 included. 

In the Soviet imports from the United Kingdom, the value of such 
« secondary » strategical goods, as non-ferrous metals, machine tools, other 
machinery, electrical generators, fell as related to prewar; but in the 
structure of imports their relative share became much more substantial. 


(1) Computed from: « UN-ECE Economie Bulletin for Europe», Geneva, III, 2 
table 4 and IV, 3, table 6—underlying data in constant prices, exports of eleven 
Western Countries, f.o.b. 
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In 1951, out of the total imports from the United Kingdom (excluding 
re-exports), the relative shares of electrical generators represented 21.6%, 
that of machine tools 27.0%, other machinery 21.6%. In 1953, the largest 
relative share in the Soviet imports from the United Kingdom (excluding 
re-exports) was represented by electrical goods, namely 33.3% (i.e. £ 1.1 
million) while electrical generators, machine tools and other machinery 
accounted for 18% (£ 0.6 million). The satellites obtained also machinery 
of secondary strategical importance some of which figured probably only 
on the quantitative control lists. The relative share of electrical apparatus, 
electrical machinery, other machinery and vehicles, while increasing as 
compared to prewar, remained, however, at a total not exceeding £ 4.5 
million (1). 

These figures are quite small: they do not purport to show that they 
represented a major deal for the bloc, or that the United Kingdom was 
« breaking » the embargo. What they do suggest is, in the first place, that 
the « quantitative restrictions » might often hit harder not Russia itself 
but its satellites. This distinetion is meaningful so long as these countries 
remain economically « autonomous » units—i.e. so long as each is sup- 
porting its own burden of trade deficits, investment problems, and the 
like. In the second place, they show concretely that the system of controls 
implies constantly, at best, limited adjustments, in specific cases. The 
Western nations « marched always together but not always in perfect 
step » (2). The necessity of adjusting the controls to specific cases found 
its expression in the official United States acceptance of certain limited 
exports of even primary strategical goods from certain recipient countries 
of American aid. During 1952 and 1953, the first two years of the Battle 
Act, embargo items knowingly permitted to be exported to the bloc by 
countries receiving United States aid was in the neighborhood of $15 
million—actually a small sum in regard to the total exports to the bloc (3). 

It is the relative modicity of these totals which explains the bloc’s 
sustained efforts to enlarge the contraband imports. Often the contraband 
has consisted in the purchase by a neutral agent of certain goous for a 
phony destination, the shipments of these goods to a free port and then 
their transfer to a bloc destination. This procedure has been strongly 
hampered by a control system called « import certificate - delivery verifi- 


(1) Data computed from: Hast-West Trade, British Information Service, Re- 
ference Division, N.Y., August, 1954. 

(2) Cf.: The Revision of Strategic Trade Controls. Mutual Defense Assistance 
Control Act of 1951 (The Battle Act), Fifth Report to Congress, first half of 1954, 
Washington 1954, p. 1. 

(3) East-West Trade Trends, Mutual Defense Assistance Control Act of 1951 
(The Battle Act) Fourth Report to Congress, Second half of 1958, Washington, 
1954, p. 59. 
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cation » (I.C.D.V.) (1). However, the condition of success for contraband 
is evidently the continuous renewal of the devices empio, 1. Evidently, 
numerous firms, especially, from the border countries—such as Western 
Germany, Austria, Italy —have cooperated with agents of the bloe (2). 

Whatever the real volume secured through contraband, one thing is 
certain: contraband is a very expensive item; and in this case, it might 
be added that the larger its scale, the more expensive it is. Hence, also the 
decisive efforts made by the Soviet Union in 1952 to break the embargo 
and to present at the so-called « International Conference » meetings of 
April, 1952, in Moscow, vast perspectives for the expansion of the East- 
West trade flows. Before returning to this point, let us first have a look at 
the pattern of the bloc export toward the extra-bloc countries during the 
period considered. 

The main commodities exported by Soviet Russia outside its orbit 
were as usually, grain, wood and timber, hides and skins, non-ferrous 
metals. The satellites exported raw materials, agricultural products, 
timber as well as light manufactures and other goods. 

As far as the Soviet Union is concerned, the striking characteristics 
of the changes in the pattern of exports from 1948 to 53 were the sharp 
fall in the exports to the United States as well as the loss of some other 
positions notably in the Far East. (See Table VI). Following these shifts 
the relative share of the European extra-bloc outlets increased from 69% 
in 1948 to 71% in 1950 and 88% in 1953. Two countries—the United 
Kingdom and Finland—took over 53% of the total extra-bloc exports of 
Russia (3). The changes were less spectacular as far as the satellites are 


(1) Under this system «a government, before granting an export license may 
require the exporting firm to present an import certificate executed by the importing 
firm and certified by his government. After the goods have been shipped, the exporting 
country may further require that the exporting firm produce a « delivery verification » 
in which the importing country verifies that the goods were really delivered to the 
firm for which they were originally licensed ». 

Cf: World-wide enforcement of Strategic Trade Controls. Mutual Defence Assistance 
Act of 1951 (The Battle Act), Third Report to Congress, First Half of 1953, 
Washington, 1953, p. 13. 

(2) See for instance a strongly dramatized but interesting report by Davip 

DouGLas DUNCAN: To Messrs. Dulles, Stassen, Conant: A Memo on Western Aid for 
Red Build Up, « Life », vol. 34, No. 4. January 26, 1953, p. 23-33. 
Actually, the official reports to Congress contain the best series of examples of 
contraband but when the latter did note succeed. (See for instance The Revision 
of Strategic Trade Controls, op. cit. p. 25 ff.) At a certain moment, not less than 87 
West German firms were blacklisted for «improper trade » with the orbit. (Cf: « New 
York Times » of June 4, 1952). 

(3) The United Kingdom obtained from the Soviet Union in 1953, for instance, 
wood and timber (34% of the Russian deliveries), non-ferrous metals (24%), hides 
and skins (16%), grain (9%), and other produce. The share of grain, very large 
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concerned. The latter continued to maintain a wider distribution than 
Russia over the main trading areas of the world. In the case of the 
satellites, Great Britain and Finland, while representing again the main 
customers, accounted, however, each for less than 12% of the total of the 
group. While some of these commodities were often essential to the im- 
porting countries (e.g. grain for the United Kingdom), the total value of 


TABLE VI 


Pattern of Soviet bloc exports to nonorbit Countries 1948, 1950, 1958 
‘hased on derivative data: i.c. extra-bloc imports from bloc) 
—Percentages by Main Trading Areas— 


Soviet Union East Europ. Satellites 

Exporting Areas ©lo of Total exports to ©lo of Total exports to 

nonorbit countries nonorbit countries 
1948 1950 1953 1948 1950 1953 
United States 17.66 15.20 2.86 2.56 4,50 3.21 
Canada 5 0.03 0.23 0,48 0.63 0.51 
Europe (extra-b) 68.81 70.88 88.24 84.29 78.15 81.83 
of which U. K. 22.23 38.04 29.58 9.78 8.60 11.96 
Finland 10.41 9.39 23.73 4.03 4.90 11.47 
Near East € Africa 10.14 11.04 7.32 6.04 6.93 7.74 
Far East 3.16 2.36 0.83 1.70 2.89 2.92 
Oceania 0.04 0.48 0.50 1.42 1.66 0.75 
Latin America 0.19 0.01 0.02 3.51 5.24 3.04 
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 


Sources: As in Table I. For underlying data, an appendix is available from the 
author. 


this trade accounted only for a small percentage of the trade of most of 
these importing countries. As far as the United Kingdom is concerned, the 
imports from the Soviet Union and the satellites accounted in 1953 for 
3.5% of the total United Kingdom imports. Generally the bloc countries 
have tended to build up balances in London (as well as in the United 
States) for payments to other countries (1). 

At the 1952 Moscow Conference, the bloc indicated the possibility of 
exporting yearly, over the period 1953-1955, twice or three times as much 
as previously. (See Table VII). Actually these exportable surpluses did 


in 1951 or 1952 (from 45-60% of the deliveries) fell sharply in 1953. From the 
satellites, the United Kingdom obtained mainly meat (48% of the deliveries) wood 
and timber (16%), and grain (6%). 

(1) In 1953, except for Finland and Austria in Europe and Iran and Hong-Kong 
in Asia, the imports of the nonorbit countries trading with the Soviet bloc (including 
China) accounted usually for 1-3% of their imports from the whole world and at the 
most, 5-6% (e.g. for Sweden and Iceland). 
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not at all materialize. East-West trade, by and large, stagnated in 1953 
at the previous levels. 


TABLE VII 


Soviet bloc in Europe: East-West Trade in 1952, 
and Level Proposed for 1953-1955 by the Moscow Conference. 
—Millions of dollars, and percentage increases— 


Estimated Eventual yearly 
Country turnover turnover, 1953-55 Percentage 
in 1952 (Moscow Conference Increase 
Estimates) 
Czechoslovakia 408 900-1,000 +120 or +145 
Poland 524 700- 800 + 34 or + 53 
Hungary 164 300- 400 + 83 or +144 
Roumania 87 200- 300 +130 or +245 
Bulgaria 33 100 +203 
Soviet Union 944 2,500-3,300 +165 or +249 
Total 2,160 4,700-5,900 +118 or +173 


Sourcesa 1952 - See above Table II. 
1953-55 - Data grouped in « Economie Bulletin for Europe », IV, 3, on the 
basis of the data released at the Moscow conference of April, 1952. 


PATTERN OF INTRA-BLOC TRADE. 


The drive toward industrialization in each and every national eco- 
nomy of the orbit, as well as the embargo itself, shaped together the new 
characteristics of intra-orbit pattern of trade. Two of the basic characte- 
risties must be noted, from the outset: 1) the central position of Soviet 
Russia (see Table VIII) as the main supplier of industrial raw materials 


TABLE VIII 


Eastern Europe: Shares of Soviet Union and of Soviet bloc countries 
in Total Trade of Each Country. 1937, 1948, 195% —Percentages— 


Country Soviet Union People’s Dem. Combined share Rest of world 

1937 1948 1952 1937 1948 1952 1937 1948 1952 1937 1948 1962 
Czechosl. 1 16 35 10 14 36 11 30 71 89 70 29 
Poland Di 22 32 6 12 35 7 34 67 93 66 33 
Hungary — 1 29 13 23 42 13 34 71 87 66 29 
Roumania il 25 58 17 46 27 18 71 85 82 29 15 
Bulgaria — 54 57 12 20 32 12 74 89 88 26 di 
Albania — mò 57 = = 5. 43 5 38 100 95 62 0 


Sources: 1937 - Probleme Economice 45/6, 1952, p. 66, corrected with « The Network 
of World Trade», League of Nations, Geneva, 1942. 
1948, 1952 - Probleme Economice, ibid. and Vneshniaia Torgovlia 10, 
(Oct. 1952) and 411 (Nov. 1953). 
For Albania 1951, New Times, Moscow, 45, January 28, 1953, P. 10. 
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in exchange of manufactured goods; 2) the tendency of each unit, inclu- 
ding Soviet Russia, of trying to provide this restricted and isolated mar- 
ket with substitutes for the key industrial equipment and produce denied 
by the West. 

From 1948 to 1952, from 70-90% of the trade of each country of the 
orbit was carried with the other «people's democracies» (including 
China). In the total turnover of each of the countries considered, the share 
of the Soviet Union increased from around 10-25% in 1948 (excepting 
Bulgaria) to between 30-60% in 1952. (Cf. Table VIII). While remaining 
as before 1948 for all these countries, the main supplier of raw materials, 
the Soviet Union, started also to deliver them fully equipped plants and 
heavy equipment—not to speak of armaments. If up to 1948 the invest- 
ment goods represented an insignificant part of the Soviet exports to the 
bloc, henceforth they attained every year around 15% of the total com- 
mercial value of these exports. Although this percentage might not appear 
very large, in many countries, the very core of the plan—viz. capital 
construction of steel facilities—became strictly dependent on Russian 
deliveries (e.g. the Polish steel mills of Nowa Huta, etc.). On the other 
hand, the launching of the development plan in each and every country, 
the reorientation and diversification of their outputs, allowed for their 
part, a substantial increase and diversification in the exports of the region 
to the Soviet Union. These exports increased in variety, not only as far as 
aggregates (fully-equipped plants, notably from Czechoslovakia), heavy 
machinery, locomotives and transport equipment, were concerned, but 
also in the range and importance of textiles, footwear, light metals in- 
dustries products and appliances, foodstuffs, tobacco and mass-consumer 
goods, as well as in the range and importance of raw materials and semi- 
finished products. 

Basically, the structure of this trade in the period considered appea- 
red to be as follows (see Table IX). It is indubitable that the Soviet Union 
exported the aggregates in question in order to help the increase in the 
outputs in which she remains interested for a long period, e.g., steel, ce- 
ment, oil, etc. Furthermore, it is equally evident from the experience 
during the period up to 1948 that she provided the region with the bulk 
of raw materials, part of which were to return to the Soviet Union as 
finished goods. 

The industrialization effort and the pressing necessity of coping 
with the Western controls brought about a certain degree of specialization 
as between the various countries of the area as far as their intra-bloc trade 
was concerned. This specialization, while not eliminating the duplication 
and waste implicit in the allround planning attempts of each unit, insured, 
however, some degree of substitutability for the products denied by the 
West. 

Thus, Czechoslovakia started to export all types of aggregates; even 
electric power stations (e.g. the key Hungarian power station, Inota), 
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TABLE IX 
EASTERN EUROPE: Structure of Soviet - Eastern European Trade, 1948-1953. 
xr AA AA A A nn D ho, et dors el 


Soviet Exports Soviet Imports 


Goods CHEGUP HR BRA Goods C EG P H RBA 

Fully equipped plants + + + + + + Fully equipped plants + + 

Heavy Machinery + eee Ce Heavy Machinery + + + + 

Agric. Machinery Te ee ie CT sold: + + + 
Locomotives + + + 
Transport equipment + + + + 
Light metal ind. + + 
Chemicals TS 
Textiles + cani ee 
Footwear + 

Oil & oil products e Sia + Oil & oil products ape 

Steel + Cement + + ++ 

Coke + SP Coal & coke + 

Pig iron € Cast iron + + + Metals + + 

Iron ore => + ep + Ores + + 

Other ores + + 

Non-ferrous metals + +++ > + 

Cotton + + + + + + Sugar ET 

Wool Ha eects te ote 

Rubber Hi SÓ risi 

Timber - - Tobacco e 

Grain db LEE + Timber Se stà 

Other foodstuffs + + Other foodstuffs RH + 


Sources: The trade agreements for the period 1948-1953. 


heavy transformers, turbines and boilers, machine-tools, building machi- 
nery and materials, transport equipment, as well as limited amounts of 
coke and coal. (In 1951 for instance, 75% of the exported industrial 
products were sold to the U.S.S.R. and the People’s Democracies as com- 
pared to 55% in 1949). In turn, Czechoslovakia obtained from Eastern 
Germany various types of machinery, chemical installations and equip- 
ment, as well as precision instruments, chemicals and fertilizers. Eastern 
Germany sent futhermore some fully equipped chemical aggregates to 
Poland and Roumania and exported heavy building machinery, machinery 
for the light industries, and appliances. Poland remained basically the 
supplier of coal, iron, and steel, cement and some chemicals. However, 
it exported also mining and drilling installations especially to Czechoslo- 
vakia. It sent, on the other hand, to the smaller countries of the orbit 
such commodities as railway rolling stock, machine tools and metallurgical 
goods. Hungary supplied this market with such key products as engines 
(sent to Eastern Germany), motor trucks and trailers (mainly for Poland), 
Diesel trains (for Czechoslovakia) and transformers. Roumania provided 
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mainly oil products and drilling installations. Bulgaria furnished non- 
ferrous ores and Albania, small quantities of chrome, ores, and bitumen. 
Alongside with these efforts of substitutability for the «strategical 
goods » unobtainable from the West, the countries considered exported 
also consumer goods—such as textiles, shoes, appliances—as well as agri- 
cultural produce. Let us try to ascertain even in a very crude way the 
degree of substitutability achieved thanks to this sort of specialization and 
to this type of interchanges in the area. If we take as a base the figures 
given at the Moscow Conference of April, 1952, and we assume as « desi- 
rable » for the satellites (including East Germany) an inflow of imports 
from the nonorbit sources of say $3.1-3.6 billion and we take the conser- 
vative estimate that 30% of these totals, as in 1948, should be earmarked 
for equipment, this would imply a needed inflow of between a minimum 
of $1 billion to a maximum of $1.8 billion worth of capital goods. In regard 
to this needed inflow of imports over and above what the intra-bloc mar- 
ket can offer, the imports of machinery and equipment from the West 
reached in 1953 a total of probably not more than $250-300 million (even 
if we assume that they represented over 40% of the total imports of the 
satellites from these sources). Soviet Russia, for her part, as proudly 
stated by the Russians, «exported toward the people's democracy in 
1953 alone, machines and equipment for a total of about 800 million 
roubles » (1), i.e. at the official rate of exchange $200 million worth of 
goods. Assuming that Czechoslovakia and East Germany contributed each 
with an equal amount of «strategical commodities », while the others 
made also up together some $200-300 million worth of goods of this type, 
we arrive at a total of some $900 million worth of machinery and equip- 
ment—i.e. a figure below the minimum deemed necessary to be obtained 
from the West, over and above a given level of trade in the orbit itself. 
The embargo has thus placed a serious limitation to the over-ambitious 
industrialization schemes of the area. 


THE NEW COURSE AND THE « STREAMLINING » OF THE EMBARGO. 


At the closing of 1954, spectacular changes were enacted by the 
Soviet bloc in respect to the pattern of allocation of resources, the 
ratio of investment in heavy industry versus light industry, the ratio of 
investment in industry versus agriculture, ete. In respect to intra-bloc 
planning and trade, the period end of 1953 to beginning of 1956 was desi- 
gned as the period of a « new course » aiming to end the policy of self- 
sufficiency in the framework of each national economy as well as the 
drive toward super-industrialization. The new course was to prepare both 
a real division of labor in the area and a better lot for the consumer in 
general. Briefly, « more butter than guns ». 


(1) A. CHISTIAKOV: Razvitie, etc. (as above in note 5), op. cit. p. 56. 
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Following the « new course », the Soviet Union increased its demand 
in the Western markets for food (of which precisely butter became the 
biggest item along with meat, fish, citrus fruit), textiles (a larger demand 
than in any recent years) as well as ships—notably fishing vessels. It 
exported on the other hand, such key produce as manganese and petroleum 
(for which it accepted committments far larger than before) and finally 
sent to the Western markets between $100-200 million worth of gold. The 
satellites, for their part, increased their demand for consumer goods both 
outside and inside the bloc. Outside the bloc, this implied an increased 
demand for wool, cotton, leather, raw materials for the fats industry, fer- 
tilizers, ete. Inside the bloc, this implied not only an increased demand for 
agricultural produce—by countries like Czechoslovakia and East Ger- 
many— but also a larger demand in the whole area of «mass consumption» 
goods such as bicycles, radio sets, sewing machines, etc. Supplementary 
exports and imports in excess of those previously signed were drawn 
between Czechoslovakia and East Germany for instance, for the exchange 
of Czechoslovakian furniture, leather goods and motorcycles, against 
German cameras, photo equipment, watches, ete. (1). 

The pressures for an increased East-West trade was felt at that 
moment stronger in the West than at any other moment since 1947. It 
is perhaps as a consequence of these pressures that it was felt that « the 
larze process of expanding the international control lists has gone just 
about as far as it could go under current world conditions » (2). Hence, 
in the first half of 1954, the West undertook the difficult mission of 
overhauling the existing international controls. The «streamlining » of 
the international control lists—deletion of some items, re-definition of 
some others, ete.—reduced the embargo list to 170 items (instead of 260), 
the quantitative control list to 20 (instead of 90) and the surveillance list 
to 60 items (instead of 100). 

As a result of the increased bloc demand for consumables and of the 
sharper distinction between the controlled items and the rest of the goods 
susceptible to enter into the East-West trade flows, the latter showed a 
tendency of increasing in 1954. Western Europe's exports rose by (pro- 
bably) 1/3 over 1953 while the Western imports from the bloc increased 
by some 10%. These figures are, however, far below the stated targets of 
the Moscow Trade Conference of 1952 and do not substantiate at all the 
rather common illusion in some Western European countries, that any 
relaxation of controls would condition automatically the «swelling » of 
East-West trade flows. Actually, the trade increases of 1954 might well 


(1 See for instance, R. DVORAK: Economic Cooperation of Countries of Socialist 
Camp in For a Lasting Peace..., February 12, 1954. 

(2) The Revision of Strategie Trade Controls Mutual Defense Assistance 
Control Act of 1951 (The Battle Act), Fifth Report to Congress, first half of 1954, 
Washington, 1954, p. 2. 
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be of a short-run nature and not indicative of a further rising trend. The 
decisive fact which might again keep the bloc trade at about the low levels 
of the 1948-1953 period is the unceremonious discarding of some of the 
tenets of the «new course ». The renewed emphasis on heavy industry 
stressed by the Soviet leadership at the close of January, 1955, might 
again condition a decrease in the demand for consumables and an increase 
in the demand for «strategical» goods: heavy equipment, machinery 
vehicles, etc. It is as a function of this policy that Soviet Russia and the 
satellites will shape the new quinquennium to extend from the beginning 
of 1956 to the end of 1960, in most of the countries of the area. This 
renewed emphasis can and probably will again raise a host of questions 
in the Western alliance about the extension of the strategical controls. 
For the satellites, who have cracked one after another under the strain of 
their first round of stepped up industrialization, the second planned 
quinquennium with its increasing demands for equipment and heavy 


goods will probably spell a new cycle of strenuous efforts and of interior 
crises. 


CONCLUDING REMARKS. 


In conclusion, it appears to us that the « strategical embargo » has 
extended, from 1948 on, to all the extra-orbit trading areas dealing with 
the Soviet bloc. It has thus become effective as much as possible, since 
«marching together » has not necessarily meant « marching in the same 
step » (1). In becoming effective, the embargo has not necessarily « hit » 
the seat of power in the bloc but often, mostly its periphery. The structure 
of the Soviet exports has enabled Soviet Russia to fare often better than 
most of the satellites and obtain from extra-bloc sources, even through 
normal trade, some non-negligible items of strategical interest. In other 
words, the countries of the bloc disposing of different types of commodities 
some of which are in more pressing demand than the other, have tried and 
succeeded in varying degrees in cutting through the embargo lines. 

The policy of the embargo, with its emphasis on security and long- 
range perspectives, is perhaps less responsible for the present low levels of 
East-West trade, than is the lack of exportable surpluses of the bloc itself. 
What the embargo policy has actually prevented, is the further deve- 
lopment of the Soviet industrial machine on the basis of Western deliveries 
of heavy equipment, vehicles, etc. on long-term credit. 

By its very scope or nature, the embargo has probably facilitated 
indirectly the strengthening of the central position of Russia in regard 


(1) A crude attempt to evaluate these various increases and decreases in the 
volume of East-West trade by countries up to 1952 has been made by thè author 
in Effects of the Embargo on Soviet Trade, « Harvard Business Review », Nov., 1952. 
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to the satellites, given the latter’s increased dependence on both her deli- 
veries of industrial raw materials and of even limited capital equipment, 
not obtainable from outside sources. Under the assumption that each sa- 
tellite, whatever its actual political and military dependence toward 
Russia might be (1) is still treated as an « autonomous » unit in respect 
to its trade deficits, investment problems and so on, this fact is not 
deprived of importance. 

The idea that the East-West trade could increase abruptly if the stra- 
tegical controls were lifted—and that without credits from the West— 
appears as a myth more than a reality. Actually, the lifting of the controls 
would be more liable to condition a shift in the bloc imports from nonorbit 
sources, toward more producers’ goods, rather than an increase in the 
total volume of this trade. Given the framework in which this trade is 
bound to flow —determined as it is in its structure by both planned 
requirements and embargo limitations—the perspective seems to be for 
spasmodic increases and decreases in this trade not far above the general 
trend followed since 1952/53. These spasmodic increases remain implicit 
in the fact that the vast nonorbit world is subject itself to circumstantial 
shifts in the trade position of one country or another, over a long period 
of uneasy « co-existence ». 


NICOLAS SPULBER 


Indiana University, 1955. 


(1) There are present and potential different degrees in this dependence, as would 
prove the case of Yugoslavia, and the situation of a country like China. 
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NOTE INFORMATIVE 


IL PRIMO CONGRESSO 
DELL’ASSOCIAZIONE ECONOMICA INTERNAZIONALE 


Roma, 6-11 Settembre 1956 


Il primo Congresso dell’Associazione Economica Internazionale sarà 
tenuto a Roma dal 6 all’11 Settembre 1956 e avrà per oggetto il 
tema: « Stabilità e Progresso dell’Economia Mondiale ». 


x 


Il Programma del Congresso è il seguente: 


6 Settembre 1956: Stabilità e Progresso: il Problema dei Paesi più Ricchi 
(Relatore: Professor Sir Dennis Robertson) 

7 Settembre 1956: Stabilità e Progresso: il Problema dei Paesi più Po- 
veri (Relatore: Professor Jacob Viner) 

8 Settembre 1956: La Ricerca della Stabilità: i Fattori Reali (Relatore: 
Professor Frangois Perroux) 

9 Settembre 1956: Escursione 

10 Settembre 1956: La Ricerca della Stabilità: i Fattori Monetari (Rela- 
tore: Professor Gottfried Haberler) 

11 Settembre 1956: La Stabilità Internazionale e l’Economia Nazionale 
(Relatore: Professor Erik Lundberg). 


Potranno partecipare al Congresso tutti i membri delle Associazioni 
nazionali aderenti all’ Associazione Economica Internazionale. Le memorie 
del Congresso saranno distribuite a Roma durante i lavori del Congresso 
stesso, dietro pagamento della quota d’iscrizione di $ 5.00 (L. 1.15 s., 
1750 fr.). 

Le riunioni del Congresso si terranno presso la Facoltà di Legge del- 
l’Università di Roma, i cui locali sono stati gentilmente messi a disposi- 
zione dal Prof. G. Ugo Papi, Rettore dell’Università di Roma. Ogni riu- 
nione sarà aperta con una relazione, il cui testo sarà distribuito ai parte- 
cipanti nelle due lingue ufficiali, la francese e l’inglese. La discussione 
su ciascuna relazione sarà introdotta da due oratori scelti in precedenza. 
La discussione sarà interpretata nelle due lingue ufficiali. 

Per l’Associazione Economica Internazionale, l’Agenzia Turistica 
Italiana CIT curerà la registrazione, la raccolta delle quote d’iscri- 
zione al Congresso, e la sistemazione alberghiera. Coloro che desiderano 
partecipare al Congresso sono pregati di rivolgersi al più presto possibile 
alla CIT (Sezione Congressi) Piazza Colonna 193, Roma. 


ASSOCIAZIONI NAZIONALI 
ADERENTI ALL'ASSOCIAZIONE ECONOMICA INTERNAZIONALE 


American Economie Association Association Hellénique de Science 
Royal Economie Society Economique 
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Association Française de Science 


Economique 
Comitato Misto Austriaco di: 
Nationalókonomische Gesell- 


schaft, e Gesellschaft Osterrei- 
chischer Volkswirte 

Societé d'Economie Politique de 
Belgique 

Comitato Misto Brasiliano 

Canadian Political Science Asso- 
ciation 

Sociedad Cubana de Ciencias So- 
ciales Económicas y Políticas 

Nationalokonomisk Forening (Da- 
nimarca) 

Société d'Economie Politique, de 
Statistique et de Législation 
d'Egypte 

Comitato Misto Finlandese di: 
Kansantaloudellinen Yhdistys, 
e Ekonomiska Samfundet i Fin- 
land 

Verein fór Sozialpolitik (Germa- 
nia) 


Indian Economie Association 

Società Italiana degli Economisti 

Japanese Union of Associations of 
Economie Societies 

Comitato Misto Olandese di: 
Contact Commissie van Acade- 
mischgevormde Economen, e Ve- 
reeniging voor de Staathuis- 
houdkunde en de Statistiek 

Statsokonomisk Forening (Norve- 
gia) 

Pakistan Economie Association 

The Economie Society of South 
Africa 

Nationalekonomiska 
(Svezia) 

Société Suisse de Statistique et 
d’Economie Politique 

Comitato Misto Turco di: 
Association des Economistes de 
Turquie, e Association Turque 
d’Economie Politique 

Union des Associations d’Econo- 
mistes de Yougoslavie 


Fóreningen 


PRESIDENTI ONORARI DELL’ASSOCIAZIONE ECONOMICA INTERNAZIONALE 


Professor J. M. Clark 
Professor Luigi Einaudi 


Professor Gottfried Haberler 
Professor A. C. Pigou 


Professor Arthur Spiethoff 


Comitato ESECUTIVO DELL’ASSOCIAZIONE ECONOMICA INTERNAZIONALE 


Howard S. Ellis (Presidente) 


Léon Dupriez (Vice Presidente) 
Walter Hoffmann 

Emile James 

Erik Lindahl 


Austin Robinson (Tesoriere) 
Volrico Travaglini 

C. N. Vakil 

Xenophon Zolotas 


SEGRETARIA DELL’ASSOCIAZIONE ECONOMICA INTERNAZIONALE 


Helene Berger - Lieser 


Paris VIII, 7, rue de Miromesnil 


THE FIRST CONGRESS 
OF THE INTERNATIONAL ECONOMIC ASSOCIATION 


Rome, September 6-11, 1956 


The first Congress of the International Economic Association will be 
held in Rome from September 6 to September 11, 1956, to discuss the 
subject: « Stability and Progress in the World Economy ». 

The Programme of the Congress ‘is: 


September 6, 1956: Stability and Progress: The Richer Countries’ Problem 
(by Professor Sir Dennis Robertson). 

September 7, 1956: Stability and Progress: The Poorer Countries’ Pro- 
blem (by Professor Jacob Viner) 

September 8, 1956: The Quest for Stability: The Real Factors (by Pro- 
fessor François Perroux) 

September 9, 1956: Excursion 

September 10, 1956: The Quest for Stability: The Monetary Factors (by 
Professor Gottfried Haberler) 

September 11, 1956: International Stability and the National Economy 
(by Professor Erik Lundberg) 


All members of Associations which are members of the International 
Economic Association will be welcome. A Congress Fee of $ 5.00 (L. 1.15 s., 
1750 fr.) will entitle participants to receive all Congress Papers, which 
will be available in Rome and not distributed in advance. 

All meetings will take place in the Faculty of Law of the University 
of Rome, facilities of which will be available to the IEA by courtesy of 
Professor G. Ugo Papi, Rector of the University of Rome. Each day’s 
sessions will open with an Address, the text of which will be available 
to Congress participants in the two official languages, French and En- 
glish. The subsequent discussion of the Address will, in each case, be intro- 
duced by two speakers chosen in advance. The discussion will be inter- 
preted into the two official languages. 

On behalf of the IEA, the Italian Tourist Agency CIT will take care 
of registration and the collection of the Conference Fee, as well as of travel 
arrengements and hotel reservations if desired. Those wishing to parti- 
cipate should as soon as possible write to CIT (Congress Department) 
Piazza Colonna 193, Rome, Italy. They will receive an application form, 
together with details of reduced fares and of hotel accomodation available 
in Rome. 


MEMBER ASSOCIATIONS OF THE INTERNATIONAL ECONOMIC ASSOCIATION 


American Economie Association Association Hellénique de Science 
Royal Economie Society Economique 
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Association Française de Science 


Economique 
Austrian Joint Committee of: 
Nationalokonomische Gesell- 


schaft, and Gesellschaft Oster- 
reichischer Volkswirte 

Société d’Economie Politique de 
Belgique 

Brazilian Joint Committee 

Canadian Political Science Asso- 
ciation 

Sociedad Cubana de Ciencias So- 
ciales Económicas y Políticas 

Nationalokonomisk Forening 
(Denmark) 

Société d’Economie Politique, de 
Statistique et de Législation 
d'Egypte 

Finnish Joint Committee of: 
Kansantaloudellinen Yhdistys, 
and Ekonomiska Samfundet i 
Finland 

Verein für Sozialpolitik (Ger- 
many) 


Nationalekonomiska 


Indian Economic Association 

Società Italiana degli Economisti 

Japanese Union of Associations of 
Economic Societies 

Netherlands Joint Committee of: 
Contact Commissie van Acade- 
mischgevormde Economen, and 
Vereeninging voor de Staathuis- 
huodkunde en de Statistiek 

Statsokonomisk Forening (Nor- 
way) 

Pakistan Economic Association 

The Economic Society of South 
Africa 

Fôreningen 
(Sweden) 

Société Suisse de Statistique et 
d'Economie Politique 

Turkish Joint Committee of: 
Association des Economistes de 
Turquie, and Association Tur- 
que d'Economie Politique 

Union des Associations d’Econo- 
mistes de Yougoslavie 


Honorary PRESIDENTS OF THE INTERNATIONAL ECONOMIC ASSOCIATION 


Professor J. M. Clark 
Professor Luigi Einaudi 


Professor Gottfried Haberler 
Professor A. C. Pigou 


Professor Arthur Spiethoff 


EXECUTIVE COMMITTEE OF THE INTERNATIONAL Economic ASSOCIATION 


Howard S. Ellis (President) 


Léon Dupriez (Vice-President) 
Walter Hoffmann 

Emile James 

Erik Lindahl 


Austin Robinson (Treasurer) 
Volrico Travaglini 

C. N. Vakil 

Xenophon Zolotas 


SECRETARY OF THE INTERNATIONAL Economic ASSOCIATION 


Helene Berger-Lieser 


Paris VIII, 7, rue de Miromesnil 
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RECENSIONI 


GiLserT M. et Kravis I. B., Etude comparative des produits nationaux et du 
pouvoir d’achat des monnaies (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 227, $ 3). 


L'oggetto precipuo del lavoro è quello di fare adeguate comparazioni fra i 
prodotti nazionali reali degli Stati Uniti, del Regno Unito, della Francia, della 
Germania Occidentale e dell’Italia. Purtroppo, i dati statistici dei varî paesi non 
può dirsi abbiano un elevato grado di omogeneità, eppertanto i confronti hanno 
un valore tutto affatto limitato. La responsabilità dello studio è stata, per altro, 
pienamente assunta dagli autori, e in specie da Milton Gilbert. 

In particolare, la trattazione comprende i confronti fra i prodotti nazionali 
globali e le equivalenze dei poteri d’acquisto (i riferimenti riguardano il 1950: in 
alcuni casi si è fatta la estrapolazione per il 1952 dei dati del 1950), l’analisi dei 
principali elementi dei prodotti nazionali dei vari paesi, l'esame delle relazioni 
fra i rapporti quantitativi e i rapporti dei prezzi. 

L’esposizione è buona, benchè manchi di sistematicità e non sia eccessivamente 
ordinata. Non tutti i confronti binari sono davvero utili. Senza dubbio lavori di 
questo genere sono difficili a farsi e richiedono cautele d’ogni ordine: dal momento 
in cui vengono scelti i dati primari, al momento in cui tali dati vengono elaborati, 
ponderati e sistemati in tabelle di confronto. Solo in tal modo può ridursi l’arbitrio 
e possono in parte neutralizzarsi i timori riguardanti indagini così incerte e diffi- 
cili quali quelle afferenti il settore macro-economico e il campo internazionale. 


d. a. 


HaLey B. F., A Survey of Contemporary Economics - Vol. II (Pubblicato dalla 
American Economic Association) (Homewood, Ill.; Richard D. Irwin, 1952, 
pp. XVI+474, L. 5.000). 


Questo secondo volume dei « Survey » è, in complesso, ben riuscito. Come il 
primo (edito nel 1948 a cura di Howard Ellis) esso mira a dare « an intelligible 
and reliable account» dei principali sviluppi della teoria economica nell’ultimo 
quindicennio, in modo da soddisfare anche i « non specialisti » nei vari rami della 
scienza economica. 

Naturalmente, come ogni compendio — e questo volume è una raccolta di 
compendi — non sempre soddisfa i lettori esigenti: alcune rassegne sembrano 
troppo brevi, altre sono centrate sopra aspetti tutto affatto particolari, quasi 
tutte sono ispirate dal desiderio di porre in evidenza gli apporti di fonte statu- 
nitense e, in ogni caso, sono collegate a fatti o avvenimenti prevalentemente 
americani. 

Questo volume, a differenza del precedente, riporta alla fine di ciascuno dei 
dieci saggi i «commenti» dei «critici»: e sono sempre commenti succosi e 
d’indubbio interesse, chè i critici rispondono ai nomi di Samuelson, Kuznets, 
Marschak, Schultz ed altri ben noti economisti. 


628 Recensioni 


— Bo 


I saggi di maggior spieeo sono, senza dubbio, quelli del Boulding, dell Abramo- 
vitz, e del Buchanan. Il Boulding fa uno sforzo notevole per metter un po’ d'or- 
dine nell'intricato e discutibile settore della « welfare economies ». E si può ben 
dire che il suo sforzo abbia raggiunto lo scopo: forse gli accenni inerenti al « mer- 
cato aperto » avrebbero dovuto esser più ampi di quelli fatti nella sez. 111 («Policy 
Implications of Welfare Economics »), e l’utilizzazione dei grafici avrebbe potuto 
essere più accurata (la questione delle curve di indifferenza per una comunità è 
trascurata). 

L’Abramovitz affronta l’« Economies of Growth», ossia un tema di grande 
attualità, con perspicacia e con l’intenzione di risalire alle cause più remote 
delle odierne tendenze. Ma egli ha sottolineato troppo l’importanza dello sviluppo 
statunitense e certo avrebbe potuto essere più cauto nel considerare la « forma- 
zione del capitale » come causa essenziale dello sviluppo economico (l’Haavelmo 
ha recentemente messo in rilievo la opportunità di considerare nel loro multiforme 
complesso le cause di sviluppo economico). 

Il saggio sull’« International Investment» (che nell'indice viene ricordato 
come « International Finance »), preparato dal Buchanan, contiene ampi riferi- 
menti e dati ben selezionati riguardanti 1 movimenti dei capitali nel dopoguerra. 
Epperò la parte dedicata ad alcuni effetti del piano Marshall non sembra total- 
mente soddisfacente (vedi pp. 329-333). Invero, il « piano » ha ottenuto suecesso 
laddove ha contribuito alla ripresa economica dei paesi aiutati; è stato invece 
manchevole laddove ha mirato alla integrazione economica dei paesi dell'Europa 
occidentale: ma questo è un problema politico, reso pesante da una eredità ultra- 
secolare, che non poteva — e non può — essere risolto con interventi di natura 
economica e di portata così limitata. Gli « unresolved problems in international 
investment » (sez. V, pp. 346-350) indicano la lunga strada che occorre percorrere 
per arrivare ad una migliore collaborazione economico-finanziaria internazionale. 

Di notevole interesse, anche per alcune considerazioni, sovente quasi audaci, 
di natura politica, è lo seritto del Baran su « National Economie Planning ». Il 
Baran tratta: 1) la pianificazione per il pieno impiego in un regime di capita- 
lismo avanzato; 2) la pianificazione per lo sviluppo in un regime di capitalismo 
arretrato; 3) la pianificazione nel regime socialista. Di certo aleune conelusioni 
meravigliano: si veda, ad esempio, quelle riguardanti le «alternative», in un 
regime di capitalismo avanzato, ai fini del pieno impiego (pp. 370-377): escluso 
l'abbandono del fine o il ricorso al laborismo, l'A. mostra che solo uno stato 
autoritario (fascista) potrebbe agire proficuamente: il che, per altro, non corri- 
sponderebbe alla realtà dell’ultimo decennio! Il saggio del Baran costituisee, con 
quello del Boulding, una continuazione ed una integrazione del saggio del Bergson 
(« Socialist Economies ») incluso nel primo volume dei « Survey ». 

Il saggio del Papandreou: «Some Basie Problems in the Theory of the 
Firm » è redatto con cura ma tiene poco conto dei problemi pertinenti le varie 
strutture di mercato: è uno studio che, da un punto di vista generale, può inte- 
ressare anche i cultori di economia aziendale. 

Lowell Harriss nel saggio «Public Finance» trascura i problemi di natura eselu- 
sivamente teorica (che furono trattati nel primo « Survey» da Smithies) e si 
ferma ad esaminare in ispecie lo sviluppo del sistema fiscale statunitense. 

Altri saggi sono dovuti a R.P. Mack (« Economies of Consumption »), a 
J. J. Spengler (« Population Theory »), a D. G. Johnson (« Economies of Agrieul- 
ture ») e a R. Ruggles (« Methodological Developments »). 
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Degno di particolare considerazione è il saggio del Ruggles. Egli ha toccato, 
per davvero, tutti i più importanti aspetti metodologici della teoria economica: 
e la trattazione è stata fatta con garbo e sempre con il rispetto per i campi altrui. 
Il lettore può derivarne una idea abbastanza soddisfacente degli sviluppi nel 


campo della economia matematica, della statistica, della econometria e di ‘alcuni 
indirizzi macroeconomici. 


DD: 


Heuss E., Wirtschaftssysteme und internationaler Handel (Zürich und St. Gallen : 
Polygraphischer Verlag AG, 1955, pp. 224, brosch. Fr. 21,85). 


Con l’affermarsi ed il coesistere nel mondo moderno di sistemi economici 
diversi la teoria tradizionale del commercio internazionale s'è complicata d'un 
ulteriore problema: quello dei rapporti economici tra paesi a sistemi economici 
diversi. V’é, però, alla base d'ispirazione del lavoro dell’Heuss uno sviluppo di 
questa elementare constatazione, rappresentato dalla Sua risposta affermativa alla 
domanda che s'é posto, se non sia precisamente da questa coesistenza di sistemi 
che al commercio internazionale derivi una sua particolare Eigenproblemstellung. 
11 problema specifico del commercio internazionale diviene, quindi, quello di coor- 
dinare le varie forme di ordinamento (questo, per l’Heuss, nella accezione eucke- 
niana della Wirtschaftsordnung), ossia la attuazione di un commercio interna- 
zionale che dovrà soddisfare a due condizioni: 

a) che economie nazionali con sistemi economici differenti traggano dallo 
scambio reciproco i vantaggi che questa transazione giustificano economicamente; 

b) che attraverso il contatto con altri sistemi la struttura dei singoli sistemi 
economici non sia minacciata, ma che si conservi. 

Questa sommaria delineazione del problema su cui in sostanza verte il lavoro 
dell’Heuss lascia già facilmente intuire la vastità del compito ch’Egli ha dovuto 
affrontare: quello dell'esame delle relazioni commerciali non di uno soltanto, ma 
di più sistemi economici. Esso è stato abilmente assolto nel solo modo intelligente 
che restava, se si voleva evitare l’elefantiasi espositiva: quello di una rilevazione 
preventiva dei soli punti essenziali che caratterizzano i sistemi, non più ampia di 
quantum sufficit per una presentazione nitida dei conseguenti problemi del com- 
mercio internazionale. Di questo esame dei sistemi, logicamente economia di mer- 
cato ed economia pianificata formano i poli che delimitano una zona di forme 
intermedie concepite come modificazioni dei due ordinamenti principali. Così l’in- 
clusione, nell’esposizione, dell'esame di due ulteriori sistemi economici, enucleatisi 
dall'evoluzione dell'economia concorrenziale di mercato, completa il quadro degli 
elementi formali oggi alla ribalta, e rende possibile la formulazione delle corre- 
lazioni da cui oggi l’analisi teorica del commercio internazionale deve prendere 
le mosse. Epperò il quadro complesso delle connessioni nella cui trama le varie 
misure di politica commerciale devono esser viste, indica pure in base a quali di 
esse queste debbansi capire ed interpretare. E infatti anche per il capo tra 
politica commerciale e sistema economico é valida la conclusione che in un'eco- 
nomia nazionale la coesistenza di sistemi contradditori non sortirebbe altro effetto 
che di minarne la capacità di funzionamento: e, a proposito, giustamente l’Heuss 
rileva come appunto al maneato riconoscimento di questa interdipendenza debbasi 
in parte attribuire il fatto che la politica commerciale, anzichè respingere, abbia 
spesso trasmesso ed imposto alla propria economia elementi estranei al suo sistema. 
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Non sarà poco, perciò, ma non sarà più del meritato, se questo interessante lavoro 
— tanto permeato di consapevolezza nitida delle possibilità che la politica com- 
merciale ha di modificare sostanzialmente il proprio sistema economico — indurrà 
studiosi e dirigenti dell'economia a sviluppare e ad adottare quel metodo di con- 
siderare le relazioni internazionali nella loro interdipendenza condizionata dai 
sistemi economici, la cui importanza non è solo teorica, ma è anche politica. 


M. LA. 


STACKELBERG (VON) H., The Theory of the Market Economy (London: W. Hodge 
& Co., 1952, pp. XXII+328,, 25s). 


SCHNEIDER E., Pricing and Equilibrium (An Introduction to Static and Dynamic 
Analysis) (London: W. Hodge & Co., 1952, pp. IX+327, 25s). 


Trattasi della traduzione in inglese di due note opere tedesche, la cui cono- 
scenza è opportuno ed utile sia maggiormente diffusa. 

L’opera dello Stackelberg — pubblicata la prima volta nel 1943 — costituisce 
uno fra i più interessanti contributi scientifici dell’ultimo quindicennio. Il volume 
è essenzialmente dedicato alla discussione dei fenomeni dell’equilibrio economico: 
prende le mosse dalla teoria della produzione, considera la economia familiare, la 
formazione del prezzo e le relazioni fra distribuzione del reddito e fattori di 
produzione. Gli apporti più originali si trovano oltre che nell’ambito dello studio 
delle forme di mercato (la tavola simmetrica delle forme di mercato, esposta a 
p. 218, è, di certo, fra le più utilizzate a fini descrittivi e di analisi), nella tratta- 
zione delle teorie dei costi e nell’esame del problema del tempo. Interessanti sono 
anche la breve considerazione del « cobweb theorem» (pp. 158-163) e l’analisi 
critica e riassuntiva delle principali teorie in tema di oligopolio (pp. 190-204). 
Precede il testo una succinta ma ben fatta «introduzione » dovuta al traduttore 
Alan T. Peacock. 

Il volume dello Schneider è, senza dubbio, da porsi fra le più significative 
pubblicazioni della moderna teoria economica. L’opera è divisa in quattro capitoli: 
il primo riguarda il piano economico familiare; il secondo, il piano economico 
dell'impresa; il terzo — brevissimo — la statica e la dinamica nella teoria eco- 
nomica; il quarto, il problema dell’equilibrio in una economia chiusa. La teoria 
dell'equilibrio economico parziale e generale, i fondamenti dell’analisi parziale e 
generale, i fondamenti dell’analisi dinamica, sono considerati in maniera davvero 
suggestiva. L'encomiabile e chiara sintesi delle più interessanti teorie, fatta dallo 
Schneider con l’ausilio di un non ridondante impiego delle formulazioni mate- 
matiche, è utile a docenti e a discenti. Si può esser certi che questa ottima tra- 
duzione della « Einführung » avrà successo non solo presso gli economisti English 
speaking. 


Dore 
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Associazione Bancaria Italiana, Atti del Primo Convegno Internazionale del Credito. 
Vol. V: Il finanziamento del commercio internazionale. Studi sugli aspetti generali 
e giuridici. Indice analitico degli Atti (Roma: Associazione Bancaria Italiana, 
1954, pp. 462, s.p.). 


Il presente volume è, secondo il piano dell’opera, l’ultimo della serie. Esso è 
dedicato agli aspetti generali e giuridici del finanziamento del commercio inter- 
nazionale. Nella parte generale sono contenute monografie che esaminano le carat- 
teristiche di questo settore del credito per un complesso di 14 paesi; nella parte 
giuridica sono contenuti studi presentati dal Belgio e dalla Gran Bretagna. Chiude 
il volume un indice analitico generale dell’opera. 


AUBOIN ROGER, The Bank for International Settlements, 1930-1955 (Essays in Interna- 
tional Finance -N. 22, May 1955) (Princeton: Princeton University, 1955, pp. 
38, 8. p. ). 


La pubblicazione è divisa nei seguenti capitoli: I. Origine, scopo e organizzazione ; 
II. Le prime operazioni; III. Problemi e attività durante la seconda guerra mon- 
diale; IV. La ripresa delle operazioni e il regolamento delle questioni originate 
dalla guerra; V. L’espansione post-bellica; VI. Le funzioni di fiduciario e di 
agente; VII. Le ricerche economiche monetarie; VIII. Conclusione. 


Autori diversi, Wool and the Australian Economy (Economie papers - No. 10) (Sydney: 
The Economic Society of Australia € New Zealand, 1955, pp. 80, s.p.). 


Nella parte prima vengono passate in rassegna le organizzazioni australiane del- 
l’industria laniera distinte in organizzazioni di allevatori e produttori, di com- 
mercianti acquirenti e di mediatori di vendita. Nella seconda parte sono esaminate 
le prospettive del mercato laniero e l’importanza della lana nell’economia 
australiana. 


Banca dei Regolamenti Internazionali, Venticinquesima relazione annuale (1° aprile 
1954-31 marzo 1955). In allegato ROGER AUBOIN, La Banca dei Regolamenti In- 
ternazionali 1930-1955. (Basilea: 1955, pp. 209436, s.p.). 


Dopo un’ampia «Introduzione » seguono i capitoli: «Politica finanziaria ed 
espansione del commercio »; « Prezzi flessibili e stabilità generale »; « Commercio 
estero»; «I mercati dei cambi»; « Produzione d’oro e riserve monetarie »; « Mo- 
neta e credito nel 1954-55»; « L'Unione Europea dei Pagamenti»; « Operazioni 
correnti della banca». La relazione termina con la «Conclusione » seguita dagli 
allegati relativi al Bilancio e al Conto Profitti e Perdite e, in appendice, dallo 
studio, già segnalato, dell’ Auboin. 


BarcLays BANK D.C.O., Overseas Survey 1954 (Covering the Trade and Economic 
Conditions which Prevailed During the Year 1954 in the Overseas Territories in 
which the Barclays Group of Banks is Represented) (London: 1955, pp. 170% SAP): 


La pubblicazione contiene una rassegna della situazione economica, con statistiche 
concernenti i vari settori dell’economia, di un complesso di 34 paesi in cui operano 
diramazioni della Barclays Bank. 
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BLATTNER K., Englisch für Kaufleute (Serie « Handbücher der Handelskorrespondenz»). 
(Berlin: Langenscheidt KG, 11 Auflage 1952, pp. XVI+458, Ganzl. DM. 7,80). 


KArErGER E., Franzüsisch für Kaufleute (Serie « Handbücher der Handelskorrespon- 
denz >) (Berlin: Langenscheidt KG, 7 Auflage 1952, pp. XVI+454, Ganzl. 
DM. 7,80). 


FALERO R., 100 Briefe Italienisch für Export und Import (Serie « Musterbriefe ») 
(Berlin: Langenscheidt KG, Neubearbeitung 1954, pp. 128, Karton. DM 3,60). 


Kuarr E. - Mos W., Langenscheidts Taschenwôrterbuch Englisch (Berlin: Lan- 
genscheidt KG, Neubearbeitung 1951; Teil I: Englisch-Deutsch, pp. XVI+560; 
Teil II: Deutsch-Englisch, pp. XVI+548. Beide Teile in einem Band, DM 10,80). 


La principale caratteristica delle due prime pubblicazioni, rispettivamente di 
Blattner e Kaerger, consiste nell’essere il loro contenuto costituito non già da 
lettere complete, ma da una raccolta di proposizioni-modello, tratte dalla prassi 
commerciale delle lingue estere considerate, con versione in tedesco a fronte, e 
sistematicamente raggruppate. Ogni gruppo è preceduto da una concisa, ma nitida 
e sufficiente introduzione in tedesco — con traduzione nella lingua straniera, in 
parentesi, di ogni termine tecnico ricorrente — atta a familiarizzare lo studente 
con è particolari settori della disciplina commerciale cui ogni singolo gruppo di 
modelli si riferisce. 

Il volumetto del Falero rientra, invece, in una particolare serie di manuali di cor- 
rispondenza commerciale che si basa sul metodo tradizionale della presentazione 
di lettere-modello complete. In queste lettere, rigorosamente scelte dalla corrispon- 
denza di ditte che intrattengono relazioni commerciali con l'estero, sono trattati 
tutti gli argomenti tipici del commercio di importazione e di esportazione. I 
vocaboli meno noti sono tradotti in tedesco in margine al testo italiano. In 
numerose note a piè di pagina, inoltre, di tutte le ricorrenti questioni di tecnica 
commerciale sono date le spiegazioni necessarie a meglio intendere i modelli. Il 
manualetto è anche utile ai fini di consultazione oltre che di studio, e può servire 
altrettanto bene per gli italiani che per à tedeschi. 

L’ultima delle sopraelencate pubblicazioni dell’editore Langenscheidt — il dizio- 
narietto tascabile per le lingue tedesca e inglese di Klatt e Moslé — è, e per la 
relativa ricchezza del suo contenuto lessicale, largamente comprensivo e delle voci 
dello slang e dell’uso americano, e per la precisione delia versione dei vocaboli, e 
per l’utilissima informazione grammaticale di cui è corredato di gran lunga il 
miglior lavoro di tal genere oggi esistente in Europa. 


BuLLEJOS José, Diez años de literatura económica. Bibliografía básica sobre la eco- 
nomía de México 1943-1953 (México: Instituto de Investigaciones Económicas, 
1954, pp. 162, s.p.). 


La pubblicazione contiene una bibliografía, brevemente commentata, di articoli 
pubblicati su 80 riviste prevalentemente messicane, di monografie e volumi. Il 


tutto e classificato in 17 voci che abbracciano gli aspetti del sistema economico 
messicano nel periodo 1943-1953. 


CALCATERRA E., Il rapporto fra à livelli nazionali dei prezzi (Milano: Ed. Giuffrè, 
1953, pp. XII+200, L. 800). 


Nel lavoro sono considerati i vari aspetti delle relazioni fra à livelli nazionali di 
prezzi, al fine di approfondire la ricerca nell’ambito delle economie nazionali e 
internazionali. Lo studio è diviso in tre parti. La parte prima considera «la rela- 
zione fra i livelli nazionali dei prezzi e l’equilibrio internazionale » e riesamina, 
in particolare, la teoria della parità dei poteri d’acquisto. La parte seconda ri- 
guarda «le cause delle divergenze fra à livelli nazionali dei prezzi ». La parte 
terza tratta de «il meccanismo d’aggiustamento degli squilibri internazionali » e 
considera la teoria della bilancia dei pagamenti, i trasferimenti internazionali 
dei capitali e le possibilità di un sistema monetario internazionale. 
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CALCATERRA si, L’agricoltura nello sviluppo delle economie arretrate (Milano: Ed. 
Giuffrè, 1955, pp. VIII+156, L. 800). 


E” una esposizione di questioni attinenti lo sviluppo agricolo, che in particolare 
mira alla «rivalutazione dell’agricoltura quale attività economica ». Cap. I: Lo 
sviluppo dei paesi arretrati e l’industrializzazione. Cap. II: Il problema di verifica 
della presunta inferiorità economica dell’agricoltura. Cap. III: I principi rego- 
lanti l’andamento della produttività e del reddito nell’agricoltura. Cap. IV: Il 
rendimento relativo dell’agricoltura e dell’industria. Cap. V: L’andamento della 
ragione di scambio internazionale fra prodotti agricoli e industriali. Cap. VI: La 
delimitazione delle validità di uno sviluppo economico dei paesi arretrati fondato 
sull’agricoltura. 


C.E.D. - Committee for Economie Development, Federal Tax Issues in 1955 (New York: 
1955, pp. 16, s.p.). 


Nell’opuscolo sono trattate le seguenti questioni: « Quando è opportuna una ri- 
duzione delle imposte? », « Prospettive per una riduzione delle imposte », « Priorità 
nella riduzione delle imposte ». 


Comunità Europea del Carbone e dell’Acciaio - Alta Autorità, Terza relazione generale 
sulla attività della Comunità (12 aprile 1954 - 10 aprile 1955) (Lussemburgo: 
1955, pp. 195, s.p.). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: « Le istituzioni della Comunità»; « Le 
relazioni esterne della Comunità »; «Il funzionamento e lo sviluppo del mercato 
comune >; « Gli investimenti e il loro funzionamento »; «I problemi del lavoro ». 
La documentazione è completata da 40 tabelle statistiche e da ? grafici. 


CONGARD ROGER-PAUL, Etude économétrique de la demande de tabac (Paris: Li- 
brairie Armand Colin, 1955, pp. 99, 400 frs. fr.). 


Nella prima parte del volume, a carattere teorico, l’A. enuncia le principali 
nozioni di elasticità interessanti lo studio econometrico dei mercati, particolar- 
mente le elasticita della spesa rispetto al reddito e le elasticita di sostituzione. 
La seconda parte contiene una applicazione pratica relativa alla domanda del 
tabacco, sulla base delle nozioni in precedenza esposte. 


Cowles Commission for Research in Economics, Report for Period July 1, 1952 - June 
30, 1954 (Chicago: The University of Chicago, 1955, pp. 47, s. p.). 


L’opuscolo da una relazione delle ricerche compiute dalla Cowles Commission 
nel biennio 1952-1954 e delle pubblicazioni, studi e conferenze realizzate dall’or- 
ganico della Commissione, oltre ad altre informazioni circa la vita dell’ente. 


D’ALAURO ORLANDO, Schemi teorici e politica economica (1954, pp. 120, s.p., depo- 
sitaria Libreria M. Bozzi - Via Cairoli, 2r - Genova). 


‘Departamento Administrativo Nacional de Estadistica, Censo de poblaciôn de 1951 - 
Departamento del Cauca (Bogotà: 1954, pp. 199, s. p.). 


DEWEH:TRST J. FREDERIC and ASSOCIATES, America’s Needs and Resources (A New 
Survey) (New York: The Twentieth Century Fund, 1955, pp. XXIX+1148, $ 10). 


Il volume è una edizione aggiornata del volume apparso nel 1947. In base a dati 
recentissimi (sono riportati anche dati del 1954) fornisce un quadro completo della 
attuale posizione delle risorse economiche statunitensi, della produzione e del 
consumo. In secondo luogo la pubblicazione fa confronti con i vecchi dati e mette 
bene in evidenza l'entità dei progressi compiuti. Le sue parti sono: « Tendenze 
fondamentali », « Esigenze del consumo », « Esigenze del capitale », « Operazioni 
governative e con l’estero », « Risorse e potenzialità ». Il volume è completato da 
numerose appendici, da 352 tabelle statistiche e 105 grafici illustrativi. 
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FeROLDI F., Formazione del capitale e politica creditizia nello sviluppo economico (Mi- 
lano: Ed. Giuffrè, 1954, pp. VIII+128, L. 600). 


Lo studio considera l’importanza dell’accumulazione del capitale reale quale 
elemento essenziale del processo di sviluppo. L'analisi parte dalla distinzione di 
economie aventi tre diversi gradi di sviluppo: economie sottosviluppate, economie 
depresse vere e proprie e economie in fase di depressione. Le parti di maggior 
rilievo concernono la formazione del risparmio e del «capitale fisso sociale »; 
à rapporti fra grado di monopolio e sviluppo equilibrato dei vari settori produttivi; 
i rapporti fra lo sviluppo economico e le relazioni economiche con l’estero; à varî 
aspetti della politica creditizia. 


FUJI SHIGERU, Japan’s Trade and Her Level of Living (Economic Series No. 6) 
(Tokyo: The Science Council of Japan, 1955, pp. I14-76, s.p.). 


Per l’economia giapponese caratterizzata da un forte squilibrio tra popolazione 
e risorse, l’espansione commerciale è indispensabile per elevare il tenore di vita. 
In questo studio vengono esaminate, teoricamente e in pratica, le relazioni tra il 
commercio del Giappone e il livello di vita. Nell’esame è presa in considerazione 
la situazione economica del dopoguerra. 


GILBERT MILTON et Kravis Irvine B., Etude comparative des produits nationaux et 
du pouvoir d’achat des monnaies (Etats-Unis, Royaume Uni, France, Allemagne, 
Italie) (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 227, $ 3). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: I. Introduzione - II. Confronto dei pro- 
dotti nazionali globali ed equivalenze dei poteri d’acquisto - III. Principali 
elementi del prodotto nazionale - IV. Confronto per gruppi di prodotti - V. Rela- 
zione tra à rapporti quantitativi e i rapporti dei prezzi - VI. Problemi di defi- 
nizione connessi al confronto internazionale dei prodotti reali - VII. Riclassifi- 
cazione della valutazione del prodotto nazionale lordo ai fini del presente studio - 
VIII. Risultati dei confronti binari - IX. Metodi e fonti: consumo - X. Metodi 
e fonti: investimento - XI. Metodi e fonti: spese pubbliche. Completano lo studio 
31 tabelle statistiche e 5 grafici. 


HICKMAN BERT G., The Korean War and United States Economic Activity 1950-1952 
(Occasional Paper 49) (New York: National Bureau of Economie Research, Inc., 
1955, pp. 64, $ 0,75). 


Sulla base del comportamento dei consumatori lo studio cerca di spiegare le 
tendenze dell’attività economica statunitense nel periodo della guerra coreana. 
Particolare evidenza è data alle ampie fluttuazioni nella spesa dei consumatori 
che provocarono inizialmente una forte spinta inflazionista e, quindi, un effetto 
deflazionista controbilanciante. 


Instituto Nacional de Estadística - Presidencia del Gobierno, Censo de la población de 
España y territorios de su soberanía y protectorado, segun el empadronamiento 
realizado - El 31 de Diciembre de 1950. Tomo II: Clasificaciones de la población 
de hecho de la Peninsula e Islas adyacentes, obtenidas mediante una muestra del 
10 per 100 (Madrid: 1954, pp. X+-493, s.p.). 


I 27.976.755 abitanti della Spagna sono classificati in base ai seguenti elementi: 
età, luogo di nascita, nazionalità, stato civile, fecondità, istruzione, situazione 
economica, maschi e femmine distintamente. 


Istituto Nazionale di Economia Agraria e Associazione per lo Sviluppo dell’Industria 
nel Mezzogiorno, Economia dell’olivo. L'industria olearia di prima trasforma- 
zione in Italia (Roma: 1954, pp. IX+-217, L. 1.800). 


< 
Dopo aver detto del problema oleario e del rapporto dei consumi tra olio d’oliva 
e oli da semi, il volume affronta l’esame della destinazione della produzione di- 
retta, passando poi allo studio specifico delle prospettive dell’industria olearia di 
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prima trasformazione, quali derivano dall’analitico esame degli oleifici esistenti, 
distribuiti secondo le loro fondamentali caratteristiche. Il volume è corredato da 
18 tavole statistiche nel testo e 45 in appendice. 


KENDRICK M. SLADE - WEHLE MARK (Assisted by), 4 Century and Half of Federal Ex- 


penditures (Occasional Paper 48 - Revised) (New York: National Bureau of Eco- 
nomic Research, Inc., 1955, pp. 102, $ 1,25). 


Lo studio esamina il largo sviluppo delle spese federali statunitensi nel periodo 
1794-1952, pone a confronto lo sviluppo delle spese civili con quelle militari e ne 
rileva i fattori. Accenna, infine, all’influenza che su tali spese hanno i recenti 
eventi del secondo dopoguerra. 


LABASSE JEAN, Les Capitaux et la Région (Etude Géographique). Essai sur le commerce 
et la circulation des capitaux dans la région Lyonnaise. (Prèface d’André 
Allix - Recteur de l’Université de Lyon) (Paris: Librairie Armand Colin, 1955, 
pp. XVII+532, 1800 frs. fr.). 


L’opera cerca di stabilire come avviene la circolazione dei capitali all’interno di 
una regione, in quale maniera è stato edificato l’apparato bancario che di tale 
circolazione è il sostegno necessario, quali legami esistono tra di esso e gli altri 
fattori di localizzazione e le manifestazioni della vita urbana. Come terreno di 
esperimento è stata scelta la regione di Lione, centro tradizionale di attività 


commerciale e finanziaria. 


LOMBARDINI S., Fondamenti e problemi dell’economia del benessere (Milano: Ed. 
Giuffrè, 1954, pp. XII+128, L. 600). 


E” un esame delle varie fasi dello sviluppo dell’economia del benessere e dei 
problemi che, secondo gli indirizzi più recenti, ne costituiscono l’oggetto 
essenziale. Lo studio si divide in cinque capitoli: 1. L’economia del be- 
nessere e lo sviluppo del reddito; II. L’economia del benessere e la massimizza- 
zione delle utilità individuali; III. L’economia del benessere e l’analisi degli 
interventi; IV. La ricerca economica e l’oggetto della economia del benessere; V. Il 
progetto di massimizzazione del benessere sociale. 


O.E.C.E.: 


Bulletins Statistiques de l’O.E.C.E. - Définitions et Méthodes - Partie IV: Pro- 
duction agricole - Prix agricoles (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 80, s.p.). 


Mesure de la production agricole et de la consommation alimentaire (Paris: 
O.E.C.E., 1955, pp. 27, $ 0,50). 


La pubblicazione presenta: a) una classificazione generale dei diversi tipi di 
indici della produzione agricola e del consumo alimentare, allo scopo di precisare 
il loro significato e d’evitare interpretazioni erronee; b) una serie di tavole indi- 
canti l’insieme dei dati statistici che servono al calcolo di questi indici. 


La Situation Economique dans les Territoires d’outre-mer - 1954 (Paris: O.E.C.E., 
1955, pp. 61, 61 frs. f.). 


RIEBEN HENRI, Des ententes de maîtres de forges au Plan Schuman (Lausanne: La 
Nouvelle Ecole de Lausanne, 1954, pp. 556, s.p.). 


L’opera è stata elaborata nella vita pratica sulla base di consultazioni dirette di 
organismi e istituzioni del settore siderurgico. Come indica il titolo, il volume 
traccia la storia dell’evoluzione economica dai primi accordi tra «maîtres de 
forges» al grande accordo internazionale del Piano Schuman. Il periodo storico 
abbracciato è posto in evidenza dalle due parti in cui l’opera è divisa: « Dal 
laissez-faire agli accordi siderurgici nazionali » e «Dal libero scambio all’accordo 
internazionale dell’acciaio ». Lo sviluppo della siderurgia è seguito principalmente 
dal punto di vista dell’organizzazione del mercato dell'acciaio. 
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Rowntree R. H., Credit Assistance for United States Foreign Traders (Address 


before the Bankers’ Association for Foreign Trade, Virginia Beach, Virginia - 
May 11, 1955) (Washington: Export-Import Bank of Washington, 1955, pp. 17, 
s.p.) (a ciclostile). 


L’opuscolo riporta una conferenza dedicata all’attività della Import-Export Bank 
come finanziatrice del commercio estero. 


SÓZERI S., Der Wirtschaftsaufbau der Türkei nach dem Zweiten Weltkrieg (N. 34 della 


collezione « Kicler Studien ») (Kiel: Institut für Weltwirtschaft an der Universität 
Kiel, pp. VI+128, DM 10). 


Ad una introduzione sulla Turchia considerata dal punto di vista di «zona 
sottosviluppata » segue la prima delle due parti in cui il lavoro è suddiviso, rap- 
presentata da un compendio dei dati sull’economia turca. Questo è articolato in 
un preventivo delineamento della evoluzione storica di questa economia, della 
situazione economico-geografica e demografica del paese, quindi in una rapida 
scorsa alle quattro fasi della politica economica turca dall’anno di fondazione 
dello Stato moderno fino agli sviluppi dell’ultimo dopoguerra. La parte II del 
volume è dedicata all’esame dettagliato della ricostruzione economica della Turchia 
dopo la seconda guerra mondiale. La rassegna degli sforzi compiuti e di quelli in 
fase di realizzazione successivamente investe i settori agricolo-forestale, indu- 
striale, minerario, energetico e dei trasporti e comunicazioni. Un capitolo è quind’ 
dedicato allo sviluppo del reddito nazionale, ed un altro, l’ultimo della monografia 
al finanziamento della ricostruzione economica del paese. 


Suomen Virallinen Tilasto - Finlands Officiella Statistik - The Official Statisties of 


VAN 


Finland, Maatalous - Maatalouden Vuositilasto Vuosina 1951 Ja 1952 - Lanthu- 
shallning - Lantbrukets Arsstatistik ar 1951 och 1952 - Agriculture - Annual 
Statistics of Agriculture 1951 and 1952 (Helsinki: 1955, pp. 133, s. p.). 


Sulla base del censimento dell’agricoltura finlandese 1950 sono state pianificate 
raccolte annuali di dati. La pubblicazione presenta, nelle lingue finlandese, svedese 
e inglese, le tabelle risultanti dall’attuazione dei progetti per gli anni 1951 e 1952. 


Der VALK H. M. H. A., The Economic Future of Canada (Toronto: MeGraw-Hill 
Company of Canada Limited, 1954, pp. XIV+206, Lst. 36/6). 


Nel volume possono essere distinte tre parti. La prima parte è descrittiva e dà un 
quadro della attuale struttura economica e dello sviluppo manifestatosi nel 1953. 
La seconda parte intende spiegare il grandioso sviluppo dell’economia canadese. 
La terza parte esamina il futuro economico del Canadà nei prossimi dec ani par- 
ticolarmente dal 1970 al 1980. I capitoli svolti sono: «Il rapido spostamento 
delle frontiere >, «La mentalità economica del tempo e il sistema economico », 
« Popolazione, livello dei salari e tenore di vita», « Reddito nazionale, investi- 
menti e risparmio », «Il rapido sviluppo delle risorse naturali », « L'industria 
manifatturiera », «I trasporti: in particolare la via d’acqua del S. Lorenzo», 
«Il finanziamento dello sviluppo economico del Canadà», « Commercio estero 
e politica commerciale», «La bilancia internazionale dei pagamenti e il movi- 
mento dei capitali», « L’equilibrio dello sviluppo economico », « Investimenti e 
inflazione », « La politica monetaria esterna », « Lo sviluppo. economico nei pros- 
simi decenni», « L’area industrializzata », « Lo sviluppo economico e la specia- 
lizzazione finanziaria », « Lo sviluppo economico e i fattori internazionali ». 


WARRINER DOREEN, Land Reform and Economic Development (Cairo: National Bank 


of Egypt, 1955, pp. 42, s. p.). 


La pubblicazione contiene quattro lezioni dedicate rispettivamente agli aspetti 
storico, economico, demografico e politico della riforma fondiaria. 


SEGNALAZIONI EMEROGRAFICHE 


Accounting Research, London. 


April 1955. - LEICHESTER RESEARCH COMMITTEE OF THE SOCIETY OF INCORPORATED 
ACCOUNTANTS, Periodical Financial Statements. - SALOMONS D., The Integration of 
Accounting and Economic Studies. - Hupson H., and SMITH T. W., The Old Common 


Law Action of Account in English Law. - ILERSIC A. R., The Theory and Practice of 
Stock Control. 


Actualité (L”) Economique, Montréal. 


Janvier-Mars 1955. - LAUFENBURGER H., Aspects financiers de l’expansion économique. 
- RAYNAULD A., La doctrine coopérative des échanges internationaux, - HENRIPIN J 
Les divisions de recensement du Canada de 1871 à 1951. - BriseBOIs G., La mise en 
vente du blé canadien. - BAUDOIN M., Influence du syndicalisme sur les salaires dans 
l’industrie du bâtiment. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis. 


May 1955. - Papers and Proceedings of the Sixty-seventh Annual Meeting of the Ame- 
rican Economic Association, Detroit, Michigan, December 28-30, 1954. 


American (The) Political Science Review, Washington, D. C. 


March 1955. - STEINER H. A., Constitutionalism in Communist China. - WELLS H., 
Ideology and Leadership in Puerto Rican Politics. - Haas E. B., Types of Collective 
Security : An Examination of Operational Concepts. - FELLMAN D., Constitutional 
Law in 1953-54. - PoLLOCK J. K., The West German Electoral Law of 1953. - CoLe T., 
Neo-Fascism in Western Germany and Italy. - BEER S. H., Treasury Control: the 
Coordination of Financial Policy in Great Britain. - Lewis E. G., The Operation of 
the French Economie Council. - LANE R. E., Political Personality and Electoral Choice. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. 


Mai 1955. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - VAES U. J., L’analyse 
et la division du travail. - CAMPAGNE C., La théorie mathématique de la réserve 
technique dans l’assurance incendie. - YAKEMTCHOUK R. O, L'organisation du com- 
merce extérieur de 1”U.R.S.S.. 


Annals (The) of the American Academy of Political and Social Science, Phila- 
delphia. 
March 1955. - Contemporary Africa Trends and Issues: Background and Context. - 
Economic Framework and Dynamics - Political Framework and Dynamics - Social 
Dynamics and Trends. 
May 1955. - Air Power and National Security: The Definition of Air Power. - 
Nations as Air Powers. - Current Problems of Security. - Future Probleme Affecting 
Security. 


Aussenwirtschaft, S. Gallen. 


Mürz 1955. - BAcHMANN H., BossHarDT A., Betrachtungen zur Aussenwirtschafts- 
pilitik. - KÓSTNER N., Gedanken über die Konvertibilitát. - BLAU G., Die Verwertung 
der Ueberschüsse von landwirtschaftlichen Erzeuguissen. 
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Juni 1955. - BACHMANN H., BossHARDT A., LitroLr F., Betrachtungen zur Aussen- 
wirtschaftspolitik. - BómI H., Die europäische Nachkriegskonjunktur. - LiùroLr F., Die 
intervention der Bank von England auf den Märkten für transferfähige Pfunde. - 
Hue W., Aus der Tätigkeit des Schweizerischen Instituts für Aussenwirtschafts- und 
Marktforschung im Jahre 1954. 


Bancaria, Roma. 


Marzo 1955. - GINnI C., Delle relazioni umane e dell’odierna crisi del costume. - EATON 
M. R. J., Il sistema monetario e creditizio irlandese. - LODOLINI E., La vigilanza 
dello Stato sugli archivi storici delle Aziende di credito. - PeLLERI P., L’andamento 
del mercato finanziario nel marzo 1955. 


Aprile 1955. - Vocge W., Sulla politica monetaria e creditizia della Germania Ocei- 
dentale. - ARCAINI G., La direzione bancaria nei suoi aspetti tecnici ed umani. - SELAN 
V., Intorno agli effetti delle imposte sul livello generale dei prezzi. - WEILLER A., 
Natura giuridica dell’« assicurazione fidejussoria ». - PELLERI P., L’andamento del 
mercato finanziario nell’aprile 1955. 


Banque, Paris. 


Avril 1955. - ARDANT H., Le développement des techniques bancaires en France depuis 
1945. - PLAISANT R., La réforme de la publicité immobilière des privilèges et des 
hypothèques (suite et fin). - PETIT G., Bourses de valeurs et agents de change: (De 
l’organisation du marché des valeurs mobilières) (suite). -PENGLAOU C., La Chambre 
de Compensation des Banquiers de Paris en 1954. - pe Lartre J. M., Grands 
ensembles industriels africains et financement international. - BOUCHARY J., L’argent 
cher sous le Directoire et ses conséquences. 


Mai 1955. - MIREAUX E., La France s’enrichit-elle?. - pu BOUETIEZ DE KERORGUEN J., 
La généralité du compte courant. - PETIT G., Bourses de valeurs et agents de change: 
(De l’organisation du marché des valeurs mobilières) (suite). - GUENSER G., La 
banque et la théorie en Italie. - HOLLEAUX J.-M., Les banques allemandes: Quelques 
problèmes actuels. 


Juin 1955. - JEUNE A.-L., Quelques paradoxes de l’évolution économique. - Prrir G., 
Bourses de valeurs et agents de change: (De l’organisation du marché des valeurs 
mobilières) (suite et fin). - OTTENHEIMER J., Monnaie - Fiscalité - Salaires. - Boscq 
J., Le neuvième Rapport annuel du Conseil National du Crédit. - DescHAaMmPs J., La 
prospérité européenne jugée par l’O.E.C.E. 


Barclays Bank Review, London. 
May 1955. - Organisation for Trade Co-operation. - 30 per Cent?. - Economie Rela- 
tions with Latin America. 

Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Enero 1955. - ASPICHUETA FRANCIA I., Reforma de la contribución sobre las utilidades. 
- UrquiJo J. L., Efectos económicos de las recientes reformas fiscales, - RODRIGUEZ 
SAHAGÜN P., La contribución general sobre la renta. - SÁNCHEZ-ASIAÍN J., Jurisprun- 
dencia Fiscal. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 
Mai 1955. - La Belgique en 1954. 


Juin 1955. - WOITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


February 1955. - Growth and the Balance of Payments: a Symposium: Editorial Note 
- Economie Expansion and the Balance of Payments (H. G. Johnson) - Productivity 
Growth and the Balance of Trade (P. Streeten) - Productivity and the Balance of 
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Payments: a Three Country View (J. R. Sargent) - The Methodology of Long Term 
Economie Policy (R. L. Marris) - On Minimising the Risks of Growth (D. Seers) - 
Internal Growth and External Solvency (R. Nurkse) - Industrial Efficiency and 
Growth (C. Kennedy) - Investment Policy (W. A. Lewis) - Investment and Economie 


Growth (N. H. Leyland) - Flexibility and the Stimulation of Investment (GDN, 
Worswick) - Some Comments (P. D. Henderson). 


Centro de Estudos Económicos - Revista - Lisboa. 


N. 14 - 1954. - PEREIRA DE Moura F., TEIXEIRA Pinto L. e NUNES J., Estrutura da 
economia portuguesa. - FERREIRA MURTEIRA J., Uma aplicacäo da método de esti- 
maçäo simultànea de Whittle. 


Comunità (La) Internazionale, Roma. 


Aprile 1955. - MARTINO G., L’organizzazione internazionale e l’Italia. - ANZILOTTI E., 
L’Accordo generale sulle tariffe doganali e il commercio (GATT) e la sua revisione. - 
VeGas F., L’Unione europea occidentale. - MaRrAZZI A., Considerazioni sull’Organiz- 
zazione del Patto Nord-Atlantico. 


Econometrica, Chicago. 


April 1955. - LypALL H., The Life Cycle in Income, Saving, and Asset Ownership. - 
SARGAN J. D., The Period of Production. - GARTAGANIS A. J. and GOLDBERGER A. S., A 
Note on the Statistical Discrepancy in the National Accounts. - DANTZIG G. B., Upper 
Bounds, Secondary Constraints, and Block Triangularity in Linear Programming. - 
THEIL H., Recent Experiences with the Munich Business Test (An Expository Article). 
- Simon H. A., Causality and Econometrics: Comment. - WoLp H. O., Causality and 
Econometrics: Reply. 


Economia Internazionale, Genova. 


Maggio 1955. - ALBRECHT K., Die wirtschaftlichen Aspekte der Konvertibilität. - 
DIETERLEN P., A propos de la convertibilité: le conflit des données et des interpréta- 
tions. - GOEDHART C., Conditions for Convertibility. - KinG E., Probleme des Ueber- 
ganges zur Wahrungskonvertibilitàt. - D’ALAURO O., Gli schemi di contabilità nazio- 
nale: appunti bibliografici e note critiche sul loro impiego. - GRIZIOTTI B., Sull’inse- 
gnamento delle finanze pubbliche nelle Facoltà di Economia e Commercio in Italia. - 
BALOGH T., The Pattern of U. S. Economies. 


Economica, London. 


May 1955. - BAxTER W. T., The Accountant’s Contribution to the Trade Cycle. - 
Jounson H. G., The Transfer Problem: A Note on Criteria for Changes in the Terms 
of Trade. - POTTER J., The British Timber Duties, 1815-60. - Spraos J., Consumers’ 
Behaviour and the Conditions for Exchange Stability. - Pearce I. F., A Note on Mr. 
Spraos’ Paper. - WHITsON FETTER F., The Editions of The Bullion Report. - ALLEN 
R. G. D., The Engineer’s Approach to Economie Models. 


Economic (The) Journal, London. 


June 1955. - TyszyNsk1 H., Economie Theory as a Guide to Policy: Some Suggestions 
for Re-appraisal. - NICHOLSON J. L., National Income at Factor Cost or Market Prices? 
- CAMPBELL A. D., Changes in Scottish Incomes, 1924-49. - FLEMING M., External Eco- 
nomies and the Doctrine of Balanced Growth. - ARCHIBALD G. C., Inventory Investment 
and the Share of Wages in Manufacturing Income. - Irvine A. G., The Preparation 
of National Finance Accounts in Under-developed Economies. - TAWNEY R. H., The 
Cambridge Economie History of Europe. 
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Economie Appliquée, Paris. 


Octobre-Décembre 1954. - TrirriN R., Convertibilité ou intégration?. - JULIENNE R., 
La situation financière des pays d’outre-mer et le Trésor public. - TEILHAC E., Le 
pétrole dans l’économie du Moyen-Orient. - BALOGH T., Progrès technique et bien-être 
international. - Niveau M., L'évolution de la place de Londres et le réle international 
du sterling. - WIcKHAM S., Note sur l’étude et la politique du développement des 
firmes. - CHAMLY E., La dépense des biens d’alimentation dans les grandes villes de 
France, par catégories socio-professionnelles. 


Economist (De), Haarlem. 


April 1955. - ZuipeMma J. R., Ervaringen met de monepoliewetgeving in Engeland. 
(Esperienza con la legge sui monopoli, in Inghilterra). - GOEDHART C., Monetair even- 
wicht in een dynamische, volkshuishouding. II. (Equilibrio monetario in un bilancio 
nazionale dinamico. II). 


Mei 1955. - MOERMAN H., Over de kwantitatieve betekenis van duurzame consump- 
tiegoederen (Sull’importanza quantitativa dei beni di consumo durevoli). - BRAND W., 
De economische toekomst van China (Il futuro economico della Cina). 


Egypte (L’) Contemporaine, Le Caire. 


Avril 1955. - ARDEL MONEIM EL TANAMLI, L'exercice par l’Egypte du droit de visite, 
de recherches et de capture dans le Canal de Suez et le Golfe d’Akaba. - ECONOMIDE: 
J. G., Les Sociétés d’Investissement, leur rôle en Egypte. - BURDEAU G., La partici- 
pation des travailleurs à la gestion des entreprises. 


Ekonomisk Tidskrift, Stockholm. 


April 1955. - Af TroLLE U., Bruttoprisfórbudets grundval och verkningar. - MUTÈN L., 
Om bruttobeskattning (L’imposizione sul lordo). - AKERMAN G., Socialvetenskaplig 
examen (Esame di scienze sociali). - WELINDER C., Fà vi forstarkt « juristmonopol » 
inom férvaltningen? (Abbiamo rafforzato il «monopolio giuridico » dell’ammini- 
strazione interna?). 


Ekonomista, Warszawa. 


Nr. 1 - 1955. - MARKOWSKI S., Rozwòj produkcji rolnej w Polsce Ludowej (Lo sviluppo 
della produzione agraria nella Polonia popolare). - RACHWALSKI J., Rozwòj przemyslu 
wlòkienniezego w Polsce Ludowej. (Lo sviluppo dell’industria tessile nella Polonia 
popolare). - Minc B., W sprawie teorii dochodu narodowego spoleczenstwa socjalisty- 
eznego (Sulla teoria del reddito nazionale nella comunità socialista). - DzIEWICKA M., 
Zagadnienia degradacji rolnictwa w Polsce kapitalistyeznej (Problemi della © ccadenza 
dell’agricoltura nella Polonia capitalista). - STANCZYE M., Przeludnienie agrarne w 
Polsce kapitalistyeznej (La sovrapopolazione nella Polonia capitalista). - Eaton J., O 
teoriach « lewicowych » zwolennikèw Keynesa (Sulle teorie degli aderenti « di sinistra » 
di Keynes). - Tomata M., Odradzanie sie ekspansji ekonomicknej monopoli zachodnio- 
niemieckich (La rinascita dell’espansione economica dei monopoli della Germania 
Occidentale). - - Boczar K. i CHoLAJ H., Rola i zadania handlu socjalistyeznego w 
Polsce Ludowej (Funzione e compiti del commercio socialista nella Polonia popolare). - 
ZIENKOWSKJ L., Prace nad metodologia obliezania dochodu narodowego w Geòwnym 
Urzedzie Statystyeznym (I lavori sulla metodologia del calcolo del reddito nazionale 
nell'Ufficio Centrale di Statistica). - CHLEBOWCZYK A., Badania rezerw wydajnosci 
pracy w Zakladzie Nauk Ekonomieznych Polskiej Akademii Nauk (Studi sulle riserve 
della produttività del lavoro all’Istituto di Scienze economiche dell’Accademia polacca 
delle scienze). 


Europa Archiv, Frankfurt a. M. A 


Mai 1955. - Manne H., Der Vanoni-Plan. Ein Aktionsprogramm für die Arbeits- 
beschaffung und wirtschaftliche Expansion Italiens fiir den Zeitraum 1955-1964. 


Segnalazioni emerografiche 641 
"zio AA 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 


March 1955. - Dollar Flows and International Financing. - Prelim -ry Findings of 
the 1955 Survey of Consumer Finances. - Seasonal Adjustment Factors for Demand 
Deposits Adjusted and Currency Outside Banks. 


April 1955. - United States Banks and Foreign Trade Financing. 


Foreign Affairs, New York. 


April 1955. - SPAAK P.-H., The Atom Bomb and NATO. - DEAN A., United States 
Foreign Policy and Formosa. - MoseLy P. E., How «New» is the Kremlin’s New 
Line?. - LORD STRANG, Germany Between East and West. - ABEGG L., Japan Recon- 
siders. - KISSINGER H. A., Military Policy and Defence of the «Grey Areas». - 
TANNENBAUM F., The Future of Democracy in Latin. - DE KIEWIET €. W., African 
Dilemmas. - BALOGH T., British Party Programs : The Miracle and the Mirage. - 
LEISTIKOW, Denmark’s Creeping Crisis. - LOCKHART R. B., Report on Czechoslovakia. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1955. - MORTARA G., Sulla dipendenza della composizione per età di 
una popolazione dalla mortalità. - Ricossa S., Nuove applicazioni della teoria econo- 
mica della produzione. - ToscHI U., Esperienze di geografia applicata. - DEMARIA G., 
Su quali linee razionali sia possibile una nuova regolamentazione delle farmacie in 
Italia. - Statuto della Società Italiana degli Economisti. - Bando Concorso Nazionale 
« Oscar Martino » per studi economici. 


Indian (The) Economie Journal, Bombay. 


April 1955. - Sovant N. V., Underemployment - Micro and Macro - and Development 
Planning. - MEHTA M. M., Inter-Relationship Between Size, Location and Integration. 
- PATIL R. K., Gold and Silver Thread Industry of Surat. - NICHOLSON R., J., Substi- 
tution and Supply in International Trade. - Basu P. K., Theoretical Dollar Shortage. 


Indian (The) Economic Review, Delhi. 


August 1954. - LEBRET L. J., Application of Circular Diagrams in the Study and Com- 
parison of Standards of Living and Patterns of Development. - Das GUPTA A., K., 
Marshall’s Measure of « Net Benefit » from Foreign Trade. - Ras K. N., Definition 
and Measurement of Deficit Financing. 


Industrie, Bruxelles. 


Avril 1955. - GRRARD M. L., Grandeur et servitude administratives. - HouREZ F., La 
publicité industrielle et l’économie belge. - PALMERS R., Primauté du facteur humain. - 
Mason M. Considérations sur la situation des banques belges à fin 1954. - LECLERC E., 
La pollution de l’air à Bruxelles. - BRIQUET S., Le problème de l’isolement sonique et 
thermique. - VAN CAUWENBERGHE J., Le vote électrique au Sénat belge. 


Mai 1955. - BAUDHUIN F., L'évolution économique dans le passé et dans l’avenir: 
Quelques considérations. - DE VLEESCHAUWER R., Productivité: Evolution « européenne » 
du concept et de la promotion. - L'industrie du petit granit. - DELACRE Y., Lettre à un 
directeur commercial sur la monographie d’entreprise. - VAILLANT J., Les tentatives 
de modification des climats et les applications industrielles possibles. - BRUYÈRE B., 
Sur les chantiers des Pharaons. - Aspects de l’emballage (IV): Le verre dans l’em- 
ballage. 


International Affairs, London. 


July 1955. - Woopwarp L., Some Reflections on British Policy, 1939-45. - ALLEN G. C 
The Present Economic Situation in Japan. - BALOGH T., The Challenge of Totalitarian 
Planning in Asia. - PETERSON A. D. C., The Birth of the Malayan Nation. - WHEELER 
G. E., Soviet Policy in Central Asia. - HARGREAVES J. D., Western Democracy and 


African Society. 
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Investigación Económica, México. 


Cuarto Trimestre 1954. - FLORES DE LA PENA H., Crescimiento demográfico, desarrollo 
‘agricolo y desarrollo económico. - Esteve A., Recursos ferriferos de México. - Esta- 
dísticas Eficaces come un Instrumento de Dirección. - BULLEJOS J., La Bigliografía 
económica y sus fuentes en México. - PUJADE P., Diez años de actividad del Instituto 
de Ciencia Económica Aplicada. - Salarios Mínimos en América Latina. 


Jahrbúcher für Nationalokonomie und Statistik, Stuttgart. 


April 1955. - Orr A, E., Zur dynamischen Theorie der Marktformen. - FELD W. A., 
Staatliche Wohnbau-Fórderung in Italien. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis. 


May 1954. - BROWN D. D., Problems of a Farm and Home Planning Program. - 
WHEELER R. G. and Buack J. D., Farm Planning. - HARDIN C. M., The Republican 
Departement of Agriculture. - BREIMYER H. F., Sources of our Increasing Food Supply. 
- Hrapy E. O., and SHAW R., Resource Returns and Productivity Coefficients. - BISHOP 
Cu. E., Underemployment of Labor in South-eastern Agriculture. - CASTLE E. M, 
Flexibility and Diversification in Western Kansas. - MUELLER A. G., Comparison of 
Farm Management Service Farms and a Random Sample. - COUTSOUMARIS G., Resource 
Productivity and Development Policy in Greece. 


August 1954. - ENGELBERT E. A., Political Strategy of Agriculture. - CHRISTENSEN R., 
P., Needed Adjustments in Farming. - Ezek1ez M., Proposed New Directions in World 
Agricultural Policy. - QUACKENBUSH G. G., Demand Analysis from the M. S. C. Con- 
sumer Panel. - Brewster J. M., More Economical Cottonseed Oil Mills. - ArNoLD C. J. 
and BARLOWE R., Journal of Farm Economics: First 35 Years. - REDMAN J. C. and 
ALLEN $. Q., Interrelationships of Economic and Agronomic Concepts. - Hrapy E. H. 
and PESEK J., A Fertilizer Production Surface. - AANDAHL A. R., MURRAY W. C. and 
SCHOLTES W., Economic Rating of Soils for Tax Assessment. - LANDSTROM K. S., 
Reclamation Under the Desert-Land Act. 


November 1954. - Wiuus J. E., Industrial Management Techniques in Agriculture. - 
KRAMER R. C. and SHAFFER J. D., The Case for the Mail Survey. - VERMEER J., Effects 
of Prices, Inputs and Efficieney in Farm Incomes. - SNYDER J. H., Economics of 
Ground-Water Mining. - CLIFTON E. S., Jessen R. J. and Jacobs E. M., Marketing 
Hogs on the Chicago Market. - Jones E. B., Theory of Two-Price Plan for Milk. - 
WIEGMANN F. H., Use of Regressions and Test Procedures. - HowELL L. D., Consumer 
Preference and Demand Research. - LEVIE E. L., Planning for Citriculture in Israel. 


December 1954. - Proceedings Number. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill. 


March 1955. - JOHNSON R. W., Subordinated Debentures: Debt That Serves as 
Equity. - DERNBURG H. J., The Blocked Mark Problem. - CAsE F. E., The Use of 
Junior Mortgages in Real Estate Financing. - Evans G. H., Jr., The Theoretical Value 
of a Stock Right. 


May 1955. - DAUTEN C. A., The Necessary Ingredients of a Theory of Business Finance. 
- SAGAN J., Toward a Theory of Working Capital Management. - Weston J. F., 
Toward Theories of Financial Policy. - VAN ARSDELL P. M., Howarp B. B., WILLIAMS 
C. M., Discussion. - WILLIS G. H., Convertibility - The Current Approach. - HAETHE- 
RINGTON D. F., Convertibility and the Business Community. - ELLis H. S., Changing 
Concepts of Convertibility and the Future of Currencies. - MIKESELL R. F., SOUTHARD 
F. A., Jr., Discussion. - Woop D. M., Legal Aspects of Revenue Bond Financing. - 
KusHELL C. J., Jr., Operating Aspects of Revenue Bond Financing. - MITCHELL G. W., 
Economie Aspects of Revenue Bond Financing. - HENGREN R. E., Discussion. - TosTLEBE 
A. S., Trends in Capital Formation and Financing in Agriculture. - DOBROVOLSKY S., 
Capital Formation and Financing Trends in Manufacturing and Mining, 1900-1953. - 
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ULMER M. J., Long-Term Trends in the Financing of Regulated Industries, 1870-1950. 
- CONKLIN G. T., Jr., SHAPIRO E., Discussion. - KocH A. R., Money Market Developments. 
From the « Accord» to Mid-1952. - WooDwortH G. W., Money Market Developments, 
Mid-Year 1952 to Mid-Year 1953. - McWHINNEY M., Money Market Developments, 
June, 1953, to December, 1954. - REIERSON R. L., Factors and Prospects in the 
Money Market. 


Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill. 


April 1955. - Dewey D., Romance and Realism in Antitrust Policy. - TOBIN J., A 
Dynamic Aggregative Model. - Scorr A., Fishery: The Objectives of Sole Ownership. 
- JENKINS H. P. B., Excise-Tax Shifting and Incidence: A Money-Flows. - GORDON 
D. F., Operational Propositions in Economie Theory. 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis. 


March 1955. - MARSHALL H., Canada - Northern Neighbor. - CoALE A. J., The Popu- 
lation of the United States in 1950 Classified by Age, Sex, and Color - A Revision of 
Census Figures. - MILLER H. P., Elements of Symmetry in the Skewed Income Curve. 
- MENDELSON M., A Structure of Money Flows. - Mupcerr B. D., The Measurement of 
Seasonal Movements in Price and Quantity Indexes. - MARSHALL A. W. and GOLDHAMER 
H., An Application of Markov Processes to the Study of the Epidemiology of Mental 
Disease. - BERKSON J., Maximum Likelihood and Minimum x? Estimates of the Logistic 
Function. - ANDERSON T. W., Some Statistical Problems in Relating Experimental Data 
to Predicting Performance of a Production Process. - DE LA GARZA A., HAWXHURST 
D. S. NEWMAN L. T., Some Minimum Cost Experimental Procedures in Quadratic 
Regression. - HALPERIN M., GREENHOUSE S. W., CORNFIELD J., ZALOKAR J., Tables ot 
Percentage Points for the Studentized Maximum Absolute Deviate in Normal Samples. 
- SARHAN A. E., Estimation of the Parameters of a Skewed Distribution by Linear. - 
Torr C. W. and LEONE F. C., A Family of J-shaped Frequency Functions. - ScHMID 
C. F. and MACCANNELL E. H., Basic Problems, Techniques, and Theory of Isopleth 
Mapping. - WAYNE SPRINKEL B., The 1955 Economic Report of the President. 


Kansantaloudellinen Aikakauskirja, Helsinki. 


Nide I - 1955. - JUNNILA T., Rahapolitiikkaa paisuvan valtiontalouden ja lisàantyvaàn 
inflaatiopaineen olosuhteissa (Politica monetaria durante la fase di espansione dell’e- 
economia di stato e pressione inflazionistica). - KORPELA E. J., Palkkapolitiikkamme 
tarkastelua (La politica salariale finlandese). - Aura T., Taloudellisen tasapainon 
ongelma tállá hetkellá (La bilancia economica dell’attuale momento). - SALONEN K. 
D. J., Taloustiede ja käytänto (Scienza economica e pratica). 


Nide II - 1955. - KaLLIiaLA K. J., A. E. Tudeer 70 vuotta ( Il 70° compleanno di A. E. 
Tudeer). - ANNALA V., O. E. Tudeer osuustoimintamiehenä (O. E. Tudeer). - BARLUND 
R., Eris maksutaselaskelman yksityiskohta (Un particolare della bilancia dei paga- 
menti). - AF HEURLIN L., Rajatuottavuuden vähenemisestä teknillisenä ja taloudellisena 
ilmióná (La riduzione della produttività marginale come fenomeno tecnico ed econo- 
mico). - JUNNILA T., Hinnantasausmaksut nykyisellään - epäilyttävä veratusmuoto. 
(L’attuale adeguamento dei prezzi - un discutibile mezzo d’imposizione fiscale). - 
KARJALAINEN A., Keskuspankin rahantarjonnasta ja sen muodollisesta rajoittamisesta 
(L’emissione di biglietti delle banche centrali e la sua formale limitazione). - KIVIALHO 
K., Rediskontot rahamarkkinain tasoittajana (Il risconto come livellatore del mercato 
monetario). - Lepro M., Tarveteoria kansantaloustieteessä (La teoria dei bisogni nella 
scienza dell’economia). - Rossi R., Säästäminen ja rahalaitosten luotonauto (Il tasso 
di risparmio e la creazione del credito del sistema bancario). - SUVIRANTA BR., Val- 
tiojohtoisen talouden ongelmia (Alcuni problemi dell’interventismo statale). - TAM- 
MINEN M., Kansainvälinen Valuuttarahasto ja valuuttakurssien muutokset (1 Fondo 
Monetario Internazionale e i mutamenti nei tassi di cambio). - VALVANNE H., Budjetin 
tasapainoasteen soveltumattomuudesta valtiontalouden kansantulovaikutuksen osoitta- 
jaksi (Mutamenti nel bilancio e reddito nazionale). 
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Kyklos, Bern. 


Fasc. 4 - 1954. - RAPPARD W. E., Charles Rist. In memoriam. - HERSHLAG Z. Y., Turkey, 
Achievements and Failures in the Policy of Economic Development during the Inter- 
War Period 1919-1939. - Roux R., De l’art de traduire les économistes. - ALLEN W. R., 
Stable and Unstable Equilibria in the Foreign Exchanges. - PARKER W. N., On the 
Occasion of A. P. Usher’s 70th Birthday: A Note on his Work and Influence. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


May 1955. - JOHNSON H. G., Economie Expansion and International Trade. - LewIS 
W. A., O’LEARY P. J., Secular Swings in Production and Trade, 1870-1913. - DRESCHER 
L., The Development of Agricultural Production in Great Britain and Ireland from the 
Early Nineteenth Century. - FLETCHER T. W., Drescher’s Index: A Comment. - GHosH 
A., The Impaet of Commercial Growth on Agricultural Tenure Systems in India. 


Midland Bank Review, London. 
May 1955. - Monetary Survey 1954-55. - The Colombo Plan. 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Marzo 1955. - LAPEYRE H., Los origenes des endoso de letras de cambio en España. - 
GOMEZ ORBANEJA A., Algunos aspectos del fomento económico de los países insufi- 
cientes. - Bozzano F., La Comunidad Europea del Carbón y del Acero. 


Moneta e Credito, Roma. 


4° trimestre - 1954. - Lutz F. A., Per un sistema di cambi flessibili. - WILSON J. S. G., 
Rowan D., Strutture e politiche bancarie. - FORTE F., Sul 'imposizione delle società di 
capitali. - DAMI C., Indagine sulle fonti di energia in Italia. - SCHNEIDER E., GAMBINO 
A., Discussioni in tema di teoria monetaria. 


National Provincial Bank Review, London. 


May 1955. - VISCOUNT WAVERLEY, The Non-Military Applications of Atomic Energy. - 
Benn J. (Sir), The Covered Waggon is Still on the Move. - Hopper H. G., The Property 
Market. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


February 1955. - Frost R., Some Implications of the Growth of Investment by Insti- 
tutions, 1938-53. - FLEETWooD E. E., The Rehabilitation of Monetary Theory in 
Sweden. - GORMAN W. M., The Intransitivity of Certain Criteria Used in Welfare 
Economics. - KENNEDY C., The Valuation of Net Investment. - LUBELL H., The Role of 
Investment in Two French Inflations. - Fox A., Industrial Relations in Nineteenth- 
Century Birmingham. - POLLARD S. and. Huanes J. D., Retailing Costs: Some Com- 
ments on the Census of Distribution 1950. - Epwarps H. R., Price Formation in 
Manufacturing Industry and Excess Capacity. 


Planovoe Chozjajstvo, Moskva. 


N. 5 - 1954. - KoSTycEv A., NAUMENKO P., Reservy uvelicenija dobyci uhlja (Le ri- 
serve d’aumento dell’estrazione del carbone). - SLODKEVIC N., Orhanizatzija ravno- 
mernoj raboty predprijatij -vajinejscee uslovije uspesenovo vypolnenija hosudarst- 
vennych planov (L’organizzazione d’un funzionamento proporzionale dell’impresa, 
condizione essenziale della realizzazione dei piani di Stato). - KARASEV I., Vnedrenije 
predlojenij izobretatelej i ratzionalizatorov - istocjnik neuklonnovo rosta i soverscent- 
vovanija proizvodstva (L’adozione delle proposte degli inventori e dei razionalizzatori, 
fonte di incremento e di perfezionamento costante della produzione). - HAVRICENKOV 
D., Reservy mukomolnovo i chlebopekarnovo proizvodstva (Le riserve d’aumento della 


Segnalazioni emerografiche 645 


produzione di farina e di pane). - VLADIMIROV I., Zadaci sovetskoj potrebitelskoj koope- 
ratzii (I compiti della cooperativa sovietica di consumo). - CraLKov H., Osnovnyje 
zadaci vtoroj pjatiletki Narodnoj Respubliki Bolgarii (I compiti fondamentali del 
secondo piano quinquennale della Repubblica Popolare Bulgara). 


N. 6 - 1954. - SAVELJEV B., Zernovoje chozjajstvo - osnova vsevo selskochozjajstvennovo 
proizvodstva (L’economia granaria, base dell’intera produzione agricola). - DEMCENKO 
M., Reservy rosta proizvoditelnosti truda v mascinostroenii (Le riserve per l’aumento 
della produttività del lavoro nell’industria meccanica). - DIACIKOV M., Chozjajstvennyi 
razciot v stroitelstve (Il calcolo dei costi nel settore delle costruzioni). - HALITZKIJ A., 
Za dalnnjeiscee uluc-scenije raboty jieleznodorojinovo transporta (Per l’ulteriore mi- 
glioramento del lavoro dei trasporti ferroviari). - MITROPOLSKIJ P., Puti ulue-scenija 
sistema razciotov i likividatzii prosrocek platejej v narodnom chozjajstve (I metodi 
per migliorare il sistema dei pagamenti e per eliminare i ritardi dei pagamenti nell’eco- 
nomia nazionale). - ASTAFIEV H., Kitajskaja Narodnaja Respublika na puti sotzialisti- 
ceskoj industrializatzii (La Repubblica popolare cinese sulla strada dell’industrializ- 
zazione), - DUHINOV A., Planirovanije finansov (La pianificazione delle Finanze). 


N. 1 - 1955. - Za dosrocjnoje vypolnenije pjatovo pjatiletnovo plana (Per una realiz- 
zazione anticipata del quinto piano quinquennale). - OPARIN I., Voprosy ekonomiki i 
planirovanija stroitelstva (Problemi dell’economia e della pianificazione delle costru- 
zioni). - HorscuNov M., Reservy ekonomii materialov y narodnom chozjaistve (Le 
riserve per il risparmio delle materie prime nell’economia nazionale). - MAKSIMOv I. 
Kooperivanije - krupnyi reserv dalnejscevo rosta mascinostroenija (La cooperazione, 
importante riserva per un ulteriore incremento della produzione del settore meccanico). 
- DJALILOV CH., Reservy podjoma tzelljulozno - bumajinoj promyselennosti (Le riserve 
di incremento dell’industria cellulosa e carta). - BURHMAN V., Novyje stroitelnyje 
normy i pravila i ich ekonomiceskoje znacenije (Le nuove norme e regole nel settore di 
costruzione e il loro significato economico). - NIKITIN N., Postepennyje sotzialisti- 
ceskije preobrazovanija v selskom chozjaistve Kitajskoj Narodnoj Respubliki (Tra- 
sformazioni socialiste progressive nell’agricoltura della Repubblica popolare cinese). 


N. 2 - 1955. - HLApKov I., V.I. Lenin o materialno - proizvodstvennoj baze sotzialisma 
(V. I. Lenin sulla base di produzione delle materie prime in socialismo). - ZVEREV A., 
Hosudarstvennyj bjudjet zaversciajusc-cevo hoda pjatoj pjatiletki (11 bilancio statale 
dell’anno di compimento del quinto piano quinquennale). - Ivanov P., Tjajelaja promy- 
sclennost - osnova mohusc-cestva Sovetskovo hosudarstva i blahosostojanija naroda 
(L’industria pesante, base della potenza dello stato sovietico e del benessere della 
popolazione). - Osapa P., Ulucjscit razrabotku peredovych techniceskich norm i 
izpolzovanije proizvodstvennych mose-cjnostej v cernoj metallurhii (Migliorare l’ela- 
borazione delle norme tecniche progressive e la utilizzazione delle capacità produttive 
nell’industria siderurgica). - SURMILO H., Preodolet otstavanije sciachtnovo stroitelstva 
(Superare l’arretramento della costruzione dei pozzi minerari). - VYHODSKIJ S., Mili- 
tarizatzija i rost protivorecij v ekonomike S-SC-IA (La militarizzazione e l’aumento 
delle contraddizioni dell’economia degli S.U.). 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa. 


March 1955. - Foster RHEA DULLES and RIDINGER G. E., The Anti-Colonial Policies 
of Franklin D. Roosevelt. - CLOUGH S. B., Strategic Factors in Economic Growth: A 
Social Science View. - SHEPPARD KEYES L., Some Controversial Aspects of the Public 
Corporation. - HAMMOND T. T., Jugoslav Elections: Democracy in Small Doses. - 
Wricnt G., Peasant Polities in the Third French Republic. - BUNZEL J. sh: The 
General Ideology of American Small Business. - KUHN J. W., A Note on Communists 
and Strikes in Australia. 


Population, Paris. 


Janvier-Mars 1955. - Henry L. et PressaT R., Evolution de la population de la 
France jusqu’en 1970. - TABAH L., La mortalité sociale: enquéte nouvelle en Angleterre. 


646 Segnalazioni emerografiche 


- Daric J., La population du territoire de la Sarre: structure, évolution, conditions de 
vie. - GIRARD A. et LERICHE J., Les Algériens en France. Etude démographique et 
sociale. - GIRARD A. et BÉrarD J. P., Le problème du logement. Une enquête auprès du 
personnel de la Préfecture de Police. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


N. 1 - 1955. - EpITORIAL, Pentru reducerea sistematica a pretului de cost al productiei. 
- DuLEa., V. I. Lenin despre legile dezvoltarii capitalismului în agricultura. - STRUMILIN 
S., Balanta economiei nationale - instrument de planificare socialista. - PARPALA O., 
Reproductia largita în sectorul socialist al agriculturii. - Marcovici L., Influenta intro- 
ducerii tehnicii noi asupra cresterii productivitatii muncii si reducerii pretului de cost 
im industria R.P.R.. - Duca F., R.P. Chineza pe calea industrializarii socialiste. 


N. 2 - 1955. - EDITORIAL, O noua etapa in dezvoltarea comertului socialist. - MUNTEANU 
1., si CoPPELOVIVI P., Despre repartitia dupa munca în sectorul socialist al economiei 
nationale. - MARIN D., Unele aspecte ale folosirii legilor economice în cadrul hozrascio- 
tului. - MosKvin P., Unele probleme ale alcatuirii balantei economiei nationale. - 
NicoLaE V., Sarcinile industriei grele pentru sporirea productiei bunurilor de consum 
popular. - Ionescu-SIsEsTI G., Insemnari de la Expozitia Agricola Unionala din 
Moscova. 


N. 8 - 1955. - EDITORIAL, Dezvoltarea industriei grele, baza succeselor economiei tarilor 
din lagarul socialist. - ZAHARESCU B., Unele aspecte ale actiunii legii economice funda- 
mentale a socialismului. - KECSKES I. si KEREKES E., O metoda de descoperire a rezer- 
velor interne ale timpului de lucru in intreprinderile industriale. - MurGEscu C., Im- 
portata reformei agrare din 1945 pentru dezvoltarea agriculturii noastre. - DUMITRIU 
D., Despre diverse forme de întovarasiri agricole. - FETEANU GH., Repartitia obiectelor 
de consum prin comertul socialist. - ADAM I., Despre destramarea pietei mondiale unice 
si ascutirea contradictiilor dintre tarile capitaliste. 


N. 4 - 1955. - EDITORIAL, V. I. Lenin - corifeu al stiintei economice. - VARGA V. A. 
Despre lucrarea lui V. I. Lenin « Schita initiale a tezelor asupra problemei nationale 
si coloniale ». - DUMITRU V., Roluì industriei grele in construirea bazei materiale de 
productie a socialismului în R.P.R. - RACHMUTH I., Teoria marxista a rentei funciare. 
- Cziko L. si CRISTU I., Reducerea pretului de cost al productiei - sarcina importanta 
a cooperatiei mestesugaresti. - CONSTANTINESCU Fl. si STROE Al., Importanta contra- 
ctarilor pentru cresterea productiei culturilor tehnice si altor culturi agricole. - SATELES 
T., Exportul de capital al S.U.A. - mijloe pentru acapararea resurselor de materii prime. 


Quaterly (The) Journal of Economies, Cambridge, Mass. 


May 1955. - DE Roover R., Scholastic Economics: Survival and Lasting Influence from 
the Sixteenth Century to Adam Smith. - GooDE R., Accelerated Depreciation Allowances 
as a Stimulus to Investment. - LAURSEN S., Lundberg on Business Cycles and Public 
Policy. - McKiNLey E., The Problem of « Underdevelopment » in the English Classical 
School. - WESTFIELD F. M., Marginal Analysis, Multi-Plant Firms, and Business 
Practice: An Example. - Scorr I. O., Jr., The Regional Impact of Monetary Policy. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambrige, Mass. 


May 1955. - BERNSTEIN E. M., American Productivity and the Dollar Payments 
Problem. - HANSEN A. H., Monetary Policy. - GERSCHENKRON A., Soviet Heavy In- 
dustry: A Dollar Index of Output, 1927/28-1937. - EnkE S., More on the Misuse of 
Mathematics in Economics: A Rejoinder. - FERBER R., The Accuracy of Aggregate 
Savings Functions in the Postwar Years. - BRONFENBRENNER M., YAMANE T. and LEE 
C. H., A Study in Redistribution and Consumption. - CONRAD A. H., The Multiplier Effects 
of Redistributive Public Budgets. - SEers D., The Symposium on Statistical Sources in 
the United Kingdom. - LAURSEN S., Productivity, Wages, and the Balance of Pay- 
ments. - VILLARD H. H., Some Notes on Population and Living Levels. 
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Review (The) of Economic Studies, Cambrige. 


N. 58 - 1954-55. - MATTHEWS R. C. O., The Saving Function and the Problem of 
Trend and Cycle. - Daya, Surplus Value, Profit and Exploitation. An Attempt at an 
Analysis of Some Concepts in Marxian Economy. - SAUNDERS C. T., Some Problems 
in the Estimation of Personal Savings and Investment. - Myint H., The Gains from 
International Trade and the Backward Countries. - EGERTON R. A. D., Investment, 


Uncertainty and Expectations. - PAUNIO J. J., Dr. Hansen on the Inflationary Gap: 
Further Comment. 


Review of the Economie Conditions in Italy, Roma. 


March 1955. - BRESCIANI-TUBRONI C., Rates of Interest in Some Countries. - VANNU- 
TELLI C., Recent Wage Structure and Cost of Labour Changes in Italy. - MERENDI A; 
The Italian Mountains. 


Revue d’Economie Politique, Paris. 


Mars-Avril 1955. - GUILBAUD G.-TH., La théorie des jeux. - D'HEROUVILLE H., Re- 
marques sur le niveau de la production manufacturière de la France. - LESOURNE J., 
Effets de substitution et effets de multiplication. - Rist C., Quelques enseignements 
de l’évolution monétaire française de 1948 à 1952. - ViLLEY D., L’Europe unie et sa 
place dans l’Economie internationale. 


Mai-Juin 1955. - MasoiN M., Convertibilité et libération des échanges. - BARRÈRE A., 
L'analyse des relations entre le capital et la production. - VISINE F. L’impòt unique 
des Physiocrates à Eugène Schueller. 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris. 


Avril-Juin 1955. - LAUFENBURGER H., Problèmes fiscaux de l’épargne individuelle, de 
l’autofinancement, de l’amortissement - BURKHEAD J., Le budget de réalisation aux 
Etats-Unis. - ARMENGAUD A., Les investissements, leur coordination et leur financement. 
- GROSSMANN E., Les problèmes financiers de la démocratie suisse. - Yasa M., L’impòt 
ture sur le revenu à la veille de la cinquième année de son application. - ROCHE J., 
La notion de revenu distribué dans l’imposition du revenu des valeurs mobilières. - 
PEACOCK A. T., Théorie moderne de l’incidence de l’impôt et securité sociale. 


Revue Economique, Paris. 


Mai 1955. - L’investissement. - HarroD R., Investissement et population. - SCITOVSKY 
T., Maximation du profit. - HENRY C., Les opérations financières. - DENIZET J., Opéra- 
tions financières et comptabilité économique. - BOURCIER DE CARBON L., L’expansion 
économique dans les pays sous-développés. - DIETERLEN P., Limites de l’investissement 
global. 


Revue économique et sociale, Lausanne. 


Avril 1955. - DELUZ R., Les relations humaines dans quelques formes historiques de 
l’économie. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Février 1955. - UMRATH H., La propriété du logement dans l’Europe de 1’Ouest - 
L’oeuvre de recherche du Bureau International du Travail. - ZOETEWE1IJ B., Politique 
nationale des salaires: L’expérience des Pays-Bas. 


Mars 1955. - Kerr C., HARBISON F. H. et Myers C. A., Travail et processus écono- 
mique: vers une nouvelle conception du problème. - ANKER L. W., Conséquences de la 
mécanisation de l’agriculture. - Craig I., Les pensions des mineurs de charbon. - 
Rosset A., L’emploi des femmes en Suède. 
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Avril 1955. - La première Conférence régionale européenne. - DunLop J. T. et 
RorHBAUM M., Comparaisons internationales des structures de salaires. - Daya E., La 
liberté d’association et les relations professionnelles dans les pays d’Asie. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Giugno 1955. - La Direzione, Onoranze a Luigi Einaudi nell’Università di Pavia. - 
Forte F., Alcuni calcoli del carico fiscale sull’automobilismo in Italia nel 1954. - 
Buscema S., La delega legislativa al Ministro del Tesoro. - GrIZIOTTI B., Indebita 
applicazione dell’IGE sui cosidetti premi di abbinamento o sfioramento. - GRIZIOTTI 
B., Ulteriore postilla per l’applicazione dell’art. 46 in luogo dell’art. 47 della legge 
di registro. - SENINI S., Alcune osservazioni nella imposizione delle divisioni nella legge 
del registro. - MENGA N., A proposito della riforma del contenzioso tributario. - G14- 
coBBE L., Scioglimento di società di capitali: riflesso tributario sugli acquisti anteriori 
all’acquisizione della personalità giuridica e non ratificati. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Marzo 1955. - Dr Cocco E., Analisi e pianificazione aziendale. - SorBI U., Disoccu- 
pazione e miseria nell’agricoltura italiana. - NACAMULI S., Alcune considerazioni sul- 
l’economia dell’impiego degli antiparassitari in agricoltura. - VANZETTI C., I problemi 
fondiari del Messico. - De SIMONE V., La produzione e il consumo delle carni nei 
Paesi europei. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Marzo 1955. - Gini C., Delle migrazioni internazionali. - AMADUZZI A., Teoria della 
valutazione dei complessi aziendali e dell’avviamento. - MIANI-CALABRESE D., Un primo 
tentativo di misura della depressione protezionale di base nel Sud rispetto al Nord 
d’Italia. 


Aprile 1955. - GARINO CANINA A., La convertibilità delle monete europee. - GAMBERINI 
G., Aspetti, regolarità ed elasticità dei consumi di lana nell’ultimo cinquantennio. - 
D’IPPoLITO G., L’equilibrio evolutivo del soggetto economico nel mercato: Cinematica 
e dinamica economica. 


Maggio 1955. - SENSINI G., I massimi di utilità per la collettività e della collettività 
in Finanza pura. - CREMONA DELLACASA D., Lo schema leonteviano. - D’IPPoLITO G., 
Ancora sull’equilibrio evolutivo del soggetto economico nel mercato. 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Gennaio-Marzo 1955. - Ritorno alla guerra fredda. - BETTASA G., L’ultima fase della 
questione di Trieste (1951-1954). - Papr G. U., Il fondamento dell'integrazione eco- 
nomiea europea. - Toscano M., Considerazioni sulle origini e sulle vicende diploma- 
tiche della seconda guerra mondiale. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Gennaio-Febbraio 1955. - Viro F., Considerazioni metodologiche intorno allo studio 
degli «stati di tensione sociale ». - PREDETTI A., Sui criteri di priorità degli investi- 
menti nei paesi arretrati. - PATERLINI E., Il mercato comune del carbone e acciaio e la 
posizione dell’Italia. 


Marzo-Aprile 1955. - GEMELLI (Fra) A., La selezione e l’orientamento professionale 
nella prevenzione degli infortuni sul lavoro. - MAzzoccHI G. C., Ancora sull’autofi- 
nanziamento delle imprese in relazione al ciclo economico. - ZEBOT C. A., La posizione 
di Schumpeter su alcuni problemi metodologici delle scienze sociali. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


da! 
February 1955. - KITAGAWA T., Some Contributions to the Design of Sample Surveys. 
- Ras D., On Optimum Selections from Multivariate Populations. - Lama R. G., On 
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a Characterisation of the Multivariate Normal Distribution. - PRASAD A., Bi-Modal 
Distributions Derived from the Normal Distribution. - GHosH $. P., Selection Tests for 
Skilled and Semi-Skilled Workers. - Poti S. J., SINHA P. and RAMAN M. V., Optimum 
Dilution Levels for the Estimation of Bacterial Density in Water. - SINGH J., A Sug- 
gested Application of Wald's Sequential Analysis to Railway Operation. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


June 1955. - Macriz A. L., The Scottish Tradition in Economie Thought. - WEBER B., 
A New Index of Residential Construction, 1838-1950. - CamPBELL R. H., Edinburgh 
Bankers and the Western Bank of Scotland. - BaLoGH T., The Dollar Shortage Once 
More. - BRENNAN T., Household Structure and Family Income. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review , Stockholm. 


April 1955. - JACOBSSON P., Predictability in Economies. - WIDELL C. G., Some Reflec- 
tions on a Common Scandinavian Market. - IVERSEN C., Economic Development and 
Economic Policy in Denmark. 


Social Research, New York. 


Spring 1955. - HACKER A., Why Nationalize? - British Labour’s Unasked Question. 
- ROSENBERG B. and HUMPHREY N. D., The Secondary Nature of the Primary Group. - 
SVENNEVIG T. P., The Scandinavian Bloc in the United Nations. - TAUBES J., Theo- 
logy and Political Theory. - KALLEN H. M., The Physician as Citizen in a Free 
Society. - WHITE H. B., The Loyalty Oath. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


March 1955. - PALMER G. F. D., The Rate of Interest in the Trade Cycle Theories of 
Professor Hayek. - VAN DEVENTER B., Die « Christelike» Siening van di Aard en 
Omvang van die Ekonomiese Wetenskap. - Lomas P. K., Industrial Profits Since the 
War. - RAEDEL F. E., Oor die Struktur van die Suid-Afrikaanse Koôperatiewe Beweging. 


Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C. 


April 1955. - SPENGLER J. J., Aristotle on Economic Imputation and Related Matters. - 
MILLER M. H., Decreasing Average Cost and the Theory of Railroad Rates. - LEvirr 
T., Law, Economics, and Antitrust Revision. - SNAVELY W. P., The Asset Reserve Plan: 
An Appraisal. - Moore J. P. and Levy L. V., Price Flexibility and Industrial Con- 
centration. - YOUTSLER J. S., Collective Bargaining Accomplishments in the Paper 
Industry. 


Soviet Studies, Oxford. 


April 1955. - DEUTSCHER I., E. H. Carr as Historian of Soviet Russia. - JOHNSON E. 
L., Aspects of the Soviet Legal System. - ELTON J., State Arbitration Tribunals. - 
SKILLING G., The Soviet Impact on the Czechoslovak Legal Revolution. - MILLER J., 
Revolution and Revolutsia. 


Statistica, Bologna. 


Gennaio-Marzo 1955. - Studi in onore di G. Pietra (3). - BONFERRONI C., I valori 
mediani in una distribuzione continua. - CASTELLANO V., Contributo allo studio delle 
serie cicliche. - VIANELLI S., Nozioni introduttive allo studio di alcuni aspetti della 
significatività statistica. - SALVEMINI T., Gli indici di connessione nel caso di variabili 
casuali normali e considerazioni sulla graduatoria tra indici di connessione e indici di 
concordanza. - SAIBANTE M., Contributo alle ricerche sulla dispersione delle variazioni 
dei prezzi. - DE PoLzER A., Della diffusione dell’istruzione in alcune provincie italiane. 
- Costanzo A., Variazioni della struttura dei bilanci familiari in funzione del reddito. 
- Somoeyi S., Cause di morte mal definite nella statistica italiana. - MIRABELLA GS 
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‘ Scioperi e sviluppo economico. - Scarpovi I., Ricerche sperimentali intorno alle rela- 
zioni tra popolositá e movimento naturale della popolazione. - BIAVATI D., Alcune ri- 
cerche in tema di evasione nell’applicazione dell’imposta di famiglia a Bologna. - 
Fortunati P., Schema di graduazione, misure di variabilità e valori medi. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Avril 1955. - La situation financière de la Societé Nationale des Chemins de Fer. - 
La situation financière et de trésorerie des collectivités locales en 1953. - Les succes- 
sions et donations déclarées en 1953. - Les ventes à crédit en Allemagne occidentale. - 
Les messages du Président des Etats-Unis au Congrès. 


Mai 1955. - Le commerce extérieur en 1954. - La statistique du chiffre d’affaires en 
1953. - Les moyens monétaires et financiers accordés à l’économie, au cours du 4 
trimestre 1954. - Le budget allemand pour 1955. 


Studi Economici, Napoli. 


Novembre-Dicembre 1954 . DE VERGOTTINI M., Sugli indici di «depressione ». - 
GrILLI C., La formazione del valore nelle imprese di utilità pubblica (cont.). - DE 
FaLco Esposito S., L’economia politica al servizio dell’arte del governo. 


Gennaio-Aprile 1955. - DE Luca M., Un nuovo tipo di elasticità della domanda e 
alcune sue applicazioni. - Hunt P., Il metodo dei casi. - GRILLI C., La forma- 
zione del valore nelle imprese di utilità pubblica. - ForTE F., Alcuni aspetti della 
imposta sul reddito delle società nell’esperienza canadese. - CARDELLICCHIO S., Appunti 
di finanza locale: le imposte di consumo. - ALLOCATI A., Il Supremo Magistrato del 
Commercio del Regno di Napoli (1739-1808). 


Vniesenjaja Torhovlija, Moskva, 


N. 1 - 1955. - IKoNNIKOV I., Razvitije vniesenej torhovli SSSR (Lo sviluppo del 
commercio estero dell’URSS.). - NABABKIN I., Sovetskije traktory (I trattori sovie- 
tici). - Mas S., O rezhime najbolscevo blahoprijastvovanija (Il trattamento di na- 
zione più favorita). - ZLOTNIKOV A., Realizatzija tovarov na uslovijach konsignatzii 
(La vendita delle merci a consegna). - IGNAScIOv D., Torhovyje sohlascenija Indonezii 
s narodno-demokraticeskimi stranami (Gli accordi commerciali dell’Indonesia con le 
democrazie popolari). - KOROLENKO A., Nekotoryje pravovyje voprosy orhanizatzii 
vnescnej torhovli Juhoslavii (Alcuni aspetti legali dell’organizzazione del commercio 
estero della Jugoslavia). 


N. 2 - 1955. - PeKscev Ju., Ekonomiceskoje sotrudnicestvo Sovetskovo Sojuza i 
Kitajskoj Narodnoj Respubliki (La collaborazione economica tra l’Unione Sovietica e 
la Repubblica popolare cinese). - DVORZHAK R., Vnesenjaja torhovlja Cekoslovakii (Il 
commercio estero della Cecoslovacchia). - KITAIN D., Sovetskije intrumenty i kon- 
trolno-izmeritelnyje pribory (Gli attrezzi sovietici e gli strumenti di controllo e mi- 
surazione). 


N. 3 - 1955. - Sotzialisticeskaja ekonomika na novom podjome (L’economia socialista 
in una nuova espansione). - AHEEV N., Zatrudnenija vo vnesenej torhovli Japonii (Pro- 
blemi del commercio estero giapponese). - KUZMIN G., Borba monopolij na mirovom 
kapitalisticeskom rynke krasitelej (La lotta dei monopoli sul mercato capitalistico 
mondiale dei coloranti). - ZANOZIN N., Tankernyj flot kapitalisticeskich stran v uslo- 
vijach militarizatzii ekonomiki (La flotta petroliera dei paesi capitalistici in condizioni 
di militarizzazione dell’economia). - ISAEv L., Sovetskije krabovyje i lososevyje konservy 
i ikra (Granchi e salmone in scatola e caviale sovietico). 


N. 4 - 1955. - Bratskaja druzhba sovetskovo i polskovo narodov (L'amicizia fraterna 
dei popoli sovietico e polacco). - UHLOY A., Anhlo-hermanskaja konkurrontzija v oblasti 
sudostrojenija (La concorrenza anglo-tedesca nel settore delle costruzioni navali). - 
Sc-CINKIN B., Vnesenjaja torhovlja Zapadnoj Germanii (Il commercio estero della 
Germania Occidentale). - Ivanov V., Sovetskij karakul na mezhdunarodnom pusenom 
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rynke (L’agnello persiano sovietico sul mercato delle pellicce). - FREJ L., Nevidimyj 
export i import kapitalisticeskich stran (L’esportazione e l’importazione invisibile dei 
paesi capitalistici). - BAKULIN C., Fiziceskij objem i indeksy fiziceskovo objema 
vnescnej torhovli (Il volume fisico e gli indici del volume fisico nel commercio estero). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 11 - 1954. - Za dalnejscee tvorceskoe razvitije statisticeskoj nauki (Per l’ulteriore 
fecondo sviluppo della scienza statistica). - STRUMILIN S., Bians narodnovo chozjajstva 
kak orudije sotzialisticeskovo planirovanija (Il bilancio dell’economia nazionale come 
strumento della pianificazione socialista). - RoJTBURD L., Puti povyse-scenija proizvo- 
ditelnosti truda v ciornoj metallurgii SSSR (I sistemi per aumentare la produttività 
del lavoro nell’industria pesante dell’URSS). - Lovgov JA. Mascinno-traktornyje 
stantzii - industrialnaja baza koechoznovo proizvodstva (Le stazioni di macchine e 
trattori - base industriale della produzione kolchoziana). - MERZLJAKov V., Razvitije 
obse-cestvennovo chozjajstva odnovo kolehoza (Lo sviluppo dell’economia socializzata 
di un kolchoz). - DMITRov K., Ekonomiceskije uspechi narodno-demokraticeskoj Albanii 
za desjat let (I successi economici dell’Albania democratico-popolare durante un de- 
cennio). - EVREJSKOV A., O roli valjutnych kursoy y ekonomiceskich otnoscenijach na 
mirovom kapitalisticeskom rynke (Sulla funzione dei cambi monetari nei rapporti 
economici sul mercato capitalistico mondiale). - ARAKELJAN A., Proizvoditelnost trudi 
pri sotzialisme (La produttività del lavoro in socialismo). 


N. 12 - 1954. - Moskvin P., Nekotoryje voprosy postroenija balansa narodnovo cho- 
zjajstva (Problemi della stesura del bilancio dell’economia nazionale). -  Li- 
SITZJAN N., O normirovanii proizvodstvennych zapasov metalla na massinostrojtelnyeh 
predprijatach (Sul razionamento delle scorte di metallo nelle imprese dell’industria 
meccanica). - NESMIJ M., O putjach podjoma jivotnovodstva v sovchozach (Sui me- 
todi per incrementare l’allevamento del bestiame nelle aziende agrarie collettivizzate). - 
JACHIMOV A., Uspechi mongolskovo naroda na puti k sotzjalismu (I successi del popo- 
lo mongolo in direzione del socialismo). - KUCINOK1J Jo., O polojenii rabocevo klassa 
Zapadnoj Germani (Sullo stato della classe operaia della Germania Occidentale). - 
OVCINNIKOVA V., Pervyje itohi osvojenija tzelinnych i zalejinych zemel (I primi risul. 
tati nell’ambito dell’assimilazione di terre vergini). 


N. 1 - 1955. - Vsenarodnaja zadacia dalnjejscevo podjoma zemledelija i jivotnovodstry: 
(Il compito nazionale di un ulteriore incremento dell’agricoltura e dell’allevamento). - 
Protiv revizii marksistko-leninskoj teorii vozproizvodstva (Contro la revisione della 
teoria marxisto-leninista della riproduzione). - ALEKSEEV A., Ekonomiceskoje polojenije 
Rossii nakanunije ravolutzii 1905-07 gg. (La situazione economica della Russia alla 
vigilia della rivoluzione degli anni 1905-07). - BAHASEEv M., Tziklicjnost - metod 
povyscenija proizvoditelnosti truda v ugolnoj promysclennosti (La ciclicità come metodo 
per aumentare la produttività del lavoro nell’industria carbonifera). - EJDELMAN M., 
O vyjavlenii vnutripromysclennych reservov metodami statistiki (Sull’individuazione 
delle riserve interne di fabbrica con i metodi della statistica). - CAo-BAJ DI, Uspechi 
vosstanovlenija ekonomiki kitajskoj Narodnoj Respubliki i nacialo susc-cestvlenija 
pervovo pjatiletnevo plana (I progressi nell’ambito della ricostruzione economica della 
Repubblica Popolare Cinese e l’inizio della realizzazione del primo piano quinquennale). 
- CISTJAKOV A., Razvitije ekonomiceskovo sotrudnicestva stran sotzialisticeskovo la- 
gerja so slaborazvitymi stranami (Lo sviluppo della cooperazione economica tra i paesi 
del blocco socialista ed i paesi sottosviluppati). - MANUKJAN A., Osobennosti tzikli- 
ceskovo razvitija ekonomiki S-SC-IA posle vtoroj mirovoj vojny (Caratteristiche dello 
sviluppo ciclico della economia statunitense dopo la seconda guerra mondiale). - Kot. 
M., Ekspluatatzija plantatzionnych rabocych v kolonialnych i zavisimych stranach 
(Lo sfruttamento degli operai addetti alle piantagioni nelle colonie e nei paesi 
dipendenti). 


N. 2 - 1955. - Sotzialisticeskaja ekonomika na novom podjome (L’economia socialista 
in una nuova fase di espansione). - NEMCINOV V., Ekonomiceskije voprosy razvitija 
jivotnovodstva (Problemi economici dello sviluppo dell’allevamento del bestiame). 
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BAKLANOV G., Indeksy proizvoditelnosti trada v lesozahotovitelnoj promyselennosti (I 
metodi per aumentare la produttività del lavoro nell’industria di produzione del 
legname.) - HoLuBKov A., Sotzialisticeskaja industrialisatzija Kitaiskoj Narodnoj 
Respubliki (L’industrializzazione socialista della Repubblica popolare cinese). - DMIT- 
NIEV N., Prohressivnyje ekonomisty S-SC-IA v borbe protiv ideologii militarizma i 
reaktzii (Gli economisti progressisti degli Stati Uniti in lotta contro l’ideologia del 
militarismo e della reazione). - MENDELSON N., O niekotorych storonach osnovnovo 
ekonomiceskovo zakona imperializma (Su alcuni aspetti della legge economica fonda- 
mentale dell’imperialismo). -SOLLERTINSKAJA E., Ekspropriatzija melkich i srednych 
fermerov i konzentratzija proizvodstva v selskom chozjajstve S-SC-IA (L’espropria- 
zione dei piccoli e dei medi agricoltori e la concentrazione della produzione dell’agri- 
coltura degli S.U.). 


N. 8 - 1955. - Vedusc-ciaja rol tjajeloj industrii v strojtelstve kommunizma (La parte 
decisiva dell'industria pesante per l’edificazione del comunismo. - KOSCELEV A. 
Obse-cestvennaja sobstvennost na sredstva proizvodstva - osnova sotzialisticeskich 
proizvodstvennych otnoscenij (La proprietà socializzata sui mezzi di produzione, base 
dei rapporti socialisti di produzione). - PLOTNIKov K., Finanzovo - kreditnaja sistema 
v borbe za vypolnienje pjotoj pjatiletki (Il sistema finanziario-creditizio in lotta per 
l’attuazione del quinto piano quinquennale). - LIFITR M., Rol potrebitelskoj kooperatzii 
v razvertivanii tovarooborota mejdu horodom i derevnej (La funzione della coope- 
rativa di consumo nello sviluppo del commercio tra città e campagna). - KABLUCIKO A., 
Desjat let razvitija ekonomiki Vengerskoj Narodnoj respubliki (Dieci anni di sviluppo 
dell’economia della Repubblica popolare ungherese). - KoLEKA S., Ekonomiceskoje i 
kulturnoje razvitije Narodnoj Respubliki Albanii (Lo sviluppo economico e culturale 
della Repubblica popolare albanese). - ScIAFIEV K., Sotzialisticeskoje vozprojzvodstvo v 
SSSR (La riproduzione socialista all’URSS). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 73 - Heft 2 - 1954. - PAULSEN A., Zins und Systemgleichgewicht. Die Entwieklung 
des Problems bei Wicksell und Keynes. - HALLER H., Wirtschaftstheorie und Wirtschafts- 
politik. - HASSELBLATT W. B., Industrieproduktion und Rohstoffeinfuhr. 


Bana 74 - Heft 1 - 1955.- BAADE F.,Gruss und Dank an Herbert Hoover. - ALEMANN R. T., 
Die Theorie der peripherischen Wirtschaft. - Koo A. Y. C., Per Capita Rate of .Eco- 
nomic Growth. - GEHRELS F., British Balance of Payments Policy 1946-1950. - GOLLNICK 
H., Die Nachfrage nach Butter. - LAUSCHMANN E., Zur neueren Diskussion der 
Welfare Economics in der angelsächsischen Literatur. 


Westminster Bank Review, London. 


May 1955. - HAWTHORNE W. R., Can The Atom Solve Our Fuel Problems?. - BEESLEY 
M. and WALTERS A. A., Investment in British Railways. - A Confident Budget. 
HEALEY D. T., Increased Agriculture or Increased Exports? 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


April 1955. - SCHNORR G., Uebersicht über die bundesrechtliche Regelung des Kriegsschä- 
denrechts. - Kass F., Grundprobleme der Entschädigung. 


Mai 1955. - BERKENKOPF P., Verkehrsordnung und Marktwirtschaft. - RIirscHL H., 
Versorgungsdienste und Marktwirtschaft. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


111 Band - 2 - Heft - 1955. - SAVERMANN H., Der Amerikanische Plan für die deutsche 
Wahrungsreform. Einführung. - Com G., DonGe J. M., GOLDSMITH R. W., A Plan for 
the Liquidation of war finance and the financial rehabilitation of Germany. - OHM H., 
Grezkostenpreisprinzip und Wohlstandsmaximierung. - BAYER H., Wirtschaft8dynamik 
und Unternehmungszusammensehlüsse.- GURVITCH G., Mikrosoziologie und Saziometrie. - 
FABRICIUS F., Die Regelung betriebsverfassungsrechtlicher Fragen durch Tarifvertrag. 
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superiore del regesto) corrispondono alla classificazione sistematica introdotta e usata dal- 


l’ Istituto. 


Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 


trimestrali separati. 


Per l'eventuale ritaglio e l’ eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 


versità, istituti scientifici, biblioteche, centri di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
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La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. 
II. - Problemi dell’agricoltura e delle in- 
dustrie estrattive. 
III. - Problemi dell’industria. 


IV. - Problemi del commercio 
Prezzi - Consumo. 


interno - 


V. - Problemi bancari e monetari - Borse. 
VI. - Le finanze pubbliche. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(3004) EC?2 
Dominguez L. M. e PiLvin H., Il processo 
dello sviluppo economico equilibrato (« So- 
cial Research», New York, gennaio 1955). 


Un aumento del prodotto aggregato dipen- 
de dalla disponibilità delle risorse fonda- 
mentali. La natura dei modelli della domanda 
per il consumo richiede una certa combina- 
zione di beni e servizi finali che determina 
la natura dei prodotti intermedi (i beni stru- 
mentali) e il modello di risorse necessario ai 
diversi livelli di reddito. In ciò risiede il pro- 


VII. - Scambi con l'estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 
VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
municazioni. 
IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
mografici - Politica sociale. 


X. - Situazione economica dei varî paesi. 
XI. - Politica commerciale internazionale. 
XII. - Istituti e problemi economici inter- 

nazionali. 


blema dello «sviluppo equilibrato ». Il limite 
superiore al tasso di sviluppo è posto dal 
grado di inelasticità dell’offerta di tali ri- 
sorse. Questo limite può essere superato per 
mezzo del commercio estero e, in certa misu- 
ra, del progresso tecnologico. In certi casi il 
commercio estero consente l’afflusso di risor- 
se essenziali altrimenti indisponibili e quin- 
di l’accelerazione del processo di sviluppo. 
Quando l’analisi dello sviluppo viene svolta 
in termini di produzione dei diversi mercati 
occorre determinare quali condizioni sono ne- 
cessarie affinchè le aspettative dei singoli 
imprenditori siano realizzate. Bisogna chie- 
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dersi quale tasso d’aumento della produzione 
è appropriato a ciascuna industria, in base 
ai mutamenti della domanda per il consumo 
conseguenti all’aumento del reddito aggrega- 
to e ai relativi movimenti dei prezzi (Vv. S.) 


(3005) (PE) (0) 13 

CLoucx S. B., Fattori strategici nello svi- 
luppo economico: dal punto di vista della 
scienza sociale («Political Science Quar- 
terly », New York, marzo 1955). 


Gli studiosi di scienze sociali affermano 
che lo sviluppo economico può essere ben 
compreso solo se studiato nel più ampio 
schema dell’evoluzione sociale: i mutamenti 
che conducono allo sviluppo devono ricercarsi 
nelle ideologie, attitudini, tecniche, struttura 
e dimensione della popolazione, direzione, 
geografia di una società e non soltanto in 
una analisi dei fattori della produzione. I 
mutamenti sociali derivano dalla conver- 
genza di fattori strategici nelle debite pro- 
porzioni e al momento opportuno. Nell’inda- 
gine il primo passo può essere la determina- 
zione delle rigidezze che la società in esame 
presenta ai mutamenti e l’individuazione 
delle zone di flessibilità favorevoli ad essi. 
Il secondo passo dell’analisi dovrebbe ten- 
dere a isolare i fattori che danno inizio al 
processo di sviluppo per determinare quali 
elementi hanno un effetto d’urto («trigger 
effect »). Questo stesso effetto, talvolta, inve- 
ce che di provenienza indigena può essere o- 
riginato dall’influenza di zone evolute. In tal 
caso la «diffusione » delle innovazioni può 
essere dovuta alla vicinanza della zona sotto 
sviluppata a aree evolute, ma più spesso dal 
desiderio di queste ultime di aumentare le 
proprie fonti di beni, specialmente di mate- 
rie prime. (1. M.) 


(3006) (PE) (111) 17 

HACKER A., Perchè nazionalizzare? Una do- 
manda non posta dal Laburismo britanni- 
co («Social Research», New York, pri- 
mavera 1955). 


A partire dal 1918 il Partito Laburista 
Britannico ha considerato la nazionalizzazio- 
ne una parte integrante della sua politica. 
Eppure nè i membri del movimento laburista 
nè gli accademici della politica britannica 
sono inclini a porre la fondamentale doman- 
da: perchè nazionalizzare? Si tratta quindi 
di esaminare le ragioni per cui il Laburismo 
ha sempre sostenuto la nazionalizzazione di 


varie industrie; a tal fine sarà bene chiedere 
se quanto è stato proposto è la nazionalizza- 
zione di certe aziende, o di un’industria par- 
ticolare, o di «tutti i mezzi di produzione, di- 
stribuzione e scambio», oppure semplicemente 
la nazionalizzazione come idea. Le ragioni po- 
ste a sostegno della nazionalizzazione sono: 1) 
quella metafisica che implica una visione 
particolare delle società; 2) quella etica che 
identifica la proprietà con lo sfruttamento; 
3) quella che indica come cattive, sotto la 
proprietà privata, le relazioni di lavoro; 4) 
quella che sostiene il controllo dei lavoratori 
e il controllo dei consumatori nelle industrie; 
5) quella che indica come oggetto le industrie 
base, o le industrie inefficienti, o le industrie 
monopoliste; 6) quella che la indica come 
mezzo di razionalizzazione e pianificazione 
delle industrie o di pianificazione del pieno 
impiego; 7) quella che la considera mezzo di 
potere politico o mezzo di uguaglianza atto 
a rimuovere le minoranze al potere dalia loro 
posizione autocratica. (LM) 


(3007) (PE) (111) 53 

EATON J., Sulle teorie dei seguaci «di sini- 
stra» di Keynes («Ekonomista», Warszawa, 
N. I, 1955). 


La pubblicazione nel 1936 della « General 
Theory » di Keynes divise gli economisti bor- 
ghesi in due campi: keynesiani e antikeynesia- 
ni. Ma la rivoluzione effettuata da Keynes 
fu solo una «rivoluzione di palazzo », in 
quanto, malgrado la sua critica dell’econo- 
mia ortodossa, egli mantenne decisamente i 
suci punti di vista borghesi, non rinuncian- 
do mai al suo atteggiamento ostile verso il 
marxismo rivoluzionario. Oggi la divisione 
degli economisti in seguaci ed avversari di 
Keynes ha perduto la sua importanza: tanto 
nella teoria che nella politica economica re- 
gna il keynesianesimo, che corrisponde pie- 
namente agli interessi del capitalismo mono- 
polistico-statale. Sotto il particolare influsso 
della «nuova » ideologia borghese si trova 
oggi la classe operaia inglese. La borghesia 
inglese sta facendo di tutto per inculcare al 
movimento operaio inglese il riformismo e 
l’opportunismo, impedendo così al marxismo 
rivoluzionario di allargare la sua influenza. 
Teorie social-democratiche del Labour Party, 
come il « gradualismo » e il « mondismo » — 
che, tra l’altro, traggono origine dalle teo- 
rie fabiane — servono appunto a questo 
scopo. L’apparizione del keynesianesimo ha 
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arrestato la crisi della social-democrazia nel 
movimento operaio inglese, specialmente pro- 
vocata dai successi conseguiti dall’Unione 
Sovietica nell’ambito dell’edificazione del 
socialismo. Interamente asserviti alla bor- 
ghesia, i dirigenti e i teorici del Partito la- 
burista ispirano alla classe operaia la con- 
vinzione che la realizzazione delle ricette e- 
conomiche di Keynes apporterà un miglio- 
ramento radicale della loro situazione mate- 
riale, e che, per di più, renderà possibile il 
passaggio progressivo al socialismo. Tutto 
ciò trovasi esposto nel libro « New Fabian 
essays >, dove Attlee, Crosland e Crossmar 
fanno largo impiego dell’argomentazione di 
Keynes, sfruttandola per la propria dema- 
gogia sociale. Essi affermano che attualmen- 
te in Inghilterra non v’é più capitalismo, ma 
che esiste lo statismo, ossia una forma di 
governo di transizione, che porta al sociali- 
smo. Tutto ciò, tuttavia, non deve far dimen- 
ticare che tra i seguaci del keynesianesimo 
vi sono anche uomini che sinceramente desi- 
derano il progresso sociale, che lottano con- 
tro il militarismo, e che aspirano ad una coe- 
sistenza pacifica dei vari sistemi politici. E’ 
necessario che si spieghi con pazienza a que- 
sti uomini il significato pericoloso che il key- 
nesianesimo ha per le larghe masse, dal pun- 
to di vista economico come da quello politi- 
co. La sola piattaforma di un’intesa tra co- 
munisti e keynesiani può essere la lotta per 
la sostituzione delle spese per l’armamento 
con larghi investimenti a favore delle neces- 
sità sociali in nome della conservazione e 
del consolidamento della pace. (QUA) 


EE 2 
futuro 
aprile 


(3008) 

Simon F., L’energia nucleare e il 
(«Lloyds Bank Review», London, 
1955). 


L’avvento dell’energia nucleare può signi- 
ficare una nuova rivoluzione industriale. Per 
i paesi sottosviluppati l’energia nucleare si- 
gnificherà realmente l’avvento di una nuova 
era poichè renderà possibile l’industrializza- 
zione tendendo e uguagliare il costo dell’e- 
nergia nel mondo e permettendo localiz- 
zazioni più idonee di quelle determinate dal- 
le sorgenti delle fonti di energia. Occorrerà, 
però, una sufficiente disponibilità di combu- 
stibile nucleare: si stima che l’energia tota- 
le disponibile espressa in minerale d’uranio 
sia 20 volte maggiore delle disponibilità in 
combustibili tradizionali. Si prevede tuttavia 
che i complessi nucleari in grado di sosti- 


tuire le attuali sorgenti di energia saranno 
completati poco prima della fine del secolo. 
Al problema dell’energia nucleare sono con- 
nessi altri fattori che possono influenzarlo. 
Importante è quello del risparmio di carbone 
mediante una sua migliore utilizzazione e 
quindi, quello dell’efficienza delle imprese 
che traggono energia dal carbone. Se meno 
carbone sarà distrutto inutilmente i progetti 
concernenti l’energia nucleare beneficieranno 
di un saggio più regolare di sviluppo. 

(I. M.) 


(3009) EE (111) 9 
Il costo delle elezioni (« The Financial Ti- 
mes », London, 5 maggio 1955). 


La spesa complessiva per le elezioni gene- 
rali si valuta pari a circa Lst 11 milioni. 
Essa è costituita da: le spese dei candidati 
(nel 1951 da Lst 700 a Lst 1000 ciascuno); 
le spese degli eletti (nel 1951 furono, nel 
complesso, lievemente superiori a quelle dei 
candidati: Lst 995.000 su Lst 946.000); le 
spese relative alla votazione. Anche la spesa 
per l’aggiornamento del registro elettorale 
nel periodo 1952/53-1955/56 (circa Lst 9 
milioni) devesi considerare a carico delle ele- 
zioni dell’anno in corso. Nel 1951 furono spe- 
se inoltre: Lst 590.000 per stampati e can- 
celleria, Lst 75.000 per assegni ai funzionari 
dei seggi, Lts 52.000 per comizi e Lst 46.000 
per l’organizzazione dei seggi elettorali. Le 
spese che ciascun candidato può sostenere 
per la propaganda a suo favore sono sogget- 
te a un limite e devono essere rese note at- 
traverso un rapporto. Sia il Partito Conser- 
vatore che il Partito Laburista sostengono 
quasi integralmente le spese dei propri can- 
didati. (M. P.) 


(3010) (PE) (164) 53 

SUVIRANTA B., Alcuni problemi dell’interven- 
tismo statale («Kansantaloudellinen Aika- 
kauskirja », Helsinki, Nide II, 1955). 


Da diversi anni si nota una tendenza gene- 
rale all’aumento dell’interferenza governati- 
va negli affari economici. Il fatto determi- 
na vari problemi: in primo luogo, quello del- 
la ricerca degli strumenti validi per una po- 
litica di interventismo. Tali strumenti stan- 
no diventando di anno in anno sempre più 
numerosi, mentre la teoria economica allunga 
il suo raggio d’azione e la statistica fornisce 
dati sempre più elaborati e particolareggiati. 
Malgrado queste favorevoli prospettive, è ne- 
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cessario considerare ogni eventuale manche- 
volezza derivante da un’intensa ingerenza 
dello Stato nella vita economica e sociale di 
un paese. In determinate congiunture la si- 
tuazione potrebbe essere peggiorata da uno 
intervento incompetente da parte dello Stato. 


(M. P.) 
(3011) (PE) (111) 18 
Schizofrenia economica («The Statist >, 


London, 28 maggio 1955). 


Nessun rapporto della Commissione Mono- 
poli è stato atteso con tanto interesse come 
quello che tratta delle pratiche restrittive 
applicate in molti settori dell’economia bri- 
tannica. Le ragioni contro queste pratiche 
sono state studiate con particolare cura da- 
gli industriali che le hanno viste sanzionate 
nella legislazione designata a promuovere il 
benessere dei produttori le cui attività ine- 
riscono al campo agricolo più che a quello 
industriale, ma che di quest’ultimo hanno i 
problemi commerciali. Questi industriali non 
dovrebbero far meglio che esaminare lo Sta- 
tutory Instrument No 690 dell’anno 1955, 
ossia il nuovo Schema per il Commercio del- 
le Patate che sanziona tutte quelle pratiche 
restrittive che sono state recente bersaglio di 
tutti i partiti politici e della stampa. Lo 
schema stabilisce che non possono vendere 
patate i produttori non iscritti al Potato 
Board; che questi può prescrivere le condi- 
zioni di vendita; che come condizione di 
vendita può essere proibito che le patate sia- 
no rivendute a prezzi inferiori; che la ven- 
dita è permessa solo ai dettaglianti forniti 
della licenza del Board; che il Board ha il 
potere di ridurre l’estensione totale coltivata 
a patate; ecc. (I. M.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA E DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(3012) EE (161) 17 

SAVELJEV B., L’economia cerealicola, base 
dell’intera produzione agricola dell’URSS 
(« Planovoe Chozjajstvo », Moskva, N. 6, 
1954). 


In seguito alla riorganizzazione dell’agri- 
coltura operata dal Partito comunista la 
produzione cerealicola commerciale dell’URSS 
è passata da 10,3 milioni di tonnellate nel 
1926-27 a 40,4 milioni nel 1952-53. Di conse- 
guenza la produzione cerealicola commerciale 
dell’URSS è oggi doppia rispetto a quella 
della Russia anterivoluzione. Cionondimeno 


il CC del Partito, nella sua disposizione di 
marzo, ha rivelato che l’attuale livello della 
produzione granaria non copre il fabbisogno 
crescente dell’economia nazionale, e di con- 
seguenza si verifica un divario tra la quan- 
tità di grano che affluisce agli ammassi del- 
lo Stato e l’aumento del suo consumo. Il pro- 
gramma governativo di incremento della pro- 
duzione cerealicola sovietica indica anche i 
metodi e le riserve per la soluzione di que- 
sto compito fondamentale. Anzitutto si do- 
vranno eliminare le cause del divario tra pro- 
duzione e fabbisogno, individuale negli erro- 
ri del Gosplan e del Ministero dell’agricol- 
tura nell’ambito della pianificazione della 
agricoltura, e consistenti specialmente in una 
applicazione sconsiderata del sistema di ro- 
tazione che non tiene conto delle caratteristi- 
che economiche e naturali di ciascuna zona. 
Si dovrà, quindi, pensare a tradurre in pra- 
tica le misure indicate dal CC come atte a 
realizzare l’incremento generale della nrodut- 
tività delle colture cerealicole attrav un 
radicale miglioramento della agrotecni la 
coltivazione e dello sfruttamento mass dei 
trattori e di tutte le altre macchine agricole. 
Si dovrà provvedere ad allargare durante il 
biennio 1954-55 di 13 milioni di ettari la su- 
perficie seminativa a spese delle terre vergini, 
così da ottenere 1100-1200 milioni di pudi di 
grano supplementare. Benchè notevoli risulta- 
ti si siano già ottenuti in questo setore, i difet- 
ti che tuttora vi si registrano sono numerosi. 
Il Ministero dei Sovehoz dell’URSS ed i suoi 
organi periferici indugiano nell’organizzare 
nuove aziende agricole statali, e nel comple- 
tare quelle organizzate con i dovuti quadri 
di direttori e di specialisti. Inoltre la prassi 
dell’assimilazione di terre vergini ha rivela- 
to nel 1954 una serie di gre~i difetti di co- 
struzione negli aratri autotrainati adottati 
per la rottura di terre dure. In numerose re- 
pubbliche e provincie i punti di consegna si 
sono rivelati insufficienti ad accogliere il 
grano trasportato dai kolchoz e dai sove oz, 
ed anche il sistema degli essiccatoi presso gli 
elevatori, e la capacità dei silos granari, si 
sono rivelati inadatti alla bisogna. 


(M. I. A.) 


(3013) EE (21) 18 

TerLHAac E., Il petrolio nell’economia del 
Medio Oriente («Economie Appliquée », 
Paris, Ottobre-Dicembre, 1954). 


La produzione medio orientale di petrolio 
greggio rappresenta il 20% circa della pro- 
duzione mondiale; le riserve sono state valu- 
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tate pari alla metà di quelle mondiali. L’at- 
tività delle raffinerie, già limitata rispetto 
alla produzione, fu ulteriormente ridotta in 
seguito alla chiusura degli stabilimenti di 
Haifa ed Abadan; malgrado il conflitto an- 
glo-iraniano, ciò dette uno straordinario im- 
pulso all’esportazione in Europa del prodot- 
to greggio. Senza dubbio, l’economia dei 
paesi del Medio Oriente è un’economia agra- 
ria, ossia un’economia ancora largamente 
pre-capitalista, in cui l’agricoltura predomi- 
na sull’industria. Tuttavia, questo blocco 
pre-capitalista si trova circondato dal capi- 
talismo: quello israeliano (Palestina) e quel- 
lo petroliero (Golfo Persico), e deve così 
subire la doppia morsa della crisi arabo-i- 
sraeliana e anglo-iraniana. Gli investimenti 
stranieri (americani e inglesi) dell’industria 
petrolifera del Medio Oriente furono valu- 
tati, nel 1951, pari a 2 milioni di $; il lega- 
me fra capitalismo petrolifero ed economia 
nazionale medio-orientale è di natura indi- 
retta. Le società concessionarie pagano i di- 
ritti allo stato nel quale svolgono la loro at- 
tività, forniscono a prezzi relativamente bas- 
si il combustibile per il consumo locale, e 
fanno acquisti nel paese; ma ciò in misura 
limitata. Un’integrazione regionale, sul tipo 
della CECA, potrebbe incrementare lo svi- 
luppo delle economie locali e sedare le riva- 
lità, mentre l’internazionalizzazione del pe- 
trolio persiano (ad es. con l’estensione del- 
l’accordo del 1954 che pose termine alla con- 
troversia anglo-iraniana) potrebbe fornire il 
mezzo per introdurre il Medio Oriente nella 
economia mondiale. (M. P.) 


(3014) (PE) (166) 26 

MEISSNER F., L'ampiezza dell’azienda qua- 
le criterio per le riforme agrarie in Ceco- 
slovacchia (« Rivista di Economia Agra- 
ria », Roma, marzo 1955). 


Quando, nel 1918, la Cecoslovacchia diven- 
ne indipendente, apparve necessaria una ri. 
forma agraria per ovviare alle conseguenze 
della dominazione asburgica. La determina- 
zione delle assegnazioni massime di terra fu- 
rono il risultato di un’ampia indagine sulla 
ampiezza ottima delle aziende. Anche dopo 
la II guerra mondiale si procedette a una 
riforma fondiaria, che ha interessato circa 
il 25% della superfice totale, pari a oltre tre 
volte quella assegnata con la precedente ri- 
forma. Disposizioni di legge fissarono nuovi 
limiti massimi della proprietà, basati su una 


approfondita analisi della produttività con- 
seguita da aziende di differenti ampiezze 
durante gli anni precedenti ia II guerra 
mondiale. Si concluse che la piccola proprie- 
tà familiare era la più « efficiente ». Dopo il 
colpo di stato comunista del 1948 il concetto 
dell’impresa familiare venne improvvisamen- 
te accantonato. Seguendo l’esempio sovietico, 
si proclamò la superiorità dell’azienda col- 
lettivizzata, quale strumento per realizzare 
l’optimum di produttività. Malgrado la sua 
superiorità tecnica, l’azienda collettiva non 
pare, dal punto di vista sociale, un’organiz- 
zazione molto stabile. Il fattore umano non è 
valutato in maniera appropriata e l’aumento 
della produzione non si è realizzato; la com- 
pleta assenza, nelle nuove disposizioni, dello 
elemento psicologico ha diffuso il malconten- 
to nella classe contadina, avversa a ogni ge- 
nere di controllo, di coercizione, di dittatura. 

(M. P.) 


(3015) (PE) (416) 25 

VANZETTI C., I problemi fondiari del Messi- 
co («Rivista di Economia Agraria», Ro- 
ma, marzo 1955). 


Le vicende della proprietà fondiaria han- 
no così profondamente permeato la vita del 
Messico da identificarsi con la sua storia 
politica. Quando, nel 1920, il paese trovò 
finalmente la pace interiore, fu iniziato in 
tutto il territorio un rinnovamento economi- 
co e sociale che condusse all’eliminazione del- 
le grandi proprietà terriere (haciendas) e al- 
la costituzione delle proprietà di villaggio 
(ejidos). Le terre assegnate all’ejido furono 
reperite entro un raggio di sette chilometri 
attorno al villaggio, e prelevate anzitutto dai 
beni federali e da quelli degli Stati e dei 
municipi e, in secondo luogo, dalle proprietà 
private; agli espropriati fu concesso di sce- 
gliere la parte della proprietà che desidera- 
vano conservare, entro i limiti prestabiliti. 
Le concessioni individuali di terre dell’ejido 
agli aventi diritto erano, fino al 1934, di 4 
ettari di terra irrigua o di 8 ettari di terre- 
no asciutto; nel 1949 furono portate, rispet- 
tivamente, a 6 e 12 ettari. Nel complesso, 
dal 1915 al 1952, sono stati destinati alle 
proprietà di villaggio circa 36 milioni di 
ettari di terra, che riguardano 1.825.000 be- 
neficiari; la dotazione media per ogni eji- 
datario risulta di ha 19,69. Il gruppo più 
importante di ejidos collettivi è quello di 
La Laguna; in questa zona un ejidatario 
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capo-famiglia realizza, in genere, sui 6.000 
pesos di prodotti che, depurati delle spese 
— 3.300 pesos — importano circa 2.700 pe- 
sos, cui si possono aggiungere circa 500 pe- 
sos provenienti da produzioni particoiari (al- 
levamento del bestiame, etc.). Il reddito net- 
to si aggira quindi sui 3.200 pesos, corrispon- 
denti a circa 240.000 lire italiane. Tale red- 
dito è uno fra i più elevati percepiti da con- 
tadini messicani. (M. P.) 


(3016) EE (415) 17 

Una soluzione economica al problema dei so- 
vrappiù agricoli statunitensi? («The Sta- 
tist», London, 30 aprile 1955). 


Ii numero degli agricoltori statunitensi è 
in costante diminuzione mentre il reddito a- 
grario sì mantiene costante; ciò significa che 
l’agricoltore marginale lascia la terra e si 
avvia a un lavoro in città. Viene cioè preferi- 
to, specie dalle generazioni giovani, un lavo- 
ro di durata e di remunerazione prestabilita. 
La popolazione agricola degli U.S.A., che, 
nel 1947, era pari a 27 milioni di unità, nel 
1954 è diminuita a 22 milioni. Ciò, tenuto 
presente l’aumento della popolazione, equi- 
vale a una maggiore diminuzione percentua- 
le. Il reddito agricolo è invece passato da 
22 milioni a 20 milioni di dollari ciò che si- 
gnifica un aumento del reddito per capita. 
Pertanto l’offerta di prodotti agricoli è in 
via di contrazione mentre il consumo è in au- 
mento. Questo fatto garantisce nell’immedia- 
to futuro la stabilità dei prezzi e dei redditi 
agricoli. Le due tendenze, diminuzione della 
popolazione e aumento del consumo di certi 
prodotti di origine agricola, sono favorite 
dalla politica del Ministero dell’Agricoltura. 

(I. M.) 


(3017) EE (111) 17 

HreaLev D. T., Incrementare l’agricoltura o 
incrementare le esportazioni? (« West- 
minster Bank Review », London, maggio, 
1955). 


Il deterioramento delle ragioni di scambio 
britanniche viene attribuito al successo del 
commercio di esportazione: queste, si dice, 
sono aumentate poichè i loro prezzi sono re- 
lativamente bassi e quindi minore è il loro po- 
tere d’acquisto all’estero. La presente politica 
determinerebbe una maldistribuzione delle 
risorse e dovrebbe essere mutata per garan- 
tire una maggiore autosufficienza del paese 
per es. aumentando i sussidi all’agricoltura. 


Per determinare se la produzione agricola 
debba essere incrementata a spese delle espor- 
tazioni è necessario stimare il risultato dello 
spostamento di una unità lavorativa dal com- 
mercio di esportazione all’agricoltura. Se si 
confronta le produttività medie nelle due ea- 
tegorie si rileva che il prodotto netto medio 
per capita nell’agricoltura risulta Lst. 234, e 
cioè il 40% di quello dell’industria, pari a 
Lst. 582. Il prodotto marginale nell’agricoltu- 
ra {di Lst. 380) risulta maggiore di quello 
medio e ciò indicherebbe, da un punto di 
vista puramente economico, che vi è possibi- 
lità di un benefico spostamento di risorse 
all’agricoltura. Però, siccome nel 1954 i gua- 
dagni medi annuali nelle «industrie di e- 
sportazione» furono di Lst. 573, si deve rite- 
nere che l’impiego in esse di un numero 
maggiore di unità lavorative dia un prodotto 
decisamente maggiore di quello ottenibile 
in agricoltura. Non sembra quindi opportuno 
il mutamento dell’attuale politica di incre- 
mento delle esportazioni. (I. M.) 


TIT. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 


(3018) EE (161) 19 

KANTOR L., Sul problema della natura econo- 
mica dei costi nell’industria socialista 
(« Voprosy Ekonomiki », Moskva, N. 10, 
1954). 


I problemi del costo della produzione sono 
sempre stati al centro dell’attenzione del 
Partito comunista e del Governo sovietico. 
Con il problema dei costi sono collegati i 
problemi dello sfruttamento massimo delle 
riserve disponibili della produzione; della 
giusta organizzazione della produzione; del- 
la formazione dei prezzi. Inoltre la proget- 
tazione e il calcolo dei costi sono un impor- 
tante mezzo di direzione delle imprese sta- 
tali socialiste e di controllo della loro atti- 
vità. Malgrado l’importanza che il problema 
dei costi di produzione riveste per l’econo- 
mia socialista, e l’esistenza di una ricca let- 
teratura su questo argomento, il problema 
del contenuto conereto di questa categoria 
economica nel regime socialista non si può 
dire sia stata definitivamente risolto. Più 
che altro la sua natura appare chiarita dal 
confronto con la sua concezione nel regime 
capitalista. Da questo confronto risulta che 
la principale caratteristica del costo di pro- 
duzione socialista è anzitutto l’assenza di 
antagonismo tra il costo della produzione e 
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il suo prezzo. Inoltre nel regime socialista i 
costi di produzione vengono preventivati 
tanto su scala di singole imprese che di in- 
teri rami industriali. Mentre nel regime ca- 
pitalista la libera formazione dei prezzi delle 
materie prime, dei semilavorati, del combu- 
stibile, dei materiali ausiliari determinano il 
livello delle spese per la produzione delle 
merci, nel regime socialista è il costo medio 
dei prodotti per ogni ramo che determina 
il livello dei loro prezzi. Infine i vantaggi 
del sistema di economia socialista assicurano 
la riduzione sistematica dei costi di produ- 
zione su vasta scala: il principale metodo di 
questa riduzione dei costi è rappresentato 
dall’ineremento costante della produttività 
del lavoro sociale. La diminuzione dei costi 
di produzione porta, di regola, anche alla di- 
minuzione dei prezzi. (M. I. A.) 


(3019) EE 2 

DESCAMPS A., et BLONDEAU P., Aspetti eco- 
nomici dell’energia nucleare (« Etudes E- 
conomiques », Mons, dicembre 1954). 


Una libbra di uranio naturale metallico è 
sufficiente a sviluppare una potenza di 
2.500.000 kWh, per cui normalmente occor- 
rono 1.250 tonnellate di carbone. Teorica- 
mente, il costo di 1 kwh nucleare — dal pun- 
to di vista del solo combustibile — è di 0,013 
mills, contro 3,5 mills del kwh termico (il 
mills è un millesimo di $). L’enorme costo 
degli impianti incide però sensibilmente sul 
costo complessivo: una centrale nucleare del- 
la potenza di 75.000 kW può produrre ener- 
gia al prezzo minimo di 4 mills per kWh, 
medio di 7 mills per kWh e massima di 10 
mills per kWh. Ma il prezzo non è il solo ele- 
mento di cui devesi tener conto nel valutare 
l’importanza economica dell’energia nuclea- 
re; è necessario considerare che le risorse 
minerarie sono in via di esaurimento e che la 
domanda di energia va aumentando rapida- 
mente. Ad esempio: nel 1931 furono utiliz- 
zati negli Stati Uniti 43 milioni di tonnellate 
di carbone per la sola produzione di elettri- 
cità; nel 1951 ne occorsero 159 milioni. Si 
prevede che nel 1970 il consumo sarà di t. 
390 milioni. A questo ritmo le riserve avran- 
no una durata di 250 anni. L’energia nu- 
cleare non dovrà sostituire le altre fonti di 
energia, ma supplire alla mancanza di esse; 
grazie al facile trasporto del combustibile 
nucleare, potrà essere impiegata ovunque, nei 
deserti, sulle montagne, sulle isole. (M. P.) 


(3020) EE (164) 20 

JARLE P.-O., Il problema degli alloggi per 
la popolazione dei centri (« Kansallis-Osa- 
ke-Pankki Economie Review», Helsinki, 
1-1955). 


La scarsità di alloggi in Finlandia è il 
solo punto debole del tenore di vita della 
popolazione. Il Comitato per la Pianificazio- 
ne Economica ha formulato un programma 
(di imminente realizzazione) per la costru- 
zione di alloggi e l’introduzione di speciali 
misure riguardanti i fitti. E’ stata conside- 
rata la situazione alla fine del 1953 — 29 
appartamenti ogni 100 persone — rispetto 
a quella del 1940 — 31 appartamenti ogni 
100 persone; per compensare il deficit dei 
centri più densamente popolati la costruzio- 
ne dovrà procedere, entro il 1965, ad un rit- 
mo di 15 mila appartamenti all’anno. Si 
prevede che i fitti delle nuove abitazioni sa- 
ranno fissati in media a 230 marchi al mese 
per m?, escluse le spese di riscaldamento; la 
cifra è ritenuta alquanto bassa. In effetti, i 
costi delle costruzioni ammontano attualmen- 
te a circa 8.500 marchi per m*., cui vanno ag- 
giunti 750 marchi per m“, relativi al costo 
dell’area e ai costi di gestione; il corrispon- 
dente costo per m°. è di circa 47 mila mar- 
chi. Considerando un deprezzamento annuo 
dell’1,5% e un interesse medio del 6% sul 
capitale investito, oltre ad una spesa di man- 
tenimento di 950 marchi per m?, l’onere fi- 
nanziario annuo ammonterebbe a 4.450 mar- 
chi per m°, ossia 370 marchi al mese. 

(M. P.) 


(3021) EE (161) 19 

La funzione decisiva dell’industria pesante 
per l’edificazione del comunismo (« Vo- 
prosy Ekonomiki », Moskva, n. 3, 1955). 


Dopo di aver gettato le basi della società 
socialista, il popolo sovietico sta attuando le 
misure per il passaggio alla fase superiore 
del comunismo. La transizione dal socialismo 
al comunismo richiede anzitutto di assicurare 
l’incremento ininterrotto dell’intera produ- 
zione sociale, con la preferenza data all’au- 
mento della produzione dei mezzi di produ- 
zione, destinata a creare il perfezionamento 
meccanico che verrà poi a moltiplicare la pro- 
duzione dei generi di consumo. Infatti il po- 
stulato fondamentale della teoria marxista- 
leninista della riproduzione, sulla preceden- 
za spettante alla produzione dei mezzi di 
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produzione, resta valido anche per il periodo 
di transizione dalla prima alla seconda e ul- 
tima fase del comunismo. Epperò completa- 
mente errate sono le recenti affermazioni di 
alcuni volgarizzatori sovietici del marxismo, 
che il Partito penserebbe a mutare fonda- 
mentalmente la sua politica economica: che, 
cioè, mentre prima concentrava specialmente 
la sua attenzione sui problemi dello sviluppo 
della siderurgia, ora il centro di questa at- 
tenzione si sposterebbe sull’industria leggera. 
La severa, ma giusta, risposta che il Par- 
tito ha già provveduto a dare a questi parti- 
giani dei deprecati orientamenti opportuni- 
sto-destrorsi nei problemi dell’economia so- 
cialista conferma che la linea generale del 
Partito rimane inflessibilmente queila di pri- 
ma. Ciò che, del resto, è confermato dal co- 
stante aumento dell’incidenza e dell’impor- 
tanza della siderurgia nell’economia nazio- 
nale sovietica. Ed anche recentemente il ere- 
scente ritmo di sviluppo dell’industria pe- 
sante ha trovato espressione nel bilancio sta- 
tale dell’URSS per il 1955. Gli stanziamenti 
di gran lunga maggiori per il finanziamento 
dei vari rami dell’industria sono quelli che 
riguardano la siderurgia. L’importo totale 
per il finanziamento delle misure atte ad as- 
sicurare nel corso dell’anno l’ulteriore svi- 
luppo dell’industria pesante ascende ad oltre 
160 miliardi di rubli. (MAT AS) 


(3022) EE (111) 20 

OSBORN F. J., In quale modo à sussidi defor- 
mano lo sviluppo delle costruzioni di allog- 
gi («Lloyds Bank Review», London, apri- 
le 1955). 


L'attuale sistema di sussidi alle costruzio- 
ni di alloggi non solo penalizza la costru- 
zione di case rispetto agli edifici ad appar- 
tamenti, ma anche aiuta il perpetuarsi della 
super-concentrazione urbana e i suoi pericoli, 
incoraggiando la costruzione di appartamenti 
in zone costose delle grandi città. Sia nel 
periodo prebellico che nel dopoguerra si è 
venuta accentuando la differenza tra i mag- 
giori sussidi concessi alle costruzioni urbane 
rispetto a quelle rurali e tra quelli più esi- 
gui concessi alle case con numero limitato 
di vani o di piani rispetto a quelli concessi 
alle costruzioni di appartamenti. Ciò non è 
giustificato dal valore delle costose aree cit- 
tadine su cui sono costruiti gli appartamenti, 
ma piuttosto dai più alti costi di costruzio- 
ne di questo tipo di alloggi. Il confronto, a 
scapito dell’economia delle costruzioni di ap- 


partamenti, ha valore in considerazione del- 
la campagna a favore di « più alte costruzio- 
ni» in vista del risparmio di aree rurali e 
della conservazione di bellezze naturali. In 
realtà le aree risparmiate risulterebbero esi- 
gue e il valore degli alimenti ottenibili da- 
gli orti nelle zone a bassa densità eccede il 
valore delle terre su cui le case sono costrui- 
te. Si dovrebbe quindi seguire una politica 
di sussidi tendente a diminuire la concentra- 
zione delle imprese e del traffico, a ridurre 
la densità degli alloggi, ad aumentare le aree 
destinate agli svaghi e, in genere, a far pro- 
gredire le città verso uno stadio in cui non 
siano più richiesti sussidi «di soccorso ». 
(I. M.) 


(3023) EE (111) 19 

HAWTHORNE W. R., Può l’atomo risolvere è 
nostri problemi del combustibile? (« West- 
minster Bank Review », London, maggio 
1955). 


Nel 1954 la produzione di carbone in Gran 
Bretagna è salita a 224 milioni di tonnella- 
te contro un consumo interno di 214 milioni, 
esportazioni di carichi per 13,8 milioni e bun- 
keraggi per 2,5 milioni. Le importazioni so- 
no state di circa 5 milioni di tonnellate. An- 
che il consumo di petrolio è aumentato del 
10% all’anno. Proiettando nel futuro tali ci- 
fre si può prevedere un aumento annuo del- 
la domanda di energia di circa 216%. Ciò 
significa un aumento della domanda, fino al 
1960 di circa 30 milioni di tonnellate di car- 
bone e equivalente in petrolio. Il programma 
per l’energia nucleare offre un risparmio di 
5 o 6 milioni di t. di carbone per anno a 
partire dal 1965, misura che equivale pro- 
babilmente alle importazioni inglesi per 
l’anno in corso. Il costo di impianto del- 
le stazioni di energia nueleare si prevede 
di 300 milioni di sterline mentre i costi di 
esercizio sono di difficile stima per i sotto- 
prodotti di valore (plutonio) del processo del- 
le pile nucleari. Si spera comunque che nel 
1965 il costo della produzione di energia nu- 
cleare non superi molto quello dell’energia 
prodotta con carbone. I programmi inerenti 
all’energia nucleare non devono tuttavia 
scoraggiare le ricerche tecniche per il ri- 
sparmio di combustili, tra cui: i nuovi criteri 
di isolamento degli edifici e di riscaldamento 
delle zone cittadine, le «heat pumps», le 
«fuel cell» per la produzione di energia e- 
lettrica e, infine, le ricerche inerenti all’u- 
tilizzazione dell’energia solare. (I. M.) 
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(3024) EE (257) 19 
La crisi dei tessili in Giappone («L'Echo 
de la Bourse », Bruxelles, 25 maggio 1955). 


Da parecchi anni l’industria tessile mon- 
diale si dibatte in serie difficoltà. La crisi 
ha colpito non solo il Belgio e i suoi vicini, 
ma anche gli Stati Uniti, il Canadà e la Gran 
Bretagna bastione dell’industria tessile. La 
industria tessile giapponese si è rapidamente 
risollevata dalle rovine della guerra e ha avu- 
to una formidabile espansione; la sua con- 
correnza si è fatta duramente sentire nei 
mercati tradizionali delle industrie occi- 
dentali. Nel 1954 essa ha esitato sui mercati 
mondiali circa 1,3 miliardi di yarde di coto- 
nate. Tuttavia dopo aleuni mesi si sono ma- 
nifestati i sintomi della crisi che ha indotto 
le autorità a misure drastiche per ridurre la 
produzione di filati. L’ampiezza della pro- 
duzione ha dato luogo a un boom delle espor- 
tazioni, basato essenzialmente su una politi- 
ca di bassi prezzi. Ciononostante gli stocks 
sono saliti a 420.000 balle di cotonate. Per 
uscire dall’impasse d’ora in poi si curerà la 
qualità piuttosto che la quantità. Con articoli 
più fini il Giappone spera di garantirsi il 
mercato americano dove già si è affermato. 
Con il rinnovo degli accordi di pagamento 
anglo-giapponesi sarà possibile sistemare 
nella zona sterlina almeno 500 milioni di 
yarde quadrate. Miglioramenti sembrano pos- 
sibili sui mercati indonesiano, indocinese e 
pakistano, mentre non vi sono buone prospet- 
tive sul mercato della Cina popolare che si 
avvia a possedere una forte industria tessile. 

(I. M.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
Prezzi - Consumo. 


(3025) EE (0) 16 

CaLAB1 B., Politiche di concorrenza dei prez- 
zi dell’acciaio (« Rivista di Politica Eco- 
nomica », Roma, gennaio-febbraio 1955). 


Il 12 aprile 1948 la Corte Suprema degli 
Stati Uniti dichiarò illegale l’uso del siste- 
ma di prezzi stabilito con i punti base, da 
parte dell’industria del cemento. Anche l’in- 
dustria siderurgica ha abbandonato tale si- 
stema dei punti base, sistema che è stato 
invece introdotto nei sei paesi della Comu- 
nità Europea del Carbone e dell’Acciaio. La 
teoria della « concorrenza perfetta » è un’a- 
strazione e l’industria dell’acciaio, come altre 
industrie, si discosta dalle premesse teoriche 


che la caratterizzano. Il metodo dei punti ba- 
se non è la causa responsabile delle varia- 
zioni dalla teoria. Il metodo dei punti base 
non è una prova di monopolio nè è causato 
dal monopolio. Le regole di concorrenza dei 
prezzi siderurgici introdotte nel mercato co- 
mune della CECA si ispirano ad un sistema 
di concorrenza reale e disciplinata. Sussiste 
l’obbligo di rendere pubblici i listini dei 
prezzi e le condizioni di vendita; le imprese 
sono libere di scegliere il punto base. (v. s.) 


(3026) (PE) (123) (18) 
NEUMEYER F., La politica svizzera dei car- 
telli (« Cartel », London, aprile 1955). 


In Svizzera le industrie base hanno da 
tempo riconosciuto la potenzialità della col- 
laborazione organizzata sia sul mercato in- 
terno che su quello delle esportazioni. La li- 
bertà del commercio e dell’industria è ga- 
rantita dalla Costituzione Federale, ma an- 
che la libertà di associazione è generalmente 
riconosciuta. Vi sono state occasioni in cui i 
due principi son venuti a collisione, ma ec- 
cetto qualche caso di boicottaggio che la 
Corte Federale ha dovuto giudicare, in gene- 
re gli occasionali conflitti sono stati risolti 
in base al diritto privato. Tuttavia non è sta- 
to possibile negli ambienti responsabili igno- 
rare oltre la funzione dello Stato come po- 
tere di controllo a favore della comunità. Lo 
Stato è già intervenuto nel campo del detta- 
glio tra il 1933 e il 1945 a proibire l’aumen- 
to del numero dei grandi magazzini, dei ne- 
gozi a prezzo unico e dei negozi a catena. 
Nel 1947 sono stati revisionati alcuni articoli 
della Costituzione inerenti alla libertà di 
commercio: i cambiamenti si sostanziano nel- 
l’emendamento dell’art. 31 per il quale il 
Governo, quando ciò è giustificato dall’inte- 
resse generale, è autorizzato a prendere mi- 
sure che deroghino al principio della libertà 
commerciale allo scopo di impedire i pericolosi 
effetti economici e sociali dei cartelli. At- 
tualmente una legge che impedisce i monopoli 
e i cartelli non sarebbe popolare, ma avreb- 
be l’appoggio dell’opinione pubblica una 
legislazione che ne frenasse gli abusi. Che 
poi tale legge troverebbe un sufficiente ap- 
poggio parlamentare, questa è un’altra que- 
stione. (I. M.) 


(3027) (PE) )11) 47 

Woop J. M., I consumatori hanno bisogno di 
maggior protezione? («Cartel », London, 
aprile 1955). 
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Circa la protezione del consumatore esi- 
stono in Inghilterra due opposte correnti di 
pensiero. La prima, detta «restrizionista >, 
secondo la quale lo stato dovrebbe tutelare il 
consumatore così come tutela il cittadino me- 
diante la legge; la seconda, del «laissez-fai- 
re», per il quale «il consumatore è al cen- 
tro del sistema economico e piega al suo vo- 
lere il produttore e il distributore ». I so- 
stenitori dell’interventismo statale tendono 
a sottovalutare l’efficacia delle esistenti mi- 
sure di protezione. In effetti, a fianco degli 
organismi governativi operano numerosi enti 
privati, come il Consumers’ Co-operative Mo- 
vement, la British Standards Institution (se- 
mi-statale), il Women's Advisory Committee, 
etc., cui appartengono i principali esponenti 
dell’industria e del commercio. Entrambi do- 
vrebbero intensificare la campagna pubbli- 
citaria, volta ad «educare» il consumatore 
per metterlo in grado di difendersi dal fab- 
bricante e dal distributore disonesti. Inol- 
tre, dovrebbe essere considerata l’utilità della 
istituzione di uno speciale organo ufficiale 
responsabile della legislazione concernente il 
consumatore; ciò, tuttavia, senza sconfinare 
nella creazione di una macchina burocratica 
che, in ultima analisi, non sarebbe nè infles- 


sibile, nè infallibile. (M. P.) 
(3028) EE (116) 46 
PIATIER A., E’ concorrenziale l’economia 


francese? (« Politique Etrangère », Paris, 
aprile-maggio 1955). 


A questa domanda viene risposto quasi 
unanimemente in senso negativo. Malgrado 
le incertezze nelle tecniche di osservazione 
e misura del fenomeno, mai si è avuta una 
opinione così netta e categorica. La non-con- 
correnzialità dell’economia francese è spie- 
gata in due modi: 1) un’analisi diretta per- 
mette di constatare il maggiore peso degli 
elementi del costo di produzione francese; 2) 
una seconda categoria di studi ricerca le ra- 
gioni profonde dell’aggravio dei costi fran- 
cesi in termini di rigidità, protezionismo, im- 
prese marginali ecc. Per misurare la concor- 
renzialità i più si orientano verso i confron- 
ti internazionali dei prezzi. Questi confron- 
ti basati sugli indici generali dei prezzi pre- 
sentano difficoltà di definizione e di scelta. 
Se invece la misura viene fatta in base alla 
attitudine e all’efficacia di un paese nel 
vendere i suoi prodotti, la gamma delle misu- 
re è infinitamente vasta. Dalle misure stati- 


stiche e non statistiche si passa alla diagno- 
si che non è certo favorevole. La spiegazio- 
ne delle cause profonde della non-concorren- 
zialità dell’economia francese, ossia rigidità, 
protezionismo ecc. si trova nello studio della 
storia e della geografia francesi. Storica- 
mente pesano l’errata politica economica del 
periodo 1875-1900 e il peso delle guerre so- 


stenute; ‘geograficamente la constatazione 
che lo spazio economico francese non è più 
un insieme omogeneo. (Cont) 
(3029) EE (415) 55 


Dove vanno i prezzi americani della gomma 
sintetica? (« L’Echo de la Bourse», Bru- 
xelles, 11 maggio 1955). 


Il governo statunitense ha recentemente 
ceduto all’industria privata 24 grandi im- 
prese produttrici di gomma sintetica, la cui 
capacità, in teoria, è complessivamente di 
689.000 t. 1. di GR-S e di 90.000 t.1. di buti- 
le. Si prevedeva un aumento del prezzo di 
vendita del GR-S; infatti la maggior parte 
dei compratori ha reso noto che si atterrà 
al prezzo governativo di 23 cents per libbra, 
franco fabbrica. La US Rubber e la Phillips 
Chemical fatturano a 25,5-26 cents la libbra, 
ma le condizioni corrispondono grosso modo 
a 23-23,5 cents per libbra (franco fabbrica). 
I prezzi rimangono, quindi, fino a nuovo or- 
dine, invariati al livello di quelli governa- 
tivi. A conferma di ciò, i principali nuovi 
esponenti dell’industria della gomma artifi- 
ciale hanno espresso l’opinione che il pro- 
duttore di articoli di gomma abbia interesse 
ad acquistare la materia prima a prezzi sta- 
bili, e il fabbricante di GR-S a mantenere 
stabile il prezzo del suo prodotto, nell’inten- 
to di attuare un certo controllo sulle fluttua- 
zioni dei prezzi della gomma naturale. 

(M. P.) 


(3030) EE (111) 17 
Gli agricoltori e la Price Review («The Fi- 
nancial Times », London, 16 maggio 1955). 


Le raccomandazioni emanate due mesi or 
sono dall’Agricultural Price Review hanno i 
seguenti scopi: garantire agli agricoltori i 
mezzi di finanziamento della produzione del- 
l’anno in corso; arrestare la graduale ridu- 
zione delle colture cerealicole, al fine di ri- 
durre le importazioni di gener? alimentari e, 
di conseguenza, realizzare risparmio di valuta 
estera; incoraggiare l’aumento della produ- 
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zione di carne, in particolare del manzo. Nel 
complesso la Price Review mira ad aumen- 
tare il reddito minimo del settore agricolo di 
Lst 28 milioni, per assicurare un compenso 
all’aumento generale dei costi, manifestatosi 
nella misura globale di 45 milioni e mezzo 
di sterline per tutti i prodotti, di cui 33 mi- 
lioni e mezzo relativi ai generi protetti dalla 
garanzia del prezzo in base alla legge del 


1947. (M. P.) 

V. - PROBLEMI BANCARI E MONBTARI - 
Borse. 

(3031) EE (164) 26 


KASsTARI P., L’indipendenza della Banca di 
Finlandia (« Kansallis-Osake-Pankki Eco- 
nomic Review», Helsinki, 1-1955). 


Le origini della Banca di Finlandia risal- 
gono al 1656. Per oltre un secolo essa fu sog- 
getta ai controlli della Dieta e del governo. 
Durante il XIX secolo acquistd gradatamen- 
te una certa autonomia fino a raggiungere, 
all’inizio del Novecento, l’indipendenza qua- 
si completa. L’organizzazione della Banca 
di Finlandia è caratterizzata dall’esistenza 
di due organi amministrativi la cui attività, 
in base alla legislazione, è nettamente distin- 
ta ed autonoma. Essi corrispondono al con- 
siglio direttivo e al consiglio d’amministra- 
zione delle comuni banche, ma, a differenza 
di questi, non hanno alcun rapporto di in- 
terdipendenza. Il primo rappresenta, in un 
certo senso, il Governo, mentre il secondo è 
costituito dai rappresentanti del Parla- 
mento. In pratica, tuttavia, i due organi ope- 
rano di comune accordo e sono responsabili 
unitamente dell’attività della Banca. Il Par- 
lamento esercita soltanto il diritto generale 
di controllo con l’esame del rapporto annuale 
della Banca. I dirigenti godono la fiducia 
dei gruppi parlamentari; molti di essi appar- 
tengono ai maggiori partiti politici. Diversi 
membri del consiglio direttivo sono in pari 
tempo funzionari di uno stesso Ministero. 

(M. P.) 


(3032) (PE) (111) 12 
Le conseguenze del 444% («The Banker >, 
London, marzo 1955). 


La crescente pressione inflazionista e la 
tendenza sfavorevole della bilancia dei paga- 
menti, in Gran Bretagna, indussero, alla fine 
di gennaio, ad elevare il tasso di sconto al 
312%. Il provvedimento non fu sufficiente 


a fermare la pressione combinata di una do- 
manda interna crescente e di un peggiora- 
mento delle ragioni di scambio. Si è quindi 
ritenuto necessario un ulteriore aumento del 
tasso al 444%, provvedimento preso contem- 
poraneamente a quello di permettere che lo 
Exchange Account intervenisse nei mercati 
per la sterlina trasferibile. I primi risultati 
del provvedimento sono stati incoraggianti. La 
sterlina trasferibile ha risposto prontamente 
e sul mercato ufficiale il cambio con il dolla- 
ro è risalito a 2,78 e %. Il mercato azionario 
a reddito variabile, in via di ripresa, è preci- 
pitato spingendo gli indici a sette punti in 
meno, così pure le obbligazioni a lungo ter- 
mine che hanno perduto 3 o 4 punti. Que- 
ste cadute sono state recuperate parzialmente 
nei giorni seguenti. Sul mercato monetario 
le reazioni sono state altrettanto evidenti. 
Nei quattro giorni precedenti al movimento 
del tasso, le «discount houses» sono state 
costrette « nella Banca » e la pressione è sta- 
ta spinta fino a un drenaggio di 40 milioni 
di sterline. Il tasso dei Buoni del Tesoro ha 
dovuto seguire da vicino il tasso bancario: 
il tasso medio è aumentato dal 1 e 15/32 al 3 
e 25/32 per cento. Il tasso minimo a breve 
termine delle «clearing banks» si è pure al- 
lineato al 2 e 3/4%. La fermezza di queste 
misure, che portano il tasso di sconto al più 
alto livello dopo la crisi del 1931, indicano 
la decisione di valersi degli strumenti mone- 
tari ortodossi per impedire alla domanda in- 
terna di spingersi troppo oltre. (I. M.) 


(3033) EE (1) 12 
BRESCIANI TURRONI C., I tassi di interesse 
di alcuni paesi (« Review of the Economic 
Conditions in Italy », Roma, marzo 1955). 


I dati inerenti ai tassi di interesse prati- 
cati nelle varie forme di credito negli S. U., 
in Gran Bretagna, Francia, Svizzera, Germa- 
nia, Belgio e Italia indicano la grande diffe- 
renza esistente tra i tassi stessi nei diversi 
paesi. Da una parte stanno i bassi tassi degli 
S.U., dall’altra quelli generalmente elevati 
dei paesi europei. Tra questi ultimi una forte 
differenza separa la Svizzera, in cui i tas- 
s1 a lungo termine sono del 2,50% circa, dal- 
la Germania e Italia in cui il loro livello si 
aggira intorno al 7%. Anche in Francia i 
tassi sono elevati mentre la Gran Bretagna 
occupa una posizione intermedia tra la Sviz- 
zera e gli altri paesi Europei. I tassi di in- 
teresse nei vari paesi non sono più determi- 
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nati dalle condizioni del mercato internazio- 
nale dei capitali, ma dalle condizioni pecu- 
liari di ogni economia, in breve, dal rappor- 
to tra il flusso del risparmio e la domanda 
di capitali. Per quanto concerne l’Italia gli 
alti tassi non dipendono dalla mancanza di 
facilitazioni creditizie, ma dalla scarsezza di 
capitale disponibile rispetto alla domanda, 
inoltre l’accusa che i tassi italiani sono ec- 
cezionalmente alti non è fondata perchè pae- 
si come la Germania e, in parte, la Francia, 
in cui vi sono condizioni di mercato simili a 
quelle italiane, quotano tassi di entità ana- 
loga. (I. M.) 


(3034) (PE) (164) 11 
KiviaLHo K., Il risconto come livellatore del 
mercato monetario (« Kansantaloudellinen 
Aikakauskirja » Helsinki, Nide II - 1955). 


In regime di moneta cartacea il valore del- 
la moneta deve essere mantenuto stabile ol- 
trechè mediante la manovra del saggio d’in- 
teresse mediante un controllo del mercato 
monetario. Le Banche minori ricorrono alla 
banca centrale in determinate circostanze 
gravi, che provocano (come, ad es., lo scop- 
pio di una guerra) l’accorrere in massa dei 
risparmiatori per il ritiro dei depositi. In 
Finlandia, anche in questi ultimi anni, le 
varie banche commerciali si sono spesso ri- 
volte alla Banca di Finlandia per il riscon- 
to. Nel 1954, la riduzione dei depositi causò 
un considerevole aumento dei risconti. Rara- 
mente è possibile rilevare un rapporto fra i 
mutamenti del volume dei prestiti e dei ri- 
sconti nel corso dei vari mesi; tuttavia, le ci- 
fre globali di un anno indicano che una di- 
minuzione dei prestiti determina una contra- 
zione nei risconti, mentre l’aumento dei pre- 
stiti impedisce alle banche di ridurre il vo- 
lume dei risconti. Nei paesi scandinavi il 
risconto come mezzo per superare difficili si- 
tuazioni nel campo monetario è stato sostitui- 
to da altre misure. Anche in Finlandia le 
liquidità delle banche dovrebbe essere raffor- 
zata stimolando il mercato dei titoli o con 
manovre consimili. Il risconto dovrebbe essere 
considerato solo limitatamente a periodi di 
imprevedute difficoltà e non accettato per 
aumentare i crediti per l’industria automobi- 
listica o simili. (M. P.) 


(3035) (PE) (121) 11 

VockE W., Sulla politica monetaria e credi- 
tizia della Germania Occidentale (« Ban- 
caria », Roma, aprile 1955). 


Attualmente non esistono in Germania ten- 
denze inflazionistiche; anzi, vi è una propen- 
sione all’aumento delle riserve, benché gli a- 
vanzi eccezionali nella bilancia dei pagamen- 
ti si siano ora ridotti a cifre più modeste. 
Ogni moneta deve fronteggiare due pericoli 
di opposta natura: il supermilitarismo ed il 
supersocialismo, ossia le eccessive spese mili- 
tari e le eccessive spese sociali. La Germania 
è fermamente decisa a limitarsi nelle spese 
per la difesa, e adatterà le dimensioni e il 
ritmo del riarmo alle capacità esistenti, in 
particolare a quelle finanziarie. Natural- 
mente esiste un elemento di pericolo nella 
produzione su vasta scala di beni per i qua- 
li non sussiste nè domanda nè mercato: tut- 
to sta nel dosarne esattamente le proporzioni 
e il volume. Gli sforzi del governo diretti a 
creare un solido mercato finanziario hanno 
avuto successo e le azioni e le obbligazioni 
sono ritornate al posto che loro compete. Le 
nuove emissioni — nel 1955, si prevede per 
oltre 750 milioni di DM. di titoli — porte- 
ranno una certa normalizzazione nel livello 
delle quotazioni di borsa, attualmente un po? 
troppo elevato; ciò implica altresì un risa- 
namento dei metodi di finanziamento dal- 
l’industria. In Germania la stabilità della 
moneta è stata raggiunta e mantenuta, e 
potrà essere conservata in futuro, se la Ban- 
ca centrale rimane indipendente e non viene 
intralciata da ingerenze politiche nella ge- 
stione dei propri affari e nella propria poli- 
tica monetaria e creditizia. (M. P.) 


(3036) EE (221) 47 

Tyson G., Investimenti stranieri in India 
(«International Affairs», London, aprile 
1955). 


L’India non può essere considerata un pae- 
se sottosviluppato alla stessa stregua di altri 
paesi sud-asiatici per la qualità dei suoi go- 
vernanti, per i successi delle sue industrie, 
per lo sviluppo delle moderne tecniche finan- 
ziarie e l’espansione del sistema bancario 
e assicurativo. Tuttavia l’India risponde alla 
definizione di paese sottosviluppato per quan- 
to concerne l’insufficienza di capitali ri- 
spetto alla sua popolazione e alle sue risor- 
se naturali. La politica ufficiale del gover- 
no di Nehru dimostra di favorire gli inve- 
stimenti esteri pur applicando una politica 
altamente selettiva. A loro voltà i finanzia- 
tori stranieri sono molto cauti nel fare nuovi 
investimenti. Gli investimenti esteri rientra- 
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no nello schema di un regime capitalistico 
e un paese che regolarmente proclama la sua 
intenzione di arrivare a una economia collet- 
tivizzata non può certo offrire ai finanziatori 
esteri prospettive favorevoli. In secondo luo- 
go capitali destinati a investimenti all’estero 
si devono attendere una remunerazione più 
alta di quella ottenibile in patria e pertanto 
i governanti indiani, se vogliono attrarre 
capitali esteri, non possono permettersi di 
adottare un atteggiamento rigido e proibi- 
tivo nei confronti dei profitti. (I. M.) 


(3037) EE (343) 47 
I capitali esteri nel Congo (« L’Echo de la 
Bourse », Bruxelles, 17 maggio 1955). 


Il progetto del ministro delle Colonie, re- 
lativo all’industrializzazione del Basso Con- 
go, è stato accolto con una certa diffidenza 
negli ambienti politici, economici e eolonia- 
listi belgi. Il comitato generale dell’Associa- 
tion des Intérêts Coloniaux Belges ha mani- 
festato il suo scetticismo di fronte alla va- 
stità del programma e all’entità dei mezzi 
finanziari necessari per la sua realizzazione; 
ha, inoltre, giudicato eccessive le garanzie 
offerte ai capitali stranieri e si è pronunciato 
contro gli esoneri fiscali di cui non possono 
beneficiare i capitali belgi. In effetti, il Con- 
go belga è amministrato secondo la politi- 
ca della « porta aperta »: libera entrata per 
i capitali, le merci e gli uomini, ossia assenza 
di qualsiasi discriminazione a favore dei bel- 
gi. Le critiche si dimostrano quindi infon- 
date. La storia della colonia offre nume- 
rosi esempi di interventi di capitali esteri; 
in particolare, dalla Francia e dalla Germa- 
nia provennero i contributi finanziari per la 
costruzione delle ferrovie delle Cateratte, 
mentre la creazione delle grandi imprese mi- 
nerarie è stata attuata con la partecipazione 
in larga misura di capitali anglo-sassoni. 

(M. P.) 


(3038) (PEA) 

Gli scioperi manterranno l’alto costo del de- 
naro («The Statist», London, 4 giugno 
1955). 


Il mondo è profondamente persuaso che la 
situazione del lavoro in Gran Bretagna sia 
molto grave; si dubita, per ciò, che la ster- 
lina torni a godere, anche fra parecchi mesi, 
di una certa fiducia nell’ambito internazio- 
nale, dato che il, problema dei ripetuti scio- 


peri non ha trovato ancora una soluzione 
reale. Se la difficile situazione della sterli- 
na si potrarrà — nel giro di una settimana 
ha registrato un certo rialzo, nel giorno se- 
guente le elezioni, e una subitanea svaluta- 
zione — dovranno essere mantenute in atto le 
disposizioni relative al rialzo del tasso ban- 
cario. E’ opinione generale che l’attuale po- 
litica monetaria contribuisca validamente ad 
appianare le difficoltà economiche del paese. 
Pur essendo assai probabile che il tasso ban- 
cario conservi il presente livello del 44%, 
non è da escludere un ulteriore irrigidimento 
dei tassi delle operazioni di mercato aperto 
(monetarie e cambiarie) nel prossimo futuro. 

(M. P.) 


VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 


(3039) EC 3 

VISINE F., Il significato delle statistiche fi- 
scali e la loro utilizzazione (« Public Fi- 
nance », Haarlem, n. 1, 1955). 


Tra i problemi che sollevano le statistiche 
fiscali vengono esaminate le due nozioni più 
frequentemente usate: quella di pressione 
fiscale e quella di prelevamento fiscale. Lo 
studio delle relazioni tra la tassazione e la 
economia nel suo complesso, dal punto di vi- 
sta dei metodi usati tende a stabilire: a) fi- 
no a quale punto il concetto di imposte può 
essere comparato al concetto fisico di un 
peso; b) fino a quale misura il reddito na- 
zionale è adatto a sopportare un peso. Ne 
deriva la seguente definizione: «la pressio- 
ne fiscale non dovrebbe essere considerata 
come un quoziente, ma come una re- 
lazione che dà una idea generale dell’ordine 
di grandezza del gettito fiscale nell’attività 
economica generale ». Con riguardo ai limiti 
dell’imposizione dal punto di vista pratico 
sì cerca: a) di correlare, cronologicamente e 
fisicamente, la pressione fiscale e il movi- 
mento dei prezzi; b) di stabilire l’identità 
dell’azione dell’imposizione diretta sulle so- 
cietà e quella della imposizione indiretta in 
un periodo inflazionista. Per quanto concer- 
ne le relazioni tra tassazione e contribuente, 
non solo deve considerarsi l’imposizione fi- 
scale che sottrae una parte del reddito iudi- 
viduale per mettere in grado i pubblici po- 
teri di svolgere le loro funzioni, ma anche 
l’effetto psicologico delle imposte che dà 
origine a certe forme di comportamento. 

(T. M.j 
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(3040) (PE) (412) 9 

La riduzione delle imposte e il massestamen- 
to economico (« L’Echo de la Bourse», 
Bruxelles, 12 maggio 1955). 


Il bilancio presentato alla fine del mese 
scorso dal Ministro delle Finanze canadese 
ha ridotto i carichi fiscali. L’imposta sui 
redditi delle società, i cui redditi annual sor- 
passano i 20.000 dollari, è stata ridotta dal 
49 al 47% a partire dal 1° gennaio 1955. 
L’imposta sul reddito personale è diminuita 
del 10% in media a partire dal 1° luglio 
prossimo. L’imposta che colpisce le vendite 
delle automobili è portata dal 15 al 10% 
mentre quella sui pneumatici e le camere 
d’aria è stata abolita. Infine le esenzioni 
fiscali accordate alle compagnie minerarie e 
petrolifere, per quanto concerne le loro spe- 
se d’esplorazione, da temporanee divengono 
permanenti. In totale questi alleggerimenti 
toccheranno i 150 milioni di dollari durante 
l’anno finanziario in corso e i 200 milioni 
per un anno completo. Questi sgravi sono su- 
scettibili di stimolare la produzione, il consu- 
mo e l’impiego e di facilitare così il riasse- 
stamento economico. Le previsioni del bilan- 
cio sono calcolate su una produzione nazio- 
nale di 25.250 milioni di dollari con un au- 
mento del 5% rispetto al 1954. Ci si chiede 
se il Ministro non abbia peccato di ottimi- 
smo e se un riassestamento meno pronunciato 
non determini un deficit del bilancio maggio- 
re di quello già previsto di 160 milioni di dol- 
lari. I dati statistici inerenti alla produzione, 
al commercio estero e all’occupazione del pe- 
riodo fine 1954 primi tre mesi del 1955, sono 


tuttavia piuttosto favorevoli. (I. M.) 
(3041) (PE) (1) 18 
Il problema degli «Investment Trusts» 


(« L’Echo de la Bourse», Bruxelles, 29, 
30, 31 maggio 1955). 


Il 26 febbraio scorso è stata organizzata 
a Bruxelles dalla Association International 
de Droit Fiscal, una giornata di studio dedi- 
cata al regime fiscale degli «Investment 
Trusts». Esistono due tipi di Investment 
Trusts: il tipo statutario in cui si emettono 
titoli, azioni o quote in contropartita dei va- 
lori gestiti e il tipo convenzionale in eui si 
emettono certificati raprpesentativi del por- 
tafoglio di proprietà collettiva. Nei Paesi 
Bassi il tipo convenzionale è sottoposto alla 
imposta sulle società, mentre il tipo statu- 


IS 


tario è sottoposto a un regime che non evita 


la doppia imposizione dei guadagni realiz- 
zati sulla vendita dei titoli. Nel Lussembur- 
go il regime fiscale è assai liberale con ridu- 
zione delle aliquote e anche esenzione totale. 
In Francia nel 1945 si stabilirono due tipi 
di società di investimento: quelle nazionali e 
quelle private; nel 1952 anche le società pri- 
vate furono ammesse, sotto date condizioni, 
a certe esenzioni. In Belgio la creazione dei 
« Fonds de Placement » è sottoposta a un re- 
gime fiscale privilegiato. Tuttavia si teme 
che in contropartita a questo privilegio lo 
Stato esiga delle garanzie che implichino un 
impedimento che devierebbe tali istituzioni 
dal loro scopo. (I. M.) 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3042) (PE) (0) 4 

TRIFFIN R., Convertibilità o integrazione? 
(« Economie Appliquée >, Paris, ottobre-di- 
cembre 1954). 


Il ritorno alla convertibilità implica il ri- 
torno ad un sistema monetario e commercia- 
le che ponga termine al bilateralismo e rista- 
bilisca la concorrenza internazionale sul mer- 
cato di esportazione. Sul piano monetario, 
tale sistema deve tradursi nella possibilità 
per ciascun paese di convertire i saldi attivi 
in divise estere da impiegare per l’estinzione 
dei propri debiti. Sul piano commerciale la 
convertibilità implica l’abolizione immediata 
di tutte le restrizioni ancora in vigore. In 
breve, converrebbe: 1) preservare e svilup- 
pare, nella misura del possibile, gli impegni 
riguardanti la liberazione e la non-discrimi- 
nazione commerciale del Codice di liberazio- 
ne dell’OECE; 2) estendere de facto questi 
impegni ai paesi non partecipanti, evitando 
però di pregiudicare l’attuale favorevole si- 
tuazione della bilancia dei pagamenti; 3) ge- 
neralizzare Ie regole di trasferibilità della 
UEP in un sistema di convertibilità moneta- 
ria da applicare a terze monete, come pure 
alle monete dei paesi membri; 4) sostituire 
i regolamenti frazionari e i crediti automa- 
tici dell’UEP mediante un sistema di rego- 
lamenti integralmente convertibili e possibi- 
lità di eredito discrezionali, piuttosto che au- 
tomatiche; 5) ristabilire un mercato di divise 
il più libero possibile, ma, contemporanea- 
te, istituíre un sistema di regolamenti multi- 
laterali (e non bilaterali) fra le banche cen- 
trali. Queste misure costituiscono in realtà un 
ritorno condizionale alla convertibilità, che 
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molise. ede tac ce o cu 


potrebbe essere temporaneamente sospesa in 
caso di difficoltà gravi, in modo da evitare 
o moderare il propagarsi delle pressioni de- 
flazionistiche senza, peraltro, ricadere nel 
bilateralismo. (M. P.) 


(3043) (PE) (0) 4 

Lutz F. A., Per un sistema di cambi flessi- 
bili (« Moneta e Credito », Roma, 4° trim. 
1954). 


Il doppio obbiettivo del ritorno alla con- 
vertibilità, anche nel senso ristretto di « con- 
vertibilità per stranieri », e della liberalizza- 
zione delle importazioni non può essere con- 
seguito se non sia accompagnato da una po- 
litica di cambi flessibili. I fautori di un si- 
stema di cambi fissi sottolineano i tradizio- 
nali vantaggi di questi ultimi senza conside- 
rare l’eventualità di un serio deficit della 
bilancia dei pagamenti. Di fronte a uno 
« squilibrio fondamentale » essi possono adot- 
tare varie misure (pressione deflazionistica, 
controllo valutario e restrizioni quantitative, 
svalutazioni improvvise del tipo configurato 
negli statuti del Fondo Monetario Interna- 
zionale) le quali, per altro, rivelano svantag- 
gi di un certo rilievo. Indubbiamente, anche 
una politica di cambi flessibili ha i suoi pun- 
ti deboli; da quello che si basa su un diffuso 
ma largamente ingiustificato « pessimismo 
dell’elasticità » a quello, di più seria natura, 
che si richiama ai pericoli di una spirale 
prezzi-salari e di una speculazione a senso 
unico di tipo « di-stabilizzatore ». E” auspi- 
cabile che la politica dei cambi sia combina- 
ta con l’istituzione di Fondi monetari di sta- 
bilizzazione le cui attività siano coordinate 
sul piano internazionale; in definitiva un 
Fondo Europeo di Stabilizzazione, che possa 
sostituire 1’UEP. In un primo tempo sarebbe 
opportuno applicare un sistema di « flessi- 
bilità limitata » per consentire ai cambi di 
oscillare soltanto entro limiti ben definiti 
ma, tuttavia, considerevolmente più ampi di 
quelli attuali. (M. P.) 


(3044) (PE) (0) 1 
RAYNAULD A., La dottrina cooperativa degli 
scambi internazionali (« L’Actualité Eco- 
nomique » Montréal, gennaio-marzo 1955). 


I cooperatori hanno definito il loro atteg- 
giamento riguardo a quattro questioni con- 
cernenti gli scambi internazionali: a) la li- 
bertà e l’organizzazione internazionale degli 
scambi; b) i cartelli, i trusts e i monopoli, e) 


l’accesso alle materie prime; d) gli accordi 
internazionali di merci. Vi è contrasto se la 
loro dottrina postuli una politica di libero 
scambio o una politica d’organizzazione e 
coordinazione degli scambi internazionali. Si 
afferma che il libero scambio non raggiunge 
gli obiettivi della cooperazione e non si ispi- 
ra a nessuna delle sue prospettive. Un orga- 
nismo economico internazionale compatibile 
con i principi cooperativistici dovrebbe 1) 
avere un potere sovra-nazionale ispirato al 
mutuo aiuto e alla collaborazione tra i paesi; 
2) seguire principi stretamente democratici; 
3) non fondarsi sul principio del profitto 
individuale o nazionale, ma sul servizio degli 
uomini, dei consumatori e dell’interesse ge- 
nerale del mondo; 4) vegliare per la massi- 
mizzazione degli scambi e della produzione; 
5) tendere a una ripartizione dei redditi e 
dei beni più ugualitaria di quella del sistema 
capitalista. Nei confronti dei monopoli i 
cooperatori si mostrano sfavorevoli, mentre 
appoggiano gli accordi internazionali sui 
prodotti di base. Essi sostengono infine il li- 
bero accesso alle principali materie prime 
del mondo, condannando gli sfruttamenti cui 
le risorse naturali hanno dato luogo e ricono- 
scendo l’obbligo dei proprietari di mettere 
queste risorse a disposizione dell’umanità 
alle medesime condizioni per tutto il mondo. 

(I. M.) 


(3045) (PE) (415) 40 

TAMAGNA F., AxILROD S., Gli Stati Uniti e 
il finanziamento del commercio estero 
(« Federal Reserve Bulletin », Washington, 
aprile 1955). 


Il flusso del commercio mondiale dipende 
in parte dalle possibilità finanziarie e di cre- 
dito offerte dalle banche e dalle imprese 
commerciali. L’estensione in cui le banche 
degli S. U. finanziano il commercio mondiale 
può essere analizzata sulla base di dati re- 
lativi al volume e alle fonti del credito inter- 
nazionale. Il ruolo delle banche degli S. U. 
può essere confrontato a quello delle banche 
estere. In considerazione del livello costante 
dei crediti concessi dalle banche e dai com- 
mercianti degli S.U. a stranieri dal 1930 fi- 
no alla presente accentuata espansione delle 
esportazioni, si deduce che gli importatori di 
merci statunitensi dipendono più che per il 
passato da fonti estere di finanziamento. In 
realtà, dalla fine della guerra al 31 Dicembre 
1953 l’ammontare dei crediti a breve termine 
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concessi a stranieri si è aggirato sul miliardo 
di dollari, livello già raggiunto intorno al 
1930. Durante il 1954 si è avuto maggiore 
interesse, da parte delle banche degli S.U., 
al finanziamento delle transazioni interna- 
zionali e a ciò ha contribuito il risveglio del 
mercato monetario internazionale. Un signi- 
ficativo aumento delle accettazioni bancarie 
è un aspetto di tale processo. (I. M.) 


(3046) (PE) (0) 4 

PAUL A., La convertibilità: un fine o un 
mezzo? («Journal des Finances», Paris, 
20 maggio 1955). 


Coloro che sostengono con molto calore il 
ristabilimento della convertibilità non hanno 
l’intenzione di allargare i mercati internazio- 
nali nell’interesse dell’economia nsondiale, 
ma mirano ad una soluzione che pare loro 
corrispondere ai loro interessi del momento. 
Indubbiamente l’opportunità della massima 
estensione degli scambi internazionali è in- 
contestabile, ma il problema sta nel vedere 
se cedendo all’infatuazione della converti- 
bilità non si rende a cattivo servizio alla 
causa del commercio mondiale. La converti- 
bilità non può divenire nuovamente prati- 
cabile se non si ottiene una cosciente armo- 
nizzazione delle politiche economiche e mo- 
netarie dei vari paesi. E’ necessario iniziare 
di qui: non si tratta di resuscitare una tecni- 
ca defunta, ma di rendere questa tecnica u- 
tile all’insieme del mondo. Una moneta sta- 
bile e convertibile non si stabilisce per de- 
creto. Essa è il risultato di una politica eco- 
nomica sana e dell’eliminazione progressiva 
degli ostacoli agli scambi internazionali. Sa- 
rebbe un errore lasciarsi guidare da propa- 
gande interessate e fare di una semplice 
tecnica un fine in sè e per sè. (I. M.) 


(3047) (PE) (131) 40 
PELLERI P., Liberazione degli scambi e con- 
vertibilità: problemi indissolubili (« Mon- 
do Economico », Milano, 11 giugno 1955). 


La politica italiana di liberazione degli 
scambi sta segnando il passo e, non di rado, 
retrocede; ciò è imputabile a pressioni di 
interessi particolari, errate diagnosi di mali 
economici di settore, desiderio di valersi del- 
le residue restrizioni quantitative «per ne- 
goziare riduzioni di dazi d’importazione da 
parte di altri paesi a tariffa più elevata ». 
E” pertanto necessario che la politica eco- 
nomica nazionale faccia più intimamente 


propri i principi espressi dal Governatore del- 
la Banca d’Italia — in tema di liberazione 
degli seambi, di convertibilità monetaria e 
di indissolubile interdipendenza dei due pro- 
blemi — anche per evitare l’evidente con- 
trasto fra le affermazioni del Governatore 
dell’Istituto di Emissione e le azioni del Mi- 
nistro del Commercio Estero. Ma ciò è so- 
prattutto opportuno anche in considerazione 
di due altri fatti: per porre il paese nelle 
migliori condizioni possibili, di fronte al 
problema della convertibilità monetaria; per 
cooperare, onestamente e correttamente, a ciò 
che è stato chiamato il «rilancio » dell’Eu- 
ropa. Com’é noto, la premessa fondamentale 
del Piano Vanoni è l’assenza di ostacoli e 
di rigidità nel libero movimento di uomini, 
merci e capitali; pertanto, sarebbe contro- 
producente assumere in tema di commercio e- 
stero posizioni che venissero a creare nuove 
pastoie in questa fase profondamente e po- 
sitivamente evolutiva dalla nostra economia. 


(M. P.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3048) (PE) (0) 9 
Hoop J., Le «shipping conferences» (« Car- 
tel», London, aprile 1955). 


Come è noto per ridurre la concorrenza 
gli operatori su linee marittime stabilirono 
accordi denominati «conferences». Ciascun 
accordo riguarda una rotta: le società che 
operano su più rotte aderiscono ad altrettan- 
te «conferences». Certe rotte hanno due 
separate « conferences », una per il commer- 
cio in ciascuna direzione. La più comune for- 
ma di «conference » é un aceordo che stabi- 
lisce un tasso di nolo effettivo o minimo per 
tutti gli spedizionieri senza riguardo alla 
classe e all’età delle navi. Altro tipo prin- 
cipale è il pool per cui a ciascuna linea può 
essere attribuita una porzione delle entrate 
lorde o nette dell’intera «conference» indi- 
pendentemente dai carichi effettuati. Alter- 
nativamente ciascuna linea può essere ristret- 
ta a un massimo di traversate all’anno o a 
una data proporzione del totale delle traver- 
sate della «conference» o può avere il dirit- 
to di toccare solo certi porti. La limitazione 
della concorrenza attuata dagli accordi trova 
delle restrizioni. Tariffe più alte riducono 
il volume del traffico; i trasporti aerei con- 
corrono sui tragitti brevi; tariffe elevate su 
una rotta possono determinare deviazioni del 


Regesti emerografici 669 


traffico; tariffe crescenti attraggono nuovi 
concorrenti; grandi spedizionieri decidono di 
trasportare le merci in proprio; anche i 
«tramps » possono costituire concorrenza. 
Tuttavia le «conferences» hanno mezzi per 
limitare la concorrenza. Tra questi il si- 
stema delle riduzioni differite che premia la 
fedeltà degli spedizionieri e il sistema del 
contratto per cui lo spedizioniere si vincola a 
usare il naviglio delle «conference » dietro 
riduzioni di almeno il 10%. I vantaggi offer- 
ti dalle «conferences» sono principalmente 
di provvedere sufficienti e regolari traver- 
sate con navi di alta classe e velocità e di 
garantire stabilità dei tassi dei noli e uni- 
formità degli stessi per tutti gli spedizio- 
nieri. (I. M.) 


(3049) EE (0) 6 

Durr P., A chi appartiene la flotta mondia- 
le? («The Financial Times», London, 6 
maggio 1955). 


In base ai dati del Lloyd’s Register of 
Shipping, la flotta mercantile mondiale, il 
30 giugno 1954, era di 97.422.000 tons. Ec- 
cetto la Germania, il Giappone e la Grecia, 
tutti i paesi del mondo possiedono oggi una 
flotta maggiore di quella dell’anteguerra. In 
particolare, alcuni paesi — come Panama, 
Liberia, Honduras e Costa Rica — hanno im- 
posto la loro bandiera offrendo condizioni 
più vantaggiose di quelle dei paesi tradizio- 
nalmente marinari (Stati Uniti, Gran Breta- 
gna e Grecia); altri hanno notevolmente au- 
mentato il proprio tonnellaggio mercantile 
grazie all’aiuto governativo. Attualmente so- 
no in mano allo stato le flotte di: URSS, Po- 
lonia, Cina e paesi satelliti; Argentina, Bra- 
sile, Venezuela e Colombia. I governi france- 
se, italiano e spagnolo hanno parte prepon- 
derante nel possesso delle rispettive princi- 
pali compagnie che svolgono servizi di linea. 
Gli Stati Uniti operano una politica di sov- 
venzioni volta a colmare le differenze fra i 
costi di esercizio e i costi delle costruzioni 
nazionali e i minori costi dei paesi europei. 
Provvedimenti simili sono stati adottati dai 
governi giapponese, tedesco, indiano, fran- 


cese e italiano. (M. P.) 
(3050) EE (415) 24 
HARDEN J., La ricostruzione della rete stra- 

dale statunitense («Der  Volkswirt », 


Frankfurt a. M., 7 maggio 1955). 


Neppure in America la rete stradale è 
riuscita a tenere il passc an lo straordina- 
rio aumento della circolazione. Il numero de- 
gli autoveicoli è passato nel dopoguerra da 
35 a 58 milioni e si calcola che entro i pros- 
simi dieci anni aumenterà ancora del 40 per 
cento, fino a raggiungere la cifra di 80 milio- 
ni di vetture. Una speciale commissione go- 
vernativa ha recentemente, dopo lunghe con- 
sultazioni, varato e pubblicato un program- 
ma di miglioramento della rete stradale na- 
zionale. In base a questo programma le spe- 
se di ampliamento, di riassestamento e di 
manutenzione della rete stradale statuniten- 
se dovranno passare da 3,5 a 7 miliardi di 
dollari all’anno, per un totale di 100 miliar- 
di di dollari nel decennio prossimo. Il go- 
verno centrale contribuirà con 30 miliardi al 
finanziamento di questo programma, cui, tra 
l’altro, s’attribuisce una notevole importan- 
za economica. Infatti, i soli incidenti stra- 
dali (36 mila morti ed oltre 1 milione di fe- 
riti all’anno) costano annualmente alla na- 
zione oltre 4 miliardi di dollari e le spese 
supplementari dai ritardi dei traffici, causa- 
te dall’attuale insufficienza della rete stra- 
dale, sono calcolate a 5 miliardi di dollari 
all’anno. Con queste cifre alla mano si spera 
di rendere meno difficile tanto al Congresso 
che alla popolazione un ulteriore indebita- 
mento pubblico di oltre 20 miliardi di dol- 
lari. Il punto centrale dell’intero programma 
— ed insieme la sola parte più discussa — è 
infatti rappresentato dalla proposta di costi- 
tuire una Federal Highway Corporation in- 
dipendente, che nel corso dei prossimi dieci 
anni dovrebbe negoziare un prestito di 21 
miliardi di dollari, al 3%, da estinguersi 
con l’aumentato gettito dell’imposta sul car- 
burante e i lubrificanti. Il governo non ga- 
rantirebbe direttamente il prestito, ma si 
renderebbe garante per la sua estinzione 
mediante le future entrate tributarie. 

(M. I. A.) 


(3051) EE (11) 24 

BresLEy M., WALTERS A. A., Investimenti 
nelle ferrovie britanniche (« Westminster 
Bank Review», London, maggio 1955). 


Recentemente sono stati annunciati in Gran 
Bretagna due vasti piani di investimenti per 
le ferrovie e le strade. L’annuncio ha susci- 
tato delle richieste di chiarimenti al Gover- 
no circa il criterio di ripartizione della spe- 
sa e il Governo ha garantito un adeguato e- 
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quilibrio tra lo sviluppo delle strade e quel- 
lo delle ferrovie. Si tratta di stabilire quan- 
to il piano di modernizzazione delle ferrovie 
britanniche sia conforme ai principi sulla de- 
stinazione degli investimenti auspicati da 
molti economisti. Nel piano la Commissione 
mostra di seguire la pratica delle industrie 
private giustificando gli investimenti in ter- 
mini della misura attesa di introiti. In realtà 
le ferrovie non hanno mai seguito il princi- 
pio di applicare tariffe basate sul costo e at- 
tualmente esse forniscono troppi servizi non 
redditizi e praticano prezzi non di mercato 
per un traffico redditizio a pieno carico. Se- 
condo i calcoli della Commissione al comple- 
tamento del piano gli introiti saranno di 70 
milioni di sterline, da decurtarsi di 15 milio- 
ni per ammortamenti, ciò che significa un 
rendimento del 6% per i 1200 milioni neces- 
sari, rendimento basso considerato l’inter- 
vallo necessario per ottenere i benefici del 
piano. Dei 1200 milioni, 800 dovrebbero es- 
sere ottenuti sul mercato, possibilità realiz- 
zabile solo per la garanzia data dal Tesoro. 
Dalle cifre risulta che è più conveniente che 
il piano implichi nuovi investimenti netti per 
una modernizzazione che non soltanto per 
una mera sostituzione degli impianti esi- 
stenti. (I. M.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - PROBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE, 


(3052) EE (139) 1 

Pars MORAES J.J., Alcuni aspetti dei censi- 
menti della popolazione portoghese (« Re- 
vista de Economia », Lisboa, settembre 
1954). 


La piramide della popolazione portoghese, 
che aveva nel 1890 una configurazione con- 
cava, ha subito una graduale evoluzione fi- 
no a presentare nel 1950 una marcata ten- 
denza alla convessità. Il notevole aumento 
di popolazione verificatosi nel periodo 
1890-1950 è stato principalmente originato 
dalla diminuzione della mortalità. L’allarga- 
mento della base della piramide è frutto più 
dell’aumento delle nascite conseguente all’au- 
mento della popolazione nelle età centrali che 
di una accresciuta fertilità. Si è così prodot- 
ta una alterazione della posizione relativa 
delle due classi rappresentate dalla popola- 
zione attiva e dalla popolazione dipendente. 
Fra il 1940 e il 1950, in corrispondenza ad 
un aumento annuo di circa 1’1% della popo- 
lazione totale, si è avuto un aumento di circa 


l’1% nel gruppo dci giovani e di circa il 
2% in quello degli «oltre 70 anni». 
(V. 8.) 


(3053) EE (416) 61 
FLORES DE LA PENA H., Aumento demografi- 
co, sviluppo agricolo e sviluppo economico, 
(« Investigación Económica », México, D. 

F., IV trimestre 1954). 

Lo sviluppo industriale del Messico è sta- 
to realizzato con i sacrifici sopportati dalle 
categorie popolari. La mancanza di una po- 
litica economica mirante a promuovere la 
produzione di articoli base ha compromesso 
la solidità dell’espansione industriale che ha 
così il suo maggior pericolo di crisi nell’im- 
poverimento della popolazione. I problemi 
della concentrazione del reddito e dello svi- 
luppo instabile acquisiscono particolare im- 
portanza nel Messico dove l’aumento della 
popolazione è giunto al 3% all’anno. Il Go- 
verno attuale ha accettato la tesi che uno svi- 
luppo economico stabile e che si traduca in 
benefici immediati per le masse deve essere 
basato su una agricoltura forte e tecnicamen- 
te progredita. In tal senso è diretta la sua 
politica economica senza però trascurare gli 
altri rami della produzione. (VAS) 


(3054) EE (412) 1 

HENRIPIN J., Le divisioni di censimento in 
Canada dal 1871 al 1951 («L’Actualité 
Economique », Montréal, gennaio-marzo 
1955). 


Il confronto nel tempo dei dati dei censi- 
menti pone dei problemi che è impossibile 
risolvere soltanto con l’aiuto dei censimenti 
stessi. La continuità dei dati da un censi- 
mento all’altro è assai relativa: certi risul- 
tati non sono forniti che per certi censimenti, 
ma anche quando i dati sono riportati re- 
golarmente si presenta il problema della per- 
manenza delle divisioni geografiche. Poichè 
i limiti geografici mutano da un censimento 
all’altro non si possono confrontare diretta- 
mente i risultati d’una stessa regione se non 
a rischio di privare di ogni significato il 
confronto. E” stato quindi elaborato un qua- 
dro che permetta di fare automaticamente 
le correzioni necessarie per uniformare nel 
tempo le regioni che servono di base a pub- 
blicazioni statistiche. Due sistemi pratici si 
presentavano per esporre i cambiamenti ter- 
ritoriali dei distretti elettorali e delle contee: 
1) indicare per ciascuna regione la sequenza 
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delle modificazioni sopravvenute nel corso 
del tempo; 2) adottare un anno di base e in- 
dicare, per ciascun anno di censimento, le 
parti di territorio da aggiungere o da sottrar- 
re per ereare zone omogenee. E’ stato scelto 
il secondo sistema che è più automatico del 
primo, a condizione che si voglia adottare 
una divisione del territorio corrispondente 


all’anno di base prescelto. (I. M.) 
(3055) EE (0) 5 
Gini C., Delle migrazioni internazionali 


(« Rivista di Politica Economica », Roma, 
marzo 1955). 


Dal punto di vista economico, l’allevamen- 
to del fanciullo rappresenta un investimento 
di capitale che renderà i suoi frutti quando 
egli sarà adulto. Se il lavoratore, cresciuto in 
un paese, porta la sua forza lavorativa in un 
altro, ciò rappresenta, per il primo, una spe- 
sa senza corrispondente guadagno e, per il 
secondo, un guadagno senza corrispondente 
spesa. Riguardo ai mutamenti che le migra- 
zioni possono determinare nella struttura de- 
mografica dì un paese, esiste una contrap- 
posizione fra l’opinione prevalente in Euro- 
pa — secondo cui l’emigrazione diminuisce 
la popolazione di un paese e l’immigrazione la 
aumenta — e quella prevalente negli Stati 
Uniti (e recentemente sostenuta anche in 
Canadà), secondo cui emigrazione e immigra- 
zione non alterano la curva di sviluppo del- 
la popolazione. In effetti, entrambe le tesi 
sono giustificate e rispondono a realtà, es- 
sendo diversi i presupposti che ne stanno alla 
base: in Europa si ritiene che nei paesi di 
emigrazione esista. uno stato di sovrapopo- 
lazione e in quelli di immigrazione uno stato 
di sottopopolazione; oltre oceano, invece, si 
giudica che in ambedue i paesi vi sia equi- 
librio fra popolazione e risorse economiche. 
Sostanzialmente, però, mentre le migrazioni 
interne costituiscono sempre un fattore di e- 
quilibrio o riequilibrio nazionale, quelle in- 
ternazionali possono provocare squilibri dan- 
nosi e, talvolta, pericolosi. L’unica soluzione 
sarebbe la costituzione di complessi superna- 
zionali che abbracciassero i paesi oggi mag- 
giormente interessati alle migrazioni. 

(M. P.) 


(3056) EE 13 

DunLop J., ROTHBAUM M., Confronto inter- 
nazionale delle strutture dei salari (« Re- 
vue international du travail», Genève, a- 
prile 1955). 


Viene proposto lo studio comparativo del- 
le strutture dei salari e delle formule di re- 
munerazione del lavoro in diversi paesi. Poi- 
chè è impossibile confrontare tutti gli aspetti 
della struttura dei salari di diversi paesi, è 
necessario sceglierne alcuni per meglio preci- 
sare il confronto. 1) Interdipendenza legale 
dei tassi di salario. In certi paesi, i tassi dei 
salari dei vari mestieri nelle diverse industrie 
sono legalmente definiti secondo uno scarto 
da un salario «di base» o «minimo». 2) Cen- 
tralizzazione del meccanismo di fissazione dei 
salari. La fissazione dei salari può essere di 
competenza diretta del Governo (Francia) o 
di un tribunale del lavoro (Australia) o può 
essere negoziata tra le organizzazioni padro- 
nali e dei lavoratori (Italia). 3) Elementi 
della remunerazione. 4) Ventaglio dei salari. 
Il numero e l’importanza delle differenze 
che rivela l’elemento salario della rimunera- 
zione è una caratteristica della struttura dei 
salari di un paese. Lo studio comparativo con- 
duce a formulare alcune idee o ipotesi: 1) la 
inflazione aggiunge diversi elementi alle 
strutture dei salari; 2) l’inflazione tende a 
ridurre le differenze nelle strutture dei sala- 
ri; 3) l’alto livello di impiego tende a far di- 
minuire le differenze percentuali dei salari; 
4) le differenze regolamentari nella strut- 
tura dei salari sono esigue quando il mec- 
canismo di fissazione è molto centralizzato; 
5) la remunerazione del lavoro tende, a lun- 
go andare, a comprendere nuovi elementi; 6) 
lo sviluppo economico diminuisce lentamente 
le differenze percentuali dei salari causate da 
qualificazione professionale; ecc. 

(I. M.) 


(3057) (PE) (415) 20 

E. R., Il nuovo contratto di lavoro della Ford 
Motor («Neue Zürcher Zeitung », Zúrich, 
8 giugno 1955). 


Al nuovo contratto di lavoro della durata 
di tre annì recentemente stipulato tra la 
Ford Motor Co. e la United Autoworkers Union 
può a ragione essere riconosciuta importanza 
storica per il movimento operaio americano. 
Con questo contratto viene infatti per la pri- 
ma volta inserito nei rapporti tra datori di 
lavoro e prestatori d’opera il principio che 
le imprese industriali non possono abbando- 
nare semplicemente al loro destino la mano 
d’opera licenziata. Comunque si chiami que- 
sto nuovo principio — di «salario garantito 
per un anno» secondo la denominazione del 
CIO, oppure «piano addizionale contro la 
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disoccupazione », secondo la terminologia di 
suono meno rivoluzionario della direzione 
della Ford Motor Co. — il grande successo 
ottenuto dal Sindacato operaio dell’industria 
automobilistica non può essere messo in dub- 
bio: gli stessi circoli finanziari americani lo 
giudicano «una: pietra miliare nella storia 
della politica economica americana ». E” opi- 
nione generale che questo nuovo contratto di 
lavoro servirà di modello ai contratti che sa- 
ranno stipulati con le altre imprese. Per di 
più l’accettazione progressiva del principio 
del salario annuo garantito appare ormai i- 
nevitabile anche da parte di altri rami in- 
dustriali. Il CIO ha già prospettato come 
norma il conseguimento di questo principio 
nelle trattative con imprese di altri rami in- 
dustriali alla scadenza dei contratti attual- 
mente in vigore. (M. I. A.) 


(3058) 
Un salario garantito («The 
London, 11 giugno 1955). 


(PE) (415) 20 
Economist », 


L’accordo raggiunto tra la Ford Motor 
Company e l’United Automobile Workers è 
basato sul principio che gli obblighi del da- 
tore di lavoro nei confronti del lavoratore 
non cessano quando questi è temporaneamen- 
te allontanato e che è dovere dell’ammini- 
strazione dell’impresa di calcolare i suoi 
costi di lavoro su una base annuale e non 
settimanale. Questa situazione discende dal 
fatto che negli S.U. l’assicurazione di disoc- 
cupazione dipende dalla responsabilità sta- 
tale e non federale, per cui negli stati con 
governi conservatori i sussidi sono appena 
sufficienti all’esistenza. Il sussidio di disoc- 
cupazione è in media di $ 25 alla settimana 
mentre la media degli stipendi pagati da 
Ford è di $ 84 alla settimana. Questo distac- 
co è particolarmente sentito nell’industria 
automobilistica assai soggetta a oscillazioni 
stagionali. Le richieste della UAW propo- 
nevano che gli operai con due anni di anzia- 
nità fossero garantiti dalla società per la 
differenza tra il sussidio statale di disoc- 
cupazione 1’80% dei loro introiti lordi setti- 
manali per 52 settimane all’anno. Allo scopo 
la società doveva ereare un fondo pari al 
20% dei ruoli paga, che per la Ford rappre- 
sentava un onere di $ 130 milioni. La Ford 
contropropose un «piano di stabilizzazione 
dell’occupazione », ma non essendo questo 
stato accettato, nella tema di un dannosissi- 
mo sciopero si è raggiunto un accordo sulle 


proposte della UAW. I termini dell’accordo 
prevedono un diritto per l’operaio al 65% 
del salario per le prime quattro settimane di 
disoccupazione e al 60% per le successive 22 
settimane. Il nuovo contratto collettivo pre- 
vede inoltre un aumento di 6 cents all’ora 
della paga base e un aumento nella pensio- 
ne e nelle assicurazioni. (I. M.) 


(3059) (PE) (415) 20 

PAUL A., Il falso salario annuo garantito 
(«Journal des Finances», Paris, 19 giu- 
gno 1955). 


I provvedimenti salariali che la Ford ap- 
plicherà l’anno prossimo, in base all’accordo 
raggiunto il 6 giugno scorso con la United 
Auto Workers, si riferiscono, più che a un 
«salario annuo garantito >, a un «sussidio 
complementare di disoccupazione ». I lavo- 
ratori dell’industria automobilistica (imi- 
tando quelli del settore siderurgico; vedi le 
trattative del 1952) non hanno chiesto che gli 
impegni finanziari delle imprese siano illimi- 
tati, ma assicurati da un fondo speciale, 
creato e alimentato dall’impresa stessa. Nel- 
l’accordo in questione, perciò, la Ford non 
s’impegna a pagare i suoi dipendenti tem- 
poraneamente .disoccupati in misura inte- 
grale, ma proporzionatamente alla consisten- 
za del fondo. Non si ha quindi una reale ga- 
ranzia di salario annuo, ma soltanto una nuo- 
va forma di sussidio di disoccupazione. L’in- 
novazione è data dal fatto che non si tratta 
più di un’indennità fissa, concessa da un en- 
te pubblico, nè di un’assicurazione sulla di- 
soccupazione finanziata da quote versate dai 
lavoratori, ma di una percentuale del salario 
normale che l’operaio percepisce direttamente 
dal datore di lavoro. Questo accordo costi- 
tuisce indubbiamente un avvenimento di 
grande importanza nel campo delle « rela- 
zioni umane»; tuttavia, contrariamente a 
quanto è stato affermato, esso non è riuscito 
a fare del salario un costo indipendente dal 
volume della produzione. (M. P.) 


(3060) (PE) (415) 20 

JULIEN C., 11 «salario garantito » sarà esteso 
a tutte le industrie statunitensi? («Le 
Monde », Paris, 19 giugno 1955). 


Per i lavoratori dell’industria automobili- 
stica il conseguimento del salario annuo ga- 
tantito rappresenta un’importante conqui- 
sta, dato che la metà circa di essi è occupata 
solo stagionalmente. Negli Stati Uniti il tas- 
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so delle imposte locali e federali per l’assicu- 
razione contro. la disoccupazione è, per cia- 
scuna impresa, inversamente proporzionale al 
volume dei suoi licenziamenti; per la Ford 
e la General Motors esso è dello 0,4% circa. 
I 5 cents prelevati dal salario orario in forza 
della nuova convenzione sono pari al 2,2% 
circa (nel 1938 il datore di lavoro versava 
per l’assicurazione-disoccupazione il 3%). 
Per le due imprese l’impegno finanziario as- 
sunto non è , quindi, di eccezionale portata. 
Il problema si presenta, per contro, più deli- 
cato nei confronti delle società minori, come 
la Chrysler, la Packard e la Studebaker che 
dovranno stipulare un nuovo contratto col- 
lettivo nel prossimo agosto. La Chrysler ad 
esempio, che durante il 1954 ha operato li- 
cenziamenti in massa, è tassata per il 4%; 
un prelevamento supplementare del 2,2% 
verrebbe a creare un forte onere. Il problema 
è altrettanto grave per le imprese subappal- 
tatrici delle grandi società; queste ultime 
per limitare i licenziamenti ridurranno, nel 
periodo di stasi, le loro ordinazioni in modo 
più accentuato di quanto accade attualmente, 
il che potrebbe anche risolversi in un erollo 
definitivo delle prime. Questa situazione ac- 
centuerà la tendenza alla concentrazione del- 
le imprese. Il principio del salario annuo ga- 
rantito si adegua perfettamente ad un’indu- 
stria in via di concentrazione ed alle condi- 
zioni finanziarie e tecniche di questa evolu- 
zione; è questo il momento migliore per e- 
stenderlo e generalizzarlo. (M. P.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(3061) (PE) (121) 18 

TomaLa M., La rinascita dell’espansione e- 
conomica dei monopoli della Germania Oc- 
cidentale (« Ekonomista », Warszawa, N. 1, 
1955). 


L'essenza del programma fissato negli 
accordi di Potsdam consisteva nell’impe- 
dire la rinascita della potenza economica e 
politica dell’imperialismo tedesco. Ma la de- 
cartellizzazione che le potenze occidentali 
hanno perseguito sulla base di questi accordi, 
non solo non ha scosso l’influenza dei mono- 
poli sullo sviluppo dell’economia della Ger- 
mania Occidentale, ma ha consolidato le lo- 
ro posizioni nel paese ed alimentato la loro 
espansione all’estero. La decartellizzazione 
ha favorito un’ulteriore concentrazione del 
capitale e della produzione, ch’è giunta a sor- 


passare il livello anteguerra. Il capitale me- 
dio delle società per azioni è passato nel pe- 
riodo 1929-53 da 2,09 milioni di marchi a 
circa 7 milioni. I monopoli occidentali si so- 
no valsi della decartellizzazione per penetra- 
re in vario modo nell’economia della Germa- 
nia Occidentale: il 30% della produzione di 
acciaio, il 20% dell’estrazione di carbone, il 
20% della produzione di coke della Ruhr so- 
no passati sotto il controllo del capitale stra- 
niero. La ripresa dell’espansione estera dei 
monopoli della Germania Occidentale è stata 
più rapida di quella seguita alla prima guer- 
ra mondiale. Il livello delle esportazioni pre- 
belliche è stato ritoccato nove anni dopo la 
fine della prima guerra mondiale e solo tre 
anni dopo la fine della seconda. Non solo i 
monopoli tedeschi occidentali sono ritornati 
sui vecchi mercati, ma ne vanno conquistando 
rapidamente dei nuovi. E” in corso di rapido 
sviluppo la loro intensa penetrazione nei pae- 
si del Medio e del Vicino Oriente, dell’Africa 
dell’America Latina ed in alcuni Stati del- 
l’area della sterlina. La capacità concorren- 
ziale dei monopoli della Germania Occiden- 
tale sui mercati esteri è principalmente assi- 
curata da una retribuzione della mano d’o- 
pera inferiore a quella dei paesi concorrenti 
finanziario 


europei e dall’ingente aiuto 
governativo. (M. I. A.) 
(3062) EE (161) 14 


SCIAFIEV K., La riproduzione socialista nel- 
l'URSS (« Voprosy Ekonomiki », Moskva, 
N. 3, 1955). 


Riproduzione è il processo della produzio- 
ne sociale, considerato nella sua connessione 
costante e nel corso ininterrotto del suo rin- 
novamento. La riproduzione comprende 
la riproduzione del prodotto sociale 
complessivo, della mano d’opera e dei 
rapporti di produzione, e rappresenta l’unità 
dei seguenti momenti che la costituiscono: 
produzione dei beni materiali, distribuzione 
(dei mezzi di produzione tra i rami dell’eco- 
nomia nazionale e dei beni di consumo tra i 
partecipanti alla produzione), circolazione e 
consumo. La base di tutto il processo di ri- 
produzione è la produzione dei beni mate- 
riali e questa condiziona la natura di tutti 
gli altri momenti della riproduzione ed il loro 
rapporto reciproco. Il carattere della riprodu- 
zione sociale è determinato dal modo di pro- 
duzione, che è la realizzazione dell’unità del- 
le forze produttive con i rapporti di produ- 
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zione. Al modo di produzione socialista cor- 
risponde il carattere socialista di riproduzio- 
ne, la quale si differenzia fondamentalmente 
dalla riproduzione in condizioni di capitali- 
smo. La riproduzione socialista è caratteriz- 
zata dalla coesistenza di due forme fondamen- 
tali di produzione, quella statale e quella 
kolchoziana. Questa duplicità di forme di 
produzione determina il mantenimento in fa- 
se di socialismo di un tipo particolare di pro- 
duzione commerciale. Di conseguenza in so- 
cialismo opera necessariamente anche la leg- 
ge del valore, talehé il prodotto sociale annuo 
e le sue parti costitutive vengono calcolate 
tanto in forma naturale che di valore (mo- 
netaria). Organizzando e dirigendo il pro- 
cesso della riproduzione socialista allargata 
(rasscirennovo vosproizvodstva), il Partito 
comunista e lo Stato sovietico utilizzano la 
legge del valore e gli strumenti connessi (de- 
naro e prezzi, commercio e credito) per con- 
solidare l’economia socialista, sviluppare i 
rapporti tra città e campagna, attuare un 
rigoroso regime di economia, incrementare la 
accumulazione e ravvivare l’interesse dei la- 
voratori all’elevamento della produttività ed 
all’aumento della produzione. (M. I. A.) 


(3063) EE (161) 61 
SINGER B. D., Economia al Kremlino («The 
Banker », London, marzo 1955). 


Nelle recenti lotte tra le personalità del 
Kremlino le decisioni e i problemi economici 
hanno giocato un ruolo assai importante. La 
caduta di Malenkov fu preceduta e accom- 
pagnata da un mutamento della politica eco- 
nomica. La spiegazione della lotta sovietica 
si trova nell’eredità trasmessa da Stalin ai 
suoi successori e i dilemmi in cui questa li 
ha posti. Come è noto le questioni più impor- 
tanti sono quelle della priorità dell’industria 
pesante o dell’industria leggera e dei beni 
di consumo e la questione della sempre insuf- 
ficiente produzione agricola. Se la politica di 
Malenkov aveva fatto sperare bene per i 
consumatori e gli agricoltori, le critiche ad 
essa rivolte da Kruscev hanno troncato il po- 
tere di Malenkov e le speranze delle due ca- 
tegorie. Ora sembra che la corrente stalini- 
sta abbia riconquistato il potere e lo stesso 
bilancio all’ultima sessione del Soviet Supre- 
mo è un sintomo di questo ritorno. Le cifre 
del bilancio sono indicative della nuova ten- 
denza: esse lasciano poche speranze ai consu- 
matori. La distribuzione degli investimenti 


segue il modello staliniano; i finanziamenti 
alle industrie pesanti sono aumentati del 
20%, mentre quelli alle industrie leggere 
sono diminuite del 15%. (I. M.) 


(3064) EE (143) 61 

IVERSEN C., Sviluppo economico e politica e- 
conomica in Danimarca («Skandinaviska 
Banken Quarterly Review », Stockholm, a- 
prile 1955). 


Nell’immediato dopoguerra l’economia da- 
nese si presentava con una forte domanda 
per beni di consumo e una larghissima defi- 
cienza di capitali. Poichè un rapido inere- 
mento della produzione incontrò notevoli dif- 
ficoltà, la limitatezza degli investimenti fu 
superata mediante deficit della bilancia dei 
pagamenti. Il Piano Marshall diede, per pri- 
mo, impulso alla ricostruzione, principalmen- 
te rimediando alla scarsezza di valute estere 
necessarie all’importazione di beni capitali. 
L’economia danese è strettamente dipendente 
dal commercio con i paesi esteri; nel 1938 il 
21 per cento del prodotto lordo nazionale fu 
esportato e la percentuale corrispondente, per 
lo scorso anno, è pari al 24%. L’industria 
danese è basata sulla vendita all’interno di 
beni prodotti con materie prime importate; 
comunque lo sviluppo post-bellico indica che 
l’industria cura ancora più il settore delle 
esportazioni. Per quanto concerne il consumo, 
negli ultimi anni la Danimarca ha superato 
il tenore di vita prebellico e una maggiore 
porzione del prodotto lordo nazionale è sta- 
to destinato agli investimenti. I problemi 
più preoccupanti sono stati quelli di una 
pressione inflazionistica che ha visto i prez- 
zi al minuto maggiorati del 35% e i salari 
del 65% e un quasi continuo deficit della bi- 
lancia dei pagamenti. Nel 1954 l’aumento 
dell’attività è stato causato: a) dall’aumento 
degli investimenti; b) dalla diminuzione del- 
la pressione fiscale; ¢) da accordi salariali 
che hanno aumentato il reddito di quasi 400 
milioni di corone. (I. M.) 


(3065) EE (121) 60 

Il risultato del piano economico della Ger- 
mania Orientale («Neue Zürcher Zeitung», 
Zürich, 29-IV-1955). 


Una valutazione critica dei risultati di 
attuazione del piano economico per la Germa- 
nia Orientale nel 1954 non può sorvolare sul 
fatto che con soli dati percentuali non è pos- 
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sibile un giudizio sufficiente su tali realiz- 
zazioni; da questo difetto è, infatti, ancora 
una volta caratterizzato il Rapporto dell’Uffi- 
cio Centrale di Statistica presso la Commissio- 
ne statale dei piani della zona d’occupazione 
sovietica. La cifra di realizzazione del piano 
per la produzione lorda industriale comples- 
siva nel 1954, che il rapporto fa ascendere a 
100,2%, ha un ‘valore problematico soltanto, 
in quanto con essa si calcola una media arit- 
metica che — anche con la comunicazione 
delle percentuali delle singole categorie di 
merci — non permette di concludere se e 
come sia stato raggiunto l’obbiettivo del 
piano generale come espressione del concorso 
di tutte le pianificazioni singole. Conforme 
alla valorizzazione dei dati sovietici, effet- 
tuata dal Deutsche Institut für Wirtschafts- 
forschung la produzione lorda dell’industria 
della zona sovietica indica il seguente svilup- 
po (in milioni di marchi della Germania o- 
rientale): 


Industria Industria Industria Industria 
socializzata cooperativa privata  complessiva 
1950 17642,8 466,7 5227,5 23337,0 
1953 30773,3 1080,5 5402,1 37255,9 
1954 33440,1 1166,9 6374,5 40981,5 


Al risultato industriale del 1954 va ag- 
giunta la produzione di beni di consumo 
extra pianificazione, che ammonta a 965 mi- 
lioni (anziché ai previsti 1000) di marchi o- 
rientali, per cui il risultato complessivo a- 
scende a 41946,5 milioni. Il piano aveva pre- 
visto per il 1954 un aumento della produzione 
lorda industriale del 12,6% pari, cioé a 
41950,1 milioni — che, quindi, escludendo la 
produzione extra piano, non poté essere rag- 
giunta dato che l’aumento realizzato fu del 


10% soltanto. (M. I. A.) 
(3066) EE (257) 61 
Il Giappone cerca la stabilità economica 


(« The Statist », London, 7 maggio 1955). 


Tra i paesi che hanno perduto la guerra 
il Giappone è quello che più fatica a ristabi- 
Ttre la normalità negli affari economici. Do- 
po il periodo favorevole della guerra in Cina 
e il periodo negativo dell’inflazione 1953-54, 
da circa 12 mesi il Giappone è riuscito a ro- 
vesciare le avverse tendenze. Elementi di 
questo miglioramento sono: 1) una contra- 
zione delle importazioni che ha raggiunto i 
2.255 milioni di dollari e un aumento delle 
esportazioni che si è riflesso in un aumento 


degli introiti pari a 1719 milioni di dollari; 


2) il freno imposto alla domanda interna che 
ha impedito un ulteriore aumento dei prezzi. 
Sarà tuttavia difficile mantenere la tenden- 
za della bilancia dei pagamenti così favore- 
le e ovviare a fattori interni contrari quali 
l’aumento della popolazione, il precario e- 
quilibrio interno raggiunto, il malcontento 
suscitato dalla politica deflazionista. Il Giap- 
pone deve seguire una politica che crei un 
clima favorevole agli investimenti esteri e 
adottare provvedimenti che stimolino l’inte- 
resse del mondo nelle opportunità che esso 
può offrire ai capitali esteri. (I. M.) 


(3067) EE (116) 60 

1.200 miliardi d’investimento sono previsti 
da oggi al 1957 (« L’Economie », Paris, 2 
giugno 1955). 


Per facilitare l’esecuzione del 2° piano di 
modernizzazione ed equipaggiamento (1954- 
-1957) il Governo francese ha emesso dieci 
decreti allo scopo di mettere a disposizione i 
mezzi finanziari necessari alla realizzazione 
degli obiettivi del piano. Poichè il principio 
delle annualità di bilancio è male adattato 
alle esigenze delle spese di investimento, i ci- 
tati decreti aprono dei crediti globali per 
tutto il periodo fino al 1957 e ne indicano 
la probabile ripartizione nei tre anni del pia- 
no. La cifra totale è pari a 1.198.463 milio- 
ni di franchi così ripartiti: 1) energia ato- 
mica 47.050; 2) energia elettrica 619.000; 
3) telecomunicazione 100.00; 4) costruzioni 
navali 40.000; 5) agricoltura 134.239; 6) e- 
quipaggiamento sanitario e sociale 29.000; 
7) equipaggiamento scolastico 21.150; 8) ri- 
cerza scientifica e medica 5.300; 9) territori 
d'oltremare 178.000; 10) dipartimenti d’ol- 
tre-mare 24.724. A proposito di queste cifre 
si deve osservare che esse non rappresenta- 
no la totalità dello sforzo di investimento dei 
poteri pubblici nel quadro del 2° piano e che 
la ripartizione per anni delle autorizzazioni 
di programma non ha che un valore indica- 
tivo. (I. M.) 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(3068) (PE) (164) 40 

OITTINEN O., L'industria del mercato inter- 
no e l’abolizione delle restrizioni all’impor- 
tazione (« Kansallis-Osake-Pankki Econo- 
mic Review », Helsinki, 1-1955). 


All’inizio di quest’anno, in netto contrasto 
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con la politica doganale della maggioranza 
dei paesi occidentali, il governo finlandese ha 
stabilito l’aumento dei dazi d’importazione, 
nella misura di 15 voite il livello anteguerra. 
La consistenza della riserva in valute estere 
è tale da permettere l’abolizione dei controlli 
sui cambi e sulle importazioni; tuttavia, si 
ritiene che l’attuale forte domanda di mo- 
neta estera, determinata dai bassi prezzi dei 
prodotti stranieri, potrebbe ridurre fino al- 
l’esaurimento le riserve stesse e, di conse- 
guenza, rendere necessaria l’applicazione di 
nuove misure restrittive. Il minor prezzo dei 
prodotti stranieri rispetto ai prodotti nazio- 
nali devesi tra l’altro, al fatto che il relati- 
vo dazio è, in termini reali, inferiore al da- 
zio prebellico; inoltre, la scarsità degli inve- 
stimenti ha impedito l’ammodernamento delle 
installazioni industriali e quindi la riduzione 
dei costi di produzione e l’aumento della 
produttività. D’altro canto, gli accordi bi- 
laterali con le loro quote prefissate, hanno 
spesso costituito un ostacolo all’acquisto di 
materie prime a buon mercato e della miglio- 
re qualità. Il protezionismo, sostanzialmente, 
si è rivelato eccessivo laddove l’introduzione 
di particolari disposizioni sarebbe valsa a 
render superfluo ogni tipo di controllo. Pri- 
ma di dare il via all’abolizione delle restri- 
zioni all’importazione è necessario uscire da 
questo circolo vizioso. Si ritiene, peraltro, 
che la causa principale della differenza di 
prezzo fra prodotti importati e prodotti na- 
zionali sia la sopravalutazione del marco fin- 
landese che è stata una conseguenza dell’al- 
to livello dei prezzi praticati dalla Finlan- 
dia sul mercato mondiale per i prodotti del- 
la lavorazione del legno. (M. P.) 


(3069) (PE) (14) 40 

WIDELL C. G., Alcune considerazioni su un 
mercato comune scandinavo (« Skandina- 
viska Banken Quarterly Review », Stock- 
holm, aprile 1955). 


Nel 1953 circa il 40/45% del commercio 
inter-scandinavo (Svezia, Norvegia, Dani- 
marca) non era soggetto a dazi, mentre il 
70/75% o non era soggetto a dazi o subiva 
tariffe in media inferiori al 5%. Ovviamente 
dati medi non indicano le considerevoli diffe- 
renze esistenti per certi gruppi di merci, tut- 
tavia, in generale, la situazione iniziale alla 
creazione di un mercato comune è piuttosto 
favorevole. Vi sono gruppi di merci in cui i 
dazi e le restrizioni sono insignificanti e 
quindi piccole le difficoltà al mercato comu- 


ne: ciò riguarda in specie prodotti del le- 
gno, carta e polpa, minerali, navi. Altri grup- 
pi di merci soggette ora a restrizioni, spe- 
cialmente dell’industria dell’acciaio e chimi- 
ca, presenteranno difficoltà non trascurabili. 
Sembra che il mercato comune potrebbe sfavo- 
rire le industrie norvegesi, ma anche per 
certi prodotti svedesi, ad es. dell’agricoltura, 
non sono/prevedibili i risultati del mercato 
comune. Ciò significa che il mercato comune 
dovrà. essere inizialmente limitato a gruppi 
di merci, ma non ai due paesi che presente- 
ranno meno ostacoli, perchè ciò potrebbe ral- 
lentare la sua realizzazione. La questione 
delle tariffe tiene un posto centrale nel pro- 
getto, ma la sua attuazione potrà avverarsi 
solo mediante una cooperazione in molti set- 
tori di politica economica e una intesa tra 
le autorità pubbliche e le imprese private 
dei tre paesi interessati. (I. M.) 


(3070) (PE) (0) 1 
SONNENHOL G. A., Perchè nessuna maggior 
rigidità di regole nel GATT? («Der Volks- 
wirt», Frankfurt a. M., 7 maggio 1955). 


Per coloro che s’erano abbandonati alla 
speranza d’un prossimo passaggio ad una li- 
bera economia mondiale basata sulla divisio- 
ne del lavoro, il risultato della IX Conferen- 
za del GATT deve essere stato una delusio- 
ne. Esso è invece stato il bilancio realistico 
del mondo dell’anno 1955. Regole che devo- 
no valere per un numero così grande di par- 
tecipanti tanto diversi, e che sono perciò de- 
stinate a servire ad interessi spesso contra- 
stanti, non possono essere che regole flessi- 
bili. Ogni tentativo di irrigidirle oltre a una 
certa misura porta a una scissione dell’eco- 
nomia del mondo libero in tanti settori sepa- 
rati, con tutti i problemi politici che que- 
sto fatto comporta. Un giudizio negativo sul- 
l’esito dell’ultima conferenza del GATT sa- 
rebbe dunque errato. Il risultato corrisponde 
allo stato dell’economia e delle relazioni com- 
merciali dei paesi membri. A lungo andare 
è vid efficace non chiudere gli occhi di fron- 
te alla realtà ed adattare le regole alle cir- 
costanze. Il fatto stesso che 34 paesi, mal- 
grado il sussistere di forti differenze econo- 
miche e sociali e talvolta di un’acuta tensio- 
ne politica, abbiano potuto nel modo più 
schietto e leale discutere tra loro i propri 
problemi e che siasi potuto cercare e trovare 
possibilità di soluzione comuni per tutti, 
grandi e piccoli, è già di sè un risultato 
assai confortante. (M. I. A.) 
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XII. - ISTITUTI E PROBLEMI ECONOMICI 1N- 
TERNAZIONALI, 


(3071) (PE) (0) 13 


RAKNIC F., La posizione dei paesi sottosvi-, 


luppati nell’economia mondiale (« Medu- 
narodni Problemi », Beograd, NN. 3-4, 
1954). 


Il problema delle aree economiche sotto- 
sviluppate non è nuovo, esistendo esso già da 
decenni. La novità consiste nel fatto che esso 
è diventato uno dei problemi internazionali 
basilari, che per la prima volta viene oggi e- 
saminato apertamente e in tutta la sua com- 
plessità, e che dall’opinione pubblica interna- 
zionale esso è riconosciuto e considerato in 
un modo ben diverso di prima. Lo sviluppo 
economico dei paesi sottosviluppati rappre- 
senta anzitutto un problema del loro consoli- 
damento politico interno, che a sua volta in 
gran parte dipende dal miglioramento del te- 
nore di vita. Solo lo sviluppo economico può 
offrire una base solida a quest’ultimo. In 
molte aree sottosviluppate la questione degli 
alimenti è diventata un problema di impor- 
tanza politica fondamentale. Per i paesi sot- 
tosviluppati il concetto di sviluppo economi- 
co ha implicazioni diverse che nel caso dei 
paesi sviluppati: e cioè, il progresso econo- 
mico delle aree sottosviluppate, e particolar- 
mente la sua accelerazione, richiede l’adozio- 
ne dei mezzi più moderni di produzione in un 
grado assai più elevato. In seguito all’appli- 
cazione dei metodi tecnologici moderni, uno 
sviluppo economico armonico non può essere 
solo limitato allo sviluppo entro le frontiere 
di un singolo paese. Esso è anche raggiunto 
con la cooperazione economica internazionale. 
Ciò rende imperativo per i paesi sottosvilup- 
pati di tener conto, tracciando i loro pro- 
grammi di sviluppo economico, della coope- 
razione economica internazionale come d’un 
fattore di importanza sempre maggiore. 

(M. I. A.) 


(3072) EE (131) 19 

PATERLINI E., Il mercato comune del carbone 
e acciaio e la posizione dell’Italia («Ri- 
vista Internazionale di Scienze Sociali », 
Milano, gennaio-febbraio 1955). 


L Italia importa quasi totalmente il car- 
bone e il 50% del minerale di ferro occor- 
renti; ha quindi scarse possibilità di difesa 
contro la politica dei doppi prezzi praticata 
a suo sfavore dai paesi esportatori. La situa- 


zione è aggravata dai postumi dei danneggia- 
menti bellici, dalla ubicazione delle industrie 
(svantaggiosa dal punto di vista dell’approv- 
vigionamento di materie prime), da un siste- 
ma fiscale sugli scambi (IGE) di effetto cu- 
mulativo. Di conseguenza, l’Italia pratica 
alti prezzi ed è costretta ad applicare un for- 
te dazio protettivo d’entrata sui prodotti 
stranieri semifiniti e finiti (10% sulla ghisa, 
23% sulle lamiere, 11,70% sul coke, 
15% sui lingotti, 20% sulle rotaie, etc.) 
il che si traduce in un forte onere gra- 
vante sulle industrie trasformatrici. Anche i 
settori della meccanica, della cantieristica e 
dell’edilizia, strettamente dipendenti dalla 
situazione siderurgica, subiscono il contagio 
degli alti prezzi. Ciò è particolarmente gra- 
ve se si considera che, mentre la meccanica 
occupa 600.000 operai, la siderurgia ne 
occupa soltanto 90.000. Per eliminare questi 
svantaggi, la Finsider ha formulato un pia- 
no che si propone: un aumento della produ- 
zione di acciaio grezzo, un aumento della pro- 
duttività e una diminuzione del consumo di 
rottame, il che permetterà agli impianti priva- 
ti, che continueranno la carica solida, di ri- 
fornirsi agevolmente, dato che, d’altro canto, 
l’aumentata produzione della Finsider met- 
terà a disposizione una maggiore quantità 
di rottame di ghisa e di laminazione; il set- 
tore della meccanica otterrà da questi: ribas- 
si una riduzione dei propri costi di circa il 
12%. Per agevolare l’applicazione di specia- 
li misure a favore delle imprese private del 
ramo, l’Alta Autorità ha autorizzato il go- 
verno italiano a mantenere i diritti di do- 
gana all’entrata sui prodotti siderurgici du- 
rante il periodo transitorio: dal 1° maggio 
al 1° agosto 1953 si sono applicate le tariffe 
della convenzione di Annecy; tali dazi, che 
in seguito sono stati ridotti del 10%, do- 
vranno diminuire gradualmente fino a spa- 
rire completamente entro i prossimi cinque 


anni. (M. P.) 
(3073) (PE) (0) 12 
FANIEL K., Gli accordi governativi sulle 


materie prime e la stabilizzazione dell’e- 
conomia («Revue des sciences économi- 
ques », Liège, marzo 1955). 


L’instabilità economica richiede dei rime- 
di. I rimedi proposti dagli economisti pos- 
sono dividersi in due gruppi: 1) quelli che 
cercano di combattere le cause dell’instabili- 
tà; 2) quelli che cercano di combattere l’in- 
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stabilità mediante una azione compensatrice. 
Il metodo «compensatore » è più complesso, 
ma offre soluzioni più numerose. I bilanci 
anticiclici sono collegati con gli accordi di 
stabilizzazione dei mercati, gli uni essendo il 
mezzo indiretto più tipico, gli altri stru- 
mento di azione diretta. I mezzi diretti d’a- 
zione sono stati studiati sul piano interna- 
zionale; in particolare si tratta di stipulare 
accordi intergovernativi di stabilizzazio- 
ne sui prodotti di base allo scopo di agire 
sui prezzi e limitare l’ampiezza delle oscilla- 
zioni. Questi accordi furono ben accolti dai 
produttori, ma non favorivano i consumatori. 
All’Havana nel 1947 si è cercato di risolvere 
il problema con soddisfazione di entrambe le 
categorie. Fu creata una Commisisone coor- 
dinatrice e gruppi di studio che diedero co- 
me risultati gli accordi per il grano, lo zuc- 
chero e lo stagno. Dopo diversi anni i paesi 
firmatari dell’Havana mantengono nei con- 
fronti degli accordi un atteggiamento favo- 
revole, specialmente i paesi sottosviluppati. 
Fanno eccezione gli S.U. che hanno trovato 
nella politica degli stocks strategici un buon 
mezzo interno di stabilizzazione. (I. M.) 


(3074) (PE) (0) 16 

L'Organizzazione per la Cooperazione Com- 
merciale (« Barclays Bank Review », Lon- 
don, maggio 1955). 


L’Organizzazione per la Cooperazione Com- 
merciale è il risultato d’una revisione del 
G.A.T.T., come quest’ultimo fu un derivato 
del grandioso programma dell’I.T.O.. La re- 
visione del G.A.T.T. avrebbe dovuto portare 
a un rafforzamento delle norme contro le di- 
seriminazioni e le restrizioni sulle importa- 
zioni, ma questo risultato non fu ottenuto. 
Tuttavia può essere già motivo di soddisfa- 
zione l’accordo per la costituzione della O.T.C. 
(Organisation for Trade Cooperation). Lo 
scopo principale della O.T.C. sarà quello di 
amministrare l’Accordo Generale ciò che fi- 
nora è stato fatto da un piccolo segretariato 
con sede a Ginevra. Questa piccola organiz- 
zazione era priva di garanzia di continuità 
e lavorava in condizioni inadeguate per cui 
il G.A.T.T. dimostrava vitalità solo alle ses- 
sioni che riunivano le parti contraenti. La nuo- 
va O.T.C. dovrebbe porre rimedio a questi 
difetti. Essa fornirà una base permanente 
per una più efficace amministrazione dell’Ac- 
cordo Generale e avrà una posizione adegua- 
ta per collaborare con gli altri organismi in- 


ternazionali. Essa otterrà tutto ciò senza ce- 
dere alla tentazione di divenire mastodontica 
e di rendersi forte mediante l’ingente entità 
del personale e del bilancio, piuttosto che in 
relazione al lavoro compiuto. (I. M.) 


(3075) EE (111) 53 

Relazioni economiche con l’ America Latina 
(«Barclays Bank Review», London, mag- 
gio 1955). 


Nella decade precedente la prima guerra 
mondiale l’esportazione di capitali britan- 
nici verso l’America Latina era assai fio- 
rente. Successivamente la partecipazione del 
capitale britannico allo sviluppo dell’Ame- 
rica Latina è venuta via via diminuendo 
mentre si è espansa particolarmente quella 
degli S. U. e della Germania. Lo sviluppo 
dell’attività commerciale dell’America La- 
tina, nel secondo dopoguera, ha rivelato nel 
1951-52 la debolezza dell’area nel commer- 
cio internazionale con una crisi nelle bilan- 
cie dei pagamenti. Le successive restrizioni 
hanno certo giocato un ruolo importante nel 
rallentamento del commercio con la Gran 
Bretagna specialmente nel caso del Brasile, 
Uruguay e Cile. Mentre la forte partecipa- 
zione del capitale statunitense nelle industrie 
dell’America Latina, specie nell’industria 
petrolifera, dimostra gli alti redditi ottenibi- 
li, il clima degli investimenti non appare al- 
trettanto favorevole ai finanziatori britanni- 
ci. Le espropriazioni lasciano un cattivo ri- 
cordo e lo zelante nazionalismo di certi pae- 
si ha ristretto l’entrata di capitale estero. 
D'altra parte vi sono indubbiamente delle 
buone opportunità di investimento e gli in- 
vestitori americani stanno profittando dello 
sviluppo di ricchezze non ancora valorizzate. 
Se la Gran Bretagna non entrerà presto sul 
mercato dell’America Latina esso sarà chiu- 
so per lei per molti anni mentre aumente- 
ranno le partecipazioni degli S. U. e della 
Germania. (I. M.) 


(3076) EE (0) 15 

A che punto è l’organizzazione europea dei 
mercati internazionali? (« L’Economie », 
Paris, 19 maggio 1955). 


L’unificazione è stato un mezzo necessa- 
rio per fermare il declino economico dell’Eu- 
ropa nel secondo dopoguerra. La creazione 
di organismi internazionali e l’àzione dei go- 
verni non sono stati però strumenti suffi- 
cienti, ciò che ha indotto alla costituzione 
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di associazioni interprofessionali che pro- 
muovessero una politica di unità economica. 
Nel corso degli ultimi dieci anni le industrie 
europee hanno ricostituito i loro impianti e 
ora molte di esse sono quasi sovraequipag- 
giate. Questo fatto giustifica un’azione con- 
giunta per utilizzare meglio gli impianti e 
allargare gli sbocchi. Nel settore della pro- 
duzione di energia non si rileva sovraequi- 
paggiamento, quindi, sul piano europeo, non 
si tratta di creare nuovi sbocchi, ma di a- 
dattare la produzione alla domanda incessan- 
temente crescente. Nella maggior parte dei 
settori industriali il sovraequipaggiamento 
è evidente, ma mentre nelle produzioni di 
beni strumentali il fenomeno non presenta 
inconvenienti, per la facilità di assorbimento 
dei mercati europei ed extraeuropei, nelle 
industrie produttrici beni di consumo la si- 
tuazione è critica e l’azione congiunta, at- 


tuata attraverso l’unificazione, è l’unico 
mezzo per sopravvivere. (I. M.) 
(3077) (PE) (0) 13 


EstEREZ B., In che modo aiutare i paesi ar- 
retrati? («Le Monde», Paris, 22 maggio 
1955). 


L’aiuto economico a favore dei paesi ar- 
retrati deve considerare, in primo luogo, i tre 
elementi fondamentali del tenore di vita — 
alimentazione, vestiario, alloggio — e svilup- 
parsi attraverso tre fasi: 1) soccorso imme- 
diato (in natura) con l’impiego delle risorse 
eccedentarie dei paesi ricchi; 2) autoconsu- 
mo, comprendente la valorizzazione di nuove 
terre e l’intensificazione delle colture al fine 
di soddisfare i bisogni della popolazione in- 
teressata, anche se la produzione ottenuta 
abbia scarsa importanza dal punto di vista 
del commercio internazionale (es.: la coltiva- 
zione del miglio in Africa). Durante questa 
fase saranno utilizzati al massimo i fattori 
produttivi disponibili nell’area arretrata: ter- 
ra e lavoro; l’intervento del capitale sarà li- 


mitato ed orientato in funzione di risultati 
a breve termine: sementi, concimi, forma- 
zione tecnica, etc.). 3) Soddisfatti i bisogni 
primari, si avrà l’entrata progressiva del 
paese nell’economia degli scambi e l’ammor- 
tamento dei crediti accettati. L’accesso al 
mercato mondiale esigerà allora investimenti 
di vasta portata, per il finanziamento di una 
produzione atta a sostenere la concorrenza 
straniera. (M. P.) 


(3078) (PE) (415) 50 

Dagli «aiuti all’estero» alla « cooperazione 
per lo sviluppo » («The Statist », London, 
4 giugno 1955). 


Si è recentemente rilevata negli ambienti 
politico-economici statunitensi una certa re- 
ticenza all’uso dell’espressione «aiuti all’e- 
stero >, mentre va riscuotendo successo il 
concetto di «partecipazione alla causa co- 
mune ». Attualmente gli Stati Uniti, oltre ad 
assistere organismi generali come il Piano 
di Colombo e le Agenzie Speciali dell’ONU, 
cooperano allo sviluppo economico di diversi 
paesi su una base bilaterale. Riguardo ai 
programmi di riarmo del mondo libero, de- 
mocratici e repubblicani hanno costantemen- 
te sostenuto che l’impiego di una data som- 
ma di dollari è più proficuo, ai fini di una 
maggiore sicurezza e potenza difensiva del- 
la comunità, se effettuato all’estero, anzichè 
all’interno. Questo fu uno dei principi infor- 
matori del programma «off-shore ». I mezzi 
finanziari necessari’ alla realizzazione del 
programma di difesa vengono tratti da im- 
poste altamente progressive. Se i membri 
della NATO fossero gravati su un piano di 
parità e le commesse «off-shore » venissero 
assegnate in base alle necessità e alle esigen- 
ze non sorgerebbero problemi circa il rappor- 
to donatore-beneficiario, e nell’ambito eco- 
nomico il passaggio dagli « aiuti all’estero » 
alla «cooperazione per lo sviluppo » potreb- 
be essere realizzato evitando l’affermarsi di 
critiche sfavorevoli. (M. P.) 
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SERVIZI E PRESTAZIONI 
NELLA DEFINIZIONE DI REDDITO NAZIONALE 


PIETRO BATTARA 


SOMMARIO: I - Il reddito come flusso di servizi. Critiche del FISHER alla 
definizione corrente del reddito. Il reddito concepito come ammontare di ser- 
vizi (usi). 

II - Il reddito come ammontare di prestazioni. - 1. Condizioni per una 
definizione del reddito nazionale - 2. Visuale ex-ante ed ex-post nella defi- 
nizione - 3. La concezione di J. B. SAY ed il reddito come ammontare di presta- 
zioni - 4. Le condizioni per la definizione del reddito ed il reddito concepito come 
ammontare di prestazioni - 5. Riesame del significato di « lordo » e « netto ». 


1 - Il reddito come flusso di « servizi ». 


Le conclusioni alle quali siamo arrivati esaminando la defini- 
zione corrente del reddito sono state affacciate da alcuni autori che o 
come il KLEINWACHTER hanno finito per escludere ogni possibilità 
di definizione o come il FISHER hanno cercato una definizione che 
non fosse affetta dalle incertezze e contraddizioni insite nella defi- 
nizione corrente. 

Il KLEINWACHTER sessant'anni fa affermava infatti che il ten- 
tativo di definire il reddito deve necessariamente fallire perchè il con- 
cetto è « indefinibile ed insostenibile » (undefinierbar und unhalt- 
bar) (1) ed ironicamente aggiungeva: « Il prodotto nazionale è una 
grandezza sconosciuta, una X; a questa quantità deve essere aggiunta 
una seconda grandezza sconosciuta, una Y, e quindi da questo totale 
deve essere sottratta ancora una grandezza sconosciuta, una Z. Il 
risultato di questo calcolo dà esattamente la grandezza del reddito 
nazionale di una determinata nazione! » (2). Benchè queste conclu- 
sioni possano sembrare eccessive, non v’é dubbio che anche oggi la 
lettura del libro del KLEINWACHTER ha un suo valore di attualità per 
tutti coloro che discorrono di reddito o calcolano il reddito senza 
troppe preoccupazioni nel distinguere il « dato » dalle « stime » più 
o meno grossolane. 


(1) F. KLEINWACHTER, Das Einkommen und seine Verteilung, pag. 11, 
Lipsia, 1896. 
(2) F. KLEINWACHTER, op. cit., pag. 60. 
44 
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Che però una definizione del reddito basata sul concetto di pro- 
dotto dovesse portare ad uno scetticismo sulla possibilità di arrivare 
ad un concetto chiaro è sostenuta anche dal FISHER ed è per questo 
motivo che questo A. ha cercato una definizione assolutamente indi- 
pendente dall'aspetto produttivo (1). 

L'errore fondamentale insito nella definizione corrente del red- 
dito secondo il FISHER consiste nella deplorevole confusione che in 
essa si fa di due elementi eterogenei e cioè i « beni » ed i « servizi ». 
I beni sono ricchezza concreta, mentre i servizi rappresentano l’uso 
astratto di tale ricchezza. 

Quando abbiamo parlato nel capitolo I° della distinzione fra beni 
e servizi abbiamo visto come nella definizione di essi si incontravano 
notevoli difficoltà. Trattando ora dell'impostazione del problema data 
dal FISHER è necessario chiarire subito che per questo A. il termine 
« servizio » ha il significato di « uso », mentre nella definizione cor- 
rente del reddito i « servizi » erano piuttosto da considerarsi come 
« particolari prestazioni » delle quali era necessario tener conto. 

Per il FISHER l'inclusione nel reddito dei beni da una parte e di 
alcuni servizi dalll’altra è inconcepibile perchè in pratica ciò si risolve 
in «un espediente eclettico consistente nell'includere alcuni beni e 
gli usi o servizi di altri, ed a volte persino di comprendere insieme 
certi beni e gli usi di questi stessi beni. La scelta dei beni da inclu- 
dere è caduta di solito sulle specie meno durature, come gli alimenti, 
il combustibile e gli abiti; mentre gli oggetti di cui furono inclusi gli 
usi furono gli strumenti di ricchezza più duraturi, come le abitazioni. 
Per quanto riguarda i tipi intermedi come le vetture, il mobilio e gli 
strumenti musicali, non pare sia stata osservata alcuna regola deter- 
minata. Alcuni economisti sembrano inclini a considerare un piano- 
forte di nuovo acquisto come una parte del reddito reale, altri a con- 
siderare come reddito reale la musica che se ne trae, mentre altri 
ancora considerano insieme come reddito reale tanto il pianoforte 
quanto la musica. E' evidente che una tale accozzaglia di elementi 
scelti arbitrariamente è incapace di offrire una teoria coerente, am- 
missibile e logica del reddito » (2). 

Da questa critica il FISHER trae la conclusione che l'unica via 
che si possa seguire per definire il reddito è quella di considerare 
sempre e soltanto gli usi dei beni e mai i beni in sè. In altri termini 
ciò che conta ai fini del reddito non è, ad esempio, il pane, ma l’uso 


(1) I. FIsHER, La natura del capitale e del reddito, Bibl. d. Econ.*S. V., 
vol. IV, Torino, 1922. 


(2) I. FISHER, op. cit., pagg. 85-86. 
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del pane e cioé il nutrimento. Il fatto che il pane si distrugga com- 
pletamente nel momento in cui rende il servizio al quale è destinato e 
che quindi il valore del pane coincida con il valore del servizio che 
rende non implica che si debba considerare il « bene pane » e non il 
« servizio del pane ». Infatti soltanto considerando il servizio del 
pane questo potrà sommarsi al « servizio » che rende un’abitazione, 
nel mentre il valore dell’abitazione è diverso dal valore del servizio 
che l’abitazione rende al suo proprietario. Il fatto però di considerare 
reddito il servizio reso dai beni e mai i beni stessi porta ad una con- 
seguenza che indubbiamente ha lasciato perplessi tutti coloro che si 
sono soffermati sulle considerazioni del nostro A. Infatti l’imme- 
diata conseguenza del concepire il reddito come l'ammontare dei soli 
servizi è che il risparmio comunque e dovunque si formi non deve 
essere compreso nella valutazione del reddito: «CANNAN ed altri — 
scrive il FISHER — considerano il « risparmio » come reddito del- 
l’anno in cui il risparmio è accumulato, quantunque l’interesse su 
questo risparmio venga poi ad essere calcolato come reddito negli 
anni successivi. La natura di questo sofisma si vede non appena lo 
trasportiamo dalla moneta ad altri strumenti di ricchezza. Se una 
persona fa dei risparmi e compera un’automobile è una evidente 
duplicazione di computo chiamare « reddito reale » l’automobile così 
acquistata e poscia includere i suoi usi successivamente nel reddito 
reale degli anni seguenti. Non importa quanto lo strumento di ric- 
chezza sia duraturo, è sempre duplicazione di computo il compren- 
dere insieme lo strumento ed i suoi usi. I risparmi possono essere im- 
piegati in terreni o in dolciumi. L’unico vero reddito è l’uso del ter- 
reno e quello dei dolciumi. Includere anche il valore della terra e 
quello dei dolciumi è calcolare come reddito la capitalizzazione 
del reddito » (1). 

Al tentativo di sfuggire a quelle che, per lui, sono evidenti dupli- 
cazioni di conto includendo nella definizione del reddito le due condi- 
zioni di « regolarità » e di « mantenimento inalterato del fondo ca- 
pitale » il FISHER osserva che « è ozioso il chiamare regolare il red- 
dito; perchè tutti sappiamo che esso è irregolare » e che porre la 
condizione di un capitale costante non significa altro che spostare il 
preteso attributo di regolarità dal reddito al suo progenitore, il 
capitale. 

«Nella realtà — riportiamo testualmente— è assai raramente 
vero sia che il reddito abbia un flusso uniforme, sia che il capitale 
rimanga ad un livello costante. Il prefiggere una uniformità siffatta 


(1) I. FISHER, op. cit., pag. 87. 
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come necessaria limitazione del reddito significa definire, non il red- 
dito effettivo irregolare che esiste nella realtà, ma un tipo ideale di 
reddito che mettiamo innanzi come termine di riferimento. Non si può 
negare che il vocabolo « reddito » è adoperato a volte nel senso di 
un ideale siffatto anzichè nel senso del reddito effettivo; e noi segui- 
remo questo uso solo in quanto chiameremo un ideale siffatto « red- 
dito tipico ». Ma quello su cui insistiamo è che questo reddito tipico 
non è il reddito effettivo che una persona riceve dal suo capitale, e 
non deve essere confuso con esso. Esso è semplicemente il reddito 
che essa ritrarrebbe se preferisse mantenere il suo capitale senza di- 
minuzioni e senza accrescimenti » (1). 

Il reddito sociale si configura quindi come una differenza netta 
fra servizi da un lato e disservizi da un altro. Il valore di tutti i ser- 
vizi che vengono resi da un bene rappresenta il reddito lordo e l’ec- 
cedenza del reddito lordo detratte le spese rappresenta il reddito 
netto. Ne consegue che se le manutenzioni rappresentano disservizi e 
quindi devono essere detratte dal reddito lordo per ottenere quello 
netto, i consumi sul fondo capitale che non occasionano spesa nel 
periodo considerato non devono essere sottratti e devono essere con- 
siderati soltanto quando la spesa di ricostituzione avrà luogo. E’ im- 
plicito che in questo modo il reddito può comprendere una quota di 
consumo di capitale, ma ciò non preoccupa eccessivamente il FISHER 
per il quale se fosse vero che il reddito non deve mai intaccare il ca- 
pitale si finirebbe per non poter mai calcolare come reddito il salario 
di un lavoratore senza aver detratto prima un premio di ammorta- 
mento sufficiente alla continuazione di quel reddito dopo ia morte 
dell’operaio stesso. 

Il seguente esempio rende in modo egregio il pensiero del nostro 
A. Si consideri un lotto di 50 case che danno un fitto di milìe dollari 
ciascuna all’anno. Ogni anno una delle case deve essere ricostruita 
con una spesa di 10.000 dollari e nell’anno di ricostruzione la casa 
dà un reddito lordo di 500 dollari. Tenuto conto delle spese di ripa- 
razione e delle imposte l’impresa spende ogni anno 19.600 dollari 
ed incassa 49.500 dollari. Il reddito risultante dalla differenza fra 
entrate e spese è di 29.600 dollari. Ne consegue che il reddito netto 
per ogni casa, senza tener conto delle riparazioni e delle imposte, è 
di 1.000 dollari l’anno e ciò per 49 anni e di meno 9.500 dollari nel 
50° anno. « E’ indurre in errore il dire che i mille dollari sono il red- 
dito « lordo », dal quale deve essere dedotto il fondo di svalutazione o 
di « ammortamento » che si suppone messo da parte ogni anno per far 


(1) I. FISHER, op. cit., pag. 88. 
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fronte alla spesa di ricostruzione. Il fatto di supporre semplicemente 
un fondo di svalutazione non significa averne uno. E’ :, _rosimile che 
i mille dollari l’anno di reddito, che dà la casa durante tutti i 49 anni, 
sono più del reddito che sarebbe rimasto dopo che fosse stato fatto 
effettivamente un versamento annuale ad un fondo di svalutazione; 
ma un reddito che potrebbe semplicemente essere stato è soltanto 
un reddito tipico ideale. Il confondere il reddito effettivo con l’ideale 
è uno dei sofismi più comuni in questo campo » (1). 

Ci sembra ora che risulti chiaro ciò che secondo il FISHER si 
debba intendere per reddito effettivo ovvero quel reddito che esiste 
nella realtà e che non è risultato di pure astrazioni. 

Possiamo passare ora all’esame della relazione che intercorre se- 
condo il FISHER fra reddito realizzato (R), concepito come valore 
dei servizi effettivi ottenuti dal capitale ed il reddito fruttato (F) o 
frutto, che si otterrebbe aggiungendo al reddito realizzato l'aumento 
di valore del capitale, o deducendo la diminuzione, quando si siano 
determinate nel corso del periodo di osservazione variazioni in più 
o in meno della massa del capitale esistente. 

Il collegamento tra reddito realizzato e reddito fruttato si può 
esprimere sinteticamente scrivendo 


F—R + dC oppure R=F # dC 


dove con dC si indica l’apprezzamento o il deprezzamento del capi- 
tale. Quando venga effettivamente costituito un fondo di ammorta- 
mento, la spesa nel periodo di tempo considerato destinata ad ali- 
mentarlo riduce il reddito realizzato in modo da farlo coincidere con 
il reddito fruttato. Ammesso un saggio di interesse stabile il fondo 
di ammortamento può essere definito come una riserva che si viene 
formando via via attraverso la accumulazione di una parte del red- 
dito (realizzato) che deve essere reintegrata al capitale per man- 
tenere quest’ultimo inalterato. « Un fondo di deprezzamento è così 
costituito da contributi annuali uguali all’eccedenza del reddito rea- 
lizzato sul reddito fruttato. Se, invece di una eccedenza, v’è una defi- 
cienza i contributi al fondo di deprezzamento (o di apprezzamento) 
diventano negativi, vale a dire che, invece di convertire in capitale 
una certa quantità di reddito, si deve convertire in reddito una certa 
quantità di capitale » (2). Impostata in questo modo la relazione fra 
reddito fruttato e reddito realizzato, appare ancora con maggior evi- 
denza la ragione per la quale il FISHER esclude il risparmio dal red- 


(1) I. FISHER, op. cit., pag. 100. 
(2) I. FISHER, op. cit., pag. 183. 
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dito realizzato: « considerare il « risparmio » come reddito signi- 
fica, essenzialmente, considerare come reddito un aumento di 
capitale. Ma da quanto abbiamo detto appare evidente che colui 
che accresce il suo reddito deve diminuire in misura corrispondente 
il suo capitale. Quindi capitale e reddito sono tali che si escludono re- 
ciprocamente. Non si può ottenere tutto il reddito tipico ed accrescere 
nel contempo il proprio capitale » (1). La definizione del FISHER, 
che fa.coincidere il reddito con la differenza netta fra servizi e dis- 
servizi, è in effetti una definizione di quella parte delle prestazioni 
che in un determinato periodo di tempo vengono consumate. Non v'é 
dubbio che la definizione in questione ha il pregio, rispetto alla defi- 
nizione corrente del reddito (visto sotto il profilo del prodotto) di 
eliminare tutte le incertezze connesse al tempo ed allo spazio di for- 
mazione del reddito ed alle difficoltà insitè nella precisazione del ter- 
mine « netto » che implica un riferimento al valore del capitale nella 
definizione del reddito. Ma si può accettare come definizione del red- 
dito la definizione del consumo? Economisti e statistici sono unanimi 
nel respingere questa definizione del reddito. Il PIGOU respinge 
la definizione del FISHER con un argomento che a dire il vero lascia 
molto perplessi. Dire infatti che il modo con cui il FISHER affronta il 
problema è molto attraente dal punto di vista matematico, per con- 
cludere che però il suo concetto si distacca troppo dal « significato 
ordinario del linguaggio » determinando svantaggi che annullano 
quanto si è guadagnato in chiarezza logica e che «la scelta fra le 
varie definizioni non è una questione di principio, ma di conve- 
nienza » (2), significa porsi su un terreno polemico assolutamente 
inaccettabile. Definire un concetto partendo da un giudizio di conve- 
nienza significa fare un’ipotesi di lavoro, in molti casi utile ed anche 
indispensabile, ma tra una definizione ed un’ipotesi c’è una differenza 
sostanziale sulla quale è inutile soffermarsi. Nè chiara appare la 
critica che muove al FISHER il LINDAHL (3): «L’esame di 
IRVING FISHER è condotto in modo magistrale, ma tutti i 
suoi tentativi per dimostrare che il suo concetto di reddito è quello 
comune, e che è il solo logico sono tutt’altro che soddisfacenti. Red- 
dito e consumo non sono equiparati nè nella terminologia comune, nè 
in quella scientifica: invece, nel reddito generalmente si include il 
risparmio (sia positivo sia negativo), ed il punto cruciale dell’argo- 
mento è di decidere appunto che cosa può considerarsi come ri- 
(1) I. FISHER, op. cit., pag. 195. à 
(2) A. C. Picou, Economia del benessere, pagg. 37-38, nota (4). 


(3) E. LINDAHL, The Concept of Income, sta in «Economic Essays in 
Honour of Gustav Cassel», Londra, 1933. 
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sparmio ». Come mai uno studio possa essere condotto in modo ma- 
gistrale e portare a conclusioni inaccettabili, se non addirittura as- 
surde, il LINDAHL non ce lo spiega, come pure non spiega perchè una 
definizione di un concetto debba rispondere alla terminologia comune 
per poi arrivare alla constatazione che è « deplorevole » che il con- 
cetto di reddito come prodotto, che egli invece accetta, non possa es- 
sere definito in termini « chiari ». Sempre a proposito delia defi- 
nizione del FISHER, il GINI obbietta, in merito all’esclusione dei beni 
dall’ammontare del reddito, che essi « possono sempre scambiarsi sul 
mercato coi servigi che nel reddito sarebbero computati, e scam- 
biarsi per il loro valore integrale, comprensivo non solo dell’utilità 
attuale, ma anche — sia pure debitamente scontata — dell’utilità 
futura » (1). 

Non ci sembra che questa critica del GINI sia pertinente, perchè 
tutto lo sforzo del FISHER è teso nel definire ciò che il reddito è e 
tutta la critica che muove alla definizione corrente parte proprio 
dalla non accettazione di una definizione che tende a precisare ciò che 
il reddito dovrebbe essere. Il motivo per il quale siamo portati a re- 
spingere come definizione del reddito quella proposta dal FISHER 
riguarda un ordine di considerazioni molto diverso da quello usato 
dai suoi critici. 

Partire dalla definizione del reddito concepito come « prodot- 
to » per respingere una definizione del reddito come « consumo » può 
essere altrettanto giusto come il procedimento logico contrario. Il 
risultato finale di una disputa di questo genere può essere uno solo 
e cioè che ciascuno rimane della propria opinione. 

A noi sembra che entrambe le definizioni del reddito sin qui 
esaminate non siano altro che tentativi di definire il reddito per via 
indiretta guardando a determinate conseguenze della formazione del 
reddito. Non v’é dubbio che la formazione di un reddito darà sempre 
luogo ad un prodotto e che questo prodotto potrà a sua volta essere 
consumato o risparmiato. Ora una definizione del reddito deve pre- 
scindere dagli effetti che il reddito comporta e semmai dovrebbe 
risalire logicamente alla causa dalla quale ha origine il reddito. 


II - Il reddito come ammontare di prestazioni. 


1 - Gli aspetti sotto i quali si è cercato di definire il reddito sono, 
come si è detto, due: il primo riguarda il reddito sotto il profilo della 
produzione, il secondo sotto quello del consumo. I risultati di tutte le 
indagini non sono però sfociati che in una petitio principi per cui 


(1) C. GINI, Questioni teoriche e metodologiche ecc., pag. 50. 


688 Pietro Battara 


ciò che sempre e soltanto è rimasto definito è il prodotto o il consumo 
e mai il reddito, a meno di non ammettere, rispettivamente nelle due 
definizioni, una identità concettuale fra reddito e prodotto o fra 
reddito e consumo. 

Cercando una definizione del reddito nazionale (o di una qual- 
siasi collettività) sembrerebbe che la prima condizione da porre sia 
che al termine « reddito » sia mantenuto lo stesso significato sia che 
esso si riferisca ad un singolo individuo sia che riguardi una qual- 
siasi collettività di individui. L'ammettere che per reddito di un in- 
dividuo si intenda una certa cosa e per reddito della collettività una 
altra, significa dare al termine un significato bivalente che non può 
che indurre in una serie di errori. 

La seconda condizione perchè il reddito di una collettività possa 
essere definito è che esista una omogeneità nelle sue parti costitutive. 

Abbiamo visto come nella definizione del reddito, sotto la specie 
di prodotto, le parti costitutive erano assolutamente eterogenee e il 
reddito veniva a profilarsi come un insieme di beni e servizi, cosa 
inaccettabile per il FISHER, e che in numerosi casi in esso venivano 
comprese anche le prestazioni, quando non potevano rappresentarsi 
come beni o come servizi. La critica poi che può rivolgersi al FISHER 
non è di ordine diverso dalla critica stessa da lui mossa alla defini- 
zione del reddito come flusso di beni e servizi. Egli infatti ha tra- 
scurato del tutto quell'insieme di prestazioni delle quali pure è neces- 
sario tenere conto e che invece non riescono a trovare una sistema- 
zione in un reddito concepito esclusivamente come un ammontare di 
servizi. Ma oltre a questa lacuna, la definizione del FISHER non è 
tale da fornire un significato univoco per il reddito collettivo ed il 
reddito individuale. Il dire che la somma netta dei servizi e dei dis- 
servizi costituisce il reddito sociale, quando si considerino tutti i ser- 
vizi ed i disservizi di una collettività, e che la somma netta dei ser- 
vizi e dei disservizi rappresentino il reddito di un individuo, quando 
essi si riferiscano ad un individuo, risolve l’identità del concetto di 
reddito in modo che non può considerarsi che artificioso. Il singolo 
non considera reddito la risultante dei servizi che egli può ottenere 
da una sua prestazione. Per lui il reddito nel momento in cui esso è 
percepito altro non è che la conseguenza di un atto o di una serie di 
atti economicamente valutabili per l’utilità da essi derivante alla col- 
lettività. Nessun conto può fare il singolo percettore del reddito del 
modo come questo reddito sarà impiegato, se cioè sarà speso per 
servizi (usi) o se il suo consumo sarà differito nel tempo (rispar- 
miato). Questo e non altro è il motivo per cui la identificazione del 
reddito individuale con un insieme netto di servizi deve essere re- 
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spinta. Ma se si respinge questa definizione per il reddito del singolo, 
si deve respingere anche la definizione del reddito ~ociale data 
dal FISHER, perchè se questa fosse accolta si ammetterebbe un 
significato bivalente del termine reddito nei due casi del reddito 
individuale e del reddito sociale. Quest'ultima obbiezione non poteva 
evidentemente essere mossa al FISHER da coloro che accettano la 
definizione corrente del reddito nazionale, per la semplice ragione 
che nessuno sarebbe disposto ad accettare, mutatis mutandis, tale de- 
finizione per il reddito dei singoli. Per superare infatti lo scoglio, la 
letteratura corrente è ricorsa ad un espediente introducendo la no- 
zione di « reddito al costo dei fattori » che non può considerarsi che 
una inversione logica, perchè a sua volta il « costo dei fattori » altro 
non dovrebbe essere che il « reddito » stesso, se effettivamente si 
partisse nella definizione del reddito dalle prestazioni dei fattori pro- 
duttivi e non dal prodotto come invece si fa nella definizione corrente. 
Incongruente appare anche la distinzione, accolta ormai da tutti, 
tra « reddito al costo dei fattori » e « reddito ai prezzi di mer- 
cato » ; distinzione nata da particolari esigenze di calcolo, ma che non 
ha significato dal punto di vista della logica economica. Di fatto non 
c’è una identità tra il reddito quale risulta dalla definizione del pro- 
dotto in un determinato periodo di tempo ed il costo dei fattori pro- 
duttivi nello stesso periodo, per cui in realtà il dire che il prodotto 
di un anno al costo dei fattori è X, non significa affatto che nello 
stesso anno il costo dei fattori sia stato X. Ed è proprio da qui che 
deriva una terza condizione indispensabile perchè il reddito possa 
essere definito. 

Tra il reddito dei singoli ed il reddito della collettività a cui i sin- 
goli appartengono deve sussistere sempre una perfetta identità di 
tempo. In altri termini se un individuo consegue un reddito al mo- 
mento n, questo reddito dovrà essere attribuito al reddito della collet- 
tività nè prima nè dopo il momento n. 

Una quarta condizione riguarda la collettività alla quale attri- 
buire il reddito. Abbiamo esaminate le incertezze connesse alla col- 
lettività dei residenti nella definizione corrente. All’ammontare del 
prodotto realizzato nel paese per arrivare al reddito del paese si do- 
vevano sommare i redditi conseguiti dai residenti fuori dal paese e 
sottrarre i redditi conseguiti dai non residenti nel paese, il che creava 
notevoli difficoltà sia nel definire la collettività sia nel definire l’in- 
sieme del prodotto interno e delle prestazioni nette conseguite all’e- 
stero. Perchè una definizione del reddito possa essere accettata è 
necessario invece che non esistano dubbi sulla collettività alla quale 
riferire il reddito. 
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La quinta condizione riguarda la precisazione dal punto di vista 
concettuale — senza preoccupazioni connesse al calcolo che deve ne- 
cessariamente conformarsi ad esigenze di ordine pratico — del si- 
gnificato di reddito lordo e reddito netto. 

Detto questo rimarrebbe ancora un aspetto del problema da 
esaminare e cioè la distinzione fra reddito reale e reddito monetario. 
Sommare i controvalori monetari dei beni, dei servizi e delle presta- 
zioni è evidentemente semplice perchè esprimendo tutto in moneta 
l’eterogeneità delle componenti dei reddito monetario scompare, ma 
quando si cerca di cogliere l’insieme del reddito a prescindere dai ter- 
mini monetari si riesce soltanto in modo approssimativo ed estre- 
mamente grossolano a conoscere una misura relativa delle variazioni. 
Ma su questo argomento possiamo sorvolare poichè esso non è stret- 
tamente legato al problema della definizione del reddito. 

Una definizione che, tenendo conto delle cinque condizioni so- 
praesposte, riesca ad eliminare ogni equivoco concettuale sul signi- 
ficato del termine reddito potrà rappresentare uno strumento capace 
ad orientarci in ogni momento nel ragionamento della grandezza red- 
dito. Anche se questo concetto non devesse in alcun modo permettere 
un calcolo diretto del reddito ed anche se le valutazioni e le stime do- 
vessero essere fatte con strumenti del tutto imprecisi, in base ad un 
materiale sostanzialmente inadeguato, tuttavia la ricerca economica 
si sarà senz'altro avvantaggiata. 


2 - Prima di entrare nell’argomento specifico di una definizione 
del reddito nazionale capace di farci uscire dall’attuale incertezza è 
indispensabile una premessa sul modo di considerare le quantità 
economiche. 

La causa fondamentale che rende precario l’esame del reddito 
nazionale è che ogni qualvolta si tenta di toccar con mano una certa 
realtà che sembra attuale, fra noi e questa realtà si frappone un 
velo che rende imperscrutabile una parte di questa realtà per l’impos- 
sibilità di conoscere ad una certa data, la valutazione esatta di un 
evento (in tutto o in parte) non ancora verificatosi. Trattando della 
definizione corrente del reddito abbiamo avuto occasione di esami- 
nare l’importanza del fattore tempo sulla formazione del reddito e 
sopratutto sull’accertamento del reddito, ma allora ci siamo necessa- 
riamente limitati all'esame di quelle questioni che direttamente ri- 
guardavano il reddito concepito come prodotto. Ora invece dobbiamo 
porre in luce le quantità economiche con riferimento al tempo sotto 
un angolo visuale che ci permette alcune distinzioni assolutamente 
fondamentali per cogliere l’aspetto effettivo della realtà. 
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Per merito della scuola economica svedese soltanto in questo ul- 
timo ventennio è stata introdotta una netta distinzione fra il diverso 
modo di concepire le quantità economiche a seconda del diverso 
punto di vista in cui ci si pone rispetto al tempo. Il MYRDAL, che 
per primo ha messo in rilievo il significato dei fattori economici in 
una analisi ex-ante ed ex-post, osserva anzitutto ehe certe quantità, 
come il « valore capitale », i « prezzi di domanda e di offerta » si ri- 
feriscono sempre direttamente ad un determinato momento, mentre 
altre quantità come ad esempio il « reddito », il « prodotto », la 
« spesa », il « risparmio », l’« investimento », implicano sempre un 
periodo di tempo durante il quale esse vengono calcolate. « Ma, al 
fine di evitare ogni ambiguità queste quantità devono pure essere 
riferite ad un momento nel quale sono valutate » (1). Ne consegue 
quindi per il MYRDAL che « se si guarda dietro a sè e si considera un 
periodo passato questi termini significano prodotti, costi, ecc. effet- 
tivamente realizzati, come vengono registrati nella contabilità di un 
affare. In tale calcolo ex-post v’é necessariamente come lo dimostre- 
remo più avanti una esatta corrispondenza fra il capitale investito ed 
il valore dell’investimento lordo. Se si guarda avanti a sè una tale 
corrispondenza non esiste, se non sotto certe condizioni che sono da 
determinare. Nel caso ex-ante, è questione non di risultati realizzati 
ma di anticipazioni, di calcoli e di piani che spingono in avanti il 
processo dinamico » (2). 

Avendo riguardo alle diverse quote che costituiscono il reddito 
l’analisi ex-ante ed ex-post assume diversa importanza. La ricerca 
del MYRDAL ha per oggetto principalmente l’esame retrospettivo e 
prospettico del rendimento del capitale e dell'equilibrio fra rispar- 
mio ed investimento e cioè quei fenomeni connessi alla formazione 
del reddito per i quali il fattore tempo ha maggior rilievo e per i quali 
la programmazione delle imprese ha importanza decisiva. Secondo 
il MYRDAL nell'analisi ex-post il rendimento del capitale risulta dai 
redditi e dai conti realizzati durante un periodo, mentre nell’analisi 
ex-ante il rendimento è calcolato con riferimento ai redditi ed ai 
costi che nei programmi non esistono che sotto forma di anticipa- 
zioni capitalizzate. « E” quest’ultimo metodo di calcolo basato sulle 
anticipazioni scontate, cioè sulla redditività sperata di un'impresa, 
che naturalmente è decisivo per i programmi degli imprenditori e 
non la redditività effettivamente constatata nel corso di un periodo 
passato. Quest'ultima non ha da principio che un'importanza indi- 


(1) G. MyrDaL, L'équilibre monétaire, pag. 57, Paris, 1950. 
(2) G. MYRDAL, op. cit., pag. 58. 
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retta nei calcoli in quanto mette in evidenza una possibilità di pro- 
fitti futuri. Quale base dei calcoli ex-ante, le esperienze registrate 
ex-post possono essere veramente decisive. Ma cid non significa che 
non si debba in teoria separare i due concetti e considerare i pro- 
grammi degli uomini di affari...» (1). 

Come si dovrebbe calcolare il prodotto netto e’ nell’analisi ex-ante 
nei confronti di una ditta individuale il MYRDAL ce lo spiega nei se- 
guenti termini: 

e=b —(m + d’) 


x 


Il che significa che il prodotto netto è uguale alla somma scon- 
tata di tutte le anticipazioni del prodotto lordo per il seguente 
periodo unitario (b'), meno la somma scontata di tutte le anti- 
cipazioni del costo lordo, sotto forma di costo d’esercizio dei 
mezzi che cooperano alla produzione durante lo stesso periodo (m”), 
meno ancora le anticipazioni della variazione del valore (d’) 
calcolata per lo stesso periodo prendendo in considerazione tutte 
le previsioni di reddito e di costo per tutta la durata di vita dei beni 
capitali ed anche i tassi di interesse correnti presenti e che si attende 
siano correnti nel futuro. Tale variazione di valore è quindi definita 
come differenza fra il valore presente del capitale ed il valore del 
capitale atteso alla fine del periodo unitario variazione netta che deve 
essere riportata al suo valore presente tenendo conto dello sconto (2). 

«In via generale — scrive il M. — l’esistenza di una differenza 
fra le due valutazioni è dovuta al fattore di incertezza che si inserisce 
nel calcolo delle anticipazioni. Il processo tecnico di produzione esige 
del tempo: durante tale tempo sopravvengono variazioni che non sono 
state previste con certezza assoluta. Ne conseguono guadagni e per- 
dite. Questi guadagni e queste perdite non sono nè elementi di red- 
dito, nè di prodotto o di costo, nè sono valori capitali. Non sono 
prezzi, ma variazioni di prezzo » (3). 

Detto questo sull’analisi ex-ante ed ex-post delle quantità econo- 
miche ciò che qui interessa mettere in rilievo è che l’esame ex-post 
è possibile soltanto nel caso di un ciclo di investimento già chiuso. 
Il dire quindi che il reddito netto ex-post « è uguale alla somma to- 
tale di tutti i redditi positivi netti individuali dopo aver sottratto tutti 
i redditi netti negativi » (4) può indurre in un evidente errore pro- 


(1) G. MYRDAL, op. cit., pag. 65. 

(2) G. MYRDAL, op. cit., pag. 68. 

(3) G. MYRDAL, op. cit., pag. 69. x 

(4) B. OHLIN, Some Notes on the Stockholm Theory of Saving and Invest- 
ment, « Economic Journal », vol. XLVII, March 1937. 
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prio nella visuale ex-post del reddito, perchè un insieme di redditi 
conseguiti in un determinato periodo di tempo non sarà mai tutto 
ex-post, proprio per quella impossibilità di determinazione dei prezzi 
degli affari in corso sulla quale il MYRDAL particolarmente insiste (1). 
Che l’equivoco su questo punto sia possibile è dimostrato dalla con- 
clusione alla quale arriva lo Hicks affermando che soltanto i redditi 
ex-post rappresentano termini additivi per il fatto che la sogget- 
tività delle valutazioni prospettiche dei singoli individui rende im- 
possibile la somma delle stime (2), come se nelle valutazioni ex-post 
fosse possibile prescindere completamente dalla soggettività delle 
valutazioni in tutti quei casi, e sono la maggior parte, per i quali uno 
o più elementi sono ancora indeterminati al momento del calcolo. 

A conclusioni non diverse da quella dello Hicks arriva il PER- 
ROUX. « Il valore monetario — scrive questo A. — capitalizzato oggi 
delle entrate monetarie che una persona attende da una fonte deter- 
minata, durante un periodo, indica l'ammontare spendibile, senza 
consumo del capitale, durante tale periodo. Il procedimento corrente 
se la fonte è un capitale può essere esteso senza difficoltà insormon- 
tabili al caso nel quale la fonte è il lavoro o l’impresa. Esso si com- 
plica oltremodo quando si considerino più periodi successivi, durante 
i quali si suppone che varino: a) l’interesse; b) i prezzi. Le corre- 
zioni appropriate devono allora essere fatte dal soggetto per deci- 
dere ciò che egli può consumare tenuto conto degli avvenimenti di n 
periodi di tempo, senza intaccare il capitale in questi n periodi. A 
questo punto, la razionalità dell'analisi economica, si sostituisce alla 
razionalità del comportamento dei fatti ai quali essa si applica. E” 
questa la sola via nella quale la teoria pura giunge a determinare il 
reddito. Ad opera compiuta essa potrà considerarsi razionalmente 
soddisfatta, mentre sarà costretta a rifiutare ai fattori concreti che 
essa osserva un valore razionale. In ogni caso, le quantità e le varia- 
zioni delle quantità attraverso le quali essa spiega il comportamento 
attuale del fattore sono quantità anticipate. Essa non le può concepire 
che intimamente dipendenti dal piano soggettivo (di consumo o di 
produzione) di tale soggetto. 

L’analisi non può essere estesa alla nazione. Poichè la nazione è 
fatta da un gran numero di soggetti economici, fra à quali lo Stato, i 
cui singoli piani non sono additivi e nemmeno, il più delle volte, com- 
patibili. Così le quantità anticipate perdono il loro senso nella traspo- 
sizione, anche astrazion fatta dalle difficoltà derivanti dalla scelta 


(1) G. MYRDAL, op. cit., pag. 82. 
(2) R. Hicks, Value and Capital, pag. 178, Oxford, 1941. 
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del periodo e dalla scelta del tasso di capitalizzazione. La tecnica raf- 
finata del reddito ex-ante è inapplicabile alla determinazione del red- 
dito nazionale » (1). 

Accettando questi concetti e queste riserve dello HICKS e del 
PERROUX cercheremo di dimostrare che non soltanto non è possibile 
un calcolo del reddito ex-ante, ma nemmeno un calcolo ex-post e che 
in generale non è possibile nemmeno definire in un qualche modo il 
significato del reddito. 

Se fermiamo la nostra attenzione su quella che per la scuola 
svedese è la valutazione ex-post e guardiamo al passato, delimitando 
un certo periodo di tempo al quale le quantità economiche devono 
essere riferite e fissando un momento nel quale la valutazione viene 
compiuta, potremo avere diversi casi a seconda della natura dei red- 
diti individuali che prenderemo in considerazione. 

Un reddito da lavoro (individuale) sarà valutato ex-ante, come 
una aspettativa di reddito, nel momento antecedente a quello in cui 
l'individuo avrà fornito a chiunque si sia una sua prestazione; nel 
momento in cui un operaio o un impiegato avrà fornita la sua presta- 
zione ed avrà ottenuto il corrispettivo (in moneta o in natura) il suo 
reddito dovrà considerarsi ex-post. Nei redditi da lavoro in genere al 
termine delle prestazioni viene conferito il corrispettivo monetario 
(reddito del soggetto) ed esso è accertato al momento del suo paga- 
mento. Vi sono prestazioni però che, anche quando sono completa- 
mente fornite, creano invece che redditi soltanto aspettative di red- 
dito e ciò nella misura in cui soltanto con la vendita di un bene o di 
un servizio prodotto si potranno retribuire una parte dei fattori 
della produzione e si potrà rimborsare il capitale delle anticipazioni 
fatte a quei fattori che già sono stati retribuiti. Infatti il reddito di 
lavoro, che per chi lo percepisce è il controvalore di una prestazione 
già fornita, è, a sua volta, per chi lo paga soltanto una quantità anti- 
cipata rimborsabile soltanto all’atto della vendita del bene o del ser- 
vizio nel quale la prestazione già retribuita si è incorporata. Si ca- 
drebbe evidentemente in un errore se sommando i redditi da lavoro 
di una collettività in un periodo di tempo si concludesse senz'altro 
che il reddito della collettività non può essere inferiore al totale ot- 
tenuto. Se in pratica in genere ciò può essere quasi sempre consta- 
tato, in teoria il reddito della collettività può anche essere più basso 
della somma dei redditi di lavoro per il semplice motivo che non è 


n 


(1) F. PERROUX, Le revenu national, pagg. 19-20, Parigi, 1947. 
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detto che il capitale sia riuscito a rimborsarsi completamente degli 
anticipi corrisposti per le prestazioni derivanti dal lavoro, o, in altre 
parole, non è detto che i beni o i servizi prodotti abbiano valore 
uguale o superiore alle prestazioni che sono state necessarie a 
produrli. 

Proseguendo nel ragionamento, realizzato il valore del prodotto 
e rimborsato il capitale delle spese anticipate, rimarrà da stabilire 
da un lato il valore della prestazione del capitale, che sarà rap- 
presentato da una quota destinata a reintegrare il logoramento su- 
bito dal capitale stesso per fornire la prestazione e la retribuzione 
netta che gli spetta per il fatto di aver concorso nella produzione del 
bene, e dall'altro lato la retribuzione dell’imprenditore per le pre- 
stazioni da lui fornite. 

Realizzato il valore del prodotto a prima vista può sembrare 
che ormai tutti i redditi corrispondenti alle varie prestazioni siano 
ex-post. In realtà ciò non è esatto, perchè il logoramento del capitale 
è ancora una quantità ex-ante valutata soggettivamente sulle aspet- 
tative future delle vrestazioni (e relativi redditi) che saranno forniti 
dal capitale. 

In conclusione quando il reddito è riferito ad un determinato 
periodo di tempo ed è valutato in un certo momento ciò che appare 
reddito ex-post è in realtà un insieme di redditi effettivamente 
ex-post e di redditi ex-ante sia per le quote di capitale anticipato e 
non ancora rientrato sia per le stesse retribuzioni delle prestazioni 
del capitale. Ma non basta. Quando il reddito è rappresentato da un 
accrescimento di capitale come nel caso di un bosco o del patrimonio 
zootecnico (1), non v’é altra possibilità di calcolo da quella ex-ante 
essendo, per la natura stessa dell’accrescimento del capitale, pre- 
clusa la via ad un calcolo ex-post. 

L’aspetto fondamentale della questione, secondo noi, non ri- 
guarda la distinzione fra redditi già conseguiti ed aspettative di red- 
dito, ma invece la netta separazione fra prestazioni già fornite e pre- 
stazioni che saranno fornite in futuro come risultato di previsioni 
sul coordinamento dei fattori produttivi. In altri termini una cosa è 
l'aspettativa di un reddito per una prestazione già fornita ed altra 
cosa invece l’aspettativa di un reddito per una prestazione proget- 
tata. In genere l’aver trascurato quasi sempre la relazione fra pre- 
stazioni e redditi e l’aver visto sempre i redditi sotto la visuale dei 
prodotti e servizi forniti ha comportato una mancanza di chiarezza 
di impostazione sia nella definizione del reddito sia nell’esame dei 
fenomeni connessi con la formazione e la distribuzione del reddito. 


(1) G. MYRDAL, op. cit., pag. 67. 
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8 - La nostra attenzione si è venuta via via spostando nell'esame 
del reddito dai due termini, prodotti (beni e servizi) e consumi (usi), 
ad un terzo elemento costituito dalle prestazioni che stanno in rela- 
zione di causa ad effetto con i prodotti ed i loro successivi usi. 

Sarà utile a tale proposito, porre in luce una distinzione che, 
benchè trascurata ha, secondo il nostro modo di vedere, una impor- 
tanza fondamentale. Gli economisti tedeschi distinguono in modo 
molto preciso i due concetti di Ertrag e di Einkommen. Ertrag (che 
in italiano non si può che tradurre impropriamente con il termine 
prodotto) è l’entrata riferita all'oggetto o alla fonte del guadagno 
senza alcuna considerazione delle persone alle quali il guadagno viene 
attribuito. Einkommen (reddito) è l’entrata o il guadagno in rapporto 
alla persona che percepisce l’entrata o il guadagno e cioè con riferi- 
mento al soggetto economico (1). 

Guardando alla sostanza della distinzione ciò che ci sembra 
emergere concettualmente è che il reddito altro non può essere 
che il corrispettivo di una prestazione fornita da una persona 
come soggetto economico. Che questa prestazione possa avere 
natura diversa e possa configurarsi come una quantità di forza 
fisica messa a disposizione della collettività, una abilità manuale 
o capacità intellettuale, spirito di iniziativa o addirittura un 
insieme di cose di cui si disponga messe al servizio del benes- 
sere comune, ha poca importanza. Sia che un uomo porti sacchi, 
invece di stare al sole a scaldarsi, sia che metta a disposizione della 
collettività un sacchetto di monete d’oro, invece di custodirlo gelosa- 
mente in un forziere, in entrambi i casi la collettività si arricchisce 
delle prestazioni del facchino o delle prestazioni dell’oro dell’usuraio. 
Sono quindi queste prestazioni che, assumendo le forme più dispa- 
rate, creano nuove utilità. 

Esse hanno però tutte un carattere comune, quello cioè di rap- 
presentare utilità astratte capaci di materializzarsi in ricchezza con- 
creta e cioè in beni e servizi. 

E” del tutto evidente che parlando del reddito di una persona 


(1) A. WAGNER, Grundlagen der Volkswirthschaft (Leipzig, 1892) Erster 
Theil, pag. 400: « Ertrag. Der Begriff des Ertrags ergiebt sich, wenn die 
Einnahmen auf das Object, aus dem sie hervorgehen, zurückbezogen oder als 
Ausflüsse einer Erwerbsquelle, d.h. einer Thätigkeit, eines Rects oder einer 
bestimmten Erwerbseinrichtung, ohne Rücksicht auf die Person, der sie 
zufallen, betrachtet werden »; pag. 405: & Einkommen. Der Begriff desdelben 
ergiebt sich, indem die Einnahmen oder Ertráge in Beziehung zu der Person 
welche sie empfängt, bzw, zu dem Wirthschaftssubject gebracht werden ». 
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come corrispettivo delle prestazioni che essa fornisce siamo in tema 
strettamente economico per cui il valore è attribuito unicamente alla 
prestazione fornita. Il fatto che per fornire una nuova utilità, com- 
pleta in ogni sua parte, il soggetto economico possa andare incontro 
ad una spesa non ha importanza, perchè ciò che conta è la sua pre- 
stazione a prescindere dalle prestazioni che insieme alla sua possono 
concorrere alla creazione di una utilità complessa formata dalla pre- 
stazione sua e dalle prestazioni di altri soggetti economici. Nel caso, 
ad esempio, di un imprenditore che per produrre un bene si serve 
del lavoro di un operaio, la prestazione non sarà evidentemente costi- 
tuita dal bene prodotto, ma dalla sola prestazione dell’imprenditore, 
mentre, a sua volta, la prestazione dell’operaio sarà considerata 
distintamente. Che le prestazioni dell’imprenditore e dell’operaio si 
sommino nel bene non ha che una importanza contabile nella stesura 
del costo di produzione del bene, ma agli effetti del reddito dell’im- 
prenditore e dell’operaio ciò che è determinante sono le loro singole 
prestazioni. 

A proposito però di questo concetto di prestazioni siamo ancora 
una volta costretti a risalire alla storia delle dottrine economiche 
anche perchè nel passato si è spesso caduti in equivoci ed in inter- 
pretazioni grossolane e completamente errate. 

Il primo autore che in modo assolutamente esplicito si è riferito 
alle prestazioni per definire il reddito è il SAY ed è da rammaricarsi 
che le poche volte che nella letteratura sul reddito si accenna a 
questo A. le interpretazioni siano del tutto inesatte. 

Il SAY chiama « servizi produttivi » ciò che noi abbiamo chia- 
mato « prestazioni » a differenza del FISHER per il quale invece i 
« servizi » sono rappresentati dagli « usi ». Infatti il SAY parte da 
una definizione dei servizi produttivi che si può dire sta alla base di 
tutta la sua teoria del reddito: « Nella produzione vi è dunque un 
servizio reso dall'industria che è il lavoro dell’uomo, un servizio reso 
dal capitale, che è il lavoro al quale è sottoposto questo strumento ed 
infine un servizio reso dalla terra che è il lavoro del suolo. Chia- 
miamo servizi produttivi questi differenti servizi, poichè si deve ad 
essi se un prodotto scaturisce da una risorsa produttiva e noi li di- 
stingueremo in servizi industriali, servizi del capitale, servizi fon- 
diari » (1). 

Queste prestazioni o servizi produttivi, suscettibili di essere 
scambiati e che hanno un prezzo corrente, come tutte le altre cose 


(1) J. B. Say, Cours complet d’économie politique pratique, Tome I, pagg. 


116-117, Paris, 1840. 
45 
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che « vengono acquistate e vendute » stanno secondo il SAY all’ori- 
gine di ogni reddito: « Le capacità industriali, i capitali, le terre — 
egli scrive — rappresentano le fonti dalle quali scaturiscono i red- 
diti dei loro possessori .... Fino a quando le risorse rimangono ino- 
perose e non concorrono alla produzione, non hanno un reddito. Un 
uomo per quanto forte, fino a quando tiene le braccia incrociate, non 
produce nulla o per lo meno nulla che abbia un valore; un capitale 
che dorme in fondo ad un baule non produce nulla. Ma quando lo 
uomo vuole trarre un utile dalla sua forza o dal suo talento, il pro- 
prietario terriero dalla sua terra, il capitalista dal suo capitale, il 
servizio che essi ne ottengono e che abbiamo chiamato un servizio 
produttivo, forma il loro reddito ed essi vivono di questo reddito 
scambiandolo con i diversi oggetti dei loro consumi (1)... I servizi 
che le nostre risorse produttive sono capaci di fornire sono la sor- 
gente originaria di tutti i nostri redditi » (2). 

E’ interessante però rilevare come già questo A. si rendesse 
perfettamente conto che i beni prodotti non costituiscono il reddito 
e come egli precorresse il FISHER nel negare alla ricchezza concreta 
la qualifica di reddito: « Non è dunque la forma materiale, la sostanza 
sotto cui si mostra il reddito, l’origine di questo valore che la costi- 
tuisce come tale; è invece la circostanza d’essere scaturito da una 
fonte produttiva, qualunque sia la sostanza nella quale esso si con- 
creta. Questo valore è sempre un reddito fino al momento in cui esso 
è consumato improduttivamente dal suo proprietario, momento in 
cui esso non è più nulla, oppure fino a quando il suo proprietario lo 
destina ad un consumo riproduttivo, momento in cui esso cambia 
natura per diventare capitale e si perpetua attraverso la sua ripro- 
duzione » (3). 

La definizione del reddito individuale, data l’impostazione dalla 
quale parte il SAY, è quindi del tutto chiara poichè « le retribuzioni 
ottenute dai servizi produttivi formano il reddito dei produttori ed io 
metto nel novero dei produttori gli uomini che concorrono alla pro- 
duzione a mezzo dei loro capitali, delle loro terre, come pure coloro 
che vi contribuiscono con il loro lavoro. Le circostanze diverse che in- 
fluiscono su questi redditi determinano la proporzione secondo la 
quale le ricchezze prodotte si distribuiscono nella società » (4). Da 
questo concetto di reddito individuale il SAY passa al concetto di red- 


(1) J. B. SAY, op. cit., Tome II, pagg. 1-2. 

(2) J. B. SAY, op. cît., Tome II, pag. 3. > 
(3) J. B. Say, op. cit., Tome II, pag. 3. 

(4) J. B. Sax, Traité d'économie politique, pag. 323, Paris, 1871. 
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dito nazionale in modo del tutto naturale. Se la somma delle presta- 
zioni di un individuo determina il suo reddito a sua volta l’insieme 
delle prestazioni di tutti gli individui formeranno il reddito della col- 
lettività. Siamo ancora costretti a dilungarci citando testualmente 
PA., perchè proprio questo passaggio dalla definizione dei red- 
diti individuali alla definizione del reddito nazionale ha creato tali 
errori di interpretazione per cui si può dire che in tutta la letteratura 
posteriore la teoria del reddito del SAY è stata completamente svisata 
o fraintesa. 

« La somma dei prodotti o la quota dei redditi che ci spettano 
nel corso di un mese o di un anno formano il nostro reddito di un 
mese o di un anno. La somma dei redditi di tutte le persone di cui si 
compone la nazione forma il reddito nazionale cioè il reddito 
della nazione. Il reddito di una nazione è uguale al valore lordo 
e totale di tutti i suoi prodotti poichè questo valore è stato distri- 
buito nella sua totalità all'uno o all’altro dei suoi produttori. 
Sembra, a prima vista, che ciascuno imprenditore in particolare non 
possa attribuire al reddito che i profitti che gli restano dopo essersi 
rimborsato delle anticipazioni fatte; i redditi di tutti gli imprenditori 
presi insieme non possono che comporsi di tutti i profitti o redditi 
netti che loro spettano. Tale affermazione è esatta, ma sono preci- 
samente tutti i prodotti netti della società che equivalgono al suo pro- 
dotto lordo. 

Quando io, imprenditore industriale, acquisto il servizio di un 
operaio, non conto il suo salario nel prodotto netto della mia impresa, 
al contrario lo sottraggo ; ma l’operaio lo conta nel suo prodotto netto 
e poichè tutti i servizi che hanno concorso alla formazione di ciascun 
prodotto sono nella stessa condizione, il valore totale di tutti i pro- 
dotti è la stessa cosa che la somma dei profitti netti di tutti i pro- 
duttori. Vi ho già data questa dimostrazione; ma questa verità che il 
prodotto lordo della società è la stessa cosa del suo prodotto netto è 
stata così generalmente misconosciuta fino ad ora, che sono costretto, 
ogni qualvolta si presenta la sua applicazione, a ripetere di nuovo, 
benchè in termini diversi, le ragioni che stanno alla base di tale 
opinione » (1). 

Il SAY insiste su questa identità fra prodotto lordo e prodotto 
netto in tutte le sue opere (2) ed è interessante, ai fini di una parti- 
colare distinzione, citare la definizione del reddito che troviamo nel 
Traité: «La somma dei redditi di tutte le persone di cui si compone 


(1) J. B. Say, Cours complet, ecc., Tome II, pag. 10. 
(2) Si veda anche la nota a pag. 317 delle Oeuvres complètes di D. 


Riccarpo (Paris, 1847) a cura di J. B. Say. 
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una nazione, forma il reddito della nazione. Esso equivale al valore 
lordo di tutti i suoi prodotti; tuttavia non vi si può comprendere che 
il prodotto netto del suo commercio con l’estero, poichè una nazione 
rispetto ad un’altra è nella stessa situazione che una persona rispetto 
al suo vicino » (1). 

L’affermazione del SAY circa l’identità fra prodotto lordo e pro- 
dotto netto è stata interpretata da quei pochi AA. che si sono occupati 
della teoria del reddito del SAY nel senso che, per questo autore, gli 
ammortamenti e le manutenzioni (più generalmente i consumi sul 
fondo capitale) debbano far parte del reddito netto. Il KLEINWACHTER, 
ad esempio, ritiene senz’altro di poter coneludere che il SAY è caduto 
in errore nell’affermare questa identità, poichè in tal caso una collet- 
tività potrebbe consumare liberamente tutto ciò che produce senza 
mettere in pericolo tutta la sua economia (2) ed il DEHEN, in uno 
studio che avremo occasione ancora di esaminare, cita il SAY a so- 
stegno della tesi secondo cui gli ammortamenti fanno sempre e co- 
munque parte del reddito netto (3). 

In effetti non è affatto vero che il SAY abbia pensato che nel 
prodotto netto debba essere compreso il logoramento del fondo capi- 
tale. La ragione dell’equivoco è che secondo questo autore ciò che co- 
munemente si chiama prodotto lordo non dovrebbe nemmeno compren- 
dere il consumo del capitale quando si fa riferimento al reddito di 
una collettività. Il prodotto lordo nel SAY ha soltanto un significato 
quando si rimane nella sfera dell'economia individuale, cioè di una 
economia in cui ciò che rappresentando per una economia singola un 
costo può rappresentare nel contempo un reddito per un’altra eco- 
nomia. 

La ragione per cui il SAY dà alla sua teoria del reddito questa 
impostazione deriva dal fatto che nell'esame del reddito egli parte 
dalle prestazioni (servizi produttivi) e non dai prodotti, che sono una 
conseguenza delle prestazioni. Ora è evidente che essendo la presta- 
zione produttiva all'origine della creazione di nuove utilità, quelle 
utilità che derivano puramente da un consumo o logoramente delle 
risorse esistenti non sono utilità nuove, ma soltanto utilità vecchie 
sotto forma diversa, non rappresentano cioè servizi produttivi, ma 
ricchezza concreta trasformata. 

In altre parole il reddito lordo dell'imprenditore nella conce- 


(1) J. B. Say, Traité d’économie politique, pag. 354. 

(2) F. KLEINWACHTER, op. cit., pagg. 55-56. ÿ 

(3) P. DEHEN, Das Volkseinkommen als Leistungeinkommen, « Weltwirt- 
schaftliches Archiv », Band 57, Heft 2, Marzo 1943. 
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zione del SAY comprende il servizio produttivo e soltanto questo di 
tutti i fattori della produzione, ma non comprende qu."a parte del 
capitale che logorandosi si è incorporata nel prodotto. Il reddito netto 
dell’imprenditore è dato dalla sola remunerazione del servizio pro- 
duttivo fornito dall’imprenditore e cioè sottraendo dal suo reddito 
lordo la remunerazione dei servizi produttivi che insieme al suo 
hanno concorso nella produzione. Partendo da questi concetti sul 
reddito individuale non v’é aleun dubbio che il reddito di una collet- 
tività, visto sotto il profilo dell’insieme delle prestazioni dei singoli, 
sarà sempre e soltanto un reddito netto. L’interpretazione che ab- 
biamo dato al pensiero del SAY risulta in modo inequivocabile da una 
attenta lettura delle opere di questo A. Quando il Say, nel brano 
dianzi citato, dice che nel reddito di un paese deve essere compreso 
tutto il valore lordo della sua produzione, ma soltanto il « prodotto 
netto » degli scambi con l’estero (« poichè una nazione rispetto ad 
un’altra è nella stessa situazione che una persona rispetto al suo 
vicino ») il significato da darsi alla frase è che il reddito nazionale 
risulta da tutte le prestazioni produttive delle risorse interne del 
paese più le prestazioni fornite dall'estero, ma quest'ultime al netto 
dei costi sostenuti per ottenerle, alla stessa stregua di quanto si è 
detto a proposito della prestazione netta nel caso dell'imprenditore 
dianzi citato. 

A convalida dell'interpretazione che diamo del pensiero del SAY 
citeremo soltanto alcuni brani che ci sembrano particolarmente im- 
portanti. Trattando del reddito (servizio produttivo) che il mobilio 
fornisce al suo proprietario si legge: « bisogna fare attenzione sol- 
tanto che se il mobilio non viene conservato nelle sue condizioni ini- 
ziali, alla fine di un anno esso non sarà più ciò che era al principio 
e quindi il suo possessore non si sarà accontentato di consumare il 
servizio del suo capitale, ma avrà consumato anche una parte 
dello stesso capitale. Non bisogna calcolare come reddito di un capi- 
tale che la parte di questo reddito che rimane dopo aver prelevato 
quanto è stato necessario per mantenere inalterato il capitale. ... Co- 
munemente si chiamano capitali soltanto i valori che servono in un 
processo produttivo e che forniscono il reddito materiale. Questo 
capitale rende un profitto quando, dopo essere stato consumato e 
ricostituito interamente rimane un di più che rappresenta il profitto 
del proprietario del capitale » (1). Per quanto riguarda ancora il 
consumo delle risorse produttive le idee del SAY non sono soltanto 
chiare, ma contengono alcune osservazioni che meritano anche oggi 


(1) J. B. Say, Cours, ecc., Tome II, pag. 66. 
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di essere rilevate. « Ogni anno — egli scrive — non si consuma che 
una piccola parte del valore del capitale. Esso avrebbe alla fine del- 
l’anno la stessa dimensione che al principio, se non fosse per Pusura 
che deriva dall’uso che se ne fa. Ma anche questo uso moltiplica i 
valori prodotti e fornisce di che fare le riparazioni che conservano 
questa porzione immobiliare del capitale » (1) ed aggiunge ancora 
« Se il prodotto non basta per rimborsare tutte le anticipazioni che 
sono state fatte, ne consegue che una parte del capitale è stata con- 
sumata improduttivamente invece che riproduttivamente » (2) e di 
conseguenza « Le risorse industriali non si consumano, poichè il la- 
voratore ha lo stesso capitale che aveva quando cominciava l’opera- 
zione produttiva [Nota a piè di pagina: Per semplificare metto fuori 
questione il deterioramento determinato dall’età. Bisogna supporre 
che si vende il proprio lavoro ad un tasso vitalizio che indennizzi le 
capacità che l’età fa perdere]. Il fondo capitale è pure conservato, 
perchè abbiamo visto che il valore capitale si perpetua attraverso la 
trasformazione che gli si fa subire. Ciò che realmente viene consu- 
mato è il servizio reso da tutte le risorse. Bisogna distinguere netta- 
mente le fonti dai servizi resi dalle fonti stesse.... La società vende 
ogni anno i servizi delle risorse produttive che essa possiede e vive 
del reddito che essa ne trae. Essa si impoverisce quando indipen- 
dentemente dal prodotto delle sue fonti essa mangia (sic!) una parte 
delle risorse stesse; essa aumenta al contrario le sue ricchezze quando 
aggiunge alle risorse produttive qualche cosa » (8). In quest’ultimo 
brano interessa rilevare particolarmente due concetti che mettono 
in evidenza la modernità del pensiero del SAY riguardo alla teoria del 
reddito. Il primo riguarda le prestazioni da puro lavoro per le quali 
la remunerazione dovrebbe includere anche il decadimento delle ca- 
pacità lavorative dovuto all’invecchiamento del lavoratore ; il secondo 
invece pone in modo preciso la distinzione fra le fonti del reddito 
ed i servizi resi dalle fonti e cioè fra risorse produttive e reddito. 


4 - L’esame sin qui condotto ci ha portati ad una prima conclu- 
sione, da ritenersi fondamentale agli effetti di una definizione del 
reddito. Abbiamo cioè constatato l’esistenza di una categoria di fe- 
nomeni che permettono una definizione univoca del reddito sia che 
si abbia riguardo ad una economia individuale sia invece all’eco- 
nomia di una collettività. 

Le prestazioni produttive rappresentano il reddito reale sia se 


dal 


(1) J. B. SAY, Cours, ecc., Tome I, pagg. 132-133. 
(2) J. B. SAY, Cours, ecc., Tome I, pagg. 132-133. 
(3) J. B. SAY, Cours, ecc., Tome I, pagg. 136-137. 
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chi le fornisce è un singolo sia se sono fornite da un insieme di indi- 
vidui. Il valore monetario delle prestazioni, valutate al loro prezzo 
corrente, rappresenta il reddito singolo o collettivo in termini mo- 
netari. 

Dando al termine « prestazioni » il significato che siamo venuti 
esponendo il reddito viene a configurarsi come un insieme di termini 
omogenei che non si confondono con i beni o servizi prodotti, che 
rappresentano ricchezza concreta, nè con gli usi che da essi derivano, 
ma rappresenta le utilizzazioni delle risorse disponibili. 

Le prestazioni per poter costituire i redditi, devono essere va- 
lutabili economicamente, altrimenti esse non entrano nella sfera dei 
fatti economici. Le così dette prestazioni « gratuite » non originano 
redditi perchè ad esse manca l’elemento fondamentale dell’interesse 
economico del soggetto nè rappresentano redditi i beni o servizi (i 
flussi monetari) ai quali non corrispondono prestazioni. Scendendo 
in questo campo alle esemplificazioni, il cibo offerto da una comunità 
religiosa ai poveri, il sussidio di disoccupazione ai senza lavoro, lo 
assegno dei genitori ad un figlio che studia non rappresentano red- 
diti, perchè al trasferimento dei beni o del denaro erogato non corri- 
sponde alcuna prestazione produttiva. Come lo stampare carta mo- 
neta non significa creare reddito, così il trasferire moneta senza cor- 
rispettivamente ottenere nuove prestazioni, lascia il reddito invariato. 

Restano così soddisfatte le prime due condizioni che abbiamo 
poste alla base di una definizione del reddito. Per quanto riguarda la 
terza condizione e cioè il riferimento al tempo di formazione e di 
accertamento del reddito il problema viene ora a modificarsi sensi- 
bilmente specialmente se si tiene conto di quanto abbiamo avuto oc- 
casione di esporre al paragrafo 2 del presente capitolo. Abbiamo già 
fatto un cenno alla questione del « reddito al costo dei fattori » come 
aspetto del reddito concepito come prodotto. Se ora si guarda alle 
prestazioni produttive fornite nel corso di un periodo ci si accorge 
che rispetto al flusso dei beni e dei servizi prodotti esiste uno sfasa- 
mento che l’analisi temporale dei fenomeni economici non può tra- 
scurare. Esaminiamo pure un caso concreto dal quale risulta senza 
possibilità di equivoco l’errore di un esame periodale che non tenga 
‘conto dello sfasamento fra il reddito concepito come valore delle 
prestazioni fornite e l'ammontare del prodotto realizzato. 

Il prodotto netto dell’agricoltura di un anno risulta in base alla 
definizione corrente dal valore dei prodotti meno le spese per le ma- 
terie prime ed ausiliarie impiegate e meno gli ammortamenti e le 
manutenzioni necessari per mantenere il capitale inalterato. Ciò che 
rimane dopo aver effettuato questo calcolo dovrebbe rappresentare 
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il costo di tutti i fattori produttivi comprese le imposte. Se non che, 
rispetto al tempo, questo « prodotto netto » non è affatto costituito 
da redditi, concepiti come prestazioni produttive, rilevati nell’anno 
nel quale si è accertata la produzione. Il prodotto dell’annata agricola 
1953. risulta da una massa di prestazioni fornite in buona parte nel- 
l'annata 1952. Il bracciante che ha lavorato un campo nel novembre 
del 1952 non ha fornito soltanto una prestazione in novembre, ma ha 
pure conseguito nello stesso mese il suo reddito. Lo stesso agricol- 
tore, che ha pagato in novembre il salario del bracciante, ha prestato 
pure la sua opera e, se non ha percepito al momento alcun corri- 
spettivo, egli si è creato un’aspettativa di reddito che potrà diventare 
un reddito soltanto al momento del raccolto. Ci sembra che attri- 
buire questi redditi dovuti a prestazioni fornite nel 1952 al reddito 
(come prodotto) del 1953 implichi un errore di valutazione tale da 
infirmare ogni giudizio sul processo dinamico. Attribuire infatti al 
1953 le spese che sul suo reddito ha fatto il bracciante nel novembre 
del 1952 comporta un errore di valutazione sia del reddito sia della 
spesa del 1953. Nè è ammissibile una ipotesi di compensazione fra 
il reddito del bracciante conseguito in un anno e quello percepito 
nell’anno successivo, perchè una tale ammissione estesa alla somma 
dei redditi di tutti i braccianti inserirebbe una condizione di statica 
che davvero non potrebbe introdursi in uno schema dinamico nei 
quale una delle funzioni fosse costituita dalle variazioni del reddito, 

Fra il reddito concepito come prodotto ed il reddito concepito 
come ammontare delle prestazioni v’é una differenza, secondo noi, 
fondamentale. Nel primo caso i capitali circolanti utilizzati per retri- 
buire le prestazioni presenti, che concorrono alla formazione di beni 
futuri, non trovano una sistemazione adeguata e nella maggior parte 
dei casi sono completamente ignorati; nel secondo caso invece i capi- 
tali circolanti che retribuiscono prestazioni o aspettative di reddito 
rientrano in pieno nella teoria e rappresentano alla stessa stregua 
delle utilizzazioni dei capitali fissi, un tramite fra capitale e reddito. 
Le conseguenze della definizione corrente del reddito sui procedimenti 
di calcolo sono tali che le stesse variazioni nel tempo finiscono per 
avere scarso significato quando addirittura non risultano falsate del 
tutto. Ma questo è argomento che ha bisogno di una trattazione a sè 
essendo connesso alla tecnica dei calcoli oltre che alla definizione del 
concetto. 

La quarta condizione alla quale deve rispondere con chiarezza 
una definizione del reddito riguarda, come abbiamo detto al principio 
di questo capitolo, il problema della collettività alla quale il reddito 
deve essere attribuito. Abbiamo visto a quali incertezze conduceva la 
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definizione corrente del reddito su questo punto ed ora si tratta di 
mettere in luce come viene a risolversi la questione de "> definizione 
del reddito come ammontare di prestazioni produttive. Abbiamo visto 
le difficoltà dal punto di vista teorico di trovare una definizione della 
collettività dei residenti e soprattutto abbiamo vista l'impossibilità di 
conciliare la definizione corrente del reddito con la definizione della 
collettività per cui ad un certo momento o non si accettava più la de- 
finizione della collettività o era giocoforza allontanarsi dalla defi- 
nizione del reddito come un ammontare di prestazioni produttive. 

In effetti accettata la definizione del reddito dal punto di vista 
delle prestazioni produttive, i redditi esteri finiscono per avere la 
stessa natura dei redditi che si sono concretati nel paese definito nei 
suoi confini territoriali. Alle prestazioni fornite dagli abitanti nel 
paese si aggiungono le prestazioni nette ricevute dall’estero. Ad evi- 
tare facili equivoci si deve tener presente che bisogna attenersi alle 
vere e proprie prestazioni per cui le donazioni od i movimenti di ca- 
pitale devono essere esclusi e le merci ed i servizi insieme a tutte le 
altre retribuzioni o parti di retribuzioni vengono considerati come 
prestazioni scambiate. A tale riguardo va osservato che nel calcolo 
del reddito in effetti il criterio seguito è proprio quello or ora esposto 
anzichè quello che dovrebbe risalire alla collettività dei residenti, e 
ciò in base alla giustificazione che in pratica non si può fare altri- 
menti. 

Veniamo ora alla quinta condizione che dovrebbe precisare la 
distinzione fra reddito lordo e reddito netto almeno dal punto di vista 
concettuale. Abbiamo visto alla fine del paragrafo 3 di questo ca- 
pitolo che accogliendo la definizione del reddito concepito come in- 
sieme delle prestazioni, il concetto di reddito netto appare chiarito 
poichè le prestazioni del fondo capitale sono concepite al netto di 
ogni consumo sul fondo stesso. Se a questo modo di concepire le pre- 
stazioni nette del capitale vi è una obiezione da fare questa è sem- 
mai di ordine pratico e riguarda la difficoltà di calcolare le presta- 
zioni nette del capitale stesso, ma a noi sembra che il concetto in sè 
sia chiaro e permetta un ragionamento preciso su termini fra loro 


tutti omogenei. 


5 - Esaminati così i principi sui quali fondare la definizione del 
reddito individuale e collettivo e pervenuti alla conclusione che sol- 
tanto in base alle prestazioni produttive il concetto di reddito può 
essere illustrato in modo univoco, passiamo ad esaminare alcune in- 
congruenze che derivano proprio dal fatto di non aver tenuto enffi- 


706 Pietro Battara 


ciente conto di ciò che il reddito è in effetti e delle differenze sostan- 
ziali esistenti fra « prestazioni » e « prodotti ». 

Lo spunto alle osservazioni che seguiranno ci è dato dallo studio 
del DEHEN, che già altre volte abbiamo citato, e se la nostra scelta 
come esempio di errore di interpretazione è caduta su queste ricerche 
ciò è dovuto anche alla necessità di chiarire ulteriormente i concetti 
di «netto» e «lordo» dei quali ci siamo già ampiamente occupati. 

Nel suo studio il DEHEN tende a dimostrare che gli ammorta- 
menti e le manutenzioni fanno parte del reddito e che quindi una 
distinzione fra «reddito lordo» e «reddito netto» nella definizione 
corrente del reddito non ha alcun senso. Esaminiamo anzitutto le 
giustificazioni che l’autore adduce a sostegno della sua tesi: 

a) - Se fosse esatto che le spese per il mantenimento inalte- 
rato del patrimonio nazionale devono essere sottratte per il solo mo- 
tivo che i proprietari di beni strumentali contabilizzano la spesa di 
conservazione del patrimonio come costi, allora tutte le spese per 
materie prime, ausiliarie, ecc. dovrebbero essere escluse dal reddito 
nazionale. Alla stessa stregua i salari e gli stipendi compaiono nei 
conti profitti e perdite degli imprenditori come costi e dovrebbero 
per tali ragioni essere esclusi dal reddito nazionale. E’ chiaro, però, 
che se le spese per i salari e gli stipendi hanno natura di costo per 
gli imprenditori, essi rappresentano dei redditi per coloro che li ri- 
cevono. E lo stesso si ha per le materie prime ed ausiliarie. Il caso 
della spesa per il mantenimento inalterato del fondo capitale non è 
diverso: chi paga la prestazione per il mantenimento del fondo capi- 
tale calcola il suo valore come costo, ma chi la presta la considera 
come un reddito, e come tale deve comparire nel reddito nazionale; 

b) - Si dice che i proprietari dei beni capitali, spesso, ma non 
sempre, sottraggono la spesa per il mantenimento del loro patri- 
monio nel calcolo del loro reddito. Essi fanno ciò nella misura nella 
quale non si adempie alle necessità di sostituzione e quando hanno 
bisogno di aiuti estranei per il mantenimento del loro patrimonio. 
In altri termini, nella misura in cui ciascun proprietario provvede 
da sè, senza ricorso ad estranei, al mantenimento inalterato del 
proprio patrimonio, egli non considera il controvalore come spesa 
da portare in detrazione dal proprio reddito lordo. Pertanto, il va- 
lore monetario delle prestazioni per il mantenimento inalterato e 
rinnovamento del capitale è parte effettiva del reddito. Comunque 
le prestazioni per il mantenimento inalterato del fondo capitale sono 
comprese nel reddito nazionale, sia che siano prestate dai proprie- 


tari stessi sia che siano prestate da altri come redditi corrispettivi 
alle loro prestazioni ; 
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c) - Si può immaginare che tutta l’attività produttiva sia di- 
visa in due parti distinte: la prima produce beni di consumo e beni 
di investimento, la seconda si occupa del mantenimento del patri- 
monio nazionale. Se la teoria dominante avesse ragione nel calcolo 
del reddito nazionale dovrebbe essere compreso soltanto il prodotto 
della prima e dovrebbe essere escluso quello della seconda. 

A riprova della sua tesi il DEHEN osserva che nel calcolo del 
reddito con il criterio reale vengono sommati tutti i valori aggiunti 
della produzione, senza curarsi se questi vengono prodotti da unità 
economiche che producono beni di consumo o beni di investimento 
o beni destinati a sostituire i deperimenti. Nel calcolo del reddito 
con il criterio personale si sommano i redditi netti delle persone e 
quindi si prendono in considerazione le prestazioni di tutte le per- 
sone ed a nessuno viene in mente di escludere il reddito di quelle 
persone che sono impiegate nel mantenimento inalterato del capitale. 
Quando invece il reddito viene calcolato in base ai consumi ed ai 
nuovi investimenti sembra che, in accordo con la dottrina corrente, 
i redditi destinati a mantenere inalterato il fondo capitale debbano 
essere esclusi. La ragione però di tale esclusione dipende dal fatto 
che non c’è nessun bisogno di tener conto delle riparazioni, manu- 
tenzioni e degli ammortamenti, perchè i rispettivi valori sono già 
inclusi nel valore dei beni di consumo e di nuovo investimento. Essi 
appartengono infatti ai costi e sono inclusi quindi nei prezzi che ven- 
gono pagati per i beni e servizi di consumo e di nuovo investimento. 

La conclusione alla quale arriva il DEHEN può essere sintetizzata 
con le sue stesse parole nel modo seguente: «In realtà il reddito nazio- 
nale lordo ed il reddito nazionale netto sono la stessa cosa. Il red- 
dito nazionale vero e proprio può essere definito come reddito lordo in 
quanto comprende il valore complessivo della produzione nazionale, 
ivi comprese quindi, anche le prestazioni dirette al mantenimento 
inalterato del patrimonio. Nello stesso tempo, però, esso può essere 
chiamato reddito netto se si tiene conto dell’altra circostanza e cioè 
che esso si compone di valori netti e di redditi netti ». 

Poniamo il problema anzitutto dal punto di vista della definizione 
del reddito concepito come ammontare delle prestazioni produttive e 
distinguiamo le riparazioni, le manutenzioni e gli ammortamenti 
effettivamente compiuti (= investimenti di rimpiazzo) nel corso del 
periodo dagli ammortamenti ai quali non si è adempiuto. 

L’imprenditore che ha provveduto con investimenti di rimpiaz- 
zo al deperimento del suo capitale sottrae dal suo reddito lordo, 
insieme alle altre spese aventi natura di costo, anche quelle spese 
che corrispondono al consumo del capitale, sia che egli abbia prov- 
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veduto con i propri mezzi, nel qual caso sottrarrà il valore delle ma- 
terie prime, dei salari, ecc., sia che egli abbia fatto ricorso all’opera 
di terzi nel quale caso sottrarrà il corrispettivo delle prestazioni 
avute. La prestazione netta dell’imprenditore cioè il suo reddito, ri- 
sulterà dopo che egli avrà proceduto anche alla depurazione delle 
spese per il mantenimento inalterato del suo patrimonio. Ne conse- 
gue che in sede di valutazione del reddito nazionale verrà compreso 
per il nostro imprenditore un reddito al netto delle spese per il man- 
tenimento inalterato del fondo capitale, ma nel contempo saranno 
compresi anche i redditi di coloro che hanno fornito all’imprenditore 
le prestazioni necessarie al mantenimento inalterato del suo capitale 
ed anche qui si considererà sempre il reddito netto. 

Appare quindi evidente che se a tutti i consumi, logoramenti e 
deperimenti del capitale si fosse fatto fronte nel periodo considerato 
con investimenti di rimpiazzo, alla fine del periodo il fondo capitale 
si presenterebbe nelle identiche condizioni nelle quali si trovava al- 
l’inizio del periodo, ma nel reddito netto del periodo, concepito come 
ammontare complessivo delle prestazioni degli operatori economici, 
sarebbe compresa anche quella parte delle prestazioni che fu desti- 
nata al mantenimento inalterato del fondo capitale. 

Un esempio numerico chiarirà meglio il caso esposto. Un impren- 
ditore in un anno ha prodotto beni per un valore 100 sostenendo le 
seguenti spese: 20 per materie prime ed ausiliarie importate, 40 per 
salari, 15 per riparazioni, manutenzioni ed investimenti di rimpiazzo 
pagati ad una impresa che ha provveduto alle opere necessarie per 
mantenere inalterato il valore degli impianti. La differenza 
100 — 75 — 25 rappresenta il valore della prestazione netta dell’im- 
prenditore e cioè il suo reddito. 

Il valore della produzione dell’imprenditore, al lordo di tutte le 
spese, era, come si è visto, uguale a 100 ed il valore della produzione 
di chi ha provveduto alle manutenzioni e riparazione era di 15 e 
quindi, in complesso, il valore lordo della produzione dei due è di 115. 

Agli effetti del reddito nazionale le prestazioni da considerare 
saranno: 25 per l'imprenditore, 40 per i salari, 15 per l’impresa che 
ha effettuato le riparazioni e le manutenzioni, posto che non vi sia 
stato impiego di materie prime. Il reddito complessivo derivante dalle 
prestazioni sarà 25 + 40 +15 = 80 e poichè con gli investimenti di 
rimpiazzo si è adempiuto completamente agli ammortamenti, il capi- 
tale sarà rimasto inalterato. Vediamo ora, nello stesso caso, quale 
sarebbe il risultato se nella definizione del reddito invece che partire 
dalle prestazioni si partisse dalla definizione corrente. Il valore del 
prodotto come si è visto è 100 e da esso per eliminare la duplicazione 
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delle materie prime si dovrà sottrarre 20 per cui 100 — 20 = 80. Da 
questò valore 80 si dovrà sottrarre però 15 che è il valore inglobato 
del prodotto e che deriva dalla produzione dell'impresa che ha adem- 
piuto alle riparazioni, manutenzioni ed investimenti di rimpiazzo e 
quindi il prodotto da comprendere nel calcolo sarà 65. Ma poichè il 
prodotto dell'impresa che ha compiuto le riparazioni e le manuten- 
zioni sarà pure compreso nel reddito, complessivamente si avrà 
65 + 15 — 80 su un valore del prodotto di 115. In altri termini la 
eliminazione degli ammortamenti nel calcolo del reddito dell’im- 
prenditore sarà stata fatta non perchè gli ammortamenti e le manu- 
tenzioni non fanno parte del reddito nazionale, ma per il semplice 
motivo che se non si fosse proceduto in questo modo vi sarebbe stata 
una evidente duplicazione con il reddito dell’altro imprenditore la cui 
produzione deve essere pure considerata. Infatti se al prodotto lordo 
delle singole attività non si sottraesse, oltre al valore delle materie 
prime ed ausiliarie impiegate, anche il valore delle manutenzioni, delle 
riparazioni e degli investimenti di rimpiazzo si commetterebbe una 
duplicazione della stessa natura di quella che si avrebbe qualora non 
si sottraesse il valore delle materie prime ed ausiliarie. Infatti il 
valore delle manutenzioni, riparazioni, ecc. comparirebbe due volte e 
precisamente una volta inglobato nel valore della produzione dei beni 
ottenuti con il concorso delle riparazioni, manutenzioni, ecc. ed una 
seconda volta come prodotto delle attività che hanno provveduto al 
mantenimento inalterato del capitale. 

Nel caso dianzi esaminato l'imprenditore ha provveduto con 
investimenti di rimpiazzo al mantenimento inalterato del suo ca- 
pitale. Esaminiamo ora invece il caso in cui l'imprenditore non ri- 
tenga che il suo capitale abbia bisogno nel corso del periodo di opere 
di manutenzione, riparazione o sostituzione nonostante che sia stato 
sottoposto ad un evidente logoramento. Per calcolare il valore delle 
sue prestazioni, cioè il suo reddito, l'imprenditore dovrà provvedere 
ad un congruo accantonamento se non vorrà rischiare di compren- 
dere nel reddito dell’anno una parte del suo capitale. Usando le stesse 
cifre dell'esempio già portato ed ammesso che l’imprenditore valuti 
a 15 il consumo ed il deperimento del capitale, il suo reddito sarà 
anche in questo caso uguale a 25. Le prestazioni produttive da com- 
prendere nel reddito nazionale saranno quindi 25 + 40 = 65, te- 
nendo conto delle prestazioni dell'imprenditore e dei lavoratori. A 
differenza del caso in cui agli ammortamenti si era fatto fronte 
con investimenti di rimpiazzo mancherà nel reddito la prestazione 
di chi ha provveduto al mantenimento inalterato del fondo capitale. 
Il reddito sarà quindi invece che 80 soltanto 65 per il motivo che il 
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capitale non è rimasto inalterato, come nell'esempio dianzi esposto, 
ma avrà perso un valore pari a 15. 

Ponendoci ora dal punto di vista del prodotto appare chiaro che 
dal valore 100 va sottratto il valore 20 per le materie prime ed anche 
il valore 15 che rappresenta una quota di capitale inglobato nella pro- 
duzione; quindi nel periodo il valore del prodotto è soltanto 65 e cioè 
un valore uguale a quello che si è già ottenuto partendo dalle presta- 
zioni, mentre il prodotto 15 di chi avrebbe dovuto provvedere alla 
conservazione del capitale non si sommerà più al valore 65 perchè 
semplicemente inesistente. 

Le osservazioni sin qui fatte ci sembra abbiano messo in chiaro 
che il valore delle prestazioni tendenti a mantenere il capitale inalte- 
rato (riparazioni, manutenzioni, investimenti di rimpiazzo) effetti- 
vamente prestate vengono comprese nel reddito nazionale netto, 
mentre ciò che deve essere sempre escluso dal reddito nazionale netto 
sono à consumi e deperimenti del fondo capitale. 

Da quanto siamo venuti esponendo appare chiaro l’errore com- 
messo dal DEHEN nella distinzione fra « reddito lordo » e « red- 
dito netto », errore derivante dal non aver seguito in modo coerente 
la definizione del reddito come ammontare di prestazione confon- 
dendo le prestazioni con i prodotti. Tuttavia va riconosciuto che at- 
traverso la indagine del DEHEN un chiarimento sul contenuto delle 
operazioni che usualmente si compiono nel calcolo del reddito par- 
tendo dalla definizione corrente, è venuto alla luce. Infatti la sottra- 
zione che si fa correntemente per passare dal « reddito lordo » al 
« reddito netto » non risponde alla esigenza genericamente enunciata 
di non comprendere nel « reddito netto » gli ammortamenti e le ma- 
nutenzioni, ma a due esigenze fra loro profondamente diverse. In 
effetti l'operazione che si compie non è affatto omogenea perchè una 
parte di ciò che si sottrae non rappresenta altro che l'eliminazione 
di una duplicazione di computo (manutenzioni, riparazioni, investi- 
menti di rimpiazzo effettivamente compiuti) mentre l’altra parte rap- 
presenta la quota di fondo capitale effettivamente deperita (per con- 
sumo e obsolescenza) ed alla cui sostituzione non si è provveduto in 
alcun modo ed a cui si deve provvedere con un accantonamento sulla 
produzione corrente, 

La conclusione alla quale siamo così arrivati, ben lontana da 
quella del DEHEN, mette però in evidenza un fatto di estremo inte- 
resse-e cioè che la quantità « reddito lordo » quale risulta dalla defi- 
nizione corrente del reddito è sempre più alta del vero,. perchè con- 
tiene una duplicazione di natura identica a quella che si avrebbe se 
al prodotto complessivo non si sottraesse il valore delle materie pri- 
me ed ausiliarie impiegate nella produzione. 
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SUMMARY 


Services and Performance in the Definition of National Income 


The author first examines the difficulties of defining income on the basis 
of the concept of product, and then turns to the entirely different view proposed 
by Fisher. Fisher holds that income cannot be defined in terms of goods, but 
only in terms of the services rendered by goods, that is, of the use made of them. 
According to him, goods represent concrete wealth, while services represent the 
abstract use of that wealth. Therefore Fisher concludes that income can be 
calculated only as a sum of services and dissenvices (uses and disuses), and 
hence as a sum of consumptions. It follows that investment, which by its very 
nature is concrete wealth, cannot be part of income. The author raises two 
objections against this view: 

1) At the moment when the income is obtained, it is in practice impossible 
to distinguish what uses will be made of it; 

2) Definition of income as a net amount of uses neglects all productive 
performance which is not translated into consumption, and it is therefore not 
possible to reconcile the definition of individual incomes with that of national 
income. 

This critical examination leads the author to formulate five conditions for 
the definition of income. These are: 1) the term income must have the same 
significance whether it refers to a single individual or to a community; 2) the 
component elements of income must be homogeneous and identifiable; 3) private 
incomes and collective income must always be expressed with reference to exactly 
the same period; 4) the group whose collective income is under consideration 
must be clearly defined; 5) the distinction between the concepts of « gross » 
and «net » income must be precisely defined. 

The author makes a distinction between performance (productive services) 
ex ante and ex post. He examines G.B. Say’s income theory and points to the 
error of interpretation of which all those numerous economists are guilty who 
have attributed to Say the notion that amortization and maintenance should be 
included in net income. In fact, Say's income theory which defines income in 
terms of productive services appears as the only satisfactory one, and the only 
one capable of meeting the five conditions listed above. 

The author concludes by pointing out that in the past the error was often 
committed of duplicating items in the calculation of gross income, by including 
replacement investment. In current definitions of income, € gross income > is 
therefore always shown higher than it really is, since it contains duplication 
such as would result if total product were calculated without substracting the 
value of the raw materials and means of production employed in its production. 


RÉSUMÉ 


Services et prestations dans la définition du revenu national 


L'auteur examine d’abord les difficultés de définir le revenu à partir de la 
conception du produit et attire l’attention sur la méthode nettement différente 
de Fisher. D’après cet économiste le revenu peut être défini en tenant compte 
uniquement des services, c’est-à-dire des usages que l’on fait des biens et non 
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pas des biens eux-mémes. Les biens représentent pour lui la richesse concréte 
mais les services représentent l’usage que l’on fait de cette richesse. De cette 
prémisse Fisher arrive á la conclusion que le revenu peut étre représenté uni- 
quement comme une somme de services, c’est-à-dire comme une somme d'actes 
de consommation. Il résulte d'une telle façon de voir le problème que les inve- 
stissements ne peuvent pas faire partie du revenu á cause de leur qualité de 
richesse concrète. L'auteur oppose deux arguments à cette théorie: 

1) au moment ou le revenu apparait, la distinction entre ses destinations 
est. pratiquement impossible; 

3) la définition du revenu comme somme nette des usages néglige toutes 
les prestations productives qui ne se traduisent pas en actes de consommation 
pour lesquels il n’est pas possible de concilier la définition du revenu individuel 
avec la définition du revenu national. 

Après cet examen critique, l’auteur arrive à formuler cinq conditions de la 
définition du revenu. Ce sont: 1) le terme revenu doit toujours avoir la même 
signification qu'il s'applique à un seul individu ou qu'il se réfère à une colle- 
ctivité; 2) les éléments constitutifs du revenu doivent être homogènes et discer- 
nables; 3) entre les revenus individuels et le revenu de la collectivité doit toujours 
exister une identité parfaite quant au temps; 4) la collectivité à laquelle le 
revenu se réfère doit être définie clairement; 5) la distinction entre « brut » et 
«net » doit être définie d’une façon précise. 

Après avoir établi une distinction entre les prestations (services productifs) 
du point de vue ex-ante et ex-post, l’auteur examine la théorie du revenu de 
J. B. Say et attire l’attention sur les erreurs d'interprétation commises par 
beaucoup d’économistes qui ont attribué à Say l’idée que le revenu net doit com- 
prendre les amortissements et l’entretien. En vérité, la théorie du revenu de Say 
qui se résume dans la définition du revenu comme services productifs apparait 
être la seule satisfaisante et capable de donner une réponse productive aux 
cinq conditions citées plus haut. 

L’auteur conclut son étude en décrivant l’erreur commise en incluant dans 
le ravenu brut les investissements de remplacement qui font double emploi. 
Lorsqu'on part de la définition courante du revenu, le « revenu brut » apparaitra 
toujours plus élevé qu'il ne l’est en vérité, parcequ'il contient une duplication 
analogue à celle qui se produirait si on ne déduisait pas du produit la valeur 
des matières premières et auxiliaires employées à sa production. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Ueber die Rolle der Dienste und Leistungen 
in der Definition des Volkseinkommens 


Nachdem der Verfasser im vorhergehenden Artikel die Schwierigkeiten dar- 
gestellthat, denen man bei der Definition des Einkommens vom Produkt aus 
begegnet, so versucht er hier die Aufmerksamkeit auf die vollkommen anders 
geartete Auffassung Fishers zu lenken. Dieser Forscher definiert das Einkommen 
ausschliesslich unter Beruecksichtigung der Dienste, die die Gueter im Gebrauck 
leisten. Die Gueter sind seiner Auffassung nach konkreter Reichtum waehrend 
die Dienste den Gebrauch, den man von diesem Reichtum macht, darstellem Von 
diesen Voraussetzungen aus kommt Fisher zu der Schlussfolgerung, dass das 
Einkommen sich nur als eine Summe von Diensten darstellen laesst, das heisst 
als eine Summe von Komsumhandlungen. Aus dieser Betrachtungsweise ergibt 
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sich, dass die Investierungen, weil sie Reichtum konkreter Natur sind, keinen, Tiel 
des Einkommens darstellen. Dieser Auffassung stellt der Verfasser zwei Argu- 
mente entgegen: 

1) Im Augenblick der Enstehung des Einkommens ist die Unterscheidung 
der moeglichen Verwendungen des Einkommens praktisch unmoeglich; 

2) eine Definition des Einkommens als Nettosumme der Konsumhan- 
dlungen uebersieth alle produktiven Leistungen, die sich nicht in Konsum 
ausdruecken lassen und fuer die es unmoeglich ist, die Definition des Individual- 
einkommens mit der des Volkseinkommens zu vereinbaren. 

Nach Vollendung seiner kritischen Ueberpruefung gelangt der Autor zur 
Formulierung von fuenf Voraussetzungen fuer die Definition des Volksein- 
kommens, und zwar: 1) Der Begriff des Einkommens muss den gleichen Inhalt 
fuer das Individual- wie fuer das Kollektiveinkommen haben. 2) Die Elemente, 
die das Einkommen bilden, muessen homogen und aussonderbar sein. 3) Zwischen 
den Individualeinkommen und denen der Gemeinschaft muss vollkommene Uebe- 
reinstimmung in der Zeit bestehen. 4) Die Gemeinschaft auf die sich das Ein- 
kommen bezieht, muss klar definiert sein. 5) Die Unterscheidung zwischen 
«brutto » und « netto » muss vollkommen klar sein. 

Der Autor geht vo nder Unterscheidung der Leistungen (produktiven 
Dienste) von Gesichtspunkt ex-ante und ex-post aus um die Einkommenslehre 
von JB. Say zu untersuchen. Er beleuchtet die Irrtuemer, denen wiele Nationalo- 
konomen tverfallen sind, welche Say den Gedanken zugeschrieben haben, dass 
muessen. Die Einkommenstheorie von Say erscheint dem Verfasser als die einzig 
zufriedenstellende, da sie bei der Definition des Einkommens an die produktiven 
Dienstleistungen anknuepft. Sie ist auch die einzige, die imstande ist allen fuenf 
im Vorangehenden aufgezaehlten Voraussetzungen zu erfuellen. 

Am Schluss seiner Ausfuehrungen hebt der Verfasser den Irrtum hervor, 
dem er in der Vergangenheit verfiel, als er in das Bruttoeinkommen die Ersatz- 
investierungen mit einbezog. Wenn man von der ueblichen Definition des Ein- 
kommens ausgeht erscheint das « Bruttoeinkommen » immer hoeher als der 
Wirklichkeit entspricht, weil es eine Doppelzaehlung enthaelt aehnlich derjenigen 
welche sich ergibt, wenn man vom Gesamtprodukt die Rohmaterialien und 
Hilfsstoffe, die bei der Erzeugung verwendet wurden, nicht abzieht. 


RESUMEN 


Servicios y prestaciones en la definicion del rédito nacional 


El autor, después de examinado con anterioridad las dificultades de definir 
al rédito partiendo del concepto de producto, prosigue sus investigaciones con 
dirigir su atención hacia el planteamiento distintamente diferente que Fisher 
propone. Para este economista, el rédito se lo puede definir tan sólo con tomar 
en consideración a los servicios, es decir usos, de los bienes, y nunca a los bienes 
mismos. Representan los bienes para él riqueza completa, mientras tan sólo los 
servicios representan el uso abstracto de esta riqueza. De esta premisa saca 
Fisher la conclusión de que el rédito puédeselo configurar tan sólo como adición 
de servicios y pues, en efecto, como un monto de consumiciones. La consecuencia 
de este modo de exponer el problema, es que las inversiones, debido a su propia 
naturaleza de riqueza concreta, no pueden formar parte del rédito. 
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Opone el autor, a este planteamiento, dos razonamientos: 

1. - en el momento que se consigue el rédito, es pràticamente imposible 
la distinción entre las destinaciones del rédito, 

2. - una definición del rédito cual monto neto de usos, pasa por alto 
aquellas todas prestaciones productivas que se rematan en consumiciones, por 
lo cual no es posible conciliar la definición del rédito particular con la del rédito 
nacional. 

El examen crítico de este modo concluído lleva el autor a formular cinco 
condiciones para definir el rédito. Son ellas: 

1) - debe el término rédito tener la misma significación sea con referirse 
a una persona particular, sea con referirse a una colectividad; 2) - los elementos 
que constituyen el rédito han de ser homogéneos y podérselos individuar; 3) - 
entre los réditos particulares y el rédito de la colectividad debe siempre haber 
perfecta identidad de tiempo; 4) - la colectividad a la que el rédito se refiere, 
debe resultar claramente definida; 5) la distinción entre «bruto» y <neto » 
ha de manifestarse exacta como concepto. 

El autor, partiendo de una distinción de prestaciones (servicios productivos) 
en la visual ex-ante y ex-post, examina la teoría del rédito de G.B. Say, sacando 
a luz los errores de interpretación en los que incurrieron muchos economistas 
quienes atribuyeron a Say la idea que en el rédito neto debiéranse incluir las 
amortizaciones y manutenciones. En efecto, la teoría del rédito de Say, la que 
remonta a los servicios productivos cuando define al rédito, aparece ser la única 
que satisface, y capaz de facilitar una respuesta positiva a las cinco condiciones 
arriba citadas. 

Concluye su estudio, el autor, con poner de relieve el error en que incurrie- 
ron en lo pasado con incluir en el rédito bruto la duplicación que deriva de las 
inversiones de reemplazo. En efecto, si se parte de la definición acostumbrada 
de rédito, la cantidad « rédito bruto » resulta más y más alta que lo real, siendo 
que contiene ella una duplicación análoga a la que se lograra si no se substrayese, 
al producto total, el valor de las materias primeras y auxiliarias usadas en la 
producción. 


WORLD TRADE IN MANUFACTURES SINCE 1900 (*) 


A. K. CAIRNCROSS 


This paper has a modest objective. It is neither an analysis of 
the forces governing international trade in manufactures nor an 
assessment of the main trends over the past fifty years. It is directed 
instead towards bringing to the attention of economists the wealth 
of statistical data now available that bear on the structure of trade 
in manufactures, towards indicating how the statistics can be uti- 
lized, and towards emphasizing (what is so often neglected) that the 
ease with which adjustements are made in international trade is in 
part a function of the structure that is in course of adjustment. 

The growth of world trade in manufactured goods was first ana- 
lysed by the League of Nations, the pioneer work being that of Mr. 
FOLKE HILGERDT (1). In the past ten years there has been an increa- 
sing literature (2) and two important studies of changes in the com- 
modity composition of world trade in manufactures over the past 
fifty years have appeared, one by Mr. TYSZYNSKI (3) and the other 
by Professor SVENNILSON (4). Unfortunately, each of these economists 


(*) I am indebted to the late Mr. B. WEBER for help in the preparation of 
this article. 

(1) See especially his Industrialization and Foreign Trade, 1945, pp. 154 
et seq. 

(2) These include an unpublished study undertaken in 1945-46 by E. A. G. 
ROBINSON and Miss M. E. Hizz; E. A. G. ROBINSON, The Future of British 
Imports, « Three Banks Review », March 1953; M. FG. Scort, The Problem of 
Living within our Foreign Earnings, « Three Banks Review », June 1955; W. A. 
Lewis, World Production, Prices and Trade, 1870-1960, «The Manchester 
School », May 1952; A. K. CAIRNCROSS and J. FAALAND, Long-term Trends in 
Europe’s Trade, « Economic Journal », March 1952; A. K. CAIRNCROSS, Britains 
Export Prospects, « Times Review of Industry », June 1954; The Trend of U.K. 
Exports, « Board of Trade Journal », 27th March 1954; The Network of World 
Trade in 1952, « Board of Trade Journal », 29th May 1954; International Trade 
1952, 1958 and 1954 (GATT); and the « Quarterly Bulletins » and « Economic 
Surveys » of the Economic Commission for Europe. 

(3) H. Tyszynsk1, World Trade in Manufactured Commodities, 1899-1950, 
« The Manchester School », September 1951, pp. 272 et seq. 

(4) Professor I. SVENNILSON, Growth and Stagnation in the European Eco- 


nomy, Geneva, 1954. 
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uses a slightly different system of classification: HILGERDT, who 
confines himself to movements in the total trade in manufactured 
articles of a score of countries from 1871 onwards, uses Group IV 
of the Brussels Classification of 1913; TYSZYNSKI evolves a classifi- 
cation of his own under 16 headings and analyses the figures for 
each of 11 countries in the years 1899, 1913, 1929, 1937 and 1950: 
SVENNILSON, basing himself, like TYSZYNSKI, on Class III (Articles 
Wholly or Mainly Manufactured) of the classification in use in Bri- 
tain up to 1953, gives figures for the United States and 7 European 
countries (all of them included in TYSZYNSKI’s calculations), selecting 
for this purpose the years 1913, 1928, 1938 and 1950. SVENNILSON 
also analyses long-term changes in the exports of manufactures from 
some of those countries to selected markets outside Europe. 

In the meantime, all the countries which are the subject of 
study by TYSZYNSKI and SVENNILSON now prepare statistics in accor- 
dance with the Standard International Trade Classification, so that 
trade figures are readily available under headings that are compa- 
rable for each country but different from the headings used by 
TYSZYNSKI and SVENNILSON. The task which they set themselves 
should from now on be a relatively easy one; a study of the changes 
currently in progress in the structure of world trade in manufactures 
no longer calls for elaborate calculations. Nevertheless, remarkably 
little has been done to put such a study on any regular footing: 
there are no indices of the changes in world trade under the main 
commodity headings, and even the United Nations index for total 
world trade in manufactures is based on a limited group of countries 
and left uncorrected for « special category » exports from the United 
States (1). It is also surprising that no attempt has been made to link 
current figures under S.I.T.C. headings with the series already pre- 
pared for the past half century under the headings used by Tys- 
ZYNSKI and SVENNILSON. 

In this paper an attempt will be made to show how the work of 
HILGERDT, TYSZYNSKI and SVENNILSON can be used in conjunction 
with the new S.I.T.C. data in order to establish the main trends in 
world trade in manufactures. TYSZYNSKI’s data provide a particu- 
larly useful link, both because he has used a large number of groups 


(1) The countries included in the index issued by the United Nations in 
their « Monthly Bulletin of Statistics » were until lately: Belgium-Luxembourg, 
Canada, France, Western Germany, India, Italy, Switzerland, United Kingdom 
and United States. To these have now been added Japan, Netherlands and 
Sweden. So that the index covers about 90 per cent of total exports of manu- 
factured goods. 
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and because there is no marked divergence between his groups and 
similar groups in the S.I.T.C.. HILGERDT gives totals o:."v but, unlike 
TYSZYNSKI, he gives total imports by country as well as total exports 
so that it is possible to use his data in order to establish how the dif- 
ferent markets for manufactures have grown. SVENNILSON’s classifi- 
cation is much broader than TYSZYNSKI’s and although it is adequate 
to bring out the more important trends, it is more difficult to link 
with the S.I.T.C.. 

The commodity classification used by TYSZYNSKI and SVENNIL- 
SON is compared in Table 1 with the S.I.T.C. on the basis of British 
exports of manufactures in 1950 (1): 


TABLE 1 


Exports of manufactures from the U.K. in 1950 
on alternative classifications 


Group of S.I.T.O. Tyszynski |  Svennilson 
Manufactures | £m. £m. | £m. 
Machinery 434.1 444.1 402.1 
(71, 72) (6, 7, 8) (III F,. GY 
Vehicles 342.7 385.4 358.2 
(73) (9, 10) (III S) 
Textiles 360.7 349.9 415.8 
(65) (12) (III I-M) 
Metals 155.0 156.1 232.6 
(68) (1, 2) (III C, D) 
Chemicals 144.3 119.1 107.7 
(5) (3) (III 0) 
All other items 385.3 338.3 295.6 
(Rest of 6,8) (4, 5, 13-16) (III B, E; H, 
NSOFR ETUI) 
Total 1822.1 1793.0 1842.0 


a) The figures in brackets relate to the number of the class or group in 
the classification referred to. 

b) Omitting Group 11 and the unclassified group in TYsZYNSKI's classifi- 
cation and the unspecified group in SVENNILSON’s. 


(1) The main differences in the groupings may be briefly summarized: 
(a) Machinery 
SVENNILSON excludes tractors which he puts under « vehicles >; TYSZYNSKI 
includes tools; the S.I.T.C. includes aero-engines. 
(b) Vehicles 
SVENNILSON and the S.I.T.C. exclude rubber tyres and tubes. 
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There is close agreement between TYSZYNSKI’s classification and 
the S.I.T.C. in the totals for textiles, metals and machinery and in 
the aggregate for all manufactures but rather a large difference in 
the total for chemicals and a smaller difference for vehicles and 
miscellaneous manufactures. If the largest item, machinery, is fur- 
ther subdivided and electrical equipment and agricultural machinery 
shown separately, the sub-totals remain in close agreement; if the 
total for vehicles is sub-divided into new means of transport and old 
there is also fair agreement in the sub-totals. 

Equally close agreement is shown when the two classifications 
are compared on the basis of other countries’ exports of manufa- 
ctures in 1950. In Table 2 the groups remain the same as in Table 1 
except that vehicles and machinery are amalgamated under the 
heading « Engineering products ». 

The main divergence arises in the figures for the United States 
and results from the exclusion of special category exports (chiefly 
engineering products) in the one set of figures and their inclusion in 
the other. There are also substantial differences in nearly all the 
totals for the miscellaneous group of manufactures. In the aggregates 
for all manufactures, the differences are less than 2 per cent in four 
of the seven countries shown (Canada, France, Germany and the 
United Kingdom), and between 5 and 7 per cent in the three others 
(Belgium, Sweden and the United States). Since the differences are 
frequently in opposite directions, there is obviously less danger of 
error in moving from one classification to the other when aggregates, 
either by country or commodity group, are being used than when the 
figures relate to a single commodity group and to a single country. 


(c) Textiles 
SVENNILSON includes, and the other classifications exclude, apparel. 

(d) Metals 
SVENNILSON includes manufactures of iron and steel, most of which are ex- 
cluded from the other classifications. The apparent agreement between the 
S.I.T.C. and TYSZYNSKI totals conceals an excess of £7.4 m. in TYSZYNSKI 
under non-ferrous metals and an excess in the S.I.T.C. of £6.4 m. under 
ferrous metals (mainly steel rails). 

(e) Chemicals 
The S.I.T.C. group includes plastic materials, soap, perfumery and toilet 
preparations and essential oils, all of which are excluded from Class III 0 of 
the pre-1954 United Kingdom Trade Accounts. TyYSZYNSKI includes all of 
these except plastic materials. 

(£) Other items 
TYSZYNSKI excludes arms and ammunition; SVENNILSON excludes cement 
and newsprint. SVENNILSON also excludes exports to the Channel Islands. 
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TABLE 2 


Exports of manufactures from leading countries 
in 1950 on alternative classifications 


A. $ m. 
Enginee- à All 
ri a g ra: Textiles Metals Chemicals cines | Total 
UK: Tyszynski 2322.9 979.7 436.8 333.5 947.5 5020.4 
SLC, 2174.5 1005.9 437.1 403.7 1080.9 5102.1 
U.S, Tyszynski 3286.6 885.6 527.2 667.2 977.4 5843.0 
S.I.T.C. (1) 2863.2 397.0 505.1 698.9 1031.6 5495.9 
France Tyszynski 521.1 518.0 320.0 202.7 445.0 2006.8 
SANO 441.5 500.1 339.1 220.6 483.9 1985.2 
Germany Tyszynski 495.0 91.8 301.3 213.9 338.1 1439.0 
SL TC: 472.4 95.2 287.8 220.9 383.5 1459.7 
Belgium/ 
Luxembourg Tyszynski 1392 267.7 427.6 139.3 21173, 1191.1 
SIRIO: 155.2 27251) 432.5 135.0 281.0 1275.8 
Sweden Tyszynski 266.3 8.4 63.4 26.6 189.3 554.0 
LTT. 251.1 9.5 65.0 23.5 232.3 581.4 
Canada Tyszynski 212.5 16.0 333.6 86.0 563.3 1211.4 
SETO: 215.4 18.3 335.1: 109.6 556.4 1234.8 


(1) Excluding special category exports. 


LL 


We may begin by studying the growth of world trade in manu- 
factures in terms of the shares of the principal exporting countries. 
In Table 3 below are given the exports of each of the countries in 
TYSZYNSKI’s study except India (which does not make use of the 
S.I.T.C.). These figures show the growth in each country's exports of 
manufactures from 1899 to 1950; and in the last two columns are 
added the exports of each country in 1950, 1953 and 1954 under 
Section 5-8 of the S.I.T.C. It is possible to derive from these figures 
a very rough index of the growth in the volume of trade in manu- 
factures on TYSZYNSKI’s assumption (1) that we may deflate the 
total for 1913 by an index of the unit value of British exports and 
imports of manufactures and subsequent totals by an average of the 
indices for British and American exports of manufactures from 1913 
to 1950. After 1950 it is possible to make use of the U.N. index of the 
unit value of manufactured exports. The resulting index of volume 
is shown at the bottom of Table 3. 


(1) TYSZYNSKI, op. cit., p. 282. 
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TABLE 3 


World Trade in Manufactures, 1839-1954. 


£m. 

| 1899 1913 1929 1937 1950 | 1950 1953 1954 

| (Tyszynski) | (SI T:C:) 
U.K. 211 396 557 386 1793 1822 "2,099" "25071 
U.S.A. 72 168 501 350 2,087  1,963(*)2,557(*)2,670(*) 
France 94 164 261 105 TL 709 886 962 
Germany 145 355 512 403 527 E E 1,079 
Belgium 36 65 135 106 425 456 637 655 
Italy 22 45 88 62 273 276 315 338 
Sweden 6 y 43 45 198 207 258 296 
Switzerland 26 42 69 52 293 (293) 392 400 
Canada 2 9 80 86 432 440 669 670 
Japan 10 82 96 129 245 (245) 372 (496) 

Total 624 11292 2,842 1,723 6,989 6,932 9,492 10,237 

Value index 100 207 375 276 1,120 100 137 148 
Unit value index 100 127 178 150 412 100 117 115 
Volume index 100 163 211 184 272 100 DZ, 128 


(+) Excluding special category exports. 


The changes in the shares of the leading exporters are more 
readily apparent when Table 3 is expressed in terms of percentages: 


TABLE 4 


Share of leading exporters in world trade 
in manufactures, 1899-1954 


1899 1913 1929 1937 1950 1950 1953 1954 


U.K. 33:38 1130.05 :23:811 (2244082510826: 22 12 
U.S.A. Jo AA A 03 29.0 RANES AO al 
France ¡UL aes TA 6.1. 10.3 10.2 9.3 9.4 
Germany LA we Pi Basie! 7.5 i(-Dg 138 05152 


Belgium, Italy, 

Sweden, Switzerland 1414. 1113.11 14 SUN 4 FORRES ALGO ET Gt 
Canada 0.3 0.7 3.4 5.0 6.2 6.3 7.0 6.5 
Japan 1.6 2.5 4.1 7.5 3.5 3.5 3.9 4.8 


100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


The volume index at the foot of Table 3 brings out the rapid 
growth in world trade in manufactures before the first world war 
and the sharp change of trend thereafter. After expanding by 
perhaps 60 per cent between 1899 and 1913, the volume of trade 
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appears to have shown only a small net increase over the next quar- 
ter of a century. The initial recovery in the ’twenties ca “ied trade in 
manufactures well past the previous peak of 1918 but in the ensuing 
slump there was a sharp contraction and only part of the loss had 
been regained before the outbreak of war in 1939. TYSZYNSKVs 
figures suggest that the post-war expansion in trade in manufactures 
was already of the order of 50 per cent above the 1937 volume by 
1950; and in the next four years a further expansion of over 25 per 
cent took place. If these estimates are accepted, world trade in ma- 
nufactures is now well over twice as large by volume as in 1913 and 
three and a half times as large as at the beginning of the century. 
Moreover, it has been growing since 1950 at nearly 7 per cent per 
annum, an extremely high rate of growth except under conditions of 
recovery from slump. 

Table 4 shows the decline of the United Kingdom's share of world 
trade in manufactures from about one-third at the beginning of the 
century to little more than one-fifth in 1937; the corresponding 
advance of the United States’ share from under 12 per cent in 1899 
to 30 per cent in 1950; the decline of France up to the second world 
war and her recovery since; the rise of Japan in the prewar period; 
and the equally rapid emergence of Canada as a large industrial 
exporter. 

The trends since 1950 are also interesting. The initial improve- 
ment in the British share in total trade has been followed by a sharp 
drop to a lower proportion than at any previous time. The United 
States’ share, on the other hand, has fallen back less than one might 
expect, even when special category exports are omitted, and Canada's 
increased share has been fully maintained. Western Germany has 
come back swiftly into world markets and has been recapturing 
markets from other European producers, but she has still a long 
way to go before her share of the trade in manufactures reaches 
the pre-war proportion of undivided Germany. Until 1954 Japan 
had made comparatively little progress and in 1953 still ranked 
below Switzerland as an exporter of manufactures. Germany 
and Japan together supply just over 20 per cent of the world 
market, compared with 31 per cent in 1937 and 11 per cent in 
1950; even now, therefore, it is unlikely that a full adjustment 
has been made to the recovery of Germany and Japan as manu- 
facturing nations. 

The exporting countries in Tables 3 and 4 account for a high 
proportion of world trade in manufactures. If we accept HILGERDT's 
estimates, they normally supplied 82 per cent of the total in the first 
twenty or thirty years of this century. His figures are as follows: 
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TABLE 5 


World Exports of Manufactured Goods 


$ m. 

1901-5 1913 1926-29 
Ten leading exporters 3,261(1) 6,086(1) 10,186 
World Total 3,990 7,450 12,400 
Ratio 82 82 82 


(1) Canada omitted. As will be seen from Table 3, this omission is insigni- 
ficant. 


If the proportion in 1954 had remained at 82 per cent, world 
trade in manufactures in that year would have totalled about 
$35,000 m. This is a good deal higher than can be accounted for by 
adding together all the countries in OEEC, the United States, Ca- 
nada and Japan. For this larger group of exporters, the total in 1954 
was only $30,900 m. Calculations made by the Board of Trade suggest 
that other countries account for about 10 per cent of world trade in 
manufactures; on this basis, the total in 1954 may have come to 
about $34,300 m. which would imply a ratio for the 10 countries 
included in Table 3 of 83.5 per cent rather than 82 per cent. 

It is possible to trace the growth in exports from the leading 
countries since 1950, making a rough assumption for those members 
of OEEC for which returns under S.I.T.C. headings are not available 


TABLE 6 


World Exports of Manufactures, 1950-54 


$ m. 
1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 
United Kingdom 5,102 6,130 5,996 5,876 6,079 
Germany 1,460 2,793 3,334 3,662 4,422 
Other OEEC countries 6,704 9,777 9,197 8,944 9,659 
U.S.A. 5,496 7,401 7,290 7,159 7,477 
Canada 1,235 1,566 1,922 1,872 1,876 
Japan 687 1,184 1,057 1,041 1,389 
Total 20,684 28,851 28,804 28,554 30,902 
Index of value 100 139 139 138 149 
Unit value index(1) 100 117 121 ile E 115 
Index of volume 100 119 115 118 x 130 


(1) Index of average unit values for twelve leading exporters of manu- 
factures, from U.N. « Monthly Bulletin of Statistics ». 


World Trade in Manufacturing since 1900 723 


for 1950 (1). The figures show a peak by volume in 1951, with a dip 
in the two following years and a rapid expansion in 1954 which 
appears to be still in progress in 1955. No less than 90 per cent of the 
net increase by value in world trade in manufactures between 1951 
and 1954 was accounted for by the increase in German and Japanese 
exports. The fact that world markets were booming must have made 
it much easier for other exporting countries to adjust themselves to 
this increased competition. 


III 


If we turn next to look at the importers of manufactured goods, 
we find far less adequate data. HILGERDT’s estimates for selected 
pre-war years are reproduced in Table 7 for the 10 countries that 
featured in earlier tables as leading exporters. For convenience (and 
to allow comparison with TYSZYNSKI’s results) the exports of those 
countries in the same years are also reproduced. The S.I.T.C. data 
for 1954 are shown in the final columns. 


TABLE 7 


Imports and Exports of Manufactured Goods 
for 10 leading countries 


$ m. 
Imports Exports 
1901-05 1913 1926-29 1954 1901-05 1913 1926-29 1954 

Wks @) 455 603 1,082 1,904 1,172 2,029 2,683 6,079 
U.S. 279 475 1,064 3,323 320 721 2,027 7,477 
France 182 344 336 1,012 520 875 1,356 2,704 
Germany 183 338 512 1,215 800 1,615 2,001 4,422 
Belgium 93 169 209 1,202 166 280 448 1,835 
Italy 102 226 259 818 87 194 401 947 
Sweden 49 76 187 1,051 28 68 178 829 
Switzerland 82 134 209 695 127 192 305 1,120 
Canada ala br 309 627 2,708 sie se 336 1,876 
Japan 54 97 241 325 41 102 451 1,389 


Total 1,596 2,771 4,726 14,258 3,261 6.076 10,186 28,679 
World Total 4,160 7,720 12,920 (35,700)(?) 3,990 7,450 12,400 (34,300) 
Ratio (%) 38.4 35.9 36.6 (40.0) 81.7 81.7 82.1 (83.5) 


(2) Including Ireland except in 1954. 
(2) Assuming a margin of about 4 per cent between the recorded value of 


world exports (mainly f.o.b.) and imports (mainly c.i.f.). This is the margin 
implied in the figures for earlier years. 


(1) Le. Switzerland (for which it is possible to use TYSZYNSKI’s figures), 
Greece, Turkey and Portugal. For Italy an estimate has been provided by the 


OEEC Secretariat. 
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The countries listed in Table 7 account for about 40 per cent of 
total imports of manufactures. Earlier in the century the proportion 
seems to have been considerably lower and to have shown no ten- 
dency to grow. This is at first sight a surprising result since it might 
be thought that the industrial countries would take a diminishing 
proportion of each other's exports of manufactures. One of the 
factors at work has been the decline in East-West trade; another has 
been the rapid increase in trade in manufactures (including compo- 
nents for assembly after importation) between Canada and the Uni- 
ted States, the value of such trade reaching $3.5 b. or over 10 per cent 
of world trade in manufactures in 1953; and a third circumstance 
has been the development of manufactures, such as aluminium and 
newsprint, which are also raw materials and freely traded between 
industrial countries. 

Of the countries shown in Table 7, two (Canada and Sweden) 
import more manufactures than they export; three (Belgium, Italy 
and Switzerland) import over half the value of their exports; one 
(U.S.A.) imports about half as much as she exports (more than half 
in 1953, less than half in 1954); and the remaining four (U. K., 
France, Germany and Japan) import less than half what they export. 
Japan shows the lowest ratio of imports to exports or, looked at the 
other way round, has the highest exports of manufactures in relation 
to her imports. The German ratio, which is now a little above the 
Japanese, has changed little since the late 'twenties, whereas the 
British and Japanese ratios of imports to exports have fallen and 
the French ratio has increased. 

The most rapidly expanding markets for manufactures shown 
in Table 7 are in Belgium, Sweden and Canada. These countries also 
show the most rapid rate of increase in exports of manufactures and 
it is probable that there is some connection between these circum- 
stances: success in exporting must have enhanced importing power 
and at the same time must have added to import requirements. 

The largest single market for manufactures is now the United 
States, with Canada second and the United Kingdom third. Even if 
the exchange of manufactures between the United States and Canada 
is left out of account, the United States still takes first place and 
Canada falls only a little below the United Kingdom. Germany, Bel- 
gium, Sweden and France follow in that order. 

If we add to the countries shown in Table 7 the remaining mem- 
bers of the OEEC, we can account for a total on the import side of 
$18,278 m. (c.i.f.) in 1954 and on the export side of $30,902 m. The 
markets unaccounted for are concentrated largely in the outer ster- 
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ling area and in Central and South America, these two groups of 
countries importing manufactures to the value of #8 b. in 1953 from 
Western Europe and the United States. 

It is not possible, from earlier studies, to show how the market 
for manufactures in the primary producing countries has grown 
over the past half century. There is unfortunately no counterpart to 
TYSZYNSKI's analysis from the side of imports. SVENNILSON, however, 
gives figures of the exports of manufactures from the United 
Kingdom, the United States, France and Germany to selected 
markets at dates between 1913 and 1950 (1). These data have been 
used to construct Table 8. If we assume that the total share of these 
four exporters in imports of manufactures into the various markets 
did not change greatly between 1913 and 1950, the growth in their 
exports provides a measure of the rate of expansion of these 
markets (2). 


TABLE 8 


Exports from four industrial exporters 
to selected markets, 1918 and 1950 
$ m. 


Exports of manufactures from 


Market U.K. U.S. France Germany All four 
exporters 
1913 1950 1913 1950 1913 1950 1913 1950 1913 1950 


Argentine and 
Brazil 137.8 205.9 61.9 427.6 44.8 1163 101.6 56.0 345.1 805.8 


Turkey, French 
Morocco and 
Egypt ATA, 40:2) AO OS 24.41 663) 231.27 76.0) 104.6) 470.2 


India and 
Pakistan BOAR 9364.59 OO 12d NS O0 1 00355 26.5 9 (30 DS Lg 


Australia 151.8 686.9 26.9 75.8 2.1 22.6 17.8 27.0 198.6 811.8 
Total 661.0 1397.8 97.6 718.1 78.8 324.3 183.9 185.5 1021.3 2625.7 


The growth of the Indian market (which is rather understated 
because of the simultaneous rise of Japanese competition) was 
obviously comparatively slight in terms of current dollars; in real 


(1) op. cit., pp. 296-98. 

(2) I am indebted to the Board of Trade for a calculation showing that 
imports of manufactures into Australia grew from $338 m. (c.i.f.) in 1913 to 
$1,212 m. in 1950, i.e. in a slightly lower proportion than exports (f.o.b.) to 
Australia from the 4 countries included in Table 8. 
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terms it must have contracted sharply. The South American markets 
show much the same symptoms. Even in Australia and the Near 
East, the increase is below the average for the industrial countries 
in Table 7. So far as it goes, therefore, Table 8 bears out the general 
conclusion, reached above, that the industrial countries have taken 
an increasing share of each other’s exports of manufactures. 


IV. 


At this point it may be useful to analyse the network of world 
trade in manufactures. The latest year for which full figures are 
available is 1953 and the network in that year is shown below. For 
convenience, the flow of total exports, including primary products, 
is also shown (in brackets) underneath the corresponding flow of 
manufactures. The total amount of trade included in the diagram is 
$42.37 b. out of a total world trade in 1953 of about $75 b., the major 
omission being the exports of the sterling area and Latin American 
countries which came to about $ 16 b. The trade in manufactures 
accounted for is $27.23 b. out of a world total that was probably 
about $32 b. 

In order to simplify matters, only four headings are shown: the 
United Kingdom, the United States, Canada, and OEEC countries 
other than the United Kingdom. Japan is omitted altogether (except 
under the heading « Other Countries ») and the trade of Canada, 
other than with Western Europe and the United States, is also not 
shown. 

Each of the four exporters enjoys a decisive advantage within a 
special market: the United Kingdom in the sterling area; the United 
States in the Western Hemisphere; Canada in the United States; 
and OEEC countries in their trade with one another and with their 
overseas territories (which, with Japan and Eastern Europe make up 
a large part of « Other Countries »). Thus the United Kingdom's 
exports of manufactures to the sterling area are double the combined 
exports of other OEEC countries and the United States; the United 
States in turn exports over four times as much to Canada and nearly 
twice as much to Central and South America as to the United King- 
dom and the other OEEC countries; and the trade in manufactures 
that the latter countries carry on with one another is more than 
twice as great as their imports from the United States and the 
United Kingdom. Similarly, in the markets outside the sterling area, 
the Western Hemisphere, and Western Europe, the continental 
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OEEC countries account for about twice as much of the trade in 
manufactures as the United States and the United Kingdom. 

A number of other conclusions emerge from the diagram. One 
is the subordinate position occupied by the United States in markets 
outside the Western Hemisphere. In European markets she sells 
much less than the United Kingdom and less than half as much 
as Germany. In the British market, her sales of manufactures in 
1953 were not appreciably greater than Canada’s. It is only in the 
miscellaneous group of countries, which includes Japan and the Phi- 
lippines, that she has a larger share than the United Kingdom of 
non-American markets. It is possible that this situation reflects 
discrimination against American exports in non-dollar markets but 
it is unlikely that by 1953 discrimination was a principal determi- 
nant of the pattern of trade. 

It is also of interest to compare the success of the United 
Kingdom and the other OEEC countries in exporting manufactures 
to the Western Hemisphere. Each sells about as much in the United 
States alone as in the whole of Central and South America; but in the 
Canadian market, only the United Kingdom sells on any scale. Even 
the United Kingdom is apparently less successful in meeting Ame- 
rican competition in Canada than in Latin America. 

Of the OEEC countries which are treated as a group, Germany 
is much the most important. In 1953, for example, her exports of 
manufactures to OEEC countries, excluding the United Kingdom, 
came to $1.91 b. or over one-third of « intra-European» trade in ma- 
nufactures. Her exports to all other countries came to $1.75 b. com- 
pared with exports from the group of #7.18 b., so that in 1953 the 
German economy was more strongly oriented towards European mar- 
kets for manufactures than was the economy of the rest of Western 
Europe. 


VA 


We may turn now to the commodity composition of world trade in 
manufactures. For all OEEC countries, the United States, Canada 
and Japan, information by S.I.T.C. commodity categories goes back 
to 1951. It is more difficult to obtain adequate statistics for 1950 so 
as to provide a link with TYSZYNSKI's study. For Portugal (except 
in respect of exports), Greece, Switzerland and Turkey no data by 
S.I.T.C. category exist for 1950; for Italy (estimates only), the «Uni- 
ted Kingdom, Belgium-Luxembourg, Denmark, France, Norway, 
Portugal (in respect of exports), Canada and the United States there 
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are figures by S.I.T.C. Section and for selected S.I.T.C. Divisions, 
but without geographical breakdown; for all the other members of 
OEEC, figures exist classified by Section, Division and, in some 
cases, Groups and showing origin and destination as in 1951 and 
later years (1). 

Using the commodity groupings adopted in Table 2 and confining 
ourselves to the 10 countries for which continuous figures are avai- 
lable, we can re-calculate TYSZYNSKI’s data so as to obtain the results 
shown in Table 9. The last two columns in the table make use of the 
data published under S.I.T.C. headings. 


TABLE 9 


Commodity Pattern of Trade, 1899-1953 
£ m. 
i 1899 1913 1929 1937 1950 | 1950 1953 


Engineering products: 
Non-electrical 47.0 125.2 266.7 221.8 1240.3 


Electrical 5.8 33.0 92.5 84.7 418.7 
Transport 31.0 94.8 275.2 212.9 1132.5 
83.8 253.1 634.4 519.4 2791.5 2536 3749 

Textiles 212.8 364.6 546.3 313.7 1093.9 1099 1132 
Metals 70.6 178.8 297.0 276.1 944.4 9441 1322 
Chemicals 53.2 109.3 189.9 163.8 660.2 Thuy 984 
All other 

manufactures 203.5 385.7 674.0 450.3 1499.4 1641 2305 

Total 623.0 1291.b ) 2341.6) 123.9 6989.4 6934 9492 
Engineering products: 

Non electrical 7.5 9.7 11.4 12.9 1727 

Electrical 0.9 2.6 4.0 4.9 6.0 

Transport 5.0 7.3 11.8 12.4 16.2 

13.4 19.6 27.1 30.1 39.9 36.6 39.5 

Textiles 34.1 28.2 23.3 18.2 15.7 15.8 11.9 
Metals aes 13.8 124 16.0 13.5 13.6 13.9 
Chemicals 8.5 8.5 8.1 9.5 9.4 10.3 10.4 
All other 

manufactures 32.6 29.9 28.8 26.1 21.5 23.6 24.3 

Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


(1) I am grateful to Mr. MILTON GILBERT and the staff of the Statistics Di- 
vision of OEEC for supplying me with the above information and with some of 


the data for 1950 and 1954 used in this article. 
47 
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The main change has been a shift away from textiles and towards 
engineering products. Metals and chemicals have shown a slight 
upward trend since 1899, although the change between 1937 and 1950 
was the other way. The miscellaneous group of manufactures has 
shown a pronounced downward trend, especially since 1929. This 
group consists largely of consumer goods; and it is a fair generali- 
sation that international trade in manufactures has been moving 
away from consumer goods and towards capital goods while trade 
in manufactured materials has been relatively stable. It is unne- 
cessary to labour this point as it has been made in some detail by 
SVENNILSON and emergés clearly from TYszYNSKI's article. If Tys- 
ZYNSKI’s figures are broken down, as he suggests, (1) into consumer 
goods, finished capital goods and manufactured materials, the result 
is as follows: 


TABLE 10 


Composition of World Trade in Manufactures 


1899 1913 1929 1937 1950 
Textiles 33.5 28.8 24.1 18.9 17.3 
Other consumer goods (a) 26.8 23.1 20.5 18.9 15.1 
Capital goods (b) 12.5 18.5 25.8 28.7 37.7 
Manufactured materials 27.2 29.6 29.6 33.5 29.9 

of which: 
iron and steel 6.0 UN 7.8 9.9 8.1 
other 21.2 21.9 21.8 23.6 21.8 


100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


(a) Including « not classified ». 


(b) Including motor vehicles and other engineering products sold to final 
consumers. 


Whereas in 1899 finished consumer goods formed 60 per cent of 
trade in manufactured goods, by 1950 the proportion had fallen to 
less than one-third; on the other hand, the proportion formed by 
capital goods (including motor vehicles) had risen from one-eighth to 
three-eighths. Manufactured materials other than iron and steel re- 
mained steady at a little over one-fifth of the total, while iron and 
steel showed some tendency to increase, rising over the whole period 
from 6 to 8 per cent of total trade in manufactures. 

Next we may show how the main exporting countries have 
adapted their export trade to these trends. For this purpose it. would 


(1) op. cit., p. 276, n. 3. 
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be desirable to have figures of volume rather than value, since a 
transfer of resources to an expanding group of manufactures may 
be accompanied by a fall in their price and so be concealed in stati- 
stics of value. Nevertheless, even the value figures are a useful index 
of the speed of adjustment. 


TABLE 11 


Proportion of main categories to total 
exports of manufactures, 1899 and 1958 


| “at MT 
1899 1953 1899 1953 1899 1953 1899 1953 
U.K. 17.5 44.9 47.0 15.5 17.4 17.8 18.1 21.8 
U.S.A. 27.9 54.2 ao 6.6 34.3 20.2 29.8 19.0 
France 5.7 25.7 35.8 18.6 13.6 32.5 44.8 23.2 
Germany 8.9 45.7 20.6 5.9 20.7 25.5 49.8 22.9 


Belgium, Italy, 
Sweden, Switz-\ 8.9 25.3 42.6 15.8 19.3 29.7 29.3 29.1 


erland 


Canada 30.2 18.5 7.5 0.9 9.7 36.0 52.6 44.6 
Japan 0.2 18.1 58.4 36.1 215 21.0 19.8 24.8 
Average 13.4 39.5 34.1 11.9 19.8 24.8 32.6 24.3 


It is obvious from Table 11 that every country has had to make 
radical changes in the commodity balance of its export trade and 
that, even now, there are wide differences in export structure bet- 
ween industrialised countries. Japan, for example, is as dependent 
on textiles as the whole group of industrial exporters were in 1899; 
and although engineering exports form an increasing proportion of 
her exports, the proportion in 1953 was no higher than the average 
for world trade in manufactures in 1913. 

Over the past fifty years, the differences in export structure 
between the largest exporters appear to have narrowed. Engineering 
products now account for 45-55 per cent of the exports of manufa- 
ctures of each of the three principal exporting countries. In textiles, 
also, the spread has narrowed, although the proportion that they 
form of British exports of manufactures remains well above the cor- 
responding proportion for the United States and Germany. Metals 
and chemicals form a higher proportion of German, and a lower pro- 
portion of American, exports than formerly and the range between 
the highest and lowest proportion is much less. The miscellaneous 
group, which once formed nearly half Germany’s exports of manufa- 
ctures, now accounts for less than a quarter, and the proportion is 
very close to that for the other two countries. 
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The data in Tables 9 and 11 can also be looked at from the point 
of view of the distribution of trade between the exporting countries. 
The share of the principal exporters in each of the main categories of 
exports in 1899 and 1953 is set out in Table 12: 


TABLE 12 


Shares of leading exporters in main categories 
of exports of manufactures, 1899 and 1953 


| Engineering 


Products Textiles ee | rm 

| 1899 1953 | 1899 1953 1899 1953 1899 1953 

U.K. 44.0 25.1 46.6 28.8 29.7 16.2 18.8 19.8 

U.S. 23.9 36.9 27 15.0 19.8 22.4 10.5 21.1 

France 6.5 6.1 15.9 14.9 10.3 12.5 20.8 8.9 

Germany 15.4 15.9 14.0 6.8 24.3 14.5 35.6 13.0 

Belgium, Italy, 

Sweden and 9.6 10.8 18.1 22.4 14.1 20.7 13.0 20.2 
Switzerland | 

Canada 0.6 3.3 0.1 0.1 0.1 10.4 0.5 1259 

Japan — 1.8 PAT 11.9 iii 8.4 0.9 4.0 


100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


It is curious that no country lost ground in all four of the cate- 
gories in Table 12. The United Kingdom in 1953 had a rather higher 
proportion of world trade in the miscellaneous group; France, of the 
trade in metals and chemicals; Germany, of engineering products. 
Each of the remaining exporters gained a larger share of the market 
under each heading (except that Canada’s exports of textiles remai- 
ned negligible). No country, not even the United States, occupies the 
commanding position of the United Kingdom fifty years ago. 

Of the four categories, engineering products show the most 
stable pattern, with North America and the United Kingdom sharing 
about two-thirds of the total trade at both dates, but in very diffe- 
rent proportions. The countries of continental Europe appear to have 
preserved much the same share of the market over the period. The 
same is true, although not of each continental country, of base metals 
and chemicals, where the major changes have been the rise of Ca- 
nada and the decline of Germany and the United Kingdom. By com- 
parison, the changes in the pattern of trade in textiles and in the 
consumer goods that make up the greater part of « Other Manu- 
factures » have been much larger it is almost exceptional for a 
country to have about the same proportion as at the beginning of the 
century of world trade in these two categories of exports. 
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The development of the commodity pattern over the past few 
years is analysed in Table 13. This shows the chan_7s that have 
taken place in the exports of the countries for which a total was 


given above in Table 6 (i.e. OEEC countries, the United States, and 
Japan). 


TABLE 13 


Commodity Pattern of Trade, 1950-54 


($ m. and %) 
| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 1954 
Engineering products 7392 9754 10888 11043 11795 
% 35.9 33.8 37.8 38.7 38.2 
Textiles 3251 4674 3437 3439 3723 
Yo 15.8 16.2 11.9 12.0 12.0 
Metals 2830 4034 3593 4005 4186 
% 13.8 14.0 15.9 14.0 1325 
Chemicals 2189 3245 2855 3014 3627 
% 10.6 412 9.9 10.6 LIST 
Other manufactures 4909 7144 7029 7052 7571 
% 23.8 24.8 24.4 24.7 24.5 
Total 20573 28851 28804 28554 30902 
% 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 


The changes, except in the miscellaneous group, have been stri- 
kingly in accord with the longer-term trends already discussed. 
Engineering products have risen from 35.9 per cent of the total in 
1950 to 39.5 per cent in 1954 (1). Textiles, on that other hand, have 
fallen back from 15.8 per cent to 12.0 per cent - a fall that may be 
exaggerated because of the reaction from the high prices that textiles 
were fetching in 1951 after the outbreak of the Korean war. The 
other three groups show no clearly marked trend. 

It would be possible to carry this analysis further and show 
how the competitive position of the leading exporters has changed 
within each commodity category but this would take us too far from 
the purpose of the present paper. The main points of interest are 
brought out in Table 14 which shows the changes from year to year 
in the share of the four principal exporting areas (U.S., U.K., Ger- 


(1) The percentages in Table 13 differ somewhat from those in Table 11 
because of the inclusion of a number of European countries not included in 
Table 11. The differences, however, are comparatively trivial. 
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many and other OEEC countries) in the trade in each category of 
manufactures (1). 
TABLE 14 


Share of principal exporting areas in world trade 
by main category of manufacture, 1950-54 


| 1950 | 1951 | 1952 | 1953 1954 
| %o | Jo % | (y o 
Engineering products 
U.S. 38.7 38.2 34.8 SDL 33.4 
U.K. 29.4 25.5 24.8 23.9 23.3 
Germany 6.4 9.7 13.4 162 MES 
Rest of OEEC 21.6 22.6 22.2 20.9 21.9 
Textiles 
U.S. 12.8 13.6 15.0 13.8 12.4 
U.K. 30.6 28.2 PAE 26.5 24.5 
Germany 2.9 4.5 6.0 6.3 7.0 
Rest of OEEC 43.8 41.7 40.4 41.9 41.0 
Metals 
U.S. 17.8 16.4 18.0 15.6 16.0 
U.K. 15.4 10.1 11.2 1347 12.9 
Germany 10.2 11.4 107 11.4 11.5 
Rest of OEEC 40.2 45.4 40.3 42.9 42.3 
Chemicals 
U.S. 31.7 30.4 28.8 PAra) 27.6 
U.K. 17.9 15.9 18.0 16.5 1577 
Germany 10.2 EI 12.6 15.8 16.6 
Rest of OEEC 34.1 34.9 33.9 SA 32.4 
Other manufactures 
U.S. 20.9 19.5 19.0 19.3 18.5 
U.K. 21.8 21.0 18.9 18.2 17.4 
Germany VOL 10.5 11.0 11.9 13.6 
Rest of OEEC 35.7 35.8 36.6 35.2 34.4 


In each group, the share of the United States and the United 
Kingdom was lower in 1954 than in 1950. The downward movement 
was general and progressive, with some exceptions, particularly in 
the early years and apart from the metals group, where the changes 
from year to year were somewhat erratic. The British share of the 
world market in engineering products fell sharply in 1951 and con- 


(1) The residual in each case represents the share of Canada and Japan. 
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tinued to fall, rather less conspicuously, in each subsequent year, - 
the contraction by 1954 being quite as great as the parallel contrac- 
tion of the British share of the world market in textiles. The German 
shares in each group of manufactures except metals display an al- 
most undeviating rise that slows down perceptibly after 1952; even 
in metals there was some improvement in Germany’s share of world 
trade between 1950 and 1954. The OEEC countries, other than the 
U.K. and Germany, seem to have held their own, as group, in engi- 
neering products, metals and (after 1951) textiles, but they have 


been losing ground in chemicals and apparently also in other manu- 
factures. 


VL 


Finally, we may turn to look at the commodity pattern of im- 
ports of manufactures by market area. Here we are confined lar- 
gely to information relating to the past few years, although. there 
are also some indications of the changes at work over a longer period 
in the data provided by SVENNILSON. 

We may begin by examining the position in 1953. In that year, 
the exporting countries bought from one another about three-fifths 
of their total exports of manufactures (1). The question naturally 
arises whether there is a marked difference between the type of ma- 
nufacture that they buy in this way and the type that they export 
to other markets. To this question Table 15 supplies at least part of 
the answer. 


TABLE 15 


Esxporte and Imports of Manufactures 
by Main Categories in 1952 


OEEC countries, U.8.A., Canada and Japan 


rr — Foi Exports 
Engineering products 11043 5528 50 
Textiles 3439 1749 51 
Metals 4005 3825 96 
Chemicals 3014 1858 62 
Other manufactures 7052 7052 66 

28554 17574 62 


(1) The ratio falls to under 50 per cent if the OEEC countries that are not 
large industrial exporters are excluded (See Table 7). 
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Table 15 suggests that engineering products and textiles form 
a larger proportion of the trade in manufactures between industrial 
and other countries than of the trade that goes on between industrial 
countries. Base metals, on the other hand, would appear to be traded 
mainly between industrial countries. Chemicals seem to be of about 
the same importance in the two sets of markets. In general, indu- 
strial countries import a more miscellaneous group of consumer 
goods, with textiles forming a smaller component, and mix a larger 
proportion of base metals with their imports of finished capital 
goods. 

We may check these conclusions by comparing the commodity 
composition of exports from the three main areas to one another 
(including, for this purpose, Canada) and to the various third mar- 
kets (excluding Canada) shown in the network of trade in manu- 
factures. The results of this comparison are set out in Table 16: 


TABLE 16 


Commodity composition of trade in manufactures between 
major industrial areas and between those areas 
and third markets, 1953 


oe E eee. oe e - 1 Y $ 000 m. 
| Engineering , A : Other | n) 
del : al Droducte Textiles | Jets | Chemicals Manufactixes! | Total 
aw z - a All 
1 ue US, | Intra ied Intra pee Intra iia’ Intra nen jane mar- mar- 
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1.81 2/07 14025940 94 9828 84 MáS 66 CTI Sess 


U.S. 7.16 
U.K. 92° A E A AM 1S) rs 54 A Oo NS 
Other 
OEEC 
countries 2.14 1.85 ¿931107201480 27000:845.62 1204-1026 7.48 515 12.57 
Total 4.87 5.64 1.42 1.62 2.08 1.27 1.36 1.42 3.23 2.71 12.96 12.66 25.64 


It is apparent from Table 16 that engineering products do indeed 
form a larger proportion of trade with markets outside the continent 
of Europe and North America than of trade within or between those 
continents. This is true also, but to a much smaller extent, of textiles. 
On the other hand, as emerged from Table 15, base metals enter 
more largely into trade between the industrial areas than into their 
trade with third markets; and the same is true, though less mar- 
kedly, of trade in miscellaneous manufactures. 

Table 16 also brings out the different market orientation_of the 
three areas, already apparent in the network above. The British ex- 
port trade depends particularly heavily on non-industrial markets 
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and although its share of those markets is highest in textiles, it is in 
engineering products that dependence on « third » ma. “ets is grea- 
test in comparison with sales to other industrial countries. For the 
other OEEC countries it is in metals that they have the largest share 
of «third » markets but again it is in engineering products that 
dependence on those markets is greatest. 

On the whole, however, it is the resemblance rather than the 
difference between the commodity pattern of exports to the two sets 
of markets that is most striking. There appears to be a strong ten- 
dency for the structure of a country's export trade to vary compa- 
ratively little from one group of markets to another. 

To return to imports, Table 17 sets out the imports of manu- 
factures of the ten leading exporters that have appeared in earlier 
tables. 


TABLE 17 


Imports of Manufactures into leading industrial countries, 1953 


$ m. 
Engin- Other 
eering Textiles Metals Chemicals manu- Total 
products factures 
U.K. 445 135 595 212 409 1796 
U.S. 355 315 1294 380 1425 3769 
France 425 46 160 119 173 923 
Germany 126 195 282 95 209 907 
Belgium 390 86 197 121 339 1133 
Italy 296 40 173 97 157 763 
Sweden 317 145 144 92 195 893 
Switzerland 196 72 106 72 162 608 
Canada 1485 230 236 241 768 2960 
Japan 161 15 31 69 43 319 
Total 4196 1279 3218 1498 3880 14071 
YE “lo So dp So Ve 
U ¿ES 24.8 7.5 33.1 11.8 22.8 100 
U.S. 9.4 8.4 34.3 10.1 37.8 100 
France 46.0 5.0 17.3 12.9 18.7 100 
Germany 13.9 21.5 31.1 10.5 23.0 100 
Belgium 34.4 7.6 17.4 10.7 29.9 100 
Italy 38.8 5.2 22.7 12.7 20.6 100 
Sweden 35.5 16.2 16.1 10.3 21.8 100 
Switzerland 32.2 11.8 17.4 11.8 26.6 100 
Canda 50.2 7.8 8.0 8.1 25.9 100 
Japan 50.4 4.7 9.7 21.6 13.5 100 
Total 29.8 O 22.9 10.6 27.6 100 
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The pattern of imports is a highly variable one; hardly any two 
countries are alike. The three largest industrial exporters, however, 
show some similarity, except that the United States has particularly 
low imports of engineering products and an unusually high propor- 
tion of imports of miscellaneous manufactures, while Germany’s 
imports include a high proportion of textiles and the United King- 
dom's of engineering products. There is also some similarity in im- 
port structure between the European countries other than Germany 
and the United Kingdom, the biggest scatter being in textiles. Che- 
micals once again show the most stable proportion of total trade in 
manufactures, forming from 10 to 13 per cent of total imports in 8 
of the 10 countries. 


RIASSUNTO 


Il commercio mondiale dei prodotti manufatti dal 1900 


x 


Dal 1950 è stato possibile ottenere, per un crescente numero di paesi, 
statistiche del loro commercio ripartito per gruppi tipo di merci (SITC). Questi 
gruppi possono essere approssimativamente collegati con quelli usati dal Tys- 
zynski nella sua analisi del commercio mondiale dei prodotti manufatti dal 1899 
al 1950 e consentono così di considerare la tendenza attuale sotto una prospettiva 
più ampia. E’ anche possibile far uso dei lavori di Hilgerdt e Svennilson per 
ottenere alcune indicazioni sul modo in cui i mercati di importazione si sono 
sviluppati nello scorso mezzo secolo. 

Le principali conclusioni dedotte da questa analisi sono: 

1. Il volume del commercio mondiale dei prodotti manufatti è aumentato 
di circa il 7% all’anno ed è attualmente oltre due volte quello del 1913. 

2. Rilevanti cambiamenti si sono avuti nella parte di questo commercio 
spettante ai maggiori esportatori. Gli Stati Uniti e il Regno Unito hanno mutato 
posto da prima della guerra; entrambi hanno perso terreno, ma, unitamente, 
continuano a fornire circa metà delle esportazioni mondiali di prodotti manufatti. 

3. I paesi industriali assorbono una parte crescente delle rispettive espor- 
tazioni di prodotti manufatti; le importazioni di prodotti manufatti in alcuni dei 
principali paesi sottosviluppati risultano poco aumentate dal 1913. 

4. I principali paesi esportatori godono di un decisivo vantaggio nell’am- 
bito di un mercato particolare ed hanno molto meno successo nella concorrenza 
fuori di esso. 

5. Vi è stato un notevole spostamento, tuttora in progresso, dal com- 
mercio dei beni di consumo verso il commercio dei beni capitali, con il commercio 
dei « materiali manufatti » relativamente stabile. 

6. Ogni paese esportatore ha dovuto effettuare negli ultimi cinquanta 
‘anni radicali mutamenti nella composizione del proprio commercio di prodotti 
manufatti; si sono ridotte le differenze nella struttura del commercio dei prin- 
cipali paesi esportatori. 

7. I prodotti meccanici e tessili partecipano al commercio con i mercati 
al di fuori dell'Europa e dell’America del Nord in proporzione più elevata di 
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quella in cui partecipano al commercio in o fra quei continenti; l’opposto si 
verifica per i metalli base. 

8. La struttura delle esportazioni di prodotti manufatti di ciascun paese 
tende a variare relativamente poco da un gruppo di mercati ad un altro. 


RÉSUMÉ 


Le commerce mondial de produits manufacturés 


Depuis 1950, il a été possible d'obtenir pour un nombre croissant de pays 
des statistiques de leur commerce international par groupes de marchandises 
(SITC). Ces groupes peuvent être rattachés a ceux employés par Tyszynski 
dans son analyse du commerce mondial de produits manufacturés de 1899 à 1950 
et permettent de voir la tendance actuelle dans une perspective plus large. Il 
parait également possible de se servir des travaux de Hilgerdt et Svennilson 
afin d’obtenir des indications quant à la croissance des marchés d'importation 
de produits manufacturés pendant les cinquante dernières années. 

Cette analyse nous mène aux conclusions suivantes: 

1. Le volume du commerce mondial des produits manufacturés s’est accru 
de presque 7% par an et a plus que doublé depuis 1913. 

2. Les parts respectives des plus grands exportateurs ont beaucoup 
changé. Les Etats-Unis et la Grande Bretagne ont échangé leur place depuis 
l'avant guerre; tous les deux ont perdu du terrain mais continuent ensemble à 
livrer presque la moitié des exportations mondiales de produits manufacturés. 

8. Les pays industrialisés ont acheté une part croissante des exportations 
de produits manufacturés des autres pays industrialisés; les importations de 
produits manufacturés dans les principaux pays sous-developpés n’ont presque 
pas augmenté depuis 1913. 

4. Les principaux pays exportateurs jouissent d’un avantage décisif à l’in- 
térieur d’un marché spécial et ont beaucoup moins de succès au dehors d’un tel 
marché. 

5. Il y a eu une tendance marquée qui est en progression constante de di- 
minuer le commerce de produits de consommation en faveur des produits d'in- 
vestissement. Les « matériaux manufacturés » restent relativement stables. 

6. Tous les pays exportateurs ont changé d’une façon radicale pendant les 
dernières cinquante années la composition de leur commerce de produits manu- 
facturés; les différences de structure existant entre les principaux exporta- 
teurs ont diminué. 

7. Machines et textiles participent dans une proportion plus grande au 
commerce avec des marchés en dehors de l’Europe et de l'Amérique du Nord 
qu’au commerce à l’intérieur ou entre ces continents; le contraire est vrai pour 
les métaux de base. 

8. La structure du commerce extérieur en produits manufacturés d’un 
pays a une forte tendance à rester comparativement stable d’un groupe de mar- 


chés à l’autre. 
ZUSAMMENFASSUNG 
Der Welthandel in Industrieprodukten seit 1900. 


Seit 1950 ist es fuer eine steigende Anzahl von Laendern moeglich Aus- 
senhandelsstatistiken zu erlagen, welche nach Warengruppen (SITC) aufge- 
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spalten sind. Diese Gruppen lassen sich an diejenigen anschliessen, die Tyszynski 
in seiner Analyse des Welthandels in Industrieprodukten von 1899 bis 1950 ver- 
wendet hat; so wird es moeglich die gegenwaertige Tendenz unter einem wei- 
teren Gesichtspunkt zu betrachten. Man kann auch die Arbeiten von Hilgerdt 
und Svennilson benutzen um daraus gewisse Schluesse auf die Art des Wachs- 
tums der Einfuhrmaerkte fuer Industrieprodukte waehrend des letzten halben 
Jahrhunderts zu ziehen. 
Die Hauptergebnisse einer derartigen Untersuchung sind die folgenden: 

1. Das Volumen des Welthandels in Industrieprodukten ist um beinahe 
7% jaehrlich gewachsen und ist heute mehr als doppelt so gross als 1913. 

2. Der Anteil der fuehrenden Ausfuhrlaender an diesem Handel hat sich 
stark veraendert. Die Vereinigten Staaten und Grossbritannien haben seit der 
Workriegszeit Platz gewechselt; beide haben Boden verloren, stellen aber zu- 
sammen immer noch beinahe die Haelfte des Weltexportes an Halb-und Fertig- 
waren bei. 

3. Industrielaender haben einander in steigendem Mass ihren Export an In- 
dustrieprodukten abgenommen; die Einfuhr von Industrieprodukten in einige 
der fuehrenden unterentwickelten Laender scheint seit 1913 nur wenig gestiegen 
zu sein. 

4. Die fuehrenden Ausfuhrlaender erfreuen sich entscheidender Vorteile 
innerhalb eines Spezialmarktes und koennen ausserhalb viel weniger erfolgreich 
konkurrieren. 

5. Es besteht eine deutliche Tendenz, zur Vermehrung des Handels in 
Kapitalguetern auf Kosten des Austausches von Konsumguetern, wobei Halb-und 
Fertigwaren verhaeltnismaessig gehalten sind. 

6. Jedes Ausfuhrland musste in den letzten fuenfzig Jakren gruendliche 
Aenderungen in der Zusammensetzung seines Halb-und fertigwarenhandels 
vornehmen; die Unterschiede in der Handelsstruktur der wichtigsten Aus- 
fuhrlaender haben sich verkleinert. 

7. Textilien und Produkte der Maschinenindustrie haben einen groesseren 
Anteil am Handel mit Maerkten ausserhalb Europas und Nordamerikas als am 
Handel innerhalb oder zwischen diesen Kontinenten; das Gegenteil gilt fuer 
Metalle. 

8. Es scheint, dass die Struktur der Ausfuhr eines Landes an Industrie- 
produkten von einer gruppe von Maerkten zum anderer nur wenig Veraende- 
rungen ausgesetzt ist. 


RESUMEN 


El comercio mundial de productos manufacturados, desde 1900. 


Fue posible obtener, desde 1950, sobre un número creciente de naciones, 
estadísticas de su comercio repartido por grupos tipo de mercancías (SITC). 
Estos grupos se los puede aproximadamente conexionar con los que Tyszynski 
usó en su análisis del comercio mundial de productos manufacturados desde 1899 
hasta 1950, y de este modo consienten ellos tomar en consideración la tendencia 
actual bajo más amplia perspectiva. También es posible usar los trabajos de Hil- 
gerdt y Svennilson para obtener unas indicaciones acerca de la manera cómo los 
mercados de importación se desarrollaran durante el medio siglo ppdo. 

Las conclusiones principales que de este análisis se deducen, son: 
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1. El giro del comercio mundial de productos manufacturados se acre- 
centó en cerca de 7% por año, y es en la actualidad más de dos veces mayor que 
el de 1913. 

2. Considerables cambiamentos ocurrieron en la parte de este comercio 
que les corresponde a los mayores exportadores. Los Estados Unidos de América 
del Norte y el Reino Unido mudaron puesto desde antes de la guerra; ambos per- 
dieron terreno, pero, conjuntamente, siguen suministrando cerca de la mitad de 
exportaciones mundiales de productos manufacturados. 

3. Las naciones industriales absorben una parte creciente de sus respec- 
tivas exportaciones de productos manufacturados; las importaciones de pro- 
ductos manufacturados, en unas de las principales naciones subdesarrolladas, 
resultan haber aumentado en poco desde 1913. 

4. Las principales naciones exportadoras gozan de una ventaja decisiva 
en el cuadro de un mercado particular y tienen mucho menor éxito en la compe- 
tencia fuera de él. 

5. Hubo transladación notable, la que está progresando aún, desde el co- 
mercio de bienes de consumo hacia el comercio de bienes capitales, siendo rela- 
tivamente estable el comercio de « materiales manufacturados ». 

6. Toda nación exportadora tuvo que efectuar, en estos últimos cincuenta 
años, mudanzas radicales en la eomposición de su propio comercio de productos 
manufacturados; se redujeron las diferencias en la estructura del comercio de 
las principales naciones exportadoras. 

7. Los productos mecánicos y textiles toman parte en el comercio con los 
mercados fuera de Europa y América del Norte en proporción más elevada que 
la en que participan en el comercio dentro o entre esos continentes; ocurre lo 
opuesto en lo que toca a los metales base. 

8. La estructura de las exportaciones de productos manufacturados de 
cada nación, tiende a variar relativamente en poco de un grupo de mercados a 
otro. 


INCOME TAXATION, OUTPUT, AND PRICES 
II. - TOTAL EFFECTS 


CHALLIS A. HALL, JR. and JAMES TOBIN 


In the remaining parts of the essay, total effects of income taxa- 
tion are examined for complete aggregative models. Throughout this 
discussion, prices and real income are emphasized as key variables (’). 
The total effects of government transactions are examined for 
three special cases of our general model. The characteristics distin- 
guishing the three models are summarized in Table 2. The models 
are called « Classical, » « Neo-Keynesian, » and « Neo-classical » ; but 
these labels are merely for descriptive convenience and are not meant 
to associate any particular authors with the assumptions of the mo- 
dels. 

Values of the variables which satisfy simultaneously all the 
structural equations of a model constitute a solution of the system. 
For a static economic model of the type we are considering, a solution 
is an equilibrium. The total effects of a tax are given by comparing 
equilibrium or solution values of real income and prices in two situa- 
tions, one with the tax and the other without the tax. It is instruc- 
tive to examine this solution by classifying the variables and equa- 
tions in two categories: (1) those which determine aggregate demand 
and (2) those which determine aggregate supply. Aggregate demand 
is the amount of real income (or real output) which the community 
demands through its decisions to spend; aggregate supply is the a- 


(*) The direction of change in total real income and price level are not by 
themselves indicative of the « incidence » of taxation, or of any other government 
transaction. In its formal sense, tax incidence refers to the allocation to indivi- 
duals of the difference between real income before taxes in the post-tax equi- 
librium and real income after taxes in that same equilibrium. This difference, 
usually called the tax burden, is allocated among income recipients in accordance 
with the tax base. Thus, receipts from a proportional income tax are allocated 
in proportion to real incomes, classified according to size, functional source, or 
some other criterion. Tax-induced changes in total real income and the price 
level would not affect the incidence of an income tax in this formal sense. They 
would be relevant, however, if the comparison were between real income in 
the pre-tax equilibrium and real income after taxes in the post-tax equilibrium. 
Here, the difference allocated includes changes in real income before taxes. Both 
changes in the price level and changes in real income affect the shares of 
wages, profits, and other property incomes, although in the formal sense of 
incidence a proportional income tax bears equally on all shares. 
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mount of real income (or output) which the community supplies 
through its decisions to produce. 

In the models set forth in Tables 1 (') and 2, six structural re- 
lations (numbers 1-5 and 10) and the variables included in them de- 
termine aggregate demand. The remaining three structural relations 
(numbers 6-8) determine aggregate supply. In the neo-classical va- 
riant the ninth equation complicates the picture, since it bridges the 
demand and supply subsystems. 

For either of the systems other than the neo-classical, the equi- 
librium solution may be described in terms of equality of aggregate 
demand and aggregate supply. Within the aggregate demand sub- 
system, the other variables may be expressed as functions of real 
income and the price level. Thus, solution of the subsystem yields a 
relation between real income and the price level. Similarly, an aggre- 
gate supply relationship between real income and price level may be 
derived from the supply equations. Together these two relationships 
determine the equilibrium solution levels of real income and price. 
In the neo-classical variant the demand relationship must express 
real income as a function of wealth as well as of the price level, and 
wealth is determined by the supply equations (numbers 6-9). Real in- 
come is also determined by these four equations; thus, the demand 
equations determine the price level. 


Classical Model 


According to the classical model of an anarchic economy, aggre- 
gate demand is larger the lower the price level. Since the level of 
money income is fixed by the quantity of money (M = kY), the re- 


lation between » and > is a rectangular hyperbola. Spending is di- 


vided between consumption and investment in accordance with the 
saving and investment functions, and the rate of interest equates sa- 
ving and investment. In contrast, aggregate supply is constant at 
all price levels. Labor demand and labor supply are both functions 
of only one variable, the real wage rate; their equality determines 
the level of employment and of the real wage. This solution is inde- 
pendent of the price level. The equilibrium aggregate supply of real 
income is uniquely determined by this level of employment. Figure 3 


(*) See C. A. HALL, JR. and J. TOBIN, Income Taxation, Output and Prices. 
I. Impact Effects, in « Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 3, August 1955, 
p. 527. 
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illustrates the combination of price level », and real income >) 
which satisfies both the demand (D) and supply (S) relations. 3 


Government demand for goods and services and the consumer 
demand induced by government interest payments do not alter the 
demand relation. Extra final demand for output only increases the 
interest rate and reduces competing demands to a volume which is 
consistent with the real income level associated with a given price 
level. However, the extra transactions demand for money occasioned 
by government interest payments reduces the equilibrium level of 
real income at any price level, for the increased demand for money 
reduces the money income that can be supported with a given quan- 
tity of money. The net effect of this influence is to shift the demand 
relation to the left (to D’ in Figure 3) and thus to reduce the price 
level (to p'o). 

Introducing an income tax to finance part or all of a government 
deficit does not affect aggregate demand in the classical system. If 
the tax produces any impact effects that alter the spending equili- 
brium, the rate of interest adjusts so as to offset the disturbance 
and preserve the equilibrium of demand. Money income is determined 
in the money demand-supply equation, M = k (Y + B), which is not 
affected by the tax (so long as there is no surplus in the new equi- 
librium) ('). However, the tax may produce a change in the equili- 
brium rate of interest. Since real consumption is the only one of the 
three components of aggregate demand directly affected by the tax, 
the existence and direction of a change in the interest rate depend 
upon the nature of the impact effect on consumption. Normally, this 
impact effect is to reduce consumption, and the interest rate must 
fall to offset this. It is conceivable, however, that the interest-redu- 
cing stimulus to consumption due to the tax could be greater than 
the income-reducing deterrent (?). In that case the interest rate 
would have to rise. 

Aggregate supply, on the other hand, will be changed by an in- 
come tax if the supply of labor is responsive to changes in real wa- 


(2) A surplus raises the transactions demand for money (see C. A. HALL, 
Jr. and J. TOBIN, Income Taxation, Output and Prices. I. Impact Effects, in 
« Economia Internazionale », Vol. VIII, n. 3, August 1955, p. 530) and, in this 
model, lowers aggregate demand. The effect is similar to that of government 
interest payments. 

(2) See C. A. HALL JR. and J. TOBIN, Income Taxation, Output and Prices. 
I. Impact Effects, in « Economia Internationale», Vol. VIII, n. 3, August 
1955, p. 529. 
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ges. In this case, a tax alters the prior level of equilibrium employ- 
ment and the equilibrium supply of real income. Figure 2 illustrates 
the effect of the tax on equilibrium employment for the two forms 
of labor supply functions in which real wages influence the supply 
of labor. If real wages and the supply of labor are positively related, 
the tax shifts the labor supply function (») to the left (n,) and re- 
duces equilibrium employment from N, to No; but if they are inver- 
sely related, it shifts the labor supply curve (9) to the right (g) and 
increases equilibrium employment from N; to Ne. The tax would not 
change the equilibrium employment level if the supply funetion were 
vertical through Ni. 


Figure 2. 


Effect of Income Taxation on Equilibrium Employment 


‘via 


£: [X] 


Any effects of the tax on the level of prices and real income are 
transmitted through the supply relation. As explained above, the tax 
does not affect aggregate demand. There are three possibilities, illu- 
strated in Figure 3, corresponding to the three possible effects of 
the tax on aggregate supply. When the tax reduces aggregate sup- 
ply, it increases the price level (p1); when it increases aggregate 
supply, it depresses the price level (ps); or it may produce no effect 
at all (p’). These effects constitute the total or economic effects of 
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income taxation on prices and real income. Inasmuch as the eco- 
nomic effects of government spending were already taken into ac- 


, 


count in the pre-tax equilibrium of prices p', and real income ( —) 


any alterations in the equilibrium values of these variables due to 
the tax are entirely attributable to its imposition. 


Figure 3. 


Total Effects of Government Transactions on Prices and Real Income 


Y Y N 
0 CA 5 (3) 2 


Neo-Keynesian Model 


Aggregate demand is inelastic with respect to the price level in 
the anarchic neo-Keynesian model. This characteristic is a consequ- 
ence of the assumption that saving and investment are independent 
of the interest rate and are determined solely by real income. Varia- 
tions in the price level do produce variations in the interest rate 
through the transactions demand for money. But these rate varia- 
tions are of no significance in determining demand ('). 


() For this reason it makes no difference whether the government budget 
shows a surplus, balance, or deficit. A surplus directly raises the transactions 
demand for money, but this impact has no influence on aggregate demand. 
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Aggregate supply and the price level, however, are positively 
related. The higher the price level, the larger the amount of labor 
that can be profitably employed at the given money wage rate. Since 
the supply of labor varies as required, the larger the demand for 
labor, the greater is employment and real output. 

Figure 4 illustrates these demand and supply relations (D and S) 


Y: 
and the equilibrium values to which they lead p, and ( =) 


Figure 4. 


Effect of Government Expenditure and Interest Payments on Prices and Real Income 


XL né 


Government expenditures and interest payments increase ag- 
gregate demand at any price level in this model, the amount of the 
increase being larger the lower the price level. At a given price level, 
the increased demand for final output, attributable to government 
expenditures and interest -payments, exerts its full force on equili- 
brium demand for income. The enlarged transactions demand for 
money to finance the higher level of aggregate demand and interest 
payments raises the interest rate, but the components of aggregate 
demand are not affected. Multiplier analysis is applicable here, and 
the new equilibrium demand is higher by some multiple of the orig- 
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inal stimuli, government expenditures and induced consumption 
from interest receipts. At a lower price level, the incr. se of aggre- 
gate demand due to given amounts of real government expenditures 
and money interest payments is larger, because the real value of the 
government interest payments is greater. Thus, the demand relation 
is shifted to the right and aggregate demand becomes sensitive to 
the price level. The aggregate supply function is not altered by go- 
vernment outlays. As illustrated in Figure 4, the shift in aggregate 
ii )) and the price level 


DE 


demand increases both real income (to | 


(to p,). 

Partial or complete financing of the government outlays with 
an income tax always reduces aggregate demand at any price level 
in this model. Since the saving-interest relation is absent, the tax 
always directly reduces consumption; with the investment-interest 
relation also absent, saving and investment are equal only at a lower 
level of real income. The effects of the tax on the rate of interest are 
irrelevant in the determination of new equilibrium level of aggregate 
demand. The interest rate adjusts to produce equilibrium in the 
money market, but the commodities market, where the equality of 
saving and investment is attained, is effectively isolated from these 
adjustments. 

Aggregate supply at any price level is either reduced or unaf- 
fected by the tax. The effect on aggregate supply depends on the 
labor supply function. In this model, the tax either increases or does 
not influence the money wage rate at which labor services are offe- 
red, depending on the characteristics of wage bargaining. When the 
tax does enter into wage negotiations, the labor supply curve shifts 
upward and equilibrium employment at any price level is reduced, as 
shown in Figure 5. Two demand curves for labor, each relevant to 
a particular price level, are depicted ('). The labor supply function 
(n) may be shifted by a tax to new position (n). At price level p,, 
equilibrium employment N; is reduced to N!, and the same occurs 
at any other price level, e.g., p.. Aggregate supply of real income, 
which is determined by equilibrium employment, changes in the same 
direction. When the tax does not influence wage demands, the equi- 
librium employment and aggregate supply corresponding to any 
given price level are not altered. 


() These are the aggregative counterparts of the individual firm’s money 
demand curve for labor, the marginal physical product of labor valued at its 
marginal revenue. 
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Figure 5. 
Effect of Income Taxation on Equilibrium Employment 


debiti N N 


Figure 6 depicts shifts in the demand and supply relations and 
changes in equilibrium prices and real income resulting from the tax. 
If wage bargains are not influenced by the tax, both the price level 


and real income level are reduced from py, (+) to pz and the real 
1 
income level corresponding to it. If wages are increased to compen- 


sate for the tax, the supply relation shifts upward to S', and the ex- 
tent of this shift in relation to the movement of the D curve deter- 
mines the new price level pz ('). When the marginal propensity to 
consume and the marginal propensity to invest are high, the reduc- 
tion in aggregate demand — shift from D to D' — will be large and 
the new price level pz lower than the old. But smaller movements of 
the D curve bring about a new price level higher than (or the same 
as) the old. Whatever the price level change, real income will be 
lower in the new system equilibrium. 


() The price level changes are qualitatively different in these two cases. 
When the money wage rate increases, any accompanying change in prices oft- 
sets both the higher wage rate and any variation in the marginal ‘physical 
product of labor. When the wage rate is unchanged, any variation in prices 
compensates for alterations in the marginal physical product of labor only. 
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Figure 6. 


Total Effects of Income Taxation on Prices and Real Income 


Neo-classical Model 


The neo-classical model shares with the classical variant the char- 
acteristic that equilibrium real output 5 is determined completely 


by the supply subsystem of equations. Since there is no « money il- 
lusion » in the labor supply function, real output is determined inde- 
pendently of the price level by the equilibrium of the labor market. 
So far as total output is concerned, therefore, the analysis of the 
effects of government transactions is the same as that presented 
above for the classical case. To summarize, government outlays have 
no effect; and the effect of income tax is positive, zero, or negative 
depending on whether the elasticity of labor supply with respect 
to the real wage is positive, zero, or negative. 

Price level determination in the neo-classical case is, however, a 
more complex affair. The complexity arises principally from the 
wealth effect in the saving function. The real value of wealth is in 


R 
the final model the sum of three components ‘e the capitalized value 
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of real private property income; > the real value of the public debt; 


and ES the real value of the money supply (which is assumed, it 
P 


should be recalled, to consist entirely of currency and 100 % reserve 
bank deposits). 

Given real private property income, the demand relationship 
between real income and the price level is negatively sloping. In this, 
the model again resembles the classical case. But here we have no 
quantity theory to insure that the curve is a rectangular hyperbola. 
And the neo-classical demand curve gets its negative slope from the 
wealth effect as well as from the monetary equation. The reasons for 
the negative slope are as follows: (a) A reduction in the price level 
lowers transactions requirements for money; since the liquidity pre- 
ference curve is less than perfectly elastic, this release of cash lo- 
wers the interest rate. A lowering of the interest rate induces in- 
ereases in both investment and consumption. The stimulus to con- 
sumption occurs not only from the direct effect of the reduced inte- 
rest incentive to save but also through the wealth variable. Higher 
valuation is placed both on private property and on the public debt. 
(b) In addition, a reduction in the price level has a direct (PIGOU) 
effect on consumption, which does not require any fall in the inte- 
rest rate. The real value of the given stock of money rises, and so 
does the real value of the public debt. 

The equilibrium price may be depicted as the intersection of a 
negatively sloped demand curve of this kind with the vertical suppiy 
curve. But the complexity arises because there are many such demand 
curves. and which of them is the relevant one depends on the supply- 
-determined level of real output itself. Every demand curve assumes 
a given real property income; and real property income is determined 
by the same labor market equations that determine the level of em- 
ployment and total output. These equations determine the real wage 
and the level of employment and thus the wage bill. The remainder of 
total output is the share of property owners. 

So long as we do not consider autonomous changes in the labor 
market equations, this difficulty is easily met. The appropriate de- 
mand curve is the one which corresponds to the real property income 
associated with the unique supply-determined level of total output 
and employment. 

Deficit financed government outlays do not alter the supply e- 
quations; hence we can analyze their effects without worrying about 
the dependence of demand on supply. As in the classical model, the 
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transactions requirements incident to government interest transfers 
are depressing to demand. But in the neo-classicai model, such 
transfers encourage consumption both by increasing disposable in- 
come and by increasing net private assets. The net effect may be to 
shift aggregate demand, at any given price level, in either direction. 
The shift varies directly with the marginal propensities to consume 
with respect to income and wealth, the income velocity of active 
money, and the numerical size of the elasticity of the liquidity pre- 
ference curve. 

Government expenditures on goods and services, on the other 
hand, always increase aggregate demand at a given price level. In 
this respect as in others, the neo-classical model stands between the 
classical and neo-Keynesian models. In the classical case, government 
expenditures do not affect total demand but only raise the interest 
rate enough to choke off an equal amount of private demand. In the 
neo-Keynesian case, they have a multiplier effect on aggregate de- 
mand, undiminished by any rise in the interest rate. In the present 
case, there is some rise in the interest rate but not enough to cancel 
the addition to total demand. Therefore in the ultimate equilibrium 
of the whole system, the job of keeping aggregate demand down to 
the given aggregate supply must be shared by rises in the interest 
rate and in the price level. 

A similar analysis for the effects of the income tax is possible in 
the special circumstance of complete inelasticity of labor supply with 
respect to the real wage. In that circumstance the tax does not affect 
aggregate supply, and once again we need only look at the effect 
of the tax on the one demand curve associated with equilibrium 
aggregate supply. The investment function is not altered by the tax. 
The impact effects on the saving function we have already discussed 
above in connection with the classical model. The neo-classical saving 
function differs only in the addition of the wealth effect, and the 
value of wealth is not changed by the tax. Our conclusion above was 
that normally the tax would reduce consumption out of a given level 
of pre-tax income, although the opposite result, we found, was not 
inconceivable. At a given price level and interest rate, then, the tax 
will reduce consumption plus investment demand; the amount of this 
reduction will be the multiplied amount of the impact reduction in 
consumption, where the multiplier is the reciprocal of the marginal 
propensity to save plus the tax rate less the marginal propensity to 
invest. At the same time, the impact effect of the tax on the liquidity 
preference schedule is, we have seen, to raise the market interest 
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rate required to make the community satisfied to hold a given amount 
of idle balances. This upward pressure on the interest rate reinforces 
the multiplier effect, and lowers the level of aggregate demand cor- 
responding to any given price level (') Therefore the total effect of 
the tax, in the special case that now concerns us, is to shift the de- 
mand curve downwards and lower the price level. 

We can no longer postpone the case where the tax affects labor 
supply and thus alters the equilibrium total output. Since it thereby 
alters real property income, it changes the demand curve relevant for 
the determination of the equilibrium price level. We can no longer 
confine ourselves to examining the shift in one demand curve, be- 
cause we have at the same time a shift from one demand curve to 
another. 

To prepare to examine this case, let us temporarily free our 
total system from the necessity of satisfying the labor supply equa- 
tion and imagine that labor supply will adjust to any level of labor 
demand. Lacking this equation, the system will not determine unique 
values for any variable but it will determine a relation between any 
two variables. The two we are interested in are real income and the 
price level, and let us call this relation between them the supply-de- 
mand or S-D relation. In this relation, we embody not only move- 
ments along the demand curves discussed above but movements 
between them. 

As production, thus freed from the shackles of labor supply, 
increases, what happens to the price level needed to equate aggregate 
demand to agregate supply? On the one hand, we have the factors 
discussed above, which tend to lower the needed price level. These 
are the factors that make any one of our demand curves above neg- 
atively sloped. On the other hand, we have the increase in real pro- 
perty income associated with an increase in production. Via the 
wealth effect on consumption, this increase by itself would mean that 
a higher price level must be associated with a larger output. There is 
no a priori basis for saying that one effect outweighs the other. That 
it is conceivable for the wealth effect to be the stronger may be seen 
from the following numerical example. Assume an initial price level 
of unity, a marginal propensity to consume and marginal propensity 
to invest from income totalling .67, a marginal propensity to consume 
from wealth of .02, and an initial interest rate of .04. Assume that 
the elasticity of the demand for labor (the marginal productivity 


() In directly increasing the transactions demand for money, a surplus 
provides an extra deflationary influence. 
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schedule) is unity; then an addition to total real income augments 
real property income by the same amount. An increase of $1 billion 
in real income adds $25 billion to the real value of wealth and induces 
$5 billion extra consumption. At the prevailing price level and in- 
terest rate, this direct increase in consumption means a total increase 
in aggregate demand of $1.5 billion, in accordance with the multiplier 
of 3. Thus the increment of demand exceeds the increment of supply. 
On the assumptions of the neo-classical model, the extra $.5 billion of 
demand must be choked off both by a rise in the price level and by a 
rise in the interest rate (’). 

Given this S-D relation between real income and the price level, 
introduction of the level of real income as determined by the labor 
market equations determines both variables. We may now analyze 


Figure 7. 


Total Effects of Taxation on Prices and Real Income 


0 O, © © 


() In this example, the total marginal propensity to spend of the economy 
exceeds unity, given the price level; and the reader may have some doubts of 
the stability of any equilibrium lying on an increasing S-D curve. This question 
is discussed in the Appendix, where it is shown that there are plausible dyna- 
mic a.-umptions for which such an equilibrium is stable. 


756 Challis A. Hall, Jr. and James Tobin 


the effects of a tax when the supply of labor and the level of output 
change. We have already argued (pp. 12-13) that the effect of the tax 
is to lower the price level required to equate aggregate demand to a 
given aggregate supply. This means that the tax shifts the S-D curve 
downward. The net result is illustrated in Fig. 7. In the Figure, if the 
supply curve of labor is positively sloped the tax reduces labor supply 
and the level of real income, from S to S'. If the labor supply curve 
is negatively sloped, the tax increases real income to S”. The S-D 
curve is drawn positively sloped; the tax shifts it to (S-DY. If real 
output is reduced to S’, the price level falls from po to pi. In the 
other case, the new price pz is shown as lower than po, but it might 
be unchanged or even higher. Clearly a variety of results are possible, 
depending on the slopes and relative amounts of shifts of the labor 
supply and S-D relations. The Figure illustrates two possible combi- 
nations, which of course are not necessarily empirically typical. 


Conclusion 


The modifications of conventional conclusions that our analysis 
suggests may be illustrated by considering the celebrated balanced 
budget multiplier theorem. This theorem is that an increase of $1 
billion in government expenditure on goods and services, financed by 
an increase of $1 billion in tax collections, will increase total real 
income by $1 billion. A corollary is that an increase of $1 billion in 
government transfer payments, financed by an equal increase in tax 
collections, will have no effect on total real income. Applied to the 
problem of inflation at a constant level of « full » employment, the 
theorem implies that an expansion of tax-financed expenditures is 
inflationary and that an expansion of tax-financed transfers is neu- 
tral. These conclusions follow from ignoring all equations and va- 
riables in a system except those used in simple multiplier analysis. 

The neo-Keynesian model comes closest to embodying the assum- 
ptions implicit in the balanced budget multiplier theorem. Our con- 
clusion for that model would agree that tax-financed transfer pay- 
ments have no effect on real income. But, for tax-financed expendi- 
ture, our inclusion of total real income in the investment function, 
while disposable income appears in the saving function, means that 
the multiplier is greater than one. (For example, if the m.p. to save 
is 1/2 and to invest 1/4, $1 of expenditure leads to and increase of$4 
of total income and $1 of taxes to a reduction of $2, so that the net 
effect is an increase of $2). 


In the classical and neo-classical models the effect on real income 
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of tax-financed public outlays, whether expenditures or transfers, 
depends wholly on the effect of the tax on labor supply. This effect 
may of course be quite different from the effects of such transactions 
in a neo-Keynesian world. But it is instructive to compare the effects 
on prices, assuming that labor supply and real income are unchan- 
ged, with the expectations associated with the balanced budget theo- 
rem. In the classical case, neither expenditures nor taxes affect the 
price level. But transfers do; however they are financed, they add to 
transactions requirements and lower the price level supportable by a 
given quantity of money. In the neo-classical case, tax-financed 
expenditures have, on the one hand, a tendency to increase the price 
level, for the same reason that they augment aggregate demand in 
the neo-Keynesian model. This is reinforced under what we have con- 
sidered normal circumstances, by the disincentive to saving due to 
the taxation of interest. But, on the other hand, the interest rate 
itself tends to rise because the tax shifts the liquidity preference 
schedule upwards. The net effect may be either way. Nor is it clear 
that tax-financed transfers are neutral, although they are less infla- 
tionary, or more deflationary, than tax-financed expenditures. 
Transfers paid by taxes lack any direct expansionary multiplier 
effect; but, as in the case of expenditures, the tax may be a disin- 
centive to saving. On the deflationary side, tax-financed transfers 
tend to increase the interest rate not only because of the impact of 
the tax on liquidity preference but also because of the extra transac- 
tions demand for money they entail. 

Turning to the income tax as a weapon of short-run fiscal policy, 
our analysis suggests some qualifications of generally accepted views 
of the effects of changing the tax while outlays remain constant: 

1. Increased income taxation is not necessarily anti-inflation- 
ary. There are situations in which the total effect is a wage and 
price rise. These situations are defined by certain kinds of behavior 
by consumers and producers. They do not depend on the ratio of 
tax collections to national income but can occur when tax rates are 
low as well as when they are high. 

2. Reduction in the quantity of money by open-market ope- 
rations may be a more effective way to reduce aggregate demand 
than a tax increase. Speaking broadly, the more «classical» the econ- 
omy the more effective and necessary are monetary controls, and 
the more « neo-Keynesian » the economy the more reliance must be 
put on fiscal measures. 

3. Under very special conditions neither income taxation nor 
changes in the monetary supply can be effective in reducing aggre- 
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gate demand. This would be true if the market interest rate were at 
a Keynesian floor and if, as we have seen is conceivable, the interest 
elasticity of saving were so large that a tax actually increased con- 
sumption from a given pre-tax income. At the same time, a tax might 
have an inflationary effect from the supply side, through its effect 
on wage demands. In such an impasse, inflation must be fought by 
other measures, e.g., reduction of government expenditure, a spen- 
dings tax, direct controls. 

The method of analysis followed here is of wide applicability to 
the theory of fiscal policy, although many questions of interest in 
the field cannot be approached by aggregative models. This paper 
has been concerned with a simple proportional income tax. But its 
methods and theoretical framework could be utilized in examining 
the economic effects of other taxes: a progressive income tax, a 
consumption tax, a savings tax, a payroll tax, and general import 
and export duties. 


RIASSUNTO 


Imposizione sul reddito e prezzi - Parte II: Effetti totali 


Lo scopo di questa seconda parte dell’articolo è di esaminare gli effetti del- 
l'imposizione proporzionale sul reddito, sul reddito reale di equilibrio o sul li- 
vello della produzione e dei prezzi in tre modelli macroeconomici: « classico », 
« neo-keynesiano », e « neo-classico ». Nella prima parte dell’articolo, preceden- 
temente pubblicata, le equazioni strutturali di questi modelli sono state modifi- 
cate per tener conto dell’imposizione e di altre transazioni governative. Le mo- 
dificazioni delle equazioni strutturali influenzano le soluzioni dei sistemi di e- 
quazioni, e tali influenze formano l’argomento di questa parte dell’articolo. E’ 
opportuno condensare i sistemi in due relazioni fra reddito reale e livello dei 
prezzi, una relazione di domanda aggregata e una relazione di offerta aggre- 
gata. Nel modello classico, l’imposta sul reddito non influisce sulla curva di do- 
manda aggregata; ma può spostare la curva di offerta aggregata se l’offerta 
di lavoro è sensibile al tasso dei salari reali dopo le imposte. Se, per esempio, 
l’offerta di lavoro è positivamente collegata al salario reale, un aumento nel 
tasso di imposta ridurrà la produzione di equilibrio e accrescerà il livello dei 
prezzi. Nel modello neo-keynesiano, l’imposta sposta la curva di domanda verso 
produzioni meno elevate, nel modo descritto dalla teoria del moltiplicatore. Se il 
livello dei prezzi aumenta o diminuisce dipende anche dal fatto che il lavoro ri- 
chieda o meno di rivedere i contratti sul salario monetario per compensare l’im- 
posta. Il modello neo-classico corrisponde al sistema classico a riguardo della 
determinazione del reddito reale. Ma la determinazione del livello dei prezzi è 
una questione più complessa, dipendendo dalle interazioni di diverse relazioni 
strutturali. E: 

L'analisi suggerisce parecchie modificazioni delle conclusioni convenzionali. 
Si rileva che il «teorema del bilancio pareggiato » non è esatto anche per un 
sistema neo-keynesiano. Un’accresciuta imposizione sul reddito non è necessa- 
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riamente anti-inflazionaria. La riduzione della quantità di moneta può essere 
più efficace dell'aumento dell'imposizione. Vi sono particolari situazioni in cui 
nè l’una nè l’altra sarebbero efficaci. 

In sostanza, le conclusioni dell’articolo non sono forse così importanti come 
l’illustrazione di un metodo e di una costruzione teorica applicabili ad altri pro- 
blemi nella teoria della politica fiscale. 


RÉSUMÉ 


Les Impôts sur le revenu, la production et les prix - II Partie: Resultats 


Cette deuxième partie de l’étude se propose d’examiner les effets de l’im- 
position proportionnelle du revenu sur le revenu réel ou sur le niveau de pro- 
duction et des prix. L’auteur construit à cet effet trois modèles macroéconomi- 
ques: «le classique », le « néo-keynesiain », et le « neo-classique ». Dans la pre- 
mière partie de l’étude qui a été publiée antérieurement les équations structu- 
relles de ces modèles ont été modifiées de façon à tenir compte de l’imposition et 
des transactions gouvernementales. Les modifications d’équations structurelles 
influent sur les solutions des systèmes d’équations; ces implications sont discu- 
tées dans la présente partie de l'étude. Il parait utile de condenser les deux sy- 
stèmes en deux relations entre le revenu réel et le niveau des prix, une relation 
entre la demande totale et l’offre totale. Dans le modèle classique, l’impôt sur le 
revenu n’influe pas sur la courbe de la demande totale; mais il peut changer la 
courbe de l’offre totale si l’offre de main d’oeuvre réagit aux taux des salaires 
réel après impôts. Si, par exemple, l’offre de main d’oeuvre est en relation po- 
sitive avec le salaire réel, une augmentation du taux d'impót réduira le produit 
d'équilibre et fera monter le niveau des prix. Dans le cas neo-keynesiain, l’im- 
pôt change la direction de la courbe de la demande vers une production plus 
basse, de la manière décrite par la théorie du multiplicateur. Une augmentation 
ou une diminution des prix dépend également de la demande de la main d’oewvre 
de reviser les salaires monétaires de façon à compenser l’impôt. Le modèle neo- 
classique ne se distingue pas du système classique en regard de la détermination 
du revenu réel, mais la détermination du niveau des prix est une affaire beau- 
coup plus complexe qui dépend des influences d’un certain nombre de relations 
structurelles. 

L’analyse suggère plusieurs modifications aux conclusions conventionnelles. 
Elle démontre que le « théorème du budget équilibré » ne peut pas être appliquée 
d'une façon précise même dans le système neo-keynesiain. L'augmentation de 
l'imposition du revenu n'est pas nécessairement anti-inflationniste. La réduction 
de la quantité de la monnaie peut être plus effective qu’une augmentation de 
l'impôt. Il existe des circonstances spéciales dans lesquelles ni l’une ni l’autre 
serait effective. 

Les conclusions de cet article sont peut être moins importantes que son illu- 
stration d’une méthode et d’un système théorique qui pourraient être appliqués 
à d’autres problèmes de politique fiscale. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Einkommensbesteuerung, Ertrag und Preise - 2. Teil: Die Gesamtwirkungen 


Der vorliegende zweite Teil des Aufsatzes untersucht die Wirkungen der 
proportionellen Einkommensbesteuerung auf das Realeinkommen und das Niveau 
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von Erzeugung und Preisen. Er bedient sich dreier makrooekonomischer Mo- 
delle: des «klassischen», des «neokeynesianischen» und des «neoklassischen». 
Im ersten Teil des Aufsatzes, der frueher publiziert wurde, waren die Struktur- 
gleichungen dieser Modelle durch Einbeziehung von Besteuerung und anderen 
Regierungseingriffen entsprechend abgeaendert worden. Veraenderungen von 
Strukturgleichungen wirken sich auf die Loesungen der Gleichungssysteme aus 
und diese Auswirkungen bilden den Gegenstand des vorliegenden Teils der Un- 
tersuchung. Die Systeme lassen sich in die folgenden Beziehungen zusammen- 
fassen: die zwischen Realeinkommen und Preisniveau und die zwischen Gesamt- 
nachfrage und Gesamtangebot. Im klassischen Modell beeinflusst die Einkom- 
mensteuer die Kurve der Gesamtnachfrage nicht, sie kann aber die Gesamtan- 
gebotskurve veraendern, wenn das Arbeitsangebot auf die Reallohnrate nach 
Abzug der Steuer reagiert. Wenn, zum Beispiel, das Arbeitsangebot in einer po- 
sitiven Beziehung zum Realeinkommen steht, so wird eine Erhoehung des Steu- 
ersatzes die Erzeugung herabsetzen und das Preisniveau erhoehen. Im neokey- 
nesianischen Fall wird die Steuer die Nachfragekurve auf niedrigere Ertraege 
herabdruecken und zwar in der von der « Multiplier » Theorie dargestellten 
Weise. Das Steigen oder Fallen des Preisniveaus haengt auch davon ab, ob die 
Arbeiter eine Revision der Geldloehne zum Ersatz der Steuer verlangen. Das 
neoklassische System bestimmt das Realeinkommen in derselben Weise wie das 
klassische Model. Die Bestimmung des Preisniveaus ist wesentlich komplizierter 
und haengt von der Auswirkung einer Reihe von Strukturbeziehungen ab. 

Die Analyse schlaegt eine Reihe von Veraenderungen gewisser konventio- 
neller Schlussfolgerungen vor. Die Theorie des Gleichgewichtsbudgets wird auch 
fuer ein neokeynesianisches System als unanwendbar aufgezeigt. Erhoehte Ein- 
kommensbesteuerung muss nicht unbedingt inflationistisch wirken. Eine Ver- 
minderung der Geldmenge kann wirksamer sein als eine Steuererhoehung. Un- 
ter besonderen Umstaenden koennten beide wirkungslos sein. 

Die Bedeutung des Aufsatzes liegt vielleicht weniger in seinen Ergebnissen 
als in der Aufzeigung einer Methode und eines theoretischen Systems, die sich 
auch auf andere Probleme der Finanzwissenschaft anwenden lassen. 


RESUMEN 


Impuesto sobre el rédito, producción y precios - Parte II: Efectos totales 


Es fin de esta parte segunda del articulo el de examinar los efectos del im- 
puesto proporcional sobre el rédito, sobre el rédito real de equilibrio o bien sobre 
el nivel de la producción y de los precios en tres modelos macro-económicos: el 
«clásico », el « neo-keynesiense », y el «neoclásico ». En la parte primera del 
artículo, que publicamos antecedentemente, las ecuaciones estructurales de estos 
modelos fueron modificadas para tener en cuenta el impuesto y otras transac- 
ciones gubernativas. Las modificaciones de las ecuaciones estructurales ejercen 
influencia en las soluciones de los sistemas de ecuaciones, y estas influencias 
constituyen el sujeto de esta parte del artículo. Es conveniente condensar los 
sistemas en dos correlaciones entre rédito real y nivel de precios, una correla- 
ción de demanda agregada, y una correlación de oferta agregada. En el modelo 
clásico, el impuesto sobre el rédito no influye en la curva de demanda agregada; 
pero puede desplazar a la nueva oferta agregada caso de ser, la oferta de tra- 
bajo, sensible al tipo de salarios reales después de los impuestos. Si, por ejemplo, 
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la oferta de trabajo fuere conexionada positivamente con el salario real, un 
aumento del tipo de impuesto disminuirá a la producción de equilibrio y aumen- 
tará el nivel de precios. En el modelo neo-keynesiense, el impuesto desplaza la 
curva de demanda hacia producciones menos elevadas, según la teoría del multi- 
plicador lo describe. Si el nivel de precios aumentare o disminuyere, eso depende 
también del hecho de que el trabajo requiere revisar los convenios sobre el sa- 
lario monetario para compensar el impuesto, o no lo requiere. El modelo neoclá- 
sico corresponde al sistema clásico con arreglo a la determinación del rédito real. 
Pero la determinación del nivel de precios es asunto más complejo, como que 
depende de las acciones intercombinadas de distintas relaciones estructurales. 

Sugiere el análisis muchas modificaciones de las conclusiones convencionales. 
Se evidencia que el «teorema del balance igualado » no es exacto, siquiera para 
un sistema neo-keynesiense. Un impuesto aumentado sobre el rédito no es nece- 
sariamente anti-inflacionístico. La reducción de la cantidad de moneda puede 
resultar más eficaz que el aumento del impuesto. Hay situaciones peculiares en 
que ni el uno ni la otra fueran eficaces. 

En resumidas cuentas, las conclusiones del artículo no son quizá tan de im- 
portancia como la ilustración de un método y de una construcción teórica apli- 
cables a otros problemas en la teoría de la política fiscal. 
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THE MARKET FOR FOREIGN EXCHANGE 


SVEND LAURSEN 


I. Introduction; II. The Market for Foreign Exchange; III. Some Dynamic 
Assumptions; IV. Foreign Liquidity Preference; V. Concluding Remarks. 


I. - Introduction. — In recent years there has been an increas- 
ing preoccupation with flexible exchange rates as a means of recon- 
ciling the goal of domestic full employment with external balance 
without the use of restrictive and discriminatory practices. As a 
result of these explorations, our understanding of the working of the 
market for foreign exchange has undoubtedly increased. In parti- 
cular, analytical work has clarified the problem of stability con- 
ditions. 

While progress has been made, some important issues still re- 
main unresolved. The limitations of current models, in conjunction 
with incomplete empirical knowledge, are responsible for uncertain- 
ties in this field. In dealing with some of these limitations it is 
argued, in the present paper: 

(1) that it is not legitimate to deal with pricing in the market 
for foreign exchange in terms of partial equilibrium analysis, as is 
usually done; 

(2) that current stability discussions are incomplete in the 
sense that they deal only with a certain particular market arrange- 
ment; and 

(3) that the analysis is inadequate because it is usually in 
terms of « normal trade transactions » with the role of speculation 
added as an afterthought. 


II. - The Market for Foreign Exchange. — From a certain 
viewpoint the market for foreign exchange is not different from 
any other market. The commodity traded is foreign currency, and 
the price can be quoted as the number of units of domestic currency 
which exchanges for one unit of foreign. Under conditions of con- 
vertibility, arbitrage will lead to the existence in each country of 
what is essentially a single market for foreign exchange. Under 
conditions of inconvertibility, the single market is broken up into a 
series of separate markets, since the arbitrage mechanism cannot 
function when currencies are not convertible and transferable. But 
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further deviations from the single market will often occur under 
inconvertibility. For example, different prices may be quoted for the 
same currency according to the use to which it is going to be put. 
And finally, apart from the question of convertibility, a time di- 
mension always enters the picture, and the market may quote for- 
ward as well as spot prices. 

Of the characteristics of the foreign exchange market, which 
have just been enumerated, some, if not all, are shared by most other 
markets. Hence, it seems natural to employ the same technique which 
is used in analyzing pricing in other individual markets, namely, 
partial equilibrium analysis. This is, in fact, the method used by 
most writers on the subject ('). Consider the following quotation: 


« The pricing process applied to foreign exchange is strictly 
analogous to the pricing process of anything else. The peculiarities of 
the foreign exchange market are institutional, and a separate theory 
of foreign exchange, like a separate theory of wheat, is redundant 
and futile » (?). 


In a free market, where exchange rates are left to find their 
own level, prices obviously reflect demand and supply conditions. 
It does not follow, however, that it is legitimate to use the tech- 
nique of partial equilibrium analysis. In particular, a formulation of 
equilibrium and stability conditions in terms of foreign trade de- 
mand and supply elasticities can be misleading and wrong. While the 
approach has the advantage of simplicity, it does not represent 
adequately a more complex reality. Some of the reasons why this is 
so can be indicated rather briefly. To substitute an alternative 
method would be a major undertaking, and so we must limit oursel- 


ves to a few suggestions (*). 


() See, for example, F. MACHLUP, The Theory of Foreign Exchanges, 
Parts I and II, « Economica », 1939 and 1940, now reprinted in Readings in the 
Theory of International Trade, ed. by H. S. ELLIS and L. METZLER (Blakiston, 
1949); G.HABERLER, The Market for Foreign Exchange and the Stability of the 
Balance of Payments, « Kyklos », Vol. III, No. 3, 1949; JOAN RoBINSON, The For- 
eign Exchanges, in Essays in the Theory of Employment (2nd. rev. ed., Oxford 
1947), now reprinted in Readings in the Theory of International Trade; C. P. 
KINDLEBERGER, International Economics (Irwin, 1953), Ch. 3; and D. B. MARSH, 
World Trade and Investment (Harcourt, Brace and Co., 1951). Some of the 
authors just cited realize the limitations of the partial equilibrium approach; 
nevertheless, they base their whole argument on the premises of that method. 

(3) MARSH, op. cit., p. 176. 

(*) For somewhat similar criticisms of the simple elasticity approach, the 
reader is referred to two articles by T. BALOGH and P. P. STREETEN, The 
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(a) In partial equilibrium analysis it is customary to operate 
with independent demand and supply schedules of the ceteris paribus 
variety. A typical analytical problem is, then, to study the effect on 
price and quantity of a shift in one of the schedules, on the assump- 
tion that the other schedule remains fixed. In dealing with the 
aggregate market for foreign exchange such a procedure is in most 
cases inappropriate. Suppose, for example, that one of the schedules 
shifts because of changes in cost conditions or in consumers’ pre- 
ferences. Unless foreign trade plays a minor'role in the economy, 
such a shift in one of the schedules may lead to some co-variation in 
the other schedule because of income variations (?). 

Even under conditions of full employment the income effect 
cannot be ignored, unless it can be demonstrated that exchange rate 
variations do not alter the terms of trade and hence the real income 
which corresponds to output at full employment. This, of course, 
would be an exceptional case; normally, exchange rates will have 
an impact on the terms of trade and hence on real income and the 
foreign balance of the trading countries. 

But further, suppose that the actual market rate does not equi- 
librate « normal» trade transactions. In passing we should note 
that such an assumption is not valid within the framework of static 
analysis, since the condition of being simultaneously on the demand 
and supply schedules is only satisfied at the point of intersection. In 
dynamic analysis it is legitimate, however, to assume deviations from 
equilibrium; we shall further make the customary assumption that 


Inappropriatenes of Simple ’Elasticity’ Concepts in the Analysis of Interna- 
tional Trade and Exchange Rates. and National Income, « Bulletin of the 
Oxford University Institute of Statistics », March and April 1951. See also 
C. KENNEDY, Devaluation and the Terms of Trade, « The Review of Fronomie 
Studies », Vol. XVII (1), 1949-1950; and S. ALEXANDER, Effect of a Devaluation 
on a Trade Balance, « Staff Papers» (International Monetary Fund), April, 
1952. While the writer can agree with much of what is said in the papers by 
BALOGH and STREETEN, nevertheless their case seems to be overstated. And, 
further, accepting their criticism of the elasticity approach does not imply that 
one also has to agree with their elasticity pessimism. It is one thing to point to 
imperfection in methods currently in use; it is something else again to con- 
clude from this that exchange rate variations in most cases are inappropriate 
as policy measures. 

() The point just made is analogous to KEYNES” criticism of the classical 
theory of the rate of interest (J. M. KEYNES, The General Theory of Employ- 
ment, Interest and Money, Ch. 14). It will be recalled that KEYNES demonstrates 
how the investment and saving schedules are not independent, but, on the 
contrary, are related through income variations and how, as a consequence, 
they do not provide us with a theory of the rate of interest. 
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the speed at which the rate of exchange adjusts itself is a function 
of the discrepancy between demand and supply. As th. market rate 
now approaches equilibrium, two important things will happen: in 
the first place, the foreign balance and hence the national income will 
change; secondly, corresponding to each new exchange rate will be a 
different ratio between export and import prices. (It could be added 
that domestic income distribution presumably would also change 
during the process of adjustment). Here again we must conclude that 
to explain the determination of exchange rates on the basis of simple 
(fixed) demand and supply schedules is to conceal important rela- 
tionships. Formally, the situation can be remedied by substituting 
mutatis mutandis schedules for curves based on the ceteris paribus 
assumption. To do so has the advantage of drawing attention to the 
limitations of partial equilibrium analysis. On the other hand, unless 
these other relationships are dealt with explicitly, little else seems 
to be gained. 

(b) Much of the discussion of, say, the effectiveness of an 
exchange rate depreciation in eliminating a foreign balance deficit 
has been in terms of demand and supply elasticities. This analysis 
can be undertaken at different levels. The basic magnitudes are the 
demand and supply elasticities of households and firms within the 
trading countries. From these can be derived import demand and 
export supply elasticities for individual commodities and, by aggre- 
gation, for total imports and exports. The final step is then to 
express the stability conditions in terms of these elasticities. 

The method just outlined must, however, be used with caution, 
especially in dealing with total elasticities for exports and imports. 
Quite apart from the income effects mentioned above, cases may 
often arise where the various elasticities are not independent magni- 
tudes. For example, the price elasticity for a country’s total imports 
may have an effect not only on the demand for domestic products 
and resources but also on the supply elasticity of exports in the 
country. In fact, even more complex relations often exist which link 
together the elasticities in various countries. 

(c) Finally, to apply ordinary demand and supply ana- 
lysis to the foreign exchange market is only legitimate under con- 
ditions of perfect competition. Whenever these conditions are not 
satisfied, either or both schedules becomes inappropriate or mea- 
ningless and must be discarded as analytical tools ('). What should 


(2) For a recent discussion of this point, see H. BREMS, Foreign Exchange 
Rates and Monopolistic Competition, « Economic Journal », Vol. LXIII, June 
1953; and the critical comment in the same issue by R. F. HARROD. 
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take their place is a subject which is largely unexplored in the field 
of international economics. 

In this section I have limited myself to a criticism of an 
approach which is used rather extensively in the current literature. 
The only way to deal with these shortcomings is to incorporate rela- 
tionships which are ignored in the partial equilibrium analysis (’). 


III. - Some Dynamic Assumptions. — In dealing with the 
demand-supply stability conditions in the market for foreign 
exchange, there has been a tendency in the literature to limit the 
discussion to one particular kind of market: the Walrasian (or 
Hicksian) case. In other words, demand and supply are defined as 
quantities demanded and supplied, respectively, at various prices, 
and it is assumed, further, that an excess supply (demand) will lead 
to price adjustments which, if certain conditions are satisfied, will 
eventually establish an equilibrium price. 

Alternatively, we can view the process in terms of supply and 
demand prices at various quantities. In this approach, which is one 
of the Marshallian cases, excess supply (demand) prices give rise to 
quantity adjustments which, if certain conditions are satisfied, will 
lead to the establishment of an equilibrium quantity. 

There is no reason at this juncture to present the formal stability 
conditions for the two cases since they have been derived by a great 
many writers (’). Whenever the supply curve is upward sloping, 
the two versions of stability conditions will give the same answer. It 
is only in the case of a downward sloping supply curve that the two 
sets of stability conditions will yield different answers. While it is 
unlikely that the supply curve for foreign exchange is downward 
sloping (except under conditions of destabilizing speculation), the 
question still remains which approach is more appropriate in dealing 
with the equilibrating process. Briefly, the answer seems to be that 
as far as short-run equilibrium is concerned the relevant approach is 
the Walrasian. This is to say, the exchange rate at any moment is 
considered the consequence of the amount of foreign exchange offe- 
red and demanded at that price. In long-run equilibrium analysis 


( In a paper written jointly with LLOYD A. METZLER, I have dealt expli- 
citly with a model which includes income as well as price variables. See $. 
LAURSEN and L. A. METZLER, Flexible Exchange Rates and the Theory of 
Employment «Review of Economics and Statisties », Vol. XXXII, November, 
1950. p 

(?) See, e.g., PAUL A. SAMUELSON, Foundations of Economic Analysis, 
(Harvard University Press, 1947), pp. 263-264. 
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the method is less appropriate. Here the dynamic adjustment inclu- 
des variations in the amount of foreign exchange offered, which 
result from excess supply or demand prices. 

Also, the possibility should not be overlooked that in some cases 
the market for foreign exchange may follow the pattern described 
in the Cobweb Theorem. It is well known how such a dynamic se- 
quence may occur when price-quantity adjustments are discontinuous 
rather than gradual. 

We turn now to some other market arrangements which seem 
to call for an alternative approach to the problem of stability con- 
ditions. The Walrasian and the Marshallian formulas have in com- 
mon that they apply only if the market is a competitive one. Another 
technical limitation of both methods is that they are valid only if 
displacements do not remove the system too far from a previous 
equilibrium position. In real situations, there is no reason to believe 
that the forces at work will operate only «in the small ». On the 
contrary, major displacements may take place, especially where 
speculation is an important factor. 

Assume that the foreign exchange rate, x, at any moment is 
fixed by the monetary authorities in the country. Let us assume 
further that the determination of x depends upon the size of the 
country’s international reserves, 2, i.e., on the stock of gold and 
foreign exchange. We then have 


(1) n= f(z), 
: SR ¿ y da 
a function which is normally downward sloping, i.e., rie f-Z0; 


The rate of change of z depends, of course, on the discrepancy 
between the supply and demand of foreign exchange, i.e., by defin- 
ition, 

dz PART 
(2) ug 
where q, and q, are the supply and demand of foreign exchange, 
respectively. It follows that the total stock of foreign exchange at 
time & is 
t 


(3) Zt =| (a — Fa) Ter Zip, 
0 


where z, is the initial stock. Assuming continuous adjustments in x 
it follows from (1) that 
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(4) CO) 


where S(z) is the excess-supply function for foreign exchange. 


E ; n z AS . 
Normally the function is upward sloping, i.e., Pa 8,350, 


DIAGRAM 1 


Before we proceed with the argument it must be pointed out, 
in line with the reasoning in Section II, that the excess-supply 
function reflects the net change in demand and supply which follows 
from a given adjustment of the exchange rate. It does not assume 
fixed schedules. 

In equation (4) we have found a relationship between the rate 
of change in the holdings of foreign exchange (a flow) and the 
foreign reserves themselves (a stock). 

Similarly, we get 
(5) E =a=/1(0)=/(0)S() = Vm), 

i.e., a relationship between the rate of change in the price of foreign 
exchange and that price itself. 

Can an equilibrium rate, 2., be found and, if found, is it a 
stable rate? The answer to the first question is, quite simply, that 
in principle the monetary authorities can always choose an adjust- 
ment function, f, which will bring about equilibrium. This conclusion 
does not depend upon any special assumptions about slopes or. shapes 
of the q, and qa schedules except that they will intersect somewhere. 
The final equilibrium position may not be different from that estab- 
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lished in a free competitive market, but the time path is likely to 
be different. This is important, of course, since the ~hoice of the 
adjustment function will determine the size of international reserves 
in the final equilibrium position. As mentioned above, the method 
can be used to analyze the effect of substantial shifts in the demand 
and supply schedules for foreign exchange due, say, to income varia- 
tions, capital movements, or random fluctuations. 

In equilibrium — and è are both equal to zero. The con- 
dition that the equilibrium position is stable is satisfied when the 
second derivative is negative, i.e., when 


(6) da _ f(z) . S(x) 
dx 1 (2) 


+ f(z) 8'(2) <0. 


In equilibrium the first term is zero, since S (x) —0 when 
x = me, the equilibrium rate of exchange. In the second term f’ is 
normally negative and S’ positive, making the whole expression ne- 
gative. It suffices to add that it is within the power of monetary 
authorities to select the formula which will guide their future 
actions. If one formula does not work, it can be replaced by another, 
and normally it will be-possible to select an adjustment function 
which has the right properties. 

A so-called phase diagram can be used to summarize the 
argument. 

As drawn, the diagram depicts a stable system. 


DIAGRAM. 2 
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Changing the model slightly we can let it represent a situation 
where the authorities fix the price of foreign exchange according to 
the discrepancy between the actual and the « desired » level of inter- 
national reserves. Mathematically, the adjustment function z= f (2) 
is replaced by 2= f(z — 2), where z denotes the desired level of 
reserves. However, as long as z = constant, we can still use the 
previous analysis, simply by reinterpreting z to mean the difference 
between desired and actual values. The system is an illustration of a 
servomechanism where the difference between the actual and the 
desired stock of foreign exchange, z — z= e, is the « error » in the 
system. The error is registered at the control board (the rate-fixing 
authorities) where adjustments are made in order to eliminate the 
error. As in all servomechanisms this system may not be perfect; 
both the response of the control board and of the market are slug- 
gish. In passing it might be mentioned that a somewhat similar 
arrangement occurs where exchange rates are fixed, but exchange 
and trade restrictions are relaxed or intensified by the control 
board according to the reserve position (’). 

One further illustration may be given of continuous adjust- 
ments. Let us assume a more sophisticated policy where the monetary 
authorities are guided in their action not only by the actual size of 
international reserves (or the difference between the actual and the 
desired stock) but also by the rate at which the reserves change over 
time: 


dz of of 
7 ps ; A ES Ne A 
(7) "i 18 dt ) az aN ae st 
where, 
(8) = qs — qa = S(x) = S[/(z, #)]. 


The purpose of the control board in choosing this more complex 
adjustment function is to increase the speed at which reserves are 
adjusted. 


3 : 9 
Mathematically, if sl — 1-0, the Implicit Function Theo- 
rem applies, and we have 


az 
9 ie 


(') In an unpublished paper on The Postwar International Business Cycle, 
J. J. POLAK has dealt with this latter problem. The paper was prepared for a 
conference on business cycle problems (Oxford, Sept. 1-6, 1952), organized by 
the International Economic Association. 
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where, 
el 
sat 
(10) I (2) = — a 
ssi + 


The stability condition is now proving (10) or sad < 0. A suffi- 
af of 


cient condition for stability is ns and DT < 0 if we assume that 
S’ > 0. Here again it can be stated that it is normally possible to 
select an adjustment funetion which has the right properties, i.e., 
the right slope and curvature (f’ and f”). 

So far we have discussed cases of continuous adjustments of the 
rate of exchange. As an alternative arrangement we can visualize 
a system where the control agency acts only when actual reserves 
pass certain threshold levels. In other words, some oscillations in 
reserves are tolerated, and it is only when an upper or lower limit is 
passed that the servomechanism is activated through a change in 
the price of foreign exchange. 

The analysis of such a system is complex. Instead of differential 
equations with constant coefficients we now have to work with 
nonlinear systems or even, if lags are assumed, with a combined 
system of nonlinear and difference equations. The basic notion in the 
model can, however, be presented very simply in a graph where z* 
and z** denote the upper and lower limits, respectively, of fluctua- 
tions which will be tolerated without changes in the rate. When 
reserves pass the upper threshold, the domestic currency is appre- 
ciated by an amount 4 x; similarly, when the lower limit is passed 
a depreciation of the same magnitude takes place. 


di T-ATR 
T 
Z 
T+AT 
time 


DIAGRAM 3 
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In conclusion it might be pointed out that the classical gold 
standard with upper and lower gold points can be looked upon as a 
servomechanism where variations in reserves, interest rates, and 
other monetary variables take the place of exchange rate variations 
in the present case ('). 


IV. - Foreign Liquidity Preferences. — So far we have follow- 
ed the convertional procedure of isolating « normal » trade trans- 
actions which give rise to a demand for and a supply of foreign 
exchange. This procedure is, however, not wholly satisfactory. It 
leaves out of consideration the role of speculation, which in many 
situations actually swamps the effect of ordinary export and import 
trade. Obviously the importance of speculation is realized by many 
authors, but they proceed, nonetheless, on the assumption that specu- 
lation can either be ignored or else be treated as a disturbing factor. 
Professor HABERLER, for example, concedes the practical importance 
of speculation as indicated in the following quote: 

« Dynamic instability due to speculation and destruction of con- 
fidence in the currency or through the setting up of inflationary or 
deflationary spirals is probably more important than the static type 
of instability in which we are interested here » (?). 


Nevertheless this remark is introduced at the conclusion of his 
article. In the main body of his analysis speculation is ignored. 

Toward the very end of his long paper, Professor MACHLUP men- 
tions, almost as an afterthought, that changes in exchange rates may 
cause different types of anticipations. He then goes on to point out 
that: 


« the changes in expectations would cause the whole curves to 
shift as often as the rate changes; hence, shifts along the old curves 
(and, thus, elasticities) would become irrelevant. Short-run analysis 
becomes thus impossible if rapid, erratic and unpredictable changes 
in expectations make almost everybody a speculator. Theoretical 
analysis is then more or less confined to the long period; and it 
loses, of course, some of its significance; its immediate applicability 
to currently observable facts is gone » (*). 


() Some years ago I discussed a number of the points dealt with in this 
section with Dr. RICHARD M. GoopwiN. While he has probably forgotten all 
about this discussion, it helped me to clarify my own thinking on the problems 
of the foreign exchange market. 

(*) HABERLER, op. cit., p. 195. 

(9) MACHLUP, op. cit., pp. 156-157 (here cited from Readings). See, however, 
his comment cited in footnote 1 on p. 779 of this paper. 


The Market for Foreign Exchange 713. 


An analysis which ignores speculation becomes especially in- 
appropriate in periods of major monetary disturbances. It does not 
help much to assume that exchange control can prevent capital mo- 
vements of the destabilizing type. Experience tells us that even the 
most efficient control systems are very imperfect instruments. For 
one thing, exporters and importers are usually able, through leads 
and lags in their transactions, to speculate on the future value of 
their currency. And to give only one other illustration, even the 
relatively effective exchange control system of the sterling area has 
not been able to prevent « cheap sterling » transactions. But quite 
apart from the question whether or not it is feasible to control cap- 
ital movements, it should not be forgotten that an arrangement 
with flexible rates often has as a major motive a gradual relaxation 
of existing restrictions on trade and payments. 

From the point of view of formal price analysis, the situation is 
also unsatisfactory in the sense that the role of speculation is left 
hanging in the air. This is clearly so whenever capital transfers are 
treated merely as a disturbing factor. To state that speculation has 
the effect of shifting the schedules in the market for foreign 
exchange is to say very little, unless the shifts are determinate. 
Ideally, the role of speculation should be made an integral part of 
the analysis of the market. We shall try to indicate one way in which 
greater if not complete integration may be achieved. We shall do so 
in emphasizing some of the factors that determine what might be 
called Foreign Liquidity Preference. An approach along these lines 
will, it is believed, narrow the gap now separating speculation from 
« normal » commercial transactions. 

In the ordinary analysis of the market for foreign exchange, 
price is considered the equilibrator of two flows: the demand for 
and supply of foreign exchange derived from foreign trade trans- 
actions. If long-term transfers of capital take place it is quite easy 
to include them in the flow analysis. In order to be valid, this 
approach requires that the stock of foreign exchange be either small 
or else insensitive to price changes. If one or both of these condit- 
ions are satisfied it is legitimate to analyze pricing in the market 
for foreign exchanges in terms of flows. On the other hand, when- 
ever holdings of domestic and foreign liquidity are significant in 
size and are a function of exchange rates, the flow analysis is no 
longer legitimate. It is still true that exchange rates at any given 
time are determined by demand and supply, but the important point 
to keep in mind is that the flows may be greatly influenced by 
variations in the stock of foreign exchange. As in the domestic 
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liquidity-preference theory, an important function of price, i.e., Of 
exchange rates, then is to equilibrate the desire to hold wealth in 
certain forms with the available stocks (?). 

To conclude this part of the argument: equilibrium in the 
market for foreign exchange implies both stock and flow equili- 
brium, or, in other words, that a stationary situation has been achie- 
ved. Mathematically, we can illustrate this with the following 
system of equations. 

Assume that the monetary authorities fix the foreign exchange 
rate, n, according to the size of the country's official holdings of 
international reserves, z public. We then have 


(11) a = f(z public). 


At any given rate the authorities are willing to buy or sell an unlimi- 
ted amount of foreign exchange in the market. 

Private traders will buy and sell foreign currency, both for 
trade and for capital transactions. The rate of change of their hol- 
dings, 2 private, is by definition 


(12) z private = Qs — qa, 


were q, and qa are the private supply and demand of foreign ex- 
change, respectively. Since the monetary authorities buy or sell, and 
thus offset any discrepancies in the private market, we have >? pri- 
vate = — £ public. Let us assume, further, that at any given mo- 
ment the private excess-supply function for foreign exchange 
depends upon (i) the current rate of exchange, and (ii) the existing 
private stock of foreign exchange, i.e., 


(13) 3 private = qs — qa = S (x, z private), 
where, 
t 
(14) z: private = / (a: — qa) aT + z, private, 
4 0 


where z, private is the initial stock. 
The condition of the flow equilibrium is, of course, 


(15) gs = ga: 


(*) For an excellent discussion of theories of stocks and flows, see T. DE 
SCITOVSKY, À Study of Interest and Capital, « Economica», N.S. Vol. VII, 
1940, p. 293. See also a discussion by L. R. KLEIN, KARL BRUNNER, and. W. 
FELLNER and H. S. SOMERS, in « Econometrica », Vol. 18, July 1950. 
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Note, however, that according to equation (18), one of the de- 
terminants of the excess-supply function is the private stock of 
foreign exchange. It follows that in order to achieve full balance in 
the system both flows and stocks must be in equilibrium. 

Rather than explore the formal properties of this or similar 
systems further, we shall now turn to some substantive matters. In 
particular, it will be argued that certain similarities seem to exist 
between liquidity preference in a closed economy and the demand 
for international reserves. Thus, the transactions and precautionary 
motives have a counter-part in an open system insofar as reserves 
are held to bridge the interval between the receipt of foreign ex- 
change and its disbursement, or to provide for contingencies of one 
kind or another. Similarly, the speculative motive has an obvious 
counter-part whenever foreign exchange is held because of differ- 
ences between current exchange rates and expected future rates. 


The Transactions Motive. — First, leaving aside for the mo- 
ment the question of the definition of monetary reserves, we shall 
deal with the transactions (and precautionary) motive. Here we can 
perhaps do no better than to quote from a recent report prepared by 
the International Monetary Fund. A list is presented of the prin- 
cipal factors which must be taken into account in determining the 
adequacy of a given amount of reserves in a country. 


« (1) The normal seasonal variations in the country’s imports 
and exports and in the service items in its balance of payments. 

« (2) The extent to which the volume of its imports is subject 
to extraordinary variations because of natural or other factors, e.g., 
crop failures, political or economic changes elsewhere, etc. 

« (3) The variability in the prices of its imports and in the 
prices of and demand for its exports. 

« (4) The extent to which the country is dependent on im- 
ported raw materials, equipment and essential foodstuffs to avoid 
dislocation of its economy or undue hardships to its population. 

« (5) The size of its inventories of export good and their 
components, and of import goods and their products, and the extent 
to which these inventories could be compressed without hardship in 
event of pressure on the country’s reserve position. 

« (6) The extent, if any, to which the country may expect 
adverse changes in its reserve position to be offset by ’equilibra- 
ting’ movements of short-term credit. 

« (7) The prospect that the supply of reserves can be supple- 
mented by grants-in-aid or long-term loans from other countries. 
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« (8) The extent to which the use for international purposes 
of actual holdings of reserve-type assets may be prevented by legal 
or other restrictions » (’). 


While these points on the whole are self-explanatory, some 
additional remarks are called for. The definition of monetary 
reserves is, of course, more or less arbitrary. One type of asset 
shades into another, and in determining the cut-off point the two 
important considerations are (i) the availability of the assets for 
international payments and (ii) their acceptability by potential 
creditors. As to the first point, only those monetary assets can be 
used which are in excess of the legal minimum. Reserves held 
outside the official family may not be readily available to the mone- 
tary authorities; on the other hand, insofar as these reserves are 
actually used by private traders, the need for official reserves is 
correspondingly reduced. Further, reserves can be calculated on a 
gross basis, or after subtracting near-term liabilities. In the case of 
inconvertible currencies it is also important to look at the com- 
position of the reserves. Without going further into these related 
intricacies it must be mentioned in passing that the holding of 
international reserves does not necessarily mean a sacrifice of income 
as is implied in the liquidity-preference theory. For example, it 
is customary for the United Kingdom to hold part of its reserves in 
income-yielding dollar securities. 

From our viewpoint a more interesting question is, who holds 
reserves. In developing a theory of interest for the closed economy 
it is in principle possible to derive an aggregate liquidity-preference 
fuction from the preferences of individual firms and households. 
In the case of international liquidity, the problem is somewhat diffe- 
rent. The bulk of international reserves is normally held by the mon- 
etary authorities and their official family. Within the limits de- 
fined by the national exchange control acts, it is the obligation of 
this group to accomodate the demand for foreign liquidity. Leaving 
aside for the moment the speculative motive, the individual firms 
and jhouseholds are primarily interested in their total liquidity 
position rather than in its domestic and foreign components, under 


() The Adequacy of Monetary Reserves: An Analysis Prepared by the 
International Monetary Fund for Economic and Social Council of the United 
Nations, Washington, D.C., June 1953. Now reprinted in the International Mo- 
netary Fund, «Staff Papers», Vol. III, No. 2, October 1953. See also the 
June 1953 issue of « International Financial Statistics » which contains a sum- 
mary of monetary reserves and a discussion of the methodology of their pre- 
paration. 
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conditions of convertibility. The only qualification is the conven- 
ience for the traders of having some foreign working balances. 
What this means, then, is that the monetary authorities act on 
behalf of individual traders. But quite apart from the accomodation 
of individual demands for foreign exchange, supra-individual consid- 
erations may play an important role. For example, even if a coun- 
try's international reserves are considered low, the authorities may 
decide not to build them up because the cost is too high in terms of 
imports forgone. On the other hand, in a country with a continuous 
export surplus, the authorities may accept an accumulation of 
reserves substantially above the amount determined by considera- 
tions of adequacy, simply because they see nothing else to do with 
the surplus. 

In principle, monetary reserves can be held either in gold or 
in a great variety of foreign currencies. In practice only two cur- 
rencies are of importance: the United States dollar and the pound 
sterling. The overwhelming part of the world's foreign exchange 
reserves is held in these two key currencies. In the case of the 
sterling area it must not be forgotten, however, that the present 
state of inconvertibility and blocked balances accounts for some of 
these holdings. As far as the United States is concerned, gold is 
the dominant form of reserves. In the post-war period, holdings of 
other currencies have been rather insignificant, as has been the 
market in foreign exchange, due to the general acceptability of 
dollars in international transactions. In these respects the situation 
is very similar to that of the United Kingdom in the nineteenth 
century. In relating the transactions motive to the level of reserves 
this important fact must obviously be kept in mind. 

One final comment is necessary about the adequacy of the mon- 
etary reserves. Their purpose is to take care of swings in the 
balance of payments position of a country and more particularly 
to cover recurrent deficits. Whether they can in fact do so depends 
greatly on the economic policy being pursued in the country. Mone- 
tary reserves will not be adequate unless appropriate policy 
measures are taken. This is an obvious but nevertheless important 
fact. Specifically, unrealistic exchange rates must lead to a con- 
tinuous drain on the reserves. But it also follows that the more fre- 
quent the changes in exchange rates, the less is the demand for 
monetary reserves deriving from transactions motives. In other 
words, whether a given amount of reserves is adequate or not de- 
pends in part on the arrangement in the market for foreign 
exchange. 

50 
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The Speculative Motive. — The transactions motive is related 
to the need for reserves for current international transactions. 
Reserves pertaining to this need are in most cases held by the mone- 
tary authorities who respond, in equilibrating fashion, to the forces 
of the market. The speculative motive, on the other hand, relates to 
the desire to hold resources in the form of liquid international assets 
in order to take advantage of market movements ('). While mo- 
netary authorities occasionally speculate, for example by changing 
the currency composition of their reserves, it is the exception rather 
than the rule. Further, while such switches will not affect the 
market for their own currency, they will be relevant to the currencies 
in which the transactions take place. The bulk of speculative acti- 
vity, whether legal or illegal, is performed by other groups. Ordin- 
arily exporters and importers are guided primarily by commercial 
considerations, but there are many examples of foreign traders 
becoming speculators. We have already mentioned changing leads 
and lags in international payments. Further, professional specu- 
lators will normally play a more or less important role; and finally, 
and especially in times of monetary disturbance, the circle may 
widen to include a great many who would not ordinarily be in the 
market as speculators. 

Speculation in foreign exchange differs form other transac- 
tions in this market in that it is based upon the expectation of a 
change in the actual set of exchange rates. Conceptually the specul- 
ative stock of foreign exchange may be defined as the difference 
between the amount actually held and the amount that would be 
held if, other things being the same, the foreign exchange rates were 
expected to remain unchanged. According to the definition the 
speculative stock can be either positive, negative, or zero (?). 


() In an unpublished paper, A. I. BLOOMFIELD makes the following dis- 
tinction between speculative and flight movements of capital: « The term ’spe- 
culative capital movements will be understood here to refer to those movements 
associated with or motivated by anticipation of a change in exchange rates. 
By ’flight’ movements will be meant those movements motivated by a desire to 
escape losses associated with actual or anticipated phenomena, as war, Commu- 
nist insurrection, high taxation, capital levies, internal economic collapse or 
currency upheaval, anti-capitalist milieus, imposition or tightening of exchange 
restrictions, etc. » In making this distinction, he rightly disclaims pretense at 
logical tidiness. In the present paper, only speculative movements of capital are 
dealt with. 

(?) In using this definition I have followed N. KALDOR. See his Speculation 
and Economic Stability, « Review of Economic Studies », Vol. Vit Nowe 
October 1939. 
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What motivates the speculator in foreign exchange, as any 
other speculator, is the belief that he knows better than the market 
what the future will bring. The analogy with Keynesian liquidity 
preference is obvious: anyone whose opinion differs from the pre- 
dominant opinion as expressed in current exchange rates may have 
a good reason for taking a speculative position. At any time the 
market strikes a balance between the opposing opinions and it also 
establishes a link between the actual and the expected exchange 
rates. If expectations are certain, the difference between the two 
rates cannot exceed the interest cost of the speculative commitment, 
since carrying costs are negligible in the market for foreign ex- 
change. If expectations are uncertain, the difference between actual 
and expected exchange rates must be great enough to include also 
a risk premium. 

The state of expectation is not limited, however, to the rela- 
tions between actual and expected exchange rates and domestic 
versus foreign liquidity. Any holder of wealth has in fact eight 
alternatives in an open system. He may hold his resources (1) in 
domestic or foreign liquid assets, (2) in domestic or foreign bonds, 
(3) in domestic or foreign equities, or (4) in domestic or foreign 
commodities. With given exchange rates, holders of wealth will al- 
locate their resources among the eight forms in such a way as to 
equalize the relative attractiveness at the margin. If the given 
exchange rates are not compatible with the relative desirability of 
domestic and foreign holdings, they will change in a free market. 
A reappraisal of the existing resource allocation then becomes nec- 
essary, and this process continues until equilibrium is finally 
established (’). 


(+) An earlier version of this paper was presented in a seminar at the Johns 
Hopkins University. Subsequently I received a letter from Professor MACHLUP 
in which he makes the following point: « These temporary shifts between diffe- 
rent assets, domestic money, foreign exchange, bonds, inventories, etc., are of 
great importance in explaining short-run fluctuations of the foreign exchange 
rates. They play no role in the explanation of the long-run rates. The fact that I 
did not have a liquidity preference schedule in my theory made it necessary for 
me to disclaim applicability of my theory to the short-run whenever speculation 
plays a significant part... My theory remains intact for the long-run because 
movements generated by the speculative motive will cancel out in the long run ». 
In cases of appropriate monetary policies this argument is undoubtedly a valid 
one. On the other hand, if the money supply is very elastic, it is not necessarily 
true that speculative movements will be reversed. See, for example, BRESCIANI- 
TURRONI 's analysis of the German inflation in the ’twenties in his Economics 


of Inflation. 
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The existence of a forward market does not change funda- 
mentally the conditions of speculation as described here. It does, 
however, call for two qualifying remarks. In the first place, when- 
ever such a market exists, ownership of foreign balances is not 
necessarily equivalent to speculation, since the foreign exchange 
market provides facilities for hedging. Secondly, it is no longer 
necessarily true that a speculator must hold wealth to the full extent 
of his commitment in order to engage in speculative transactions. 
If these two qualifications are kept in mind, the approach still 
seems a valid one. 

Another comment of a somewhat different nature is called for. 
In our presentation we are concentrating on the motivations of 
domestic speculators. We do not deny, however, that foreign spec- 
ulators may have an important impact on the value of the currency 
in question. While their expectations may be different, there is no 
reason to believe that the motives which govern their actions 
differ from those of domestic speculators. 

We have argued so far that a foreign liquidity preference 
function exists, which relates the amount of foreign liquid assets 
desired for speculative purposes to the structure of exchange rates. 
At any given moment, the shape and position of this demand func- 
tion will depend upon the expectations of the speculators. It also 
follows directly that a change in expectations will cause a shift in 
the foreign liquidity preference schedule. While this is perfectly 
straight-forward, it may be asked, further, whether the liquidity pre- 
ference schedule is in fact independent of the factors determining 
the transactions motive—the way KEYNES assumed in his theory 
of interest ('). A moment's thought will tell us that this is not so 
and that the two schedules are in fact interdependent. For example, 
it is very likely that the determinants of the pattern of trade, and 
especially of its changes, will affect not only the transactions dem- 
and for monetary reserves, but also expectations and the speculative 
demand for foreign liquidity. While it does not mean that the liqui- 
dity approach becomes inappropriate, such inter-dependencies do call 
for explicit treatment. 

So far we have discussed the demand for foreign liquidity. A 
few words must be added about the supply side. In the Keynesian 
theory a given supply of money and the demand schedule for money 


(*) That this assumption of KEYNES is incorrect has recently been emphasi- 
zed by ALVIN HANSEN. See his A Guide to Keynes (McGraw-Hill, 1953), 
pp. 140-41. 
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determine the rate of interest. Obviously we cannot follow the same 
procedure here since the amount of foreign liquidity .. not a given 
quantity, but, on the contrary, one of the variables in the problem. 
That is to say, the total foreign holdings of the monetary authorities 
and the speculators are not given from the outside; rather they are 
the result of actions taken by these groups. In a free market it is 
always possible to substitute foreign for domestic liquidity, and vice 
versa, according to their relative attractiveness. If speculators want 
to increase their foreign holdings, they must either part with dom- 
estic liquidity or else go to the banks for loans. While it is true that 
in either case their overall liquidity position is the same as before, it 
should not be forgotten that the domestic liquidity position of the 
speculators has deteriorated. This may in certain situations act as 
a brake on a speculative movement away from a currency, especially 
if the banking system is unwilling to offset the absolute decline in 
domestic liquidity. Unfortunately, however, the ratio between mon- 
etary reserves and total liquidity is so low in most countries that 
not too much reliance can be placed upon this self-regulating 
mechanism (’). 

It would be tempting to argue that what is given in an open 
system is the sum of domestic and foreign liquidity. This does not 
usually occur, however, except in the very short-run. It is well 
recognized that an outflow or inflow of short-term capital may affect 
the reserve position of the central bank and/or the commercial 
banks. But, it is also likely that the primary change in reserves and 
money will lead to a multiple expansion or contraction of the money 
supply. Thus, it cannot be assumed that shifts between domestic and 
foreign liquidity leave total liquidity unaffected. 

The main purpose of these remarks on speculation is not to 
present a comprehensive analysis of the economics of speculation, 
but rather to indicate a certain point of view (*). One important 
question related to our general arguments must, however, be posed, 
namely, whether speculation is stabilizing or destabilizing. Or, put 
in other terms: Is the elasticity of expectations less than or greater 


(*) See on this point the interesting analysis in the annual report of De 
Nederlandsche Bank, especially for the years 1951 and 1952. While most annual 
reports of Central Banks make rather dreary reading, M. W. HoLTROP, Presi- 
dent of the Dutch Central Bank, has succeeded in combining analysis of a high 
order with the mere description of the course of events. 

(?) For an excellent treatment of the economics of speculation, see J. E. 
MEADE, The Balance of Payments (Oxford University Press, 1951). Ch. XVII. 
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than unity in this market? No general answer can, of course, be 
given to this question. What can be done is to indicate the conditions 
under which speculation is stabilizing rather than destabilizing. In 
contrast with commodity markets there is no guidance for the spe- 
culators corresponding to the long-run cost curves. While this is not 
the only information speculators act upon in commodity markets, 
underlying cost conditions do introduce an element of stability in 
the sense that speculation then tends to bring about equilibrium 
more quickly. In the market for foreign exchange the concept of a 
normal price or price range may nonetheless exist. Of decisive im- 
portance here is the past history of the market. But, further, the 
notion of a normal price range is greatly strengthened if it is the 
predominant opinion among speculators that sufficient reserves are 
available to weather disturbances and, perhaps more important, that 
the government is prepared to take corrective measures in cases of 
larger deviations from the previous level. It is obvious that the stab- 
ilizing influences of a normal price presupposes such policies. In 
the final analysis the notion of a normal exchange rate and hence 
of stability depends upon the ability of a country to maintain its 
competitive position in the world market. Ultimately it can only do 
so if it succeeds in keeping its money wages and other factor prices 
in line with the domestic level of productivity. 

So far we have assumed that available information is acted 
upon, and acted upon correctly, by a small group of professional 
speculators. While this is generally true of most commodity mar- 
kets, this condition is unfortunately not always satisfied in the 
market for foreign exchange. Past experience shows many instances 
of excessive speculation, i.e., situations where the resources of the 
speculators, professional as well as non-professional, have been so 
large as to swamp the effect of non-speculative demand and supply. 
As is well-known from KEYNES's analysis of the stock market, the 
game then becomes one of correctly guessing not what the future 
equilibrium exchange rate will be but what future speculators think 
it will be. When carried to excess, speculation is obviously unlikely 
to yield useful results; in fact, it is almost certain to destroy the 
efficacy of the market mechanism. 

It would be interesting to relate the state of expectations to 
different market arrangements. Suffice it to say that a system of 
adjustable pegs, as described in the last section, has a tendency to 
encourage destabilizing speculation. In anticipation of, say, a deva- 
luation, speculators can at little risk take a « free ride » at the 
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expense of the authorities. In order to prevent this kind of specu- 
lation, the authorities either have to maintain exchange controls or 
else introduce an element of uncertainty in the market through 
occasional use of counter-speculation ('). From this point of view, 
freely fluctuating exchange rates have an advantage in that they 
increase the scope for stabilizing capital movements. However, this 
arrangement may have other disadvantages. In particular, it is pos- 
sible, in view of low short-run elasticities, that the system does 
become unstable in spite of what has just been said. 


V. - Concluding Remarks. — The main purposes of this 
paper have been, first, to point to some limitations of the partial 
equilibrium approach as applied to the theory of foreign exchanges 
and, secondly, to suggest some ways in which the analysis can be 
improved. Two major problems in this field seem to be (i) the inte- 
gration of the customary price analysis for the exchange market 
with the modern income approach and (ii) the integration of the 
customary price analysis of speculation with the working of the 
non-speculative demand and supply mechanism. In an article writ- 
ten jointly with LLOYD A. METZLER, previously referred to, we have 
worked out the formal solution to the first problem for a system of 
freely fluctuating exchange rates (*). As a consequence, this paper 
has been directed primarily to the problem of speculation. While it 
is not claimed that a liquidity preference theory, as developed here, 
provides the final answer to the many vexing problems of specula- 
tion, it is at least felt that it provides a useful framework for the 
analysis. This is not denying, however, that much work remains to be 
done on the theoretical and, even more, on the empirical front. 


RIASSUNTO 


Il mercato dei cambi esteri 


1) L’analisi convenzionale del mercato dei cambi esteri pecca per molte 
manchevolezze. E’ d’uso impiegare la stessa tecnica usata nell’analizzare la for- 
mazione dei prezzi negli altri mercati, cioè l’analisi dell’equilibrio parziale. Trat- 
tando del mercato aggregato dei cambi esteri tale procedura è nella maggior 
parte dei casi non appropriata. Ciò perchè uno spostamento della scheda di do- 
manda o d’offerta di cambi esteri conduce, normalmente, a qualche spostamento 


(+) See on this point, A. P. LERNER, The Economics of Control, (MacMillan, 


1944), passim. 
(?) S. LAURSEN and L. A. METZLER, op. cit.. 
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nell’altra scheda a causa delle variazioni di reddito e dei mutamenti della ra- 
gione di scambio. Per tali ragioni il metodo di esprimere le condizioni di stabi- 
lità in termini di elasticità totali per le esportazioni e per le importazioni deve 
essere usato con cautela poichè spesso possono sorgere casi in cui le diverse ela- 
sticità non sono grandezze indipendenti. Infine, è legittimo applicare l’abituale 
analisi della domanda e dell’offerta al mercato dei cambi esteri solo in condi- 
zione di concorrenza perfetta. Ogni qualvolta tali condizioni non sono soddisfatte 
l’una o l’altra o entrambe le schede divengono disadatte o senza significato e 
devono essere scartate come strumenti di analisi. 

II) L’analisi convenzionale getta poca luce anche sulle situazioni in cui le 
autorità monetarie fissano il prezzo dei cambi esteri. Si possono però costruire 
dei modelli per trattare questi casi. In tale sistema si suppone che le autorità 
fissino i tassi di cambio in base alla divergenza fra il livello effettivo e quello 
desiderato delle riserve internazionali. Il sistema è un’illustrazione di un mec- 
canismo ausiliario in cui la differenza fra lo stock effettivo e quello desiderato 
di cambi esteri costituisce l’« errore » nel sistema. L’errore è registrato dal co- 
mitato di controllo dove si attuano gli adattamenti volti ad eliminare l’errore. 
Come illustrazione di una politica maggiormente sofisticata si può costruire un 
modello per i casi in cui le autorità monetarie sono guidate nella loro azione 
non soltanto dall’effettivo ammontare delle proprie riserve, ma anche dal tasso 
a cui le riserve mutano nel tempo. Infine, possiamo considerare un sistema alter- 
nativo in cui l’ufficio di controllo agisce soltanto quando le riserve effettive 
oltrepassano certi livelli limite. In altre parole, alcune oscillazioni nelle riserve 
sono tollerate, ed è soltanto quando viene sorpassato un limite superiore od 
inferiore che il meccanismo ausiliario è messo in azione attraverso un cambia- 
mento del prezzo dei cambi esteri. 

III) Dal punto di vista dell’analisi formale del prezzo la situazione è pure 
insoddisfacente nel senso che il ruolo della speculazione è lasciato general- 
mente in sospeso. Idealmente il ruolo della speculazione dovrebbe senza dubbio 
far parte integrante dell’analisi del mercato. Un modo per ottenere ciò è quello 
di porre in evidenza i vari fattori che determinano ciò che potrebbe essere chia- 
mata la « preferenza per la liquidità estera ». In particolare, si può arguire che 
esistono certe similarità fra la preferenza per la liquidità in una economia 
chiusa e la domanda di riserve internazionali. Così i motivi transazionali e pre- 
cauzionali hanno una contropartita in un sistema aperto nella misura in cui le 
riserve sono tenute per colmare l’intervallo fra l’entrata di valute estere ed il 
loro esborso, o per provvedere in contingenze di un tipo o dell’altro. Similmente 
il motivo speculativo ha una ovvia contropartita ogni qualwolta la valuta estera 
è trattenuta a causa di una differenza fra i tassi di cambio correnti e quelli pre- 
visti. Ogni qualvolta gli ammontari di liquido nazionale ed estero posseduti sono 
di dimensione significativa e sono funzione dei tassi di cambio, la analisi con- 
venzionale del flusso non è più legittima. E’ ancor vero che i tassi di cambio 
in ogni momento sono determinati dalla domanda e dall’offerta, ma il fatto im- 
portante da tenere presente è che i flussi possono essere fortemente influenzati 
da variazioni dello stock di valute estere. Come nella teoria della preferenza per 
la liquidità nazionale, una importante funzione del prezzo — cioè dei tassi di 
cambio — è quella di equilibrare il desiderio di tenere ricchezza in certe forme 
con lo stock disponibile. 3 

Mentre non si pretende che la teoria della preferenza per la liquidità for- 
nisca la risposta finale ai molti inquietanti problemi della speculazione, si rileva 
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che essa fornisce almeno un'utile intelaiatura per l’analisi. Ciò non significa 
negare, però, che molto lavoro resta da compiere sul fronte 1ec-ico e ancor più 
su quello empirico. 


RÉSUMÉ 
Le marché des devises 


1) L’analyse conventionelle du marché des devises souffre d’insuffisances 
de toutes sortes. Il est usuel d’appliquer la même technique dont on se sert 
pour analyser la formation des prix sur les autres marchés, c’est à dire l’ana- 
lyse de l'équilibre partiel. Lorsqu'il s’agit du marché global des devises une 
telle procédure n’est pas appropriée dans la majorité des cas. Ceci parce que nor- 
malement un changement dans le domaine de la demande ou de l’offre de de- 
vises aménera un changement correspondant de l’offre ou de la demande de 
devises causé par des variations de revenu ou des «terms of trade ». Pour des 
raisons similaires il ne faut user qu’avec prudence de la méthode qui exprime 
les conditions de la stabilité en termes d’elasticités totales des exportations et 
des importations. Souvent des cas peuvent se produire dans lesquel les élacticités 
diverses ne sont pas indépendantes et doivent être éliminées comme moyens 
d’analyse. 

2) L’analyse conventionnelle ne suffit pas à éclairer les situations dans 
lesquelles les autorités monétaires fixent les prix des devises. D’autre part il 
est possible de construire des modèles pour traiter de ces cas. On assume dans 
un tel système que les autorités fixent les cours des changes sur la base de la 
différence entre le niveau effectif des réserves internationales et celui qui est 
désiré. Le système présente une illustration d’un méchanisme auxiliaire dans 
lequel la différence entre les réserves effectives et les réserves désirées de devises 
constitue « l’erreur » du système. L’erreur est enregistrée par le Bureau de con- 
tròle où les ajustements nécessaires sont faits pour éliminer l’erreur. On peut 
également construire un modèle illustrant une politique plus compliquée dans les 
cas où les autorités monétaires basent leur action non seulement sur le montant 
actuel des réserves mais aussi sur le taux de leurs changements pendant une 
certaine période. Nous pouvons enfin considérer un système alternatif où le Bu- 
reau de contrôle n’agit que lorsque les réserves atteignent ou dépassent une li- 
mite minimum ou maximum. En autres mots, quelques oscillations dans les ré- 
servss sont tolerées, et c’est seulement lorsqu’elles dépassent une limite minimum 
ou maximum que le méchanisme auxiliaire est actionné par un changement des 
prix des devises. 

3) Du point de vue d’une analyse formelle des prix la situation laisse éga- 
lement à désirer parce que le rôle de la spéculation est negligé. Une théorie 
idéale devrait intégrer la spéculation dans l’analyse du marché. Une façon 
de le faire met l’emphase sur les divers facteurs qui déterminent ce que l’on 
pourrait appeller la « préférence pour la liquidité extérieure ». On pourrait a- 
vancer que certaines similarités existent dans une économie close entre la préfé- 
rence de la liquidité et la demande de réserves internationales. Dans un système 
ouvert les transactions et mesures de precaution ont une contrepartie dans la 
mesure où les reserves servent à faire la soudure entre l'entrée de réserves de 
l'étranger et leur sortie, ou qu’elles pourvoient à une contingence ou une autre. 
D’une façon analogue le motif de spéculation trouve une contrepartie chaque fois 
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que l’on retient des devises à cause de la différence entre leurs taux courants et 
futurs. 

Lorsque les réserves de liquidité intérieure et extérieure sont importantes et 
dépendent des taux des changes, l’analyse conventionelle des flux n’est plus lé- 
gitime. Il est toujours vrai que les taux des changes à un moment défini sont 
déterminés par l'offre et la demande mais il ne faut jamais oublier que les flux 
peuvent être fortement influencés par des variations dans les disponibilités de 
devises. Comme pour la théorie de la préférence de liquidité le prix, ¢’est-a-dire 
le taux des changes, a la fonction importante d'établir un équilibre entre le désir 
des richesses sous une certaine espèce et les disponibilités. 

L’auteur pense que la théorie de la préférence pour la liquidité constitue un 
cadre utile à l’analyse tout en se rendant compte qu’elle ne donne pas de solution 
finale aux différents problèmes inquiétants de la spéculation. Il ne nie pas toute- 
fois qu’il y a encore beaucoup de travail à faire et sur le front de la théorie et 
sur celui de l’empirie. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Der Devisenmarkt 


1) Die herkómmliche Analyse des Devisenmarktes leidet an verschiedenen 
Maengeln. Es ist ueblich dieselbe Technik der Analyse der Preisbildung wie auf 
andere individuelle Maerkte anzuwenden, naemlich die Gleichgewichtsanalyse. 
In der Behandlung des Devisenmarktes ist eine derartige Methode in den meisten 
Faellen nicht angemessen. Dies erklaert sich aus der Tatsache, dass fuer ge- 
woehnlich eine Veraenderung in der Angebots- oder Nachfragezusammensetzung 
eine entsprechende Veraenderung in der Nachfrage- oder Angebotszusammen- 
setzung herbeifuehren wird, die auf Einkommensverschiebungen und Veraen- 
derungen in den «terms of trade » zurueckzufuehren ist. Aus aehnlichen Gru- 
enden muss die Methode, welche Stabilitaetsbedingungen durch totale Elastizi- 
taet der Exporte und Importe ausdrueckt, mit Vorsicht gehandhabt werden, 
denn es koennen oft Faelle eintreten, in denen die verschiedenen Formen der 
Elastizitaet nicht voneinander unabhaengige Groessen darstellen. 

2) Die uebliche Analyse wirft wenig Licht auf die Faelle, in denen staa- 
tliche Behoerden den Preis der Devisen festsetzen. Es ist jedoch moeglich Mo- 
delle zu konstruieren, die auf derartige Faelle anwendbar sind. In einem sol- 
chem System wird angenommen, dass die Behoerden die Austauschverhaeltnisse 
entsprechend der Spannung zwischen dem tatsaechlichen und dem gewuenschten 
Niveau der internationalen Reserven festsetzen. Dieses System stellt ein Bei- 
spiel eines Mechanismus dar, in dem der Unterschied zwischen dem vorhandenen 
und dem gewuenschten Vorrat an fremden Devisen den « Irrtum » im System 
bildet. Der Irrtum wird bei der Kontrollbehórde registriert, welche dann die zur 
Ausschaltung des Irrtums notwendigen Anpassungen vornimmt. Zur Veran- 
schaulichung einer komplizierteren Politik laesst sich ein Modell konstruieren 
fuer jene Faelle, in denen die Behoerden sich in ihrem Vorgehen nicht nur won 
der tatsaechlichen Hoehe der Waehrungsreserven leiten lassen, sondern auch 
von dem Mass ihrer Veraenderung in der Zeit. Wir koennen endlich auch die 
Moeglichkeit eines Systems ins Auge fassen, in dem die Kontrollbehoerde nur 
dann eingreift, wenn eine obere oder untere Grenze erreicht wird, das heisst 
im Falle, dass der Mechanismus durch Veraenderug der Devisenkurse in Bewe- 
gung gesetzt wird. 
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3) Vom Gesichtspunkt der formalen Preisanalyse aus gesehen ist die Lage 
auch deshalb nicht befriedigend weil die Rolle der Spekulation zumeist nicht 
naeher definiert wird. Die Rolle der Spekulation sollte in einem idealen System 
einen integrierenden Bestandteil der Marktanalyse bilden. Ein Weg dazu 
fuehrt ueber die Betonung der verschiedenen Faktoren, die die sogenannte 
« Foreign Liquidity Preference » bestimmen. Im Besonderen kann behauptet 
werden, dass in einer geschlossenen Wirtschaft zwischen der « Foreign Liqui- 
dity Preference » und der Nachfrage nach internationalen Reserven «eine gewisse 
Aehnlichkeit besteht. In einem offenen System finden die Transaktionen und 
Vorsichtsmassnahmen insofern ihren Gegenspieler als Reserven gehalten werden 
um die Zeit zwischen dem Einfliessen der fremden Waehrung und ihrer Ausgabe 
zu ueberbruecken oder um fuer verschiedene unvorhergesehene Faelle vorzu- 
sehen. In aehnlicher Weise hat das Spekulationsmotiv einen Gegenspieler wo 
immer Waehrungsreserven gehalten werden wegen des Unterschiedes zwischen 
den bestehenden und den fuer die Zukunft erwarteten Devisenkursen. 

Wo immer heimische und auslaendische Liquiditaetsreserven von einiger 
Bedeutung gehalten werden und eine Funktion der Waehrungskurse darstellen, 
ist die uebliche Bewegungsanalyse nicht mehr anwendbar. Es bleibt noch immer 
wahr, dass zu jedem gegebenen Zeitpunkt die Devisenkurse durch Angebot und 
Nachfrage bestimmt werden, es darf aber nicht ausser Acht gelassen werden, 
dass die Bewegungen durch Veraenderungen der Devisenvorraete stark beein- 
flusst werden koennen. Wie in der Theorie der inlaendischen « liquidity prefe- 
rence » hat der Preis, das heisst der Devisenkurs die wichtige Funktion den 
Wunsch nach einer bestimmten Form von Reserven mit dem verfuegbaren Vor- 
rat ins Gleichgewicht zu setzen. 

Obwohl man nicht behaupten kann, dass eine Theorie der « liquidity prefe- 
rence » die endgueltige Antwort auf die zahlreichen schwierigen Fragen bietet, 
welche die Spekulation aufwirft, so kann man zumindest behaupten, dass sie 
eine rauchbare Grundlage fuer die Analyse bildet. Damit wird aber nicht ge- 
leugnet, dass noch sehr viel Arbeit zu tun uebrig bleibt und zwar sowohl auf 
theoretischen wie auch auf empirischen Gebiet. 


RESUMEN 


El mercado de cambios exteriores 


1) El análisis convencional del mercado de cambios exteriores flaquea en 
muchas faltas. Según la costumbre empléase la misma técnica usada al analizar 
la formación de precios en los demás mercados, esto es el análisis del equilibrio 
parcial. Si tratamos del mercado agregado de cambios exteriores, no es ese pro- 
cedimiento a propósito en la mayería de los casos. Tal es porque una dislocación 
del plan de demanda o de oferta de cambios exteriores acarrea, usualmente, 
una que otra dislocación en el otro plan, debido a las variaciones de rédito y 
las mudanzas de la razón de intercambio. Por estos motivos, el método de ex- 
presar las condiciones de estabilidad en términos de elasticidades totales para 
las exportaciones y las importaciones, se lo debe usar cautelosamente pues 
pueden producirse a menudo casos que las distintas elasticidades no son gran- 
dezas independientes. Por último, es conforme a justicia aplicar el análisis ha- 
bitual de la demanda y la oferta al mercado de cambios exteriores tan sólo en 
condiciones de competencia perfecta. En cuantas ocasiones no estén cumplidas 
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estas condiciones, el uno o el otro, o bien ambos planes se vuelven impropios o 
sea sin sentido y se los debe rechazar como instrumentos de análisis. 

2) El análisis convencional echa poca luz aún en situaciones en que las au- 
toridades monetarias fijan el precio de los cambios exteriores. Pero puédense 
construir modelos para tratar estos casos. En este sistema se supone que las 
autoridades fijan los tipos de cambio tomando como base la divergencia entre el 
nivel efectivo y el esperado de las reservas internacionales. Es el sistema una 
ilustración de un mecanismo auxiliar en el cual la diferencia entre la cantidad 
efectiva y la esperada de cambios exteriores constituye el « error » en el sistema. 
El comité de inspección — que actúa las adaptaciones con el fin de eliminar el 
error — registra el error. Como ilustración de una política mayormente sofisti- 
cada, se puede construir un modelo para los casos en que las autoridades mone- 
tarias tienen por guía de su acción no tan sólo el monto de sus propias reservas, 
sino también el tipo según mudan las reservas andando el tiempo. Por fin, po- 
demos considerar un sistema alternativo en el cual la oficina de inspección tan 
sólo obra cuando las reservas efectivas excedan de ciertos niveles límite. Más 
claro, unas oscilaciones de las reservas se las tolera, y tan sólo cuando se exceda 
de un límite superior o bien inferior, entonces es cuando el mecanismo auxiliar 
se lo pone en juego por medio de cambio de precio de los cambios exteriores. 

3) Desde el punto de vista del análisis formal del precio, no está la situación 
tampoco satisfactoria, debido al hecho de que el papel que la especulación de- 
sempeña se lo deja generalmente en suspenso. Idealmente, el papel de la especu- 
lación debería ser sin duda parte integral del análisis del mercado. Es un modo 
para conseguir esto lo de evidenciar a los varios factores que determinan lo que 
podriamos llamar «preferencia para la liquidez extranjera ». En especial, se 
puede inferir que existen ciertas similitudes entre la preferencia para la liqui- 
dez en una economía cerrada y la demanda de reservas internacionales. De este 
modo los motivos de transacción y precaución tienen su contrapartida en un si- 
stema abierto en la medida cómo las reservas se las guarda para colmar el inter- 
valo entre el ingreso de divisas extranjeras y su desembolso, o bien para proveer 
en cupos de uno o de otro género. De la misma manera, tiene el motivo especulativo 
su obvia contrapartida cada vez que la divisa extranjera está retenida por causa de 
una diferencia entre los tipos de cambio corrientes y los previstos. Cada vez que los 
montos de caudales líquidos nacional o extranjero poseídos tienen dimensión si- 
gnificativa y son función de los tipos de cambio, ya no es más conforme a ju- 
sticia el análisis convencional del flujo. Es cierto todavia que los tipos de cambio, 
en cada momento, los determinan la demanda y la oferta, pero el hecho impor- 
tante que hay que tener presente es que la cantidad de divisas extranjeras puede 
fuertemente influir en los flujos. Igual que en la teoría de la preferencia para 
la liquidez nacional, es importante función del precio — es decir de los tipos de 
cambio — la de equilibrar el deseo de tener riqueza en ciertas formas junto con 
la cantidad disponible. 

Mientras no se exige que la teoría de la preferencia para la liquidez facilite 
la respuesta final a.los no contados preocupantes problemas de la especulación, 
se repara en que brinda ella al menos una útil armazón para el análisis. Pero 
esto no significa negar que mucho trabajo hay todavía que cumplir en el frente 
teórico y aún más en el empírico. 
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LINES ON THE LEONTIEF PARADOX 


NORMAN S. BUCHANAN 


Several writers have raised queries and criticisms on LEONTIEF's 
Domestic Production and Foreign Trade: The American Capital Po- 
sition Re-Examined (1). The present comments endeavor to make one 
or two additional points which appear not to have been raised by 
earlier writers. With minor qualifications the present writer would 
concur in most of the criticisms made by the earlier commentators. 


II 


Professor LEONTIEF writes (p. 343) that « The principal findings 
of the quantitative factual analysis described above are summarized 
in the following figures... 

Exports Import Replacements 
Capital (dollars, in 1947 prices) 2,550,780 3,091,339 
Labor (man years) 182.313 170.004 


These figures show that an average million dollars’ worth of our 
exports embodies considerably less capital and somewhat more labor 
than would be required to replace from domestic production an equi- 
valent amount of our competitive imports. America’s participation 
in the international division of labor is based on its specialization on 
labor intensive, rather than capital intensive, lines of production ». 

The theory of international trade has never been very explicit 
about the number of productive factors that need to be distinguished 
for purposes of its reasoning. For some problems it has been con- 
venient to distinguish various and sundry types and qualities of 
labor. Land as mere physical space has been set apart from land as. 
the source of minerals that are not reproducible and from forests 


(1) Proceedings of the American Philosophical Society, Vol. 97, No. 4, 
September 28, 1953. All references herein are to this source. The article was 
reprinted in « Economia Internazionale », February, 1954, pp. 9-38. Comments 
have appeared as follows: P. T. ELLSWORTH, The Structure of American Foreign 
Trade: A New View Examined, « Review of Economics and Statistics », August, 
1954, pp. 279-285; Boris SCHWERLING, Capital Shortage and Labor Surplus in 
the United States, Ibid., pp. 286-289. S. VALAVANIS-VAIL, Leontief's Scarce 
Factor Paradox, « Journal of Political Economy », December, 1954, pp. 523-578. 
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which are. In more recent years a number of writers have probed 
deeply into the « pure » theory of the two factor case in international 
trade theory, largely, it would appear, because of the graphical 
neatness of the box-diagram whose sides can be labelled « labor » 
and «capital», though rarely without the inverted commas. To 
reduce all factors of production to two types is an allowable simpli- 
fication for some purposes and some useful insights can be drawn 
therefrom. But one can draw no inferences whatever from these con- 
structions if it is assumed or implied that there are other factors of 
production hidden behind the box. The sides of the box must include 
all the productive factors that are economically relevant or the box 
becomes meaningless. 

On this last point, in the opinion of the writer, one may question 
the Leontief analysis. Nominally it is a two factor model. In reality 
it is at least a three factor model because land (or, more broadly, 
natural resources) is not included in the capital category along with 
machinery and equipment. In other words, given the land factor the 
LEONTIEF analysis purports to show first, what, on the average, 
were the amounts of labor and capital used in production per unit of 
output in a particular year (1947) and, second, on the assumption 
that this average holds in the neighborhood of small variations on 
either side of the existing output level, the analysis also shows how 
much additional capital'and labor are required or released if output 
is slightly raised or lowered from this level. What the analysis shows, 
therefore, is the average capital coefficient and the average labor 
coefficient in different industries on the assumption that, say, the 
« land » factor is given. 

But one may properly inquire whether such a comparison tells 
anything about relative factor intensities in the sense in which Ohlin 
and others have employed it in international trade theory. If the 
LEONTIEF model were truly a two factor model it would have to 
include land as part of the capital input. If land were included along 
with capital then the first three categories in LEONTIEF’s Table 2, 
i. e., agriculture and fisheries, food and kindred products and tobacco 
manufactures, which account for $219,933 per million dollars of 
exports and $377,010 per million dollars of total imports, or, roughly, 
22 per cent and 38 per cent respectively, then the exports in these 
categories would be revealed as highly « capital intensive ». If, howe- 
ver, the capital factor does not include land, then statistically it may 
well appear that American exports in these categories are less capital 
intensive than American imports. This possibility is well illustrated 
by category 8, Paper and Allied Products, in LEONTIEF’s Table 2. 
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According to LEONTIEF's figures Paper and Allied Products amount 
to 10 per cent of American imports. If these imports were to be re- 
duced, their equivalent domestic production would require much ca- 
pital, ergo, it is argued, the United States imports capital intensive 
goods. But surely a more reasonable interpretation is that the United 
States imports a product in which the land factor bulks large and 
that forest lands of the required kind are more abundant, and thus 
cheaper, abroad than they are in the United States. The fact that, 
with land omitted, the Paper and Allied Products industry will 
appear to be highly capital intensive is perhaps mildly interesting, 
but it in no way contravenes the customary teachings of international 
trade theory (1). 

To be sure, Professor LEONTIEF himself mentions (p. 348) that 
« Invisible in all these tables but ever present as a third factor or 
rather as a whole additional set of factors determining this country's 
productive capacity and, in particular, its comparative advantage 
vis à vis the rest of the world, are the natural resources: agricul- 
tural land, forests, rivers, and our rich mineral deposits ». But does 
he not dismiss the implications of this point all too simply by refe- 
rence to it only asa means of «explaining away» a few instances in 
Chart 1 which run counter to the general thesis he is espousing ? 
« Comparative advantage vis à vis the rest of the world » means, if 
it means anything, comparative advantage with respect to the abun- 
dance or scarcity of ‘all the productive factors that are sources of 
inputs of productive services. To reason about a two factor world 
when the two factor categorization is not all embracing is likely to 
foster misleading inferences. 

Quite apart from the fact that the « capital » factor does not 
include all inputs other than labor, there is a further difficulty from 
the point of view of international trade theory. The capital coeffi- 
cients in the LEONTIEF model are not really capital coefficients in the 
sense of international trade theory in that they measure the « quan- 
tity » of capital per unit of output. Rather they are investment re- 
quirements coefficients, i.e., the amount of investment in capital 


(1) It would appear that the argument just adduced would have conside- 
rable relevance in a high proportion of those instances in LEONTIEF’s Table 2 
where the capital requirements for import replacement are significantly greater 
than those for exports. In addition to those already mentioned we find No. 14, 
Stone, Clay and Glass products, and No. 30, Coal, Gas and Electric Power. A 
particularly glaring instance appears in No. 10, Chemicals, where rubber (51) 
and vegetable oils (59) show exceedingly high capital requirements for import 
replacements compared with exports. Other examples are logging (36), other 


non-metallic minerals (20) and primary copper (82). 
51 
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goods per unit of value product that is used, on the average, in the 
various industries appearing in Table 2. Provided that the dura- 
bility of capital in all industries being compared is (approximately) 
the same, the investment requirements coefficients would proximate 
the capital input coefficients. Although the LEONTIEF calculations for 
investment requirements in any industry include the indirect as well 
as the direct investment requirements — for small changes in output 
therein — so that they make any industry's « capital » more nearly 
like or similar to the whole national capital stock, it is still open to 
question whether the depreciation rate for capital in all industries 
can be assumed to be approximately the same. If this assumption 
cannot be made, then the investment requirements coefficient is not 
an index of the capital cost per unit of output except for very short 
period problems in which the required marginal increments in in- 
vestment can be charged as direct costs against the marginal incre- 
ments in output. This may well be the appropriate point of view for 
problems of war and defence. It is hardly the suitable assumption 
for a theory that endeavors to explain the net work of world trade. 

The bewildering variety of kinds and types of capital equipment 
from industry to industry does suggest, moreover, that a uniform 
depreciation rate from industry to industry is an implausible, rather 
than plausible, assumption. 

If the capital/output ratio varies widely from industry to in- 
dustry as LEONTIEF’s figures (Table 2) and other empirical studies 
seem to indicate, then, provided the tendency towards equality of re- 
turns to investment at the margin has any force at all, the durability 
of capital goods of different kinds must vary greatly. If this were 
not the case, a firm in an industry with a high capital/output ratio 
would have to be assumed to earn a substantially lower rate of return 
on its capital investment than one with a low capital/output ratio. 
Since there is no evidence that the yield rate on capital investment 
varies inversely with the capital/output ratio, firm by firm and 
industry by industry, one can only infer that the durability of capital 
and hence the depreciation rates vary widely from industry to in- 
dustry. Hence the LEONTIEF investment requirements coefficients are 
probably an unreliable index of capital inputs. 
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POLICY DECISIONS AND 
THE ECONOMIC DEVELOPMENT OF CEYLON (*) 


The government of Ceylon petitioned the International Bank for 
Reconstruction and Development (IBRD) for advice on economic deve- 
lopment. The IBRD sent a mission to Ceylon in 1951. This mission 
published a report: The Economic Development of Ceylon (1). This 
paper examines the analysis and decisions of that Report. The paper 
forms part of a larger study of the reports of similar missions to other 
countries. That study attempts to amplify our understanding of the 
approach to economie development of agencies such as the IBRD. 

In this paper I emphasize choice among alternative economie policies. 
I outline some alternative policies for the economie development of Ceylon; 
I indicate the decisions made by the mission at critical points; I attempt 
to discern the reasons for the choices made in these decisions. This paper 
is not intended as a summary or a review of the Report. I confine my 
examination of the Report to the following areas: problems of achieving 
maximum economic development in the face of an unstable balance of 
payments; specialization of production vs. diversification of the economy ; 
expansion of agriculture vs. the development of industry; domestie acti- 
vity vs. foreign trade. 

I make two assumptions about the people of Ceylon and about the 
IBRD. I assume that both seek to promote economie development for 
Ceylon and that both wish to maintain an adequate level of living in the 
meantime. The people of Ceylon have many social, religious, political, 
economie aspirations. In this examination of the Report I entertain only 
economic aspirations and only two major economic ends at that. These are 
the aspirations for economie development and the aspiration currently 
to maintain an adequate level of living. These two ends are sometimes 
in competition. I indicate some conflicts between economie development 
and maintenance of the level of living. I also outline some conflicts 
among themselves of competing policies of economic development. 

It is convenient to distinguish among the economic poliey decisions 
that are made to cover the short run and those made to cover the medium 
run and the long run, respectively. Economie development as an end. 


(*) This paper was prepared under the sponsorship of the Research Center in 
Economie Development and Cultural Change at the University of Chicago, USA, and 
the author wishes to acknowledge the assistance of the Center and its Staff. All 
responsibility for content, however, rests with the author. 

(1) International Bank for Reconstruction and Development: The Economic Deve- 
lopment of Ceylon; Baltimore, Johns Hopkins Press, 1953, pp. 829. 
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may be substantially the same over the three periods. The technical possi- 
bilities for economic development differ radically as between one run and 
another. The longer the run the more fundamental are the changes that 
an economic policy may entertain. Conflicts for economic policy can easily 
arise among the short run, the medium run, and the long run. I wish to 
examine the recommendation of the Report in terms of these conflicts. 


THE SHort RUN. 


In the short run economic development may be said to call for maxi- 
mum investment. Far-reaching economic changes are not possible. Allo- 
cation of investment resources among uses in the short run is not as 
important as in the longer runs. Current maintenance of economic well- 
being is an important short run end. The conflict between these two ends, 
maximum investment and current well-being, is often severe for underde- 
veloped countries. They are poor and can ill afford much investment. They 
are subject to large instabilities of income. The attempt to cope with 
instability of income creates serious conflicts of economie policy for a 
country intent on economic development. This is shown in succeeding 
paragraphs. 

Conflicts arising between economic development and maintenance of 
current income are particularly severe for Ceylon. The national income 
of Ceylon is very unstable. The unstabilizing influence generally develops 
abroad, so that Ceylon is unable to check it at its source. She must adjust 
to externally imposed instability. A number of circumstances account for 
Ceylon’s extreme vulnerability to external influence. A large proportion 
of her national income is derived from exports. That is, her ratio of 
exports/income is high. Her exports are almost all agricultural products. 
That is, her ratio of primary/industrial exports is high. But domestic elas- 
ticity (variability) of supply of primary products is low. Therefore, shifts 
in demand and changes in price of her products cause large changes in 
Ceylon’s export income. The probable existence of downward inelasticity 
of foreign demand for Ceylon’s primary products precludes effective re- 
taliation by changing the supply price of these products. The domestic 
money supply depends heavily on foreign assets. That is, the ratio of 
external to total money supply is high. Additionally, Ceylon has a large 
and urgent demand for imported rice. Her ratio of imports/income is large 
and the demand for imports is probably income and price inelastic. She 
cannot easily reduce her import of consumer goods. These circumstances 
produce a highly vulnerable economy. Changes in external economic con- 
ditions can result in large shifts in Ceylon’s national income in monetary 
and real terms. They are reflected in her balance of payments. 

In the face of balance of payments difficulties most attempts to main- 
tain current national income prejudice maximum investment for economic 
development. An unfavorable shift in the balance of payments produces a 
serious policy dilemma. The hypothetical alternatives open to Ceylon are 
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the following: 1. She could maintain an adverse balance of payments 
indefinitely. Her creditors would not allow this. 2. She could relieve her 
balance of payments directly by reducing imports. This is possible only 
with difficulty because of her need for imports of rice. It would also 
require a reduction in import of equipment necessary for economie deve- 
lopment. 3. The only remaining alternatives are domestic compensatory 
changes in her economy. She can permit an automatic reduction in the 
supply of money to take place. The high liquidity of the banking system 
should render this bearable. Yet, in past deflations the government has 
found an increase in the supply of money advisable. The Report reluc- 
tantly condones reflationary finance. 

Ceylon can permit or encourage the externally induced reduction of 
national income to take place. Some diminution of national income is ine- 
vitable with an adverse balance of payments. Any non-reflationary 
policy, to say nothing of being politically and economically hazardous, 
interferes with economie development. Even less investment would be 
possible than would otherwise be the case. This is especially so because 
of the dual nature of the economy of Ceylon. The rice growing sector of 
the economy is fairly self-sufficient. The plantation and commercial 
sector of the economy is hardest hit by the fall of export income, yet it 
requires continued import of rice. But short run mobility out of export 
industries is negligible. Therefore, it is difficult to institute in that sector 
measures which would promote economie development and raise current 
income at the same time. 

A favorable movement of the balance of payments also creates 
conflicts for economie policy. The following alternatives are open to 
Ceylon when faced with a favorable balance. They correspond to the 
alternatives previously observed in connection with an unfavorable ba- 
lance. 1. Ceylon can sterilize foreign assets and maintain her favorable 
balance. 2. She can draw down her balance of payments by increasing 
imports and decreasing exports. 3. She can permit national income and 
prices to rise. I shall examine these alternatives in reverse order. A rise 
in national income is welcome. Nevertheless, increased income creates 
problems. Maximum investment entails careful selection among goods 
imported. An increase in national income does not guarantee the import 
of capital building goods. The sector of the economy which is the recipient 
of income from exports and which was noted to have a low elasticity of 
demand of rice, also has a high income elasticity of demand for «luxuries». 
A rise in their income leads to an increased import of these non-deve- 
lopmental goods. The IBRD appears to bless Ceylonese measures for the 
control of imports and the newly instituted sliding scale on the export tax. 

The progress of inflation may also be a liability to development. In 
the opinion of the mission it discourages saving and misdirects investment. 
Inflation immediately serves to make the balance of payments more 
adverse, as classical theory tells us it should. Inflation is somewhat distas- 
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teful to the Ceylonese. It is completely unacceptable to the IBRD. « For 
us non-inflationary finance is an assumption—one of the most important 
assumptions ». (p. 98) 

The second alternative is to draw down the favorable balance of 
payments. Foreign assets can be used to import capital equipment for 
economic development. But income stabilization policy counsels that ba- 
lances accumulated during good times be saved for use during bad times. 
Drawing down the balances currently eliminates them for use as a buffer. 
The last alternative is to maintain the favorable balances. They can be 
sterilized abroad so as to prevent any inflationary influence on the do- 
mestic money supply. They can be saved for compensatory use in bad 
times. It is unlikely, however, that in bad times they will be usable for 
developmental purposes. They will then be needed to supplement current 
consumption. They would be largely useless for developmental purposes 
in the areas where most needed anyway, because of the aforementioned 
immobility of factors in Ceylon. 

Several policies with respect to a favorable balance of payments are 
possible after taking the foregoing considerations into account. Some 
writers, such as the Marxists, counsel adoption of the second alternative: 
draw down the balances. They wish to invest the maximum and make hay 
while the sun shines. This tends to promote short run economie deve- 
lopment at the cost of competing objectives. The mission wrote after 
Ceylon had accumulated substantial foreign balances during the World 
and Korean Wars. The Report recommends that Ceylon draw on these 
balances at the rate of only Rs 80 million a year. The mission appears to 
regard provision for a rainy day and prevention of inflation as more 
important than maximum short run investment. 

The conflicts pertaining to a development policy and the mission’s 
choices over the short run may be summarized. Externally caused adverse 
economie conditions leave only a limited degree of freedom of choice for 
Ceylon. Nonetheless, there is some choice. The mission would have Ceylon 
fight depression at home as best she can. To this end the mission appears 
to approve of a variety of exchange and other tried control measures. 
The Report makes no mention of exchange flexibility. It does warn 
against inflationary measures. The mission approves of trade controls also 
as under conditions of rising national income. It doubles its inveetion of 
inflationary measures. It would fight inflation and provide for a possible 
recession where necessary by limiting investment for developmental 
purposes. 


THE MEDIUM Run. 


Over the medium run decisions which have more far-reaching conse- 
quences become technically possible. The cireumstances of our medium 
run may be likened to the world in which classical economies uses price 
analysis and the principle of comparative advantage to particularly good 
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advantage. In the medium run the strueture of the economy can be suffi- 
ciently changed so that effectiveness of, and responsibilit - for, decisions 
is extended over and beyond the business cycle. The really fundamental 
structural changes which the long run permits still remain impossible. 

The principle of comparative advantage concerns the distribution of 
production among economie units, usually among countries. Traditionally, 
it assumed that factors of production, including services of labor and 
capital, are immobile; but that their products can be traded. The theory 
then argues that the welfare of the countries, individually and severally, 
will be best served if each country produces those products in whose pro- 
duction it is best qualified, and exchanges some of them for others. 
Qualification is determined by the maximum income that can be derived 
‘rom production and exchange under the existing conditions of demand 
and supply. The Report gives ample evidence that the mission has brought 
the principle of comparative advantage to bear on its policy decisions for 
the economie development of Ceylon. 

Today Ceylon specializes in the growing of tea, rubber, and coconuts. 
These three products and their derivatives comprise 85% of Ceylon’s 
exports and account for much of her national income. There can be little 
doubt that Ceylon enjoys a comparative advantage in the production of 
the Big 3 products, tea, rubber, and coconuts. The Report is anxious that 
Ceylon should conserve her investment in, and maintain her production 
of, the Big 3. Specialization in the growing of tea, the most important 
product of the three, seems to be so profitable that the Report counsels 
the government to leave tea production entirely alone. Soil and climatic 
conditions do not permit an extension of tea acreage. The Report advises 
not only that investment in rubber and coconuts be maintained but also 
that it be increased. Output of these crops has diminished in recent years. 
The quality of rubber plantations has deteriorated, and the average age 
of coconut trees is high. In consequence, the Report advises Ceylon to 
undertake eonsiderable efforts to renovate rubber plantations and to plant 
new coconut trees. Because the output of these crops has already fallen, 
the expenditure which the mission recommends really constitutes new 
investment in the Big 3. This advice to increase absolute investment is 
presumably derived from the principle of comparative advantage. The 
appeal to the principle of comparative advantage does not, however, lead 
the Report to advise an increased output of the Big 3 export crops relative 
to total production in Ceylon. 

The Report urges Ceylon to devote greatly increased energies to the 
cultivation of rice, a domestically consumed crop. The principle of com- 
parative advantage may also explain this recommendation. Ceylon has 
much unused land in its so called dry zone. This land is not suitable for 
any significant expansion of the Big 3. Once irrigated, however, it could 
well support extensive paddy cultivation. We have noted that Ceylon 
imports a large part of the rice it consumes. At the time the mission wrote 
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there was a serious world rice shortage. With peasant labor available, an 
increase in Ceylonese rice cultivation appears profitable. 

The Report makes other recommendations which may be examined in 
terms of decisions for the medium run. I refer to some proposals for the 
establishment of industry, and to the criteria of their selection; to the 
encouragement of production of substitutes for imports and to expansion of 
industrial exports; and to the mission’s opposition to the food subsidy. 
Implementation of these recommendations would require minor structural 
changes in the economy. Yet their implementation would diminish Ceylo- 
nese specialization in agricultural production and Big 3 export. 

Investments, industrial and otherwise, are to be distributed among 
uses in accordance with conditions of supply and demand. But the Report 
is at pains to point out that the search for available resources and for 
effective demand need not be confined within the shores of Ceylon. Wheat, 
for instance, cannot economically be grown in Ceylon. But it can be 
imported. The Report suggests the erection of a flour mill. The mission 
thinks it wise for Ceylon to process such flour as she consumes at home, 
rather than having it processed abroad. The mission seems to hold out 
little hope for Ceylon’s capacity to export industrial or semi-finished 
products, some derivatives of the Big 3 excepted. They recommend pro- 
duction for export in only a very few industries. Nonetheless, the Report 
counsels strongly that Ceylon look for and develop export as well as 
domestic markets for her industrial production. 

The Report argues that each of the lines of industrial production it 
proposes would be beneficial to the community and profitable to the pro- 
ducer. It suggests that it would be better to produce each of these products 
domestically than to import them. Accordingly, the Report suggests a 
variety of import displacing industries in which Ceylon might well invest. 
Does this mean that the mission finds such industrial production to be to 
Ceylon’s comparative advantage? Is it to Ceylon’s comparative advantage 
to expand production in the Big 3, in rice, and in industry? Or does the 
Mission counsel the expansion of import displacing production because 
that would reduce Ceylon’s dependence on the outside world for imports? 
The succeeding section on long run decisions deals with this question. 

Abolishing the food subsidy would wreak struetural changes in the 
economy of Ceylon. At the time of the mission’s writing the cost of rice 
to the Ceylonese consumer was one-third of the world price. The difference 
in cost was a subsidy accounted for a larger part of the government’s 
budget than all public investment combined. The mission advised imme- 
diate reduction and eventual abolishment, of the food subsidy. Funds for 
the payment of the subsidy were derived principally from the tax on 
Big 3 exports. The subsidy went mostly to workers in this same export 
sector of the economy. The real income of plantation workers had risen in 
recent years. The Report argues that deducting the tax from export 
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earnings and then paying it to workers in that sector in the form of a 
food subsidy misdirects resources in the economy. Moreover the subsidy 
puts a drain on the government budget. | | 

Abolishing the food subsidy would increase costs in Big 3 production. 
Ceylon’s Minister of Finance suggests that this increase in cost would 
reduce total income in the Big 3 more than a corresponding reduction of 
the export tax would increase income (1). In other words, it appears that 
the food subsidy has been a subsidy to Big 8 production. Abolition of the 
subsidy would force the Big 3 to increase productive efficiency in order 
to maintain their income. If, as appears from the Finance Minister’s 
word, removal of the subsidy would leave the Big 3 in a weakened position, 
Big 3 income recipients must now be living beyond their means (beyond 
their current production). The Finance Minister suggests that the Big 3 
are not subsidized entirely out of current production elsewhere in the 
economy; indeed, that would hardly be possible. This means that Ceylon 
as a whole is living beyond her means. The Big 3 is in part supported by 
the depletion of accumulated foreign balances. Foreign balances can not 
be used for developmental purposes, nor even for buffer purposes, to the 
extent that they are depleted by payment of the food subsidy. 

It appears that the Big 3 are not entirely self-supporting. Removal of 
the food subsidy would reduce their income. The inerease in productive 
efficiency which removal of the food subsidy would force on the Big 3 
apparently would not entirely restore their income. Does this not suggest 
that it may be advisable to retrench Big 3 production? Nonetheless, the 
Report elsewhere seems to assume that Big 3 production is to Ceylon’s 
comparative advantage. The Report there counsels maintenance, even 
expansion of Big 3 production. 

Economie decisions over the medium run also exhibit confliets of 
policy. Classical analysis seems to counsel the expansion of Big 3 pro- 
duction to displace imports, and of industrial production to do both. This 
is possible as long as overall production increases. Nonetheless, it seems 
unlikely that given today's distribution of world demand and supply, it 
would be to Ceylon’s comparative advantage to expand production in all 
three sectors. At the same time the food subsidy analysis suggests that it 
may not be to Ceylon’s advantage after all to expand Big 3 production. 
Increased cultivation of rice decreases Ceylon’s dependence on essential 
imports. But the analysis in the previous section, on the short run, 
suggests that dependence on the export, not on the import, market is the 
critical factor in Ceylon’s economic vulnerability. The Report recommends 
a variety of short run measures to combat externally caused income insta- 
bility. Over the medium run it counsels an increase in exports and conti- 
nued concentration on the Big 3, despite the role these play in Ceylon's 


(1) J. R. JAYEWARDENE, Minister of Finance: Budget Speeches, 1950-52. 
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instability. The transformation of Ceylon’s economy implicit in the be- 
ginnings of an industrial program is suggestive already of an attempt to 
alter the structure of Ceylonese economy over the long run. 


THe Lone Run. 


The long run offers opportunities to make substantial changes in the 
structure of an economy. Economie decisions whose consequences are desi- 
gned to apply over the long run should be made with these possibilities 
in mind. Two major objectives of a long run policy of economie deve- 
lopment for Ceylon come to mind: 1. Prevention of the instability of 
income by elimination of the factors responsible for her short run econo- 
mie vulnerability. 2. Adaptation of the economy of Ceylon to changing 
conditions in the world economy. The two objectives may or may not entail 
conflicting economie measures. I shall discuss in turn the implications of 
the first and second major objectives. 

A purpose of economie development for Ceylon may be to make her 
economy less vulnerable to short run outside influences. It may be possible 
to insulate the Ceylon more from movements of income elsewhere in the 
world. Insulating of the economy of Ceylon would entail changing her 
trade relations and altering the structure of her economy. The essential 
factors in the strueture and trade relations of the economy of Ceylon 
were summed up in our first section, on the short run, in terms of four 
ratios. Ceylon now has high ratios of export/income, import/income, 
primary/industrial exports, and external/total money supply. As was 
explained in the earlier section of this paper, with these ratios as high as 
they are, world changes of demand exert powerful influence on the eco- 
nomy on Ceylon. Insulation of the economy requires that these ratios must 
be lowered. That is, economie development would have to make the follo- 
wing changes in order to reduce the vulnerability of the economy of 
Ceylon: 1. Reduce the proportion of national income derived from exports; 
2. reduce the proportion of income spent for imports; 3: reduce the pro- 
portion of total output and of exports that consists of primary products; 
4. reduce the proportion of the domestie money supply dependent on an 
external base. The fourth one of these changes requires less fundamental 
and far-reaching measures and will not be discussed here. The following 
paragraphs draws on recommendations in the Report to illustrate how the 
other three changes may be effected. Some confliets, and their resolutions 
by the Report, will become apparent. 

The IBRD program for the economie development of Ceylon would 
alter Ceylon’s ratios of export/income, import/income, and primary/ 
industrial export. But two of the numerators of these ratios, export and 
primary output, definitely are not candidates for absolute reduction. It 
will be difficult to lower the third numerator, imports. Therefore, in order 
to reduce the ratios, reliance must be placed almost exclusively on increases 
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in the denominators, that is, of national income and industrial export. 
The recommendations for increased industrialization serve to lower each 
of the three ratios. The import/income ratio is reduced by two important 
measures: 1. the increase in rice cultivation for home consumption; 2. 
domestic industrial production of goods previously imported. Both of 
these measures would displace imports and call for production for the 
domestie market. They should both increase national income. Therefore, 
they also serve to reduce the export/income ratios. To reduce the pri- 
mary/industrial export ratio, however, it would be necessary to increase 
industrial production for the export market. Production for the export 
market may conflict with production for the domestic market. We have 
already observed that the Report looks with favor on a policy of industrial 
production for the export market, but that it makes few specific recom- 
mendations to that end. The Reports recommendation serve principally to 
encourage the production of import displacing goods for the domestic 
market. 

Is a policy of economie development which would alter the structure 
of the economy of Ceylon wise? The foregoing policy increases the insu- 
lation of the economy of Ceylon by increasing the diversity of its output. 
This is meant to reduce its vulnerability to outside instability of income. 
But the principle of comparative advantage seems also to counsel great 
specialization of production. Is not freedom from instability of income 
bought at too great a cost in terms of the average level of national in- 
come? (1) The remainder of this section will enlarge on these questions and 
set out some alternatives for economie policy. The Report will be examined 
in terms of the alternatives. 

The objective of long run economie development for Ceylon may be 
to adjust her economy to long lasting changes in the structure of the world 
economy. This is the second of the two major objectives to which I referred 
in the introduction to this section, on the long run. The struetural econo- 
mic conditions of the world may be changing in such a way that the natio- 
nal income of Ceylon would be raised by altering also the structure of her 
economy. If that is the case, it would speak for the mission’s advice that 
the traditional policy of specialization be abandoned. The following exa- 
mination of the Report presents evidence that the mission appears to 
support this position. The IBRD program for the economie development 
of Ceylon appears to advise her to alter the structure of her economy in 
accordance with the conditions to be described below. 

The metamorphosis of the world economy may be regarded from two 
major sides. A. It appears that specialization in the production of primary 


(1) Some writers would regard a reduction in the three ratios and the consequent 
reduction of interdependence with the outside world as an economie. development, 
regardless of the costs in average income over time that this policy might entail. The 
mission, however, is not among these. 
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export commodities is becoming less advantageous for Ceylon and other 
underdeveloped countries. B. Diversification of the economy, or speciali- 
zation in the production of some industrial commodities, seems to be 
becoming increasingly advantageous. 

A. Advantages in the production of primary commodities appear to 
be diminishing for two reasons. 1. The elasticity of demand for an indi- 
vidual country’s primary produce seems to be increasing, because the 
growth of knowledge is raising the (elasticity of) substitution among 
products. The trade relations of Ceylon give evidence of this. Synthetic 
rubber can now replace natural rubber; tea can now be grown in Kenya in 
competition with Ceylon; new developments in the growth of legumes will 
vie for the coconut market. Accordingly the Report counsels against an 
increase in rubber acreage in Ceylon, although it does recommend in- 
creased investment in present plantations. Ceylonese tea production is 
already approaching its maximum. 

2. Changed conditions of supply also seem to detract from the 
classical argument for the advantages of primary production. The 
principle of comparative advantage assumed international elasticities of 
factor supply to be very low. The elasticity of supply has now become 
fairly large over the long run and appears to continue to increase. The 
transfer of capital, once assumed impossible, has become a reality. The 
Report strongly advises Ceylon to encourage foreign investment. It speaks 
out against measures, such as the policy of Ceylonization, which tend to 
discourage foreign investment in Ceylon. 

Human resources and know-how seem to be more critical factors in 
production today than are physical resources. Human resources and 
know-how can be more easily transferred from one place to another and 
can be more easily developed in underdeveloped countries than can phy- 
sical factors. The mission’s investment program appears to attest to its 
faith in these possibilities. The Report puts great emphasis and reliance on 
its recommendations for increased education, research, technical advice, 
and development of industrial production. Conditions of increased elasti- 
cities of demand and of supply seem to speak against the accustomed 
advantages of production of primary commodities. The recommendations 
of the Report suggest that the mission subscribes to this position. 


B. Altering the structure of the Ceylonese economy might also be 
supported by the argument that diversification of the economy or in- 
dustrialization appears to be becoming increasingly advantageous. Terms 
of trade have been turning in favor of industrial and against agricultural 
countries for a long time. This contention has become somewhat suspect 
principally because of the recent deterioration of the terms of trade of 
Great Britain. Nonetheless, the terms of trade of Ceylon had ina 
to 75% of the 1938 level by 1952. 

Industrial production seems to offer increasing returns. These returns 
are largely realized as economies external to the firm. They are generally 
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assumed to be internal to the economy. These economies may be due in 
part to the relatively greater use of know-how in industrial production 
instead of physical resources. The use of know-how as a resource dissemi- 
nates the benefits of producing the commodity more widely than does the 
alternative use of physical resources in primary production. Moreover 
know-how is less easily dissipated through use than are physical resources. 
The mission’s policy of industrialization for Ceylon would seem to indicate 
that they are in accord with the thesis that industrialization offers in- 
creasingly large advantages. 

Industrial production for the export market and industrial produc- 
tion for the domestic market appear to detract each from the benefits of 
the other. Export of industrial commodities may be necessary for rapid 
industrialization. Underdeveloped countries are caught in a vicious circle. 
Their low income allows them to save little and to buy little. Small savings 
prevent large increases of productivity and low demand prohibits large 
production. Negligible increases in productivity allow only small increases 
in income. An underdeveloped country must produce for such demand as 
is available to break out of the circle. In other words, it must depend 
principally on demand for import substitutes and on export demand. If 
domestic demand is small, the country may wish to have recourse to 
available export demand. It may sell some of its industrial exports abroad. 

On the other hand, production for export may have some liabilities. 
We noted earlier that industrial production seems to produce valuable 
econsmies that are external to the firm. If the industrial production is for 
export, it would seem that some of these economies would also be external 
to the country (the economy). Some of the benefits of industrialization 
would be exported. They would be reaped by other economies. Similar 
external economies are imported from trading partners. The original 
country, Ceylon, stands to reap a net benefit of external economies from 
her trading partners only if industrialization abroad is proceeding as 
rapidly as it is in Ceylon. 

The mission approves of industrial production for both the export 
and the domestic markets. The Report strongly urges the export of in- 
dustrial commodities, but it confines its recommendations almost exclusi- 
vely to production for the import displacing domestic market. The mission 
looks with disfavor on strong economically nationalist measures. The 
Report lends stronger support to export production than is comforting to 
some Ceylonese opinion. It opposes official encouragement of Ceyloni- 
zation. Ceylonization is the policy of increasing Ceylonese ownership and 
operation of productive enterprises. The issue of production for export 
and production for the domestic market offers a choice. The choice seems 
to come down to supporting of the poliey which would increase produc- 
tivity by drawing on all the income available, foreign as well as domestic ; 
or supporting the policy which would develop productivity for the dome- 
stic economy. The mission may wish to attempt both. 
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Economie development over the long run is beset with conflicts for 
economie policy. The analysis of the long run development program of the 
mission brought some of these confliets to light. The question arose whe- 
ther structural changes in the economy of Ceylon such as relative deem- 
phasis of the Big 3 might not in terms of long run average national inco- 
me be brought at too great a cost. Our examination of the Report revealed 
that the mission appears to think that this is not necessarily the case. 
They recommend some structural changes in the economy of Ceylon. 

The long run development program of the Report appears designed 
to serve varied objectives. This section of the paper suggested two major 
possible objectives of long run policy: 1. Preventing instability of income 
by eliminating the factors primarily responsible for the short run econo- 
mic vulnerability of Ceylon; 2. Adapting the economy of Ceylon to chan- 
ging world conditions. Many recommendations in the Report may be 
interpreted as serving one or the other, or both, of these objectives. 

The mission is sensitive to the vulnerability of the economy of Ceylon. 
They seem to exhibit more concern over the vulnerability through imports 
than through exports. Witness that the Report strongly urges increased 
production of rice and other import competing goods; while at the same 
time the Report places continued emphasis on Big 3 production. The 
emphasis in the Report on maintenance of Big 3 production, especially in 
the face of food subsidy difficulties, also appears somewhat to belie 
changes in world conditions. On the other hand, the Report does provide 
for basic capital accumulation and for a program of industrialization. 
They counsel that Ceylon begin immediately to accelerate her aceumu- 
lation of social capital. These provisions suggest that the mission does 
think that Ceylon's future place in the world economy calls for strue- 
tural changes in her economy. 


CONFLICTS AND CONCLUSION. 


The timing of investments in the IBRD program for the economie 
development of Ceylon puts some conflicts in economie policy into bold 
relief. The Report definitely is in favor of industrialization in Ceylon. 
However, the mission is insistent that major investment in agriculture 
must proceed large scale efforts at industrialization. The Report suggests 
that major investment in industry in Ceylon will not be economic until 
all arable land is already cultivated (p. 109 and passim). The Report does 
not definitely say why industrialization must wait on the exhaustion of 
available land. We may speculate what the reasons are. Investment in land 
entails increasing the efficieney of current production in the Big 3 and in 
rice and the irrigation of new lands. The mission appears to hold that 
Ceylon still has a substantial comparative advantage in the growing of the 
Big 3 and rice. They may feel that the increase in national income which 
is necessary to finance substantial investment must be derived from agri- 
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cultural production. But their program for industrialization suggests that 
the mission also regards it important that Ceylon alter the structure of 
her economy. The Report recommends gradual establishment of small 
scattered industries until the land is exhausted, then industrialization. 
Possibly the mission finds it necessary to prepare the population for indu- 
strialization slowly. But there is no established relation between the spread 
of industrial education and the rate of land exhaustion. The mission does 
sponsor industrialization; but it seems to regard the day after the exhaus- 
tion of land as a more auspicious time to industrialize than the day before. 
The mission seems to be more immediately concerned with economic deve- 
lopment over the medium run than over the long run. 

We have examined the Report on The Economic Development of 
Ceylon vy a mission of the International Bank for Reconstruction and 
Development. We analyzed some decisions on poliey for economie deve- 
lopment which the mission made. We suggested that it may be useful to 
distinguish among decisions as being made with respect to the short run, 
the medium run, and the long run. We discovered that the mission appears 
to be concerned with problems arising over each of the three periods. With 
respect to the short run the Report is concerned principally with main- 
taining stability of the national income of Ceylon. For the medium run 
the Report devotes major attention to the production of tea, rubber and 
coconuts, the Big 3 crops, and to the cultivation of rice. Over the long 
run the Report proposes a program of industrialization. The mission has 
made some significant choices and compromises. The mission appears to 
consider maintenance of income stability and of a favorable balance of 
payments over the short run more important than achievement of maxi- 
mum investment. Over the medium run the mission seems to rely more 
on concentration in the Big 3 and rice than they do on expanding other 
lines of economie activity. The mission’s long run program seems to com- 
promise where necessary between the requirements of two policies: remo- 
ving the dependence of the economy of Ceylon on the world economy; 
and adapting the economy of Ceylon to changing conditions in the eco- 
nomy of the world. The mission emphasizes agriculture more than industry 
throughout. In other words, over the short, medium, and long run combi- 
ned, the mission seems to give major concern to problems of the medium 
run. 
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ECONOMIC IMPLICATIONS OF DEMOGRAPHIC 
GROWTH IN INDIA 


In this paper an attempt is made to see how during the first three 
decades or so, the increase in the size of the population of India and the 
changes in the age-composition of her peoples will affect and be affected 
by the availability of food-supplies, by the realisable rate of capital for- 
mation, and finally by the creation of employment-opportunities. We can 
take the rate of capital-formation as the most important and the most 
continuous variable in the picture of the above inter-relationships. We 
have then left the relation, firstly, between the rate of growth of popu- 
lation and the rate of growth of food-supplies; and the relation, secondly, 
of the rate of growth of population (and the changes in the age-structure 
of the population thereof) and the availability of employment-opportu- 
nities. We end the paper with a discussion of the possibilities of family- 
planning as a factor mitigating the pressure arising both from the increase 
in the size of the population and from the changes in its age-structure. 


Demographically, India possesses nearly all the characteristics 
of an under-developed country. She is still in the first phase of the demo- 
graphic cycle of high mortality rates and even higher fertility rates to- 
gether with its concomitants of high infant mortality rates and high age- 
specific mortality rates, resulting in an age-structure that gives her eco- 
nomy a high load of juvenile dependents to carry. The point is, however, 
often made that India’s net reproduction rate is in reality quite low. Cer- 
tainly compared to Ceylon or Puerto Rico, or even to Canada and Egypt, 
India’s rate of natural increase of 1.25 % per year is quite low. This is, 
however, very poor consolation for at least two reasons. 

The first reason is generally understood. Low as is the net reproduc- 
tion rate of India, the sheer absolute size of the reproductive population 
is so great that fractional increases can easily make a difference of over 
a hundred thousands mouths extra to feed. This point is important to con- 
sider when discussions arise regarding the aid which foreign investments 
or foreign trade or emigration can give to ease the pressure of population 
in India. These can help countries like Ceylon and Puerto Rico to a con- 
siderable degree; the help they can give to India even though welcome 
can at best be of a limited degree. 
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The second reason is not often stressed. India’s net reproduction rate 
is low compared to that of most other under-developed countries, parti- 
cularly the countries of South America not because of any other factor 
than the fact that while Ceylon and Brazil have already entered the se- 
cond phase of the demographic cycle of falling death rates and constant 
or even rising birth-rates, India has still much leeway to make in the di- 
rection of lowering her mortality rates, particularly of infants. Seen in 
this way, the present low net reproduction rate, even though a consolation 
now, is in reality a grave potential threat. 

This is all the more so because the recent examples of a number of 
under-developed countries have shown that reductions in mortality-rates 
take place not because of economie development and rising incomes but 
in spite of little economic growth and even falling per capita incomes. Tech- 
niques of disease control and eradication, including vaccination, chemo- 
therapy and antibioties, the control of insect vectors have been accepted 
as part of the welfare functions of the state in the developing countries 
regardless of their present costs. In the following paper, it will therefore 
be taken more or less for granted that the mortality-rates in India will 
during the coming decades show a marked fall, particularly in the infan- 
tile and juvenile age-groups. For this reason, calculation of food-supplies 
and capital-resources will have to be made on the basis of a variety of 
predicted net reproduction rates none of which shall be less than 1.25 %, 
but of this more soon. 


* * * 


Table 1 shows unmistakably how the prevention of the Malthusian 
checks in India sent the population booming to fantastic figures. From 
1891 to 1901, the population is stagnant; it rises by a bare 13.8 mil in the 
coming decade, and then in the decade 1911-1921 actually falls even in 
absolute terms due to the great plague which killed more Indians then 
the Great War killed Europeans. After 1921, however, the figures tell a 
completely different tale. Epidemics, famines, and other diseases, though 
far from being completely removed have lost their intensity, and every 
decade brings to India the doubtful gift of millions of new children. 

We can also notice another thing. The area of cultivated land per 
capita also begins to fall permanently from this year 1921. We could have 
also produced another table which would have shown that right until 1921, 
India was a net exporter of food-grains to the world but that after this 
year India became a net importer of food-stuffs. 

The year 1921 is thus more than a landmark in India’s demographic 
history; it is a fundamental turning point. She becomes from this year a 
classie example of country suffering from population-pressure, though 
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the interesting thing is that the debate whether India was over-populated 
or not used to be waged with unlimited vigour even long before the 1931 
Census. 

Now it would be thought that while the area of cultivated land per 
capita declined severely after 1921, compensation against this could be 
secured from increasing productivity. This was indeed what Japan did 
with such wonderful success during her economie development. In India, 
however, productivity-inereases were so to say almost negligible despite 
the extension of irrigation and railways and the founding of co-operatives. 
The ills to which Indian agriculture is heir to are as several as they are 
severe. The historic land tenure system under British rule has outlived 
its utility and become a deadweight-relic; soil exhaustion is in evidence 
at various places and soil erosion is common; subdivision and fragmen- 
tation render the use of technical systems and tools uneconomie in ope- 
ration; while credit facilities are as scarce as water facilities in a number 
of dictricts. 

Not the least important cause of the low agricultural productivity is, 
of course, the heavy pressure of population itself. This leads to the reck- 
less use of land and the grazing of inferior lands; it intensifies by brin- 
ging more heirs the already high degree of subdivision and fragmentation ; 
it creates the problem of large landless labourers and so creates a large 
rural surplus labour-force whose marginal productivity even on the basis 
of elementary technics is zero; it creates a large chain of middle-men whose 
function is to raise prices but lower productivity; and lastly population- 
pressure itself acts as a heavy drag to the creation of capital investible in 
agriculture. The extremely low level of food-consumption in India stands 
as a genuine indicator of the above state of affairs. 

So much very briefly for the past and the present: what of the future ? 

In this connection there are, as one would expect, a number of studies, 
or to be more truthful, a number of estimates, predictions and guesses. 
The Census Report of 1951, which is by any standards a superb work of 
economic demography, undertook to explore the future. Its predictions 
took ultimate shape in the form of Table 4. Now even if the lower limit 
is accepted, it follows that agriculture must feed at least 527.6 mil people 
in 1981. Will this be possible? The answer given by the Census Commis- 
sioner is: it is possible if some sort of a miracle occurs. 

The Census Commissioner’s treatment of the realisable rate of agri- 
cultural production, however, clearly shows that he is not a believer in 
miracles. He estimates that India’s agricultural productivity can increase 
by 33 1/3 % at the very most over that obtaining in 1951. For this pur- 
pose he converts the total production of food-and non-food crops to a 
common denominator of what is called « annual tons of agricultural pro- 
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ductivity » in terms of food-grains by taking the average productivity of 
all food-grains for the last five years for 78 % of the total . “Itivated area 
in the country where foodgrains are grown, and by applying the same 
rate to the remaining 22 % of the area. On this basis it is assumed that 
if food-grains were grown in all areas where commercial crops are now 
grown, then India’s agricultural productivity in terms of foodgrains 
would work out to 70 mil of annual tons in 1951. It is then estimated that 
through all efforts to step up production the figure can be increased to 
only 85 mil of annual tons in 1961 and a maximum of 94 mil of annual 
tons in 1969. Out of this, 25 mil tons of additional production will come 
from an increase of about 10 % in the gross area under crops, 8 mil of 
annual tons from an inerease of about 80 % in acreage under irrigation 
projects and 12 mil tons from miscellaneous methods of increase in the 
yield per acre other irrigation, viz. by fertilisers, improved seeds, improved 
cultural methods. Taking this 94 mil tons as a limit to India’s agricul- 
tural productivity, the Census report warns that there will be a catastrophe 
after 1969 unless the population can be stabilised at 450 mil by restric- 
ting what is called « improvident maternity » (or maternity of women who 
have already had three issues) from 42.8 % to under 5 %. For on the same 
per capita production basis as in 1951, the total requirements for the ex- 
pected population of 460 mil persons in 1971 will be 96 mil and for the 
expected population of 520 mil in 1981 will be 108 mil as against the as- 
sumed ceiling of 94 mil tons of agricultural productivity. 

It will be seen that the Census Commission is very skeptical about 
the performance of productivity and throws the onus of adjustment of 
population-growth to food-supplies on family-planning. Malthusian in 
its approach, it is neo-Malthusian in its conclusions. At every stage it re- 
minds its readers not to be lured by visions of plenty via production and 
irrigation. Contrary to popular belief, the scope of irrigation, for example, 
is severely limited both as regards the area so cultivable and the costs in- 
volved of irrigation. Moreover, population pressure in this scheme will 
operate on the balance of payments not only via increased imports of 
food-stuffs but also via decreased exports due to the cultivation of land 
by food instead of by raw materials. The Census Commission is by its lo- 
gic driven irresistibly to the conclusion that « maternity restriction » is 
the only real way out. 

Now we shall discuss this conclusion at the end; right now we shall 
question the methods and premises by which the conclusion is reached. As 
Dr. S. R. Sen of the Ministry of Food and Agriculture has pointed out, 
the very definition of «agricultural productivity » by the Census Com- 
mission is open to challenge. It ignores the advantage of regional specia- 
lisation in the production of various commercial crops and the additional 
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quantities of food-grains which can consequently be imported in return. 
Its view is incredibly static, and its estimate of the extent to which the 
yield per acre in India can increase is one on which agricultural techno- 
logists from foreign countries would certainly not agree. By and large 
the soil of India is not inherently poor, and given even small technical 
skills and inexpensive implements they have shown, as the Etawah expe- 
riments have shown, a marked increase in their yields. The Japanese 
methods of paddy cultivation recently introduced in India has by itself 
already improved the average yield from 100 to 300 % in the areas where 
they have been tried. Given a more economical size, adequate water faci- 
lities, and the application of not-too-costly implements, it seems agreed 
that the soils of India will answer the call made on them. 

Again the Census Commission has severely and almost unnecessarily 
under-estimated the area that can be irrigated and otherwise cultivated 
as also the possibilities of such methods as double-cropping and use of fer- 
tilisers. The Planning Commission’s estimates—and no one will accuse 
the Indian Planning Commission of wishful thinking !—are almost eve- 
rywhere larger and realistic, and the recent performance of India regar- 
ding agriculture even though due in considerable measure to good mon- 
soons shows that considerable leeway can still be made, and much reaso- 
nably expected. Despite the abolition of rationing, prices of food-stuffs 
have been remarkably steady and in some cases have even fallen. The 
Census Commissioner put the maximum increase in the crop acreage to 
about 30 mil acres over and above the 1951 for 1981. But already during 
the last two years alone the area under principal erops in the country has 
gone up by 9 mil acres. India is now almost self-sufficient in her requi- 
rements of raw jute, and last year she even exported rice and wheat. 

Lastly the Census Commission plays down the role of the creation of 
secondary and tertiary industries in relieving population pressure on food. 
No doubt that in this as in other fields there will be difficulties and pro- 
gress may become impeded at various stages; all the same in almost every 
developed country this has been an important avenue of relief to popu- 
lation-pressure on land. The rate of increase in India’s industrial produe- 
tion has been since the last three years most heartening; the rate been 
around 11 to 13 % per year; and this has been achieved despite a great 
variety of discouraging factors as for example the failure of the private 
sector of the economy to respond to the Plan’s directives. 

Thus while there is no ground for over-optimism on the threshold of 
the great, almost fantastic, rises, in population that will take piace due 
to the falling off of mortality rates and the inereased zone of the adult- 
population thereof, there also must be no over-pessimism. There are great 
potentialities in India. But there will, however, remain only theoretical 
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possibilities unless the economy becomes geared to a high rate of capital- 
formation. At present, this rate is disappointingly low even though we have 
reached the target of a 11% increase in our national income already by 
the third year instead of the scheduled fifth. In order, however, that we 
may have better idea of the exact way in which the rate of capital-forma- 
tion becomes affected by and affects the size and structure of population, 
we shall now turn to the relationship between the rate of population and 
employment opportunities in the future. 

So far our principal concern has been with the size of the population; 
we must now turn to the age-composition of the Indian people. This is 
essential if we are to secure a picture of the inter-relationship between 
the required rate of capital formation and the given rate of population- 
growth. 

The difference between the age-structure of a population and the size 
of a population may be illustrated from history as follows. About 1850, 
France and what might be called the German states had more or less an 
equal population size, about 35 mil. By 1910, however, France had a popu- 
lation of only 39.5 mil whereas Germany had nothing less than 65 mill. It 
thus created considerable surprise in non-demographic circles when France 
was able to muster for the Great War almost as many soldiers as Germa- 
ny—and in fact suffered as many causalities. There were no doubt other 
reasons of greater or lesser importance to account for this amazing result, 
but the principal reason was, of course, that the French population at 
that particular phase in which the Great War caught France had a far 
greater adult population in its age-structure than had Germany in terms 
of percentages. We can take another illustration more native to our sub- 
ject. A comparison of the age-structure of India in 1941 with that of 
the U.S.A. in 1940 reveals an astonishing fact: although the total Indian 
population is three times that of the U.S.A., it has in absolute numbers 
only as many people over the age of 65 as has the U.S.A. while the 
number of Indian children below the age of 4 is six times that of the 
children in the States. 

Let us now divide, after Sundberg, the age-structure of a community 
as follows: An age-structure is progressive if it has a high proportion of 
children and a high rate of growth; it is regressive if it has a high pro- 
portion of elderly people and a low rate of growth; and thirdly it is stable 
if it has a moderate proportion of children and elderly persons with slow 
growth or stationary population. Now the economics of country with a 
progressive age-structure is going to be quite different not only at a given 
point, but also in the next generation, from the economics of a country 
with a regressive age-structure. 

We can be, if we like, quite sophisticated in our analysis of the diffe- 
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rent implications that follow for the economies with different age-stru- 
ctures, but it is not necessary for our purpose. Let us take two countries 
A and B, and briefly see the differences. A and B both have a high ratio 
of dependents, but A has a high ratio of juvenile dependents and B has a 
high ratio of senile dependents. Now assume that both A and B have the 
same per capita income and that both are welfare states. Then we shall 
find that in country A—the country with a progressive age-structure—it 
will be the Ministry of Education that will be very active, while in country 
B—the country with a regressive age-structure—it will be the Ministry of 
Old Age and Pensions that will be very active. Again in A the Ministry 
of Housing will have to worry itself about building schools and maternity 
hospitals, whereas in B the Ministry of Housing will have to worry itself 
about building rest-houses and health-resorts for its elders. So much for 
the differences in the consumption of utilities and services. But there 
will, of course, be also be differences in the consumption of goods. In 
country A with its high ratio of juveniles the demand will be for sports- 
goods and Bikini bathing-suits; but in country B with its high ratio of 
senile persons, the demand will be for arm-chairs and heavy woolen stuffs. 
Now it should be obvious that in response to these different patterns of 
consumption, there will result the corresponding differences in the pattern 
of production-activities and very possibly in the occupational distribution 
of the country’s labour-force. 

But what about the size of the labour-force? Neither country A nor 
country B is in our case ideally placed. Both have a proportionately small 
labour-force recruitable from its active adult population. But notice that 
A had a broad base in her pyramid of age-structure, whereas B has a 
narrow one. Which means that if A's age-specific mortality rate for the 
Juvenile population is not very high, she will within a decade come to 
have a far higher percentage of adult population than she had before, 
whereas in the case of B she will have a percentage of the adult population 
within a decade even smaller than the one she has now. If, therefore, coun- 
try A has both presently and potentially more or less ample capital-resources 
and food-supplies she will be able to enlarge the productive base as also 
the demand-market needed for her expanding economy. If, however, she 
does not have enough potential capital-resources and food-supplies, the 
expansion of the zone of adult population in her age-structure is more a 
matter for worry than for congratulation. And that is where the trouble 
is going to begin for India as for a number of other under-developed coun- 
tries which do not have oil-subsidies and American aid to rely upon. As 
1t is, countries like India do not have enough capital-resources to equip 
their adult-population which is small in proportion to the population; it is 
difficult to understand the phenomenon of «surplus rural labour-force » 
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in any other important light. Unless therefore the rates of capital-accu- 
mulation are stepped up very high, countries like India ‘ll have three 
worries to cope with regarding the productivity of their economy : 

Firstly as it is the absolute numbers are very high; secondly, even 
though the adult population is low compared to the total population, there 
are not enough capital-resources to equip the existing labour-force; and 
thirdly granted the almost inevitability of a reduction in all-round mort 
tality rates, the adult-population is in percentage terms going to rise. 
Whether the last thing is a good or a bad thing clearly depends on the 
availability of capital-resources and food-supplies; if the latter are available 
to more or less the required degree, the position is not merely good but 
excellent, but if they are not available, the position is not merely bad but 
tragic. It is in this light that we must see the correlation of the rates of 
population-growth and of capital-formation. 

But now let us examine the age-structure of India. The base consisting 
of age-groups 0 to 4 and 5 to 14 take up 38% of our total population; 
age-specific mortality rates are however high not only for the one-year 
infant population but also for all age-groups; and finally we have only 
8.3% of our people over the age of 55. We thus get a broad-based pyramid 
that keeps on tapering as it approaches the apex, and so comes to acquire 
a cone-likeshape. What are the capital-accumulating or capital-depleting 
implications that follow from the picture? 

Mr D. Ghosh who made a study of « The Pressure of Population and 
Economie Efficiency » has a very relevant passage worth quoting in full. 
His statements and figures of course refer to the 1941 census; but there 
has been hardly any substantial change in the age structure since then. 
« From the economie point of view », he says « the manner of our growth 
involves an immense waste of national resources and productive capacity. 
First we nurse, feed, clothe, house and train every batch of newly born 
population only to lose 45% of them before they reach the’ age of 15 at 
which they can make any contribution to national income. If the cost of 
maintaining a young person upto age 15 is assumed to be half of that of 
an adult, we throw away some 22% of our national income on rearing up 
persons from whom the community gets little or no return. The correspon- 
ding loss in England and Wales is 612%. Secondly out of every thousand 
born in our population, only 541 survive to enter working life at 15. But 
by age 60 only 149 are living. Out of 45 years of working life theoretically 
available to each entrant into productive career, the average member active 
gets only 30 years. In the English population the corresponding period is 
40 years ». Ghosh, however, presents a picture of demographic capital- 
destruction that is too heavy; there are in fact at present several mitigating 
factors lessening the intensity of demographic disinvestment.These, unfor- 
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tunately, are cruel in human terms even though helpful economically. We 
shall soon deal with them. 

Now this problem of capital-depletion by a youthful population is, of 
course, not peculiar to India. It faces nearly all under-developed countries, 
and there can be little doubt that this unfavourable age-structure is due 
primarily to their high birth-rates mingled with all-round high mortality 
rates. In our treatment we made both countries A and B—A with a pro- 
gressive and B with a regressive age-structure—have the same per capita 
income. But this was a pure expository assumption. Statistically, we know 
as Table 3 shows that all the advanced countries of to-day, particularly of 
Western Europe, have a regressive age structure while all the under-deve- 
loped countries particulariy of South-East Europe and South-East Asia 
have a progressive age-structure. This clearly suggest a causal connection 
over a secular period of economic growth and the age-structure. 

When the present advanced countries were in the childhood of their 
industrialisation, they too has a progressive age-structure; they then 
reached a stage of stable age-structure, that is when their economy carried 
the least load of dependents; and finally they began to have a regressive 
age-structure the like of which they have to-day. These stages were, of 
course, determined at every level by the interplay of the fertility and 
mortality rates, and so are not a different cycle from but rather a part 
of the demographic cycle operative over a secular period. Thus if vital 
rates will show in under-developed countries such vital changes as eco- 
nomie development proceeds, it becomes possible to entertain the hope that 
they will reach that stage of age-composition which will give them, as it 
gave to most Western European countries during the late 19th and early 
20th century, an age-structure which will have the lowest load of depen- 
dents, either juvenile or senile, and which will consequently derive the 
benefits of a large active adult population. 

Now pending large-scale migrations or wars or famines or other cala- 
mities, the present under-developed countries will in all probability reach 
this happy state, assuming of course of necessity that there will be enough 
food-supplies and capital-resources to maintain and equip the enlarged 
and enlargening zone of adult population. But even if the latter were there 
in ample measures, the question of the time-lag from a progressive age- 
structure to one of a stable age-structure is crucial. This transition will 
have its dangers, its costs, its difficulties. 

Firstly many of the unfortunate human facts which operate to-day as 
economically helpful will disappear with the spread of educational and 
medical services. For example, the burden of childhood dependency is 
lightened by the practise of putting the children to work at an early age. 
Especially in the agricultura! areas, children are made to work, often for 
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full-time, before their tenth year. The spread of education will now delay 
this period to a greater or smaller degree, even though greater productivity 
may ensue as a result. Once again we have a time-lag. Secondly even 
though the age structure at present gives to the economy a small percen- 
tage of adult population, the existing capital stock is not sufficient to 
equip the existing labour-force especially in the rural areas. Thirdly, the 
existing small base of adult population lessens the birth-potential from 
being so high as it will be once the zone of adult population expands re- 
lative to the total population. In the past, as Davies puts it, a high mor- 
tality has flattened the sides of the age pyramid; a lessened will make 
them more perpendicular. 

Against these threatening consequences we can weigh some promi- 
sing results. The capital-eating effects will now no longer operate to the 
disastrous extent they did before. The wastage of national income from 
the deaths of persons who having drawn upon it are not able to contribute 
to it will be lessened ; and the economy will receive the benefits of a large 
active adult labour-force and possibly an expanding market. But to repeat, 
these potential promises can be made real and substantial only if there 
are reasonable prospects of creating and receiving capital-resources and 
food-supplies. We can put the situation therefore this way: while the costs 
and dangers of the transition from the age-progressive structure to the 
age-stable structure are at once large and certain, the benefits from it are 
large but not certain. 

If therefore increased unemployment and under-employment are not 
to result, capital-resources must be secured and created; the methods of 
using labour-saving devices explored and the techniques of converting 
the population-force into an investment-potential must be applied. This 
will at once lessen the intensity of the transmission and shorten its period. 
But another and very valuable weapon in doing the same is that of fami- 
ly-planning. Let us now see these factors in light of India's First Five 
Year Plan. 

It has already been remarked that the basic relation in the First Five 
Year Plan is between population-size and food-supplies and not between 
population-structure and employment-opportunities. All the same, from 
the income-growth model elaborated by the Plan, it is possible to secure in 
asides the relationship bewteen population-size and structure, capital for- 
mation and employment potentialities. 

In the first place it is accepted as a premise that irrespective of the 
attempts to lower the birth-rate, population will continue to increase at the 
rate 1.25% per year. It follows that provision has to be made for additions 
to the working force at the rate of 1.8% mil to begin with. But this will 
have to increase at a greater rate every year to provide employment- 
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opportunities to not only the stream of new entrants into the adult-age 
zone but also the increased numbers who now enter because of the falling- 
off of the age-specific adult-mortality rate. Superimposed on this will of 
course be the surplus rural labour-force already existing. For absorbing 
these additions it is necessary to step up the rate of capital-formation to 
a very considerable extent. The targets in the Plan are provisionally fixed 
at 7% for 1955-56 and tentatively to 11% in 1960-61 and 20% in 1967. If 
the rate of capital-accumulation is maintained in this manner, it is reco- 
gnised that if the capital-output ratio is taken as 3:1, then it would follow 
that a doubling of the per capita income would be possible within about 25 
years despite the growth of population in the meantime. 

This raises three inter-related questions: firstly, is the capital-output 
ratio assumed the correct one? Secondly, will the assumed rates of capital- 
formation ensure employment-opportunities to the rising tide of new en- 
trants into the adult-zone? And thirdly, is it possible—and how—to raise 
the rate of capital formation to the desired targets? If, for example, the 
capital-output ratio is not 3:1 but as Colin Clark’s and other statistical- 
growth studies have found, namely 4:1, then the fantastic sum of about 
Rs. 550 mil would be required every year merely to keep the standard of 
living at the existing rate. Another way of looking at the problem is as 
follows. If the rate of capital formation is raised to 11% of the national 
income in 1960-61, the aggregate investment in the economy which was Rs. 
4,500 mil in 1950-51 would rise to Rs. 13,000 mil in 1960-61. Now assu- 
ming that more than half of this investment is absorbed by the needs of 
economic and social overhead capital and that Rs 10,000 is required per 
worker in industries of medium intensity, the investment of Rs 1300 mil 
would at best provide employment by the end of the Second Five Year 
Plan for only about a third of the annual addition to the working force. 

It is recognised therefore that a number of ways will have to be devised 
to meet this growing threat of unemployment, and the possible conversion 
of rural under-employment into urban unemployment. Firstly, where not 
economically wasteful, assignment of priority must be given to labour- 
intensive over capital-intensive methods; secondly in capital projects, 
there should be substitution of labour for machinery to the extent that it 
can be done without increasing costs; and thirdly, attraction of voluntary 
labour into developmental fields on an unpaid or partially paid scale, as in 
the Community Developmental Projects which are gathering momentum. In 
this respect, the happy fact stands out that India has achieved a rise of 
11% in her national income at the end of the 8rd. year of the plan, whe- 
reas this was in fact a target set for the fifth year. This confirms the 
general theory of capital accumulation in under-developed over-populated 
areas that the capital-output ratio can be lowered by fuller employment 
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of the labour-force and available facilities, by administrative reforms and 
elementary technical improvements, by curbing of unproductive invest- 
ments etc. ete. It would, however, be rash to be unduly optimistie and 
ignore the actual institutional and international limitations that reality 
often imposes upon the otherwise applicable, general principles outlined 
above. 

We now turn to a consideration of the possibilities of family-planning 
in India. Let us see the economico-demographic arguments that can be 
marshalled in its favour. Firstly, it can be argued in a straightforward 
Malthusian way, as does the Census Commission of 1951. Making calcu- 
lations as reasonable and as reasonably accurate as possible, it can be 
shown that by 1981 population will simply be too large to be fed by the 
available food-supplies and that in consequence just as no effort should 
be spared to increase food-supplies no effort should also be spared to 
curtail «improvident maternity ». That is to say, the burden of adjustment 
should be thrown not completely on food-supply increases alone but also 
on population-growth decreases also. 

Secondly, the case for birth-control can be held for another reason 
not at all Malthusian. It can be argued that while the fall in mortality 
rates and a consequent increase in population is a certainty, the fall in 
birth-rates and a consequent fall in population even it were a certainty 
will occur only after a certain time-interval. Therefore birth-control must 
be used to synchronize as much as possible the fall in mortality rates and 
the fall in birth-rates. 

Thirdly, birth-control] will prevent the flood of children which to-day 
acts as a capital-destroying factor. It will enable greater time and income 
to be spent on the health and education on the fewer children, who will be 
able to make a contribution to the economy. 

Fourthly, over a slightly longer period birth-control will combat the 
vast increase in the birth-potential consequent to a change in the Indian 
age-structure; that is to say due to the fall in the juvenile mortality-rates, 
the zone of the adult reproductive population will be greater now not only 
in absolute terms but also in percentage terms. 

Fifthly, birth control will hasten the transition, and also minimise its 
dangers and costs, of the population from a progressive to a stable age- 
structure which will give India an economy least burdened by dependents. 

There are, of course, a host of other arguments based on human and 
health grounds, which can have great validity in India where the physical 
damage done to women due to continuous pregnency is a grave national 
blot and evil. But we shall stick to the purely economico-demographic 
arguments. It is to be hoped that this ugly adjective « economico-demogra- 
phic » will be forgiven! 
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Among those who are at present at the helm of economie policy-fra- 
ming, family-planning has received more or less complete assent. The 
question is not whether there shall be birth-control or not, but how shall 
it be practised, and even more crucial is the question, how shall this new 
gospel be preached. India is not a totalitarian country by any means; and 
this means that logically prior to the question of finding cheap and effe- 
ctive means of limiting conception is the question of changing the outlook 
of the people and creating a strong motivation in favour of family plan- 
ning in their minds., We cannot afford to wait for urbanisation, industria- 
lisation and rising incomes to bring about such a change in the mentality 
of the people; hence it follows that any scheme aiming at success in this 
field must aim at education. This is broadly speaking the approach of 
India's Five Year Plan as also of the Ministry of Health, which has been 
given for this purpose by the Central Government a sum of Rs 614 million. 
Adjoined to this is the All-India Family-Planning Association of which 
the Prime Minister, Mr.Nehru, is the President. 

There are some, however, who like Dr Chandrasekhar believe that it 
is possible to exaggerate the necessity of birth-control propaganda. His 
argument seems to be that if the persons who are really concerned in this 
matter—that is the child-begetting women, and not the self-appointed 
custodians of chastity of society— are questioned, it will be found that a 
great number of Indian married women become very eager to avail ihem- 
selves of the advantages of limited families via birth-control devices once 
they are made aware of the possibilities of which they are now almost to- 
tally ignorant. Dr Chandrasekhar carried out sample surveys in Baroda, 
Poona and certain districts of the State of Mysore, and found that though 
there were variations of feelings on this subject among the women of diffe- 
rent communities and also of course among women within the same com- 
munity, the general trend showed that most of them were quite prepared 
for family-planning which could be secured without the traditional way of 
either abortions or self-control. This optimistic way of looking at the si- 
tuation would suggest that by and large it is not necessary to worry too 
much about the time-lag between educating the people in the benefits of 
birth-control and then implementing with the tools, but that while birth- 
control propaganda should no doubt continue unabated, the actual imple- 
mentation should also proceed right away. 

As against the latter approach championed by Dr Chandrasekhar, it 
is possible to argue that his sample surveys are prone to the whole gamut 
of errors, one should be on the look-out against in drawing large-scale 
inductive and policy-making conelusions from such limited sampling. Be- 
sides, we are suspicious that most of the most married women questioned 
by Dr Chandrasekhar were literate and hence conceivably came of the 
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middleclass, which is on the one hand considerably hard-pressed by infla- 
tion and on the other considerably Westernised in its outlook on life, Again, 
while we should of course not wait till the time when industrialisation will 
bring about a change in the social valuations of parents, we should also not 
be too intense and hasty in the initial stages. India is still a tradition-bound 
country, and the intense, indeed often bitter and fanatical, opposition that 
will come up against birth-control from regious groups such as the Ro- 
man Catholie Church and such moral personages as the Gandhites, must 
not be too easily discounted. Moreover, India is still too poor a country to 
be able to afford a social service regarding maternity-advice such as that 
maintained by say the Ministry of Health in the U.K.. 

There are thus all sorts of limitations—normal, medical, economic, 
and educational—in the path of the birth-control campaign. The way that 
seems to offer some hope is therefore one that will act as some sort of a 
least common denominator— some method—chemical, mechanical or bio- 
logical—that must satisfy the following canons. It must be essentially 
cheap; its practise must be capable of being followed without putting too 
much strain on the physical or mental resources of the parents: and finally, 
it must make allowance for the ethical values of life like chastity which the 
people of India have for centuries eccepted. The rhythm method has been 
offered as the least common: denominator; even some Gaudhites like the 
Minister of Health in the Central Government and the Roman Catholie 
Church find it sufferable. Whether this method will be capable of wide 
and effective application especially among the masses is a matter for 
experimentation. Upto now the bad system on the counting of which the 
rhythm method is made to operate has not been very successful—its par- 
ticular obstacles being more indifference and illiteracy than anything else. 
It is clear that this subject will require a great deal of patient research and 
tactful experimentation regarding the various methods possible. One thing 
is clear: birth-control devices are a frightfully necessary weapon in the 
race between population, on the one side and food and capital resources 
on the other. But it would be ridiculous to expect anything sensational to 
come out of it for the next two or three decades. The Census Commission 
has assured Indians that unless the torrent of « improvident maternity » 
is not checked by contraceptives to the extent of reducing India’s popu- 
lation-growth to the sensationally low rate of 1% per decade, India will 
face within a couple of decades a « population-erosion ». This of course 
is an Alice-in-Wonderland target; the Indian people are known to do im- 
possible things and so can birth-control campaigns, but neither separately 
nor jointly will they ever achieve a rate of population-growth as low as 
one per cent per decade. 

We hope to be forgiven if our analysis leads us to a rather platitu- 
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dinous type of conclusion. It shows us that while there is no room for 
naive optimism, there is also no reason for senseless panic. The absolute 
numbers of the Indian population are fantastic, and hence even a normally 
modest rate of growth of 1.25% per year leads to frightening rises. And 
the annual rate of capital-reinvestment is at present too low and must be 
speeded up if the rises in population are not to create greater food-scar- 
cities and greater unemployment. But the food-situation does show pro- 
mise in a variety of ways, that given the necessary reforms of land-tenure 
and technical changes both of an intensive and extensive type, the food- 
production of India will rise to the level demanded by population-growth. 
Also there are a variety of ways by whieh the capital-output ratio can be 
lowered especially once economie development gathers speed and the bur- 
den of social and economie overheads turn into blessings. The birth-con- 
trol movement too must be speeded up, but in a way that it must not vio- 
late certain elementary laws of social psychology. There should be no place 
for naive Micawbars on the one side and cursing Cassandras on the other. 


London, London School of Economics, 1955. 
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TABLE I. 


Population of the Indian Union (including Jammu $ Kashmir) 
and area of land cultivated: 1891 to 1951 


A | NS Increase or Decrense In % ares lees 
(over the previous decade) capita (in cents) 
1891 238.4 a — 109 
1901 238.4 — — 103 
1911 252.2 +13.8 + 5.8 109 
1921 251,4 — 0.8 — 0.32 111 
1931 279.1 +27.7 +11.0 104 
1941 316.8 +37.7 +13.5 94 
1951 361.3 + 44.5 +14.0 ~ 84 


Source: Census of India, 1951. 
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TABLE II. 


Age-Structure of the Indian Population in 1951 compared 


to the Age-Structure of the Japanese: Population in 1930 
HA A A 9 ei Re RER A 


INDIA JAPAN 
Age-Group Percentage to | Percentage to 

ota) Total 

Population Population 
Infants & young children 0- 4 13.5 14.0 
Boys and girls 5-14 24.8 22.7 
Young men and women 15-24 17.4 18.7 
25-34 15.6 14.0 
Middle-aged men and women 35-44 11.9 10.7 
45-54 8.5 91 
Elderly persons 55-64 5.1 6.1 
65-74 2,2 3.3 
75 & over 1.0 1.4 


TABLE III. 


Percentage to Total Population of Juvenile Groups $ Elderly People 
in Different Countries: 1951 


Countries | Age-Group 0-14 bit 
United Kingdom 22.5 21.1 
Germany 23.5 19.1 
France 21.8 21.4 
Italy 26.3 12.0 
Japan 35.4 11.0 
India 38.3 8.3 
South-East Asia 40.9 (eps 
South-West Asia 40.6 9.5 
South & Central America 40.1 7.4 
Africa 39.1 8.5 

TABLE IV 


Future Population of India as projected by the Census of 1951 
(in millions) 
A I oa 


Year | Lower Limit | Upper Limit 
1951 361.3 361.3 
1961 407.7 411.9 
1971 458.5 469.7 
1981 527.6 535.5 


Lower limit is the average rate of growth during the three decades Precoz 1951. 
Upper limit is the average rate of growth during the last decade preceding 1951. 
The rate of growth according to the lower limit would be about 1.25% per year; that 
according to the upper limit about 1.37% per year. 
53 
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TABLE V. 


Per Thousand 


Decennium Birth-Rate Death-Rate 

1911-1920 48 47 

1931-1940 35 43 

1941-1950 27 40 
TABLE VI 


Table Showing the Targeted Increases 
of the Indian Five-Year Plan and the Actual Increases Achieved 


Increase Percentage 
1950-54 | by 1955-56 | Increase | of achieve- 
Base Year Plan art ment to 
Target RER Plan Target 
(1) (2) (3) (4) 
Agricultural Production: 
Foodgrains (million tons) 54.0* 7.6 11.4 150.0 
Cotton (100,000 bales) 29.7 12.6 9.6 76.2 
Jute (100,000 bales) 32.8 20.9 — 1.5 eo 
Gur (100,000 tons) 56.2 7.0 —10.0 — 
Industrial Production. 
1) Finished Steed (100,000 tons) 9.8 GU 1.0 14.9 
2) Cement (100,000 tons) 26.9 21.1 13.4 63.5 
3) Amonium Sulphate (000tons) 46 404 261 64.6 
4) Locomotives 7 143 19 55.2 
5) Jute Manufactures (000tons) 892 308 — 28 o 
6) Mill Cloth (Million yds.) 3718 982 1188 120.9 
7) Bicycles (000’s) 101 429 188 43.8 
8) Coastal Shipping (000’s G.R.T.) 217 165 102 61.8 
Electrical Energy (Million kw) 2.3 1.2 0.5 41.7 
Irrigation (Million acres) 50.0 1917 7.5 38.1 
Education $ Health 
1) Primary Schools (000’s) 173 38% 16 42.1 
2) Junior Basic Schools (00’s) 35.0 9.54 2.2 23.2 
3) Hospitals (000’s beds) 106.5 10.7 4.8 44.8 


(*) Base year is 1949-50. 
(**) Targeted for 1957-58 
(4) Revised Target. 


Source: Five Year Plan Progress Report for 1953-1954, Pg. 2. 
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RECENSIONI 


HICKMANN E., Wirtschaft und. Aussenhandel der süd - und ostasiatischen Staaten 
(Darmstadt: Verlag Hoppenstedt und Co., 1954, 16°, s.i.pp., s.i.p.). 


HICKMANN E., Wirtschaft und Aussenhandel der Länder des Nahen Ostens (Darm- 
stadt: Verlag Hoppenstedt und Co., 1955, 16°, s.i.pp., SD). 


HICKMANN E., Wirtschaft und Aussenhandel Mittelamerikas (Darmstadt: Verlag 
Hoppenstedt und Co., 1955, 16°, s.i.pp., s.i.p.). 


In questi tre volumi, ognuno dedicato ad un particolare gruppo di paesi 
— rispettivamente ai paesi del Vicino Oriente, del Sud-Est asiatico e del Cen- 
troamerica — l'Hickmann s'é proposto di presentare, in breve ma limpido com- 
pendio, fatti e cifre riguardanti la struttura dell'economia, ed in particolare del 
commercio estero, delle nazioni considerate. Il materiale descrittivo e quello sta- 
tistico è stato opportunamente integrato con la presentazione delle principali di- 
sposizioni concernenti l’importazione e l'esportazione, e di importanti estratti dai 
testi degli accordi commerciali esistenti tra questi paesi e la Repubblica Federale 
Tedesca. Particolare attenzione, in vista dei molteplici suggerimenti che ne po- 
trebbero derivare agli esportatori tedeschi, l’Autore ha rivolto alla descrizione 
quanto più possibile dettagliata dei loro piani di sviluppo nel futuro. L'informa- 
zione è stata infine completata con l’elencazione degli indirizzi delle rappresen- 
tanze diplomatiche e consolari nella Repubblica Federale, comprensiva dei no- 
minativi dei rispettivi funzionari, e con la indicazione dei termini di apertura delle 
fiere e delle esposizioni ufficialmente organizzate da ciascun paese. Si ha, dunque, 
qui, non meno di quanto occorra per trasformare giusto tre volumi in un vade- 
mecum di grande utilità per tutte quelle ditte tedesche d’esportazione che si pro- 
pongono di entrare in contatto con uno qualsiasi dei paesi presentati. Perchè, ov- 
viamente, è solo per queste ultime che l’Hickmann ha raccolto e sistemato la Sua 
precisa ed aggiornatissima raccolta di dati e di informazioni: è, certo, solo con il 
pensiero esclusivamente rivolto alle immense possibilità di intercambio esistenti tra 
l'economia tedesca e le economie di questi paesi, in prevalenza agricoli e fornitori 
di materie prime, che l’ha divisata, redatta e data alle stampe. Ma, buon per tutti 
che l’importanza pratica della Sua compilazione non si esaurisca nei limiti modesti 
nei quali una ben giustificata sollecitudine di buon patriota l’aveva circoscritta! 
E invero, si prendano solo i paesi in sostanza ancor sottosviluppati del vicino 
Oriente (valendosi della concezione americana del « Middle-East » l’Hickmann ha 
compreso in essi anche quelli del Nord-Est africano, e quindi l'Egitto e Etiopia), 
e si rifletta sull’attuale rapido ritmo della loro espansione economica, che richiede 
l'importazione di grandi quantità di beni d’investimento; ai loro grandi progetti 
d’irrigazione, di costruzione di dighe di autostrade di ferrovie, di ampliamento di 
porti e di potenziamento dell’elettrificazione, nonchè al processo di crescente indu- 
strializzazione in atto; infine all’elevamento del livello di vita conseguito al già 
verificatosi incremento della produzione in generale e di quella petrolifera in 
particolare, e quindi all'aumento del potere d’acquisto di beni di consumo: e 
facilissimo sarà inferire a possibilità di integrazione economica ben più vaste di 
quelle limitate alla sia pur fiorente economia tedesca, e senz'altro estese a quella 
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complessiva dell Europa Occidentale. Conclusione, questa, che se, oltre che ai sud- 
detti paesi, anche benissimo ovviamente s’attaglia a quelli del Centroamerica, per 
ragioni in parte diverse ma altrettanto valide calza non meno per gli Stati del 
Sud-Est asiatico. L'economia dei paesi di questo settore continentale, abitati da 
circa la metà dell’intera popolazione del mondo, sta attraversando, com'è noto, 
un periodo di intenso sviluppo. Nell’Asia Meridionale è sotto il segno del Piano 
di Colombo che il volto di quelle economie si va rapidamente trasformando. Il Giap- 
pone, che nel frattempo ha risanato le sue ferite, è come prima in grado di offrire 
quanto di accettare. La Cina, dopo aver rotto con le vecchie forme economiche, ha 
da tempo avviato una colossale ricostruzione, che necessita, per compiersi, del 
concorso dei paesi esportatori di tutto il mondo. Le prospettive, pertanto, di ottime 
transazioni di scambio anche con questi più evoluti paesi non sono oggi per l’Eu- 
ropa minori di quelle tradizionali con le aree in prevalenza agricole e sottosvi- 
luppate. I tre volumi in esame non solo aiutano a ravvisare queste prospettive, 
ma insegnano agli esportatori a discernere tra le molte le più vantaggiose, sugge- 
riscono loro i modi necessari o quelli più convenienti per realizzarle, alzano financo 
— quando non vi sia dubbio che l’incitamento che potrebbe derivarne non spinge- 
rebbe a pericolose avventure — preziosamente il velo su piani e progetti di 
sviluppo economico ancora allo studio ma di attuazione prima o dopo sicura. Tutto 
sommato, un lavoro, questo di Hickmann, di validissimo aiuto per qualsiasi ditta 
europea che voglia perfezionare, o semplicemente avviare, rapporti commerciali 
con i paesi su nominati: e, se non bastasse, anche un nitido ed agevole manuale di 
orientamento e di consultazione per ogni persona colta, che vorremmo presto veder 
traslato, con gli opportuni adattamenti, dalla lingua di Goethe in quella di Dante. 


M. I. ALVIGINI 


Koyck L. M., Distributed Lags and Investment Analysis (Amsterdam: North- 
Holland Pubbl. Co., 1954, pp. 6+111). 


Il lavoro del Koyck ha due finalità: contribuire, su di un piano esclusiva- 
mente teorico, allo sviluppo degli studi sull'andamento temporale (time-shape) 
delle reazioni economiche; applicare, empiricamente, i risultati raggiunti ad aleuni 
importanti settori economici. 

L’indagine econometrica è, nel complesso, ben impostata. La determinazione 
dei coefficienti di elasticità di periodo breve e di periodo lungo, presenta ditficoltà 
notevolissime: l’A. cerca di superare, su un piano esclusivamente teorico, con una 
paziente analisi econometrica, rifacendosi in special modo agli studi del Tinbergen, 
l'ostacolo delle stime della elasticità di periodo lungo (di cui, per altro, vien data 
una scarsa definizione « operativa »), ma i risultati sembrano piuttosto modesti. Il 
Cap. II° del lavoro è centrato su questa ricerca: l’analisi teorica è però fine e 
ordinata, e i grafici sono abbastanza utili. Nel paragrafo 5 viene valutato appros- 
simativamente l’andamento temporale di una reazione, e nel 6 si espone il metodo 
per le stime delle elasticità di periodo lungo e delle velocità di riequilibrio, 
mentre nel paragrafo 9 si tenta lo sviluppo di un nuovo metodo per arrivare a 
consistenti stime statistiche. Nell'insieme vi è qualcosa di nuovo: ma le limitazioni 
di natura obbiettiva non sono affatto eliminate nè ridotte. 

Nel Cap. III° le «reazioni» da stimare sono analizzate con l’ausilio degli 
usuali strumenti della teoria economica. La relazione fra investimenti e produzione, 
l’importanza degli elementi moltiplicatori e, ancor più, del principio di accelera- 
zione, il peso delle aspettative incerte e della domanda fluttuante, sono tutti accor- 
tamente esaminati dall’A.. 


Recensioni 833 


L’ultimo Capitolo, il IV, contiene alcune indagini empiriche sull’andamento 
temporale delle reazioni nella capacità di produzione. L'esame rig arda importanti 
settori economici statunitensi: dei trasporti ferroviari, dell’energia elettrica, del 
cemento, dell’acciaio e della raffinazione petroli. 

Nonostante le molte limitazioni implicite e la scarsezza dei risultati, lo studio 
del Koyck può essere considerato un utile esempio di analisi quantitativa, e, per 


x 


questo aspetto, è senza dubbio raccomandabile a tutti coloro che sono interessati 
alle ricerche econometriche. 


OD: 


La FerLA G., Vilfredo Pareto: filosofo volteriano (Firenze: « La Nuova Italia », 
1954, pp. VIII+180, L. 700). 


L'opera di Pareto era stata compiutamente esaminata sul piano economico- 
sociologico. Gli scritti di Amoroso, Ricci, Osorio, Bousquet avevano delineata la 
sua complessa personalità: analizzando specialmente i suoi lavori economici, 
avevano messo in rilievo come qualmente la sua fede, in certo senso antidemocratica 
e nazionalista, avesse — pur attraverso contraddizioni in parte giustificabili — 
ispirato le sue opere maggiori. 

Il La Ferla ha tentato, invece, di precisare e di approfondire il carattere più 
intimo della filosofia paretiana. La ironia suggestiva, i richiami talvolta beffardi, 
le icastiche osservazioni, contro i miti, i formalismi e le false concezioni etiche 
giustificano, secondo il La Ferla, la qualificazione volteriana del Pareto, che — 
egli dice — «era, nella nostra cultura, l'unico personaggio che potesse rappre- 
sentare la parte di un Voltaire del ventesimo secolo » (p. 77). 

In certo senso, la opinione dell’A. può essere accolta di leggieri. Però egli 
considera le opere paretiane come essenzialmente rivolte a catalogare gli errori e 
le infatuazioni di una società borghese e democratica degenerata, e questo ci 
sembra troppo! Ché occorre ricordar bene che Pareto fu essenzialmente un eco- 
nomista — talvolta, sì, scontento delle sue opere — ma sempre vero economista. 
E’ più concepibile un « dizionario paretiano » generale che solo un « dizionario 
filosofico » paretiano: ché la genialità del Pareto non può essere scomposta e, 
in ogni caso, non può essere adeguatamente esaminata, trascurando la sua per- 
sonalità economica. 

La ricostruzione del pensiero filosofico paretiano fatta dal La Ferla, è, pur- 
troppo, gravata da questo parzialismo. Il saggio è suggestivo ma è difficile ritenere 
che possa soddisfare i paretiani: essi continueranno a ricercare e ad ammirare 
Pareto per l’acume e la genialità dimostrata nel far progredire la scienza econo- 
mica e non per il suo enciclopedismo sociologico o filosofico. 


Lat: 


Rossi E., 11 malgoverno (Bari: Laterza, 1954, pp. XXIII + 498, L. 2.000). 


In questo volume il Rossi raccoglie — come in altri precedenti — articoli 
pubblicati su vari periodici. py mat 
In sostanza, gli scritti hanno un duplice obbiettivo: quello di criticare alcuni 
aspetti e situazioni dell’amministrazione statale, e quello di mettere in spiccata 


evidenza alcune posizioni private a fondo monopolistico. ; | 
Le gestioni fuori bilancio, le questioni dei « controllori-controllati » e dei 
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diritti casuali, l’azionariato misto, il funzionamento di alcune aziende statali, 
formano la parte dedita alla critica della pubblica amministrazione. I problemi 
petroliferi, le concessioni telefoniche, le tariffe elettriche costituiscono i punti 
più discussi nella critica alle amministrazioni private monopolistiche. 

Mentre nell'analisi del meccanismo e delle manchevolezze della amministra- 
zione pubblica, le critiche del Rossi sono fatte con sapida e distaccata abilità, 
nella critica della influenza di alcuni gruppi finanziari privati su delicati settori 
economici, l’analisi sembra essere un po’ troppo acre e priva, spesso, di costruttive 
proposizioni alternative. Il Rossi è sempre conquiso dalla tesi da svolgere e tra- 
seura gli antefatti: sembra quasi che il processo storico abbia, per lui, impor- 
tanza molto scarsa o irrilevante. Le cause profonde dei fenomeni economici, la 
loro dinamica, sono, non di rado, affatto trascurati. Le teorie classicheggianti 
cui il Rossi soggiace sono, purtroppo, antiquate, ed è facile rilevare che, se si va 
oltre la cronaca — difficilmente obiettiva, poichè difficilmente completa, — che 
prende gran parte degli scritti del Rossi, di tali teorie non rimane che la fredda 
applicazione ad un mondo che non è affatto freddo, ed ha una qualificazione 
keynesiana e schumpeteriana. Ciò spiega, per altro, perchè su questa strada, 
anche molti confronti (compreso quello con la Svizzera, fatto nella « prefazione ») 
finiscono per l’apparire non sempre calzanti ed efficaci. 

Il liberalismo del Rossi è solo in parte moderno e conseguente. La sua am- 
missione, ad esempio, del monopolio statale nel settore petrolifero o nel settore 
telefonico, può essere giustificata nei paesi collettivisti — o sulla strada del 
collettivismo — ma non in un regime liberale (che ammette controlli ed imposizioni 
sui monopoli privati): e, in ogni caso, sembra contraddire la critica da lui fatta 
delle aziende statali esistenti! 

La vivacità espositiva, lo stile veramente attraente, daranno a questo volume 
successo. Ve, peraltro, da augurarsi che in futuro il Rossi, nei suoi saggi, vada 
oltre la critica coraggiosa e fiduciosa, ed esamini, vieppiù in profondità, una ma- 
teria così scottante e complessa quale quella politico-economica. 


SAMUELSON P. A., Economia (Torino: UTET, 1954, pp. XX+681, L. 3.700). 


La traduzione del volume del Samuelson è inserita — qual quindicesimo 
volume — nella ottima collana « Sociologi ed economisti », in cui la grande casa 
editrice torinese sta raccogliendo alcune delle più significative opere della scienza 
economica. 

Il volume del Samuelson ha elevate finalità didattiche: non per nulla è il più 
diffuso manuale universitario statunitense, e dopo appena sei anni di vita è già 
alla terza edizione. La forma piana, l’abbondante esemplificazione, i frequenti 
richiami ai problemi economici contemporanei, sono alla base del successo del 
manuale. E, senza dubbio, esso invita ad approfondire i fenomeni economici: il 
lettore non viene intimidito da esposizioni matematiche (i pochi grafici sono facil- 
mente comprensibili), né staneato da eccessivi richiami bibliografici, ed è guidato 
da mano esperta attraverso gli argomenti più astrusi della scienza economica. 

L’opera è divisa in tre parti: la prima esamina i « concetti econoinici fonda- 
mentali e il reddito nazionale »; la seconda, «la determinazione del reddito na- 
zionale e delle sue fluttuazioni »; la terza, «la composizione e formazione dei 
prezzi del prodotto nazionale ». Secondo VA. la parte prima potrebbe servire quale 
complemento ad un corso di scienze sociali; mentre le parti seconda e terza pos- 
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sono essere largamente utilizzate quale introduzione alle analisi monetarie, credi- 
tizie, cicliche, ed ai problemi afferenti le relazioni economiche e finanziarie in- 
ternazionali. 

Il lettore trova semplici e agevoli esposizioni della moderna teoria del reddito 
nazionale, della teoria keynesiana, delle forme di mercato, del commercio interna- 
zionale. Solo le digressioni di carattere politico- re sono poco interessanti 
e veramente superflue. Alla fine di ogni capitolo vi sono un breve «riassunto» e un 
elenco di « problemi da discutere ». La ricca serie dei « problemi da discutere » può 
servire ad abituare al ragionamento economico; i «riassunti » sono utili per 
collegare lo svolgimento dei varî argomenti. 

La traduzione è, in complesso, buona ed è dovuta al dr. Pietro Castiglioni. 
Il traduttore aggiunge una « appendice » matematica — tratta dalle « Founda- 
tions of economic analysis » — che, però, è troppo breve per esser veramente 
utile. Vi è da sperare che la traduzione di questo volume sia presto seguita da 
quella delle « Foundations » che, senza dubbio, è la più importante e più interes- 
sante (specie per i teorici puri) opera del Samuelson. 


University NATIONAL BUREAU COMMITTEE FOR Economic RESEARCH, Conference 


on Business Cycles (New York: National Bureau of Economic Reset chaine, 
1951, pp. XII + 433, $ 6). 


Il volume contiene gli atti della Conferenza sui cicli economici tenuta a New 
York nel novembre 1949. 

L’opera è divisa in tre parti. Nella prima sono inclusi lavori riguardanti le 
ricerche empiriche sui cieli economici, i varî metodi e risultati. Particolarmente 
interessanti sono il rapporto eritico del Burns sul volume del Mitchell, « What 
happens during business cycles»; il modello econometrico dell'economia statu- 
nitense nel periodo 1921-1947 preparato dal Crist, e la analisi del Tinbergen delle 
principali teorie cicliche. Il modello del Crist rappresenta uno dei migliori ten- 
tativi per costruire modelli macroeconomici (il Crist parte dal modello 111” del 
Klein, revisionato da Andrew Marshall). I commenti di Friedman, Klein, Moore 
e Tinbergen servono a lumeggiare la selva delle difficoltà e delle limitazioni impli- 
cite nel modello. L’esposizione del Tinbergen, sebbene piuttosto limitata, pun- 
tualizza l’importanza dello studio dei cieli economici dal punto di vista quanti- 
tativo e critica aleuni dei metodi adottati. 

La parte seconda concerne l’andamento dei profitti, degli investimenti e delle 
scorte durante i cicli economici. I lavori sono dovuti a Hultgren («Cyclical diver- 
sities in the fortunes of industrial corporations »), a Klein (« Studies in investment 
behavior ») e ad Abramovitz («Influence of inventory investment on business 
eyeles »). ) 

La parte terza riguarda i cicli economici e la politica economica, e contiene 
studi di Ashley Wright (« Business cycle research and business policy »), di Ha- 
berler (« Business cycles in a planned economy ») e di Smithies (« Business cycle 
analysis and publie policy »). ir 

La importanza dei rapporti e la ricchezza dei commenti — dovuti ai mag- 
giori economisti statunitensi —, rendono il volume essenziale per coloro che stu- 
diano la teoria dei cicli economici e le applicazioni dei metodi econometrici in 


generale. 
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SEGNALAZIONI BIBLIOGRAFICHE 


Autori vari: 


Church and State Behind the Iron Curtain edited by GSOVSKI VLADIMIR (New 
York: F. A. Praeger, 1955, pp. xxxi + 311, $5.00). 


Il volume contiene degli studi preparati dai membri del Centro di Studi Medio 
Europei finanziato dal Comitato di Europa Libera. Viene descritta la effettiva 
posizione della Chiesa in Cecoslovacchia, Ungheria, Rumenia e Potonia. Allo scopo 
viene esaminata la legislazione vigente traendo il materiale dai documenti ufficiali 
disponibili e in genere dalle pubblicazioni di ciascun paese. Il presente volume 
sarà completato da studi concernenti l'URSS, la Bulgaria e la Jugoslavia. 


Confederazione Generale dell’Industria Italiana, Annuario 1955 (Roma: 1955, pp. 1324, 
L. 3.300). 


Conti ELIANO, Teoria della piena occupazione e nuovo ordinamento sociale (Rovigo: 
Società Tipografica Editrice Rodigiana, 1955, pp. 167, L. 1000). 


Il volume comprende i seguenti capitoli: I. La disoccupazione e i principali tipi 
di economia sociale; II. Raffronto tra economia comunista ed econonia di mer- 
cato; III. I principali tipi di disoccupazione; IV. La disoccupazione in Italia; 
V. Teoria della piena occupazione; VI. Considerazioni intorno alla natura dei bi- 
sogni e alle forze adatte al loro soddisfacimento; VII. Nuovo Ordinamento 
Sociale. 


DARTIGOLLES JEAN, La tarification des chemins de fer et la théorie économique (Paris: 
SEDES, 1953, pp. 238, s.1.p.). 


In tutto il mondo le imprese di servizi ferroviari sono in deficit. L’A., prendendo 
in considerazione le ferrovie francesi, si sforza di scoprirne à motivi. La flessione 
della domanda di trasporti in periodo di crisi non può che dare una spiegazione 
contingente. La concorrenza dei trasporti per strada è una delle cause principali. 
Se ciò è vero in un periodo in cui le tariffe ferroviarie non coprono le spese di 
produzione ciò significa o che la tecnica delle ferrovie è superata o che le basi 

% delle tariffe sono errate. L’A. traccia quindi un esame critico della struttura eco- 
nomica delle tariffe ferroviarie prendendo prima in considerazione la tarifficazione 
dei trasporti di merci e quindi quella dei trasporti di passeggeri. 


DE MAGUERIE JEAN, Abréviations et Sigles Economiques et Sociaux (Paris: L’Obser- 
vation Economique, 1955, pp. 40, Fr. f. 250). 


Departamento Administrativo Nacional de Estadistica, Censo de edificios y viviendas 
de 1951 - Territorios Nacionales y Población Indígena (Bogotá: Junio de 1954, 
pp. 92, s.i.p.). 


DIESSLIN HOWARD G., Agricultural Equipment Financing (Occasional Paper 50) (New 
York: National Bureau of Economic Research, Inc., 1955, pp. xvi + 95, $1.25). 


Nella pubblicazione sono trattati à seguenti argomenti: «Il fondamento economico 
del finanziamento dell’equipaggiamento agricolo >; «Lo sviluppo delle facilita- 
zioni per il finanziamento dell’equipaggiamento agricolo »; « L'attuale “mercato 
del credito per l’equipaggiamento agricolo e la sua distribuzione tra le agenzie 
di credito »; «Caratteri del credito di equipaggiamento agricoto »; « Sviluppo 
dell’esercizio del credito »; « Esperienza del credito ». 
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ELLINGER A. G., The Art of Investment (London Bowes & Bowes, 1955, pp. 170, 15s). 


Il volume cerca di spiegare in termini semplici le basi teoriche dell’investimento 
in valori mobiliari. Vengono studiati i movimenti dei prezzi nel breve e nel lungo 
periodo con indici analoghi a quelli adottati dal Financial Times. Il principale 
contributo dell’autore alla teoria dell’investimento è stato però quello di porre 
in evidenza che il fattore « fiducia » esercita nel mercato azionario più influenza 
dei dividendi o del tasso di interesse. 


Export-Import Bank of Washington, « Latin America - Our Best Customer » (Address 
before the Indiana Manufacturers Association, Mackinac Island, Michigan - June 
11, 1955) (Washington: 1955, pp. 17, s.i.p.). 


GATTO: 


Gatt Bibliography: First supplement (1954 - June 1955) (Geneva: 1955, pp. 
24, s.i.p.). 


International Trade 1954 (Geneva: 1955, pp. 169, $1.50). 


Il Rapporto, terzo della serie, è diviso in tre parti. La Parte prima analizza i 
recenti sviluppi nella struttura e negli schemi del commercio internazionale. La 
Parte seconda esamina le barriere e i controlli esistenti negli scambi internazionali. 
La Parte terza espone le principali attività dei paesi membri del G.A.T.T. durante 
il periodo considerato. 


GERMANI GINO, Estructura Social de la Argentina (Análisis estadístico) (Buenos Aires: 
Editorial Raigal, 1955, pp. 278, s.i.p.). 


L’opera dà una descrizione quantitativa della struttura demografica, economico- 
sociale e sociale Argentina. Numerosissimi sono i dati esposti in tabelle e utilizzati 
per chiari grafici. 


Germany 1945/1954, (Preface by William S. Boas) (Cologne: Boas International Pu- 
blishing Co., 1954, pp. 738, s.i.p.). 


Il volume mette in evidenza lo sforzo ricostruttivo tedesco e i suoi risultati. Esso 
contiene notizie di carattere generale, storico e geografico-politico, e redige un 
quadro della struttura e dello sviluppo economico tedesco nei suoi caratteri interni 
e internazionali e nelle sue varie branche. In particolare considera i problemi 
degli imprenditori, del lavoro, dei consumatori e della classe media e descrive circa 
200 importanti imprese appartenenti ai diversi settori dell’industria. 


GERSHEVSKY N. D., Scientific Russian Reader (N. J. and London: Pitman Publishing 
Co., 1949, pp. XXI + 253, 18/-net). 

Back K., Specialists’ German Vocabularies (London: Sir Isaac Pitman and Sons, 
Ltd, 1955, pp. IX + 189, 10/6 net). 


Il « Reader » scientifico del Gershevsky è il risultato di una compilazione di testi 
originali — direttamente tratti da periodici, corsi universitari e libri di scienziati 
sovietici — esclusivamente vertenti sui più disparati argomenti di chimica e di fi- 
sica elementare. Ogni lettura, il cui ordine di successione è regolato da un criterio 
di valutazione precisa delle difficoltà linguistiche che la caratterizzano, forma una 
lezione: i passi più scabrosi dei testi presentati sono stati tradotti, e le loro dif- 
ficoltà grammaticali e lessicali discusse nelle relative appendici. Il valume è inteso 
come manuale modello ad una serie di compilazioni simili, cui il Gershevsky attende, 
di testi originali russi su altri importanti rami della scienza. 

Il contenuto dell’opuscolo del Black è costituito da 21 elenchi elementari di parole, 
frasi ed espressioni idiomatiche più comunemente usate nelle professioni e nelle 


branche ad essi corrispondenti. 
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GILBERT M., STONE R., Income and Wealth - Series IV (London: Bowes & Bowes, 1955, 
pp. XII 388, 42 s). 


Quest'opera sarà recensita in uno dei prossimi fascicoli. 


HAYEK F. A., The Political Ideal of the Rule of Law (Cairo: National Bank of Egypt, 
1955, pp. 60, s.i.p.). 


Instituts Für Wirtschaftsforschung - Ifo, Wirtschaftskonjunktur - Sonderbeilage zahlen 
zur Branchenkonjunktur. (7. Jahrgang 1955) Berlin/Miinchen: Duncker & 
Humblot, 1955, pp. 44, s.i.p.). 


International Bank for Reconstruction and Development (Report by a Mission of the), 
The Economic Development of Syria (Baltimore: The Johns Hopkins Press, 1959, 
pp. xviii + 486, $7.50). 


Il Rapporto, che contiene le più complete e aggiornate informazioni disponibili 
sulle condizioni economiche della Siria, è diviso in due parti. La prima parte pre- 
senta le raccomandazioni della Missione per l’organizzazione e il finanziamento 
del programma governativo quinquennale di sviluppo. La seconda parte contiene 
una serie di annessi che forniscono informazioni dettagliate riguardanti la posizione 
economica internazionale della Siria, le finanze pubbliche, l’agricoltura, l’industria, 
le fonti di energia, i trasporti e le comunicazioni, à servizi sociali. 


Istituto Nazionale di Economia Agraria, Annuario dell’ Agricoltura Italiana (Volume 
VIII: 1954) Roma: 1955, pp. xvi + 102, L. 3.500). 


L’ottavo Annuario dell’Agricoltura Italiana è suddiviso come segue: Intro- 
duzione: «Economia Nazionale e Agricoltura »; Parte I: «La Produzione » (Pro- 
duzioni erbacee ed arboree; Produzioni zootecniche; Industrie agrarie; Produzione 
forestale) - Parte II: «I fattori e à risultati della produzione » (Mercato fon- 
diario e degli affitti; Capitali tecnici e credito di esercizio; Mercato interno e 
commercio con l’estero; Reddito dell’agricoltura e delle foreste) - Parte III: « Gli 
impieghi del reddito» (Prelevamento del reddito agricolo da parte dello Stato; 
Investimenti, risparmio e fonti di finanziamento; Riforma fondiaria; Bonifiche e 
miglioramenti fondiari; Lavoro). 


KiuùPper H., Worterbuch der deutschen Umgangssprache (Hamburg: Claassen Verlag 
GmbH, 1955, 4°, pp. 421, s.i.p.). 


Il lavoro costituisce il primo serio tentativo fatto in Germania di fissare quelle 
voci e locuzioni correnti (Umgangssprache) che stanno tra la lingua pura (Hoch- 
deutsch) ed à dialetti (Mundarten). Esso è stato — sia a vantaggio della consulta- 
zione che dell’utilizzazione del materiale registrato — suddiviso in due parti, di 
cui la prima prospetta l’elenco alfabetico delle parole del linguaggio corrente con 
la corrispondente versione in lingua pura, mentre la seconda traduce nelle varie 
dizioni familiari un quantitativo scelto di voci letterarie. L’opera è destinata ad 
essere per ogni studente e, studioso di lingua tedesca una fonte di indispensabile 
integrazione del patrimonio lessicale registrato nei comuni dizionari linguistici. 


LEHBERT BEN, Entwicklungstendenzen in der westeuropäischen Energiewirtschaft (Vol. 
35 « Kieler Studien ») (Kiel: Institut for Weltwirtschaft an der Universität Kiel, 
1955, pp. vii + 84, DM 10). 


L’A. delinea anzitutto l’andamento della produzione e del consumo der vari ele- 
menti della produzione di energia in Europa Occidentale dal 1920. Passa quindi a 
considerare la crescente importanza del petrolio ed i mutamenti ch’esso ha, da 
quella stessa data, arrecato alla struttura dell’industria energetica, nonchè ad esa- 
minare la tendenza della raffinazione, considerata come caratteristica preminente 
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dello sviluppo dell’economia energetica dell’Europa Occidentale. I due ultimi ca- 
pitoli (IV e V) sono rispettivamente dedicati alla presentazione di alcuni dati 
sull’economia energetica dell'Europa Occidentale relativi all’anno 1913 ed all’espo- 
sizione di alcune osservazioni sui metodi di uso delle statistiche. Più che presentare 
una minuziosa analisi dell’economia energetica l'A. ha voluto rendere accessibile 
un vasto materiale statistico in una elaborazione finora non tentata. Il testo è 
perciò integrato con numerosissime tavole (complessivamente 59) e 4 diagrammi. 


Nations Unies: 


L'activité économique en Afrique 1950 à 1954 (Supplément au Rapport sur l’éco- 
nomie mondiale, 1953-1954) (New York: Nations Unies, 1955, pp. xi + 147, $1.50). 


L’évolution économique au Moyen-Orient - 1945 à 1954 (Supplément au Rapport 
sur l’économie mondiale, 1953-54) (New York: Nations Unies, 1955, pp. ix + 256, 
$2.50). 


Il Rapporto espone le tendenze economiche che si sono manifestate nel Medio-0- 
riente. Nel dopoguerra si sono avuti dei progressi apprezzabili che hanno portato 
a un aumento del reddito nazionale più rapido dell’aumento della popolazione. 
A ciò ha contribuito principalmente lo sviluppo dell’industria petroliera e l’au- 
mento dei prezzi nel periodo coreano che, rendendo favorevoli le ragioni di scambio, 
ha permesso la ricostituzione delle riserve di divise. 


L’industrie des tubes d’acier en Europe (Etude préparée par la Division de l’In- 
dustrie-Commission. Economique pour l’Europe) (Genève: 1955, pp. 116, s.i.p.). 


Role en structure des économies monétaires en Afrique tropicale (New York: Dé- 
partement des affaires économiques et sociales, 1955, pp. vii + 51, $0.50). 


Il Rapporto esamina l’economia monetaria nei seguenti territori dell’Africa equa- 
toriale: Congo Belga, Costa d’Oro, Kenya, Nigeria, Rodesia del Nord, Rodesia 
del Sud, Uganda. Lo scopo del Rapporto è quello di mettere in luce i settori della 
economia monetaria che giocano un ruolo essenziale nello sviluppo economico. 


NEMSCHAK FRANZ, Zehn Jahre ósterreichische Wirtschaft 1945-1955 (Wien: Oesterrei- 
chisches Institut für Wirtschaftsforschung, 1955, pp. 75, s.i.p.). 


Dopo un preventivo bilancio delle perdite e dei sacrifici che, prima la guerra, poi 
l’occupazione decennale hanno arrecato al paese, l’A. esamina in quattro successivi 
capitoli i problemi dell’economia austriaca nel periodo 1945-55. Nel primo capitolo 
egli anzitutto delinea la disastrosa situazione dell’immediato dopoguerra, quindi 
il periodo della ripresa dal 1948 al 1951, ed infine quello che, dalla stabilizzazione 
del 1951, è culminato nell’espansione massima del 1955. Nei tre capitoli sono esa- 
minati successivamente: a) l’origine e l’impiego del prodotto sociale austriaco; 
b) l’importanza per l’Austria degli aiuti dall’estero; e, e) lo sviluppo dei singoli 
principali rami dell’economia austriaca. 


O.E.C.E.: 
Accord Monétaire Européen (Paris: Août 1955, pp. 56, Prix: Fr. f. 200). 


L’opuscolo contiene lo statuto che regolerà l’Accordo Monetario Europeo, la cui 
applicazione avrà luogo nel momento in cui cesserà di valere l’Accordo per la 
Costituzione dell’Unione Europea dei Pagamenti. 

Commerce Extérieur - Serie II (Commerce Extérieur par zones Géographiques et 
par Catégories de produits - 1952, 1953, 1954) (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. v + 81, 


8.i.p.). 
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Decision du Conseil de l’O.E.C.E. concernant la prorogation de l’Union Européenne 
de Paiments jusqu’au 30 juin 1956, l’établissement d’un accord monétaire euro- 
péen et les amendéments au Code de la libération de l’O.E.C.E. (Paris: 1955, 
pp. 55, s.i.p.). 


Les Engrais - Production - Consommation - Commerce et prix dans les Pays Euro- 
péens 1952-1955 (Paris: O.E.C.E., 1955, pp. 51 + tavole, s.i.p.). 


L’Organisation de la recherche appliquée en Europe (Documents de la Conférence 
de Nancy, 11-13 Octobre 1954) (Paris: O.E.C.E., 1954, pp. 282, Fr. f. 600). 


La pubblicazione comprende le seguenti parti: I. Organizzazione materiale delle 
ricerche - II. Fattori umani nella ricerca e nel lavoro di gruppo - III. Diffusione 
e messa în opera dei risultati della ricerca - IV Ricerca e brevetti - V Conclusione 
della conferenza. 


Prolongation de l’Union Européenne de Paiments jusqu’au 30 Juin 1956 et Adop- 
tion d’un Accord Monétaire Européen et d’Amendements au Code de la Libération 
(Paris: 1955, pp. 48, s.i.p.). 


Pacut, La Loi des Besoins (Paris: Librairie Générale de Droit et de Jurisprudence, 


1955, pp. 152, s.i.p.). 


> 


La tesi dell’ Autore è che l’economia non si è aggiornata con il progresso; per 
adattare il regime economico ai mutamenti sociali è necessario passare da una 
struttura finanziaria a una struttura economica. Nella prima parte (« La legge dei 
bisogni ») si afferma che il nuovo regime non avrà i caratteri nè del regime mar- 
vista, nè di quello capitalista liberale poichè entrambi hanno fallito nella ricerca 
del benessere delle masse. Nella terza e quarta parte è posta in evidenza l’in- 
fluenza negativa del Profitto e del Valore nel raggiungimento di detto benessere. 
Infine nell’ultima parte («Il regno dei Bisogni») vengono suggerite soluzioni sul 
piano nazionale e sul piano internazionale. 


PEP (Political and Economie Planning), British Trade Unionism (Five Studies by 


PEP) (London: Political and Economie Planning, 1955, pp. xi + 199, 16s). 


E” una nuova edizione (le precedenti sono del 1948 e del 1949) della importante 
rassegna sindacale britannica. I mutamenti nel campo sindacale hanno reso ne- 
cessaria una estesa revisione degli studi precedenti; tuttavia lo scopo del libro 
rimane immutato. Gli studi, ridotti da sei a cinque, sono: Struttura delle Trade 
Unions; Il meccanismo formale della negoziazione; I soggetti della negoziazione ; 
Lo Stato Maggiore del lavoro; Le Trade Unions al posto di lavoro. 


PEREIRA MARIO, Fundamentos e objectivos do plano de fomento agrario (Lisboa: 


Centro de Estudos Económicos do Instituto Nacional de Estatística, 1954, pp. 101, 
40$00). 


La pubblicazione tratta i seguenti argomenti: « Esistenza di un problema agrario 
nazionale »; « Breve analisi del problema agrario portoghese nelle varie regioni » ; 
«Mancanza di uno studio congiunto delle condizioni generali della produzione » ; 
« Creazione dei servizi del piano di sviluppo agricolo, suoi fini e organizzazione » ; 
«La carta agricola e forestale»; «L'indagine agricola»; «L'indagine fore- 
stale»; «L’indagine zootecnica»; «Carta zootecnica»; «Carta geofisica »; 
« Campionamento »; « Ordinamento ». 


Portugal - Instituto Nacional de Estatística, Anuário Estatístico do Ultramar - 1953 - 


Annuaire Statistique d’outre-mer - 1953 (Lisboa: 1955, pp. 256, s.i.p.). 


República de Panama, Censos Nacionales de 1950 - Quinto censo de población - Volu- 


men I - Características generales - Volumen II - Características educativas (Pana- 
ma: 1954 pp. xxxvi + 31 xx + 299, s.i.p.). 
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StAUB H. ULRICH, Reden schweizerischer und britischer Bankpräsidenten 1927-1950 
Zürich: 1953, pp. 215, s.i.p.). 


Raccolta di discorsi tenuti dai presidenti di cinque grandi istituti bancari svizzeri 
ed inglesi nel periodo 1927-1950. La distribuzione è in ordine cronologico e sud- 
divisa in cinque gruppì cui corrispondono le cinque successive parti, comprensive 
di 15 capitoli in cui il volume è articolato. La parte I: « Prosperità » - va dal 
1926 al 1929; la II: «Depressione» - dal 1934 al 1938; la IV: «La grande 
guerra » - dal 1939 al 1945; la V- «Il dopoguerra » - dal 1946 al 1950. 


United Nations, 1955 Survey of Primary Commodity Markets (Commission on Interna- 
tional Commodity Trade) (New York: 1955, pp. 122, $ 1,75). 


La rassegna comprende à seguenti capitoli: « Mercati di merci singole », « Gruppi 
selezionati di merci», « Fluttuazioni nei prezzi delle merci», « Mercati mondiali 
nel primo trimestre 1955 ». Completano l’analisi numerose tabelle e grafici sta- 
tistici. 


U.S. Department of Agriculture, Periodic Reports of the Agricultural Marketing Ser- 
vice (Washington: 1955, pp. 53, s.i.p.) (a ciclostile). 


Woodrow (The) Wilson Foundation and the National Planning Association, The Po- 
litical Economy of American Foreign Policy - Its Concepts, Strategy, and Limits - 
Report of a Study Sponsored by The Woodrow Wilson Foundation and The Na- 
tional Planning Association (New York: Henry Holt and Company, 1955, pp. 
xv + 414, $6.00). 


Il volume è diviso in due parti. Nella prima parte, (« Diagnosi ») viene tracciata 
la genesi dell’economia internazionale contemporanea e vengono esaminati à pro- 
blemi esterni e interni dei paesi occidentali, del Giappone e delle aree sottosvi- 
luppate. Nella seconda parte («Cura») viene compiuta una valutazione dei dati 
di base, degli obiettivi e dei metodi della politica economica estera degli Stati 
Uniti. In questa parte vengono esaminate particolarmente l’organizzazione e l’in- 
tegrazione economica della comunità occidentale europea e la politica di sviluppo e 
di assistenza economica e tecnica in cui ha avuto grande parte l’intervento statu- 
nitense. Questo rapporto è stato preparato da un gruppo di studiosi di cui face- 
vano parte noti docenti universitari e studiosi dei problemi economici. 
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Accounting Research, London. 


July 1955. - GOLDBERG L., Depreciation in Published Company Reports. - Prais S. J., 
The Measure of Income for Shareholders and for Taxation. - STONE R., Transaction 
Models with an Exemple Based on the British National Accounts. - Nigam R. K., The 
Measurement of Profits - A Study in Methods. - Bray S., Accounting Dynamics - III. 


Actualité (L’) Economique, Montréal. 


Avril-Juin 1955. - BROUILLETTE B., Le transport du blé canadien vers les marchés 
extérieurs. - VILLENEUVE J., Humaniser la grande entreprise. - ALLEN P., La fixation 
automatique du prix du lait. - HECKSCHER K., Une communauté économique des Pays 
du Nord. - Koxas L., Les chances de rétablir la convertibilité des monnaies et le Ca- 
nada. - HENRIPIN J., Les divisions de recensement au Canada de 1871 à 1951 - II. 


Allgemeines Statistisches Archiv, München. 


Erstes Heft 1955. - JAcoBS A., Internationaler Vergleich der Preise und der Kaufkraft. 
- GRIESMEIER J., Berechnung wirtschaftlicher Leistungswerte für kleinere Gebietsein- 
heiten. - SCHWENZNER J. E. und ANDERSEN E., Der Mess-Test. - HÜFNER W., Ausbau 
der Wahlstatistik des Bundes und der Lander. - Mater W., Studie über die Ent- 
wicklung der Bevólkerungsstruktur eines Volkes. 


American (The) Economic Review, Menasha, Wis.. 


June 1955. - MACHLUP F., The Analysis of Devaluation. - MORGAN E. V., The Theory 
of Flexible Exchange Rates. - COHEN J., Obsolescence and Technological Change. - 
WELLS P., General Equilibrium Analysis of Excise Taxes. - HANSEN A. H., Post- 
Keynesian Economics. 


September 1955. - GURLEY J. G. and SHAW E. S., Financial Aspects of Economie De- 
velopment. - ECKAUS R. S., Factor Proportions in Underdeveloped Areas. - STREET J. 
H., Cotton Mechanization in Economic Development. - Fox K. A. and TAEUBER R. C., 
Spatial Equilibrium: Livestock-Feed Economy. - CAMPBELL C. D. and CAMPBELL R. G., 
Soviet Price Reductions for Consumer Goods. 


American (The) Political Science Review, Washington, D. C.. 


June 1955. - STROUT C., The Twentieth-Century Enlightenment. - ANDERSON W., The 
Intention of the Framers: A Note on Constitutional Interpretation. - OPPENHEIM F. 
E., Interpersonal Freedom of Action. - EULAU H., Perceptions of Class and Party in 
Voting Behavior: 1952. - FucHs L. H., American Jews and the Presidential Vote. - 
TABORSKy E., The Administration of Justice in a « People’s Democracy ». - FRANKEL 
J., Federalism in Yugoslavia. - Marcu J. G., An Introduction to the Theory and 
Measurement of Influence. - RIKER W. H., The Senate and American Federalism. - 
SIMON H. A. and STERN F., The Effects of Television upon Voting Behavior in Iowa 
in the 1952 Presidential Election. - KAUTSKY J. H., The New Strategy of International 
Communism. - PEARDON T. P., Two Currents in Contemporary English Political Theory. 
- GOULDNER A. W., Metaphysical Pathos and the Theory of Bureaucracy. 


Annales de Sciences Economiques Appliquées, Louvain. È 


Août 1955. - Aperçu de la conjoncture économique en Belgique. - DeTHIER F., L’évo- 
lution de l’industrie gazière belge au cours des cinq dernières années. - DE Bopt G., A 


Segnalazioni emerografiche 843 


propos des études d’ingénieur commercial à l’Université de Louvain. - VAN DER 


MEULEN J., L’intégration économique européenne. - LAMINE T., Note au sujet de la 
prime unique d’une assurance pour la vie entière, 


Annals (The) of The American Academy of Political and Social Science, Phi- 
ladelphia. 


July 1955. - Internal Security and Civil Rights: Freedom of Expression Privacy and 


Personal Dignity - Subversive Persons and Groups - Academie Freedom - Job Security 
and National Security - Investigations. 


September 1955. - Higher Education Under Stress: General View - Special Areas - 


Methods of Financing Higher Education (A Conference Commemorating Edmund J. 
James). 


Annals (The) of The Hitotsubashi Academy, Kunitachi, Tokyo. 


April 1955. - IocHI R., The Rôle of Price Dispersion. - SHINOHARA M., An Estimate of 
Capital Formation in Japan by «Commodity Flow» Method. - AZUMA M., Jurispru- 
dence and the Sociological Method. - In particular reference to the theory of labor 
legislation. - CHIDA T., Shipping Business and its Technical Requirements. - OBAYASHI 
R., Der Sozialcharakter der Sozialversicherung. 


Aussenwirtschaft, S. Gallen. 


September 1955. - BACHMANN H., BOSSHARDT A., Betrachtungen zur Aussenwirtschafts- 
politik. - Kune E., Zur Problematik des schwcizerischen Kapitalexportes. - BossHARDT 
A., Die Zukunftsaussichten der schweizerischen Baumwollindustrie. - DIETERLEN P., La 
mise en valeur des territoires francais d’Afrique et la coopération européenne. 


Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review, Rome. 


March 1955. - MAZZANTINI M., Operating Costs of the Italian Banks. - WILSON J. S. 
G., Post-war Monetary Policy in France. - CASTIGLIONI P., Cost Analysis and Cost 
Forecasting in the Bank. - PAPA G., Old-age and Survivors? Compulsory Insurance in 
Italy. - COCHRANE D., Australian Post-war Immigration. 


June 1955. - KAHN A. E., Regulation of Crude Oil Production in the United States 
and Lessons for Italy. - HEILPERIN M. A., Fixed Parities and International Order. - 
CAUBOUE P., Competition among Banks in France and the Fixing of their Rates. - 
RurroLo G., The Second Enquiry into the Labour Force in Italy. 


Bancaria, Roma. 


Maggio 1955. - Problemi dell’economia triestina. - RESTA M., Il bilancio dell’economia 
della regione triestina. - BeLLUCCI V., L’agricoltura. - RoNpINI O., L’industria e il 
commercio. - ROLETTO G., Traffici e trasporti. - BonIrACIO G., Il porto e la navigazione. 
- FABBRINI L., L'attività creditizia. - BoNIFACIO G., Le attività assicurative. - CADAL- 
BERT B., Le pubbliche finanze. - RONDINI LINDA L., I bilanci familiari. - BONIFACIO G., 
Tl movimento della popolazione, con particolare riferimento ai problemi della disoc- 
eupazione. 


Giugno 1955. - BRESCIANI-TURRONI C., I saggi d’interesse in alcuni Paesi. - MAZZANTINI 
M., Il patrimonio netto delle aziende di credito italiane e la svalutazione della lira. - 
- PerNA V., Nuova formula di regolamento finanziario nel commercio internazionale. - 
PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario nel giugno 1955. 


Luglio 1955. - DEMARIA G., Le prospettive per il prossimo futuro dell’economia ita- 

liana. - CAPANNA A., La politica dei finanziamenti della CECA. - Dominici G., La 

funzione propulsiva del credito nell ’industrializzazione del Mezzogiorno e delle Isole (I). 
PeLLERI P., L’andamento del mercato finanziario nel luglio 1955. 
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Agosto 1955. - DOMINICI G., La funzione propulsiva del credito nell’industrializzazione 
del Mezzogiorno e delle Isole (II). - Pino A., Osservazioni sulla fungibilità dei beni. - 
STEFANI G., Analisi induttive e deduttive sull’effetto redistributivo del servizio degli 
interessi sul debito pubblico - I. - PELLERI P., L’andamento del mercato finanziario 
nell’agosto 1955. 


Banque, Paris. 


Juillet 1955. - Giscarp D’Estaine E., Problèmes d’Extréme-Orient. - PLAISANT R., La 
réforme de la faillite et de la liquidation judiciaire (I). - MAQUENNE P., Rôle et struc- 
ture des investissements et du crédit à moyen terme. - DESCHAMPS J., J., La pros- 
périté européenne par 1’OECE (suite et fin). 


Août 1955. - COMPEYROT J., La vocation d’épargnant. - PLAISANT R., La réforme de la 
faillite et de la liquidation judiciaire (suite et fin). - GUENSER G., La Banque en 
Angleterre. Législation et jurisprudence bancaires. - ZUMBIEHL A. et SCHLOGEL M. 
La situation financière au Portugal. 


Septembre 1955. - Potut G., La politique monétaire et le crédit (le rapport de la 
Banque de France). - EPSCHTEIN S., Privilèges du Trésor et hypothèque de la masse. - 
CERCLER R., Réflexions sur le crédit à l’agriculture. - Marc G., Le pouvoir d’achat en 
France depuis quelques années (d’après la comptabilité nationale). - BOUCHARY J., La 
technique des changes au XVIII® siècle. - OTTENHEIMER J., Les échanges internationaux 
et la convertiblité. 


Octobre 1955. - JEUNE A.-L., L'Amérique et ses débiteurs à la Conférence d’Istanbul. 
- EPSCHTEIN S., Privilège du Trésor et hypothèque de la masse (suite et fin). - 
BoucHary J., La technique des changes au XVIII siècle (suite et fin). - ARDANT H., 
Le président Edouard Escarra quitte la présidence du Crédit Lyonnais. - BERNARD H., 
International Banking Summer School (8° Session - Oxford 1955). 


Barclays Bank Review, London. 


August 1955. - Credit Control. - Wages in a Competitive World. - Report on East 
Africa. - The Central Bankers’ Bank. 


Boletín de Estudios Económicos, Bilbao. 


Mayo 1955. - Recio E. M., La participación de los obreros en el reparto de la renta na- 
cional de postguerra, 1936-1952. SA1z Estfivariz C., Doctrinas económicas de P. Juan de 
Mariana. - PirpiXA GRAU R., El origen de la concepción mecanicista de la estructura eco- 
nómica. - SÁENZ J. M., Un plan decenal de inversiones en Italia. - SANCHEZ-ASIAÍN J. 
A., Jurisprudencia fiscal. 


Bulletin de l’Institut de Recherches Economiques et Sociales, Louvain. 


Août 1955. - NoLET DE BRAUWERE E., La formation des tarifs des chemins de fer 
belges de 1927 à 1939. - HUYBRECHTS A., La formation des prix du chemin de fer de 


Matadi à Léopoldville 1898-1954. - FAaLISE M., Approches théoriques de la demande de 
monnaie. 


Septembre 1955. - WoITRIN M., La conjoncture économique de la Belgique. 


Bulletin Mensuel de Statistique, Paris. 


Supplément Avril-Juin 1955. - Migrations d 'élécteurs de 1949 à 1953. - Les salaires en 
France en 1954. - Salaires et main d’oeuvre en agriculture en 1954. - Des prestations fa- 
miliales. - Les chiffres d’affaires déclarés aux administrations fiscales en 1953. - Les re- 
censements agricoles français. - Trafic marchandises par mode de transport en juin 1954. 
Supplément Juillet-Septembre 1955. - Les migrations d’electeurs de 1949 à 1953. - L’en- 


quête « Emploi» d’octobre-novembre 1954. - Les accidents corporels de la circulation rou- 
tière en 1953.- Les salaires et les effectifs dans l’industrie et le commerce en 1953, en 
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province. - Dépòts et opérations dans les Caisses d’épargne de 1900 à 1953. - Note 
sur la structure de la population active en France. - Note sur les conses de décès sui- 
vant l’état matrimonial. - Les charges sociales en agriculture en 1952. 


Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Oxford. 


May 1955. - HiLL T. P., Incomes, Savings and Net Worth: The Savings Surveys of 
1952-1954. - KLEIN L. R., Patterns of Savings: The Surveys of 1953 and 1954, - 
ScHULZ T., The Means of Subsistence: Income from Earnings and from Assistance, 
1935-53. - SCHULTZ T., A « Human Needs» Diet: Spring 1955. 


Canadian (The) Journal of Economics and Political Science, Toronto. 


May 1955. - DALES J. H., The Discoveries and Mercantilism. - BRECHER I., Canadian 
Monetary Thougt and Policy in the 1920’s. - MANN DUE J., Consumption Levels in 
Canada and the United States, 1947-50. - CLARK D. H., Grants in Lieu of Taxes on 
Crown Property in the United Kingdom. - Bowman R. T. and PHILLIPS A., The Capa- 
city Concept and Induced Investment. - Rogcow A. A., Taxation and « Fair Shares » 
under the Labour Government. - Kemp M. C., The Efficiency of Competition as an 
Allocator of Resources: II. External Economies of Consumption. - ANDERSON W. J., 
Productivity of Labour in Canadian Agriculture. 


August 1955. - STANLEY G. F. G., A «Constitutional Crisis» in British Columbia. - 
CHAMBERS E. J., The 1937-8 Recession in Canada. - Hoop Wm. C., Empirial Studies of 
Demand. - HARRIS J. S., Television as a Political Issue in Britain. - LIEBHAFSKY H. H., 
A Curious Case of Neglect: Marshall’s Industry and Trade. - Joxnr ©. B. and 
HAYDEN $. S., Morals and Politics: The Current Debate. 


Comunità (La) Internazionale, Roma. 


Luglio 1955. - Mosca R., La fine dell’alleanza franco-sovietica. - FANGEAT A., Il piano 
di espansione economica e di progresso sociale dell’Africa francese. - ZAMPIGLIONE G,, 
Il rilancio europeo. 


Critica economica, Roma. 


Giugno 1955. - A. P., Nostro Paese. - LUZZATTO G., I monopoli industriali in Italia. - 
PALOMBA G., Sulla struttura monopolistica. - MANzoccHI B., Sul « Piano Vanoni ». - 
ConoscianI L., La struttura monopolistica dell’economia italiana. 


Agosto 1955. - A. P., Nostro Paese. - VITALE G., La crisi in agricoltura e la questione 
dei contratti agrari. - VALLE P., Convertibilità monetaria, investimenti esteri, occupa- 
zione interna. - BRIGANTI W., Cooperazione e monopoli. - VITELLO V., Su alcune modi- 
ficazioni dello sviluppo economico nelle condizioni di monopolio. 


Econometrica, Chicago. 


July 1955. - McKENZIE L. W., Equality of Factor Prices in World Trade. - BERGSTROM 
A. R., An Econometric Study of Supply and Demand for New Zealand’s Exports. - 
RUTHERFORD R. S. G., Income Distributions: A New Model. - DanTZIG G. B., Optimal 
Solution of a Dynamic Leontief Model with Substitution. - FRECHET M., Sur l’impor- 
tance en économetrie de la distinction entre les probabilités rationnelles et irration- 
nelles. - CHARNES A., Cooper W. W., and MELLON B., A Model for Optimizing Pro- 
duction by Reference to Cost Surrogates. 


Economia Internazionale, Genova. 


Agosto 1955. - BATTARA P., Esame critico della definizione corrente di reddito nazio- 
nale. - BRUTON H. J., Productivity, the Trade Balance and the Terms of Trade. - 
Haut ©. A. and ToBIN J., Income Taxation, Output, and Prices. 1. Impact Effects. - 
WEMELSFELDER J., Benelux: An Experiment in Economie Integration. - D’ALAURO O., 
Lo schema delle interdipendenze strutturali: Appunti bibliografici e note critiche sul 


y 
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suo impiego. - SPULBER N., Problems of East-West Trade and Economie Trends in the 
European Satellites of Soviet Russia. 


Economica, London. 


August 1955. - PHELPS Brown E. H. and Horpxins S. V., Seven Centuries of Building 
Wages. - STUVEL G., A System of National and Domestic Accounts. - Tew B., The I. C. 
F. C. Revisited. - PREST A. R., Statistical Caleulations of Tax Burdens. - FOLDES L., 
The Delegation of Authority to Spend. 


Economic (The) Record, Melbourne. 


May 1955. - BeLsHaw H., Population Growth and Levels of Consumption in New Zea- 
land. - BADGER D. G., Australia’s Holdings of Gold and Foreign Exchange. - SIMKIN 
C. G. F., Aggregate Production Funetions. - DAvIDSON F. G., Planning and Compen- 
sation in Victoria. - JOHNSON R. W. M., The Aggregate Supply of New Zealand Farm 
Products. - BorHM E. A., The Impact of Electricity. - La NAUZE J. A., Merchant in 
Action: The Australian Tariffs of 1852. 


Economist (De), Haarlem. 


Juni 1955. - DELFGAAUW G. T . J., Enkele begrippen, methoden en problemen uit de 
macro-economie (Alcuni concetti, metodi e problemi della macro-economia). - DE JONG 
F. J., Monetair evenwicht en inkomensevenwicht (I) (Equilibrio monetario e dei red- 
diti. I). 


Juli-August 1955. - DE Ross F., Complementaire interesttheorieén (I) (Le teorie com- 
plementari dell’interesse. I) - DE Jone F. J., Monetair evenwicht en inkomensevenwicht 
(II) (Equilibrio monetario e dei redditi. II). 


September 1955. - pe Roos F., Complementaire interesttheorieén (II) (Le teorie com- 
plementari dell’interesse. II). - BREEDVELD D. C., Nieuwe stappen op de weg naar een 


vrij intro-Europees goederenverkeer (Nuovi passi sul cammino verso un libero traffico 
intereuropeo). 


Ekonomisk Tidskrift, Stockholm. 


Juli 1955. - AKERMAN J., Instrumental doktrinhistoria (Storia strumentale della dot- 
trina). - LINDER S. B., Terms of trade och handelsbilansen (Terms of trade e bilancia 
commerciale). - SAVOSNINK K. M., Nagra anmárkningar om autonoma och inducerade 
foràndringar i terms of trade for ett litet land. 


Ekonomista, Warszawa. 


Nr. 2 - 1955. - Inwestyeje a rozszerzona reprodukeja majatku trwalego w gospodarce 
socjalistyeznej (Gli investimenti e l’aumento della riproduzione del capitale fisso 
nell’economia socialista). Rakowski M., Walka o wzrost efektywnosei gospodarezej a 
proporcje gospodarki narodowej (La lotta per l’ineremento dell’efficienza economica, 
e le proporzioni dell’economia nazionale). - MANTEUFFEL R., Problem okreslenia 
wydajnosci pracy w rolnictwie (Il problema definizione della produttività del lavoro 
ncll?agricoltura). - KIERCZYNSKI T., Niektore zagadnienia teorii budzetu panstwa socja- 
listyeznego (Alcuni problemi della teoria del bilancio nello stato socialista). - Sacus I, 


Uwagi w sprawie struktury gospodarezej Ameryki Lacinskiej (Sulla struttura econo- 
mica dell’America Latina). 


Nr. 8 - 1955. - BorrNeR Wu., JEZoWSKI K., Prasecka M., Rozwoj gospudarezy woje- 
wodztwa wroclawskiego w okresie 10-lecia Polski Ludowej (Lò sviluppo economico 
del Voievodato di Breslavia nel primo decennio di regime popolare in Polonia). - Brus 
WL., Oddzialywanie prawa wartosci na produkeje socjalistyezna, a problem bodzcow 
ekonomieznych (artykul dyskusyiny) (L’influenza della legge del ‘valore sulla produ. 


Segnalazioni emerografiche 847 


zione socialista e il problema dell’impulso economico), - POHORILLE M., O prymacie 
produkcji srodkow produkeji w stosunku do produkcji srodkow konsumpeji (Priorità 
della produzione di beni capitali sulla produzione di beni di consumo). - KOZLOWSKI Z., 
Swiadezenia gospodarstw chlopskich na tle ich produkeji i sytuacji ekonomicznej 
(Le quote di consegna delle proprietà contadine e la situazione economica di tali pro- 
prietà). - GRADOWSKI R., Rola i miejsce Polski burzuazyjno-obszarniczej w systemie 
kapitalizmu swiatowego (Il ruolo e la posizione della Polonia borghese nel mondo ca- 
pitalista). - KrzyczKowsKI K., Hugo Kollataj jako teoretyk i polityk gospodarezy 
(Hugo Kollataj come scrittore di teoria e di politica economica). 


Nr. 4 - 1955. - ZAWADZKI J., Julian Marchlewski o imperializmie i kwestii agrarnej 
(J. Marchlewski sull’imperialismo e la questione agraria). - DEUTSCHMAN Z. i WIT- 
KOWSKI H., Zagadnienia oszezednosci zuzycia materialow w gòspodarce Polski Ludowej 
(Il risparmio nell’uso di materiali nella Polonia popolare). - LAsKI K., Stosunek miedzy 
akumulacja a spozyciem w Polsce Ludowej (Rapporto fra accumulazione e consumo 
nella Polonia popolare). - RuTKoWSKI J., O radzieckim podreczniku ekonomii polityez- 
nej (W zwiazku z ukazaniem sie polskiego przekladu) (Il libro di testo sovietico di 
politica economica - in rapporto all’edizione polacca). - TEMKIN G., O normowaniu 
pracy i zaliezaniu dniowek obrachunkowych w spoldzielniach produkeyjnych (Alcuni 
problemi delle norme di lavoro e dei salari medi di un giorno lavorativo nelle coopera- 
tive agricole). - Brepa W., Likwidacja przeludnienia agrarnego wyjewodztwa krako- 
wskiego i rzeszowskiego (Sistemazione della popolazione in eccesso nelle aree rurali dei 
Voievodati di Cracovia e Rzeszow). - TomaLA M., Niektore aspekty « spolecznej gospo- 
darki rynkowej » w teorii i praktyce Niemiee Zachodnich (Alcuni aspetti teorici del- 
l’economia sociale di mercato » nella Germania Occidentale). 


Estudos Econômicos, Rio de Janeiro. 


Julho-Dezembro de 1954. - Condicoes Económicas de Desenvolvimento. - Participacao 
de Lucros. - A Industrializacao do Estanho. 


Federal Reserve Bulletin, Washington. 

May 1955. - Housing Markets. - 1955 Survey of Consumer Finances: Purchase of Du- 
rable Goods in 1954. - Bankers’ Acceptance Financing in the United States. - Member 
Bank Earnings, 1954. 

June 1955. - Business Financing in Early 1955. - 1955 Survey of Consumer Finances: 
The Financial Position of Consumers. - Financing of Large Corporations in 1954. - 
Ownership of Demand Deposits. 

July 1955. - Credit and Money in 1955. - Selected Liquid Asset Holdings of Indivi- 
duals and Businesses. 


August 1955. - The Labor Market in Mid-1955. - 1955 Survey of Consumer Finances: 
Housing Arrangements of Consumers. - The Balance Sheet of Agriculture, 1955. 


Fomento Social, Madrid. 
Abril-Junio 1955. - ITURRIOZ J., La ley natural como norma del orden social. - BRUGA- 
ROLA M., Actualidad de los Acuerdos Laborales. - DEL VALLE M., El funcionario y la 
moral. 


Julio-Septiembre 1955. - MARINA M., El hombre de negocios y la moral. - ITURRIOZ J., 
El marco economico del salario. - BRUGAROLA M., Asociaciones catélicas y Sindicatos. 


Octubre- Diciembre 1955. - GUNDLACH G., Comportamiento del cristiano ante el pro- 
blema de coexistencia. - REGLERA SEVILLA J., Hacia nuevas normas de emigración. Con- 
sideraciones al tema, después de un viaje a America. - BRUGAROLA M., ; Decarencia del 


derecho de huelga? 
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Foreign Affairs, New York. 


July 1955. - Douauas P. H., The Bad and the Good in Us. - MASANI M. R., The Mind 
of Asia. - KENNAN G. F., The Future of Our Professional Diplomacy. - BALDWIN H. W., 
The Soviet Navy. - WALKER J. S., Thermonuclear Reactions: Can They Be Used for 
Man's Benefit? - SoNTAG R. J., Reflections on the Yalta Papers. - FREYRE G., Slavery, 
Monarchy and Modern Brazil. - MILLER E. G., Jr., A Fresh Look at the Inter-Ame- 
rican Community. - DERNBURG H. J., Rearmament and the Inter-American Community. 
- McNavueut K., Ottawa and Washington Look at the U. N.. - Hupson G. F., How 
Unified Is the Commonwealth? 


October 1955. - BAUDISSIN W., The New German Army. - PEARSON L. B., After Ge- 
neva: A Greater Task for NATO. - HORNBECK S. K., « Which Chinese? ». - KasE T., 
Japan's New Rôle in East Asia. - Schwartz B., On the «Originality» of Mao Tse-tung. 
- VERNON R., Foreign Trade and National Defense. - RYCKMANS P., Belgian « Colonia- 
lism». - DE WEERD H. A., Britain?s Changing Military Policy. - MACKINTOSH W. A., 
The Canadian Economy and Its Competitors. - BURNS A., Towards a Caribbean Fe- 
deration. - Rogers L., Of Summits. - KUo-CHUN C., How Communist Power Is Or- 
ganized in China. 


Giornale degli Economisti e Annali di Economia, Milano. 


Marzo-Aprile 1955. - ZACCAGNINI E., Gradus ad Parnassum. - Ricossa S., Un esem- 
pio di applicazione del metodo del simplesso alla teoria della produzione. - AMATO V., 
Sulla distribuzione del coefficiente di correlazione parabolica d’ordine K calcolato per 
grandi campioni casuali estratti da un dato universo. - VAJANI L., Gli searti per dif 
ferenze e gli scarti per rapporto in relazione ai metodi di quasi aderenza. 


Maggio-Giugno 1955. - DAL PANE L., Il pensiero economico di Antonio Graziadei. - 
DeL Vecchio G., Arbitraggi monetari vecchi e nuovi. - BaGIoTTI T., Nel centennale 
del libro di Gossen. - COSTANTINO C., Ancora sulla divergenza di opinioni intorno alla 
traslazione dell’imposta generale sul reddito. - GAROFALO G., Il rischio nella teoria delle 
società per azioni. 


Indian (The) Economic Journal, Bombay. 


July 1955. - MITRA A., The British Trade Union Movement: A Statistical Analysis. - 
SHORTER F. C., Jute Production Policies of India and Pakistan. - CHOUDHRY N. K., 
Indian Taxation Policy 1946-51 and Private Investment. - Sastry V. K., India’s 
External Trade - Some Problems. - VENKATARAMAN M. V., Absenteeism in the Indian 
Cotton Mill Industry. 


Indian (The) Economic Review, Delhi. 


February 1955. - KALECKI M., The Problem of Financing of Economie Development. - 
Wane N. T., Some Problems of International Comparison of Public Social Expendi- 
tures. - Prasap A., Operating Efficiency of Indian Railways, 1934-51. 


Indian (The) Journal of Economics, Allhhabad. 


January 1953. - MALKANI H. C., Recent Developments in the Theory of Welfare Eco- 
nomics. - JOSEPH S. C., New Welfare Economics. - MALHOTRA P. C., Some Aspects of 
Welfare Economics. - RAMAKRISHNA REDDy G., The New Welfare Economics. - PENDSE 
D. R., Recent Developments in the Theory of Welfare Economies. - BALAKRISHNA R., 
Productivity Comparisons in Indian Industry. - MeHTA S. D., Productivity Measu- 
rements. - Bose S. R., Measurement of Productivity in ua Industries. - Rao 
R. V., Industrial Productivity? Its Meaning and Significance. - Gupra S., 
Incidence of Taxation in India. - Misra J. K., Incidence of Agricultural Intome Tax 
with Special Reference to Orissa. - Sarin D. S., The Burden of Taxation in U. P.. - 
BAJPAI R. G., Incidence of Taxation in India. - KULKARNI N. K., Incidence of Taxa- 
tion in India. - BRIGHT SINGH D., The Incidence of Taxation in Travancore-Cochin. - 
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VASWANI M. H., Incidence of Taxation in India. - Rao R. V., Our Tax Structure, 
KULKARNI D. P., Incidence of Sales Tax in the State of Bombay. 


April 1953. - PARAJAPE H. K., Measurement of Productivity: Comparative Production 
in State-owned and Private-owned Enterprises. - VENKATRAMAN K. S., Measurement of 
Productivity in Industry under Planning. - Nryoai S. P., Finance. A Puzzling Problem 
of Our National Plan. - SHABBIR KHAN M., A Model of Welfare Economics. - HAZARI 
R. K., Monopolistie Competition and Welfare in Underdeveloped Countries. 


Industria (L’), Milano. 


£ - 1955. - LEONTIEF W., La matematica in economica. - DI FENIZIO F., E’ opportuna 
in Italia una politica antidepressiva contro i cieli brevi? - VERHULST M., FOURGEAUD C., 
Détermination du volume du chiffre d’affaires et de la demande de laine en France 


de 1946 à 1952. - GIANNONE A., La relazione generale sulla situazione economica del 
Paese nel 1954. 


Industrie, Bruxelles. 


Juin 1955. - La Couronne et 1*Afrique. - Boupart F., Hors de l’Europe, point de 
salut. - STEELS J., Les ressources mondiales d’énergie. - CHARLIER A.-J., Consommer ou 
investir? - EMMANUEL J., Ciments Portland et métallurgiques. - VON YPERSELE DE 
STRIHOU A., Affiche et affichage. - Ducrocg A., Cybernétique et industrie. - EVRARD 
R., Wauthier Godefroid, le premier fondeur de canons de fer. 


Juillet 1955. - ALLOO R., Contribution à l’étude du financement des investissements 
industriels en Belgique. - CAMERMAN C., Une richesse de la Belgique: Les marbres. - 
EMMANUEL J., L'Institut de populiculture de Grammont. - VERSCHRAEGHEN L., Jules 
Verne et la technique contemporaine. 


Août 1955. - CAUSSIN R., De l’organisation à l’automatisation. - PIERRE A., La situa- 
tion économique de l'URSS. - LeBIZAY J., Radio et télévision utilitaires. - DUMORTIER 
F., Un gigantesque projet australien: l’aménagement hydro-électrique des Snowy- 
Mountains. 


Septembre 1955. - La fonetion industrielle du port d’Anvers (autori vari). - TABET 
W., Machines-outils belges et automatisation. 


International Affairs, London. 


October 1955. - MeEDLICOTT W. N., The Scope and Study of International History. - 
BIRNBAUM I., German Eastern Policy: Yesterday and Tomorrow. - KoLarz W. J., Go- 
vernment and People in the Soviet Union Today. - CHANDLER G., American Opinion 
and Foreign Policy. - PEDLER F. J., Foreign Investment in West Africa. - SALOWAY R., 
The New Gold Coast. - GRÜN G. A., Locarno: Idea and Reality. 


Internationales Jahrbuch der Politik, München. 


April 1955. - DE RAEYMAEKER O., Neue Perspektiven in der Entwieklung der interna- 
tionalen Organisationen. - FREDBORG A., Streit um Persiens Ol - Baupin L., Die 
Europàische Zahlungsunion. 

Juli 1955. - GRABOWSKY A., Weltgeschichte und Weltpolitik. - McCaLLum Scorr J. H., 
We have been warned. - FISCHER A. J., Die Sowiet-Union und Finnland. - BAUDIN L., 
La Reconversion de l’économie Française. - GRAF STRACHWITZ K., Indonesien - eine 
Macht im Werden? - BERGSTRÁSSER A., ESCHENBURG T., Memorandum úber die Ein- 
gliederung der Streitkráfte in das Staatswesen der Bundesrepublik. 


Investigación Económica, México. 


Primer Trimestre 1955. - BULLEJOS J., Inversiones extranjeras en América Latina. - 
VipaL R. V., La teoría del desarollo económico. - EKKER M. H., Fuerzas que determinan 
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el nivel del producto nacional. - ALANIS Patiño E., La riqueza nacional. - SANOJA HER- 
NÁNDEZ J., Precisión del concepto «revolución industrial». - Cano S., El desarrollo 
económico y el comercio exterior de México. - SILVA HERZOG FLORES J., Breves apuntes 
sobre la revolucion industrial. - NoRIEGA HERRERA A., Las devaluaciones monetarias 
de México. 


Jahrbücher für Nationalokonomie und Statistik, Stuttgart. 


August 1955. - Preiser E., Multiplikatorprozess und dynamischer Unternehmergewinn. 
Orr A. E., Bemerkungen zu E. Preiser: «Multiplikatorprozess und dynamischer Unter- 
nehmergewinn». - KRELLE W., Sparen und Investieren in der volkswirtschaftlichen 
Gesamtrechnung. - Rústow H.-J., Sparen, Investieren und wirtschaftliches Gleichge- 
wicht. Eine grundsätzliche Kritik. - VARGA S., Veränderliche zusammengesetzte Lebens- 
haltungskostenindexzahlen. 


September 1955. - WILLEKE F.-U., Betrachtungen zur Unvollkommenheit des Kredit- 
markets. - Orr A. E., Die Einzelhandelsspannen in Westdeutschland. 


Journal de la Société de Statistique de Paris, Paris. 


Janvier-Février-Mars 1955. - RUEFF J., Nécrologie de M. Charles Rist. - Poisson J.-P., 
Compte rendu du Congrès de l’Association Francaise pour l’avancement des Sciences. 
- CAUBOUE P., Utilisation des ratios par le crédit populaire. - VENTURA E., L’impor- 
tance de la notion de valeur en statistique. Applications à l’évaluation de la produc- 
tion minière mondiale. - MALINvAUD E., Relations entre la composition des familles 
et le taux de masculinité. - Croze M., Chronique de démographie. 


Journal of Farm Economics, Menasha, Wis. 


February 1955. - BoLes J. N., Linear Programming and Farm Management Analysis. 
- NIEHAUS H., Problems of Order of Economie and Agricultural Policy. - RUTTAN V. 
W., The Impact of Urban-Industrial Development on Agriculture in the Tennessee 
Valley and the Southeast. - BHATTACHARJEE J. P., Resource Use and Productivity in 
World Agriculture. - MooPE C. A., Agricultural Development in Mexico. - KoHLs R. 
L. and WILEY J. W., Aspects of Multiple-Owner Integration in the Broiler Industry. 
- Boan J. A., A Study of Farmers’ Reactions to Uncertain Price Expectations. - 
HILLMAN J. S., Impact and Problems in Administration of Export Programs. 


May 1955. - Butz E. L., The Agricultural Economist in the Political Environment of 
Policy Making. - Foore R. J., Survey of Econometric Results in Agriculture. Demand 
and Prices. - JOHNSON G. L., Results from Production Economie Analysis. - BRUNK 
M. E., Sample Surveys and Experimental Design. - JOHNSON D. G., Discussion. - 
Kuznets G., Discussion. - Suirs D. B., An Econometrie Model of the Watermelon 
Market. - ToLLEY G. and HARRELL C., Management of Meat Inventories. - BLACK G., 
Synthetic Method of Cost Analysis in Agricultural Marketing Firms. - TINTNER G., 
Discussion. - BRESSLER R. G., Jr., and CLARKE D. A., Jr., Resale Milk Price Control 
Outmoded and Antisocial?. - GALBRAITH J. K., Farm Policy: The Current Position. 


Journal (The) of Finance, Chicago, Ill.. 


September 1955. - Woop E., Recent Monetary Policies. - HELLMUTH W. F., Jr., Depre- 
ciation and the 1954 Internal Revenue Code. - KILPATRICK W., Florida City Debt - A 
Case Study. - GILLIED J. and Curris C., The Structure of Local Mortgage Markets 
and Government Housing Finance Programs. 


Journal (The) of Industrial Economics, Oxford. 


December 1954. - An Appreciation of Sir Henry Clay. - CLAY H., Resale Price Main- 
tenance. - BEACHAM A., Fuel and Power Policy in Great Britain. - PLEASE A.L., Some 
Aspects of European Monopoly Legislation. - Morris J. A., The Concept of Steel 
Capacity. - Stour D. E., Research and Control in a Modern Supermarket. - Rupp E., 
The Accuracy of Data collected from Firms. 
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April 1955. 5 DRISCOLL J., Association with Schumania. - FRIDAY F. A., Some Thoughts 
on the Pricing of Television Receivers. - POLANYI G., Coal: The Case for a Free Mar- 


A 2 PARKER C. L., Capital Employed. - MINKES A. L., The Paint Industry in Great 
ritain. 


+ Journal (The) of Political Economy, Chicago, Ill.. 


June 1955. - STURMTHAL A., Economie Development, Income Distribution, and Capital 
Formation in Mexico. - HoUGH L., An Asset Influence in the Labor Market. - KATZ 
S. I., Sterling’s Recurring Postwar Payments Crises. - EARLEY J. S., Recent Develop- 
ments in Cost Accounting and the « Marginal Analysis». - NorTH D. C., Location 
Theory and Regional Economie Growth. 


August 1955. - GEHRELS F. and JOHNSTON B. F., The Economie Gains of European In- 
tegration. - Morris M. D., Labor Discipline, Trade-Unions, and the State in India, - 
HARSANYI J. C., Cardinal Welfare, Individualistic Ethics, and Interpersonal Compari- 
sons of Utility. - Bruton H. J., Growth Models and Underdeveloped Economics, 


Journal of the American Statistical Association, Menasha, Wis.. 


June 1955. - CUTLER S. J., A Review of the Statistical Evidence on the Association 
Between Smoking and Lung Cancer. - Cor P. F., Nonwhite Population Increases in 
Metropolitan Areas. - HAJNAL J., The Prospects for Population Forecasts. - Brown H. 
H., A Technique for Estimating the Population of Countries. - Gray P. G., The Memory 
Factor in Social Surveys. - NORDBOTTEN S., Measuring the Error of Editing the Que- 
stionnaires in a Census. - WILLIAMS R. M., The Relationship of Housing Prices and 
Building Costs in Los Angeles. - CocHRAN W. G., A test of a Linear Function of the 
Deviations Between Observed and Expected Numbers. - BrooKs S. H., The Estimation 
of an Optimum Subsampling Number. - JACKSON J. E. and Ross E. L., Extended Ta- 
bles for the Use with the « G » Test for Means. - Moore P. G., The Properties of the 
Mean Square Successive Difference in Samples from Various Populations. - LIEBERMAN 
G. J. and RESNIKOFF G. J., Sampling Plans for Inspection by Variables. - KIMBALL 
B. F., Practical Applications of the Theory of Extreme Values. - BERKSON J., Estimate 
of the Integrated Normal Curve by Minimum Normit Chi-Square with Particular Re- 
ference to Bio-Assay. - TEICHROEW D., Numerical Analysis Research Unpublished Sta- 
tistical Tables. - APPEL V. and Cooper G., A Refinement in the Use of Mark-Sense 
Cards for Test Research. 


Journal of the Statistical $ Social Inquiry Society of Ireland, Dublin. 


107th Session - 1953-54. - Jones E., The Social Geography of Belfast. - SHIELDS B. F., 
An Analysis of Irish Transport Acts, ete.. - ROBSON P., Aspects of Public Expenditure 
in Northern Ireland. - O'CONNOR R., A Study of Factors which Determine the Supply 
of Pigs. - FLooD D. T., Ireland’s Future in the World Demand on Energy Resources. - 
CARTER C. F., Symposium on the Economic Outlook for 1954. - CosteLLo M. J., Some 
Aspects of Production Costs in Trish Agriculture, as Illustrated by the Cost of Produ- 
cing Sugar Beet. - ANDREWS C. S., Some Precursors of Bord na Móna. 


Kansallis-Osake-Pankki Economic Review, Helsinki. 
2 - 1955. - VIRKKUNEN M., Deposit Accounts with an Index Clause. - KORHONEN G., 
The Possibilities of Abolishing Import Controls. - Aro E. J., Features of the Price De- 
velopment of Woodworking Products during the Last Few Years. - VALVANNE H., Pu- 
blic Finance in Quandary. 
3 - 1955. - LAURILA E., Atomic Power and the Generation of Energy in Finland. 
LauriLa E. H., On Factors Affecting Wage and Price Changes. 


Kyklos, Bern. 


Fasc. 1 - 1955. - Satin E., Vor einer neuen Etappe der industriellen Revolution. - 
Hoover C. B., The Relevance of the Competitive, Laissez-Faire Economic Model to Mo- 
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dern Capitalistic National Economies. - DEMARIA G., Luigi Einaudi's « Saggi ». - VON 
Wiese L., Die klassischen Grundlagen der Sozialorganization der Inder. - WEILLER J., 
A propos d’un manuel d’économie internationale. 


Fasc. 2 - 1955. - BouLDING K. E., An Application of Population Analysis to the Auto- 
mobile Population of the United States. - Beckmann M. and MarscHak T., An Acti- 
vity Analysis Approach to Location Theory. - JAcoBY E. G., Ferdinand Tónnies, Socio- 
logist - A Centennial Tribute. - AMONN A., Rópkes Internationale und menschliche 
Freihet. - PRICHARD M. F. L., Pluralism in the Older English Universities. 


Lloyds Bank Review, London. 


July 1955. - DENNISON S. R., The European Coal and Steel Community. - Morgan E. 
V., The National Debt and Monetary Policy. - Merry D. H., Australia as a Factor in 
the Sterling Area. 


October 1955. - RoBBINS L., Notes on Publie Finance. - Devons E., The Case for In- 
vestment and Productivity. - WANSBROUGH G., Automobiles: The Mass Market. 


Manchester (The) School of Economic and Social Studies, Manchester. 


September 1955. - JOHNSTON J. Econometrie Models and the Average Duration of 
Business Cycles. - WALKER D., National Insurance Contributions, 1946-1955. - STURMY 
S. G., Owner-Farming in England and Wales, 1900 to 1950. - Wuits P. H., Some 
Aspects of Urban Development by Colliery Companies, 1919-1939. - Mayer E. J. M. 
Agricultural Development in Israel. 


Medunarodni Problemi, Beograd. 


Broj 1 - 1955. - Savic P. i Pavicic V., Sta coveeanstvu kvalitativno novo i veliko pruza 
koriscenje nuklearne energije (Importanti conseguenze dell’uso dell’energia nucleare). 
- NAKICENOVIC S., Zasto se radi na nuklearnoj energiji u Jugoslaviji i sta je dosad 
ucinjeno (Perchè la ricerca nucleare sta per essere condotta in Jugoslavia e a che punto 
si è giunti oggi?). - Lexic D., O uticaju nuklearnog naoruzanja na organizaciju vojske 
i nacin ratovanja (L’influenza delle armi atomiche sull’organizzazione degli eserciti ed 
i sistemi di guerra). - SAHovIc M., Medunarodnopravni vid zabrane atomskog oruzja 
(I1 bando delle armi atomiche dal punto di vista della legge internazionale). - JovaNOVIC 
B., Pitanje medunarodne saradnje u razvoju mirnodopske upotrebe nuklearne energije 
pred UN (Il problema della cooperazione internazionale per l’applicazione dell’energia 
nucleare a scopi di pace di fronte alle Nazioni Unite). - MILOJEVIC A., Osvajanje jezgra 
atoma i oslobodenje njegove energije (Disintegrazione dell’atomo e produzione di e- 
nergia atomica). - Ristic M. i Popovic D., Primena nuklearne energije u privredi (Ap- 
plicazione industriale dell’energia nucleare). - DAMNJANOVIC B., Primena nuklearne e- 
nergije u biologiji i medicini (Applicazione dell’energia nucleare nella biologia e nella 
medicina). - MLADENOVIC M., Pregled rada na atomskoj energiji u svetu (Rassegna 
della ricerca nucleare nel mondo). - PayLovic s. i Ristic M., Sirovine urana i torijuma 
u svetu i kod nas (Uranio e torio nel mondo e in Jugoslavia). 


Metroeconomica, Trieste. 


Aprile 1955. - Pareto V., L’Economie pure. - Prouts R. W., Some difficulties in a 
certain concept of community indifference. - NEALE A, B., Investment allocation in a 
full employment economy. 


Midland Bank Review, London. 


August 1955. - The Provision of « Public Sector » Capital. - The Transformation of 
International Lending. 


n 


Moneda y Crédito, Madrid. 


Junio 1955. - ROBERT A., El Plan Monnet de Francia. - Cuesta Garricos I., Los Con- 
venios entre España y los E.E.U.U.. - EsraPÉ F., La extraña asociación de Harriet 
Taylor y John Stuart Mill. 
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Moneta e Credito, Roma. 


1° - £° trimestre - 1955. - GAMBINO A., Sviluppo economico e politica del credito per il 
Mezzogiorno. - WILSON J. S. G., L’evoluzione della politica di controllo del credito in 
Francia (1945-1954). - CAUBOUE P., Coneurrence entre banques et fixation de leurs 
taux en France. - CONFALONIERI A., La prassi delle riserve obbligatorie di liquidità. - 
Dz Meo G., Un tentativo di determinazione del carico tributario nelle regioni italiane. 
- FORTE F., Lineamenti di una teoria dei metodi alternativi di imposizione del reddito 
delle società di capitali (parte II). - Papa G., L’assicurazione invalidità vecchiaia e su- 


perstiti in Italia. - RurroLo G., La seconda indagine dell’Istituto Centrale di Stati- 
stica sulle forze di lavoro. 


Nationalokonomisk Tidsskrift, Kobenhavn. 


1. - 2. Hefte - 1955. - KAMPMANN V., Finansieringen af investeringerne (Il finanzia- 
mento degli investimenti). - Mor J., Bankloven og banklovforslaget (Legislazione ban- 
caria e proposte di leggi bancarie). - RASMUSSEN N., Okonomisk vaekst (Sviluppo eco- 
nomico). - GELTING J. H., Om valutakurspolitik (La politica valutaria). - THOMSEN 
Cur. L., Ny hovedopstilling af statsbudgettet (Le principali innovazioni nel bilancio 
dello Stato). 


National Provincial Bank Review, London. 


August 1955. - Hopson O., Can Inflation be Stopped? - NicHoLs J. E., Livestock Pro- 
duction in Great Britain. 


Oxford Economic Papers, Oxford. 


June 1955. - HALL R., The Place of the Economist in Government. - RICHARDSON G. B., 
Schumpeter’s History of Economic Analysis. - NEWMAN P., The Foundations of Re- 
vealed Preference Theory.- ARMSTRONG W. E., Concerning Marginal Utility. - PARKISON 
J. R., The Terms of Trade and the National Income 1950-2. - Schwartzman D., Mul- 
tiple-Company Mergers and the Theory of the Firm. - MisxaN E. J., The Long-run 
Dollar Problem: A Comment. - BERKOWITZ M., ’Economic Aspects of Compulsory Trade 
Unionism’: A note. - MiLLs E. S., Professor Nurkse on Inventory Cycles. 


Political Science Quarterly, Lancaster, Pa.. 


June 1955. - May E. R., The Development of Political-Military Consultation in the 
United States. - KUCHEROV S., Communism vs. Peasantry in the Soviet Union. - DEXTER 
B., Herbert Croly and the Promise of American Life. - FuEss J. C., Uncle Sam's Fo- 
reign Labor Guests. - BARNETT V. M., Jr., « Competitive Coexistence » and the Com- 
munist Challenge in Italy. - Chase J. L. Unconditional Surrender Reconsidered. 


September 1955. - KATZENBACH E. L., Jr., and HANRAHAN G. Z., The Revolutionary 
Strategy of Mao Tse-tung. - CARLETON W. G., Our Congressional Elections: In Defense 
of the Traditional System. - BURREL S. A., The Scottish Separatist Movement: A Pre- 
sent Assessment. - DE S. BRUNNER E., Problems and Tensions in South Africa. - STEI- 
NER G. Y., Notes on the Formation of State-Municipal Fiscal Policy: Chicago and New 
York. - BorToN H., Past Limitations and the Future of Democracy in Japan, - HOLBORN 
H., Achievements and Prospects of German Democracy. 


Population, Paris. 


Avril-Juin 1955. - SAUVY A., Vue générale et mise au point sur l’économie et la popu- 
lation françaises. - TABAH L., Le congrès mondial de la population (Roma, 31 août - 
10 septembre 1954). II. Principaux résultats techniques. - MALÉCOT G., La génétique de 
population: principes et applications. - DouBLET J., La Securité sociale et les fron- 
tières: formation d’un droit international. - SUTTER J., Le mouvement dans le monde 
en faveur de la limitation des familles (1945-1954). - Macura M., La population de la 
Yougoslavie et ses conditions de développement. 
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Juillet-Septembre 1955. - SAUVY A., Les tendences de la population active en France. - 
ZAKRZEWSKI G., Le niveau culturel et la répartition professionnelle. - SANGHVI L. - D., 
Diversité générique des population de langue mahrathi dans l’Inde de l’Quest. - DE 
DAINVILLE F., Effectifs des collèges et scolarité aux XVIIe et XVIIIe siècles dans le 
Nord-Est de la France. - TROGER E., La situation démographique de l’Autriche. - 
Henry L. et PRESSAT R., Evolution de la fécondité en Italie. 


Probleme Economice, Bucuresti. 


N. 5 - 1955. - EDITORIAL, Doua linii de dezvoltare economica si politica dupa cel de-al 
doilea razboi mondial. - Reducerea de preturi cu amanuntul - factor important pentru 
cresterea nivelului de trai al oamenilor muncii. - KOHN H., Caracterul de tendinta al 
legilor economice obiective. - STERIAN H., Unele probleme ale organizarii productiei 
în întreprinderile industriei metalurgice si constructoare de masini. - VirGIL I., Pentru 
reducerea pretului de cost în constructii. - PoPA O., Folosirea rationala a tractoarelor 
si masinilor - sarcina de seama a S. M. T., - TRATTNER E., Unele probleme ale aprovi- 
zionarii industriei alimentare cu materii prime. - CAsEvscHI E., Unele aspecte actuale 
ale inflatiei în tarile capitaliste. - SABIN C., Despre reproductia socialista. 


Public Finances - Finances Publiques, Haarlem. 


No. 2 - 1955. - RATCHFORD B. U., Some Aspects of Debt Managements in the United 
States. - WALKER D., The Direct-Indirect Tax Problem: Fifteen Years of Controversy. 
- GUÉZÉ P., Methode d’Analyse des Consequences Economiques de la Fiscalité et Règle 
particulières aux Territoires sous-développés. - BLACHLY F. F. and OATMAN M. E., The 
Funds System of the State of New Mexico (USA). - KuBo M., Income Tax Progression 
in Britain. 


Quarterly (The) Journal of Economics, Cambridge, Mass.. 


August 1955. - CARSON D., Recent Open Market Committee Policy and Technique. - Ga- 
LENSON W. and LEIBENSTEIN H., Investment Criteria, Productivity, and Economie De- 
velopment. - LETICHE J. M., Differential Rates of Productivity Growth and Interna- 
tional Imbalance. - WoLFE M., The Concept of Economie Sectors. - FREEDMAN R., Jr., 
Federal Credit Agencies and the Structure of Money Markets, Interest Rates and the 
Availability of Capital. 


Review (The) of Economics and Statistics, Cambridge, Mass.. 


August 1955. - MEYER J. and KuH E., Acceleration and Related Theories of Invest- 
ment: An Empirical Inquiry. - ZASSENHAUS H. K., Direct Effects of a United States 
Recession on Imports: Expectations and Events. - FERBER R., On the Stability of Con- 
sumer Expectations. - BREMS H., How Induced Is Induced Investment? - Hansen W. 
L., Index of Seasonal Variation in Unemployment. - SELDEN R. T., Accelerated Amor- 
tization and Industrial Concentration. - WEINTRAUB S., « Monetary Policy»: A Com- 
ment. 


Review (The) of Economic Studies, Cambridge. 


N. 59 - 1954-55. - BENTZEL R. and HANSEN B., On Recursiveness and Interdependency 
in Economic Models. - Dickinson H. D., A Note on Dynamic Economics. - BRAYBROOKE 
D., Farewell to the New Welfare Economics. - Roy A. D., On Choosing Between Pro- 
bability Distributions. - HAGUE D. C. and DUNNING J. H., Costs in Alternative Loca- 
tions: The Radio Industry. - MARRIS R., A Note on Measuring the Share of the Pu- 
blie Sector. - HoLLINGER W. C., National Income Estimates in the Statistical Policy of 
an Underdeveloped Area: A Comment. - STEWART I. G., A Further Comment. - Davies 
J. H., The Problem of Oligopoly: A Comment. 


Review of the Economie Conditions in Italy, Roma. È 


May 1955. - BRESCIANI-TURRONI C., On the Convertibility of the Lira. - GALTIERI G., 
Economie Aspects of the Italian Film Industry. - Gozzini L., Evolution of Italy’s 
Chemical Industry since the War. 
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July 1955. - VANONI E., Development of Employment and Income in Italy. - Ten-Year 
Plan (1955-1964) for the Development of Employment and Income in Italy: The 
Ten-Year Plan (1955-1964) - The Four-Year Plan (1955-1958). 


Revista de Economia Politica, Madrid. 
Mayo 1953-Diciembre 1954. - Ensayos sobre el Desarrollo Económico (autori vari). 


Enero-Abril 1955. - Muñoz LinArEs C., El pliopolio en algunos sectores del sistema 
económico español. - COTORRUELO SENDAGORTA A., Los fines del desarrollo económico 
y la política social. - VELARDE FUERTES J., Una nota sobre las relaciones entre Flores 
de Lemus y García Alix. - La situación de la economía española en 1953. - La nueva 
política económica de Malenkov-Khrushchev. - La situación de la economía soviética 
en 1953. 


Revue d’Economie Politique, Paris. 


Juillet-Octobre 1955. - La France économique en 1954 (autori vari). 


Revue de l’Institut International de Statistique, La Haye. 


No. 1/3 - 1954. - Prats S. J. and AITCHISON J., The grouping of observations in re- 
gression analysis. - DURBIN J., Errors in variables. - THIoNET P., Recherche d’une 
fonetion de coût applicable aux enquêtes par sondage de l’Institut National de la 
Statistique et des Etudes Economiques. - ABRUZZI A., The ASN concept in attributes 
double sampling plans. - DERKSEN J. B. D., Comparability of statisties of capital for- 
mation. - NICHOLSON J. L., A survey of the living conditions of Arab families in Tri- 
politania in November-December 1950. - SILBERMAN L., The social survey of Port 
Louis (Mauritius). 


Revue de Science et de Législation Financières, Paris. 


Juillet-Septembre 1955. - LAUFENBURGER H. et Ducros B., La nationalisation des ban- 
ques: illusions et réalités. - DUE J. F., Les variantes de l’impòt sur le chiffre d’af- 
faires. - MÉRIGOT J., Aspects fiscaux de la Communauté européenne du Charbon et de 
l’Acier. - GRUNWALD K., Le budget de développement d’Israel. - LuPI K., La preuve en 
matière d’impôts directs. - Racic D., Le nouveau système financier yougoslave. 


Octobre-Décembre 1955. - Scotto A., Le distribution géographique des recettes et des 
dépenses publiques en Italie au cours des soixante-dix dernières années. - CouLBo1s P., 
Crédit privé et erédit public. - GANNACHE E., Un exemple de redistribution des revenus 
dans un pays insuffisamment développé: le Liban. - MfrIGoT J., Aspects fiscaux de la 
Communauté européenne de Charbon et de l’Acier. - FONTANEAU P., La détaxation 
des investissements. 


Revue des Sciences Economiques, Liège. 
Juin 1955. - MILHAU J., Les méthodes d’étude des économies régionales. - APCHIÉ M., 
Quelques observations sur l’influence du change sur le commerce extérieur. - BISCHOFF 
G., Le perfectionnement des cadres administratifs et commerciaux. 


Septembre 1955. - GARRIGOU-LAGRANGE A., Problèmes français d’économie rurale. - 
ApJr MITRESKI C., La gestion ouvrière des entreprises en Yugoslavie. - DECHESNE M., 
La Banque des Règlements internationaux et les problèmes monétaires internationaux. 


Revue Economique, Paris. 


Juillet 1955. - BALoGx T., Déséquilibres des forces économiques. - Le BOURVA J., 
Conditions favorables aux ententes. - CARRIBRE F., La gérance-libre des fonds de com- 
merce. - McDonaLp S. L., Boisguilbert et la demande globale. - PHILIP Dens qua: 


marché seandinave unique. 
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Revue économique et sociale, Lausanne. 


Juillet 1955. - DELUZ R., Les relations humaines dans quelques formes historiques de 
l’économie (suite). - VAN DER REST P., La sidérurgie européenne dans le cadre du 
Plan Schuman. 


Revue Internationale du Travail, Genève. 


Mai 1955. - Woo K. G., Les limites économiques du progrès social dans l'Etat mo- 
derne. - MAYSTRE J., Sécurité sociale et corps médical. - DAYA E., La liberté d'asso- 
ciation et les relations professionnelles dans les pays d’Asie (II). 


Juin 1955. - CHU P., Les conceptions modernes du bien-être dans la vie professionnelle. 
- Munzz E. E., La diminution des différences de salaires fondées sur la qualification 
professionnelle aux Etats-Unis. - VALTICOs N., L'influence des conventions interna- 
tionales du travail sur la législation hellénique. 


Juillet 1955. - L'énergie atomique et la politique sociale. - Nasu C. C., L’assurance-vie 
et la sécurité sociale aux Etats-Unis. - PASSE G., Problèmes sociaux de la Suisse, 


Août-Septembre 1955. - DE BRIEY P., La productivité du travailleur africain. - VAN 
HEUVEN GOEDHART G. J., Les marines réfugiés. - BossAaERT O., Problèmes sociaux des 
classes moyennes en Belgique. - COLE G. D. H., L'enseignement général et la formation 
professionnelle en Grande-Bretagne. 


Rivista di Diritto Finanziario e Scienza delle Finanze, Pavia. 


Settembre 1955. - EINAUDI L., Prefazione al Volume di « Studi di scienza delle finanze 
e diritto finanziario » di Benvenuto Griziotti. - RePAcI F. A., Disavanzi, debiti pub- 
blici e l’art. 81 della Costituzione. - GIANNINI A., I diritti d’autore nei riguardi fiscali. 
- PARRAVICINI G., Note intorno alla relazione generale sulla situazione economica del 
paese (1954) e al calcolo dell’apporto della pubblica amministrazione al reddito na- 
zionale. - FORTE F., Di un recente calcolo del carico fiscale in Italia. - Pozzi L., U. C. 
art. 81 della Costituzione. - PROVINI G., Natura giuridica e revocabilità dell’ordinanza 
dell’intendente nella repressione delle violazioni fiscali. 


Rivista di Economia Agraria, Roma. 


Giugno 1955. - RICCHIONI V., Degli indirizzi produttivi nelle aziende estensive meridio- 
nali. - GIORGI G., Aspetti economici e sociologici del villaggio agricolo tedesco. - Lu- 
PORI N., La fruttuosità del capitale fondiario nelle aziende viticole della Toscana e del 
Lazio. - GAROFALO S., L’uomo e la macchina nell’agricoltura di Capitanata. - FERRO O., 
Produzioni e redditi agricoli nel Quebec. - SCARPA G., Il maso chiuso e le proprietà 
collettive nell’economia alpina dell’Alto Adige. 


Rivista di Politica Economica, Roma. 


Giugno 1955. - DeRTILIS B. P., La teoria moderna degli scopi extra-fiscali dell’imposta. 
- AMATO A., La pressione comparata della imposta diretta e della indiretta. - BARBIERI 
M., Sulla traslazione di un’imposta sulle vendite in periodo di tempo brevissimo e breve. 
- HEILPERIN M. A., Liquidità internazionale e convertibilità monetaria (1928 e 1955). 


Rivista di Studi Politici Internazionali, Firenze. 


Aprile-Giugno 1955. - Storia delle religioni e relazioni Est-Ovest. - FRENDI PRESCAL N., 
L’incontro di Belgrado. - MAGNIFICO G., C.E.D. e U.E.O. - GIANNINI A., Il trattato 
di pace con l’Austria. - GINIEWSKI P., E” possibile la pace tra Israele e gli Stati 
Arabi? 


Rivista Internazionale di Scienze Economiche e Commerciali, Milano. A 


Anno I - N. 1-2 - Settembre-Ottobre 1954. - DEMARIA G., Teoria dei prezzi di supporto 
in agricoltura. - Scorro A., Note sull’imposizione degli incrementi patrimoniali nella 
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legislazione italiana. - MyRDAL G., La relazione tra la teoria sociale e la politica 
sociale. - SANTARELLI A., L’importanza per la scienza economica dei fattori soggettivi 
nella funzione di consumo di Keynes. - MAGGI R., Qualche osservazione sugli affari 
« switch ». - MEISSNER F., Un modello strutturale di domanda di suini. 


Novembre-Dicembre 1954. - SCHNEIDER E., Il realismo dell’analisi marginale nella 
teoria del prezzo. - SANTARELLI A., L'importanza per la scienza economica dei fattori 
soggettivi nella funzione di consumo di Keynes. - DIENA L., Organizzazione formale 
e non formale nell’impresa industriale. - Peco F., Teoria e pratica nel mercato comune 
dell’acciaio. - MANES P., Alcune riflessioni sul problema degli investimenti americani 
all’estero e all’interno (1938-1948). - GALLOTTI MINOLA R., La letteratura economica 
contemporanea in Spagna. 


Gennaio-Febbraio 1955. - MERCATOR, In tema di licenze del commercio al minuto. - 
CutoLo I., Sopra una teoria unitaria dei bilanci d’impresa. - BAGIOTTI T., La distri- 
buzione «naturale » della ricchezza: J. B. Clark. - TRAVI A., Presentazione della nuova 
imposta sulle società. - DEMARIA G., Seritti storici e bibliografici di Luigi Einaudi. - 
NoveLLI M. Bilanci alimentari in Liguria all’inizio del Seicento. - RivaLTa M., Scienza 
economica e scienza della finanza nel pensiero di Gustavo Del Vecchio. 


Marzo-Aprile 1955. - MAHR A., L’influenza dell’interesse sul risparmio e sull’investi- 
mento. - PERINI M., Sull’organizzazione del servizio di riscossione delle imposte di con- 
sumo in Italia. - MACCHIORO A., Vilfredo Pareto. - DIENA L., E” proprio soltanto una 
questione di terminologia? - BaAGIOTTI T., Henry George, o del scientismo nelle scienze 
sociali. - L. S., La situazione economica nel primo trimestre. 


Maggio-Giugno 1955. - KRELLE W., Sviluppo d’equilibrio in una economia multi-settore. 
- CAPRARA U., Problemi di finanza comunale. - BASSETTI P., Della pianificazione « vo- 
lontaristica » realizzata nel settore siderurgico inglese in questo dopoguerra. - DIENA 
L., Note metodologiche sulle ricerche sociali. - PorsIA E., Osservazioni sulla vendita a 
rate dei titoli azionari. - T. B., Dinamica delle invenzioni: la « Bell Solar Battery ». - 
L. S., La situazione economica nel secondo trimestre. 


Luglio-Agosto 1955.- DEMARIA G., Condizioni generali per lo sviluppo petrolifero ita- 
liano. - CAPRARA U., Una «bardatura» da rimuovere: la licenza di commercio. - NoBILI R., 
Registrazione di un marchio negli Stati Uniti da parte di un imprenditore italiano. - 
CALABI B., Previsioni a lungo termine della domanda di acciaio nell’Europa occidentale 
e negli Stati Uniti. - ARDOW, La congiuntura economica. 


Rivista Internazionale di Scienze Sociali, Milano. 


Maggio-Giugno 1955. - Vito F., La famiglia come unità economica e sociale. - Maz- 
ZOCCHI G. C., Ciclo economico o stabilità economica? - Manrra M. R., Circuito econo- 
mico o stabilità economica? - MANFRA M. R., Circuito economico e ore straordinarie 
di lavoro: problematica. 


Luglio-Agosto 1955. - GEMELLI A., Società ed individuo di fronte alla malattia. 
LOMBARDINI S., Teoria e analisi econometrica - Note in margine al Congresso di Uppsala 
della Società Econometrica. - Brasca C., La discriminazione fiscale a favore dei red- 


diti da lavoro. 


Sankhya (The Indian Journal of Statistics), Calcutta. 


March 1955. - Friscu R., Market Price versus Factor Cost in National Income Sta- 
tistics. - RUNDRA A., A Method of Discrimination in Time Series Analysis - I. - The 
National Sample Survey Number 6. - Ras D., Relative Efficieney of Gauging and 
Exact Measurement in Estimating the Proportion of a Population Between Given Li- 
mits. - Bose P. K. and CHOUDHURY $. B., Scaling Procedures in Scholastie and Voca- 
tional Tests. - MUKHERJEE M., On the Evaluation of Gross Value in Agriculture by 
Making Use of Districtwise Price Data and the State Outturn. - BHATTACHARYYA B. C., 
A Possible Use of Certain Measurements in Control by Gauging. - SANKARANARAYANAN 
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G., A Note on Some Physical Measurement of the Students of the Senior-Intermediate 
Class of the Annamalai University in the Year 1947-48. - SCHAFER F., A Suggestion 
to Make Statistics a Complete Sitting Job. 


July 1955. - LEHMANN E. L. and ScHEFrÉ H., Completeness, Similar Regions, and Un- 
biased Estimation - Part II. - DANDEKAR V. M., Certaine Modified Forms of Binomial 
and Poisson Distributions. - Basu D., A Note on the Structure of a Stochastic Model 
Considered by V. M. Dandekar. - Rao C. R., Analysis of Dispersion for Multiply 
Classified Data With Unequal Numbers in Cells. - WaLsH J. E., Approximate Pro- 
bability Values for Observed Number of « Successes» from Statistically Independent 
Binomial Events With Unequal Probabilities. - MasuyaMa M., Tables of Two-sided 
5% and 1% Control Limits for Individual Observations of the r-th Order. - Kamar A. 
R., Modified Mean Square Successive Difference With an Exact Distribution. - SURYA- 
NARAYANA O., Estimation and Tests of Significance of the Components of a Time-Se- 
ries. - LAL D. N., A Note on a Form of Tchebycheff’s Inequality for Two or More 
Variables. - MARAKATHAVALLI N., Unbiased Test for a Specified Value of the Para- 
meter in the Non-Central F Distribution. 


Schweizerische Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und Statistik, Basel. 


Juni 1955. - BEHRENDT R. F., Der Beitrag der Soziologie zum Verständnis interna- 
tionaler Probleme. - BRUNNER K., Ein Ausblick auf die ókonometrische Forschungsar- 
beit. - NEUHAUSER G., Versuch einer kreislauftheoretischen Analyse der hankmissigen 
Geld- und « Kreditschôpfung ». - ALBERT H., Logische Analyse und 6konomisch Theo- 
rie. Eine Antwort und ein Programm. 


September 1955. - RucKLI R., Methoden der Strassenplanung. - MEYER H. R., Wirt- 
schaftsfragen des schweizerischen Hauptstrassenbaues, - KroLL M., Zur Klärung der 
Beschéftigungstheorie. - SAILER R., Contribution au calcul simplifié des pertes de po- 
tentiel-vie causées par l’avancement en âge de la population. - UHLER 9. M., Zusam- 
menarbeit mit wirtschaftlich unterentwickelten Ländern. - ZELLER W., Probleme des 
Lebenskostenindex in Grossbritannien. 


Scottish Journal of Political Economy, Edinburgh. 


October 1955. - CAIRNCROSS A. K., On Being an Economic Adviser. - HUNTER A., The 
Progress of Monopoly Legislation in Britain: A Commentary. - RANKIN M. T., The 
Scottish Cases before the Industrial Disputes Tribunal, 1951-53. - SLEEMAN J. F., 
The Economic of Water Supply. - CAIRNCROSS A. K., Obituary: Bernard Weber. 


Skandinaviska Banken Aktiebolag - Quarterly Review, Stockholm. 


July 1955. - JACOBSSON P., Ten Years of Peace. - JURÉEN L., The Surplus in Swedish 
Agricultural Production. - ERfKSSON B., Recent Development of the Icelandic Economy. 


Social Research, New York. 


Summer 1955. - KENNAN G. F., Commencement, 1955. - RAFFAELE J. A., Trade Unio- 
nism and Collective Bargaining in Italy. - Levy B. H., The Common Law and Indivi- 
dual Freedom. - GIBSON R., Recent Technological Progress in the Soviet Union. - Pa- 
DOVER S. K., George Washington - Portrait of a True Conservative. - THomas M. L., 
The Philippine Rural Development Program. - Koun W. $. G., Collective Self-Defense 
Under a Revised UN Charter. 


South African (The) Journal of Economics, Johannesburg. 


June 1955. - KrogH D. C., Economie Aspects of the Karakul Industry in South West 
Africa. - ARNDT E. H. D., Hospitalisasie. - MiLLER I. L., The Sterling Arga. - Ha- 
VILAND W. E., The Rise of the African Tobacco Industry in Nyasaland and its Pro- 
duction Problems. - THRELFELL R. L., Euler’s Theorem and the Problem of Distribu- 
tion (Review Article). - Burrows H. R., Obituary: I. L. Muller. 
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Southern (The) Economic Journal, Chapel Hill, N. C.. 


July 1955. - MACHLUP F., The Problem of Verification in Economics. - MARKHAM J. 
W., The Per Se Doctrine and the New Rule of Reason. - FULMER J. L., State Per 
Capita Income Differentials: 1940 and 1950. - DEWEY D., A Reappraisal of F.0.B. 
Pricing and Freight Absorption. - SoLo R., The New Threat of Synthetie to Natural 
Rubber. - ALLEN W. R., and Or W., A Period Analysis of Fiscal Policies. - BERKOWITZ 


M., Union Shop Authorization Referendum. - WITNEY F., Changing N.L.R.B. Policies: 
1953-1954. 


Soviet Studies, Oxford. 


July 1955. - MALNICK B., Current Problems of Soviet Literature. - Guins G. C., To- 
wards an Understanding of Soviet Law. - KasER M. C., Soviet Statistics of Wages and 
Prices. - Doss M., Comparative Rates of Growth in Industry. - DAvies R. W., The 
Investment-Consumption Controversy: Practical Aspects. 


Staff Papers - International Monetary Fund, Washington. 


August 1955. - DE LooPER J. H. C., Current Usage of Payments Agreements and Trade 
Agreements. - POLAK J. J. and WHITE W. H., The Effect of Income Expansion on 
the Quantity of Money. - TA-CHUNG Liv, A Simple Forecasting Model for the U. S. 
Economy. - LorTUS M. L., The International Monetary Fund, 1953-1954: A Selected 
Bibliography. 


Statistica, Bologna. 


Aprile-Giugno 1955. - AMATO V., Sulla misura della concordanza tra m graduatorie. 
- FIORELLI S., L’affollamento delle abitazioni a Bologna. 


Luglio-Settembre 1955. - BELLETTINI A., Ricerche sulla distribuzione dei redditi fami- 
liari nelle categorie economico-sociali del Comune di Ferrara. - Lenzi R., Intorno al 
concetto statistico di leva del lavoro. 


Statistiques et Etudes Financières, Paris. 


Juin 1955. - Le Crédit Foncier de France. - L’évolution des opérations du Tresor en 
1954. - Les recettes budgétaires par département en 1953. - La situation économique 
de la Grande-Bretagne en 1954, - Le budget soviétique en 1955. 

Juillet 1955. - La technique des Bons du Trésor en France. - Statistiques. - Allemagne 
Occidentale. La situation financière en 1954. - Italie. Le compte rendu sur la situation 
économique. 


Août 1955. - L*impót sur le revenu des personnes physiques en 1954. - L’évolution des 
opérations du Trésor pendant le 1°* trimestre 1955. - Les moyens monétaires et finan- 
ciers accordés à l’économie au cours du 1°" trimestre 1955. - Statistiques. - Grèce. La 


situation économique et financière. 


Septembre 1955. - La rémuneration des personnels titulaires de l’Etat. - Le marché 
public des capitaux de 1945 à 1955. - La balance des payements de la zone franc en 
1954. - Statistiques. - Etats-Unis. L'évolution récente du marché des valeurs mobilières. 


Statistiques et Etudes Financières - Supplément Finances Comparées, Paris. 


N: 28 - 1954. - Le contrôle des Banques et du Crédit à l’étranger (III): Belgique - 


U.R.S.S.. 
N. 24 - 1954. - L'intervention des pouvoirs publics dans le domaine des investissements. 


Studi Economici, Napoli. 


Maggio-Giugno 1955. - ASCARELLI T., Litigiosità e ricchezza. - ToccHETTI L., Giusti- 
ficazione economica dei lavori stradali. - Demarco D., L’opera sociale della Cina po- 


polare. 
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Transactions of the Manchester Statistical Society, Manchester. 


Session 1954-55. - SAUNDERS C. T., Some Problems in the Estimation of Personal Sa- 
vings and Investment. - FARREN W., The British Aircraft Industry. - RUDOE W., Re- 
tail Trade Statistics. - WADSWORTH A. P., Newspaper Circulations, 1800-1954, - KALDOR 
N., The Economie Effects of Company Taxation. 


Trimestre (El) Económico, México. 


Enero-Marzo de 1955. - FLORES DE LA PENA H., La elasticidad de la oferta y el desa- 
rollo económico. - CASTILLO C. M., El régimen agrario y el funcionamento de los mer- 
cados de factores. - WIONCZEK M. S., El primer plan quinquenal de la India. - NORIEGA 
MoraLes M., La utilización de especialistas en Ciencias Sociales en América Latina. 


Abril-Junio de 1955. - SiLva C. R., La incidencia del régimen venezolano de cambios 
diferenciales. - Rivera MARÍN G., Los conflictos de trabajo en México, 1937-1950. - 
FLORES E., Taraco: Monografía de un latifundo del altiplano boliviano. - BAZANT J., 
Una hipótesis sobre el origen del capitalismo. 


Vnescniaia Torgovlia, Moskva. 


N. 5 - 1955. - SAKUN P., Ekonomiceskie sviazi KNDR so stranami sotzialisticeskogo 
lagheria (Le relazioni economiche della Repubblica popolare coreana con i paesi del blocco 
socialista). - Lesc M., Nauteno-tekhniceskaia pomostc Sovietskogo Soiuza - mosteny 
faktor razvitiia narodnoi Polsci (L’assistenza scientifica e tecnica dell’Unione Sovie- 
tica - potente fattore dello sviluppo della Polonia democratica). - Ersciov Iu., Ekspan- 
siia inostrannykh monopoli na pakistanskom rynke i vneseniaia torgovlia Pakistana 
(L’espansione dei monopoli esteri sul mercato pakistano e il commercio estero del 
Pakistan). - KAPLIN A., K XXVI Leningradskomu mezdunarodnomu pusenomu auk- 
zionu (La XXVI vendita all’asta internazionale di pellicce di Leningrado). 


N. 6 - 1955. - E Tzz1-Tcsuan, Vnescniaia torgovlia Kitaia (Il commercio estero della 
Cina). - SOLODKIN R., Vnescniaia torgovlia kapitalisticeskikh stran v 1954 godu (Il 
commercio estero dei paesi capitalistici nel 1954). - Avronomov B., Sovetskie turboge- 
neratornye ustanovki dlia teplovykh elektriceskikh stantzi (Turbogeneratori sovietici 
per le centrali elettriche). 


N. 7 - 1955. - DoMBROVSKI K., Vneseniaia torgovlia narodnoi Polsei (Il commercio 
estero della Polonia democratica). - GRIGORIN R., K voprosu o razvitii ekonomiceskikh 
otnosceni mejdu SSSR i Avstriei (Sul problema dello sviluppo delle relazioni econo- 
miche fra l'URSS e l’Austria). - Donic T., Sovetskie torfianye mascini( Il macchi- 
nario sovietico per l’industria della torba). 


N. 8 - 1955. - EFANOV J., K sovetsko-afganskim ekonomiceskim stnosceniam (Sulle re- 
lazioni economiche tra 1’URSS e l’Afganistan). - BRUJES K., Vnescniaia torgoviia Indii 
(Il commercio estero dell’India). - MItIAEv V., Sovetskie ugolnye kombainy (Le mac- 
chine combinate sovietiche per il carbone). - TROITZKI L., Sovetskie radiopriemniki (Ra- 
dioricevitori sovietici). 


Voprosy Ekonomiki, Moskva. 


N. 4 - 1955. - KUZNETSOV A., V. I. Lenin - veliki vozd i teoretik rabocego klassa (V. I. 
Lenin, gran duce e teorico della classe operaia). - MAKAROVA M., V. I. Lenin o tovarnom 
proizvodstve v perekhodny period ot kapitalizma k sotsialismu (V. I. Lenin sulla pro- 
duzione commerciale nel periodo di transizione dal capitalismo al socialismo). - LEON- 
TIEV A., V. I. Lenin - sozdatel marksistkoi teorii imperializma (V. I. Lenin, creatore 
della teoria marxista dell’imperialismo). - GAMAIUNOv M., Leninski kooperativny plan 
- teoreticeskaia osnova razvitiia sotsialisticeskogo selskogo khoziaistva (Il piano coo- 
perativo di Lenin, base teorica di sviluppo dell’agricoltura socialista). - KHRoMov P., 
Povyscenie proizvoditelhosti obsteestvennogo truda pri sotzializme (L’aumento della 
produttività del lavoro sociale in socialismo). - MANEvIC E., K voprosu ob izucenii putei 
povysceniia proizvoditelnosti truda v promysclennosti SSSR (Sul problema dello studio 
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dei metodi per aumentare la produttività del lavoro nell’industria dell ’URSS). - Pascko 
I., KHEINMAN S., O rezervakh uveliceniia proizvodstva ciornykh metalloy vy SSSR (Sulle 
riserve di aumento della produzione dei metalli ferrosi nell’URSS). - BaxULEV G., Puti 
povysceniia proizvoditelnosti truda v ugolnoi promyselennosti (I metodi per aumentare 
la produttività del lavoro nell’industria carbonifera). - RrmaLov V., Programma € pomo- 
stei » slaborazvitym stranam - prikrytie kolonialnoi ekspansii amerikanskogo impe- 
rializma (Il programma di aiuto ai paesi sottosviluppati - pretesto per un’espansione 
coloniale dell’imperialismo americano). 


N. 5 - 1955. - MANKOV S., PUNANOV I., Vsemirno - istoriceskaia pobieda sovietskogo naroda 
v Velikoi Otecestvennoi voine (La vittoria storico-universale del popolo sovietico nella 
II guerra mondiale). - KLIMENKO K., O putiakh povysceniia proizvoditelnosti truda v 
mascinostroenii (Sui metodi per aumentare la produttività del lavoro nell’industria 
meccanica). - PaGITNOv K., Pologenie rabocevo klassa v Rossii nakanunie revoliutsii 
1905-1907 gg. (La situazione della classe operaia in Russia alla vigilia della rivoluzione 
del 1905-1907). - GUREVITC S., Statistika - mogustcestvennoe orudie ekonomiceskogo 
analiza (La statistica, potente strumento dell’analisi economica). - VATULIN B., Rassci- 
renie posevov kukuruzy - vaznieisci rezerv uveliceniia valovykh sborov zerna (L’allar- 
gamento delle semine di granturco, riserva fondamentale di aumento del raccolto com- 
plessivo di cereali). - AREPIEv A., Vaznoe sredstvo ukrepleniia ekonomiki kolkhoza 
(Un importante mezzo di consolidamento dell’economia del èolcos). - PUSENKOV N., 
Uspekhi ekonomiceskogo razvitiia narodno-demokraticeskoi Cekhoslovakii (Successi 
dello sviluppo economico della Cecoslovacchia democratica). - ZIGBERG Kan, Vozrozdenie 
monopolisticeskogo kapitala v Zapadnoi Germanii (La rinascita del capitale monopo- 
listico nella Germania Occidentale). 


N. 6 - 1955. - NEKRasov N., Tekhniceski progress i ekonomika proizvodstva (Progresso 
tecnico ed economia della produzione). - KozLova O., Vliianie tekhniceskogo progressa v 
promyselennosti na povyscenie kulturno-tekhniceskogo urovnia rabocikh (L’influenza 
del progresso tecnico dell’industria sull’elevamento del livello tecnico e culturale degli 
operai). - LIBERMAN E., Khoziaistvenny razciot i materialnoi poosterenie rabotnikov 
promysclennosti (Il calcolo dei costi e la stimolamento materiale degli operai dell’in- 
dustria). - DMITRIEV V., Ekonomiceskie voprosy primeneniia teplovoznoi tiaghi na ge- 
leznykh dorogakh SSSR (I problemi economici dell’adozione della trazione termica 
nelle ferrovie dell’URSS). - Bupagov V£., MTS kak vazneisci ryciag gosudarstvennogo 
rukovodstva kolkhozami (Le stazioni di macchine e trattori come leva fondamentale di 
direzione dei colcos da parte dello Stato) - BRIANSKI A., Ob ekonomiceskom sodergianii 
osnovnykh pokazatelei razvitiia givotnovodstva (Sul contenuto economico degli in- 
dici fondamentali dello sviluppo dell’allevamento). - MERZLIAKOV V., Kolkhoz na puti 
podioma (Il eoleos sulla via del progresso). - Su SIN, Nautenye osnovy planirovaniia na- 
rodnogo khoziaistva Kitaia (Le basi scientifiche della pianificazione dell’economia na- 
zionale in Cina). - ZOLOTARIEV V., ISAEV B., Borba za podiom selskogo khoziaistva v 
evropeiskikh stranakh narodnoi demokratii (La lotta per il potenziamento dell’agri- 
coltura nei paesi europei a democrazia popolare). - PLETNEv E., Progressivnaia ekono- 
miceskaia mysl Frantsii v borbe protiv reaktsionnoi ideologhii i politiki (Il pensiero 
economico progressista francese in lotta contro l’ideologia e la politica reazionarie). - 
IasnovsKI N., Nekotorye osobennosti vozproizvodstva oborudovaniia v kapitalistice- 
skikh stranakh (Caratteristiche della riproduzione del capitale fisso nei paesi capitali 
stici). - DINKÉVITC A., Ekonomiceskaia ekspansiia S-SC-IA v Iaponii i obostrenie ia- 
pono-amerikanskikh protivorecii (L’espansione economica degli SU in Giappone e l’i- 
nasprimento delle contraddizioni nippo-americane). 


N. ? - 1955. - Programma dalneiscego podioma promysclennosti (Il programma per 
l’ulteriore ‘espansione dell’industria). - DIACENKO V., OBOLENSKII Ke Nekotorye vo- 
prosy razvitiia ekonomiceskikh issledovanii po selskomu khoziaistvu (Problemi dello 
sviluppo delle ricerche economiche sull’agricoltura). - MEZENTSEV V., Mirnoe izpolzo- 
vanie atomnoi energhii i tekhniceskii progress (L’utilizzazione pacifica dell’energia 
atomica ed il progresso tecnico). - CIANGHLI I., Sotsialisticeskoe sorevnovanie i tekhni- 
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ceskii progress (L’emulazione socialista ed il progresso tecnico). - MIKHAILOV $., Puti 
podioma rybnoi promyselennosti (Metodi per incrementare l’industria ittica). - ZALT- 
SMAN L., Novy poriadok planirovaniia selskogo khoziaistva i voprosy razmestceniia gi- 
votnovodstva po zonam (Il nuovo sistema di pianificazione dell’agricoltura ed i pro- 
blemi della distribuzione dell’allevamento del bestiame per zone). - KAIGHL V., Razvitie 
ekonomiceskikh zviazei mezdu stranami sotsialisticeskogo lageria( Lo sviluppo delle 
relazioni economiche tra i paesi del blocco socialista). - PONOMARIEV B., Borba rabocego 
klassa kapitalisticeskikh stran v poslevoienny period (La lotta della classe operaia dei 
paesi capitalistici nel dopoguerra). - Ivanov H., Khoziaistvennoe razvitie stran narodno) 
demokratii (Lo sviluppo economico dei paesi a democrazia popolare). 


Weltwirtschaftliches Archiv, Hamburg. 


Band 74 - Heft 2 - 1955. - Timm H., Der Zahlungsbilanzausgleich bei beweglichem 
Zins. - EcuILAZ H. P., Die Expansionstheorie und ihr Einfluss auf die Wirtschaftspo- 
litik. - NORDBOTTEN S., A Survey of Models for Interindustry Economies. - DUNSDORFS 
E., Average Expectation of Life as an Index of Civilization. - Davis H. B., Labor and 
the State in a Semi-Colonial Country: Mexico. 


Band 75 - Heft 1 - 1955. - MACKENROTH G., Die generative Struktur von Bevolkerungen 
und Sozialschichten. - BOETTCHER E., Gerhard Mackenroth und seine Stellung zu den 
deutschen Sozialwissenschaften. - Das Schrifttum von Gerhard Mackenroth. - BECKMANN 
M. J., Grundbegriffe der Produktionstheorie vom Standpunkt der Aktivitátsanalyse. - 
REDLICH F., Entrepreneurship in the Initial Stages of Industrialization. 


Westminster Bank Review, London. 


August 1955. - ALLEN G. C., Industrial Production and Productivity in Japan. - RI- 
CHARDSON J. H., Causes and Significance of Recent Industrial Disputes. - HirscH G. 
P., Land and Labour. Causes of the Decline in the Number of Agricultural Workers, - 
Terms of Trade. An Outline of their Significance (with diagrams). 


Wirtschaftsdienst, Hamburg. 


Juni 1955. - HOPPMANN E., Wirtschaftliches Wachstum und das « Gesetz stcigender 
Handelsspannen ». - KUHNE K., Handelsspanne und Handelsleistung. 


Juli 1955. - WINTER A., Handel, Industrie und Banken - die dynamischen Gestalter der 
modernen Welt. 


August 1955. - HESKE F., Aufgaben einer modernen Forstpolitik: Rohstoff und Wohi- 
fahrtswirkung, - Haupr P., Die Wirtschaft ohne Wirtschaftshechnung. 


September 1955. - ALBRECHT K., Integration auf vielen Wegen. - WINDOLPH A., Die 
Kreditauskunft nach deutschem und auslándischem Recht. 


Wirtschaftskonjunktur, München. 


Heft 2 - 1955. - Die wirtschaftliche Lage in Frühsommer 1955. - Keine Entspannung 
durch Kapazitätseffekte der Investitionen. - Vestärkte Expansion in der Weltwirt- 
schaft. - Schwache Preisausschláge im Investitionsboom. - Industrie gleichmissiger 
ausgelastet. 


Heft 3 - 1955. - Die wirtschaftliche Lage im Spätsommer 1955. - Ubersteigertes Ex- 
pansionstempo. - Neue Auftriebskräfte in der Industrie. 


Wirtschaft und Recht, Zürich. 


Heft 2 - 1955. - GASSER-STAGER W., Die Stellung der Landwirtschaft in der gehweize- 
rischen Volkswirtschaft. - PLùss H., Die Montanunion und die europäischen Integra- 
tionsbestrebungen. - OTTINGER R., Zur Begutachtung der Schweizerischen Käseunion. - 
OETTERLI M., Die Vollstreckung internationaler Schiedsspriiche. 
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Heft 3 - 1955. - HUBER H., Das Kartellproblem auf der Verfassungsstufe. - EGGEN- 
SCHWILER E., Zur Kartellpraxis des Bundesgerichtes. - BorKOWSKY R., Gesamtwirt- 
schaftliche Ùberlegung zum Problem des Rentners und der Altersfürsorge. - JAQUEMET 
G., Das Gentlemen’s Agreement als Mittel der schweizerischen Bankpolitik. - ABDER- 


HALDEN E., Die Rechtsprechung des Bundesgerichtes zu den Wirtschaftsartikeln der 
Bundesverfassung. 


Zeitschrift für die gesamte Staatswissenschaft, Tübingen. 


3. Heft - 1955. - Von BECKERATH E., Carl Brinkmann. - NANIWADA H., Smith - Hegel - 
Marx. - KNOLL E., Die sozialethischen und rechtlichen Wandlungen in der Beurteilung 
des Armenwesens. - FORSTMANN A., Vom Paradoxon der Ausschliesslichkeit der Kre- 
ditschópfung. - KyiLLNER L., Notenbanken im Dienste staatlicher Beschäftigungsfinan- 
zierung. - BANK B., Die Stellung und Aufgabe der Rechnungshôfe im neuen deutschen 
Staatswesen. - MEHTA J. K., A New Approach to the Phenomena of Disequilibrium 
and the Acceleration of Derived Demand. - NIEHANS J., Eine Messziffer für Betriebs- 
grossen. - FLIESS P., Substantive Right and Political Stability: the Freedom of the 
Press in the Weimar Republic. 


4. Heft - 1955. - HALLER H., Bemerkungen zur Haushaltsókonomik. - TINTNER G., Ei- 
nige Grundprobleme der Okonometrie. - SPILKER H., Zur Theorie der « expansiven 
Lohnpolitik ». - KASNACICH-SCHMID J., Das Gesetz der qualitativen Entwicklungsfolge 
im Gesellschaftsorganismus. - MEISNER H. O., Das Reichskanzler Caprivi. Eine biogra- 
phische Skizze, Anhang und Quellennachweis. 


Zeitschrift für Nationalékonomie, Wien. 


Heft 1 - 2, 1955. - Vorbemerkung (H. Mayer). - Vorwort ( G. Haberler). - Einleitung 
(L. Dupriez). - I. Bedeutung und Kriterien des wirtschaftlichen Fortschritts (S. Kuz- 
nets, J. Fourastié, H. Guitton, J. J. Dalmulder, H. J. Habakkuk, H. Giersch, W. W. 
Rostow). - II. Wirtschaftlicher Fortschritt in unterentwickelten Gebieten (C. N. Vakil 
e P. P. Brahmanand, H. W. Singer, C. Gini). - III. Die Rolle des Kapitals und des 
Unternehmertums in der wirtschaftlichen Entwicklung (A. K. Cairneross, E. D. Domar, 
E. Dahmén, A. Gerschenkron). IV. Statistische Wirtschaftpolitik und wirtschaftliches 
Wachstum (A. Sauvy, L. Duquesne de la Vinelle, H. S. Ellis). - V. Die Theorie des 
wirtschaftlichen Fortschritts (A. Marchal, L. H. Dupriez, K. H. Werner). 
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L' Istituto di Economia Internazionale riassume i principali articoli dei principali pe- 


riodici economici e politici del mondo. 


Lo spoglio viene eseguito sopra un complesso di 731 pubblicazioni, appartenenti a 5s 
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che precedono ciascun regesto del Bollettino (che trovansi, precisamente, sull’ angolo destro 
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Il Bollettino Emerografico di Economia Internazionale è posto in vendita in fascicoli 


trimestrali separati. 


Per l'eventuale ritaglio e l'eventuale schedatura dei singoli regesti — da parte di uni- 
versità, istituti scientifici, biblioteche, centri .di studio, enti economici, aziende, studiosi e 
pratici — i fascicoli trimestrali del Bollettino Emerografico di Economia Internazionale 
vengono stampati soltanto sulla pagina anteriore di ciascun foglio. 


La classificazione dei regesti qui adottata è la seguente : 


I. - Problemi economici generali. 
II. - Problemi dell'agricoltura e delle in- 
dustrie estrattive. 
III. - Problemi dell'industria. 
IV. - Problemi del commercio 
Prezzi - Consumo. 


interno - 


V. - Problemi bancari e monetari - Borse. 
VI. - Le finanze pubbliche. 


I. - PROBLEMI ECONOMICI GENERALI. 


(3079) (PE) (131) 12 

GAMBINO A., Sviluppo economico e politica 
del credito per il Mezzogiorno («Moneta e 
Credito», Roma, 1°-2° trimestre 1955). 


Per portare nel 1954 il reddito del Mezzo- 
giorno ad una proporzione del 28 % rispetto 
al reddito nazionale complessivo occorrerebbe 
effettuare nel Mezzogiorno stesso, nel de- 
cennio 1955-64, un ammontare di investimenti 
netti complessivi di quasi 12 mila miliardi di 
lire. Nelle migliori ipotesi il risparmio com- 
plessivo del Mezzogiorno non arriverebbe a 


VII. - Seambi con l' estero - Bilancia dei 
pagamenti - Problemi valutari. 
VIII. - Problemi dei trasporti e delle co- 
munieazioni. 
IX. - Problemi del lavoro - Problemi de- 
mografici - Politica sociale. 
X. - Situazione economica dei vari paesi. 
XI. - Politiea commerciale internazionale. 


XII. - Istituti e problemi economici inter- 
nazionali. 


fronteggiare la metà di tale importo. Sarebbe 
perciò necessario un trasferimento di capi 
tali dal Nord al Sud per oltre 5 mila mi- 
liardi di lire. Questo non può essere realiz- 
zato attraverso il «naturale» svolgimento 
della condotta del sistema bancario, quale 
viene dettata dalle «leggi del mercato ». E” 
perciò necessario che, anche nel campo ere- 
ditizio, si dia l’avvio, attraverso istituzioni 
ed ordinamenti appropriati, ad una politica 
che vada deliberatamente e decisamente 
<contro corrente», fino a rendere conve- 
nienti anche per i singoli operatori quei tra- 
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sferimenti di capitali che senza quella poli- 
tica non sarebbero convenienti. CAEN 


(3080) EE (161) 3 

DAVIES R. W., La controversia investimento- 
consumo: aspetti pratici («Soviet Studies», 
Oxford, luglio 1955) 


Nel periodo di riconversione dalla guerra 
alla pace (1945-47) la produzione russa di 
beni strumentali diminuì e nuovamente ini- 
ziò ad aumentare mentre la produzione di 
beni di consumo erebbe da un livello assai 
basso. Tra il 1948 e 1950 la produzione di 
beni strumentali aumentò più rapidamente di 
quella dei beni di consumo. Dal 1950 si è a- 
vuto un deciso sviluppo dell’industria pesante 
e leggera e una minore espansione nel set- 
tore agricolo. Recentemente, si è avuto, in- 
vece, un deciso sviluppo nell’industria pe- 
sante come risulta dalla distribuzione dei fi- 
nanziamenti statali contemplata nel program- 
ma 1955. Questo mutamento verso l’industria 
pesante e di difesa ha suscitato considerevoli 
controversie, particolarmente importanti in 
vista della preparazione del sesto piano quin- 
quennale (1956-60). Gli economisti sono di- 
visì in due correnti; uomini politici come 
Krusteiov sostengono un più rapido sviluppo 
dell’industria dei beni strumentali. Gli argo- 
menti a favore di questa tendenza sono: 1) un 
forte tasso di investimento è essenziale per 
il progresso tecnico e l’aumento della pro- 
duttività; 2) il rapido sviluppo dell’industria 
pesante è essenziale per aumentare il poten- 
ziale di difesa del paese; 3) una forte indu- 
stria pesante in U.R.S.S. è necessaria nell’in- 
teresse dei paesi orientali e della Cina; 4) 
l’industria pesante deve fornire trattori e 
macchine agricole per lo sviluppo dell’agri- 
coltura e macchinari in genere per rifornire 
l’industria leggera, degli alimenti e delle co- 
struzioni. (I. M.) 


(3081) (PE) (121) 28 

La Germania rinuncerà al capitalismo di 
Stato? (« L’Economie », Paris, 14 luglio 
1955). 


La partecipazione dello Stato federale alla 
produzione industriale riguarda circa 500 so- 
cietà, di cui 214 organizzate in 7 konzern. 
Nell’anno in corso, esse renderanno allo Sta- 
to, in base alle stime della Commissione del 
Bilancio, circa 27,3 milioni di DM (contro 9 
milioni l’anno precedente e 6 milioni nel 
1953-54). Il relativo utile è compreso fra lo 


0,5 e 171% del capitale, ossia è assai infe- 
riore agli utili della media delle imprese te- 
desche. Il deputato Dr. Lindrath ha senz’al- 
tro contestato l’esistenza di tale profitto mi- 
nimo, facendo osservare che, considerati i 
sussidi, i crediti e gli aumenti di capitale, i 
tre ultimi esercizi si chiudono in realtà con 
un deficit di 120 milioni. Nel corso della riu- 
nione del Bundestag, il 23 giugno 1955, nu- 
merosi oratori si sono pronunciati in favore 
di un rafforzamento del controllo parla- 
mentare sulla gestione delle partecipazioni 
industriali dello Stato federale. L’approva- 
zione a grande maggioranza dell’ordine del 
giorno relativo all’adozione di speciali mi- 
sure governative nel settore in questione, se- 
gna l’inizio di una politica di ritorno all’am- 
ministrazione privata di un certo numero di 
imprese, passate nelle mani dello Stato per 
motivi diversi, che non hanno più ragione di 
sussistere. E’ sintomatico che i deputati ab- 
biano posto alla presidenza della sotto-com- 
missione delle partecipazioni federali il Dr. 
Hellwig, direttore del Deutsches Industrie- 
institut, che è un organo di studi economici 
e di propaganda della classe padronale te- 
desca. (M. P.) 


(3082) EE (116) 12 
Il « Fondo di sviluppo economico e sociale » 
(«L’Economie», Paris, 15 settembre 1955). 


Dal 1° settembre 1955 il « Fonds de déve- 
loppement économique et social» sostituisce 
in Francia il «Fonds d’expansion écono- 
mique» il quale, a sua volta, era succeduto al 
«Fonds de modernisation et d’équipement », 
istituito nel 1948. Il ruolo del nuovo orga- 
nismo non è mutato, rispetto a quello dei 
precedenti: concessione di prestiti, general- 
mente a lungo termine, che gli istituti ban- 
cari e il mercato finanziario non sono in 
grado di fornire. Lo svolgimento delle fun- 
zioni è affidato a quattro sezioni. Per il 1955, 
in base alle decisioni del Parlamento, esse 
sono state così dotate: 1) Sezione dell’equi- 
paggiamento industriale, agricolo, commer- 
cialo e turistico: 369,2 miliardi; 2) Sezione 
del riadattamento industriale e agricolo e 
del decentramento industriale: 4 miliardi. 
3) Sezione della produttività: 6 miliardi. 4) 
Sezione delle costruzioni: 107 miliardi. Le 
operazioni sono compiute tramite gli istituti 
di credito specializzati: Crédit Agricole, 
Crédit National, Crédit Hôtelier, Crédit Fon- 
cier, Caisse des Dépots et Consignations. Il 
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tasso generale sui prestiti praticato dal Cré- 
dit National per l’industria privata è del 
7 %. L’agricoltura, tradizionalmente, fruisce 
di un tasso assai meno elevato: il 3 %. Per 
le imprese nazionali, clienti diretti dei ser- 
vizi del Tesoro, il tasso è del 444%. (M. P.) 


II. - PROBLEMI DELL'AGRICOLTURA B DELLE 
INDUSTRIE ESTRATTIVE. 


(3083) EE (5) 17 

CasTILLo C. M., Il regime agrario e il fun- 
zionamento dei mercati dei fattori (« El 
Trimestre Econémico », México, gennaio - 
marzo 1955). 


Uno dei problemi più importanti che i 
paesi dell’America latina devono affrontare 
è l’adattamento della struttura agraria alle 
necessità dello sviluppo economico in gene- 
rale e dell’agricoltura in particolare. La so- 
miglianza fra il funzionamento dei poderi di 
proprietà e quello dei poderi in affitto dimi- 
nuisce con l’aumento delle necessità di capi- 
tale e cioè con il progredire dello sviluppo. 
Un regime agrario adeguato dal punto di 
vista del funzionamento del mercato della 
terra è perciò condizione sufficiente per il 
processo di sviluppo economico dell’agrieol- 
tura. Discordanze fra tale regime e il mer- 
cato del capitale possono disturbare la rea- 
lizzazione dei programmi di investimento che 
il processo di sviluppo richiede. Dalle inda- 
gini svolte risulta però l’efficacia con cui il 
regime agrario opera per porre i fittavoli su 
un piano di eguaglianza con i proprietari. La 
soluzione del problema dovrebbe quindi es- 
sere ricercata in un miglior adattamento del 
mercato del capitale alle caratteristiche del 
regime agrario e alle esigenze dello sviluppo 


economico. (VES) 
(3084) EE (141) 17 
JURÉEN L., I surplus nella produzione a- 


gricola svedese («Skandinaviska Banken 
Quarterly Review», Stockholm, luglio 1955). 


Negli anni recenti si è generalmente rite- 
nuto che causa dei relativamente larghi sur- 
plus di derrate alimentari in Svezia fosse il 
deciso aumento della produzione agricola. 
Negli anni successivi al 1880 il raccolto to- 
tale crebbe in media per anno dell’1 % e 
nel periodo tra le due guerre dell’ 1,2 %, 
mentre l’aumento dei prodotti finiti dell’a- 
gricoltura è stato del 50 % maggiore del- 
l’aumento dei raccolti. A partire dal 1930 


l’aumento è stato inferiore a quello del pe- 
riodo 1920-1939 e del periodo subito poste- 
riore al 1880; tale rallentamento è stato an- 
cora più marcato negli anni più recenti 1951- 
1955. Poichè dal 1930 la produzione è ere- 
sciuta più lentamente che in precedenza, si 
deve ritenere che la situazione attuale di sur- 
plus sia dovuta a un ristagno nel consumo. 
La ragione di questo si deve ricercare prin- 
cipalmente nell’aumento dei prezzi reali delle 
derrate alimentari. Così nel periodo 1949/50- 
1953/54 l’aumento del reddito reale è stato 
piuttosto piecolo mentre gli indici dei prezzi 
al dettaglio delle derrate alimentari sono cre- 
sciuti del 35% e del 40% per le derrate pro- 
dotte in Svezia. Nel 1954 vi è stata, invece, 
una tendenza opposta che ha fatto aumentare 
del 3% il volume totale del consumo. Pertan- 
to, ammessa una certa stabilità dei prezzi de- 
gli alimentari, l’agricoltura svedese può at- 
tendersi aumentati introiti perchè il consumo 
cresce più rapidamente dell’aumento della 
popolazione. Comunque il tasso di aumento 
declinerà gradualmente. Un ulteriore aumento 
dei prezzi, specie degli alimenti animali, si- 
gnificherebbe ancora ristagno e un declino 
del consumo per capita. (I. M.) 


(3085) EE (415) 44 
Fox A. K., Mutamenti nella struttura della 
domanda di prodotti agricoli (« Journal 
of Farm Economics», Menasha, agosto 

1955). 

Se si ammette che la struttura prebellica 
della domanda di alcuni importanti prodotti 
agricoli sia stata determinata con sufficiente 
accuratezza, vi sono almeno tre vie per accer- 
tare i mutamenti che possono essersi verifi- 
cati in detta struttura dal 1940 ad oggi. 
Considerare i diversi fattori che potrebbero 
aver causato i mutamenti e valutare appros- 
simativamente gli effetti potenziali di cia- 
scuno. Oppure effettuare delle stime in base 
all’analisi prebellica e confrontare i risultati 
con i dati postbellici effettivamente osserva- 
ti. O, infine, dedurre nuove funzioni di do- 
manda esclusivamente dalle osservazioni post- 
belliche e confrontarle con quelle basate sui 
dati prebellici. Dall’applicazione dei tre me- 
todi sembra doversi dedurre che la maggior 
parte delle relazioni di domanda per i pro- 
dotti agricoli sono solo lievemente mutate 
negli ultimi 15 anni. A, (v. 8.) 


(3086) EE (161) 18 
GERHARDT W., L’importanza per l’economia 
dell’URSS del carbone siberiano (« Der 
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Volkswirt », Frankfurt a. 
1955). 


M., 27 agosto 


Estrazione e lavorazione del carbone nelle 
immense distese siberiane hanno acquistato 
negli ultimi quindici anni una straordinaria 
importanza per l’economia sovietica. Già fin 
dalla metà del decennio 1930-40 traspariva 
nei piani quinquennali l’intenzione di creare 
nelle zone ad oriente degli Urali e del Mar 
Caspio nuovi centri industriali ed anzitutto 
di sviluppare l’industria siderurgica. Tale 
sviluppo fu fortemente accelerato dagli av- 
venimenti della seconda guerra mondiale. I 
maggiori progressi sì registrano nei territo- 
ri della Siberia e del Kazakhstan confinanti 
ad Ovest con la catena degli Urali, a Nord 
con il Mar Caribico, ad Est con il confine 
mongolo-cinese, ed a Sud con una linea che 
partendo dalla riva settentrionale del Mar 
Caspio raggiunge, costeggiando il lago d’A- 
ral, il lago di Issyk-kul. Da quest’ampia zona 
viene già fin d’ora estratto il 40 per cento 
dell’intera produzione carbonifera dell’URSS, 
il 50 per cento della produzione di rame, il 
90 per cento della produzione di piombo ed 
il 10 per cento della produzione di ferro e di 
acciaio. Poichè numerosi nuovi grandi cean- 
tieri sono attualmente in costruzione in questa 
zona è facile prevedere come queste percen- 
tuali siano destinate a salire sempre più. Le 
riserve che la zona contiene hanno, infatti, 
un’importanza assai maggiore per il futuro 
che per il presente. Si calcola che 1/80 per 
cento dei giacimenti carboniferi dell’Unione 
Sovietica siano concentrati nello spazio asia- 
tico. Due terzi di questi si troverebbero nella 
suddetta zona della Siberia Occidentale e del 
Kazakhstan. I giacimenti del bacino di Kuz- 
netsk si caleolano in 500 miliardi di tonnel- 
late; quelli della zona di Tunguska a 440 mi- 
liardi; 80 miliardi di tonnellate si trovano 
nel bacino di Irkutsk, e 65 miliardi in quello 
di Karaganda. A tutto ciò devesi ancora ag- 
giungere 85 miliardi di tonnellate di lignite 
nei distretti di Kansk e di Ciulim-Jenissej. 

(M. I. A.) 


(3087) (PE) (251) 23 

Mao-Tse-Tung alle prese con la resistenza dei 
contadini (« L’Economie », Paris, 8 set- 
tembre 1955). 


Per ampliare il movimento cooperativo e 
per sviluppare il suo controllo sull’agricol- 
tura, il governo cinese ha istituito il mono- 
polio del commercio di stato dei cereali e 


della maggior parte dei prodotti agricoli, la 
ripartizione autoritaria « pianificata » dei 
prodotti industriali e la distribuzione, pure 
autoritaria, del credito. Uno dei principali 
ostacoli allo sviluppo della collettivizzazione, 
oltre alla resistenza opposta dai contadini, è 
l’impossibilità del governo di Pechino di di- 
sporre di moderni materiali e concimi e di 
creare ampie stazioni di macchine e trattori 
che, messi a disposizione degli appartenenti 
alle cooperative, avvantaggerebbero questi ri- 
spetto ai proprietari singoli (i quali, analo- 
gamente a quanto avvenuto nell’URSS, po- 
tranno essere facilmente espropriati col pre- 
testo della non adempienza alle norme). Il 
piano quinquennale 1953-57 prevede un au- 
mento del 30 %, rispetto al 1952, della pro- 
duzione cerealicola. In una pubblicazione uf- 
ficiale, il governo afferma che, entro un de- 
cennio, la Cina sarà in grado di produrre an- 
nualmente 275-300 milioni di tonnellate di ce- 
reali. Dato che, in effetti, non esistono nel 
paese terre vergini — eccetto che in aleune 
zone di confine pressochè inaccessibili — que- 
sto aumento dovrebbe essere essenzialmente 
basato sul miglioramento dei rendimenti. Non 
sembra, tuttavia, se si giudicano i risultati 
ottenuti negli altri paesi comunisti, che la 
collettivizzazione sia il mezzo più adatto al 
raggiungimento degli obbiettivi del governo. 

(M. P.) 


(3088) (PE) (415) 23 
La politica agraria degli Stati Uniti (« L’E- 
conomie », Paris, 15 settembre 1955). 


A causa di una produzione agricola sovrab- 
bondante (dal 1940 al 1952 è aumentata del 
40%), gli Stati Uniti si trovano oggi nella 
necessità di mutare la loro politica agraria. 
Gli agricoltori e il governo cooperano al fine 
di ridurre le produzioni eccedentarie, equili- 
brare produzione e consumo, facilitare lo 
smercio degli stocks sul mercato interno e su 
quello internazionale. Dal 1953 all’anno in 
corso, le superfici coltivate a frumento sono 
state ridotte del 30 %, quelle coltivate a co- 
tone del 32 %, quelle a riso dcl 18 %, mentre 
i piantatori di tabacco continuano a produrre 
al disotto della loro quota di vendita. Al fine 
di favorire le esportazioni, il governo, pur 
praticando una politica di sostegno dei prezzi 
per mantenerli al livello di quelli mondiali, 
ha adottato alcune misure di sovvenzione al- 
l’esportazione in modo che i prezzi praticati 
sul mercato mondiale siano inferiori a quelli 
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del mercato interno. Sono stati istituiti con- 
trolli sulle importazioni statunitensi di pro- 
dotti agricoli per evitare che queste possano 
influire sul livello dei prezzi di sostegno. Nel 
1954 è stata emanata la legge 480, che auto- 
rizza la vendita dei surplus agricoli contro 
pagamento in moneta diversa dal dollaro. Ciò 
allo scopo di fornire un supplemento di ge- 
neri alimentari e fibre tessili a quei paesi 
che hanno già effettuato la normale importa- 


zione con pagamento in dollari. (M. P.) 
III. - PROBLEMI DELL'INDUSTRIA. 
(3089) EE 7 


Gomma naturale e sintetica. Rivalità o coe- 
sistenza? (« L’Echo de la Bourse», Bru- 
xelles, 2 agosto 1955). 


Il consumo annuale di gomma naturale è 
generalmente inferiore alla produzione. Per 
il 1955, l’International Rubber Study Groups 
ha valutato in t. 1.845.000 la produzione e 
in t. 1.830.000 il consumo mondiali. Recente- 
mente, la domanda di questo prodotto da 
parte di diversi paesi (primi, fra tutti, gli 
Stati Uniti) desiderosi di costituire impor- 
tanti « riserve strategiche », è sensibilmente 
diminuita e i produttori hanno constatato con 
soddisfazione una netta ripresa della do- 
manda industriale. L’avvenire della gomma 
naturale è, in certo senso, strettamente colle- 
gato agli sviluppi della produzione di gomma 
sintetica. Questa è per la maggioranza pro- 
dotta dagli Stati Uniti: 622.900 tons su 
716.000 tons di produzione mondiale. Oltre 
che per le caratteristiche strutturali e tec- 
niche (fra cui la perfetta omogeneità), la 
gomma sintetica è preferita per la stabilità 
del suo prezzo, che, peraltro, è sempre stato, 
eccetto verso la fine del 1953 e all’inizio 
del 1954, inferiore a quello del prodotto na- 
turale. La trasformazione della gomma sin- 
tetica esige, però, un’apparecchiatura mecca- 
nica diversa da quella impiegata per la lavo- 
razione del caucciù; e ciò costituisce un fre- 
no per molti produttori. E’ stata prospettata 
la possibilità di una coesistenza dei due pro- 
dotti per l’impiego di ciascuno di essi nel 
campo più appropriato alle rispettive carat- 
teristiche. Risultati eccellenti ha dato recen- 
tamente la «reclaimed rubber», un composto 
di gomma naturale e gomma sintetica. (M. P.) 


(3090) EE (257) 19 

ALLEN G. C., Produzione industriale e pro- 
duttività in Giappone («Westminster Bank 
Review», London, agosto 1955). 


Il volume delle esportazioni giapponesi è 
ancora molto inferiore — è probabilmente 
meno della metà — del volume prebellico. Il 
successo nel settore delle esportazioni dipende 
molto dall’efficienza industriale. Secondo al- 
cune stime la produttività sarebbe aumentata 
nel 1954 rispetto al 1936, del 15%; si ritiene 
tuttavia che tenendo conto anche della pic- 
cola industria questo incremento non sia sta- 
to raggiunto. Si potrebbe pensare che l’effi- 
cienza industriale in Giappone faccia leva 
sul fattore lavoro; in realtà vi sono stati 
dei mutamenti sul mercato del lavoro che 
hanno aumentato i guadagni mensili della 
mance d’opera seppure non allo stesso ritmo 
dell’aumento della produzione. In molte in- 
dustrie le più alte remunerazioni orarie non 
sono state interamente neutralizzate dall’au- 
mentata produttività. Anche l’energia è più 
cara che non prima della guerra. Questi fat- 
tori ostacolano la capacità di concorrenza del- 
le industrie chimica e meccanica, specie quella 
pesante. Migliori sono le prospettive nel set- 
tore tessile in cui vi è una alta produttività, 
ma le cui esportazioni sono in diminuzione. 
Il Giappone ha creato nuove possibilità di e- 
sportazione con le industrie ceramica e ottica. 
In generale l’industria giapponese non di- 
mostra di avere ancora superato le conse- 
guenze della guerra e, tecnicamente, di es- 
sersi messa al passo con i concorrenti ocei- 
dentali. (1. M.) 


(3091) EE (251) 19 
L’industrializzazione della Cina (« L’Econo- 
mie », Paris, 15 settembre 1955). 


Sotto l’occupazione giapponese ebbe inizio 
in Cina. l’industrializzazione della regione 
nord-orientale, dove hanno sede le grandi 
miniere di carbone e di ferro. Fino al 1949 
furono essenzialmente i capitali giapponesi, 
inglesi, americani, francesi e tedeschi a fi- 
nanziare la costruzione di centrali elettriche, 
di ferrovie, di installazioni portuali, di indu- 
strie trasformatrici; da allora, i beni stra- 
nieri sono stati confiscati e nazionalizzati, 
per cui gli investimenti sono attualmente ali- 
mentati dalle imposte e dall’« accumulazio- 
ne socialista », e cioè dalla parte prelevata 
dallo Stato sulla produzione a spese dei la- 
voratori e dei consumatori. I contadini, che 
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costituiscono i °/, della popolazione, subi- 
scono in particolare questo onere. La man- 
canza di un’industria pesante costituisce un 
grave ostacolo per l’economia cinese, perchè 
rende impossibile la produzione dei beni di 
equipaggiamento indispensabili per la realiz- 
zazione del programma di industrializzazio- 
ne. Non essendo stata riconosciuta dalla 
maggioranza dei paesi occidentali, la Cina 
comunista stenta a stabilire con essi rap- 
porti commerciali; d’altra parte, gli aiuti 
dall’URSS e dai paesi satelliti sono limita- 
ti, in quanto essi stessi mancano di beni di 
equipaggiamento. Il governo ‘sovietico ha 
promesso alla Cina di cooperare alla moder- 
nizzazione o alla costruzione di 141 grandi 
complessi industriali; secondo il primo pia- 
no quinquennale, entro il 1958 è prevista, in- 
fatti, la costruzione (o ricostruzione) di 600 
imprese industriali e, particolarmente, di 
« combinats » metallurgici e di officine mec- 
caniche. Alla fine del 1954 soltanto 51 di es- 
se sono entrate in funzione; e si dubita che 
alcune possano entrare in attività prima che 
sia trascorsa una dozzina d’anni. (M. P.) 


(3092) EE (116) 19 

L’industria tessile francese e il problema dei 
salari (« L’Economie », Paris, 15 settem- 
bre 1955). 


Il contagio delle rivendicazioni salariali 
potrebbe colpire l’industria tessile francese 
attraverso due vie: 1) quella geografica, 
poichè è nell’ovest della Francia — regione 
in cui più ferve il movimento sindacalista — 
che sono localizzati parecchi importanti sta- 
bilimenti tessili; 2) quella professionale, da- 
to che tali stabilimenti occupano personale 
specializzato, che cercherebbe di impiegarsi 
nelle officine metallurgiche e meccaniche vi- 
cine se queste offrissero salari maggiori. Si 
prevede che, prima o poi, gli operai tessili 
chiederanno un aumento delle paghe, il che 
porrà un delicato problema. La situazione e- 
conomica dell’industria tessile è, infatti, 
piuttosto debole. L'industria cotoniera ha 
risentito le conseguenze della perdita del 
mercato indocinese e della liberazione degli 
scambi. L’industria laniera teme che la ri- 
duzione degli esoneri fiscali all’esportazio- 
ne, di recente approvata, abbia a precluder- 
le un buon numero di mercati; in effetti 
questo provvedimento tende a controbilan- 
ciare i vantaggi derivanti all’industria in 
generale dall’applicazione della tassa sul va- 


lore aggiunto e dall’introduzione del siste- 
ma di esonero fiscale sugli investimenti. La 
industria tessile, però, essendo caratterizzata 
da un tasso d’investimento al disotto della 
media, viene ad esser danneggiata dalla nuo- 
va riforma fiscale ed è, anzi, più gravata 
che in passato. (M. P.) 


IV. - PROBLEMI DEL COMMERCIO INTERNO - 
PREZZI - Consumo. 


(3093) EE (11) 55 

I prezzi dei prodotti petroliferi nell’Europa 
Occidentale (« Ricerche Economiche », Ve- 
nezia, marzo-aprile 1955). 


Il grande sviluppo della capacità di raffi- 
nazione nell’Europa Occidentale e il forte 
aumento della produzione petrolifera nei 
paesi del Medio Oriente avrebbero dovuto ri- 
percuotersi sulla struttura dei prezzi. Questi 
invece permangono strettamente legati ai 
prezzi degli S. U. che, in genere, hanno costi 
di produzione assai più elevati. Il fatto che 
i prezzi del petrolio grezzo si livellino nei 
luoghi di consegna non significa che il mer- 
cato mondiale del petrolio sia concorrenzia- 
le. Il rapporto tra il prezzo e il costo (mar- 
ginale) non è più il regolatore dell’offerta 
del grezzo, nè della ripartizione geografica 
di questa produzione nel mondo. Produzione 
e distribuzione del petrolio e dei suoi pro- 
dotti sono regolate in Europa dal cartello 
che ha ritenuto opportuno legare i prezzi del 
Medio Oriente a quelli fissati dalle auto- 
rità degli S. U., che non seguono le leggi 
della domanda e dell’offerta, ma le diretti- 
ve della politica di conservazione intese ad 
evitare il ribasso dei prezzi del grezzo. Nel 
campo dei prodotti raffinati si fa dipendere 
il livello dei prezzi non dal costo reale di 
raffinazione, ma dai prezzi di raffineria e 
di trasporto dell’emisfero occidentale per 
prodotti provenienti dall’emisfero orientale. 
Tale struttura dei prezzi incoraggia troppo 
le raffinerie europee ad adottare strutture 
di produzione identiche a quelle statunitensi 
che non corrispondono alle esigenze della do- 
manda europea. (I. M.) 


(3094) (PE) (412) 47 
ALLEN P., La fissazione automatica del prez- 
zo del latte (« L’Actualité Economique », 
Montréal, aprile-giugno 1955). 
Il prezzo del latte non soddisfa nè i pro- 
duttori nè i consumatori canadesi. Fino a ven- 
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ti anni fà il prezzo del latte seguiva la leg- 
ge della domanda e dell’offerta; ma in se- 
guito all’urbanizzazione della popolazione, 
all’aumentata domanda del prodotto e al nu- 
mero crescente dei produttori, lo Stato ha 
dovuto intervenire e regolare le contese tra 
le parti interessate. Il prezzo può essere fis- 
sato per ordinanza in base a lunghe consul 
tazioni. Per evitare queste difficoltà si vie- 
ne preferendo la fissazione automatica del 
prezzo del latte per mezzo di formule appro- 
priate. Per il mercato di Toronto è stata 
preparata una formula che è adottata già da 
due anni. Dal lato della domanda la formula 
tiene conto dell’indiee dei guadagni settima- 
nali degli operai e dell’indice dei prezzi al- 
l’ingrosso; dal lato dell’offerta sono intro- 
dotti quattro indici: quello delle derrate e 
dei servizi utilizzati nelle fattorie e che ri- 
flette gli elementi del costo di produzione 
del latte e quelli dei prezzi del burro, del 
formaggio e del latte evaporato. La formula 
si applica a ciascun mese, per riflettere le 
variazioni stagionali, moltiplicando il tota- 
le degli indici ponderati (fattore di corre- 
zione del prezzo di base) per il prezzo base 
ossia per il prezzo di un periodo indicativo 
e dividendo per cento. (I. M.) 


(3095) EE (511) 44 

KLEIN L. R., L’elasticità della domanda del 
caffè negli Stati Uniti («Revista del 
Banco de la República », Bogotá, giugno 
1955). 


Il calcolo effettuato in base all’andamen- 
to dei prezzi all’ingrosso delle importazioni 
nel periodo 1952-54 fornisce i seguenti ri- 
sultati: 1) a livelli di prezzo moderati, quali 
quelli del 1952 e degli inizi del 1953, l’ela- 
sticità è bassa; 2) a livelli di prezzo più e- 
levati, quali quelli dell’estate 1954, l’elasti- 
cità diventa invece maggiore dell’unità. Una 
volta però che i consumatori dovessero es- 
sersi abituati ai livelli di prezzo più elevati 
è probabile che finirebbero per reagire me- 
no sensibilmente alle fluttuazioni di prezzo 
che, in corrispondenza a tali livelli, doves- 
sero verificarsi. Calcoli effettuati su dati del 
periodo 1910-1952 (eselusi gli anni dal 1942 
al 1945) confermano la natura inelastica del- 
la domanda del caffè negli Stati Uniti. 

(Vv. s.) 


(3096) EE 16 
Hore H. e Foore R., I fattori che in- 
fluenzano i prezzi del caffè («Journal of 
Farm Economies », Menasha, agosto 1955). 


All’inizio del 1954 il prezzo del caffè au- 
mentò decisamente. Sorse allora la questio- 
ne se gli aumenti del prezzo erano o meno 
giustificati dalla situazione dell’offerta e 
della domanda. Una analisi statistica è stata 
condotta per rispondere a tale quesito. Al- 
l’analisi si opponevano ostacoli quali l’im- 
precisione dei dati, la difficoltà di misura- 
zione di fattori istituzionali, la non disponi- 
bilità dei dati relativi al consumo e infine 
l’impossibilità di rappresentare con dati, 
fattori che influenzano il consumo. Venne 
costruita un’equazione esprimendo ciascun 
fattore relativo all’offerta come un rappor- 
to a un appropriato fattore relativo alla do- 
manda. Vennero così posti in relazione due 
tipi di variabili: 1) prezzo e 2) offerta e- 
saurita dalla domanda. Poichè vi era più di 
un fattore dell’offerta fu necessaria una 
equazione di regressione multipla. Si trovò 
che i principali fattori connessi con il ridot- 
to valore delle importazioni per libbra di 
caffè durante il periodo 1882-1949 erano a) 
stocks mondiali disponibili al principio del- 
l’anno mercantile rispetto ai livelli correnti 
del consùmo mondiale e b) produzione brasi- 
liana disponibile per l’esportazione rispetto 
ai livelli correnti delle esportazioni brasilia- 
ne. Le fluttazioni connesse con questi fattori 
dell’offerta e della domanda sono state ac- 
centuate dalla posizione cielica del mercato. 
Quando l’equazione fu applicata ai dati per 
gli anni più recenti si trovò che gli au- 
menti nel valore delle importazioni erano 
in linea con le aspettative storiche. (I. M.) 


V. - PROBLEMI 


Borsn. 


(3097) EE (332) 41 

Il sistema bancario in Etiopia («Report on 
Economie Conditions and Market Trends > 
della State Bank of Ethiopia, Addis A- 
baba, maggio 1955). 


BANCARI E MONETARI - 


L'attività bancaria in Etiopia ha circa 
mezzo secolo di storia. La State Bank of E- 
thiopia fu costituita con proclama imperia- 
le il 26 agosto 1942 e aperta al pubblico 
nell’aprile 1943. Attualmente essa ha 15 fi- 
liali nelle principali città dell’Impero e 33 
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corrispondenti in 17 diversi paesi. Il capitale 
della State Bank, interamente sottoscritto 
dal Ministero delle Finanze, è stato portato 
con successivi aumenti a 5 milioni di dollari 
etiopici. Nel decennio 1944-1954 le attività 
totali della banca sono aumentate da 16 a 
300 milioni di dollari etiopici. Anche il to- 
tale dei depositi ha raggiunto il livello re- 
cord di 120 milioni di dollari etiopici. Rimar- 
chevole è stato, negli ultimi tre anni, l’au- 
mento dei profitti. Il totale degli impiegati 
della sede centrale e delle filiali ha raggiun- 
to nel 1954 le 574 unità. (Vv. 8.) 


(3098) (PE) (111) 12 
Il controllo del credito (« Barclays Bank Re- 
view», London, agosto 1955). 


Durante gli ultimi mesi le banche britan- 
niche si sono sforzate di ridurre il volume 
dei crediti concessi e di evitare che il tasso 
di liquidità cada sotto il livello minimo con- 
venzionale del 30%. Una indicazione della 
pressione esercitata sul sistema bancario du- 
rante i primi sei mesi dell’anno è data dal 
fatto che dal 31 dicembre scorso al 30 giu- 
gno 55 i depositi delle «clearing banks » 
sono diminuiti di 431 milioni di Lst. rispet- 
to ai 161 milioni dello stesso periodo 1954; 
le attività liquide delle banche scesero di 420 
milioni rispetto ai 304 milioni dell’anno 
seorso; gli investimenti scesero di 254 milio- 
ni rispetto a un aumento di 36 milioni; i ere- 
diti concessi aumentarono di 289 milioni ri- 
spetto a un aumento di 130 milioni. La di- 
minuzione dei depositi è stata accentuata 
dall’attrazione esercitata dai Buoni del Te- 
soro. Vi sono poche speranze che tale atteg- 
giamento delle banche muti in un prossimo 
futuro tanto più che il Cancelliere ha pro- 
messo una politica contro l’inflazione e per 
alleviare la pressione della domanda interna 
sembra voglia attuare fermamente una poli- 


tica di restrizione del credito. (I. M.) 
(3099) EE (111) 55 
Disinflazione mediante il carbone? («The 


Banker », London, agosto 1955). 


Il prezzo del carbone è aumentato del 
18%: ciò significa un movimento verso un 
prezzo economico. Esso si aggiunge agli au- 
menti del complesso dei costi: nella prima 
metà del 1955 i salari sono aumentati del 
5%, le tariffe ferroviarie del 742%, il prez- 
zo dei materiali importati del 4% rispetto 
alla media del 1954. Il Governo tuttavia ha 


presentato l’aumento del prezzo del carbo- 
ne come uno strumento disinflazionista. Il 
principio è che l’aumento del prezzo di una 
merce diminuirà la domanda per quella mer- 
ce e per le altre sino a che il potere d’acqui- 
sto del pubblico non aumenta corrisponden- 
temente. Nel breve andare, quindi, l’effetto 
sul consumatore ha tale natura: appena i 
produttori possono rivalersi dell’aumento dei 
costi sui consumatori, la domanda diminui- 
sce. Ma dopo l’impulso iniziale e nel lungo 
andare si manifesta la pressione per ottene- 
re aumenti di salario. In tale caso è possi- 
bile rigettare o differire tali richieste oppu- 
re ci si limita a valersi dei benefici dell’im- 
pulso disinflazionista durante il periodo de- 
gli accordi. Il risultato netto deriva dalla 
misura in cui la seconda influenza inflazio- 
nista sui salari non neutralizzi i primi im- 
pulsi disinflazionisti sul consumo. Se il clima 
è favorevole, come lo è attualmente, alle ri- 
chieste dei sindacati, i salari seguono la ten- 
denza dei prezzi. Ci vorrà, quindi, una gran- 
de fermezza del Governo per permettere che 
aumenti come quello del prezzo del carbone 
sì limitino ad avere effetti disinflazionisti. 


(I. M.) 


(3100) EE (214) 26 
La nuova Banca Centrale di Israele (« The 
Banker », London, agosto 1955). 


In Israele la struttura del credito è assai 
inflessibile, non esiste un mercato monetario 
organizzato e fino al dicembre 1954 non esi- 
steva una Banca Centrale. La nuova Banca 
di Israele dovrebbe ora essere in grado di 
creare un adeguato mercato monetario. Nei 
primi sei anni di indipendenza del paese al- 
cune funzioni della Banca Centrale erano 
state affidate alla Banca Leumi-le-Israel, 
ereata dall’Organizzazione Sionista Mondia- 
le, mentre il controllo delle banche commer- 
ciali restava al Bank Examiner e il control- 
lo e la politica degli scambi erano di com- 
petenza del Ministro delle Finanze. Questa 
situazione poteva avere solo carattere transi- 
torio. Si è giunti così alla creazione della 
Banca Centrale con capitale fornito dal Go- 
verno. Le funzioni della Banca sono defi- 
nite dalla Legge sulla Banca di Israele: 
«amministrare, regolare e dirigere il siste- 
ma monetario, creditizio e bancario secondo 
la politica del Governo e promuovere con 
misure monetarie: (a) la stabilizzazione del 
valore della moneta in Israele e all’estero; 
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(b) un alto livello di produzione, impiego, 
reddito nazionale e investimento di capitali 
in Israele ». Allo scopo la Banca è stata do- 
tata del potere di compiere tutte le attività 
normalmente affidate a una banca centrale. 


(I. M.) 

(3101) PE (111) 4 
HoBson O., Si può fermare  l’inflazione? 
(« National Provincial Bank Review», 


London, agosto 1955). 
In Gran Bretagna a partire dal 1947 il 


costo della vita è aumentato di una media 
annua del 5%. La causa della presente infla- 
zione, che danneggia larghe categorie con 
remunerazioni basse e non facilmente ritoc- 
cabili e la categoria dei pensionati, è essen- 
zialmente connessa alle eccessive pretese in 
materia di salari. Eppure è di moda ammet- 
tere e anche approvare un certo grado di 
inflazione progressiva come necessaria a pre- 
servare il «pieno impiego ». I dirigenti di 
entrambi i grandi partiti si sono impegnati a 
mantenere sia il pieno impiego che il potere 
d’acquisto della sterlina. Sino ad oggi essi 
hanno evitato la scelta imbarazzante tra le 
due cose; comunque la scelta non è tra sta- 
bilità e pieno impiego, ma tra stabilità e so- 
vra impiego. Senza dubbio l’inflazione può 
essere fermata mediante l’uso dei mezzi mo- 
netari unitamente alla restaurazione della 
convertibilità della sterlina a una parità fis- 
sa e non fluttuante. Il tasso bancario sarà 
in grado di agire contro l’inflazione se l’o- 
pinione pubblica gli permetterà di operare. 
L’opinione ‘pubblica deve convincersi che 
l’inflazione è un pericolo maggiore che un 
po’ di disoccupazione e che se l’inflazione 
progredisce il pieno impiego è in grave peri- 
colo. (I. M.) 


(3102) (PE) (412) 12 

Il rialzo dei tasso di sconto della Banca del 
Canada (« L’Echo de la Bourse», Bru- 
xelles, 15 settembre 1955). 


La Banca del Canada ha rialzato il tasso di 
sconto dall’11 al 2%. Nessuna minaccia se- 
ria d’inflazione si era manifestata nel pae- 
se: l’unico sintomo era stato un certo au- 
mento del volume dei prestiti bancari, mo- 
tivato dalla diffusione del sistema di vendi- 
te rateali e dall’accrescimento degli stocks 
industriali e commerciali. Il governo cana- 
dese ha scarse ragioni per intraprendere una 
severa politica di restrizione del credito; an- 
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zitutto, non è certo che il «boom» abbia 
a manifestarsi con la stessa intensità fino 
alla fine dell’anno, mentre si delinea già un 
certo rallentamento dell’attività delle indu- 
strie automobilistica e delle costruzioni — le 
due che hanno maggiormente contribuito a 
determinare l’attuale fase di espansione. 
Inoltre, è necessario considerare l’eventuale 
verificarsi, all’inizio dell’inverno, di una 
certa disoccupazione, la cui importanza ave- 
va causato, l’anno scorso, non lievi preoccu- 
pazioni. Benchè le misure adottate siano sta- 
te lievi — e tali, è probabile, si manterran- 
no — la Borsa ne ha risentito: le quotazioni, 
dopo aver raggiunto il loro massimo alla fi- 
ne di luglio, hanno segnato un repentino ri- 
basso ai primi di agosto. In seguito sono ri- 
salite lievemente, ma il livello delle transa- 
zioni sì è mantenuto basso. (M. P.) 


(3103) EE (415) 12 
Il credito rateale negli Stati Uniti (« The 
Statist », London, 17 settembre 1955). 


Il continuo aumento del volume dei credi- 
ti rateali ha determinato il sorgere di due 
correnti d’opinioni contrarie. La prima so- 
stiene che il cittadino statunitense sta con- 
ducendo un tenore di vita al di sopra delle 
sue possibilità e ciò è dannoso all’economia 
del paese, in quanto può provocare il declino 
del potere d’acquisto; il sistema rateale per- 
mette al consumatore di acquistare imme- 
diatamente, ma non di acquistare di più, os- 
sia lo avvantaggia dal lato «tempo » e non 
dal lato «quantità », mentre lo aggrava de- 
gli interessi e di altri oneri relativi al mu- 
tuo. La corrente opposta controbatte che la 
maggior parte dei consumatori non riusci- 
rebbe mai ad accantonare le somme neces- 
sarie per tali acquisti; la rateazione, quindi, 
è l’unica via per creare il «risparmio » da 
impiegare per ottenere i beni che essi deside- 
rano. (Al riguardo, è interessante osservare 
che, ad es., le automobili vengono oggi molto 
spesso classificate dagli economisti come un 
componente del risparmio totale). Tale ge- 
nere di investimento alimenta la produzione 
e stimola l’attività industriale tanto quanto 
gli investimenti governativi e privati. In 
tutto il paese i crediti rateali riguardano per 
il 50 % l’industria automobilistica; nel 1929 
tale proporzione era del 64 %, Nel periodo 
bellico si rilevò un certo soppravvento delle 
vendite a pronti; al termine del conflitto il 
sistema si è nuovamente affermato. L’im- 
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porto complessivo delle vendite rateali di au- 
tomobili è passato da $ 455 milioni nel 1946 
a $ 13 miliardi alla metà del corrente anno. 

(M. P.) 


(3104) (PE) (111) 12 
Denaro più caro in tutto il mondo («The 
Banker », London, settembre 1955). 


Il movimento verso denaro più caro ha as- 
sunto carattere mondiale. Nella prima decade 
di agosto non meno di cinque banche centrali, 
tra cui quella degli S. U., hanno elevato il 
tasso di sconto. Ciò tuttavia non dimostra 
che i mercati mondiali hanno come già in 
passato raggiunto strette interdipendenze, 
sebbene la tendenza sia in tal senso. Come 
pure il livello crescente dei tassi non dimo- 
stra che i presenti turbamenti dell’economia 
britannica non sono peggiori di quelli dei 
suoi concorrenti, ma anzi deve suggerire le 
maggiori fermezza e vigilanza. Oltre alla 
Gran Bretagna hanno elevato il tasso di 
sconto e hanno applicato altre misure restrit- 
tive S. U., Germania, Canadà, Nuova Ze- 
landa, Giappone, Belgio, Danimarca, Svezia, 
Norvegia, Turchia e Austria. Attualmente è 
da presumere che la capacità mondiale nel 
frenare l’inflazione sia maggiore di quella 
che si aveva durante il boom coreano. L’e- 
spansione interna si è rivelata in tutti i pa- 
esi occidentali, ma solo nel Regno Unito ha 
turbato la bilancia dei pagamenti. Tale e- 
spansione è ugualmente evidente negli S. U. e 
si deve sperare nel successo di questo paese 
nel contenere il nuovo boom nei limiti della 
stabilità interna perchè si possa evitare un 
nuovo «round » d’inflazione mondiale. 

(I. M.) 


VI. - LE FINANZE PUBBLICHE. 


(3105) EE (131) 9 

DE Meo G., Un tentativo di determinazione 
del carico tributario nelle regioni italiane 
(« Moneta e Credito », Roma, 1°-2° trime- 
stre 1955). 


Con le riserve derivanti dalle ipotesi adot- 
tate, l’indagine eseguita per l’esercizio 1952- 
1953 dimostra che l’incidenza effettiva del- 
l’imposizione erariale ordinaria risulta pari 
al 92,5% della percussione nell’Italia setten- 
trionale, al 94,5 % nell’Italia centrale, al 
140,9% nell’Italia meridionale, ed al 182,6% 
nell’Italia insulare. Rispetto al complesso del 
paese, l’Italia settentrionale è sottoposta a 
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un carico tributario effettivo apprezzabil- 
mente inferiore alla potenzialità economica 
misurata dal reddito. Per le altre ripartizio- 
ni geografiche, invece, le percentuali dell’in- 
cidenza superano quelle del reddito. Le Re- 
gioni si differenziano fra loro molto più per 
la percentuale della percussione rispetto al 
reddito che per la percentuale dell’incidenza. 
Il sistema tributario italiano accoglie in so- 
stanza il principio della proporzionalità del- 
l’imposta al reddito, nonostante le notevolis- 
sime differenze della potenzialità economica 
delle ripartizioni geografiche. (V. 8.) 


(3106) EE (114) 9 
Necessità di una riforma fiscale (« L’Echo 
de la Bourse », Bruxelles, 31 agosto 1955). 


Attraverso l’imposizione fiscale lo Stato 
belga si fa la parte del leone con gli utili del- 
le società, la cui attività è finanziata dal ri- 
sparmio dei privati. La Société Générale de 
Belgique ha dedicato un intero capitolo della 
sua relazione annuale alla dimostrazione della 
necessità di un’ampia riforma fiscale, segna- 
lando la disparità del trattamento fiscale 
fra capitale soggetto a rischio e fondi di pre- 
stito, e descrivendo lo sforzo enorme che le 
imprese devono compiere per compensare 
l’apporto del risparmiatore; infatti, per sod- 
disfare le esigenze del fisco occorre che l’u- 
tile sia pari al doppio della redditività ac- 
cordata al titolo. Le disposizioni governative 
volte a favorire l’acquisto di materiali ed 
equipaggiamenti moderni e la costruzione di 
stabilimenti industriali sono sempre accolte 
con entusiasmo; ma l’esenzione fiscale era 
accompagnata dalla concessione di crediti 
parastatali ad un tasso di interesse ridotto e 
da sovvenzioni dirette. Questo sistema urta 
contro l’ortodossia economica; allarga la sfe- 
ra di ingerenza dello Stato e crea una con- 
correnza privilegiata di questi prestiti ri- 
spetto a quelli concessi dalle banche. E” evi- 
dente la necessità dell’applicazione di misure 
di carattere rivoluzionario, atte a consentire 
alle imprese l’accesso al mercato dei capitali 
e a rendere a quest’ultimo la sua giusta po- 
sizione nell’economia nazionale. Si è parlato 
di ridurre l’imposta di Ricchezza Mobile che 
assorbe circa un terzo del dividendo pagato 
agli azionisti, e di concedere facilitazioni fi- 
scali per gli ammortamenti. Come affermato 
dal Ministro delle Finanze «soltanto un ri- 
sparmio ben remunerato può fornire i mezzi 
per compiere la rivoluzione industriale ». 

(M. P.) 


66 


874 


Regesti emerografici 


VII. - SCAMBI CON L'ESTERO - BILANCIA DEI 
PAGAMENTI - PROBLEMI VALUTARI. 


(3107) EE (0) (4) 

HEILPERIN M. A., Liquidità internazionale e 
convertibilità monetaria (1928 e 1955) 
(« Rivista di Politica Economica >, Roma, 
giugno 1955). 


Dopo l’arresto dell’inflazione e l’adozione 
de facto di una disciplina monetaria da parte 
di molti paesi occidentali, l’insufficiente li- 
quidità internazionale è il principale osta- 
colo al ritorno a una convertibilità moneta- 
ria integrale. Il problema della liquidità in- 
ternazionale si è già posto, in relazione al ri- 
torno alla. convertibilità, intorno al 1920-1928. 
Allora tale problema non ebbe la giusta solu- 
zione, mentre si sarebbe dovuto raddoppiare 
il prezzo dell’oro come erano raddoppiati 
quasi tutti i prezzi. L’aumento del prezzo 
mondiale dell’oro avrebbe reso la produzione 
del metallo più redditizia e l’avrebbe accre- 
sciuta fortemente. Nel 1952 un Comitato della 
Camera di Commercio Internazionale si oc- 
cupò del problema. Gli esperti convennero 
che l’aumento del prezzo mondiale dell’oro 
avrebbe offerto una rapida ed efficace solu- 
zione; dato però l’atteggiamento di taluni pae 
si, tra cui gli S.U., essi hanno raccomandato 
la costituzione di « Fondi di Convertibilità » 
per alimentare le riserve dei paesi a debole 
liquidità. Il ricorso al credito è tuttavia alea- 
torio e solo un aumento del prezzo dell’oro 
dal 50 al 100% potrà fare evitare gli incerti 
delle convertibilità limitate e dei cambi flut- 
tuanti. (I. M.) 


(3108) EE (611) 46 

Merry D. H., L’Australia come parte del- 
l’area della sterlina (« Lloyds Bank Re- 
view », London, luglio 1955). 


Le statistiche del commercio estero del- 
l’Australia mettono in evidenza l’alternarsi 
di un anno favorevole ed uno sfavorevole. La 
tendenza si è accentuata dal 1950. Le restri- 
zioni alle importazioni adottate hanno susci- 
tato critiche e commenti sfavorevoli. Ma, no- 
nostante il crescente sviluppo delle proprie 
industrie, si può prevedere che l’Australia 
continuerà ad importare una quantità impor- 
tante di prodotti manufatti. Lo sviluppo in- 
dustriale dell’Australia non provocherà, a 
lungo andare, alcuna perdita di mercati per 
la Gran Bretagna. Non sembra che il com- 
mercio estero dell’Australia debba causare 


difficoltà croniche per la bilancia dei paga; 
menti dell’area della sterlina. (V. 8.) 


(3109) (PE) (111) 46 
Ed ora, quanto è prossima la convertibilità? 
(« The Statist », London, 13 agosto 1955). 


Non molto tempo fa sembrava che la Gran 
Bretagna stesse per mettersi a capo delle na- 
zioni dell’Europa Occidentale per muovere 
decisamente verso la convertibilità. La con- 
cessione che l’Exchange Equalisation Ac- 
count estendesse le sue operazioni sui mer- 
cati oltreoceano sembrava il primo passo 
verso una unificazione dei tassi delle sterline 
prima della formale instaurazione del siste- 
ma di monete convertibili. Ora il Cancelliere 
dello Scacchiere ha fatto capire che non vi 
saranno altri progressi verso la convertibilità 
finchè le misure prese per rafforzare la si- 
tuazione interna non daranno concreti risul- 
tati. I paesi continentali d’altro canto non 
sembra vogliano affrontare l’avventura senza 
la partecipazione britannica. Ciò significa che 
non ci sì muoverà verso la libertà delle mu- 
nete prima della metà del 1956. (I. M.) 


(3110) EE (121) 46 
Problemi del commercio tedesco (« Finanz 
und Wirtschaft », Zirich, 26 agosto 1955). 


Benchè ancora in Germania Occidentale 
non si disponga di statistiche precise riguar- 
danti il periodo postbellico, la composizione 
del prodotto sociale rivela che in questo pae- 
se la posizione del commercio nell’economia 
nazionale non ha, rispetto all’anteguerra, ri- 
portato danni. Naturalmente, accanto ad im- 
prese commerciali che hanno successo ve ne 
sono altre che non l’hanno; e s’affaccia la 
questione se per il commercio sia più conve- 
niente attenersi ad una politica del ceto me- 
dio, o sociale, quale in complesso si segue a 
riguardo dell’agricoltura, oppure ad una po- 
litica di mercato con libera concorrenza. Il 
commercio della Germania Occidentale si tro- 
va di fronte all’alternativa di scegliere o il 
rischio e le opportunità offerte dalla libertà, 
o una sicurezza ottenuta mediante protezioni 
e contigenti, con tutti i relativi svantaggi 
dello Stato amministrato dal centro, delle re- 
strizioni poste alla concorrenza, all’esercizio 
professionale ed alla libertà di produz op. 
A causa dell’influsso su di esso esercitato 
dal dirigismo nazionalsocialistà il commercio 
della Germania Occidentale ha in gran parte 
smarrito il senso dei compiti economici ch’es- 


so ha da assolvere, ma che non può assolvere 
senza abbondanza di capitale. La penuria di 
questo — conseguenza di una duplice infla- 
zione, del sequestro all’estero dei beni patri- 
moniali tedeschi, di una pressione tributaria 
che sempre nel dopoguerra ne ha ostacolato 
la formazione — è proprio la principale ra- 
gione per cui il commercio della Germania 
Occidentale non può oggi esplicare una sua 
azione congiunturale di cuscinetto. D'altro 
canto, è da rilevare ch’esso si è da non molto 
avvantaggiato in seguito alle misure di li- 
beralizzazione nella sfera degli scambi con 
l’estero ed all’allentamento del controllo sulle 
divise. Naturalmente i dubbi. che ancora sus- 
sistono contro le discriminazioni politico-com- 
merciali e contro i rischi politico-monetari so- 


no — almeno fintantochè non sia stata rista- 
bilita ovunque la convertibilità — più che 
giustificati. (M. I. A.) 
(3111) (PE) (0) 4 


SCHMITT M., OECE e convertibilità (« Der 
Volkswirt », Frankfurt a. M., 27 agosto 
1955). 


L’« accordo monetario europeo » e l’istitu- 
zione d’un « fondo europeo », deciso contem- 
poraneamente al prolungamento dell’UEP, 
creano garanzie reali per evitare un regresso 
nell’ambito della liberalizzazione del com- 
mercio ed una ricaduta nel bilateralismo e 
nella discriminazione. Con queste decisioni, 
tuttavia, non è certo risolto ogni problema, 
nè sono date tutte quante le garanzie. Ma ri- 
spetto a precedenti periodi del commercio 
mondiale è oggi subentrato qualcosa di fon- 
damentalmente nuovo: la collaborazione isti- 
tuzionalmente agganciata ha preso il posto 
dell’automatismo anonimo. Questa collabora- 
zione è anzitutto necessaria per affrontare, 
con regole di gioco internazionalmente con- 
cordate e controllate, i molti e difficili pro- 
blemi del periodo di transizione. S’è, inoltre, 
fatta strada la coscienza della necessità di 
opportune misure affinchè il passaggio alla 
libera convertibilità dall’attuale stato di con- 
trollo sulle divise, di protezionismo e di bi- 
lateralismo avvenga quanto meno con un mi- 
nimo di turbamenti e di perdite: il necessario 
adattamento si attuerà più rapidamente se i 
partecipanti saranno assolutamente risoluti a 
perseguire fino in fondo, a qualunque costo, 
tutte le tappe e tutte le fasi. In conseguenza 
di ciò — come bene appare dalle ultime re- 
lazioni annuali della Banca dei Regolamenti 
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Internazionali e del GATT — s’è verificato 
un ulteriore allargamento degli scambi com- 
merciali internazionali. In tal modo sempre 
più vanno realizzandosi le condizioni d’una 
convertibilità de facto, rispetto alla quale 
l’ultimo passo, anzichè un mutamento note- 
vole, altro più non significherà che l’ultimo 
atto formale. (M. I. A.) 


VIII. - PROBLEMI DEI TRASPORTI E DELLE 
COMUNICAZIONI. 


(3112) EE (114) 49 

DE BosscHERE A., L’espansione economica 
belga e la marina mercantile (« Société 
Belge d’Etude & d’Expansion - Bulletin 
Bimestriel », Liège, maggio-giugno-luglio 
1955). 


La politica di Leopoldo II non aveva po- 
tuto dissociare lo sviluppo di una marina 
mercantile nazionale e la necessità di una 
spinta espansionista dell’economia del paese. 
Lo sviluppo della marina mercantile belga 
ha ricevuto gravi danni dalla seconda guerra 
mondiale. Nel 1947, tuttavia, era evidente 
una marcata ripresa, ma dal 1950 il tonnel- 
laggio mercantile ha la tendenza a stabiliz- 
zarsi. Questo fatto indica che in Belgio vi è 
un problema della marina mercantile che 
preoccupa i sostenitori dell’espansione econo- 
mica. Nel piccolo cabotaggio come sulle rotte 
internazionali gli armatori belgi subiscono 
la concorrenza olandese e tedesca. Inoltre gli 
armatori belgi non godono, come altri arma- 
menti, di tutte quelle misure comprese nel 
termine « discriminazione », nè di facilita- 
zioni fiscali. Ci si chiede se il Parlamento 
non potrebbe fare nulla in questo settore 
particolare. (I. M.) 


(3113) EE (121) 24 

H. T., La ricostituzione della marina mer- 
cantile tedesca (« Neue Zircher Zeitung >, 
Zürich, 3 luglio 1955). 


La marina mercantile tedesca ha di 
nuovo raggiunto un tonnellaggio pro ca- 
pite pari a quello del 1937. Questa rico- 
struzione non sarebbe stata possibile senza 
un massiccio contributo pubblico, che, sotto 
forma di prestiti, ha raggiunto nella prima- 
vera del 1955 la somma di 410 milioni di 
DM. Altri prestiti per 300 milioni di DM fu- 
rono accordati dal fondo speciale dell’ERP. 
Circa un miliardo dovrebbe esser derivato 
alle compagnie di navigazione tedesche in 
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forma di sussidi o di prestiti esenti da inte- 
ressi in base alle agevolazioni fiscali previste 
dall’art. 7 d. della legge dell’imposta sul red- 
dito. Ormai la prima fase della ricostruzione 
navale può considerarsi chiusa. Il termine 
per le agevolazioni tributarie in base all’art. 
7 d. è spirato. Il reperimento di nuove fonti 
di finanziamento è richiesto dalla necessità 
di costruire altre navi per un tonnellaggio di 
1 milione e di riparare quelle invecchiate. E- 
saurite le possibilità del finanziamento in- 
terno, si ritiene sia giunto il momento di far 
ricorso al capitale estero, in particolare a 
quello svizzero. Già le autorità tedesche 
hanno assicurato che le maggiori agevola- 
zioni sarebbero accordate agli eventuali cre- 
ditori esteri: le autorizzazioni potrebbero 
essere ottenute senza difficoltà e nel minor 
tempo possibile. Dalle stesse autorità è stato 
anche reso noto che ad un creditore estero 
sarebbe sempre possibile realizzare in qual- 
siasi momento, tanto in Germania che all’e- 
stero, i suoi diritti ipotecari nel caso che 
l’armatore tedesco non potesse per qualche 
ragione pagare le annualità scadute. In caso 
di vendita forzata all’asta della nave grava- 
ta da ipoteche valutarie, essa potrebbe essere 
acquistata dal creditore stesso. (M. I. A.) 


(3114) EE (415) 49 
New York, primo porto del mondo (« L’Eco- 
nomie », Paris, 21 luglio 1955). 


Il porto di New York ha un traffico an- 
nuale di 200 milioni di tonnellate; di questi, 
un quarto costituisce il traffico da e per 
l’estero e tre quarti il cabotaggio con il Pa- 
cifico (attraverso il Canale di Panama), i 
porti del Messico, i porti della costa Atlan- 
tica e quelli del S. Lorenzo, e il commercio 
con l’entroterra. Una rete ferroviaria di do- 
dici linee trasporta all’interno il 40% del ton- 
nellaggio complessivo delle merci; i mezzi 
fluviali vanno perdendo la loro importanza 
per la concorrenza delle strade ferrate (nel 
1951 il traffico dei canali ha registrato la ci- 
fra record di 5 milioni di tonn.). Quattro ae- 
roporti, ai quali convergono 15 linee aeree 
nazionali e 21 internazionali, completano il 
quadro del movimento delle merci e dei pas- 
seggieri da e per New York; tali linee nel 
1953 hanno trasportato 110.000 tonn. di 
merci e 8.260.000 persone. Le installazioni 
portuali appartengono a proprietari singoli 
o a compagnie private; ciò crea una grande 
complessità e il porto di New York si trova 
frazionato economicamente e politicamente; 


veri e propri conflitti sono sorti fra la New- 
York Port Authority, l’Interstate, il Servizio 
della Marina e l’Aviaziore della città. Da 
questa situazione cercano di trar profitto i 
porti di Filadelfia e Baltimora; il compito, 
tuttavia, sembra alquanto arduo. Se verranno 
realizzati i progetti del S. Lorenzo (votato 
nel 1954) e del Mississippi gli stati di New 
York e New Orleans ne verranno fortemente 
avvantaggiati. Il graduale spostamento del 
centro di gravità industriale verso sud-ovest, 
ossia verso il Golfo del Messico e l’America 
Latina, potrà nuocere ai porti secondari del 
Nord Atlantico, ma non farà che confermare 
l’importanza del primo porto del mondo. 
(EB) 


(3115) EE (0) 6 

Prospettive più favorevoli per la marina mer- 
cantile nel mondo (« L’Economie », Paris, 
28 luglio 1955). 


L’indice dei noli è passato da 75,8 nell’a- 
prile 1954 e 119,8 nel marzo 1955. La tanto 
temuta crisi è stata così superata e le previ- 
sioni per il futuro sono favorevoli. La flotta 
mercantile mondiale si avvicina ai 100 mi- 
lioni di tonnellate. Sono in testa gli Stati 
Uniti (24.880.000 t. di cui 12.500.000 t. in 
riserva) e la Gran Bretagna (19.014.000 t. in 
attività); seguono: la Norvegia (t. 6.805.000), 
la Francia (t. 3.841.000), l’Italia (tonn. 
3.798.000), il Giappone (t. 3.272.000), la Li- 
beria (t.2.381.000), la Germania (t. 2.226.000). 
Nel settore delle costruzioni la Gran Bre- 
tagna è al primo posto; l’abolizione delle re- 
strizioni sulle forniture di acciaio ha ulte- 
riormente incoraggiato l’attività di questo 
ramo dell’industria, la cui produzione ha rag- 
giunto, nel 1954, la cifra record di tonn. 
1.400.000. Peraltro, una certa inquietudine 
è data dalla concorrenza dei cantieri tedeschi, 
che nel 1954 hanno ricevuto maggiori ordi- 
nazioni di quelli inglesi, e sì sono imposti 
come principali esportatori di navi. La pro- 
duzione dei cantieri svedesi, norvegesi e o- 
landesi è aumentata, rispetto agli anni pre- 
cedenti, mentre quella degli Stati Uniti ha 
subito una contrazione, e quella del Giap- 
pone, dopo aver segnato il passo all’inizio 
del 1954, ha avuto una certa ripresa, grazie 
agli aiuti governativi. Le costruzioni italiane 
hanno manifestato un sensibile regresso; tut- 
tavia, la legge Tambroni ha migliorato la si- 
tuazione. La Francia ha iniziato, per conto 
di una società armatrice californiana, la co- 
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struzione di quattro petroliere di propor- 
zioni mai raggiunte: 50.000 t. di stazza cia- 
scuna. (M. P.) 


(3116) EE (0) 6 

BABUDIERI F., Tendenze ed orientamenti del 
tonnellaggio mondiale (« La Marina Mer- 
cantile », Genova, luglio 1955). 


La flotta mercantile mondiale ha quasi rag- 
giunto i 100 milioni di tonn. di stazza lorda. 
Nel settore cisterniero l’ineremento del tonnel- 
laggio totale si è manifestato in proporzioni 
notevolmente inferiori all'ineremento che ha 
avuto il petrolio nella partecipazione al quan- 
tum degli scambi internazionali. Nel set- 
tore delle navi da carico asciutto si continua 
a dare la priorità alla costruzione di cargo 
liners e di navi per carico speciale, limitando 
invece la costruzione di tramps. La costru- 
zione di navi da passeggieri, che in questo 
dopoguerra è stata ripresa soltanto in un se- 
condo tempo, procede oggi su scala sempre 
più vasta. In Europa si nota una netta ten- 
denza a ridurre le dimensioni di tali unità. 
Il primato nella consistenza della flotta da 
passeggieri è tuttora mantenuto dalla Gran 
Bretagna. Il sempre maggior impiego del- 
l’aereo civile ha destato qualche preoccupa- 
zione negli ambienti armatoriali. Il mezzo 
migliore per fronteggiare la situazione è, se- 
condo alcuni, quello di aumentare la capacità 
di trasporto delle future navi da passeggieri, 
riducendo il lusso delle installazioni, pur man- 
tenendo intatte le comodità, e sopprimendo 
i grandi spazi poco utilizzati, il che, oltre 
ad aumentare il numero dei passeggieri tra- 
sportati, diminuirebbe i prezzi di passaggio. 
In sostanza, però, i rapporti tra i due mezzi 
non sono di natura concorrenziale, bensì di 
natura complementare. Un fatto che dev’es- 
sere seriamente considerato è, invece, la poli- 
tica spiccatamente discriminatoria praticata 
da taluni paesi in favore della propria ban- 
diera. (MTB) 


(3117) (PE) (415) 43 

BorTeux L.-A., Gli Stati Uniti e la discri- 
minazione («Journal de la Marine Mar- 
chande », Paris, 7 luglio 1955). 


Riservando alla bandiera nazionale il tra- 
sporto del 50 % dei carichi destinati all’e- 
stero a titolo di « aiuti economici », gli Stati 
Uniti hanno creato a favore dei propri ar- 
matori un privilegio veramente notevole. 
Questo sistema oltre ad essere contrario al 


principio tradizionale della libertà del com- 
mercio marittimo nuoce i»ciustamente alle 
nazioni marinare che effettuavano tali tra- 
sporti su base concorrenziale con successo e 
profitto. Com” noto, la Danimarca e la Nor- 
vegia hanno rifiutato di concludere contrat- 
ti d’acquisto con gli Stati Uniti per il fatto 
che questi esigevano l’applicazione della 
clausola del 50%. Una certa reazione comin- 
cia a manifestarsi fra le nazioni europee; 
peraltro, gli Stati Uniti non pensano ad 
abrogare tale clausola, ma pare anzi che ab- 
biano in progetto di estenderne l’applica- 
zione all’assicurazione degli stessi carichi da 
essi finanziati. Prima del 1939 il 50% delle 
esportazioni statunitensi erano assicurate 
presso agenti nazionali; nel 1953 tale per- 
centuale era scesa al 5,21% per il fatto che 
le tariffe americane sono assai elevate ed 
i premi devono essere pagati in dollari. 
All’assemblea generale della Baltic and In- 
ternational Maritime Conference, il presi- 
dente Falck ha fatto osservare come la poli- 
tica degli S.U. sia in contraddizione con le 
tesi da essi sostenute, e realizzate, in questi 
dieci anni di dopoguerra. (M. P.) 


IX. - PROBLEMI DEL LAVORO - ProBLEMI 
DEMOGRAFICI - POLITICA SOCIALE, 


(3118) (PE) (232) 42 
CouGHLIN R., Tailandia: studio di una poli- 
tica asiatica di immigrazione (« Civilisa- 

tion », Bruxelles, n. 2, 1955). 

Il flusso di Cinesi emigranti verso la Tai- 
landia è sempre stato assai elevato. Secondo 
i censimenti del 1919, 1929, 1937 i Cinesi 
rappresentavano rispettivamente il 2,8, il 3,9 
e il 3,6 per cento della popolazione totale. 
Dopo la seconda guerra mondiale il flusso, 
temporaneamente interrotto, ha segnato la 
cifra di 100.000 individui tra il 1945 e il 
1950. Dal 1950 l’immigrazione è stata messa 
sotto un effettivo controllo e attenuata. La 
politica tailandese di immigrazione presen- 
ta affinità con quella dei paesi occidentali, 
particolarmente degli S.U.. La legge contem- 
pla le stesse tecniche di esclusione degli al- 
logeni, le prove linguistiche, le quote di im- 
migrazione. Prima della guerra queste inno- 
vazioni erano inefficienti perchè le misure 
non erano strettamente osservate. Anche at- 
tualmente tuttavia la questione fondamenta- 
le è se le tecniche e le politiche di ispira- 
zione occidentale applicate alla Tailandia 
valgano realmente a fermare l’immigrazione 
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cinese in un paese che vive all’ombra del 
colosso cinese. (I. M.) 


(3119) EE (136) 1 

PERPINA R., Spazio e popolazione in Spagna, 
(« Société d’Etudes & d’Expansion - Bul- 
letin Bimestriel », Liège, maggio-giugno- 
luglio 1955). 


Lo spazio economico si distingue partico- 
larmente per la sua funzione distributiva 
della popolazione. La popolazione della Spa- 
gna è unificata; ciò è dimostrato da un si- 
stema geometrico che taglia il territorio na- 
zionale. La carta rivela una struttura circo- 
lare della popolazione che ci dice che la den- 
sità diminuisce da una periferia popolosa 
verso l’interno fino a confluire in un punto 
isolato e sovrapopolato (Madrid). Inoltre il 
grafico indica un sistema esagonale di co- 
stituzione distributiva della popolazione: un 
esagono centrale e cinque semiesagoni adia- 
centi. Nel sistema vi sono sei zone sovrapo- 
polate «dasicoras» che si trovano isolate 
rispetto alla loro densità e sono circondate 
da zone con densità progressivamente mi- 
nore. Le grandi difficoltà d'intercomunica- 
zione tra le sei « dasicoras » impediscono la 
costituzione di un raggruppamento economi- 
camente razionale. Ne conseguono mercati 
multipli e non connessi, produzione ristretta 
ai monopoli naturali locali, piccole industrie 
ad alti costi di produzione, bassa produttivi- 
tà, capitalizzazione dispersa e deficiente, con- 
dizioni di credito difficili, prodotti di consu- 
mo nazionale a prezzi locali differenti. Il 
tutto fa dubitare dell’universalità della teo- 
ria economica del mercato unico. (I. M.) 


(3120) EE (116) 43 
Salari e potere d’acquisto dal 1938 ad oggi 
(« L’Economie », Paris, 23 giugno 1955). 


Il pessimismo che ha indotto i dirigenti 
della Confederazione Generale del Lavoro 
francese al Congresso di Parigi dello scorso 
giugno, a giudicare affatto negativamente 
l’attuale condizione degli operai francesi, 
non corrisponde alla realtà. Non può certo 
essere valida l’affermazione che la media dei 
salari non rappresenti oggi che il 40-50% di 
quella del 1939, poichè il potere d’acquisto 
dei salari è notevolmente aumentato rispetto 
al 1938. Così pure menzognere sono le affer- 
mazioni della C.G.T. per quanto concerne la 
disoccupazione. La Francia non è minacciata 
dalla disoccupazione di massa, ma dalla man- 


canza di operai specializzati. Ormai i lavora- 
tori francesi hanno imparato che dalla cri- 
tica e dalle proposte del sindacato della 
C.G.T. non è lecito attendersi alcun con- 
creto pur minimo miglioramento e che 
solo con patti stipulati in buona fede tra lo 
Stato, gli imprenditori e i salariati si può ve- 
ramente elevare il tenore di vita dei lavora- 
tori. (ABI) 


(3121) EE (415) 1 

Cor P. F., La popolazione « non-bianca » au- 
menta nelle aree metropolitane (« Journal 
of the American Statistical Association », 
Menasha, giugno 1955). 


Nel decennio 1940-50 la popolazione «non- 
bianca » degli Stati Uniti ha cominciato ad 
aumentare più rapidamente di quella bianca. 
Si è contemporaneamente verificata una re- 
distribuzione della popolazione« non-bianca »: 
essa è infatti diminuita del 30 % nelle zone 
rurali ed è aumentata del 50 % nelle aree 
urbane. Nelle Standard Metropolitan Areas 
(definite come contee o gruppi di contee con- 
tigue, socialmente ed economicamente inte- 
grate, comprendenti almeno una città con 50 
mila o più abitanti) la popolazione « non- 
bianca > è aumentata del 44% contro un 
aumento del 20% di quella bianca. Le ra- 
gioni dell’aumento della popolazione «non- 
bianca » nelle Standard Metropolitan Areas 
possono ricercarsi nelle migliori opportunità 
di occupazione, nella ricerca di una maggior 
libertà dalla segregazione razziale, nel ri- 
chiamo della vita urbana. ( v. s.) 


(3122) (PE) (121) 20 

L’industria tedesca può affrontare le 40 ore 
settimanali? (« Wirtschaftsdienst », Ham- 
burg, giugno 1955). 


Negli ambienti economici tedeschi si giu- 
dica prematura l’introduzione delle 40 ore 
settimanali di lavoro nell’industria. Per eon- 
tro, i sindacati operai ritengono che tale 
provvedimento sia assolutamente necessario 
per arrestare il declino dell’efficienza del la- 
voro. In realtà, dal 1918 la legislazione sugli 
orari di lavoro non ha subito in Germania 
alcun mutamento ed ai graduali aumenti dei 
salari ha corrisposto un analogo movimento 
dei prezzi, per cui, rispetto agli altri paesi, 
la massa dei lavoratori ha beneficiato in mo- 
do incompleto dei progressi realizzati nel 
campo sociale. Si ammette, peraltro, che la 
riduzione dell’orario di lavoro settimanale 
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debba essere attuata per gradi, conforme- 
mente alle possibilità tecniche delle singole 
aziende. I datori di lavoro sostengono la prio- 
rità di altri obbiettivi di politica sociale 
(quali, ad es., un miglioramento del tenore 
di vita e dei sistemi di sicurezza sociale) ri- 
spetto all’adozione delle 40 ore settimanali. 
Ogni considerazione di carattere economico, 
riguardante questo problema, dovrebbe par- 
tire dall’esatta definizione del periodo nel 
quale effettuare la riduzione dell’orario di 
lavoro. Se questo fosse stabilito in tre o 
quattro anni, mantenendo i salari all’attuale 
livello, si avrebbe un aumento della produt- 
tività atto a compensare lo squilibrio deri- 
vante dalla riduzione dell’orario di lavoro. 

(M. P.) 


(3123) (PE) (116) 20 

L’opinione dei sindacati francesi sul salario 
annuo garantito (« L’Economie », Paris, 
21 luglio 1955). 


Il sistema del salario annuo garantito è 
realizzabile solo a due condizioni: che i sa- 
lari diretti siano già sufficientemente eleva- 
ti; che l’economia sia in fase di espansione 
e il governo disponga dei mezzi atti a fron- 
teggiare un’eventuale crisi. Attualmente si 
tratta, quindi, di una realizzazione tipica- 
mente americana. E’ caratteristica la mobi- 
lità della mano d’opera negli Stati Uniti; 
non esiste, in pratica, un settore in cui la 
stabilità dell’impiego sia assicurata. Per que- 
sto il salario annuo garantito mira a rende- 
re il licenziamento più costoso di un riadat- 
tamento dell’impresa, e quindi crea per il da- 
tore di lavoro, che intenda iniziare una nuova 
produzione, il problema di licenziamenti 
gravosi. Particolarmente nell’industria auto- 
mobilistica si è notato un sensibile progresso 
verso l’automatismo. I sindacalisti interes- 
sati a quel settore hanno perciò voluto ereare, 
col rialzo degli oneri relativi ai licenziamenti, 
le basi favorevoli per una politica equilibra- 
trice dello sviluppo dell’automatismo e del 
mantenimento della piena occupazione. Gli 
accordi conclusi riconoscono implicitamente 
un diritto dei salariati sulle riserve finan- 
ziarie dell’impresa; ciò costituisce un’impor- 
tante conquista del sindacalismo. (M. P.) 


(3124) SE (0) 

L’energia atomica e la politica sociale («Re- 
vue Internationale du Travail», Genève, 
luglio 1955). 


Sia le conseguenze economiche che le conse- 
guenze sociali dell’utilizzazione industriale 
dell’energia atomica sono ancora, in grande 
misura, nel campo dell’indeterminato. E’ 
tuttavia possibile prevedere alcuni problemi 
sociali che potranno interessare l’Organiz- 
zazione Internazionale del Lavoro. Tra i pro- 
blemi più importanti sono quelli concernenti 
la sicurezza e l’igiene dei lavoratori e quelli 
concernenti la mano d’opera. Per il primo 
punto si dovranno prendere delle misure per 
proteggere i minatori che estraggono l’ura- 
nio, ilavoratori delle officine atomiche e quel- 
li che manipoleranno i sottoprodotti di queste 
officine. L’industria atomica non si è dimo- 
strata sinora più pericolosa d’altre industrie, 
ma la situazione potrebbe mutare nei paesi 
con scarsa esperienza industriale. I problemi 
della mano d’opera sono principalmente re- 
lativi alla sistemazione dei lavoratori che af- 
fluiranno nei nuovi centri atomici sorti in 
zone agricole o desertiche, alla formazione e 
riaddestramento professionale dei lavoratori 
delle industrie superate tecnicamente, alla ri- 
partizione della mano d’opera, alla forma- 
zione di un sufficiente corpo di personale 
specializzato. (1 M.) 


(3125) EE (415) 27 

NAsH C., L’assicurazione sulla vita e la sicu- 
rezza sociale negli Stati Uniti («Revue 
Internationale du Travail», Genève, luglio 
1955). 


Tra i principali mutamenti nella struttura 
economica e sociale degli Stati Uniti, verifi- 
catisi negli ultimi 25 anni si deve citare i 
progressi enormi della sicurezza finanziaria 
dei lavoratori, o in genere, della protezione 
sociale della popolazione. Le prestazioni delle 
società d’assicurazione per decessi, invalidi- 
tà, disoccupazione, collocamenti a riposo so- 
no passati da 3.000 milioni di dollari nel 1929 
a 18.000 milioni nel 1953 e, si ritiene, a 22.000 
milioni nel 1954. Il valore delle polizze sot- 
toscritte è passato da 102.000 milioni nel 
1929 a 339.000 milioni alla fine del 1954; 
la metà circa di questo aumento si è prodotta 
negli ultimi 7 anni. Questa espansione è do- 
vuta in buona parte alle innovazioni e ai mi- 
glioramenti della tecnica assicurativa attuata 
dalle società private: si ricordano i nuovi 
tipi di assicurazione familiare, assicurazione- 
vita-credito, assicurazione-vita ipotecaria e lo 
sviluppo dell’assicurazione-vita-educazione e 
assicurazione vita per rischi aggravati. Nella 
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evoluzione del sistema di sicurezza sociale ha 
avuto parte di primo piano lo Stato che in 
base alla legge del 1935 ha già versato pa- 
recchi miliardi di dollari sia per la disoccu- 
pazione sia per pagamenti ai familiari dei 
lavoratori deceduti. (I. M.) 


(3126) EE (111) 46 
I salari e la concorrenza mondiale (« Bar- 
clays Bank Review», London, agosto 1955). 


Le esportazioni britanniche stanno subendo 
un certo declino. La ragione di ciò è, in par- 
te, dovuta al ritardo nei termini di consegna 
e, principalmente dovuta all’aumento dei 
costi industriali seguito all’aumento dei 
salari. Le statistiche indicano che sia gli 
S. U. che la Germania fino al marzo 1955, 
hanno avuto più successo nel tenere bassi i 
costi della mano d’opera. Ora tuttavia la vit- 
toria della Union Autoworkers negli S. U. e 
la grande richiesta di operai specializzati in 
Germania fanno prevedere ulteriori aumenti 
di salari nei due paesi. Questo fatto non 
deve far trascurare gli effetti sui prezzi dei 
recenti aumenti dei salari in Gran Bretagna, 
ma anzi si devono incoraggiare tutte quelle 
misure che aumentano la produttività e di- 
minuiscono il costo del lavoro senza ricorrere 
all’« automatizzazione », ma semplicemente 
mediante buona amministrazione e buone re- 
lazioni di lavoro. L’«automatizzazione» può 
aumentare fortemente la produttività, ma 
sono note le difficoltà, specialmente sociali, 
che essa implica. Attualmente è più urgente 
affrontare il peggiore problema sociale, cioè 
la disoccupazione, causata dalla scarsezza re- 
lativa delle vendite all’estero. (I. M.) 


X. - SITUAZIONE ECONOMICA DEI VARI PAESI. 


(3127) EE (131) 60 
ManzoccHi B., Sul «Piano Vanoni» (« Cri- 
tica Economica », Roma, n. 3, 1955). 


Il contenuto del Piano Vanoni non si pre- 
senta veramente nuovo rispetto al tipo di 
politica economica e alla linea di immobili- 
smo seguiti fino a oggi. La sostanza della 
politica economica postulata dallo «Schema» 
risulta informata al criterio di considerare 
l’attività economica pubblica come volta a 
creare le condizioni per la realizzazione dei 
più elevati profitti (ciò vale per l’attività 
dei settori « propulsivi ») o per ereare contin- 
genti e limitate occasioni di lavoro (nell’edi- 
lizia e in alcuni tipi di lavori pubbliei) le 


quali non sono tali da contribuire nè alla 
creazione di un’occupazione stabile e quali- 
ficata, nè a un effettivo sviluppo economico. 
Di nuovo vi è solo l’affermazione esplicita 
di operare in direzione di un blocco dei sa- 
lari dei lavoratori occupati senza il quale i 
compilatori dello «Schema » ritengono che 
non sia attuabile la politica finora seguita. 
Posto il problema nei giusti termini delle 
condizioni politiche necessarie alla realizza- 
zione di una effettiva politica di lotta contro 
la disoccupazione e la miseria, tutto il con- 
tenuto del Piano Vanoni andrebbe non tanto 
rivisto quanto respinto e sostituito. (I. M.) 


(3128) EE (131) 3 

DE VITA A., I trasferimenti di reddito nel- 
l’economia italiana («Il Politico », Pavia, 
maggio 1955). 


In linea generale, si ha un trasferimento 
di reddito quando la retribuzione di un fat- 
tore produttivo non avviene secondo una va- 
lutazione di mercato, e quindi in tutti i casi 
in cui viga una disciplina di prezzi (es.: i 
redditi attribuiti ai proprietari di immobili 
soggetti a blocco di fitti). Qualora i prezzi 
legali siano integrati da contributi a carico 
del bilancio statale, coperti da imposte, il 
trasferimento avviene tra il contribuente e il 
consumatore. Nella forma inversa di trasfe- 
rimento, le remunerazioni dei fattori della 
produzione vengono aceresciute oltre i valo- 
ri di mercato; in tal senso agisce, a favore 
dei lavoratori, la rigidità delle retribuzioni 
degli attuali sistemi salariali, in periodi di 
prezzi decrescenti e, a favore dei produttori, i 
sistemi di sostegno dei prezzi mediante sov- 
venzioni. L’analisi dei diversi oneri che gra- 
vano sulle aziende in rapporto al lavoro impie- 
gato porta a calcolare la ripartizione della 
quota di prodotto nazionale che costituisce il 
«costo del lavoro». Le componenti di tale costo 
possono essere distinte in due grandi ente- 
gorie: in una quelle che costituiscono parte 
della retribuzione che l’azienda corrisponde 
direttamente ai singoli dipendenti, e nell’al- 
tra tutti i contributi che le aziende corri- 
spondono a enti che provvedono ad inte- 
grare i guadagni e ad attuare forme di assi- 
stenza ai lavoratori, in determinate condi- 
zioni. A fianco del metodo analitico, non 
meno utile si presenta il metodo sintetico, 
che è stato seguito nella « Relazione generale 
sulla situazione economica del Paese» del 
Ministro del Bilancio, con il caleolo dei red- 
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diti trasferiti in base alle spese sostenute 
dallo Stato e dagli altri enti per fini sociali. 
(M. P.) 


(3129) EE (161) 60 

Just A. W., La pianificazione economica 
sovietica su muove strade («Der Volks- 
wirt», Frankfurt a. M., 16 luglio 1955). 


Qualsiasi esame d’un mutamento del si- 
stema di pianificazione sovietico nel ‘dopo- 
guerra deve prender le mosse dal fatto che 
1’URSS ha ripreso la sua attività di piani- 
ficazione dal punto preciso in cui l’aveva la- 
sciata all’inizio delle ostilità nel 1941. E” 
naturale che nel febbrile periodo postbellico 
di ricostruzione dovevano prodursi nel paese 
acute tensioni economiche e sociali. Il du- 
plice spostamento del meccanismo di piani- 
ficazione, tentato dapprima sul programma 
di beni di consumo di Malenkov, poi sulle 
necessità del programma agricolo di Kruse- 
ciov — che nel bel mezzo d’un periodo cor- 
rente di pianificazione esigeva beni di inve- 
stimento e beni di produzione per 400-500 
nuove aziende granarie nel Kazakhstan e 
nella Siberia — non ebbe successo a causa 
della pesantezza e della fissità del sistema di 
pianificazione. La sua insufficienza si rivelò 
in seguito a questi inserimenti chiara al pun- 
to da rendere indispensabili alcuni primi ten- 
tativi di riforma di natura organizzativa, 
finchè, finalmente, nell’estate del 1954 fu o- 
perata una riforma radicale dell’apparato 
centrale di controllo presso la Banca di 
Stato. Le liste dei beni industriali, ad essa 
sottoposte, furono ridotte ad un terzo del 
loro: volume anteguerra, ed in maniera anche 
più drastica si procedette con i vari dati sta- 
tistici la cui presentazione e la cui utilizza- 
zione contabile erano prima considerate in- 
dispensabili. Questa riduzione della regola- 
mentazione concernente il piano generale di 
Stato acerebbe la responsabilità dei vari mi- 
nisteri, che erano ora tenuti ad eseguire le 
direttive del piano. Essi ottennero pure pieni 
poteri ad autorizzare modificazioni ai com- 
piti mensilmente stabiliti dal piano nella mi- 
sura del 10 per cento in più o in meno, ed i 
ministri ad arrecare variazioni nei limiti del- 
1’1 per cento (!) alle somme stabilite per il 
trimestre. Presto, però, si riconobbe l’insuf- 
ficienza di questi provvedimenti e di conse- 
guenza altre misure vennero decretate. Nel 
maggio di quest’anno il Gosplan fu suddiviso 
in una Commissione per la pianificazione, 


con il compito di elaborare le direttive dello 
sviluppo economico per pi -iodi da 10 a 15 
anni, e in una Commissione economica eon 
compiti limitati alla pianificazione corrente 
ed al controllo della sua esecuzione. Comun- 
que sia la portata di queste riforme, è certo 
che l’economia sovietica si trova alla vigilia 
d’una nuova tappa storica. Le trasformazio- 
ni del dopoguerra hanno creato problemi che 
prima neppure si sospettavano. Riconoscere 
questa situazione doveva essere compito dei 
successori di Stalin. Resta ora a vedere come 
l’assolveranno. Certo, per ora, è, che a questo 
fine nell’ambito della politica estera essi non 
possono che desiderare distensione e tran- 
quillità. (M. I. A.) 


(3130) EE (161) 60 

I risultati di attuazione del piano statale di 
sviluppo dell’economia sovietica nel I se- 
mestre del 1955 (« Pravda», Moskva, 22 
luglio 1955). 


Nel I semestre 1955 lo sviluppo dei 
singoli settori dell’economia nazionale sovie- 
tica è stato caratterizzato dai dati seguenti. 
Il piano di produzione industriale è stato in 
complesso attuato nella misura del 103 per 
cento. Rispetto al corrispondente periodo del 
1954 l’aumento della produzione industriale 
sovietica è stato del 12 per cento. Nel quinto 
piano quinquennale era stato stabilito che nel 
1955 il livello della produzione industriale 
dovrà sorpassare di circa il 70 per cento il 
livello di produzione del 1950. Nel corso di 
un anno — dall’1-V-1954 all’1-V-1955 — il 
volume della produzione industriale ha supe- 
rato del 71 per cento il livello del 1950: in 
tal modo nei riguardi del volume complessivo 
della produzione industriale il quinto piano 
quinquennale è stato attuato anticipatamente 
al I maggio 1955, ossia in 4 anni e 4 mesi. 
Nel settore dell’agricoltura sono state ef- 
fettuate con successo le semine primaverili, 
con ampia sostituzione delle colture di minor 
rendimento, allargamento delle semine di 
granturco ed aumento dell’incidenza dei ce- 
reali. L’area seminata a frumento è stata 
ampliata di 11 milioni di ettari, quella a 
granturco di 13,6 milioni (complessivamente, 
questa, ha così raggiunto 17,9 milioni di et- 
tari), rispetto all’anno passato. Rispetto al- 
l’anno scorso, a lino di fibra lunga, barba- 
bietola da zucchero, girasole e patate sono 
stati rispettivamente seminati 360, 180, 360, 
330 mila ettari in più. Le stazioni di mac- 
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chine e trattori hanno dissodato nei kolchozy 
26 milioni di ettari di terre vergini, di cui 
sono stati seminati 20 anzichè 13 milioni pre- 
visti dal piano. 300 nuovi sovchoz granari e 
120 nuovi kolchoz sono stati organizzati 
nelle nuove terre assimilate. Il I luglio 1955 
il numero dei trattori aveva raggiunto 1 mi- 
lione e 300 mila (calcolati in 15 HP), e 
quello delle mieti-trebbiatrici 350 mila. In 
complesso alla stessa data, rispetto alla data 
corrispondente del 1954, il patrimonio zoo- 
tecnico risultava aumentato nell’URSS del 6 
per cento quanto ai bovini, agli ovini e ai 
caprini: quello dei suini non presentava va- 
riazioni. I piani relativi ai trasporti merci fer- 
roviari, marittimi, fluviali e automobilistici 
sono stati rispettivamente attuati nella misura 
del 103, 102, 87 e 99 per cento. Il volume 
degli investimenti statali di capitale, benchè 
abbia indicato 111 per cento rispetto allo 
stesso periodo dell’anno scorso, non s’è avvi- 
cinato che in ragione del 93 per cento alle 
quote stabilite dal piano. A prezzi comparati 
le vendite di merce alla popolazione sui mer- 
cati statale e cooperativo hanno superato del- 
1’8 per cento quelle del primo semestre del 
1954. Sempre rispetto al corrispondente pe- 
riodo dell’anno scorso, l’occupazione è au- 
mentata nel I semestre del 1955 di 1 milione 
di uomini. La produttività del lavoro è au- 
mentata del 7 per cento nell’industria e del 
10 per cento nel settore delle costruzioni. 


(Mr 24) 


(3131) EE (144) 61 

EIRIKSOON B., Recenti sviluppi dell’economia 
islandese («Skandinaviska Banken Review», 
Stockholm, luglio 1955). 


Per l’economia islandese il periodo bellico 
fu fiorente per la ‘valorizzazione fattane 
dalla Gran Bretagna e dagli S.U.. Termi- 
nata la guerra e consumate le riserve di va- 
luta per rimodernare e ampliare le capacità 
produttive, si sono dovuti affrontare nuovi 
problemi, riguardanti la necessità di sussidi 
all’industria del pesce, le cattive stagioni di 
pesca, le ragioni di scambio sfavorevoli, i 
prezzi interni crescenti. Tuttavia la politica 
di investimento fu continuata grazie agli 
aiuti del Piano Marshall. Ciò ha permesso la 
formazione di risparmio interno e quindi di 
fonti proprie di investimento e sviluppo. 
Nella recente evoluzione dell’economia islan- 
dese hanno giocato ruoli importanti il mi- 
glioramento delle ragioni di scambio che met- 


tono il commercio estero in una posizione 
chiave del sistema economico, la politica di 
liberalizzazione, la politica di assistenza e 
controllo della pesca. L'economia del paese 
è generalmente instabile e la fluttuazioni dei 
prezzi dovrebbero essere contenute da una 
politica monetaria più efficiente. Negli ul- 
timi tre anni tuttavia si sono rilevate condi- 
zioni più favorevoli. (I. M.) 


(3132) EE (121) 62 

DERNBURG H. J., Il riarmo e l’economia te- 
desca («Foreign Affairs», New York, 
luglio 1955). 


Dopo la riforma valutaria del 1948 l’eco- 
nomia tedesca è passata attraverso due fasi. 
La prima, terminata nel 1951, fu caratteriz- 
zata dalla progressiva utilizzazione della ca- 
pacità industriale esistente; la seconda, dal- 
l’espansione della produzione oltre i livelli 
dell’anteguerra. Attualmente si sta delinean- 
do una terza fase. Gli aumenti del reddito 
nazionale lordo — del 7 % nel 1953 e del- 
118% nel 1954 — sono stati determinati, 
più che da un maggior volume di investimen- 
ti, da un aumento dell’occupazione e dall’e- 
stensione delle ore lavorative. Nel 1954 le 
forze di lavoro della Germania Occidentale 
erano virtualmente in completa efficienza. 
Considerato che alla fine dello stesso anno 
numerose industrie avevano raggiunto, o qua- 
si, la piena capacità produttiva, si deduce 
che il ritmo di acerescimento del reddito na- 
zionale lordo dovrà rallentare, a prescindere 
dalle conseguenze del riarmo. Queste, infatti, 
aggraveranno il problema; in primo luogo, 
gli uomini da arruolare nel nuovo esercito 
saranno tolti alla produzione; secondaria- 
mente parte dei fattori lavoro e capitale de- 
stinati alla produzione verrà devoluta all’e- 
quipaggiamento e al mantenimento delle for- 
ze armate. Questi mutamenti nella struttura 
della produzione non ridurranno il reddito 
nazionale lordo, ma limiteranno l’entità dei 
beni e dei servizi disponibili per il consumo 
e gli investimenti non-militari. In altri ter- 
mini: i tedeschi avranno sì i loro « cannoni » 
ma, in avvenire, potranno disporre di meno 
« burro ». (M. P.) 


(3133) EE (257) 61 

ALLEN G. C., L’attuale situazione economica 
in Giappone («International Affairs», 
New York, luglio 1955). 
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La perdita delie colonie e della particolare 
posizione in Manciuria e nella Cina del Nord 
ha avuto effetti economici catastrofici per il 
Giappone. Altro fattore negativo fondamen- 
tale per l’economia giapponese è stata la so- 
stituzione della seta con il nylon che ha pra- 
ticamente distrutto una delle sue maggiori 
eorrenti di esportazione. Durante la guerra 
di Corea le riserve giapponesi di oro e dol- 
lari sono più che triplicate. Sono però dimi- 
nuite rapidamente dopo la fine della guerra. 
La ricostituzione di una prospera economia è 
gravemente ostacolata anche dalla scarsità di 
capitale. Vi sono stati forti investimenti negli 
ultimi anni, ma è discutibile se il nuovo ca- 
pitale sia stato accortamente distribuito. La 
produzione mineraria ed industriale del 1954 
è stata valutata pari al 150 % di quella del 
1934-36. Il reddito nazionale del 1954 è stato 
di circa un terzo maggiore di quello prebel- 
lico. Ciò rappresenta un certo, anche se lieve, 
miglioramento rispetto alla situazione di al- 
cuni anni fa. Il settore di maggior debolezza 
è tuttora quello del commercio di esporta- 
zione. (Vv. s.) 


(3134) EE (214) 60 

LorwYy K., Rivalità di piani economici nello 
Stato di Israele («Der Volkswirt», Frank- 
furt a. M., 27 agosto 1955). 


L’ottimismo che all’inizio dell’anno la 
pubblicazione dei risultati del 1954 aveva de- 
stato circa la prossima fase dello sviluppo 
economico di Israele ha, nel corso dell’anno, 
ceduto il posto ad un diffuso senso di disa- 
gio. Se nel periodo 1951-1954 il deficit della 
bilancia commerciale era, infatti, sceso da 
333 a 201,6 milioni di dollari, nel I trimestre 
del 1955 si registrarono però segni evidenti 
d’un imprevisto arresto di questo sviluppo. 
Non è, naturalmente, tanto il disavanzo di 
2 milioni di dollari che desta preoccupazioni, 
quanto il fatto d’un aumento delle impor- 
tazioni che non potè essere compensato con 
un corrispondente incremento delle esporta- 
zioni. Sempre più con insistenza si fa appello 
all’intervento statale. Al Congresso annuale 
dell’Unione degli industriali israeliani è 
stata recentemente sollecitata l’approvazione 
d’un piano quinquennale precipuamente rivol- 
to a favorire l’esportazione, e nella seduta 
inaugurale il Ministro delle finanze Levi 
Eshkol ha annunziato che nei prossimi 4-5 
anni 1 miliardo di sterline israeliane verrà 
speso per l’industria nazionale. Tuttavia l’in- 


dustria privata guarda con scetticismo al pro- 
posito del Governo di favorire i suoi piani di 
sviluppo. Si teme che i mezzi ad essa destina- 
ti finiscano con il prendere tutt’altra direzio- 
ne: che, cioè, in ultima analisi il programma 
annunciato dal Ministro finisca con l’appog- 
giare il cosiddetto settore collettivo nella sua 
guerra fredda contro l’iniziativa privata. Il 
numero delle imprese in possesso dei lavora- 
tori organizzati è, infatti, dall’epoca della 
fondazione dello Stato, notevolmente aumen- 
tato. Già il 30 per cento dell’industria na- 
zionale appartiene a questo settore, le cui 
imprese sono riunite in una holding, il cosid- 
detto Histadruth, rappresentato da un Con- 
siglio economico. L’Histadruth ha recente- 
mente reso pubblico un suo programma di 
potenziamento industriale, per l’ammontare 
complessivo di 250 milioni di sterline israe- 
liane. Dopo la prima fase, il cui costo è stato 
valutato in 120-150 milioni, l’apparato indu- 
striale sarebbe portato ad uno sviluppo suf- 
ficiente ad ottenere una contrazione delle 
importazioni, un incremento del 50 per cento 
delle esportazioni ed un aumento dell’occu- 
pazione in ragione di 15.000 lavoratori. At- 
tualmente i due gruppi rivali si stanno os- 
servando attentamente. L'esito del contrasto 
dipenderà in gran parte dal prossimo schie- 
ramento politico al parlamento israeliano. A 
giudicare, tuttavia, dalle esperienze finora 
fatte sembrerebbe lecito argomentare che 
compromessi ed esperimenti parziali finiran- 
no con il determinare il corso della economia 


israeliana. (M. I. A.) 
(3135) EE (221) 60 
BaLocH T., Il secondo Piano Quinquennale 

indiano Apprezzamento critico («The 


Banker », London, agosto 1955). 


Il II° Piano Quinquennale dell’India mira 
ad aumentare il reddito nazionale del 25% 
in cinque anni aumentando gli investimenti 
di 30 milioni di rupie e aumentando l’occu- 
pazione di 11 milioni. Due considerazioni 
fondamentali stanno alla base del piano: in 
primo luogo si ritiene che il risparmio volon- 
tario e, quindi, la capacità di investimento 
raddoppi, in secondo luogo che la produzio- 
ne industriale di beni di consumo aumenti 
in modo eccezionale nonostante le limitazioni 
dovute alla relativa inefficienza delle capa- 
cità industriali. Il pericolo sta, in ispecie, 
nell’attendere troppo dalle piccole industrie. 
Anche gli obiettivi prospettati dal piano nel 


884 


Regesti emerografici 


dell’agricoltura sono considerevol- 
mente ambiziosi. La concentrazione degli 
investimenti nell’industria ‘pesante è un 
principio sano, ma vi sono dubbi circa i eri- 
teri di ripartizione nell’ambito del settore. 
Le incertezze intorno al raggiungimento di 
aumentate produttività e produzione fanno 
sorgere il quesito se sarà disponibile suffi- 
ciente risparmio per attuare il programma 
evitando l’inflazione. Inoltre il piano richie- 
derà l’aumento delle importazioni che sarà 
necessario finanziare pur prevedendo buone 
esportazioni. Tutto ciò significa la necessità 
di intervento del capitale e dell’aiuto estero 
che non può mancare se si vuol mantenere 
nell’India un baluardo contro il comunismo 
in Asia. (I. M.) 


campo 


XI. - POLITICA COMMERCIALE INTERNAZIO- 
NALE. 


(3136) (PE) (164) 40 

KORHONEN G., Le possibilità di abolire i con- 
trolli sulle importazioni (« Kansallis- 
Osake- Pankki Economie Review», Hel- 
sinki, 1955-2). 


I controlli esistenti da 15 anni sulle im- 
portazioni hanno reso, in Finlandia, compli- 
cate e non favorevoli la politica commerciale, 
la politica concernente le valute estere e la. 
posizione dei consumatori. Quasi unanime- 
mente si auspica la fine di tali controlli, non 
per amore di liberalismo, ma per i seguenti 
effettivi vantaggi conseguibili: a) nella po- 
litica delle valute la possibilità di un livello 
delle ragioni di scambio che, senza danneg- 
giare la produzione nazionale, permetta illi- 
mitato commercio estero almeno con i paesi 
a moneta convertibile; b) nella politica com- 
merciale la liberazione da accordi bilaterali 
che implicano controlli sulle importazioni, i- 
noltre rinnovo di accordi di pagamento che 
permettano la convertibilità delle monete; e) 
possibilità di stabilire la concorrenza tra i 
produttori nazionali ed esteri e tra i vendi- 
tori esteri sul mercato finnico. Per quanto 
concerne le misure necessarie si ritiene che: 
1) debba farsi uno sforzo, nei limiti degli in- 
troiti delle esportazioni, per aumentare le 
importazioni regolate; 2) nella liberalizza- 
zione delle importazioni deve darsi la prece- 
denza alle materie prime e ai macchinari per 
aumentare la concorrenzialità delle imprese 
nazionali in previsione dell’abolizione delle 
restrizioni sulle importazioni; 3) la questio- 


ne dello squilibrio tra le importazioni desi- 
derate e l’ammontare che può essere impor- 
tato in pratica può essere rettificato abbas- 
sando il potere d’acquisto estero del marco 
finnico, rettificando le tariffe doganali, di- 
sponendo una legge contro il dumping. 


(I. M.) 


(3137) (PE) (121) 40 

Attuali tendenze della politica doganale te- 
desca (« Wirtschaftsdienst », Hamburg, 
aprile 1955). 


La tariffa doganale in vigore in Germa- 
nia è quella istituita all’epoca della riforma 
monetaria. Da allora, la sorprendente ripresa 
del commercio estero del paese ha pratica- 
mente diminuito la necessità di protezione 
dell’industria nazionale. Data la forte posi- 
zione di creditore conseguita dalla Germania 
in seno all’EPU, su raccomandazione del- 
l’OECE il governo federale decise, all’inizio 
del 1954, di sottoporre a revisione i dazi re- 
lativi ai prodotti industriali e abbassare 
quelli ritenuti inadeguati all’attuale situa- 
zione economica. All’inizio di quest’anno, 
il Bundestag ha decretato la riduzione dei 
dazi di oltre 700 articoli di consumo, ma ha 
rifiutato — interpretando l’opinione della 
maggioranza — di estendere il provvedimen- 
to ai rimanenti 3.000 articoli e ai prodotti 
agricoli. Il governo tentenna fra una politica 
di protezionismo e una politica di libero 
scambio. Gli agricoltori tedeschi non ritengo- 
no di essere meno attivi dei loro colleghi o- 
landesi o danesi, e per questa ragione non 
desiderano essere protetti più del necessario. 
Se la convertibilità delle monete sarà rag- 
giunta si potrà realizzare la divisione del 
lavoro nell’ambito internazionale. La Repub- 
blica Federale dovrà allora abbassare il li- 
vello dei suoi dazi; e ciò, probabilmente, 
non sarà solo un compito del Bundestag. 

(M. P.) 


(3138) EE (136) 53 

CUESTA GARRIGÓS I., Gli accordi fra Spagna 
e Stati Uniti (« Moneda y Crédito », Ma- 
drid, giugno 1955). 


Il 26 settembre 1953 Spagna e Stati Uniti 
hanno stipulato tre accordi concernenti ri- 
spettivamente l’aiuto per la difesa recipro- 
ca, l’aiuto economico, l’utilizzazione con- 
giunta delle basi, e formanti nel complesso 
un tutto organico. L’accordo sull’aiuto eco- 
nomico costituisce peraltro la chiave dell’as- 
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sistenza militare e dell’utilizzazione congiun- 
ta delle basi. Il Governo spagnolo dovrà a- 
dottare le misure necessarie per assicurare 
l’impiego efficace e pratico delle risorse di- 
sponibili. Esso dovrà inoltre fare il possibi- 
le per stabilizzare la moneta, fissare o man- 
tenere un tasso di cambio reale, pareggiare 
il bilancio statale, creare o mantenere la sta- 
bilità finanziaria interna. L’accordo può ces- 
sare di essere obbligatorio se le condizioni 
esistenti al tempo della stipulazione si mo- 
difichino in modo essenziale (clausola rebus 
sic stantibus). I tre accordi hanno durata 
diversa. Quello per l’aiuto economico scadrà 
il 30 giugno 1956. (V. 8.) 


(3139) (PE) (116) 49 

DIETERLEN P., La valorizzazione dei territo- 
ri francesi in Africa e la cooperazione eu- 
ropea (« Aussenwirtschaft », St. Gallen, 
settembre 1955). 


La cooperazione europea alla valorizza- 
zione dei territori francesi in Africa è una 
questione ancora molto incerta. Le proposte 
di Mendès-France alla Germania e all’Italia 
non sono state accolte con molto entusiasmo ; 
vi si è intravista una sostituzione del mono- 
colonialismo con un non meno criticabile plu- 
ri-colonialismo generatore di insormontabili 
difficoltà. A chi, ad esempio, spetterebbe il 
controllo delle imprese in cui fossero im- 
piegati capitali francesi ed esteri? I fran- 
cesi intendono tutelare « gli interessi nazio- 
nali » limitando il concorso straniero alle so- 
cietà miste al 49% del capitale, il che, dal 
punto di vista giuridico, dovrebbe escludere 
qualsiasi possibilità di controllo. In sostan- 
za, i paesi che potrebbero partecipare allo 
sviluppo dei territori d’oltremare sono anco- 
ra molto lontani dal prendere una decisione 
in merito. In tema di sviluppo economico è 
necessario, anzitutto, fare una distinzione 
fra i « piani generali per la valorizzazione » 
e i cosiddetti « programmi speciali ». I pri- 
mi sono di carattere nazionale; si tratta di 
investimenti nè immediatamente, nè diretta- 
mente redditizi; per l’esecuzione dei lavori, 
lo Stato si rivolge ad imprese nazionali. I 
« programmi speciali », per contro, hanno at- 
tratto l’attenzione di gruppi stranieri, che si 
sono dichiarati disposti a partecipare alla 
realizzazione, a condizione che vengano loro 
sottoposti studi preparatori molto appro- 
fonditi. (M. P.) 


XII. - ISTITUTI E PROBLEBMI ECONOMICI IN- 
TERNAZIONALI, 


(3140) (PE) (14) 40 

HECKSCHER K., Una comunità economica dei 
Paesi del Nord («L’Actualité Economi- 
que», Montréal, aprile-giugno 1955). 


Le differenze della struttura economica 
della Danimarca, Norvegia e Svezia seppu- 
re manifeste non sono decisamente marcate. 
Ciò significa che l’integrazione in un mer- 
cato unico non porterebbe alla creazione di 
una autarchia, di una economia indipendente 
dal resto del mondo. Lungi dall’essere com- 
plementari le tre economie sono in parte 
concorrenti, in parte troppo scarsamente di- 
versificate per soddisfare alle esigenze mul- 
tiple di una società moderna. Tuttavia l’u- 
nione creerebbe un territorio con un potere 
d’acquisto di 14 milioni di consumatori; ciò 
porrebbe in posizione più favorevole gli im- 
portatori scandinavi di fronte ai fornitori 
esteri; permetterebbe trattati commerciali 
più favorevoli; costituirebbe base sufficien- 
te alle grandi produzioni in serie e alla spe- 
cializzazione. Gli ostacoli da sormontare non 
sono pochi, particolarmente difficoltoso il 
settore agricolo, per cui sull’esempio dal Be- 
nelux si dovrebbe iniziare da una unione do- 
ganale per giungere gradualmente e per tap- 
pe a una unificazione completa in materia di 
politiche economica, fiscale, finanziaria, mo- 
netaria e sociale. Se l’unione interessasse so- 
lo la Svezia e la Danimarca potrebbe avere 
luogo in breve termine; non è però consi- 
gliabile forzare le decisioni della Norvegia 
che ha maggiori difficoltà per non ereare 
delle tensioni e delle posizioni artificiali al- 
l’interno del gruppo. (I. M.) 


(3141) EE (0) 15 

Il Piano Colombo - Quattro anni di coope- 
razione economica (« Midland Bank Re- 
view », London, maggio 1955). 


Il Colombo Plan Technical Co-operation 
Scheme è stato istituito nel 1950 come parte 
dell’organizzazione del Piano Colombo. Tre 
sono le forme principali in cui si attua l’as- 
sistenza tecnica: invio di esperti per adde- 
strare coloro che dovranno presiedere all’at- 
tività di sviluppo; offerta di posti di adde- 
stramento in università, collegi tecnici, indu- 
strie, ecc.; invio di insegnanti ed equipag- 
giamento per cooperare all’addestramento 
tecnico. I Governi dei paesi non asiatici del 
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Commonwealth :rappresentati nel Comitato 
Consultivo del Piano hanno concordato di 
fornire aiuto finanziario in aggiunta a quel- 
lo tecnico. Anticipazioni, concessioni e pre- 
stiti sono stati inoltre concessi dagli Stati 
Uniti, dalla Banca Internazionale e da altre 
fonti. L’entità dei compiti ancora da assol- 
vere può essere valutata dal fatto che nei 
paesi del piano la produzione alimentare per 
abitante è ancora ben al di sotto del livello 
prebellico. (V. S.) 


(3142) (PE) (161) 51 

RUBISTEIN A., La politica sovietica nei con- 
fronti delle aree sottosviluppate in seno al 
Consiglio Economico e Sociale (« Interna- 
tional Organisation», Boston, maggio 
1955). 


La politica sovietica nei confronti delle a- 
ree depresse, svolta in seno agli organismi 
delle Nazioni Unite, pur essendo conforme al 
principio dell’assistenza tecnica, ha sempre 
mirato a porre in cattiva luce le iniziative 
dei paesi Occidentali e a operare in modo 
che i programmi formulati non avessero esi- 
to. In contrasto con la realtà economica i 
sovietici hanno sempre sostenuto lo sviluppo 
economico essenzialmente attraverso lo svi- 
luppo dell’industria pesante in tutti i paesi 
sottosviluppati e, non partecipando al finan- 
ziamento dei vari programmi, hanno voluto 
indicare negli investimenti occidentali dei 
mezzi di sfruttamento e ingerenza politica. 
Tale politica ha buon gioco presso i paesi 
sud-est asiatici tradizionalmente diffidenti 
nei confronti degli occidentali. I sovietici 
suggerirono l’uso di accordi bilaterali senza 
però dimostrare di voler concedere alle zone 
depresse più favorevoli «terms of trade», ma 
anzi chiedendo i più alti prezzi per i suoi 
prodotti. Neanche la costituzione della Tech- 
nical Assistance Administration, che dava 
tutte le garanzie circa la natura degli aiu- 
ti, soddisfece i sovietici. Solo recentemente 
tale politica ha mutato rotta con l’annun- 
cio che l’URSS parteciperà al finanzia- 
mento dei programmi di assistenza. Si ri- 
tiene tuttavia che se la tattica è cambiata, 
l’obiettivo dei sovietici, di indebolire l’in- 
fluenza occidentale nei paesi sud-est asiatici, 
rimane immutato. (I. M.) 


(3143) EE (161) 46 
ALCHIMOV V., MORDVINOV V., Allargare e 
rafforzare le relazioni economiche interna- 


zionali (« Pravda», Moskva, 19 agosto 


1955). 


Con il progressivo svilupparsi dell’econo- 
mia nazionale dell’URSS s’allarga e conso- 
lida anche il commercio estero dello stato 
socialista. Già nel 1953 il volume del com- 
mercio estero sovietico aveva superato di 
quattro volte il livello anteguerra. E” inte- 
ressante notare che in questo stesso periodo 
il commercio estero del mondo capitalistico 
aumentò solo di poco più di una volta e mez- 
zo. Nel 1954 il volume del commercio estero 
dell’URSS superò i 25 miliardi di rubli (23 
miliardi nel 1953). Se nel 1938 l’Unione So- 
vietica occupava nella graduatoria dei paesi 
il 22° posto quanto al volume del commercio 
con l’estero, essa occupa oggi il 6° posto. 
Cionondimeno i risultati raggiunti in questo 
fondamentale settore sono tutt’altro che ta- 
li da riempire di soddisfazione. Benchè nel 
corso degli ultimi due anni si sia registrato 
nel mondo un particolare fervore di allar- 
gamento e di intensificazione dei rapporti 
economici tra i paesi, questi rapporti per- 
mangono estremamente insufficienti. Troppi 
sono ancora gli ostacoli dalla via dello svi- 
luppo della collaborazione internazionale. An- 
cora sussistono divieti e limitazioni che non 
derivano da considerazioni di carattere e- 
conomico, Tali limitazioni, che generalmente 
si incontrano quando l’economia degli Stati 
viene assoggettata agli interessi della prepa- 
razione bellica, non possono trovare giustifi- 
cazione se ci si lasci guidare dalla buona vo- 
lontà di raggiungere un accordo su pro- 
blemi internazionali ancora insoluti e sulla 
cessazione della «guerra fredda ». L’aboli- 
zione di questi divieti e limitazioni negli 
scambi commerciali tra l’Oriente e l’Occi- 
dente è dettato dagli interessi del consolida- 
mento della pace e della collaborazione tra 
i popoli. Dopo i favorevoli risultati della 
Conferenza dei quattro Ministri degli esteri 
a Ginevra esistono ormai le condizioni favo- 


revoli affinchè gli Stati decisamente perse- 


guano e realizzino lo sviluppo ed il consoli- 
damento delle relazioni economiche e com- 
merciali, indipendentemente dalle differen- 
ze tra i loro sistemi economici e sociali. 

(M. I. A.) 


(3144) EE 14 

Lo stagno nel 1955. Un atto di cooperazione 
internazionale (« L’Echo de la Bourse», 
Bruxelles, 23 agosto 1955). 


Regesti emerografici 


Il mercato dello stagno è caratterizzato da 
una forte instabilità. L’attuale superprodu- 
zione è quasi totalmente assorbita dagli ac- 
quisti del governo statunitense, ma si pre- 
vede che, venendo a mancare questo elemento 
stabilizzatore (il programma americano di 
stock piling sta per essere completato) torne- 
ranno a manifestarsi violente perturbazioni 
nei prezzi e nella produzione. La necessità 
di assicurare ai consumatori la fornitura del 
metallo ad un prezzo equo e ai produttori 
una relativa stabilità del prezzo stesso in un 
dato periodo fu unanimemente riconosciuta 
alla Conferenza delle Nazioni Unite sullo 
Stagno nel novembre-dicembre 1953. Tale 
conferenza riuniva 6 paesi produttori, rappre- 
sentanti il 90% della produzione mondiale 
e 18 paesi consumatori, rappresentanti 1’87% 
del consumo mondiale. L’Accordo Interna- 
zionale sullo Stagno è stato ratificato dalla 
grande maggioranza dei paesi consumatori; 
l’entrata in vigore dipende ormai unicamen- 
te dall’approvazione dei paesi produttori che 
hanno manifestato qualche incertezza. 

(M. P.) 


(3145) EE (0) 2 

La trasformazione dei crediti internazionali 
« Midland Bank Review », London, agosto 
1955). 


Il movimento internazionale dei capitali, o 
meglio, l’impiego di capitali fuori del terri- 
torio in cui si sono formati, ha subito, negli 
anni recenti, sensibili mutamenti di forma. 
Alle concessioni di prestiti « vecchio stile », 
caratteristiche del primo dopoguerra, sono 
succeduti, in notevole misura, accordi di pre- 
stiti di capitali privati, generalmente con lo 
intervento di grandi organismi operanti su 
base internazionale. Un nuovo tipo di opera- 
zione è quello compiuto, lo scorso anno per 
la prima volta, per il finanziamento della co- 
struzione di canali e di miglioramenti nel 
porto di Anversa; su un totale di $50 mi- 
lioni, $30 milioni furono ottenuti attraverso 
l’emissione di obbligazioni, sul mercato di 
New York, da parte di 71 istituti bancari, e 
$ 20 milioni con un prestito della Banca In- 
ternazionale per la Ricostruzione e lo Svilup- 
po. Un secondo nuovo tipo di operazione fu 
adottato, ancora lo scorso anno, per il finan- 
ziamento di importazioni, in Australia dal- 
l’area del dollaro, di beni di equipaggiamen- 
to; esso deriva dalla combinazione di un pre- 
stito della Banca Internazionale con altri, a 
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breve scadenza, di banche commerciali locali. 
Parecchi dei prestiti concessi dalla Banca 
Internazionale durante il 1954 implicavano 
la partecipazione di una o più Banche com- 
merciali statunitensi. Le varie modifiche al 
sistema della suddetta banca sono chiara- 
mente rilevabili a proposito degli accordi, 
conelusi lo scorso giugno, con l’Italia, 1’Au- 
stria e il Pakistan. In tutti e tre i casi è 
previsto l’intervento di banche private. I 
principali organismi, di recente istituiti, che 
affiancano la loro attività a quella della 
Banca Internazionale sono la Export-Import 
Bank di Washington e la Commonwealth 
Development Finance Company di Londra; è 
imminente l’entrata in attività della Inter- 
national Finance Corporation, della quale 
possono entrare a far parte soltanto i mem- 
bri della Banca Internazionale. (M. P.) 


(3146) (PE) (116) 50 

RATHENAU H. G., L’unione economica fran- 
co-sarrese e le conseguenze economiche de- 
gli accordi franco-tedeschi sulla Sarre 
(«Politique Etrangère», Paris, agosto- 
settembre 1955). 


L’unione economica franco-sarrese risale 
al 20 novembre 1947, data dell’introduzione 
del franco francese nella Sarre; essa fu, suc- 
cessivamente, sviluppata e consolidata at- 
traverso varie convenzioni, l’ultima delle 
quali è stata conclusa il 3 maggio scorso. 
Gli interessi francesi nella Sarre riguardano 
oltre gli scambi commerciali, importanti par- 
tecipazioni edinvestimenti industriali. Anche 
gli interessi tedeschi sono volti alle imprese in- 
dustriali e commerciali che, col riallacciamen- 
to economico della Sarre alla Francia, furo- 
no sottratte alla loro influenza. Con l’accor- 
do franco-tedesco sulla Sarre (23 ottobre 
1954) i due stati sì sono ripromessi di « dare 
all’economia sarrese il maggiore sviluppo 
e di annullare qualsiasi eventuale divergenza 
in proposito ». Il problema più urgente è at- 
tualmente quello della possibilità di ottenere 
capitali stranieri per il finanziamento degli 
investimenti interni; oltre all’apporto tede- 
sco e francese sarebbe ben vista la parteci- 
pazione di altre potenze. In sostanza, la Sar- 
re attende dai recenti trattati di poter mo- 
dernizzare i suoi impianti industriali e di 
estendere il proprio commercio estero all’im- 
portazione e all’esportazione con la Repub- 
blica Federale. Attende inoltre, nel settore 
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dei lavori pubblici, il miglioramento dei tra- 
sporti ferroviari, fluviali, stradali ed aerei. 
(M. P.) 


(3147) EE (0) 15 

Quali sono gli obbiettivi generali della CE- 
CA? (« L’Economie », Paris, 1 settembre 
1955). 


L’Alta Autorità della CECA ha recente- 
mente resi noti gli obbiettivi da raggiungere 
entro il 1958. Il programma non riguarda la 
produzione in sè stessa, poichè questa di- 
pende dall’evoluzione del consumo, civè di un 
settore estraneo alla sfera di competenza del- 
la CECA; esso concerne essenzialmente la ca- 
pacità produttiva, la modernizzazione e l’o- 
rientamento a lungo termine dei processi di 
fabbricazione. Si prevede che all’inizio del 
1958 la capacità produttiva espressa in ac- 
ciaio grezzo raggiungerà un livello di 57-58 
milioni di tonnellate (contro 51 milioni al- 
l’inizio del 1955). Per evitare che questa e- 
spansione abbia ad incontrare difficoltà per 
il rifornimento di rottami di ferro, l’Alta Au- 
torità dovrà interessarsi a che sia mantenuto 
un costante equilibrio fra la capacità di pro- 
duzione dell’acciaio Thomas, dell’acciaio 
Martin e dell’acciaio elettrico. Per soddi- 
sfare una domanda di 57 milioni di tonnella- 
te di acciaio, la produzione di minerale fer- 
roso dovrà essere, in contenuto di ferro, di 
34-35 milioni di tonnellate. Per quanto con- 
cerne i prodotti lavorati, sì teme il verificarsi 
di squilibri fra produzione e consumo; il pro- 
blema riguarda in particolare i laminati. 

(M. P.) 


(3148) (PE) (0) 16 
Contrasti fra Banca e Fondo (« The Econo- 
mist », 17 settembre 1955). 


Il Fondo Monetario Internazionale, dal 
punto di vista del giro di affari e dello svol- 
gimento delle funzioni particolari, ha pro- 
fondamente deluso e si è rivelato un’istitu- 
zione alquanto inattiva. La netta superiorità 
dell’attività della Banca Internazionale per 
lo Sviluppo e la Ricostruzione sì rileva dal- 
l’esame del conto Profitti e Perdite di en- 
trambi gli enti. Nell’esercizio chiuso il 30 a- 
prile 1955, il Fondo ha registrato un deficit 
di $ 2.642.946, che ha elevato a $ 10.512.715 


l’eccedenza complessiva delle uscite sulle 
entrate dall’inizio dell’attività. Per contro, 
la Banca ha realizzato, nell’esercizio 1954-55, 
un profitto netto di $ 24.679.487, che fa sa- 
lire a $ 121.501.401 il totale delle riserve 
per eventuali perdite (a parte la speciale ri- 
serva di $ 62.256.741). Nel corso dell’ulti- 
mo esercizio, tre paesi membri hanno chie- 
sto al Fondo $ 48.750.000 di valuta; nello 
stesso periodo è avvenuta una restituzione 
di fondi per l’ammontare di $ 275 milioni. 
Questi sviluppi negativi sono stati giudicati 
dagli amministratori del Fondo «un indice 
della diminuzione delle difficoltà relative 
alla bilancia dei pagamenti dei paesi mem- 
bri e dell’incremento delle loro riserve mone- 


tarie ». (M. P.) 
(3149) EE (0) 10 
Gli accordi industriali internazionali « The 


Statist », London, 3-10-24 settembre 1955). 


Una delle maggiori difficoltà connesse al- 
l’istituzione di un cartello internazionale del- 
l’industria è il raggruppamento e l’organiz- 
zazione di tutti i produttori di ciascun paese 
interessato in varie associazioni a carattere 
nazionale. I futuri membri dell’accordo in- 
ternazionale devono quindi affidare ad un 
funzionario, altamente stimato all’interno e 
all’estero, il compito di esaminare la situa- 
zione delle singole imprese e formulare un 
quadro attendibile delle singole produzioni. 
Questo lavoro incontra ostacoli non lievi, per 
la reticenza dei produttori a sottoporre ad 
occhi estranei i propri libri contabili. Il pro- 
blema forse più scabroso è quello che riguar- 
da la determinazione del periodo base per la 
fissazione delle quote. Molti produttori, per 
ragioni di convenienza, rifiutano di accetta- 
re un periodo da altri ritenuto propizio. Il 
principale fattore di un reale controllo è la 
verifica, semestrale o quadrimestrale, delle 
vendite e delle consegne dei singoli membri. 
Nel caso di imprese «giovani», la cui ammis- 
sione nell’associazione è assai rischiosa, il 
funzionario incaricato deve giudicare se è 
più opportuno che esse «sopravvivano», e 
quindi siano fatte oggetto di speciale tratta- 
mento, oppure che vengano eliminate me- 
diante l’incorporazione e l’assorbimento da 
parte dei maggiori complessi. (M. P.) 


